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PREFACIO 


“Los relatos son buenos para nosotros, tanto si los oímos como si los leemos, 
los escribimos, o simplemente los imaginamos. Pero los relatos que leemos son 
especialmente buenos. De hecho, yo creo que son esenciales ." 

Frank Smith, Reading: FAQ 


DE PAUL Y ROBIN 

Hace más de una década, cuando empezamos a escribir la 
primera edición de este libro de texto, teníamos muchas 
pequeñas ideas: aspectos concretos de la economía que 
creíamos que no estaban bien cubiertos en los libros de 
texto existentes. Pero también tuvimos una gran idea: 
creíamos que un libro de texto podía y debía basarse en 
una serie de relatos, que nunca se debía perder de vista 
el hecho de que la ciencia económica es, en definitiva, un 
conjunto de historias acerca de lo que hace la gente. 

Muchas de las historias que cuentan los economistas 
toman la forma de modelos -al margen de todo lo demás que 
puedan ser, los modelos económicos son relatos sobre cómo 
funciona el mundo. Pero creíamos que la comprensión y la 
apreciación de los modelos por los estudiantes mejorarían 
mucho si se les presentaran, en la mayor medida posible, en 
un contexto de relatos sobre el mundo real, relatos que, por 
una parte, ilustraran los conceptos económicos y, por otra, 
afectaran a todo lo que nos enfrentamos como individuos 
que vivimos en un mundo modelado por fuerzas económi¬ 
cas. Estos relatos se han ido integrando en cada edición, 
incluida esta, que contiene más que ninguna anterior. Una 
vez más, los encontrarás al principio de los capítulos, en las 
presentaciones encuadradas como La Economía en acción, 
Para mentes inquietas y Comparaciones globales, y ahora, 
además, en nuestros nuevos Casos empresariales. 

Nos hemos sentido muy satisfechos por la acogida que 
ha tenido este enfoque que pone énfasis en los relatos, pero 
también hemos tenido información de usuarios que nos 
han apremiado a que aumentemos la variedad de nuestras 
narraciones para alcanzar una audiencia aun más amplia. 
En esta edición de Fundamentos de Economía hemos 
intentado ampliar el atractivo del libro haciendo algunos 
cambios seleccionados cuidadosamente. 

Al igual que en la edición anterior, hemos hecho muchos 
cambios y actualizaciones en la cobertura para reflejar los 
acontecimientos actuales -acontecimientos que han sido 
contundentes y rápidos en una economía mundial turbu¬ 
lenta y desorientada, que está afectando a la vida y a las 
perspectivas de los estudiantes en todas partes. Estar al día 
es muy importante para nosotros. También hemos ampliado 
la cobertura de los temas empresariales, tanto porque la 
experiencia empresarial es una fuente esencial de lecciones 
de economía, como porque la mayoría de los estudiantes se 
encontrarán en el futuro trabajando en el mundo empresa¬ 
rial. Estamos especialmente satisfechos de cómo han que¬ 
dado los nuevos "Casos empresariales” y de cómo aumentan 
el número total y la riqueza de nuestros relatos. 

Seguimos siendo muy afortunados con las personas 
que han revisado el texto, que han dedicado muchísimo 
trabajo a ayudarnos a que este libro sea todavía mejor. Y 
también agradecemos profundamente a los lectores que 
nos han hecho sugerencias, diciéndonos qué es lo que 
funciona y, todavía más importante, lo que no funciona. 


Desde la segunda edición de este libro han cambiado 
muchas cosas. Como se puede ver, hay una gran cantidad 
de material nuevo, y hay muchos cambios significativos (y 
mejoras, o eso esperamos) en la pedagogía. Pero hemos 
tratado de mantener el mismo espíritu de siempre. Este 
es un libro de economía, concebida como el estudio de lo 
que la gente hace y de cómo interacciona, un estudio muy 
influido por la experiencia del mundo real. 

DE KATHRYN 

Me encantó trabajar en esta tercera edición de Fundamentos 
de Economía. Gran parte del libro está basado en la tercera 
edición de Economía de Paul y Robin, que es un texto excelen¬ 
te, entretenido y con principios actualizados para un curso de 
dos semestres. Las sugerencias de los que han participado en 
la revisión de la segunda edición de Fundamentos, junto con 
mi propia experiencia enseñando un curso de un semestre, 
me sirvieron de guía en la revisión de esta tercera edición. 

En un curso de un semestre siempre es un reto buscar un 
equilibrio entre la profundidad con la que se cubren temas 
específicos, y la amplitud para cubrir los temas esenciales 
de la economía. Mi deseo es que esta tercera edición consiga 
este equilibrio y que al final del curso los estudiantes sigan 
interesados en la economía y estén ansiosos por aprender 
más. El enfoque en ejemplos globales es, una vez más, una 
característica importante del libro, reflejando tanto las 
experiencias internacionales de Paul y Robin como mis doce 
años de estancia y trabajo en el Reino Unido. 

La tercera edición: 
novedades 

Hemos aprendido en cada edición que siempre hay espacio 
para mejorar. Por tanto, en esta tercera edición nos propusi¬ 
mos hacer una revisión con tres objetivos en mente: ampliar 
el atractivo del libro para llegar a los estudiantes de ciencias 
empresariales, estar al día en los temas que cubre y en los 
ejemplos incluidos, y hacer que el libro sea más accesible. 
Esperamos que las siguientes revisiones consigan una mejor 
experiencia educativa en la enseñanza de la Economía. 

Nuevos Casos empresariales 

Ahora, más que nunca, los estudiantes que entran en la 
comunidad empresarial necesitan un sólido conocimiento de 
los principios económicos y de sus aplicaciones a las decisio¬ 
nes empresariales. Para satisfacer esta demanda, cada parte 
del libro acaba con un conjunto de "Casos empresariales” del 
mundo real, que muestran cómo se manifiestan en el mundo 
de los empresarios y en su entorno los temas económicos que 
se analizan en los capítulos de esa parte. 
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Los casos abarcan desde el relato de la empresa comer¬ 
cial Li & Fung, cuyo negocio es ganar dinero a partir de 
una ventaja comparativa, hasta el análisis de la forma en 
que aplicaciones informáticas como TheFind están hacien¬ 
do que el mercado de la electrónica sea mucho más compe¬ 
titivo, o hasta el examen de la manera en que las técnicas 
de automatización en la fabricación de Boeing y Toyota 
han alterado la ventaja comparativa de las industrias de 
aeronaves y automóviles. Los casos permiten adentrarse en 
la toma de decisiones empresariales tanto de las empresas 
estadounidenses como de las internacionales, y en empre¬ 
sas reconocibles como British Airways y Priceline.com. 
También se utilizan otras empresas menos conocidas para 
ilustrar los conceptos económicos que están detrás de los 
costes laborales de oferta durante trabajos estacionales 
(Kiva Systems y el debate entre cumplimentar pedidos con 
humanos o con robots), y las externalidades positivas de 
la geografía económica durante el boom digital (Silicon 
Valley en California y Ruta 128 alrededor de Boston). 

Los capítulos de macroeconomía también se comple¬ 
mentan con casos empresariales, que van desde la quiebra 
en 2009 de General Motors, que en su día fue el símbo¬ 
lo del éxito económico estadounidense, y su renacer en 
2010, hasta el análisis de empresas como Macroeconomic 
Advisers y el Institute of Supply Management, entidad sin 
ánimo de lucro que pronostica las variaciones del PIB, o el 
examen del crecimiento de la productividad en las ventas 
al por menor causadas por la mejora de la logística global 
de Walmart. Los casos también sitúan al consumidor y a 
la empresa individual en la macroeconomía, con ejemplos 
que ilustran los cambios en el mercado laboral durante una 
recesión (Monster.com), el papel de las tarjetas de regalo en 
los mercados secundarios (PlasticJungle.com), y el valor de 
"la ruptura” cuando los consumidores individuales dejan de 
pagar sus tarjetas de regalo por completo. 

Cada caso es seguido de preguntas críticas para reflexio¬ 
nar, que estimulan a los estudiantes a aplicar la teoría 
económica que aprendieron en el capítulo a situaciones 
empresariales que ocurren en la realidad (las respuestas a 
estas preguntas se encuentran en el Instructor s Resource 
Manual). 

Un capítulo nuevo: “Las crisis y sus 
consecuencias” 

Este nuevo capítulo ofrece una visión actualizada de la cri¬ 
sis financiera de 2008 y de los aspectos del sistema banca- 
rio que permitieron que se produjera la crisis. Empezando 
con la narración del colapso de Lehman Brothers, el capí¬ 
tulo integra la explicación de los peligros de la actividad 
bancaria, el trade-off entre liquidez y rentabilidad, la apa¬ 
rición de los "bancos en la sombra”, y los primeros pánicos 
bancarios de la recesión. También incluye: las burbujas 
de activos, el contagio financiero, el pánico financiero, y 
una visión de cómo la crisis financiera encaja en una larga 
historia de crisis económicas. El capítulo concluye con un 
análisis de las razones por las que las crisis bancarias son 
tan malas para tanta gente, y del papel que desempeñan en 
las crisis el gobierno y la regulación. 


El énfasis en la actualidad y en la 
exposición visual 

La tercera edición se ha puesto al día para que sea el libro de 
texto más actual del mercado en sus datos, en sus ejemplos 
y en los relatos introductorios de cada capítulo - una puesta 
al día que capta el interés del estudiante en cada capítulo. 

La economía en acción: relatos de mayor cali¬ 
dad Tanto los estudiantes como los profesores han 
elogiado siempre Fundamentos de Economía por sus 
aplicaciones de los principios económicos, especialmen¬ 
te por nuestros típicos apartados de "La Economía en 
acción”. En la tercera edición hemos revisado o sustitui¬ 
do un número considerable de ellos en todos los capítu¬ 
los. Creemos que esto aumenta la calidad del contenido 
y que estimula el interés de los alumnos y los profesores. 
En la parte interior de la portada hay una lista de todos 
los apartados de Economía en Acción. 

Relatos introductorios Siempre hemos tenido mucho 
cuidado en que el relato introductorio de cada capítulo 
ilustre los conceptos esenciales de ese capítulo de una 
forma accesible y convincente. Para seguir haciéndolo, 
casi todos los relatos de esta tercera edición se actua¬ 
lizaron, y casi una tercera parte se sustituyeron, en un 
esfuerzo para salvar la brecha entre los conceptos econó¬ 
micos y el interés de los estudiantes por el mundo que les 
rodea. Entre los nuevos relatos introductorios se cuentan 
la fabricación del Dreamliner de Boeing y su génesis en 
los túneles de viento que los hermanos Wright constru¬ 
yeron en Kitty Hawk, el relato de cómo la inundación 
de Pakistán tuvo como consecuencia un aumento de los 
precios de los pantalones vaqueros en Estados Unidos, y 
también contamos la evolución del crecimiento econó¬ 
mico de China, que sobrepasó a Japón como la segunda 
potencia económica del mundo, y los instrumentos que 
los economistas usan para medir esas tendencias. 

Problemas resueltos Prácticamente todos los capí¬ 
tulos finalizan con un problema resuelto que plantea 
una pregunta sobre cuestiones económicas de la reali¬ 
dad y que después utiliza los conceptos presentados en 
el capítulo para ayudar a los estudiantes a resolverlo, 
paso a paso. Cada problema resuelto ha sido estudiado 
y revisado con cuidado para mantener nuestro énfasis 
en la puesta al día. Se han añadido nuevos problemas 
sobre las exportaciones chinas de tierras raras y sobre 
Tesla Motors, el fabricante de automóviles eléctricos. 
Otros problemas se han actualizado utilizando ejemplos 
y datos actuales. En la parte interior de la tapa delante¬ 
ra hay una lista de todos los Problemas resueltos. 

Una mayor exposición visual La investigación 
nos dice que los estudiantes leen más en la pantalla 
del ordenador y en frases más cortas, y que responden 
a la representación visual de la información mejor que 
antes. En la tercera edición, hemos trabajado duramen- 


Herramientas cada capítulo se estructura en torno 

para Aprender a un con i unto común de apartados 
que ayudan al estudiante a aprender 
al mismo tiempo que le mantienen 
interesado. 


Oferta y demanda 



CANCIÓN TRISTE POR LOS 
PANTALONES VAQUEROS 


QUÉ APRENDEREMOS 
EN ESTE CAPÍTULO 



Las inundaciones que sufrió Pakistán arruinaron la cosecha de 
algodón. ¿Cómo influyó este hecho en el aumento del precio de los 
vaqueros y en el aumento del contenido de poliéster de las camisetas? 


1 Qué es un mercado competitivo y 
cómo se describe con el modelo de 
oferta y demanda. 

1 Qué son la curva de demanda y la 
curva de oferta. 

1 La diferencia entre movimientos a lo 
largo de una curva y desplazamientos 
de una curva. 

1 Cómo las curvas de oferta y de 
demanda determinan el precio y la 
cantidad de equilibrio de un mercado. 

I Cómo el precio devuelve el mercado 
a la posición de equilibrio cuando hay 
un exceso de demanda o un exceso de 
oferta de bienes. 


Visiones de conjunto de los 
Capítulos Ofrecen a los estudiantes 


S I COMPRASTE UN PAR DE VAQUEROS EN 
2011, puede que te impresionara su 
precio. 0 quizás no: las modas cambian, y 
quizás pensaste que estabas pagando el 
precio de ir a la moda. Pero no era así -esta¬ 
bas pagando por el algodón. Los vaqueros 
están confeccionados con denim, que es 
un tipo de hilado de algodón, y a finales de 
2010, cuando los fabricantes de vaqueros 
estaban haciendo sus pedidos para el año 
siguiente, el nivel de los precios del algodón 
era más del triple que el nivel de 2008. En 
diciembre de 2010, el precio de un kilo de 
algodón había alcanzado su máximo en 140 
años, el precio más alto desde que se empe¬ 
zaron a registrar sus datos en 1870. 

Y ¿por qué eran tan altos los precios 
del algodón? 

Por un lado, estaba creciendo la demanda 
de ropa de todo tipo. En el periodo 2008- 
2009, mientras el mundo luchaba con los 
efectos de la crisis financiera, los consumi¬ 
dores asustados redujeron sus compras ' 
ropa. Pero en 2010, con lo peor de la cr 


que afectaron a la producción mundial de 
algodón. Sobre todo, Pakistán, el cuarto pro¬ 
ductor de algodón mayor del mundo, sufrió 
unas devastadoras inundaciones que anega¬ 
ron una quinta parte de su territorio y destru¬ 
yeron prácticamente su cosecha de algodón. 

Temiendo que los consumidores tuvie¬ 
ran un límite en su tolerancia a los aumen¬ 
tos del precio de la ropa de algodón, 
los fabricantes se lanzaron rápidamente a 
buscar formas de reducir costes sin ofen¬ 
der el sentido de la moda de los consumi¬ 
dores. Adoptaron cambios como botones 
más pequeños, diseños más baratos y -en 
efecto- poliéster, dudando que los con¬ 
sumidores estuvieran dispuestos a pagar 
más por las prendas de algodón. De hecho, 
algunos expertos del mercado de algodón 
advirtieron que los altísimos precios del 
algodón de 2010-2011 podría tener como 
consecuencia un cambio permanente de 
gustos, de modo que a los consumidores 
les gustara más vestir con tejidos sintéti¬ 
cos aunque bajase el precio del algodón. 


Uni 

hat 

frut 

Por 


Relatos introductorios Cada capítulo comienza con un interesante relato 
que frecuentemente se integra a en el resto del capítulo. Más de una tercera 
parte de los relatos de esta edición son nuevos, incluido el que se muestra aquí. 


una visión previa, muy útil, de los 
conceptos básicos que van a aprender a 

lo largo del capítulo. 

los precios aumentando ei xamano ae sus 
explotaciones dedicadas al algodón. Nada 
de esto, sin embargo, fue suficiente para 
bajar enseguida el precio del algodón. 

Un momento: ¿de qué manera exacta 
se traslada una inundación en Pakistán a 
precios más altos de los pantalones vaque¬ 
ros y a más poliéster en tus camisetas? 

Es un asunto de oferta y demanda -pero, 

¿qué quiere decir esto? Mucha gente uti¬ 
liza "oferta y demanda" como una frase 
hecha queriendo decir "las leyes del mercado 
están en acción". Para los economistas, sin 
embargo, el concepto de oferta y demanda 
tiene un significado concreto: es un modelo 
del comportamiento de un mercado que es 
extremadamente útil para entender la mayo¬ 
ría -aunque no todos- de los mercados. 

En este capítulo, exponemos las piezas 
que forman el modelo de oferta y demanda, las 
amos, y mostramos cómo puede utilizarse 
) modelo para entender cómo funcionan 
;hos mercados -aunque no todos. 
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HERRAMIENTAS PARA EL PROCESO DE APRENDIZAJE 


LA ECONOMIA EN ACCION 


LUCHANDO CONTRA EL TRÁFICO 


La economía en 

acción Contienen 
casos que finalizan cada 
una de las secciones 
importantes del texto. 
Esta aportación, muy 
alabada, permite a los 
estudiantes aplicar de 
manera inmediata a 
fenómenos de la vida 
real, los conceptos sobre 
los que han leído. 


idades tienen problemas de tráfico y muchas autoridades 
adir del uso del coche privado en el centro urbano congestio- 
desplazamiento en coche hacia el centro como un bien que 
'demos usar la economía de la demanda para analizar las 


*ie para reducir la demanda de viajes en coche es bajar el 
. En muchas áreas metropolitanas, el autobús y el metro reci- 
esperanza de que los usuarios habituales del coche dejen de 
alternativa es aumentar el precio de los complementarios: en 
:s de los Estados Unidos, el ayuntamiento establece impues¬ 
tos en garajes y reduce el tiempo de aparcamiento en la calle 
etros, tratando tanto de aumentar los ingresos municipales 
iudadanos de ir en coche a la ciudad. 

aportantes -entre las que están Singapur, Londres, Oslo, 
i tratado de adoptar una estrategia más directa y política- 
a: reducir el tráfico aumentando el precio de conducir. Con 
congestión" (o "recargo de congestión" en el Reino Unido) 
ue se aplica a los coches que entran al centro de la ciudad 
durante el norario laboral. Los conductores compran vales que se van gastando 
electrónicamente a medida que pasan conduciendo delante de ciertos puestos de 
control. El cumplimiento está supervisado por cámaras automáticas que fotogra¬ 
fían las matrículas de los coches. Moscú está estudiando en la actualidad imponer 
un recargo de congestión para abordar la peor congestión de tráfico de todas las 
grandes ciudades, donde los conductores afirman que soportan atascos de tráfico 
de más de tres horas. 

Actualmente, el coste diario de conducir en Londres va desde las 9 hasta las 12 libras 
(entre 14 $ y 19 $ aproximadamente). Y los conductores que no pagan y son descubier¬ 
tos, pagan una multa de 120 libras (alrededor de 180 $) por cada transgresión. 

No es sorprendente que los estudios realizados hayan demostrado que después de 
aplicarse estas políticas, el tráfico ha disminuido, por supuesto. En la década de 1990 
Londres tenía uno de los peores tráficos de Europa. La introducción de este recargo 
de congestión en 20C^ 1 ’ ** * r * 

un 15 % aproximadar Comprueba si lo has entendido 

Y también hubo un 

bicicletas, motos y ai Son Peguntas que permiten a los 

En Estados Unidc estudiantes comprobar inmediatamente si 
dades programas pil< 
transporte han suger 


en las horas punta d< 
puede ser una cuestic* 


han entendido una sección. Las soluciones 
están al final del libro. 


■ X1C411UV/ UU.V/ 


Londres en 
002 y 2006. 
tales como 

n cinco ciu- 
expertos en 
elevándolos 
. congestión 
.entamente. 




COMPRUEBA SI LO HAS ENTENDIDO 


3-1 


1. Explica si cada uno de los siguientes sucesos representa (i) un desplazamiento de la curva 
de demanda o (ii) un movimiento a lo largo de la curva de demanda. 

a. El propietario de una tienda descubre que sus clientes están dispuestos a pagar más por 
un paraguas los días de lluvia. 

b. Cuando XYZ Telecom, un operador telefónico de larga distancia, ofreció tarifas más bajas 
durante los fines de semana, el volumen de llamadas durante el fin de semana se disparó 
bruscamente. 


Sellos Globales Identifican los 
apartados, los casos y las aplicaciones que 
se enfocan hacia una visión global. 





Las ciudades pueden reducir la conges¬ 
tión del tráfico aumentando el precio 
de conducir. 


▼ Repaso rápido 


El modelo de oferta y demanda es 
un modelo de un mercado compe¬ 
titivo -un mercado en el que hay 
muchos compradores y muchos ven¬ 
dedores de un mismo bien o servicio. 

* El plan de demanda muestra cómo 
cambia la cantidad demandada 
cuando cambia el precio. Una curva 
de demanda ilustra esta relación. 

La ley de la demanda afirma que 
cuando el precio aumenta, disminu¬ 
ye la cantidad demandada. Así pues, 
las curvas de demanda son normal¬ 
mente decrecientes. 

Un aumento de la demanda provoca 
un desplazamiento de la curva de 
demanda hacia la derecha: aumenta 
la cantidad demandada a cada pre¬ 
cio. Una disminución de la demanda 
provoca un desplazamiento hacia la 
izquierda: la cantidad demandada a 
cada precio es menor. Un cambio del 
precio da lugar a una variación de la 
cantidad demandada y a un movi¬ 
miento a lo largo de la curva. 

Los cinco factores principales 
que pueden desplazar la curva de 
demanda son los cambios en (i) el 
precio de un bien relacionado, tal 
como un sustitutivo o un comple¬ 
mentario, (2) la renta, (3) los gustos 
o preferencia (4) las expectativas y 
(5) el núme consumidores. 

La curva r da del mercado es 


c. La gente compra más rosas durante el dia de San Valentín, aunque los precios son más 
altos que cualquier otro día del año. 

d. Un brusco incremento del precio de la gasolina fomentó el uso conr 

los privados para reducir sus compras de gasolina. RepaSOS TápIdOS Ofrecen a los estudiantes 

Las soiu res ú m enes breves, en forma de viñetas, de los conceptos 
básicos de una sección, para ayudarles a entenderlos. 
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HERRAMIENTAS PARA EL PROCESO DE APRENDIZAJE 


GLOBAL 


CL- 


CUANTO MÁS SE PAGA, MENOS SE REPOS 


Para poner un ejemplo real de la ley de la demanda, con¬ 
sideremos cómo varía el consumo de gasolina de acuer¬ 
do con los precios que pagan los consumidores en la 
gasolinera. Debido a los elevados impuestos, la gasolina 
y el gasóleo son casi el doble de caros en Europa que 
en los Estados Unidos. Según la ley de la demanda, esto 
debería llevar a los consumidores europeos a comprar 
menos gasolina que los americanos -y así es. Como se 
puede apreciar en el gráfico, el consumo de combustible 
por persona en Europa es menos de la mitad que en los 
Estados Unidos; principalmente porque los europeos 
conducen coches más pequeños y más eficientes en el 
consumo. 

Los precios no son el único factor que influye en el 
consumo de combustible, pero probablemente son la prin¬ 
cipal causa de la diferencia entre el consumo por persona 
de los europeos y los estadounidenses. 


Precio de 
la gasolina 
(por galón) 

7$ 


Fronda/ .. 

— \ / ^Alemania 


Italia 


-Reino Unido 


España *^Japón 


Comparaciones globales son apartados 
que utilizan datos reales de varios países así como 
gráficos en color para mostrar cómo y por qué los 
países evolucionan hacia situaciones económicas 
distintas. Estos apartados proporcionan a los 
estudiantes una perspectiva internacional que 
ampliará su comprensión de la economía. 




Canadá 


Estados Unidos ' 


J L 


0,2 0,4 0,6 


0,8 1,0 1,2 1,4 

Consumo de gasolina 


Fuente: Administración de Información Energética de EE. I™ 


Problemas resueltos 

Los capítulos terminan con un 
problema resuelto que presenta 
una pregunta económica real 
y que ayuda a los estudiantes 
a contestarla, paso a paso, 
aplicando los conceptos 
básicos del capítulo. 


PROBLEMA 


RESUELTO 


Retos de producción para Tesla: El Modelo S 

La empresa Tesla Motors, fundada en 2003, fabrica exclusivamente automóviles eléc¬ 
tricos y trenes eléctricos en una fábrica que había sido de Toyota en Fremont, Califor¬ 
nia. El Tesla Roadster, un automóvil deportivo, fue su primer diseño. Su diseño más 
reciente, a la venta desde 2012, es el Tesla Modelo S, un automóvil de lujo. El modelo S 
no consume gasolina, tiene una autonomía de 484 km. por carga, y no emite gases por 
el tubo de escape. Aunque su demanda ha sido grande, la producción del Modelo S en 
la planta de Fremont ha sido menor de la que Tesla esperaba. 

Supongamos que los ingenieros de Tesla sabían que tenían que construir o comprar 
una planta nueva para fabricar el nuevo Modelo S. Y supongamos que los ingenieros y 
contables de Tesla estimaron la siguiente estructura hipotética de costes anuales basada 
en la producción total por año en plantas de distinto tamaño: 


Coste total (cientos de millones de $ USA) 


Tamaño de la 
planta 

10.000 coches 
vendidos ($) 

20.000 coches 
vendidos ($) 

30.000 coches 
vendidos ($) 

A 

1,75 

3,25 

5,5 

B 

2,0 

3.0 

5,0 

C 

2,5 

4,0 

4.5 


Cuando los Toyotas se fabricaban allí, la planta de Fremont producía alrededor de 
80.000 vehículos al año. Supongamos que Tesla equipó la planta con el deseo de pro¬ 
ducir 30.000 vehículos cada año, aunque, en sus primeros años de producción, Tesla 
predijo que sus ventas serían solo de 20.000 vehículos anuales. Pero en 2012, debido a 
retrasos en la producción, las ventas se redujeron en realidad hasta menos de 10.000 
vehículos por año. Utilizando el cuadro, averigua el coste medio total de producir un 
vehículo de Tesla en una planta de tamaño C si solo se fabrican 20.000 vehículos. En 
una planta de tamaño C, ¿cuál es el coste total medio de producción si solo se fabrican 
10.000 vehículos? 


.LjTRAMPAS! 


DEMANDA FRENTE A CANTIDAD 
DEMANDADA 

Cuando los economistas hablan de “un 
aumento de la demanda” se refieren a un 
desplazamiento a la derecha de la curva 
de demanda, y cuando hablan de “una 
disminución de la demanda" se refieren 
a un desplazamiento de la curva hacia la 
izquierda -esto es así cuando están sien¬ 
do cuidadosos. En el lenguaje cotidiano, 
mucha gente, incluidos economistas pro¬ 
fesionales, usan descuidadamente la pala¬ 
bra demanda. Por ejemplo, un economista 


podría decir que “la demanda de viajt^ 
avión se ha duplicado en los últimos 15 
años, d P hi ^n.g n .oacte_a! Ascenso do,l.q.s, 
tarifas a 

tabla 3-1 Factores que desplazan la demanda 

Cuando sucede 
esto... 


Trampas Son apartados que aclaran conceptos 
que pueden ser fácilmente confundidos por alumnos 
neófitos en economía. 


está qut 
cado la 
No e? 
en una < 
hacemo 
te hacei 
de la ca 
movimie 
desplaz 


Cuando el prerio de 
un bien sustitutivo 
aumenta . . . 


.. la demanda aumenta 


... la demanda 
del bien original 
aumenta. 


Pero cuando 
sucede esto . 


Cuando el prerio de 
un bien sustitutivo 
disminuye... 


... la demanda disminuye 


... la demanda 
del bien original 
disminuye. 


¡Nuevo! Tablas resumen Estas de un bien 

tablas son una ayuda útil para el lector. olfi T. tano 
Muchas incorporan ejemplos visuales que 
facilitan al estudiante la comprensión de p 

conceptos económicos importantes. 


... la demanda 
del bien original 
aumenta. 


Cuando el prerio 
de un bien 
complementario 
aumenta . . . 


... la demanda 
del bien original 
disminuye. 
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Principios básicos 


ELEMENTOS COMUNES 



Es necesario elegir. 


L a reunión anual de la Asociación 
Americana de Economía reúne a miles 
de economistas, jóvenes y viejos,'famosos 
y desconocidos. Hay libreros, se hacen 
reuniones de negocios y bastantes entre¬ 
vistas de trabajo. Pero los economistas 
se reúnen principalmente para hablar y 
escuchar. En los momentos de mayor acti¬ 
vidad hay sesenta o más presentaciones 
simultáneas, sobre temas que pueden ir 
desde la crisis del sistema financiero hasta 
quién cocina en las familias en las que 
trabajan los dos. 

¿Qué tienen en común todas esas 
personas? Un experto en mercados finan¬ 
cieros probablemente sepa muy poco acer¬ 
ca de la economía del trabajo doméstico, 
y viceversa. Sin embargo, un economista 
que entre en el seminario equivocado y 
que asista a presentaciones sobre temas 
que no domina, es muy probable que oiga 
muchas cosas que le resultan familiares. 
Esto sucede porque todo el análisis econó¬ 
mico se basa en un conjunto de principios 
comunes que se aplican a muchas cuestio¬ 
nes diferentes. 

Algunos de esos principios se refieren a 
la elección individual, dado que el objeto de 


la Economía es, en primer lugar, analizar 
las decisiones de los individuos. ¿Ahorras 
tu dinero tomando el autobús o te compras 
un coche? ¿Sigues usando tu antiguo telé¬ 
fono móvil o te compras uno más moderno? 
Estas decisiones implican hacer elecciones 
entre un número limitado de alternativas 
-limitado porque nadie puede tener todo 
lo que quiere. Todas las preguntas en 
economía en su nivel más básico implican 
individuos haciendo elecciones. 

Pero para entender cómo funciona una 
economía hace falta comprender algo más 
que cómo eligen los individuos. Ninguno 
de nosotros es un Robinson Crusoe vivien¬ 
do solo en su isla. Tenemos que tomar 
decisiones en un entorno que está con¬ 
dicionado por las decisiones de otros. 
En una economía moderna incluso las 
decisiones más sencillas -como la de qué 
desayunar hoy- están influidas por las 
decisiones de miles de personas, desde 
el campesino de Costa Rica que decidió 
cultivar la fruta que te comes hasta el 
granjero de Iowa que produjo el cereal para 
tus copos de maíz. 

Y, dado que en una economía de mer¬ 
cado cada uno de nosotros depende de 


QUÉ APRENDEREMOS 
EN ESTE CAPÍTULO 


1 Un conjunto de definiciones que 
relacionan la Economía y la economía. 

> Un conjunto de principios para 
entender la economía contenida en las 
elecciones de los individuos. 

> Un conjunto de principios para 
entender cómo funcionan las 
economías mediante la interacción de 
las elecciones individuales. 

I Un conjunto de principios para 
entender las interacciones de la 
economía en su conjunto. 


muchos otros -y ellos, a su vez, dependen 
de nosotros-, nuestras decisiones inte¬ 
ractúan. Así que, aunque en el nivel más 
básico toda la Economía estudia las deci¬ 
siones individuales, para entender cómo 
se comporta una economía de mercado, 
tenemos que entender también la inte¬ 
racción económica -cómo mis decisiones 
afectan a las tuyas, y viceversa. 

Muchas interacciones económicas 
importantes se pueden entender estudian¬ 
do los mercados de los distintos bienes, 
como el mercado del maíz. Pero una eco¬ 
nomía en su conjunto tiene altibajos; por 
tanto, es preciso entender las interaccio¬ 
nes a lo ancho y largo de toda la economía, 
y no solo las interacciones específicas que 
se dan en mercados concretos. 

Estudiando Economía descubriremos 
principios generales sobre la elección indi¬ 
vidual y la interacción. En la primera sec¬ 
ción definimos los conceptos clave de la 
Economía. Después, analizaremos en deta¬ 
lle doce principios básicos de la Economía: 
cuatro sobre la elección individual, cinco 
sobre cómo interactúan esas decisiones 
individuales y tres sobre las interacciones 
en el conjunto de la economía. 
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2 PARTE 1 


¿QUÉ ES LA ECONOMÍA? 


Una economía es un sistema para 
coordinar las actividades productivas 
de la sociedad. 

La Economía es la ciencia social que 
estudia la producción, la distribución y 
el consumo de bienes y servicios. 

Una economía de mercado es una 
economía en la que las decisiones 
sobre producción y consumo son 
tomadas por los productores y los 
consumidores individuales. 

La mano invisible hace referencia 
a la forma en la que la persecución 
individual del propio interés puede 
conseguir buenos resultados para el 
conjunto de la sociedad. 


La economía y los asuntos de la vida 
cotidiana 

“u?sto I éDOc q a Ue r P M dÍéram ° S , tras,adar a un estadounidense del periodo colonial a 
rte?n? tNo es ese el argumento de alguna película? De varias en reali 
dad). ¿Que resultaría sorprendente para este viajero en el tiempo^ 

,, eguramente lo mas llamativo sería la prosperidad de este país moderno -la varié 
dad de bienes y servicios de la que cualquier familia puede disfrutar Viendo tanta' 

esS cosas^O ouST^ “ pregUntaría: "¿ Cómo P odría disfrutar yo de alguna de 
nivel de prosperidad?. PregUnta ™ ¿CÓm ° P ° dría mi sociedad conseguir ese 

La respuesta es que, para adquirir ese tipo de prosperidad es necesario un sri 
• , . stnbuclon y el consumo de bienes y servicios. Como dijo el gran econo 

es&ezsest- Ia E — a - * «**> * ¿ 

increíblemente alto" 6 & aCtUahdad ’ Ia estad oumdense proporciona un nivel de vida 

Por tanto, dicha economía debe estar haciendo ateo h,Vn „ 0 i„ • i 

érito Pero ha tlemP ° Vf™ 1 * P resentar sus respetos a la persona ’responSTdel 
xito. Pero hay un problema: no existe tal persona Los Estados TiniHoc f 

producir y a donde tiene que enviarlo. Cada productor individual produce lo oue 

“ s rd^ r e oporcionará el ^ 

La alternativa a una economía de mercado es una economía dirigida en la oue 
hay una autoridad central que toma las decisiones de producción y de’consumo 

SoviétiaTentre 19 rf y 1991 p? P | UeSl ° a prueba > mu Y destacadamente en la Unión 

Lalempresas de L UP^ i eS pue no funcionaron demasiado bien, 

p as de la URSS generalmente eran incapaces de producir porque carecían 

eí¿"a“»¿ S eC0n0m ‘ aS dirÍ8¡daS — P» « t-p. colTS 

.mua de al,menú». Sorprenden,emente, el W no planlfic”! de ™mto' 

economía lirada. 8 ^ ordmad ™“>« 1“' >» "planificación- de nna 

riQc En l J 76 ’ el economista escocés Adam Smith, pionero de la Economía en un famoso 
p saje e su libro La riqueza de las naciones escribió acerca de cómo los individuos 
persiguiendo su propio interés, generalmente acaban sirviendo a los intereses dd con 
junto de la sociedad. Smith escribió lo siguiente acerca de un hombre de negodol oue' 
buscando su propio beneficio, enriquece la nación: “Solo piensa en su propio beneficio’ 

pe“egu 0 ir e un’firue e noT ChaS l T' P ° r UM man ° ¡nvisible ^e le hace 

P rseguir un fin que no formaba parte de sus intenciones”. Desde entonces, los econo- 
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mistas han usado la expresión mano invisible 
para referirse a cómo la economía de mercado 
se las arregla para encauzar el poder del propio 
interés en favor de la sociedad. 

El estudio de cómo los individuos toman 
sus decisiones y de cómo esas decisiones 
interactúan se llama Microeconomía. Uno 
de los temas centrales de la Microeconomía 
es la validez de la visión de Adam Smith: la 
persecución de su propio interés por parte de 
los individuos generalmente favorece los inte¬ 
reses de la sociedad en su conjunto. 

De modo que parte de la respuesta a la pre¬ 
gunta de nuestro viajero en el tiempo -"¿Cómo 
podría mi sociedad conseguir ese nivel de 
prosperidad que ustedes tienen garantiza¬ 
da?”- es que la sociedad tendría que aprender 
a valorar las virtudes de una economía de 
mercado y el poder de la mano invisible. 

Pero la mano invisible no es siempre nues¬ 
tra amiga. Es también importante compren¬ 
der cuándo y por qué la búsqueda individual 
del propio interés puede conducirnos a conductas 


LA ECONOMÍA A TRAVÉS DE LOS TIEMPOS 



contraproducentes. 


Mi beneficio, tu coste 

Un aspecto de la vida moderna que no admiraría nuestro viajero en el tiempo sería el 
tráfico. De hecho, aunque muchas cosas han mejorado lo largo del tiempo, la conges¬ 
tión del tráfico ha empeorado mucho. 

Cuando hay un atasco de tráfico, cada conductor está imponiendo un coste a 
todos los demás conductores -literalmente, él se está interponiendo en su camino (y 
ellos están interponiéndose en el de él). Este coste puede ser importante: en las gran¬ 
des áreas metropolitanas, cada vez que una persona va a trabajar en su propio coche, 
en lugar de usar el transporte público o de trabajar en casa, puede fácilmente imponer 
a los otros conductores unos costes ocultos de 15 $, o más. Sin embargo, cuando están 
decidiendo si cogen el coche o no, los conductores no tienen ningún incentivo para 
tener en cuenta los costes que imponen a los demás. 

La congestión del tráfico es un ejemplo muy común de un problema mucho más 
amplio: algunas veces, la búsqueda individual del propio interés, en vez de conducir al 
interés de la sociedad en su conjunto, en realidad puede hacer que la sociedad empeore. 
Cuando ocurre esto, decimos que hay un fallo de mercado. Otros ejemplos importan¬ 
tes de fallos del mercado tienen que ver con la contaminación del agua o del aire, o con 
la sobreexplotación de algunos recursos naturales, como la pesca o los bosques. 

La buena noticia, como aprenderá quien use este libro para estudiar Microeconomía, 
es que el análisis económico se puede utilizar para diagnosticar fallos de mercado! 
Y, a menudo, el análisis económico también se puede utilizar para idear soluciones a 
los problemas. 


Buenos tiempos, malos tiempos 

En condiciones normales nuestro viajero en el tiempo encontraría centros comercia- 
es llenos de consumidores felices. Pero durante el otoño de 2008 todas las tiendas de 
los Estados Unidos tuvieron inusualmente poco movimiento. La economía del país 
estaba deprimida y las empresas despidieron a gran cantidad de empleados. 

Estos peí iodos problemáticos son una característica habitual de las economías 
modernas. El hecho es que la economía no siempre funciona suavemente: experimen¬ 
ta f uctuaciones, una serie de subidas y bajadas. En promedio, un estadounidense de 
mediana edad habrá vivido tres o cuatro caídas, denominadas recesiones. (La eco¬ 
nomía de los Estados Unidos experimentó varias recesiones importantes a partir de 
1973, en 1981, en 1990, en 2001, y en 2007). Durante una recesión profunda, millones 
de trabajadores pueden ser despedidos. 


La Microeconomía es la rama de la 
Economía que estudia cómo toman 
decisiones los individuos y cómo 
interactúan esas decisiones. 

Cuando la persecución individual 
del propio interés genera malos 
resultados para la sociedad en su 
conjunto, hay un fallo de mercado. 

Una recesión es un hundimiento de la 
economía. 



© Ted Rail. Reprlnted with permlsslon of Universal Press Syndicate. All rights reserved. 

















































4 PARTE 1 


¿QUÉ ES LA ECONOMÍA? 


La Macroeconomía es la rama 
de la Economía que estudia las 
fluctuaciones globales de una 
economía. 

El crecimiento económico es la 

capacidad de una economía para 
producir cada vez más bienes y 
servicios. 

La elección individual es la decisión 
de un individuo acerca de qué hacer, 
lo cual necesariamente implica 
también una decisión sobre qué no 
hacer. 


Igual que los fallos del mercado, las recesiones forman parte de la vida; pero 
lo mismo que los fallos del mercado, también son un problema para el que el aná¬ 
lisis económico ofrece algunas soluciones. Las recesiones son uno de los temas 
centrales de la rama de la Economía denominada Macroeconomía, que se ocupa 
de las fluctuaciones de la actividad de la economía en su conjunto. Quien estudie 
Macroeconomía aprenderá cómo explican las recesiones los economistas y cómo se 
pueden usar las políticas públicas para minimizar los daños causados por las fluc- 
tuaciones económicas. 

Aunque de vez en cuando tiene lugar una recesión, lo cierto es que a lo largo de 
la historia de los Estados Unidos, son muchos más los momentos de prosperidad que 
los de recesión. 

Hacia adelante y hacia arriba 

A principios del siglo XX, muchos estadounidenses vivían en unas condiciones que 
hoy consideraríamos de pobreza extrema. Solo el 10% de las viviendas disponían de 
inodoros, apenas el 8% tenía calefacción central, solo el 2% disponía de electricidad 
y casi nadie tenía un coche, por no hablar de una lavadora o de aire acondicionado. 

Estas comparaciones son un escueto recordatorio de cuánto han cambiado nues¬ 
tras vidas gracias al crecimiento económico, es decir, a la cada vez mayor capaci¬ 
dad de la economía para producir bienes y servicios. ¿Por qué crece la economía a lo 
largo del tiempo? Y ¿por qué este crecimiento económico es en algunos momentos y 
lugares más rápido que en otros? Estas son preguntas clave para la Economía porque 
el crecimiento económico es bueno, y la mayoría de nosotros queremos que haya más. 


▼ Repaso rápido 


• La Economía es el estudio de la pro¬ 
ducción, la distribución y el consumo 
de bienes y servicios, y de cómo la 
economía coordina esas actividades. 
En una economía de mercado la 
mano invisible actúa a través de los 
individuos que persiguen su propio 
interés. 

La Microeconomía es el estudio 
de cómo toman sus decisiones los 
individuos y de cómo ¡nteractúan 
esas decisiones, lo que a veces 
genera fallos del mercado. La 
Macroeconomía se ocupa de las fluc¬ 
tuaciones económicas, tales como 
las recesiones, que pueden ralen¬ 
tizar temporalmente el crecimiento 
económico. 


Los asuntos de la vida cotidiana' son realmente extraordinarios si nos paramos a 
pensar en ellos, y nos pueden llevar a plantearnos algunas preguntas bastante impor¬ 
tantes e interesantes. 

En este libro describiremos las respuestas que los economistas han dado a esas 
pieguntas. Pero este libro, igual que hace la Economía, no es una lista de respues¬ 
tas: es una introducción a una disciplina, a una manera de abordar preguntas como 
las que acabamos de plantear. O, por decirlo de la misma forma que Marshall: “La 
Economía... no es un conjunto de verdades concretas, sino un motor para descubrir 
verdades concretas”. 

Así pues, giremos la llave y arranquemos. 


o#o 




COMPRUEBA SI LO HAS ENTENDIDO 


1. ¿Cuáles de las siguientes proposiciones describen características de una economía de mer- 
cado? 

a. La mano invisible encauza el poder del propio interés hacia el bien de toda la sociedad. 

b. Una autoridad central toma las decisiones sobre la producción y el consumo. 

c. La búsqueda del propio interés a veces genera fallos del mercado. 

d. En una economía de mercado el crecimiento es estable y sin fluctuaciones. 


Las soluciones están al final del libro. 


Los principios subyacentes a la elección 
individual: el núcleo de la economía 

oda.cuestión económica implica, en el nivel más básico, decisiones de elección 
individual —decisiones tomadas por un individuo sobre qué hacer y qué no 
hacer. De hecho, se podría decir que no hay ningún problema económico que 
no se refiera a una elección. 

Entremos en un gran almacén como Walmart o Target. Tenemos miles de pro¬ 
ductos diferentes a nuestra disposición, y es extremadamente improbable que alguien 
pueda permitirse comprar todo lo que desee tener. Y, en cualquier caso, solo tenemos 
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un espacio limitado en nuestro dormitorio o en nuestra casa. 
Así que ¿compraríamos otra librería o un minifrigorífico? 
Teniendo en cuenta las limitaciones de nuestro presupuesto 
y de nuestro espacio, tendremos que elegir qué compramos y 
qué dejamos en la tienda. 

Ya el hecho de que esos productos estén en la tienda impli¬ 
ca haber hecho elecciones previas -el gerente de la tienda 
eligió venderlos y, antes, los fabricantes eligieron producirlos. 
Todas las actividades económicas implican elecciones indivi¬ 
duales. 

Hay cuatro principios económicos, que se muestran en 
la Tabla 1-1, en los que se basa la economía de la elección 
individual. A continuación los examinamos uno por uno con 
más detalle. 


tabla 1-1 Los principios de la elección 
individual 

1. Los individuos tienen que hacer elecciones porque los 
recursos son escasos. 

2. El coste de oportunidad de algo -aquello a lo que tenemos 
que renunciar para obtenerlo- es su verdadero coste. 

3. Las decisiones sobre "cuánto” son decisiones que requieren 
elegir entre disyuntivas en el margen, comparando los costes 
y las ganancias de hacer un poco más de una actividad en 
lugar de hacer un poco más de otra. 

4. La gente generalmente responde a los incentivos, 
aprovechando las oportunidades para mejorar. 


Principio 1: Hay que hacer elecciones porque los 
recursos son escasos 

No se puede obtener siempre todo lo que se quiere. A todo el mundo le gustaría tener 
una casa maravillosa en un sitio estupendo -y contar con ayuda para la limpieza de 
la casa-, tener uno o dos coches nuevos, y unas fantásticas vacaciones en un hotel 
de lujo. Pero incluso en un país rico como Estados Unidos no hay muchas familias 
que puedan permitirse todo esto. Por eso tienen que hacer elecciones -ir este año a 
Disney World o comprar un coche mejor, conformarse con un pequeño jardín o acep¬ 
tar conducir un largo trayecto para ir al trabajo viviendo en un lugar dónde el suelo 
es más barato. 

Tener ingresos limitados no es lo único que impide que la gente tenga todo lo que 
quiere. El tiempo también está limitado: los días tienen solo 24 horas. Y, como el 
tiempo es limitado, el hecho de elegir dedicar cierto tiempo a hacer una cosa implica 
elegir también no dedicarlo a hacer otra —emplear la noche en estudiar para un exa¬ 
men implica no poder dedicarla a ver una película. En efecto, mucha gente está tan 
limitada por el numero de horas del día, que está dispuesta a intercambiar dinero por 
tiempo. Por ejemplo, normalmente las pequeñas tiendas del barrio tienen precios más 
altos que los supermercados, pero prestan un servicio importante a aquellos consumi¬ 
dores que, por disponer de poco tiempo, prefieren pagar más antes que hacer un viaje 
más largo hasta el supermercado. 

Esto nos lleva a nuestro primer principio de la elección individual: 

Los individuos tienen que hacer elecciones porque los recursos son escasos. 

Un recurso es cualquier cosa que se puede utilizar para producir otra cosa. Las 
listas de recursos económicos suelen empezar por la tierra, el trabajo (tiempo de 
los trabajadores), el capital físico (maquinaria, edificios y otros activos productivos 
creados por el hombre) y el capital humano (niveles educativos y habilidades de los 
trabajadores). Un recurso es escaso cuando no hay suficiente cantidad del mismo 
para utilizarlo de todas las maneras en que la sociedad desea hacerlo. Hay muchos 
recursos escasos. Están incluidos los recursos naturales -los que surgen del entorno 
físico, como minerales, madera o petróleo. También es limitada la cantidad de recur¬ 
sos humanos —el trabajo, las habilidades y la inteligencia. Y, en una economía mun¬ 
dial en crecimiento, con un rápido aumento de la población, incluso el aire limpio y 
el agua se han convertido en recursos escasos. 

Lo mismo que los individuos tienen que hacer elecciones, la escasez de recursos 
exige que la sociedad en su conjunto también tenga que elegir. Una forma que tiene 
la sociedad para elegir consiste en dejar que las elecciones colectivas surjan como el 
resultado de muchas elecciones individuales, que es lo que normalmente pasa en las 
economías de mercado. Por ejemplo, los estadounidenses como grupo disponen sólo 
de un número determinado de horas a la semana: ¿cuántas horas de ese tiempo gas¬ 
tarán en ir al supermercado para conseguir precios más bajos, en lugar de ahorrar 
tiempo comprando en las tiendas del barrio? La respuesta es la suma de las elecciones 
individuales: cada uno de los varios millones de individuos hace su propia elección 
sobre dónde comprar, y la elección global es simplemente la suma de estas elecciones 
individuales. 


Un recurso es cualquier cosa que se 
puede usar para producir otra cosa. 

Los recursos son escasos -no hay 
disponibles cantidades suficientes 
de recursos para satisfacer todas 
las formas en que la sociedad desea 
utilizarlos. 
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El verdadero coste de algo es su 
coste de oportunidad: aquello a lo 
que hay que renunciar para obtenerlo. 


decidir que^s meioT VaUOS ™ otlv ° s ’ hay algunas elecciones que una sociedad puede 
autores de este libro vivimosITuna" zo^'qu^^ Por ejemplo, los 

un lugar más ki P d 1 Se quedara sin urbanizar, la comunidad sería 

individuo üene ¡ "“” ,iws ■—íS 

los Estados Unidos ha surSo Herü , !t " proi 7° tor inmobiliario. Por eso, en 
terrenos sin urbanizadfofmTnten^ " “ q “ ^ g ° bÍern ° S '° cales -"tpren 
posteriores veremos E " Capítulos 
escasos se dejan en manos de los indiviHi cisiones sobre cómo usar los recursos 
a un nivel más alto, a un nivel comunitario ^ ^ ° traS 36 tÍ6nen qUe t0mar 


oportunidad 51 Verdader ° C ° S ‘ e de a ' 9 ° 65 su “ s * e de 

matricularte en unasolaVutadv^Sin 10 'h eSlud ^ os y . que lus horarios te permiten 
Mrodnccién al diseño por ordenador e «SÍXÍta “ Ígna ‘ UraS qUe “ a,ra “ : 

decisS' E s Thech„ d Sa" TnueT? “ “f’™ f ÍKZ: “ d * esa 

Esto nos conduce a *“ 

- ■ to - -— 

que podrías haber obteSTÍs eted” Dt'ifo Z^ordmlíor’™ “ gananda 
dual, "f* 1 Para “ l “ d ' r 13 e,e “" S " ItKÜvl- 

del atólls,“toTdm¡” “ P rS“ acal ós'cot "'"°¡ F° “ «“"'-‘p 1 ™ 
una asignatura optativa donde nn h * com o e de nuestro ejemplo de elección de 

u otra -es decTr S „„SÍ e™.es m^ ““'T ^ * ma ‘ rlc “ la 1)01 «Mr 
que elijas sí tiene un Zedl h o"*** 

tienes que renunciar porque tu limitación de tiem ° P QUe te gUSta y a ]a q ue 
ellas. Más concretamente el coste de oZn TT? S ° l ° *? perraite Cursar una de 
por no elegir siguiente mljS.TteíX d dC “ '» q ” ^ 

qdáSnafafeoTlSS'rio t¿ P °í ,U ” Ídad “ al «» a "» did » -= decir, que es 

tiene un coste adicional de 750 $• ahora U ^ 0ng ^ mos que Ulla asignatura optativa 

coste monetario. ¿Es el eoíM f LrSnid dT“i ^ “ "”*• M Aw tta» un 
este coste monetario? «Portumdad de elegir esa asignatura algo aparte de 

en 

ia rr que 

diseño por ordenador, ^ 

snisr? 

es 

decisiones que es«„ de,ras de cada elección -mliricuSSe í”tV tp^o »t 
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matricularse, acabar este semestre o no acabarlo, abandonar los estudios o con 
ti miar- se da uno cuenta de que en último término todos los costes son costes de 
oportunidad. 

Algunas veces, el dinero que hay que pagar por algo es un buen indicador de su 
coste de oportunidad. Pero muchas veces no lo es. El coste de ir a la universidad 
es un ejemplo muy bueno de lo mal que el coste monetario puede reflejar el coste 
de oportunidad. La matrícula y el alojamiento son los principales gastos para la 
mayoría de estudiantes; pero aunque ambos fueran gratuitos, ir a la universidad 
seguiría siendo una opción costosa, ya que muchos universitarios, si no fueran a la 
universidad, tendrían un empleo. Es decir, yendo a, la universidad, los estudiantes 
'^ mmclan a los ingresos que habrían podido obtener si hubieran elegido trabajar 
Esto quiere decir que e coste de oportunidad de ir a la universidad es lo que se paga 

un trab^o Y aI ° jamient ° más los in S resos que se han dejado de ganar en 

Es fácil entender que el coste de oportunidad de ir a la universidad es especial¬ 
mente elevado para aquellas personas que podrían estar ganando salarios muy altos 
si hubieran trabajado durante sus años universitarios. Por eso los deportistas de alto 
nivel como LeBron James, y los empresarios como Mark Zuckerberger, fundador de 
Facebook, suelen abandonar sus estudios antes de acabarlos. 


Principio 3: “Cuánto» es una decisión en el margen 

Algunas decisiones importantes se plantean en términos de elecciones entre “esto o lo 
otro -por ejemplo, decidimos si vamos a la universidad o si empezamos a trabahr 
s, estudiamos Económicas o si estudiamos alguna otra carrera. Pero otras decido 
nes importantes implican elecciones sobre "cuánto” -por ejemplo, si este semestre 
estamos matriculados en Economía y Química, tenemos que decidir cuánto tíempo 
ÍÍT^ Cada aSÍgnatUra - CUand ° SC trata dC Analizar decisiones de! tipo 

rr¿í“~ ,ona un punK ' de ^ muy ■——= t—z- 

Imaginemos que un alumno de Bachillerato está matriculado en Economía v 
en Química. Y supongamos que está preinscrito en Medicina, por lo que le importa 
mas la nota de Química que la de Economía. ¿Significa esto que dedkará todo su 
tiempo a estudiar Química y que se presentará en blanco al examen de Economía^ 

c r a más importante es ia de ° uímica ’ ded¡ - 

alguna otra cosa, como por ejemplo, estudiar para obtener una nota más alta 

' mPl ‘“ » '^-off-nna co mp ,- 

estaíó^ 86 deCÍden eSte tipo de cuestiones de "cuánto”? La respuesta típica es que 

hacerse en la n hor Se ÍOman P °c° 3 P ° C °’ decidiendo en cada momento lo que debe 
que la tarÓP , , siguiente^ Supongamos que los dos exámenes son el mismo día y 

A las 6 de la t ti estudlante está repasando sus apuntes de ambas asignaturas 

ístaLta ,ta8S. q “ e “ ¡d “ dqd i» f a' ™n«s u „a hora m !s acS 

10 !mn“ ' 8 d d que es mej0r dedicar otra hora más a cada asignatura A las 

acosar rr; CanSad °X PÍ T a que SOl ° quiere una horanTantes de 

seguramente la den 3 3 eStudlar ,? uímica ° Economía? Si quiere estudiar Medicina 

Empresas, probablemeSe 1 íaTdiSriÍÉ“onomía qUÍere eStUdÍ3r AdmÍn¡StracÍón de 

to la dedsión^Tsobre ^ F™ UtÍIÍZar el tiempo ' « cada monten- 

decidir si sp ■ b . dedlCa ° no una hom más a una u otra asignatura. Y al 

horÍj^^erd da taríelTstur Tv ^ '°* COSteS ^ 

las ganancias fun nrih,w Economía o una hora perdida para dormir) con 

ganancia de ld probal ? Ie a umento en la calificación de Química). Siempre que la 

elegir estudiar & CStUdmr QUÍmÍC3 may ° r qUC d C ° Ste ’ Se debe 

actividaH d R decl ® lones “hacer o no hacer u poco más o un poco menos de una 
, que acer urante la próxima hora, qué hacer con el siguiente dólar, y cosas 


Hacemos un intercambio o trade-off 
cuando comparamos los costes con 
las ganancias de hacer algo. 



Mark Zuckerberger entendió el concep- 
to de coste de oportunidad. 
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Las decisiones sobre si hacer un 
poco más o un poco menos de 
una actividad son decisiones 
marginales. El estudio de este tipo 
de decisiones se llama análisis 
marginal. 

Un incentivo es algo que ofrece 
una recompensa a las personas que 
cambian su comportamiento. 


cSo! r rgi " ales Es, ° nos «* 

tefcü»,*, - cuáM0 . implican ana i¡ zar disyuntivas en el mar 

nos^enfrentam^ «i < Econo^da*^eífía rtdareal-¡m'll EaS ^ 

“tómélrosTÜ^amSí eUcSÍlel'cttó 

Principio 4: La gente generalmente responde a los 
incentivos aprovechando las oportunidades para mejorar 

—£ ° ,mM quc hab,a 

.aifcrlZhS^^ “ r f * ,sa ™“ d » d . «I 

que se hartan muchísimos cambios de aceite en él Por oué'p° S se(!aros , de 
elección individual: ya nues,nJ Principio de la 

ír»sL s r^r r ‘ sp °" de a ,os — *» 

SSS5£3=srSS¡=?=5 

ip^iisssp 

esperar que aumente el número de estudiantes de Administración H ^ a J an> Podemos 

-* > :p^sziz. 

inte^riraS^flcrom^r^ r" ,U ' '* da laa 

iudividuales, lo de ,a ¿¿ '”1^^ 
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PARA MENTES INQUIETAS r 



Se ha demostrado que los incentivos monetarios mejoran 
los resultados escolares. 


COBRAR POR ESTUDIAR 

La verdadera recompensa de estudiar es, 
por supuesto, lo que aprendes. Muchos 
estudiantes, sin embargo, tienen que esfor¬ 
zarse para mantener su motivación en los 
estudios y les cuesta mucho trabajo hacer¬ 
lo. Los profesores y los responsables de la 
política educativa se han propuesto sobre 
todo el reto de ayudar a los estudiantes 
procedentes de entornos económicamente 
desfavorecidos, donde generalmente el 
absentismo escolar es frecuente, el nivel 
de abandono escolar es elevado y las 
calificaciones en tests estandarizados son 
bajas. En un estudio hecho para el periodo 
2007-2008, el economista de Harvard 
Roland Fryer Jr. descubrió que los incenti¬ 
vos monetarios -recompensas en dinero- 
podían mejorar el resultado académico en 
los colegios de zonas desfavorecidas eco¬ 
nómicamente. Sin embargo, el funciona¬ 
miento de los incentivos monetarios es, al 
mismo tiempo, sorprendente y predecible. 

Fryer realizó su investigación en cuatro 
distritos escolares diferentes, empleando en 
cada uno de ellos un conjunto de incentivos 
distinto y una medida de comportamiento 
diferente. En Nueva York, a los estudiantes 
se les pagaba según sus resultados en 
tests estandarizados; en Chicago se les 
pagaba de acuerdo con sus calificaciones; 
en Washington D.C., la paga se fijaba en 
función de su asistencia a clase y su buen 
comportamiento, además de sus calificacio¬ 
nes, en Dallas, a los alumnos de segundo 
grado se les pagaba cada vez que leían un 
libro. Fryer evaluaba los resultados compa¬ 
rando el comportamiento de los estudiantes 
incluidos en el programa con otros estudian¬ 
tes del mismo colegio que no lo estaban. 


En Nueva York, el programa no 
tuvo efectos visibles en las califica¬ 
ciones de los tests. En Chicago, los 
estudiantes incluidos en el programa 
sacaron mejores notas y asistieron 
más a clase. En Washington, el pro¬ 
grama mejoró mucho los resultados 
de los chicos generalmente más 
difíciles de motivar, los que tienen 
problemas de comportamiento 
graves, subiendo sus calificaciones 
en una cuantía equivalente a haber 
asistido a 5 meses más de clase. 

Los resultados más sorprendentes 
ocurrieron en Dallas, donde los estu¬ 
diantes mejoraron espectacularmente sus 
resultados en los tests de comprensión de 
lectura; los resultados continuaron el año 
siguiente, aunque ya no se premiaba con 
recompensas monetarias. 

Así pues, ¿qué es lo que explica unos 
resultados tan variados? 

Fryer descubrió que, para que las 
recompensas en dinero fueran eficaces, 
los estudiantes tenían que creer que ellos 
mismos eran capaces de influir significati¬ 
vamente en las medidas de su comporta¬ 
miento. De manera que en Chicago, Dallas 
y Washington -donde los estudiantes 
tenían un control importante sobre resulta¬ 
dos tales como calificaciones, asistencia, 
comportamiento y el número de libros 
leídos- el programa tuvo resultados signi¬ 
ficativos. Pero, puesto que los estudiantes 
de Nueva York no tenían mucha idea de 
cómo podían influir en su calificación de un 
test estandarizado, la perspectiva de una 
recompensa no tuvo casi ninguna influencia 
en su comportamiento. También importaba 


el momento de recibir la recompensa: una 
recompensa de un dólar tiene más efecto 
en el comportamiento si la conducta se 
mide en intervalos más cortos de tiempo y 
el premio se entrega poco tiempo después. 

El experimento de Fryer permitió obser¬ 
var ciertas peculiaridades importantes 
sobre cómo motivar el comportamiento por 
medio de incentivos. Es muy importante 
la forma en que se diseñan los incentivos: 
la relación entre el esfuerzo y el resultado, 
así como la rapidez con que se entrega la 
recompensa, tienen mucha importancia. 
Además, el diseño de los incentivos puede 
depender muchísimo de las características 
de las personas que se quiere motivar: lo 
que estimula a un estudiante de un entorno 
económicamente privilegiado, puede no 
estimular a uno procedente de un entorno 
con dificultades económicas. Los descu¬ 
brimientos de Fryer proporcionaron a los 
profesores y gestores de la política edu¬ 
cativa una nueva e importante herramienta 
para ayudar a estudiantes desfavorecidos a 
tener éxito en sus estudios. 


LA ECONOMÍA ENACCIÓN 


¿NIÑO O NIÑA? DEPENDE DEL COSTE 

I n hecho de China es indiscutible: es un gran país con muchísima gente. En 2011 

? r, a r bla r n a era de 1 - 344130 0 °0 habitantes. Exacto: alrededor de mil 

trescientos millones. 

Hón P ? ra hacer fren í e a , l0S ret0S económicos y demográficos que planteaba una pobla- 
1078 ru en ° rme ’ C gobierno chino im P uso en 1978 la política de un solo niño” En 
Zl Chma era un país muy, muy pobre y sus líderes temían que el país no pudiera 
> f ' S , e carg ° de educa r y cuidar adecuadamente a su creciente población. En la déca- 
da d e l° s 70 una mujer media china daba a luz, en promedio, a más de 5 hijos a lo 
rgo de su vida. Por eso el gobierno, sobre todo en las áreas urbanas, restringió a uno 
numero de hijos que podía tener una pareja, imponiendo sanciones a aquellos que 
cumplieran este mandato. Como consecuencia, en 2011 la media de nacimientos 
por mujer en China era de solo 1,5. 

n,/ er ° la r lltica de un SOl ° nlño tuv ° una consecuencia desafortunada no prevista 
mann.T 6 Chln£ \ eS U , n país eminentemente rural y los hijos pueden realizar labores 
i ‘ , .. es a g n coIas, las familias teman una mayor preferencia por los hijos que por 
jas. demas, la tradición establece que las esposas pasan a formar parte de la 
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El coste que tuvo en China la “política de un 
solo mno” fue una generación de hijas “desapa¬ 
recidas -un fenómeno que ha empezado a su 
vez a desaparecer a medida que las condiciones 
económicas han cambiado. 


w Repaso rápido 


Todas (as actividades económicas 
implican decisiones individuales. 
Los individuos tienen que hacer 
elecciones porque los recursos son 
escasos. 

• El verdadero coste de algo es su 
coste de oportunidad -aquello a lo 
tenemos que renunciar para conse¬ 
guirlo. Todos los costes son costes 
de oportunidad. Los costes mone¬ 
tarios son, algunas veces, un buen 
indicador de los costes de oportuni¬ 
dad, pero no lo son siempre. 

Muchas elecciones no se plantean en 
términos de si se hace algo, sino en 
términos de cuánto se hace. Las deci¬ 
siones sobre “cuánto” hacer se toman 
valorando disyuntivas o trade-offs, en 
el margen. El estudio de las decisio¬ 
nes marginales se denomina análisis 
marginal. 

Puesto que las personas general¬ 
mente aprovechan las oportunidades 
para mejorar, los incentivos suelen 
modificar sus comportamientos. 




Como consecuencia^deTa política^e tm sotoT" TíÍ 3 SUS mayores - 

das "hijas no deseadas" Ale-unas h i a ^°' ^^ lna P ronto tuvo demasía- 

victimas del abandono y los malos tratos ” pnm,!r aflo d » «da. 

sión dVXrtfi», mmbS«„t"u„“ m ' Mal r me rUral y P™- 

cidas". En 1990 Amartva Sen un impo1 tant ^ P r °blema de "niñas desapare- 
obtuvo el J^^SdL S S5 8 ü ^ , ™ Sta b r tán ¿ C u naCÍd0 en la In ^ia que 
"mujeres desaparecías’’ía cfntÍT 9 , ASla había CaS¡ 100 millone « de 
■anteP» «o 

..nd 1 ;” “ szr zr . * 

provindas con 

mico de China y su creciente urbaniSí a ^ fUerte Crecimient ° econó- 
a las ciudades para ocupar los nuevos ** f que la gente se desplaza 

no necesitan hijos para trabajar en el cam P a T*™ de 1 traba J° <l ue surgen en ellas, 
disparado en las ciudades chinas ñor lo n P °i Ademas ’ P recio de la vivienda se ha 

praran un apartamento a su Z para oueZ f- C ° StUmbre * ?“ l0S padre * le ««*- 

para muchos. Sin duda, los hijos son toníí / 3 ^^ 6 ’ Se ha hech ° inalca nzable 
una prueba de cómo han cambiado los t,V P refer |dos en las zonas rurales. Pero 
que desde hace algún tiempo aconsejan a 1 mp ° S ’ Se observa en los sitios de Internet, 
un hijo. g P ° aconse J an a l a s Parejas que tengan una hija en lugar de 

•O 


_£OMPRU£BA SI LO HAS ENTPMmnn 


1-2 


’■ .tcoltlS a Cad “ * ,a * «» * I», cuatro principio, da „ 

*■ izTíTr*™ de un -«■“»“ •*» »«<« 

ísalud 6 'deÍÍhtÍ^^^ los be " efici ° s P« 

menos de estudio. ° sobre * us n °tas de una hora 

una oled, da &¡ “ S “c»«.rando 

b. El salario de 45.000 dólares del empleo anterior 3 " 1 ' 6 " ° PUeSt ° de lrabaja 

c. Tu nuevo despacho, mucho más espacioso. 

Las soluciones están al final del libro. 


b. 

c. 


d. 


La interacción de las elecciones 
-mis elecciones afectan a las tuyas, 
y viceversa- es una característica 
común a la mayoría de las situaciones 
económicas. Los resultados de esta 
interacción son muchas veces muy 
diferentes de lo que los individuos 
pretenden al hacer la elección 
individual. 


Interacción: cómofuncionan las economías 

ZZTrl“s.E„tí™i¿Z'S >rd,nar d 1 * S aC, ‘ Vidad “ Privas <>« 

dilación se lleva .“bosta ZóZ T'a ’ “T « *> «««nb <*., eoor- 
pías elecciones. Sin embargo, esas eleccionesnn ’ nad ° r ' Cada lndlv iduo hace sus pro¬ 
de otras: las oportunidades de cada individuo C ? absoluto independientes unas 
en gran medida de las elecciónes te haceííro "T SUS eIecCÍOnes ’ dependen 

cómo funciona una economía de mercado hem T ^ ^ 6S °’ para entende >- 
la que mis decisiones afectan a las tuyas y viceversa 6 CXammar CSta interacció „ en 
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Cuando estudiamos la interacción económica descubrimos rápidamente que el resul 
fado final de las elecciones individuales puede ser muy diferente de lo que cada uno de los 
individuos pretendía al hacer su elección. Por ejemplo, durante el siglo pasado los agricul- 
lores de los Estados Unidos adoptaron entusiasmados nuevas técnicas agrícolas e intro 
dujeron nuevos cultivos para reducir sus costes y aumentar sus rendimientos! Resulta 
evidente que a cada uno dejos agricultores le interesa usar las técnicas más modernas 
Pero el resultado final de este intento de cada agricultor de aumentar sus ingresos 
en realidad fue que muchos de ellos tuvieron que abandonar del sector La razón es 
que los agricultores americanos tuvieron tanto éxito en su afán de aumentar sus ren 
dimientos, que los precios de sus productos se hundieron Con la 
caída de los precios se redujeron las rentas de muchos granjeros y, 
como consecuencia, cada vez había menos personas a las que les 
merecía la pena dedicarse a la agricultura. Es decir, un agricultor 
que siembra una nueva variedad de maíz mejora; pero si muchos 
agricultores siembran esa nueva variedad de maíz, es posible que 
los agricultores en conjunto empeoren. 

Un granjero que siembra una nueva variedad de maíz más 
productiva no solo produce más maíz. Ese granjero también 
afecta al mercado del maíz a través de los mayores rendimientos 
que obtiene, con unas consecuencias que afectarán a los demás 
agricultores, a los consumidores y más allá. 

Del mismo modo que hay cuatro principios subyacentes a las 
decisiones individuales, hay cinco principios en los que se basa la 
interacción económica. Estos principios se resumen en la tabla 1-2 
y a continuación los examinamos con más detalle, uno a uno. 


5. 

6 . 


tabla 1-2 Los principios de la interacción 
de las elecciones individuales 

El intercambio o comercio genera ganancias. 

El hecho de que los Individuos respondan a los incentivos 
hace que los mercados tiendan al equilibro. 

7. Para alcanzar los objetivos de la sociedad, los recursos 
tienen que utilizarse de la manera más eficiente posible. 

8. Puesto que los individuos generalmente aprovechan 
las ganancias del intercambio, los mercados tienden en 
general a la eficiencia. 

9. Cuando los mercados no consiguen la eficiencia, la 
intervención del gobierno puede mejorar el bienestar de la 
sociedad. 


Principio 5: El intercambio genera ganancias 

¿Por qué las elecciones que yo hago interactúan con las que haces tú? Una familia 
podría intentar cubrir por sí sola todas sus necesidades -cultivar sus propios ahmei 
tos, confeccionar su propia ropa, procurarse entretenimiento a sí misma escribir sus 
propios libros de texto de Economía. Pero intentar vivir así resulíríímuy duro La 

rr y % zs “Zírr—- 

El intercambio o comercio genera ganancias . 

Un obrero estira el alambre, otro lo endereza, un tercero lo corta, un cuarto hace la 

íacabé" 11 qUmt ° ° brer ° lima el extrem ° d °" d e se va a colocar la cabeza; la confección de 

los alfilerlsís'otro "e Íc'í distiatas: fi Í arla es un lraba j° especial, blanquear 

el imnoZ u T colocarlos en el papel es una tarea distinta. De este modo 

disthías De i ' 0 a ™ alfil « queda dividido en unas dieciocho operaciones 

" S e '™ estas dez P erson as podían hacer cada día, en conjunto más de 
mil'och 3 2 ’ ° C f ° mi 3 flleres; cu y a cantidad, dividida entre diez, correspondería a cuatro 
md ochocientas por persona. En cambio, si cada uno trabajara separada e independien 
temante, y ninguno de ellos hubiera sido adiestrado en esa clase de tarea es seguro áue 
a a uno de ellos no habría podido hacer ni veinte, o, quizás, ni un solo alfiler af día ’’ 


En una economía de mercado, los 
individuos intercambian bienes mediante 
el intercambio o comercio: cada uno 
proporciona bienes y servicios a los 
demás, y a cambio recibe los bienes y 
servicios que desea. 

Hay ganancias derivadas del 
comercio: mediante el intercambio 
las personas obtienen más bienes 
y servicios que si intentan ser 
autosuficientes. Este aumento 
de la producción se debe a la 
especialización: cada persona se 
dedica a aquellas actividades para las 
que está más capacitada. 
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ren a E r S tÍ. mÍ r° PrÍnCÍPÍ ° SC aplÍCa CUando verao « cómo la gente se 
reparte las tareas e intercambia productos en una economí a 

seesZZZ SU COnjUnt ° PUCde Pr ° ducir más cada persona 

especializa en una ocupación e intercambia con las demás ' 

Las ventajas de la especialización son la razón por la que ñor 

malmente una persona elige una sola carrera. Convertirse en médico 

exige muchos años de estudio y de experiencia; lo nismo ocurÍ si 

se quiere ser piloto de aviación comercial. Muchos médicos podían 

mercado los bienes » tos se™c“ „ue des™ ZT* qU ' pUed “ “»«“ » el 
rechazando la opción de ser aulosuficienles. piro t,™ S lo ^ 

encontrará en los mercados los bienes oue des.2 í ” 8Ura a la 8en,e ‘i ue 

a. segundo p.ncipio sobre cOmo i»,~ 



Principio 6: Los mercados tienden al equilibrio 

Entonces^'e^alne'uim^^tas 1 cajas que^esí^b^ 3 ^ 0 ^ g ap ‘“ 8M «aja, 

que pasa, por supuesto, es que hay carreras hTr, Ce f radas ' ¿ Que ocurre? Lo primero 
un par de minutos, sin embargo la situacSi se £ ^ í í abierta - D^pués de 

habrán reordenado a sí mismos de manera i n ° rl ^ a J lza do; los compradores se 
aproximadamente la de Ia recién Cierta tiñe" 

Cipio, que los individuof^f® rtir ^ nuestro cuarto Prin¬ 
gue ¡a gente correrá hacia la caja recién ahfertl ^ i? Pa ' a mejoran Est o implica 
cola. Y la situación se estabihzaró cuSdo tÍemp ° de eSpera en la 

pueden mejorar su posición cambiándose de < ¡ 0 ™ pradores se den cuenta de que no 
sus posibilidades de mejorar. 3 CS declr ' cuando se hayan agolado 

racción de las f “' C ° ,<1“ " ™ la Inte- 

los economisias llami, un UntoZ ?Z‘° ^ ‘° n8¡ '“ d - “ '» 

Recortemos hhis, orí 

tamente resultaba más barato deiar el LffyLube, en el que supues- 

un aparcamiento. Si esa nosibiS u u Pai ' a Un CambÍO de aceile Que pagar 
seguido pagando 30 $ por un aparcamiento^a sh Stld ° reall ’ le i rlt f y ía gente hubiera 
de equilibrio. Y esto debería habernos dnW uaci °n no habría sido una situación 
cierta. En realidad los individuos h,. ^ P1St L a de qUC Ia hÍStoria no P od í a ser 

más barato, IguSm^SS^J^T ,a 0 P 0rta nidad de aparcar 

cola en el supermercado Y al hacerio ^ahr f ah °" rar tiem P° cambiándose de 
porque conseguir hora mnl c í ^ " ellminado esa oportunidad! O bien 

difícil, o porqle d pre do del cambio 1 ! Ttt ^ C ° nVertÍdo a l g o m" 
sería una opción iT H a ^ ado ^ ^ Y a no 

* »- «** HstnSraZ:^ un can,i>to 

U,^_ 4mte . esu „ ^ 'os mcr- 

equilibrio cuando ningún individuo Como veremos 1™ ™ j , 

ntdades que los individuos tienen para mejorar. q P arecen todas las oportu- 
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PARA MENTES INQUIETAS f 


ELIGIENDO UN LADO 

¿Por qué en los Estados Unidos se 
conduce por la derecha? Está claro: por¬ 
que lo dice la ley. Pero mucho antes de 
que existiese la ley, era una situación de 
equilibrio. 

Antes de que existieran las leyes de 
tráfico, había algunas “reglas de conduc¬ 
ción” informales, unas prácticas que todos 
esperaban que los demás cumplieran. Una 
de estas reglas incluía el entendimiento 
de que la gente circulara, normalmente, 
por un lado de la carretera. En algunos 
lugares, como en Inglaterra, la regla era 
circular por la izquierda; en otros, como en 
Francia, era circular por la derecha. 

¿Por qué unos países eligieron la 
derecha y otros, la izquierda? No está del 


todo claro, aunque puede depender de 
la forma dominante en que se organizaba 
el tráfico. Los que montaban a caballo 
con una espada sobre la cadera izquierda 
preferían cabalgar por el lado izquierdo 
(si te los imaginas subiendo o bajando 
del caballo, entenderás por qué). Por otro 
lado, los individuos diestros que camina¬ 
ban tirando del caballo, es lógico pensar 
que prefirieran caminar por la derecha. 

En cualquier caso, una vez establecida 
una regla de circulación, existen fuertes 
incentivos para que cada individuo se 
quede en el lado “habitual” de la carretera: 
los que no lo hagan chocarán con los que 
vengan en sentido contrario. De modo 
que, una vez establecida, la regla de cir¬ 


culación se refuerza a sí misma es decir, 
será un equilibrio. Hoy en día, por supues¬ 
to, se conduce por el lado que dicta la 
ley; algunos países incluso han cambiado 
de lado (Suecia se pasó de la izquierda a 
derecha en 1967). 

Pero ¿qué pasa con los peatones? No 
hay leyes -pero hay reglas informales. En 
las ciudades de los Estados Unidos, los 
peatones normalmente van por la dere¬ 
cha. Pero, si visitas un país en el que se 
conduce por la izquierda, ten cuidado: la 
gente que conduce por la izquierda, suele 
caminar por la izquierda. No te llevarán a 
la comisaría si caminas por la derecha, 
pero estarás peor que si aceptas el equili¬ 
brio y caminas por la izquierda. 


El concepto de equilibrio es muy útil para entender las interacciones económicas 
porque proporc.ona un atajo para eludir los detalles, a veces complejos, de esaT.me 
i acciones. Para entender lo que pasa cuando se abre una nueva caja en el supermer- 

adeíanta hace . , falta sabe r exactamente cómo se reordenan los compradores, ni quién 
adelanta a quien, m cual es la caja que se abre, etc. Lo que hay que saber es que cada 
vez que se produce un cambio, la situación está cambiando hacia el equilibré 

El hecho de que los mercados tiendan al equilibrio es la razón por la que podemos 
confiar en que van a funcionar de forma predecible. De hecho, podemos confiar en 

hllvr ° S , me , rCad0S ™ mos a encontrar todo lo que necesitamos. Por ejemplo los 
habitantes de las grandes ciudades tienen la seguridad de que los estantes del super- 

rs?vtr S a e s rn e ed e Sr n ^ qUé? POrqUe S¡ algÚn dlstribuid or de alimentos 

ni! ! ^ Pedidos, surgiría una gran oportunidad de beneficiarse para otro dis- 

ti ibrndor que los sirviera -habría carreras de distribuidores, similares a las labreras 

hlhU a t CaJ ^ d , e supe , rn f rcado recién abierta- Por eso, el mercado garantiza que los 
habitantes de las ciudades siempre tendrán víveres disponibles. Y, volviendo a nues- 

en ,^r ClP1 °’ eS °i- eS qUC permite 9 ue ,os habitantes de las ciudades vivan 
en las ciudades -especializándose en empleos urbanos, en lugar de vivir en -ranias v 
producir sus propios alimentos. vivir en granjas y 

Una economía de mercado, como hemos visto, también permite a la gente obtener 
nand1 C bSnÍEÍ nterCam t bl0 ' Per ° ¿CÓm ° podemos saber si una economía está funcio¬ 
namiento de unaSonomfa nnClPI ° Pr ° P ° rC1 ° na Una r6gla para valorar d hmeio- 

| J nnc¡pio 7: Para alcanzar los objetivos de la sociedad 
»ay que utilizar los recursos eficientemente 

es U t1dia S ntTs°1m11h e a S s láS “ “ Un auk demasiado Pequeña para el número de 

aiantcs muchas personas tienen que estar de pie o sentadas en el suelo- a pesar 

se leZo” Y Y ^ P ° dn ' a deCÍr ’ SÍn raÍedo a equivocar- 

hacSido lna^ Uti ^ dlngl ™na facultad. Los economistas dirían que se está 

cierne di „ m f c iente de los recursos. Pero, si es obvio que un uso inefi- 

eficienten!ent ^ rSOS / S mdeSeable ’ ¿^ ué si g nif ica exactamente utilizar los recursos 
eficientemente-? Se podría pensar que el uso eficiente de los recursos tiene algo que vil 

lall r;°' qUIZáS T 56 mÍde Cn dÓlarCS 3^ céntimos - Pera - Economía como en 
0 CUD 3 á 1 dmer ° eS S ° ° Un medl ° para Conseguir otros fines- Lo que en realidad pre- 
economisT eC ° n ° mista ^ no es el dlnero - sino la felicidad y el bienestar de la gente. Los 
stas dicen que los recursos de una economía están utilizándose eficientemente 

e2t:zT ánusando de ; alform ? que se han a *° tad ° toda ^ oTortsrz 

paia mejorar a cualquier individuo. O, dicho de otro modo, una economía es 
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¿QUÉ ES LA ECONOMÍA? 


Una economía es eficiente cuando 
se han aprovechado todas las 
posibilidades de hacer que alguien 
mejore sin hacer que nadie empeore. 

Equidad significa que todo el mundo 
obtiene su parte justa. Puesto que 
la gente puede no estar de acuerdo 
sobre lo que es “justo", la equidad 
no es un concepto tan bien definido 
como la eficiencia. 



A veces la equidad triunfa sobre la 
eficiencia. 


eficiente cuando se aprovechan todas las posibilidades de hacer que alguien mejore 
sin que nadie empeore. 

En el aula de nuestro ejemplo hay una manera muy sencilla de hacer que todo el 
mundo mejore -si se trasladan todos los alumnos de la clase a un aula más grande, los 
alumnos afectados estarían mejor sin perjudicar al resto de la facultad. Adjudicar esta 
clase el aula pequeña fue hacer un uso ineficiente de los recursos de la facultad, mien¬ 
tras que asignarle un aula grande habría sido una utilización eficiente de esos recursos. 

Cuando una economía es eficiente, está generando las máximas ganancias posi¬ 
bles del comercio, dados los recursos disponibles. ¿Por qué? Porque no existe ninguna 
forma de reasignar los recursos de modo que todo el mundo mejore. Si una economía 
es eficiente, la única forma de reasignar los recursos para que una persona esté mejor, 
es haciendo que otra persona esté peor. En nuestro ejemplo de las aulas, si todas las 
aulas grandes ya estuvieran ocupadas, la facultad sí habría estado gestionada de 
manera eficiente: podríamos haber mejorado la situación de los alumnos del aula 
pequeña trasladándoles a un aula más grande, pero para ello habríamos empeorado 
a los alumnos del aula grande trasladándolos al aula pequeña. 

Ya podemos enunciar nuestro séptimo principio: 

Para alcanzar los objetivos de la sociedad, los recur sos tienen que utili¬ 
zarse de la manera más eficiente posible. 

¿Deberían los gestores de la política económica esforzarse siempre por alcanzar 
la eficiencia económica? Bueno, no siempre, porque la eficiencia sólo es un medio 
para alcanzar los objetivos de una sociedad. Algunas veces, en la mayoría de las 
sociedades, la eficiencia entra en conflicto con un objetivo que la sociedad considera 
que merece la pena conseguir. Por ejemplo, en la mayoría de las sociedades, la gente 
también se preocupa por cuestiones de justicia o equidad. Y en general existe un 
trade-off entre equidad y eficiencia: las políticas que persiguen la equidad a menudo 
tienen el coste de que disminuyen la eficiencia, y viceversa. 

Para verlo, pensemos en el caso de las plazas reservadas para personas discapaci¬ 
tadas en los aparcamientos públicos. Muchas personas tienen dificultades para cami¬ 
nar, como consecuencia de la edad o de una discapacidad, de manera que parece justo 
reservarles plazas de aparcamiento próximas a la salida. No es difícil darse cuenta, 
sin embargo, de que esto implica cierta ineficiencia. Para garantizar que siempre que 
una persona discapacitada necesite una plaza de aparcamiento tenga una disponible, 
generalmente el número de plazas reservadas es mayor que el número de personas 
discapacitadas. Como consecuencia, hay plazas de aparcamiento vacías. (Y la tenta¬ 
ción de usarlas que tienen las personas no discapacitadas es tan grande que hay que 
disuadirles de que lo hagan amenazándoles con una multa). Así pues, a no ser que se 
contrate a personas que asignen las plazas, hay un conflicto entre la equidad -hacer 
la vida “más justa" para los discapacitados- y la eficiencia -asegurarse de que se 
están aprovechando todas las posibilidades de mejorar a alguien, no permitiendo que 
ninguna plaza cercana a la salida quede sin utilizar. 

Hasta dónde deben llegar los poderes públicos promoviendo la equidad por enci¬ 
ma de la eficiencia es una cuestión muy compleja que está en el centro del proceso 
político. Por ello, no es una pregunta a la que puedan responder los economistas. Lo 
que es importante para los economistas, sin embargo, es tratar siempre de que los 
recursos de la economía se utilicen de la manera más eficiente posible para conseguir 
los objetivos de la sociedad, cualesquiera que sean esos objetivos. 


Principio 8: Los mercados generalmente tienden 
a la eficiencia 

No existe ningún departamento del gobierno de los Estados Unidos que se encargue 
de asegurar la eficiencia de la economía de mercado norteamericana -no hay funcio¬ 
narios asegurándose de que los neurocirujanos no están trabajando la tierra, o de que 
los agricultores de Minnesota no intentan cultivar naranjas. El gobierno no necesita 
imponer la utilización eficiente de los recursos, porque la mayoría de veces es la mano 
invisible la que se ocupa de hacerlo. 

Los incentivos existentes en una economía de mercado garantizan que los recursos 
se destinan a sus usos adecuados y que no se despilfarran las oportunidades de mejorar 
que tienen las personas. Si una facultad fuera conocida por apiñar a los estudiantes 
en aulas pequeñas mientras las aulas grandes están vacías, muy pronto notaría que se 
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reducen sus solicitudes de ingreso, y sus administradores verían sus puestos de trabajo 
en p e iig r o. El “mercado" de estudiantes universitarios actuaría de tal manera que indu¬ 
ciría atas autoridades académicas a dirigir eficientemente la facultad. 

Para dar una explicación detallada de por qué los mercados tienen esa capacidad 
de hacer que los recursos se utilicen adecuadamente, tendremos que esperar hasta 
que hayamos estudiando cómo funcionan realmente los mercados. Pero la razón fun¬ 
damental es que en una economía de mercado, en la que los individuos son libres para 
elegir lo que consumen y lo que producen, estos suelen aprovechar las oportunidades 
de obtener ganancias mutuas -es decir, ganancias generadas por el intercambio. Si 
hay algún modo por el que algunos individuos puedan mejorar, normalmente estos 
individuos serán capaces de aprovechar esa oportunidad. Y esto es justamente lo que 
define la eficiencia: se han agotado todas las oportunidades de hacer que alguien 
mejore sin que nadie empeore. Esto da lugar a nuestro octavo principio: 

Puesto de los individuos generalmente aprovechan las ganancias del 

intercambio, los mercados tienden en general a la eficiencia. 

Sin embargo, tal como aprendimos en la primera sección de este capítulo, hay 
excepciones a este principio de que los mercados son, en general, eficientes. Cuando 
hay fallos del mercado, la búsqueda del propio interés que tiene lugar en los mercados 
hace que la sociedad esté peor -es decir, el resultado del mercado es ineficiente. Y, 
como veremos al analizar el siguiente principio, cuando los mercados fallan puede 
resultar útil la intervención del gobierno. Pero dejando aparte los fallos del mercado, 
la regla general es que los mercados son una manera extraordinariamente buena de 
organizar una economía. 


Principio 9: Cuando los mercados no consiguen 
la eficiencia, la intervención del gobierno puede 
mejorar el bienestar de la sociedad 

Recordemos la naturaleza del fallo del mercado causado por la congestión del tráfico 
-un conductor que va a su trabajo no tiene incentivos para tener en cuenta los costes 
que su acción impone al resto de los conductores en forma de una mayor congestión 
del tráfico. Existen varios remedios posibles para este problema; por ejemplo, intro¬ 
ducir peajes, subvencionar el transporte público o poner impuestos al consumo de 
gasolina de los conductores individuales. Todas estas medidas actúan a través del 
cambio de los incentivos de los conductores potenciales, motivándoles para que usen 
menos el coche y para que utilicen medios de transporte alternativos. Pero también 
tienen otra característica común: en todas ellas es necesaria una intervención del 
gobierno sobre los mercados. Esto nos lleva a nuestro noveno principio: 

Cuando los mercados no consiguen la eficiencia, la intervención del 
gobierno puede mejorar el bienestar de la sociedad. 

Es decir, cuando los mercados funcionan mal, una política pública bien diseñada 
puede, en ocasiones, cambiar la utilización de los recursos por la sociedad, de modo 
que ésta se acerque más a la eficiencia. 

Una rama muy importante de la Economía se ocupa del estudio de las razones 
por las que fallan los mercados y de las políticas que deberían aplicarse para mejo¬ 
rar el bienestar social. En capítulos posteriores estudiaremos en profundidad estos 
problemas y sus soluciones, pero aquí anticipamos un resumen de las tres principales 
formas en las que fallan: 

• Las acciones individuales tienen efectos secundarios que el mercado no tiene en 
cuenta adecuadamente. Un ejemplo es cualquier acción que produzca contami¬ 
nación. 

• Una de las partes evita que se produzcan intercambios mutuamente beneficiosos 
al intentar apropiarse para sí mismo de una proporción mayor de los recursos. 
Un ejemplo es una empresa farmacéutica que fija el precio de un medicamento 
más alto que el coste de producirlo, haciendo que algunas de las personas que se 
beneficiarían de ese medicamento, no puedan comprarlo. 

• Algunos bienes, por su propia naturaleza, no pueden ser asignados eficientemente 
por el mercado. Un ejemplo de uno de estos bienes es el control del tráfico aéreo. 




















Glowimages/Getty Images 


16 PARTE 1 


¿QUÉ ES LA ECONOMÍA? 


Una parte importante de la formación de un economista consiste en aprender a 
identificar no solo cuándo los mercados funcionan sino también cuándo no funcio¬ 
nan, y evaluar cuáles son las políticas adecuadas en cada situación. 


LA ECONOMÍA EN ACCIÓN 



o#o 


Observa el equilibrio en acción en una autopista de Los Ángeles. 


▼ Repaso rápido 


La mayoría de las situaciones eco¬ 
nómicas implican la interacción de 
las elecciones individuales, a veces 
con resultados inesperados. En una 
economía de mercado, la interacción 
se'produce mediante el intercambio 
o comercio entre los individuos. 

Los individuos participan en intercam¬ 
bios porque el intercambio genera 
ganancias, que surgen de la especia- 
lización. Los mercados generalmente 
tienden al equilibrio porque los indi¬ 
viduos aprovechan las ganancias del 
intercambio hasta agotarlas. 

Para alcanzar los objetivos de la 
sociedad, la utilización de los recur¬ 
sos debería ser eficiente. Pero la 
equidad, lo mismo que la eficiencia, 
también puede ser deseable en la 
economía. Y muchas veces hay un 
trade-off entre eficiencia y equidad. 

Excepto en unas cuantas excepciones 
bien definidas, los mercados suelen 
son eficientes. Cuando los mercados 
fracasan en alcanzar la eficiencia, 
la intervención del gobierno puede 
mejorar el bienestar de la sociedad. 


RESTABLECIMIENTO DEL EQUILIBRIO EN LAS CARRETERAS 

£ n 1994, un fuerte terremoto sacudió el área de Los Ángeles, haciendo que varios 
puentes se hundieran y provocando una grave alteración del tráfico rodado para 
cientos de miles de conductores. Los acontecimientos que tuvieron lugar después son 
un ejemplo muy claro de la interdependencia en la toma de decisiones -en este caso, 
de las decisiones de los conductores sobre cómo ir a trabajar. 

Inmediatamente después del terremoto, hubo una preocu¬ 
pación enorme sobre su impacto en el tráfico, ante el riesgo 
de que la acumulación de automóviles acabara colapsando las 
rutas alternativas y el centro urbano. Las autoridades y los 
medios de comunicación advirtieron a los conductores de la 
posibilidad de encontrar grandes atascos, y les recomendaron 
cancelar los viajes innecesarios, modificar los horarios de tra¬ 
bajo para evitar las horas punta o usar el transporte público. 
Estos avisos fueron mucho más eficaces de lo que se esperaba. 
De hecho, hubo tanta gente que les hizo caso que, durante los 
primeros días tras el seísmo, los que decidieron mantener sus 
hábitos de conducción pudieron ir y volver de casa al trabajo 
más deprisa que antes. 

Por supuesto, algo así no podía durar. En cuanto se empezó 
a saber que no se circulaba tan mal, la gente abandonó sus nue¬ 
vas formas de desplazarse, menos cómodas, y volvió a usar el 
coche -y el tráfico empeoró notablemente. Unas semanas des¬ 
pués del terremoto empezaron a producirse grandes atascos. 
Después de algunas semanas más, sin embargo, la situación 
se estabilizó: la evidencia de que había una congestión de tráfico mayor que la habi¬ 
tual desanimó a suficientes conductores como para evitar que se hiciera realidad la 
pesadilla de una ciudad totalmente congestionada. En conclusión, el tráfico en Los 
Ángeles había alcanzado un nuevo equilibrio, en el que cada conductor elegía la que 
consideraba su mejor opción, a la vista de lo que estaban haciendo todos los demás. 

Por cierto, este no es el final de la historia: el miedo a que el tráfico llegase a colap- 
sar la ciudad llevó a las autoridades a reparar las carreteras en un tiempo récord. Solo 
18 meses después del terremoto, todas las autopistas habían vuelto a la normalidad, 
preparadas para el siguiente. 


COMPRUEBA SI LO HAS ENTENDIDO 


1-3 


Explica cómo cada una de las siguientes situaciones ilustra uno de los cinco principios de la 
interacción: 

a. A través de la web de la facultad, cualquier estudiante que quiera vender un libro de texto 
usado por 30 $ como mínimo, puede encontrar a otro que está dispuesto a comprarlo por 
30$. 

En la facultad, los estudiantes pueden ponerse de acuerdo para dar clases de repaso de 
las materias que dominan (como Economía) a cambio de recibir clases de las asignaturas 
en las que van peor (como Matemáticas). 

Los ayuntamientos implantan una normativa que obliga a los bares y a las salas de fiestas 
próximos a las zonas residenciales a mantener sus niveles de ruido por debajo de un límite 
determinado. 

Para mejorar la atención sanitaria de las personas con menores ingresos, el ayuntamiento 
ha decidido cerrar algunos centros de asistencia primaria infrautilizados y derivar al hospi¬ 
tal central los fondos liberados. 

En la web de una facultad, todos los ejemplares usados del mismo libro y en un estado 
similar, se venden a prácticamente el mismo precio. 


b. 


c. 


d. 
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2 ¿Cuál de las siguientes situaciones es una situación de equilibrio? ¿Cuál no? Explica la respuesta. 

a. Los restaurantes cercanos a la universidad ofrecen mejor comida y a precios más bajos 
que la que ofrecen los comedores universitarios. La inmensa mayoría de los estudiantes 
continúa comiendo en los comedores universitarios. 

b. Normalmente vas a trabajar en metro. Aunque el autobús es más barato, tarda más tiempo 
en hacer el mismo viaje. Por tanto, estás dispuesto a pagar un precio más alto yendo en 
metro para ahorrar tiempo. 

Las soluciones están al final del libro. 

Interacciones del conjunto de 
la economía 

Como ya se ha dicho en la primera sección, la economía en su 
conjunto tiene subidas y bajadas. Por ejemplo, en 2008, la cifra 
de negocio en los centros comerciales estadounidenses se hundió 
porque la economía estaba en una recesión. En 2012 la economía 
se había recuperado en cierto modo. Para entender las recesiones 
y las recuperaciones necesitamos entender las interacciones en 
el conjunto de la economía, y para entender la visión global de la 
economía tenemos que entender, a su vez, los tres principios más 
importantes. Son los tres principios referentes al conjunto de la 
economía que se resumen en la Tabla 1-3. 

Principio 10: El gasto de una persona es un ingreso de 
otra persona 

En 2006, la construcción residencial empezó a decrecer rápidamente en los Estados 
Unidos porque a los constructores les resultaba cada vez más difícil vender. En un 
principio, el daño se limitó principalmente a la industria de la construcción. Pero des¬ 
pués de algún tiempo, el bache se extendió a casi todos los rincones de la economía, 
a medida que el gasto de los consumidores iba cayendo. 

Pero ¿por qué una caída de la construcción de viviendas acabó convirtiéndose 
en que las tiendas de los centros comerciales estuvieran vacías? Después de todo, los 
centros comerciales son lugares donde hacen sus compras las familias, no los cons¬ 
tructores. La respuesta es que una disminución del gasto en construcción condujo a 
menores ingresos en toda la economía; las personas que habían estado empleadas 
directamente en la construcción, o que producían bienes y servicios que los construc¬ 
tores necesitan (como ladrillos o paneles para hacer paredes), o bienes y servicios que 
necesitan los nuevos propietarios de viviendas (como muebles), o bien perdieron sus 
empleos o bien se vieron obligadas a aceptar disminuciones de salarios. Y a medida 
que caían los ingresos, también caían los gastos de los consumidores. Este ejemplo 
ilustra nuestro décimo principio: 

El gasto de una persona es un ingreso de otra persona. 

En una economía de mercado, la gente se gana la vida vendiendo cosas -incluida su 
fuerza de trabajo- a los demás. Si algún grupo de personas de la economía decide, por 
el motivo que sea, aumentar sus gastos, los ingresos de otros grupos aumentarán. Y si 
algún grupo decide gastar menos, los ingresos de otros grupos se reducirán. 

Puesto que el gasto de una persona es un ingreso de otra persona, una reacción en 
cadena de los comportamientos de gasto tiende a tener repercusiones que se extienden 
por toda la economía. Por ejemplo, una caída del gasto de inversión de las empresas, 
como la que se produjo en 2008, llevó a una reducción de las rentas de las familias; 
las familias respondieron disminuyendo el gasto de consumo; esto llevó a otra ronda 
de disminuciones de ingresos; y así sucesivamente. Este tipo de repercusiones son 
fundamentales para entender las recesiones y las expansiones. 

Principio 11: El gasto total algunas veces no coincide 
con la capacidad productiva de la economía 

La Macroeconomía surgió como una rama separada de la Economía en la década de 
1930, cuando un colapso del gasto de los consumidores y de las empresas, una crisis 
en el sector financiero, y otros factores, provocaron el hundimiento del gasto agrega- 


tabla 1-3 Principios de las interacciones 
del conjunto de la economía 

10. El gasto de una persona es un ingreso de otra persona. 

11. El gasto total algunas veces no coincide con la capacidad 
productiva de la economía. 

12. Las políticas públicas pueden modificar el gasto. 
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do. Esta caída del gasto provocó a su vez un período de desempleo muy elevado que 
se conoce como la Gran Depresión. 

La lección que aprendieron los economistas a partir de las turbulencias de la 
Gran Depresión es que el gasto agregado -la cantidad de bienes y servicios que los 
consumidores y las empresas quieren comprar- algunas veces no coincide con la can¬ 
tidad total de bienes y servicios que la economía es capaz de producir. En la década 
de 1930, el gasto cayó muy por debajo de lo que habría sido necesario para mantener 
empleados a los trabajadores norteamericanos, y la consecuencia fue una profunda 
depresión económica. En realidad, las reducciones del gasto son responsables de la 
mayoría de las recesiones, aunque no de todas. 

También es posible que el gasto total sea demasiado elevado. En este caso la eco¬ 
nomía experimentará inflación, un aumento generalizado de los precios en la econo¬ 
mía. Este aumento de precios se produce porque cuando la cantidad de bienes que 
los consumidores quieren comprar supera a la oferta, los productores pueden subir 
sus precios y seguir teniendo clientes dispuestos a pagar. Tener en cuenta tanto las 
escaseces como los excesos de gasto nos lleva a nuestro undécimo principio: 

El gasto total algunas veces no coincide con la capacidad productiva de 
la economía. 


Principio 12: Las políticas públicas pueden modificar 
el gasto 

El gasto agregado algunas veces no coincide con la capacidad productiva de la eco¬ 
nomía. Pero, ¿se puede hacer algo al respecto? Por supuesto que sí -lo que nos lleva a 
nuestro duodécimo y último principio: 

Las políticas públicas pueden cambiar el gasto. 

De hecho, las políticas públicas pueden afectar drásticamente al gasto. 

Por un lado, el propio gobierno -el Sector Público, en sentido amplio- gasta 
mucho dinero en las cosas más variadas, desde equipamiento militar hasta educación 
-y puede elegir gastar más o menos. El gobierno también puede variar su recaudación 
de impuestos, lo que a su vez determina qué parte de la renta de los consumidores y 
las empresas les queda disponible para gastar. Y el control de la cantidad de dinero 
en circulación que tiene el gobierno es otro instrumento muy potente con el que puede 
influir en el gasto total. El gasto público, los impuestos y el control monetario son las 
herramientas de la política macroeconómica. 

Los gobiernos modernos utilizan estas herramientas en un esfuerzo de manejar el 
gasto agregado de la economía, tratando de navegar entre los peligros de la inflación 
y la recesión. Estos esfuerzos no siempre tienen éxito -sigue habiendo recesiones y 
también periodos inflacionarios. Pero hay una aceptación generalizada de que los 
intensos esfuerzos hechos en los Estados Unidos para mantener el nivel de gasto en 
2008 y 2009 ayudaron a evitar que la crisis financiera de 2008 acabara convirtiéndose 
en una depresión en toda regla. 


LA ECONOMÍA EN ACCIÓN 


AVENTURAS POR HACER DE CANGURO 

E l sitio de Internet, myarmyonesource.com, que ofrece consejos a las familias 
de militares, sugiere a los padres que se hagan miembros de una cooperativa 
para cuidar a los hijos -un arreglo que es común en muchos ámbitos de la vida. 
En una cooperativa para cuidar a los hijos, los miembros se prestan mutuamente a 
hacer de canguro con niños de otros miembros, evitando tener que contratar a una 
persona para que se los cuiden. Pero, ¿cómo garantizan estas organizaciones que 
todos los miembros cumplan con la tarea equitativamente? Como explica el men¬ 
cionado sitio de Internet, “En vez de dinero, en la mayoría de las cooperativas se 
intercambia con vales o puntos. Cuando necesitas un canguro, llamas a un amigo 
que esté en la lista, y le pagas con vales. Tú te ganas tus vales cuidando de otros 
niños de la cooperativa." 
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En otras palabras, una cooperativa para el cuidado de niños es una economía 
en miniatura en que las personas compran y venden servicios de canguro. Y es una 
economía en la que pueden surgir problemas macroeconómicos. Un famoso artículo 
titulado “La teoría monetaria y la gran crisis de la cooperativa de hacer de canguro en 
Capito-HilV , publicado en 1977, describía los problemas que tuvo una cooperativa de 
este tipo por haber emitido muy pocos vales. Hay que tener en cuenta que, en general, 
los miembros de este tipo de cooperativa quieren tener una reserva de vales para el 
caso en que tengan que salir de casa varias veces seguidas antes de tener la oportuni¬ 
dad de conseguir bastantes vales prestando ellos servicios de canguro. 

En el caso citado en el artículo, dado que no se emitieron suficientes vales cuando 
se creó la cooperativa, la mayoría de padres estaban ansiosos por ofrecerse para cui¬ 
dar niños ajenos para acumular vales pero, en cambio, no querían salir para que no 
se les agotaran los que tenían. Pero la decisión de una familia de salir de casa era la 
oportunidad de otra para hacer de canguro, de manera que se hizo muy difícil ganar 
vales. Sabiendo esto, los padres se hicieron aún más reticentes a gastar sus reservas 
de vales, utilizándolos solo en ocasiones especiales. 

En resumen, la cooperativa había entrado en recesión. Las recesiones de toda una 
economía, más grande que la de una cooperativa para cuidar niños, son algo más 
complicadas que esta, pero los problemas de la cooperativa de Capitol-Hill demues¬ 
tran dos de nuestros tres principios de las interacciones del conjunto de la economía. 
El gasto de una persona es un ingreso de otra: las oportunidades de cuidar un niño 
ajeno surgen solo cuando otra persona sale de casa. Y una economía puede sufrir 
porque el gasto se reduce mucho: cuando no había suficientes personas que querían 
salir, todos estaban frustrados por las pocas oportunidades de hacer de canguro. 

¿Y qué hay de las políticas del gobierno para cambiar el gasto? De hecho, la coo¬ 
perativa del Capitol-Hill también hizo esto. Con el tiempo, resolvió su problema emi¬ 
tiendo más vales, y al existir una mayor reserva de estos, las personas se dedicaron 
a salir más. 



Como descubrieron enseguida los 
participantes en una cooperativa para 
hacer de canguro, salir pocas noches 
de casa empeoró a todos. 


▼ Repaso rápido 


OM> 


COMPRUEBA SI LO HAS ENTENDIDO 


1-4 


Explica cómo cada uno de los siguientes ejemplos ilustra uno de los tres principios básicos 

de la interacción en el conjunto de la economía. 

a. A principios de 2009, cuando el empleo se estaba hundiendo y el desempleo estaba 
creciendo, la Casa Blanca urgió al Congreso a que aprobara un aumento transitorio del 
gasto y una reducción de impuestos. 

b. Las compañías petroleras están haciendo importantes inversiones en proyectos para 
extraer crudo de las “arenas petrolíferas" de Canadá. En Alberta, cerca de esas nuevas 
instalaciones, los restaurantes y otros comercios están siempre llenos. 

c. A mediados de la década de 2000, España, que estaba experimentando un enorme cre¬ 
cimiento de la construcción de viviendas, también tenía la tasa de inflación más alta de 
Europa. 


En una economía de mercado, el 
gasto de una persona es un ingreso 
de otra persona. Como consecuen¬ 
cia, los cambios en los comporta¬ 
mientos de gasto tienen repercu¬ 
siones que se extienden a través de 
toda la economía. 

El gasto agregado a veces no coinci¬ 
de con la capacidad de la economía 
para producir bienes y servicios. 
Cuando el gasto es demasiado bajo, 
el resultado es una recesión; cuando 
es demasiado alto, genera inflación. 

Los gobiernos modernos utilizan los 
instrumentos de política macroeco¬ 
nómica para influir en el nivel de 
gasto agregado, tratando de man¬ 
tener a la economía alejada de los 
riesgos de recesión y de inflación. 


Las soluciones están al final del libro. 
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1. Una economía es un sistema para coordinar las activi¬ 
dades productivas de la sociedad, y la Economía es la 
ciencia social que estudia la producción, la distribución 
y el consumo de bienes y servicios. Los Estados Unidos 
tienen una economía de mercado -una economía en la 
que las decisiones sobre producción y consumo las toman 
los productores y los consumidores individuales, que 
actúan buscando sus propios intereses. La mano invisi¬ 
ble encauza el poder del propio interés hacia el bienestar 
de la sociedad. 

2. La Microeconomía es la rama de la Economía que estu¬ 
dia cómo toman sus decisiones los individuos y cómo 
interactúan esas decisiones. Los fallos del mercado 
ocurren cuando la búsqueda individual del propio interés 
conduce a resultados desfavorables para el conjunto de la 
sociedad. 

3. La Macroeconomía es la rama de la Economía que 
estudia las subidas y bajadas del conjunto de la eco¬ 
nomía. Aunque a veces hay recesiones, la economía 
estadounidense ha conseguido un enorme crecimiento 
económico a largo plazo. 

4. Todo el análisis económico se basa en una lista de prin¬ 
cipios básicos, que se aplican a tres niveles la actividad 
económica. En primer lugar estudiamos como hacen sus 
elecciones los individuos; en segundo lugar estudiamos 
cómo interaccionan esas elecciones; y en tercer lugar 
estudiamos cómo funciona el conjunto de la economía. 

5. Todo el mundo tiene que hacer elecciones sobre qué 
hacer y qué no hacer. La elección individual es la base 
de la Economía -si no hay una elección, no hay un pro¬ 
blema económico. 

6. La razón por la que hay que elegir es que los recursos 
-cualquier cosa que pueda ser utilizada para producir 
otra cosa- son escasos. Los individuos están limitados 
en sus elecciones por el dinero y por el tiempo; las econo¬ 
mías están limitadas por su oferta de recursos humanos 
y materiales. 

7. Puesto que hay que elegir entre un número limitado de 
alternativas, el verdadero coste de algo es aquello a lo que 
hay que renunciar para obtenerlo -todos los costes son 

costes de oportunidad. 

8. Muchas decisiones económicas se refieren a cuestio¬ 
nes que no se plantean en términos de "hacer esto o lo 
otro" sino en términos de "cuánto" -cuánto gastar en 
algún bien, cuánto producir, etc. Estas decisiones se 
toman haciendo un trade-off o intercambio en el mar¬ 
gen -comparando los costes y las ganancias de hacer 
un poco más o un poco menos. A este tipo de decisio¬ 
nes se las llama decisiones marginales, y su estudio, 
el análisis marginal, es un elemento central de la 
Economía. 


9. El estudio de cómo se deberían tomar las decisiones es 
también una buena manera de entender los comporta¬ 
mientos reales. Los individuos habitual mente responden 
a los incentivos -provechan las oportunidades para 
mejorar. 

10. El siguiente nivel del análisis económico es el estudio de 
la interacción -cómo mis decisiones dependen de las 
tuyas y viceversa. Cuando los individuos interactúan, el 
resultado final puede ser muy diferente del que se bus¬ 
caba. 

11. Los individuos interactúan porque el intercambio o 
comercio genera ganancias: participando en un inter¬ 
cambio de bienes y servicios con alguien más, todos los 
miembros de una economía pueden mejorar. La espe- 
cialización -cada persona se especializa en la tarea que 
sabe hacer mejor- es la fuente de las ganancias del inter¬ 
cambio. 

12. Puesto que los individuos suelen responder a los incen¬ 
tivos, los mercados normalmente tienden al equilibrio 
-una situación en la que ningún individuo puede mejorar 
haciendo algo diferente de lo que hace. 

13. Una economía es eficiente cuando se han aprovechado 
todas las oportunidades para hacer que alguien mejore 
sin que nadie empeore por ello. Para alcanzar los obje¬ 
tivos de la sociedad hay que usar los recursos tan efi¬ 
cientemente como sea posible. Pero la eficiencia no es 
el único criterio para valorar el funcionamiento de una 
economía: la equidad, o justicia, también es deseable, 
y muchas veces hay un trade-off entre eficiencia y 
equidad. 

14. Habitualmente los mercados tienden a la eficiencia, salvo 
en algunas excepciones bien definidas. 

15. Cuando los mercados fallan y no consiguen la eficiencia, 
la intervención del gobierno puede mejorar el bienestar 
de la sociedad. 

16. Puesto que en una economía de mercado la gente obtiene 
ingresos vendiendo bienes y servicios, incluido su propio 
trabajo, el gasto de una persona es un ingreso de otra 
persona. Como consecuencia, los cambios en el compor¬ 
tamiento del gasto se pueden extender a través de la eco¬ 
nomía. 

17. El gasto agregado puede no coincidir con la capacidad 
productiva de la economía. Un gasto inferior a la capaci¬ 
dad productiva lleva a la recesión; un gasto mayor que la 
capacidad productiva lleva a la inflación. 

18. Los gobiernos tienen capacidad para influir significati¬ 
vamente sobre el gasto agregado, una capacidad que pue¬ 
den utilizar para tratar de mantener a la economía entre 
la recesión y la inflación. 
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rnNCEPTOS CLAVE 


Una economía, p. 2 
La Economía, p. 2 
Economía de mercado, p. 2 
Mano invisible, p. 2 
Microeconomía, p. 3 
Fallo de mercado, p. 3 
Recesión, p. 3 
Macroeconomía, p. 4 
Crecimiento económico, p. 4 


Elección individual, p. 4 
Recurso, p. 5 
Escasez, p. 5 

Coste de oportunidad, p. 5 

Trade-off o relación de intercambio, p. 7 

Decisiones marginales, p. 8 

Análisis marginal, p. 8 

Incentivo, p. 8 

Interacción, p. 10 


Intercambio o comercio, p. 11 
Ganancias del comercio -o ganancias del 
intercambio, p. 11 
Especialización, p. 11 
Equilibrio, p. 12 
Eficiente, p. 14 
Equidad, p. 14 


1. En cada una de las siguientes situaciones, identifica a cuál 

de los doce principios estudiados hace referencia. 

a. Decides comprar en una tienda barata del barrio en 
lugar de pagar un precio más alto por el mismo pro¬ 
ducto en unos grandes almacenes. 

b. En tu viaje de vacaciones tienes un presupuesto limita¬ 
do a 35 $ por día. 

c. La asociación de estudiantes tiene una página web en 
la que los estudiantes que acaban sus estudios pueden 
vender artículos como libros usados, muebles y apara¬ 
tos de cocina, en vez de regalarlos a sus compañeros, 
como se hacía antes. 

d. Después de un huracán que produjo serios daños en las 
viviendas de la isla de San Crispín, los propietarios qui¬ 
sieron comprar mucho más material de construcción 

y contratar muchos más trabajadores de los que había 
en la isla. Como consecuencia, los precios de bienes y 
servicios subieron drásticamente en todos los sectores. 

e. Compras un libro de texto usado a tu compañero de 
habitación, quien usa el dinero obtenido para comprar 
canciones en iTunes. 

f. La noche anterior a un examen tienes que decidir 
cuántas tazas de café vas a tomar para estar despierto 
y poder estudiar. Valoras, por un lado, cuántas horas 
más vas a estudiar si tomas una taza más, y por otro, 
lo nervioso que te va a poner esa taza adicional de café. 

g. En el laboratorio hay un espacio limitado para reali¬ 
zar un proyecto de la asignatura de Introducción a la 
Química. El encargado del laboratorio asigna el tiempo 
de laboratorio a cada estudiante basándose en el tiem¬ 
po del que dispone cada estudiante. 

h. Te das cuenta de que te puedes licenciar un semestre 
antes si no te vas a estudiar un semestre al extranjero. 

i. La asociación de estudiantes tiene un tablón en el que 
los alumnos anuncian los artículos usados que quieren 
vender; por ejemplo, bicicletas. Todas las bicicletas que 
están aproximadamente en el mismo estado de uso se 
venden al mismo precio. 

j. Tú eres mejor haciendo experimentos de laboratorio y tu 
compañero es mejor escribiendo los informes de resul¬ 
tados. Por ello llegáis a un acurdo por el que tú haces 
todos los experimentos y él escribe todos los informes. 

k. El gobierno establece que es ilegal conducir sin haber 
aprobado el examen de conducir. 


I. La renta disponible de tus padres ha aumentado debido 
a las bajadas de impuestos aprobadas por el Congreso. 
En consecuencia, tus padres aumentan tu paga, y tú 
gastas ese aumento en una vacación extra. 

2. Enumera algunos de los costes de oportunidad de hacer lo 
siguiente: 

a. Ir a la universidad, en lugar de comenzar a trabajar. 

b. Ver una película, en lugar de estudiar para un examen. 

c. Coger el autobús, en lugar de ir en tu coche. 

3. Lisa necesita comprar un libro de texto para la próxima 
clase de Economía. El precio en la librería de la universi¬ 
dad es de 65 $. Una librería virtual lo ofrece por 55 $ y otra 
por 57 $. Todos los precios incluyen impuestos. La siguien¬ 
te tabla muestra las formas de envío junto a su tiempo de 
entrega y coste cuando se compra a través de Internet. 


Forma de envío 

Envío normal 

Envío por avión-2 días 

Envío por avión-1 día 


Tiempo de envío 

3-7 días 
2 días hábiles 
1 día hábil 


Coste ($) 

3,99 

8,98 

13,98 


a. ¿Cuál es el coste de oportunidad de comprar el libro 
por Internet? Observa que si lo compras por Internet, 
tienes que esperar para tenerlo. 

b. Analiza las opciones relevantes de elección que tiene 
Lisa. ¿Cuáles son los determinantes de que elija una 
opción u otra? 

4. Utiliza el concepto de coste de oportunidad para explicar 

lo siguiente: 

a. Cuando el mercado de trabajo está mal, aumenta el núme¬ 
ro de personas que se matriculan en las universidades. 

b. Cuando la economía está en una fase deprimida y los 
salarios son bajos, aumenta el número de personas que 
deciden reparar personalmente las cosas que se estro¬ 
pean en casa. 

c. Hay más parques en las zonas del extrarradio de la ciu¬ 
dad que en el centro. 

d. Las personas muy ocupadas compran más a menudo 
en las tiendas de 24 horas, aunque tienen precios más 
altos, que en los supermercados. 

e. En las clases que empiezan antes de las 10 de la maña¬ 
na, hay menos alumnos que en otras. 
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5. En cada uno de los ejemplos siguientes, explica cómo usarías 
el principio del análisis marginal para tomar una decisión: 

a. Decidir cada cuántos días haces la colada. 

b. Decidir cuánto tiempo pasas buscando bibliografía en 
la biblioteca anLes de hacer el trabajo de fin de curso. 

c. Decidir cuántas bolsas de patatas fritas te vas a comer. 

d. Decidir a cuántas clases no vas a asistir. 

6. Esta mañana hiciste las siguientes elecciones: compraste 
un café y un bollo en la cafetería de la esquina, condujiste 
tu coche hasta la facultad en la hora de mayor tráfico y, 
como escribes muy rápido a máquina, pasaste al ordena¬ 
dor el trabajo de tu compañera de apartamento -a cambio, 
ella te hará la colada durante un mes. En cada una de 
estas elecciones individuales, tu elección ha interactuado 
con las elecciones que hicieron otras personas. El resto de 
los individuos ¿mejoró o empeoró como consecuencia de 
tus elecciones? 

7 . La familia Hatfield vive en la orilla este del río Hatatoochie, 
y la familia MacCoy vive en la orilla oeste. La dieta de 
ambas familias consiste en pollo frito y mazorcas de maíz 
y ambas son autosuficientes: crían sus propios pollos 
y cultivan su propio maíz. Explica en qué condiciones 
podrían darse cada una de las siguientes situaciones: 

a. Las dos familias mejorarían si los Hatfield se especia¬ 
lizaran en criar pollos y los McCoy en cultivar maíz, y 
comerciaran entre ellas. 

b. Las dos familias mejorarían si los McCoy se especiali¬ 
zaran en criar pollos y los Hatfield en cultivar maíz, y 
comerciaran entre ellas. 

8. ¿Cuáles de las siguientes situaciones describen un equili¬ 
brio? ¿Cuáles no? Si la situación no es un equilibrio, ¿cómo 
sería el equilibrio? 

a. Mucha gente conduce a diario desde los alrededores 
de Pleasantville hasta el centro urbano. Debido a los 
atascos se tarda una media de 30 minutos yendo por la 
carretera principal, pero solo 15 minutos si se va por 
vías secundarias. 

b. En la intersección de las calles Main y Brodway hay 
dos gasolineras. Una cobra 3 $ por galón de gasolina y 
la otra 2,85 $. En la primera se puede echar gasolina 
sin esperar, pero en la segunda hay que hacer cola. 

c. Cada estudiante matriculado en la asignatura de 
Economía debe asistir también a una clase de prácticas 
semanal. Hay dos grupos: A y B, ambos con clase a la 
misma hora, en aulas contiguas y con profesores igual¬ 
mente competentes. En el grupo A los alumnos están 
apiñados, muchos están sentados en el suelo, y algunos 
no pueden ni ver la pizarra. El grupo B tiene muchos 
asientos vacíos. 

9. En cada una de las siguientes situaciones explica si crees 
que la situación es eficiente o no. Si no lo es, ¿por qué? 
¿Qué habría que hacer para alcanzar la eficiencia? 

a. El gasto en electricidad está incluido en el alquiler del 
apartamento. Algunos de los compañeros de piso dejan 
encendidos los ordenadores, las luces, etc., incluso 
cuando no están en casa. 


b. Aunque el coste de preparación es el mismo, el restau¬ 
rante del barrio elabora demasiados platos que no gus¬ 
tan a los clientes, como guiso de tofu, y en cambio no 
cocina la cantidad suficiente de los platos que prefieren 
los clientes, como pavo asado con salsa. 

c. El número de matriculados en cierta asignatura supera 
las plazas disponibles en el aula. Algunos estudiantes, 
para los que esta asignatura es obligatoria, no consi¬ 
guen sitio; en cambio, otros que la eligen como optativa 
sí consiguen un asiento. 

10. Analiza las implicaciones sobre la eficiencia y la equidad 
de cada una de las políticas siguientes. ¿Qué harías para 
equilibrar eficiencia y equidad en estos casos? 

a. El Estado paga la matrícula a todos los estudiantes 
universitarios, cualquiera que sea la carrera que elige. 

b. Cuando alguien pierde su empleo, el Estado le paga 
prestaciones por desempleo hasta que encuentre otro. 

11. A menudo, los gobiernos adoptan ciertas políticas para 
fomentar comportamientos deseados de los ciudadanos. 
Para cada una de las políticas siguientes, indica cuál es 
el incentivo y cuál es el comportamiento que el gobierno 
quiere fomentar. Comenta en cada caso por qué el gobier¬ 
no desearía cambiar el comportamiento de los ciudada¬ 
nos, en lugar de permitir que sus acciones estén determi¬ 
nadas únicamente por su elección individual. 

a. Se aplica un impuesto de 5 $ por paquete de tabaco. 

b. El gobierno paga 100 $ a cada padre que vacuna a su 
hijo contra el sarampión. 

c. El gobierno paga a estudiantes universitarios para que 
ayuden en sus estudios a los niños de familias de renta 
baja. 

d. El gobierno aplica un impuesto sobre la cantidad de 
contaminación emitida por una empresa. 

12. En cada una de las siguientes situaciones, explica cómo la 
intervención gubernamental podría mejorar el bienestar 
de la sociedad cambiando los incentivos de los individuos. 
¿En qué sentido está funcionando mal el mercado? 

a. Las emisiones de gases de los automóviles han alcanza¬ 
do niveles peligrosos para la salud. 

b. Todos los habitantes de Woodville estarían mejor si 
se instalaran farolas en la ciudad. Pero nadie quiere 
pagar por instalar una farola delante de su casa, por¬ 
que es imposible recuperar el coste cobrando a los veci¬ 
nos por el beneficio que obtienen de la farola. 

13. El 2 de agosto de 2010, Tim Geithner, Secretario del Tesoro 
de los Estados Unidos, publicó un artículo defendiendo las 
políticas seguidas por el gobierno. Escribió: "La recesión 
que empezó a finales de 2007 fue extremadamente grave. 
Pero las acciones que llevamos a cabo para estimular la 
economía, en el punto más álgido de la recesión, ayuda¬ 
ron a detener la caída libre, evitando un colapso aún más 
profundo y poniendo a la economía en la senda de la recu¬ 
peración". ¿Qué dos de los tres principios subyacentes a las 
interacciones del conjunto de la economía están implícitos 
en estas afirmaciones? 
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14 . En agosto de 2007, un fuerte hundimiento del mercado 
de la vivienda redujo los ingresos de muchos de los tra¬ 
bajadores en la industria de la construcción. Un artículo 
en el Wall Street Journal advertía de que el negocio de 
giros postales electrónicos de Wal Mart podría redu¬ 
cirse porque muchos obreros de la construcción son 
hispanos que habitualmente envían, a través de Wal 
Mart, parte de sus salarios a los familiares residentes 
en su país de origen. Con esta información, utiliza uno 
de los principios de las interacciones del conjunto de la 
economía para establecer una cadena de relaciones que 
expliquen cómo una reducción del gasto en compra de 
viviendas en los Estados Unidos puede afectar a la eco¬ 
nomía mexicana. 


15 . En 2005, el huracán Katrina causó una destrucción 
masiva en la Costa del Golfo. Decenas de miles de per¬ 
sonas perdieron sus casas y propiedades. Incluso los que 
no se vieron afectados directamente por la destrucción 
sufrieron, porque muchas tiendas cerraron y los empleos 
disminuyeron. Aplicando uno de los principios de las inte¬ 
racciones del conjunto de la economía, explica cómo la 
intervención del gobierno puede ayudar en esta situación. 

16 . Durante la Gran Depresión, los alimentos vegetales se 
pudrieron en los campos, o campos que hasta entonces 
se habían cultivado se dejaron en barbecho. Explica, con 
ayuda de uno de los principios de las interacciones del 
conjunto de la economía, cómo pudo ocurrir esto. 
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Modelos económicos: 
disyuntivas y comercio 



DESDE KITTY HAWK HASTA EL DREAMLINER 


El modelo de los hermanos Wright hizo posibles los aviones 
modernos, incluido el Dreamliner. 


QUÉ APRENDEREMOS 
EN ESTE CAPÍTULO 


1 Por qué los modelos 
-representaciones simplificadas de 
la realidad-desempeñan un papel 
crucial en la Economía. 

1 Dos modelos sencillos pero 
importantes: la frontera de 
posibilidades de producción y la 
ventaja comparativa. 

1 El flujo circular de la renta, una 
representación esquemática de la 
economía. 

I La diferencia entre Economía 
positiva, que analiza cómo funciona la 
economía, y la Economía normativa, 
que prescribe políticas económicas. 

1 Por qué están de acuerdo los 
economistas y por qué a veces 
discrepan. 


E L 15 DE DICIEMBRE DE 2009, EL MÁS 
moderno de los aviones a reacción 
de Boeing, el Dreamliner 787/ hizo su 
primera prueba de vuelo de 3 horas. Fue 
un momento histórico: el Dreamliner era 
el resultado de una revolución aerodiná¬ 
mica -un avión súper eficiente diseñado 
para reducir los costes operativos de la 
compañía aérea y el primero en utilizar 
amalgamas de materiales súper ligeros. 
Para asegurarse de que el Dreamliner era 
lo suficientemente ligero de peso y aero¬ 
dinámico, fue sometido a 15.000 horas de 
pruebas de túnel de viento -pruebas que 
tuvieron como resultado sutiles cambios 
de diseño que mejoraron su vuelo, hacién¬ 
dolo un 20% más eficiente en el consumo 
de combustible y reduciendo en un 20% 
su emisión de contaminantes respecto a 
los aviones de pasajeros existentes. 

El primer vuelo del Dreamliner supu¬ 
so un avance espectacular respecto al 
vuelo inicial, en 1903, del Wright Flyer, el 
primer vuelo con éxito de un avión con 


motor, en Kitty Hawk, Carolina del Norte. 
Sin embargo, los ingenieros de Boeing -y 
todos los ingenieros aeronáuticos- tienen 
una enorme deuda con Wilbur y Orville 
Wright, los inventores del Wright Flyer. Lo 
que hizo que los hermanos Wright fueran 
unos auténticos visionarios fue su inven¬ 
ción del túnel de viento, un aparato que les 
permitió experimentar con muy variados 
diseños de alas y superficies de control. 
Hacer experimentos dentro de un túnel 
de viento con un avión en miniatura, del 
tamaño de un contenedor de mercancías, 
les permitió a los hermanos Wright obtener 
la información técnica que haría posible el 
vuelo de un avión más pesado que el aire. 

Ni un avión en miniatura dentro de un 
contenedor de mercancías ni un modelo en 
miniatura del Dreamliner dentro del túnel 
supersónico más avanzado de Boeing, es 
lo mismo que un verdadero avión en vuelo. 
Pero es un modelo muy útil de un avión 
en vuelo: una representación simplificada 
de la realidad que puede dar respuesta a 


preguntas cruciales, como cuánto movi¬ 
miento generará un ala de una determina¬ 
da forma con una determinada velocidad 
del viento. 

No hace falta decir que probar el diseño 
de un avión en un túnel de viento es más 
barato y seguro que construir un prototipo 
real con la esperanza de que vuele. Más en 
general, los modelos desempeñan un papel 
muy importante en el desarrollo de todo 
tipo de investigaciones científicas; entre 
ellas, las económicas. 

De hecho, se podría decir que la teoría 
económica es básicamente un conjunto 
de modelos, una serie de representaciones 
simplificadas de la realidad económica que 
nos permiten entender una gran variedad 
de problemas económicos. En este capítu¬ 
lo estudiaremos dos modelos económicos 
que son muy importantes en sí mismos y 
también veremos por qué esos modelos 
son tan útiles. Acabaremos analizando la 
forma en la que los economistas usan los 
modelos en su trabajo. 
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¿QUÉ ES LA ECONOMÍA? 


Un modelo es una representación 
simplificada de una situación real 
que se utiliza para entender mejor la 
realidad. 

El supuesto de que todo lo demás 
no varía significa que el resto de 
los factores relevantes permanecen 
invariables. 


Modelos en la Economía: 
algunos ejemplos importantes 

n modelo es cualquier representación simplificada de la realidad que se utilice 
para entender mejor las situaciones de la vida real. Pero, ¿cómo podemos crear 
una i epresentación simplificada de una situación económica? 

Una posibilidad -el equivalente económico de un túnel de viento- es encontrar o 
crear una economía que sea real pero simplificada. Por ejemplo, los economistas inte¬ 
resados en analizar la importancia del dinero en la economía estudiaron el sistema 
de intercambio que se desarrolló en los campos de concentración durante la Segunda 
Guerra Mundial, en los que los cigarrillos se convirtieron en un medio de pago uni¬ 
versalmente aceptado, incluso entre los prisioneros que no fumaban. 

Oü a posibilidad sería simular el funcionamiento de la economía en un ordenador. 
Por ejemplo, cuando se proponen cambios en las leyes impositivas, los asesores dei 
gobierno utilizan modelos impositivos -grandes programas matemáticos de ordena¬ 
dor- para analizar cómo afectarán los cambios propuestos a los diferentes grupos 
sociales. 

Los modelos son importantes porque su sencillez permite a los economistas 
centrarse en los efectos producidos por un solo cambio cada vez. Es decir, nos per¬ 
miten mantener todo lo demás constante y estudiar de qué forma el cambio de una 
sola variable afecta al conjunto de la economía. Por lo tanto, un supuesto impor¬ 
tante cuando se construye un modelo económico es el supuesto de que todo lo 

demás no varía, que significa que todos los otros factores relevantes permanecen 
constantes. 

Pero no siempre se puede encontrar o crear una versión a escala reducida de una 
economía, y los programas de ordenador sólo son buenos si lo son los datos que se 
introducen. (Los programadores tienen un dicho: si lo que se programa es basura, lo 
que se obtiene es basura). En muchos casos, la forma más eficiente de elaborar un 
modelo económico consiste en hacer "experimentos mentales”: construir versiones 
hipotéticas simplificadas de situaciones reales. 

En el capítulo 1 ilustramos el concepto de equilibrio mediante el ejemplo de los 
clientes de un supermercado que se cambiaban de cola al abrirse una caja que esta¬ 
ba cerrada. Aunque no lo dijéramos, era un ejemplo de un modelo muy sencillo: un 
supermercado imaginario, en el qué se ignoraban muchos detalles (¿Qué estaban 
comprando los clientes? No importa nada). Este sencillo modelo se puede usar para 
responder a preguntas del tipo “¿qué pasa si...?": ¿qué pasa si abrimos otra caja regis¬ 
tradora?, por ejemplo. 

Como vimos en el ejemplo de las colas del supermercado, muchas veces es posible 
describir y analizar un modelo económico útil sin usar una sola cifra. Sin embargo, 
como muchas de las cuestiones que se estudian en Economía implican cambios dé 
cantidades -el precio de un producto, el número de unidades producidas, el número 
de trabajadores empleados en su producción- los economistas encuentran que el uso 
de las matemáticas ayuda muchas veces a entender los problemas. Concretamente, un 
ejemplo numérico, una ecuación sencilla o -especialmente- un gráfico, pueden ser la 
clave para entender un concepto económico. 

Sea cual fuere su forma, un buen modelo económico puede ser una gran ayuda 
para entender distintas cuestiones. La mejor manera de ver esto consiste en consi¬ 
derar algunos modelos económicos, sencillos pero importantes, y analizar qué nos 
aportan. Primero veremos el modelo de la frontera de posibilidades de producción, 
que sirve para entender las disyuntivas a que se enfrentan todas las economías. 
Después pasaremos al modelo de la ventaja comparativa, que aclara el principio de las 
ganancias derivadas del comercio -tanto entre individuos como entre países. Además 
examinaremos el flujo circular de la renta, una representación esquemática que nos 
ayuda a entender cómo se canalizan en la economía los flujos de dinero, de bienes y 
de servicios. ’ J 

Al analizar estos modelos usaremos muchos gráficos para representar relaciones 
matemáticas. Estos gráficos desempeñarán un papel importante a lo largo del libro. 

Si ya estás habituado a usar gráficos, puedes saltarte el apéndice de este capítulo, 
donde te ofrecemos una breve introducción al uso de gráficos en Economía. Si no! 
este es un buen momento para dedicarte a él. 
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C. PARA mentes INQUIETAS I - 

EL MODELO QUE SE LLEVÓ POR DELANTE A LA ECONOMÍA 


Un modelo es simplemente un modelo ¿de 
acuerdo? Entonces ¿cuánto daño puede 
hacer? Los economistas habrían contestado 
de manera muy diferente a esta pregunta antes 
de la crisis de 2008-2009 que después. La 
crisis financiera sigue resonando hoy todavía 
-una prueba de por qué los modelos econó¬ 
micos son tan importantes. Porque, un modelo 
económico -un modelo económico que resul¬ 
tó ser un mal modelo- desempeñó un papel 
importante en los orígenes de la crisis. 

“El modelo que se llevó por delante a la eco¬ 
nomía" tuvo su origen en la teoría financiera, 
la rama de la ciencia económica que trata de 
comprender cuánto valen los activos financieros, 
como las acciones y los bonos. Los teóricos 
financieros son contratados frecuentemente (con 
salarios elevadísimos, por cierto) para diseñar 
complejos modelos matemáticos que ayuden a 
las entidades de inversión a decidir qué activos 
deben adquirir o vender y a qué precio. 

La teoría financiera se ha ido haciendo cada 
vez más importante a medida que Wall Street 
(el distrito de la ciudad de Nueva York donde 
casi todas las entidades de inversión más 
importantes tienen sus sedes centrales) ha ido 
evolucionando, pasando de negociar con acti¬ 
vos sencillos como acciones y bonos a hacerlo 
con activos más complejos -sobre todo, títu¬ 
los respaldados por hipotecas (mortgage-bac- 
ked securities, o MBS, que en España se han 
denominado, titulizaciones). Una titulización es 
un activo que faculta a su poseedor a recibir 
un flujo de rentas procedente de los pagos 
hechos por miles de personas deudoras de 
préstamos hipotecarios. Los inversores que¬ 
rían saber cuál era el riesgo que ofrecían estos 
complejos activos. Es decir, ¿cuál era la pro¬ 
babilidad de que un inversor perdiera dinero 
adquiriendo una titulización? 

Aunque no entraremos en detalles, estimar 
la probabilidad de perder dinero con una titu¬ 
lización es un problema complejo. Requiere 
calcular la probabilidad de que un número 
significativo de las miles de personas cuyas 
hipotecas respaldan tu titulización, vayan a 
dejar de pagar los intereses de sus hipote¬ 
cas. Mientras no se pudiera calcular esa pro¬ 
babilidad, los inversores no querían adquirir 
titulizaciones. Con objeto de generar ventas, 
las entidades de Wall Street necesitaban dar 
a los potenciales compradores de titulizacio¬ 
nes alguna estimación de su riesgo. 


En 2000, un teórico financiero de Wall Street 
anunció que había solucionado el problema 
utilizando una enorme abstracción estadística - 
suponiendo que en la actualidad la probabilidad 
de que los propietarios de viviendas dejaran de 
pagar sus hipotecas no sería mayor que en las 
décadas anteriores. Con este supuesto, diseñó 
un sencillo modelo para estimar el riesgo de 
adquirir una titulización. Las entidades finan¬ 
cieras se entusiasmaron con el modelo, ya que 
les abría un gran mercado extraordinariamente 
rentable. Con este modelo tan simple, Wall 
Street fue capaz de producir y vender miles de 
millones de titulizaciones, y de ganar miles de 
millones de dólares en beneficios. 

Más bien, los inversores creyeron que 
habían calculado el riesgo de perder dinero 
con una titulización. Algunos expertos finan¬ 
cieros -en particular Darrell Duffie profesor 
de finanzas en la Universidad de Stanford- 
advirtieron, aunque sin polemizar, que las 
estimaciones de riesgo calculadas con este 
sencillo modelo estaban claramente equi¬ 
vocadas. El y otros críticos señalaron que, 
en busca de la simplicidad, el modelo había 
infravalorado seriamente la probabilidad de 
que muchos propietarios de viviendas deja¬ 
sen de pagar sus hipotecas al mismo tiempo, 
creando para los inversores de titulizaciones 
el peligro de incurrir en graves pérdidas. 

Las advertencias cayeron en oídos sordos 
—sin duda porque Wall Street estaba ganando 
muchísimo dinero. Se vendieron titulizaciones 
valoradas en miles de millones de dólares 
tanto en Estados Unidos como en el extran¬ 
jero. En el periodo 2008-2009 los problemas 
que los críticos habían advertido explotaron de 
forma catastrófica. Durante la década anterior, 
los precios de las viviendas en Estados Unidos 
habían subido espectacularmente y se habían 
concedido hipotecas a muchas personas que 
no podían pagarlas. Cuando los precios de las 
viviendas se desplomaron, millones de propie¬ 
tarios dejaron de pagar sus hipotecas. Con 
pérdidas crecientes para los inversores en titu¬ 
lizaciones, quedó bien claro que el modelo, en 
efecto, había infravalorado los riesgos. Cuando 
los inversores y las instituciones financieras de 
todo el mundo se dieron cuenta de la magni¬ 
tud de sus pérdidas, la economía mundial se 
paralizó súbitamente. Hasta hoy no se ha recu¬ 
perado totalmente. 


Las disyuntivas: la frontera de posibilidades de 
producción 

l primer principio de la Economía que analizamos en el capítulo 1 era que los recur¬ 
sos son escasos y que, en consecuencia, cualquier economía -tanto si está formada 
por unas pocas docenas de cazadores-recolectores o por los 6 mil millones de per¬ 
sonas de la economía global del siglo veintiuno- se enfrenta a disyuntivas. Por muy 
igero de peso que sea el Dreamliner de Boeing, por muy eficiente que sea la cadena 
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¿QUÉ ES LA ECONOMÍA? 


La frontera de posibilidades de 
producción ¡lustra las disyuntivas a 
las que se enfrenta una economía que 
solo produce dos bienes. También 
muestra cuál es la cantidad máxima 
se puede producir de un bien dada 
cualquier cantidad producida del otro 
bien. 


de montaje de Boeing, producir Dreamliners implica utilizar recursos que no pueden 
usarse para producir ninguna otra cosa. 

Para explicar esas disyuntivas a las que se enfrenta cualquier economía, los econo¬ 
mistas suelen utilizar el modelo de la frontera de posibilidades de producción. La 
idea de este modelo es mejorar nuestra comprensión de las disyuntivas considerando 
una economía simplificada en la que solo se producen dos bienes. Esta simplificación 
nos permite analizar las disyuntivas gráficamente. 

Supongamos, por un momento, que la economía de los Estados Unidos tiene 
una sola empresa, Boeing, y que los aviones son su único producto. Aún en ese caso, 
seguirá habiendo una disyuntiva sobre qué tipos de aviones producir —por ejemplo 
Dreamliners (aviones grandes, adecuados para distancias largas) versus pequeños 
aviones comerciales (apropiados para distancias más cortas). La Figura 2-1 muestra 
una frontera de posibilidades de producción hipotética para esta economía de una 
sola empresa. La frontera -la curva del gráfico- muestra el número máximo de avio¬ 
nes comerciales que Boeing puede producir por año, dada la cantidad de Dreamliners 
que produce ese mismo año, y viceversa. Es decir, responde a preguntas del tipo: 

¿Cuál es el número máximo de aviones comerciales que Boeing puede producir en un 
año si además produce 9 (o 15 o 30) Dreamliners ese mismo año?". 

Hay una diferencia fundamental entre los puntos que están dentro de o sobre la 
frontera de posibilidades de producción -el área sombreada- y los que están fuera 
de la frontera. Si un punto de producción está dentro o sobre la frontera -como el 
punto C, en el cual Boeing produce en un año 20 aviones pequeños y 9 Dreamliners- 
es una producción factible. Después de todo, la frontera nos dice que, si Boeing 
produce 20 aviones pequeños, también puede producir el mismo año un máximo de 
15 Dreamliners, por lo que, por supuesto, también podría producir 9 Dreamliners. 
En cambio, un punto de producción situado fuera de la frontera no es factible: esto 
ocurre con un hipotético punto D, donde Boeing produciría 40 aviones pequeños y 
30 Dreamliners. Boeing puede producir 40 aviones pequeños y no producir ningún 
Dreamliner, o producir 30 Dreamliners y no producir ningún avión pequeño, pero no 
puede hacer ambas cosas al mismo tiempo. 

En la Figura 2-1, la frontera de posibilidades de producción corta el eje de abs¬ 
cisas en el punto que representa 40 aviones pequeños. Esto significa que, si Boeing 
dedicara toda su capacidad productiva a producir aviones pequeños, produciría 40 al 
año, pero no podría producir Dreamliners. La frontera de posibilidades de produc¬ 
ción corta el eje de ordenadas en el punto que representa 30 Dreamliners. Esto sig¬ 
nifica que, si Boeing dedicara toda su capacidad productiva a producir Dreamliners, 
produciría 30 al año, pero no produciría aviones pequeños. 

La Figura también muestra otras disyuntivas menos extremas. Por ejemplo, el 
punto A, sobre la frontera, indica que si los directivos de Boeing deciden producir este 


figura 2-1 La frontera de posibilidades de producción 


La frontera de posibilidades de producción ilustra 
las disyuntivas a las que se enfrenta Boeing a la 
hora de producir Dreamliners y pequeños aviones 
comerciales. Muestra la cantidad máxima de un bien 
que se puede producir dada la cantidad que se ha 
producido del otro bien. Aquí, la cantidad máxima de 
Dreamliners producida por año depende de la can¬ 
tidad de aviones comerciales producidos ese año, y 
viceversa. Las producciones alcanzables o factibles 
para Boeing están representados por el área som¬ 
breada dentro y sobre la línea. La producción en C es 
factible pero no eficiente. Los puntos A y B son facti¬ 
bles y eficientes, y el punto D es no factible. 
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año ? 0 aviones pequeños, pueden producir como máximo 15 Dreamliners. Y que si 
deciden producir 28 aviones pequeños, pueden producir como máximo 9 Dreamliners, 

tal como indica el punto B. , , ... i 

Pensar en términos de una frontera de posibilidades de producción simplifica las 
complejidades de la realidad. En la economía real se producen millones de bienes 
diferentes. Incluso Boeing puede producir más de dos diferentes tipos de aviones. Sin 
embargo, es importante darse cuenta de que incluso con su sencillez, este modelo tan 
básico nos permite hacernos una idea de cómo funciona el mundo real. 

Al simplificar la realidad, la frontera de posibilidades de producción nos ayuda a 
entender algunos aspectos de la economía real mejor que sin el modelo: la eficiencia, 
el coste de oportunidad y el crecimiento económico. 

Eficiencia En primer lugar, la frontera de posibilidades de producción es una herra¬ 
mienta muy útil para ilustrar el concepto económico general de eficiencia. Como vimos 
en el capítulo 1, una economía es eficiente si no existen oportunidades desaprovechadas; 
es decir, si no se puede conseguir que alguien mejore sin hacer que alguien empeore. 

Una característica básica de la eficiencia es que no hay oportunidades perdidas 
en la producción; es decir, que no se puede producir más cantidad de un bien sin pro¬ 
ducir menos cantidad de otros bienes. Siempre que Boeing esté funcionando sobre 
la frontera de posibilidades de producción, su producción es eficiente. En el punto A, 
los 15 Dreamliners que produce son la máxima cantidad que puede producir, dado 
que ha elegido producir 20 aviones pequeños; en el punto B, el número máximo de 
Dreamliners que puede producir es 9 porque ha elegido producir 28 aviones peque¬ 
ños; y así sucesivamente. Pero supongamos que, por alguna razón, Boeing estuviera 
produciendo en el punto C, fabricando 20 aviones pequeños y 9 Dreamliners. En ese 
caso, Boeing no estaría funcionando eficientemente y, por tanto, su producción sería 
ineficiente: podría producir más cantidad de ambos tipos de aviones. 

Aunque para ilustrar los conceptos de eficiencia e ineficiencia hemos utilizado 
como ejemplo las posibilidades de producción de una economía con una sola empresa 
que produce dos bienes, estos conceptos también son aplicables a la economía real, en 
la que hay muchas empresas que producen muchos bienes. Si la economía en su con¬ 
junto no pudiera aumentar la producción de un bien cualquiera sin producir menos 
cantidad de algún otro bien -es decir, si está situada sobre su frontera de posibili¬ 
dades de producción- decimos que la economía es eficiente en la producción. Si, por 
el contrario, la economía pudiera producir más cantidad de algún bien sin producir 
menos de otros -lo que, en realidad, implicaría que podría producir más cantidad de 
todo- entonces es ineficiente en la producción. Por ejemplo, una economía en la que 
hay un gran número de trabajadores desempleados involuntariamente, es claramente 
ineficiente en la producción. Y esto es algo muy negativo porque la economía podría 
estar produciendo más bienes y servicios útiles. 

Aunque la frontera de posibilidades de producción ayuda a entender qué significa 
que una economía sea eficiente en la producción, es importante comprender que la 
eficiencia en la producción es solo una parte de lo que se requiere para que una econo¬ 
mía sea eficiente. La eficiencia también exige que la economía distribuya sus recursos 
de manera que los consumidores estén lo mejor posible. Cuando pasa eso decimos que 
la economía es eficiente en la distribución. Para ver por qué la eficiencia en la distribu¬ 
ción es tan importante como la eficiencia en la producción, volvamos a la Figura 2-1, 
donde observamos que los puntos Ay B representan ambos situaciones en las que la 
economía es eficiente en la producción porque en ninguno de ellos es posible producir 
más cantidad de un bien sin producir menos del otro. Pero esas dos situaciones pue¬ 
den no ser igualmente deseables desde el punto de vista de la sociedad. Supongamos 
que la sociedad prefiere tener menos aviones pequeños y más Dreamliners que los que 
representa el punto A; es decir, prefiere tener los 28 aviones pequeños y 9 Dreamliners 
que corresponden al punto B. En ese caso, el punto A es ineficiente en la distribución 
desde el punto de vista de la economía en conjunto, porque la sociedad preferiría que 
Boeing produjera en el punto B en lugar de en el punto A. 

Este ejemplo muestra que la eficiencia de una economía en su conjunto exige 
tanto la eficiencia productiva como la eficiencia en la distribución: para ser eficiente, 
una economía tiene que producir la cantidad máxima posible de cada bien dada la 
producción de todos los demás bienes y, además, tiene que producir la combinación 
de bienes que la gente desee consumir. (Y también debe entregar los bienes produci¬ 
dos a las personas adecuadas: una economía que entrega los pequeños aviones a las 
aerolíneas internacionales y los Dreamliners a aerolíneas que trabajan en pequeños 
aeropuertos rurales, también es ineficiente). 























¿AJ= CONOM/a? 


¿QUÉ E S_ 


En la vida real, las economías planificadas lo TT 

destacaban por su ineficiencia en la distribución Pn ' *, ^ * gUa Unión Sovi ’ética, 
consumidores encontrasen Jas tiendas llenas con unos 6Jemp °’ era habitLlal 9 u e los 

: : zriZ„ p „Tp»sxr oen las 

— o también es títil 

tumdad. Si, por ejemplo,'Boeing quisiera cambiar' 681111 í Ich °; bien ~ el c ^te de opor- 
al punto B de la Figura 2-1, produciría 8 nen - SU producc ' ón pasando del punto A 
menos. Por lo tanto, el coste de oportunidad PCr ° 6 Dreamp ners 
-los 6 Dreamliners a los que hay que renuncif r Sson,6Dreamliners 
pequeños adicionales. Esto significó qu^daTvM P Pr ° dUCÍr IoS 8 aviones 
tumdad de Vs = */ 4 de Dreamliner. ° P6qUen ° tiene un coste de opor- 

* "o n „i vlón p '5 ue ” adici ° nai ” 

“estén produciendo? En el eiempZreprZTZ? TT”° S Jd ' ‘° s Drei > mli -«'s que 
mativa. Si Be 'eing aumenta su p^cdónTavínes ^ ^ k respuesta afir 

Dreamliners producidos cae de 9 a cero De mido de 28 a 40 ’ eI número de 

avión pequeño es Vn = V 4 de Dreamliner imZfn Q e , C ° Ste de °P ort unidad de cada 
28. Pero el hecho de que en este ejemplo elcnJZ CUand ° su P rodu cción pasa de 20 a 
en términos de Dreamliners sea constante es la cons^cuen^d^ ^ U " aVÍÓn pequeño 
hecho, un supuesto que se refleja en la forma de í f ^ U ° Supuest0 que hemos 

duccion que hemos dibujado. Concretamente si fr ° ntera de Posibilidades de pro- 
oportunidad de una unidad adicional de un bien no vm^ 6 SUp ° nemos que d coste de 
cion de bienes producidos, la frontera de nolbiñd d J CU ? ndo Cambia ]a combina- 
Y además, como ya habrásTdirínado 0 ?^ 1 de producción es una línea recte' 
des de producción recta es í "" fr0ntera de P™bili d a- 

de oportunidad del bien medido en el eie de °£° Umdad -concretamente, es el coste 
medido en el eje de ordenada,En eXpresado « Orminos del bien 
ducción tiene una pendiente constante igual aV,™ de posibi]¡ dades de pro- 
un avión pequeño tiene un coste ToVonunlt’ ** SÍgnÍfíca que para Boeing 
(Puedes repasar cómo se calcula la pendiente' de ur !T ^ 3 ^ de Drea mliner 
capitulo). Este es el caso más sencillo pero el modelo"fYT * “ d apéndice de este 
de producción también permite examinar SnL ¿ de , la frontera de posibilidades 
nidad cambian cuando se modifica™ comb n^d Z ^ 105 COStes de ° p °rtu- 
La Figura 2-2 representa un <=„* ! ?u f n de blenes Producida. 

ta a un coste de oportunidad creciente AquYcuaÍtolSJ 0 1 qUC B ° eingseenfre n- 

nqm, cuanto mayor es la cantidad de aviones 


figura 2-2 Coste de oportunidad creciente 


La forma cóncava de la frontera de posibilidades 
de producción refleja un coste de oportunidad 
creciente. En este ejemplo, para producir los 
primeros 20 aviones pequeños, Boeing tiene 
que dejar de producir 5 Dreamliners. Pero para 
producir 20 más, tiene que renunciar a otros 
¿o Dreamliners. 
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pequeños producidos, mayor es el coste de producir un avión pequeño adicional 
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ciar. * a la inversa: cuanto mayor es la cantidad de Dremaliners producidos mayor es' 
el coste de producir uno mas, medido ese coste en términos de la cantidad de aríones 
pequeños a los que hay que renunciar. Por ejemplo, para pasar de no producir ningún 
av.on pequeño a producir 20 Boeing tiene que dejar de producir 5 Dreamliners Es 
decir, el coste de oportunidad de esos 20 aviones pequeños son 5 Dreamliners Pero 
para aumentar su producción hasta 40 aviones neoneñoc • , ro 
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figura 2-3 Crecimiento económico 


El crecimiento económico tiene como resultado un 
emplazamiento a la derecha de la frontera de 
posibilidades de producción, porque las posibilidades 
de producción han aumentado. Ahora la economía 
puede producir más cantidad de todos los bienes. 

or ejemplo, si al principio la producción estaba en el 
punto A (25 Dreamliners y 20 aviones pequeños), cre¬ 
cimiento económico significa que la economía podría 
moverse al punto E (30 Dreamliners y 25 aviones 
pequeños). 
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Los factores de producción son los 
recursos que se usan para producir 
bienes y servicios. 

La tecnología son los medios 
técnicos para producir bienes y 
servicios. 


La respuesta está ilustrada en la Figura 2-3, donde hemos representado dos 
fronteras de posibilidades de producción hipotéticas de la economía. En ellas hemos 
supuesto una vez más que todo el mundo en la economía trabaja para Boeing y que, 
como consecuencia, solo se producen dos bienes, Dreamliners y aviones pequeños. 
Observa cómo están trazadas las dos curvas: una, denominada “FPP original", está en 
su totalidad dentro de la otra, llamada U FPP nueva”. Ahora podemos ver gráficamente 
qué entendemos por crecimiento económico: es una expansión de las posibilidades de 
producción de la economía; es decir, la economía puede producir más de todo. Por 
ejemplo, si la economía está inicialmente en el punto A (25 Dreamliners y 20 aviones 
pequeños), el crecimiento económico significa que podría moverse al punto E (30 
Dreamliners y 25 aviones pequeños). E está fuera de la frontera inicial; de modo que 
en el modelo de la frontera de posibilidades de producción, el crecimiento se repre¬ 
senta como un desplazamiento de la frontera hacia la derecha. 

¿Qué puede dar lugar a que la frontera se desplace hacia la derecha? Las fuentes del 
crecimiento económico son básicamente dos. Una es un aumento de los factores de pro¬ 
ducción en la economía, los recursos usados para producir bienes y servicios. Los econo¬ 
mistas suelen llamar factor de producción a un recurso que no se agota en la producción. 
Por ejemplo, en la fabricación tradicional de aviones, cuando se construía el fuselaje de 
estos, los trabajadores utilizaban máquinas remachadoras para unir planchas de metal; 
los trabajadores y las remachadoras son factores de producción, pero los remaches y las 
planchas metálicas no lo son. Una vez que se ha fabricado el fuselaje, un trabajador y una 
remachadora pueden utilizarse para fabricar otro fuselaje, pero las planchas metálicas y 
los remaches no pueden volver a utilizarse para otra producción. 

En un sentido amplio, los principales factores de producción son los recursos -la 
tierra, el trabajo, el capital físico y el capital humano. La tierra es un recurso que 
surge de la naturaleza; el trabajo es el conjunto de trabajadores de la economía; el 
capital físico se refiere a los recursos fabricados, como las máquinas y los edificios; y 
el capital humano hace referencia a la formación y las habilidades de la población tra¬ 
bajadora, que aumentan su productividad. Por supuesto, cada uno de estos conceptos 
es, en realidad, una categoría, más que un solo factor: la tierra en Dakota del Norte 
es muy diferente de la de Florida. 

Para ver cómo el aumento de los factores de producción genera crecimiento econó¬ 
mico, supongamos que Boeing construye un nuevo hangar que le permite aumentar el 
número de aviones -tanto aviones pequeños como Dreamliners- que puede producir 
cada año. El nuevo hangar es un factor de producción, un recurso que Boeing puede 
utilizar para aumentar su producción anual. No podemos saber cuántos aviones 
adicionales de cada tipo va a producir Boeing; esa es una decisión empresarial que 
dependerá, entre otras cosas, de la demanda de sus clientes. Pero sí podemos afirmar 
que la frontera de posibilidades de producción de Boeing se ha desplazado a la dere¬ 
cha porque ahora puede producir más aviones pequeños sin reducir la producción de 
Dreamliners o, alternativamente, puede aumentar la producción de Dreamliners sin 
reducir el número de aviones pequeños producidos. 

La otra fuente de crecimiento económico es el progreso de la tecnología, que es el 
conjunto de los medios técnicos existentes para la producir bienes y servicios. Antes de la 
aparición del Dreamliner, ya se habían utilizado materiales compuestos en la producción 
de algunas partes de los aviones. Pero los ingenieros de Boeing se dieron cuenta de que 
había grandes ventajas adicionales si se utilizaban los materiales compuestos en la fabri¬ 
cación de todo el avión. El avión sería más ligero, más fuerte y tendría una aerodinámica 
mejor que si se fabricara con los métodos tradicionales. Por tanto, tendría una mayor 
autonomía de vuelo, podría transportar un mayor número de pasajeros y utilizar menos 
combustible, además de mantener una presión más alta en la cabina. De modo que, en 
realidad, la innovación de Boeing -un avión fabricado en su totalidad con materiales 
compuestos- fue una forma de obtener más a partir de una cantidad determinada de 
recursos, empujando hacia la derecha a la frontera de posibilidades de producción. 

Puesto que la mejora tecnológica en la producción de aviones desplazó a la dere¬ 
cha la frontera de posibilidades de producción, hizo posible que la economía produje¬ 
ra más cantidad de todos los bienes, no solo de aviones y vuelos de pasajeros. En los 
últimos 30 años, los mayores avances tecnológicos se han producido en la tecnología 
de la información, no en la construcción ni en los servicios de alimentación. Sin 
embargo, los estadounidenses han elegido construir casas más grandes y comer fuera 
más que antes, y el crecimiento de la economía lo ha hecho posible. 

La frontera de posibilidades de producción es un modelo muy simplificado de la 
economía. Sin embargo, nos enseña importantes lecciones acerca del funcionamiento 
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de las economías en la vida real. Nos ofrece una primera y clara aproximación a lo 
que es la eficiencia económica, ilustra el concepto de coste de oportunidad y aclara el 
significado del crecimiento económico. 

Ventaja comparativa y ganancias del intercambio 

Entre los doce principios de la Economía descritos en el capítulo 1 figuraba el de 
las ganancias del intercambio -las ganancias recíprocas que los individuos pueden 
obtener si se especializan en hacer cosas diferentes e intercambian o comercian entre 
ellos. Nuestra segunda ilustración de un modelo económico es uno que resulta espe¬ 
cialmente útil para explicar las ganancias derivadas del intercambio o comercio -el 
comercio basado en la ventaja comparativa. 

Uno de los puntos más importantes de todos los que hay que entender en Economía es 
que el intercambio genera ganancias -que tiene sentido producir los bienes en cuya pro¬ 
ducción uno es especialmente bueno y comprarle a otro los bienes cuya producción no se 
te da tan bien. Esto sería cierto incluso aunque tú pudieras producir todo por ti mismo: por 
ejemplo, aunque un brillante neurocirujano fuera capaz de reparar su grifo averiado, proba¬ 
blemente sería mejor idea que llamara a un fontanero profesional para que se lo arreglara. 

¿Cómo podemos modelizar las ganancias del comercio? Sigamos con nuestro 
ejemplo de aviación e imaginemos de nuevo que los Estados Unidos es una economía 
con una sola empresa, donde todo el mundo trabaja para Boeing produciendo aviones. 
Supongamos ahora, sin embargo, que Estados Unidos tiene capacidad para comerciar 
con Brasil -otra economía con una sola empresa, donde todo el mundo trabaja para la 
compañía aérea Embraer que, en el mundo real, es una exitosa productora de aviones 
pequeños. (Si vuelas de una gran ciudad de los Estados Unidos a otra también grande, 
es probable que lo hagas en un avión de Boeing, pero si vuelas a una ciudad pequeña, 
es fácil que el avión sea de Embraer). 

En nuestro ejemplo, los únicos dos bienes que se producen son aviones grandes y 
aviones pequeños. Ambos países podrían producirlos dos tipos de aviones. Pero como 
vei emos enseguida, pueden obtener ganancias produciendo cada uno un tipo de avio¬ 
nes y comerciando entre ellos. Para los propósitos de este ejemplo, volvamos al caso 
más simple de una frontera de posibilidades de producción que sea una línea recta. 
La frontera de posibilidades de producción de Estados Unidos está representada por 
la frontera del panel (a) de la Figura 2-4, que es similar a la frontera de la Figura 2-1. 
Según este gráfico, los Estados Unidos pueden producir 40 aviones pequeños si no 
producen ningún avión grande, y alternativamente, pueden producir 30 aviones 


figura 2-4 Posibilidades de producción de dos países _ 

(a) Posibilidades de producción de EE.UU. (b) Posibilidades de producción de Brasil 




Cantidad de aviones pequeños Cantidad de aviones pequeños 


Aquí, tanto en Estados Unidos como en Brasil el coste de tiene un coste de oportunidad igual a 3 A de un avión gran- 

oportunidad de los aviones pequeños es constante, lo que de. En Brasil el coste de oportunidad de un avión pequeño 

está representado por una frontera de posibilidades de es V 2 de un avión grande, 

producción recta. En Estados Unidos, cada avión pequeño 
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grandes si no producen ningún avión pequeño. Recuerda que esto significa que la 
pendiente de la frontera de posibilidades de producción de los Estados Unidos es -Va : 
el coste de oportunidad de un avión pequeño es Va de un avión grande. 

El panel (b) de la Figura 2-4 muestra la frontera de 
posibilidades de producción de Brasil. Al igual que la 
de los Estados Unidos, la frontera de posibilidades de 
producción de Brasil es una recta, lo que implica que el 
coste de oportunidad de un avión pequeño, expresado en 
términos de aviones grandes, es constante. La frontera 
de posibilidades de producción de Brasil tiene una pen¬ 
diente constante e igual a -Vi. Brasil no puede producir 
tanta cantidad de todos los bienes como Estados Unidos: 
como mucho, puede producir 30 aviones pequeños o 10 
aviones grandes. Pero es relativamente mejor que Estados Unidos en la producción 
de aviones pequeños: mientras que Estados Unidos tiene que sacrificar Va de un avión 
grande para producir uno pequeño, el coste de oportunidad de un avión pequeño en 
Brasil es solo Vi de avión grande. La Tabla 2-1 resume los costes de oportunidad de 
los aviones pequeños y de los aviones grandes en los dos países. 

Ahora bien, tanto Estados Unidos como Brasil podrían decidir cada uno producir 
sus propios aviones, tanto grandes como pequeños, no comerciando entre ellos, y 
consumiendo cada uno solo los aviones que han sido producidos en su país. (Un país 
"consume' 1 un avión cuando su propietario es un residente de ese país). Supongamos 
que los dos países empiezan tomando esta decisión y llevan a cabo las elecciones de 
consumo que se muestran en la Figura 2-4. En ausencia de comercio, los Estados 
unidos producen y consumen cada año 16 aviones pequeños y 18 aviones grandes, 
mientras que Brasil consume 6 aviones pequeños y 8 aviones grandes por año. 

¿Pero, es esta la mejor opción que tienen los dos países? No, no lo es. Dado que los 
dos productores -y, por tanto, los dos países- tienen diferentes costes de oportunidad, 
Estados Unidos y Brasil pueden llegar a un acuerdo que les haga mejorar a los dos. 

La tabla 2-2 muestra como funcionaría ese acuerdo: los Estados Unidos se espe¬ 
cializan en la producción de aviones grandes, produciendo 30 al año y le venden 10 
a Brasil. Brasil, por su parte, se especializa en la producción de aviones pequeños: 
produce 30 al año y le vende 20 a los Estados Unidos. El resultado se muestra en la 
Figura 2-5. Ahora Estados Unidos consume más que antes de ambos tipos de avio¬ 
nes: en lugar de 16 aviones pequeños y 18 grandes, consume 20 aviones pequeños y 
20 grandes. Brasil también consume más: pasa de 6 aviones pequeños y 8 grandes a 
10 pequeños y 10 grandes. Como muestra también la Tabla 2-2, tanto Estados Unidos 
como Brasil obtienen ganancias del comercio, ya que consumen una cantidad de los 
dos tipos de aviones mayor que la que podrían consumir si no intercambiaran. 


tabla 2-1 Costes de oportunidad de los aviones 
pequeños y de los aviones grandes en EE. UU. y en 
Brasil 


Un avión pequeño 
Un avión grande 


Coste de oportunidad Coste de oportunidad 
en EE. UU. en Brasil 


3 /a de avión grande 
4 /3 de avión pequeño 


> V 3 de avión grande 
< 3 aviones pequeños 


tabla 2-2 Cómo se benefician Estados Unidos y Brasil del comercio 

Sin comercio Con comercio 


Ganancias del 




Producción 

Consumo 

Producción 

Consumo 

intercambio 

Estados 

Aviones grandes 

18 

18 

30 

20 

+2 

Unidos 

Aviones pequeños 

16 

16 

0 

20 

+4 

Brasil 

Aviones grandes 

8 

8 

0 

10 

+2 

Aviones pequeños 

6 

6 

30 

10 

+4 


Un país tiene una ventaja 
comparativa en la producción de 
un bien o servicio si su coste de 
oportunidad de producir ese bien 
o servicio es menor que el de otros 
países. Asimismo, un individuo 
tiene una ventaja comparativa en la 
producción de un bien o servicio si su 
coste de oportunidad de producirlo es 
menor que el de otros individuos. 


Los dos países mejoran si cada uno se especializa en la producción en la que es 
bueno y después comercian entre ambos. Para Estados Unidos es una buena idea 
especializarse en la producción de aviones grandes porque el coste de oportunidad de 
producir uno de estos aviones es menor que en Brasil: 4 /3 < 3. A su vez, Brasil debería 
especializarse en la producción de aviones pequeños porque su coste de oportunidad 
es menor que en Estados Unidos: l /3 < Va. 

Lo que diríamos en este caso es que los Estados Unidos tienen una ventaja compa¬ 
rativa en la producción de aviones grandes y que Brasil tiene una ventaja comparativa 
en la producción de aviones pequeños. Un país tiene ventaja comparativa en la pro¬ 
ducción de un bien si el coste de oportunidad de producir ese bien es menor en ese país 
que en otros países. El mismo concepto se aplica a las empresas y a los individuos: una 
empresa o un individuo tiene una ventaja comparativa produciendo algo si su coste de 
oportunidad de producción es menor para esa empresa o ese individuo que para otros. 
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p|GURA 2-5 Ventaja comparativa y ganancias del comercio 


(a) Producción y consumo de EE. UU. (b) Producción y consumo de Brasil 



Al especializarse y comerciar, los Estados Unidos y Brasil 
pueden producir y consumir más cantidad tanto de aviones 
pequeños como de aviones grandes. Estados Unidos se 
especializa en la producción de aviones grandes, en cuya 
producción tiene ventaja comparativa, y Brasil -que tiene 


desventaja absoluta en la producción de ambos bienes, 
pero tiene ventaja comparativa en la de los aviones peque¬ 
ños- se especializa en la producción de aviones pequeños. 
Con el comercio ambos países pueden consumir de los dos 
bienes más cantidad que la que podrían si no comerciaran. 


Hay que aclarar un punto antes de seguir adelante. Os podéis haber preguntado 
por qué los Estados Unidos entregaron 10 aviones grandes a Brasil a cambio de 20 
aviones pequeños. ¿Por qué no hicieron algún otro acuerdo, como por ejemplo inter¬ 
cambiar 10 aviones grandes por 12 aviones pequeños? La respuesta a esta pregunta 
tiene dos partes. La primera es que, por supuesto, puede haber otros intercambios 
comerciales en los que Estados Unidos y Brasil podrían estar de acuerdo. La segunda 
es que hay algunos otros acuerdos que podemos descartar inmediatamente sin miedo 
a equivocarnos -por ejemplo, 10 aviones grandes por 10 pequeños. 

Para entender por qué, volvamos a examinar la Tabla 2-1 y consideremos en 
primer lugar el caso de Estados Unidos. Si no comercia con Brasil, el coste de opor¬ 
tunidad de un avión pequeño es Va de avión grande. Por tanto, está claro que Estados 
Unidos no aceptará ningún intercambio que le exija entregar más de Va de avión 
grande a cambio de recibir un avión pequeño. Intercambiar 10 aviones grandes por 12 
pequeños obligaría a Estados Unidos a pagar un coste de oportunidad de 10/12 = 5/6 
de avión grande para conseguir uno pequeño. Puesto que 5/6 > Va, este es un acuerdo 
que Estados Unidos rechazará. De la misma forma, Brasil no aceptará un acuerdo por 
el que obtenga menos que 1/3 de avión grande a cambio de entregar 1 avión pequeño. 

El punto a recordar es que tanto Estados Unidos como Brasil estarán dispuestos 
a comerciar si el "precio" del bien que cada país obtiene por medio del comercio es 
menor que su propio coste de oportunidad al producir ese bien. Además, este es un 
principio general que se cumple siempre que dos partes -países, empresas o indivi¬ 
duos- intercambian voluntariamente. 

Aunque nuestro ejemplo simplifica claramente la realidad, nos enseña algunas 
lecciones muy importantes que también se aplican a la vida real. 

En primer lugar, el modelo nos ilustra claramente las ganancias derivadas del 
intercambio: a través de la especialización y del intercambio, ambos países producen 
y consumen más que si fueran autosuficientes. 

En segundo lugar, el modelo demuestra un punto muy importante que muchas 
veces se pasa por alto cuando se utilizan argumentos del mundo real: todos los países 
tienen una ventaja comparativa en la producción de algún bien. Esto se aplica tam¬ 
bién a las empresas y a los individuos: todo el mundo tiene una ventaja comparativa en 
algo y todo el mundo tiene una desventaja comparativa en algo . 

Y muy importante, en nuestro ejemplo no importa si, como probablemente ocurre 
en el mundo real, los trabajadores de los Estados Unidos son tan buenos, o incluso 
mejores, que los de Brasil en la producción de aviones pequeños. Supongamos que 
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Un país tiene una ventaja absoluta 
en la producción de un bien o un 
servicio si puede producir más 
cantidad por trabajador que otros 
países. Asimismo, un individuo tiene 
ventaja absoluta en la producción 
de un bien o servicio si es mejor 
que otros produciendo ese bien. 

Tener ventaja absoluta no es lo mismo 
que tener ventaja relativa. 


en realidad Estados Unidos es mejor que Brasil en la producción de todo tipo de 
aviones. En ese caso diríamos que Estados Unidos tiene ventaja absoluta tanto en 
la producción de aviones pequeños como en la de aviones grandes: en una hora, un 
trabajador estadounidense puede producir más que un trabajador brasileño, tanto si 
produce aviones pequeños como si produce aviones grandes. Uno puede tener enton¬ 
ces la tentación de pensar que, en ese caso, Estados Unidos no tiene nada que ganar 
comerciando con Brasil, que es menos productivo. 

Pero acabamos de ver que Estados Unidos puede, por supuesto, beneficiarse del comer¬ 
cio con Brasil porque es la ventaja comparativa , no la ventaja absoluta , la que está en la base 
de las ganancias recíprocas. No importa si Brasil necesita más recursos que Estados Unidos 
para producir un avión pequeño; lo que importa a efectos del comercio es que el coste de 
oportunidad de un avión pequeño en Brasil es menor que el de Estados Unidos. Por tanto, 
Brasil, a pesar de su desventaja absoluta en la producción de aviones pequeños, tiene ven¬ 
taja comparativa en la producción de ese tipo de aviones. A su vez, los Estados Unidos, que 
pueden utilizar sus recursos más productivamente si los dedican a fabricar aviones gran¬ 
des, tiene una desventaja comparativa en la producción de aviones pequeños. 


La ventaja comparativa y el comercio internacional 
en la realidad 

Si uno mira la etiqueta de cualquier producto fabricado que haya sido vendido en los 
Estados Unidos, tiene una alta probabilidad de descubrir que ha sido producido en 
otro país -China, Japón o incluso Canadá. Por otro lado, muchas empresas estadou¬ 
nidenses venden gran parte de su producción fuera del país -esto es especialmente 
cierto en la agricultura, en la alta tecnología y en la industria del espectáculo. 

¿Deberíamos alegrarnos de todos esos intercambios internacionales de bienes y 
servicios, o deberían preocuparnos? Los políticos y el público en general, cuestionan 
muchas veces la deseabilidad del comercio internacional, argumentando que cada 
país debería producir los bienes que consume en lugar de comprarlos en el extranjero. 
Las industrias de todo el mundo reclaman protección ante la competencia extranjera: 
los agricultores japoneses no quieren que se importe arroz de los Estados Unidos, los 
productores de acero estadounidenses no quieren que su país compre acero europeo. 
Y, muchas veces, estas demandas encuentran el apoyo de la opinión pública. 

Los economistas, sin embargo, ven con muy buenos ojos el comercio internacional. 
¿Por qué? Porque lo analizan desde la perspectiva de la ventaja comparativa. Como 
hemos aprendido de nuestro ejemplo sobre los aviones grandes de Estados unidos y 
los pequeños de Brasil, el comercio internacional beneficia a ambos países. Cada uno 
de los dos países puede consumir más que lo que podría si fuera autosuficiente. Es 
más, estas ganancias mutuas no dependen de que cada uno de los países sea mejor que 
los otros produciendo un tipo de bien. Aunque un país tenga una productividad por 
trabajador mayor en ambas industrias -es decir, aunque tenga ventaja absoluta en la 
producción de ambos bienes-, el comercio sigue generando ganancias para ambos. La 
"Comparación global” que viene a continuación, que explica la forma en la que se lleva 
a cabo la producción textil a lo largo y ancho de la economía global, ilustra este punto. 


_J_ ¡TRAMPAS? 

MALENTENDIDOS SOBRE LA 
VENTAJA COMPARATIVA 
Les pasa todo el tiempo a los estudiantes, a 
los expertos, a los políticos: confunden la ven¬ 
taja comparativa con la ventaja absoluta. Por 
ejemplo, en los años ochenta, cuando parecía 
que la economía estadounidense se estaba 
quedando por detrás de la economía japone¬ 
sa, era muy frecuente oír a diversos comen¬ 
taristas advirtiendo de que si los Estados 
Unidos no aumentaban su productividad, la 
economía estadounidense se quedaría pronto 
sin ventaja comparativa en ningún bien. 

Lo que aquellos comentaristas querían decir 
es que los Estados Unidos no tendrían ventaja 
absoluta en nada -es decir, que podía llegar el 


momento en el que Japón fuera mejor que los 
estadounidenses en todo. (Eso no llegó a ocu¬ 
rrir, pero esa es otra historia). Y tenían la ¡dea 
de que en ese caso los Estados Unidos ya no 
podrían beneficiarse del comercio con Japón. 

Pero, de la misma manera que Brasil, en 
nuestro ejemplo, era capaz de obtener bene¬ 
ficios comerciando con Estados Unidos (y 
viceversa) a pesar de que Estados Unidos era 
mejor tanto en la producción de aviones peque¬ 
ños como en la de aviones grandes, en la vida 
real las naciones también pueden seguir obte¬ 
niendo ganancias del comercio, aunque sean 
menos productivas en todas sus industrias que 
los países con los que comercian. 
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IMPACCIÓN i 

GLOBAL i REPÚBLICAS PIJAMERAS 


Los países pobres suelen tener una baja productividad en el 
sector textil, pero productividades aún menores en el resto 
de industrias (véase la siguiente sección de “La Economía en 
acción"), lo que les da una ventaja comparativa en la produc¬ 
ción textil. Como consecuencia, la industria textil es la que 
tiende a dominar sus economías. Un funcionario de uno de 
esos países bromeaba: “No somos una república bananera, 
somos una república pijamera . 

El gráfico de la derecha representa, para varios países, en el 
eje de abscisas la renta per cápita (la renta total de cada país 
dividida entre el tamaño de su población), y en el de ordenadas el 
porcentaje total de empleo industrial que está dedicado al sector 
textil. El gráfico muestra la fuerte relación negativa existente entre 
la renta per cápita de un país y el tamaño de su industria textil: 
los países pobres tienen industrias textiles relativamente grandes, 
mientras que las de los países ricos son relativamente pequeñas. 

Según un informe del Departamento de Comercio de los 
Estados Unidos, la industria textil de Bangladesh tiene “baja 
productividad, bajísimo nivel de alfabetización, absentis¬ 
mo laboral frecuente y tecnología anticuada”. Sin embargo, 
Bangladesh dedica la mayoría de su población trabajadora 
a la industria textil, en la que a pesar de todo, tiene una ven¬ 
taja comparativa , ya que la productividad en los sectores no 


textiles es aún menor. Costa Rica, por el contrario, tiene “una 
productividad relativamente alta" en la producción textil. Y, sin 
embargo, la proporción de su población trabajadora empleada 
en este sector es mucho menor y está descendiendo. Esto es 
así porque la productividad en los sectores no textiles es algo 
mayor en Costa Rica que en Bangladés. 
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n.° 1 (2007): 165-171 



Transacciones: el flujo circular de la renta 

Los modelos económicos que hemos estudiado hasta ahora -cada uno con una sola 
empresa- implican una simplificación gigantesca de la realidad. También hemos 
simplificado enormemente el comercio realizado entre Estados Unidos y Brasil al 
suponer que solo practican un tipo de transacciones económicas, el más sencillo de los 
existentes, el trueque, en el que cada una de las partes intercambia directamente un 
bien o servicio que tiene por otro bien o servicio que desea, sin utilizar dinero. En una 
economía moderna el trueque es muy raro: normalmente la gente intercambia bienes 
y servicios por dinero -pedazos de papel coloreado que no tienen valor en sí mismos- 
y después intercambia esos pedazos de papel coloreado por los bienes y servicios que 
desea. Es decir, vende los bienes y servicios que posee y compra otros bienes y servicios. 

Se compran y se venden una gran cantidad de bienes diferentes. La economía de 
los Estados Unidos, por ejemplo, es una entidad muy grande y muy compleja, en la que 
hay más de cien millones de trabajadores empleados por millones de empresas que 
producen millones de bienes y servicios distintos. Aun así, se pueden aprender cosas 
muy importantes sobre la economía a través del sencillo gráfico de la Figura 2-6, el 
diagrama del flujo circular de la renta. Este gráfico representa las transacciones 
que tienen lugar en una economía mediante dos tipos de flujos trazados formando un 
círculo: los flujos de cosas físicas -tales como bienes, servicios, trabajo o materias pri¬ 
mas- que van en un sentido, y los flujos del dinero que se paga a cambio de esas cosas 
físicas, que van en el sentido contrario. En este caso, los flujos físicos se representan 
en amarillo, y los flujos monetarios, en verde. 

El diagrama más sencillo del flujo circular de la renta representa una economía 
que solo tiene dos tipos de "agentes”: las economías domésticas -u hogares- y 
las empresas. Una economía doméstica es un individuo o un grupo de individuos 
-normalmente, pero no necesariamente, una familia- que comparten su renta. Una 
empresa es una organización que produce bienes y servicios para venderlos -y que 
emplea a los miembros de las economías domésticas. 

Como se puede ver en la Figura 2-6, en esa sencilla economía hay dos tipos de merca¬ 
dos. En un lado (aquí en el lado izquierdo) están los mercados de bienes y servicios, 


El comercio adopta la forma de 
trueque cuando los individuos 
intercambian directamente los bienes 
y servicios que tienen por los bienes y 
servicios que desean. 

El diagrama del flujo circular de 
la renta representa las transacciones 
de una economía mediante flujos 
trazados alrededor de un círculo. 

Una economía doméstica 
-u hogar- es una persona o un 
grupo de personas que comparten su 
renta. 

Una empresa es una organización 
que produce bienes y servicios para 
venderlos. 

Las empresas venden los bienes 
y los servicios que producen a 
las economías domésticas en los 
mercados de bienes y servicios. 
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figura 2-6 El diagrama del flujo circular de la renta 


Este gráfico representa los flujos 
de dinero y de bienes y servicios de 
una economía. En los mercados de 
bienes y servicios, las economías 
domésticas compran bienes y ser¬ 
vicios a las empresas, generando 
un flujo de dinero hacia las empre¬ 
sas y otro de bienes y servicios 
hacia las economías domésticas. 

El dinero vuelve a las economías 
domésticas cuando las empresas 
les compran a estos factores de 
producción en los mercados de 
factores. 



Mercados de 
bienes y 
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m 

Economías 
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Las empresas compran los recursos 
que necesitan para producir bienes 
y servicios en los mercados de 
factores. 

La distribución de la renta de 

una economía es la forma en la que 
la renta total se reparte entre los 
propietarios de los distintos factores 
de producción. 


en los que las economías domésticas compran a las empresas los bienes y servicios que 
desean. Esto produce un flujo de bienes y servicios hacia las economías domésticas y, en 
contrapartida, un flujo monetario hacia las empresas. 

En el otro lado están los mercados de factores, en los que las empresas compran 
los recursos que necesitan para producir bienes y servicios. Recordemos del principio 
de este capítulo, que los principales factores de producción son el trabajo, la tierra, el 
capital físico y el capital humano. 

El mercado de factores más conocido es el mercado de trabajo, en el que los tra¬ 
bajadores venden sus servicios. Pero, además del trabajo, también podemos pensar 
en las economías domésticas como propietarias de otros factores de producción que 
venden a las empresas. Por ejemplo, cuando una empresa compra capital físico en 
forma de máquinas, el pago por esas máquinas va a parar en última instancia a las 
economías domésticas que son propietarias de las empresas que han producido las 
máquinas. En este caso, las transacciones se producen en el mercado de capitales, el 
mercado en el que se compra y se vende el capital. Los mercados de factores son los 
que determinan la distribución de la renta en una economía: es decir, cómo se 
distribuye la renta total generada en la economía entre los trabajadores menos cuali¬ 
ficados, los trabajadores más cualificados y los propietarios del capital y de la tierra. 

El diagrama del flujo circular, en aras de la sencillez, deja de lado muchas de las 
complicaciones del mundo real. Pongamos algunos ejemplos: 

• En el mundo real, la distinción entre empresas y economías domésticas no siem¬ 
pre está tan clara. Consideremos una familia que dirige un pequeño negocio -una 
granja, una tienda o un pequeño hotel. ¿Se trata de una empresa o de una econo¬ 
mía doméstica? Un análisis más completo debería incluir una sección aparte para 
las empresas familiares. 

• Muchas de las ventas de las empresas no se hacen a las economías domésticas, sino a 
otras empresas; por ejemplo, las ventas de las empresas productoras de acero van diri¬ 
gidas principalmente a otras empresas -como, por ejemplo, fabricantes de coches- 
no a las economías domésticas. Un análisis más completo debería incluir esos flujos 
de bienes, servicios y dinero que se producen dentro del sector empresarial. 

• El gráfico no incluye al Sector Público, que en el mundo real detrae del flujo 
monetario una gran cantidad de dinero mediante los impuestos, pero que también 
inyecta bastante dinero en ese flujo a través del gasto público. 
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En otras palabras, la Figura 2-6 no es en absoluto una representación completa 
ni de todos los tipos de "agentes” de la economía real, ni de todos los flujos de dinero 
v de bienes y servicios que tienen lugar entre esos agentes. 

Pero, a pesar de su sencillez, el diagrama del flujo circular de la renta es una ayuda 
muy útil para entender la economía. 


ÍA ECONOMIA EN ACCION 


PAÍS RICO, PAÍS POBRE 

P rueba a quitarte tu ropa -en un momento y lugar apropiados, por supuesto- y 
a echar una ojeada a las etiquetas que dicen dónde está hecha. Podemos apos¬ 
tar a que la mayor parte de tu ropa, si no toda, ha sido fabricada en un país mucho 
más pobre que el tuyo: por ejemplo, en El Salvador, en Sri Lanka o en 
Bangladesh. 

¿Por qué esos países son mucho más pobres que nosotros? La razón 
inmediata es que sus economías son mucho menos productivas -las empre¬ 
sas de esos países simplemente no son capaces de producir, a partir de una 
cantidad determinada de recursos, tanto como las empresas comparables 
de Estados Unidos o de otros países ricos. La razón por la que los países 
tienen diferencias tan grandes entre sus productividades es una cuestión 
niuy profunda -de hecho, esas diferencias son una de las cuestiones que 
más preocupan a los economistas. Pero en cualquier caso las diferencias de 
productividad son una realidad. 

Pero, si las economías de esos países son mucho menos productivas que 
las nuestras, ¿por qué fabrican la mayor parte de la ropa que vestimos? ¿Por 
qué no la fabricamos nosotros mismos? 

La respuesta es la "ventaja comparativa”. Casi todas las industrias 
de Bangladesh son mucho menos productivas que sus homologas de los 
Estados Unidos o de los países desarrollados. Sin embargo, la diferencia 
de productividad entre los países ricos y los países pobres varía según los 
diferentes bienes; es muy grande en la producción de bienes sofisticados, 
como los aviones, pero no lo es tanto en la producción de bienes más sencillos, como 
la ropa. Así, la posición de Bangladesh respecto a la producción de ropa es similar a 
la posición de Embraer con respecto a la producción de aviones pequeños: no es tan 
productiva como Boeing, pero es el producto que Embraer hace mejor en términos 
relativos. 

Bangladesh, aunque tiene desventaja absoluta con respecto a Estados Unidos en 
casi todo, tiene ventaja comparativa en la producción de ropa. Esto significa que tanto 
los Estados Unidos como Bangladesh pueden consumir más si cada uno se especia¬ 
liza en producir artículos diferentes, produciendo Bangladesh la ropa que compran 
los estadounidenses, y suministrando Estados Unidos a Bangladesh productos más 
sofisticados. 



OO 


COMPRUEBA SI LO HAS ENTENDIDO 


2-1 


1. ¿Verdadero o falso? Justifica tu respuesta. 

a. Un aumento de la cantidad de los recursos de los que dispone Boeing para producir 
Dreamliners y aviones pequeños no cambia su frontera de posibilidades de producción. 

b. Un cambio tecnológico que le permita a Boeing producir más aviones pequeños por cada 
cantidad de Dreamliners que produzca, origina un cambio de su frontera de posibilidades 
de producción. 

c. La frontera de posibilidades de producción es una herramienta útil porque ilustra la canti¬ 
dad de un bien a la que una economía tiene que renunciar para obtener más cantidad de 
otro bien independientemente de que los recursos se estén utilizando de forma eficiente. 

2. En Italia se puede producir un automóvil en un día con 8 trabajadores y se puede producir 
una lavadora en un día con 3 trabajadores. En los Estados Unidos, se puede producir un 
automóvil en un día con 6 trabajadores y una lavadora con 2. 

a. ¿Cuál de los dos países tiene ventaja absoluta en la producción de automóviles? ¿Y en la 
de lavadoras? 


Aunque son menos productivos que los trabajadores 
estadounidenses, los bangladesíes tienen ventaja 
comparativa en la producción de ropa. 


▼ Repaso rápido 


La mayor parte de los modelos econó¬ 
micos son “experimentos intelectuales” 
o representaciones simplificadas de la 
realidad, que se basan en el supuesto 
de que todo lo demás no varía. 

El modelo de la frontera de posibilida¬ 
des de producción, ilustra los concep¬ 
tos de eficiencia, de coste de oportuni¬ 
dad y de crecimiento económico. 

Cada persona y cada país tiene una 
ventaja comparativa en algo, dando 
lugar a que el comercio siempre gene¬ 
re ganancias. Muchas veces la ventaja 
comparativa se confunde con la ven¬ 
taja absoluta. 

En las economías más sencillas la gente 
utiliza el trueque, en lugar de hacer 
transacciones con dinero. El flujo cir¬ 
cular representa las transacciones que 
tienen lugar en una economía como un 
conjunto de flujos de bienes y servicios, 
de factores de producción y de dinero 
entre las economías domésticas y las 
empresas. Estas transacciones tienen 
lugar en los mercados de bienes y ser¬ 
vicios y en los mercados de factores. 

En último término, los mercados de 
factores determinan la distribución de 
la renta de la economía. 
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¿QUÉ ES LA ECONOMÍA? 


La economía positiva es la rama del 
análisis económico que describe la 
forma en la que la economía funciona 
en la realidad. 

La economía normativa ofrece 
prescripciones sobre cómo debería 
funcionar la economía. 

Una previsión es una predicción 
simple del futuro. 


b. ¿Cuál de los dos países tiene ventaja comparativa en la producción de automóviles? ¿Y 
en la de lavadoras? 

c. ¿En qué bien se debe especializar cada país para que los dos obtengan las mayores 
ganancias posibles del comercio entre ambos? 

3. Utilizando los datos de la Tabla 2-1, explica por qué Estados Unidos y Brasil están dispues¬ 
tos a intercambiar 10 aviones grandes por 15 aviones pequeños. 

4. Utiliza el diagrama del flujo circular de la renta para explicar cómo un aumento de la cantidad 
de dinero gastada por las economías domésticas provoca un incremento en el número de 
puestos de trabajo de una economía. Explícalo con palabras. 

Las soluciones están al final del libro. 


Utilización de los modelos económicos 

C omo hemos visto, la Economía consiste principalmente en crear modelos basa¬ 
dos en un conjunto de principios básicos a los que se añaden supuestos más 
específicos que permiten aplicar esos principios a una situación concreta. Pero 
realmente, ¿qué hacen los economistas con estos modelos? 

Economía positiva versus Economía normativa 

Imagínate que eres el consejero económico del presidente de tu Comunidad. ¿Qué tipo 
de preguntas te podría plantear? 

Aquí hay tres posibles cuestiones: 

1. ¿Cuál será el año que viene la recaudación por el peaje de las autopistas de la 
Comunidad? 

2. ¿Cuánto aumentaría esa recaudación si se aumentase el importe del peaje de 1 $ 
a 1,50 $? 

3. ¿Se debería aumentar el peaje, teniendo en cuenta que ese aumento reduciría el 
tráfico y la contaminación en las proximidades de la autopista, pero supondría un 
importante coste financiero para los usuarios habituales de las autopistas? 

Hay una gran diferencia entre las dos primeras preguntas y la tercera. Las dos 
primeras se refieren a hechos. Tus previsiones sobre la recaudación del próximo año 
se podrá comprobar si son correctas o erróneas cuando se disponga de los datos de 
recaudación. La estimación del impacto que tendría sobre la recaudación un cambio del 
importe del peaje es un poco más difícil de contrastar -la recaudación depende de otros 
factores ajenos al peaje, y puede ser difícil identificar las diferentes causas del cambio 
en la recaudación. De todos modos, en principio solo hay una respuesta correcta. 

Pero la pregunta de si se debe subir o no el peaje puede no tener una sola respues¬ 
ta "correcta" -dos personas que estén de acuerdo en los efectos de un aumento del 
peaje podrían estar en desacuerdo sobre si dicho aumento es o no una buena idea. 
Por ejemplo, a alguien que viva cerca de la autopista pero que no circule por ella le 
preocupará mucho el ruido y la contaminación, pero no tanto el aumento del peaje. 
Alguien que use habitualmente la autopista y que no viva cerca de ella, tendrá prio¬ 
ridades opuestas. 

Este ejemplo resalta una importante distinción entre dos aspectos del análisis eco¬ 
nómico. El análisis que trata de contestar a preguntas sobre cómo funciona el mundo, 
que tienen respuestas únicas, correctas o incorrectas, se conoce como economía posi¬ 
tiva. Por el contrario, el análisis que trata de afirmar cómo debería funcionar el mundo 
se conoce como economía normativa. En otras palabras, la economía positiva hace 
descripciones; la economía normativa ofrece prescripciones o recomendaciones. 

Los economistas invierten la mayor parte de su tiempo y de sus esfuerzos en la eco¬ 
nomía positiva, en la que los modelos desempeñan un papel muy importante. Como se 
mencionó al principio, el Sector Público utiliza modelos informáticos para evaluar los 
cambios propuestos en el sistema tributario, y muchos gobiernos regionales utilizan 
modelos similares para evaluar los efectos de su propia política impositiva. 

Merece la pena destacar que hay una diferencia sutil, pero importante, entre la 
primera y la segunda de las preguntas que planteamos al principio de este epígrafe. La 
primera pregunta requiere un simple cálculo de la recaudación del próximo año: una 
previsión. La segunda pregunta era del tipo "¿qué pasaría si...?", ya que preguntaba 
cómo variaría la recaudación si el sistema impositivo variara. Se acude a los econo- 
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mistas para responder a los dos tipos de pregunta, pero los modelos son especialmen¬ 
te útiles para contestar a las preguntas del tipo "¿qué pasaría si...?". 

Las respuestas a este tipo de preguntas sirven como guía a los gestores de las 
políticas económicas pero siguen siendo previsiones, no prescripciones. Es decir, 
nos indican lo que sucederá si se cambia una determinada política, pero no dicen si 
ese resultado es bueno o malo. Supongamos que un modelo económico prevé que el 
aumento propuesto en los peajes de la autopista aumentará el valor de los inmuebles 
situados cerca de la autopista, pero que perjudicará a los ciudadanos que usan habi¬ 
tualmente la autopista para ir a trabajar. Según esto, subir el peaje, ¿es una buena o 
una mala idea? Depende de a quién se le pregunte. Como acabamos de ver, alguien a 
quien le preocupen mucho los ciudadanos que viven cerca de la autopista, apoyará la 
subida, pero alguien que esté muy preocupado por los intereses de los conductores, 
tendrá una opinión diferente. La respuesta a esta pregunta implica la emisión de un 
juicio de valor -no es una pregunta a la que responda el análisis económico. 

A pesar de ello, los economistas frecuentemente acaban dando consejos de política 
económica, lo que entra dentro del ámbito de la economía normativa. ¿Cómo pueden 
hacerlo cuando posiblemente no exista una respuesta "correcta"? 

Una explicación es que los economistas también son ciudadanos y todos tenemos 
opiniones. Pero muchas veces el análisis económico se puede usar para demostrar 
que algunas políticas son claramente mejores que otras, independientemente de las 
distintas opiniones. 

Imagina dos políticas económicas, A y B, que alcanzan el mismo objetivo, pero son 
tales que la política A consigue que todo el mundo esté mejor que con la política B -o 
al menos, que alguna o algunas personas estén mejor sin que ninguna otra esté peor. 
En ese caso A es claramente más eficiente que B. Esto no es un juicio de valor: esta¬ 
mos hablando de la mejor forma de conseguir un objetivo, no del objetivo en sí mismo. 

Por ejemplo, se han estado utilizando dos políticas diferentes para ayudar a que las 
familias de renta baja tengan una vivienda: por un lado, el control de alquileres, que 
limita el precio que los propietarios pueden cobrar a los inquilinos; y por otro, las sub¬ 
venciones a los alquileres, que proporcionan a las familias un dinero extra para pagar el 
alquiler. Casi todos los economistas están de acuerdo en que las subvenciones son la polí¬ 
tica más eficiente. Y, por ello, la gran mayoría de los economistas, independientemente de 
su opinión personal, están a favor de las subvenciones en lugar del control de alquileres. 

Cuando se puede establecer un orden claro de este tipo entre distintas políticas, 
generalmente los economistas están de acuerdo. Pero no es ningún secreto que los 
economistas a veces discrepan. 

Cuándo y por qué discrepan los economistas 

Los economistas tienen fama de discutir entre ellos. ¿De dónde viene esta fama, y está 
o no justificada? 

Una respuesta importante es que los medios de comunicación suelen exagerar 
las verdaderas diferencias de opinión entre los economistas. Si casi todos los econo¬ 
mistas están de acuerdo en un determinado asunto -por ejemplo, en la proposición 
de que los controles de alquileres provocan escasez de viviendas-, los periodistas y 
los editores seguramente decidan que eso no es una noticia digna de mención, por lo 
que no informarán sobre este consenso profesional. Pero cuando hay algún tema en 
el que economistas importantes adoptan posiciones contrarias -por ejemplo, si bajar 
los impuestos en un momento concreto es beneficioso para la economía-, 
el tema enseguida se convierte en noticia digna de publicar. Por eso se 
oyen muchas más noticias relacionadas con las discrepancias entre los 
economistas que noticias sobre sus acuerdos. 

También conviene recordar que a menudo la economía está inevitable¬ 
mente vinculada a la política. En muchos temas, los grupos de poder pode¬ 
rosos saben qué opiniones quieren oír, por lo que tienen incentivos para 
buscar y promocionar a aquellos economistas que profesan sus mismos 
puntos de vista, dando a las palabras de estos economistas una importan¬ 
cia y una visibilidad mucho mayor que las que les dan sus colegas. 

Pero aunque el desacuerdo entre los economistas es más aparente que 
real, sigue siendo cierto que los economistas discrepan con cierta frecuencia 
en cuestiones importantes. Por ejemplo, algunos economistas muy respe¬ 
tados defienden que el gobierno de los Estados Unidos debería sustituir el 
impuesto sobre la renta por un impuesto sobre el valor añadido (un impuesto 
nacional sobre las ventas, que es la principal fuente de ingresos públicos en 
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¿QUÉ ES LA ECONOMÍA? 


PARA MENTES INQUIETAS f 

CUANDO LOS ECONOMISTAS ESTÁN DE ACUERDO 


Circula un chiste de economistas que dice: 
“Ni siquiera si se colocaran juntos todos los 
economistas del mundo, uno al lado del otro, 
llegarían a un acuerdo”. ¿Pero, es cierto que 
discrepan tanto los economistas? 

No según un estudio de la Asociación 
Americana de Economía publicado en el 
número de mayo de 1992 de la American 
Economic Review. Los autores pregun¬ 
taron a varios economistas si estaban de 
acuerdo o no en una serie de asuntos 
económicos; lo que encontraron fue un 


alto nivel de consenso en muchos de 
esos asuntos. En el nivel más alto, con un 
acuerdo de más del 90 por ciento estaban 
las siguientes afirmaciones: “Los aranceles 
y los contingentes a la importación gene¬ 
ralmente reducen el bienestar económico" 
y “Un precio máximo aplicado a los alqui¬ 
leres reduce la cantidad y la calidad de las 
viviendas disponibles". Lo más llamativo 
acerca de estas dos afirmaciones es que 
hay muchos no economistas que opinan 
lo contrario: muchos votantes apoyan los 


aranceles y los contingentes para evitar 
la entrada de productos extranjeros, y las 
propuestas para eliminar el control de 
alquileres en ciudades como Nueva York 
y San Francisco encontraron una fuerte 
oposición política. 

Entonces, ¿es un mito el tópico de las 
disputas entre economistas? No del todo: 
los economistas discrepan seriamente 
en unas cuantas cosas; sobre todo, en la 
Macroeconomía. Pero hay un área importan¬ 
te de pensamiento compartido. 


muchos países europeos). Otros economistas, igualmente respetados, opinan lo contra¬ 
rio. ¿Por qué existen estas diferencias de opinión? 

Una importante fuente de diferencias reside en los valores: en cualquier grupo 
de individuos, la gente razonable puede tener distintos valores. Comparado con un 
impuesto sobre la renta, un impuesto sobre el valor añadido afecta más fuertemente 
a las personas de rentas bajas. Por eso, un economista que sea partidario de una 
sociedad más igualitaria social y económicamente tenderá a oponerse a un impuesto 
indirecto. Un economista con otros valores es menos probable que se oponga. 

Una segunda fuente importante de discrepancias surge de los modelos económi¬ 
cos. Puesto que los economistas basan sus conclusiones en modelos, que son repre¬ 
sentaciones simplificadas de la realidad, dos economistas pueden discrepar legítima¬ 
mente sobre cuáles son las simplificaciones más apropiadas -llegando, por tanto, a 
conclusiones diferentes. 

Supongamos que el gobierno estadounidense está planteándose introducir un 
impuesto sobre el valor añadido. El economista A puede basarse en un modelo que 
se centre en los costes administrativos del sistema impositivo -es decir, los costes de 
supervisar, procesar documentos, recaudar el impuesto, etc. Lo más probable es que 
este economista destaque los costes claramente elevados de administrar un impuesto 
sobre el valor añadido y que se posicione en contra del cambio. Pero el economista B 
puede pensar que la manera correcta de enfocar el problema es ignorar los costes admi¬ 
nistrativos y centrarse en la forma en que el nuevo impuesto afectaría al comportamien¬ 
to del ahorro. Este economista podría resaltar los estudios que sugieren que el impuesto 
sobre el valor añadido incentiva el ahorro del consumidor, un resultado deseable. 

Puesto que los dos economistas han usado modelos distintos -es decir, han hecho 
diferentes supuestos simplificadores-, llegan a conclusiones diferentes. Y, por ello, los 
dos tienen opiniones enfrentadas. 

La mayoría de las discrepancias se resuelven acumulando datos que demuestren 
cuál de los varios modelos propuestos por los economistas se ajusta mejor a la reali¬ 
dad. Sin embargo, en Economía, como en cualquier ciencia, puede pasar mucho tiem¬ 
po antes de que la investigación resuelva discrepancias importantes -incluso décadas 
en algunos casos. Y como la economía está siempre cambiando, dejando obsoletos los 
viejos modelos o haciendo aparecer nuevos problemas de política económica, siempre 
hay asuntos en los que los economistas no están de acuerdo. Es el responsable de la 
política económica, entonces, quién debe decidir a qué economista creer. 

El punto importante es que el análisis económico es un método, no un conjunto 
de conclusiones. 


LA ECONOMÍA EN ACCIÓN 


LOS ECONOMISTAS, MÁS ALLÁ DE LA TORRE DE MARFIL 

M uchos economistas se dedican fundamentalmente a enseñar y a investigar. Pero 
otros muchos tienen una influencia más directa sobre la realidad. 

Como hemos descrito antes en este capítulo (Para mentes inquietas, "El modelo 
que se llevó por delante a la economía”), una rama específica de la Economía, la 
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teoría financiera, desempeña un importante papel en Wall Street -con resultados no 
siempre buenos. Pero la valoración de los activos no es en absoluto la única función 
que desarrollan los economistas en el mundo empresarial. Los empresarios necesitan 
previsiones de la demanda futura de sus productos, previsiones de los precios de las 
materias primas, evaluaciones de sus futuras necesidades financieras, y más cosas. 
Para todo esto es esencial el análisis económico. 

Algunos de los economistas que trabajan en el mundo empresarial están emplea¬ 
dos directamente por las instituciones que necesitan sus análisis. Empresas financie¬ 
ras punteras como Goldman Sachs y Morgan Stanley, en concreto, tienen contratados 
a grupos de economistas muy cualificados que hacen análisis de las fuerzas y de los 
acontecimientos que tienen probabilidad de afectar a los mercados financieros. Otros 
economistas están contratados por empresas consultoras, como Macro Advisers, que 
venden análisis y asesoran a una amplia gama de empresas. 

Por último, pero no por ello menos importante, hay economistas que participan 
muy activamente en el gobierno. Según la Oficina Estadísticas Laborales de los 
Estados Unidos, las agencias del gobierno emplean a aproximadamente la mitad de 
los economistas profesionales del país. Esto no debería sorprendernos: una de las 
['unciones más importantes de un gobierno es diseñar la política económica, y casi 
todas las decisiones políticas del gobierno deben tener en cuenta sus efectos económi¬ 
cos. Por eso, todos los gobiernos del mundo recurren con frecuencia los economistas. 

En el gobierno de los Estados Unidos desempeña un papel muy importante el 
Consejo de Asesores Económicos, cuyo único propósito es aconsejar al Presidente en 
asuntos económicos. A diferencia de lo que ocurre con la mayoría de los empleados 
del gobierno, la mayoría de los economistas del Consejo no son funcionarios; son en 
su mayoría profesores de universidad en excedencia por uno o dos años. Muchos de 
los economistas estadounidenses más conocidos han formado parte del grupo del 
Consejo de Asesores Económicos en algún momento de sus carreras profesionales. 

Los economistas también desempeñan un papel importante en muchas otras sec¬ 
ciones del gobierno de los Estados Unidos, desde el Departamento de Comercio hasta 
el Departamento de Trabajo. Y la profesión de economista es la dominante entre el 
personal de la Reserva Federal, que es la institución gubernamental que controla tanto 
la oferta monetaria de la economía como la supervisión de los bancos. Asimismo, 
los economistas desempeñan un papel especialmente importante en dos organismos 
internacionales localizados en Washington, D.C.: el Fondo Monetario Internacional, 
que asesora y proporciona préstamos a países con dificultades económicas, y el Banco 
Mundial, que asesora y presta dinero para fomentar el crecimiento a largo plazo. 

En el pasado no era fácil seguir la pista a los trabajos de todos estos economistas 
dedicados a temas prácticos. Hoy en día, sin embargo, hay un debate muy vivo en la 
Red sobre previsiones y políticas económicas, en páginas web que van desde las del 
Fondo Monetario Internacional (www.imf.org), a sitios orientados a temas empresa¬ 
riales, como economy.com, o a blogs de economistas individuales, como el de Mark 
Thoma (economistsview.typepad.com), o el de Krugman, que está entre los 100 pri¬ 
meros blogs de Technorati, Krugman.blogs.nytimes.com. 

T o 


COMPRUEBA SI LO HAS ENTENDIDO 


2-2 


1. ¿Cuál de los siguientes enunciados es una proposición positiva? ¿Y cuál una proposición normativa? 

a. La sociedad debería tomar medidas para impedir que los individuos tengan conductas 
personales arriesgadas. 

b. Las personas que tienen conductas personales de riesgo imponen mayores costes a la 
sociedad que se manifiestan en unos costes sanitarios más altos. 

2 . ¿Verdadero o falso? Justifica tu respuesta. 

a. Las políticas económicas A y B persiguen el mismo objetivo social. Sin embargo, la polí¬ 
tica económica A implica un uso mucho menos eficiente de los recursos que la política 
económica B. Por lo tanto, lo más probable es que los economistas estén de acuerdo en 
elegir la política económica B. 

b. Cuando dos economistas no están de acuerdo sobre la deseabilidad de una política eco¬ 
nómica, normalmente se debe a que uno de ellos ha cometido un error. 

c. Los gestores de la política económica siempre pueden utilizar la Economía para decidir 
los objetivos que debería plantearse una sociedad. 

Las soluciones están al final del libro. 


▼ Repaso rápido 


Economía positiva -el foco de 
atención de la mayoría de la investi¬ 
gación económica- es el análisis de 
la forma en que funciona el mundo, 
y en ella hay respuestas únicas, 
unas correctas y otras incorrectas. 
Frecuentemente implica hacer pre¬ 
visiones. En cambio, en la economía 
normativa, que elabora proposicio¬ 
nes acerca de cómo deberían ser las 
cosas, a veces no hay respuestas 
correctas, y solo hay juicios de valor. 

Los economistas discrepan -aunque 
no tanto como dice la leyenda- por 
dos razones fundamentales. Una 
es que pueden no estar de acuerdo 
en las simplificaciones que hay que 
hacer en un modelo. La otra es que 
-como le pasa al resto de la gente- 
pueden tener diferentes valores. 
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PROBLEMA^ 


No es magia 

En el tercer libro de la famosa serie fantástica Inheritance Cycle, de Cristopher Paolini, el 
héroe, Eragon, extrae oro de la tierra usando magia. Eragon había aprendido de su mentor 
que la tierra contiene partículas minúsculas de casi todos los elementos. Cuando extraer 
esos elementos resulta demasiado caro, puede hacerse con magia. 

En el mundo real, esos elementos, llamados tierras raras, no se extraen por proce¬ 
dimientos mágicos sino por empresas chinas. Las tierras raras son importantes para el 
funcionamiento del láser, de los teléfonos móviles, de los discos duros de ordenador, y 
de muchos de los aparatos que usamos a diario. Pero están desperdigadas en pequeñas 
cantidades, lo que hace que su extracción sea muy difícil y cara. China controla en la 
actualidad alrededor del 95% de la producción mundial de tierras raras. 

Al mismo tiempo, los Estados Unidos son los mayores productores de pollo del 
mundo. Afortunadamente, Estados Unidos y China pueden comerciar entre ellos. Pero 
¿qué ocurriría si China renunciara a exportar tierras raras, obligando a los Estados Uni¬ 
dos a encontrar la forma de extraerlas? ¿Y si China dejara de importar pollos y pasara 
a ser autosuficiente? 

Supongamos a continuación que China y Estados Unidos pueden producir pollos y 
tierras raras -un ejemplo hipotético basado en un perfil real del comercio. Supongamos 
que las fronteras de posibilidades de producción de los dos países entre tierras raras y 
pollo son las siguientes: 


Cantidad de 

Posibilidades de producción de China 

1 

Cantidad de 

-\ 

Posibilidades de producción de EE. UU. 

tierras raras 


tierras raras 


(miles de 


(miles de 


toneladas) 

20 


toneladas) 

16 


0 

80 

0 

160 

Cantidad de pollo (miles de millones de kilos) 

Cantidad de pollo (miles de millones de kilos) 


Calcula el coste de oportunidad de las tierras raras y del pollo en los dos países. ¿Tienen 
los Estados Unidos ventaja comparativa en la producción de tierras raras? Supongamos 
que China desea consumir 64 mil millones de kilos de pollo y 12 mil toneladas de tierras 
raras. Representa este punto en un gráfico de posibilidades de producción. ¿Es posible 
este consumo sin comercio? 


PASO 1: 


dos países. 


Calcula el coste de oportunidad de las tierras raras y del pollo para los 


Repasa la sección 'Ventaja comparativa y ganancias del intercambio”, en las pági¬ 
nas 33-36. 


Las fronteras de posibilidades de producción de los dos países son líneas rectas, lo 
que quiere decir que el coste de oportunidad del pollo en términos de tierras raras 
es constante. La pendiente de la frontera de posibilidades de producción de China 
es - l A (la pendiente es el cambio de la variable y -tierras raras- dividido entre el 
cambio en la variable x -pollo-, que en este caso es - 2 %o = - l A), y la pendiente de 
la frontera de posibilidades de producción de Estados Unidos es -Vio. Por tanto, el 
coste de oportunidad de producir una tonelada de tierras raras es 4 mil millones de 
kilos de pollo en China y 10 mil millones en Estados Unidos. Asimismo, el coste de 
oportunidad de producir mil millones de kilos de pollo es ] A de un millar de toneladas 
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(?50 toneladas) de tierras raras en China y Vio de un millar de toneladas (100 tone¬ 
ladas) en Estados Unidos. 

¡J ¿Tiene China ventaja comparativa en la producción de pollo? 

Repasa la sección 'Ventaja comparativa y ganancias del intercambio”, en las pági¬ 
nas 33-36. 

Un país tiene ventaja comparativa en la producción de un bien si el coste de oportuni¬ 
dad en la producción de ese bien es menor en ese país que en el otro. En este caso el 
coste de oportunidad de producir mil millones de kilos de pollo es X A de un millar de 
toneladas de tierras raras (250 toneladas) en China y Vio de un millar de toneladas (100 
toneladas) en Estados Unidos. Puesto que Vio es menor que l A, son los Estados Unidos, 
y no China, quien tiene ventaja comparativa en la producción de pollo. 

Supongamos que China desea consumir 64 mil millones de kilos de 
pollo y 12 mil toneladas de tierras raras. Representa este punto en un gráfico de 
posibilidades de producción. ¿Es posible ese consumo sin comercio? 

Una vez más, repasa la sección 'Ventaja comparativa y ganancias del intercambio”, en 
las páginas 33-36 y especialmente la Figura 2-5. 

Como se muestra en el gráfico inferior, un consumo de China de 64 mil millones de 
kilos de pollo y de 12 mil toneladas de tierras raras, representado por el punto B, está 
fuera de la frontera de posibilidades de producción de los Estados Unidos, por lo que 
China no podría tenerlo sin comercio. Si China consumiera 64 mil millones de kilos 
de pollo, y no comerciara, solo podría consumir 4 mil toneladas de tierras raras, como 
muestra el punto A. Por lo tanto, sin comercio, ese nivel de consumo de ambos bienes 
sería imposible. 


PASO 3: 



1. Casi toda la Economía se basa en modelos, "experimentos 

mentales" o versiones simplificadas de la realidad, muchos de 
los cuales aplican herramientas matemáticas, como gráficos. 
Un supuesto importante en los modelos económicos es el 
supuesto de que todo lo demás no varía, lo que permite 
analizar el efecto de una variación de un factor manteniendo 
inalterados todos los demás factores relevantes. 


2. La frontera de posibilidades de producción es un 

modelo económico muy importante. Este modelo ilus¬ 
tra los conceptos de: coste de oportunidad (qué cantidad 
hay que dejar de producir de un bien para producir más 
de otro); eficiencia (una economía es eficiente en la pro¬ 
ducción si produce sobre la frontera de posibilidades de 
producción y es eficiente en la distribución si produce la 
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combinación de bienes y servicios que la gente desea con¬ 
sumir); y crecimiento económico (un desplazamiento hacia 
la derecha de la frontera de posibilidades de producción). 
Hay dos fuentes básicas de crecimiento: el aumento de los 
factores de producción -recursos tales como tierra, tra¬ 
bajo, capital físico y capital humano, que no se agotan en 
la producción- y el progreso de la tecnología. 

3. Otro modelo importante es el de la ventaja comparati¬ 
va, que explica el origen de las ganancias que genera el 
comercio entre individuos y entre países. Todos tenemos 
una ventaja comparativa en algo -un bien o servicio, en el 
que una persona tiene un coste de oportunidad menor que 
el de todos los demás. Pero esto se confunde muchas veces 
con la ventaja absoluta, que es la posibilidad de producir 
un bien o servicio mejor que nadie. Esta confusión lleva a 
algunos a la conclusión errónea de que el comercio entre 
las personas o los países no genera ganancias. 

4. En las economías más sencillas, las personas practican 
el trueque -intercambian bienes y servicios por otros 
bienes y servicios- en lugar de intercambiarlos con dine¬ 
ro, como se hace en las economías modernas. El dia¬ 
grama del flujo circular de la renta representa las 
transacciones como flujos de bienes, servicios y dinero 
que tienen lugar en la economía entre las economías 
domésticas y las empresas. Estas transacciones se 


producen en los mercados de bienes y servicios y en 

los mercados de factores, que son los mercados de los 
factores de producción: tierra, trabajo, capital físico y 
capital humano. Es muy útil para entender de qué mane¬ 
ra se relacionan en la economía el gasto, la producción, 
el empleo, la renta y el crecimiento. En último término, 
los mercados de factores determinan la distribución de 
la renta, cómo se reparte la renta total de la economía 
entre los propietarios de los factores de producción. 

5. Los economistas usan los modelos económicos tanto en la 
economía positiva, que describe cómo funciona la eco¬ 
nomía, como en la economía normativa, que prescribe 
cómo debería funcionar. La economía positiva muchas 
veces implica hacer previsiones. Los economistas pueden 
dar respuestas ciertas a las preguntas positivas, pero no a 
las preguntas normativas, porque exigen hacer juicios de 
valor. Hay excepciones cuando las políticas económicas 
diseñadas para lograr un determinado objetivo se pueden 
clasificar claramente en términos de eficiencia. 

6. Hay dos razones principales por las que los economistas 
discrepan entre sí. En primer lugar, pueden no estar de 
acuerdo en las simplificaciones en las que se basa un 
modelo. En segundo lugar, los economistas pueden dis¬ 
crepar, como cualquier otra persona, por tener valores 
diferentes. 


CONCEPTOS CLAVE 


Modelo, p. 26 

Supuesto de que todo lo demás no varía, 

p. 26 

Frontera de posibilidades de producción, 

p. 28 

Factores de producción, p. 32 
Tecnología, p. 32 


Ventaja comparativa, p. 34 
Ventaja absoluta, p. 36 
Trueque, p. 37 

Diagrama del flujo circular de la renta, 
p. 37 

Economía doméstica, p. 37 
Empresa, p. 37 


Mercados de bienes y servicios, p. 37 
Mercados de factores, p. 38 
Distribución de la renta, p. 38 
Economía positiva, p. 40 
Economía normativa, p. 40 
Previsión, p. 40 


1. Atlantis es una isla pequeña y aislada en el Atlántico Sur. 
Sus habitantes cultivan patatas y pescan. La siguiente 
tabla muestra las combinaciones de producción anual 
máxima de patatas y de pescado. Obviamente, dado que 
hay limitaciones en los recursos y la tecnología, cuando 


se usan más recursos para la producción de patatas hay 
menos recursos disponibles para la pesca. 

Opciones de máxima 

Cantidad de 

Cantidad de 

producción anual 

patatas (kg) 

pescado (kg) 

A 

1.000 

0 

B 

800 

300 

C 

600 

500 

D 

400 

600 

E 

200 

650 

F 

0 

675 


a. Dibuja una frontera de posibilidades de producción que 
ilustre estas combinaciones de producción, con la canti¬ 


dad de patatas en el eje de abscisas y la cantidad de pes¬ 
cado en el eje de ordenadas. Representa los puntos A-F. 

b. ¿Puede Atlantis producir 500 kilos de pescado y 800 
kilos de patatas? Justifícalo. ¿Dónde se situaría este 
punto respecto a la frontera de posibilidades de pro¬ 
ducción? 

c. ¿Cuál es el coste de oportunidad de aumentar la pro¬ 
ducción anual de patatas de 600 a 800 kilos? 

d. ¿Cuál es el coste de oportunidad de aumentar la pro¬ 
ducción anual de patatas de 200 a 400 kilos? 

e. ¿Puedes explicar por qué no coinciden las respuestas a 
las preguntas c y d? ¿Qué implica esto en relación con la 
pendiente de la frontera de posibilidades de producción? 

2. En la Antigua Roma se producen solo dos bienes: espa- 
guetis y albóndigas. Hay dos tribus: los Tivoli y los Frivoli. 
Con sus propios recursos, los Tivoli pueden producir al 
mes 30 kilos de espaguetis y ninguna albóndiga, o 50 kilos 
de albóndigas y ningún espagueti, o cualquier combina¬ 
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ción situada entre estas dos. Los Frivoli, con sus propios 
recursos, pueden producir al mes 40 kilos de espaguetis 
v ninguna albóndiga, o 30 kilos de albóndigas y ningún 
espagueti, o cualquier combinación. 

a. Supongamos que todas las fronteras de posibilidades 
de producción son líneas rectas. Dibuja un gráfico que 
muestre la frontera de posibilidades de producción 
mensual para los Tivoli, y otro gráfico que muestre la 
frontera de posibilidades de producción mensual para 
los Frivoli. Explica cómo las has calculado. 

b. ¿Qué tribu tiene ventaja comparativa en la producción 
de espaguetis? ¿Y en la producción de albóndigas? 

En el año 100 d. C., los Frivoli descubren una nueva téc¬ 
nica para producir albóndigas que les permite duplicar la 
cantidad mensual que pueden producir. 

c. Dibuja la nueva frontera de posibilidades de produc¬ 
ción mensual para los Frivoli. 

d. Después de la innovación, ¿cuál de las dos tribus tiene 
ventaja absoluta en la producción de albóndigas? ¿Y 
en la producción de espaguetis? ¿Quién tiene ventaja 
comparativa en la producción de albóndigas? ¿Y en la 
producción de espaguetis? 

3. Según la Oficina del Censo de los Estados Unidos, en julio 
de 2006 se exportaron a China aviones por valor de 1.000 
millones de dólares y se importaron aviones de China 
por valor de solo 19.000 dólares. En cambio, durante el 
mismo mes en Estados Unidos se importaron de China 
pantalones de hombre, vaqueros y no vaqueros, por valor 
de 83 millones de dólares, mientras que las exportaciones 
de pantalones de hombre a China solo tuvieron un valor 
de 8.000 dólares. Utilizando lo que sabes sobre cómo el 
comercio se basa en la ventaja comparativa, contesta a las 
siguientes preguntas: 

a. ¿Qué país tiene ventaja comparativa en la producción 
de aviones? ¿Y en la de pantalones? 

b. ¿Puedes determinar qué país tiene ventaja absoluta en 
la producción de aviones? ¿Y en la de pantalones? 

4. Peter Pundit, periodista económico, afirma que la Unión 
Europea (UE) está aumentando muy rápidamente su pro¬ 
ductividad en todas las industrias. Considera que este 
incremento de productividad es tan rápido que la produc¬ 
ción de estas industrias en la UE superará pronto a la de 
los Estados Unidos y que, en consecuencia, los Estados 
Unidos ya no se beneficiarán del comercio con la UE. 

a. ¿Crees que Peter Pundit tiene razón, o no? Si crees que 
no, ¿cuál crees que es el error en su razonamiento? 

b. Si los Estados Unidos siguen comerciando con la 
UE, ¿de qué tipo crees que serán los bienes que la 
UE exportará a los Estados Unidos, y los bienes que 
Estados Unidos exportará a la UE? 

5. Los habitantes de la economía imaginaria de Atlantis usan 
conchas marinas como medio de pago. Dibuja un diagrama 
de flujo circular que represente a las economías domésticas 
v a las empresas. Las empresas producen patatas y pescado 
y las economías domésticas compran patatas y pescado. 
Las economías domésticas también proporcionan tierra 
y trabajo a las empresas. Identifica dónde se producirá el 
impacto de cada una de las siguientes perturbaciones: en el 


flujo de conchas marinas, o en el de cosas físicas (bienes y 
servicios o recursos). Describe cómo se expandirán dichos 
impactos a lo largo del diagrama circular. 

a. Un huracán devastador arrasa la mayoría de los cam¬ 
pos de patatas. 

b. Una campaña de pesca muy buena da lugar a una can¬ 
tidad muy elevada de capturas de pescado. 

c. Los habitantes de Atlántida descubren a Shakira y se 
pasan varios días al mes en festivales de baile. 

6. Un economista podría decir que las universidades ‘ produ¬ 
cen” educación utilizando a profesores y alumnos como 
factores de producción. Según esta línea de razonamien¬ 
to, las economías domésticas "consumen” educación. 
Construye un diagrama de flujo circular para representar 
el sector de la economía que se dedica a la educación 
universitaria: las universidades representan las empresas, 
y las economías domésticas consumen la educación y pro¬ 
porcionan a las universidades tanto los alumnos como los 
profesores. ¿Cuáles son los mercados relevantes en este 
modelo? ¿Qué se compra y se vende en cada sentido de 
los diferentes flujos? ¿Cómo cambiaría el diagrama si el 
Sector Público decide subvencionar el 50 por ciento de la 
matrícula de todos los alumnos universitarios? 

7. Tu compañera de habitación en el Colegio Mayor pasa 
muchas horas escuchando música con el volumen muy 
alto. Sin embargo, tú prefieres más silencio y tranquili¬ 
dad; por eso le sugieres que se compre unos auriculares. 
Ella te contesta que, aunque estaría encantada de tener 
unos auriculares, hay muchas otras cosas en las que pre¬ 
feriría gastar su dinero en estos momentos. Tú comentas 
esta situación con un amigo economista. La conversación 
transcurre del siguiente modo: 

Él: ¿Cuánto valen unos auriculares? 

Tú: 15 $. 

Él: ¿En cuánto valoras tú el hecho de tener paz y tranqui¬ 
lidad para el resto del semestre? 

Tú: En 30 $. 

Él: Para ti es eficiente comprar unos auriculares y regalár¬ 
selos a tu compañera. Tú ganas más de lo que pierdes; la 
ganancia es mayor que el coste. Deberías hacerlo. 

Tú: ¡No es justo que tenga que comprarlos yo cuando es ella 
quien hace ruido! 

a. ¿Qué partes de esta conversación contienen propor¬ 
ciones positivas y qué partes contienen proposiciones 
normativas? 

b. Elabora un argumento apoyando tu posición de que 
debe ser tu compañera la que cambie de comportamien¬ 
to. De la misma forma, elabora un argumento adoptan¬ 
do el punto de vista de tu compañera, apoyando la idea 
de que debes ser tú quien compre los auriculares. Si las 
normas de la residencia dicen que se permite que los 
residentes oigan música de forma ilimitada, ¿cuál de los 
dos argumentos tiene más probabilidades de triunfar? Y 
si las normas de la residencia son tales que una persona 
debe parar la música siempre que el compañero de habi¬ 
tación se queje, ¿qué posición es más probable que gane? 

8. Recientemente, un representante de la industria textil 
estadounidense hizo la siguiente declaración: "Los traba- 
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jadores asiáticos normalmente trabajan en condiciones de 
explotación, con salarios de unos pocos centavos por hora. 
Los trabajadores estadounidenses son más productivos y, 
en consecuencia, ganan salarios más altos. Para conservar 
la dignidad de los puestos de trabajo estadounidenses, 
el gobierno debería promulgar una ley que prohíba las 
importaciones de ropa asiática producida con mano de 
obra barata". 

a. ¿Qué partes de la declaración son proposiciones positi¬ 
vas? ¿Qué partes son proposiciones normativas? 

b. La política económica defendida en esa declaración, 

¿es coherente con las afirmaciones previas sobre los 
salarios y las productividades de los obreros estadouni¬ 
denses y asiáticos? 

c. ¿Podría esta política económica hacer que algunos 
estadounidenses mejorasen su situación sin que nin¬ 
gún otro compatriota empeorase? Es decir, ¿sería esta 
política económica eficiente desde el punto de vista de 
todos los estadounidenses? 

d. Los trabajadores asiáticos con bajos salarios, ¿se benefi¬ 
ciarían o se perjudicarían con esta política económica? 

9. Las siguientes afirmaciones, ¿son verdaderas o falsas? 
Justifica tus respuestas. 

a. "Cuando se suben los impuestos sobre las rentas sala¬ 
riales, se reduce el incentivo para trabajar", es una pro¬ 
posición positiva. 

b. "Debemos bajar los impuestos para incentivar el traba¬ 
jo", es una proposición positiva. 

c. La Economía no siempre vale para decidir todo lo que 
ha de hacer una sociedad. 

d. "El sistema de educación pública de los Estado Unidos 
genera unas ganancias para la sociedad mayores que el 
coste de mantenerlo", es una declaración normativa. 

e. Todas las discrepancias entre los economistas son 
generadas por los medios de comunicación. 

10. Valora la siguiente proposición: "Es más fácil diseñar un 
modelo económico que refleje con precisión situaciones 
que ya se han producido que construir un modelo econó¬ 
mico para prever situaciones futuras." ¿Crees que esto es 
cierto? ¿Por qué? ¿Qué implica esto respecto a la dificultad 
de elaborar buenos modelos económicos? 

11. Los economistas que trabajan para el gobierno reciben 
constantemente consultas para diseñar políticas econó¬ 
micas. ¿Por qué crees que es importante que el público 
sea capaz de diferenciar entre las proposiciones nor¬ 
mativas y las positivas en estas recomendaciones de los 
economistas? 

12. El alcalde de la ciudad de Gotham, preocupado por una 
posible epidemia de una cepa de gripe mortal este invier¬ 
no, le plantea las siguientes preguntas a un consejero eco¬ 
nómico. Indique, para cada pregunta, si requiere, para su 
contestación, una proposición positiva o una normativa: 

a. ¿Cuántas vacunas tendrá almacenadas la ciudad a 
finales de noviembre? 

b. Si se les ofrece a las compañías farmacéuticas pagar 
un 10 por ciento más por cada dosis de vacuna, ¿sumi¬ 
nistrarán dosis adicionales? 


c. En caso de escasez de vacunas en la ciudad, ¿quién debe¬ 
ría ser vacunado antes, los ancianos o los niños? (Supon 
que todas las personas de todos los grupos tienen la 
misma probabilidad de morir a consecuencia de la gripe). 

d. Si el ayuntamiento cobra 25 $ por cada vacuna que pone, 
¿cuántas personas estarían dispuestas a vacunarse? 

e. Si el ayuntamiento cobra 25 $ por cada vacuna que 
pone, obtiene un beneficio de 10 $ por cada vacuna, 
beneficios que podría destinar a vacunar a personas 
pobres. ¿Deberían las autoridades poner en marcha 
esta política? 

13. Valora la siguiente proposición: "Si los economistas tuvie¬ 
ran datos suficientes, podrían resolver todas las cuestio¬ 
nes de política económica de forma que se maximizara el 
beneficio social. No serían necesarios debates políticos, 
como por ejemplo si el gobierno debe proveer asistencia 
sanitaria gratuita para todos o no". 

AMPLÍA TU COMPRENSIÓN 

14. Se te ha encargado que formes un equipo de béisbol y un 
equipo de baloncesto con los estudiantes de tu residencia 
universitaria. Quedan cuatro personas por asignar, y tie¬ 
nen que ir dos a cada equipo. La tabla siguiente detalla los 
promedios de bateo y los promedios de tiros libres de cada 
uno de ellos. 


Nombre 

Promedio de bateo 

Promedio de tiros libres 

Kelley 

70% 

60% 

Jackie 

50% 

50% 

Curt 

10% 

30% 

Gerry 

80% 

70% 


a. Explica cómo aplicarías el concepto de ventaja compa¬ 
rativa para asignar los jugadores a un equipo o al otro. 
Empieza calculando el coste de oportunidad de tiros libres 
de cada jugador en términos de promedio de bateo. 

b. ¿Por qué es probable que el resto de los jugadores de 
baloncesto estén descontentos de la decisión tomada, 
mientras que los demás jugadores de béisbol estarán 
satisfechos? No obstante, ¿por qué un economista diría 
que esta es una manera eficiente de asignar los jugadores 
entre los dos equipos? 

15. Dos importantes industrias de la isla de Bermuda son la 
pesca y el turismo. Según los datos de la Organización 
de Alimentos y Agricultura de las Naciones Unidas y del 
Departamento de Estadísticas de Bermuda, en 2009 los 
306 pescadores registrados capturaron 387 toneladas 
de pescado. Y las 2.719 personas empleadas en hoteles 
produjeron 554.400 estancias hoteleras (medido por el 
número de personas llegadas a la isla). Supongamos que 
esta combinación de productos es eficiente en la produc¬ 
ción. Supongamos también que el coste de oportunidad de 
capturar una tonelada más de pescado son 2.000 estancias 
hoteleras, y que este coste de oportunidad es constante, 
a. Si los 306 pescadores registrados pasasen a ser emplea¬ 
dos por el sector hotelero (además de las 2.719 perso¬ 
nas que ya están trabajando en él), ¿cuántas estancias 
hoteleras podría producir Bermuda? 
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b. Si los 2.719 empleados en hoteles pasaran a ser pesca¬ 
dores (además de los 306 pescadores actuales), ¿cuán¬ 
tas toneladas de pescado podría producir Bermuda? 

c. Dibuja una frontera de posibilidades de producción 
para Bermuda, representando el pescado en el eje de 
abscisas y los hoteles en el de ordenadas, y señala en 
ella la producción real de Bermuda en 2009. 

16. Según los datos del Departamento de Agricultura de los 
Estados Unidos, en 2004 se destinaron al cultivo de trigo 
o maíz 124 millones de acres. De ellos, 50 millones se 
usaron para producir 2.158 millones de bushels de trigo 
y los otros 74 millones para producir 11.807 millones de 
bushels de maíz. Supongamos que estos son niveles de 
producción eficientes y que en este punto producir 1 bus- 
hel de trigo adicional exige dejar de producir 1,7 bushels 
de maíz. Sin embargo, puesto que los granjeros tienen 
costes de oportunidad crecientes, los siguientes bushels 
de trigo que se produzcan tienen un coste de oportunidad 
mayor que 1,7 bushels de maíz. Considera cada uno de los 


siguientes puntos de producción e indica si es: (i) factible 
y eficiente en la producción, (ii) factible pero no eficiente 
en la producción, (iii) no factible, o (iv) no está claro si es 
o no factible. 

a. Se producen 1.800 millones de bushels de trigo en 40 
millones de acres, y 9.000 millones de bushels de maíz 
en 60 millones de acres, dejando en barbecho los res¬ 
tantes 24 millones de acres. 

b. Desde el nivel original de producción se transfieren 
40 millones de acres de cultivo de maíz al cultivo de 
trigo. Ahora se producen 3.158 millones de bushels de 
trigo y 10.107 millones de bushels de maíz. 

c. Se reduce la producción de trigo a 2.000 millones de 
bushels y se aumenta la de maíz a 12.044 millones 
de bushels. A lo largo de la frontera de posibilidades 
de producción, el coste de oportunidad de pasar de 
11.807 millones de bushels de maíz a 12.044 millones 
de bushels es 0,66 bushels de trigo por cada bushel de 
maíz. 

















Los gráficos en La Economía 




Una variable es una magnitud que 
puede tomar más de un valor. 


Visión general 

Si estás leyendo algo sobre Economía en el Wall Street Journal o en un libro de texto, 
verás muchos gráficos. Las imágenes facilitan la comprensión de las descripciones 
verbales, la información numérica o las ideas. En Economía, los gráficos son el tipo 
de imagen visual que se utiliza para facilitar la comprensión. Para entender correcta¬ 
mente las ideas y la información que se analiza, hay que estar habituado a interpretar 
los gráficos. Este apéndice explica cómo se construyen y se interpretan los gráficos y 
cómo se usan en Economía. 


Gráficos, variables y modelos 
económicos 

Una de las razones para empezar una carrera universitaria es que un título universi¬ 
tario abre las puertas para acceder a empleos mejor pagados. Si además se obtienen 
otras titulaciones de postgrado, se obtienen salarios aún más altos. Si leyeras un artí¬ 
culo sobre la relación entre el nivel de estudios y los ingresos, probablemente verías 
un gráfico mostrando los diferentes niveles de ingresos según el nivel de formación 
de los trabajadores. Y este gráfico reflejaría la idea de que, en general, un nivel de 
estudios mayor aumenta los ingresos. Como es normal en Economía, sería un gráfico 
que describiría la relación entre dos variables económicas. Una variable es una mag¬ 
nitud que puede tomar más de un valor, como el número de años de estudios que ha 
realizado una persona, el precio de una lata de refresco o los ingresos de un hogar. 

Como hemos visto en este capítulo, el análisis económico se basa en gran medida 
en modelos , que son descripciones simplificadas de situaciones reales. La mayoría de 
los modelos económicos describen la relación entre dos variables, manteniendo cons¬ 
tantes otras variables que pueden afectar a la relación. Por ejemplo, un modelo eco¬ 
nómico podría describir la relación entre el precio de una lata de refresco y el número 
de latas que comprarán los consumidores, suponiendo que permanecen constantes 
todos los demás factores que afecten a la compra de refresco. Este tipo de modelo se 
describirá matemáticamente o verbalmente, pero dibujar la relación en un gráfico 
facilita su comprensión. Ahora veremos cómo se hacen e interpretan en la práctica las 
representaciones gráficas que describen los modelos económicos. 


Cómo funcionan los gráficos 

En Economía, la mayoría de los gráficos se basan en un área reticulada delimitada 
por dos líneas perpendiculares, en las que se muestran los valores de dos variables, 
lo que ayuda a visualizar la relación existente entre ellas. Así que el primer paso para 
entender el uso de estos gráficos es ver cómo funciona este método. 


Gráficos de dos variables 

La Figura 2A-1 muestra un gráfico típico con dos variables, que ilustra los datos de 
la tabla anexa en la que aparece la temperatura exterior y el número de latas que un 
vendedor de refrescos puede vender en un estadio durante un partido de béisbol. La 
primera columna muestra los valores de la temperatura exterior (primera variable), y 
la segunda columna muestra los valores del número de refrescos vendidos (segunda 
variable). Se muestran cinco combinaciones o pares de las dos variables, identificados 
desde la A hasta la E en la tercera columna. 

Veamos cómo se representan los dalos de la tabla. En cualquier gráfico de dos 
variables siempre hay una variable que se llama variable x y otra que se llama varia- 
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figura 2A-1 Representación de puntos en un gráfico de dos variables 
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El eje de abscisas mide la temperatura exterior (varia¬ 
ble independiente), mientras que el eje de ordenadas 
mide la cantidad de refrescos vendidos (variable 
dependiente). Cada una de las cinco combinaciones 
de temperatura y refrescos vendidos se representa por 


un punto: A , 8, C,D y £. Cada punto está represen¬ 
tado por un par de valores. Por ejemplo, el punto C 
corresponde al par (40, 30), una temperatura exterior 
de 40 °F (valor de la variable x) y 30 refrescos vendi¬ 
dos (valor de la variable y). 


La línea que mide los valores de la 
variable ;rse llama eje de abscisas 
o eje de las x. La línea que mide los 
valores de la variable y se llama eje 
de ordenadas o eje de las y. El 
origen es el punto donde ambos ejes 
se cortan. 

Existe una relación causal entre dos 
variables cuando los valores de una 
de ellas determinan directamente los 
valores de la otra. En una relación 
causal, la variable determinante se 
llama variable independiente y 
la variable determinada se llama 
variable dependiente. 


ble y. Aquí hemos considerado la temperatura exterior como la variable x, y el número 
de refrescos vendidos como la variable y. La línea continua horizontal del gráfico se 
llama eje de abscisas o eje de las x, y en ella se miden los valores de la variable x 
(temperatura exterior). La línea continua vertical se llama eje de ordenadas o eje de 
las y, y en ella se miden los valores de la variable y (refrescos vendidos). En el origen, 
que es el punto en el que los dos ejes se cortan, las dos variables valen cero. A medida 
que nos movemos desde el origen hacia la derecha a lo largo del eje de las x, los valores 
de la variable x son positivos y crecientes, mientras que a medida que nos movemos 
hacia arriba desde el origen a lo largo del eje de las y, los valores de la variable y son 
positivos y crecientes. 

Cada uno de los cinco puntos, desde A hasta E, se pueden representar en el gráfico 
usando un par de números: los valores que toman las variables x e y en ese punto. En 
la Figura 2A-1, en el punto C, la variable x toma el valor 40, y la variable y, el valor 
30. Para dibujar ese punto en el gráfico hay que buscar el valor 40 en el eje de las x, 
y a partir de ahí se trazará una línea de puntos vertical hasta encontrar el valor de y 
igual a 30 en el eje de las y. El punto C se identifica como (40, 30). El origen es (0, 0). 

Si observamos los puntos A y B de la Figura 2A-1, podemos ver que si una de las 
variables toma el valor cero en un punto, ese punto estará sobre uno de los dos ejes. 
Si el valor de x es cero, el punto estará sobre el eje de las y, como el punto A. Si el valor 
de y es cero, el punto estará sobre el eje de las x, como el punto B. 

La mayoría de los gráficos que muestran una relación entre dos variables econó¬ 
micas representan una relación causal; es decir, una relación en la que el valor de 
una variable influye directamente, o determina, el valor de la otra variable. En una 
relación causal, la variable que determina el efecto se llama variable independien¬ 
te; la variable a la que determina se llama variable dependiente. En nuestro ejem- 
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lo de ventas de refresco, la temperatura exterior es la variable independiente. Tiene 
una influencia directa sobre la cantidad de refrescos que se venden; es decir, sobre la 
variable dependiente. 

Por convención se representa la variable independiente sobre el eje de abscisas, 
y ja variable dependiente, sobre el eje de ordenadas. La Figura 2A-1 sigue esta 
norma; la variable independiente (temperatura exterior) está en el eje de las x, y la 
variable dependiente (refrescos vendidos) está en el eje de las y. Lina excepción muy 
importante a esta convención son los gráficos que muestran la relación económica 
entre el precio de un producto y la cantidad: aunque el precio es generalmente la 
variable independiente que determina la cantidad, siempre se mide sobre el eje de 
las y. 


Una curva es una línea en un gráfico 
que describe una relación entre dos 
variables. Puede ser una línea recta 
o una línea curva. Si es recta, las 
variables tienen una relación lineal; 
si es curva, la relación es no lineal. 


Las curvas en un gráfico 

El panel (a) de la Figura 2A-2 contiene la misma información que la Figura 2A-1, pero 
se ha trazado una línea que une los puntos B, C, D y E. Esta línea se denomina curva, 
tanto si es una recta como si es una curva. Si la curva que muestra la relación entre 
dos variables es una recta, las variables tienen una relación lineal. Si la curva no es 
una recta, las variables tienen una relación no lineal. 

Cada punto de la curva indica el valor de la variable y para un valor determi¬ 
nado de la variable x. Por ejemplo, el punto D indica que con una temperatura de 
60 °C, un vendedor puede esperar vender 50 refrescos. La forma y la orientación 


figura 2A-2 Dibujo de curvas 
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En el panel (a), la curva ¡lustra la relación entre las dos 
variables: temperatura exterior y refrescos vendidos. Las 
dos variables tienen una relación lineal positiva: positiva 
porque la curva tiene una inclinación ascendente, y lineal 
porque es una recta. Eso implica que un aumento de la x 
(temperatura exterior) hace que aumente la y (número de 
refrescos vendidos). En el panel (b), la curva también es 
una recta, pero se inclina hacia abajo. En este caso, las 
dos variables (temperatura exterior y bebidas calientes 


vendidas) tienen una relación lineal negativa: un aumento 
de la x (temperatura exterior) hace disminuir la y (bebidas 
calientes vendidas). En el panel (a), la curva tiene una 
abscisa en el origen en el punto B , donde corta al eje de 
abscisas. En el panel (b), la curva tiene una ordenada en 
el origen en el punto 7, donde corta al eje de ordenadas, y 
una abscisa en el origen en el punto M , donde corta al eje 
de abscisas. 























































54 PARTE 1 ¿QUÉ ES LA ECONOMÍA? 


Dos variables tienen una relación 
positiva cuando un aumento del 
valor de una de ellas está asociado a 
un aumento del valor de la otra. Esta 
relación se representa gráficamente 
por una curva creciente. 

Dos variables tienen una relación 
negativa cuando un aumento del 
valor de una de ellas está asociado 
a una disminución del valor de la 
otra. Esta relación se representa 
gráficamente por una curva 
decreciente. 

La abscisa en el origen de una 
curva es el punto en que corta al eje 
horizontal; indica el valor de la variable 
x cuando la variable y es cero. 

La ordenada en el origen de una 

curva es el punto en el que corta al eje 
vertical; indica el valor de la variable y 
cuando la variable x es cero. 

La pendiente de una recta o de una 
curva es una medida de su inclinación. 
La pendiente de una curva se mide 
por el cociente entre la variación de 
la ordenada entre dos puntos de la 
curva, y la variación de la abscisa 
entre los mismos puntos. 


de la curva revelan la naturaleza de la relación entre las dos variables. En el panel 
(a) de la Figura 2A-2, la inclinación ascendente de la curva indica que los vendedo¬ 
res pueden esperar vender más refrescos cuanto más elevada sea la temperatura 
exterior. 

Cuando las variables están relacionadas de esta manera -es decir, cuando el 
aumento de una variable está asociado con un aumento de la otra- se dice que tienen 
una relación positiva. En un gráfico, esta relación está representada por una curva 
que sube de izquierda a derecha, como en el panel (a) de la Figura 2A-2. Como esta 
curva también es lineal, la relación entre la temperatura exterior y los refrescos ven¬ 
didos es una relación lineal positiva. 

Cuando el aumento de una variable está asociado con una disminución de la 
otra variable se dice que entre ambas existe una relación negativa. Una curva 
que baja de izquierda a derecha representa esta relación, como en el panel (b) de 
la Figura 2A-2. Como esta curva es también lineal, la relación que describe es una 
relación lineal negativa. Dos variables que podrían tener este tipo de relación son 
la temperatura exterior y el número de bebidas calientes que un vendedor puede 
vender en un estadio. 

Volvamos por un momento a la curva representada en el panel (a) de la Figura 2A-2 
y observemos que en el punto B la curva corta el eje de abscisas. Este punto, conocido 
como abscisa en el origen, muestra el valor de la variable x cuando el valor de la 
variable y es cero. En el panel (b) de la Figura 2A-2, la curva corta el eje de ordena¬ 
das en el punto /. Este punto, llamado ordenada en el origen, indica el valor de la 
variable y cuando el valor de la variable x es cero. 


Un concepto clave: la pendiente 
de una curva 

La pendiente de una recta o de una curva es una medida de su inclinación e indica 
la sensibilidad de la variable y ante los cambios de la variable x. En nuestro ejemplo de 
las latas de refresco que un vendedor puede esperar vender, la pendiente de la curva 
indicaría cuántas latas de refresco más podría vender el vendedor por cada grado 
que aumentara la temperatura. Vista así, la pendiente ofrece una información muy 
valiosa. Incluso sin datos numéricos de x e y el análisis de la pendiente de la curva 
en varios puntos permite llegar a conclusiones importantes sobre la relación entre las 
dos variables. 


La pendiente de una recta 

La pendiente o inclinación de una recta se mide dividiendo la "distancia vertical" 
entre dos puntos de la curva entre la "distancia horizontal" entre esos dos mismos 
puntos. La distancia vertical es la variación de y, mientras que la distancia horizontal 
es la variación de x. Esta es la fórmula: 


Pendiente = 


Variación de y 
Variación de x 


Ay 

Ax 


En la fórmula, el símbolo A (letra griega delta mayúscula) significa "variación de". 
Cuando una variable aumenta, la variación es positiva; cuando disminuye, la varia¬ 
ción es negativa. 

La pendiente de una curva es positiva cuando la distancia vertical (variación 
de la y) tiene el mismo signo que la distancia horizontal (variación de la x). Es 
positiva porque el resultado de la división de dos números de igual signo es posi¬ 
tivo. En el panel (a) de la Figura 2A-2, la curva tiene una pendiente positiva: a lo 
largo de la curva aumentan tanto la variable y como la variable x. La pendiente de 
una curva es negativa cuando las variaciones vertical y horizontal tienen signos 
opuestos, ya que el signo de la división de dos números de distinto signo es nega¬ 
tivo. En el panel (b) de la Figura 2A-2, la curva tiene una pendiente negativa: a lo 
largo de la curva, un aumento de la variable x está asociado con una disminución 
de la variable y. 
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figura 2A-3 Cálculo de pendientes 



Los paneles (a) y (b) muestran dos curvas lineales. Entre los 
puntos A y B de la curva del panel (a), la variación de y (la dis¬ 
tancia vertical) es -5, y la de x (la distancia horizontal) es 10. La 
pendiente entre Ayfíes^ = ^ = -£ = ” 0 » 5 > donde el signo 

negativo indica que la curva es decreciente. En el panel (b), la 

Ay io 

pendiente de la curva entre los puntos Ay B es — = — =5. 


Ay 20 

La pendiente entre C y D es — = — = 5. La pendiente positiva 
indica que la curva es creciente. Además, la pendiente entre A y 
B es igual a la pendiente entre C y D, una característica de las 
curvas lineales. La pendiente de una curva lineal es constante: 
su valor es constante, independientemente de en qué punto de 
la curva se calcule. 


La Figura 2A-3 muestra cómo se calcula la pendiente de una recta. Veamos prime¬ 
ro el panel (a): desde el punto A hasta el punto B, el valor de y cambia de 25 a 20, y el 
de x, de 10 a 20. Así pues, la pendiente de la recta entre estos dos puntos es 

Variación de y Ay -5 _1_ 

Variación de x Ax 10 2 


Y como una línea recta tiene la misma inclinación en todos sus puntos, su pen¬ 
diente también es la misma en todos sus puntos. En otras palabras, la pendiente de 
una recta es una constante. Podemos comprobarlo calculando la pendiente entre los 
puntos Ay B y entre los puntos C y D del panel (b) de la Figura 2A-3: 


Entre Ay B: 


Entre C y D: 


Ay = _L0 
Ax 2 

Ay = 20 
Ax 4 


Curvas horizontales y verticales, y sus pendientes 

Cuando una curva es horizontal, el valor de y a lo largo de ella nunca cambia, es 
constante. En todos los puntos de la curva, la variación de y es cero. Ahora bien, cero 
dividido entre cualquier otro número es cero. Por lo tanto, sea cual sea la variación 
de x, la pendiente de una curva horizontal es siempre cero. 

Si una curva es vertical, el valor de x a lo largo de ella nunca cambia, es constante. 
En cualquier punto de la curva la variación de x es cero. Esto significa que la pendien¬ 
te de una línea vertical es una relación en la que el denominador es cero. Cualquier 
numerador dividido entre cero es igual a infinito, es decir, un número infinitamente 
grande. Por lo tanto, la pendiente de una línea vertical es igual a infinito. 
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Una curva no lineal es aquella en la 
que la pendiente entre cualquier par 
de puntos no es la misma. 

El valor absoluto de un número 
negativo es el valor de ese número 
negativo quitándole el signo menos. 


Una curva vertical u horizontal tiene una implicación especial: significa que 
las variables x e y no están relacionadas entre sí. Dos variables no están relacio¬ 
nadas cuando un cambio de una de ellas (la variable independiente) no afecta 
a la otra (la variable dependiente). Dicho de otro modo, dos variables no tienen 
relación cuando la variable dependiente es constante independientemente de los 
valores que tome la variable independiente. Si, como es normal, la variable y es 
la variable dependiente, la curva es horizontal. Si la variable dependiente es la 
variable x, la curva es vertical. 


La pendiente de una curva no lineal 

Una curva no lineal es una curva cuya pendiente cambia a lo largo de su recorrido. 
Los paneles (a), (b), (c) y (d) de la Figura 2A-4 muestran varias curvas no lineales. 
En (a) y (b) se muestran curvas no lineales cuyas pendientes son distintas a medida 
que nos movemos a lo largo de ellas, pero que siempre son positivas. Aunque ambas 
curvas son crecientes, la del panel (a) aumenta su inclinación a medida que nos 
movemos de izquierda a derecha, a diferencia de la del panel (b), que se hace más 
plana. De una curva creciente que se hace cada vez más inclinada, como la del panel 

(a) , se dice que tiene una pendiente positiva y creciente. De una curva creciente que 
se hace cada vez más plana, como la del panel (b), se dice que tiene una pendiente 
positiva y decreciente. 

Cuando calculamos la pendiente, a lo largo de estas curvas no lineales se obtie¬ 
nen distintos valores en diferentes puntos de la curva. Los cambios de pendiente a lo 
largo de la curva determinan la forma de la curva. Por ejemplo, en el panel (a) de la 
Figura 2A-4, la pendiente de la curva es un número positivo que aumenta continua¬ 
mente a medida que nos movemos de izquierda a derecha, mientras que en el panel 

(b) la pendiente es un número positivo que disminuye continuamente. 

Las pendientes de las curvas en los paneles (c) y (d) son números negativos. 
Los economistas suelen preferir expresar un número negativo mediante su valor 
absoluto, que no es más que el valor del número negativo sin el signo menos. En 
general, el valor absoluto de un número se denota representándolo entre dos barras 
paralelas; por ejemplo, el valor absoluto de -4 se escribe como |-4| = 4. En el panel 

(c) , el valor absoluto de la pendiente aumenta continuamente a medida que nos 
movemos de izquierda a derecha. Por lo tanto, la curva tiene una pendiente negativa 
y creciente. Y en el panel (d), el valor absoluto de la pendiente de la curva disminu¬ 
ye continuamente a lo largo de la curva. Por tanto, esta curva tiene una pendiente 
negativa y decreciente. 


Cálculo de la pendiente a lo largo de una curva no lineal 

Como acabamos de ver, el valor de la pendiente a lo largo de una curva no lineal 
depende del punto en que se mide. Ahora bien, ¿cómo se calcula la pendiente de una 
curva no lineal? Nos centraremos en dos métodos: el método del arco y el método del 
punto. 

Cálculo de la pendiente mediante el método del arco Un arco de una curva 
es un trozo o segmento de ella. Por ejemplo en el panel (a) de la Figura 2A-4 se ve un 
arco que es el segmento entre los puntos A y B de la curva. Para calcular la pendiente 
de una curva no lineal con el método del arco se traza una línea recta entre los dos 
extremos del arco. La pendiente de esta recta es una medida de la pendiente media 
de la curva entre los dos puntos elegidos. En el panel (a) de la Figura 2A-4 se ve que 
la recta entre los puntos A y B aumenta en el eje de abscisas de 6 a 10 (por lo que 
Ax = 4) y en el eje de ordenadas aumenta de 10 a 20 (por lo que Ay = 10). Por lo tanto, 
la pendiente de la recta que une los puntos A y B es: 


A? 

Ax 



Esto significa que la pendiente promedio de la curva entre los puntos A y B es 2,5. 
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figura 2A-4 Curvas no lineales 



(b) Pendiente positiva decreciente 



(c) Pendiente negativa creciente (d) Pendiente negativa decreciente 




y io 

En el panel (a), la pendiente de la curva de A a B es — = — = 2,5 

y de C a D es ^ = -y- = 15. La pendiente es positiva y creciente; 

la curva se hace más inclinada a medida que nos movemos hacia 

la derecha. En el panel (b), la pendiente de la curva de A a B es 
Ay 10 Ay 5 2 

— = — = 10, y de C a D es — = — =1-. La pendiente es positiva 

y decreciente; la curva se hace más plana a medida que nos 

movemos hacia la derecha. En el panel (c), la pendiente de A a B 

es^ = = -3^, y de C a D es = -15. La pendiente 

Ax 3 3 ’ 3 Ax 1 


es negativa y creciente; la curva se hace más inclinada a medida 


que nos movemos hacia la derecha. Y en el panel (d), la pendien- 



La pendiente es negativa y decreciente; la curva se hace más 
plana a medida que nos movemos hacia la derecha. La pendiente 


ha sido calculada en todos los casos usando el método del arco; 


es decir, uniendo dos puntos de la curva mediante un segmento 
lineal. La pendiente media entre esos dos puntos es igual a la 
pendiente de la recta que los une. 


Veamos ahora la pendiente promedio del arco entre los puntos C y D. Trazando la 
recta que los une, vemos que en el eje de abscisas aumenta de 11 a 12 ( Ax = 1), y en el 
eje de ordenadas, de 25 a 40 (Ay = 15). De modo que la pendiente promedio entre C y 
D es igual a: 


Ay 

Ax 
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Una línea tangente es una línea La pendiente promedio entre los puntos C y D es, por tanto, mayor que la pen- 

recta que toca a una curva no lineal diente media entre los puntos Ay B. Esto confirma nuestra primera observación: esta 

en un único punto. La pendiente de la curva creciente aumenta su inclinación cuando nos movemos de izquierda a derecha 

tangente es igual a la tangente de la p Q r lo tanto, dicha curva tiene una pendiente positiva y creciente, 

curva en ese punto. 

Cálculo de la pendiente mediante el método del punto El método del punto 
calcula la pendiente de una curva en un punto concreto. La Figura 2A-5 muestra cómo 
calcular la pendiente en el punto B. Primero dibujamos una línea recta que toque a 
la curva únicamente en el punto B. Esto es lo que se llama una línea tangente: el 
hecho de que toque a la curva en el punto B y no la toque en ningún otro punto hace 
que la línea sea tangente a la curva en el punto B. La pendiente de esta línea tangente 
es igual que la pendiente de la curva no lineal en el punto B. 

En la Figura 2A-5, la pendiente de la tangente se calcula entre los puntos A y C: 
entre estos puntos, el cambio en la x es 5 y el cambio en la y es 15, así que la pendiente 
es: 


Ay 15 
A* 5 

Según el método del punto la pendiente en B es 3. 

Una pregunta lógica es cómo elegir el método que vamos a usar para calcular 
la pendiente de una curva no lineal, el del arco o el del punto. La respuesta es que 
depende de la curva en sí misma y de los datos que tengamos. Usaremos el método 
del arco cuando no tengamos datos suficientes para dibujar una curva suave. Por 
ejemplo, imaginemos que en el panel (a) de la Figura 2A-4 solo tenemos datos de los 
puntos A, C y D, y no tenemos los datos del punto B ni de ningún otro punto de la 
curva. En ese caso es evidente que no podemos usar el método del punto para calcular 
la pendiente en B: tendremos que usar el método del arco trazando una línea entre A 
y C. Pero si tenemos datos suficientes para dibujar con precisión la curva del panel (a) 
de la Figura 2A-4 podemos usar el método del punto para calcular la pendiente en B 
o en cualquier otro punto de la curva. 


figura 2A-5 Cálculo de la pendiente con el método del punto 


Se ha dibujado una línea tangente: una línea que 
toca a la curva solo en el punto B. La pendiente 
de esta línea es igual a la pendiente de la curva 
en el punto B. La pendiente de la tangente, 

midiendo entre A y C, es - 7 ^ = = 3. 

J Ajt 5 
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Puntos máximos y mínimos 

La pendiente de una curva no lineal puede cambiar de positiva a negativa o viceversa. 
Cuando la pendiente de una curva cambia de positiva a negativa aparece lo que se 
denomina un punto máximo de la curva. Cuando la pendiente de una curva cambia 
de negativa a positiva, aparece un punto mínimo. 

El panel (a) de la Figura 2A-6 muestra una curva cuya pendiente cambia de posi¬ 
tiva a negativa en su recorrido de izquierda a derecha. Cuando x está entre 0 y 50, la 
pendiente de la curva es positiva. Para * igual a 50, la curva llega a su punto más alto; 
es decir, al mayor valor de y a lo largo de la curva. Este punto se llama máximo de la 
curva. Cuando x es mayor que 50, la curva desciende y la pendiente se vuelve negativa. 
Muchas curvas importantes en economía, como la que representa los beneficios de una 
empresa a medida que aumenta la producción, tienen forma de campana, como esta. 


Una curva no lineal puede tener un 
punto máximo: el punto más alto de 
la curva. En el máximo, la pendiente 
de la curva pasa de positiva a 
negativa. 

Una curva no lineal puede tener un 
punto mínimo: el punto más bajo de 
la curva. En el mínimo, la pendiente 
de la curva pasa de negativa a 
positiva. 


figura 2A-6 Puntos máximos y mínimos 


(a) Máximo 



que x aumenta que x aumenta 


(b) Mínimo 



y disminuye a medida y aumenta a medida 
que x aumenta que x aumenta 


La curva del panel (a) tiene un máximo: el punto en el que La curva del panel (b) tiene un mínimo: el punto en el que 
la pendiente pasa de positiva a negativa. la pendiente pasa de negativa a positiva. 


Por el contrario, la curva mostrada en el panel (b) de la Figura 2A-5 tiene forma 
de U: el signo de su pendiente cambia de negativo a positivo. En el punto x igual a 50, 
la curva alcanza su punto más bajo, el menor valor de y a lo largo de la curva. Este 
punto se llama el mínimo de la curva. Muchas curvas importantes en economía, 
como la curva que representa los costes de algunas empresas en función de la pro¬ 
ducción, tienen forma de U, como esta. 

Cálculo del área situada debajo o encima 
encima de una curva 

A veces es útil medir el área situada debajo o encima de una curva. Encontraremos un 
ejemplo de esto en el capítulo 4. Para simplificar las cosas, de momento calcularemos 
solo el área por debajo o por encima de una curva lineal. 

¿Cuál es la superficie del área coloreada que está por debajo de la línea en la 
Figura 2A-7? Para empezar, fíjate en que se trata de un triángulo rectángulo: un 
triángulo con dos lados que forman un ángulo recto. Llamaremos a uno de esos lados 
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figura 2A-7 Cálculo de las áreas situadas debajo y encima de una curva lineal 


(a) Área debajo de una curva lineal 


(b) Área encima de una curva lineal 




El área situada debajo o encima de una curva lineal forma 
un triángulo rectángulo. Para calcular el área de un trián¬ 
gulo rectángulo se multiplica la base por la altura y se 


divide por 2. En el panel (a), el área de la zona coloreada 
6x3 

es —— = 9. En el panel (b), el área de la zona coloreada 
6x4 . 

es — = 12. 


base, y al otro, altura del triángulo. Para nuestros propósitos, no importa cuál sea la 
base y cuál sea la altura. Calcular el área de un triángulo rectángulo es muy fácil: 
se multiplica la base por la altura y se divide por dos. La altura del triángulo de la 
Figura 2A-7 es 10 - 4 = 6, y la base es 3 - 0 = 3. Por tanto, el área de ese triángulo es 


En cuanto al área coloreada por encima de la curva del panel (b) de la Figura 2A-7, 
es otro triángulo, por lo que calcularemos su superficie con la misma fórmula. La 
altura del triángulo es 8 - 2 = 6, y la base es 4 - 0 = 4. El área es: 


6x4 

2 


12 


Gráficos que ilustran información 
numérica 

Los gráficos y los diagramas también se usan para resumir y representar datos sin 
que esto suponga que existe una relación causal entre ellos. Los gráficos que simple¬ 
mente exponen información numérica se llaman gráficos numéricos. Aquí veremos 
cuatro tipos de gráficos numéricos: gráficos de series temporales, gráficos de disper¬ 
sión, gráficos circulares y gráficos de barras. Estos gráficos se utilizan en gran medida 
para representar datos empíricos de distintas variables económicas, porque a menudo 
ayudan tanto a los economistas como a los responsables de la política económica 
a identificar pautas o tendencias de la economía. No obstante, como veremos más 
adelante, debemos evitar hacer interpretaciones erróneas o sacar conclusiones equi¬ 
vocadas a partir de los gráficos numéricos. En otras palabras, seamos conscientes de 
la utilidad de los gráficos numéricos, pero también de sus limitaciones. 
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figura 2A-8 Gráfico de series temporales 


Un gráfico de series temporales muestra una 
sucesión de fechas en las abscisas, y los valores 
de una variable en las ordenadas. En este gráfico 
de series temporales vemos el Producto Interior 
Bruto real per cápita, que es una medida del 
nivel de vida, de los Estados Unidos entre 1947 

y 2010. 

Fuente: Oficina de Análisis Económico. 




Nivel de vida en los EE. UIL, 1947-2010 



Año 


Tipos de gráficos numéricos 

En la prensa, alguna vez hemos visto gráficos que muestran cómo se han modificado 
a lo largo del tiempo algunas variables económicas, como la tasa de desempleo o las 
cotizaciones de las acciones. Un gráfico de series temporales presenta en el eje de 
abscisas una sucesión de fechas, y en el eje de ordenadas, los valores que tenía una 
variable en cada una de esas fechas. Por ejemplo, la Figura 2A-8 muestra la evolución 
del Producto Interior Bruto real per cápita -una medida aproximada del nivel de vida 
de un país- de los Estados Unidos desde 1947 hasta finales de 2010. La línea que une 
los puntos correspondientes al PIB real para cada trimestre de esos años da una idea 
clara de la tendencia global del nivel de vida estadounidense durante ese período. 

La Figura 2A-9 es un ejemplo de otro tipo de gráfico. Representa, para una mues¬ 
tra de 184 países, el nivel de vida medido de nuevo por el PIB real, y las emisiones 


Un gráfico de series temporales 
tiene fechas en el eje de abscisas, y 
los valores que toma una variable en 
esas fechas en el eje de ordenadas. 


figura 2A-9 Gráfico de dispersión 


En un gráfico de dispersión, cada 
punto representa los valores de x y de 
y para una determinada observación. 
Aquí, cada punto representa el PIB 
per cápita y la cantidad de emisiones 
de C0 2 per cápita de cada país, para 
una muestra de 184 países. La recta 
con pendiente positiva es la mejor 
aproximación de la relación general 
entre las dos variables. 

Fuente: Banco Mundial. 


Nivel de vida y emisiones de C0 2 , 2007 
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figura 2A-10 Gráfico circular 


Niveles de educación de los trabaja¬ 
dores pagados con salarios iguales o 
menores que el salario mínimo, 2011 

Nivel de bachillerato 
o superior 
7% 



Un gráfico circular refleja los porcen¬ 
tajes de una cantidad total que pueden 
atribuirse a sus diversos componentes. 
En este caso vemos los porcentajes 
de los trabajadores con un cierto nivel 
de educación que fueron pagados con 
salarios inferiores al salario mínimo. 
Fuente: Oficina de Estadísticas Laborales. 


figura 2A-11 Gráfico de barras 

Variaciones del número de desempleados según la raza (2009-2010) 

Variación porcentual del Variación del número 
número de desempleados de desempleados 


Blancos 

Negros o afro¬ 
americanos 


Asiáticos 



anuales de C0 2 per cápila, como medida de la contaminación ambiental. 
Cada punto indica el nivel de vida de un residente medio y sus emisiones 
de C0 2 en cada país. Los puntos situados en la esquina superior derecha de 
este gráfico, que son combinaciones de alto P1B real y de altas emisiones 
de C0 2 , corresponden a países económicamente avanzados, como Estados 
Unidos. (El país con mayores emisiones de C0 2 , el punto más alto del grá¬ 
fico, es Qatar). Los puntos de la esquina inferior izquierda del gráfico que 
son combinaciones de un nivel de vida bajo y de bajas emisiones de C0 2 , 
corresponden a países poco avanzados económicamente, como Afganistán 
y Sierra Leona. El patrón de la nube de puntos indica que hay una relación 
positiva entre el nivel de vida y las emisiones de C0 2 per cápita: en general, 
la gente genera más contaminación en los países que tienen niveles de vida 
más altos. Este tipo de gráfico se denomina diagrama de dispersión; 
es decir, un gráfico en el que cada punto corresponde a una observación 
de ambas variables: la variable x y la variable y. Lo normal es ajustar una 
curva a la nube de puntos del diagrama de dispersión: se traza una línea 
que refleje lo mejor posible la relación general entre las variables. Como 
se puede ver, la curva ajustada en la Figura 2A-9 es creciente, indicando 
que existe una relación positiva entre las dos variables. Los diagramas de 
dispersión se usan a menudo para mostrar cómo, a partir de un conjunto 
de datos, se puede deducir la existencia de una relación general entre dis¬ 
tintas variables. 

Un gráñco circular muestra las proporciones de una cantidad total 
que aportan sus diferentes componentes, que se expresan generalmente en 
porcentajes. Por ejemplo la Figura 2A-10 es un gráfico circular que describe 
los niveles de educación de los trabajadores que, durante 2011, recibieron un 
salario igual o menor que el salario mínimo. En el gráfico se observa que 
la mayoría de los trabajadores que cobraron un salario igual o menor que 
el salario mínimo no tenían educación universitaria. Solo un 7% de estos 
trabajadores tenían un nivel de bachillerato o superior. 

Un gráfico de barras usa barras de distintas alturas o longitudes 
para indicar los valores de una variable. En el gráfico de barras de la 
Figura 2A-11, las barras representan el cambio porcentual del número de 
trabajadores desempleados de los Estados Unidos entre 2009 y 2010, diferen¬ 
ciando entre trabajadores blancos, negros y asiáticos. Es habitual presentar 

los valores numéricos exactos de la variable 
al final de las barras, como se ve en la figura. 
Por ejemplo, el número de trabajadores negros 
desempleados aumentó un 9,4% entre 2009 y 
2010. Pero, incluso sin tener valores numéri¬ 
cos, la simple comparación de la longitud de 
las barras permite hacerse una idea clara de 
las magnitudes relativas de los diferentes valo¬ 
res de la variable. 


9,4% 


268.000 


246.000 


21.000 


Un gráfico de barras mide una variable mediante barras de 
diferente altura o longitud. En este caso, se muestra el cam¬ 
bio porcentual en el número de trabajadores desempleados 
entre 2009 y 2010, clasificados como Blancos, Negros y 
Asiáticos. 

Fuente: Oficina de Estadísticas Laborales. 


Problemas de interpretación de 
los gráficos numéricos 

Aunque al principio de este apéndice hemos 
visto que los gráficos son herramientas visua¬ 
les que facilitan la comprensión de la informa¬ 
ción numérica y de los conceptos económicos, 
es posible que, intencionada o involuntaria¬ 
mente, se construyan gráficos que reflejen mal 
la información y que se produzcan interpre¬ 
taciones engañosas que lleven a conclusiones 


erróneas. 


Características de diseño del gráfico 

Antes de sacar cualquier conclusión sobre lo 
que implica un gráfico numérico hay que pres¬ 
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tar atención a la escala, o tamaño de los incrementos, de los ejes. Los incrementos 
aueños tienden a exagerar visualmente las variaciones de las variables, mientras 
e los incrementos grandes tienden a minimizarlas. En otras palabras, la escala 
elegida al construir un gráfico puede influir en cierta medida en la interpretación de 
los cambios que ilustra, y a veces lo hace de forma errónea. 

Consideremos, por ejemplo, la Figura 2A-12, que muestra el PIB real per cápita 
en los Estados Unidos desde 1981 hasta 1982, utilizando incrementos de 500 $. Puede 
observarse que el PIB real per cápita disminuyó desde 26.208 $ hasta 25.189 $. Esto es 
seguro una disminución. Pero ¿es una disminución enorme tal como parece sugerir la 
escala elegida para el eje vertical? Si se vuelve a examinar la Figura 2A-8, que muestra 
el PIB real per cápita de los Estados Unidos desde 1947 hasta finales de 2010, se puede 
ver que esa sería una conclusión errónea. La Figura 2A-8 contiene los mismos datos 
que la 2A-12, pero está construida con incrementos de 10.000 $ en lugar de 500 $. En 
ella se puede observar que la disminución del PIB real per cápita desde 1981 hasta 
J 982 fue relativamente insignificante. De hecho, la historia del PIB real per cápita de 
los Estados Unidos es, en su mayoría, una historia de aumentos, no de disminuciones. 
Esta comparación muestra que, si no se es cuidadoso en la elección de la escala del 
gráfico, resulta muy fácil llegar a conclusiones muy diferentes y posiblemente erró¬ 
neas sobre las variables representadas. 

Otro tema relacionado con la escala del gráfico es el corte de los ejes. Se dice que 
un eje está cortado cuando se omite parte del rango de la variable que representa. 
Esto se indica con dos barras oblicuas (//) cerca del origen del eje. En la Figura 2A-12 
se ve que el eje de ordenadas ha sido cortado: algunos de los valores del rango de 0 
a 25.000 $ se han omitido, y aparecen las barras oblicuas (//) en el eje. El corte de 
los ejes ahorra espacio en la presentación del gráfico y permite usar una escala con 
incrementos menores. En consecuencia, los cambios de las variables representadas en 
gráficos con ejes cortados parecen más grandes si se comparan con los de un gráfico 
cuyos ejes no han sido cortados que usa incrementos mayores. 

También es imprescindible prestar la máxima atención a lo que un gráfico intenta 
exponer concretamente. Por ejemplo, en la Figura 2A-11 deberíamos tener claro que 
lo que muestra el gráfico son variaciones porcentuales de la tasa de desempleo, y no 
variaciones absolutas. En ese ejemplo, la tasa de desempleo de los trabajadores negros 
es la que experimentó un mayor aumento, el 9,4%. Si confundiésemos las variaciones 
porcentuales con las variaciones absolutas, concluiríamos erróneamente que los tra¬ 
bajadores negros son los que tienen el mayor número de nuevos desempleados. Pero, 
en realidad, una interpretación correcta de la Figura 2A-11 muestra que son los blan¬ 
cos el grupo étnico con el mayor número de nuevos desempleados: el número total 
de trabajadores blancos desempleados aumentó en 268.000 trabajadores, un número 


Un gráfico de dispersión 
muestra puntos que representan 
observaciones reales de las variables 
x e y. Normalmente se ajusta una 
curva a la nube de puntos. 

Un gráfico circular refleja los 
porcentajes de una cantidad total 
que pueden atribuirse a sus diversos 
componentes. 

Un gráfico de barras usa barras 
de distintas alturas o longitudes para 
indicar los tamaños comparados de 
diferentes observaciones de una 
variable. 

Un eje está cortado cuando se 
omiten algunos de sus valores, 
normalmente para ahorrar espacio. 


figura 2A-12 Interpretación de los gráficos: el efecto de la escala 


Algunos de los datos de los años 1981 y 
1982 que usamos en la Figura 2A-8 están 
representados aquí, con la diferencia de que 
ahora los incrementos son de 500 $ en vez 
de 10.000 $. El resultado del cambio de 
escala es que los cambios del nivel de vida 
parecen mucho mayores en esta figura. 
Fuente: Oficina de Estadísticas Laborales. 
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Una variable omitida es una varia¬ 
ble no observada que, a través de su 
influencia en otras variables, crea la 
apariencia errónea de que hay una 
relación causal directa entre esas 
variables. 

El error de la causalidad inversa se 
comete cuando se invierte la verda¬ 
dera relación de causalidad entre dos 
variables. 


mayor que los 246.000 trabajadores negros que, en ese ejemplo, perdieron su empleo 
durante el mismo periodo de tiempo. Aunque haya habido un aumento porcentual 
mayor del desempleo entre los trabajadores negros, el número de desempleados 
negros en los Estados Unidos en 2009 era menor que el de desempleados blancos, por 
lo que el número absoluto de nuevos desempleados negros es menor que el de nuevos 
desempleados blancos. 

Variables omitidas A partir de un gráfico de dispersión que muestra dos variables 
relacionadas positiva o negativamente es fácil deducir que existe una relación causal 
entre ambas. Sin embargo, las relaciones entre dos variables no siempre se deben 
a una relación directa de causa-efecto. Es posible que la relación observada entre 
dos variables se deba al efecto no observado de una tercera variable que actúa sobre 
cada una de ellas. Una variable no observada que, a través de su influencia en otras 
variables, crea la apariencia errónea de que hay una relación causal directa entre esas 
variables se llama variable omitida. Por ejemplo, si en Nueva Inglaterra una semana 
cae una gran nevada, se venderá un mayor número de palas de nieve. La nevada tam¬ 
bién provocará un aumento en la venta de líquido anticongelante. Pero si se omite la 
influencia de la nevada y simplemente se representan en un gráfico de dispersión el 
número de palas de nieve y el número de bidones de líquido anticongelante vendidos, 
se obtendría una nube de puntos con una inclinación ascendente que indicaría una 
relación positiva entre las ventas de palas de nieve y las de líquido anticongelante. 
Aludir a la existencia de una relación causal entre estas dos variables sería un error: 
el mayor número de palas de nieve vendidas no provoca una mayor venta de líquido 
anticongelante, o viceversa. Las dos variables se mueven en el mismo sentido, porque 
ambas se ven afectadas por una tercera variable determinante: las precipitaciones 
semanales de nieve, variable que ha sido omitida en este caso. Por lo tanto, antes de 
suponer que el patrón de una nube de puntos de un diagrama de dispersión implica 
una relación de causa-efecto, es importante preguntarse si el patrón se debe al efecto 
de una variable omitida. O dicho de una manera resumida: la correlación no implica 
causalidad. 


Causalidad inversa Aunque estemos seguros de que no hay ninguna variable omiti¬ 
da y de que existe una relación causal entre dos variables representadas en un gráfico 
de dispersión, hemos de procurar no caer en el error de la causalidad inversa, que 
consiste en llegar a una conclusión errónea sobre cuál es la variable dependiente y cuál 
es la variable independiente, invirtiendo el verdadero sentido de la causalidad entre 
las dos variables. Por ejemplo, imagínate un gráfico de dispersión que represente en 
el eje de ordenadas las notas medias de los expedientes de veinte de tus compañeros 
de clase y en el eje de abscisas el número de horas dedicadas a estudiar por cada uno 
de ellos. Probablemente, la recta ajustada entre los puntos será creciente, reflejando 
una relación positiva entre la nota media del expediente y las horas de estudio. Sería 
razonable inferir que la cantidad de horas de estudio es la variable independiente y la 
nota media es la variable dependiente. Pero podríamos cometer un error de causali¬ 
dad invertida concluyendo que una nota media más alta anima a estudiar más horas 
y que una nota media más baja induce a estudiar menos horas. 

La importancia de comprender cómo los gráficos pueden inducir a error o a inter¬ 
pretaciones equivocadas no es una cuestión puramente académica. Las decisiones de 
política económica, las estrategias comerciales y muchas argumentaciones políticas 
a menudo se basan en la interpretación de los diferentes tipos de gráficos que hemos 
visto. Los problemas en el diseño de los gráficos, las variables omitidas y la causalidad 
invertida pueden llevar a consecuencias importantes y poco deseables. 
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1. Estudia los cuatro gráficos siguientes. Analiza las siguien¬ 
tes afirmaciones e indica a cuál de los diagramas se refiere 
cada una. ¿Qué variable aparecería en el eje de abscisas y 
cuál en el eje de ordenadas? En cada caso, ¿cómo sería la 
pendiente: positiva, negativa, cero o infinito? 


Panel (a) 




Panel (b) 


Panel(d) 


a. Si el precio de las entradas aumenta, hay menos gente 
que va al cine. 

b. Los trabajadores con más experiencia reciben, en gene¬ 
ral, salarios más altos que los trabajadores con menos 
experiencia. 

c. Cualquiera que sea la temperatura exterior, en los 
Estados Unidos se consume el mismo número de perri¬ 
tos calientes al día. 

d. Los consumidores compran más yogur helado cuando 
el precio del helado sube. 

e. Una investigación demuestra que no hay ninguna rela¬ 
ción entre el número de libros sobre dietas adelgazan¬ 
tes vendidos y el número de kilos perdidos por la gente 
que hace dietas. 

f. Los estadounidenses compran siempre la misma canti¬ 
dad de sal, independientemente de su precio. 

2. Durante la administración del presidente Reagan, el econo¬ 
mista Arthur Laffer defendió la idea de que una bajada de 
los impuestos produciría una subida de los ingresos fiscales. 
Como la mayoría de los economistas, creía que si los tipos 
impositivos superan un cierto nivel, la recaudación tribu¬ 
taria bajaría, porque los tipos impositivos altos desincenti¬ 
varían a algunas personas, que preferirían trabajar menos 
y que incluso dejarían de trabajar si, después de pagados 
los impuestos, no les quedara ninguna renta. Esta relación 
entre tipos impositivos y recaudación se resume gráfica¬ 
mente en lo que se conoce como la cuma de Laffer. Dibuja la 
curva de Laffer suponiendo que es una curva no lineal. Las 
siguientes preguntas te ayudarán a dibujar el gráfico, 

a. ¿Cuál es la variable independiente? ¿Cuál es la variable 
dependiente? ¿En qué eje representas, por tanto, el tipo 


impositivo sobre la renta? ¿En qué eje representas la 
recaudación impositiva? 

b. ¿A cuánto ascendería la recaudación con un tipo impo¬ 
sitivo del 0%? 

c. El máximo tipo impositivo posible es el 100%. ¿A cuán¬ 
to ascenderían los ingresos fiscales con un tipo imposi¬ 
tivo del 100%? 

d. Algunas estimaciones muestran que el punto máximo 
en la curva de Laffer se corresponde (aproximada¬ 
mente) con un tipo impositivo del 80%. Para tipos 
impositivos menores del 80%, ¿cómo describirías la 
relación entre el tipo impositivo y la recaudación, y 
cómo se reflejaría esta relación en la pendiente de la 
curva? Para tipos impositivos superiores al 80%, ¿cómo 
describirías la relación entre el tipo impositivo y la 
recaudación, y cómo se reflejaría esta relación en la 
pendiente de la curva? 

3. En las figuras siguientes se desconocen los valores numé¬ 
ricos de los ejes. Todo lo que se sabe es que las unidades 
mostradas en el eje de ordenadas son las mismas que las 
unidades en el eje de abscisas. 



a. En el panel (a), ¿cuál es la pendiente de la línea? 
Demuestra que la pendiente es constante a lo largo de 
la línea. 

b. En el panel (b), ¿cuál es la pendiente de la línea? 
Demuestra que la pendiente es constante a lo largo de 
la línea. 

4. Responde a estas dos preguntas por medio de un gráfico 
esquemático: 

a. Tomando medidas de la pendiente de una curva en tres 
puntos cada vez más a la derecha, en el eje horizontal, 
la pendiente de la curva pasa de -0,3 a -0,8 y a -2,5, 
medida por el método del punto. Dibuja un gráfico 
esquemático de esta curva. ¿Cómo describirías la rela¬ 
ción que ilustra el gráfico? 

b. Tomando medidas de la pendiente de una curva en 
cinco puntos cada vez más a la derecha, en el eje hori¬ 
zontal, la pendiente de la curva pasa de 1,5 a 0,5, a 0, a 
-0,5 y a -1,5, medida por el método del punto. Dibuja 
un gráfico esquemático de esta curva. ¿Tiene un máxi¬ 
mo o un mínimo? 
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5. Para cada uno de los siguientes gráficos calcula el área del 
triángulo coloreado. 

Panel (a) Panel (b) 




Panel (c) Panel (d) 




6. La base de un triángulo rectángulo es 10 y su área es 20. 
¿Cuál es la altura? 

7. La tabla siguiente muestra la relación entre la cantidad 
semanal de horas trabajadas y el salario por hora de cinco 
trabajadores. Los cinco tienen las mismas características, 
excepto que trabajan un número diferente de horas y tie¬ 
nen diferentes salarios por hora. 



Cantidad de trabajo 

Salario 

Nombre 

(horas semanales) 

(por hora) 

Athena 

30 

15 $ 

Boris 

35 

30 

Curt 

37 

45 

Diego 

36 

60 

Emily 

32 

75 

a. ¿Cuál es la variable independiente? 

¿Cuál es la variable 


dependiente? 

b. Dibuja un gráfico de dispersión que ilustre esta rela¬ 
ción. Dibuja una curva (no lineal) que una los puntos. 
Pon el salario por hora en el eje de ordenadas. 

c. ¿Cómo varía el número de horas trabajadas por sema¬ 
na cuando se incrementa el salario de 15 $ a 30 $? 
¿Cuál es la pendiente media de la curva entre los pun¬ 
tos de Athena y Boris? Usa el método del arco. 

d. ¿Cómo varía la cantidad semanal de horas trabajadas 
cuando el salario por hora sube de 60 $ a 75 $? ¿Cuál 
es la pendiente media de la curva entre los puntos de 
Diego y Emily? Usa el método del arco. 

8. Algunos estudios han demostrado que existe una relación 
entre la tasa anual de crecimiento económico de un país 
y la tasa anual de aumento de los contaminantes en la 


atmósfera. Se cree que en los países con tasas de creci¬ 
miento económico más altas sus habitantes tienen más 
automóviles y viajan más, por lo que hay una mayor con¬ 
taminación atmosférica. 

a. ¿Cuál es la variable independiente? ¿Cuál es la variable 
dependiente? 

b. Supongamos que en el país de Sudland, al caer la tasa 
de crecimiento anual del 3% al 1,5%, la tasa anual de 
incremento de la contaminación atmosférica se redu¬ 
jo del 6% al 5%. ¿Cuál es la pendiente media de una 
curva no lineal entre estos puntos? Usa el método del 
arco para calcularla. 

c. Supongamos ahora que la tasa de crecimiento anual 
subió del 3,5% al 4,5%, y que la tasa anual de incre¬ 
mento de la contaminación atmosférica subió del 5,5% 
al 7,5%. ¿Cuál es la pendiente media de una curva no 
lineal entre estos puntos? Usa el método del arco para 
calcularla. 

d. ¿Cómo describirías la relación entre estas dos variables? 

9. Una compañía de seguros ha descubierto que la gravedad 
de los daños materiales que se producen en un incendio 
está relacionada postivamente con el número de bomberos 
que acuden para apagar las llamas. 

a. Dibuja un gráfico que describa este hecho represen¬ 
tando el número de bomberos en el eje de abscisas y la 
gravedad de los daños materiales del inmueble en el eje 
de ordenadas. ¿En qué se basa esta disposición de los 
ejes? Supon que invertimos lo que representamos en 
cada eje. ¿Cómo se justificaría esta nueva disposición? 

b. Para reducir las indemnizaciones pagadas a los asegu¬ 
rados ¿debería pedir la aseguradora a las autoridades 
que redujera el número de bomberos que se envían 
para apagar los incendios? 

10. La tabla siguiente ilustra los salarios anuales de cinco 
individuos y la cantidad de impuestos que pagan a 
Hacienda. Los cinco tienen las mismas características, 
excepto el hecho de que cobran diferentes sueldos y pagan 
diferentes cuotas fiscales. 


Nombre 

Salario anual 
($) 

Impuesto anual 
pagado ($) 

Susan 

22.000 

3.304 

Eduardo 

63.000 

14.317 

John 

3.000 

454 

Camila 

94.000 

23.927 

Peter 

37.000 

7.020 


a. Si representaras estos puntos en un gráfico, ¿cuál sería 
la pendiente promedio de la curva entre los puntos que 
representan los salarios y los impuestos de Eduardo y 
Camila, utilizando el método del arco? ¿Cómo interpre¬ 
tarías el valor de la pendiente? 

b. ¿Cuál es la pendiente promedio de la curva entre los 
puntos que representan los salarios y los impuestos de 
John y Susan, utilizando el método del arco? ¿Cómo 
interpretarías el valor de la pendiente? 

c. ¿Cómo varía la pendiente a medida que aumenta el 
salario? ¿Qué implica esta relación en cuanto a la 
manera en que el impuesto sobre la renta afecta al 
incentivo de las personas a ganar salarios más altos? 
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En 2001 y 2002 el sector de agencias de viajes atravesaba 
una difícil situación. Después de los ataques terroristas 
del 11 de septiembre de 2001, la mayoría de la gente sim¬ 
plemente dejó de volar. A medida que la economía entraba 
en un fuerte bache, los aviones aparcaban vacíos en los 
aeropuertos y las compañías aéreas perdieron miles de 
millones de dólares. Cuando varias compañías importan¬ 
tes se deslizaban hacia la quiebra y despidieron a 100.000 
trabajadores, el Congreso aprobó una ayuda de 15 mil 
millones de dólares que demostró ser crucial para estabili¬ 
zar el sector de la aviación. 

Este fue también un periodo muy difícil para la agencia 
de viajes online Priceline.com. Justo cuatro años después 
de su fundación, Priceline.com corría el peligro de hun¬ 
dirse. La suerte había cambiado de forma dramática para 
la empresa. En 1999, un año .después de su fundación, los 
inversores estaban tan impresionados con su potencial 
para revolucionar el sector de agencias de viaje que la 
valoraron en 9.000 millones de dólares. Pero en 2002 los 
inversores tenían una visión más negra de la compañía, 
reduciendo su valoración en un 95%, dejándola en solo 
$425 millones. 

Para empeorar las cosas aún más, Priceline.com esta¬ 
ba perdiendo varios millones de dólares por año. Sin 
embargo, la compañía se las arregló para sobrevivir; y en 
el momento de escribir estas líneas en 2012, fue valorada 
por los inversores en 31.740 millones de dólares. No solo ha 
sobrevivido, sino que se ha multiplicado con éxito. 

¿Qué hizo exactamente Priceline.com para haber altera¬ 
do tan espectacularmente al sector de agencias de viaje? Y 
¿qué es lo que le ha permitido sobrevivir y prosperar como 
empresa en medio de condiciones económicas tan adversas? 


El éxito de Priceline.com se debe a su habilidad para 
descubrir oportunidades rentables para ella y para sus 
clientes. La empresa comprendió que cuando un avión 
despega con asientos vacíos o un hotel tiene camas vacías, 
esto tiene un coste -los ingresos que se hubieran ganado si 
esos asientos o Ccimas hubieran estado ocupados. Y aunque 
algunos viajeros prefieren tener la seguridad de reservar 
sus vuelos y hoteles con bastante antelación y están dis¬ 
puestos a pagar por ello, otros se sienten bastante con¬ 
tentos de esperar hasta el último minuto, arriesgando no 
conseguir el vuelo u hotel que querían, si pueden disfrutar 
de un precio menor. 

Los clientes especifican el precio que están dispues¬ 
tos a pagar por un determinado viaje u hotel y, entonces, 
Priceline.com les presenta una lista de opciones de líneas 
aéreas y hoteles que están dispuestos a aceptar ese precio, 
con la ventaja de que el precio generalmente disminuye a 
medida que se acerca la fecha del viaje. Al poner en con¬ 
tacto a las líneas aéreas y los hoteles con plazas sin vender, 
con los viajeros que están dispuestos a sacrificar algunas 
de sus preferencias por un precio menor, Priceline.com 
hizo que todos mejoraran -incluyéndose a sí mismo, ya 
que cobraba una pequeña comisión por cada trato cerrado. 

Priceline también actuó con rapidez cuando vio que 
su mercado estaba amenazado por advenedizos como 
Expedia y Orbitz. En respuesta, optó agresivamente por 
dedicar una mayor parte de su negocio a reservas de 
hoteles y a Europa, donde el sector de agencias de viajes 
online era todavía pequeño. Su red de comunicaciones fue 
especialmente valiosa en el mercado europeo de hoteles, 
compuesto por una mayor cantidad de hoteles pequeños en 
comparación con el mercado de Estados Unidos, que está 
dominado por cadenas nacionales. Sus esfuerzos rindieron 
su fruto y hacia 2003 Priceline.com había conseguido su 
primer beneficio. 

Priceline.com opera ahora con una red de más de 100.000 
hoteles en 90 países. En septiembre de 2012, sus ingresos 
habían crecido por lo menos un 24% respecto a cada uno de 
los 4 años anteriores, creciendo incluso un 34% en la recesión 
de 2008. 

Por supuesto, el sector de agencias de viaje nunca será el 
mismo. 


CUESTION PARA REFLEXIONAR 

1. Explica cómo quedan reflejados en este relato cada uno de los 
doce principios de economía. 
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empresarial '• Eficiencia, coste de oportunidad y la 
lógica de la producción automatizada 



En el verano y otoño de 2010, los trabajadores de Boeing 
estaban reorganizando los muebles de la planta de ensam¬ 
blaje en Everett, Washington, preparándola para la pro¬ 
ducción del Boeing 787. Sin embargo, era una tarea difícil 
y que requería mucho tiempo, ya que cada “mueble” -el 
equipo de ensamblaje de Boeing- pesaba alrededor de 200 
toneladas. Eran una parte necesaria del montaje de un sis¬ 
tema de producción basado en la “producción automatiza¬ 
da", también denominada producción “justo a tiempo”. La 
producción automatizada, introducida por Motores Toyota 
en Japón, se basa en la práctica de que los componentes 
vayan llegando a la fábrica en el momento en que se vayan 
necesitando para la producción. Esto reduce la cantidad 
de existencias de componentes que Boeing tiene que alma¬ 
cenar, así como la superficie de la planta necesaria para la 
producción -en este caso se redujo la superficie necesaria 
para fabricar el 767 en un 40%. 

Boeing había adoptado el método de la producción 
automatizada en 1999, en la producción del 737, el avión 
comercial más conocido. Hacia 2005, después de un con¬ 
tinuo perfeccionamiento, Boeing había conseguido una 
reducción del 50% en el tiempo que tardaba en producir 
un avión y una reducción del 60% en las existencias de 
componentes. Una característica importante del método 
es una línea de montaje en continuo movimiento, que 
transporta los productos desde un equipo de montaje al 
siguiente a un ritmo constante y que elimina la necesidad 
de que los trabajadores tengan que recorrer la planta de 
la fábrica, yendo de una tarea a otra, o buscando herra¬ 
mientas o componentes. 

Las técnicas de producción automatizada de Toyota 
han sido, entre todas las técnicas de producción, las que 


han tenido mayor aceptación y han revolucionado la pro¬ 
ducción en todo el mundo. Simplificando, la producción 
automatizada se basa en la organización y la comuni¬ 
cación. Los trabajadores y los componentes están orga¬ 
nizados de modo que se consiga un flujo de producción 
continuo y consistente, minimizando así el desperdicio 
de esfuerzo y de materiales. La producción automatizada 
también está diseñada para poder responder rápidamente 
a los cambios en la combinación deseada de productos 
-por ejemplo, aumentando rápidamente la producción de 
automóviles y reduciendo la de camionetas, de acuerdo con 
los cambios en la demanda de los clientes. 

Los métodos de producción automatizada tuvieron 
tanto éxito que transformaron la industria mundial del 
automóvil y amenazaron seriamente a los fabricantes 
de automóviles estadounidenses dominantes en el sec¬ 
tor hasta entonces. Hasta la década de 1980, los “Tres 
Grandes” -Chrysler, Ford y General Motors- dominaban 
la industria estadounidense del automóvil, y en Estados 
Unidos prácticamente no se vendía ningún coche fabricado 
en el extranjero. En la década de los 80, sin embargo, los 
Toyotas se hicieron muy populares en Estados Unidos gra¬ 
cias a su alta calidad y a su precio relativamente bajo -tan 
populares que los Tres Grandes acabaron presionando al 
gobierno para que les protegiera restringiendo la venta de 
automóviles japoneses en Estados Unidos. Con el tiempo, 
Toyota respondió construyendo plantas de montaje en 
Estados Unidos, introduciendo sus técnicas de producción 
automatizada, que entonces se expandieron a lo largo de 
toda la industria norteamericana. El crecimiento de Toyota 
continuó, y hacia 2008 había eclipsado a General Motors 
como el mayor fabricante de automóviles del mundo. 

¡ CUESTIONES PARA REFLEXIONAR 

1. ¿Cuál es el coste de oportunidad asociado a tener un trabajador 
recorriendo la planta de una fábrica yendo de una tarea a otra, 
o buscando herramientas y componentes? 

2. Explica cómo la producción automatizada mejora la eficiencia 
de la economía en la distribución. 

3. Antes de las innovaciones de la producción automatizada, Japón 
vendía en Estados Unidos principalmente electrónica para el 
consumidor. ¿Cómo la innovación de la producción automatiza¬ 
da modificó la ventaja comparativa de Japón respecto a Estados 
Unidos? 

4. Haz una previsión sobre cómo el desplazamiento del lugar de 
producción de Toyota desde Japón a Estados Unidos puede 
alterar el perfil de la ventaja comparativa en la fabricación de 
automóviles entre los dos países. 


ámnnsh. 




Oferta y demanda 


CANCIÓN TRISTE POR LOS 
PANTALONES VAQUEROS 



Las inundaciones que sufrió Pakistán arruinaron la cosecha de 
algodón. ¿Cómo influyó este hecho en el aumento del precio de los 
vaqueros y en el aumento del contenido de poliéster de las camisetas? 


S I COMPRASTE UN PAR DE VAQUEROS EN 
2011, puede que te impresionara su 
precio. O quizás no: las modas cambian, y 
quizás pensaste que estabas pagando el 
precio de ir a la moda. Pero no era así -esta¬ 
bas pagando por el algodón. Los vaqueros 
están confeccionados con denim, que es 
un tipo de hilado de algodón, y a finales de 
2010, cuando los fabricantes de vaqueros 
estaban haciendo sus pedidos para el año 
siguiente, el nivel de los precios del algodón 
era más del triple que el nivel de 2008. En 
diciembre de 2010, el precio de un kilo de 
algodón había alcanzado su máximo en 140 
años, el precio más alto desde que se empe¬ 
zaron a registrar sus datos en 1870. 

Y ¿por qué eran tan altos los precios 
del algodón? 

Por un lado, estaba creciendo la demanda 
de ropa de todo tipo. En el periodo 2008- 
2009, mientras el mundo luchaba con los 
efectos de la crisis financiera, los consumi¬ 
dores asustados redujeron sus compras de 
ropa. Pero en 2010, con lo peor de la crisis 
aparentemente superado, los compradores 
volvieron con ganas. Desde el lado de la 
oferta, hubo graves alteraciones climáticas 


que afectaron a la producción mundial de 
algodón. Sobre todo, Pakistán, el cuarto pro¬ 
ductor de algodón mayor del mundo, sufrió 
unas devastadoras inundaciones que anega¬ 
ron una quinta parte de su territorio y destru¬ 
yeron prácticamente su cosecha de algodón. 

Temiendo que los consumidores tuvie¬ 
ran un límite en su tolerancia a los aumen¬ 
tos del precio de la ropa de algodón, 
los fabricantes se lanzaron rápidamente a 
buscar formas de reducir costes sin ofen¬ 
der el sentido de la moda de los consumi¬ 
dores. Adoptaron cambios como botones 
más pequeños, diseños más baratos y -en 
efecto- poliéster, dudando que los con¬ 
sumidores estuvieran dispuestos a pagar 
más por las prendas de algodón. De hecho, 
algunos expertos del mercado de algodón 
advirtieron que los altísimos precios del 
algodón de 2010-2011 podría tener como 
consecuencia un cambio permanente de 
gustos, de modo que a los consumidores 
les gustara más vestir con tejidos sintéti¬ 
cos aunque bajase el precio del algodón. 

Al mismo tiempo, no todo eran malas 
noticias para todos los que intervienen 
en el mercado del algodón. En Estados 



QUÉ APRENDEREMOS 
EN ESTE CAPÍTULO 


1 Qué es un mercado competitivo y 
cómo se describe con el modelo de 
oferta y demanda. 

1 Qué son la curva de demanda y la 
curva de oferta. 

I La diferencia entre movimientos a lo 
largo de una curva y desplazamientos 
de una curva. 

I Cómo las curvas de oferta y de 
demanda determinan el precio y la 
cantidad de equilibrio de un mercado. 

1 Cómo el precio devuelve el mercado 
a la posición de equilibrio cuando hay 
un exceso de demanda o un exceso de 
oferta de bienes. 


Unidos, los cultivadores de algodón no 
habían tenido mal clima y estaban dis¬ 
frutando de vender a precios más altos. 
Por ello, respondieron a la escalada de 
los precios aumentando el tamaño de sus 
explotaciones dedicadas al algodón. Nada 
de esto, sin embargo, fue suficiente para 
bajar enseguida el precio del algodón. 

Un momento: ¿de qué manera exacta 
se traslada una inundación en Pakistán a 
precios más altos de los pantalones vaque¬ 
ros y a más poliéster en tus camisetas? 
Es un asunto de oferta y demanda -pero, 
¿qué quiere decir esto? Mucha gente uti¬ 
liza "oferta y demanda" como una frase 
hecha queriendo decir 'Tas leyes del mercado 
están en acción". Para los economistas, sin 
embargo, el concepto de oferta y demanda 
tiene un significado concreto: es un modelo 
del comportamiento de un mercado que es 
extremadamente útil para entender la mayo¬ 
ría -aunque no todos- de los mercados. 

En este capítulo, exponemos las piezas 
que forman el modelo de oferta y demanda, las 
juntamos, y mostramos cómo puede utilizarse 
este modelo para entender cómo funcionan 
muchos mercados -aunque no todos. 
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Un mercado competitivo es un 
mercado en el que hay muchos 
compradores y muchos vendedores 
de un mismo bien o servicio, ninguno 
de los cuales puede influir en el precio 
al que se vende el bien o servicio. 

El modelo de oferta y demanda 

explica la forma en que funciona un 
mercado competitivo. 


Oferta y demanda: un modelo de un 
mercado competitivo 

os vendedores y los compradores de algodón constituyen un mercado -un con¬ 
junto de productores y consumidores que intercambian un bien o un servicio 
por un pago. En este capítulo estudiaremos un tipo de mercado concreto: el mer¬ 
cado competitivo. Un mercado competitivo es, grosso modo, un mercado en el que 
hay muchos compradores y muchos vendedores de un mismo bien. Más exactamente, 
el aspecto crucial de un mercado competitivo es que ninguna acción de ningún indi¬ 
viduo puede influir de forma notoria sobre el precio al que se vende el bien o servicio. 
De todos modos, es importante comprender que esta no es una definición apropiada 
para cualquier mercado. 

Por ejemplo, no es una descripción apropiada del mercado de refrescos de cola. 
¿Por qué? Porque, en ese mercado, a Coca-Cola y a Pepsi les corresponden proporcio¬ 
nes tan grandes de las ventas totales, que cualquiera de ellas puede influir en el precio 
al que se compran y se venden los refrescos de cola. Pero sí es una descripción válida 
para el mercado de algodón. El mercado global de algodón es tan enorme que, incluso 
a un productor de pantalones vaqueros tan grande como Levi Strauss, le corresponde 
solo una participación minúscula en el total de transacciones, por lo que carece de 
poder para influir en el precio al que se compra y se vende el algodón. 

Hasta que no hayamos visto cómo funciona un mercado competitivo, es un poco 
difícil explicar por qué los mercados competitivos son diferentes de otros mercados. 
Por ello vamos a aplazar de momento el tema -volveremos sobre él al final del capítu¬ 
lo. De momento digamos solamente que es más fácil entender el modelo del mercado 
competitivo que el de otros tipos de mercado. Cuando hacemos un examen, siempre es 
una buena estrategia empezar por las preguntas más sencillas. En este libro haremos 
lo mismo. Por lo tanto, empezaremos con los mercados competitivos. 

El comportamiento de un mercado competitivo se describe muy bien mediante el 
modelo de oferta y demanda. Y, puesto que existen muchos mercados competiti¬ 
vos, el modelo de oferta y demanda es muy útil. 

Hay cinco elementos básicos en este modelo: 

• La curva de demanda 

• La curva de oferta 

• El conjunto de factores que provocan desplazamientos de la curva de demanda y 
el conjunto de factores que provocan desplazamientos de la curva de oferta 

• El equilibrio del mercado, que incluye el precio de equilibrio y la cantidad de equi¬ 
librio. 

• De qué forma cambia el equilibrio cuando se desplazan la curva de oferta o la 
curva de demanda. 


Para entender el modelo de oferta y demanda examinaremos uno por uno estos 
cinco elementos. 


La curva de demanda 

Cuántas toneladas de algodón, en forma de pantalones vaqueros, quieren com¬ 
prar los consumidores de todo el mundo un año cualquiera? Podríamos pensar 
que se puede contestar a esta pregunta contando todos los pantalones vaqueros 
que se compran en todo el mundo cada día, multiplicando esa cifra por la cantidad de 
algodón necesaria para hacer un vaquero, y multiplicando el resultado por 365. Pero 
eso es insuficiente para contestar a la pregunta, porque el número de vaqueros -en 
otras palabras, los kilos de algodón- que los consumidores desean comprar, dependen 
del precio de un kilo de algodón. 

Cuando el precio del algodón sube, como ocurrió en 2010, algunas personas res¬ 
ponden al aumento de precio comprando menos prendas de vestir hechas con algodón 
o, quizás, sustituyendo totalmente las prendas de algodón por ropa hecha con otros 
materiales, como lino o fibras sintéticas. En general, la cantidad de ropa de algodón, 
o de cualquier otro bien o servicio que la gente quiere comprar, depende del precio. 
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Cuanto mayor es el precio, menor es la cantidad que se quiere comprar; alternativa¬ 
mente, a menor precio, más cantidad se quiere comprar. 

Así que la respuesta a la pregunta “¿cuántos kilos de algodón quieren comprar los 
consumidores?" depende del precio del kilo de algodón. Si aún no sabemos cuál va a ser 
el precio, podemos empezar construyendo una tabla en la que figuren los kilos de algodón 
que los consumidores desearían comprar a un cierto número de precios diferentes. Esta 
tabla se denomina plan de demanda. A su vez, este plan puede usarse para dibujar una 
curva de demanda, que es uno de los elementos básicos del modelo de oferta y demanda. 


Un plan de demanda muestra la 
cantidad de un bien o servicio que los 
consumidores desean comprar a cada 
uno de varios precios. 

La cantidad demandada es la 
cantidad de un bien o servicio que los 
consumidores desean comprar a un 
precio concreto. 


El plan de demanda y la curva de demanda 

Un plan de demanda es una tabla que muestra la cantidad de un bien o servicio que 
los consumidores desean comprar a cada uno de varios precios diferentes. A la dere¬ 
cha de la Figura 3-1 vemos un plan hipotético de demanda de algodón. Es hipotético 
porque no contiene datos reales de la demanda mundial de algodón y porque supone 
que todo el algodón tiene la misma calidad. 

Según la tabla, si un kilo de algodón cuesta 1 $, los consumidores de todo el 
mundo querrán comprar 10.000 millones de kilos de algodón al año. Si el precio es 
1,25 $ por kilo, querrán comprar solo 8.900 millones de kilos; si el precio es 0,75 $ por 
kilo, querrán comprar 11.500 millones de kilos; y así sucesivamente. Cuanto mayor 
sea el precio, menos kilos de algodón querrán comprar los consumidores. Es decir, al 
aumentar el precio, la cantidad demandada de algodón -la cantidad total que los 
consumidores desean comprar a cada precio concreto- disminuye. 

El gráfico de la Figura 3-1 es una representación gráfica de la información de la 
tabla. (Puede que quieras repasar el análisis relativo a las representaciones gráficas en 
Economía en el apéndice del capítulo 2). En el eje de ordenadas se mide el precio de 
un kilo de algodón, y en el eje de abscisas, la cantidad de algodón expresada en kilos. 






figura 3-1 El plan de demanda y la curva de demanda 


Precio del 
algodón 
(por kilo) 


2,00 $ 
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Cantidad de algodón 
(miles de millones de kilos) 


A partir del plan de demanda de algodón se obtiene 
la correspondiente curva de demanda, que muestra 
la cantidad de un bien o servicio que los consu¬ 
midores quieren comprar a cada precio. La curva 
de demanda y el plan de demanda reflejan la ley 


de la demanda: cuando el precio sube, la cantidad 
demandada baja, y cuando el precio baja, la cantidad 
demandada sube. Como consecuencia, la curva de 
demanda es decreciente. 
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MPARftCIÓN 

GLOBAL 


CUANTO MÁS SE PAGA, MENOS SE REPOSTA 


Para poner un ejemplo real de la ley de la demanda, con¬ 
sideremos cómo varía el consumo de gasolina de acuer¬ 
do con los precios que pagan los consumidores en la 
gasolinera. Debido a los elevados impuestos, la gasolina 
y el gasóleo son casi el doble de caros en Europa que 
en los Estados Unidos. Según la ley de la demanda, esto 
debería llevar a los consumidores europeos a comprar 
menos gasolina que los americanos -y así es. Como se 
puede apreciar en el gráfico, el consumo de combustible 
por persona en Europa es menos de la mitad que en los 
Estados Unidos; principalmente porque los europeos 
conducen coches más pequeños y más eficientes en el 
consumo. 

Los precios no son el único factor que influye en el 
consumo de combustible, pero probablemente son la prin¬ 
cipal causa de la diferencia entre el consumo por persona 
de los europeos y los estadounidenses. 
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Fuente: Administración de Información Energética de EE. UU., 2009. 


Cada punto del gráfico corresponde a una de las entradas de la tabla. La curva que 
une esos puntos es la curva de demanda. La curva de demanda es una representa¬ 
ción gráfica del plan de demanda, una forma distinta de mostrar la relación entre la 
cantidad demandada y el precio. 

Fíjate en que la curva de demanda representada en la Figura 3-1 tiene pendiente 
negativa. Esto refleja la regla general de que cuando el precio aumenta, la cantidad 
demandada disminuye. Por ejemplo, los fabricantes de pantalones vaqueros saben que 
venderán menos pantalones cuando el precio de estos suba, reflejando un precio del 
algodón de 2 $, comparado con los pantalones que venderían si el precio del algodón 
fuera de 1 $. Igualmente, alguien que compra un par de vaqueros de algodón cuando 
su precio es relativamente bajo, se pasará a pantalones de lino o de fibras sintéticas 
cuando el precio de los vaqueros de algodón sea relativamente alto. Así pues, en el 
mundo real, las curvas de demanda casi siempre tienen pendiente negativa. (Las 
excepciones son tan raras que en la práctica podemos ignorarlas). En general, la pro¬ 
posición de que el aumento del precio de un bien, si todo lo demás es igual, lleva a los 
consumidores a disminuir la cantidad demandada de ese bien es tan fiable que los 
economistas consideran que es una “ley": la ley de la demanda. 


Una curva de demanda es una 
representación gráfica del plan de 
demanda. Muestra la relación entre la 
cantidad demandada y el precio. 

La ley de la demanda establece 
que el aumento del precio de un bien 
o servicio, si todo lo demás es igual , 
lleva a los consumidores a disminuir 
la cantidad demandada de ese bien o 
servicio. 


Desplazamientos de la curva de demanda 

A pesar de que los precios del algodón eran mucho más altos en 2010 que en 2007, el 
consumo mundial de algodón fue mayor en 2010. ¿Cómo encaja este hecho con la ley 
de la demanda, que dice que un aumento del precio reduce la cantidad demandada si 
todo lo demás es igual? 

La respuesta está en la frase crucial: todo lo demás es igual. En este caso había 
otras cosas que no eran iguales: el mundo había cambiado entre 2007 y 2010, de 
manera que había aumentado la cantidad de algodón demandada a cualquier precio. 
Por un lado, había crecido la población mundial, y por tanto el número de usuarios 
potenciales de ropa de algodón. Además, la popularidad creciente de la ropa de algo¬ 
dón, así como los aumentos de renta en países como China, que permitían que la gente 
comprara más ropa que antes, provocaron que aumentara la cantidad de algodón 
demandada a cualquier precio. La figura 3-2 muestra este fenómeno usando el plan 
de demanda y la curva de demanda de algodón. (Igual que antes, los datos de esta 
figura son imaginarios). 
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figura 3-2 Un aumento de la demanda 



Cantidad de algodón 
(miles de millones de kilos) 


Planes de demanda de algodón 


Precio 
del algodón 
(por kilo) 

Cantidad demandada 
de algodón (miles 
de millones de kilos) 

en 2007 en 2010 

2,00 $ 

7,1 

8,5 

1,75 

7,5 

9,0 

1,50 

8,1 

9,7 

1,25 

8,9 

10,7 

1,00 

10,0 

12,0 

0,75 

11,5 

13,8 

0,50 

14,2 

17,0 


Un aumento de la población es uno de los factores 
que generan un aumento de la demanda; es decir, una 
mayor cantidad demandada a cada precio. Esto se 
representa mediante los dos planes de demanda -uno 


muestra la demanda en 2007, antes del aumento de la 
población, y el otro, el de 2010, después del aumento 
de la población. Este aumento de la demanda despla¬ 
za la curva hacia la derecha. 


La tabla de la Figura 3-2 muestra dos planes de demanda. El primero corresponde 
a 2007, el mismo que ya vimos en la Figura 3-1. El segundo es el plan de demanda de 
2010. Difiere del de 2007 a causa de factores como la mayor población mundial y la 
mayor popularidad de la ropá de algodón, que hacen que la cantidad demandada a 
cada precio sea mayor. Por ello, a cada precio, el plan de 2010 muestra una cantidad 
demandada mayor que el plan de 2007. Por ejemplo, la cantidad de algodón que los 
consumidores querían comprar a 1 $ por kilo aumentó de 10.000 a 12.000 millones de 
kilos cada año, y la cantidad demandada a 1,25 $ por kilo aumentó de 8.900 a 10.700 
millones de kilos, y así sucesivamente. 

Lo que muestra claramente el ejemplo es que los cambios que tuvieron lugar entre 
2007 y 2010 generaron un nuevo plan de demanda, en el que la cantidad demandada 
a cada precio era mayor que en el plan anterior. Las dos curvas de la Figura 3-2 mues¬ 
tran gráficamente la misma información. Como se puede ver, el plan de demanda de 
2010 se corresponde con una nueva curva de demanda, D 2 , situada a la derecha de la 
curva de 2007, D { . Este desplazamiento de la curva de demanda muestra la varia¬ 
ción de la cantidad demandada a cada precio, variación representada por el cambio 
de posición de la curva de demanda inicial, D h a su nueva posición, Z) 2 . 

Es muy importante distinguir entre estos desplazamientos de la curva de deman¬ 
da y los movimientos a lo largo de la curva de demanda, los cambios de la can¬ 
tidad demandada de un bien que son consecuencia de la variación del precio de ese 
bien. La Figura 3-3 ilustra esta diferencia. 

El movimiento del punto A al punto B es un movimiento a lo largo de la curva de 
demanda: la cantidad demandada aumenta como consecuencia de una disminución 
del precio, a medida que nos movemos a lo largo de D\. En este caso, una caída del 
precio del algodón de 1,50 $ a 1 $ genera un aumento de la cantidad demandada de 
8.100 a 10.000 millones de kilos al año. Pero la cantidad demandada también puede 
aumentar cuando los precios permanecen constantes, si se produce un aumento de 
la demanda -un desplazamiento hacia la derecha de la curva de demanda. Esto se 
representa en la Figura 3-3 por un desplazamiento de la curva de demanda de 


Un desplazamiento de la curva 
de demanda es un cambio de la 
cantidad demandada a cada precio, 
representado por el traslado de la 
curva de demanda original a una 
nueva posición, lo que implica una 
nueva curva de demanda. 

Un movimiento a lo largo de la 
curva de demanda es la variación 
de la cantidad demandada de un bien 
que surge como consecuencia de un 
cambio del precio del bien. 
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Movimientos a lo largo de la curva de demanda y desplazamientos de la curva 
figura 3-3 de demanda 


El aumento de la cantidad demandada cuando vamos 
del punto A al punto B refleja un movimiento a lo largo 
de la curva de demanda: es el resultado de una dismi¬ 
nución del precio del bien. El aumento de la cantidad 
demandada cuando vamos del punto A al punto C 
refleja un desplazamiento de la curva de demanda: es 
el resultado de un aumento de la cantidad demandada 
a cada precio. 



(miles de millones de kilos) 


a D 2 . Manteniendo constante el precio en 1,50 $, la cantidad demandada aumenta de 
8.100 millones de kilos -punto A, en D\- a 9.700 millones de kilos -punto C, en Z) 2 . 

Cuando los economistas afirman que "la demanda de X ha aumentado” o que “la 
demanda de Y ha disminuido”, quieren decir que la curva de demanda de X o de Y se 
ha desplazado -no que la cantidad demandada ha aumentado o ha disminuido debido 
a una variación del precio. 


i ¡TRAMPAS! 

DEMANDA FRENTE A CANTIDAD 
DEMANDADA 

Cuando los economistas hablan de “un 
aumento de la demanda" se refieren a un 
desplazamiento a la derecha de la curva 
de demanda, y cuando hablan de “una 
disminución de la demanda" se refieren 
a un desplazamiento de la curva hacia la 
izquierda -esto es así cuando están sien¬ 
do cuidadosos. En el lenguaje cotidiano, 
mucha gente, incluidos economistas pro¬ 
fesionales, usan descuidadamente la pala¬ 
bra demanda. Por ejemplo, un economista 


podría decir que “la demanda de viajes en 
avión se ha duplicado en los últimos 15 
años, debido en parte al descenso de las 
tarifas aéreas”, cuando lo que en realidad 
está queriendo decir es que se ha dupli¬ 
cado la cantidad demandada. 

No está mal ser un poco descuidado 
en una conversación normal. Pero cuando 
hacemos análisis económico es importan¬ 
te hacer la distinción entre los cambios 
de la cantidad demandada, que implican 
movimientos a lo largo de la curva, y los 
desplazamientos de la curva de deman¬ 


da (ver la Figura 3-3 para entenderlo). 
Algunas veces, los estudiantes escriben 
frases como esta: “Si la demanda aumen¬ 
ta, el precio sube, lo que provoca que 
caiga la demanda, lo que a su vez hace 
bajar los precios...” y el argumento cir¬ 
cular puede ser inacabable. Si hacemos 
una clara distinción entre los cambios de 
la demanda , que son desplazamientos 
de la curva, y los cambios de la cantidad 
demandada , que son movimientos a lo 
largo de la curva, podemos evitar muchas 
confusiones. 


Interpretación de los desplazamientos de la curva 
de demanda 

La Figura 3-4 ilustra las dos formas básicas en las que una curva de demanda se 
puede desplazar. Cuando los economistas hablan de un "aumento de la demanda” 
quieren decir un desplazamiento de la curva de demanda hacia la derecha : a cualquier 
precio, los consumidores demandan una cantidad del bien o servicio mayor que antes. 
Esto es lo que muestra el desplazamiento de la curva de demanda original hacia la 
derecha, desde hasta D 2 . Cuando los economistas hablan de una "disminución de 
la demanda” se refieren a un desplazamiento de la curva de demanda hacia la izquier¬ 
da: a cualquier precio, los consumidores demandan una cantidad del bien o servicio 
menor que antes. Esto es lo que muestra el movimiento de la curva de demanda ori¬ 
ginal hacia la izquierda, desde D\ hasta D 2 . 
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FIGURA 


3-4 Desplazamientos de la curva de demanda 


Cualquier acontecimiento que aumente la 
demanda, desplaza la curva de demanda a la 
derecha, reflejando el aumento de la cantidad 
demandada a cada precio. Y cualquier aconte¬ 
cimiento que reduzca la demanda, desplaza la 
curva de demanda a la izquierda, reflejando la 
disminución de la cantidad demandada a cada 
precio. 



¿Qué es lo que provocó que se desplazara la curva de demanda de algodón hacia la 
derecha? Ya hemos mencionado dos razones: cambios de la población y un aumento 
de la popularidad de la ropa de algodón. Si piensas en ello, pronto encontrarás otros 
motivos que podrían desplazar la curva de demanda de algodón. Por ejemplo, supon¬ 
gamos que aumenta el precio del poliéster. Esto inducirá a algunas personas que 
antes compraban prendas fabricadas con poliéster a dejar de usarlas y sustituirlas por 
prendas de algodón, aumentando la demanda de algodón. 

Los economistas creen que hay cinco factores principales que desplazan la curva 
de demanda de un bien o servicio: 

• Cambios de los precios de los bienes o de los servicios relacionados 

• Cambios de la renta 

• Cambios de los gustos o preferencias 

• Cambios de las expectativas 

• Cambios del número de consumidores 

Aunque no es una lista exhaustiva, contiene los cinco factores más importantes 
que pueden desplazar las curvas de demanda. Por tanto, cuando decimos que la can¬ 
tidad demandada de un bien baja si su precio sube, si todo lo demás es igual, lo que 
en realidad estamos diciendo, es que no varían los factores que desplazan la curva 
de demanda. Analicemos a continuación, con más detalle, como influye cada uno de 
estos factores en los desplazamientos de la curva. 

Cambios de precios de los bienes o de los servicios relacionados Aunque 
no hay nada comparable a un cómodo par de pantalones vaqueros, para algunos pro¬ 
pósitos unos pantalones "chinos” -generalmente hechos de mezclas de poliéster- pue¬ 
den no ser una mala alternativa. Los "chinos” son en este caso lo que los economistas 
llaman un sustitutivo de los vaqueros. Dos bienes son sustitutivos si la subida del 
precio de uno de ellos (los vaqueros) hace que los consumidores quieran comprar más 
del otro (los "chinos”). Dos bienes sustitutivos son normalmente bienes que, de alguna 
forma, cumplen la misma función: café y té, bollos y rosquillas, viajes en tren y viajes 
en avión. Una subida del precio del bien alternativo induce a algunos consumidores a 
no comprarlo y a comprar el bien original en su lugar, desplazando la curva de deman¬ 
da del bien original hacia la derecha. 

Sin embargo, en algunas ocasiones un aumento del precio de un bien provoca 
que los consumidores quieran comprar menos cantidad de otro bien. Los pares de 
bienes como estos se llaman complementarios. Los bienes complementarios son 
normalmente bienes que, en algún sentido, se consumen conjuntamente: ordenadores 
Y programas informáticos, café con leche y galletas, coches y gasolina. Como a los 
consumidores les gusta consumir estos bienes juntos, el cambio de precio de uno de 


Dos bienes son sustitutivos cuando 
el aumento del precio de uno de los 
bienes provoca un aumento de la 
demanda del otro bien. 

Dos bienes son complementarios 
cuando el aumento del precio de 
uno de los bienes provoca una 
disminución de la demanda del otro 
bien. 



































76 PARTE 2 OFERTA Y DEMANDA 


Cuando un aumento de la renta 
aumenta la demanda de un bien -el 
caso general- se trata de un bien 
normal. 

Cuando un aumento de la renta 
disminuye la demanda de un bien, se 
trata de un bien inferior. 


ellos afecta a la demanda del otro. En concreto, cuando el precio de un bien sube, 
disminuye la demanda de su complementario, desplazando su curva de demanda a la 
izquierda. Así, por ejemplo, cuando subió el precio de la gasolina en 2007-2008, dis¬ 
minuyó la demanda de los automóviles con un alto consumo de gasolina. 

Cambios de la renta Cuando los individuos tienen más ingresos, en general están 
más dispuestos a comprar más cantidad de un bien a cualquier precio. Por ejemplo, si la 
renta de una familia aumenta, es más probable que en verano hagan ese viaje a Disney 
World que deseaban hace tiempo -y, por tanto, también es más probable que compren 
billetes de avión. Así pues, un aumento de los ingresos de los consumidores provocará 
un desplazamiento hacia la derecha de la curva de demanda de la mayoría de los bienes. 

¿Por qué decimos "la mayoría de los bienes” en lugar de "todos los bienes"? Porque la 
mayoría de los bienes son bienes normales -aquellos cuya demanda aumenta cuando 
aumenta la renta del consumidor. Sin embargo, la demanda de algunos productos dismi¬ 
nuye cuando aumenta la renta. Los bienes cuya demanda disminuye al aumentar la renta 
se llaman bienes inferiores. En general, un bien inferior es un bien que se considera 
menos deseable que otras alternativas más caras -como un viaje en autobús respecto a 
un viaje en taxi. Cuando se lo pueden permitir, los individuos dejan de consumir ese bien 
inferior y cambian su consumo a la alternativa preferida y más cara. Por tanto, cuando un 
bien es inferior, un aumento de la renta desplaza su curva de demanda hacia la izquierda. 
Y, naturalmente, una disminución de la renta desplaza la curva demanda a la derecha. 

Un ejemplo de la distinción entre bienes normales y bienes inferiores al que la 
prensa económica ha prestado mucha atención es la diferencia entre los restaurantes 
llamados de comida informal y las cadenas de comida rápida, hamburgueserías y 
similares. Cuando los ingresos de los estadounidenses aumentan, tienden a salir más 
a cenar a restaurantes informales. Sin embargo, algunas de esas cenas en restauran¬ 
tes informales se hacen a costa de las hamburgueserías -hasta cierto punto, la gente 
va menos a esas cadenas de comida rápida cuando se puede permitir un escalón supe¬ 
rior. Así pues, las cenas en restaurantes informales son un bien normal, mientras que 
el consumo en las cadenas de comida rápida es un bien inferior. 

Cambios de los gustos O preferencias ¿Por qué la gente quiere lo que quiere? 
Afortunadamente no tenemos que responder a esta pregunta -solo tenemos que dar¬ 
nos cuenta de que la gente tiene ciertas preferencias o gustos que determinan lo que 
eligen consumir, y de que esos gustos pueden variar. Los economistas suelen englobar 
los cambios de la demanda debidos a modas, creencias, cambios culturales, y cosas 
de este tipo bajo la etiqueta de cambios de gustos o preferencias. 

Por ejemplo, antiguamente los hombres llevaban sombrero. Hasta la Segunda Guerra 
Mundial aproximadamente, un hombre respetable no vestía correctamente si no llevaba 
un sombrero acorde con su traje. Sin embargo, quizá por la crudeza de la contienda, los 
soldados estadounidenses que regresaban de la guerra adoptaron un estilo más informal. 
Y el presidente Eisenhower, que había sido el comandante en jefe de las fuerzas áreas alia¬ 
das antes de ser presidente, iba a menudo sin sombrero. Después de la Segunda Guerra 
Mundial, estaba claro que la curva de demanda de sombreros se había desplazado hacia 
la izquierda, reflejando una disminución de la demanda de sombreros. 

Los economistas no tienen mucho que decir sobre las fuerzas que influyen en los 
gustos de los consumidores. (Aunque los publicistas y los expertos en marketing ¡sí tienen 
mucho qué decir!). Sin embargo, un cambio de los gustos tiene un impacto predecible en 
la demanda. Cuando los gustos cambian a favor de un bien, hay más personas dispues¬ 
tas a comprarlo a cada precio, de modo que la curva de demanda se desplaza hacia la 
derecha. Cuando los gustos cambian en contra de un bien, hay menos gente que desea 
comprarlo a cada precio, por lo que la curva de demanda se desplaza hacia la izquierda. 

Cambios de las expectativas Cuando los consumidores pueden elegir cuándo 
van a hacer una compra, la demanda actual de un bien muchas veces se ve afecta¬ 
da por las expectativas sobre su precio futuro. Por ejemplo, los compradores más 
ahorradores esperan a las rebajas de cada estación -comprando, por ejemplo, los 
regalos de las próximas navidades en las rebajas que hay después de esta Navidad. 
En este caso, la expectativa de una futura caída del precio reduce la demanda actual. 
Alternativamente, la expectativa de un aumento futuro del precio es probable que pro¬ 
voque un aumento de la demanda actual. Por ejemplo, cuando el precio del algodón 
empezó a subir en 2010, muchas fábricas textiles empezaron a comprar más algodón 
y a almacenarlo en previsión de que el precio siguiera subiendo. 

Los cambios esperados en la renta futura también pueden causar cambios de la 
demanda: si esperamos que nuestra renta aumente en el futuro, es normal que nos endeu- 
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Hemos hoy y aumentemos la demanda de ciertos bienes. Y, si esperamos que nuestra renta 
disminuya, probablemente ahorremos ahora y reduzcamos la demanda de algunos bienes. 

Cambios del número de consumidores Como ya hemos señalado, una de las 
azones del aumento de la demanda de algodón entre 2007 y 2010 fue el crecimiento 
de la población mundial. Como consecuencia del aumento de población, la demanda 
lobal de algodón habría aumentado incluso aunque la demanda individual de cada 
consumidor hubiera permanecido constante. 

Vamos a introducir un nuevo concepto: la curva de demanda individual, que mues¬ 
tra la relación entre el precio y la cantidad demandada por un consumidor individual. Por 
ejemplo, imaginemos que Darla es una consumidora de pantalones vaqueros de algodón; 
supongamos también que todos los vaqueros son iguales, de modo que se venden todos al 
mismo precio. El panel (a) de la Figura 3-5 muestra cuántos pantalones vaqueros compra¬ 
ría Dai la al año a cada precio. Entonces, D Darla es la curva de demanda individual de Darla. 


Una curva de demanda individual 
¡lustra la relación entre el precio 
y la cantidad demandada por un 
consumidor individual. 


figura 


3-5 La curva de demanda individual y la curva de demanda del mercado 

(c) Curva de demanda de mercado 


(a) Curva de demanda 
individual de Darla 


(b) Curva de demanda 
individual de Dino 



Cantidad de vaqueros 
(pares) 


Precio 
de los 
vaqueros 
(por par) 



•30$ - 



Cantidad de vaqueros 
(pares) 


Cantidad de vaqueros 
(pares) 


Darla y Dino son los dos únicos consumidores de pantalo¬ 
nes vaqueros en el mercado. El panel (a) muestra la curva 
de demanda individual de Darla: el número de vaqueros 
que comprará al año a cada precio. El panel (b) muestra la 
curva de demanda individual de Dino. Como Darla y Dino 
son los únicos dos consumidores, la curva de demanda 
del mercado , que muestra la cantidad pantalones vaqueros 


demandados por todos los consumidores a cada precio, es 
la representada en el panel (c). La curva de demanda del 
mercado es la suma horizontal de las curvas de demanda 
individuales de todos los consumidores. En este caso, a 
cada precio, la cantidad demandada en el mercado es la 
suma de las cantidades demandadas por Darla y Dino. 


La curva de demanda del mercado muestra cómo la cantidad total demandada por 
todos los consumidores depende del precio de mercado. (La mayoría de las veces, 
cuando los economistas hablan de la curva de demanda se refieren a la demanda del 
mercado). La curva de demanda del mercado es la suma horizontal de las curvas de 
demanda individuales de todos los consumidores de ese mercado. Para ver qué quere¬ 
mos decir con el término suma horizontal, supongamos de momento que solo hay dos 
consumidores de vaqueros, Darla y Dino. La curva de demanda individual de Dino, 
b^Dino, está representada en el panel (b). El panel (c) contiene la curva de demanda 
del mercado. A cada precio, la cantidad demandada por el mercado es la suma de las 
cantidades demandadas por Darla y por Dino. Por ejemplo, a un precio de 30 $ por 
cada par, Darla demanda 3 pares de vaqueros al año, y Dino demanda 2. Por tanto, la 
cantidad demandada en el mercado es 5 vaqueros al año. 

Es evidente que la cantidad demandada en el mercado a cada precio es mayor 
cuando está Dino que cuando Darla es la única consumidora. Y sería aún mayor si 
añadiéramos un tercer consumidor, y después un cuarto, y así sucesivamente. Por 
tanto, un aumento del número de consumidores lleva a un aumento de la demanda. 

La Tabla 3-1 resume los factores que desplazan la curva de demanda. 
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tabla 3-1 Factores que desplazan la demanda 

Cuando sucede 

esto ... ... la demanda aumenta 


Precio 


Cuando el precio de 
un bien sustitutivo 
aumenta . . . 



Cantidad 


... la demanda 
del bien original 
aumenta. 


Pero cuando 

sucede esto ... ... la demanda disminuye 


Precio 

Cuando el precio de 
un bien sustitutivo 
disminuye . . . 



¡h _ Di 

Cantidad 


... la demanda 
del bien original 
disminuye. 


Precio 

Cuando el precio 
de un bien 
complementario 
disminuye . . . 



Cantidad 


. . . la demanda 
del bien original 
aumenta. 


Precio 

Cuando el precio 
de un bien 
complementario 
aumenta . . . 



jh _ D\ 

Cantidad 


. . . la demanda 
del bien original 
disminuye. 


Cuando la renta 
sube . . . 


Precio 



. . . la demanda 
de un bien normal 
aumenta. 


Precio 


Cuando la renta 
disminuye . . . 


Y 

_£2_ D \ 

Cantidad 


. . . la demanda 
de un bien normal 
disminuye. 


Cuando la renta 
disminuye . . . 


Precio 



... la demanda 
de un bien inferior 
aumenta. 


Precio 


Cuando la renta 
aumenta . . . 



. . . la demanda de 
un bien inferior 
disminuye. 


Precio 

Cuando los gustos 
cambian a favor 
de un bien . . . 



D\ D 2 


Cantidad 


. . . la demanda del 
bien aumenta. 


Precio 

Cuando los gustos 
cambian en contra 
de un bien . . . 



_ D\ 

Cantidad 


... la demanda 
del bien disminuye. 


Precio 

Cuando se espera 
que el precio aumente 
en el futuro . . . 



... la demanda 
actual del bien 
aumenta. 


Precio 

Cuando se espera que 
el precio disminuya 
en el futuro . . . 



D 2 Dj 


. . . la demanda actual 
del bien disminuye. 


Cantidad 


Precio 

Cuando el número de 
consumidores 
aumenta . . . 



. . . la demanda 
de mercado del 
bien aumenta. 


Precio 

Cuando el número de 
consumidores 
disminuye . . . 



D 2 D 1 


... la demanda de 
mercado del 
bien disminuye. 


Cantidad 
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LA ECONOMIA EN ACCION 


LUCHANDO contra el tráfico 

T odas las grandes ciudades tienen problemas de tráfico y muchas autoridades 
locales intentan disuadir del uso del coche privado en el centro urbano congestio¬ 
nado Si pensamos en el desplazamiento en coche hacia el centro como un bien que 
los individuos consumen, podemos usar la economía de la demanda para analizar las 
políticas “antiatascos”. 

Una estrategia frecuente para reducir la demanda de viajes en coche es bajar el 
precio de los sustitutivos. En muchas áreas metropolitanas, el autobús y el metro reci¬ 
ben subvenciones con la esperanza de que los usuarios habituales del coche dejen de 
utilizarlo. Una estrategia alternativa es aumentar el precio de los complementarios: en 
algunas grandes ciudades de los Estados Unidos, el ayuntamiento establece impues¬ 
tos altos a los aparcamientos en garajes y reduce el tiempo de aparcamiento en la calle 
controlado por parquímetros, tratando tanto de aumentar los ingresos municipales 
como de disuadir a los ciudadanos de ir en coche a la ciudad. 

Algunas ciudades importantes -entre las que están Singapur, Londres, Oslo, 
Estocolmo y Milán- han tratado de adoptar una estrategia más directa y política¬ 
mente más controvertida: reducir el tráfico aumentando el precio de conducir. Con 
el nombre de “precio de congestión" (o “recargo de congestión" en el Reino Unido) 
se estábleció una tasa que se aplica a los coches que entran al centro de la ciudad 
durante el horario laboral. Los conductores compran vales que se van gastando 
electrónicamente a medida que pasan conduciendo delante de ciertos puestos de 
control. El cumplimiento está supervisado por cámaras automáticas que fotogra¬ 
fían las matrículas de los coches. Moscú está estudiando en la actualidad imponer 
un recargo de congestión para abordar la peor congestión de tráfico de todas las 
grandes ciudades, donde los conductores afirman que soportan atascos de tráfico 
de más de tres horas. 

Actualmente, el coste diario de conducir en Londres va desde las 9 hasta las 12 libras 
(entre 14 $ y 19 $ aproximadamente). Y los conductores que no pagan y son descubier¬ 
tos, pagan una multa de 120 libras (alrededor de 180 $) por cada transgresión. 

No es sorprendente que los estudios realizados hayan demostrado que después de 
aplicarse estas políticas, el tráfico ha disminuido, por supuesto. En la década de 1990 
Londres tenía uno de los peores tráficos de Europa. La introducción de este recargo 
de congestión en 2003 redujo inmediatamente el tráfico en el centro de Londres en 
un 15% aproximadamente. Y el tráfico total descendió en un 21% entre 2002 y 2006. 
Y también hubo un aumento en la utilización de servicios sustitutivos, tales como 
bicicletas, motos y automóviles compartidos por varios usuarios. 

En Estados Unidos, el Departamento de Transportes ha implantado en cinco ciu¬ 
dades programas piloto para estudiar el “precio de congestión". Algunos expertos en 
transporte han sugerido incluso utilizar precios de congestión variables, elevándolos 
en las horas punta de la ciudad. Así pues, aunque imponer un precio a la congestión 
puede ser una cuestión controvertida, parece que está ganando adeptos lentamente. 


Congestión 

charging 

zone 


Mon - Fri 
7 am - 6.30 pm 


2« 2 miles 



Las ciudades pueden reducir la conges¬ 
tión del tráfico aumentando el precio 
de conducir. 


Repaso rápido 


OM> 


COMPRUEBA SI LO HAS ENTENDIDO 


3-1 


Explica si cada uno de los siguientes sucesos representa (i) un desplazamiento de la curva 

de demanda o (i¡) un movimiento a lo largo de la curva de demanda. 

a. El propietario de una tienda descubre que sus clientes están dispuestos a pagar más por 
un paraguas los días de lluvia. 

b. Cuando XYZ Telecom, un operador telefónico de larga distancia, ofreció tarifas más bajas 
durante los fines de semana, el volumen de llamadas durante el fin de semana se disparó 
bruscamente. 

c. La gente compra más rosas durante el día de San Valentín, aunque los precios son más 
altos que cualquier otro día del año. 

d. Un brusco incremento del precio de la gasolina fomentó el uso compartido de los vehícu¬ 
los privados para reducir sus compras de gasolina. 

Las soluciones están al final del libro. 


El modelo de oferta y demanda es 
un modelo de un mercado compe¬ 
titivo -un mercado en el que hay 
muchos compradores y muchos ven¬ 
dedores de un mismo bien o servicio. 
El plan de demanda muestra cómo 
cambia la cantidad demandada 
cuando cambia el precio. Una curva 
de demanda ilustra esta relación. 

La ley de la demanda afirma que 
cuando el precio aumenta, disminu¬ 
ye la cantidad demandada. Así pues, 
las curvas de demanda son normal¬ 
mente decrecientes. 

Un aumento de la demanda provoca 
un desplazamiento de la curva de 
demanda hacia la derecha: aumenta 
la cantidad demandada a cada pre¬ 
cio. Una disminución de la demanda 
provoca un desplazamiento hacia la 
izquierda: la cantidad demandada a 
cada precio es menor. Un cambio del 
precio da lugar a una variación de la 
cantidad demandada y a un movi¬ 
miento a lo largo de la curva. 

Los cinco factores principales 
que pueden desplazar la curva de 
demanda son los cambios en (1) el 
precio de un bien relacionado, tal 
como un sustitutivo o un comple¬ 
mentario, (2) la renta, (3) los gustos 
o preferencias, (4) las expectativas y 
(5) el número de consumidores. 

• La curva de demanda del mercado es 
la suma horizontal de las curvas de 
demanda individuales de todos los 
consumidores que hay en el mercado. 
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La cantidad ofrecida es la cantidad 
de un bien o un servicio que los 
productores están dispuestas a 
vender a un precio concreto. 

Un plan de oferta muestra la 
cantidad de un bien o un servicio 
que se ofrecería a cada uno de varios 
precios. 

Una curva de oferta muestra la 
relación entre la cantidad ofrecida y 
el precio. 


La curva de oferta 

lgunas partes del mundo están especialmente bien dotadas para el cultivo de 
algodón, y Estados Unidos es una de ellas. Pero incluso en Estados Unidos hay 
algunas tierras mejores que otras para el cultivo del algodón. Que los agricul¬ 
tores estadounidenses se limiten a producir algodón solo en las mejores tierras, o que 
expandan su cultivo a otras menos apropiadas, depende del precio que esperen obte¬ 
ner por su algodón. Además, hay otros muchos lugares en el mundo donde se podría 
cultivar algodón -como Pakistán, Brasil, Turquía y China. El que los granjeros de esos 
países cultiven algodón, depende otra vez del precio. 

Así pues, lo mismo que la cantidad de algodón que los consumidores desean comprar 
depende del precio que tienen que pagar, la cantidad que los agricultores están dispuestos 
a producir y vender -la cantidad ofrecida- depende del precio que pueden cobrar. 


El plan de oferta y la curva de oferta 

La tabla de la Figura 3-6 muestra cómo varía la cantidad ofrecida de algodón cuando 
cambia el precio -es decir, muestra un posible plan de oferta para el algodón. 

Un plan de oferta funciona igual que el plan de demanda que vimos en la 
Figura 3-1. En este caso, la tabla muestra la cantidad de kilos de algodón que los gran¬ 
jeros están dispuestos a vender a diferentes precios. A un precio de 0,50 $ por kilo, 
los granjeros solo están dispuestos a vender 8.000 millones de kilos al año. A 0,75 $ 
por kilo, quieren vender 9.100 millones de kilos. A 1 $ por kilo, quieren vender 10.000 
millones de kilos, y así sucesivamente. 

De la misma forma que un plan de demanda se puede representar gráficamente 
mediante una curva de demanda, un plan de oferta se puede representar mediante 
una curva de oferta, tal y como se muestra en la Figura 3-6. Cada punto de la curva 
representa una entrada de la tabla. 

Supongamos que el precio del algodón sube de 1 $ a 1,25 $; podemos ver que la 
cantidad de café que los granjeros quieren vender aumenta de 10.000 a 10.700 millo- 


figura 3-6 El plan de oferta y la curva de oferta 



Cantidad de algodón 
(miles de millones de kilos) 


El plan de oferta del algodón se representa gráfi¬ 
camente y se obtiene la correspondiente curva de 
oferta, que muestra la cantidad de un bien que quie¬ 
ren vender los productores a cada precio. La curva 


de oferta y el plan de oferta reflejan el hecho de que 
las curvas de oferta son generalmente crecientes: 
la cantidad ofrecida aumenta cuando aumenta el 
precio. 
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de kilos. Esto es lo normal en una curva de oferta, que un precio más elevado lleve 
na cantidad ofrecida mayor. Así pues, mientras que las curvas de demanda tienen 
rmalmente pendiente negativa, las curvas de oferta tienen normalmente pendiente 
tuitiva- cuanto mayor es el precio ofrecido, mayor es la cantidad de cualquier bien o 
servicio que los productores estarán dispuestos a vender. 

Desplazamientos de la curva de oferta 

Hasta hace poco tiempo, y durante varias décadas, el algodón era relativamente barato. 
Una de las razones fue que la extensión de tierra dedicada al cultivo de algodón aumen¬ 
tó un 35% entre 1945 y 2007. Sin embargo, entre los factores determinantes de los bajos 
precios relativos del algodón, el más importante fue el avance en la tecnología de su pro¬ 
ducción. Gracias a este avance tecnológico, la cantidad de algodón cosechada por acre 
en 2007 fue más de cuatro veces mayor que la cosechada en 1945. La Figura 3-7 ilustra 
ese acontecimiento en términos del plan de oferta y de la curva de oferta del algodón. 

La tabla de la Figura 3-7 muestra dos planes de oferta. El correspondiente a la 
oferta antes de que mejorara la tecnología en el cultivo del algodón, es el mismo de la 
Figura 3-6. El segundo plan muestra la oferta después de adoptar la nueva tecnología. 
Lo mismo que un cambio de los planes de demanda origina un desplazamiento de la 
curva de demanda, un cambio de los planes de oferta provoca un desplazamiento 
de la curva de oferta -un cambio de la cantidad ofrecida a cada precio. Esto queda 
reflejado en la Figura 3-7 mediante el desplazamiento de la curva de oferta antes de 
la mejora tecnológica, Si, hasta su nueva posición después de la adopción de la nueva 
tecnología, S 2 . Fíjate en que S 2 está situada a la derecha de Si, reflejando el hecho de 
que aumenta la cantidad ofrecida a cada precio. 

Lo mismo que en el análisis de la demanda, es muy importante señalar la diferen¬ 
cia entre los desplazamientos de la curva de oferta y los movimientos a lo largo de 
la curva de oferta -que son las variaciones de la cantidad ofrecida que surgen por 
cambios del precio. Podemos apreciar esta diferencia en la Figura 3-8. El movimiento 
desde el punto A hasta el punto B es un movimiento a lo largo de la curva de oferta; 
la cantidad ofrecida aumenta a lo largo de Si porque ha aumentado el precio. Aquí, 
un aumento del precio de 1 $ a 1,50 $ da lugar a un aumento de la cantidad ofrecida 


Un desplazamiento de la curva de 
oferta es un cambio de la cantidad 
ofrecida de un bien o un servicio 
a cualquier precio. Se representa 
mediante el desplazamiento de la 
curva de oferta hacia una nueva 
posición, es la que define una nueva 
curva de oferta. 

Un movimiento a lo largo de la 
curva de oferta es un cambio de la 
cantidad ofrecida de un bien como 
consecuencia de un cambio del precio 
del bien. 


figura 3-7 Un aumento de la oferta 
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La adopción de mejores tecnologías en el cultivo del 
algodón generó un aumento de la oferta -un aumento 
de la cantidad ofrecida a cada precio. Este hecho está 
representado por los dos planes de oferta -uno que 
muestra la oferta antes de que se adoptara la nueva tec¬ 


nología, y el otro que muestra la oferta después de adop¬ 
tarse- y por las dos curvas de oferta correspondientes. 

El aumento de la oferta desplaza la curva de oferta hacia 
la derecha. 
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países cultiven algodón, depende otra vez del precio. 
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depende del precio que tienen que pagar, la cantidad que los agricultores están dispuestos 
a producir y vender -la cantidad ofrecida- depende del precio que pueden cobrar. 


El plan de oferta y la curva de oferta 

La tabla de la Figura 3-6 muestra cómo varía la cantidad ofrecida de algodón cuando 
cambia el precio -es decir, muestra un posible plan de oferta para el algodón. 

Un plan de oferta funciona igual que el plan de demanda que vimos en la 
Figura 3-1. En este caso, la tabla muestra la cantidad de kilos de algodón que los gran¬ 
jeros están dispuestos a vender a diferentes precios. A un precio de 0,50 $ por kilo, 
los granjeros solo están dispuestos a vender 8.000 millones de kilos al año. A 0,75 $ 
por kilo, quieren vender 9.100 millones de kilos. A 1 $ por kilo, quieren vender 10.000 
millones de kilos, y así sucesivamente. 

De la misma forma que un plan de demanda se puede representar gráficamente 
mediante una curva de demanda, un plan de oferta se puede representar mediante 
una curva de oferta, tal y como se muestra en la Figura 3-6. Cada punto de la curva 
representa una entrada de la tabla. 

Supongamos que el precio del algodón sube de 1 $ a 1,25 $; podemos ver que la 
cantidad de café que los granjeros quieren vender aumenta de 10.000 a 10.700 millo- 


figura 3-6 El plan de oferta y la curva de oferta 
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precio. 
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es de kilos. Esto es lo normal en una curva de oferta, que un precio más elevado lleve 
a una cantidad ofrecida mayor. Así pues, mientras que las curvas de demanda tienen 
normalmente pendiente negativa, las curvas de oferta tienen normalmente pendiente 
positiva: cuanto mayor es el precio ofrecido, mayor es la cantidad de cualquier bien o 
servicio que los productores estarán dispuestos a vender. 
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de la curva de oferta -un cambio de la cantidad ofrecida a cada precio. Esto queda 
reflejado en la Figura 3-7 mediante el desplazamiento de la curva de oferta antes de 
la mejora tecnológica, S\, hasta su nueva posición después de la adopción de la nueva 
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Lo mismo que en el análisis de la demanda, es muy importante señalar la diferen¬ 
cia entre los desplazamientos de la curva de oferta y los movimientos a lo largo de 
la curva de oferta -que son las variaciones de la cantidad ofrecida que surgen por 
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La adopción de mejores tecnologías en el cultivo del 
algodón generó un aumento de la oferta -un aumento 
de la cantidad ofrecida a cada precio. Este hecho está 
representado por los dos planes de oferta -uno que 
muestra la oferta antes de que se adoptara la nueva tec¬ 


nología, y el otro que muestra la oferta después de adop¬ 
tarse- y por las dos curvas de oferta correspondientes. 

El aumento de la oferta desplaza la curva de oferta hacia 
la derecha. 
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Movimientos a lo largo de la curva de oferta y desplazamientos de la 
figura 3-8 curva de oferta 


El aumento de la cantidad ofrecida cuando 
pasamos del punto A al punto B refleja un 
movimiento a lo largo de la curva de oferta: 
es el resultado de un aumento del precio 
del bien. El aumento de la cantidad ofrecida 
cuando pasamos del punto A al punto C 
refleja un desplazamiento de la curva de ofer¬ 
ta: es el resultado del aumento de la cantidad 
ofrecida a cualquier precio. 
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de 10.000 a 11.200 millones de kilos de algodón. Pero la cantidad ofrecida también 
puede aumentar cuando el precio no varía si hay un aumento de la oferta -un despla¬ 
zamiento de la curva de oferta hacia la derecha. Esto se representa en la Figura 3-8 
mediante el desplazamiento hacia la derecha de la curva, de S[ a S 2 . Manteniendo el 
precio constante en 1 $, la cantidad ofrecida aumenta de 10.000 millones de kilos en 
el punto A de Si a 12.000 millones de kilos en el punto C de S 2 . 

Interpretación de los desplazamientos de la curva de oferta 

La Figura 3-9 muestra las dos formas básicas en las que puede desplazarse la curva 
de oferta. Cuando los economistas hablan de un "aumento de la oferta” quieren decir 
un desplazamiento de la curva de oferta hacia la derecha : a cada precio, los produc¬ 
tores ofrecen una cantidad del bien mayor que antes. Esto está representado en la 
Figura 3-9 mediante el traslado hacia la derecha de la curva de oferta inicial, desde 
Si a S 2 . Y cuando los economistas hablan de una "disminución de la oferta", quieren 
decir un desplazamiento de la curva de oferta hacia la izquierda : a cada precio, los 
productores ofrecen una cantidad del bien menor que antes. En la Figura 3-9 esto se 
representa mediante el desplazamiento hacia la izquierda de S\ a S 3 . 


figura 3-9 Desplazamientos de la curva de oferta 


Cualquier acontecimiento que aumente la 
oferta, desplaza la curva de oferta a la dere¬ 
cha, reflejando un aumento de la cantidad 
ofrecida a cada precio. Cualquier aconte¬ 
cimiento que reduzca la oferta, desplaza la 
curva de oferta a la izquierda, reflejando la 
disminución de la cantidad ofrecida a cada 
precio. 
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Los economistas creen que los desplazamientos de la curva de oferta de un bien o 
de un servicio se deben principalmente a cinco factores (aunque, como en el caso de 
la demanda, hay otras causas posibles): 

• Cambios de los precios de los inputs 

• Cambios de los precios de los bienes y los servicios relacionados 

• Cambios de la tecnología 

• Cambios de las expectativas 

• Cambios del número de productores 

Cambios de los precios de los inputs Para producir algo -output- hacen falta 
inputs. Por ejemplo, para hacer un helado de vainilla se necesitan granos de vaini¬ 
lla, leche, azúcar y otros ingredientes. Un input es un bien o servicio que se utiliza 
para producir otro bien o servicio. Los inputs, como el output, tienen un precio. Y un 
aumento del precio de un input da lugar a que la producción del bien final sea más 
costosa para quienes lo producen y lo venden. En consecuencia, los productores esta¬ 
rán dispuestos a ofrecer menos cantidad del bien a cada precio y la curva de oferta se 
desplazará hacia la izquierda. Por ejemplo, el combustible es el principal coste de las 
compañías aéreas. Cuando los precios del petróleo subieron en 2007-2008, las aero¬ 
líneas empezaron a cancelar vuelos y algunas abandonaron el mercado. Igualmente, 
la caída del precio de un input hace que los costes de producción del bien final sean 
menores para los vendedores. Estos estarán dispuestos a ofrecer una mayor cantidad 
del bien a cada precio, y la curva de oferta se desplazará hacia la derecha. 

Cambios de los precios de bienes o servicios relacionados Un productor 
individual muchas veces produce un conjunto de bienes, en lugar de uno solo. Por 
ejemplo, una refinería de petróleo produce gasolina a partir del petróleo, pero también 
produce combustibles para calefacción y otros productos a partir de la misma materia 
prima. Cuando un productor vende varios bienes, la cantidad de uno de ellos que está 
dispuesto a vender a cada precio depende de los precios de los otros bienes que produce. 

Este efecto puede funcionar en cualquiera de los dos sentidos. Una refinería ofre¬ 
cerá menos gasolina a cada precio si aumenta el precio del combustible para calefac¬ 
ción, desplazándose la curva de oferta de gasolina hacia la izquierda. Pero ofrecerá 
más gasolina a cada precio cuando baje el precio del combustible para calefacción, 
con lo que la curva de oferta de gasolina se desplazará hacia la derecha. Esto significa 
que la gasolina y los otros derivados del petróleo que se producen con ella son, para 
las refinerías, sustitutivos en la producción. 

Por el contrario, debido a la naturaleza del proceso productivo, otros bienes pueden 
ser complementarios en la producción. Por ejemplo, los productores de petróleo en crudo 
-los perforadores de pozos petrolíferos- con frecuencia producen también gas natural 
como subproducto de la extracción de petróleo. Cuanto más elevado sea el precio al que 
el extractor de petróleo puede vender su gas natural, más pozos de petróleo perforará 
y mayor será la cantidad de petróleo que ofrecerá a cada precio del petróleo. En conse¬ 
cuencia, el gas natural es un bien complementario en la producción del petróleo. 

Cambios de la tecnología Cuando los economistas hablan de "tecnología" no se 
refieren necesariamente a tecnología punta -se refieren a todos los métodos que se 
pueden usar para convertir los inputs en bienes y servicios útiles. En este sentido, la 
compleja secuencia completa de actividades que transforman el algodón de Pakistán 
en el par de vaqueros que está colgado en tu armario, es tecnología. 

Las mejoras de la tecnología permiten que los productores gasten menos en inputs 
aunque sigan produciendo la misma cantidad. Cuando se dispone de una tecnología 
mejor, que reduce los costes de producción, la oferta aumenta y la curva de oferta se 
desplaza hacia la derecha. Como ya hemos mencionado antes, una mejora tecnológica 
permitió a los agricultores a lo largo de varias décadas, cuadruplicar la producción 
de algodón por acre plantado. Las mejoras tecnológicas son la principal razón de 
que, hasta hace poco tiempo, el algodón fuera relativamente barato a pesar de que la 
demanda mundial creciera. 

Cambios de las expectativas De la misma manera que los cambios de las expec¬ 
tativas pueden desplazar la curva de demanda, también pueden desplazar la curva 
de oferta. Cuando los productores pueden elegir la fecha en que ponen a la venta su 
producto, los cambios del precio futuro esperado del bien pueden llevar a un oferente 
a ofrecer hoy una cantidad menor o mayor. 


Un input es un bien o servicio que se 
usa para producir otro bien o servicio. 


























84 PARTE 2 OFERTA Y DEMANDA 


Una curva de oferta individual Consideremos, por ejemplo, el hecho de que la gasolina y otros derivados del 

¡lustra la relación entre el precio y la petróleo muchas veces permanecen almacenados largos períodos de tiempo antes de 

cantidad ofrecida por un productor se r vendidos a los consumidores. De hecho, el almacenamiento es una parte normal 

individual. de j a estrategia del negocio. Sabiendo que la demanda de gasolina crece en verano, 

las refinerías de petróleo suelen almacenar parte de la gasolina que producen en pri¬ 
mavera para venderla en verano. Del mismo modo, como saben que la demanda de 
combustible para calefacción se dispara en invierno, normalmente almacenan parte 
del combustible para calefacción que producen en otoño para venderla en invierno. En 
cada caso, hay que tomar una decisión sobre si se vende la producción ahora o si se 
almacena para venderla más adelante. La elección hecha por el productor depende de 
la comparación entre el precio actual y los precios esperados para el futuro. Este ejem¬ 
plo ilustra cómo pueden afectar a la oferta los cambios de las expectativas: un aumento 
del precio futuro esperado de un bien o servicio reduce la oferta hoy, desplazando la 
curva de oferta hacia la izquierda. Pero, si se espera que el precio de un bien baje en 
el futuro, la oferta actual aumenta y la curva de oferta se desplaza hacia la derecha. 

Cambios del número de productores Lo mismo que los cambios del número de de 
consumidores afectan a la curva de demanda, los cambios del número de productores 
afectan a la oferta. Analicemos la curva de oferta individual, observando el panel 
(a) de la Figura 3-10. La curva de oferta individual muestra la relación entre el precio 
y la cantidad ofrecida por un productor individual. Por ejemplo, imaginemos que el 
señor Silva es un granjero brasileño que cultiva algodón y que el panel (a) de la figu¬ 
ra 3-10 muestra cuántos kilos de algodón ofrece en un año a cada precio. En ese caso 
la Ssiha es su curva de oferta individual. 

La curva de oferta del mercado muestra cómo la cantidad total ofrecida por todos 
los productores individuales depende del precio que ese bien tiene en el mercado. Y, 
así como la curva de demanda del mercado es la suma horizontal de las curvas de 
demanda individuales de todos los consumidores, la curva de oferta del mercado 
es la suma horizontal de las curvas de oferta individuales de todos los productores. 
Supongamos por un momento que solo hay dos productores individuales de algodón, 
el señor Silva y el señor Liu, un productor de algodón chino. En el panel (b) está 
representada la curva de oferta individual del señor Liu, S Liu - El panel (c) muestra la 
curva de oferta del mercado. A cada precio, la cantidad ofrecida en el mercado es la 
suma de las cantidades ofrecidas por Silva y Liu. Por ejemplo, a un precio de 2 $ por 
kilo, el señor Silva frece 3.000 kilos de algodón al año y el señor Liu ofrece 2.000, de 
modo que la cantidad ofrecida en el mercado son 5.000 kilos. 


figura 3-10 La curva de oferta individual y la curva de oferta del mercado 


(a) Curva de oferta individual (b) Curva de oferta individual (c) Curva de oferta de mercado 

del señor Silva del señor Liu 



Cantidad de algodón Cantidad de algodón Cantidad de algodón 

(miles de kilos) (miles de kilos) (miles de kilos) 


El panel (a) muestra la curva de oferta individual del señor 
Silva, Ssii vgi que índica la cantidad de algodón que vendería 
a cada precio. El panel (b) muestra la curva de oferta indivi¬ 
dual del señor Liu, S Liu . La curva de oferta del mercado , que 


indica la cantidad de algodón ofrecida por todos los pro¬ 
ductores a cada precio, se muestra en el panel (c). La curva 
de oferta del mercado es la suma horizontal de las curvas 
de oferta individuales de todos los productores. 
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. Es evidente que la cantidad ofrecida en el mercado a cada precio es mayor cuando 
está presente el señor Liu que si el señor Silva fuera era el único proveedor. La canti¬ 
dad sería aun mayor si añadiéramos un tercer productor, y después un cuarto, y así 
sucesivamente. Por tanto, un aumento del número de productores provoca un aumen¬ 
to de la oferta y un desplazamiento de la curva de oferta hacia la derecha. 

La Tabla 3-2 resume los factores que desplazan la curva de oferta. 


tabla 3-2 Factores que desplazan la oferta 

Cuando sucede Pero cuando 

es to... ... la oferta aumenta sucede esto ... ... la oferta disminuye 


Precio 


Cuando el precio 
de un input 
disminuye . . . 


Si 


-/ 

_Sz _ 

Cantidad 


... la oferta 
del bien 
aumenta. 


Precio 

Cuando el precio 
de un input 
aumenta . . . 



i? 


Cantidad 


... la oferta 
del bien 
disminuye. 


Precio 


Precio 


Cuando el precio 
de un sustitutivo en 
la producción 
disminuye . . . 



Cantidad 


... la oferta 
del bien original 
aumenta. 


Cuando el precio 
de un sustitutivo 
en la producción 
aumenta . . . 


Si _ 

Cantidad 


... la oferta 
del bien original 
disminuye. 


Precio 

Cuando el precio de 
un complementario en 
la producción 
disminuye . . . 


-/ 

Cantidad 


... la oferta 
del bien original 
aumenta. 


Precio 

Cuando el precio de 
un complementario 
en la producción 
disminuye . . . 



5 2 S, 


Cantidad 


... la oferta 
del bien original 
disminuye. 


Precio 


Cuando la tecnología 
utilizada en 
la producción del 
bien mejora ... 


Si 



Cantidad 


... la oferta 
del bien 
aumenta. 


Precio 

Cuando la mejor 
tecnología utilizada 
en la producción 
del bien deja de 
estar disponible . . . 



h 


Cantidad 


. . . la oferta 
del bien 
disminuye. 


Precio 


Cuando se espera 
que el precio disminuya 
en el futuro . . . 


Si 



S 2 


Cantidad 


... la oferta 
actual del 
bien aumenta. 


Precio 

/ 

Cuando se espera 

/ ... la demanda 

que el precio disminuya 

/ * del bien disminuye 

en el futuro . . . 

/ hoy. 


S 2 5 , 


Cantidad 


Precio 


Cuando el número 
de productores 
aumenta . . . 


5! 



Cantidad 


... la oferta de 
mercado del 
bien aumenta. 


Precio 

I 

Cuando el número 

/ ... la oferta de 

de productores 

/ * mercado del 

disminuye . . . 

/ bien disminuye. 


5 2 Si 


Cantidad 
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Un mayor gasto en la atención de mascotas implica que hay menos 
veterinarios disponibles para atender a animales de granja. 


▼ Repaso rápido 


El plan de oferta muestra la forma en 
que la cantidad ofrecida depende del 
precio. La curva de oferta ilustra esta 
relación. 

Normalmente las curvas de oferta 
son crecientes: a un precio más ele¬ 
vado, los productores están dispues¬ 
tos a vender una mayor cantidad de 
un bien o de un servicio. 

Un cambio en el precio provoca un 

movimiento a lo largo de la curva 
de oferta y un cambio de la cantidad 
ofrecida. 

Los aumentos o disminuciones de la 
oferta se corresponden con despla¬ 
zamientos de la curva de oferta. Un 
aumento de la oferta es un despla¬ 
zamiento hacia la derecha: a cada 
precio le corresponde una cantidad 
ofrecida mayor. Una disminución de 
la oferta es un desplazamiento hacia 
la izquierda: a cada precio le corres¬ 
ponde una cantidad ofrecida menor 

Los cinco factores que pueden des¬ 
plazar la curva de oferta son los cam¬ 
bios en: (i) los precios de los inputs, 
(2) los precios de los bienes o servi¬ 
cios relacionados, (3) la tecnología, 
(4) las expectativas y (5) el número 
de productores. 

La curva de oferta del mercado es 
la suma horizontal de las curvas de 
oferta individuales de todos los pro¬ 
ductores del mercado. 


SOLO CRIATURAS PEQUEÑAS Y MIMADAS 

E n la década de 1970 fue muy popular en la televisión británica un programa titu¬ 
lado Todas las criaturas, grandes y pequeñas. Se basaba en la vida real de James 
Herriot, un veterinario de pueblo que atendía a vacas, cerdos, ovejas, caballos, y algu¬ 
nas veces a mascotas, a menudo en condiciones muy duras, 
en la Inglaterra rural de la década de 1930. El programa deja¬ 
ba claro que en aquellos tiempos el veterinario local era una 
figura esencial en las zonas agrícolas, cuidando de valiosos 
animales y ayudando a los granjeros a sobrevivir. Y también 
quedaba claro que James Herriot estaba muy satisfecho de 
dedicar su vida a esta actividad. 

Pero eso era entonces, y ahora es ahora. Según un 
reciente artículo del New York Times, Estados Unidos ha 
experimentado a lo largo de las dos últimas décadas una 
importante disminución del número de veterinarios rurales. 
El origen del problema es la competencia. A medida que ha 
aumentado el número de mascotas y que han crecido las 
rentas de sus dueños, la demanda de veterinarios para mas¬ 
cotas se ha disparado. Como consecuencia, muchos veteri¬ 
narios están abandonando la práctica rural para dedicarse 
al cuidado de mascotas, que es mucho más lucrativo. Como 
contaba un veterinario, él empezó dedicándose a los anima¬ 
les de granja, pero cambió de opinión después de compro¬ 
bar que "hacer una cesárea a una vaca son 50 $, y que hacérsela a un chihuahua son 
300 $. Odio decirlo pero... es el dinero". 

¿Cómo podemos trasladar esto a curvas de oferta y de demanda? Los servicios 
rurales de los veterinarios y los servicios de veterinarios para mascotas son como 
la gasolina y el combustible para calefacción: están relacionados entre sí, sustitu- 
tivos en la producción. Un veterinario normalmente se especializa en una de estas 
áreas o en la otra, y esa decisión depende del precio de cada uno de los servicios. El 
aumento del número de mascotas en Estados Unidos, unido al creciente deseo de 
sus amorosos dueños de gastar dinero en cuidarlas ha elevado el precio de los servi¬ 
cios veterinarios para mascotas. Como consecuencia, cada vez hay menos veterina¬ 
rios que se dediquen a la práctica rural. Por ello, la curva de oferta de veterinarios 
rurales se ha desplazado a la izquierda -a cada precio hay menos veterinarios que 
ofrezcan sus servicios. 

Al final los granjeros entienden que todo es un problema de dólares y centavos, y 
que tienen menos veterinarios porque no quieren pagarles más. Como decía un gana¬ 
dero que acababa de perder una vaca muy valiosa por la incapacidad de encontrar un 
veterinario: "El hecho es que no hay nada que hacer, que hoy en día tienes que acep¬ 
tarlo como un coste más del negocio. Antes no era así. Si tienes ganado vivo, antes 
o después tendrás ganado muerto." (Aunque deberíamos saber que este ganadero 
podría haber elegido pagar más a un veterinario y hubiera salvado a su vaca). 


0*0 


COMPRUEBA SI LO HAS ENTENDIDO 


3-2 


1. Explica si cada uno de los siguientes acontecimientos representa (i) un desplazamiento de la 
curva de oferta o (¡i) un movimiento a lo largo de la curva de oferta. 

a. Durante un boom inmobiliario aumenta el número de viviendas en venta, lo que provoca 
una subida de los precios de las viviendas. 

Muchos granjeros productores de fresas abren puestos de venta en las carreteras durante 
la temporada de recolección, aunque los precios sean generalmente bajos en esa época. 
Inmediatamente después de empezar el curso universitario, los restaurantes de comida 
rápida tienen que subir los salarios, que son el precio del trabajo, para atraer a los traba¬ 
jadores. 


b. 


c. 
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d Muchos trabajadores de la construcción se trasladan temporalmente a las zonas que han 
sufrido los efectos de un huracán, atraídos por los altos salarios, 
e. Desde que hay nuevas tecnologías que permiten construir cruceros más grandes (que son 
más baratos para los pasajeros), las líneas de cruceros caribeñas ofrecen un mayor núme¬ 
ro de plazas a un precio menor que antes. 

Las soluciones están al final del libro. 


Oferta, demanda y equilibrio 

asta el momento hemos tratado los primeros tres conceptos clave del modelo 
de oferta y demanda: la curva de demanda, la curva de oferta, y el conjunto 
de factores que desplazan cada curva. El siguiente paso consiste en unir estos 
elementos y mostrar cómo podemos utilizarlos para predecir el precio real al que se 
compra y vende el bien, así como la cantidad que se intercambia. 

¿Qué es lo que determina el precio al que se compra y se vende un bien? ¿Qué 
determina la cantidad intercambiada del bien o servicio? E 11 el capítulo 1 aprendimos 
el principio general de que los mercados tienden al equilibrio, una situación a partir 
de la cual nadie podría mejorar actuando de otra forma. En el caso de un mercado 
competitivo podemos ser más precisos: un mercado competitivo está en equilibrio 
cuando el precio ha alcanzado un nivel tal que la cantidad demandada de un bien 
es igual a la cantidad ofrecida de ese bien. A ese precio, ningún vendedor individual 
podría estar mejor vendiendo una cantidad del bien mayor o menor, y ningún com¬ 
prador individual podría estar mejor comprando más o menos cantidad del bien. En 
otras palabras, en el equilibrio del mercado competitivo, el precio ha alcanzado el 
nivel para el que la cantidad demandada por los consumidores y la cantidad ofrecida 
por los vendedores coinciden exactamente. 

El precio que iguala la cantidad ofrecida y la cantidad demandada es el precio 
de equilibrio; y la cantidad comprada y vendida a ese precio es la cantidad de 
equilibrio. El precio de equilibrio se conoce también como el precio que vacía 
el mercado: el precio al que "el mercado se vacía" porque garantiza que cada com¬ 
prador que está dispuesto a pagar ese precio, encontrará a un vendedor que quiera 
vender a ese precio, y viceversa. Veamos qué podemos hacer para encontrar el precio 
y la cantidad de equilibrio. 


Un mercado competitivo está en 
equilibrio cuando el precio ha 
alcanzado un nivel al que la cantidad 
demandada de un bien o de un 
servicio es igual a la cantidad ofrecida 
de dicho bien o servicio. El precio 
al que ocurre esto es el precio de 
equilibrio, también conocido como 
el precio que vacía el mercado. 

La cantidad del bien o del servicio 
comprada y vendida a ese precio es la 
cantidad de equilibrio. 




Cómo encontrar el precio y la cantidad de equilibrio 

La manera más fácil de determinar el precio y la cantidad de equilibrio de un merca¬ 
do es representando en un mismo gráfico la curva de oferta y la curva de demanda. 
Puesto que la curva de oferta muestra la cantidad ofrecida a cada precio y la curva de 
demanda muestra la cantidad demandada a cada precio, el precio al que se cortan las 
dos curvas es el precio de equilibrio: el precio al que la cantidad demandada es igual 
a la cantidad ofrecida. 


M^¡ TRA MPAS! , 

¿COMPRADO Y VENDIDO? 

Hemos hablado del precio al que un bien o 
un servicio es comprado y vendido , como si 
se tratara del mismo precio. Pero ¿no debe¬ 
ríamos hacer una distinción entre el precio 
recibido por los vendedores y el precio 
pagado por los compradores? En principio 
sí; pero en este punto es útil sacrificar un 
poquito de realismo en favor de la sencillez 
-suponiendo que no hay diferencia entre los 
precios recibidos por los vendedores y los 
precios pagados por los compradores. 


En realidad, suele haber un interme¬ 
diario -alguien que pone en contacto a 
los compradores y los vendedores. Este 
intermediario compra a los oferentes y 
vende a los consumidores con un margen 
de ganancia -por ejemplo, los agentes del 
comercio de algodón, que compran a los 
granjeros que lo cultivan y que venden a 
las empresas textiles- consumidores que, 
a su vez, convierten el algodón en la ropa 
que compramos. Normalmente, los gran¬ 
jeros reciben menos de lo que pagan los 


molinos (que son los que, en última instan¬ 
cia, reciben sus balas de algodón). No hay 
ningún misterio aquí: esa diferencia es el 
medio de vida de los agentes comerciales 
del algodón y de los demás intermediarios. 
Por lo tanto, no es aproximación tan mala 
pensar que el precio pagado por los com¬ 
pradores es igual que el precio recibido 
por los vendedores. Y este es el supuesto 
que hacemos en este capítulo. 
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figura 3-11 Equilibrio del mercado 


El equilibrio del mercado tiene lugar en 
el punto £, donde las curvas de oferta y 
de demanda se cortan. En el equilibrio, 
la cantidad demandada es igual a la 
cantidad ofrecida. En este mercado, el 
precio de equilibrio es 1 $ por kilo, y la 
cantidad de equilibrio es 10.000 millo¬ 
nes de kilos al año. 



Cantidad de algodón 
Cantidad (miles de millones de kilos) 

de equilibrío 


f SÍ, YA SÉ QUE ES MUY CARA, 
PERO SOLO VOY A VENDER 

[un vaso y me jusilo. J 



La Figura 3-11 combina la curva de demanda de la Figura 3-1 con la curva de 
oferta de la Figura 3-6. Las curvas se cortan en el punto E, que es el equilibrio de este 
mercado; 1 $ es el precio de equilibrio y 10.000 millones de kilos es la cantidad de 
equilibrio. 

Vamos a comprobar que el punto E de la Figura 3.11 se ajusta a nuestra definición 
del equilibrio. Cuando el precio es 1 $ por kilo, los cultivadores de algodón desean 
vender 10.000 millones de kilos al año y los consumidores de algodón desean 
comprar 10.000 millones de kilos al año. Así que cuando el precio es 1 $ por 
kilo, la cantidad ofrecida de algodón es igual a la cantidad demandada. Observa 
que con cualquier otro precio, el mercado no se vacía: no todos los compradores 
potenciales podrían encontrar un vendedor, y viceversa. Más concretamente, si 
el precio fuese mayor que 1 $, la cantidad ofrecida sería mayor que la cantidad 
demandada; si el precio fuese menor que 1 $, la cantidad demandada sería mayor 
que la cantidad ofrecida. 

Por tanto, el modelo de oferta y demanda determina que, dadas las curvas 
de oferta y demanda representadas en la Figura 3-11, a un precio de 1 $ por 
kilo, 10.000 millones de kilos de algodón cambiarían de mano. Ahora bien, 
¿cómo podemos estar seguros de que el mercado llegará al precio de equilibrio? 
Empezamos respondiendo a estas tres sencillas preguntas: 

1. ¿Por qué todas las compras y ventas del mercado se realizan al mismo precio? 

2. ¿Por qué el precio del mercado disminuye si es mayor que el precio de equili¬ 
brio? 

3. ¿Por qué el precio de mercado aumenta si es menor que el precio de equilibrio? 


¿Por qué todas las ventas y las compras del mercado se 
realizan al mismo precio? 

Hay muchos mercados en los que el mismo bien se puede vender a precios muy dife¬ 
rentes, dependiendo de quién sea el comprador y de quién sea el vendedor. Por ejem¬ 
plo, ¿no has visto nunca que, después de haber comprado un recuerdo en una “tienda 
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para turistas”, el mismo artículo se vende a un precio menor en otro sitio -a lo mejor, 
incluso en la tienda de al lado? Como los turistas no saben cuáles son las tiendas que 
ofrecen mejores precios y no tienen tiempo para hacer comparaciones, los vendedores 
de las zonas turísticas pueden vender el mismo artículo a precios diferentes. 

Pero en cualquier mercado en el que los compradores y los vendedores han parti¬ 
cipado durante algún tiempo, las compraventas tienden a converger a un precio gene¬ 
ralmente uniforme, por lo que podemos hablar sin problemas del precio del mercado. 
Es fácil ver por qué. Imaginemos que un vendedor le ofrece a un comprador potencial 
un precio sensiblemente mayor que el que el comprador sabe que están pagando otros 
compradores. El comprador estaría claramente mejor comprando en otro sitio -a no 
ser que el vendedor estuviera dispuesto a ofrecerle un trato mejor. A su vez, un vende¬ 
dor no estaría dispuesto a vender a un precio considerablemente inferior al que está 
pagando la mayoría de los compradores; estaría mejor si esperara hasta encontrar un 
comprador más razonable. Por ello, en un mercado establecido que funciona razona¬ 
blemente bien, todos los vendedores reciben y todos los compradores pagan aproxima¬ 
damente el mismo precio. Este es el que conocemos como precio del mercado. 


Hay un excedente o exceso de 
oferta de un bien o servicio cuando 
la cantidad ofrecida es mayor que 
la cantidad demandada. El exceso 
de oferta surge cuando el precio es 
mayor que su nivel de equilibrio. 


¿Por qué disminuye el precio de mercado si es mayor 
que el precio de equilibrio? 

Consideremos que las curvas de oferta y de demanda son las representadas en la 
Figura 3-11, pero que el precio de mercado es mayor que 1 $ -por ejemplo, 1,50 $. 
Esta situación se ilustra en la Figura 3-12. ¿Por qué no puede mantenerse el precio 
en ese nivel? 

Como se observa en el gráfico, a un precio de 1,50 $, habría disponibles más kilos 
de algodón del que los consumidores desearían comprar: 11.200 millones de kilos 
frente a 8.100. La diferencia de 3.100 millones de kilos es el excedente -también lla¬ 
mado exceso de oferta- de algodón al precio de 1,50 $. 

Este exceso de oferta implica que algunos productores de algodón están frustra¬ 
dos: al precio corriente no pueden encontrar consumidores que quieran comprar su 
algodón. El exceso de oferta es un incentivo para que los vendedores frustrados bajen 
sus precios con la intención de arrebatar parte del negocio a otros productores y con¬ 
seguir más consumidores para su producto. El resultado de esta reducción de precios 


figura 3-12 Un precio superior al nivel de equilibrio crea un exceso de oferta 


El precio de mercado de 1,50 $ es 
mayor que el precio de equilibrio, que 
es 1 $. Esto crea un exceso de oferta: 
al precio de 1,50 $, los productores 
querrían vender 11.200 millones de 
kilos, pero los consumidores solo están 
dispuestos a comprar 8.100 millones. 

Así pues, hay un exceso de oferta de 
3.100 millones Este excedente empujará 
el precio hacia abajo hasta que alcance 
el nivel de equilibrio, 1 $. 
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Se produce escasez o exceso de 
demanda de un bien o de un servicio 
cuando la cantidad demandada es 
mayor que la cantidad ofrecida. Los 
excesos de demanda se producen 
siempre que el precio está por debajo 
de su nivel de equilibrio. 


es una presión a la baja sobre el precio hasta que alcance el nivel de equilibrio. Así 
pues, el precio de un bien caerá siempre que exista un exceso de oferta -siempre que 
el precio del mercado esté por encima de su nivel de equilibrio. 


¿Por qué aumenta el precio del mercado si es menor que 
el precio de equilibrio? 

Ahora supongamos que el precio es inferior a su nivel de equilibrio -por ejemplo, 
0,75 $ por kilo, como ocurre en la Figura 3-13. En este caso, la cantidad demandada, 
11.500 millones de kilos, es mayor que la cantidad ofrecida, 9.100 millones, lo que 
implica que hay compradores potenciales que no encuentran algodón: en este caso 
se dice que hay escasez, también llamada exceso de demanda, en una cuantía de 
2.400 millones de kilos. 

Cuando hay exceso de demanda, hay compradores potenciales frustrados -gente 
que quiere comprar algodón pero que no encuentra vendedores que deseen vender 
a ese precio. En esa situación, o bien los compradores ofrecen pagar un precio más 
alto o bien los vendedores se dan cuenta de que pueden cobrar precios mayores. En 
cualquier caso, la consecuencia es que el precio tenderá a subir. Esta tendencia al alza 
de los precios se produce siempre que haya excesos de demanda -y habrá excesos de 
demanda siempre que el precio tenga un nivel inferior al de equilibrio. Por lo tanto, el 
precio de mercado subirá siempre que sea menor que el precio de equilibrio. 


Cómo usar el equilibrio para describir mercados 

Acabamos de ver que un mercado tiende a tener un único precio: el precio de equili¬ 
brio. Si el precio del mercado es mayor que el de equilibrio, el exceso de oferta resul¬ 
tante hace que los compradores y los vendedores actúen de forma que el precio baje. 
Si el precio del mercado es menor que el de equilibrio, el exceso de demanda resul¬ 
tante lleva a los compradores y a los vendedores a actuar de forma que el precio suba. 
En definitiva, el precio del mercado siempre se mueve hacia el precio de equilibrio, el 
precio al que no hay ni exceso de oferta ni exceso de demanda. 


figura 3-13 Un precio inferior al nivel de equilibrio crea un exceso de demanda 


i 


El precio de mercado de 0,75 $ es 
menor que el precio de equilibrio, que 
es 1 $. Esto crea un exceso de deman¬ 
da: al precio de 0,75 $, los consumido¬ 
res querrían comprar 11.500 millones de 
kilos, pero los productores solo están 
dispuestos a vender 9.100 millones. Así 
pues, hay un exceso de demanda de 
2.400 millones. Esta escasez empujará 
hacia el precio hacia arriba hasta que 
alcance el nivel de equilibrio, 1 $. 
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KpRECIO DE LAS ENTRADAS 

£ 1 equilibrio del mercado, al menos en teoría, es muy igualitario, porque el precio 
de equilibrio se aplica a todos por igual. Es decir, todos los compradores pagan 
el mismo precio -el precio de equilibrio- y todos los vendedores reciben ese mismo 
precio. ¿Pero es esto realista? 

El mercado de entradas para conciertos es un ejemplo que, aparentemente, con¬ 
tradice la teoría -para un mismo concierto hay un precio en la taquilla y otro precio 
(generalmente mucho más alto) en Internet, en portales como StubHum.com o eBay, 
donde las personas que ya tienen entradas las revenden. Por ejemplo, 
compara el precio de taquilla para un concierto de Drake en Miami, 

Florida, con el precio de las entradas para el mismo concierto en 
StubHub.com: 88,50 $ frente a 155 $. 

Aunque parezca sorprendente, no hay contradicción si tenemos 
en cuenta los costes de oportunidad y los gustos. Para los conciertos 
importantes, comprar la entrada en taquilla implica hacer largas 
colas. Los compradores que utilizan la reventa de Internet han deci¬ 
dido que el coste de oportunidad de su tiempo es demasiado alto 
para perderlo esperando en una cola. Y las entradas de los grandes 
eventos que se venden en la red al mismo precio que en la taquilla, 
suelen agotarse en pocos minutos. En este caso, algunas personas 
que quieren ir al concierto a toda costa, pero que no llegaron a tiem¬ 
po para sacar las entradas por internet a un precio bajo, estarán 
dispuestas a pagar el precio más elevado de la reventa en Internet. 

Y no solo eso -si se examina con atención el sitio StubHub.com, 
se puede ver que los mercados realmente tienden al equilibrio. Se 
puede comprobar que los precios pedidos por diferentes vendedores 
para asientos próximos entre sí, son muy parecidos: 184,99 $ y 185 $ 
para los asientos de butaca en el concierto de Drake. Como prevé el 
modelo del mercado competitivo, todas las unidades de un mismo 
bien acaban vendiéndose al mismo precio. Y los precios varían en 
respuesta a la demanda y la oferta. Según un artículo del New York 
Times, en el portal StubHub.com se pueden comprar entradas a un 
precio inferior al de taquilla para acontecimientos poco atractivos, mientras que los 
precios de los eventos que tieneji gran demanda pueden dispararse (el artículo men¬ 
ciona un precio de 3.530 $ para un concierto de Madonna). Incluso el responsable de 
StubHub.com dice que su portal es “la personificación de la economía de la oferta y 
la demanda”. 

Así pues, la teoría de los mercados competitivos no es una mera especulación. Si 
quieres comprobarlo por ti mismo, intenta comprar entradas para un concierto. 



El modelo de mercado competitivo determina el precio que 
pagas por las entradas de conciertos. 
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1. En las tres situaciones siguientes, el mercado está inicialmente en equilibrio. Explica los 
cambios de la oferta o de la demanda que provoca cada uno de los acontecimientos mencio¬ 
nados. Después de cada uno de ellos, ¿hay un exceso de oferta o un exceso de demanda al 
precio de equilibrio inicial? ¿Qué pasará, como consecuencia, con el precio de equilibrio? 

a. 2012 fue un año muy bueno para los viticultores de California, que produjeron una gran 
cosecha. 

b. Después de un huracán, los hoteleros de Florida se encuentran frecuentemente con que 
mucha gente decide cancelar sus reservas para las siguientes vacaciones, con lo que les 
quedan habitaciones vacias. 

c. Después de una gran nevada mucha gente quiere comprar trineos de segunda mano en la 
tienda local de artículos deportivos. 


En un mercado competitivo, el precio 
se mueve hacia el precio de equili¬ 
brio o precio que vacía el mercado, 
en el que la cantidad ofrecida y la 
demandada se igualan. Esta canti¬ 
dad es la cantidad de equilibrio. 

Todas las ventas y las compras de un 
mercado se llevan a cabo al mismo 
precio. Si el precio está por encima 
de su nivel de equilibrio, se produce 
un exceso de oferta que empuja 
el precio a la baja hasta llegar al 
de equilibrio. Si el precio está por 
debajo de su nivel de equilibrio, se 
produce un exceso de demanda que 
empuja el precio al alza hasta llegar 
al de equilibrio. 


Las soluciones están al final del libro. 


Claire R. Greenway/Getty Images 
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Cambios de la oferta y de la demanda 

n 2010 las inundaciones de Pakistán fueron una sorpresa, pero el aumento del 
precio del algodón que tuvo lugar como consecuencia no fue sorpresa en absolu¬ 
to. Hubo una repentina caída de la oferta: disminuyó la cantidad disponible de 
algodón a cada precio. De forma totalmente predecible, una disminución de la oferta 
aumenta el precio de equilibrio. 

Las inundaciones de Pakistán son un ejemplo del tipo de sucesos que desplazan 
la curva de oferta de un bien sin afectar de manera relevante a la curva de deman¬ 
da. Hay muchos sucesos como este. También hay hechos que desplazan la curva de 
demanda sin desplazar la curva de oferta. Por ejemplo, un estudio médico que infor¬ 
me de que el chocolate es bueno para la salud, aumenta la demanda de chocolate pero 
no afecta a su oferta. En general, hay acontecimientos que provocan desplazamientos 
de la curva de oferta o de la curva de demanda, pero no de ambas. Por ello es apro¬ 
piado analizar qué ocurre en cada caso. 

Hemos visto que, cuando una curva se desplaza, el precio y la cantidad de equili¬ 
brio cambian. Ahora nos centraremos en cómo afectan exactamente al precio y a la 
cantidad de equilibrio esos desplazamientos. 


¿Qué sucede cuando se desplaza la curva de demanda? 

El algodón y el poliéster son bienes sustitutivos: si el precio del poliéster sube, la 
demanda de algodón aumentará, y si el precio del poliéster cae, la demanda de algo¬ 
dón disminuirá. Pero, ¿cómo afecta el precio del poliéster al equilibrio del mercado 
de algodón? 

La figura 3-14 muestra el efecto que tiene en el mercado de algodón una subida 
del precio del poliéster. El aumento del precio del poliéster aumenta la demanda de 
algodón. El punto E\ muestra el equilibrio correspondiente a la curva de demanda 
original, con Pi como precio de equilibrio y Qi como cantidad de equilibrio comprada 
y vendida. 

Un aumento de la demanda se representa mediante el desplazamiento hacia la 
derecha de la curva de demanda, de a D 2 . Al precio de mercado inicial, Pi, el merca¬ 
do ya no está en equilibrio: hay un exceso de demanda porque la cantidad demandada 
es mayor que la cantidad ofrecida. Por tanto, el precio del algodón sube, generando 
un aumento de la cantidad ofrecida, representado mediante el movimiento hacia 


figura 3-14 Equilibrio y desplazamientos de la curva de demanda 


El equilibrio inicial del mercado de algodón 
está en E 1t la intersección de la curva de 
oferta y de la curva de demanda inicial, D-\. 
Una subida del precio del poliéster, un bien 
sustitutivo, desplaza la curva de demanda 
hacia la derecha hasta D 2 . Al precio inicial 
P h hay un exceso de demanda, que provoca 
que el precio y la cantidad ofrecida aumen¬ 
ten en un movimiento a lo largo de la curva 
de oferta. Se alcanza un nuevo equilibrio en 
E 2i con un precio de equilibrio mayor, P 2 , y 
con una cantidad de equilibrio mayor, Q 2 . 
Cuando la demanda de un bien o un servicio 
aumenta, aumentan tanto el precio de equi¬ 
librio como la cantidad de equilibrio de ese 
bien o servicio. 



Precio del 
algodón 


El precio 
aumenta 


Un aumento 
de demanda . 


Oferta 


. . . lleva a un movimiento 
a lo largo de la curva de 
oferta hasta un precio 
de equilibrio más alto 
y una cantidad de 
equilibrio mayor. 


Qi“^Q 2 

La cantidad aumenta 


Cantidad de algodón 
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arriba a lo largo de la curva de oferta. En el punto E 2 , se alcanza un nuevo equilibrio, 
con un precio de equilibrio mayor, P 2 , y con una cantidad de equilibrio, Q 2 , mayor. 
Esta secuencia de hechos refleja un principio general: cuando la demanda de un bien 
o de un servicio aumenta, el precio de equilibrio y la cantidad de equilibrio de ese bien 
o servicio aumentan ambos. 

¿Qué pasaría en el caso contrario, si cayera el precio del poliéster? Una dismi¬ 
nución del precio del poliéster reduce la demanda de algodón, desplazando la curva 
de demanda hacia la izquierda. Al precio original hay un exceso de oferta porque la 
cantidad ofrecida es mayor que la cantidad demandada. El precio cae y provoca una 
disminución de la cantidad ofrecida, lo que resulta en un precio de equilibrio menor 
y en una cantidad de equilibrio menor. Este hecho ilustra otro principio general: 
cuando la demanda de un bien o de un servicio disminuye, el precio de equilibrio y la 
cantidad de equilibrio de ese bien o servicio disminuyen ambos. 

Resumamos cómo responde un mercado a un cambio de la demanda: un aumento 
de la demanda provoca un aumento tanto del precio como de la cantidad de equilibrio. 
Una disminución de la demanda provoca una disminución tanto del precio como de la 
cantidad de equilibrio. 

¿Qué sucede cuando se desplaza la curva de oferta? 

En el mundo real son algo más fáciles de prever los cambios de la oferta que los cam¬ 
bios de la demanda. Los factores físicos que afectan a la oferta, como el clima o la 
disponibilidad de los inputs, son más fáciles de controlar que las veleidosas preferen¬ 
cias que afectan a la demanda. Además, teniendo en cuenta la oferta y la demanda, 
también podemos prever mejor los efectos de los desplazamiento de la curva de oferta. 

Como vimos en la historia con la empezamos este capítulo, unas inundaciones 
devastadoras en Pakistán redujeron drásticamente la oferta de algodón en 2010. La 
Figura 3-15 muestra cómo afectó este cambio al equilibrio del mercado. El equilibrio 
inicial está en el punto E\ t el punto de intersección de la curva de oferta original, Si, y 
de la curva de demanda, con un precio de equilibrio P\ y una la cantidad de equilibrio 
Q[. Como consecuencia del mal tiempo, la oferta se reduce y Sj se desplaza hacia la 
izquierda hasta S 2 . Al precio inicial, P lt ahora hay un exceso de demanda y el mercado 
ya no está en equilibrio. El exceso de demanda provoca un aumento del precio y una 
disminución de la cantidad demandada, siguiendo un movimiento hacia arriba a lo 
largo de la curva de demanda. El nuevo equilibrio está en E 2 , con un precio de equi¬ 
librio P 2 y una cantidad de equilibrio Q 2 . En el nuevo equilibrio, E 2 , el precio es más 


figura 3-15 Equilibrio y desplazamientos de la curva de oferta 


El equilibrio inicial del mercado de algo¬ 
dón está en E^ Las malas condiciones 
meteorológicas en las zonas en las que 
se cultiva algodón provocan una dis¬ 
minución de la oferta de algodón y un 
desplazamiento de la curva de oferta 
hacia la izquierda, desde Sí hasta S 2 . 

Se establece un nuevo equilibrio en E 2 , 
con un precio de equilibrio más alto, P 2| 
y una cantidad de equilibrio menor, Q 2 . 
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_L¡TRAMPAS! i- 

PERO, ENTONCES, ¿DE QUÉ CURVA SE 
TRATA? 

Cuando cambia el precio de un bien o de un 
servicio, podemos decir, en general, que ese 
cambio es consecuencia de un cambio de la 
oferta o de un cambio de la demanda. Pero es 
fácil confundirse sobre cuál de las dos ha cam¬ 
biado. Una pista útil es el sentido del cambio en 
la cantidad. Si la cantidad vendida cambia en el 
mismo sentido que el precio -por ejemplo, cuan¬ 
do tanto el precio como la cantidad aumentan-, 
esto nos sugiere que es la curva de demanda la 
que se ha desplazado. Si la cantidad y el precio 
cambian en sentido opuesto, lo más probable es 
que la causa haya sido un desplazamiento de la 
curva de oferta. 


alto y la cantidad de equilibrio es menor que antes. Esto se puede enunciar 
como un principio general: cuando la oferta de un bien o de un servicio dis¬ 
minuye, el precio de equilibrio de ese bien o servicio aumenta y la cantidad 
de equilibrio disminuye. 

¿Qué le ocurre al mercado cuando aumenta la oferta? Un aumento de 
la oferta provoca un desplazamiento hacia la derecha de la curva de ofer¬ 
ta. Al precio inicial ahora hay un exceso de oferta; como consecuencia, el 
precio de equilibrio cae y la cantidad demandada aumenta. Esta secuencia 
de hechos describe lo que ocurrió en el mercado de algodón cuando las 
nuevas tecnologías permitieron aumentar el rendimiento de los campos de 
algodón. Podemos formular un principio general: cuando la oferta de un 
bien o de un servicio aumenta, el precio de equilibrio de ese bien o servicio 
disminuye y la cantidad de equilibrio aumenta. 

Resumamos cómo responde el mercado a un cambio de la oferta: un 
aumento de la oferta provoca una disminución del precio de equilibrio y un 
aumento de la cantidad de equilibrio. Una disminución de la oferta provoca 
un aumento del precio de equilibrio y una disminución de la cantidad de 
equilibrio. 


Desplazamientos simultáneos de las curvas de oferta y 
de demanda 

Por último, a veces se producen acontecimientos que desplazan ambas curvas, la de 
oferta y la de demanda, al mismo tiempo. Esto no es infrecuente; en la vida real, 
las curvas de oferta y de demanda de muchos bienes y servicios se desplazan muy 
a menudo porque el entorno económico cambia continuamente. La Figura 3-16 
muestra dos ejemplos de desplazamientos simultáneos. En ambos paneles hay un 


figura 3-16 Desplazamientos simultáneos de las curvas de oferta y de demanda 


(a) Un resultado posible: El precio 
aumenta, la cantidad aumenta 


(b) Otro resultado posible: El precio 
aumenta, la cantidad disminuye 
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En el panel (a) hay un desplazamientos simultáneo de la 
curva de demanda a la derecha y de la curva de oferta a la 
izquierda. Aquí el aumento de la demanda es relativamente 
mayor que la disminución de la oferta, por lo que aumen¬ 
tan tanto el precio como la cantidad de equilibrio. En el 


panel (b) también hay un desplazamiento simultáneo de la 
curva de demanda a la derecha y de la curva de oferta a la 
izquierda. Aquí la disminución de la oferta es relativamente 
mayor que el aumento de la demanda, por lo que el precio 
de equilibrio aumenta y la cantidad de equilibrio disminuye. 
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mentó ele la demanda -es decir, un desplazamiento hacia la derecha de la curva 
de demanda, de D\ a ü 2 - que representa, por ejemplo, un aumento de la demanda de 
algodón debido a un cambio de los gustos. Observa que el desplazamiento hacia la 
derecha en el panel (a) es mayor que el del panel (b): podemos suponer que el panel 
(a) representa un año en el que mucha más gente que la habitual eligió comprar 
pantalones vaqueros y camisetas de algodón, y que el panel (b) representa un año 
normal. Ambos paneles muestran también un descenso de la oferta -es decir, un 
desplazamiento de la curva de oferta hacia la izquierda, de Si a S 2 . Observa también 
que desplazamiento hacia la izquierda en el panel (b) es relativamente mayor que 
el del panel (a): podemos suponer que el panel (b) representa el efecto de un clima 
especialmente malo en Paquistán y que el panel (a) representa el efecto de unas 
condiciones meteorológicas mucho menos graves. 

En ambos casos, el precio de equilibrio aumenta, de P\ a P 2 , porque el equilibrio se 
mueve desde E\ hasta E 2 . Pero ¿qué le sucede a la cantidad de equilibrio, la cantidad 
de algodón comprada y vendida? En el panel (a), el aumento de la demanda es grande 
en relación a la disminución de la oferta, y como consecuencia, la cantidad de equi¬ 
librio aumenta. En el panel (b), la disminución de la oferta es grande en relación al 
aumento de la demanda y, como consecuencia, la cantidad de equilibrio disminuye. 
Es decir, cuando la demanda aumenta y la oferta disminuye, la cantidad comprada y 
vendida puede variar en cualquier sentido, dependiendo de cuánto se hayan desplaza¬ 
do las curvas de oferta y de demanda. 


I 


p*- PARA MENTES INQUIETAS f 

TRIBULACIONES EN LA PASARELA 


Seguramente no dedicas mucho tiempo a 
preocuparte por los problemas que tienen 
las modelos. La mayoría de ellas no tienen 
vidas glamurosas; de hecho, excepto para 
unas cuantas afortunadas, la vida de una 
modelo puede ser hoy muy dura y no muy 
lucrativa. Y todo se debe a la oferta y la 
demanda. 

Recordemos el caso de Bianca 
Gómez, una esbelta chica de Los 
Ángeles de 18 años, con ojos verdes, 
cabello color de miel y piel perfecta, cuya 
experiencia fue relatada en un artículo en 
el Wall Street Journal. Bianca empezó a 
desfilar como modelo cuando aún estaba 
en el instituto y, durante su último curso, 
ganó unos 30.000 dólares haciendo 
de modelo. Como llamó la atención de 
algunos grandes diseñadores de Nueva 
York, se mudó a esa ciudad después de 
graduarse, con la esperanza de trabajar 
en las empresas líderes de la moda y en 
hacer sesiones fotográficas para las prin¬ 
cipales revistas de moda.- 

Pero una vez en Nueva York, Bianca 
entró en el mercado global de las mode¬ 
los. Y las cosas no fueron tan bien. 
Gracias a lo fácil que resulta enviar fotos 
por internet y al coste relativamente bajo 
de los vuelos internacionales, los gran¬ 
des centros de la moda, como Nueva 
York o Milán están hoy desbordados 
de bellas jóvenes procedentes de todo 
el mundo, que tratan afanosamente de 



Bianca Gómez sobre la pasarela, antes de que la 
intensa competencia global le hiciera pensar en 
abandonar la carrera. 

convertirse en modelos. Aunque las más 
numerosas son rusas, o de otros países 
de Europa del Este, o brasileñas, algu¬ 
nas llegan de sitios como Kazajistán o 
Mozambique. Un diseñador dijo: “Hay 
tantas modelos ahora... son miles todos 
los años". 

Volviendo a nuestro modelo de oferta 
y demanda (mucho menos glamuroso), 
la afluencia de aspirantes a modelo 
procedentes de todo el mundo puede 


representarse en el mercado de modelos 
por un desplazamiento hacia la derecha 
de la curva de oferta, lo que ya hace 
bajar el precio pagado a las modelos. Y 
ese no fue el único cambio del mercado. 
Por desgracia para Bianca y para otras 
como ella, también han cambiado los 
gustos de muchos de los que contratan 
modelos. En los últimos años, las revistas 
de moda prefieren exhibir en sus páginas 
a celebridades como Angelina Jolie, en 
lugar de a modelos desconocidas, cre¬ 
yendo que sus lectores conectan mejor 
con una cara conocida. Esto equivale a 
un desplazamiento hacia la izquierda de 
la curva de demanda de modelos -con 
una nueva caída del precio de equilibrio 
que se les paga. 

Esto ha sido corroborado por la expe¬ 
riencia de Bianca. Después de pagar su 
alquiler, su transporte, todos sus gastos 
profesionales, y el 20% de sus ingresos a 
la agencia de modelos -que se ocupa de 
buscarle clientes y trabajos-, Bianca se 
dio cuenta de que estaba prácticamente 
en bancarrota. Algunas veces incluso tenía 
que echar mano de los ahorros hechos en 
sus años estudiantiles. Para ahorrar, comía 
macarrones y perritos calientes; viajaba 
en metro cuatro o cinco veces al día para 
ir a las audiciones. Como contaba el Wall 
Street Journal, Bianca estaba consideran¬ 
do seriamente abandonar la profesión de 
modelo. 
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En general, cuando las curvas de oferta y de demanda se desplazan en sentidos 
opuestos, no se puede predecir cuál será el efecto final sobre la cantidad comprada y 
vendida. Lo que sí podemos afirmar es que una curva cuyo desplazamiento sea rela¬ 
tivamente mayor que el de la otra curva, tendrá un efecto relativamente mayor sobre 
la cantidad intercambiada. Dicho esto, podemos hacer las siguientes predicciones 
respecto a lo que ocurrirá cuando las curvas de oferta y de demanda se desplazan en 
sentidos opuestos. 

• Cuando la demanda aumenta y la oferta disminuye, el precio de equilibrio aumen¬ 
ta, pero el cambio de la cantidad de equilibrio es ambiguo. 

• Cuando la demanda disminuye y la oferta aumenta, el precio de equilibrio dismi¬ 
nuye, pero el cambio de la cantidad de equilibrio es ambiguo. 

Pero supongamos ahora que las curvas de demanda y de oferta se desplazan en 
el mismo sentido. Antes de 2010, esto es lo que ocurría en el mercado de algodón, en 
el que tanto la oferta como la demanda habían aumentado durante la década pasa¬ 
da. ¿Podemos hacer predicciones seguras sobre los cambios de los precios y de las 
cantidades? En esta situación se puede predecir el cambio de la cantidad comprada 
y vendida, pero el cambio del precio es ambiguo. Los dos posibles resultados cuando 
ambas curvas se desplazan en el mismo sentido (que deberías comprobar tú mismo) 
son estos: 

• Cuando aumentan tanto la demanda como la oferta, la cantidad de equilibrio 
aumenta, pero el cambio del precio de equilibrio es ambiguo. 

• Cuando disminuyen tanto la demanda como la oferta, la cantidad de equilibrio 
disminuye, pero el cambio del precio de equilibrio es ambiguo. 


LA ECONOMÍA > EN ACCIÓN 


LA VERTIGINOSA SUBIDA DEL ARROZ EN 2008 

£ n abril de 2008, el precio del arroz exportado desde Tailandia -el nivel de referen¬ 
cia para el precio del arroz en los mercados internacionales- alcanzó los 950 $ 
por tonelada, partiendo de los 360 $ de principios de 2008. En cuestión de horas, los 
precios del arroz en los principales mercados de todo el mundo llegaron a niveles 
récord. Los factores que subyacían a esta escalada del precio del arroz estaban rela¬ 
cionados tanto con la demanda como con la oferta: rentas crecientes en China e India, 
tradicionalmente grandes consumidores de arroz; una sequía en Australia; y una 
plaga en Vietnam. Pero fue el acaparamiento de los agricultores, las compras de los 
consumidores en estado de pánico y una ley que prohibía las exportaciones en India, 
uno de los principales exportadores de arroz, lo que explicó la vertiginosa subida del 
precio del arroz. 

En gran parte de Asia, los gobiernos son grandes compradores de arroz. Se lo 
compran a los agricultores, a los que pagan un precio fijado por el gobierno, y después 
se lo venden a los pobres a un precio subvencionado (precios menores que el precio de 
equilibrio del mercado). En el pasado, los precios fijados por el gobierno eran mejores 
que los que los agricultores podían conseguir en el mercado privado. 

Ahora, hasta los agricultores de las zonas rurales de Asia tienen acceso a 
Internet y pueden ver las cotizaciones en los mercados mundiales de arroz. Y, a 
medida que crecía el precio del arroz como respuesta a los cambios de la oferta y 
de la demanda, los agricultores se iban sintiendo cada vez más insatisfechos con el 
precio que les pagaba el gobierno por lo que, en lugar de venderle el arroz, empe¬ 
zaron a acapararlo convencidos de que en el futuro conseguirían mejores precios. 
Esto era una profecía que tendía a autocumplirse, puesto que el acaparamiento 
trasladaba la curva de oferta hacia la izquierda y contribuía al aumento del precio 
del arroz. 

Al mismo tiempo, India, uno de los mayores cultivadores de arroz, prohibía las 
exportaciones de arroz para proteger a sus consumidores, provocando otro despla¬ 
zamiento hacia la izquierda de la curva de oferta y presionando al alza aun más al 
precio del arroz. 
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El aumento de los precios del arroz en Estados 
figura 3-17 Unidos, 2003-2011 



Como se muestra en la Figura 3-17, los efectos se extendieron también por Estados 
Unidos, que no había sufrido ninguna disminución de su producción de arroz. Los 
consumidores estadounidenses de arroz se alarmaron cuando las grandes tiendas 
minoristas respondieron a las turbulencias del mercado global de arroz poniendo 
límites al volumen de las compras de los consumidores, 

Temerosos de pagar precios todavía más altos en el futuro, el pánico se apoderó de 
los compradores. Como decía una mujer que estaba tratando de comprar 30 kilos de 
arroz: “Nosotros ni siquiera comemos mucho arroz. Pero he leído los periódicos y he 
decidido venir a comprar". En San Francisco, algunos mercados asiáticos contaban 
que tenían una enorme demanda. Y, como era de esperar, esto llevó a precios todavía 
más altos a medida que el pánico de los vendedores trasladaba hacia la derecha la 
curva de demanda, alimentando cada vez más el frenesí de las compras. Tal como 
afirmaba un propietario de un mercado: “La gente está asustada. Nosotros les deci¬ 
mos que todavía no hay escasez, pero hay locura ahí". 

O*# 


, 
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Para cada uno de los siguientes ejemplos, determina (i) de qué mercado se trata; (¡i) si se ha 
producido un desplazamiento de la oferta o de la demanda, el sentido del desplazamiento y 
la causa que provocó el desplazamiento; y (iii) el efecto del desplazamiento en el precio de 
equilibrio y en la cantidad de equilibrio. 

a. Como en los Estados Unidos el precio de la gasolina disminuyó durante la década de los 
noventa, mucha gente compró automóviles grandes. 

b. Como la innovación tecnológica redujo el coste de reciclaje del papel usado, aumentó la 
utilización de papel reciclado para producir nuevo papel. 

c. Desde que una emisora de televisión local por cable ofrece películas de pago más 
baratas, las salas de cine tienen más asientos vacíos. 

2 . Cuando aparece un procesador para ordenador más rápido que los existentes, disminuye la 
demanda de ordenadores equipados con procesadores antiguos, más lentos. Al mismo tiem¬ 
po, los fabricantes de ordenadores aumentan su producción de ordenadores con el procesa¬ 
dor antiguo para agotar sus existencias de esos procesadores. 

Dibuja dos gráficos del mercado de ordenadores equipados con procesadores antiguos: 

a. uno en e! que la cantidad de equilibrio disminuye como consecuencia de estos hechos, y 

b. uno en el que la cantidad de equilibrio aumenta. ¿Qué le ocurre al precio de equilibrio en 
cada gráfico? 


Repaso rápido 


Los cambios del precio y de la canti¬ 
dad de equilibrio en un mercado se 
deben a desplazamientos de la curva 
de oferta, a desplazamientos de la 
curva de demanda o a desplazamien¬ 
tos simultáneos de ambas curvas. 

Un aumento de la demanda provoca 
que aumenten tanto el precio de 
equilibrio como la cantidad de equili¬ 
brio. Una disminución de la demanda 
provoca que disminuyan tanto el 
precio de equilibrio como la cantidad 
de equilibrio. 

Un aumento de la oferta hace bajar 
el precio de equilibrio pero aumenta 
la cantidad de equilibrio. Una dismi¬ 
nución de la oferta aumenta el precio 
de equilibrio pero disminuye la canti¬ 
dad de equilibrio. 

Muchas veces las fluctuaciones de los 
mercados se deben a desplazamien¬ 
tos de ambas curvas, la de oferta y la 
de demanda. Cuando ambas curvas 
se desplazan en el mismo sentido, 
se puede predecir la variación de la 
cantidad de equilibrio, pero no la 
del precio de equilibrio. Cuando se 
desplazan en sentidos opuestos, se 
puede prever la variación del precio 
de equilibrio, pero no la de la canti¬ 
dad de equilibrio. Cuando se produ¬ 
cen desplazamientos simultáneos de 
la curva de demanda y de la curva de 
oferta, la curva cuyo desplazamien¬ 
to es mayor es la que tiene mayor 
influencia sobre los cambios del pre¬ 
cio y de la cantidad de equilibrio. 


Las soluciones están al final del libro. 
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Mercados competitivos -y otros mercados 

1 principio del capítulo definimos el mercado competitivo y explicamos que 
el esquema de la oferta y la demanda es un modelo adecuado para los merca¬ 
dos competitivos. Pero dejamos para más adelante la cuestión de por qué es 
importante saber si un mercado es competitivo o no lo es. Ahora que ya conocemos 
el funcionamiento del modelo de oferta y demanda, podemos dar alguna explicación. 

Para entender por qué son diferentes los mercados competitivos de otros merca¬ 
dos, comparemos los problemas a los que se enfrentan dos individuos: un agricultor 
cultivador de trigo que tiene que decidir si siembra más trigo y el presidente de una 
empresa metalúrgica gigantesca -por ejemplo Alcoa- que tiene que decidir si produce 
una cantidad de aluminio mayor. 

Para el agricultor, la cuestión es simplemente si podrá vender la cantidad adicio¬ 
nal de trigo a un precio suficientemente elevado como para compensarle el coste extra 
de producción. El granjero no necesita preocuparse sobre si el aumento de su produc¬ 
ción de trigo cambiará el precio del trigo al que ya estaba planeando producir. Esto es 
así porque el mercado del trigo es un mercado competitivo. Hay miles de agricultores 
cultivando trigo, y las decisiones de ningún agricultor influyen prácticamente en el 
precio de mercado. 

Para el ejecutivo de Alcoa, las cosas no son tan sencillas, porque el mercado del 
aluminio no es competitivo. Solo hay algunas pocas empresas de gran tamaño, inclui¬ 
da Alcoa- y cada una de ellas es muy consciente de que sus decisiones sí tienen un 
impacto notable en el precio del mercado. Esto añade un nuevo nivel de complejidad a 
las decisiones que tienen que tomar los productores. Alcoa no puede decidir si produ¬ 
ce o no una mayor cantidad de aluminio planteándose únicamente si podrá vender el 
producto adicional a un precio mayor que el coste de producirlo. La empresa también 
tiene que preguntarse si la producción de una mayor cantidad de aluminio bajará el 
precio del mercado y si esto disminuirá su beneficio, que es la ganancia neta obtenida 
por producir y vender su producto. 

Cuando un mercado es competitivo, los individuos pueden basar sus decisiones 
en análisis más sencillos que los necesarios en un mercado no competitivo. Esto, a 
su vez, significa que es más fácil para los economistas construir un modelo de un 
mercado competitivo que uno de un mercado no competitivo. 

Pero esto no debe interpretarse como que el análisis económico no tiene nada que 
decir sobre los mercados no competitivos. Por el contrario, los economistas pueden 
ofrecer puntos de vista muy importantes sobre el funcionamiento de otros tipos de 
mercados. Pero esos puntos de vista requieren otros modelos, que analizaremos más 
adelante en este libro. 


PROBLEMA UJiimUJ 


El pacto para la estabilización del precio de las 
tortillas 

“Miles de personas protestan en México DF por la subida de los precios de los alimen¬ 
tos". Este era el titular del New York Times del 1 de febrero de 2007. En concreto, los 
manifestantes se quejaban del fuerte aumento del precio de las tortillas, un alimento 
básico para los mexicanos pobres, que en pocos meses había pasado de 0,25 $ a estar 
comprendido entre 0,35 $ y 0,45 $ la libra. 

¿Por qué subía así el precio de las tortillas? Fue un ejemplo típico de lo que pasa con 
los precios de equilibrio cuando disminuye la oferta. Las tortillas se hacen con maíz; 
buena parte del maíz de México se importa de los Estados Unidos, y el precio del maíz 
en ambos países se fija básicamente en el mercado de maíz de los Estados Unidos. Y los 
precios del maíz en los Estados Unidos habían subido rápidamente ante la creciente 
demanda de un nuevo mercado: el mercado de etanol. 
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I La respuesta del gobierno mexicano fue el pacto para la estabilización del precio de 
las tortillas, un acuerdo con los productores de tortillas más importantes de México 
ara fijar el precio de las tortillas en 8,50 pesos mexicanos por kilo (alrededor de 0,78 $ 
el kilo). El Pacto aspiraba a que la gente se preocupara por el rápido aumento del precio 
de las tortillas. 

La siguiente tabla contiene un plan imaginario de demanda de tortillas en México: 


Precio de las tortillas ($ por kilo) 

1,40 

1,30 

1,20 

1,10 

1,00 

0,90 

0,80 

0,70 

0,60 


Cantidad de tortillas (miles millones de kilos) 


Cantidad demandada 

Cantidad ofrecida 

1,6 

2,8 

1,7 

2,6 

1,8 

2,4 

1,9 

2,2 

2 

2 

2,1 

1,8 

2,2 

1,6 

2,3 

1,4 

2,4 

1,2 


Utiliza un gráfico de oferta y demanda para buscar el precio y la cantidad de equilibrio. 
Demuestra cómo un precio de 0,80 $ crea un exceso de demanda del bien. 


Dibuja y rotula las curvas de oferta y demanda. Encuentra la cantidad 
demandada en el equilibrio. 

Repasa la sección “El plan de demanda y la cuma de demanda ” (junto con la Figura 3-1) 
en las páginas 71-72, la sección “El plan de oferta y la cuma de oferta” en las pági¬ 
nas 80-81 . (incluida la Figura 3-6) y la sección “Cómo encontrar el precio y la cantidad 
de equilibño” (y la Figura 3-11) en las páginas 87-88. 



Cantidad de tortillas (miles de millones de kilos) 


La cantidad demandada en el equilibrio está en el punto E, que es el punto en el que la 
cantidad ofrecida y la cantidad demandada se igualan. Como se ve tanto en el plan de 
oferta y demanda, como en el gráfico, esto sucede cuando la cantidad de equilibrio es 
2-000 millones de kilos y el precio de equilibrio es 1,00 $. ■ 
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PASO 2: 


Calcula el exceso de demanda de tortillas que habría con un precio de 


mercado de 0,80 $. 


Repasa la sección “¿Por qué aumenta el precio de mercado si es menor que el precio de 
equilibrio? en la página 90. En la Figura 3-13 hay un ejemplo de un precio menor que el 
de equilibrio que crea un exceso de oferta. 



Como se muestra en la figura anterior, un precio de 0,80 $ corresponde al punto A en la 
curva de oferta. La cantidad ofrecida a ese precio la encontramos partiendo del punto A, 
siguiendo la línea de puntos hasta el eje de abscisas y observando que la cantidad ofre¬ 
cida es 1.600 millones de kilos. Asimismo, un precio de 0,80 $ corresponde al punto B 
en la curva de demanda. La cantidad demandada a ese precio la encontramos partiendo 
del punto B, siguiendo la línea de puntos hasta el eje de abscisas y observando que la 
cantidad demandada es 2.200 millones de kilos. La diferencia entre la cantidad deman¬ 
dada y la cantidad ofrecida es 2.200 - 1.600 = 600 millones de kilos. Esta diferencia se 
puede calcular también a partir del plan de oferta y demanda. Tal como se muestra en 
el plan, a un precio de 0,80 $, la cantidad ofrecida (1.600 millones de kilos) es menor 
que la demandada (2.200 millones), en 600 millones de kilos. ■ 


drepnnrch 

1. El modelo de oferta y demanda ilustra el funciona¬ 
miento de un mercado competitivo, que se caracteriza 
por tener muchos compradores y vendedores, ninguno de 
los cuales puede influir en el precio del mercado. 

2. El plan de demanda muestra la cantidad demandada 

a cada precio y se representa gráficamente mediante la 
curva de demanda. La ley de la demanda establece que 
las curvas de demanda son decrecientes; es decir, un precio 
más alto de un bien o un servicio lleva a la gente a deman¬ 
dar una cantidad menor, siendo todo lo demás igual. 

3. Un movimiento a lo largo de la curva de demanda 

tiene lugar cuando un cambio del precio provoca un cam¬ 
bio de la cantidad demandada. Cuando los economistas 
hablan de aumentos o disminuciones de la demanda se 
refieren a desplazamientos de la curva de demanda 
-un cambio de la cantidad demandada a cada precio. Un 
aumento de la demanda provoca un desplazamiento de la 
curva de demanda hacia la derecha. Una disminución de 
la demanda provoca un desplazamiento hacia la izquierda. 


4. Hay cinco factores principales que desplazan la curva de 
demanda: 

• Un cambio de los precios de los bienes y servicios rela¬ 
cionados, como son los bienes sustitutivos o los com¬ 
plementarios. 

• Un cambio de la renta: cuando la renta aumenta, 
aumenta la demanda de los bienes normales y dismi¬ 
nuye la demanda de los bienes inferiores. 

• Un cambio en los gustos o preferencias. 

• Un cambio de las expectativas. 

• Un cambio del número de consumidores. 

5. La curva de demanda del mercado de un bien o de un 
servicio es la suma horizontal de las curvas de deman¬ 
da individuales de todos los consumidores del mercado. 

6. El plan de oferta muestra la cantidad ofrecida a 

cada precio y se representa gráficamente mediante una 
curva de oferta. En general, las curvas de oferta son 
crecientes. 
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gv Un movimiento a lo largo de la curva de oferta tiene 
lu°ar cuando un cambio del precio provoca un cambio de 
L la cantidad ofrecida. Cuando los economistas hablan de 
aumentos o disminuciones de la oferta se refieren a des- 
| pi az amientos de la curva de oferta -un cambio de la 
cantidad ofrecida a cada precio. Un aumento de la oferta 
provoca un desplazamiento de la curva de oferta hacia la 
derecha. Una disminución de la oferta provoca un despla¬ 
zamiento hacia la izquierda. 

8 . Hay cinco factores principales que desplazan la curva de 
oferta: 

• Un cambio de los precios de los inputs. 

• Un cambio de los precios de los bienes y servicios rela¬ 
cionados. 

• Un cambio de la tecnología. 

• Un cambio de las expectativas. 

• Un cambio del número de productores. 

9. La curva de oferta del mercado de un bien o de un servi¬ 
cio es la suma horizontal de las curvas de oferta indi¬ 
viduales de todos los productores del mercado. 

10. El modelo de oferta y demanda se basa en el principio de 
que el precio de un mercado tiende hacia el precio de 


equilibrio de ese mercado, o precio que vacía el mer¬ 
cado, que es el precio para el que la cantidad demandada 
es igual a la cantidad ofrecida. Esta cantidad se denomi¬ 
na cantidad de equilibrio. Cuando el precio es mayor 
que el nivel al que se vacía el mercado, hay un excedente 
o exceso de oferta que presiona el precio hacia abajo. 
Cuando el precio es menor que el nivel al que se vacía el 
mercado, hay escasez o exceso de demanda que pre¬ 
siona el precio hacia arriba. 

11. Un aumento de la demanda aumenta tanto el precio como 
la cantidad de equilibrio; una disminución de la demanda 
tiene el efecto opuesto. Un aumento de la oferta reduce el 
precio de equilibrio y aumenta la cantidad de equilibrio; 
una disminución de la oferta tiene el efecto opuesto. 

12. Las curvas de demanda y de oferta pueden desplazarse al 
mismo tiempo. Cuando se desplazan en sentidos opues¬ 
tos, se puede predecir el cambio del precio de equilibrio, 
pero no el cambio de la cantidad. Cuando se desplazan en 
el mismo sentido, se puede predecir el cambio de la can¬ 
tidad de equilibrio, pero no la del precio. En general, la 
curva que más se desplaza es la que tiene una influencia 
mayor en los cambios del precio y de la cantidad de equi¬ 
librio. 


CONCEPTOS CLAVE 
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Curva de oferta, p. 80 
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Movimientos a lo largo de la curva de 
oferta, p. 81 
Input, p. 83 

Curva de oferta individual, p. 84 
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Cantidad de equilibrio, p. 87 
Precio que vacía el mercado, p. 87 
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1. Un estudio indicaba que el helado preferido de los esta¬ 
dounidenses es el de chocolate. Para cada una de las situa¬ 
ciones descritas a continuación indica el posible efecto 
sobre la demanda, la oferta, o ambas, así como sobre el 
precio y la cantidad de equilibrio del helado de chocolate. 

a. Una fuerte sequía en el Medio Oeste obliga a los gana¬ 
deros a reducir en un tercio el número de vacas leche¬ 
ras. Estos ganaderos producen la leche que se utiliza 
en la producción del helado de chocolate. 

b. Un nuevo informe de la Asociación Americana de 
Medicina afirma que el helado de chocolate tiene, de 
hecho, importantes beneficios para la salud. 

c. El desarrollo de un aroma artificial a vainilla, más 
barato, disminuye el precio del helado de vainilla. 

d. El uso de una nueva tecnología para producir y conge¬ 
lar el helado reduce los costes de producción del helado 
de chocolate. 

En un gráfico de oferta y demanda dibuja el desplaza¬ 
miento de la curva de demanda de hamburguesas en tu 
ciudad como consecuencia de los acontecimientos descri¬ 


tos a continuación. Muestra, en cada caso, el efecto sobre 
el precio y la cantidad de equilibrio: 

a. Aumenta el precio de los tacos mexicanos. 

b. Todas las hamburgueserías suben el precio de las pata¬ 
tas fritas. 

c. La renta de las familias de la ciudad disminuye. 
Suponemos que las hamburguesas son un bien normal 
para la mayoría de los consumidores. 

d. La renta de las familias de la ciudad disminuye. 
Suponemos que las hamburguesas son un bien inferior 
para la mayoría de los consumidores. 

e. Los vendedores ambulantes bajan el precio de los 
perritos calientes. 

3. Los mercados de muchos bienes cambian de forma previ¬ 
sible según la época del año, en respuesta a sucesos tales 
como días de fiesta, vacaciones, cambios estacionales de 
la producción, y así sucesivamente. Utilizando el modelo 
de oferta y demanda, explica los cambios de precio en 
cada uno de los casos siguientes. Observa que la oferta y 
la demanda pueden cambiar simultáneamente. 
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a. Normalmente, el precio de la langosta cae en verano 
porque es el punto álgido de la campaña de pesca de 
langosta, a pesar de que los consumidores prefieren 
comer langosta en los meses de verano a comerla en 
otras épocas del año. 

b. Después de las Navidades, el precio de los árboles de 
Navidad es menor que antes, pero entonces se venden 
menos árboles. 

c. El precio de un billete de avión de ida y vuelta de Estados 
Unidos a París con la compañía Air France baja más de 
200 $ después de las vacaciones escolares del mes de 
septiembre. Esto ocurre a pesar de que en esas fechas 
empeoran las condiciones meteorológicas, lo que incre¬ 
menta el coste de los vuelos a París, por lo que Air France 
reduce el número de vuelos a París a cualquier precio. 

4. Muestra en un gráfico los efectos de cada uno de los 
acontecimientos descritos a continuación sobre la curva 
de demanda, la curva de oferta, el precio de equilibrio y la 
cantidad de equilibrio. 

a. El mercado de la prensa escrita de tu ciudad. 

Caso 1: El salario de los periodistas sube. 

Caso 2: Ha ocurrido un suceso excepcional en la ciu¬ 
dad y todos los periódicos se hacen eco del mismo. 

b. El mercado de camisetas de algodón del equipo St. 
Louis Rams. 

Caso 1: Los Rams ganan la Super Bowl. 

Caso 2: Aumenta el precio del algodón. 

c. El mercado de rosquillas. 

Caso 1: La gente se da cuenta de lo que engordan las 
rosquillas. 

Caso 2: La gente tiene menos tiempo de cocinar su 
desayuno. 

d. El mercado del libro de texto de Economía de 
Krugman/Wells. 

Caso 1: Tu profesor exige que lo lean todos sus estu¬ 
diantes. 

Caso 2: El coste de impresión de los libros de texto baja 
debido al uso de papel sintético. 

5. Según un informe del Departamento de Agricultura de los 
Estados Unidos, en 2004 cada persona había consumido 
en promedio 37 galones de refrescos (no light) a un precio 
medio de 2 $ por galón. Supon que, a un precio de 1,50 $ por 
galón, cada consumidor individual demandara 50 galones 
de refrescos. La población de los Estados Unidos en 2004 era 
294 millones de personas. A partir de esta información sobre 
el plan de demanda individual, calcula el plan de demanda 
del mercado de refrescos a los precios 1,50 $ y 2 $ por galón. 

6. Supongamos el siguiente plan de oferta de langosta de Maine. 


Precio de la langosta 
($ por libra) 

25 

20 

15 

10 


Cantidad ofrecida 
de langosta (libras) 

800 

700 

600 

500 

400 


Supongamos que la langosta 
der en los Estados Unidos. El 
de Maine en Estados Unidos 

Precio de la langosta 
($ por libra) 

25 

20 

15 

10 

5 


de Maine solo se puede ven- 
plan de demanda de langosta 
es el siguiente: 

Cantidad demandada 
de langosta (libras) 

200 
400 
600 
800 
1.000 


a. Dibuja las curvas de oferta y de demanda de langosta 
de Maine. ¿Cuáles son el precio y la cantidad de equili¬ 
brio del mercado? 

Supongamos a continuación que la langosta de Maine se 
puede vender en Francia. El plan de demanda de langosta 
de Maine en Francia es el siguiente: 


Precio de la langosta 
($ por libra) 

25 

20 

15 

10 

5 


Cantidad demandada 
de langosta (libras) 

100 

300 

500 

700 

900 


b. ¿Cuál es el plan de demanda de langosta de Maine 
ahora que también los consumidores franceses pueden 
comprarla? Dibuja un gráfico de oferta y demanda que 
ilustre el nuevo precio y la nueva cantidad de equilibrio 
del mercado de langostas. ¿Qué le ocurrirá al precio al 
que los pescadores pueden vender la langosta? ¿Qué le 
ocurrirá al precio pagado por los consumidores esta¬ 
dounidenses? ¿Qué le ocurrirá a la cantidad consumi¬ 
da por los consumidores estadounidenses? 

7. Busca los fallos en el razonamiento de las siguientes 
afirmaciones, prestando especial atención a la distinción 
entre desplazamiento de las curvas de oferta y demanda y 
movimientos a lo largo de las mismas. Haz un gráfico que 
ilustre lo que ocurre en cada situación. 

a. "A primera vista, podría parecer que la consecuencia 
de una innovación tecnológica que disminuye el coste 
de producción de un bien sería una disminución del 
precio que pagan los consumidores por ese bien. Sin 
embargo, una caída del precio aumentará la demanda 
del bien y una demanda mayor hará subir los precios 
de nuevo. No es cierto, por tanto, que una innovación 
acabe reduciendo los precios en realidad". 

b. "Un estudio demuestra que comer un diente de ajo al día 
puede prevenir la aparición de enfermedades cardíacas, 
lo que hace que muchos consumidores demanden más 
ajo. Este aumento de la demanda provoca un aumento 
del precio del ajo. Los consumidores, al ver que el precio 
del ajo sube, reducen su demanda de ajo. Esto provoca 
que la demanda de ajo disminuya y, que ello, baje el 
precio del ajo. Por lo tanto, el efecto final que tiene este 
estudio sobre el precio del ajo es incierto". 
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■ £ a s ig U iente tabla contiene el plan de demanda de un bien 

normal: 


Precio ($) 

Cantidad demandada 

23 

70 

21 

90 

19 

110 

17 

130 


■ a ¿Crees que el aumento de la cantidad demandada (por 
ejemplo, de 90 a 110 en la tabla) cuando el precio baja 
(de 21 $ a 19 $) se debe a un incremento de la renta de 
los consumidores? Explica clara (y brevemente) por 
qué sí o por qué no. 

b. Supongamos ahora que el bien es un bien inferior. 
¿Seguiría siendo este plan de demanda válido para un 
bien inferior? 

c. Finalmente, supongamos que no sabes si es un bien 
normal o inferior. Inventa un experimento que te per¬ 
mita averiguarlo y explícalo. 

9 . Según el A lew York Times del 18 de noviembre de 2006, el 
número de fabricantes de coches en China está aumentan¬ 
do rápidamente. El periódico informa que: "China tiene 
ahora más marcas de automóviles que Estados Unidos... 
Pero, mientras las ventas de coches han aumentado un 
38% en los primeros tres trimestres de este año, los fabri¬ 
cantes han aumentado su producción aún más deprisa, 
causando una dura competencia y una lenta erosión de los 
precios". Al mismo tiempo, las rentas de los consumidores 
chinos ha aumentado. Supon que los coches son un bien 
normal. Utiliza un gráfico de oferta y demanda de coches 
en Chima para explicar lo que ha pasado en el mercado 
chino de automóviles. 

10. Aaron Hank es una estrella del equipo de béisbol Bay 
City. Está a punto de superar el récord de carreras en una 
temporada de liga, y casi todo el mundo cree que en el 
próximo partido superará ese récord. Por esta razón, las 
entradas para ese partido se han convertido en un produc¬ 
to muy valioso. Sin embargo, hoy se anuncia que, debido 
a una lesión en la rodilla, Hank no podrá formar parte 
del equipo para jugar ese partido. Supongamos que los 
propietarios de abonos de temporada pueden revender sus 
entradas si quieren. Utiliza gráficos de oferta y demanda 
para explicar lo siguiente: 

a. Representa el caso en que la noticia da lugar a que el 
precio de equilibrio y la cantidad de equilibrio sean 
menores que antes de la noticia. 

b. Representa el caso en que la noticia da lugar a que el 
precio de equilibrio sea inferior y a que la cantidad de 
equilibrio sea mayor que antes de la noticia. 

c. ¿Qué es lo que determina que ocurra el caso a o el caso b? 
d- Supongamos que, antes del anuncio oficial de la noti¬ 
cia, un revendedor ha sido informado en secreto de 
que Aaron Hank no jugará en el próximo partido. ¿Qué 
crees que haría el revendedor? 

11 . En la revista Rolling Stone, algunos aficionados y estrellas 
de la música rock, entre ellos los Pearl Jam, se lamentan 
de los altos precios de las entradas de los conciertos. Una 
estrella de la música decía: "No merece la pena pagar 75 $ 


por verme tocar. Nadie tendría que pagar un precio tan 
alto para asistir a un concierto". Supon que se agotaron 
las entradas para los conciertos de este músico por todo el 
país, a un precio medio de 75 $ por entrada. 

a. ¿Cómo valorarías el razonamiento de que los precios 
de las entradas son demasiado altos? 

b. Supon que las quejas de este artista hacen bajar los 
precios de las entradas a 50 $. ¿En qué sentido es este 
precio es demasiado bajo? Dibuja un gráfico de oferta y 
demanda que respalde tu razonamiento. 

c. Supon que los Pearl Jam deseaban de verdad bajar 
los precios de la entrada. Dado que la banda controla 
la oferta de sus servicios, ¿qué les recomendarías que 
hicieran? Explícalo mediante un gráfico de oferta y 
demanda. 

d. Supon que el próximo CD del grupo es un fracaso 
total. ¿Crees que aún deberían estar preocupados por 
el elevado precio de sus entradas? ¿Por qué sí o por qué 
no? Dibuja un gráfico de oferta y demanda para justifi¬ 
car tu razonamiento. 

e. Supon que el grupo anuncia que su próxima gira será 
la última. ¿Qué efecto tendría probablemente este 
anuncio en la demanda y en el precio de las entradas? 
Explícalo mediante un gráfico de oferta y demanda. 

12. La siguiente tabla muestra los planes anuales de demanda 
y de oferta de furgonetas en los Estados Unidos: 



Cantidad demandada 

Cantidad ofrecida 

Precio de la 

de furgonetas 

de furgonetas 

furgoneta ($) 

(millones) 

(millones) 

20.000 

20 

14 

25.000 

18 

15 

30.000 

16 

16 

35.000 

14 

17 

40.000 

12 

18 


a. Dibuja las curvas de demanda y de oferta usando estas 
tablas. Indica en el gráfico el precio y la cantidad y de 
equilibrio. 

b. Supon que se descubre que los neumáticos utilizados 
en las furgonetas son defectuosos. ¿Qué esperarías que 
ocurriera en el mercado de furgonetas? Muéstralo en 
tu gráfico. 

c. Supon que el Departamento de Transporte estadouniden¬ 
se impone costosas regulaciones a los fabricantes, lo que 
les lleva a reducir su oferta en un tercio a cada precio. 
Calcula y dibuja el nuevo plan de oferta e indica en el 
gráfico el nuevo precio y la nueva cantidad de equilibrio. 

13. Tras varios años de declive, el mercado de guitarras acús¬ 
ticas artesanales vuelve a crecer en los Estados Unidos. 
Generalmente, esas guitarras se hacen en talleres peque¬ 
ños que emplean a unos pocos artesanos muy expertos. 
Valora la influencia que tiene en el precio y en la cantidad 
de equilibrio de las guitarras artesanales cada uno de los 
siguientes acontecimientos. En tus contestaciones indica 
qué curva(s) se desplaza(n) y en qué sentido, 
a. Los ecologistas consiguen que se prohíba el uso de 
palisandro brasileño en los Estados Unidos, obligando 
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a los artesanos a buscar otras alternativas, maderas 
más caras. 

b. Un productor extranjero diseña un nuevo procedimien¬ 
to para la fabricación de guitarras e inunda el mercado 
con guitarras idénticas a las artesanales. 

c. Se vuelve a poner de moda la música interpretada con 
guitarras acústicas artesanales porque la gente está 
cansada de la música heavy metal y de otras músicas 
de rock. 

d. El país cae en una profunda recesión, y la renta media 
de los estadounidenses desciende bruscamente. 

14. William Shakespeare es un dramaturgo que lucha por 
salir adelante en el Londres del siglo XVI. A medida que 
sube el precio que recibe por escribir una obra, está dis¬ 
puesto a escribir más obras. En cada una de las situacio¬ 
nes siguientes, utiliza un gráfico que ilustre cómo afecta 
cada acontecimiento al precio y a la cantidad de equilibrio 
del mercado de obras de Shakespeare. 

a. El dramaturgo Christopher Marlowe, principal compe¬ 
tidor de Shakespeare, muere en un altercado en un bar. 

b. La peste bubónica, una enfermedad infecciosa y mor¬ 
tal, se extiende por Londres. 

c. Para celebrar la victoria inglesa sobre la Armada 
Invencible española, la Reina de Inglaterra declara 
varias semanas de fiesta, lo que implica el encargo de 
nuevas obras de teatro. 

15. La pequeña ciudad de Middling experimenta una 
repentina duplicación de su tasa de natalidad. Después 
de tres años, la tasa de natalidad vuelve a la normali¬ 
dad. Dibuja un gráfico para mostrar el efecto de estos 
hechos en: 

a. El mercado actual de una hora de servicio de cuidado 
de niños en Middling. 

b. El mercado de una hora de servicio de cuidado de 
niños dentro de 14 años, después de que la tasa de 
natalidad haya vuelto a la normalidad y cuando los 
niños nacidos en la actualidad sean lo bastante mayo¬ 
res como para trabajar ellos mismos cuidando niños. 

c. El precio de una hora de servicio de cuidado de niños 
dentro de 30 años, cuando los niños nacidos hoy pro¬ 
bablemente tengan hijos. 

16. Utiliza un gráfico para ilustrar cómo afectan cada uno de 
los siguientes acontecimientos al precio y a la cantidad de 
equilibrio de pizzas: 

a. Aumenta el precio del queso mozzarella. 

b. Se hace mucha publicidad de los riesgos de las ham¬ 
burguesas para la salud. 

c. Disminuye el precio de la salsa de tomate. 


d. La renta de los consumidores aumenta, y la pizza es un 
bien inferior. 

e. Los consumidores esperan que el precio de la pizza 
disminuya la semana próxima. 

AMPLÍA TU COMPRENSIÓN 

17. Las vueltas de la demanda: esboza y explica la relación de 
demanda para cada una de las siguientes proposiciones. 

a. Nunca compraría un CD de Britney Spears. ¡No lo que¬ 
rría ni regalado! 

b. En general suelo comprar algo más de café cuando el 
precio baja. Pero, cuando el precio baje hasta los 2 $ por 
kilo, compraré todas las existencias del supermercado. 

c. Cada vez gasto más en zumo de naranja, incluso cuan¬ 
do suben los precios. ¿Significa esto que mi comporta¬ 
miento es contrario a la ley de la demanda? 

d. Debido a la subida de las tasas universitarias, muchos 
estudiantes de una universidad se encuentran con 
menores ingresos disponibles. Casi todos comen más 
frecuentemente en la cafetería de la facultad y cada vez 
van menos a restaurantes, a pesar de que los precios 
de la cafetería también han subido. (Aquí tienes que 
dibujar ambas curvas, la de oferta y la de demanda, de 
comidas en la cafetería de la facultad). 

18. Aunque Pablo Picasso fue un artista prolífico, solo pintó 
1.000 lienzos durante su "Época Azul". Picasso ya falleció, y 
todas sus obras de esta Época Azul están expuestas en museos 
y en galerías privadas de Europa y de Estados Unidos. 

a. Dibuja una curva de oferta de las obras de la "Época 
Azul" de Picasso. ¿Por qué esta curva es diferente de 
todas las que hemos visto hasta ahora? 

b. Dada la forma de la curva de oferta del apartado a, ¿de 
qué factor(es) dependerá totalmente el precio de una obra 
de Picasso de la "Época Azul"? Dibuja un gráfico mos¬ 
trando cómo se determina el precio de una de esas obras. 

c. Supon que algunos ricos coleccionistas de arte deci¬ 
den que es fundamental para sus colecciones adquirir 
Picassos de la "Época Azul". Muestra el impacto que 
esta decisión tendrá en el mercado de estas obras. 

19. Dibuja la curva apropiada en cada uno de los siguientes 
casos. ¿Se parece o no se parece a las curvas que has visto 
hasta ahora? Explícalo. 

a. La demanda de operaciones de corazón para implantar 
un bypass, suponiendo que el Estado paga el coste total 
de la operación. 

b. La demanda de intervenciones de cirugía plástica, 
suponiendo que los pacientes pagan el coste total de la 
intervención. 

c. La oferta de copias de cuadros de Rembrandt. 
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Controles de precios y de cantidades: 
intromisiones en los mercados 


UNA GRAN CIUDAD CON IDEAS POCO 
BRILLANTES 


Nueva York: ¡Es casi imposible pillar un taxi libre! 


QUE APRENDEREMOS 
EN ESTE CAPÍTULO 


I El significado de excedente del 
consumidor y su relación con la curva 
de demanda. 

1 El significado de excedente del 
productor y su relación con la curva de 
oferta. 

) El significado y la importancia del 
excedente total y cómo usarlo para 
medir las ganancias del comercio. 

1 Cómo los controles de precios y los 
controles de cantidad crean problemas 
y pueden hacer que el mercado sea 
ineficiente. 

1 Qué es la pérdida irrecuperable de 
eficiencia. 

1 Quién gana y quién pierde con la 
intervención en los mercados, y por 
qué se sigue practicando a pesar de 
los conocidos problemas que crea. 




H ueva York es una ciudad en la que 
puedes encontrar casi de todo -eso 
sí, casi de todo menos un taxi cuando lo 
necesitas o un piso digno con un alqui¬ 
ler razonable. Se podría pensar que esta 
notable escasez de taxis o de viviendas 
en Nueva York es el precio que inevitable¬ 
mente hay que pagar por vivir en una gran 
ciudad. Sin embargo es, en gran parte, el 
resultado de políticas públicas -concreta¬ 
mente, de unas políticas públicas que, de 
un modo u otro, han intentado imponerse 
a las fuerzas del mercado, de la oferta y la 
demanda. 

En el capítulo 3 aprendimos el principio 
de que un mercado tiende al equilibrio 
-que el precio del mercado aumenta o 
disminuye hasta alcanzar el nivel al que se 
igualan la cantidad que algunos quieren 
ofrecer y la cantidad que otros demandan. 
Pero a veces los gobiernos intentan 

I desafiar ese principio. Siempre que un 
gobierno trata de fijar una cantidad o 
un precio de mercado diferentes a los de 
equilibrio, el mercado contraataca de for¬ 
mas predecibles. Nuestra capacidad para 
predecir lo que ocurrirá cuando las auto¬ 


ridades intentan desafiar a la oferta y a la 
demanda demuestra lo útil y potente que 
es el análisis de la oferta y la demanda. 

La escasez de pisos y de taxis en Nueva 
York son ejemplos concretos que explican 
lo que pasa cuando se desafía la lógica del 
mercado. La escasez de viviendas en Nueva 
York es el resultado del control de los alqui¬ 
leres, una ley que impide a los propietarios 
de viviendas subir el precio del alquiler, 
excepto si tienen un permiso especial. El 
control de alquileres se implantó durante 
la Segunda Guerra Mundial para proteger 
los intereses de los inquilinos y aún está 
en vigor. Muchas otras ciudades estadou¬ 
nidenses han tenido, en un momento u 
otro, controles de alquileres, pero con las 
notables excepciones de Nueva York y 
San Francisco, esos controles hace mucho 
tiempo que desaparecieron. 

De la misma forma, la oferta limitada 
de taxis en Nueva York es la consecuencia 
del sistema de licencias que se introdujo 
en los años treinta. Las licencias de taxis 
de Nueva York se llaman "medallones", y 
sólo los taxis con medallón están autoriza¬ 
dos a recoger pasajeros. Aunque este sis¬ 


tema trataba inicialmente de proteger los 
intereses tanto de los conductores como 
de los pasajeros, ha provocado escasez de 
taxis en la ciudad. El número de medallo¬ 
nes se mantuvo fijo durante casi sesenta 
años, sin que haya habido un aumento 
significativo hasta 2004. 

Empezaremos este capítulo analizando 
el excedente del consumidor, que es la 
ganancia que se obtiene por poder com¬ 
prar un bien o un servicio. Seguidamente 
haremos lo mismo con una medida simé¬ 
trica, el excedente del productor, que es la 
ganancia que se obtiene por poder vender 
un bien. Después analizaremos qué pasa 
cuando las autoridades intentan controlar 
los precios de un mercado competitivo, 
manteniendo el precio del mercado en 
un nivel inferior al nivel de equilibrio -un 
precio máximo, como en el control de 
alquileres- o en un nivel superior -un pre¬ 
cio mínimo, como el salario mínimo que se 
paga a los trabajadores en muchos países. 
Entonces volveremos a los sistemas, como 
el de las licencias de taxis, que intentan 
fijar la cantidad comprada y vendida de 
un bien. 
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La disposición a pagar por un bien 
de un consumidor es el precio máximo 
al que estaría dispuesto a comprar 
ese bien. 


El excedente del consumidor y la curva 
de demanda 


1 mercado de libros de texto usados es un gran negocio en Estados Unidos -ha 
movido aproximadamente 2.900 millones de dólares en 2011. Y lo que es más 
importante para nosotros, es un punto de partida adecuado para desarrollar los 
conceptos de excedente del consumidor y de excedente del productor. Utilizaremos 
estos dos conceptos para entender exactamente cómo se benefician los compradores 
y los vendedores de participar en un mercado competitivo y cuál es la cuantía de sus 
ganancias. Además, estos conceptos desempeñan un papel importante en el análisis 
de lo que ocurre cuando los mercados competitivos no funcionan bien o cuando hay 
una interferencia en el mercado. 

Por tanto, empecemos por estudiar el mercado de libros de texto usados, y comen¬ 
cemos por los compradores. Como veremos enseguida, el punto esencial radica en que 
la curva de demanda se deriva de los gustos o las preferencias de los consumidores 
-y que esas preferencias también determinan cuánto ganan por tener la oportunidad 
de comprar libros usados. 


La disposición a pagar y la curva de demanda 

Un libro usado no es tan bueno como un libro nuevo -estará más desgastado y con man¬ 
chas de café, puede estar subrayado y quizá no esté totalmente actualizado. En qué medida 
le molesta esto al comprador depende de sus preferencias. Algunos compradores poten¬ 
ciales preferirían comprar el libro usado aunque solo sea ligeramente más barato que el 
nuevo, pero otros solo lo comprarán si es considerablemente más barato. Vamos a definir 
la disposición a pagar de un comprador potencial como el precio máximo al que com¬ 
praría un bien, en este caso un libro de texto usado. Un individuo no comprará el libro si 
cuesta más que dicho precio, pero está dispuesto a hacerlo si cuesta menos. Si el precio es 
exactamente igual a la disposición a pagar de un individuo, a este le dará igual comprar o 
no comprar. Por simplicidad, supondremos que en este caso, el individuo compra el bien. 

La Tabla 4-1 muestra cinco posibles compradores de un libro usado que, cuando 
es nuevo, cuesta 100 $, ordenados por su disposición a pagar. En un extremo está 
Aleisha, que compraría un libro de segunda mano aunque su precio fuera tan alto 
como 59 $. Brad tiene menos ganas de tener un libro usado y compraría uno si cuesta 

45 $ o menos. Claudia solo está dispuesta 


tabla 4-1 Excedente del consumidor cuando el precio de 
un libro usado es 30 $ 

Excedente individual del consumidor = 
Disposición a pagar - precio pagado 
($) 

29 
15 


Comprador 

potencial 

Disposición 
a pagar($) 

Precio 
pagado ($) 

Aleisha 

59 

30 

Brad 

45 

30 

Claudia 

35 

30 

Darren 

25 

- 

Edwina 

10 

- 


Todos los compradores 


Excedente total del consumidor = 49 $ 


a pagar 35 $; Darren solo 25 $. Y Edwina, 
a quien en realidad no le gusta la idea de 
tener un libro usado, solo lo compraría si 
el libro no costara más de 10 $. 

De estos cinco alumnos, ¿quiénes 
comprarán realmente un libro usado? 
Depende del precio. Si el precio del libro 
usado es 55 $, solo lo comprará Aleisha; 
si el precio es 40 $, lo comprarán Aleisha 
y Brad, y así sucesivamente. Por tanto, la 
información de la tabla sobre la dispo¬ 
sición a pagar define también el plan de 
demanda de libros de texto usados. 


La disposición a pagar y el excedente del consumidor 

Supongamos que la librería del campus universitario vende los libros de texto usados 
a 30 $. En ese caso, Aleisha, Brad y Claudia comprarán libros. ¿Ganan con su compra? 
Y, si es así, ¿cuánto ganan? 

La respuesta, que también se muestra en la Tabla 4-1, es que cada estudiante que 
compra un libro obtiene una ganancia neta, pero que el montante de dicha ganancia 
es distinto para cada alumno. 

Aleisha habría estado dispuesta a pagar 59 $, por lo que su ganancia neta es 
59 $ - 30 $ = 29 $. Brad habría estado dispuesto a pagar 45 $, así que su ganancia 
neta es 45 $ - 30 $ = 15 $. Claudia habría estado dispuesta a pagar 35 $, de modo que 
obtiene una ganancia neta de 35 $ - 30 $ = 5 $. Sin embargo, Darren y Edwina no que¬ 
rrán comprar un libro usado a un precio de 30 $, por lo que ellos ni ganan ni pierden. 


capítulo 4 
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■La ganancia neta que un comprador obtiene por la compra de un bien se denomi- 
I exC edente individual del consumidor. Lo que aprendemos con este ejemplo es 
Sie siempre que un comprador paga por un bien un precio inferior a su disposición a 
- r e ] comprador obtiene un excedente individual del consumidor. 

P & La suma de los excedentes individuales del consumidor obtenidos por todos los 
compradores de un bien se denomina excedente total del consumidor en el mer¬ 
cado En la Tabla 4-1, el excedente total del consumidor es la suma de los excedentes 
Individuales del consumidor obtenidos por Aleisha, Brad y Claudia: 29 + 15 + 5 = 49 $. 

Los economistas utilizan muchas veces el término excedente del consumidor 
para referirse tanto al excedente individual del consumidor como al excedente total. 
Aq L1 í seguiremos esa práctica; a partir del contexto quedará claro si nos referimos 
al excedente del consumidor obtenido por un individuo o al obtenido por todos los 
compradores. 

El excedente total del consumidor se puede representar gráficamente. Como 
vimos en el Capítulo 3, podemos utilizar el plan de demanda para obtener la curva de 
demanda que aparece en la Figura 4-1. Como estamos considerando solo un pequeño 
número de consumidores, esta curva no se parece a las curvas de demanda suaves 
del Capítulo 3, donde en los mercados había cientos o miles de consumidores. Esta 
curva de demanda tiene forma escalonada con segmentos que son, alternativamente, 
horizontales y verticales. A cada segmento horizontal -cada escalón- le corresponde 
la disposición a pagar de un comprador potencial. La anchura de cada escalón de esta 
curva de demanda corresponde a un libro y representa a un consumidor. Por ejemplo, 
la altura del escalón de Aleisha es 59 $, su disposición a pagar. Este escalón es la parte 
superior de un rectángulo del que 30 $ -el precio que Aleisha paga en realidad por el 
libro— es la parte inferior. El área del rectángulo de Aleisha, (59 $ - 30 $) x 1 = 29 $, 
es su excedente del consumidor, que obtiene al comprar un libro a 30 $. Por tanto, 
el excedente individual del consumidor que obtiene Aleisha es el área del rectángulo de 
color azul oscuro de la Figura 4-1. 

Además de Aleisha, Brad y Claudia también compran un libro cada uno cuando 
el precio es 30 $. Como Aleisha, ellos también se benefician de sus compras, aunque 
no tanto, ya que ambos tienen una disposición a pagar menor. La Figura 4-1 tam¬ 
bién muestra los excedentes del consumidor de Brad y de Claudia; también aquí este 
excedente se puede medir a partir de las áreas de los correspondientes rectángulos. 
Darren y Edwina, como no compran libros a 30 $, no obtienen excedente del consu¬ 
midor. 


El excedente individual del 
consumidor es la ganancia neta 
que un comprador individual obtiene 
por comprar un bien. Es igual a la 
diferencia entre la disposición a pagar 
del consumidor y el precio pagado. 

El excedente total del consumidor 
es la suma de los excedentes 
individuales del consumidor de todos 
los compradores de un bien en un 
mercado. 

El término excedente del 
consumidor se usa generalmente 
para referirse tanto al excedente 
individual del consumidor como al 
excedente total. 


figura 4-1 Excedente del consumidor en el mercado de libros de texto usados 


A un precio igual a 30 $, Aleisha, Brad y Claudia 
compran un libro cada uno, pero Darren y Edwina no 
compran ninguno. Aleisha, Brad y Claudia obtienen 
excedentes individuales del consumidor ¡guales a la 
diferencia entre sus disposiciones a pagar y el precio, 
representados por las áreas de los rectángulos colorea¬ 
dos. Tanto Darren como Edwina tienen una disposición 
a pagar menor que 30 $, por lo que no quieren comprar 
un libro en este mercado; reciben un excedente del 
consumidor nulo. El excedente total del consumidor 
está representado por el área total coloreada 
-la suma de los excedentes individuales del consumi¬ 
dor de Aleisha, de Brad y de Claudia; es decir, 

29 $ + 15 $ + 5 $ = 49$. 
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figura 4-2 Excedente del consumidor 



La curva de demanda de iPads es suave porque hay muchos comprado¬ 
res potenciales. A un precio de 500 $ se demandan un millón de iPads. 
El excedente del consumidor a ese precio es igual al área coloreada: el 
área situada debajo de la curva de demanda y encima del precio. Esta es 
la ganancia neta total de los consumidores obtenida por comprar iPads 
cuando el precio es 500 $. 


El excedente total del consumidor que se 
obtiene en este mercado es justo la suma de los 
excedentes individuales del consumidor reci¬ 
bidos por Aleisha, por Brad y por Claudia. Así, 
el excedente total del consumidor es igual a la 
suma de las áreas de los tres rectángulos -el 
área total coloreada de la Figura 4-1. En otras 
palabras, el excedente total del consumidor 
es igual al área situada debajo de la curva de 
demanda, pero encima del precio. 

La Figura 4-1 ilustra el siguiente principio 
general: el excedente total del consumidor obteni¬ 
do por comprar un bien a un precio determinado 
es igual al área situada debajo de la curva de 
demanda pero encima de ese precio. Este princi¬ 
pio se cumple independientemente del número 
de consumidores que haya. 

Cuando estudiamos mercados grandes, esta 
representación gráfica es extremadamente útil. 
Consideremos, por ejemplo, las ventas de iPads a 
millones de compradores potenciales. Cada posi¬ 
ble comprador potencial tiene un precio máximo 
que está dispuesto a pagar. Con tantos posibles 
compradores, la curva de demanda sería suave, 
como la representada en la Figura 4-2. 

Supongamos que a un precio de 500 $ se 
compran en total de un millón de iPads. ¿Cuánto 
ganan los consumidores por poder comprar ese 
millón de iPads? Podríamos responder a esta 
pregunta calculando el excedente del consu¬ 
midor de cada comprador individual y sumando después esas cifras para obtener 
el total. Pero es mucho más fácil observar la Figura 4-2 y aplicar el hecho de que el 
excedente total del consumidor es igual al área coloreada. Como ocurre en nuestro 
ejemplo anterior, el excedente del consumidor es igual al área situada debajo de la 
curva de demanda y encima del precio. (Puedes refrescar tu memoria sobre cómo 
calcular el área de un triángulo rectángulo revisando el Apéndice al Capítulo 2). 


PARA MENTES INQUIETAS f 


CUESTIÓN DE VIDA O MUERTE 

En 2010, en los Estados Unidos murieron 
alrededor de 3.900 personas mientras 
esperaban un trasplante de riñón. Al 
empezar 2011 había casi 90.000 per¬ 
sonas en lista de espera. Puesto que el 
número de personas que necesitan un 
riñón excede tan ampliamente la dispo¬ 
nibilidad, ¿cuál es la mejor manera de 
asignar los órganos disponibles? No se 
puede utilizar el mercado. Por razones 
obvias, la venta de una parte del cuerpo 
humano es ilegal. Por eso la organización 
sin ánimo de lucro United Network for 
Organ Sharing (UNOS) se ha encargado 
de establecer un protocolo para estas 
situaciones. 

Bajo las directrices actuales de UNOS, 
un riñón donado se destina a la persona 
que lleva más tiempo en la lista de espera. 
Según este sistema, un riñón disponible 
iría a parar a un anciano de 75 años que 
lleva 2 años esperando, en vez de a un 


joven de 25 años que espera desde hace 
6 meses, a pesar de que es probable que 
el de 25 años viva más y se beneficie del 
órgano trasplantado durante un período 
más largo de tiempo. 

Para reconducir esta situación, UNOS 
está estudiando un cambio de normas 
basado en un concepto que llama “ganan¬ 
cia neta". Según este nuevo criterio, los 
riñones se asignarían teniendo en cuenta 
quien recibirá una ganancia neta mayor, 
donde la ganancia neta se mide por el 
aumento de vida esperado del receptor 
como consecuencia del trasplante. Y la 
edad es claramente el mejor indicador de 
cuánto tiempo vivirá alguien después de 
un trasplante. Por ejemplo, un diabético 
típico de 25 años ganará 8,7 años de vida 
adicionales, pero un diabético típico de 
55 años solo ganará 3,6 años extras. 

Con el sistema actual, basado en el 
tiempo de espera, los trasplantes generan 


alrededor de 44.000 años de vida adicio¬ 
nales, mientras que con las nuevas nor¬ 
mas el número de años extra saltaría hasta 
55.000. La proporción de riñones que 
se destinarían a personas de veintitantos 
años se triplicaría; la proporción que iría a 
personas de más de 60 años se reducirá 
a la mitad. 

¿Qué tiene que ver esto con el 
excedente del consumidor? Como habrás 
intuido, el concepto de ganancia neta de 
UNOS es muy parecido al de excedente 
del consumidor -es el excedente indi¬ 
vidual generado por el hecho de tener 
un riñón nuevo. En esencia, el UNOS ha 
diseñado un sistema que asigna los riño¬ 
nes donados en función de la persona que 
obtenga del trasplante el mayor excedente 
individual del consumidor. En términos de 
resultados, por tanto, esta propuesta de 
“ganancia neta" funciona de modo muy 
parecido a un mercado competitivo. 
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íxcedente del productor y la curva de 
irta 

o mismo que algunos compradores de un bien habrían estado dispuestos a pagar 
por su compra más que el precio que de verdad pagan, algunos vendedores de un 
bien habrían estado dispuestos a venderlo por un precio inferior al que en reali¬ 
dad reciben. Por tanto, lo mismo que hay consumidores que reciben un excedente del 
consumidor por el hecho de comprar en un mercado, hay productores que reciben un 
excedente del productor por el hecho de vender en un mercado. 


Vendedor 

Coste 

Precio 

potencial 

($) 

recibido ($) 

Andrew 

5 

30 

Betty 

15 

30 

Carlos 

25 

30 

Donna 

35 

- 

Engelbert 

45 

- 


Todos los vendedores 


Los costes y el excedente del productor 

Consideremos un grupo de estudiantes que son 
vendedores potenciales de libros de texto usa¬ 
dos. Puesto que tienen distintas preferencias, 
son diferentes los precios a los que están dis¬ 
puestos a vender sus libros. La Tabla 4-2 mues¬ 
tra los precios a los que cada estudiante estaría 
dispuesto a vender. Andrew quiere vender su 
libro siempre que obtenga por lo menos 5 $; 

Betty no lo venderá a no ser que obtenga 15 $ 
como mínimo; Carlos tiene que obtener por lo 
menos 25 $; Donna lo vende solo si obtiene 35 $ 
o más; Engelbert no lo vende a menos que pueda 
conseguir 45 $. 

El precio más bajo al que un vendedor 
potencial está dispuesto a vender recibe un 

nombre específico en economía: se denomina el coste del vendedor. Así, el coste de 
Andrew es 5 $, el de Betty es 15 $, y así sucesivamente. 

Utilizar el término coste, que normalmente se asocia con el coste monetario de 
producir un bien, puede sonar un poco extraño cuando se aplica a vendedores de 
libros de texto usados. Los alumnos no tienen que fabricar los libros, así que al estu¬ 
diante que vende un libro no le cuesta nada conseguir que el libro se pueda vender, 
¿no es así? 

Sí, sí que le cuesta. Un alumno que vende un libro dejará de tenerlo en el futu¬ 
ro como parte de su biblioteca personal. Por tanto, vender el libro tiene un coste 
de oportunidad, aunque el propietario haya aprobado la asignatura para la que lo 
compró. Y recuerda que uno de los principios básicos de la Economía es que la 
verdadera medida del coste de hacer algo es siempre su coste de oportunidad. Es 
decir, el verdadero coste de algo es aquello a lo que hay que renunciar para obte¬ 
nerlo. 

Por eso es correcto en Economía denominar 'coste” de vender un bien al precio 
mínimo al que alguien venderá ese bien, aunque el vendedor no tenga que gastar nin¬ 
gún dinero para conseguir que el bien esté disponible para la venta. Por supuesto, en 
la mayoría de los mercados del mundo real los vendedores son también los produc¬ 
tores del bien, por lo que sí gastan dinero para poder ponerlo a la venta. En ese caso, 
el coste de poner a la venta un bien incluye costes monetarios, pero también puede 
incluir otros costes de oportunidad. 

Volviendo al ejemplo, supongamos que Andrew vende su libro por 30 $. Es evi¬ 
dente que se ha beneficiado de la transacción: habría estado dispuesto a venderlo por 
solo 5 $, por lo que ha ganado 25 $. Esta ganancia neta, la diferencia entre el precio 
que obtiene realmente y su coste -el precio mínimo al que habría estado dispuesto a 
vender- se llama excedente individual del productor. 

Como en el caso del excedente del consumidor, podemos sumar los excedentes 
individuales de todos los productores para calcular el excedente total del produc¬ 
tor; es decir, la ganancia neta total de todos los vendedores de este mercado. Los 
economistas utilizan el término excedente del productor para referirse tanto al 
excedente total como al excedente individual del productor. La Tabla 4-2 muestra la 
ganancia neta de cada uno de los estudiantes que venderían un libro usado a un pre¬ 
cio de 30 $: 25 $ para Andrew, 15 $ para Betty y 5 $ para Carlos. El excedente total del 
productor es 25 + 15 + 5 = 45 $ 


tabla 4-2 Excedente del productor cuando el 
precio de un libro usado es 30 $ 

Excedente individual del productor = 
Coste - precio recibido ($) 

25 
15 


Excedente total del productor = 45 $ 


El coste de un vendedor es el precio 
más bajo al que está dispuesto a 
vender un bien. 

El excedente individual del 
productor es la ganancia neta que 
obtiene un vendedor individual por 
vender un bien. Es igual a la diferencia 
entre el precio recibido y el coste del 
vendedor. 

El excedente total del productor 

en un mercado es la suma de los 
excedentes individuales del productor 
de todos los vendedores de un bien. 

El término excedente del productor 
se utiliza tanto para referirse al 
excedente individual como al 
excedente total del productor. 
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Lo mismo que el excedente del consumidor, el excedente del productor obtenido 
por los vendedores de libros puede representarse gráficamente. Igual que obtuvimos 
la curva de demanda a partir de la disposición a pagar de diferentes consumidores, 
empezamos obteniendo la curva de oferta a partir del coste de diferentes produc¬ 
tores. La curva en forma de escalera de la Figura 4-3 es la curva de oferta corres¬ 
pondiente a los costes que aparecen en la Tabla 4-2. La anchura de cada escalón de 
la curva corresponde a un libro de texto y representa a un vendedor. La altura del 
escalón de Andrew es 5 $, su coste. Este es la parte inferior de un rectángulo cuya 
parte superior son 30 $, el precio que en realidad recibe por la venta de su libro. El 
área de este rectángulo, (30 $ - 5 $) x 1 = 25 $, es su excedente del productor. Así, el 
excedente del productor que Andrew consigue por vender su libro es el área del rec¬ 
tángulo rojo oscuro de la figura. 

Supongamos que la librería del campus está dispuesta a comprar, a 30 $ el ejem¬ 
plar, todos los ejemplares usados de este libro que los estudiantes quieran vender. En 
ese caso, además de Andrew también venderán sus ejemplares Betty y Carlos. Ellos 
también se benefician de sus ventas, aunque no tanto como Andrew, porque sus costes 
son mayores. Andrew, como hemos visto, gana 25 $. Betty gana menos: como su coste 
es 15 $, gana solo 15 $. Carlos gana menos todavía, 5 $. 

De nuevo, como en el caso del excedente del consumidor, tenemos una regla gene¬ 
ral para determinar el excedente total del productor obtenido por las ventas de un 
bien: El excedente total del productor obtenido por vender un bien a un precio dado es 
igual al área situada encima de la curva de oferta pero debajo del precio. 

Esta regla se aplica tanto a ejemplos como el de la Figura 4-3, donde hay pocos 
productores y una curva de oferta con forma de escalera, como a ejemplos más realis¬ 
tas, donde hay muchos productores y la curva de oferta es más o menos suave. 

Consideremos, por ejemplo, la oferta de trigo. La Figura 4-4 muestra cómo el exce¬ 
dente del productor depende del precio por fanega. Supongamos que, como se ve en 
la ñgura, el precio es 5 $ por fanega y los agricultores ofrecen un millón de fanegas. 
¿Cuál es la ganancia que obtienen los granjeros por vender su trigo un precio igual a 
5 $? Su excedente del productor es igual al área coloreada de la figura -el área situada 
encima de la curva de oferta pero debajo del precio de 5 $ por fanega. 


figura 4-3 Excedente del productor en el mercado de libros de texto usados 


A un precio de 30 $, Andrew, Betty y Carlos venden 
un libro cada uno, pero Donna y Engelbert no venden 
ninguno. Andrew, Betty y Carlos obtienen excedentes 
del productor iguales a la diferencia entre el precio y 
su coste, representado por las áreas de los rectángu¬ 
los coloreados. Tanto Donna como Engelbert tienen 
un coste mayor que el precio (30 $), por lo que no 
están dispuestos a vender un libro y reciben un exce¬ 
dente del productor nulo. El excedente total del pro¬ 
ductor está representado por el área total coloreada, 
que es la suma de los excedentes individuales del 
productor de Andrew, de Betty y de Carlos, y que es 
igual a 25 $ + 15 $ + 5 $ = 45 $. 
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■ FIGUR a 4-4 Excedente del productor 

Esta es la curva de la oferta de trigo. A un precio de 
5 $, los agricultores ofrecen un millón de fanegas. El 
excedente del productor a este precio es igual al área 
coloreada: el área situada encima de la curva de oferta 
pero debajo del precio. Representa la ganancia total 
de los productores -granjeros en este caso- genera¬ 
da por vender su producto cuando el precio es igual 
a 5 $. 



Precio de equilibrio 


Las ganancias del comercio 

olvamos al mercado de libros de texto usados, pero considerando ahora un 
mercado mucho mayor -por ejemplo, el de una gran universidad estatal. Hay 
muchos compradores y muchos vendedores potenciales, por lo que el merca¬ 
do es competitivo. En primer lugar ordenemos a todos los estudiantes nuevos -que 
son los compradores potenciales de un libro- en función de su disposición a pagar, 
de manera que el estudiante que tenga la disposición a pagar más alta es el primer 
comprador potencial, el estudiante con la siguiente disposición a pagar más alta es 
el segundo, y así sucesivamente. A continuación podemos usar esas disposiciones a 
pagar para obtener una curva de demanda como la de la Figura 4-5. 

De forma similar, podemos ordenar a los estudiantes que dejan la universidad 
-que son los vendedores potenciales de un libro- en función de su coste, empezando 


figura 4-5 Excedente total 


En el mercado de libros de texto usados, el precio 
de equilibrio es 30 $ y la cantidad de equilibrio 
es 1.000 libros. El excedente del consumidor 
es el área azul, situada debajo de la curva de 
demanda pero encima del precio. El excedente 
del productor es el área roja, situada encima de la 
curva de oferta pero debajo del precio. La suma 
del área azul y el área roja es el excedente total, 
la ganancia total que obtiene la sociedad por la 
producción y el consumo del bien. 



m 


o 


1.000 

I 

Cantidad de equilibrio 


Cantidad de libros 
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PARTE 2 


OFERTA Y DEMANDA 


El excedente total generado en 
un mercado es la ganancia total 
que obtienen los consumidores y 
los productores por comerciar en el 
mercado. Es la suma del excedente 
del consumidor y el excedente del 
productor. 


por el estudiante con menor coste, a continuación el de siguiente coste más bajo, y así 
sucesivamente. Seguidamente usamos esos costes para obtener la curva de oferta de 
la misma figura. 

Tal como hemos dibujado las curvas, el mercado alcanza el equilibrio a un precio 
igual a 30 $ por libro, y a ese precio se compran y se venden 1.000 libros. Los dos trián¬ 
gulos coloreados representan el excedente del consumidor (en azul) y el excedente del 
productor (en rojo) generados por este mercado. La suma del excedente del consumidor 
y el excedente del productor se denomina el excedente total generado en un mercado. 



▼ Repaso rápido 


El excedente individual del consumi¬ 
dor es la ganancia neta que obtiene 
un consumidor por comprar un bien. 

El excedente total del consumidor en 

un mercado es igual al área situada 
debajo de la curva de demanda del 
mercado pero encima del precio. 

La diferencia entre el precio y el 
coste de un vendedor es el exceden¬ 
te individual del productor. 

El excedente total del productor es 

igual al área situada debajo del pre¬ 
cio pero encima de la curva de oferta 
del mercado. 

El excedente total mide las ganan¬ 
cias totales derivadas de participar 
en un mercado. 


LA ECONOMIA EN ACCION 


COJA LAS LLAVES, POR FAVOR 

S in lugar a dudas, los libros de historia (o los lectores digitales) algún día citarán 
a eBay, el servicio de subastas online, como una de las innovaciones estadou¬ 
nidenses más grandes del siglo XX. Fundada en 1995, esta compañía afirma que su 
misión es "ayudar a prácticamente cualquier persona a intercambiar prácticamente 
cualquier cosa sobre la Tierra". Ofrece un medio para que comprado¬ 
res y vendedores potenciales -a veces de objetos únicos o de segunda 
mano- se encuentren unos a otros. Y las ganancias que obtuvieron 
los usuarios de eBay por el intercambio fueron evidentemente gran¬ 
des: en 2010, eBay declaró haber comprado y vendido en su portal de 
Internet bienes por un valor de 53.500 millones de dólares. 

Y el intercambio por Internet no se ha detenido aquí. Están sur¬ 
giendo páginas de Internet que permiten que la gente alquile sus 
propiedades personales -objetos como automóviles, máquinas herra¬ 
mientas, objetos electrónicos personales, y habitaciones sobrantes. 
Lo mismo que hizo eBay con los compradores y los vendedores, estas 
nuevas páginas de Internet proporcionan una plataforma para que los 
propietarios y los arrendatarios se encuentren unos con otros. 

Un reciente artículo de la revista Business Week describe cómo 
una pareja de Boston utilizó la página web RelayRides para alquilar 
un automóvil que tenían y que no usaban desde hacía mucho tiempo, 
ganando lo suficiente para costear su seguro y su mantenimiento. Y, 
de acuerdo con el fundador de RelayRides, Shelby Clark, las personas que alquilan 
automóviles a través de su página web ganan, como media, unos 250 $ al mes. 

Judith Chevalier, una economista de la Escuela de Empresariales de Yale dijo, 
"Estas compañías te permiten extraer un poco de valor a... bienes que están olvida¬ 
dos". 

RelayRides y compañías similares están deseando poder obtener una ganancia 
ayudando a la gente a generar un poco más de plusvalía a partir de sus propiedades. 


•O 


COMPRUEBA SI LO HAS ENTENDIDO 


4-1 


Dos consumidores, Casey y Josey, quieren comer pimientos jalapeños rellenos de queso. Dos 
productores, Cara y Jamie, se los pueden proporcionar. La tabla siguiente muestra la disposi¬ 
ción a pagar de los consumidores y los costes de los productores. Observa que en este mer¬ 
cado nadie quiere comprar ni vender más de cuatro pimientos, sea cual sea su precio. 

a. Con los datos de la tabla construye un plan de demanda y un plan de oferta para precios 
¡guales a 0,00 $, 0,10 $, y así sucesivamente, hasta 0,90 $. 

b. Calcula el precio y la cantidad de equilibrio en el mercado de pimientos rellenos de queso. 

c. Calcula el excedente del consumidor, el del productor, y el excedente total cuando este 
mercado está en equilibrio. 

Coste de 
Jamie ($) 


Cantidad de 

Disposición a pagar 

Disposición a pagar 

Coste de 

pimientos 

de Casey ($) 

de Josey ($) 

Cara ($) 

1 er pimiento 

0,90 

0,80 

0,10 

2 o pimiento 

0,70 

0,60 

0,10 

3er pimiento 

0,50 

0,40 

0,40 

4 o pimiento 

0,30 

0,30 

0,60 
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2 Supongamos que UNOS cambia sus normas para la asignación de riñones donados. No 
se basará sólo en el concepto de “ganancia neta" sino que también dará preferencia a los 
pacientes que tengan hijos pequeños. Si definimos el “excedente total" en este caso como el 
aumento total de años de vida esperado para los receptores de riñones, ¿cómo afecta esta 
nueva estrategia al excedente total? ¿Lo aumenta, lo reduce o lo deja igual? ¿Cómo justifica¬ 
rías este cambio de normas? 

Las soluciones están al final del libro. 


¿Por qué controlan los precios los 
gobiernos? 

n el capítulo 3 aprendimos que los mercados tienden al equilibrio -es decir, que 
el precio de mercado se mueve hasta alcanzar el nivel para el que la cantidad 
ofrecida es igual a la cantidad demandada. Sin embargo, este precio de equilibrio 
no tiene por qué satisfacer necesariamente ni a los compradores ni a los vendedores. 

Después de todo, a los compradores siempre les gustaría pagar un precio menor si 
pudieran, y a veces pueden esgrimir poderosos motivos morales o políticos para justificar 
que deberían pagar precios más bajos. Por ejemplo, ¿qué pasaría si en una gran ciudad el 
equilibrio entre la oferta y la demanda de pisos se produjese a un precio que el trabajador 
medio no pudiera permitirse pagar? En ese caso, un gobierno podría estar sometido a 
presiones para imponer límites a los alquileres que pueden fijar los propietarios. 

Los vendedores, sin embargo, siempre desearían cobrar más dinero por sus ven¬ 
tas, y a veces pueden esgrimir poderosos motivos morales o políticos para justificar 
que deberían recibir precios más altos. Por ejemplo, consideremos el mercado laboral: 
el precio de una hora del tiempo de un trabajador es el salario. ¿Qué pasaría si el 
equilibrio entre la oferta y la demanda de los trabajadores menos cualificados diera 
lugar a salarios que generaran unos ingresos inferiores al umbral de la pobreza? En 
ese caso, un gobierno podría verse presionado para exigir a los empresarios el pago 
de un salario que no fuera menor que un salario mínimo determinado. 

En otras palabras, muchas veces hay una fuerte demanda política para que los 
gobiernos intervengan en los mercados. Y pueden existir intereses poderosos que 
consigan forzar una intervención en el mercado que les favorezca, haciéndola parecer 
"justa". Cuando un gobierno interviene regulando los precios, decimos que impone 
controles de precios. Esos controles típicamente consisten en establecer o bien un 
límite superior, un precio máximo, o bien un límite inferior, un precio mínimo. 

Por desgracia no es tan sencillo decirle a un mercado lo que tiene que hacer. Como 
veremos enseguida, cuando un gobierno intenta regular los precios -tanto si los regu¬ 
la a la baja mediante un precio máximo como si los regula al alza mediante un precio 
mínimo- hay ciertos efectos secundarios previsibles y no deseados. 


Los controles de precios son 
restricciones legales respecto lo alto 
o lo bajo que puede llegar a ser el 
precio en un mercado. Pueden tomar 
dos formas: un precio máximo, que 
es el mayor precio que los vendedores 
pueden cobrar por un bien o un 
servicio, o un precio mínimo, que es 
el menor precio que los compradores 
tienen que pagar por un bien o 
servicio. 


Precios máximos 

parte del control de alquileres, del que vamos a hablar bastante a continuación, 

no hay actualmente muchos ejemplos de precios máximos en Estados Unidos. 

Pero en otras épocas fueron muy comunes. Los precios máximos se imponen 
sobre todo en tiempos de crisis -guerras, cosechas perdidas, desastres naturales- 
porque este tipo de sucesos a menudo dan lugar a repentinas subidas de precios que 
perjudican a mucha gente, mientras que producen grandes ganancias a unos pocos 
afortunados. El gobierno de los Estados Unidos impuso muchos precios máximos 
durante la Segunda Guerra Mundial: la contienda disparó la demanda de materias 
primas, como el aluminio y el acero, y los controles de precios evitaron que los que 
tenían acceso a estos recursos amasaran enormes fortunas. En 1973 se controlaron 
los precios del petróleo, cuando un embargo impuesto por los países árabes exporta¬ 
dores de petróleo parecía que podía generar enormes beneficios para las compañías 
petroleras estadounidenses. En 2001 se establecieron controles de precios sobre el 
mercado mayorista de electricidad de California, cuando un exceso de demanda ori¬ 
ginó grandes beneficios para unas pocas grandes empresas energéticas, mientras que 
encarecía la factura eléctricci de los consumidores. 
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El control de alquileres en Nueva York es, se crea o no, un vestigio de la Segunda 
Guerra Mundial: se impuso porque la producción durante la guerra había causado 
un boom económico que aumentó la demanda de viviendas en un momento en el que 
el trabajo y las materias primas necesarias para construirlas se estaban utilizando 
para ganar la guerra. Aunque la mayoría de los controles de precios se eliminaron 
poco después de acabar el conflicto, los límites sobre los alquileres en Nueva York 
se mantuvieron, e incluso se ampliaron a viviendas que antes estaban exentas de la 
regulación, lo que originó algunas situaciones muy extrañas. 

Se puede alquilar muy fácilmente un piso de una habitación en Manhattan -siem¬ 
pre que uno pueda y esté dispuesto a pagar varios miles de dólares al mes y a vivir en 
una zona no muy atractiva. Sin embargo, hay algunas personas que pagan solo una 
pequeña fracción de esas cantidades por el alquiler de pisos similares, y otros que 
pagan muy poco más por pisos más grandes situados en mejores zonas. 

Además de proporcionar suculentas ganancias a algunos inquilinos, ¿cuáles son 
las principales consecuencias del sistema de control de alquileres en Nueva York? 
Para responder a esta pregunta, volvamos al modelo que vimos en el capítulo 3: el 
modelo de oferta y demanda. 

El modelo de un precio máximo 

Para ver qué puede funcionar mal cuando un gobierno establece un precio máximo 
en un mercado eficiente, observemos la Figura 4-6, que muestra un modelo simplifi¬ 
cado del mercado de pisos de Nueva York. Para simplificar, suponemos que todos los 
pisos son idénticos, por lo que todos se alquilarían al mismo precio si el mercado no 
estuviera regulado. La tabla de la figura muestra los planes de demanda y de oferta; 
las curvas de demanda y de oferta están representadas a la izquierda. La cantidad 
de pisos se representa en el eje de abscisas, y el alquiler mensual de un piso en el de 
ordenadas. Se puede ver que, en un mercado no regulado, el equilibrio se situaría en 
el punto E : se alquilarían 2 millones de pisos pagando 1.000 $ al mes por cada uno. 


FIGURA 4-6 


El mercado de pisos sin control de precios 



Alquiler mensual 
(por piso) 

Cantidad de pisos 
(millones) 

Cantidad Cantidad 

demandada ofrecida 

1.400 $ 

1,6 

2,4 

1.300 

1,7 

2,3 

1.200 

1,8 

2,2 

1.100 

1,9 

2,1 

1.000 

2,0 

2,0 

900 

2,1 

1,9 

800 

2,2 

1,8 

700 

2,3 

1,7 

600 

2,4 

1,6 


Cantidad de pisos (millones) 


Sin intervención del gobierno, el mercado de pisos 
alcanza el equilibrio en el punto E, con un alquiler de 


1.000 $ al mes y 2 millones de pisos alquilados. 
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figura 4-7 Los efectos de un precio máximo 


La línea negra horizontal represen¬ 
ta el precio máximo fijado por el 
gobierno sobre los alquileres, igual 
a 800 $ al mes. Este precio máximo 
reduce la cantidad ofrecida de pisos 
a 1,8 millones, punto A, y aumenta la 
cantidad demandada a 2,2 millones, 
punto B. Esto crea un exceso de 
demanda permanente de 400.000 
pisos: hay 400.000 personas que 
quieren alquilar pisos al precio legal 
de 800 $, pero no pueden. 



Supongamos ahora que se fija por ley un precio máximo que limita los alquileres 
a un precio inferior al de equilibrio -por ejemplo a no más de 800 $. 

La Figura 4-7 muestra el efecto del precio máximo, representado por una línea 
horizontal trazada a una altura de 800 $. Al alquiler obligatorio de 800 $, los propie¬ 
tarios de viviendas tienen menos incentivos para alquilarlas, por lo que no querrán 
ofrecer tantas como las que ofrecerían al precio de equilibrio de 1.000 $. Elegirán 
el punto A de la curva de oferta, ofreciendo para alquilar solo 1,8 millones de pisos, 
200.000 menos que en el mercado sin regulación. Al mismo tiempo, a un precio de 
800 $, habrá más gente dispuesta a alquilar que al precio de equilibrio de 1.000 $; 
como muestra el punto B de la curva de demanda, con un alquiler mensual de 800 $, 
la cantidad de pisos demandados aumenta hasta 2,2 millones, 200.000 más que en el 
mercado sin regulación, y 400.000 más de los que están disponibles con un alquiler 
igual a 800 $. Se produce por tanto, un exceso de demanda permanente de viviendas 
de alquiler: a ese precio quieren alquilar un piso 400.000 personas más que las que 
pueden encontrar uno. 

¿Los precios máximos siempre provocan situaciones de exceso de demanda? No. 
Si se fija un precio máximo más alto que el precio de equilibrio, no tendrá ningún 
efecto. Supongamos que el alquiler de equilibrio de los pisos es 1.000 $ al mes y que 
el gobierno fija un alquiler máximo de 1.200 $. ¿Afectará a alguien? En ese caso, el 
precio máximo no será vinculante o efectivo -no afectará realmente al comportamien¬ 
to del mercado- y no tendrá ningún efecto. 


Cómo genera ineficiencia un precio máximo 

La escasez de pisos mostrada en la figura 4-7 no es una simple molestia: como todo 
exceso de demanda provocado por un control de precios, puede tener consecuen¬ 
cias muy graves porque genera ineficiencias. En otras palabras, hay ganancias del 
intercambio que no se materializan. El control de alquileres, como cualquier precio 
máximo, crea ineficiencias al menos por cuatro vías diferentes. Reduce la cantidad 
de pisos alquilados por debajo del nivel eficiente; en general, provoca una mala asig¬ 
nación de los pisos entre los inquilinos potenciales; hace perder tiempo y esfuerzo a 
las personas que buscan vivienda; e induce a los propietarios a mantener los pisos 
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Los precios máximos a menudo 
generan ineficiencia en forma de 
asignación ineficiente entre ios 
consumidores: algunas personas 
que necesitan imperiosamente un 
bien y que están dispuestas a pagar 
un precio elevado se quedan sin él, 
mientras que otras personas a las que 
les importa relativamente poco y que 
solo pagarían por él un precio bajo, sí 
lo consiguen. 


La pérdida irrecuperable no es el único tipo de ineficiencia que surge de un precio 
máximo. Los tipos de ineficiencia creados por el control de alquileres van más allá 
de la disminución de la cantidad disponible de pisos. Estas ineficiencias adicionales 
-asignación ineficiente entre los consumidores, recursos desaprovechados y calidad 
ineficientemente baja- hacen que haya una pérdida de excedente adicional, que se 
suma a la pérdida irrecuperable. 

Asignación ineficiente entre los consumidores El control de alquileres no solo 
da lugar a que haya menos pisos disponibles. También puede producir una mala asig¬ 
nación de los pisos disponibles entre los consumidores: personas que necesitan urgen¬ 
temente un lugar para vivir pueden no ser capaces de encontrar un piso, mientras que 
algunos pisos pueden ser ocupados por gente con necesidades mucho menos urgentes. 

En el caso de la Figura 4-7, 2,2 millones de personas querrían alquilar un piso a 
800 $ al mes, pero solo hay 1,8 millones de pisos disponibles. Entre estos 2,2 millo¬ 
nes de personas que buscan vivienda, algunas la necesitan con urgencia y están dis¬ 
puestas a pagar un precio elevado para conseguirla. Otros tienen una necesidad de 
vivienda menos urgente y solo están dispuestos a pagar un precio bajo, quizá porque 
tienen otros alojamientos alternativos. Una asignación eficiente de los pisos reflejaría 
estas diferencias: las personas que realmente quieren un piso lo alquilarán y las que 
no tengan tanta ansiedad por encontrar un piso, no lo alquilarán. En una asignación 
ineficiente de las viviendas pasará lo contrario: algunas personas que no están espe¬ 
cialmente preocupadas por encontrar un piso, lo conseguirán, mientras que otras que 
lo necesitan de verdad se quedarán sin él. 

Y puesto que, cuando hay control de alquileres, las personas generalmente encuen¬ 
tran una vivienda gracias a la suerte o a las relaciones personales, en general hay una 
asignación ineficiente de los escasos pisos disponibles entre los consumidores. 

Para ver la ineficiencia que se produce, supongamos la situación de los Lee, una 
familia con dos niños pequeños que no tiene alojamiento alternativo y que estaría 
dispuesta a pagar hasta 1.500 $ al mes por un piso -pero no son capaces de encontrar 
ninguno. Consideremos también el caso de George, un jubilado que vive la mayor 
parte del año en Florida, pero que todavía conserva en Nueva York un piso que alqui¬ 
ló hace 40 años. George paga 800 $ por este piso pero, si el alquiler fuese más alto, 
incluso solo un poco más alto -850 $, por ejemplo- lo dejaría y se quedaría en casa de 
sus hijos cuando va a Nueva York. 

Esta asignación de pisos -George tiene uno y la familia Lee no lo tiene- es 
una oportunidad desaprovechada: hay una forma de conseguir que tanto la fami¬ 
lia Lee como George mejoren su situación sin incurrir en costes adicionales. Los 
Lee estarían felices de pagarle a George, por ejemplo 1.200 $ al mes por suba¬ 
rrendarle el piso, y George aceptaría encantado, puesto que el piso no vale para 
él más de 849 $ al mes. George preferiría el dinero de los Lee en lugar de seguir 
usando su piso; los Lee preferirían tener el piso en lugar del dinero. Por tanto, 
ambos mejorarían su situación con esa transacción -y ninguna otra persona 
resultaría perjudicada por ella. 

En general, si las personas que realmente desean alquilar un piso pudieran sub¬ 
arrendarlo a las personas que no tienen tanto interés en vivir en él, estarían mejor 
todos: los que consiguen una vivienda y los que subarriendan la suya a cambio de 
dinero. Sin embargo, subarrendar es ilegal en un régimen de control de alquileres, 
porque la operación se produciría a precios superiores al precio máximo. 

El hecho de que subarrendar sea ilegal no significa que no ocurra nunca. De 
hecho, descubrir los subarrendamientos ilegales es una de las principales ocupacio¬ 
nes de los investigadores privados de Nueva York. Un reportaje del New York Times 
describía como estos investigadores usan cámaras ocultas y otros trucos para demos¬ 
trar que los inquilinos legales de los pisos con alquiler controlado viven en realidad en 
urbanizaciones, o incluso en otros estados, y tienen subarrendados sus pisos a alqui¬ 
leres que son el doble o el triple del alquiler máximo. El subarrendamiento ilegal es 
un tipo de actividad ilegal que trataremos brevemente más adelante. Por el momento, 
simplemente digamos que los propietarios de los pisos y las agencias legales desincen¬ 
tivan activamente la práctica del subarriendo ilegal. Como consecuencia, el problema 
de la asignación ineficiente de pisos sigue existiendo. 
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Recursos desaprovechados Otra razón por la que los precios máximos causan 
[Deficiencia es que con ellos hay recursos desaprovechados: hay gente que gasta 
dinero, esfuerzos y tiempo para hacer frente a las escaseces originadas por el precio 
máximo. Volvamos a 1979, cuando el control de los precios de la gasolina dio lugar 
a una escasez que forzó a millones de estadounidenses a hacer cola muchas horas a 
la semana en las gasolineras. El coste de oportunidad del tiempo empleado en hacer 
cola -los salarios no cobrados, el tiempo de ocio no disfrutado -fueron recursos des- 
aprovcchados desde el punto de vista de los consumidores y desde el punto de vista 
del conjunto de la economía. 

El control de los alquileres obligará a los Lee a dedicar durante meses parte de su 
tiempo libre a buscar una vivienda, en vez de dedicarlo a trabajar o a disfrutarlo en 
familia. Es decir, para los Lee la búsqueda prolongada de vivienda tiene un coste de 
oportunidad -el tiempo de ocio o los ingresos a los que han tenido que renunciar. Si 
el mercado de pisos de alquiler fuera un mercado libre, los Lee hubieran encontrado 
rápidamente un piso al precio de equilibrio de 1.000 $ y habrían tenido tiempo para 
ganar más dinero o para divertirse más -una situación en la que habrían estado mejor 
sin que nadie hubiera estado peor. De nuevo, el control de precios ha generado opor¬ 
tunidades desaprovechadas. 

Calidad ineficientemente baja Otra vía por la que los precios máximos causan 
ineficiencia es haciendo que los bienes sean de una calidad ineficientemente baja. La 
calidad ineficientemente baja significa que los vendedores ofrecen bienes de baja 
calidad a bajo precio, incluso aunque los consumidores estén dispuestos a pagar un 
precio más alto por bienes de mejor calidad. 

Consideremos una vez más el control de alquileres. Los propietarios no tienen 
incentivos para ofrecer pisos en mejores condiciones porque no pueden subir el 
alquiler para recuperar el coste de las reparaciones y, en cambio, pueden encontrar 
inquilinos fácilmente. En muchos casos, los inquilinos estarían dispuestos a pagar 
por una mejora de las condiciones del piso mucho más que lo que le costaría la refor¬ 
ma al propietario -por ejemplo, la reforma de una instalación eléctrica anticuada 
que no permite instalar de forma segura aire acondicionado o usar un ordenador. 
Pero cualquier pago adicional por tales reformas sería considerado legalmente 
como un aumento del alquiler, lo que está prohibido. Por supuesto, las viviendas 
bajo regulación se mantienen en pésimo estado, raramente están pintadas y tienen 
frecuentes problemas eléctricos y de fontanería, hasta el punto de que en ocasiones 
supone un riesgo vivir en ellas. Como decía un antiguo director de una inmobiliaria 
de Manhattan: “En los pisos libres de regulación arreglábamos más cosas de las que 
pedían los inquilinos. Pero en las viviendas con alquiler controlado hacíamos única¬ 
mente lo que exigía la ley... Teníamos un incentivo perverso para conseguir que estos 
inquilinos se encontraran incómodos.” 

Toda esta situación es una oportunidad desaprovechada -algunos inquilinos 
estarían encantados de pagar más para tener mejores condiciones y los propietarios 
estarían encantados de hacer las mejoras si se las pagaran. Pero ese intercambio solo 
ocurriría si el mercado funcionara libremente. 

Mercado negro Y esto nos lleva al último aspecto de los precios máximos: el 
incentivo que generan para las actividades ilegales, concretamente para que surjan 
mercados negros. Ya hemos descrito un tipo de actividad de mercado negro -el 
subarrendamiento ilegal hecho por los inquilinos. Pero la cosa no termina ahí. 
Claramente, existe la tentación de que el propietario de una vivienda le diga a un 
inquilino potencial: “Mira, puedes quedarte con el piso si cada mes, además del 
alquiler legal, me pagas en mano unos cuantos billetes de cien” -y a que el inquilino 
acepte si es una de esas personas que desearían pagar mucho más que el alquiler 
máximo permitido. 

¿Qué tiene de malo el mercado negro? En general, está mal que la gente infrinja 
cualquier ley, porque eso lleva a una falta de respeto por la ley en general. Peor aún, 
en ese caso la actividad ilegal empeora la situación de los que son honrados. Si los Lee 
son escrupulosos respetando la ley que controla los alquileres, pero otros -que pueden 
necesitan un piso menos que ellos- están dispuestos a sobornar a los propietarios, es 
posible que los Lee nunca encuentren piso. 


' 

Los precios máximos generalmente 
producen ineficiencia en forma de 
recursos desaprovechados: la 
gente gasta dinero, esfuerzos y 
tiempo para hacer frente a la escasez 
causada por el precio máximo. 

Los precios máximos a menudo 
causan ineficiencia que se manifiesta 
en que los bienes ofrecidos tienen 
una calidad ineficientemente baja: 
los vendedores ofrecen bienes de 
baja calidad a un precio bajo, aunque 
muchos compradores preferirían pagar 
precios más altos para conseguir 
mejor calidad. 

Un mercado negro es un mercado 
en el que hay bienes o servicios que 
se compran y se venden ilegalmente 
-o porque su venta es ilegal en sí 
misma, o porque los precios que 
se cobran están prohibidos por la 
existencia de un precio máximo. 
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Entonces, ¿por qué existen los precios máximos? 

Hemos visto tres posibles efectos derivados de la existencia de precios máximos: 

• Una escasez persistente del bien 

• Ineficiencia derivada de esta escasez persistente y que se manifiesta en forma de 
una cantidad ineficientemente baja -pérdida irrecuperable de eficiencia-, de una 
asignación ineficiente de los bienes entre los consumidores, de recursos desapro¬ 
vechados en la búsqueda del bien y de una calidad ineficientemente baja del bien 
que se ofrece a la venta 

• Aparición de actividades ilegales, de mercado negro 

Si existen estas consecuencias tan desagradables, ¿por qué las autoridades todavía 
imponen a veces precios máximos? Y, en concreto, ¿por qué sigue habiendo control 
de alquileres en Nueva York? 

Una respuesta es que, aunque los precios máximos tienen efectos adversos, tam¬ 
bién benefician a algunas personas. En la práctica, las normas de regulación del 
alquiler en Nueva York -que son mucho más complejas que nuestro sencillo modelo- 
perjudican a muchos ciudadanos, pero permiten que un pequeño grupo de inquilinos 
pague un alquiler mucho más bajo del que pagarían en un mercado no regulado. Y los 
que se benefician del control suelen estar, en general, mejor organizados y se hacen 
oír más que los que se ven perjudicados. 

Además, cuando los precios máximos han estado vigentes durante tanto tiempo, es 
posible que los compradores no tengan una idea muy realista de lo que ocurriría si no 
existieran. En el ejemplo anterior, el alquiler en un mercado no regulado (Figura 4-6), 
sería solo un 25% más alto que en el mercado regulado (Figura 4-7); 1.000 $ en lugar 
de 800 $. Pero ¿cómo podrían saber esto los inquilinos? Es cierto que podrían haber 
oído hablar de transacciones en el mercado negro realizadas a precios mucho mayo¬ 
res -de los Lee o de alguna otra familia que le estuviera pagando a George 1.200 $, o 
más- y no darse cuenta de que estos precios del mercado negro son mucho más altos 
que el precio que se establecería en un mercado totalmente desregulado. 

Una última respuesta es que los responsables políticos, generalmente ¡no entien¬ 
den el análisis de la oferta y la demanda! Es un grave error suponer que los gestores de 
la política económica en el mundo real son siempre sensatos y están bien informados. 


LA ECONOMIA EN ACCION 


A 


Las escaseces de alimentos de Venezuela es una 
buena lección de por qué los precios máximos, 
por muy bien intencionados que sean, en gene¬ 
ral nunca son una buena ¡dea. 


EL HAMBRE Y LOS CONTROLES 
DE PRECIOS EN VENEZUELA 

A lgo estaba podrido en Venezuela -concretamente, 30.000 toneladas de alimentos 
descomponiéndose en Puerto Cabello en junio de 2010. El descubrimiento fue 
especialmente embarazoso para el presidente venezolano Hugo Chávez. Chávez fue 
elegido en 1998 liderando una coalición que denunciaba a las élites económicas del 
país y que prometía políticas económicas destinadas a favorecer a los pobres 
y a la clase trabajadora. Entre esas políticas estaban los controles de precios 
sobre los alimentos básicos, controles que provocaron escaseces que empeza¬ 
ron en 2003 y que se hicieron muy graves en 2006. 

Las generosas políticas del gobierno provocaron un aumento del gasto 
de los consumidores y fuertes subidas de precio de los bienes no sometidos a 
controles de precios, o de los que se compraban en el mercado negro. El resul¬ 
tado fue un gran aumento de la demanda de los bienes que tenían los precios 
controlados. Pero una aguda caída del valor de la divisa venezolana llevó a que 
disminuyeran las importaciones de alimentos extranjeros y el resultado fueron 
las estanterías vacías en las tiendas de alimentos de todo el país. 

A medida que las escaseces se extendían y que la inflación de los precios de 
los alimentos empeoraba (en los primeros cinco meses de 2010, los precios de 
i los alimentos y de las bebidas aumentaron un 21%), Chávez declaró la “guerra 
económica' al sector privado acusándole de “acaparador y contrabandista". 
El gobierno expropió granjas, fábricas de alimentos procesados y tiendas de 
alimentación, sustituyéndolas por otras propiedad del gobierno, que fueron 
corruptas e ineficientes -fue la empresa distribuidora de alimentos PDVAL, 
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roDiedad del gobierno, la que dejó que se pudrieran en los puertos de Venezuela dece¬ 
bas de miles de toneladas de alimentos. La producción de alimentos también cayó, 
obligando a Venezuela a importar el 70% de su comida. 

No es nada sorprendente que las estanterías de las tiendas de alimentos que eran 
propiedad del gobierno estuvieran mucho más vacías que las que aún seguían en 
manos privadas. Las escaseces de alimentos fueron tan graves que redujeron fuerte¬ 
mente la popularidad de Chávez entre los trabajadores venezolanos y paralizaron sus 
planes de exportación. Como dice un viejo refrán venezolano, “El amor con hambre 
no dura". 

<>•# 


▼ Repaso rápido 


COMPRUEBA SI LO HAS ENTENDIDO 


4-2 


Los días que hay partido, los propietarios de las viviendas próximas al estadio de la Universidad 
de Middletown solían alquilar sus plazas de aparcamiento a los aficionados a un precio de 11 $. 
Una nueva ordenanza municipal establece que lo máximo que se puede cobrar por una plaza 
son 7 $. Utiliza el gráfico de oferta y demanda que acompaña a este texto para explicar cómo se 
corresponde cada una de las siguientes afirmaciones con un concepto de precio máximo. 

a. Algunos propietarios creen ahora que no merece la pena molestarse en alquilar los apar¬ 
camientos. 

b. Algunos aficionados que compartían coche para ir al estadio ahora van cada uno su coche. 

c. Algunos aficionados no encuentran aparcamiento y se van sin ver el partido. 

Explica cómo cada una de los siguientes efectos adversos es consecuencia del estableci¬ 
miento del precio máximo. 

d. Ahora, algunos aficionados llegan unas horas antes del partido para encontrar aparca¬ 
miento. 

e. Los amigos de los propietarios de las viviendas próximas al estadio van con regularidad a 
ver los partidos, aunque no sean grandes aficionados. En cambio, ha habido verdaderos 
aficionados que han renunciado a ir 

a los partidos por la situación de los 
estacionamientos. 

f. Algunos propietarios alquilan plazas 
por más de 7 $, pero fingen que sus 
clientes son familiares o amigos que 
no pagan. 

2 . ¿Verdadero o falso? Justifica tu res¬ 
puesta. El establecimiento de un precio 
máximo por debajo del precio de equi¬ 
librio en un mercado que era eficiente 
provoca lo siguiente: 

a. Aumenta la cantidad ofrecida. 

b. Hace que empeoren algunas de las 
personas que quieren consumir el bien. 

c. Todos los productores empeoran. 

3. ¿Cuáles de las siguientes situaciones crean una pérdida irrecuperable? ¿Cuáles no lo hacen, 
y generan simples transferencias de excedente de unas personas a otras? Explica tus res¬ 
puestas. 


Los controles de precios pueden 
tomar la forma o bien de techos lega¬ 
les a los precios -precios máximos- o 
de suelos legales a los precios -pre¬ 
cios mínimos. 

Un precio máximo inferior al precio de 
equilibrio beneficia a los compradores 
afortunados que consiguen el bien, 
pero causa efectos adversos fácil¬ 
mente predecibles, como escaseces 
duraderas, que genera cuatro tipos de 
ineficiencias: pérdida irrecuperable, 
asignación ineficiente entre los con¬ 
sumidores, recursos desaprovechados 
y calidad ineficientemente baja. 

Una pérdida irrecuperable es una 
pérdida del excedente total que se 
produce siempre que una medida 
o una política económica reduce la 
cantidad intercambiada por debajo de 
la cantidad eficiente de equilibrio del 
mercado. 

Los precios máximos también llevan a 
la aparición de mercados negros, por 
el intento de los compradores y los 
vendedores de eludir los controles el 
precio. 



Cantidad de plazas de aparcamiento 


a. Te han expulsado de tu piso de alquiler regulado porque el propietario ha descubierto tu 
mascota, una boa constrictor. El piso se vuelve a alquilar inmediatamente por el mismo 
precio. El nuevo inquilino y tú no tenéis necesariamente la misma disposición a pagar por 
el piso. 

b. Ganas en un concurso una entrada para un concierto de jazz. Pero no puedes ir al con¬ 
cierto porque tienes un examen, y las normas del concurso dicen claramente que no 
puedes vender ni regalar la entrada. Si no pudieras vender la entrada, pero sí pudieras 
regalarla, ¿sería diferente tu respuesta a esta pregunta? 

c. El decano de tu facultad, que es partidario de las dietas bajas en calorías, ordena que 
dejen de venderse helados en el campus. 

d. Se te cae tu helado al suelo y tu perro se lo come. (Tómate la libertad de considerar a tu 
perro como parte de la sociedad y supon que, si pudiera, estaría dispuesto a pagar por un 
helado lo mismo que tú). 

Las soluciones están al final del libro. 
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Un salario mínimo es un suelo legal 
impuesto al salario, que es el precio 
de mercado del trabajo. 


Precios mínimos 

veces, los gobiernos intervienen para presionar los precios al alza en lugar de a 
la baja. Los precios mínimos se han legislado con mucha frecuencia para pro¬ 
ductos agrícolas como el trigo y la leche, con el objetivo de mantener el nivel 
de renta de los agricultores. Históricamente también hubo precios mínimos para 
el transporte urbano y para el transporte aéreo, aunque en los Estados Unidos se 
suprimieron en la década de los setenta. Si has trabajado alguna vez en una cadena 
de restaurantes de comida rápida, es probable que te hayas encontrado con un precio 
mínimo: los gobiernos de Estados Unidos y de muchos otros países, mantienen un 
límite inferior al salario por hora de un trabajador; es decir, un suelo al precio del 
trabajo - llamado salario mínimo. 

Exactamente igual que los precios máximos, los precios mínimos se fijan para 
ayudar a algunas personas, pero generan efectos colaterales indeseados y previsibles. 
La Figura 4-10 muestra unas curvas hipotéticas de oferta y de demanda de mantequi¬ 
lla. Si el mercado fuera libre, alcanzaría el equilibrio en el punto E, con 10 millones 
de kilos de mantequilla comprados y vendidos a un precio de 1 $ el kilo. 

Supongamos ahora que el gobierno, para ayudar a los ganaderos, fija un precio 
mínimo a la mantequilla de 1,20 $ el kilo. Sus efectos se muestran en la Figura 4-11, 
donde la línea que corta el eje de ordenadas en 1,20 $ representa el precio mínimo. Al 
precio de 1,20 $ por kilo, los productores querrían ofrecer 12 millones de kilos (punto 
B de la curva de oferta), pero los consumidores solo querrían comprar 9 millones de 
kilos (punto A de la curva de demanda). Por tanto, el precio mínimo crea un exceso 
de oferta duradero de 3 millones de kilos de mantequilla. 

¿Un precio mínimo siempre da lugar a un exceso de oferta no deseado? No. Igual 
que ocurre con un precio máximo, el precio mínimo puede no ser vinculante -es 
decir, puede ser irrelevante o no efectivo. Si el precio de equilibrio de la mantequilla 
es de 1 $ el kilo pero el mínimo se fija en solo 0,80 $, el precio mínimo no tiene nin¬ 
gún efecto. 


figura 4-10 El mercado de mantequilla sin controles del gobierno 
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Cantidad de mantequilla 
(millones de kilos) 

Cantidad Cantidad 

demandada ofrecida 

1,40 $ 

8,0 

14,0 

1,30 

8,5 

13,0 

1,20 

9,0 

12,0 

1,10 

9,5 

11,0 

1,00 

10,0 

10,0 

0,90 

10,5 

9,0 

0,80 

11,0 

8,0 

0,70 

11,5 

7,0 

0,60 

12,0 

6,0 


Cantidad de mantequilla (millones de kilos) 


Sin la intervención del gobierno, el mercado de mantequilla alcanza el equilibrio a un precio de 1 $ por kilo con 10 millo¬ 
nes de kilos de mantequilla comprados y vendidos. 
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F igi 4-11 Los efectos de un precio mínimo 


I La línea negra horizontal representa 
el precio mínimo de 1,20 $ por kilo 
de mantequilla, fijado por el gobier¬ 
no. A ese precio, la cantidad deman¬ 
dada disminuye hasta 9 millones de 
kilos y la cantidad ofrecida aumenta 
hasta 12 millones de kilos, generán¬ 
dose exceso de oferta un persistente 
de 3 millones de kilos. 
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Pero supongamos que el precio mínimo es vinculante, ¿qué le ocurre a ese exce¬ 
dente indeseado? La respuesta depende de la política económica del gobierno. En el 
caso de precios mínimos de productos agrícolas, los gobiernos compran el excedente 
no vendido. Como consecuencia, el gobierno estadounidense se ha encontrado a 
veces almacenando toneladas de mantequilla, queso y otros productos lácteos. (La 
Comisión Europea, que establece precios mínimos para muchos países europeos, en 
un momento dado se encontró con que era propietaria de una llamada montaña de 
mantequilla, cuyo peso era igual al de toda la población de Austria.) En esos casos, los 
gobiernos tienen que encontrar upa forma de deshacerse de esos bienes no deseados. 

Algunos países financian a los exportadores para que vendan, con pérdidas, la 
mercancía en el extranjero; este es el procedimiento habitual de la Unión Europea. 
En Estados Unidos se dan los excedentes a las escuelas, que los usan en las comidas 
escolares. En algunos casos, los gobiernos simplemente destruyen los excesos de pro¬ 
ducción. Para evitar el problema de los excedentes no deseados, el gobierno estadou¬ 
nidense suele pagar a los agricultores para que dejen de producir esos bienes. 

Cuando el gobierno no está en condiciones de comprar los excesos de oferta no 
deseados, un precio mínimo implica que hay vendedores potenciales que no encuen¬ 
tran compradores. Esto es lo que ocurre cuando se establece un suelo al salario 
pagado por una hora de trabajo, el salario mínimo: cuando el salario mínimo está 
por encima del salario de equilibrio, algunas personas que quieren trabajar -es decir, 
vender trabajo- no consiguen encontrar compradores -es decir, empleadores- que 
quieran darles un empleo. 


Cómo genera ineficiencia un precio mínimo 

El exceso de oferta permanente provocado por un precio mínimo genera oportunida¬ 
des desaprovechadas -ineficiencias- que se parecen a las generadas por el exceso de 
demanda resultante de un precio máximo. Estas ineficiencias incluyen una pérdida 
irrecuperable debida a una cantidad ineficientemente baja, a una asignación inefi¬ 
ciente de las ventas entre los vendedores, a la existencia de recursos desaprovechados, 
a una calidad ineficientemente alta y a la tentación de infringir la ley vendiendo a un 
precio inferior al legal. 
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A ¡TRAMPAS! 

PRECIOS MÁXIMOS, PRECIOS 

MÍNIMOS Y CANTIDADES 

Un precio máximo empuja el precio de un 
bien hacia abajo. Un precio mínimo empuja 
el precio de un bien hacia arriba. Por ello 
resulta fácil suponer que los efectos de un 
precio mínimo son los contrarios de los de 
un precio máximo. En concreto, si un pre¬ 
cio máximo reduce la cantidad comprada 
y vendida de un bien, ¿un precio mínimo 
aumenta esa cantidad? 


No, no lo hace. De hecho, tanto los 
precios máximos como los precios míni¬ 
mos reducen la cantidad comprada y ven¬ 
dida. ¿Por qué? Cuando la cantidad ofre¬ 
cida de un bien no es igual a la cantidad 
demandada, la cantidad realmente vendi¬ 
da viene determinada por el “lado corto” 
del mercado -la cantidad más pequeña, 
sea la que sea. Si los vendedores no 
quieren vender tanto como lo que quieren 
comprar los compradores, son los vende¬ 


dores los que determinan la cantidad que 
de verdad se vende, porque los compra¬ 
dores no pueden obligarles a vender si no 
quieren. Si los compradores no quieren 
comprar tanto como los vendedores quie¬ 
ren vender, son los compradores los que 
determinan la cantidad vendida, porque 
los vendedores no pueden obligarles a 
comprar si no quieren. 


Cantidad ineficientemente baja Puesto que un precio mínimo aumenta el precio 
que tienen que pagar los consumidores por un bien, reduce la cantidad demandada de 
ese bien; como los vendedores no pueden vender más unidades de un bien que las que 
los consumidores quieran comprar, un precio mínimo reduce la cantidad comprada 
y vendida de un bien hasta un nivel inferior a la cantidad de equilibrio del mercado, 
causando una pérdida irrecuperable. Observa que este es el mismo efecto que el del 
precio máximo. Se podría tener la tentación de pensar que un precio mínimo y un 
precio máximo tienen efectos opuestos, pero ambos tienen el efecto de reducir la can¬ 
tidad que se compra y se vende de un bien (ver "Trampas”). 

Puesto que el equilibrio de un mercado eficiente maximiza la suma de los exce¬ 
dentes del consumidor y del productor, un precio mínimo que reduce la cantidad por 
debajo de la cantidad de equilibrio reduce el excedente total. La Figura 4-12 muestra 
las consecuencias sobre el excedente total de un precio mínimo para la mantequilla. 
El excedente total es el área situada encima de la curva de la oferta y debajo de la 
curva de demanda. Al reducir la cantidad vendida de mantequilla, el precio mínimo 
causa una pérdida irrecuperable igual al área del triángulo coloreado de la figura. 
Como en el caso del precio máximo, sin embargo, la pérdida irrecuperable es solo una 
de las formas de ineficiencia generadas por el control de precios. 


figura 4-12 Un precio mínimo provoca una cantidad ineficientemente baja 


Un precio mínimo reduce la cantidad 
demandada por debajo de la can¬ 
tidad de equilibrio, causando una 
pérdida irrecuperable. 



Cantidad Cantidad mantequilla 

demandada con demandada sin (millones 

et precio mínimo el precio mínimo de kilos) 
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Asignación ineficiente de las ventas entre los vendedores Lo mismo que un 

io máximo, un precio mínimo puede conducir a una asignación ineficiente -pero 
™ este caso a una asignación ineficiente de las ventas entre los vendedores, 
en lugar de a una asignación ineficiente entre los consumidores. 

Un episodio de la película belga Rosetta, una historia de ficción muy realista, ilus¬ 
tra bastante bien el problema de la asignación ineficiente de oportunidades de venta. 
Como muchos países europeos, Bélgica tiene un salario mínimo elevado, y el empleo 
r a los jóvenes escasea. En un momento dado, Rosetta, una chica joven que nece¬ 
sita imperiosamente trabajar, pierde su empleo en un restaurante de comida rápida 
porque el dueño del local la sustituye por su hijo - un joven muy vago. Rosetta estaría 
dispuesta a trabajar por menos dinero, y con el dinero que ahorrara, el dueño podría 
darle a su hijo una renta y dejarle que se dedicara a otra cosa. Pero contratar a Rosetta 
por un salario menor que el salario mínimo sería ilegal. 

Recursos desaprovechados También como un precio máximo, un precio mínimo 
genera ineficiencias por desaprovechamiento de recursos. El ejemplo más claro es la 
compra por el gobierno de los excedentes de productos agrícolas provocados por los 
precios mínimos. A veces se acaba destruyendo el excedente de producción lo que es 
un completo desperdicio; en otros casos el producto almacenado "caduca”, tal como 
anuncian eufemísticamente las fuentes oficiales, y hay que deshacerse de él. 

Los precios mínimos también causan pérdidas de tiempo y de trabajo. Consideremos 
el salario mínimo. Las personas que desean trabajar y que pierden mucho tiempo 
buscando un empleo o haciendo colas con la esperanza de conseguirlo desempeñan 
el mismo papel, en el caso de los precios mínimos, que las familias desesperadas por 
encontrar un piso cuando hay precios máximos. 

Calidad ineficientemente alta Una vez más igual que los precios máximos, los 
precios mínimos generan ineficiencias en la calidad de los bienes producidos. 

Ya vimos que, cuando hay un precio máximo, los oferentes producen bienes con 
una calidad ineficientemente baja: los compradores prefieren productos de mayor 
calidad y estarían dispuestos a pagar por ellos, pero los vendedores no quieren mejo¬ 
rar la calidad de sus productos porque el precio máximo les impide recuperar los cos¬ 
tes de la mejora. Esta misma lógica se aplica a los precios mínimos, pero en sentido 
contrario: los oferentes ofrecen bienes de calidad ineficientemente alta. 

¿Cómo es posible esto? ¿No es algo deseable la alta calidad de un bien? Sí, pero 
solo si compensa su coste. Supongamos que los oferentes gastan mucho en producir 
bienes de una calidad muy alta, pero que esta calidad no es muy valorada por los con¬ 
sumidores, que preferirían recibir el dinero gastado en mejorar la calidad en forma 
de un precio más bajo. Esto representa una oportunidad perdida: los oferentes y los 
compradores se beneficiarían mutuamente si hicieran un trato por el que los compra¬ 
dores recibieran bienes de menos calidad a un precio mucho menor. 

Un buen ejemplo de ineficiencia provocada por la excesiva calidad es el de los 
viajes en avión transoceánicos en una época en la que los precios de los billetes eran 
artificialmente altos debido a los tratados internacionales. Los tratados prohibían a 
las compañías competir por la clientela ofreciéndoles precios más bajos, y en su lugar 
las aerolíneas ofrecían servicios de lujo, tales como espléndidas comidas que muchas 
veces se desaprovechaban por la falta de apetito de los pasajeros. En cierto momento, 
los reguladores intentaron restringir esta práctica definiendo estándares máximos 
para los servicios que podían ofrecerse -por ejemplo, el servicio de aperitivos no 
podía ser más que un sándwich. Entonces, una aerolínea introdujo lo que vino a lla¬ 
marse "el sándwich escandinavo”, un suculento sándwich de varios pisos que forzó a 
los reguladores a realizar otra conferencia para definir el sándwich. Todo esto era un 
derroche de recursos, especialmente teniendo en cuenta que lo que realmente desea¬ 
ban los pasajeros era menos comida y billetes más baratos. 

Desde que se desregularon las aerolíneas estadounidenses en los años setenta, los 
pasajeros norteamericanos han experimentado una gran reducción de los precios de los 
billetes de avión junto a una caída de la calidad de los servicios en vuelo -asientos más 
pequeños, comida de menor calidad, y así sucesivamente. Todo el mundo se queja del 
servicio -pero gracias a los billetes más baratos, el número de personas que viajan en 
avión ha aumentado en varios centenares por cien desde que se produjo la desregulación. 

Actividad ilegal Por último, como los precios máximos, los precios mínimos crean 
incentivos a la actividad ilegal. Por ejemplo, en países donde el salario mínimo es mucho 
mayor que el salario de equilibrio, algunos trabajadores desesperados por encontrar 
nn empleo aceptan trabajar sin contrato para empresarios que ocultan al gobierno 


Los precios mínimos causan una 
asignación ineficiente de las 
ventas entre los vendedores; los 
que desearían vender el bien al precio 
más bajo no son siempre los que 
consiguen venderlo. 

Los precios mínimos a menudo 
conducen a ¡nesciencias en el sentido 
de que se ofrecen bienes de una 
calidad ineficientemente alta; los 
vendedores ofrecen bienes de calidad 
alta a un precio elevado, aunque los 
compradores prefererían una calidad 
menor a un precio más bajo. 
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iMPARACIÓN 
GLOBAL 


¡ECHA UN VISTAZO A NUESTROS BAJOS-BAJOS SALARIOS! 


El salario mínimo de los Estados Unidos, como se ve en el 
gráfico, es en realidad, bastante bajo comparado con los 
de otros países ricos. Puesto que el salario mínimo se fija 
en moneda nacional -es decir, el salario mínimo del Reino 
Unido está fijado en libras, el de Francia, en euros, etc - la 
comparación depende del tipo de cambio de cada día. El 
15 de abril de 2011, Australia tenía un salario mínimo que 
era más del doble que el de Estados unidos, y Francia, 
Canadá e Irlanda no andaban demasiado lejos. Se puede 
ver un efecto de esta diferencia en las cajas registradoras 
de los supermercados. En los Estados Unidos general¬ 
mente hay alguien que mete tu compra en bolsas -alguien 
que suele cobrar el salario mínimo o poco más. En Europa, 
donde contratar a este tipo de empleados es mucho más 
caro, casi siempre te tienes que llenar las bolsas tú mismo. 


Australia 


Irlanda 

Gran 

Bretaña 

Estados 

Unidos 



15,00 A$ = 15,84 US$ 
8,86 € = 12,80 US$ 

11,00* C$ = 11,44 US$ 

7,65 € = 11,05 US$ 



0 2 4 6 8 10 12 14 16 $ 

Salario mínimo (por hora) 




Fuente: Autoridad Nacional de los Derechos de los Trabajadores (Irlanda); Ministerio de Trabajo, del Empleo y de la Salud (Francia); Comisión de Retribuciones 
Justas (Australia); Departamento de Negocios, Innovación y Competencias (Reino Unido); Departamento de Recursos Humanos y Desarrollo Profesional 
(Canadá); Departamento de Trabajo (EE. UU.); Banco de la Reserva Federal de San Luis (tipos de cambio del 04/15//2011). 

*EI salario mínimo canadiense varía por provincias desde 8 $ canadienses hasta 11 $ canadienses. 


esos empleos -o que sobornan a los inspectores de trabajo. Esta práctica, conocida en 
Europa como “mercado negro de trabajo”, es especialmente habitual en países del sur 
de Europa, como Italia y España (véase “La Economía en acción” más abajo). 

Entonces, ¿por qué existen los precios mínimos? 

En resumen, los precios mínimos generan varios efectos colaterales negativos: 

• Un exceso de oferta duradero del bien 

• Ineficiencia derivada del exceso de oferta duradero y que se manifiesta en forma 
de una cantidad ineficientemente baja (pérdida irrecuperable), una asignación 
ineficiente de las ventas entre los vendedores, recursos desaprovechados y una 
calidad ineficientemente alta de los productos que se ofrecen 

• La tentación de emprender alguna actividad ilegal, especialmente sobornos y 
corrupción de funcionarios 

Entonces, si tienen tantos efectos colaterales negativos, ¿por qué las autoridades 
siguen imponiendo precios mínimos? Las razones son similares a las de la fijación 
de precios máximos. Las autoridades suelen despreciar las advertencias sobre las 
consecuencias de los precios mínimos, o bien porque creen que el mercado afectado 
no está suficientemente bien descrito por el modelo de oferta y demanda o, más a 
menudo, porque no entienden el modelo. Y sobre todo porque, así como los precios 
máximos se imponen a veces porque benefician a algunos influyentes compradores de 
un bien, los precios mínimos muchas veces se imponen porque benefician a algunos 
vendedores influyentes. 


LA ECONOMIA EN ACCION 


“MERCADO NEGRO DE TRABAJO" EN EL SUR DE EUROPA 

£ 1 ejemplo mejor conocido de precio mínimo es el salario mínimo. Sin embargo, la 
mayoría de los economistas cree que el salario mínimo tiene relativamente pocos efec¬ 
tos sobre el mercado de trabajo de los Estados Unidos, principalmente debido a que el sala¬ 
rio-mínimo establecido es muy bajo. En 1968 el salario mínimo era el 53% del salario medio 
de los trabajadores no cualificados; en 2005 había caído hasta el 32% del salario medio. 
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Sin embargo, la situación es diferente en muchos países de Europa, 
donde los salarios mínimos son mucho más altos que el de los Estados 
Unidos. Esto es así a pesar de que los trabajadores de la mayoría de los 
íses europeos son algo menos productivos que los estadounidenses, lo 
que significa que el salario de equilibrio de Europa -el salario que vaciaría 
en mercado de trabajo- es probablemente más bajo que el de los Estados 
Unidos. Además, en los países europeos los empresarios pagan una parte de 
las cotizaciones a la seguridad social, con las que se financian la sanidad y el 
sistema de pensiones, que son más generosos y costosos que sus equivalen¬ 
tes estadounidenses. Estas cotizaciones obligatorias hacen que el verdadero 
coste de emplear a un trabajador en Europa sea considerablemente mayor 
que lo que se le paga al trabajador. 

La consecuencia es que en Europa el precio mínimo del trabajo es una 
restricción vinculante: el salario mínimo está muy por encima del salario 
que haría que la cantidad de trabajo ofrecida por los trabajadores igualara 
a la cantidad de trabajo demandada por las empresas. 

El exceso de oferta duradero que resulta de este precio mínimo aparece 
en forma de alto desempleo: millones de trabajadores, especialmente jóve¬ 
nes, buscan trabajo pero no pueden encontrarlo. En los países en los que el 
cumplimiento de las leyes laborales no se vigila demasiado, hay, además, un 
segundo efecto, perfectamente predecible: un incumplimiento de la ley muy 
extendido. Tanto en España como en Italia, los gobernantes creen que hay 
cientos de miles, sino millones, de trabajadores empleados por empresas 
que les pagan un salario inferior al salario mínimo legal, a los que no se da de alta 
en la Seguridad Social y que, por tanto, no cotizan a la misma. En muchos casos, 
los empleos simplemente no se comunican al registro de empleo: los economistas 
españoles estiman que alrededor de un tercio de los trabajadores que figuran como 
desempleados en las estadísticas del mercado de trabajo trabajan en el mercado 
negro -es decir, en puestos de trabajo no registrados. De hecho, en las largas colas 
que hacen los trabajadores desempleados españoles en las oficinas de empleo para 
cobrar su prestación se ha oído a algunos de ellos quejarse de que la cola ¡les impide 
volver pronto a su trabajo! 

Los empresarios de esos países también han encontrado formas legales de eludir 
el salario mínimo. Por ejemplo, las regulaciones laborales en Italia se aplican solo en 
las empresas de quince o más trabajadores. En términos de costes, esto da una gran 
ventaja a las pequeñas empresas, muchas de las cuales no aumentan su tamaño para 
evitar pagar salarios más altos y para no cotizar a la Seguridad Social. Y lo que es 
más, en algunas industrias italianas hay una asombrosa proliferación de pequeñas 
empresas. Por ejemplo, una de las industrias de más éxito en Italia es la que fabrica 
ropa y tejidos de lana, centrada en la región de Prato. La empresa textil media en esta 
región ¡emplea tan solo a cuatro trabajadores! 



COMPRUEBA SI LO HAS ENTENDIDO 


4-3 


1. El Parlamento fija un precio mínimo para la gasolina igual a P F por galón. Valora las siguientes 
afirmaciones e ¡lustra tu respuesta usando el gráfico de la izquierda: 

a. Los que apoyan la ley argumentan que así aumentará 
la renta de los propietarios de gasolineras. Los que se 
oponen argumentan que esta ley perjudicará a los pro¬ 
pietarios de gasolineras porque perderán clientes. 

b. Los que apoyan la ley argumentan que los consumido¬ 
res estarán mejor, porque las gasolineras darán mejor 
servicio. Los que se oponen a ella argumentan que los 
consumidores estarán peor en general porque preferi¬ 
rían pagar más barata la gasolina. 

c. Los que apoyan la ley argumentan que están ayudando 
a los propietarios de gasolineras sin perjudicar a nadie. 

Los que se oponen a ella argumentan que los consumi¬ 
dores salen perdiendo y que al final se irán a comprar 
gasolina al estado de al lado o en el mercado negro. 

Las soluciones están al final del libro. 


El generoso salario mínimo de muchos países euro¬ 
peos ha contribuido a la existencia de una elevada 
tasa de desempleo y al florecimiento de un mercado 
de trabajo ilegal. 


? Repaso rápido 


El precio mínimo más conocido es el 
salario mínimo. Los precios mínimos 
también se imponen habitualmente a 
los productos agrícolas. 

Un precio mínimo por encima del 
precio de equilibrio beneficia a cier¬ 
tos vendedores, pero causa efectos 
adversos predecibles como los exce¬ 
dentes crónicos, que provocan cua¬ 
tro tipos de ineficiencias: pérdidas 
irrecuperables por cantidad ineficien¬ 
temente baja, asignación ineficiente 
de las ventas entre los vendedores, 
recursos desaprovechados y calidad 
de los bienes ineficientemente alta. 

Los precios mínimos incentivan la 
actividad ¡legal, como no hacer con¬ 
trato a los trabajadores, y a menudo 
provocan la corrupción de algunos 
funcionarios. 


0 * 4 ». 
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Un control de cantidad, o cuota, 
es un límite superior a la cantidad que 
se puede intercambiar de un bien. La 
cantidad total del bien que se puede 
comercializar legalmente es el límite 
de la cuota. 

Una licencia otorga a su propietario 
el derecho a ofrecer un bien. 


El control de cantidad 

n los años treinta la ciudad de Nueva York estableció un sistema de licencias 
para taxis: sólo a los taxis con ‘medallón" se les permitía recoger pasajeros. 
Puesto que este sistema pretendía asegurar la calidad del servicio, los propieta¬ 
rios de medallón debían mantener ciertos estándares de calidad, que incluían segu¬ 
ridad y limpieza. Se emitieron un total de 11.787 medallones, que los propietarios de 
taxis pagaron a un precio de 10 $ cada uno. 

En 1995 seguía habiendo tan solo 11.787 licencias de taxis en Nueva York, aunque 
la ciudad se había convertido mientras tanto en el centro financiero del mundo, un 
lugar en el que cientos de miles de personas intentan desesperadamente encontrar un 
taxi a diario. (En 1995 se emitieron 400 medallones más y, después de varias ventas 
de medallones adicionales, en la actualidad hay 13.128). 

La consecuencia de esta restricción al número de taxis fue que un medallón de 
taxi de Nueva York se convirtió en algo muy valioso: si una persona quería ser taxista 
en Nueva York, tenía que alquilarle un medallón a alguien o comprarlo por un precio 
de varios cientos de miles de dólares. 

Esto no pasa solo en Nueva York: otras ciudades introdujeron sistemas similares 
de licencias en los años treinta y, como en Nueva York, han emitido muy pocos meda¬ 
llones nuevos desde entonces. En San Francisco y Boston, como en Nueva York, los 
medallones de taxis se venden por precios de seis cifras. 

El sistema de licencias de taxis es una forma de control de cantidad, o cuotas, 
por el que un gobierno regula la cantidad de un bien que se puede comprar y vender, 
en lugar de controlar el precio al que se compra y se vende. La cantidad total del bien 
que se puede intercambiar cuando hay control de cantidad se llama límite de la 
cuota. Habitualmente, los gobiernos limitan la cantidad en un mercado mediante 
la emisión de licencias; solo las personas que tienen una licencia pueden ofrecer 
legalmente ese bien. 

Un medallón de taxi es precisamente una licencia. Las autoridades de la ciudad 
de Nueva York limitan el número de carreras de taxi que se puede ofrecer restrin¬ 
giendo el número de taxis a solo los que tienen licencia. Existen muchos otros casos 
de controles de cantidad, que van desde límites a la cantidad de moneda extranje¬ 
ra que se puede comprar (por ejemplo, libras esterlinas o pesos mexicanos) hasta 
la cantidad de almejas que se les permite capturar a los barcos de Nueva Jersey. 
Observa, de paso, que mientras que hay controles de precios a ambos lados del pre¬ 
cio de equilibrio -precios máximos o precios mínimos-, en el mundo real, los con¬ 
troles de cantidad siempre establecen un límite máximo, nunca un límite mínimo 
a las cantidades. Después de todo, no se puede obligar a nadie a comprar o vender 
más de lo que desea. 

Algunos intentos de controlar las cantidades se hacen por buenas razones 
económicas, pero otros por malas. En muchos casos, como veremos, los controles 
de cantidad introducidos para solucionar un problema temporal acabaron siendo 
políticamente difíciles de eliminar porque los beneficiarios no querían que se abo¬ 
lieran, aunque las razones originales de su existencia hubieran desaparecido hacía 
tiempo. Pero, cualesquiera que sean las razones de tales controles, tienen deter¬ 
minadas consecuencias económicas perfectamente predecibles -habitualmente no 
deseables. 


La anatomía de los controles de cantidad 

Para entender por qué vale tanto una licencia de taxi en Nueva York, considere¬ 
mos una versión simplificada del mercado de carreras de taxi, que se ilustra en la 
Figura 4-13. Lo mismo que en el análisis del control de alquileres supusimos que 
todos los pisos eran iguales, ahora suponemos que todos los trayectos en taxi son 
iguales -ignorando la complejidad del mundo real, en el que algunos trayectos son 
más largos, y por tanto, más caros que otros. La tabla de la figura muestra los planes 
de oferta y de demanda. El equilibrio -indicado por el punto E en la figura y por las 
casillas sombreadas en la tabla- se alcanza a una tarifa de 5 $ por carrera, con un 
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figu 4-13 El ulereado de carreras de taxis cuando no hay controles del gobierno 
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Sin intervención gubernamental, el mercado alcanza el equilibrio con 10 millones de carreras al año a un precio de 
5 $ por año. 


total de 10 millones de carreras al año. (Enseguida verás por qué presentamos el 
equilibrio de esta forma). 

El sistema de medallones de Nueva York limita el número de taxis, pero cada 
taxista puede ofrecer tantas carreras como pueda y quiera. (¡Por eso los taxistas neo¬ 
yorquinos son tan agresivos!). Sin embargo, para simplificar el análisis, supondremos 
que este sistema de licencias lin^ita el número de carreras que se pueden ofrecer legal¬ 
mente a 8 millones de viajes al año. 

Hasta ahora hemos obtenido la curva de demanda respondiendo a preguntas del 
tipo: “¿Cuántas carreras querrán realizar los pasajeros si el precio es 5 $ por carrera?” 
Sin embargo, se puede dar la vuelta a la pregunta y preguntar en cambio: “¿A qué 
precio querrán los consumidores comprar 10 millones de carreras al año?” El precio 
al que los consumidores quieren comprar una cantidad dada -en este caso, 10 millo¬ 
nes de trayectos a 5 $ cada trayecto- es el precio de demanda de esa cantidad. A 
partir del plan de demanda de la Figura 4-13 se puede ver que el precio de demanda 
de 6 millones de carreras es 7 $ por carrera, el precio de demanda de 7 millones de 
carreras es 6,50 $ la carrera, y así sucesivamente. 

De la misma forma, la curva de oferta representa la respuesta a preguntas del 
tipo: “¿Cuántas carreras ofrecerían los taxistas a una tarifa de 5 $ la carrera?” Pero 
también podemos darle la vuelta a la pregunta y preguntar: “¿A qué precio querrán 
ofrecer los taxistas 10 millones de carreras al año?” El precio al que los oferentes 
ofrecerán una cantidad dada -en este caso, 10 millones de carreras a 5 $ la carrera- 
es el precio de oferta de esa cantidad. A partir del plan de oferta de la Figura 4-13 
se puede ver que el precio de oferta de 6 millones de carreras al año es 3 $ por 
carrera, el precio de oferta de 7 millones de carreras al año es 3,5 $ por carrera, y 
así sucesivamente. 

Ahora ya estamos preparados para analizar una cuota. Hemos supuesto que el 
ayuntamiento de la ciudad limita la cantidad de carreras de taxi a 8 millones al año. 
Los medallones, cada uno de los cuales implica el derecho a proporcionar cierto 


El precio de demanda de una 
cantidad determinada es el precio 
al que los consumidores demandarán 
esa cantidad. 

El precio de oferta de una cantidad 
determinada es el precio al que los 
productores ofrecerán esa cantidad. 
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figura 4-14 Efecto de una cuota en el mercado de carreras en taxi 
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La tabla muestra el precio de demanda y el precio de 
oferta correspondiente a cada cantidad: el precio al que 
esa cantidad se demandaría y se ofrecería, respectiva¬ 
mente. El gobierno local fija una cuota de 8 millones de 
carreras vendiendo licencias que solo permiten realizar 
esos 8 millones de carreras, representada por la línea 
vertical. El precio pagado por los consumidores sube 
a 6 $ por carrera, que es el precio de demanda de 8 
millones de carreras, en el punto A. El precio de oferta 


de 8 millones de carreras es solo 4 $, en el punto B. La 
diferencia entre estos dos precios es la renta de la cuota 
por cada carrera, las ganancias que recibe el propietario 
de una licencia. La renta de la cuota genera una “brecha" 
entre el precio de demanda y el precio de oferta. Y, como 
la cuota impide que se realicen transacciones mutuamen¬ 
te beneficiosas, crea una pérdida irrecuperable igual al 
área del triángulo coloreado. 


número de carreras de taxi al año, se entregan a los taxistas seleccionados de tal 
manera que se ofrezcan un total de 8 millones de carreras al año. Los propietarios de 
los medallones pueden conducir su propio taxi o alquilar su medallón a otros cobran¬ 
do una retribución. 

La Figura 4-14 muestra el mercado resultante de carreras de taxi, donde la línea 
vertical trazada sobre los 8 millones de viajes al año representa el límite de la cuota. 
Como la cantidad de carreras está limitada a 8 millones, los consumidores se sitúan 
en el punto A de la curva de demanda, correspondiente a la casilla sombreada del 
plan de demanda: el precio de demanda de 8 millones de carreras es 6 $, por carrera. 
A su vez, los taxistas se sitúan en el punto B de la curva de oferta, correspondiente a 
la casilla sombreada del plan de oferta: el precio de oferta de 8 millones de viajes es 
4 $ por viaje. 

Pero ¿cómo es posible que el precio recibido por los taxistas sea 4 $ cuando el 
precio pagado por los viajeros es 6 $? La respuesta está en que, además del mercado 
de viajes en taxi, existe un mercado de medallones. Puede que no todos los dueños de 
medallones quieran conducir su taxi: pueden estar enfermos o de vacaciones. Los que 
no quieren conducir su taxi venderán a otra persona el derecho a utilizar su licencia. 
Así, debemos considerar dos tipos de transacciones, y por tanto, dos precios: (1) las 
transacciones de viajes en taxi y el precio al que se realizan, y (2) las transacciones 
de medallones y el precio al que se realizan. Resulta que si tenemos en cuenta los dos 
mercados, ambos precios, 4 $ y 6 $, son correctos. 
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■Para ver cómo funciona esto, analizaremos el caso de dos taxistas imagina¬ 
se de Nueva York, Sunil y Harriet. Sunil tiene un medallón pero no lo puede 
tilizar porque se está recuperando de un grave esguince de muñeca. Por tanto, 
f* está planteando alquilar su medallón a alguien. Harriet no tiene medallón 
wm 0 ] e gustaría alquilar uno. Además, en cualquier momento, hay muchas 
otras personas a las que, como Harriet, les gustaría alquilar un medallón. 
Supongamos que Sunil acuerda con Harriet alquilarle su medallón. Para sim¬ 
plificar, supongamos que cada conductor solo puede ofrecer una carrera al día 
y que Sunil alquila su medallón a Harriet por un día. ¿Qué precio de alquiler 
acordarán Sunil y Harriet? 

Para responder a esta cuestión necesitamos observar las transacciones desde el 
punto de vista de ambos taxistas. Cuando Harriet tenga la licencia, sabe que puede 
obtener 6 $ al día -el precio de demanda de una carrera con la cuota. Y está dispues¬ 
ta a alquilar la licencia si obtiene al menos 4 $ al día -el precio de oferta de cada 
carrera con la cuota. Por tanto, Sunil no puede pedir un alquiler de más de 2 $, la 
diferencia entre 6 $ y 4 $. Y si Harriet ofreciera a Sunil menos de 2 $ -por ejemplo, 
1,50 $-, habría otros taxistas deseosos de ofrecer a Sunil un alquiler mayor, hasta 2 $. 
Por tanto, para conseguir el medallón, Harriet tiene que ofrecerle a Sunil 2 $ como 
mínimo. Puesto que el alquiler no puede ser mayor que 2 $ ni menor que 2 $, será 
exactamente 2 $. 

No es una coincidencia que 2 $ sea exactamente la diferencia entre 6 $, el precio 
de demanda de 8 millones de carreras, y 4 $, el precio de oferta de esos 8 millones 
de carreras. En todos los casos en los que la oferta de un bien está restringida por 
ley, surge una brecha entre el precio de demanda y el precio de oferta de la cantidad 
intercambiada. Esta brecha, representada en la Figura 4-14 con una doble flecha, 
tiene un nombre especial: alquiler de la cuota. Es la ganancia que recibe el dueño 
de la licencia como propietario de un bien valioso, la licencia. En el caso de Sunil 
y Harriet, el alquiler de la cuota de 2 $ va a parar a Sunil porque es el dueño de la 
licencia, y los restantes 4 $ del total de los 6 $ que cuesta el viaje en taxi, se los queda 
Harriet. 

Por tanto, la Figura 4-14 representa también el alquiler de la cuota en el mercado 
de viajes en taxi en Nueva York. La cuota limita el total de carreras a 8 millones al 
año, una cantidad para la que el precio de demanda, 6 $, excede al precio de oferta, 
4 $. La brecha entre los dos precios, 2 $, es el alquiler de la cuota, que surge por haber 
limitado la cantidad de carreras de taxi a 8 millones al año. 

Pero, un momento. ¿Qué pasa si Sunil no alquila su licencia? ¿Qué pasa si lo con¬ 
duce él mismo? ¿No significa esto que recibe un precio igual a 6 $? No, en realidad, 
no. Aunque Sunil no obtenga un alquiler de su licencia, podría haberlo obtenido, lo 
que significa que el medallón tiene un coste de oportunidad de 2 $: si Sunil decide usar 
su propio medallón y conducir su taxi en lugar de alquilarle el medallón a Harriet, 
los 2 $ representan el coste de oportunidad de no alquilar su licencia. Es decir, los 
2 $ correspondientes al alquiler de la cuota son ahora el alquiler al que renuncia por 
conducir su propio taxi. 

En efecto, Sunil participa en dos negocios -el negocio de la conducción del 
taxi y el negocio del alquiler de medallones. Obtiene 4 $ por conducir el taxi y 
2 $ más por alquilar la licencia. ¡No hay ninguna diferencia porque en este caso 
concreto se haya alquilado la licencia a sí mismo! Por tanto, independientemente 
de que el propietario del medallón lo use o se lo alquile a otro, el medallón es 
un activo valioso. Y eso queda reflejado en el precio que tiene hoy en día una 
licencia de taxi en Nueva York: en junio de 2012 era 704.000 $. Según Simón 
Greenbaum, un agente del mercado de medallones en Nueva York, un propietario 
de un medallón que se lo alquila a un conductor puede esperar ganar 2.500 $ al 
mes, o un 3% de rendimiento -una atractiva tasa de rendimiento comparada con 
otras inversiones. 

Señalemos, ya que estamos en ello, que las cuotas -como los precios máxi¬ 
mos y los precios mínimos- no siempre tienen consecuencias. Si la cuota se 
hubiera fijado en 12 millones de viajes -es decir, por encima de la cantidad de 
equilibrio del mercado no regulado- no tendría ningún efecto porque no sería 
vinculante. 


Un control de cantidad, o cuota, 
crea una brecha entre el precio de 
demanda y el precio de oferta de un 
bien; es decir, el precio pagado por 
los compradores termina siendo más 
alto que el precio recibido por los 
vendedores. 

La diferencia entre el precio de 
demanda y el de oferta en el límite de 
la cuota es el alquiler de la cuota, 
las ganancias que recibe el propietario 
de la licencia por tener el derecho a 
vender el bien. Y es igual al precio 
de mercado de la licencia cuando las 
licencias se comercializan. 
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Los costes de los controles de cantidad 

Lo mismo que los controles de precios, los controles de cantidad pueden tener algunos 
efectos colaterales previsibles y no deseados. El primero es el problema, ya conocido, 
de la ineficiencia derivada de las oportunidades perdidas: los controles de cantidad 
crean una pérdida irrecuperable al impedir que se realicen transacciones mutuamen¬ 
te beneficiosas, es decir, transacciones que beneficiarían tanto a los compradores 
como a los vendedores. Volviendo a la Figura 4-14 podemos ver que, partiendo de 
una cuota de 8 millones de viajes, los neoyorquinos estarían dispuestos a pagar hasta 

5.50 $ por carrera a cambio de un millón más de viajes al año, y que los taxistas esta¬ 
rían dispuestos a ofrecer esos trayectos adicionales siempre que obtuvieran al menos 

4.50 $ por cada trayecto. Esas son carreras que se habrían realizado si no hubiera 
una cuota. 

Esto también es cierto para el siguiente millón de trayectos: los neoyorquinos 
estarían dispuestos a pagar hasta 5 $ por carrera si el número de viajes al año se 
incrementara de 9 a 10 millones, y los taxistas estarían dispuestos a ofrecer todas 
estas carreras si obtuvieran, como mínimo, 5 $ por viaje. De nuevo, estos viajes se 
habrían hecho si no existiera una cuota. 

Solo cuando el mercado ha alcanzado la cantidad de equilibrio del mercado no 
regulado, 10 millones de viajes, desaparecen las "oportunidades de viaje perdidas". El 
límite de la cuota de 8 millones de viajes ha provocado 2 millones de "oportunidades 
de viaje perdidas". 

En general, siempre que el precio de demanda de una cantidad determinada es 
mayor que el precio de oferta, hay una pérdida irrecuperable de eficiencia. Un com¬ 
prador estaría dispuesto a comprar el bien a un precio que el vendedor estaría 
dispuesto a aceptar, pero esa transacción no tiene lugar porque está prohibida por 
la cuota. La pérdida irrecuperable que surge de las oportunidades perdidas por 
no hacer 2 millones de viajes, está representada por el triángulo coloreado de la 
Figura 4-14. 

Y al haber transacciones que los individuos querrían hacer, pero que no pue¬ 
den hacer porque la existencia de la cuota no lo permite, los controles de cantidad 
provocan un incentivo a eludirlos o incluso a saltarse la ley. El sector del taxi 

en Nueva York proporciona de nuevo ejemplos 
claros. La regulación se aplica solo a aquellos 
conductores que recogen pasajeros en la calle. 
Pero un servicio que se contrata con antelación 
no necesita licencia. El resultado es que este tipo 
de servicios cubre gran parte del servicio que en 
otras circunstancias proporcionarían los taxis, 
como ocurre en otras ciudades. Además, hay un 
número significativo de taxis sin licencia que sim¬ 
plemente incumplen la ley llevando a pasajeros 
sin tener medallón. Como estos taxis son ilegales, 
sus conductores no están sujetos a ningún tipo de 
normas y son los responsables de un porcentaje 
desproporcionadamente alto de los accidentes de 
tráfico de Nueva York. 

De hecho, en 2004, los problemas causados 
por la limitación de la cantidad de taxis, llevaron 
al ayuntamiento de Nueva York a autorizar un 
incremento del número de licencias. La ciudad 
vendió 900 nuevos medallones, hasta llevar el 
número total al actual de 13.128 -un aumento que ciertamente alegró a los usuarios 
de taxi de Nueva York. 

Pero los que ya eran propietarios de un medallón, no se alegraron tanto con el 
aumento: se dieron cuenta de que los casi 900 nuevos taxis reducirían o eliminarían 
la escasez de taxis. Por ello, los taxistas previeron una disminución de sus ingresos ya 
que se había acabado la certeza de encontrar siempre un cliente. Y además, el valor 
de mercado de una licencia caería. Para aplacar el descontento de los propietarios de 
medallones, el ayuntamiento también acordó subir las tarifas: un 25% en 2004 y otra 
vez en 2006 -en un porcentaje menor. Aunque ahora es más fácil encontrar un taxi, 
una carrera es ahora más cara -y ese aumento de tarifa disminuyó algo el optimismo 
inicial de los usuarios de taxis de Nueva York. 
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I En resumen, los controles de cantidad provocan habitual mente los siguientes 
efectos colaterales no deseados: 

K jj na pérdida irrecuperable de eficiencia porque hay algunas transacciones mutua¬ 
mente beneficiosas que no se realizan 
• Incentivos para realizar actividades ilegales 


almejas de nueva jersey 

O lvidémonos de las refinerías situadas 
a lo largo de la Autopista de Nueva 
Jersey, o de los realitys de televisión; la 
industria que Nueva Jersey domina de ver¬ 
dad es la pesca de la almeja. En 2009 el 
Garden State suministró el 39% de todas 
las almejas quahogs del país, que se utilizan 
para hacer sopa de pescado y el 71% de las 
almejas surf, que se consumen fritas. 

Sin embargo, en la década de los ochen¬ 
ta el exceso de capturas amenazaba con 
extinguir la almeja de las costas de Nueva 
Jersey. Para salvar este recurso, el gobierno 
de los Estados Unidos introdujo una cuota 
para las almejas, que fijaba un límite global 
al número de kilos de almejas que se podían 
capturar, y asignó licencias a los propieta¬ 
rios de barcos pesqueros, basándose en las 
capturas de cada barco en el pasado. 

Observa que este es un ejemplo de cuota 
que probablemente está justificado por con¬ 
sideraciones económicas y medioambienta¬ 
les, a diferencia de las licencias de taxis de 
Nueva York, que hace mucho tiempo que 

perdieron cualquier racionalidad económica. Pero sean razonables o no, las cuotas 
para las almejas de Nueva Jersey funcionan igual que cualquier otra cuota. 

Una vez que se estableció el sistema de cuotas, muchos propietarios de barcos deja¬ 
ron de pescar almejas. Se dieron cuenta de que, en lugar de faenar a tiempo parcial con 
su barco, era más beneficioso vender o alquilar sus licencias a otra persona, que enton¬ 
ces podría acumular un número suficiente de licencias para utilizar su barco a tiempo 
completo. Hoy en día hay unos cincuenta pesqueros en Nueva Jersey dedicados a la 
pesca de la almeja; la licencia exigida para pescar es más valiosa que el propio barco. 



Las cuotas ayudaron a proteger los bancos de 
almejas de Nueva jersey, pero también trans¬ 
formaron la industria de la pesca de almejas 
porque los propietarios de barcos descubrieron 
que era más rentable alquilar y vender licencias 
que salir a pescar. 




COMPRUEBA SI LO HAS ENTENDIDO 



1. Supongamos que la oferta y la demanda de viajes en taxi están dadas en la Figura 4-13 pero 
que el control de cantidad se establece en 6 millones de carreras en lugar de en 8 millones. 
Calcula los datos siguientes y represéntalos en un gráfico similar al de la Figura 4-13. 

a. El precio de una carrera 

b. El alquiler de la cuota 

c. La pérdida irrecuperable de eficiencia. 

d. Supon que el límite de la cuota de carreras de taxi aumenta a 9 millones. ¿Cómo varía el 
alquiler de la cuota? ¿Y la pérdida irrecuperable de eficiencia? 

2- Supongamos que el límite de la cuota es 8 millones de carreras. Supongamos también que la 
demanda disminuye por un descenso del turismo. ¿Cuál sería el mínimo desplazamiento a la 
izquierda de la curva de demanda para que la cuota dejara de tener efectos sobre el merca¬ 
do? Ilustra la respuesta con un gráfico similar al de la Figura 4-13. 

Las soluciones están al final del libro. 


▼ Repaso rápido 


Los controles de cantidad, o cuotas, 

son límites impuestos por el Estado 
a la cantidad de un bien que se 
puede comprar o vender. La cantidad 
máxima que se permite vender es el 
límite de la cuota. Las autoridades 
emiten una licencia -el derecho a 
vender una cantidad dada de un bien 
cuando hay una cuota. 

Cuando el límite de la cuota es 
menor que la cantidad de equilibrio 
del mercado no regulado, el precio 
de demanda es más alto que el pre¬ 
cio de oferta -en el límite de la cuota 
hay una brecha entre ellos. 

Esta brecha es el alquiler de la 
cuota: las ganancias que recibe el 
propietario de la licencia por poseer 
el derecho a vender ese bien -tanto 
si actúa ofreciendo el bien como si 
alquila la licencia a alguien más. El 
precio de mercado de una licencia es 
igual al alquiler de la cuota. 

Como los controles de precios, los 
controles de cantidad crean una pér¬ 
dida irrecuperable e incentivan las 
actividades ilegales. 
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problema iiLnmm _ 

La ciudad más cara del mundo 

Londres es uno de los sitios más caros del mundo para alquilar un piso. Si alguna vez 
has visitado Londres, quizá conozcas un área alrededor de la ciudad conocida como 
el "Cinturón Verde". Las leyes urbanísticas hacen casi imposible edificar nuevas vi¬ 
viendas en el Cinturón Verde. Consideremos un hipotético mercado de apartamentos 
en Londres sin controles urbanísticos, cuyas características se muestran en el gráfico 
siguiente. 



Alquiler 
mensual 
(por piso) 
1.400 £ 
1.300 
1.200 
1.100 
1.000 
900 
800 
700 
600 


Cantidad de pisos 
(millones) 


Cantidad 

demandada 

1 , 6 ~ 

1.7 

1.8 
1,9 
2,0 
2,1 
2,2 

2.3 

2.4 


Cantidad 

ofrecida 

2,4 

2,3 

2,2 

2,1 

2,0 

1,9 

1,8 

1,7 

1,6 


Cantidad de pisos (millones) 


Esta figura te resultará familiar -es la Figura 4-6, pero la moneda es la libra esterlina 
en lugar del dólar americano. En el momento de redactar estas líneas una libra valía 
aproximadamente 1,6 $. 

Ahora volvamos a la realidad de los controles urbanísticos en el Cinturón Verde. 
Utiliza un gráfico para mostrar el efecto de una cuota de 1,7 millones de pisos. ¿Cuál es 
el alquiler de la cuota y quién se lo queda? 


paso i 


de pisos. 


Utiliza un gráfico para mostrar el efecto de una cuota de 1,7 millones 


Repasa la sección “La anatomía de los controles de cantidad ", que empieza en la pá¬ 
gina 128. Estudia cuidadosamente la Figura 4-14 de la página 130. 


En la siguiente figura, la línea vertical representa el límite de la cuota igual a 1,7 millo¬ 
nes de pisos. Al estar limitada la cantidad de pisos, los consumidores tienen que estar 
en el punto A de la curva de demanda. El precio de demanda de 1,7 millones de pisos 
es 1.300 libras cada uno. El precio de oferta, correspondiente al punto B del gráfico, 
de 1,7 millones de pisos es solo 700 libras, lo que crea una brecha de 1.300 - 700 = 
600 libras, m 
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Alquiler 
mensual 
(por piso) 

1.400 £ - 
1.300 — 
1.200 - 
1.100 - 
1.000 
900 
800 
700 
600 
500 
400 


Pérdida 



irrecuperable P 


> A 



La 



" brecha " 

' B 



i i i i 

Cuota 

1 1 

* D 

1 1 1 1 1 


1,2 1,3 1,4 1,5 1,6 1,7 1,8 1,9 2,0 2,1 2,2 2,3 2,4 

Cantidad de pisos (millones) 


¿Cuál es el alquiler de la cuota en este caso y quién se lo queda? 

Repasa la segunda mitad de la sección “Anatomía de los controles de cantidad " que 
empieza en la página 131. 

En el caso de los taxis, el alquiler de la cuota es la ganancia que recibe el propietario 
de la licencia por tener el derecho a vender el bien. En el caso de los pisos del Cinturón 
Verde de Londres, el alquiler de la cuota es la "brecha” de 600 libras creada por la di¬ 
ferencia entre el precio de demanda y el precio de oferta. Esta diferencia la reciben los 
actuales propietarios de pisos de Londres. Los actuales propietarios se benefician de la 
aplicación estricta de la normativa urbanística. ■ 


taUSEIlZfc 

1. La curva de demanda está determinada por la disposi¬ 
ción a pagar de cada consumidor individual. Cuando el 
precio es menor o igual que la disposición a pagar, el con¬ 
sumidor compra el bien. La diferencia entre la disposi¬ 
ción a pagar y el precio es la ganancia neta del consumi¬ 
dor, el excedente individual del consumidor. El exce¬ 
dente total del consumidor en un mercado, la suma de 
todos los excedentes individuales de los consumidores, es 
igual al área situada debajo de la curva de demanda pero 
encima del precio. 

2. La curva de oferta está determinada por el coste de cada 
productor potencial -el menor precio al que el productor 
quiere producir una unidad de ese bien. Si el precio de 
un bien es mayor que el coste del productor, una venta 
genera una ganancia neta para el productor, llamada 
excedente individual del productor. El excedente 
total del productor en un mercado es la suma de todos 
los excedentes individuales de los productores. Es igual al 


área situada encima de la curva de oferta pero debajo del 
precio. 

3. El excedente total, la ganancia total para la sociedad 
derivada de la producción y del consumo de un bien, es la 
suma de los excedentes totales del consumidor y del pro¬ 
ductor. 

4. Incluso cuando un mercado es eficiente, los gobiernos a 
menudo intervienen en ellos buscando una justicia mayor 
o para satisfacer a grupos de interés poderosos. Las inter¬ 
venciones pueden tomar la forma de controles de pre¬ 
cios o de controles de cantidad, generando ambos efectos 
colaterales predecibles y no deseables que consisten en 
diferentes formas de ineficiencia y de actividad ilegal. 

5. Un precio máximo menor que el precio de equilibrio 
del mercado beneficia a los compradores afortunados, 
pero crea escaseces, o excesos de demanda duraderos. 

Al mantenerse el precio por debajo del de equilibrio, la 
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cantidad demandada aumenta, y la cantidad ofrecida 
disminuye respecto a la cantidad de equilibrio. Esto 
crea problemas fáciles de prever: ineficiencias en forma 
de una pérdida irrecuperable derivada de una canti¬ 
dad ineficientemente baja, asignaciones ineficientes 
entre los consumidores, recursos desaprovechados 
y calidad ineficientemente baja. También fomenta 
la actividad ilegal al recurrir la gente al mercado 
negro para conseguir el bien. Debido a estos problemas, 
los precios máximos han perdido apoyos como herra¬ 
mienta de política económica. Pero algunos gobiernos^ 
continúan utilizándolos o bien porque no entienden sus 
efectos o bien porque los precios máximos benefician a 
algunos grupos influyentes. 

6. Un precio mínimo mayor que precio de equilibrio del 
mercado beneficia a los vendedores afortunados, pero 
crea excedentes, o excesos de oferta duraderos del bien. 

Al mantenerse el precio por encima del de equilibrio, la \ 
cantidad demandada disminuye y la cantidad ofrecida 
aumenta respecto a la cantidad de equilibrio. Esto crea 
problemas fáciles de prever: ineficiencias en forma de 
una pérdida irrecuperable derivada de una cantidad 
ineficientemente baja, asignaciones ineficientes de 
las ventas entre los vendedores, recursos desapro¬ 


vechados y calidad ineficientemente alta. También 
fomentan las actividades ilegales y los mercados negros. 
El precio mínimo más conocido es el salario mínimo, 
pero existen otros precios mínimos que se aplican habi¬ 
tualmente a los productos agrícolas. 

7. Los controles de cantidad, o cuotas, limitan la can¬ 
tidad de un bien que puede ser comprada y vendida. La 
cantidad máxima que se permite vender es el límite 
de la cuota. El gobierno emite licencias que da a los 
individuos, y que les conceden el derecho a vender una 
determinada cantidad del bien. El propietario de una 
licencia obtiene un alquiler de la cuota, una ganancia 
derivada de tener derecho a vender el bien. Esta ganan¬ 
cia es igual a la diferencia entre el precio de demanda 
en el límite de la cuota, lo que los consumidores están 
dispuestos a pagar por esa cantidad, y el precio de 
oferta en el límite de la cuota, lo que los vendedores 
quieren aceptar por esa cantidad. Los economistas afir¬ 
man que una cuota crea una brecha entre el precio de 
demanda y el precio de oferta; esta brecha es igual al 
alquiler de la cuota. Los controles de cantidad generan 
una pérdida irrecuperable de eficiencia, además de 
incentivar actividades ilegales. 


CONCEPTOS CLAVE 


Disposición a pagar, p. 106 
Excedente individual del consumidor, 
p. 107 

Excedente total del consumidor, p. 107 
Excedente del consumidor, p. 107 
Coste, p. 109 

Excedente individual del productor, p. 109 
Excedente total del productor, p. 109 
Excedente del productor, p. 109 
Excedente total, p. 112 
Controles de precios, p. 112 


Precio máximo, p. 113 
Precio mínimo, p. 113 
Pérdida irrecuperable, p. 116 
Asignación ineficiente entre los consumi¬ 
dores, p. 118 

Recursos desaprovechados, p. 119 
Calidad ineficientemente baja, p. 119 
Mercados negros, p. 119 
Salario mínimo, p. 122 
Asignación ineficiente de las ventas entre 
los vendedores, p. 125 


Calidad ineficientemente alta, p. 125 

Controles de cantidad, p. 128 

Cuota, p. 128 

Límite de la cuota, p. 128 

Licencia, p. 128 

Precio de demanda, p. 129 

Precio de oferta, p. 129 

Brecha, p. 131 

Alquiler de la cuota, p. 131 


dJsfrlWSftlfr 

1. Calcula el excedente del consumidor generado en cada una 

de las siguientes situaciones: 

a. León va a una tienda de ropa a comprarse una camise¬ 
ta nueva, por la que está dispuesto a pagar hasta 10 $. 
Elige una cuyo precio es exactamente 10 $. Cuando va 
a pagar descubre que la camiseta tiene un descuento 
del 50%. 

b. Alberto va a la tienda de discos esperando encontrar 
un ejemplar de segunda mano de los Grandes éxitos de 
Nirvana como mucho a 10 $. La tienda vende un ejem¬ 
plar a 10 $ y lo compra. 

c. Después de jugar al fútbol, Stacey está dispuesto a 
pagar 2 $ por una botella de agua mineral. En 7-Eleven 
venden agua mineral a 2,25 $ la botella, por lo que 
decide no comprarla. 


2. Calcula el excedente del productor generado en cada una 

de las siguientes situaciones: 

a. Gordon anuncia en eBay su viejo tren eléctrico Lionel. 
Fija el precio mínimo que aceptaría por él, conocido 
como su precio de reserva, en 75 $. Después de 5 días 
de pujas, la mejor oferta es exactamente 75 $. La acep¬ 
ta. 

b. So-Hee pone su coche en venta y lo anuncia en la sec¬ 
ción de coches usados del periódico del estudiante. Lo 
anuncia en 2.000 $, aunque está dispuesta a venderlo 
por cualquier precio por encima de 1.500 $. La mejor 
oferta que consigue es de 1.200 $, y decide no venderlo. 

c. A Sanjay le gusta tanto su trabajo que estaría dispuesto 
a hacerlo gratis. Sin embargo, su salario anual es de 
80.000 $. 
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t g res e i gerente de Fun World, un pequeño parque de atrac- 
' dones. El siguiente gráfico muestra la curva de demanda 
de un consumidor típico de Fun World. 



a. Supongamos que el precio de cada atracción es 5 $. A 
este precio, ¿cuánto excedente del consumidor obtiene 
un consumidor individual? (Recuerda que el área de 
un triángulo rectángulo es: Vi x altura x base.) 

b. Supongamos que Fun World se plantea cobrar un precio 
por la entrada, manteniendo el precio de cada atracción 
en 5 $. ¿Cuál es el máximo precio que podría cobrar por 
la entrada? (Suponemos que todos los clientes potencia¬ 
les tienen dinero suficiente para pagar la entrada). 

c. Supongamos ahora que Fun World baja a cero el pre¬ 
cio de cada atracción. ¿Cuál es ahora el excedente del 
consumidor que obtiene cada consumidor individual? 
¿Cuál es el máximo precio que podría cobrar por la entrada? 

4. El gráfico siguiente ilustra la curva de oferta individual de 
un taxista (seguimos suponiendo que todos las carreras de 
taxi recorren la misma distancia). 



Cantidad de carreras (por día) 

a. Supongamos que el ayuntamiento fija un precio de 4 $ 
por carrera y que, a ese precio, el taxista puede vender 
tantos viajes como quiera. ¿Cuál es el excedente del 
productor del taxista? (Recuerda que el área de un 
triángulo rectángulo es: Vi x altura x base.) 

b. Supongamos que el ayuntamiento mantiene el precio 
de 4 $ por carrera, pero que decide crear una “tarifa de 
licencia" que pagarán los taxistas. ¿Cuál es la tarifa de 
licencia máxima que se podría extraer a los taxistas? 

c. Supongamos que el ayuntamiento permite subir el pre¬ 
cio de las carreras de taxi a 8 $ por carrera. Seguimos 
suponiendo que a ese precio el taxista vende todos los 


viajes que quiera ofrecer. ¿Cuál es ahora el excedente 
del productor que obtiene un taxista individual? ¿Cuál 
es la tarifa de licencia máxima que el ayuntamiento 
podría cobrar a este taxista? 

5. Supongamos que se ha decidido derogar el control de los 
alquileres en la ciudad de Nueva York y que a partir de 
ahora regirán los alquileres del mercado. Suponemos que 
todas las viviendas de alquiler son idénticas y que tienen el 
mismo alquiler. Para acallar las quejas de los residentes que 
no pueden pagar los alquileres del mercado, el ayuntamien¬ 
to de Nueva York les pagará a los hogares de rentas bajas 
una renta complementaria igual a la diferencia entre el 
antiguo alquiler controlado y el nuevo alquiler de mercado. 

a. Utiliza un gráfico para mostrar el efecto que tendrá en 
el mercado de viviendas de alquiler, la derogación del 
control de los alquileres. ¿Qué pasará con la calidad y 
la cantidad de las viviendas de alquiler ofrecidas? 

b. Utiliza un segundo gráfico para mostrar el efecto adi¬ 
cional que tendrá en el mercado de alquileres, la polí¬ 
tica de ofrecer una renta complementaria. ¿Qué efecto 
tiene esta política sobre el alquiler de mercado y sobre 
la cantidad de viviendas de alquiler ofrecidas, en com¬ 
paración con tus respuestas en el apartado a? 

c. Como consecuencia de esas políticas, ¿mejora o 
empeora la situación de los inquilinos? ¿Y la de los pro¬ 
pietarios? ¿Y la del conjunto de la sociedad? 

d. Desde un punto de vista político, ¿por qué crees que las 
ciudades han sido más proclives a recurrir al control 
de alquileres en lugar a una política de complementos 
de renta para ayudar a los individuos de rentas bajas a 
pagar su vivienda? 

6. Para congraciarse con los votantes, el alcalde de Gotham City 
decide bajar el precio de las carreras de taxi. Supongamos, por 
simplicidad, que todas las carreras tienen la misma distancia, 
por lo que cuestan lo mismo. La tabla siguiente muestra los 
planes de demanda y de oferta de carreras de taxi. 


Precio 

Cantidad de careras (millones al año) 

(por carrera) 

Cantidad demandada 

Cantidad ofrecida 

7,00$ 

10 

12 

6,50 

11 

11 

6,00 

12 

10 

5,50 

13 

9 

5,00 

14 

8 

4,50 

15 

7 


a. Supongamos que no hay restricciones al número de 
carreras de taxi que pueden ofrecerse en la ciudad (no 
hay un sistema de medallones). Calcula el precio y la 
cantidad de equilibrio. 

b. Supongamos que el alcalde establece un precio máxi¬ 
mo de 5,50 $. ¿De qué cuantía es el exceso de demanda 
que se genera? Ilústralo con un gráfico. ¿Quién gana y 
quién pierde con esta política? 

c. Supongamos que una crisis bursátil causa el empo¬ 
brecimiento de la población de Gotham. Esto reduce 
la cantidad demandada de viajes en taxi en 6 millones 
de viajes al año, a cada nivel de precios. ¿Qué efecto 
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tendrá ahora la nueva política del alcalde? Ilustra tu 
respuesta mediante un gráfico. 

d. Supongamos que la Bolsa se recupera y que la deman¬ 
da de viajes en taxi vuelve a su situación normal (al 
plan de demanda reflejado en la tabla). El alcalde deci¬ 
de ahora congraciarse con los taxistas y anuncia una 
política por la que se otorgarán licencias a los taxistas 
actuales; el número de licencias se fija de modo que 
solo se puedan ofrecer 10 millones de viajes al año. 
Ilustra mediante un gráfico el efecto de esta política en 
el mercado e indica el precio por viaje y la cantidad de 
viajes realizados resultantes. ¿Cuál es el alquiler de la 
cuota por viaje? 

7. A finales del siglo XVJII el precio del pan en Nueva York 
estaba controlado, y estaba fijado a un nivel mayor que el 
de equilibrio del mercado. 

a. Dibuja un gráfico que muestre el efecto de la política. 
¿Actuó la política como un precio mínimo o como un 
precio máximo? 

b. ¿Qué tipo de ineficiencias es probable que hayan surgi¬ 
do cuando el precio controlado del pan era mayor que 
el precio de equilibrio? Explícalas detalladamente. 

Durante ese periodo hubo un año en el que la cosecha de 
trigo fue mala, lo que provocó un desplazamiento de la 
curva de oferta de pan hacia la izquierda y, por tanto, un 
aumento del precio de mercado. Los panaderos de Nueva 
York se dieron cuenta de que el precio controlado del pan 
era menor que el precio de mercado. 

c. Dibuja un gráfico que muestre el efecto del control del 
precio sobre el mercado de pan durante ese período de 
un año. ¿Actuó la política como un precio mínimo o 
como un precio máximo? 

d. ¿Qué tipo de ineficiencias crees que se produjeron 
durante ese periodo? Explícalas con detalle. 

8. Los gobiernos europeos tienden a utilizar los controles 
de precios más que el estadounidense. Por ejemplo, en 
Francia existen salarios mínimos anuales para los nuevos 
contratados que hayan terminado el bachillerato (la ense¬ 
ñanza secundaria). En la siguiente tabla aparece el plan de 
demanda de nuevos empleos para personas con bachillera¬ 
to, y el plan de oferta de las personas con esta formación 
que buscan su primer empleo. El precio aquí -expresado 
en euros- es el salario anual. 


Salario 

anual 

(€) 

Cantidad demanda¬ 
da (nuevos empleos 
ofrecidos cada año) 

Cantidad ofrecida (bachi 
lleres que buscan su pri¬ 
mer empleo cada año) 

45.000 

200.000 

325.000 

40.000 

220.000 

320.000 

35.000 

250.000 

310.000 

30.000 

290.000 

290.000 

25.000 

370.000 

200.000 


a. Sin intervención pública, ¿cuál es el salario y la canti¬ 
dad de bachilleres contratados en el equilibrio? Ilustra 
tu respuesta mediante un gráfico. ¿Habrá alguno 
que busque un trabajo al salario de equilibrio y no lo 
encuentre -es decir, habrá algún bachiller que esté des¬ 
empleado involuntariamente? 


b. Supongamos que el gobierno francés fija un salario 
mínimo anual de 35.000 €. ¿Hay algún desempleo invo¬ 
luntario con ese salario? Si lo hay, ¿cuánto es? Ilustra 
tu respuesta mediante un gráfico. ¿Cómo cambia la 
respuesta si se fija el salario mínimo en 40.000 €? 
Ilustra también tu respuesta mediante un gráfico. 

c. Dada tu respuesta al apartado b y la información de 
la tabla, ¿cuál crees que es la relación entre el nivel de 
desempleo involuntario y el nivel de salario mínimo? 
¿Quién gana con esta política? ¿Quién pierde? ¿Cuál es 
la oportunidad perdida en este caso? 

9. Hasta hace poco, el número de horas trabajadas por sema¬ 
na en un empleo a tiempo completo en Francia era 39, 
como en los Estados Unidos. Pero en respuesta a demandas 
sociales relacionadas con los altos niveles de desempleo 
involuntario, el gobierno francés estableció la jornada 
semanal de 35 horas -un trabajador no podría trabajar más 
de 35 horas a la semana aunque quisieran hacerlo tanto él 
como su empleador. La razón de esta medida era que, si los 
trabajadores ya contratados trabajaban menos horas, los 
empresarios se verían forzados a contratar nuevos trabaja¬ 
dores. Supongamos que formar a los trabajadores nuevos 
tiene un coste para los empresarios. Los empresarios fran¬ 
ceses se opusieron fuertemente a esa política y amenazaron 
con trasladar sus actividades a países vecinos que no tenían 
estas restricciones sobre el empleo. ¿Puedes explicar su 
actitud? Presenta un ejemplo de ineficiencia y otro de acti¬ 
vidad ilegal que probablemente surjan de esa política. 

10. Hubo un tiempo en que las aguas de la costa del Atlántico 
Norte estaban llenas de peces. Pero hoy en día, debido a 
la sobreexplotación pesquera, las reservas de peces casi 
se han agotado. En 1991 el Servicio Nacional de Pesca 
Marítima del Gobierno de los Estados Unidos estableció 
una cuota para permitir la recuperación de las reservas. 
La cuota limitaba las capturas anuales de pez espada de 
los pesqueros con licencia, a 7 millones de kilos. Una vez 
alcanzadas las capturas máximas permitidas, se cerraba 
la temporada hasta el final del año. La tabla siguiente 
muestra los posibles planes de demanda y de oferta de 
capturas anuales de pez espada en los Estados Unidos. 


Precio del pez 
espada (por kilo) 

20 $ 

18 

16 

14 

12 


Cantidad de pez espada 
(millones de kilos al año) 


Cantidad 

demandada 

6 

7 

8 
9 

10 


Cantidad 

ofrecida 

15 

13 

11 

9 

7 


a. Dibuja un gráfico que muestre el efecto de la cuota en 
el mercado del pez espada en 1991. En el gráfico, señala 
la pérdida irrecuperable debida a la cantidad ineficien¬ 
temente baja. 

b. ¿Cómo crees que cambiará la forma de pescar de los 
pescadores como consecuencia de esta política? 

11. En el estado de Maine es necesario tener una licencia para 
la pesca comercial de langosta; estas licencias se conceden 
anualmente. El estado de Maine está preocupado porque 
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disminuyen los bancos de langosta en sus costas. El depar¬ 
tamento de pesca estatal ha decidido fijar una cuota anual 
de 80.000 kilos para la langosta pescada en las aguas de 
Maine. También decidió otorgar licencias este año solo a 
los pescadores que ya la tenían el año pasado. El gráfico 
siguiente muestra las curvas de demanda y de oferta de 
langosta en Maine. 



Cantidad de langosta (miles de millones de kilos) 


a. En ausencia de restricciones gubernamentales, ¿cuáles 
son el precio y la cantidad de equilibrio? 

b. ¿Cuál es el precio de demanda al que los consumidores 
desean comprar 80.000 kilos de langosta? 

c. ¿Cuál es el precio de oferta al que los oferentes quieren 
ofrecer 80.000 kilos de langosta? 

d. ¿Cuál es el alquiler de la cuota por kilo de langosta 
cuando se venden 80.000 kilos? Indica en el gráfico el 
alquiler de la cuota y la pérdida irrecuperable de efi¬ 
ciencia. 

e. Explica una transacción que beneficie a los comprado¬ 
res y a los vendedores, pero que no se pueda realizar 
por la existencia de la cuota. 

12 . El Gobierno de Venezuela ha fijado un precio máximo 
para el café torrefacto en grano. El gráfico siguiente 
muestra el mercado de café en grano. Si no hay controles 
de precios, el equilibrio está en el punto E, con un precio 
de equilibrio P E y una cantidad de equilibrio comprada y 
vendida Q E . 



Cantidad de café en grano 


a. Muestra los excedentes del consumidor y del productor 
antes de la introducción del precio máximo. 

Después de fijar el precio máximo, el precio cae a P c y la 
cantidad comprada y vendida cae a Q c , 

b. Muestra el excedente del consumidor después de intro¬ 
ducir el precio máximo (suponiendo que los consumi¬ 
dores con mayor disposición a pagar son los que com¬ 
pran el café disponible; es decir, suponiendo que no 
hay una asignación ineficiente entre los consumidores). 

c. Muestra el excedente del productor después de introdu¬ 
cir el precio máximo (suponiendo que los productores 
con menor coste son los que venden su café; es decir, 
suponiendo que no hay una asignación ineficiente de 
las ventas entre los productores). 

d. Utiliza el gráfico para ilustrar qué parte de lo que era 
excedente del productor antes de introducir el precio 
máximo ha sido transferido a los consumidores como 
consecuencia de su introducción. 

e. Utiliza el gráfico para ilustrar qué parte de lo que era 
excedente total antes de introducir el precio máximo se 
ha perdido como consecuencia de su introducción. Es 
decir, ¿cuál es el tamaño de la pérdida irrecuperable de 
eficiencia? 

AMPLÍA TU COMPRENSIÓN 

13. Según la Oficina de Estadísticas del Transporte de los 
Estados Unidos, el aumento de la demanda ha hecho subir 
el precio medio de los vuelos interiores de 319,85 $ en el 
cuarto trimestre de 2009 a 328,12 $ en el primer trimestre 
de 2010, un aumento de 8,27 $. El número de billetes ven¬ 
didos en el cuarto trimestre de 2009 fue 151,4 millones. 
En el mismo periodo los costes de las aerolíneas fueron 
prácticamente los mismos: el precio medio del combus¬ 
tible para aviones rondaba los 2 $ por galón en ambos 
trimestres (Fuente: Administración de Información sobre 
la Energía) y los salarios de los pilotos tampoco variaron 
casi: (según la Oficina de Estadísticas Laborales, los sala¬ 
rios medios anuales fueron 117.060 $). 

¿Puedes determinar con exactitud cuánto aumentó el 
excedente del productor como resultado del aumento de 
8,27 $ del precio medio de los billetes? Si no puedes calcu¬ 
larlo con exactitud, ¿puedes decir al menos si será mayor 
o menor que una determinada cantidad? 

14. El Departamento de Agricultura de los Estados Unidos 
(USDA) administra el precio mínimo de la mantequilla, 
que en 2008 estaba fijado en 1,05 $ el kilo. A este precio, de 
acuerdo con los datos del USDA, la cantidad de mantequilla 
ofrecida en 2010 fue 1.700 millones de kilos, y la cantidad 
demandada fue 1.600 millones de kilos. Para mantener el 
precio de la mantequilla en el nivel fijado como mínimo, el 
USDA tuvo que comprar, por tanto, 100 millones de kilos. 
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OFERTA Y DEMANDA 


El gráfico siguiente muestra las curvas de oferta y de 
demanda del mercado de mantequilla. 



Cantidad de mantequilla 
(miles de millones de kilos) 


a. ¿Si no hay precio mínimo, cuánto excedente del consu¬ 
midor hay? ¿Y cuánto excedente del productor? ¿Cuál 
es el excedente total? 

b. Con el precio mínimo de 1,05 $ por kilo de mantequi¬ 
lla, los consumidores compran 1.600 millones de kilos. 
¿Cuál es ahora el excedente del consumidor? 

c. Con el precio mínimo de 1,05 $ por kilo de mantequi¬ 
lla, los productores venden 1.700 millones de kilos. 
¿Cuál es ahora el excedente del productor? 

d. ¿Cuánto dinero tiene que gastar el USDA en comprar el 
exceso de oferta de mantequilla? 

e. Para financiar las compras del excedente de mantequilla 
por el USDA, hay que recaudar impuestos. Como con¬ 
secuencia, el excedente total (el excedente del productor 
más el del consumidor) se reduce en el importe que el 
USDA gasta en comprar el excedente de mantequilla. 
Teniendo en cuenta las respuestas a los apartados b-d, 
¿cuál es el excedente total cuando hay un precio míni¬ 
mo? ¿Cómo es este excedente total comparado con el 
excedente total cuando no hay un precio mínimo? 

15 . La tabla siguiente muestra unos hipotéticos planes anua¬ 
les de demanda y de oferta de leche en los Estados Unidos. 
El gobierno decide que las rentas de los productores de 
leche deberían mantenerse a un nivel que permita que 
una familia tradicional de granjeros productores de leche 
pueda sobrevivir. Para ello fija un precio mínimo de 1 $ 
por pinta mediante la compra de los excesos de oferta 
hasta que el precio de mercado sea 1 $. 


Precio de la 

Cantidad de leche (millones de pintas i 

leche 

Cantidad 

Cantidad 

(por pinta) 

demandada 

ofrecida 

1,20$ 

550 

850 

1,10 

600 

800 

1,00 

650 

750 

0,90 

700 

700 

0,80 

750 

650 


a. Muestra en un gráfico la pérdida irrecuperable causada 
por la cantidad comprada y vendida ineficientemente baja. 


b. ¿Cuánto exceso de oferta de leche ha generado esta 
política? 

c. ¿Cuánto le costará al gobierno esta política? 

d. Puesto que la leche es una fuente importante de pro¬ 
teínas y de calcio, las autoridades deciden utilizar los 
excesos de oferta de leche que compran para vendérse¬ 
los a las escuelas primarias a un precio de 0,60 $ por 
pinta. Supongamos que las escuelas comprarán a este 
bajo precio cualquier cantidad de leche disponible. 

Pero como consecuencia, los padres de los alumnos 
reducen en 50 millones de pintas al año sus compras 
de leche a cualquier precio, porque saben que sus hijos 
toman leche en la escuela. ¿Cuánto le cuesta ahora al 
gobierno esa política? 

e. Explica cómo esta política genera ineficiencias en 
forma de asignación ineficiente de las ventas entre los 
vendedores y de desaprovechamiento de recursos. 

16 . Durante los últimos setenta años el gobierno de los 
Estados Unidos ha utilizado controles de precios para 
proporcionar complementos de renta a los agricultores. 
Para aplicar estos controles de precios, algunas veces ha 
utilizado precios mínimos, que mantiene comprando a los 
granjeros los excesos de oferta. Y otras veces, ha utilizado 
'precios objetivo”, una política por la que el gobierno le 
da al agricultor, por cada unidad vendida, una cantidad 
igual a la diferencia entre el precio de mercado y el precio 
objetivo. Consideremos el mercado de maíz representado 
en el gráfico siguiente. 



Cantidad de maíz (fanegas) 


a. Si el Gobierno fija un precio mínimo de 5 $ por fane¬ 
ga, ¿cuántas fanegas de maíz se producen? ¿Cuántas 
compran los consumidores? ¿Y el gobierno? ¿Cuánto 
le cuesta el programa al gobierno? ¿Cuántos ingresos 
reciben los productores de maíz? 

b. Supongamos que el gobierno establece un precio obje¬ 
tivo de 5 $ por fanega para cualquier cantidad ofrecida 
hasta 1.000 fanegas. ¿Cuántas fanegas de maíz com¬ 
pran los consumidores y a qué precio? ¿Y el gobierno? 
¿Cuánto le cuesta el programa al gobierno? ¿Cuántos 
ingresos reciben los productores de maíz? 

c. ¿Cuál de estos dos programas (de los apartados a y b) 
encarece más el maíz para los consumidores? ¿Cuál le 
cuesta más al Gobierno? Explica por qué. 

d. ¿Es alguna de estos programas menos ineficiente que 
el otro? Explícalo. 
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■ siguiente gráfico muestra datos de la Oficina de 
i £ S tadísticas Laborales de los Estados Unidos sobre el 
precio medio de un billete de avión en los Estados Unidos 
entre 1975 y 1985, ajustado para eliminar el efecto de la 
inflación (el aumento generalizado de los precios de todos 
los bienes a lo largo del tiempo). En 1978 la Ley de des- 
regulación de la aviación comercial eliminó los precios 
mínimos de los vuelos, y permitió además que las compa¬ 
ñías ofrecieran nuevas rutas. 



Fuente: Oficina de Estadísticas Laborales de EE. UU. 


a. Con los datos de los precios de billetes de avión que 
refleja el gráfico, ¿crees que el precio mínimo que 
existió hasta 1978 era vinculante, o que no lo era? O 
lo que es igual, ¿crees que estaba fijado por encima o 
por debajo del precio de equilibrio? Dibuja un gráfico 
de oferta y demanda mostrando dónde estaba el precio 
mínimo que había antes de 1978 en relación al precio 
de equilibrio. 

b. La mayoría de los economistas están de acuerdo en que 
el precio medio del billete de avión en realidad dismi¬ 
nuyó como resultado de la Ley de desregulación de la 
aviación comercial. ¿Cómo encajarías esta opinión con 
lo que ves en el gráfico? 
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Elasticidad e impuestos 


MÁS VALIOSO QUE UNA VACUNA CONTRA 
la GRIPE 



Puesto que los consumidores de pinchazos contra la gripe son relativamente insensibles al precio 
de la vacuna contra la gripe, la disponibilidad de la vacuna determinará su precio. 


P ÁNICO" ERA LA ÚNICA PALABRA ADE- 
cuada para describir la situación que 
vivieron los hospitales, clínicas y guarderías 
a lo largo de los Estados Unidos en octubre 
de 2004. A principios de ese mes, Chiron 
Corporation, uno de los dos únicos fabrican¬ 
tes de vacunas para la gripe en todo Estados 
Unidos, anunció que problemas de conta¬ 
minación le obligaban a cerrar su planta de 
producción. Con ese cierre, la oferta de vacu¬ 
nas en el país para la temporada de gripe 
de 2004-2005 se redujo repentinamente a la 
mitad, de 100 a 50 millones de dosis. 

Como hacer vacunas contra la gripe es 
un proceso largo y costoso, no se pudieron 
hacer más dosis para sustituir la produc¬ 
ción de Chiron. Y como todos los países 
guardan celosamente sus dosis de vacuna 
para sus propios ciudadanos, tampoco fue 
posible obtener vacunas en otros países. 

Si alguna vez has tenido una verdadera 
gripe, sabes que es una experiencia muy 
desagradable. Y puede ser peor que desa¬ 
gradable: cada año la gripe mata aproxima¬ 
damente a 36.000 estadounidenses y envía 
al hospital a otros 200.000. Las víctimas 
más frecuentes son los niños, los ancianos 
y los que padecen problemas inmunitarios. 

En 2004, en cuanto se extendió la noti¬ 
cia de la escasez de la vacuna, empezó una 


carrera para conseguir una inyección. La 
gente hacía cola en mitad de la noche en los 
pocos sitios en que de alguna forma habían 
conseguido la vacuna y la ofrecían a precio 
razonable: en esas muchedumbres había 
ancianos con botellas de oxígeno, padres 
con niños dormidos y personas en sillas 
de ruedas. Mientras tanto, algunos distri¬ 
buidores de medicamentos -las empresas 
que compran la vacuna a los fabricantes 
y la suministran a los hospitales y las far¬ 
macias- detectaron una oportunidad de 
beneficiarse de este frenesí. Med-Stat, una 
empresa que normalmente cobraba 8,50 $ 
por una dosis, empezó a cobrar 90 $, más 
de diez veces el precio normal. 

Aunque la mayoría de la gente recha¬ 
zaba o no podía pagar estos precios tan 
altos por la vacuna, sin duda hubo muchos 
que sí lo hicieron. Med-Stat constató, 
acertadamente, que muchas personas fue¬ 
ron relativamente insensibles al precio; 
es decir, el gran aumento del precio de 
la vacuna apenas afectó a la cantidad 
demandada por estos consumidores. 

Claramente, la demanda de vacunas 
contra la gripe es muy especial en este 
aspecto porque ser vacunado implicaba 
la diferencia entre la vida y la muerte. 
Consideremos un escenario muy diferente 
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QUÉ APRENDEREMOS 
EN ESTE CAPÍTULO 


I Por qué los economistas utilizan la 
elasticidad para medir la respuesta a las 
variaciones de los precios o de la renta. 

1 Por qué la de la elasticidad precio 
demanda, la elasticidad renta de 
la demanda y la elasticidad precio 
cruzada de la demanda son indicadores 
importantes del comportamiento de 
los consumidores en respuesta a las 
variaciones de los precios y de la renta. 

I Por qué la elasticidad precio de 
la oferta es un indicador importante 
del comportamiento del productor en 
respuesta a las variaciones del precio. 

1 Qué factores influyen en la 
magnitud de todas esas elasticidades. 

1 Cómo las elasticidades precio de la 
oferta y de la demanda afectan a los 
costes y a los beneficios del sistema 
impositivo. 

y menos urgente. Supongamos, por ejem¬ 
plo, que la oferta de un cereal concreto 
para el desayuno se reduce a la mitad 
por problemas de producción. Sería extre¬ 
madamente improbable, si no imposible, 
encontrar a un consumidor dispuesto a 
pagar diez veces el precio original de este 
cereal concreto. En otras palabras, los 
consumidores de cereales para el desayu¬ 
no son mucho más sensibles al precio que 
los consumidores de vacunas antigripales. 

¿Pero, cómo definimos sensibilidad ? 
Los economistas miden la sensibilidad de 
los consumidores al precio mediante un 
número especial, llamado elasticidad pre¬ 
cio de la demanda. En este capítulo vere¬ 
mos cómo se calcula la elasticidad precio 
de la demanda y por qué es la mejor medi¬ 
da de la respuesta de la cantidad deman¬ 
dada a las variaciones del precio. Después 
veremos que la elasticidad precio de la 
demanda es solo uno de los miembros de 
una familia de conceptos relacionados, que 
incluyen la elasticidad renta déla demanda, 
la elasticidad precio cruzada de la demanda 
y la elasticidad precio de la oferta. 

Finalmente, analizaremos cómo las 
elasticidades precio de la oferta y de la 
demanda afectan a los costes y a los bene¬ 
ficios del sistema impositivo. 
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La elasticidad precio de la 
demanda es el cociente entre la 
variación porcentual de la cantidad 
demandada y la variación porcentual 
del precio a medida que nos movemos 
a lo largo de la curva de demanda 
(quitando el signo menos). 

Cálculo de la elasticidad precio de la demanda 

La Figura 5-1 muestra una hipotética curva de demanda de vacunas antigripales. A 
un precio de 20 $ por vacuna, los consumidores demandarían 10 millones de vacunas 
al año (punto A); a un precio de 21 $, la cantidad demandada caería a 9,9 millones 
(punto B). 

Así, la Figura 5-1 nos indica la variación de la cantidad demandada ante una 
determinada variación del precio. Pero ¿cómo podemos transformar esto en una 
medida de la sensibilidad a las variaciones del precio? La respuesta es calcular la 
elasticidad precio de la demanda. 

La elasticidad precio de la demanda es el cociente entre la variación porcen¬ 
tual de la cantidad demandada y la variación porcentual del precio a medida que nos 
movemos a lo largo de la curva de demanda. Como veremos más adelante, la razón 
por la que los economistas usan variaciones porcentuales es para obtener una medida 
que no dependa de las unidades en las que está medido el bien (por ejemplo una dosis 
infantil de vacuna versus una dosis para adultos). Pero antes de abordar ese proble¬ 
ma, veamos primero cómo se calcula la elasticidad. 

Para calcular la elasticidad precio de la demanda, calculamos en primer lugar la 
variación porcentual de la cantidad demandada y la correspondiente variación porcen¬ 
tual del precio a lo largo de la curva de demanda. Estas variaciones se definen así: 

( 5 - 1 ) % de variación de la cantidad demandada = 

Variación de la cantidad demandada 
Cantidad demandada inicial 


Definición y cálculo de la elasticidad 

ara que Flunomics, un distribuidor imaginario de vacunas antigripales, hubiera 
sabido si podría aumentar sus ingresos significativamente subiendo el precio 
de su vacuna durante el pánico de 2004, tenía que haber conocido la elasticidad 
precio de la demanda de vacunas contra la gripe. 


y 


( 5 - 2 ) % de variación del precio = 


Variación del precio 
Precio inicial 


En la Figura 5-1 vemos que, cuando el precio sube de 20 $ a 21 $, la cantidad deman¬ 
dada disminuye desde 10 millones hasta 9,9 millones de vacunas, por lo que la varia¬ 
ción de la cantidad demandada es 0,1 millones de vacunas. Por tanto, la variación 
porcentual de la cantidad demandada es: 


-0,1 millones de vacunas 

% de variación de la cantidad demandada- 10 millones de vacunas-°’ 01 = " 1% 


El precio inicial es 20 $ y la variación del precio es 1 $, por lo que el porcentaje 
de variación es: 


% de variación del precio = 


1 $ 
20 $ 


= 0,05 = 5% 


Para calcular la elasticidad precio de la demanda, calculamos el cociente entre la 
variación porcentual de la cantidad demandada y la variación porcentual del precio: 

% de variación de la cantidad demandada 
( 5 - 3 ) Elasticidad precio de la demanda =-% de variación del precio 


Por tanto, en la Figura 5.1 la elasticidad precio de la demanda es: 

1% 

Elasticidad precio de la demanda = = 0,2 

La ley de la demanda dice que la curva de demanda es decreciente, por lo que el 
precio y la cantidad demandada se mueven siempre en sentidos opuestos. En otras 
palabras, un cambio porcentual positivo del precio (un aumento del precio) provoca 
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figura 5-1 La demanda de vacunas 


A un precio de 20 $ por vacuna, la cantidad deman¬ 
dada de vacunas es 10 millones al año (punto A). 
Cuando el precio sube a 21 $, la cantidad demanda¬ 
da cae a 9,9 millones al año (punto B). 





un cambio porcentual negativo de la cantidad demandada; un cambio porcentual 
negativo del precio (una caída del precio) provoca un cambio porcentual positivo 
de la cantidad demandada. Esto significa que, en términos matemáticos estrictos, 
la elasticidad precio de la demanda es un número negativo. Sin embargo, es poco 
práctico escribir repetidamente un signo menos. Por eso, cuando los economistas 
hablan de la elasticidad precio de la demanda, normalmente omiten el signo menos 
y usan el valor absoluto de la elasticidad. En este caso, por ejemplo, los economistas 
dirían generalmente que "la elasticidad precio de la demanda es 0,2”, dando por 
supuesto que se entiende que quieren decir menos 0,2. A partir de ahora seguiremos 
esta convención. 

Cuanto mayor es la elasticidad precio de la demanda, más sensible es la cantidad 
demandada al precio. Cuando la elasticidad precio de la demanda es grande -cuando 
los consumidores cambian su cantidad demandada en un porcentaje alto comparado 
con el cambio porcentual del precio- decimos que la demanda es muy elástica. 

Como veremos más adelante, una elasticidad precio igual a 0,2 indica una res¬ 
puesta pequeña de la cantidad demandada a las variaciones del precio. Es decir, la 
cantidad demandada disminuirá relativamente poco cuando aumente el precio. Esto 
es lo que los economistas denominan demanda inelástica. Y una demanda inelástica 
era exactamente lo que Flunomics necesitaba para su estrategia de incrementar sus 
ingresos aumentando el precio de las vacunas antigripales. 


Método del punto medio: una forma alternativa de 
calcular elasticidades 

La elasticidad precio de la demanda compara la variación porcentual de la cantidad 
demandada con la variación porcentual del precio. Cuando examinemos algunas otras 
elasticidades, cosa que haremos enseguida, entenderemos por qué es importante 
fijarse en los cambios porcentuales. Pero ahora vamos a tratar un asunto técnico que 
surge cuando calculamos variaciones porcentuales de variables, y cómo lo resuelven 
los economistas. 

La mejor manera de entenderlo es con un ejemplo real. Supongamos que estamos 
tratando de calcular la elasticidad precio de la demanda de gasolina comparando los 
precios de la gasolina y el consumo en diferentes países. Debido a los altos impuestos, 
un litro de gasolina cuesta, en promedio, tres veces más en Europa que en los Estados 
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Cantidad de vacunas 
(millones) 
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El método del punto medio es 
una técnica para calcular la variación 
porcentual. Con esta técnica se 
calculan las variaciones de una 
variable con respecto a la media, o 
punto medio, del valor inicial y el valor 
final. 


Unidos. Así pues, ¿cuál es la diferencia porcentual entre los precios de la gasolina de 
los Estados Unidos y los de Europa? 

Pues bien, depende de cómo se mida. Puesto que el precio de la gasolina en 
Europa es aproximadamente tres veces más alto que en los Estados Unidos, es un 
200% más alto. Puesto que el precio de la gasolina en los Estados Unidos es un tercio 
del precio en Europa, es un 66,7% más bajo. 

Esto es un fastidio: sería mejor tener una medida porcentual de la diferencia de 
precios que no dependiera de la forma en que se mide. Para evitar calcular diferen¬ 
tes elasticidades según que los precios crezcan o decrezcan utilizamos el método del 
punto medio. 

El método del punto medio sustituye la definición habitual de la variación por¬ 
centual de una variable, X, por una definición ligeramente diferente: 


( 5 - 4 ) % de variación de X = 


Variación de X 
Valor medio de X 


dónde el valor medio de X se define como 

, _ , Valor inicial de X + Valor final de X 

Valor medio de X =- -z - 


Cuando se calcula la elasticidad precio de la demanda utilizando el método del 
punto medio, tanto la variación porcentual del precio como la variación porcentual de 
la cantidad demandada se obtienen utilizando este método. Para ver cómo funciona 
este método, supongamos que tenemos los siguientes datos de algún bien: 


Precio Cantidad demandada 
Situación A 0,90 $ 1.100 

Situación B 1,10 $ 900 

Para calcular la variación porcentual de la cantidad yendo de la situación A a la 
situación B, comparamos la variación de la cantidad demandada -una disminución 
de 200 unidades- con la media de la cantidad demandada en las dos situaciones. Es 
decir, calculamos 

% de variación de la cantidad demandada = q iqq + 9QQ)/2 = 1 000 = = “^0% 

De la misma forma, calculamos: 

0 20 $ 0 20 $ 

% de variación del precio = (0>90 $' + U0 $)/2 = TÓÓT = °’ 2 ° = 20% 

Por tanto, en este caso podríamos calcular la elasticidad precio de la demanda como 

t , , _ _ _ . % de variación de la cantidad demandada 

Elasticidad precio de la demanda =- 77-5 -:———-r-j-:-= 

F % de variación del precio 

20 % _ 

20 % ” 1 


donde de nuevo hemos quitado el signo menos. 

El punto importante es que obtendríamos el mismo resultado, una elasticidad 
precio igual a 1 , tanto si nos movemos hacia arriba a lo largo de la curva de demanda, 
de la situación A a la situación B, como si nos movemos hacia abajo, de la situación 
B a la situación A. 

Para llegar a una fórmula más general de la elasticidad precio de la demanda, 
supongamos que tenemos datos de dos puntos de una curva de demanda. En el punto 
1, la cantidad demandada y el precio son (Qi, Pi), y en el punto 2 son (Q 2 , P 2 ). En ese 
caso, la fórmula para calcular la elasticidad precio de la demanda es 


(5-5) Elasticidad precio de la demanda = 


Q2-Q1 

(Qi + 02)12 
P2-P1 
(Pi + Pi )/2 


Lo mismo que antes, cuando calculamos la elasticidad precio de la demanda por 
el método del punto medio, eliminamos el signo menos y utilizamos el valor absoluto. 
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Klculo de elasticidades 

S e podría pensar que es fácil calcular elasticidades precio de la 
demanda a partir de los datos del mundo real: solo hay que com¬ 
parar las variaciones porcentuales de los precios con las variaciones 
porcentuales de las cantidades demandadas. Por desgracia, pocas veces 
es tan sencillo porque las variaciones del precio no son el único factor 
que influye en las variaciones de la cantidad demandada: otros factores 
-como variaciones de la renta, cambios de los gustos y cambios de los 
precios de otros bienes- desplazan la curva de demanda, por lo que varía 
la cantidad demandada a cada precio. Para estimar elasticidades precio 
de la demanda, los economistas tienen que usar un análisis estadístico 
riguroso para eliminar la influencia de estos otros factores, mantenien¬ 
do todo lo demás igual. 

El mayor esfuerzo para estimar elasticidades precio de la demanda 
fue un ingente estudio hecho por los economistas Hendrik S. Houthakker 
y Lester D. Taylor. Algunos de sus resultados aparecen en la Tabla 5-1. 
Estas estimaciones muestran una gran variedad de elasticidades precio. 
Hay ciertos bienes, como los huevos, en los que la cantidad demandada 
apenas responde a las variaciones del precio. Hay otros bienes, sobre 
todo los viajes al extranjero, en los que la cantidad demandada es muy 
sensible al precio. 

Fíjate en que la Tabla 5-1 está dividida en dos partes: demanda 
inelástica y demanda elástica. En la siguiente sección explicaremos el 
significado de esta división. 


COMPRUEBA SI LO HAS ENTENDIDO 


5-1 


tabla 5-1 Algunas estimaciones 
de elasticidades precio de la 
demanda 



Elasticidad precio de 

Bien 

la demanda 

Demanda inelástica 


Huevos 

0,1 

Ternera 

0,4 

Papelería 

0,5 

Gasolina 

0,5 

Demanda elástica 


Vivienda 

1,2 

Comida en restaurantes 

2,3 

Viajes en avión 

2,4 

Viajes al extranjero 

4,1 

La información sobre las fuentes está en la página de créditos. 




2 . 


3. 


El precio de las fresas cae de 1,50 $ a 1,00 $ por caja, y la cantidad demandada aumenta 
de 100.000 a 200.000 cajas. Utiliza el método del punto medio para calcular la elasticidad 
precio de la demanda. 

Con el nivel actual de consumo, 4.000 entradas de cine, y con el precio actual, 5 $ la entra¬ 
da, la elasticidad precio de la demanda de entradas de cine es igual a 1. Utilizando el método 
del punto medio, calcula el porcentaje en el que los propietarios de las salas de cine tienen 
que bajar el precio de la entrada para vender 5.000 entradas. 

La elasticidad precio de la demanda de helados es 1,2, con el precio actual de 0,50 $ por 
helado y el nivel de consumo actual de 100.000 helados. Calcula la variación de la cantidad 
demandada cuando el precio aumenta en 0,05 $. Utiliza las Ecuaciones 5-1 y 5-2 para cal¬ 
cular las variaciones porcentuales, y la Ecuación 5-3 para relacionar la elasticidad precio de 
la demanda con las variaciones porcentuales. 

Las soluciones están al final del libro. 


▼ Repaso rápido 


La elasticidad precio de la demanda 

es igual a la variación porcentual de 
la cantidad demandada dividida entre 
la variación porcentual del precio a 
medida que nos movemos a lo largo 
de la curva de demanda, quitando el 
signo menos. 

En la práctica, las variaciones porcen¬ 
tuales se miden mejor con el método 
del punto medio, por el que la varia¬ 
ción porcentual de cada variable se 
calcula usando el promedio de los 
valores inicial y final. 


Interpretación de la elasticidad precio 
de la demanda 

ed-Slat y otros distribuidores de medicamentos creyeron que conseguirían 
subir drásticamente los precios de las vacunas ante una situación de esca¬ 
sez, porque la elasticidad precio de la demanda de vacunas era pequeña. 
Pero ¿qué quiere decir esto? ¿Cómo tiene que ser de baja la elasticidad precio de la 
demanda para que la califiquemos de baja? ¿Cómo tiene que ser de grande para que 
la consideremos alta? ¿Y, en cualquier caso, qué es lo que determina si la elasticidad 
precio de la demanda es alta o baja? 

Para responder a estas cuestiones necesitamos analizar con mayor profundidcid la 
elasticidad precio de la demanda. 
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La demanda es perfectamente 
inelástica o rígida cuando la 
cantidad demandada no responde en 
absoluto a las variaciones del precio. 
Cuando la demanda es perfectamente 
inelástica, la curva de demanda es una 
línea vertical. 

La demanda es perfectamente 
elástica cuando cualquier aumento 
de precio provoca que la cantidad 
demandada se haga nula. Cuando la 
demanda es perfectamente elástica, 
la curva de demanda es una línea 
horizontal. 


¿Cómo es de elástico lo elástico? 

Como primer paso para clasificar las elasticidades precio de la demanda fijémonos 
en los casos extremos. 

En primer lugar, consideremos la demanda de un bien cuando los individuos no 
prestan atención a su precio -por ejemplo, antídoto para el veneno de serpientes. 
Supongamos que los consumidores compran 1.000 dosis de antídoto al año indepen¬ 
dientemente de su precio. En este caso, la curva de demanda de antídoto se parecería 
a la curva representada en el panel (a) de la Figura 5-2: sería una línea recta vertical 
sobre 1.000 dosis de antídoto. Como la variación porcentual de la cantidad demanda¬ 
da es cero ante cualquier variación del precio, la elasticidad precio de la demanda en 
este caso es cero. Cuando la elasticidad precio de la demanda es cero, se dice que la 
demanda es perfectamente inelástica o rígida. 

El extremo opuesto se da cuando incluso un aumento diminuto del precio hace 
que la cantidad demandada caiga hasta cero, o cuando una disminución diminuta del 
precio hace que la cantidad demandada pase a ser extremadamente grande. 

El panel (b) de la Figura 5-2 muestra el caso de pelotas de tenis de color rosa; 
supongamos que a los jugadores de tenis en realidad les da igual el color de las pelotas 
y que los otros colores, como el verde fosforescente o el amarillo chillón, se venden 
a 5 $ la docena de pelotas. En este caso, los jugadores no comprarán pelotas rosa si 
cuestan más de 5 $ la docena, pero sólo comprarán pelotas rosa si cuestan menos de 
5 $. La curva de demanda será, por tanto, una línea horizontal trazada para el precio 
de 5 $ por docena de pelotas. Cuando nos movemos hacia adelante o hacia atrás a lo 
largo de esa línea, la cantidad demandada varía, pero el precio no. En términos apro¬ 
ximados, cuando se divide un número entre cero, el resultado es infinito, y se denota 
con el símbolo °o. Por tanto, una curva de demanda horizontal implica una elasticidad 
precio de demanda infinita. Cuando la elasticidad precio de la demanda es infinita los 
economistas dicen que la demanda es perfectamente elástica. 

La elasticidad precio de la demanda de la inmensa mayoría de los bienes se 
encuentra en algún punto entre estos dos casos extremos. Los economistas utilizan 
un criterio general para clasificar estos casos intermedios: se preguntan si la elas- 


figura 5-2 Dos casos extremos de la elasticidad precio de la demanda 


(a) Demanda perfectamente inelástica: 
Elasticidad precio de la demanda = 0 


(b) Demanda perfectamente elástica: 
Elasticidad precio de la demanda = 00 


Precio del 
antídoto 
de veneno de 
serpientes 
(por dosis) 


Un aumento 
del precio . . . 


Di 


... no hace 
variar la 
cantidad 
demandada. 


0 1 Cantidad de antídoto 

de veneno de serpientes 
(miles de dosis) 


Precio de las 
pelotas de 
tenis rosa 
(por docena) 

Con cualquier predo 
mayor que 5 $, la 
cantidad demandada 
es cero. 

5$ 

Con cualquier predo 
menor que 5 $, la 
cantidad demandada 
es extremadamente 
grande 


Con un precio exactamente 
igual a 5 $, los consumidores 
comprarán cualquier cantidad. 

D z 


Cantidad de pelotas de tenis rosa 
(docenas por año) 


El panel (a) muestra una curva de demanda perfecta¬ 
mente ¡nelásticá, que es una línea vertical. La cantidad 
demandada de antídoto de veneno de serpientes es 
siempre 1.000 dosis, independientemente de su precio. 
Como consecuencia, la elasticidad precio de la deman¬ 
da es cero -la cantidad demandada no se ve afectada 
por el precio. El panel (b) muestra una curva de deman¬ 


da perfectamente elástica, que es una línea horizontal. A 
un precio de 5 $, los consumidores comprarán cualquier 
cantidad de pelotas color rosa, pero no comprarán nin¬ 
guna a un precio mayor que 5 $. Si el precio es menor 
que 5 $, comprarán cantidades enormes de pelotas 
color rosa y no comprarán ninguna de otro color. 
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ticidad precio de la demanda es mayor o menor que 1. Cuando la elasticidad precio 
de I a demanda es mayor que 1, los economistas dicen que la demanda es elástica. 
Cuando la elasticidad precio de la demanda es menor que 1, dicen que la demanda es 
inelástica. El caso intermedio límite es la demanda de elasticidad unitaria, donde 
la elasticidad de la demanda es -¡sorpresa!- exactamente igual a 1. 

Para ver por qué una elasticidad precio de demanda igual a 1 es una frontera útil, 
analicemos un ejemplo hipotético: un puente de peaje gestionado por el Ministerio 
de Transportes. Si todo lo demás no varía, el número de coches que cruza el puente 
depende del peaje, el precio que el ministerio cobra por cruzar el puente: cuanto 
mayor es el peaje, menor es el número de conductores que usan el puente. 

La Figura 5-3 muestra tres curvas de demanda hipotéticas -una con elasticidad 
precio unitaria, otra inelástica y otra elástica. En cada caso, el punto A muestra la 
cantidad demandada cuando el peaje es 0,90 $ y el punto B muestra la cantidad 
demandada con un peaje de 1,10 $. Un aumento del peaje de 0,90 $ a 1,10 $ es un 
incremento del 20%, si utilizamos el método del punto medio para calcular las varia¬ 
ciones porcentuales. 

El panel (a) muestra lo que ocurre cuando se aumenta el peaje de 0,90 $ a 1,10 $ y la 
curva de demanda tiene elasticidad unitaria. En ese caso, el 20% de aumento del peaje 


La demanda es elástica si la 
elasticidad precio de la demanda 
es mayor que 1, inelástica si la 
elasticidad precio de la demanda 
es menor que 1, y de elasticidad 
unitaria cuando la elasticidad precio 
de la demanda es exactamente 1. 






figura 5-3 Demanda de elasticidad unitaria, demanda inelástica y demanda elástica 


(a) Demanda de elasticidad unitaria: 
Elasticidad precio de la demanda = 1 



de peajes 

... genera un 20% de (P or ^ a ) 
disminudón de la cantidad 
demandada de peajes. 


(b) Demanda inelástica: 

Elasticidad precio de la demanda = 0,5 



de peajes 

... genera un 10% de (P or ^ a ) 
disminudón de la cantidad 
demandada de peajes. 


(c) Demanda elástica: Elasticidad 
precio de la demanda = 2 



^- de peajes 

... genera un 40% de (P or ^ ia ) 
disminudón de la cantidad 


demandada de peajes. 


El panel (a) muestra un caso de demanda con 
elasticidad unitaria: un incremento del precio del 
20% genera una disminución del 20% en la can¬ 
tidad demandada, lo que implica una elasticidad 
precio igual a 1. El panel (b) muestra un caso de 
demanda inelástica: un incremento del precio del 
20% genera una disminución del 10% en la can¬ 
tidad demandada, lo que implica una elasticidad 
precio igual a 0,5. El panel (c) muestra el caso de 
una demanda elástica: un incremento del precio 
del 20% genera una disminución del 40% en la 
cantidad demandada, lo que implica una elastici¬ 
dad precio igual a 2. Todos los porcentajes están 
calculados con el método del punto medio. 
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El ingreso total es el valor total de 
las ventas de un bien o servicio. Es 
igual al precio multiplicado por la 
cantidad vendida. 


provoca una disminución de la cantidad demandada de coches que cruzan el puente 
cada día, de 1.100 a 900, lo que supone un descenso del 20% (usando de nuevo el méto¬ 
do del punto medio). Así pues, la elasticidad precio de la demanda es 20%/20% = 1. 

El panel (b) muestra un caso de demanda inelástica cuando el peaje aumenta de 
0,90 $ a 1,10 $. El mismo aumento del precio del 20% reduce la cantidad demandada 
de 1.050 a 950. Esto es solo un descenso del 10%, por lo que en este caso la elasticidad 
precio de la demanda es 10%/20% = 0,5. 

El panel (c) muestra un caso de demanda elástica cuando el peaje aumenta de 
0,90 $ a 1,10 $. El 20% de aumento del precio provoca que la cantidad demandada 
disminuya de 1.200 a 800 -un 40% de disminución, por lo que la elasticidad precio de 
la demanda es 40%/20% = 2. 

¿Por qué es importante saber si la demanda tiene elasticidad unitaria, si es 
inelástica o si es elástica? Porque esta clasificación permite prever cómo afectarán 
las variaciones del precio de un bien a los ingresos totales obtenidos por los producto¬ 
res al vender ese bien. En muchas situaciones de la vida real, como la afrontada por 
Med-Stat, es fundamental saber de qué manera afectan las variaciones del precio a 
los ingresos totales. El ingreso total se define como el valor total de las ventas de un 
bien o servicio, igual al precio multiplicado por la cantidad vendida. 

( 5 - 6 ) Ingreso total = Precio x Cantidad vendida 

El ingreso total tiene una representación gráfica muy útil que puede ayudarnos 
a entender por qué es esencial conocer la elasticidad precio de la demanda de un 
bien para saber si un aumento del precio incrementará o reducirá el ingreso total. El 
panel (a) de la Figura 5-4 muestra la misma curva de demanda que el panel (a) de la 
Figura 5-3. Podemos ver que cuando el peaje es 0,90 $, cruzan el puente 1.100 coches. 
Por tanto, el ingreso total a un precio de 0,90 $ es 0,90 $ x 1.100 = 990 $. Este valor 
es igual al área del rectángulo verde, cuyo vértice inferior izquierdo es el punto (0, 0) 
y cuyo vértice superior derecho es el punto (1.100; 0,90). En general, el ingreso total 
a cualquier precio dado, es igual al área de un rectángulo cuya altura es el precio y 
cuyo ancho es la cantidad demandada a ese precio. 

Para hacernos una idea de lo importantes que son los ingresos totales, conside¬ 
remos el siguiente escenario. Supongamos que el peaje actual del puente es 0,90 $, 


figura 5-4 Ingreso total 

(a) Área del ingreso total (b) Efecto sobre el ingreso total de un aumento del precio 




0 1.100 Cantidad de peajes 0 900 1.100 Cantidad de peajes 

(por día) (por día) 


El rectángulo verde del panel (a) representa el ingreso total 
generado por 1.100 conductores que pagan un peaje de 
0,90 $ cada uno. El panel (b) muestra cómo varía el ingreso 
total cuando el precio aumenta de 0,90 $ a 1,10 $. Debido 
al efecto cantidad, el ingreso total disminuye en una cuan¬ 


tía igual al área A. Debido al efecto precio, el ingreso total 
aumenta en una cuantía igual al área C. En general, el efecto 
global es indeterminado, dependiendo de la elasticidad pre¬ 
cio de la demanda. 
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Mt ue el Ministerio de Transportes debe obtener mayores ingresos para reparar 
^Hjlrreteras. Una manera de lograrlo es aumentar el peaje del puente. Pero este plan 
fracasar, ya que un peaje más caro reducirá el número de conductores que 
BIL an el puente. Y, si el tráfico en el puente sufriera una disminución muy grande, 
m haría un peaje más alto, en realidad, sería reducir el ingreso total en lugar de 
Cim entarlo- p or eso es importante que el ministerio conozca cómo reaccionarán los 
conductores ante un aumento del peaje. 

En el panel (b) de la Figura 5-4 podemos ver gráficamente cómo afecta el aumento 
dd peaje al ingreso total. Con un peaje de 0,90 $, el ingreso total es la suma de las 
áreas A y B. Después de aumentar el peaje a 1,10 $ el ingreso total está representado 
or la suma de las áreas B y C. Por tanto, disminuye el ingreso en una cuantía repre¬ 
sentada por el área A, pero aumenta en una cuantía representada por el área C. 

La interpretación de estas dos áreas es importante. El área C representa el aumento 
del ingreso derivado de los 0,20 $ adicionales pagados por los conductores que siguen 
utilizando el puente. Es decir, los 900 conductores que siguen cruzando el puente con¬ 
tribuyen al total de ingresos con 0,20 $ x 900 = 180 $ diarios adicionales, representados 
por el área C. Pero 200 conductores que habrían usado el puente al precio de 0,90 $, ya 
no lo hacen, generando una pérdida de ingresos de 0,90 $ x 200 = 180 $ diarios, repre¬ 
sentados por el área A. (En este ejemplo concreto, por tener la demanda una elasticidad 
unitaria -igual que la representada en el panel (a) de la Figura 5-3- el aumento del peaje 
no tiene ningún efecto en el ingreso total; las áreas A y C tienen el mismo tamaño). 

Salvo en los casos raros de un bien con demanda perfectamente elástica o per¬ 
fectamente inelástica, cuando un vendedor aumenta el precio de un bien se producen 
dos efectos contrapuestos: 


• Un efecto precio. Tras el aumento del precio, cada unidad vendida se vende a un 
precio más alto, lo que tiende a aumentar el ingreso. 

• Un efecto cantidad. Tras el aumento del precio, se venden menos unidades, lo que 
tiende a disminuir el ingreso. 

Pero, entonces, uno se puede preguntar, ¿cuál es, al final, el efecto neto sobre el 
ingreso total: aumenta o disminuye? La respuesta es que, en general, el efecto sobre el 
ingreso total puede ir en cualquiera de los dos sentidos -un aumento del precio puede 
incrementar el ingreso total, o puede disminuirlo. Si predomina el efecto precio, que 
es el que tiende a incrementar el ingreso, el ingreso total aumenta. Si el efecto predo¬ 
minante es el efecto cantidad, que es el que tiende a reducir el ingreso, el ingreso total 
disminuye. Y, si las fuerzas de los dos efectos son exactamente iguales -como en nues¬ 
tro ejemplo del puente de peaje, donde una ganancia de 180 $ se ve compensada exacta¬ 
mente por una pérdida de 180 $- el ingreso total no varía por el incremento del precio. 

La elasticidad precio de la demanda nos dice cómo varía el ingreso total cuando 
varía el precio: su tamaño determina cuál de los dos efectos —el efecto precio o el 
efecto cantidad- es más fuerte. En concreto: 


• Si la demanda de un bien tiene elasticidad unitaria (la elasticidad precio de la 
demanda es 1), un incremento del precio no cambia el ingreso total. En este caso, 
el efecto cantidad y el efecto precio se compensan exactamente. 

• Si la demanda de un bien es inelástica (la elasticidad precio de la demanda es 
menor que 1), un precio más alto aumenta el ingreso total. En este caso, el efecto 
precio es más fuerte que el efecto cantidad. 

• Si la demanda de un bien es elástica (la elasticidad precio de la demanda es mayor 
que 1), un aumento del precio reduce el ingreso total. En este caso, el efecto can¬ 
tidad es más fuerte que el efecto precio. 

La Tabla 5-2, que utiliza los mismos datos de la Figura 5-3, muestra cómo el efecto 
de un incremento del precio sobre el ingreso total depende de la elasticidad precio de 
la demanda. Cuando la demanda tiene elasticidad unitaria, un aumento del precio de 
0,90 $ a 1,10 $ no afecta al ingreso total, que se mantiene en 990 $. Cuando la deman¬ 
da es inelástica, el efecto precio domina al efecto cantidad; el mismo aumento del 
precio genera un aumento del ingreso total de 945 $ a 1.045 $. Y cuando la demanda 
es elástica, el efecto cantidad domina al efecto precio; el aumento del precio provoca 
una disminución del ingreso total de 1,080 $ a 880 $. 

La elasticidad precio de la demanda también predice el efecto de una disminución 
del precio sobre el ingreso total. Cuando el precio cae, surgen los mismos dos efectos 
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TABLA 5-2 


Elasticidad precio de la demanda e ingreso total 


Peaje = 0,90 $ 


Peaje = 1,10 $ 


Demanda de elasticidad unitaria 

(elasticidad precio = 1) 


Cantidad demandada 
Ingreso total 


1.100 
990 $ 


900 
990 $ 


Demanda inelástica 

(elasticidad precio = 0,5) 

Cantidad demandada 
Ingreso total 


1.050 
945 $ 


950 
1.045 $ 


Demanda elástica 

(elasticidad precio = 2) 

Cantidad demandada 
Ingreso total 


1.200 

1.080$ 


800 

880$ 


contrapuestos, pero actúan en sentidos contrarios comparados con el caso de un 
aumemo del precio. Esta el efecto precio derivado de un prec.o mas bajo porWad 
vendida que tiende a disminuir el ingreso. Este efecto es contrarrestado por 
cantidad producido por el aumento de las unidades vendidas, que tiende a incretnen. 
tar el ingreso. Un resumen rápido sería. 

. Cuando la demanda tiene elasticidad unitaria, los dos efectos se compensan exac¬ 
tamente; de modo que una disminución del precio no afecta al ingreso to . 

. Cuando la demanda es inelástica, el efecto precio domina al efecto cantidad; de 
modo que una disminución del precio hace disminuir el ingreso total. 

. Cuando la demanda es elástica, el efecto cantidad domina al efecto precio; de 
modo que una disminución del precio aumenta el ingreso total. 

Elasticidad precio a lo largo de la curva de demanda 

Supón que un economista afirma que “la elasticida,i precio de la dorada delató « 

0 25" Lo que quiere decir es que al precio actual la elasticidad es 0,25. E 
anterior del puente de peaje, lo que en realidad estábamos describiendo era la elasti¬ 
cidad al precio de 0,90 $. ¿Por qué es importante esta precisión? Porque en la mmen 
mayoiúadelas ™ 1 demanda, la elasticidad precio de demanda en un puntodela 
curva es diferente de la elasticidad precio en cualquier otro punto de la misma curva. 

Para ver esto consideremos la tabla de la Figura 5-5, que muestra un plan de 
demanda hipotético. En la última columna aparece también el ingreso total generado 
por cada combinación de cantidad y precio en la curva de demanda. El panel supeno^ 
del eráfico en la Figura 5-5 muestra la curva de demanda correspondiente. El P 
fnferior ilustra los ingresos correspondientes a los mismos datos, la altura de cada 
banraTrázadiTpara cada cantidad demandada -a la que le corresponde un preoo 

concreto- es el ingreso total generado a ese precio. 

En la Figura 5-5 se puede observar que cuando el precio es bajo, aumentar e p 
ció incrementa los ingresos totales: partiendo de un precio de 1 $ aumentarlo a 2 $ 
„,imenta el ingreso total de 9 $ a 16 $. Esto significa que, cuando el precio es baj , 
demanda es inelástica. Además, se puede ver que la demanda es inelástica en to o e 
tramo de la curva comprendido entre un precio de 0 $ y un precio de 5 

Cuando el precio es alto, sin embargo, aumentarlo todavía mas reduce el mgr 
total partiendo de un precio de 8 $, aumentarlo a 9 $ reduce el ingreso total de 16 $ 
a 9 $ Esto significa que cuando el precio es alto, la demanda es elástica. Ademas s 
puede ^erquehi denlnda es elástica en todo el tramo de la curva comprendido entre 

Un Pam'laÍnmtnsa^mayoría de los bienes, la elasticidad precio de la demanda vana a 
lo largo de la curva de demanda. Por ello, siempre que medimos la elasticidad preci 
de un bien, lo que en realidad estamos midiendo es la elasticidad en un punto o tramo 
concreto de la curva de demanda del bien. 
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— c La elasticidad precio de la demanda cambia a lo largo de la curva de demanda 





Ingreso 

total 

25 $ 
24 
21 

16 


9 


0 1 2 3 4 5 


La demanda es elástica, 
un aumento del precio 
reduce el ingreso total 


6 7 8 9 10 

Cantidad 


La demanda es inelástica: 
un aumento del precio 
aumenta el ingreso total 


Tabla de demanda e ingreso total con 
una curva de demanda lineal 


Precio 

Cantidad 

demandada 

Ingreso 

total 

0 $ 

10 

0$ 

1 

9 

9 

2 

8 

16 

3 

7 

21 

4 

6 

24 

5 

5 

25 

6 

4 

24 

7 

3 

21 

8 

2 

16 

9 

1 

9 

10 

0 

0 


El panel superior muestra la curva de demanda 
correspondiente al plan de demanda de la tabla. 
El panel inferior muestra cómo varía el ingreso 
total a lo largo de la curva: a cada combinación 
de precio y cantidad, la altura de la barra repre¬ 
senta el ingreso total generado. Como puedes 
ver, cuando el precio es bajo, aumentar el pre¬ 
cio incrementa el ingreso total. De modo que a 
precios bajos la demanda es inelástica. Cuando 
el precio es alto, sin embargo, un aumento del 
precio disminuye el ingreso total. De modo que a 
precios altos la demanda es elástica. 




¿Qué factores determinan la elasticidad precio de la 
demanda? 

La escasez de vacunas antigripales de 2004-2005 permitió a los distribuidores de 
vacunas subir mucho los precios por dos razones importantes, porque os susti u 
vos eran muy difíciles de obtener y porque para muchas personas la vacuna era una 

( necesidad médica. , . 

La gente reaccionó de varias formas. Algunos pagaron los altos precios y otros 
viajaron a Canadá o a otros países para vacunarse. Otros simplemente se arreglaron 
sin la vacuna (y con el tiempo muchos cambiaron sus costumbres para evitar coger la 
gripe, comiendo fuera de casa con menos frecuencia y evitando los sitios con mucha 
gente). Esta experiencia ilustra los cuatro factores principales que determinan la 
elasticidad: la existencia de buenos sustitutivos, si el bien es de primera necesi a o 
si es un bien de lujo, la proporción de su renta que el consumidor gasta en el bien y 
el tiempo transcurrido desde la variación del precio. A continuación analizaremos 
brevemente cada uno de estos factores. 

La disponibilidad de buenos sustitutivos La elasticidad precio de la demanda 
de un bien tiende a ser mayor si se puede disponer fácilmente de otros bienes que los 
consumidores consideran similares y que estarían dispuestos a consumir en uga 
del bien en cuestión. La elasticidad precio de la demanda tiende a sei aja si no ay 
sustitutivos cercanos o si son muy difíciles de obtener. 
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Si el bien es de primera necesidad o de lujo La 
elasticidad precio de la demanda de un bien tiende a ser 
baja si el bien es algo que uno tiene que tener, por ejemplo, 
un medicamento que te salva la vida. La elasticidad precio 
de la demanda tiende a ser alta si es un bien de lujo -algo de 
lo que se puede prescindir fácilmente. 

La proporción de la renta gastada en el bien La elas¬ 
ticidad precio de la demanda de un bien tiende a ser baja cuan¬ 
do el gasto en ese bien es una pequeña proporción de la renta 
de un consumidor. En este caso una variación significativa del 
precio del bien tiene un impacto muy pequeño en el gasto total 
del consumidor. Por el contrario, si un bien es responsable de 
una proporción importante del gasto del consumidor, es pro¬ 
bable que este sea más sensible a una variación del precio. En 
este caso la elasticidad precio de la demanda es alta. 

El tiempo transcurrido desde que varió el precio En 

general, la elasticidad precio de la demanda tiende a ser más elevada cuanto mayor 
es el tiempo del que disponen los consumidores para adaptarse a una variación del 
precio. Esto significa que la elasticidad precio de la demanda a largo plazo es, por 
norma general, mayor que la elasticidad a corto plazo. 

Un buen ejemplo del efecto del tiempo sobre la elasticidad de la demanda es la expe¬ 
riencia de la década de 1970, la primera vez en que los precios de la gasolina aumen¬ 
taron dramáticamente en los Estados Unidos. Al principio, el consumo disminuyó 
muy poco porque no había buenos sustitutivos de la gasolina y porque los ciudadanos 
necesitaban seguir conduciendo sus coches para llevar a cabo sus tareas cotidianas. 
Sin embargo, pasado un tiempo los estadounidenses cambiaron sus hábitos para ir 
reduciendo gradualmente su consumo de gasolina. El resultado fue una disminución 
continua de ese consumo a lo largo de la siguiente década, a pesar de que el precio no 
siguió subiendo, lo que confirmó que la elasticidad precio de la demanda de gasolina a 
largo plazo era, por supuesto, mucho mayor que la elasticidad a corto plazo. 



LA ECONOMIA EN ACCION 


SENSIBILIDAD A LAS TASAS UNIVERSITARIAS 



Los estudiantes de carreras de dos años son más sensibles al 
precio de la matrícula que los estudiantes de carreras de cuatro 
años. 


L a universidad es más cara que nunca -y no precisamente por la inflación. Durante 
años, el precio de las matrículas ha estado subiendo más rápidamente que el coste 
de la vida. Pero este aumento de las tasas universitarias ¿hace que vaya menos gente 
a la universidad? Dos trabajos distintos llegaron a la conclusión de que la respuesta a 
esa pregunta depende del tipo de carrera. Las dos investigaciones 
analizan la influencia de las variaciones de las tasas universita¬ 
rias sobre la decisión de seguir estudiando. 

Un estudio de 1988 concluyó que un aumento del 3% en el 
precio de la matrícula había causado una disminución del 2% en 
el número de matriculados en instituciones que impartían carre¬ 
ras de cuatro años, lo que implica una elasticidad precio de la 
demanda igual a 0,67 (2% / 3%). En las instituciones que imparten 
carreras de dos años, el mismo estudio encontró una sensibili¬ 
dad mucho mayor: un aumento del 3% en la matrícula redujo el 
número de nuevos estudiantes en un 2,7%, lo que implica una 
elasticidad precio de la demanda igual a 0,9. En otras palabras, 
la decisión de matricularse en instituciones con carreras de dos 
años era mucho más sensible al precio que la de los estudiantes 
de facultades con carreras de 4 años. Resultado: los alumnos de 
instituciones con carreras de dos años tienen más probabilidades 
de abandonar sus estudios a causa del encarecimiento de las 
matrículas que los alumnos que cursan carreras de cuatro años. 

En 1999 otro trabajo confirmó estas conclusiones. Comparadas 
con las instituciones que imparten carreras de cuatro años, las 
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K trícalas en instituciones con carreras de dos años se vieron mucho más afecta¬ 
dos por los cambios en la financiación pública (menos financiación pública provocó 
¡menos matrículas de nuevos alumnos), lo que era un efecto previsible, dada la mayor 
ensibilidad de los alumnos de este tipo de carreras al coste de la matrícula. Otro 
demento que confirma esta conclusión es que los estudiantes de carreras de dos años 
tienen más tendencia a pagar sus propios gastos después de hacer una elección entre 
seguir estudiando o trabajar: el mismo estudio encontró que el número de ingresos en 
carreras cortas es más sensible a las variaciones de la tasa de desempleo (un aumento 
de la tasa desempleo aumenta el número de alumnos matriculados) que los ingresos 
en carreras de cuatro años. ¿Significa esto que el precio de las matrículas es una 
barrera para ir a la universidad en los Estados Unidos? Sí, pero más en las carreras 
de dos años que en las de cuatro años. 

Curiosamente, el estudio de 1999 llegó a la conclusión de que tanto en las carreras 
de dos años como en las de cuatro años, la sensibilidad de la demanda al precio había 
disminuido desde el estudio de 1988. Una posible explicación es que como el valor de 
la educación universitaria ha aumenLado considerablemente a lo largo del tiempo, hay 
menos gente que abandona sus estudios aunque las tasa universitarias hayan subido. 
Y la elasticidad precio de la demanda de educación en uña institución que imparte 
carreras de cuatro años puede tener un nivel tan bajo como 0,11. 
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En cada uno de los siguientes casos, indica la condición que caracteriza a la curva de 
demanda: demanda elástica, demanda inelástica o demanda de elasticidad unitaria. 

a. El ingreso total disminuye cuando el precio aumenta. 

b. El ingreso adicional generado por un aumento de la cantidad vendida es compensado 
exactamente por el ingreso perdido debido a la caída del precio recibido por cada unidad. 

c. El ingreso total disminuye cuando aumenta la producción. 

d. Los productores de una industria se dan cuenta que pueden incrementar sus ingresos 
totales si, de forma coordinada, reducen el output de la industria. 

Para los siguientes bienes, ¿cuál es la elasticidad de la demanda? Explícalo. ¿Cuál es la 
forma de la curva de demanda? 

a. Demanda de una transfusión de sangre para una víctima de un accidente. 

b. Demanda de gomas de borrar verdes por parte de los estudiantes. 

Las soluciones están al final del libro. 


Otras elasticidades de la demanda 

I a cantidad demandada de un bien no depende solo del precio de ese bien, sino 
también de otras variables. Concretamente, las curvas de demanda de un bien 
■f se desplazan cuando varían los precios de los bienes relacionados con ese bien 
y cuando varía la renta de los consumidores. Muchas veces es importante tener una 
medida de esos otros efectos, y las mejores medidas son, obviamente, las elasticida¬ 
des. En concreto, la mejor medida de la sensibilidad de la demanda de un bien a las 
variaciones de los precios de otros bienes es la llamada elasticidad precio cruzada de 
la demanda, y como mejor podemos medir la sensibilidad de la demanda ante las 
variaciones de la renta es utilizando la elasticidad renta de la demanda. 


Elasticidad precio cruzada de la demanda 

fin el capítulo 3 aprendimos que la demanda de un bien se ve afectada muchas veces 
por los precios de otros bienes, relacionados con el primero -bienes que son sustituti¬ 
vos o complementarios. Vimos allí que una variación del precio de un bien relaciona¬ 
do desplaza la curva de demanda del bien original, lo que representa una variación de 
la cantidad demandada a cada precio. La magnitud de este efecto "cruzado" sobre la 
demanda se puede medir mediante la elasticidad precio cruzada de la demanda, 
definida como el cociente entre la variación porcentual de la cantidad demandada de 
un bien y la variación porcentual del precio del otro bien. 


▼ Repaso rápido 


La demanda es perfectamente 
inelástica o rígida si es totalmente 
insensible al precio, y es perfecta¬ 
mente elástica si es infinitamente 
sensible al precio. 

La demanda es elástica si su elastici¬ 
dad precio es mayor que i. Es inelás¬ 
tica si su elasticidad precio es menor 
que i. Tiene elasticidad unitaria si 
su elasticidad precio es exactamente 
igual a i. 

Cuando la demanda es elástica, el 
efecto cantidad de un incremento 
del precio domina al efecto precio, y 
el ingreso total disminuye. Cuando 
la demanda es inelástica, el efecto 
precio de un incremento del precio 
domina al efecto cantidad, y el ingre¬ 
so total aumenta. 

Puesto que la elasticidad precio 
puede variar a lo largo de la curva de 
demanda, cuando los economistas 
hablan de “la” elasticidad precio de 
la demanda se refieren a un punto 
concreto de la curva de demanda. 

La fácil disponibilidad de buenos 
sustitutivos hace que la demanda de 
un bien sea más elástica, lo mismo 
que cantidad de tiempo transcurrido 
desde que varió el precio. La deman¬ 
da de un bien de primera necesidad 
es menos elástica, y la de un bien 
de lujo es más elástica. La deman¬ 
da tiende a ser inelástica para los 
bienes que absorben una pequeña 
proporción de la renta del consumi¬ 
dor, y elástica para los bienes que 
absorben una proporción grande de 
esa renta. 


La elasticidad precio cruzada de 
la demanda entre dos bienes mide 
el efecto de la variación del precio de 
un bien sobre la cantidad demandada 
del otro bien. Es igual a la variación 
porcentual de la cantidad demandada 
de un bien, dividida entre la variación 
porcentual del precio del otro bien. 
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La elasticidad renta de la 
demanda es la variación porcentual 
de la cantidad demandada de un 
bien cuando varía la renta de un 
consumidor, dividida entre la variación 
porcentual de esa renta. 


( 5 - 7 ) Elasticidad precio cruzada de la demanda entre los bienes A y B 

variación porcentual de la canlidad demandada de A 
variación porcentual del precio de B 

Cuando dos bienes son sustitutivos, como los perritos calientes y las hamburgue¬ 
sas, la elasticidad precio cruzada de la demanda es positiva: un incremento del precio 
de los perritos calientes aumenta la demanda de hamburguesas -es decir, provoca que 
la curva de demanda de hamburguesas se desplace hacia la derecha. Si los bienes son 
sustitutivos cercanos, la elasticidad precio cruzada de la demanda será positiva y alta; 
si los bienes no son buenos sustitutivos, la elasticidad precio cruzada será positiva y 
pequeña. Por tanto, cuando la elasticidad precio cruzada de la demanda es positiva, 
su tamaño indica el grado de sustituibilidad que existe entre los dos bienes. 

Cuando dos bienes son complementarios, como los perritos calientes y los pane¬ 
cillos para hacerlos, la elasticidad precio cruzada es negativa: un aumento del precio 
de los perritos calientes disminuye la demanda de los panecillos -es decir, provoca un 
desplazamiento hacia la izquierda de la curva de demanda de panecillos. Igual que 
con los bienes sustitutivos, el tamaño de la elasticidad precio cruzada de la demanda 
entre dos bienes complementarios indica el grado de complementariedad entre ambos 
bienes: si la elasticidad precio cruzada solo es ligeramente inferior a cero, la relación 
de complementariedad entre ellos es débil; si es muy negativa, los bienes son muy 
buenos complementarios. 

Fíjate en que en el caso de la elasticidad precio cruzada de la demanda, el signo 
-positivo o negativo- tiene gran importancia: nos indica si los bienes son comple¬ 
mentarios o si son sustitutivos. Por tanto, no podemos eliminar el signo menos como 
hicimos con la elasticidad precio de la demanda. 

Nuestro análisis de la elasticidad precio cruzada de la demanda es un buen 
momento para volver a algo que ya mencionamos al hablar de la elasticidad precio de 
la demanda: la elasticidad es una medida que está libre de unidades -es decir, que no 
depende de las unidades en que están medidos los bienes. 

Para comprender por qué podría haber un problema, supongamos que alguien nos 
dice que "si el precio de los panecillos para hacer perritos calientes aumenta en 0,30 $, 
los estadounidenses comprarán 10 millones de perritos calientes menos este año". 
Alguien que haya comprado alguna vez estos panecillos, inmediatamente se pregunta¬ 
rá: ¿estamos hablando de un aumento de 0,30 $ por panecillo o de un aumento de 0,30 $ 
por paquete de panecillos (generalmente los panecillos se venden en paquetes de ocho)? 
¡Hay una gran diferencia entre hablar de unas unidades y hablar de otras! Sin embargo, 
si alguien dice que la elasticidad precio cruzada de la demanda entre panecillos y perri¬ 
tos calientes es -0,3 no importa si los panecillos se venden por unidades o por paquetes. 
Por eso la elasticidad se defíne como un cociente entre variaciones porcentuales, para 
garantizar que no surjan esas confusiones acerca de las unidades utilizadas. 


La elasticidad renta de la demanda 

La elasticidad renta de la demanda mide cómo se ve afectada la demanda de un 
bien por las variaciones de las rentas de los consumidores. Esta elasticidad permite 
determinar si un bien es un bien normal o un bien inferior, así como medir la intensi¬ 
dad con la que responde la demanda del bien a las variaciones de la renta. 


( 5 - 8 ) Elasticidad renta de la demanda = 


% variación de la cantidad demandada 
% variación de la renta 


Así como la elasticidad precio cruzada de la demanda entre dos bienes puede ser 
positiva o negativa, dependiendo de que los bienes sean sustitutivos o complemen¬ 
tarios, la elasticidad renta de la demanda de un bien también puede ser positiva o 
negativa. Recuerda del capítulo 3 que los bienes pueden ser bienes normales, cuya 
demanda aumenta cuando aumenta la renta, y bienes inferiores, cuya demanda dis¬ 
minuye cuando aumenta la renta. Estas definiciones están directamente relacionadas 
con el signo de la elasticidad renta de la demanda: 

• Cuando la elasticidad renta de la demanda es positiva, el bien es un bien normal. 

En este caso la cantidad demandada a cada precio aumenta al aumentar la renta. 

• Cuando la elasticidad renta de la demanda es negativa, el bien es un bien inferior. 

En este caso la cantidad demandada a cada precio disminuye al aumentar la renta. 
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para mentes inquietas r ~~—-- 

• SALVARÁ china al sector agrícola de los estados unidos? 


En los días de los Padres Fundadores la 
inmensa mayoría de los estadouniden- 
ses vivían en granjas. En fechas bastante 
recientes, la década de 1940, uno de cada 
se ¡s -o aproximadamente el 17°/o- aún lo 
hacía. Pero en 1991, el último año en que el 
gobierno publicó datos sobre el número de 
granjeros, la cifra oficial era el 1,9%. ¿Por 
qué hoy en día hay tan poca gente en los 
Estados Unidos que vive y trabaja en gran¬ 
jas? Hay dos razones principales, ambas 
relacionadas con las elasticidades. 

Primero, la elasticidad renta de la 
demanda de alimentos es mucho menor 
que 1-es una demanda inelástica a la 
renta. A medida que aumenta el nivel de 
vida de los consumidores, manteniéndo¬ 
se todo lo demás constante, el gasto en 
alimentos aumenta menos que la renta. 
Como consecuencia, a medida que la 
economía estadounidense ha ido cre¬ 
ciendo, el porcentaje de renta gastada en 
alimentos -y, por tanto, la participación en 


la renta nacional de las rentas de los agri¬ 
cultores- ha ido cayendo. 

Segundo, la demanda de alimentos es 
inelástica al precio. Esto es importante por¬ 
que los avances tecnológicos en el sector 
agrícola de los Estados Unidos han dado 
lugar a unos rendimientos continuamente 
crecientes a lo largo del tiempo y a una 
tendencia a largo plazo a que los precios 
de los alimentos bajaran durante casi el 
último siglo y medio. La combinación de 
la baja elasticidad precio con la caída de 
los precios provocó un descenso de los 
ingresos totales de los agricultores. Así es: 
el progreso en la agricultura ha sido bueno 
para los consumidores estadounidenses, 
pero malo para los agricultores de ese país. 

La combinación de estos efectos expli¬ 
ca el declive relativo a largo plazo de la 
agricultura en los Estados Unidos. La 
baja elasticidad renta de la demanda de 
alimentos asegura que las rentas agrarias 
crezcan más lentamente que la economía 


en su conjunto. Y la combinación de rápi¬ 
do progreso tecnológico en la agricultura 
con una demanda de los productos agrí¬ 
colas inelástica al precio, refuerza este 
efecto, reduciendo aun más el crecimiento 
de las rentas de los agricultores. 

Esto ha sido así hasta ahora. Desde 
mediados de 2000, el aumento de la 
demanda de alimentos procedente de paí¬ 
ses en desarrollo que están creciendo rápi¬ 
damente, como China, ha presionado al alza 
los precios de los productos agrícolas en 
todo el mundo. Y los agricultores estadou¬ 
nidenses se han beneficiado, con un incre¬ 
mento de sus rentas del 47% solo en 2011. 
A la larga, a medida que el crecimiento de 
los países en vías de desarrollo se frene y 
que las innovaciones agrícolas continúen 
progresando, es probable que el sector 
agrícola recupere su tendencia hacia abajo. 
Pero por ahora y en un futuro previsible, los 
granjeros estadounidenses están disfrutan¬ 
do de la recuperación de su sector. 


Los economistas utilizan a menudo estimaciones de la elasticidad renta de la 
demanda de un bien para pronosticar cuáles serán las industrias que crecerán más 
rápidamente como consecuencia del aumento de la renta de los consumidores a lo 
largo del tiempo. Para hacer esto, a veces es útil hacer una clasificación más precisa 
de los bienes normales, distinguiendo entre los que son elásticos respecto a la renta y 
los que son inelásticos respecto a la renta. 

La demanda de un bien es elástica respecto a la renta si la elasticidad renta de 
la demanda de dicho bien es mayor que 1. Cuando la renta aumenta, la demanda de 
los bienes elásticos respecto a la renta aumenta más deprisa que la renta. Los bienes 


La demanda de un bien es elástica 
respecto a la renta si la elasticidad 
renta de la demanda de ese bien es 
mayor que 1. 




LA IMPORTANCIA DE LOS ALIMENTOS EN LOS 
PRESUPUESTOS FAMILIARES DE DIFERENTES PAÍSES 


Si la elasticidad renta de la demanda de alimentos es 
menor que 1, esperaríamos que los habitantes de los países 
pobres gastaran en alimentación una proporción mayor de 
sus rentas que los habitantes de los países ricos. Y eso 
es exactamente lo que dicen los datos. En este gráfico, 
comparamos la renta per cápita -la renta total de un país 
dividida entre la población- con la proporción de la renta 
gastada en alimentos. (Para que el gráfico tenga un tamaño 
manejable, la renta per cápita se mide como un porcentaje 
de la renta per cápita de los Estados Unidos). En los países 
muy pobres, como Sri Lanka, la gente gasta la mayor parte 
de su renta en alimentos. En los países de rentas interme¬ 
dias, como Israel, la proporción de la renta que se gasta en 
alimentos es mucho menor. Y es todavía más baja en los 
países ricos, como los Estados Unidos. 
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La demanda de un bien es inelástica 
respecto a la renta si la elasticidad 
renta de la demanda de ese bien es 
positiva pero menor que 1. 


de lujo, como por ejemplo las segundas viviendas y los viajes internacionales, tienden 
a ser elásticos respecto de la renta. La demanda de un bien es inelástica respec¬ 
to a la renta si su elasticidad renta es positiva pero menor que 1. Cuando la renta 
aumenta, la demanda de los bienes inelásticos respecto a la renta aumenta, pero más 
lentamente que la renta. Los bienes necesarios, como los alimentos y la ropa tienden 
a ser inelásticos respecto a la renta. 


LA ECONOMIA ENACCION 



A juzgar por la actividad de este ajetreado McDonald’s, las rentas 
están creciendo en Yakarta (Indonesia). 


Repaso rápido 


Los bienes son sustitutivos cuando 
la elasticidad precio cruzada de la 
demanda es positiva. Los bienes son 
complementarios cuando la elastici¬ 
dad precio cruzada de la demanda es 
negativa. 

Los bienes inferiores tienen elastici¬ 
dad renta de la demanda negativa. 

La mayoría de los bienes son bienes 
normales, que tienen una elasticidad 
renta de demanda positiva. 

Los bienes normales pueden ser o 
bien elásticos a la renta, con una 
elasticidad renta de la demanda 
mayor que i, o bien inelásticos a la 
renta, con una elasticidad renta de la 
demanda positiva pero menor que i. 


GASTANDO 

L a Oficina de Estadísticas Laborales de los Estados Unidos publica detalladas 
encuestas sobre cómo gastan su renta las familias. Esta información no solo 
interesa por pura curiosidad intelectual. Son numerosas las políticas públicas que 
incluyen ajustes basados en las variaciones del coste de la vida; para estimar estas 
variaciones, el gobierno debe saber cómo gasta su dinero la 
gente. Pero un beneficio adicional de estas encuestas es el dato 
sobre la elasticidad renta de la demanda de distintos bienes. 

¿Qué podemos resaltar de estos estudios? El resultado clá¬ 
sico es que la elasticidad renta de la demanda de los “alimentos 
consumidos en casa” es considerablemente menor que 1: cuan- | 
do aumenta la renta de una familia, disminuye la proporción de 
su renta gastada en alimentos consumidos en casa. Y, paralela¬ 
mente, cuanto menor es la renta de una familia, mayor es la pro¬ 
porción de su renta gastada en alimentos consumidos en casa. 

En los países pobres, muchas familias gastan más de la 
mitad de su renta en alimentos consumidos en casa. Aunque 
la elasticidad renta de la demanda de “alimentos consumidos 
en casa” estimada para los Estados Unidos es menor que 0,5, 
la elasticidad renta de la demanda de “alimentos consumidos 
fuera de casa” (comidas en restaurantes), se estima que es 
mucho mayor -cercana a 1. 

Las familias con rentas más altas comen fuera de casa con 
más frecuencia y en sitios más a la moda. En 1950, alrededor del 19% de la renta de los 
Estados Unidos se gastaba en comida consumida en casa, mientras que hoy en día el 
porcentaje ha bajado al 7%. Pero en el mismo periodo, el porcentaje de renta gastado en 
comer fuera de casa se ha mantenido estable en torno al 5%. De hecho, una prueba clara 
del aumento de los niveles de renta en los países en vías de desarrollo es la apertura de 
restaurantes de comida rápida, que cada vez atienden a más clientes. Por ejemplo, hoy 
en día podemos encontrar MacDonald's en ciudades como Yakarta, Shanghai y Bombay. 

En las encuestas se encontró un claro ejemplo de un bien inferior: el alquiler de 
viviendas. Las familias con rentas más altas en realidad gastan menos en alquiler que 
las familias con rentas bajas, porque es mucho más probable que sean propietarias de 
sus viviendas. Y la categoría identificada como “otras viviendas” -que básicamente sig¬ 
nifica segundas viviendas— es muy elástica respecto a la renta. Solo las familias de renta 
muy alta pueden permitirse el lujo de tener una vivienda propia para sus vacaciones, 
de modo que “otras viviendas” tiene una elasticidad renta de la demanda mayor que 1. 
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Después de que la renta de Chelsea aumentara de 12.000 $ a 18.000 $ al año, sus compras 
de discos compactos aumentaron de 19 a 40 CDs al año. Calcula la elasticidad renta de la 
demanda de CDs de Chelsea, utilizando el método del punto medio. 


2 . Para la mayoría de las personas, incluyendo a Sanjay, las comidas en restaurantes caros son 
bienes elásticos respecto a su renta. Supongamos que la renta de Sanjay cae un 10% este año. 
¿Qué podemos pronosticar acerca del cambio de su gasto en comidas de restaurantes caros? 

3. Cuando el precio de la margarina aumenta un 20%, un fabricante de bollería aumenta su 
cantidad demandada de mantequilla en un 5%. Calcula la elasticidad precio cruzada de 
demanda entre la mantequilla y la margarina. Para ese fabricante, ¿la mantequilla y la margari¬ 
na son sustitutivos o complementarios? 

Las soluciones están al final del libro. 


CAPÍTULO 5 


ELASTICIDAD E IMPUESTOS 159 


La elasticidad precio de la oferta 

- 0 lviendo a la escasez de vacunas de 2004, el plan de los distribuidores de hacer 

f subir los precios habría sido mucho menos eficaz si el aumento del precio 

r juibiera causado un gran aumento de la producción de vacunas por parte de 
otros fabricantes, distintos de Chiron Corporation. De hecho, si el aumento de precios 
hubiera provocado un gran incremento de producción, habría habido una presión a 
la baja sobre los precios. Pero eso no ocurrió porque, como ya hemos dicho antes, 
habría sido demasiado costoso y técnicamente difícil producir más vacunas para la 
temporada de gripe de 2004-2005. (En realidad, la producción de vacunas empieza un 
año antes de su distribución). 

Este fue otro elemento decisivo para que algunos distribuidores de vacunas anti¬ 
gripales, como Med-Stat, pudieran subir tanto los precios de las vacunas restringien¬ 
do la oferta de su producto: una baja sensibilidad de la cantidad de output producido 
por los productores de vacunas antigripales al aumento del precio de las vacunas. 
Para medir la sensibilidad de los productores a las variaciones de los precios, necesi¬ 
tamos una medida análoga a la elasticidad precio de la demanda -la elasticidad precio 
de la oferta. 

Cálculo de la elasticidad precio de la oferta 

La elasticidad precio de la oferta se define de la misma forma que la elasticidad 
precio de la demanda (aunque en este caso no hay que eliminar ningún signo menos): 

% variación de la cantidad ofrecida 
( 5 - 9 ) Elasticidad precio de la oferta =-% variación del precié- 

La única diferencia es que aquí consideramos movimientos a lo largo de la curva de 
oferta en lugar de movimientos a lo largo de la curva de demanda. 

Supongamos que el precio de los tomates sube un 10%. Si, como respuesta al 
aumento del precio, la cantidad ofrecida de tomates aumenta también un 10%, la 
elasticidad precio de la oferta de tomates es 1 (10% /10%), y la oferta tiene elasticidad 
unitaria. Si la cantidad ofrecida aumenta un 5%, la elasticidad precio de la oferta es 
0,5 y la oferta es inelástica; si la cantidad aumenta un 20%, la elasticidad precio de la 
oferta es 2 y la oferta es elástica. 

Como en el caso de la demanda, los valores extremos de la elasticidad precio de la 
oferta tienen una sencilla representación gráfica. El panel (a) de la Figura 5-6 mues¬ 
tra la oferta de frecuencias de radio para teléfonos móviles, la parte del espectro de 
radio apropiada para enviar y recibir señales de móvil. Los gobiernos son propietarios 
del derecho a vender el uso de dicho espectro de radio a los operadores de telefonía 
móvil dentro de sus fronteras. Pero los gobiernos no pueden aumentar ni disminuir 
el número de frecuencias de móviles que tienen para ofrecer -por razones técnicas, 
la cantidad de frecuencias apropiadas para operar con móviles es una cantidad fija. 

Por tanto, la curva de oferta de las frecuencias para móviles es una línea vertical, 
que hemos supuesto que está trazada para una cantidad de 100 frecuencias. Si nos 
movemos hacia arriba y hacia abajo a lo largo de la curva, la variación de la cantidad 
ofrecida por el gobierno es cero, cualquiera que sea la variación del precio. Así pues, 
el panel (a) ilustra un caso en el que la elasticidad precio de la oferta es cero. Este es 
un caso de oferta perfectamente inelástica o rígida. 

El panel (b) muestra la curva de oferta de pizzas. Suponemos que producir una 
pizza cuesta 12 $, incluidos todos los costes de oportunidad. A cualquier precio infe¬ 
rior a 12 $, no sería rentable producir pizzas y todas las pizzerías cerrarían. Por el 
contrario, si las pizzerías fueran un negocio rentable, habría muchos productores 
que podrían tener una pizzería. Los ingredientes -harina, tomates, queso- son muy 
abundantes. Y, si fuera necesario, podrían cultivarse más tomates, se podría producir 
más leche para hacer mozzarella, etc. Por tanto, cualquier precio superior a 12 $ pro¬ 
vocaría que se ofreciera en el mercado una enorme cantidad de pizzas. Esto implica 
una curva de oferta horizontal trazada con una ordenada igual a 12 $. 

Puesto que incluso un pequeñísimo aumento del precio provocaría un aumento 
enorme de la cantidad ofrecida, la elasticidad precio de la oferta sería más o menos 
infinita. Este es un caso de oferta perfectamente elástica. 

Tal como sugieren nuestros dos ejemplos de frecuencias para móviles y de pizzas, es 
fácil encontrar en el mundo real casos de curvas de oferta perfectamente elásticas y per¬ 
fectamente inelásticas -mucho más fácil que curvas de demanda de estas características. 


La elasticidad precio de la oferta 
es una medida de la sensibilidad de la 
cantidad ofrecida de un bien al precio 
de ese bien. Es el cociente entre la 
variación porcentual de la cantidad 
ofrecida y la variación porcentual del 
precio a medida que nos movemos a 
lo largo de la curva de oferta. 

La oferta es perfectamente 
inelástica cuando su elasticidad 
precio es cero, de modo que las 
variaciones del precio del bien 
no tienen ningún efecto sobre la 
cantidad ofrecida. Una curva de oferta 
perfectamente inelástica es una línea 
vertical. 

La oferta es perfectamente 
elástica cuando incluso una variación 
diminuta del precio causa variaciones 
muy grandes de la cantidad ofrecida, 
de modo que la elasticidad precio 
de la oferta es infinita. Una curva de 
oferta perfectamente elástica es una 
línea horizontal. 
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figura 5-6 Dos casos extremos de la elasticidad precio de la oferta 


(a) Oferta perfectamente inelástica: 
elasticidad precio de la oferta = O 


(b) Oferta perfectamente elástica: 
elasticidad precio de la oferta = oo 


Precio de las 
frecuencias 
de teléfonos 
móviles 

3.000 $ 

Un aumento i 

del predo ... I 

H 2.000 







. . . deja 

_ invariable la 

cantidad 

ofrenda. 


0 100 Cantidad de 

frecuencias de 
teléfonos móviles 


Precio de 
la pizza 

Con cualquier predo 
mayor que 12 $, 
la cantidad ofrenda 
es extremadamente 
grande. 

12 $ 

Con cualquier predo 
menor que 12 $, 
la cantidad ofrenda 
es cero. 


0 


Con un preño 
exactamente igual 
a 12 $, los productores 
producirán cualquier 
cantidad. 


Cantidad de pizzas 


El panel (a) muestra una curva de oferta perfectamente 
inelástica que es una línea vertical. La elasticidad pre¬ 
cio de oferta es cero: la cantidad ofrecida es siempre 
la misma, independientemente del precio. El panel (b) 
muestra una curva de oferta perfectamente elástica, 


que es una línea horizontal. Al precio de 12 $ los pro¬ 
ductores ofrecerán cualquier cantidad, pero no ofrece¬ 
rán nada a un precio menor que 12 $. Si el precio sube 
por encima de 12 $, ofrecerán una cantidad inmensa. 


¿Qué factores determinan la elasticidad precio 
de la oferta? 

Nuestros ejemplos nos indican cuál es el principal determinante de la elasticidad precio 
de la oferta: la disponibilidad de los inputs. Además, lo mismo que en el caso de la elas¬ 
ticidad precio de la demanda, el tiempo también puede desempeñar un papel en la elas¬ 
ticidad precio de la oferta. A continuación analizaremos brevemente estos dos factores. 

La disponibilidad de los inputs La elasticidad precio de la oferta tiende a ser 
grande cuando los inputs están fácilmente disponibles, y cuando los costes de aumen¬ 
tar o disminuir su cantidad a la producción son relativamente bajos. En cambio, 
tiende a ser pequeña cuando los inputs son difíciles de obtener -y cuando aumentar o 
disminuir su cantidad en la producción tiene un coste relativamente alto. 

El tiempo La elasticidad precio de la oferta tiende a aumentar a medida que los pro¬ 
ductores tienen más tiempo para responder a las variaciones del precio. Esto significa 
que la elasticidad precio de la oferta suele ser mayor a largo plazo que a corto plazo. 
(En el caso de la escasez de vacunas antigripales, el tiempo fue el factor decisivo, ya 
que las vacunas requieren un cultivo de varios meses). 

La elasticidad precio de la oferta de pizzas es muy alta porque es muy fácil acceder 
a los inputs necesarios para expandir la industria. La elasticidad precio de la oferta de 
las frecuencias para móviles es cero porque un input esencial -el espectro de radio- 
no se puede aumentar en absoluto. 

Muchas industrias son similares a la producción de pizzas, con elasticidades 
precio de oferta altas: pueden expandirse rápidamente porque no necesitan ningún 
recurso especial o único. Por el contrario, la elasticidad precio de la oferta es gene¬ 
ralmente bastante más baja que la perfectamente elástica en los bienes para cuya 
producción se utilizan recursos naturales limitados: minerales como el oro o el cobre, 
productos agrícolas como el café, que se cultiva solo en ciertos tipos de terreno, y 
recursos renovables como los peces que habitan en el océano, cuya explotación debe 
limitarse para evitar la desaparición del recurso. 
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No obstante, si los productores disponen de tiempo suficiente, suelen ser capaces 
de modificar considerablemente su producción en respuesta a un cambio del pre¬ 
cio incluso cuando para la producción se utiliza un recurso natural limitado. Por 
ejemplo, consideremos de nuevo los efectos de un aumento del precio de las vacunas 
ant ¡oripales, pero esta vez enfocando nuestra atención en la respuesta de la oferta. Si 
e l precio subiera a 90 $ por vacuna y siguiera a ese nivel unos cuantos años habría, 
casi con seguridad, un incremento sustancial de la producción de vacunas. Los labo¬ 
ratorios como Chiron acabarían respondiendo con un aumento del tamaño de sus 
fábricas, contratando a más técnicos de laboratorio, etc. Pero aumentar significativa¬ 
mente la capacidad productiva de un laboratorio de biotecnologías exige varios años, 
no semanas o meses, ni siquiera un año. 

Por esta razón, los economistas suelen distinguir entre la elasticidad de oferta a corto 
plazo, referida generalmente a unas pocas semanas o meses, y la elasticidad de oferta 
a largo plazo, generalmente referida a varios años. En la mayoría de las industrias, la 
elasticidad de la oferta a largo plazo es mayor que la elasticidad de la oferta a corto plazo. 


LA ECONOMIA ► EN ACCION 


EXCEDENTES AGRÍCOLAS EN EUROPA 


U na de las políticas que analizamos en el capítulo 4 es la fijación de un precio 
mínimo, un límite inferior por debajo del cual no podría bajar el precio de un 
bien. Vimos que esos precios mínimos son utilizados muchas veces por los gobiernos 
para garantizar las rentas de los agricultores, pero que crean grandes excedentes 
no deseados de producción agrícola. El ejemplo más dramático es el de la Unión 
Europea, cuyos precios mínimos han creado una “montaña de mantequilla", un “lago 
de vino", y así sucesivamente. 

¿No se dieron cuenta los políticos europeos de que los precios mínimos crearían 
enormes excedentes? Probablemente sabían que surgirían excedentes, pero subestimaron 
la elasticidad precio de la oferta agrícola. De hecho, cuando se implantaron los precios 
de apoyo a la agricultura, muchos analistas pensaron que era improbable que llevaran a 
grandes incrementos de la producción. Después de todo, los países europeos tienen una 
gran densidad de población y hay pocos terrenos nuevos disponibles para el cultivo. 

Lo que los analistas no previeron, sin embargo, fue cuánto podría aumentar la 
producción agraria gracias a la utilización de otros recursos, como los nuevos ferti¬ 
lizantes o los pesticidas, de los que se podía disponer rápidamente. Así que, aunque 
la superficie cultivada en Eur.opa no aumentó mucho como respuesta a los precios 
mínimos, ¡la producción agraria europea sí lo hizo! 


▼ Repaso rápido 




COMPRUEBA SI LO HAS ENTENDIDO 


5-4 


i. 


Utilizando el método del punto medio, calcula la elasticidad precio de la oferta de servicios 
de diseño de páginas web cuando el precio por hora sube de 100 $ a 150 $ y el número 
de horas contratadas aumenta de 300.000 a 500.000. ¿Es la oferta elástica, inelástica o de 
elasticidad unitaria? 


2. ¿Verdadero o falso? Si la demanda de leche aumentara, los consumidores de leche estarían 
mejor a largo plazo si la oferta fuera elástica que si fuera inelástica. 

3. ¿Verdadero o falso? Las elasticidades precio de la oferta a largo plazo son generalmente mayo¬ 
res que las elasticidades precio de la oferta a corto plazo. Como consecuencia, las curvas de 
oferta a corto plazo son generalmente más planas que las curvas de oferta a largo plazo. 

¿Verdadero o falso? Cuando la oferta es perfectamente elástica, las variaciones de la deman¬ 
da no afectan al precio. 


La elasticidad precio de la oferta es 

la variación porcentual de la canti¬ 
dad ofrecida dividida entre la varia¬ 
ción porcentual del precio. 


Si la oferta es perfectamente inelás¬ 
tica, la cantidad ofrecida es total¬ 
mente insensible al precio y la curva 
de oferta es una línea vertical. Si la 
oferta es perfectamente elástica, 
la curva de oferta es una línea hori¬ 
zontal a un determinado precio. Si el 
precio cae por debajo de ese nivel, la 
cantidad ofrecida es cero. Si si sube 
por encima de ese nivel, la cantidad 
ofrecida es extremadamente grande. 


La elasticidad precio de la oferta 
depende de la disponibilidad de 
inputs, de la facilidad para cambiar 
la utilización de esos inputs de una 
a otra producción, y del periodo de 
tiempo que ha transcurrido desde la 
variación del precio. 


Las soluciones están al final del libro. 


Un zoológico de elasticidades 


cabamos de mencionar unas cuantas elasticidades diferentes. Manejarse bien 
con todas ellas es un desafío. La Tabla 5-3 proporciona un resumen de todas las 
elasticidades que hemos analizado y de su significado. 
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tabla 5-3 Un zoológico de elasticidades 

i variación de la cantidad demandada 


Elasticidad precio de la demanda = 


) variación del precio 


(quitando el signo menos) 


Entre 0 y 1 
1 

Mayor que 1, menor que oo 


Perfectamente inelástica: el precio no influye en la cantidad demandada (curva 
de demanda vertical). 

Inelástica: un aumento del precio aumenta el ingreso total. 

Elasticidad unitaria: las variaciones del precio no afectan al ingreso total. 
Elástica: un aumento del precio reduce el ingreso total. 

Perfectamente elástica: cualquier aumento del precio provoca que la cantidad 
demandada se haga 0. Cualquier disminución del precio hace infinita la cantidad 
demandada (curva de demanda horizontal). 


Elasticidad precio cruzada de la demanda 

Negativa 
Positiva 


\ variación de la cantidad demandada de un bien 
i variación del precio del otro bien 


Complementarios: La cantidad demandada de un bien disminuye cuando 
aumenta el precio del otro bien. 


Sustitutivos: La cantidad demandada de un bien aumenta cuando aumenta el 
precio del otro bien. 


Elasticidad renta de la demanda = 


i variación de la cantidad demandada de un bien 


Negativa 

Positiva, menor que 1 
Positiva, mayor que 1 


% variación de la renta 

Bien inferior: la cantidad demandada disminuye cuando aumenta la renta. 

Bien normal, inelástico a la renta: la cantidad demandada aumenta cuando 
aumenta la renta, pero no lo hace tan rápidamente como la renta. 

Bien normal, elástico a la renta: la cantidad demandada aumenta cuando 
aumenta la renta, y lo hace más rápidamente que la renta. 


Elasticidad precio de la oferta 


% variación de la cantidad ofrecida 


% variación del precio 


Un impuesto sobre el consumo o 
impuesto indirecto es un impuesto 
sobre las ventas de un bien o servicio. 


0 Perfectamente inelástica: el precio no influye en la cantidad ofrecida (curva de 

oferta vertical). 

Mayor que 0 Curva de oferta normal creciente. 

Perfectamente elástica: cualquiera disminución del precio provoca que la 
cantidad ofrecida se haga 0. Cualquier aumento del precio lleva a una cantidad 
ofrecida infinita (curva de oferta horizontal). 


Ganancias y costes de los impuestos 

uando un gobierno está considerando la posibilidad de crear un impuesto 
o está decidiendo cómo diseñar un sistema impositivo, tiene que compa¬ 
rar las ganancias del impuesto con sus costes. No solemos pensar en los 
impuestos como algo que produce ganancias, pero los gobiernos necesitan dinero 
para proporcionar cosas que la gente quiere, como la defensa nacional y la asis¬ 
tencia sanitaria para quienes no pueden pagarla. La ganancia de un impuesto es 
el ingreso que ese impuesto le genera al gobierno para que pague esos servicios. 
Por desagracia, esa ganancia lleva consigo un coste -un coste que generalmente es 
mayor que la cantidad pagada por los consumidores y los productores. Veamos en 
primer lugar cuáles son los determinantes de los ingresos que genera un impuesto, 
y después veamos los costes derivados del impuesto; ambas cosas dependen de las 
elasticidades de oferta y de demanda. Para entender la economía de los impuestos 
es útil analizar un tipo de impuesto muy sencillo llamado impuesto sobre el 
consumo o impuesto indirecto unitario -un impuesto que grava cada unidad 
vendida de un bien o servicio. 
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El ingreso generado por un impuesto indirecto unitario 

Supon gamos que la oferta y la demanda de habitaciones de hotel en la ciudad de 
pottervüle son como las representadas en la Figura 5-7. Para simplificar suponemos 
que todas las habitaciones son iguales. Si no hubiera impuestos, el precio de equili¬ 
brio de una habitación sería 80 $ por noche, y la cantidad de equilibrio sería 10.000 
habitaciones ocupadas cada noche. 

Supongamos a continuación que el Ayuntamiento de Potterville decide establecer 
un impuesto de 40 $ por noche sobre las habitaciones de hotel -es decir, cada vez que 
se ocupa una habitación para la noche, el dueño del hotel tiene que pagarle 40 $ al 
ayuntamiento. Por ejemplo, si un consumidor paga 80 $, 40 $ corresponden al impues¬ 
to y al dueño del hotel solo le quedan los otros 40 $. 

¿Cuántos ingresos recaudará el ayuntamiento con ese impuesto indirecto? En este 
caso los ingresos recaudados son iguales al área del rectángulo verde de la Figura 5-7. 

Para ver por qué esta área representa la recaudación de un impuesto de 40 $ por 
habitación, fíjate en que la altura del rectángulo es 40 $, el importe del impuesto por 
habitación. También es, como hemos visto, el tamaño de la brecha que el impuesto 
crea entre el precio de oferta (el precio que reciben los productores) y el precio de 
demanda (el precio pagado por los consumidores). A su vez, la anchura del rectángulo 
son 5.000 habitaciones, igual a la cantidad de habitaciones en el equilibrio, una vez 
que se ha establecido el impuesto de 40 $. Con esta información podemos hacer los 
siguientes cálculos: 

Los ingresos recaudados con el impuesto son: 



"¿Qué impuestos le gustaría que 
aplicaran a otras personas?" 


Recaudación impositiva = 40 $ por habitación x 5.000 habitaciones = 200.000 $ 
El área del rectángulo verde es 

Área = Altura x Anchura = 40 $ por habitación x 5.000 habitaciones = 200.000 $ 


o 

Recaudación impositiva = Área del rectángulo verde 

Este es un principio general: El ingreso recaudado con un impuesto indirecto unita¬ 
rio es igual al área del rectángulo cuya altura es la diferencia que el impuesto crea entre 
la curva de oferta y la curva de demanda, y cuya anchura es la cantidad intercambiada 
con el impuesto. 


figura 5-7 La recaudación de un impuesto indirecto unitario 


La recaudación de un impuesto indirec¬ 
to unitario de 40 $ por habitación es 
200.000 $, igual al tipo impositivo, 40 $ 
-que es la brecha que crea el impuesto 
entre el precio de oferta y el precio de 
demanda- multiplicado por el número de 
habitaciones ocupadas, 5.000. Ese pro¬ 
ducto es igual al área verde del gráfico. 
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un tipo impositivo es la cantidad de Tipos impositivos e ingreso recaudado 

impuesto que los individuos pagan por 

cada unidad de lo que esté sujeto al En la Figura 5-7, los 40 $ por habitación son el tipo impositivo sobre las habitaciones 

gravamen de hotel. Un tipo impositivo es la cantidad de impuesto recaudada por cada unidad 

de lo que esté sujeto al gravamen. Unas veces los tipos impositivos se fijan en térmi- I 
nos de una cantidad de dólares (o euros, u otra unidad monetaria) por unidad de un 
bien o servicio; por ejemplo, 2,46 $ por paquete de tabaco vendido. En otros casos se 
definen como un porcentaje del precio; por ejemplo, el impuesto sobre las nóminas es, 
en Estados Unidos, un 15,3% para los trabajadores que ganan hasta 106.800 $ al año. 

Obviamente, hay una relación entre el tipo impositivo y la recaudación. Sin 
embargo, esa relación no es biunívoca. En general, duplicar el tipo impositivo de un 
impuesto unitario sobre el consumo de un bien o un servicio no duplica la cantidad de 
ingresos recaudados, porque el aumento del tipo impositivo reduce la cantidad inter¬ 
cambiada del bien o servicio. Y la relación entre el nivel del impuesto y la cantidad 
de ingresos recaudados puede incluso no ser positiva: en algunos casos, aumentar el 
tipo impositivo en realidad disminuye la cantidad de ingresos que recauda el gobierno. 

Podemos ilustrar estas cuestiones utilizando nuestro ejemplo de habitaciones 
de hotel. La Figura 5-7 mostraba los ingresos recaudados por el gobierno con un 
impuesto de 40 $ por habitación. La Figura 5-8 muestra los ingresos que recaudaría 
el gobierno con dos tipos impositivos alternativos -un impuesto más bajo de sólo 20 $ 
por habitación y otro más alto de 60 $ por habitación. 

El panel (a) de la Figura 5-8 muestra el caso de un impuesto de 20 $, igual a la 
mitad del representado en la Figura 5-7. A este tipo más bajo, se ocupan 7.500 habita¬ 
ciones, lo que genera unos ingresos impositivos de: 

Recaudación impositiva = 20 $ por habitación x 7.500 habitaciones = 150.000 $ 

Recuerda que el ingreso recaudado con un tipo impositivo de 40 $ es 200.000 $. 
De modo que la recaudación con un tipo impositivo de 20 $, 150.000 $, es solo el 75% 
de la que se obtenía cuando el tipo era el doble (150.000 / 200.000 = 0,75 = 75%). Dicho 


figura 5-8 Tipos impositivos y recaudación 

(a) Un impuesto indirecto unitario de 20 $ (b) Un impuesto indirecto unitario de 60 $ 




En general, duplicar el tipo impositivo de un impuesto 
indirecto unitario sobre un bien o un servicio no dupli¬ 
ca la recaudación, porque el aumento del impuesto 
reduce la cantidad comprada y vendida del bien o 
del servicio. Y la relación entre el tipo impositivo y la 
cantidad recaudada puede ser incluso negativa. En el 
panel (a) vemos la recaudación generada por un tipo 
impositivo de 20 $ por habitación, la mitad que el de la 


Figura 5-7. La recaudación impositiva es 150.000, igual 
al área del rectángulo coloreado, que es tres cuartas 
partes de la recaudación que se obtenía con el tipo 
impositivo de 40 $. El panel (b) muestra que la recau¬ 
dación obtenida con un tipo impositivo igual a 60 $ es 
también 150.000 $. Por tanto, subir tipo impositivo de 
40 $ a 60 $ en realidad reduce la recaudación por ese 
impuesto. 
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0 tra forma, un 100% de incremento del tipo impositivo, de 20 $ a 40 $ por habita- 
solo aumenta la recaudación en un tercio, o en un 33,3%, pasando de 150.000 $ 
C1 200.000 $ (200.000 /150.000 = 0,333 = 33,3%). 

El panel (b) describe lo que ocurre si aumenta el tipo impositivo de 40 $ a 60 $ por 
habitación, provocando un descenso del número de habitaciones ocupadas de 5.000 a 
2 500. El ingreso recaudado con un tipo impositivo de 60 $ por habitación es: 

Recaudación impositiva = 60 $ por habitación x 2.500 habitaciones = 150.000 $ 

Esto también es menos que el ingreso recaudado con un tipo impositivo de 40 $ 
por habitación. Por tanto, aumentar el tipo impositivo de 40 $ a 60 $, en realidad 
reduce los ingresos recaudados por el gobierno. Más concretamente, en este caso 
aumentar el tipo impositivo un 50% ((60 - 40)/40 = 0,50 = 50%) reduce la recaudación 
impositiva en un 25% ((150.000 - 200.000/150.000 = -0,25 = -25%). ¿Por qué ocurre 
esto? Porque la disminución de la recaudación debida al menor número de habita¬ 
ciones ocupadas es mayor que el aumento de recaudación debido al aumento del 
tipo impositivo. En otras palabras, fijar un tipo impositivo tan alto que impide que 
se realicen un número significativo de transacciones, es probable que provoque una 
disminución de la recaudación impositiva. 

Una forma de analizar el efecto en los ingresos del gobierno de aumentar un 
impuesto indirecto unitario, consiste en tener en cuenta que el incremento del 
impuesto afecta a la recaudación de dos maneras. Por un lado, el aumento del impues¬ 
to significa que el gobierno obtiene más ingresos por cada unidad vendida; lo que, si 
todo lo demás no variara, daría lugar a un aumento de la recaudación. Por otro lado, 
el incremento del impuesto reduce la cantidad vendida, lo que, si todo lo demás no 
variara, daría lugar a una disminución de la recaudación. El resultado final depende 
de las elasticidades precio de la oferta y de la demanda y del nivel inicial del impues¬ 
to. Si ambas elasticidades precio son bajas, el incremento del impuesto no reducirá 
demasiado la cantidad vendida del bien, por lo que la recaudación impositiva aumen¬ 
tará con seguridad. Por el contrario, si las elasticidades precio son altas, el resultado 
es incierto; si son suficientemente altas, el aumento del impuesto reduce tanto la 
cantidad vendida, que la recaudación impositiva disminuye. Por otra parte, si el tipo 
impositivo inicial es bajo, el gobierno no pierde demasiados ingresos como conse¬ 
cuencia del descenso de la cantidad vendida, por lo que el incremento del impuesto 
disminuirá la recaudación impositiva sin ninguna duda. Si el tipo impositivo inicial 
es alto, el resultado vuelve a ser incierto. La recaudación tiene probabilidades de verse 
poco afectada por una subida del tipo impositivo solo cuando las elasticidades precio 
son altas y ya hay un alto tipo impositivo inicial. 

La posibilidad de que un tipo impositivo más alto pueda reducir la recaudación impo¬ 
sitiva y la posibilidad alternativa de que un recorte fiscal pueda aumentarla, es un princi¬ 
pio básico de la fiscalidad que los responsables de la política económica tienen en cuenta 
a la hora de fijar los tipos impositivos. Es decir, cuando se esté considerando un impuesto 


PARA MENTES INQUIETAS f 


LA CURVA DE LAFFER 

Una tarde de 1974, el economista Arthur 
Laffer coincidió en un bar con Jude 
Wanniski, un periodista del Wall Street 
Journal , y con Dick Cheney, que llega¬ 
ría más tarde a ser vicepresidente de 
los Estados Unidos, pero que en aquel 
momento era jefe de personal de la Casa 
Blanca. En el curso de la conversación, 
Laffer dibujó un gráfico en una servilleta 
de papel tratando de explicar cómo los 
recortes fiscales, en ciertos casos, podían 
aumentar la recaudación impositiva. 

Según el gráfico de Laffer, subir los tipos 
impositivos aumenta la recaudación al 
principio, pero más allá de cierto nivel, si 
los tipos siguen subiendo, la recaudación 


cae. Es decir, en algún punto los tipos 
impositivos son tan altos y reducen tanto 
el número de transacciones que la recau¬ 
dación impositiva disminuye. 

No había nada nuevo en esta idea, pero 
en los años siguientes el contenido de 
aquella servilleta se convirtió en una leyen¬ 
da. Los editores del Wall Street Journal 
empezaron a promocionar la “curva de 
Laffer” como una justificación de los 
recortes impositivos. Y en 1981, cuando 
Ronald Reagan accedió a la presidencia, 
utilizó esa curva para argumentar que 
su propuesta de recortar los impuestos 
sobre la renta no reduciría los ingresos del 
gobierno federal. 


Así pues, ¿hay una curva de Laffer? 

Sí -como proposición teórica es sin duda 
posible que los tipos impositivos sean tan 
altos que, si se bajan, aumente la recau¬ 
dación impositiva. Pero muy pocos econo¬ 
mistas creen hoy que los recortes fiscales 
de Reagan hayan aumentado la recauda¬ 
ción en realidad, y es muy difícil encontrar 
ejemplos en el mundo real de casos en los 
que la recaudación y los tipos impositivos 
se hayan movido en sentidos opuestos. 
Esto es así porque es muy difícil que exis¬ 
ta un tipo impositivo tan alto que su reduc¬ 
ción aumente los ingresos fiscales. 
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cuyo objetivo es aumentar los ingresos recaudados -a diferencia de lo que ocurre con los 
impuestos que pretenden desincentivar conductas indeseables, conocidos como "impues¬ 
tos sobre el pecado”- un gestor de la política económica bien informado no fijará un 
tipo impositivo tan alto que si se bajara aumentara la recaudación. En el mundo real los 
gestores de la política económica no están siempre bien informados, pero tampoco están 
locos del todo. Por eso es muy difícil encontrar en el mundo real ejemplos en los que el 
aumento de un impuesto haya bajado la recaudación o en los que una disminución de un 
impuesto la haya aumentado. Sin embargo, la posibilidad teórica de que 
de impuestos aumente la recaudación fiscal ha desempeñado un papel 
espectáculo político en los Estados Unidos. Como se explica en la sección "Para mentes 
inquietas” dedicada a la curva de Laffer, un economista que en la década de 1970 esbo¬ 
zó en una servilleta de papel el gráfico de un aumento de ingresos provocado por una 
disminución del impuesto sobre la renta, tuvo un impacto considerable en las políticas 
económicas adoptadas en los Estados Unidos en la década de 1980. 

Los costes de los impuestos 

¿Cuál es el coste de un impuesto? Lo más fácil es pensar que ese coste es el dinero que 
los contribuyentes pagan al gobierno. En otras palabras, se podría pensar que el coste 
de un impuesto son los ingresos recaudados con él. Pero supongamos que el gobier¬ 
no utiliza esos ingresos para proveer los servicios que desean los contribuyentes. 0 
supongamos que el gobierno simplemente devuelve el dinero a los contribuyentes. 
¿Podríamos decir en estos dos casos que el impuesto no tiene ningún coste? 

No -porque un impuesto, lo mismo que una cuota, impide que se realicen tran¬ 
sacciones mutuamente beneficiosas. Consideremos una vez más la Figura 5-7. Con 
un impuesto de 40 $ sobre las habitaciones de hotel, los huéspedes pagan 100 $ por 
habitación, pero los propietarios del hotel solo reciben 60 $. A causa de la brecha 
creada por el impuesto, sabemos que han dejado de realizarse algunas transacciones 
que se habrían producido si no existiera el impuesto. Más concretamente, a partir de 
las curvas de oferta y demanda, sabemos que hay algunos clientes potenciales que 
estarían dispuestos a pagar hasta 90 $ por noche, y que algunos propietarios de hote¬ 
les querrían ofrecer habitaciones si recibieran 70 $ por noche como mínimo. Si estos 
dos grupos de personas pudieran relacionarse entre ellos sin el impuesto, llegarían 
a acuerdos mutuamente beneficiosos -se ocuparían habitaciones. Pero esos acuer¬ 
dos serían ilegales, porque no se pagaría el impuesto de 40 $. En nuestro ejemplo 
el impuesto impide que se produzcan 5.000 ocupaciones hoteleras potenciales que, 
habrían tenido lugar si no existiera el impuesto, y de las cuales se habrían beneficiado 
tanto los clientes como los hoteleros. 

Por tanto, un impuesto indirecto tiene unos costes que van más allá del dinero 
recaudado y que toman la forma de ineficiencia, debido a que el impuesto desincentiva 
transacciones mutuamente beneficiosas. Como aprendimos en el capítulo 4, el coste 
para la sociedad de este tipo de ineficiencia -el valor de las transacciones mutuamente 
beneficiosas que no se llevan a cabo- se denomina pérdida irrecuperable. Aunque todos 
los impuestos existentes en el mundo real producen alguna pérdida irrecuperable, un 
impuesto mal diseñado genera una pérdida irrecuperable mayor que uno bien diseñado. 

Para medir la pérdida irrecuperable provocada por un impuesto volvemos a los 
conceptos de excedente del consumidor y excedente del productor. La Figura 5-9 
muestra los efectos de un impuesto indirecto unitario en los dos excedentes. Sin 
impuesto, el equilibrio está en el punto E y el precio y la cantidad de equilibrio son Pe 
y Qc, respectivamente. El impuesto crea una brecha, igual al importe del impuesto, 
entre el precio recibido por los productores y el precio pagado por los consumidores, 
reduciendo la cantidad vendida. En este caso, con un impuesto igual a T dólares por 
unidad, la cantidad vendida se reduce hasta Q T . El precio pagado por los consumi¬ 
dores sube a P c , que es el precio de demanda de la cantidad reducida, Q¡, y el precio 
recibido por los productores es P P , el precio de oferta de esa cantidad Q T . La diferencia 
entre estos precios, P c y Pp, es igual al impuesto T. 

El aumento de precio pagado por los consumidores genera una pérdida igual a la 
suma de las áreas de un rectángulo y de un triángulo: el rectángulo azul oscuro A y 
el triángulo azul claro B de la Figura 5-9. 

Además, la caída del precio recibido por los productores genera una disminución 
del excedente del productor. Esto también es igual a la suma de las áreas de un rec¬ 
tángulo y de un triángulo. La pérdida de excedente del productor es la suma de las 
áreas del rectángulo rojo C y el triángulo rosa F en la Figura 5-9. 


una disminución 
importante en el 
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R 5-9 Un impuesto reduce los excedentes del consumidor y del productor 


Antes del impuesto, el precio y la cantidad 
de equilibrio eran P £ y Q £i respectivamen¬ 
te. Después de establecer un impuesto 
I de cuantía T por unidad vendida, el precio 
pagado por los consumidores sube hasta 
p, y el excedente del consumidor se reduce 
en una cuantía igual a la suma de las áreas 
del rectángulo azul oscuro, A, y el triángulo 
azul claro, B. El impuesto también provoca 
que el precio recibido por los productores 
baje hasta Pp; el excedente del productor se 
reduce en la suma de las áreas del rectángulo 
rojo, C, y el triángulo rosa, F. El gobierno reci¬ 
be por el impuesto unos ingresos, Q r x T, que 
están dados por la suma de las áreas Ay C. 
Las áreas B y F representan las pérdidas del 
excedente del consumidor y del excedente del 
productor que el gobierno no recoge como 
recaudación; el impuesto le genera a la socie¬ 
dad una pérdida irrecuperable de eficiencia. 



Por supuesto, aunque el impuesto perjudique a los consumidores y a los producto¬ 
res, el gobierno recauda ingresos. El ingreso recaudado por el gobierno es igual al tipo 
impositivo por unidad vendida, T, multiplicado por la cantidad vendida, Q T . Este ingre¬ 
so es igual al área de un rectángulo de anchura Q T y de altura T. Y ya tenemos este rec¬ 
tángulo en la figura: es la suma de los rectángulos Ay C. Así que el gobierno gana una 
parte de lo que los consumidores y los productores pierden por un impuesto indirecto. 

Pero hay una parte de las pérdidas de los consumidores y de los productores que 
no se compensa con una ganancia del gobierno -concretamente, los dos triángulos B 
y F. La pérdida irrecuperable causada por el impuesto es igual a la suma de las áreas 
de estos dos triángulos. Representa la pérdida total de excedente experimentada 
por la sociedad a consecuencia del impuesto -es decir, la cantidad de excedente que 
habrían generado las transacciones que el impuesto ha impedido realizar. 

La Figura 5-10 es una versión de la figura 5-9 en la que no aparecen los rectán¬ 
gulos A (el excedente de los consumidores que ha sido trasvasado al gobierno) y C (el 


mira 5-10 Pérdida irrecuperable causada por un impuesto 


Un impuesto provoca una pérdida irrecu¬ 
perable porque crea ineficiencia: algunas 
transacciones mutuamente beneficiosas 
nunca tienen lugar a causa del impuesto 
-concretamente las transacciones Q £ - Q T - 
El área amarilla representa el valor de la 
pérdida irrecuperable: es el excedente total 
que habrían generado las transacciones 
Q £ - Q r . Si el impuesto no hubiera desin¬ 
centivado las transacciones -es decir, si el 
número de transacciones siguiera siendo 
Q/r~ no se habría incurrido en ninguna en 
pérdida irrecuperable de eficiencia. 


Precio 


Impuesto 
indirecto 
unitarío = T 



Qr-- Q e 
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Los costes administrativos de un 
impuesto son los recursos que el 
gobierno usa para cobrarlo y los que 
los contribuyentes usan para pagarlo, 
además de la cuota fiscal, así como 
para evadirlo. 


excedente trasvasado de los productores al gobierno) y que sólo muestra la pérdida 
irrecuperable, representada aquí por el triángulo amarillo. La base de este triángulo es 
el impuesto T, y la altura es la disminución de la cantidad intercambiada como conse- I 
cuencia del impuesto, Q E - Qr • Está claro que, cuanto mayor sea el impuesto y mayor 
sea la disminución de la cantidad intercambiada, mayor será la ineficiencia generada 
por el impuesto. Pero observa también algo importante y sorprendente: si por alguna I 
razón el impuesto indirecto no redujera la cantidad comprada y vendida -si Q T siguie¬ 
ra siendo igual a Q E -, el triángulo amarillo desaparecería y la pérdida irrecuperable 
debida al impuesto sería igual a cero. Esta observación no es más que la otra cara de 
la moneda de algo que hemos visto ya en este capítulo: un impuesto causa ineficiencia 
porque desincentiva transacciones mutuamente beneficiosas entre compradores y ven- | 
dedores. Por lo tanto, si un impuesto no desincentiva ninguna transacción, no genera 
una pérdida irrecuperable. En este caso el impuesto se limita a trasvasar directamente 
al gobierno parte del excedente de los consumidores y de los productores. 

Usar un triángulo para medir pérdidas irrecuperables es una técnica habitual en 
muchas aplicaciones económicas. Por ejemplo, se utiliza un triángulo para medir la pér- j 
dida irrecuperable causada por otros impuestos distintos del impuesto indirecto unitario. 1 
También se usan para medir la pérdida irrecuperable producida por el monopolio, otro 
tipo de distorsión del mercado. Y también usamos triángulos de pérdidas irrecuperables 
para valorar los costes y los beneficios de políticas públicas diferentes de las tributarias I 
-como si se deben fijar o no estándares de seguridad más estrictos para un producto. 

Al considerar la ineficiencia total causada por un impuesto, tenemos que tener en 
cuenta, además, algo que no aparece en la Figura 5-10: los recursos realmente utiliza- | 
dos por el gobierno para recaudar los impuestos y por los consumidores para pagarlos, 
además de lo que es estrictamente la cuota fiscal. Estos recursos perdidos son los cos¬ 
tes administrativos del impuesto. El coste administrativo más evidente del sistema 
fiscal de los Estados Unidos es el tiempo que los contribuyentes dedican a rellenar los 
impresos del impuesto sobre la renta o el dinero que pagan a los asesores fiscales para 
que lo hagan por ellos. (Esto último se considera una ineficiencia desde el punto de 
vista de la sociedad porque estos asesores podrían dedicar ese tiempo a otras tareas no 
relacionadas con los impuestos). También forman parte de los costes administrativos 
de los contribuyentes los recursos que utilizan para evadirlos, tanto por procedimientos 
legales como ilegales. Los costes operativos de la Administración Tributaria, el organis¬ 
mo del gobierno encargado de cobrar los impuestos, son en realidad bastante pequeños 
comparados con los costes administrativos pagados por los contribuyentes. 

Por tanto, la ineficiencia total causada por un impuesto es la suma de su pérdida irre¬ 
cuperable y de sus costes administrativos. La regla general para la política económica es 
que, si todo lo demás no varía, un sistema fiscal debería diseñarse de forma que minimice 
la ineficiencia total que causa a la sociedad. En la práctica, aunque también se tienen en 
cuenta otras consideraciones, este debe ser un principio básico de actuación. Los costes 
administrativos generalmente son bien conocidos, más o menos determinados por la 
tecnología disponible para el cobro de los impuestos -por ejemplo, presentar las declara¬ 
ciones en papel o por medios electrónicos-. Pero ¿cómo podemos predecir el tamaño de 
la pérdida irrecuperable asociada a un determinado impuesto? No es una sorpresa que, 
igual que en nuestro análisis de la incidencia de un impuesto, las elasticidades de oferta 
y de demanda desempeñen un papel crucial cuando a la hora de hacer esa predicción. 

Las elasticidades y la pérdida irrecuperable de eficiencia 
causada por un impuesto 

Sabemos que un impuesto indirecto genera una pérdida irrecuperable porque impide 
que tengan lugar algunas transacciones mutuamente beneficiosas. Concretamente, 
el tamaño de la pérdida irrecuperable es la suma del excedente del consumidor y del 
excedente del productor perdidos a causa de esas transacciones desaparecidas. Esto 
significa que cuanto mayor es el número de transacciones que impide el impuesto, 
mayor es la pérdida irrecuperable. 

Este hecho nos da una pista importante para entender la relación entre la elasti¬ 
cidad y el tamaño de la pérdida irrecuperable causada por un impuesto. Recordemos 
que, cuando la demanda o la oferta son elásticas, la cantidad demandada o la can¬ 
tidad ofrecida son relativamente sensibles a las variaciones del precio. Por tanto, un 
impuesto establecido sobre un bien cuya demanda u oferta, o ambas, son elásticas, 
provocará una reducción relativamente grande de la cantidad intercambiada y una 
pérdida irrecuperable relativamente grande. Y cuando decimos que la demanda o la 
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Bgrta son inelásticas, queremos decir que la cantidad demandada o la cantidad ofre- 
son relativamente insensibles a las variaciones del precio. Como consecuencia, 
H establecimiento de un impuesto indirecto cuando la demanda o la oferta, o ambas, 
son inelásticas, provocará una reducción relativamente pequeña de la cantidad inter¬ 
cambiada y una pérdida irrecuperable relativamente pequeña. 

Los cuatro paneles de la Figura 5-11 ilustran la relación positiva que existe entre la 
elasticidad precio de la demanda o de la oferta de un bien y la pérdida irrecuperable 
causada por el establecimiento de un impuesto sobre ese bien. Cada panel representa 
un impuesto de la misma cuantía, pero establecido sobre un bien diferente; el tamaño 
de la pérdida irrecuperable viene dado por el área del triángulo amarillo. En el panel 
(a) el triángulo de pérdida de eficiencia es grande porque la demanda de ese bien es 
relativamente elástica -se dejan de llevar a cabo muchas transacciones como conse- 


figura 5-11 Pérdida irrecuper able y elasticidades 


(a) Demanda elástica (b) Demanda inelástica 



(c) Oferta elástica 


(d) Oferta inelástica 




Precio 


Impuesto 
indirecto 
unitario = T 


Q t -*-Q e Cantidad 


Q e Cantidad 


La pérdida irrecuperable 
es menor cuando la 
oferta es inelástica 


Precio 


Impuesto 
indirecto 
unitarío = T 


La pérdida irrecuperable 
es mayor cuando la 
oferta es elástica 

S 




La demanda es elástica en el panel (a) e inelástica en el 
panel (b), pero las curvas de oferta son las mismas. La 
oferta es elástica en el panel (c) e inelástica en el panel 
(d), pero las curvas de demanda son las mismas. Las 
pérdida irrecuperables son mayores en los paneles (a) y 
(c) que en los paneles (b) y (d), porque cuanto mayor es la 


elasticidad precio de la demanda o de la oferta, mayor es 
la disminución de la cantidad intercambiada generada por 
el impuesto. Por el contrario, cuanto más baja es la elas¬ 
ticidad precio de la demanda o de la oferta, menor es la 
disminución de la cantidad intercambiada inducida por el 
impuesto, y menor es la pérdida irrecuperable. 
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cuencia del impuesto. En el panel (b) está representada la misma oferta del bien que en 
el panel (a), pero la demanda de este bien es relativamente inelástica; como consecuen- I 
cia, el triángulo es pequeño porque solo se pierde un pequeño número de transacciones. I 
Del mismo modo, los paneles (c) y (d) contienen la misma curva de demanda, pero 
diferentes curvas de oferta. En el panel (c), una curva de oferta elástica da lugar a un 
triángulo de pérdida irrecuperable grande, mientras que en el panel (d) una curva de 
oferta inelástica da lugar a un triángulo de pérdida irrecuperable pequeño. 

La implicación de este resultado es clara: si se quiere minimizar la pérdida de eficien¬ 
cia causada por los impuestos, hay que procurar gravar solo aquellos bienes cuya oferta, 
o demanda, o ambas, son relativamente inelásticas. Aplicado a esos bienes, un impuesto 
tiene poco efecto sobre el comportamiento, porque el comportamiento es relativamente 
insensible a las variaciones del precio. En el caso extremo en que la demanda es perfecta¬ 
mente inelástica (una curva de demanda vertical) la cantidad demandada no se ve afec¬ 
tada por el impuesto. Como consecuencia, el impuesto no provoca ninguna pérdida irre¬ 
cuperable. Del mismo modo, si la oferta es perfectamente inelástica (una curva de oferta 
vertical), la cantidad ofrecida no varía al establecerse el impuesto y tampoco hay pérdida 
irrecuperable. De forma que, si al elegir a quién hay que gravar, el objetivo es minimizar 
la pérdida irrecuperable, los impuestos deben establecerse sobre los bienes y los servicios 
cuya respuesta sea lo más inelástica posible -es decir, bienes con respecto a los que el 
comportamiento de los consumidores o los productores cambie lo menos posible como 
respuesta al impuesto. (A menos que tengan tendencia a los motines, por supuesto). Esta 
lección tiene un lado oscuro: si se utiliza un impuesto con el propósito de que disminuya 
la cantidad de una actividad nociva, como el consumo de alcohol de los menores, tendrá 
el mayor impacto cuando esa actividad tenga una demanda o una oferta elástica. 


LA ECONOMIA EN ACCION 


Repaso rápido 


Un impuesto indirecto unitario 
genera una recaudación igual al 
tipo impositivo multiplicado por el 
número de unidades del bien o el 
servicio intercambiadas, pero reduce 
los excedentes del consumidor y el 
del productor. 

La recaudación impositiva del gobier¬ 
no es menor que la pérdida del 
excedente total, porque el impuesto 
genera ineflciencia al desincentivar 
algunas transacciones mutuamente 


Cuanto mayor es el número de 
transacciones impedidas por el 
impuesto, mayor es la pérdida irre¬ 
cuperable. Como consecuencia, los 
impuestos sobre los bienes de mayor 
elasticidad precio de la oferta o de 
la demanda, o de ambas, son los 
que generan mayores pérdidas irre¬ 
cuperables. Cuando el impuesto no 
cambia el número de transacciones, 
no hay pérdida irrecuperable. 


LOS IMPUESTOS SOBRE EL HOMBRE MARLBORO 

U no de los más importantes impuestos indirectos unitarios en los Estados Unidos 
es el que grava los cigarrillos. El gobierno federal establece un impuesto de 
1,01 $ por paquete; los gobiernos estatales fijan impuestos, que van desde los 7 centa¬ 
vos el paquete en Carolina del Sur hasta los 3,46 $ en Rhode Island; y muchas ciuda¬ 
des añaden otros impuestos. En general, los tipos impositivos sobre el tabaco han ido 
creciendo a lo largo del tiempo, porque cada vez más gobiernos los ven no solo como 
una fuente de ingresos, sino también como una manera de desincentivar el hábito de 
fumar. Pero el aumento de los tipos impositivos sobre el tabaco no ha sido gradual. 
Lo normal es que cuando el gobierno de un estado decide subir los impuestos sobre el 
tabaco, los suba mucho -lo que proporciona a los economistas datos muy útiles para 
analizar qué pasa cuando hay una gran subida de impuestos. 

tabla 5-4 Resultados del aumento de los impuestos sobre el tabaco 

Variación 
de la 

recaudación 

+ 86 , 2 % 

+52,6 
+90,7 
+139,9 
+57,4 

Fuente: M. C. Farrelly, C. T. Nimsch y J. James, “State Cigarette Excise Taxes: Implications for Revenue and Tax 
Evasión," RTI International 2003. 

La Tabla 5-4 muestra las consecuencias de importantes aumentos de los impuestos 
sobre el tabaco. En todos los casos las ventas disminuyeron, tal como predice el análi¬ 
sis. Aunque teóricamente es posible que la recaudación impositiva disminuya después 
de una subida de impuestos tan grande, en realidad la recaudación aumentó en todos 
los casos. La razón es que los cigarrillos tienen una baja elasticidad precio de demanda. 


beneficiosas. 



Aumento del 

Nuevo impuesto 

Variación de 

La diferencia entre la recaudación 



impuesto 

estatal 

la cantidad 

fiscal por un impuesto indirecto uni¬ 

Estado 

Año 

(por paquete) 

(por paquete) 

intercambiada 

tario y la disminución del excedente 
total es la pérdida irrecuperable cau¬ 

Utah 

1997 

0,25$ 

0,52$ 

-20,7% 

sada por el impuesto. La ¡neficiencia 

Maryland 

1999 

0,30 

0,66 

-15,3 

total que resulta del impuesto es 

California 

1999 

0,50 

0,87 

-18,9 

igual a la suma de la pérdida irrecu¬ 
perable más los costes administrati¬ 

Michigan 

1994 

0,50 

0,75 

-20,8 

vos del impuesto. 

Nueva York 

2000 

0,55 

1,11 

-20,2 


♦.o 
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5-5 


.prueba si lo has entendido 


La tabla siguiente muestra las disposiciones a pagar por una lata de refres¬ 
co correspondientes a cinco consumidores, y los costes del productor 
de vender una lata de refresco correspondientes a cinco productores. 

Cada consumidor compra como máximo una lata; y cada productor vende 
como máximo una lata. El gobierno te pide consejo sobre los efectos de 
aplicar un impuesto indirecto unitario de 0,40 $ por lata. Se supone que el 
impuesto no tiene costes administrativos. 

a. Sin el impuesto, ¿cuáles son el precio y la cantidad de latas de refresco 
intercambiada en el equilibrio? 

b. El impuesto aumenta el precio pagado por los consumidores a 0,60 $ 
y reduce el que reciben los productores a 0,20 $. ¿Cuántas latas se intercambiarán des¬ 
pués de establecerse el impuesto? 

c. Sin el impuesto, ¿cuánto excedente del consumidor gana cada consumidor individual? ¿Y 
con el impuesto? ¿Cuánto excedente total del consumidor se pierde a causa del impuesto? 

d. Sin el impuesto, ¿cuánto excedente del productor gana cada productor individual? ¿Y con 
el impuesto? ¿Cuánto excedente total del productor se pierde a causa del impuesto? 

e. ¿Cuántos ingresos le genera el impuesto al gobierno? 

f. ¿Cuál es la pérdida irrecuperable causada por el establecimiento del impuesto? 

En cada uno de los siguientes casos, fijándote en la elasticidad precio de la demanda, utiliza 
un gráfico para ilustrar el tamaño previsible -pequeño o grande- de la pérdida irrecuperable 
de eficiencia causada por un impuesto. Explica tu razonamiento. 

a. Gasolina 

b. Tabletas de chocolate con leche 

Las soluciones están al final del libro. 


Consumidor 

Disposición a 
pagar 

Productor 

Coste 

Ana 

0,70$ 

Zhang 

0,10$ 

Bernice 

0,60 

Yves 

0,20 

Chizuko 

0,50 

Xavier 

0,30 

Dagmar 

0,40 

Walter 

0,40 

Ella 

0,30 

Vern 

0,50 


P B 0 » L E M A 


Tenemos que conducir 

Cuando el precio del petróleo sube, la gente reduce el consumo de gasolina. A corto 
plazo los consumidores pueden cambiar rápidamente sus hábitos de conducción -no 
harán tantas excursiones por carretera en verano y utilizarán más el transporte público. 
A largo plazo la gente puede además comprar coches más eficientes en el consumo de 
gasolina, lo que provocará nuevas disminuciones del consumo. Por eso los economistas 
tienen que hacer diferentes estimaciones de la demanda de gasolina según el horizonte 
temporal, porque a largo plazo los individuos tienen muchas más opciones. En con¬ 
creto, los economistas han estimado la elasticidad precio de la demanda de gasolina a 
corto plazo en 0,25, y la elasticidad precio a largo plazo en alrededor de 0,75. 

Los precios de la gasolina en los Estados Unidos subieron desde alrededor de 
3,00 $ por galón en 2010 hasta alrededor de 4,00 $ en 2012. Utilizando las elastici¬ 
dades a largo y a corto plazo mencionadas más arriba, ¿cuál fue la variación por¬ 
centual en el consumo de gasolina previsto a corto y a largo plazo? Dibuja y rotula 
una curva de demanda que refleje la elasticidad a largo plazo, suponiendo que a 3 $ 
por galón, los conductores de Estados Unidos consumen cada día 10 millones de 
barriles de gasolina. 


PASO 1: 


Calcula la variación porcentual del consumo de gasolina a corto plazo. 

Repasa la sección “Cálculo de la elasticidad precio de la demanda” en las páginas 144— 
145. Para resolver el problema, empieza con la ecuación 5-2. 

% variación del precio = Variación del precio / Precio inicial x 100. 
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En la ecuación 5-3 vemos que 


Elasticidad precio de la demanda = 


% de variación de la cantidad demandada 
% variación del precio 


Esta ecuación se puede reordenar de la siguiente forma 

% variación de la cantidad demandada = 

Elasticidad precio de la demanda x % variación del precio. 

Usando la ecuación 5-2, podemos calcular primero el porcentaje de la variación del pre¬ 
cio. Como el precio subió de 3 $ a 4 $ por galón, dividimos la variación del precio, que es 
4$ — 3$ = 1$, entre el precio inicial, que es 3 $. La variación porcentual del precio es, 
por tanto, 1,0 $ / 3,0 $ = 0,333 = 33,3%. Reordenando la ecuación 5-3 como hicimos más 
arriba, encontramos que el porcentaje de variación de la cantidad demandada es igual 
a la elasticidad precio de la demanda a corto plazo (0,25), mul tiplicada por la variación 
porcentual del precio (33%), es decir, 0,25 x 33,3% = 8,33%. ■ 


PASO 2: 


Calcula la variación porcentual del consumo de gasolina a largo plazo. 


Para calcular la variación porcentual a largo plazo, usa el mismo método que en el 
paso 1, pero sustituyendo 0,25 (la elasticidad a corto plazo) por 0,75 (la elasticidad a 
largo plazo). 


Ya sabemos que el porcentaje de variación del precio fue el 33,3%. También sabemos 
que reordenando la ecuación 5-3, nos encontramos con que la variación porcentual de la 
cantidad demandada es igual a la elasticidad precio de la demanda a largo plazo (0,75), 
multiplicada por la variación porcentual del precio (33%), es decir, 0,75 x 33,3% = 25%. ■ 


PASO 3: 


Dibuja y rotula una curva de demanda que refleje la elasticidad a largo 
plazo, bajo el supuesto de que al precio de 3 $ por galón los conductores de los 
Estados Unidos consumen 10 millones de barriles de gasolina al día. 

Los dos pasos siguientes sirven para dibujar la curva, m 


PASO 4: 


Determina las cantidades relevantes para el eje de abscisas calculando 
la cantidad demandada al precio de 4 $ por galón. 


Revisa de nuevo la sección "Cálculo de la elasticidad precio de la demanda ” en las pági¬ 
nas 144-145. La ecuación 5-1 relaciona la vanadón de la cantidad demandada con el 
porcentaje de vañación de la cantidad demandada: 

% variación de la cantidad demandada = 

Variación de la cantidad demandada / cantidad demandada inicial 


Reordenando, tenemos que 

Variación de la cantidad demandada = 

% variación de la cantidad demandada x cantidad demandada inicial. 



Sabemos que a un precio de 3 $ por galón le corresponde una cantidad de 10 millones 
de barriles al día. Si el precio sube a 4 $ y la elasticidad precio es 0,75, sabemos a partir 
del Paso 2, que el porcentaje de variación del consumo es el 25%. Si utilizamos la ecua¬ 
ción 5-3 reordenada, la variación de la cantidad demandada es: (0,25 x 10 millones de 
barriles) = 2,5 millones de barriles. Por tanto, cuando el precio es 4 $, la nueva cantidad 
es igual a la cantidad inicial menos la variación de la cantidad demandada: 10 millones 
de barriles - 2,5 millones de barriles = 7,5 millones de barriles. ■ 


PASO 5: 


Dibuja y rotula la curva de demanda. 


Repasa la sección “¿Cómo es de elástico lo elástico?” en las páginas 148-152. Examina 
cuidadosamente el panel (b) de la Figura 5-3 y considera cómo cambiaría la cuma si la 
elasticidad fuera 0,75, en lugar de 0,5, tal como es en la figura. 


Una elasticidad de demanda de 0,75 es ligeramente mayor que una elasticidad de de¬ 
manda de 0,5, por lo que tendremos que dibujar una curva ligeramente más horizontal 
que la de la figura. Es decir, deberíamos girar la curva ligeramente hacia la izquierda, 
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meto no demasiado, ya que 0,75 sigue representando una demanda inelástica. Como 
se aprecia en el siguiente gráfico, el punto A corresponde ahora a un precio de 3 $ y a 
lina cantidad de 10 millones de barriles diarios; y el punto B, a un precio de 4 $ y a una 
cantidad de 7,5 millones de barriles, tal como se calculó en el paso 4. ■ 



1 . Muchas cuestiones económicas dependen la magnitud de 
las respuestas del consumidor o del productor a las varia¬ 
ciones de los precios o de otras variables. La elasticidad 
es una medida general de la sensibilidad, que se puede 
utilizar para responder a estas cuestiones. 

2. La elasticidad precio de la demanda -la variación 
porcentual de la cantidad demandada dividida entre 
la variación porcentual del precio (eliminando el signo 
menos)- es una medida de la respuesta de la cantidad 
demandada a las variaciones del precio. Para calcularla 
en la práctica, generalmente es mejor utilizar el método 
del punto medio, que calcula las variaciones porcen¬ 
tuales de los precios y de las cantidades basándose en el 
promedio entre los valores inicial y final. 

3. La respuesta de la cantidad demandada a las variaciones 
del precio puede extenderse desde demanda perfecta¬ 
mente inelástica, donde la cantidad demandada no se 
ve influida por el precio, hasta demanda perfectamen¬ 
te elástica, donde hay un único precio al que los consu¬ 
midores comprarán cualquier cantidad, grande o peque¬ 
ña, que se les ofrezca. Si la demanda es perfectamente 
inelástica (rígida), la curva de demanda es una línea ver¬ 
tical; si es perfectamente elástica, la curva de demanda es 
una línea horizontal. 

4. La elasticidad precio de la demanda se clasifica según 
que sea mayor o menor que 1. Si es mayor que 1, la 
demanda es elástica; si es menor que 1, la demanda es 
inelástica; si es exactamente igual a 1, la demanda es de 
elasticidad unitaria. Esta clasificación determina cómo 


responde el ingreso total, el valor total de las ventas, 
a las variaciones del precio. Si la demanda es elástica, 
el ingreso total disminuye cuando el precio aumenta 
y aumenta cuando el precio disminuye. Si la demanda 
es inelástica, el ingreso total aumenta cuando el precio 
aumenta y disminuye cuando el precio disminuye. 

5. La elasticidad precio de la demanda depende de que exis¬ 
tan sustitutivos cercanos del bien en cuestión, de que el 
bien sea de primera necesidad o de lujo, de la proporción 
de renta gastada en el bien, y de cuánto tiempo ha pasado 
desde que se produjo la variación del precio. 

6. La elasticidad precio cruzada de la demanda mide el 
efecto una variación del precio de un bien en la cantidad 
demandada de otro bien. La elasticidad precio cruzada de 
demanda puede ser positiva, en cuyo caso los bienes son 
sustitutivos, o negativa, en cuyo caso son complementa¬ 
rios. 

7. La elasticidad renta de la demanda es la variación 
porcentual de la cantidad demandada de un bien provo¬ 
cada por un cambio de la renta del consumidor, dividida 
entre la variación porcentual de dicha renta. La elas¬ 
ticidad renta de la demanda indica la intensidad de la 
respuesta de la demanda de un bien a las variaciones la 
renta. Puede ser negativa; en ese caso el bien es un bien 
inferior. Los bienes con elasticidades renta de demanda 
positivas son bienes normales. Si la elasticidad renta es 
mayor que 1, ese bien es elástico respecto a la renta; si 
es positiva y menor que 1, el bien es inelástico respecto 
a la renta. 


í 

í; 
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8. La elasticidad precio de la oferta es la variación por¬ 
centual de la cantidad ofrecida de un bien dividida entre 
la variación porcentual del precio. Si la cantidad ofrecida 
no varía en absoluto, tenemos un caso de oferta per¬ 
fectamente inelástica; la curva de oferta es una línea 
vertical. Si la cantidad ofrecida es igual a cero por debajo 
de un precio dado e infinita por encima de dicho precio, 
tenemos un caso de oferta perfectamente elástica; la 
curva de oferta es una línea horizontal. 

9. La elasticidad precio de la oferta depende de la disponi¬ 
bilidad de los recursos que permiten aumentar la produc¬ 
ción, y del tiempo. Es más alta cuando los inputs están 
disponibles a costes relativamente bajos, y cuanto más 
tiempo ha pasado desde la variación del precio. 

10. La recaudación generada por un impuesto depende del 
tipo impositivo y del número de unidades del bien 
compradas y vendida con el impuesto. Los impuestos 


indirectos generan ineficiencia en forma de pérdida irre¬ 
cuperable porque desincentivas algunas transacciones 
mutuamente beneficiosas. Los impuestos también impo¬ 
nen costes administrativos: los recursos empleados 
para recaudarlos, para pagarlos (aparte de la cuantía del 
impuesto) y para evadirlos. 

11 . Un impuesto indirecto genera ingresos para el gobierno 
pero reduce el excedente total. La pérdida de excedente 
total es mayor que la recaudación, por lo que el resultado 
es una pérdida irrecuperable para la sociedad. Esta pér¬ 
dida irrecuperable está representada por un triángulo, 
cuya área es igual al valor de las transacciones que no 
se han realizado por la existencia del impuesto. Cuanto 
mayor es la elasticidad de demanda o de oferta, mayor 
es la pérdida irrecuperable causada por el impuesto. Si 
la demanda o la oferta son perfectamente inelásticas, el 
impuesto no produce pérdida irrecuperable. 


CONCEPTOS CLAVE 


Elasticidad precio de la demanda, p. 144 
Método del punto medio, p. 146 
Demanda perfectamente inelástica o rígi¬ 
da, p. 148 

Demanda perfectamente elástica, p. 148 
Demanda elástica, p. 149 
Demanda inelástica, p. 149 
Demanda de elasticidad unitaria, p. 149 


Ingreso total, p. 150 

Elasticidad precio cruzada de la deman¬ 
da, p. 155 

Elasticidad renta de la demanda, p. 156 

Demanda elástica respecto a la renta, 
p. 157 

Demanda inelástica respecto a la renta, 
p. 158 


Elasticidad precio de la oferta, p. 159 
Oferta perfectamente inelástica, p. 159 
Oferta perfectamente elástica, p. 159 
Impuesto indirecto unitario, p.162 
Tipo impositivo, p. 164 
Costes administrativos, p. 168 




1. Nile.com, una web de venta de libros, quiere aumentar su 
ingreso total. Una estrategia es ofrecer un descuento del 
10% en cada libro. Nile.com sabe que sus clientes pueden 
dividirse en dos grupos distintos según sus posibles res¬ 
puestas a este descuento. La tabla siguiente muestra cómo 
responden ambos grupos al descuento. 


Grupo A (ventas 
por semana) 


Grupo B (ventas 
por semana) 


Volumen de ventas antes 
del 10% de descuento 


1,55 millones 


1,50 millones 


Volumen de ventas 
después del 10% de 
descuento 


1,65 millones 


1,70 millones 


a. Utilizando el método del punto medio, calcula las elas¬ 
ticidades precio de la demanda de cada grupo. 

b. Explica cómo afectará el descuento al ingreso proce¬ 
dente de cada grupo. 

c. Supon que cada vez que un cliente entra en la web, 
Nile.com sabe a qué grupo pertenece y puede elegir si 
le ofrece o no el descuento del 10%. Si Nile.com quiere 
aumentar su ingreso total, ¿debería ofrecer el descuen¬ 
to al grupo A o al grupo B, o a ninguno de los dos, o a 
ambos grupos? 


2. ¿Crees que la elasticidad precio de la demanda de los 4x4 
de Ford aumentará, disminuirá o no variará cuando se 


produce alguno de los siguientes acontecimientos? Explica 

tu respuesta. 

a. Otra empresa de automóviles, por ejemplo General 
Motors, decide fabricar y vender vehículos 4x4. 

b. En los Estados Unidos se prohíbe la venta de vehículos 
4x4 producidos en otros países. 

c. Debido a las campañas publicitarias, los estadouniden¬ 
ses creen que los 4x4 son más seguros que los utilita¬ 
rios. 

d. Se amplía el periodo de tiempo sobre el que se mide la 
elasticidad. Durante ese periodo más largo, aparecen 
nuevos modelos de furgonetas de carga con tracción 
4x4. 


3. En los Estados Unidos, 2007 fue un mal año para los agri¬ 
cultores productores de trigo. Y a medida que la oferta de 
trigo disminuía, el precio del trigo aumentó de manera 
espectacular, dando lugar a un descenso de la cantidad 
demandada (un movimiento a lo largo de la curva de 
demanda). La tabla siguiente describe lo que ocurrió con 
el precio y con la cantidad demandada de trigo. 


Cantidad demandada 
(fanegas) 

Precio medio por fanega 


2006 


2007 


2.200 millones 


2.000 millones 


3,42$ 


4,26$ 
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I a. Utilizando el método del punto medio, calcula la elasti¬ 
cidad precio de la demanda del trigo de invierno. 

I b. ¿Cuál fue el ingreso total de las explotaciones produc¬ 
toras de trigo de los Estados Unidos en 2006 y 2007? 

c. La mala cosecha aumentó o disminuyó el ingreso total 
de las granjas de trigo? ¿Cómo podríamos haberlo ave¬ 
riguado a partir de la respuesta al apartado a? 

4. La tabla siguiente muestra parte de un plan de oferta de 
ordenadores personales en los Estados Unidos. 


a. Utilizando el método del punto medio, calcula la elas¬ 
ticidad precio de la demanda si el precio de una cami¬ 
seta aumenta de 5 $ a 6 $ y la renta del turista medio 
es 20.000 $. Calcula también la elasticidad precio de la 
demanda cuando la renta del turista medio es 30.000 $. 

b. Utilizando el método del punto medio, calcula la elas¬ 
ticidad renta de la demanda cuando el precio de una 
camiseta es 4 $ y la renta del turista medio aumenta de 
20.000 $ a 30.000 $. Calcúlala también cuando el pre¬ 
cio es 5 $. 


Precio de 
un ordenador 


Cantidad ofrecida de 
ordenadores 


1 . 100 $ 


12.000 


900 


8.000 


a. Utilizando el método del punto medio, calcula la elas¬ 
ticidad precio de la oferta cuando el precio aumenta de 
900 $ a 1.100 $. 

b. Supongamos qué, debido a una mejora tecnológica, las 
empresas producen 1.000 ordenadores más a cada pre¬ 
cio. Si el precio aumenta de 900 $ a 1.100 $, ¿es la elas¬ 
ticidad precio de la oferta mayor, menor o igual que la 
calculada en el apartado a? 

c. Supongamos que tras un periodo de tiempo más 
largo, la cantidad ofrecida a cada precio es un 20% 
mayor que la indicada en la tabla. Si aumenta el pre¬ 
cio de 900 $ a 1.100 $, ¿es la elasticidad precio de la 
oferta mayor, menor o igual que la calculada en el 
apartado a? 


5. ¿Qué se puede decir sobre la elasticidad precio de la 

demanda en cada una de las proposiciones siguientes? 

a. “El negocio de la venta de pizzas a domicilio en esta 
ciudad es muy competitivo. Perdería la mitad de mis 
clientes si aumentara el precio en tan solo un 10%". 

b. “Fui propietario de las dos litografías autografiadas de 
Jerry García existentes. Vendí una a través de eBay por 
un precio muy alto. Pero cuando vendí la segunda, el 
precio cayó un 80%“. 

c. “Mi profesor de Economía ha decidido usar el manual 
de Krugman/ Wells para esta asignatura. No me queda 
más remedio que comprar ese libro". 

d. “Siempre gasto en café un total de 10 $ a la semana". 


6. La tabla siguiente muestra el precio y la cantidad de cami¬ 
setas de recuerdo vendidas al año en la ciudad de Crystal 
Lake, en función de la renta media de los turistas. 


Precio 
de la 
camiseta 


Cantidad demandada 
de camisetas cuando 
la renta del turista 
medio es 20.000 $ 


Cantidad demandada 
de camisetas cuando 
la renta del turista 
medio es 30.000 $ 


4$ 


3.000 


5.000 


5 


2.400 


4.200 


6 


1.600 


3.000 


7 


800 


1.800 


7. Un reciente estudio determinó las siguientes elasticidades 
para el Volkswagen “escarabajo": 

Elasticidad precio de la demanda = 2 
Elasticidad renta de la demanda = 1,5 

La oferta de “escarabajos" es elástica. Basándote en este 
dato, ¿son las siguientes afirmaciones verdaderas o falsas? 
Explica tu respuesta. 

a. Un aumento del 10% del precio del “escarabajo" reduci¬ 
rá la cantidad demandada en un 20%. 

b. Un aumento de la renta de los consumidores subirá el 
precio y la cantidad de “escarabajos" vendidos. Puesto 
que la elasticidad precio de la demanda es mayor que 1, 
el ingreso total disminuirá. 

8. En cada uno de los siguientes casos, ¿crees que la elasti¬ 
cidad precio de la oferta es (i) perfectamente elástica; (ii) 
perfectamente inelástica; (i i i) elástica, pero no perfecta¬ 
mente elástica; o (iv) inelástica, pero no perfectamente 
inelástica? Explícalo usando gráficos. 

a. Un incremento de la demanda de cruceros de lujo para 
este verano provoca un enorme incremento del precio 
de venta de un camarote en el Queen Mary 2. 

b. El precio de un kilovatio de electricidad es el mismo 
en periodos con gran demanda de electricidad que en 
periodos en que la demanda de electricidad es baja. 

c. En febrero quiere volar menos gente que en cualquier 
otro mes. Las aerolíneas cancelan alrededor del 10% 
de sus vuelos y los precios de sus billetes caen alrede¬ 
dor del 20% durante este mes. 

d. Los propietarios de casas de vacaciones en Maine las 
alquilan en el verano. Debido a la mala marcha de la 
economía este año, una caída del 30% del precio de los 
alquileres hizo que más de la mitad de los propietarios 
ocuparan ellos mismos sus casas de vacaciones duran¬ 
te el verano. 

9. Utiliza el concepto de elasticidad para explicar cada una 
de las siguientes observaciones. 

a. Durante las expansiones económicas, el número de 
nuevos negocios dedicados al cuidado personal, como 
gimnasios y salas de rayos UVA, es proporcionalmente 
mayor que el número de nuevos negocios de otro tipo, 
como tiendas de alimentación. 

b. El cemento es el principal material de construcción 
en México. Las nuevas tecnologías que abaratan la 
producción de cemento han provocado que la curva 
de oferta de la industria cementera de México se haya 
hecho relativamente más plana. 
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c. Algunos bienes que en su día fueron considerados artí¬ 
culos de lujo, como un teléfono, hoy son considerados 
como bienes de casi primera necesidad. Como conse¬ 
cuencia, la curva de oferta de servicios telefónicos ha 
aumentado su pendiente a lo largo del tiempo. 

d. Los consumidores de los países menos desarrollados, 
como por ejemplo, Guatemala, gastan una proporción 
mayor de su renta en herramientas para trabajos case¬ 
ros, como máquinas de coser, que los consumidores de 
países más desarrollados como por ejemplo, Canadá. 

10. Hay un debate acerca de si en las ciudades con un alto 
nivel de drogadicción se deberían distribuir gratuitamen¬ 
te jeringuillas esterilizadas. Los que apoyan tal medida 
argumentan que esto reduciría la incidencia de enferme¬ 
dades como el SIDA, que a menudo se extienden por el 
hecho de que los toxicómanos comparten la misma aguja. 
Los que se oponen creen que la medida aumentará el con¬ 
sumo de drogas al reducirse el riesgo de contagios. Si se le 
pidiera a un economista asesoramiento sobre tal política, 
debería conocer: (i) la sensibilidad de la difusión de enfer¬ 
medades como el SIDA a las variaciones del precio de las 
jeringuillas esterilizadas, y (ii) la sensibilidad del consumo 
de drogas a las variaciones del precio de las jeringuillas 
esterilizadas. Suponiendo que conocemos estos dos datos, 
utiliza los conceptos de elasticidad precio de la demanda 
de jeringuillas esterilizadas y elasticidad precio cruzada 
entre drogas y jeringuillas esterilizadas para responder a 
las siguientes preguntas: 

a. ¿En qué circunstancias crees que es una política bene¬ 
ficiosa? 

b. ¿En qué circunstancias crees que es una mala política? 

11. En todo el mundo, el cultivador medio de café ha incre¬ 
mentado, en los últimos años, la superficie media dedica¬ 
da al cultivo. La consecuencia es que un cafetal medio pro¬ 
duce significativamente más café que hace 10 o 20 años. 
Sin embargo, y por desgracia para los cultivadores de café, 
este ha sido también un periodo en el que sus ingresos 
totales se han hundido. En términos de elasticidad, ¿qué 
tiene que ser cierto para que se haya producido esta caída 
de los ingresos? Ilustra estos sucesos con un gráfico, indi¬ 
cando el efecto cantidad y el efecto precio que dieron lugar 
a que se produjeran. 

12. Según los datos del Departamento de Energía de los 

Estados Unidos, las ventas del coche híbrido de bajo con¬ 
sumo Toyot Prius cayeron desde 158.574 vehículos vendi¬ 
dos en 2008 hasta 139.682 en 2009. En el mismo periodo, 
según la Administración de Información Energética de 
los Estados Unidos, el precio medio de la gasolina nor¬ 
mal cayó de 3,27 $ a 2,35 $ por galón. Utiliza el método 
del punto medio para calcular la elasticidad cruzada de 
demanda entre el Toyota Prii (el plural oficial de “Prius” es 
“Prii”) y la gasolina normal. Según el resultado obtenido, 
¿son los dos bienes complementarios o sustitutivos? ¿Tiene 
sentido el resultado? 4 

13. Los Estados Unidos establecen un impuesto indirecto 
unitario sobre las ventas de billetes de avión para vuelos 
interiores. Supongamos que en 2010 el impuesto total fue 
6,10 $ por billete (3,60 $ de impuesto sobre el vuelo más 
2,50 $ por la tasa del 11-S). Según la Oficina de Estadísticas 


de Transporte, en 2010, 630 millones de pasajeros volaron 
en viajes interiores, a un precio medio de 337 $ el viaje. La 
siguiente tabla muestra los planes de oferta y de demanda 
de viajes de avión. La cantidad demandada a un precio 
medio de 337 $ es un dato real; el resto son imaginarios. 


Precio del viaje 

Cantidad de viajes 
demandados 
(millones) 

Cantidad de viajes 
ofrecidos 
(millones) 

337,02 $ 

629 

686 

337,00 

630 

685 

335,00 

680 

680 

330,90 

780 

630 

330,82 

900 

629 


a. ¿Cuál es la recaudación fiscal obtenida por el gobierno 
en 2010 con este impuesto? 

b. El 1 de enero de 2011, el impuesto total aumentó a 
6,20 $ por billete. ¿Cuál es la cantidad de billetes 
vendidos ahora? ¿Cuál es ahora el precio medio del 
billete? ¿Cuál es en 2011 la recaudación fiscal por este 
impuesto? 

c. ¿Aumenta o disminuye la recaudación fiscal como con¬ 
secuencia de la subida del impuesto? 

14. En 1990 se empezó a cobrar en los Estados Unidos un 
impuesto sobre las ventas de coches de lujo. Para simplifi¬ 
car, imaginemos que se trataba de un impuesto indirecto 
de 6.000 $ por coche. La siguiente figura muestra unas 
curvas hipotéticas de oferta y demanda de coches de lujo. 


Precio de 



Cantidad de coches 
(miles) 


a. Con el impuesto, ¿cuál es el precio pagado por los 
consumidores? ¿Cuál es el precio recibido por los pro¬ 
ductores? ¿Cuáles son los ingresos fiscales del gobierno 
por este impuesto? 

A lo largo del tiempo, el impuesto sobre los automóviles 
de lujo se fue quedando desfasado poco a poco (hasta que 
desapareció en 2002). Imagina que el impuesto baja de 
6.000 $ a 4.500 $ por coche. 

b. ¿Después de la reducción del impuesto de 6.000 $ a 
4.500 $, ¿cuál es el precio que pagado por los consu¬ 
midores? ¿Y el recibido por los productores? ¿Cuál es 
ahora la recaudación fiscal? 
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i c. Compara las recaudaciones fiscales debidas al impues¬ 
to en los apartados a y b. ¿Cómo afecta el cambio del 
impuesto al cambio en la recaudación? 

AMPLÍA tu comprensión 


15 La tabla siguiente muestra las elasticidades precio cru¬ 
zadas de demanda de varios bienes, donde la variación 
porcentual de la cantidad está medida para el primer bien 
de cada par de bienes, y la variación porcentual del precio 
se mide para el segundo bien de cada par. 


Bien 

Aparatos de aire acondicionado y 
kilovatios de electricidad 

Coca Cola y Pepsi 

Coches 4x4 de alto consumo de 
gasolina y gasolina 

Hamburguesas del McDonald’s y 
hamburguesas del Burger King 

Mantequilla y margarina 


Elasticidades precio 
cruzadas de la demanda 

-0,34 

+0,63 

-0,28 

+0,82 

+1,54 


a. Explica el signo de cada una de las elasticidades precio 
cruzadas. ¿Qué implica el signo acerca de la relación 
entre cada par de bienes? 

b. Compara los valores absolutos de las elasticidades pre¬ 
cio cruzadas y explica sus magnitudes. Por ejemplo, 
¿por qué la elasticidad precio cruzada entre hambur¬ 
guesas de McDonald's y hamburguesas de Burger King 
es menor que la elasticidad precio-cruzada entre man¬ 
tequilla y margarina? 

c. Utiliza la información de la tabla para calcular cómo 
afecta a la cantidad demandada de Coca Cola un 
incremento del 5% del precio de la Pepsi. 

d. Utiliza la información de la tabla para calcular cómo 
afecta una disminución del 10% del precio de la gasoli¬ 
na a la cantidad demandada de 4x4. 

16. Un informe reciente del Centro de Control de 
Enfermedades, publicado en el Informe Semanal sobre 
Morbilidad y Mortalidad, estudió el efecto de un incremen¬ 
to del precio de la cerveza sobre la incidencia de nuevos 
casos de enfermedades de transmisión sexual en adultos 
jóvenes. En concreto, los investigadores analizaron la 
sensibilidad de los casos de gonorrea a un aumento del 
precio de la cerveza inducido por un impuesto. El informe 
llegaba a la conclusión de que “el [...] análisis sugiere que 
un incremento de 0,20 $ en el impuesto por paquete de 6 
latas de cerveza podría reducir las tasas de gonorrea en 
un 8,9%”. Imagina que el paquete de 6 latas costaba 5,90 $ 


antes de la subida del precio. Utiliza el procedimiento del 
punto medio para determinar el incremento porcentual 
del precio de un paquete de 6 latas, y calcula a continua¬ 
ción la elasticidad precio cruzada de demanda entre la 
cerveza y la gonorrea. Según tus cálculos, ¿son la cerveza 
y la gonorrea complementarios o sustitutivos? 

17. Todos los estados gravan la gasolina con impuestos. Según 
los datos de la Administración Federal de Carreteras, 
el estado de California establece un impuesto indirecto 
de 0,18 $ por galón de gasolina. En 2009 se vendieron 
en California 14.800 millones de galones. ¿Cuál fue en 
California la recaudación fiscal por el impuesto sobre la 
gasolina? Si California duplicase el impuesto, ¿se duplica¬ 
ría la recaudación? ¿Por qué sí o por qué no? 

18. El gobierno estadounidense querría ayudar a la industria 
nacional del automóvil a competir con los fabricantes 
extranjeros que venden camiones en el país. Puede hacerlo 
estableciendo un impuesto indirecto sobre cada camión 
extranjero vendido en los Estados Unidos. La siguiente 
tabla hipotética contiene los planes de demanda y de 
oferta de camiones de importación antes de que exista el 


impuesto. 

Precio de los 
camiones 

Cantidad de camiones de importación 
(miles) 

importados 

Cantidad demandada 

Cantidad ofrecida 

32.000 $ 

100 

400 

31.000 

200 

350 

30.000 

300 

300 

29.000 

400 

250 

28.000 

500 

200 

27.000 

600 

150 


a. Si no hay intervención del gobierno, ¿cuál es el precio 
de equilibrio de un camión importado? ¿Y la cantidad 
de equilibrio? Ilústralo con un gráfico. 

b. Supon que el gobierno establece un impuesto indirecto 
unitario de 3.000 $ por camión importado. Ilustra el 
efecto de este impuesto en el gráfico del apartado a. 
¿Cuántos camiones importados se compran ahora y a 
qué precio? ¿Cuánto recibe el fabricante extranjero por 
cada camión vendido? 

c. Calcula los ingresos que recibe el gobierno generados 
por el impuesto del apartado b. Ilústralo en tu gráfico. 

d. ¿Cómo beneficia el impuesto sobre los camiones 
importados a los fabricantes nacionales de camiones? 
¿A quién perjudica? ¿Cómo causa ineficiencia esta polí¬ 
tica pública? 
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empresarial l La Bolsa de Comercio de Chicago 



En todo el mundo las materias primas se compran y ven¬ 
den en "exchanges", mercados organizados en un lugar 
específico donde los compradores y los vendedores se reú¬ 
nen para intercambiar. Pero, no siempre fue así. 

La primera bolsa moderna de materias primas fue 
la "Chicago Board of Trade" (la Bolsa de Comercio de 
Chicago), fundada en 1848. En ese tiempo, Estados Unidos 
ya era un importante productor de trigo. Y, San Luís, no 
Chicago, era la ciudad dominante para el comercio de este 
grano. Pero el mercado de trigo de San Luís tenía un impor¬ 
tante inconveniente: no había un mercado central, un lugar 
específico donde todo el mundo se pudiera reunir para com¬ 
prar y vender trigo. En lugar de esto, los vendedores vendían 
su trigo desde varios almacenes o desde sacos de grano de 
trigo apilados en el dique del río. Los compradores tenían 
que recorrer la ciudad buscando el mejor precio. 

En Chicago, en cambio, los vendedores tuvieron una 
idea mejor. La Bolsa de Comercio de Chicago, una asocia¬ 
ción de los mayores comerciantes de trigo de la ciudad, 
ideó una manera mucho más eficiente de comerciar el 
trigo. Allí los comerciantes se reunían en un sitio -el "pit"- 
una hondonada donde se voceaban ofertas de venta y se 
aceptaban ofertas de compra. La Bolsa garantizaba que 
estos contratos serían respetados, evitando así la necesi¬ 
dad de que el trigo tuviera que estar presente físicamente 
cuando se cerraba un trato. 


Este sistema permitía que los compradores pudieran 
encontrar muy rápidamente a los vendedores y viceversa 
reduciendo el coste de realizar un intercambio. También 
aseguraba que todo el mundo pudiera ver el último precio, 
haciendo que el precio subiera o bajara rápidamente en 
respuesta a las condiciones del mercado. Por ejemplo, la 
noticia de que había mal tiempo en una zona dedicada al 
cultivo de trigo situada a miles de kilómetros de distancia, 
corregía al alza el precio del "pit" en cuestión de minutos. | 
La Bolsa de Comercio de Chicago creció hasta con ver-1 
tirse en el centro de intercambio de trigo más importante 
del mundo y de muchas otras materias primas agrícolas, y 
sigue siéndolo hasta el día de hoy. Y el ascenso de la Bolsa, 
ayudó al prestigio de la ciudad de Chicago. La ciudad, tal 
como la menciona Cari Sandburg en un famoso poema, 
"Chicago", llegó a ser: 

Matador de cerdos para el mundo, 

Fabricante de herramientas, acumulador de trigo. 

Jugador con ferrocarriles y cargador de mercancías 
de la nación; 

Tormentoso, perruno, ruidoso, 

Ciudad de anchos hombros 

Hacia 1890, Chicago tenía más de un millón de habitantes, 
la segunda ciudad en cuanto a población después de Nueva 
York y muy por encima de San Luís. Hacer un mercado 
mejor fue muy buen negocio. 

CUESTIONES PARA REFLEXIONAR 

1. En el capítulo 3 mencionamos como pueden variar los precios 
en una tienda para turistas. ¿Qué mercado, San Luís o Chicago, 
podría comportarse más como un lugar para turistas? Explícalo. 

2. ¿Cuál era la ventaja para los compradores de comprar su trigo 
en Chicago en vez de en San Luís? ¿Cuál era la ventaja para los 
vendedores? 

3 . Basándote en lo que has aprendido con este caso, explica por 
qué eBay es como el mercado de Chicago. ¿Por qué ha sido un 
mercado tan exitoso para objetos de segunda mano comparado 
con un mercado compuesto por varios mercadillos de segunda 
mano? 
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LesarIal : Financiera de Medallones: adelante, todo recto 



Remontándonos a 1937, antes de que la ciudad de Nueva York 
congelara su número de medallones (licencias para operar) 
de taxi, el abuelo de Andrew Murstein, un inmigrante, 
compró su primer medallón por 10 $. Con el tiempo, el 
abuelo acumuló 500 medallones, que alquilaba a otros 
conductores. Esos 500 medallones de taxi fueron el origen 
de la Financiera de Medallones: la compañía que más tarde 
pasaría a manos de Andrew, su actual presidente. 

Con un valor de mercado de más de 250 millones de 
dólares a finales de 2012, Financiera de Medallones ha sus¬ 
tituido su negocio principal de alquilar medallones por el de 
financiar la compra de nuevos medallones, prestando dinero 
a los que quieren adquirir uno pero carecen de la cantidad 
de efectivo necesaria para hacerlo. Murstein cree que está 
ayudando a gente que, como su abuelo, un inmigrante polaco, 
quiere comprar una pieza del sueño norteamericano. 

Andrew Murstein observa cuidadosamente el valor de 
un medallón de taxi de la ciudad de Nueva York: cuan¬ 
to más cuesta uno, mayor es.la demanda de créditos de 
Financiera de Medallones y mayor es el pago por intereses 
que recibe la compañía. Un crédito de la financiera tiene 
como garantía el propio medallón. Si el prestatario es 
incapaz de devolver el crédito, la financiera recupera el 
medallón y lo revende para resarcirse del coste del crédito 
fallido. Según los datos de 2012, el valor de un medallón 
ha crecido más que las acciones, el petróleo y el oro. En las 
últimas dos décadas, desde 1990 hasta el otoño de 2012, 
el valor de un medallón creció un 450%, mientras que el 
índice de las acciones solo subió un 330%. 

Pero los precios del medallón pueden fluctuar muchí¬ 
simo, lo que constituye una amenaza para los beneficios. 


Durante los periodos de gran actividad económica, tales 
como 1999 y 2001, el precio del medallón de la ciudad de 
Nueva York cayó a medida que los taxistas encontraron 
trabajo en otros sectores. Cuando la economía se estan¬ 
có después del 11 de septiembre de 2001, el precio del 
medallón cayó a 180.000 $, su nivel más bajo en 12 años. 
En 2004, los poseedores de medallones estaban preocu¬ 
pados por la posible venta de 900 nuevos medallones por 
la nueva Comisión de Taxis y Limusinas de Nueva York. 
Como dijo entonces Peter Hernández, un taxista de Nueva 
York preocupado que había financiado su medallón con 
la Financiera de Medallones: "si meten más taxis en la 
industria, mi medallón se devalúa. Se devalúa también mi 
ingreso diario." 

Sin embargo, Murstein siempre fue optimista respecto 
a que los medallones mantendrían su valor. Creía que un 
incremento del 25% de la tarifa de taxis podría contra¬ 
rrestar las pérdidas potenciales de su valor causadas por 
la venta de nuevos medallones. Además, más medallones 
supondrían más demanda de créditos para su compañía. 
En 2012, el optimismo de Murstein quedó confirmado. 
Debido a la crisis financiera de 2007-2009, muchas empre¬ 
sas de Nueva York recortaron los servicios de limusinas 
que ofrecían normalmente a sus empleados, lo que obligó a 
estos a coger taxis. Como resultado, el precio del medallón 
subió hasta 713.000 $ en agosto de 2012, un precio sorpren¬ 
dente. Y los inversores han tomado nota del aumento de 
valor de las acciones de Financiera de Medallones: desde 
agosto de 2011 hasta agosto de 2012 su cotización había 
subido un 26%. 

I¿\ CUESTIONES PARA REFLEXIONAR 

1. ¿Cómo se beneficia Financiera de Medallones de la restricción 
del número de medallones de taxis de Nueva York? 

2. ¿Cuál será el efecto sobre Financiera de Medallones si las 
empresas de Nueva York vuelven a aumentar en gran cantidad 
los servicios de limusinas para sus empleados? ¿Cuál es la 
motivación económica que hace que las empresas ofrezcan 
esta ventaja a sus empleados? (Ten en cuenta que es muy difícil 
y caro ser propietario de un automóvil en la ciudad de Nueva 
York). 

3 . ¿Qué efecto crees que tendrá sobre el negocio de Financiera 
de Medallones que la ciudad de Nueva York elimine las restric¬ 
ciones sobre el número de taxis? 
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empresarial í El Sector de Líneas Aéreas: Volar menos, 
cobrar más 

momento más barato para adquirir un billete es el martes 
a las 3 P.M., mientras que los adquiridos en el fin de sema¬ 
na son los más caros. 

Y no acaba aquí la cosa. Como sabe cualquier viajero 
importunado, las líneas aéreas han ideado una gran varie¬ 
dad de suplementos que hay que pagar y han aumentado 
los ya existentes -precios por la comida, por una manta, 
por las maletas registradas, por el equipaje de mano, por el 
derecho a subirse antes al avión, por el derecho de escoger 
tu asiento anticipadamente y así sucesivamente. Las líneas 
aéreas también han agudizado el ingenio inventando tari¬ 
fas que son difíciles de averiguar con anterioridad por el 
viajero -tal como afirmar que los billetes no cuestan más 
los fines de semana, mientras que imponen un “suplemento 
de fin de semana". En 2011, las líneas aéreas recaudaron 
más de 22.600 millones de dólares en tarifas por registrar 
equipajes y cambiar billetes, un incremento del 66% res¬ 
pecto a 2010. 

Pero lo que se plantean los analistas del sector es si 
las líneas aéreas podrán mantener sus elevados niveles de 
beneficio actuales. En el pasado, a medida que la demanda 
de viajes crecía, las líneas aéreas aumentaban su capacidad 
-añadían asientos- demasiado rápido, disminuyendo las 
tarifas como consecuencia. “El imponderable es siempre la 
disciplina de la capacidad" dice William Swelbar, un inves¬ 
tigador del sector de las aerolíneas. “Basta con que una 
sola línea aérea empiece a aumentar la capacidad agresiva¬ 
mente, para que los demás le copiemos y deshagamos todo 
el buen trabajo que se ha hecho." 

CUESTIONES PARA REFLEXIONAR 

1. ¿Cómo describirías la elasticidad precio de la demanda de vue¬ 
los en avión con la información que se ha dado para este caso? 
Explícalo. 

2. Utilizando el concepto de elasticidad, explica por qué las líneas 
aéreas crearían tan gran variedad de precios para un billete 
dependiendo del momento en que se adquiere y del día y de la 
hora en que vuela el avión. Supón que algunas personas están 
dispuestas a gastar tiempo para conseguir el precio más barato, 
así como a volar en horas incómodas, pero otras no. 

3 . Utilizando el concepto de elasticidad, explica por qué las líneas 
aéreas han impuesto tarifas sobre cosas tales como las male¬ 
tas registradas. ¿Por qué podrían querer esconder o disimular 
tarifas? 

4 . Utiliza un concepto de elasticidad para explicar con qué condi¬ 
ciones el sector de líneas aéreas será capaz de mantener su alta 
rentabilidad en el futuro. Explícalo. 


La recesión que empezó en 2008 golpeó a las líneas aéreas 
muy fuertemente al reducir, tanto las empresas como las 
familias, sus planes de vuelo. De acuerdo con la Asociación 
Internacional de Transporte Aéreo, el sector perdió 11 mil 
millones de dólares en 2008. Sin embargo, en 2009, a pesar 
de que la economía seguía todavía extremadamente débil y 
que el tráfico aéreo estaba aún muy por debajo de lo normal, 
la rentabilidad del sector empezó a remontar. Y en 2010, 
aunque todavía continuaba la debilidad económica, las pers¬ 
pectivas de la industria de líneas aéreas se habían recupera¬ 
do definitivamente, consiguiendo el sector un beneficio de 
8.900 millones de dólares ese año, y continuando este nivel 
de beneficios en 2011. Como afirmó Gary Nelly, presidente 
de South West Airlines, “La industria está en su mejor situa¬ 
ción -de toda una década- en cuanto a beneficios". 

¿Cómo consiguió el sector de líneas aéreas dar un vuel¬ 
co tan espectacular a su situación? Sencillo: vuela menos 
y cobra más. En 2011, las tarifas fueron un 14% más altas 
que en el año anterior y los vuelos iban más llenos de pasa¬ 
jeros que lo que lo habían estado en décadas, con menos 
de un asiento vacío por cada cinco en los vuelos interiores 
en Estados Unidos. 

Además, de recortar el número de vuelos -especialmen¬ 
te los que perdían dinero- las líneas aéreas establecieron 
una mayor variedad de precios de los billetes, basándose 
en el momento en el que salía el vuelo y en el momento en 
el que se había comprado el billete. Por ejemplo, el día más 
barato para volar es el miércoles, mientras que los viernes 
y los sábados son los días más caros. El primer vuelo de 
la mañana (el que requiere levantarse a las 4 A.M.) es más 
barato que los vuelos que salen durante el resto del día. Y el 
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Detrás de la curva de oferta: 
■puts y costes 


EL MARGEN DEL AGRICULTOR 








La intensidad con la que un agricultor trabaja una hectárea de tierra -una decisión en el margen- 
depende del precio del trigo al que se enfrenta el agricultor. 


QUÉ APRENDEREMOS 
EN ESTE CAPÍTULO 


1 La importancia de la función 
de producción de una empresa, la 
relación entre la cantidad de inputs y 
la cantidad de output. 

> Por qué la producción está sometida 
muchas veces a rendimientos 
decrecientes de los inputs. 

1 Los distintos tipos de costes a los 
que se enfrenta una empresa y cómo 
estos costes generan las curvas de 
coste medio y de coste marginal de la 
empresa. 

1 Por qué los costes de una empresa 
pueden ser distintos a corto plazo y a 
largo plazo. 

) Cómo la tecnología utilizada por 
una empresa en la producción puede 
generar rendimientos crecientes a 
escala. 


M BEAUTIFUL FOR SPACIOUS SKIES, FOR 

amber waves ofgrain". (¡Óh, her¬ 
mosa por sus inmensos cielos, por sus 
doradas olas de grano!). Así empieza la 
canción "America the beautiful" (Hermosa 
América). Y esas doradas olas de grano 
son reales: aunque ahora los agricultores 
solo son una pequeña minoría de la pobla¬ 
ción estadounidense, su industria agrícola 
es una industria enormemente productiva 
y alimenta a buena parte de la población 

( mundial. 

Sin embargo, si observamos las esta¬ 
dísticas agrícolas, algo puede parecer un 
poco sorprendente: cuando se llega al 
rendimiento por hectárea, los agriculto¬ 
res estadounidenses no suelen ocupar 
los primeros puestos. Por ejemplo, los 
granjeros de los países de Europa occi¬ 
dental cultivan una cantidad de trigo por 
hectárea que es el triple de la cultivada 
en los Estados Unidos. ¿Son los europeos 


mejores que los estadounidenses en el 
cultivo del trigo? 

La respuesta es no; los agricultores 
europeos son muy hábiles produciendo 
trigo, pero no más que los estadouniden¬ 
ses. Los europeos producen más trigo por 
hectárea porque utilizan más inputs -más 
fertilizantes y, sobre todo, más trabajo-por 
hectárea. Por supuesto, esto significa que 
los agricultores europeos tienen costes 
más altos que los estadounidenses. Pero 
gracias a sus políticas públicas, los agri¬ 
cultores europeos reciben por su trigo un 
precio mucho más alto que los de Estados 
Unidos. Esto les genera un incentivo a 
utilizar más inputs y a dedicar un mayor 
esfuerzo en el margen para incrementar el 
rendimiento por hectárea de sus cosechas. 

Fíjate en que hemos usado la expresión 
"en el margen". Como la mayoría de las 
decisiones que implican una comparación 
entre ganancias y costes, las decisiones 


sobre inputs y producción implican una 
comparación entre cantidades marginales 
-el coste marginal frente a la ganancia 
marginal de producir un poco más en cada 
hectárea. 

En este capítulo y en el Capítulo 7 
mostraremos cómo se puede utilizar el 
principio del análisis marginal para enten¬ 
der estas decisiones de producción -las 
decisiones que están detrás de la curva de 
oferta. El primer paso de este análisis es 
mostrar cómo la relación entre los inputs 
de una empresa y su output, producción 
o producto -su función de producción- 
determina sus curvas de costes, la relación 
entre el coste y la cantidad de output 
producida. Eso es lo que veremos en este 
capítulo. En el capítulo 7 usaremos nues¬ 
tros conocimientos de las curvas de cos¬ 
tes de la empresa para obtener la curva de 
oferta individual y la del mercado. 


181 








































182 PARTE 3 


LA DECISIÓN DE PRODUCIR 


Una función de producción es la 
relación entre la cantidad de inputs 
que utiliza una empresa y la cantidad 
de output que produce. 

Un input fijo es un input cuya 
cantidad es fija durante cierto periodo 
de tiempo y no puede cambiarse. 

Un input variable es un input cuya 
cantidad puede ser cambiada por la 
empresa en cualquier momento. 

El largo plazo es el periodo de 
tiempo en el que pueden variarse 
todos los inputs. 

El corto plazo es el periodo de 
tiempo en el que al menos un input 
es fijo. 

La curva de producto total muestra 
cómo depende la cantidad de output 
de la cantidad del input variable, dada 
una cantidad del factor fijo. 


La función de producción 

na empresa es Lina organización que produce bienes o servicios para ven¬ 
derlos. Para hacerlo debe transformar inputs en output. La cantidad de 
output que produce una empresa depende de la cantidad de inputs; esta 
relación se conoce como función de producción de la empresa. Como veremos 
enseguida, la función de producción de una empresa subyace en sus curvas ele 
costes. Como primer paso, analicemos las características de una función de pro¬ 
ducción hipotética. 


Inputs y output 

Para entender el concepto de función de producción, consideremos una granja que, 
por simplicidad, suponemos que produce un solo output, trigo, y que utiliza solo dos 
inputs, tierra y trabajo. Esta granja concreta es propiedad de una pareja, George y 
Martha. Ellos contratan trabajadores para que realicen el trabajo físico de la granja. 
Además, suponemos que todos los trabajadores potenciales tienen la misma calidad 
-todos tienen los mismos conocimientos y la misma capacidad para hacer el trabajo 
de la granja. 

La granja de George y Martha está asentada en 10 hectáreas de terreno; no dis¬ 
ponen de más superficie y tampoco pueden, de momento, aumentar ni disminuir el 
tamaño de su propiedad comprando, vendiendo o arrendando tierras. La tierra, en 
este caso, es lo que los economistas llaman un input fijo -un input cuya cantidad 
es fija durante cierto tiempo y no puede cambiarse. George y Martha, sin embargo, 
tienen libertad para decidir cuántos trabajadores contratan. El trabajo que realizan 
estos trabajadores se denomina input variable -un input cuya cantidad puede ser 
cambiada por la empresa en cualquier momento. 

En realidad, el hecho de que la cantidad de un input sea o no fija depende del 
horizonte temporal. A largo plazo -es decir, cuando ha pasado un periodo de tiempo 
suficientemente largo- las empresas pueden ajustar la cantidad de cualquier input. 
Por ejemplo, a largo plazo George y Martha pueden cambiar la superficie de su granja 
comprando o vendiendo tierra. Por tanto, no existen inputs fijos a largo plazo. Por el 
contrario, el corto plazo se define como el periodo durante el que hay al menos un 
input fijo. Más adelante, en este mismo capítulo, analizaremos con más detalle la 
diferencia entre el corto y el largo plazo. Pero por ahora nos centraremos en el corto 
plazo y supondremos que al menos un input es fijo. 

George y Martha saben que la cantidad de trigo que producen depende del número 
de trabajadores que contratan. Utilizando las técnicas agrícolas modernas, un solo 
trabajador puede cultivar las 10 hectáreas de la granja, aunque no muy intensiva¬ 
mente. Cuando se incorporan trabajadores adicionales, la tierra se divide a partes 
iguales entre todos los trabajadores: cuando hay dos trabajadores empleados, cada 
uno cultiva 5 hectáreas; cuando hay tres trabajadores, cada uno cultiva 3 l A hectáreas, 
y así sucesivamente. Por tanto, a medida que se contratan nuevos trabajadores, las 10 
hectáreas de tierra se irán cultivando más intensivamente y se producirán más fane¬ 
gas de trigo. La relación entre la cantidad de trabajo y la cantidad de producto, dada 
una cantidad determinada del input fijo, es la función de producción de la granja. La 
función de producción de la granja de George y Martha, en la que la tierra es el input 
fijo y el trabajo es el input variable, se muestra en las dos primeras columnas de la 
tabla de la Figura 6-1; el gráfico que la acompaña muestra gráficamente la misma 
información. La curva de la Figura 6-1 muestra de qué forma la cantidad de output 
depende de la cantidad del input variable, dada una cantidad del input fijo; es la lla¬ 
mada curva de producto total de la granja. La cantidad física de output, fanegas de 
trigo, se mide en el eje de ordenadas; la cantidad de input variable (es decir, el número 
de trabajadores empleados) se mide en el eje de abscisas. La curva de producto total 
es creciente, lo que indica que cuantos más trabajadores se emplean, más fanegas de 
trigo se producen. 

Aunque la curva de producto total de la Figura 6-1 es creciente en toda su lon¬ 
gitud, la pendiente no es constante: a medida que nos movemos hacia la derecha a 
lo largo de la curva, esta se va haciendo más plana. Para entender por qué cambia 
la pendiente, observa la tercera columna de la tabla de la Figura 6-1, que muestra el 
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Función de producción y curva de producto total para la granja de George 
6-1 y Martha 



Cantidad de 
trabajo, L 
(trabajadores) 

Cantidad de 
trigo, Q 
(fanegas) 

Producto marginal 
del trabajo 

PMgL = AQ/AL 
(fanegas por trabajador) 

0 

0- 


1 

19 < 

^>17 

2 

36 < 

15 

3 

51 < 

3ü^>13 

4 

64 < 

11 

5 

75 < 

9 

6 

84 < 

7 

7 

91 < 

5 

8 

96 — 



La tabla muestra la función de producción, la relación entre 
la cantidad del input variable (el trabajo, medido en número 
de trabajadores) y la cantidad de producto (el trigo, medido 
en fanegas) dada una cantidad determinada del input fijo. 
También calcula el producto marginal del trabajo en la granja 
de George y Martha. La curva de producto total es la repre- 


sentación gráfica de la función de producción. Su pendiente 
es positiva porque se produce más cantidad de trigo a medi¬ 
da que se contratan más trabajadores. Además, la curva se 
va haciendo cada vez más plana porque el producto marginal 
del trabajo disminuye a medida que aumenta el número de 
trabajadores empleados. 


cambio de la cantidad de output generado por la contratación de un trabajador adi¬ 
cional. Este cambio se llama el producto marginal del trabajo, o PMgL: la cantidad 
adicional de producto que se obtiene por utilizar una unidad más de trabajo (donde 
una unidad de trabajo es igual a un trabajador). En general, el producto marginal 
de un input es la cantidad adicional de output que se produce por utilizar una uni¬ 
dad más de ese input. 

En este ejemplo tenemos datos de las variaciones del producto con intervalos de 
un trabajador. Algunas veces no hay disponibles datos con incrementos de 1 unidad 
-por ejemplo, podríamos tener información solo de la cantidad de output cuando hay 
cuarenta trabajadores contratados y cuando hay cincuenta. En ese caso, para calcular 
el producto marginal del trabajo se utiliza la siguiente ecuación: 


Producto 
( 6 - 1 ) marginal 
del trabajo 


Variación de la cantidad de 
= output producida por una 
unidad adicional de trabajo 


Variación de la cantidad de output 
Variación de la cantidad de trabajo 


o 


PMgL = 


AQ 

AL 


donde A, la letra griega delta mayúscula, representa la variación de una variable. 

Ahora podemos explicar el significado de la pendiente de la curva de producto 
total: es igual al producto marginal del trabajo. La pendiente de una curva es igual a 


El producto marginal de un input es 
la cantidad adicional de output que se 
produce cuando se utiliza una unidad 
más de ese input. 
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MPARACIÓN 

GLOBAL 


RENDIMIENTOS DEL TRIGO EN EL MUNDO 



El rendimiento del trigo varía considerablemente a lo largo 
y ancho del mundo. La disparidad entre Francia y Estados 
Unidos que se observa en el gráfico es especialmente llamati¬ 
va, dado que ambos son países ricos con tecnologías agríco¬ 
las comparables. Sin embargo, la razón de esa disparidad es 
sencilla: diferentes políticas públicas. En los Estados Unidos 
los agricultores reciben pagos del Gobierno para complemen¬ 
tar sus rentas, mientras que los agricultores europeos se bene¬ 
fician de precios mínimos. Como los agricultores europeos 
obtienen por su output precios más altos que sus colegas 
estadounidenses, emplean más inputs variables y obtienen ren¬ 
dimientos muy superiores. Es muy interesante ver que en paí¬ 
ses pobres, como Uganda y Etiopía, la ayuda extranjera puede 
generar rendimientos muy bajos. La ayuda internacional de los 
países ricos ha tomado muchas veces la forma de donaciones 
de alimentos que hunden los precios en los mercados locales, 
dañando gravemente a la agricultura local, de la que normal¬ 
mente dependen los países pobres. Organizaciones como 
OXFAM han pedido a los países ricos productores de alimen¬ 


tos que modifiquen sus políticas de ayuda -principalmente que 
den dinero en efectivo en vez de en alimentos, excepto en los 
casos de grave escasez alimentaria- para evitar este problema. 



Rendimiento del trigo (fanegas por acre) 


Fuente : FAO, Naciones Unidas. Los datos son de 2005. 


Existen rendimientos decrecientes 
de un input cuando un aumento de 
la cantidad de ese input, manteniendo 
fijos los niveles de todos los demás 
inputs, provoca una disminución del 
producto marginal de ese input. 


la variación de la ordenada dividida entre la variación de la abscisa (ver el Apéndice 
al capítulo 2). Esto implica que la pendiente de la curva de producto total es igual a 
la variación de la cantidad de output (variación de la ordenada, AQ) dividida entre 
la variación de la cantidad de trabajo (variación de la abscisa, AL). Y esto, como 
podemos ver en la ecuación 6-1, es simplemente el producto marginal del trabajo. Por 
tanto, el hecho de que en la Figura 6-1 el producto marginal del primer trabajador sea 
19 significa también que la pendiente de la curva de producto total en el tramo que 
va de 0 a 1 trabajador es 19. De igual manera, la pendiente de la curva de producto 
total en el tramo que va de 1 a 2 trabajadores es la misma que el producto marginal 
del segundo trabajador, 17; y así sucesivamente. 

En este ejemplo, el producto marginal del trabajo disminuye continuamente a 
medida que aumenta el número de trabajadores contratados -es decir, cada traba¬ 
jador adicional añade a la producción total menos que el trabajador anterior. Así, a 
medida que aumenta el empleo, la curva de producto total se va haciendo más plana. 

La Figura 6-2 muestra cómo depende el producto marginal del trabajo del núme¬ 
ro de trabajadores empleados en la granja. El producto marginal del trabajo, PMgL, 
se mide en el eje de ordenadas en unidades de producción física -fanegas de trigo- 
producidas por cada trabajador adicional, y el número de trabajadores empleados se 
mide en el eje de abscisas. En la tabla de la Figura 6-1 se puede ver que, si se emplean 
5 trabajadores en vez de 4, el output aumenta de 64 a 75 fanegas; en este caso, el 
producto marginal del trabajo es 11 fanegas -el mismo número que aparece en la 
Figura 6-2. Para indicar que 11 fanegas es el producto marginal cuando el empleo 
aumenta de 4 a 5 trabajadores, en el gráfico situamos el punto correspondiente a esa 
información en un lugar intermedio entre 4 y 5 trabajadores. 

En este ejemplo el producto marginal del trabajo disminuye a medida que aumen¬ 
ta el número de trabajadores. Es decir, en la granja de George y Martha hay rendi¬ 
mientos decrecientes del trabajo . En general, hay rendimientos decrecientes de 
un input cuando un incremento de la cantidad de ese input, manteniendo fijas las 
cantidades de todos los demás inputs, reduce el producto marginal de dicho input. 
Debido a los rendimientos decrecientes del trabajo, la curva PMgL tiene pendiente 
negativa: es decreciente. 
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Lgura 6-2 Curva de producto marginal del trabajo en la granja de George y Martha 


La curva de producto marginal del trabajo 
representa gráficamente el producto mar¬ 
ginal de cada trabajador, el incremento de 
la cantidad de output generado por cada 
trabajador adicional. La variación de la 
cantidad de output se mide en el eje de 
ordenadas, y el número de trabajadores 
empleados, en el eje de abscisas. El primer 
trabajador empleado genera un incremento 
de output de 19 fanegas, el segundo traba¬ 
jador genera un incremento de 17 fanegas, 
y así sucesivamente. La curva es decrecien¬ 
te debido a los rendimientos decrecientes 
del trabajo. 


Producto 
marginal 
del trabajo 
(fanegas 
por trabajador) 
19 
17 
15 
13 
11 


Hay rendimientos 
decrecientes det trabajo 


9 

7 

5 



Producto marginal del trabajo, PMgL 


0 12345678 

Cantidad de trabajo 


Para comprender por qué pueden existir los rendimientos decrecientes, pense¬ 
mos en lo que sucede cuando George y Martha contratan más y más trabajadores 
sin aumentar el número de hectáreas de tierra. A medida que aumenta el número de 
trabajadores, la tierra se cultiva de forma más intensiva y el número de fanegas reco¬ 
gidas se incrementa. Pero a cada trabajador adicional le corresponde una porción de 
las 10 hectáreas (el input fijo) más pequeña que la que le correspondió al trabajador 
anterior. Como consecuencia, el trabajador adicional no puede producir tanto output 
como el anterior. Así que no es sorprendente que el producto marginal del nuevo tra- 


i 


bajador sea menor. 

El punto crucial que hay que resaltar en los rendimientos decrecientes, es que, como 
muchas otras proposiciones en economía, se trata de una proposición del tipo "todo lo 
demás igual": cada unidad adicional de un input aumentará la producción menos que 
la unidad anterior si la cantidad de todos los demás inputs se mantiene constante. 

¿Qué pasaría si se permitiera que variaran los niveles de otros inputs? Podemos 
ver la respuesta representada en la Figura 6-3. El panel (a) muestra dos curvas de 
producto total, PT 10 y PT 20 . La curva PT ]0 es la curva de producto total de la 
granja cuando su extensión es de 10 hectáreas (la misma curva que la de la 
Figura 6-1). La curva PT 2 o es la curva de producto total cuando la granja ha 
aumentado a 20 hectáreas. Excepto cuando el número de trabajadores con¬ 
tratados es cero, PT 2 o está siempre situada encima de PTi 0 , porque cuando 
hay más hectáreas disponibles, cualquier número de trabajadores produce 
más output. El panel (b) muestra las correspondientes curvas de producto 
marginal del trabajo. PMgL 10 es la curva de producto marginal del traba¬ 
jo cuando hay 10 hectáreas para cultivar (es la misma curva que la de la 
Figura 6-2) y PMgL 20 es la curva de producto marginal del trabajo cuando 
se cultivan 20 hectáreas. Las dos curvas son decrecientes porque, en cada 
caso, la cantidad de tierra es fija, aunque a niveles diferentes. Ahora bien, 

PMgL 2 o está situada encima de PMgL\ 0 en toda su longitud, lo que refleja el 
hecho de que el producto marginal del mismo trabajador es mayor cuando 
dispone de una mayor cantidad del input fijo para trabajar. 

La Figura 6-3 demuestra un resultado general: la posición de la curva 
de producto total de un input dado depende de las cantidades de los res¬ 
tantes inputs. Si variamos las cantidades de los otros inputs, tanto la curva 
de producto total como la curva de producto marginal del input fijo, se 
desplazarán. 


¡TRAMPAS! 


¿QUÉ ES UNA UNIDAD? 

El producto marginal del trabajo (o de cualquier 
otro input) se define como el incremento de la 
cantidad de output cuando se incrementa en una 
unidad la cantidad del input. Pero ¿qué entende¬ 
mos por una “unidad” de trabajo? ¿Es una hora 
más de trabajo, una semana más o una persona 
más al año? 

La respuesta es que no importa, siempre 
que seamos coherentes. Una frecuente fuente 
de error en Economía es confundir las unidades 
-por ejemplo, comparar el output resultante de 
una hora más de trabajo con el coste de emplear 
a un trabajador más a la semana. Sean cuales 
sean las unidades que uses, ten siempre cuida¬ 
do de que usas las mismas unidades en todo el 
análisis de cualquier problema. 
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figura 6-3 Producto total, producto marginal y el input fijo 

(a) Curvas de producto total (b) Curvas de producto marginal 




Cantidad de trabajo (trabajadores) Cantidad de trabajo (trabajadores) 


La figura muestra cómo la cantidad de output y el producto 
marginal del trabajo dependen del nivel del input fijo. El 
panel (a) muestra dos curvas de producto total de la granja 
de George y Martha, P7~ 10 cuando la granja es de 10 hectá¬ 
reas, y PT 2 o cuando es de 20. Con más tierra, cada trabaja¬ 
dor puede producir más trigo. Por tanto, un incremento del 
input fijo desplaza hacia arriba la curva de producto total, 
desde Pf 10 hasta PT 20 . Esto implica también que el producto 


marginal de cada trabajador es mayor cuando la granja tiene 
20 hectáreas que cuando tiene 10. El panel (b) muestra las 
curvas de producto marginal del trabajo. El incremento de la 
superficie también desplaza la curva de producto marginal 
desde PMgL w hasta PMgL 2Q . Fíjate en que las dos curvas 
de producto marginal tienen pendiente negativa a causa de 
los rendimientos decrecientes del trabajo. 


Un coste fijo es un coste que no 
depende de la cantidad de output 
producida. Es el coste del input fijo. 

Un coste variable es un coste que 
depende de la cantidad de output 
producida. Es el coste del input 
variable. 

El coste total de producir una 
cantidad dada de output es la suma 
del coste fijo y del coste variable de 
producir esa cantidad de output. 


De la función de producción a las curvas de costes 

Si George y Martha conocen su función de producción, conocen la relación que existe 
entre los inputs, tierra y trabajo, y la producción de trigo. Pero si quieren maximizar 
sus beneficios, necesitan convertir ese conocimiento en información sobre la relación 
entre la cantidad de output y el coste. Veamos cómo pueden hacerlo. 

Para convertir la información sobre la función de producción de una empresa 
en información sobre sus costes, necesitamos saber cuánto paga la empresa por sus 
inputs. Supongamos que George y Martha tienen un coste de 400 $ por el uso de la tie¬ 
rra. Es irrelevante que tengan que alquilarle la tierra a alguien por 400 $, o que sean 
ellos los propietarios y dejen de ganar los 400 $ que obtendrían si se la alquilaran a 
otra persona. En cualquier caso, tienen un coste de oportunidad de 400 $ por utilizar 
la tierra para cultivar trigo. Además, puesto que la tierra es un input fijo, los 400 $ 
que George y Martha pagan por ella son un coste fijo, que denotaremos por CF -un 
coste que no depende de la cantidad de output producido (a corto plazo). En el ámbito 
empresarial, al coste fijo se le denomina frecuentemente 'coste general”. 

También suponemos que George y Martha deben pagar 200 $ a cada trabajador. 
Utilizando su función de producción, George y Martha saben que el número de traba¬ 
jadores que tienen que contratar depende de la cantidad de trigo que quieran produ¬ 
cir. Por tanto, el coste del trabajo, que es igual al número de trabajadores multiplicado 
por 200 $, es un coste variable, que denotaremos por CV -un coste que depende de 
la cantidad de output producido. Si sumamos el coste fijo y el coste variable de una 
cantidad dada de output obtenemos el coste total, o CT, de esa cantidad de output. 
Podemos expresar la relación entre el coste fijo, el coste variable y el coste total como 
una ecuación: 

( 6 - 2 ) Coste total = Coste fijo + Coste variable 
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La curva de coste total muestra 
cómo el coste total depende de la 

CT ~ CF + CV cantidad de output. 

La tabla de la Figura 6-4 muestra cómo se calcula el coste total de la granja de 
^feeorge y Martha. La segunda columna muestra el número de trabajadores emplea- 
Wáos L. La tercera columna muestra el correspondiente nivel de producción, Q, 

! ■* tomado de la tabla de la Figura 6-1. La cuarta columna muestra el coste variable, CV, 
igual al número de trabajadores multiplicado por 200 $. La quinta columna muestra 
el coste fijo, CF, que es 400 $ sea cual sea el número de trabajadores empleados. La 
sexta columna muestra el coste total del otput, CT, que es la suma del coste variable 
más el coste fijo. 

La primera columna designa cada fila de la tabla con una letra, de la A a la I. 

Estas letras serán útiles para entender nuestro siguiente paso: dibujar la curva de 
coste total, una curva que muestra cómo el coste total depende de la cantidad de 
i output. 

La curva de coste total de George y Martha se muestra en el gráfico de la 
Figura 6-4, donde el eje de abscisas mide la cantidad de producto en fanegas de trigo y 
el eje de ordenadas mide el coste total en dólares. Cada punto de la curva corresponde 
a una fila de la tabla de la Figura 6-4. Por ejemplo, el punto A muestra la situación 


tiGURA 6-4 Curva de coste total de la granja de George y Martha 


La tabla muestra el coste variable, el 
coste fijo y el coste total de varias canti¬ 
dades de output de la granja de George y 
Martha, que tiene 10 hectáreas. La curva 
de coste total muestra cómo el coste total 
(medido en el eje de ordenadas) depende 
de la cantidad de output (medida en el 
eje de abscisas). Las letras que hay sobre 
algunos puntos de la curva se corres¬ 
ponden con las filas de la tabla adjunta. 

La curva de coste total tiene pendiente 
positiva porque el número de trabaja¬ 
dores empleados, y por tanto, el coste 
total, aumenta a medida que aumenta la 
cantidad de producto. La curva tiene una 
pendiente cada vez mayor a medida que 
aumenta la producción, debido a los ren¬ 
dimientos decrecientes del trabajo. 



Cantidad de trigo (fanegas) 


Punto 
del gráfico 

Cantidad de 
trabajo 

L 

(trabajadores) 

Cantidad de 
trigo 

Q 

(fanegas) 

Coste 

variable 

CV 

Coste 

fijo 

CF 

Coste 

total 

CT= CF+CV 

A 

0 

0 

0$ 

400$ 

400$ 

B 

1 

19 

200 

400 

600 

C 

2 

36 

400 

400 

800 

D 

3 

51 

600 

400 

1.000 

E 

4 

64 

800 

400 

1.200 

F 

5 

75 

1.000 

400 

1.400 

G 

6 

84 

1.200 

400 

1.600 

H 

7 

91 

1.400 

400 

1.800 

I 

8 

96 

1.600 

400 

2.000 
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cuando hay 0 trabajadores empleados: la producción es cero y el coste total es igual al 
coste fijo, 400 $. De la misma forma, el punto B muestra la situación cuando se emplea 
1 trabajador: la producción es igual a 19 fanegas, y el coste total son 600 $, es decir 
la suma de los 400 $ de coste fijo y los 200 $ de coste variable. 

Lo mismo que la curva de producto total, la curva de coste total es creciente: debi¬ 
do a los costes variables, cuanto mayor es el output producido mayor es el coste total 
de la granja. Pero, a diferencia de la curva de producto total, que se hace más plana a 
medida que aumenta el empleo, la curva de coste total tiene cada vez mayor pendiente. 
Es decir, la pendiente de la curva de coste total es mayor a medida que se incrementa 
la cantidad de output producido. Como veremos enseguida, este aumento de la pen¬ 
diente de la curva de coste total también se debe a los rendimientos decrecientes del 
input variable. Antes de que podamos entender esto, debemos estudiar las relaciones 
entre varias medidas de coste muy útiles. 


LA ECONOMÍA >• EN ACCIÓN 


figura 6-5 El mítico hombre-mes 


Cantidad 
de código 
programado 
(líneas) 




EL MÍTICO HOMBRE-MES 

£ 1 concepto de rendimientos decrecientes de un input fue formulado por primera 
vez por economistas del siglo dieciocho. Estos economistas, incluyendo entre 
ellos especialmente a Thomas Malthus, se inspiraron en ejemplos agrícolas. Aunque 
aún son válidos, los ejemplos basados en la agricultura pueden parecer algo pasados 
de moda en nuestra economía moderna. 

Sin embargo, la idea de los rendimientos decrecientes de un input puede aplicarse 
con la misma fuerza a las más modernas actividades económicas como por ejemplo 
el diseño de software. En 1975, Frederick P. Brooks Jr., un director de proyectos de 
IBM en la época en la que esta compañía dominaba el sector de los ordenadores, 
publicó un libro titulado The Mythical Man-Month, que pronto se convirtió en un 
clásico -tanto que veinte años después de su publicación se hizo una edición especial 
de aniversario. 

El capítulo que da título a su libro trata básicamente de los rendimientos decre¬ 
cientes en la escritura de programas informáticos. Brooks se percató de que multi¬ 
plicar el número de programadores asignados a un proyecto no producía una dis¬ 
minución proporcional del tiempo que se necesitaba para escribir el programa. Un 
proyecto que un programador podía hacer en 12 meses, no podía ser hecho en un mes 
por 12 programadores -de ahí el título "el mítico hombre mes", la falsa idea de que 
el número de líneas de código de programación producidas 
era proporcional al número de programadores empleados. 
De hecho, por encima de cierto número, añadir otro progra¬ 
mador a un proyecto en realidad aumentaría la duración de 
tal proyecto. 

El argumento de The Mythical Man-Month queda resu¬ 
mido en la Figura 6-5. El gráfico superior muestra cómo la 
cantidad de output del proyecto, medida por el número de 
líneas de código producidas al mes, varía con el número de 
programadores. Cada programador adicional aporta menos 
que el anterior y, por encima de cierto nivel, un programador 
adicional es contraproducente. El gráfico inferior muestra el 
producto marginal de cada programador sucesivo, que dis¬ 
minuye a medida que aumenta el número de programadores 
empleados y que, alcanzado cierto punto, se hace negativo. 
En otras palabras, la programación es una actividad sujeta 
a rendimientos decrecientes tan importantes que existe un 
punto a partir del cual más programadores tienen en rea¬ 
lidad un producto marginal negativo. La fuente de los ren¬ 
dimientos decrecientes se encuentra en la naturaleza de la 
función de producción de un proyecto de programación: cada 
programador debe coordinar su trabajo con el de todos los 
demás programadores del proyecto, lo que hace que, a medi¬ 
da que aumenta el número de programadores, cada persona 
tenga que dedicar cada vez más tiempo a comunicarse con 
los demás. En otras palabras, si todo lo demás permanece 


A partir de un cierto 
punto , un programador 
adicional reduce la 
producción. 

Cantidad de trabajo (programadores) 
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^Listante, existen rendimientos decrecientes del trabajo. De todos modos, es probable 
mz si j os inputs fijos dedicados a los proyectos de programación aumentan -insta¬ 
lé un sistema de correo electrónico más rápido, por ejemplo- el problema de los 
Ar dimientos decrecientes de los programadores adicionales se pueda atenuar, 
p un revisor de la reedición de The Mythical Man-Month resumió las razones de 
Estos rendimientos decrecientes: "Hacer trabajar a los programadores en paralelo 
ñera costes ineludibles. Los miembros del equipo deben "desperdiciar tiempo" 
g n do a reuniones, diseñando planes para el proyecto, intercambiando correos elec¬ 
trónicos, negociando interfaces, pasando revisiones de rendimiento, etc. En Microsoft 
habrá al menos un miembro del equipo que se dedicará únicamente a diseñar las 
camisetas que llevará el resto del equipo". 

I O* 


PRUEBA SI LO HAS ENTENDIDO 


6-1 


La fábrica de hielo de Bernie produce cubitos de hielo utilizando una máquina de 10 tonela¬ 
das y electricidad. La cantidad de producción, medida en kilos de hielo, aparece en la tabla 
adjunta: 


a. 


b. 


¿Cuál es el input fijo? ¿Cuál es el input 
variable? 

Construye una tabla que muestre el pro¬ 
ducto marginal del input variable. ¿Tiene 
rendimientos decrecientes? 
Supongamos que un aumento del 50% 
en el tamaño del input fijo incrementa la 
producción en un 100% para cualquier 
cantidad del input variable. ¿Cuál es el 
input fijo ahora? Construye una tabla 
que muestre la cantidad de producción 
y el producto marginal en este caso. 


Cantidad de 
electricidad (kilovatios) 


Cantidad de 
hielo (kilos) 


▼ Repaso rápido 


La función de producción de la 

empresa es la relación entre la can¬ 
tidad de inputs y el output. La curva 
de producto total muestra cómo la 
cantidad de output depende de la 
cantidad del input variable dada 
una cantidad del input fijo, y su pen¬ 
diente es igual al producto marginal 
del input variable. A corto plazo, el 
input fijo no se puede variar. A largo 
plazo, todos los inputs son variables. 

Cuando los niveles de los demás 
inputs son fijos, pueden surgir ren¬ 
dimientos decrecientes de un input, 
dando lugar a una curva de producto 
marginal decreciente y una curva de 
producto total que se va haciendo 
más plana a medida que se produce 
más output. 

El coste total de una cantidad dada 
de output es igual al coste fijo más 
el coste variable de ese output. La 
pendiente de la curva de coste total 
aumenta a medida que aumenta la 
cantidad de output producido, debi¬ 
do a los rendimientos decrecientes 
del input variable. 


Las soluciones están al final del libro. 


Dos conceptos clave: coste marginal 
Y coste medio 

Acabamos de ver cómo se obtiene la curva de coste total de una empresa a partir de su 
función de producción. Nuestro siguiente paso es estudiar más a fondo el coste total, 
calculando dos medidas extremadamente útiles: el coste marginal y el coste medio. 
Como ahora veremos, estas dos medidas del coste de producción tienen entre sí una 
relación algo sorprendente. Además, comprobaremos su extraordinaria importancia 
en el capítulo 7, donde las utilizaremos para analizar la decisión de producción de la 
empresa y la curva de oferta del mercado. 


Coste marginal 

El coste marginal es la variación del coste total generada por producir una unidad 
más de output. Ya hemos visto que el producto marginal de un input es más fácil de 
calcular si se dispone de datos de incrementos unitarios de ese input. Asimismo, el 
coste marginal también es más fácil de calcular si los datos disponibles del coste total 
se expresan en términos de incrementos unitarios del output. Cuando los datos están 
expresados en términos de incrementos menos convenientes, sigue siendo posible 
calcular el coste marginal. Pero en aras de una mayor sencillez trabajaremos con un 
ejemplo en el que los datos se expresan en incrementos de una unidad. 

Selenas Gourmet Salsas produce salsa embotellada y la Tabla 6-1 muestra cómo 
sus costes diarios dependen del número de cajas de salsa que produce al día. La 
empresa tiene un coste fijo de 108 $ diarios, mostrados en la segunda columna, que 
representa el coste diario de la maquinaria utilizada en la fabricación de salsa. La ter¬ 
cera columna muestra el coste variable y la cuarta columna, el coste total. En el panel 
(a) de la Figura 6-6 está representada la curva de coste total. Al igual que la curva de 


El coste marginal ( CMg ) de 
producir un bien o servicio es el coste 
adicional en el que se incurre cuando 
se produce una unidad más de ese 
bien o servicio. 
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tabla 6-1 Costes de Selena’s Gourmet Salsas 


Cantidad de 

Coste fijo 

Coste variable 

Coste total 

Coste marginal 1 

salsa Q 

CF 

CV 

CT = CF + CV 

por caja 

(cajas) 

($) 

($) 

($) 

CMg = AC77AQ ($) 

0 

108 

0 

108 __ 

12 

1 

108 

12 

120 

36 

2 

108 

48 

156 

60 

3 

108 

108 

216 

84 

4 

108 

192 

300 

108 

5 

108 

300 

408 

132 

6 

108 

432 

540 

156 

7 

108 

588 

696 

180 

8 

108 

768 

876 

^^0 204 

9 

108 

972 

Loso 

^Z0 22Q 

10 

108 

1.200 

1.308 " "" 



coste total de la granja de George y Martha de la Figura 6-4, esta curva es creciente 
y tiene una pendiente que se hace cada vez mayor a medida que nos movemos hacia 
arriba y hacia la derecha. 

El significado de la pendiente de la curva de coste total se muestra en la quinta 
columna de la Tabla 6-1, en la que se calcula el coste marginal: el aumento del coste 
por cada unidad adicional de producto. La expresión general del coste marginal es: 

Variación del coste 

(6-3) Coste marginal = t0tal gen , erado P or = _ Variación del coste total 

una unidad adicio- Variación de la cantidad de output 

o bien nal de out P ut 


CMg = 


A TC 
AQ 


Lo mismo que en el caso del producto marginal, el coste marginal es igual a la varia¬ 
ción de la ordenada (el incremento del coste total) dividido entre la variación de la 
abscisa (el incremento de la cantidad de output). Por tanto, igual que el producto 
marginal es igual a la pendiente de la curva de producto total, el coste marginal es 
igual a la pendiente de la curva de coste total. 

Ahora podemos entender por qué la curva de coste total tiene una pendiente 
cada vez mayor a medida que nos movemos hacia la derecha: como puede verse en 
la Tabla 6-1, el coste marginal de Selena's Gourmet Salsas aumenta a medida que se 
incrementa el output. En el panel (b) de la Figura 6-6 se representa la curva de coste 
marginal correspondiente a los datos de la Tabla 6-1. Fíjate en que, al igual que hici¬ 
mos en la Figura 6-2, representamos el coste marginal de aumentar la producción 
de 0 a 1 cajas de salsa en un lugar intermedio entre el 0 y el 1, el coste marginal de 
aumentar la producción de 1 a 2 cajas de salsa en un lugar intermedio entre el 1 y el 
2, y así sucesivamente. 

¿Por qué es creciente la curva de coste marginal? Porque en este ejemplo existen 
rendimientos decrecientes de los inputs. A medida que se incrementa la producción, 
el producto marginal del input variable disminuye. Esto implica que, a medida que el 
output ya producido es mayor, para producir una unidad adicional de output es nece¬ 
sario utilizar cantidades cada vez mayores del input variable. Y, como cada unidad del 
input variable debe pagarse, el coste adicional generado por cada unidad adicional de 
producto también aumenta. 

Además, recuerda que el hecho de que la pendiente de la curva de producto total 
disminuya a medida que aumenta el output, también se debe a los rendimientos 
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6-6 Curvas de coste total y coste marginal de Selena’s Gourmet Salsas 

plGUH w 

(a) Coste total (b) Coste marginal 




El panel (a) muestra la curva de coste total de la Tabla 6-1. 

Lo mismo que la curva de coste total de la Figura 6-4, es una 
curva creciente y su pendiente aumenta a medida que nos 


movemos hacia la derecha. El panel (b) muestra la curva de 
coste marginal. También es creciente, lo que refleja los rendi¬ 
mientos decrecientes del input variable. 


decrecientes de los inputs: si las cantidades de los demás inputs permanecen cons¬ 
tantes, el producto marginal de un input disminuye a medida que se utiliza más 
cantidad del mismo. La menor pendiente de la curva de producto total al aumentar 
la producción y la mayor pendiente de la curva de coste total también al aumentar la 
producción, son dos caras de la misma moneda. Es decir, cuando aumenta el output, 
también aumenta el coste marginal de dicho output porque el producto marginal del 
input variable disminuye. 

Volveremos al coste marginal en el capítulo 7, cuando analicemos la decisión de 
producción de la empresa para maximizar sus beneficios. Nuestro próximo paso es 
presentar otra medida del coste: el coste medio. 


Coste total medio 

Además del coste total y del coste marginal, es útil calcular otra medida, el coste 
total medio, a menudo llamado simplemente coste medio. El coste total medio 
es el coste total dividido entre la cantidad de output producida; es decir, es igual al 
coste total por unidad de producto. Si denotamos el coste total medio como CTMe, su 
ecuación sería: 


( 6 - 4 ) CTMe = 


Coste total 
Cantidad de output 


CT 

Q 


El coste total medio es importante porque le dice al productor cuánto le cuesta pro¬ 
ducir en promedio una unidad típica de output. El coste marginal, en cambio, le dice 
al productor cuánto le cuesta producir una unidad más de output. Aunque pueden 
parecer muy similares, estas dos medidas de coste son diferentes. Y la confusión entre 
ellas es una fuente importante de errores en Economía, tanto en las aulas como en la 
vida real, tal como refleja la siguiente sección de "La Economía en acción”. 

La Tabla 6-2 utiliza los datos de la empresa de salsas de Selena para calcular el 
coste total medio. Por ejemplo, el coste total de producir 4 cajas de salsa es 300 $, 
consistentes en 108 $ de costes ñjos y 192 $ de costes variables (a partir de la Tabla 
6-1). Por tanto, el coste total medio de producir 4 cajas de salsa es 300 $/4 = 75 $. En 
la Tabla 6-2 se puede apreciar que, a medida que la cantidad de output aumenta, el 
coste total medio disminuye al principio y después aumenta. 


El coste total medio, habitualmente 
llamado simplemente coste medio, 
es el coste total dividido entre la 
cantidad de output producida. 
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Una curva de coste medio con 
forma de U es decreciente cuando 
los niveles de output son bajos y 
creciente cuando los niveles de output 
son altos. 

El coste fijo medio ( CFMe) es el 
coste fijo por unidad de output. 

El coste variable medio ( CVMe ) es 
el coste variable por unidad de output. 


tabla 6-2 Costes medios de Selena’s Gourmet Salsas 


Cantidad de 

Coste 

Coste total 

Coste fijo medio 

salsa 

total 

medio por caja 

por caja 

Q (cajas) 

CT ($) 

CTMe = CT/Q ($) 

CFMe = CF/Q ($) 

1 

120 

120,00 

108,00 

2 

156 

78,00 

54,00 

3 

216 

72,00 

36,00 

4 

300 

75,00 

27,00 

5 

408 

81,60 

21,60 

6 

540 

90,00 

18,00 

7 

696 

99,43 

15,43 

8 

876 

109,50 

13,50 

9 

1.080 

120,00 

12,00 

10 

1.308 

130,80 

10,80 


Coste variable 
medio por caja 
CVMe = CF/Q ($) 

12,00 

24,00 

36,00 

48,00 

60,00 

72,00 

84,00 

96,00 

108,00 

120,00 


La Figura 6-7 representa estos datos para obtener la curva de coste total medio, que 
muestra cómo el coste total medio depende de la producción. Igual que antes, el coste 
en dólares se mide en el eje de ordenadas, y la cantidad de output en el eje de abscisas. 
La curva de coste total medio tiene una forma de U característica, que muestra que a 
medida que aumenta el output producido, el coste total medio disminuye al principio 
y después aumenta a medida que crece el output. Los economistas consideran que esa 
curva de coste total medio en forma de U es la curva habitual para los empresa¬ 
rios de muchas industrias. 

Para ayudarnos a entender por qué la curva de coste total medio tiene forma de U, 
la Tabla 6-2 descompone el coste total medio en sus dos componentes: el coste fijo 
medio y el coste variable medio. El coste fijo medio, o CFMe, es el coste fijo dividido 
entre la cantidad de output, y se llama también coste fijo por unidad de producto. Por 
ejemplo, si Selenas Gourmet Salsas produce 4 cajas de salsa, el coste fijo medio es 
108 $/4 = 27 $ por caja. El coste variable medio, o CVMe, es el coste variable dividido 


figura 6-7 Curva de coste total medio de Selena’s Gourmet Salsas 


La curva de coste total medio de la empresa 
de salsas de Setena tiene forma de U. Cuando 
los niveles de producción son bajos, el coste 
total medio disminuye porque el “efecto reparto” 
de un coste fijo medio cada vez menor domina 
al "efecto rendimientos decrecientes" de un 
coste variable medio cada vez mayor. Cuando 
los niveles de producción son altos ocurre lo 
contrario y el coste total medio aumenta. En el 
punto M , correspondiente a una producción de 
tres cajas de salsa al día, el coste total medio 
alcanza su nivel mínimo, el mínimo del coste total 
medio. 




Producción de coste mínimo 
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latre la cantidad de output, y se llama también coste variable por unidad de producto. 
Efera un output de 4 cajas de salsa el coste variable medio es 192 $/4 = 48 $ por caja. 
En forma de ecuaciones, esto se expresa de la siguiente manera: 

Coste fijo CF 

(6 CFMe - output ~~ Q 

Coste variable CV 

CVMe - Q an |-j ( j ac j output ~~ Q 

El coste total medio es la suma del coste fijo medio y del coste variable medio. Tiene 
forma de U porque estos componentes se mueven en sentidos opuestos a medida que 
aumenta el output. 

El coste fijo medio disminuye a medida que aumenta la producción, porque el 
numerador (el coste fijo) es un número constante, pero el denominador (el volumen 
de producción) aumenta cuando se produce más. Otra forma de ver esta relación es 
observando que a medida que aumenta la producción, el coste fijo se reparte entre 
más unidades de output; el resultado final es que el coste fijo por unidad de producto 
-el coste fijo medio- disminuye. Este efecto se puede observar en la cuarta colum¬ 
na de la Tabla 6-2: el coste fijo medio cae continuamente a medida que aumenta el 
output. 

El coste variable medio, sin embargo, aumenta cuando crece el output. Como ya 
hemos visto, esto refleja los rendimientos decrecientes del input variable: cada unidad 
adicional de output necesita para producirse un coste variable mayor que la unidad 
anterior. Esto quiere decir que el coste variable crece a una tasa mayor que la cantidad 
de producto. 

Por lo tanto, aumentar la producción tiene dos efectos contrapuestos sobre el coste 
total medio: el “efecto reparto” y el “efecto rendimientos decrecientes”: 

• El efecto reparto. Cuanto mayor es el output, mayor es la cantidad de producto 
entre la que se reparte el coste fijo, lo que lleva a un coste fijo medio menor. 

• El efecto rendimientos decrecientes. Cuanto mayor es el output, mayor es la canti¬ 
dad de factor variable necesaria para producir unidades adicionales, lo que lleva 
a un coste variable medio mayor. 

Cuando los niveles de producción son bajos, el efecto reparto es muy fuerte, porque 
los incrementos de producción, incluso los incrementos pequeños, provocan grandes 
disminuciones del coste fijo medio. Por eso, cuando los niveles de producción son 
bajos, el efecto reparto dominá al efecto rendimientos decrecientes, haciendo que la 
curva de coste total medio sea decreciente. Pero cuando el output es grande, el coste 
fijo medio ya es bastante pequeño, de modo que incrementar la producción todavía 
más solo tiene un efecto reparto muy pequeño. Los rendimientos decrecientes, sin 
embargo, se van haciendo cada vez más importantes a medida que aumenta el output. 
En consecuencia, cuando la producción es grande, el efecto rendimientos decrecien¬ 
tes domina al efecto reparto, haciendo que la curva de coste total medio sea creciente. 
En fondo de la U de la curva de coste total medio, el punto M en la Figura 6-7, los dos 
efectos se compensan exactamente. En este punto el coste total medio alcanza su nivel 
mínimo, el coste total medio mínimo. 

La Figura 6-8 presenta juntas en un mismo gráfico a cuatro miembros de la 
familia de curvas de coste que hemos obtenido a partir de la curva de coste total de 
Selenas Gourmet Salsas: la curva de coste marginal ( CMg ), la curva de coste total 
medio (CTMe), la curva de coste variable medio (CVMe) y la curva de coste fijo medio 
(CFMe). Todas están basadas en la información de las tablas 6-1 y 6-2. Como antes, 
los costes se miden en el eje de ordenadas y la cantidad de producto se mide en el eje 
de abscisas. 

Dediquemos un momento a señalar algunas características de las diferentes cur¬ 
vas de costes. Lo primero de todo, el coste marginal es creciente -a consecuencia de 
los rendimientos decrecientes que hacen que una unidad adicional de output sea más 
costosa de producir que la anterior. El coste variable medio también es creciente -de 
nuevo, debido a los rendimientos decrecientes-, pero su pendiente es menor que la de 
la curva de coste marginal. Esto es porque, para calcular el coste variable medio, el 
mayor coste de una unidad adicional de output se reparte entre todas las unidades, 
no sólo entre las unidades adicionales. A su vez, el coste fijo medio es decreciente por 
el efecto reparto. 
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figura 6-8 Curvas de coste marginal y de coste medio de Selena’s Gourmet Salsas 


Aquí tenemos la familia de curvas de costes 
de Selena's Gourmet Salsas: el coste mar¬ 
ginal ( CMg ), el coste total medio ( CTMe ), 
el coste variable medio (Cl /Me) y el coste 
fijo medio ( CFMe ). Observa que la curva 
de coste total medio tiene forma de U y 
que la curva de coste marginal corta a la 
curva de coste total medio en el fondo de 
la U, el punto M , que corresponde al coste 
total medio mínimo de la Tabla 6-2 y de la 
Figura 6-7. 



Producaon de coste mínimo 


Por último, observa que la curva de coste marginal intersecta a la curva de coste 
total medio desde abajo, cortándola en su mínimo, el punto M del gráfico de la 
Figura 6-8. Esta última característica es nuestro siguiente objeto de estudio. 


La producción de coste mínimo 
es la cantidad de output que tiene el 
coste total medio más bajo -el fondo 
de la U formada por la curva de coste 
total medio. 


El coste total medio mínimo 

Con una curva de coste total medio en forma de U, el coste total medio alcanza su 
nivel mínimo en el fondo de la U. Los economistas llaman a la cantidad de output 
correspondiente al coste total medio mínimo, producción -o output- de coste 
mínimo. En el caso de la empresa de salsas de Selena, el output de coste mínimo es 
tres cajas de salsa al día. 

En la Figura 6-8, al fondo de la U le corresponde el nivel de producción en el que 
la curva de coste marginal corta a la curva de coste total medio desde abajo. ¿Es esto 
una casualidad? No; refleja los principios generales que siempre se cumplen con las 
curvas de coste marginal y de coste total medio de una empresa: 

• En la producción de coste mínimo, el coste total medio es igual al coste marginal. 

• En una producción menor que la producción de coste mínimo, el coste marginal 
es menor que el coste total medio, y el coste total medio es decreciente. 

• Para una producción mayor que la producción de coste mínimo, el coste marginal 
es mayor que el coste total medio, y el coste total medio es creciente. 

Para entender estos principios, piensa en cómo afecta una nota en una asignatura 
-un 3 en Contabilidad, por ejemplo- a tu calificación media global. Si tu calificación 
media global antes de la nota en Contabilidad era mayor que 3, la nueva calificación 
disminuye la media. 

Análogamente, si el coste marginal -el coste de producir una unidad más de 
output- es menor que el coste total medio, producir esa unidad extra disminuye el 
coste total medio. Esto se observa en la Figura 6-9 por un movimiento de Ai a A 2 . En 
este caso, el coste marginal de producir una unidad adicional es bajo, como indica el 
punto CMg L de la curva de coste marginal. Cuando el coste de producir la siguiente 
unidad de output es menor que el coste total medio, aumentar la producción reduce 
el coste total medio. Por tanto, cualquier cantidad de producto a la que le corresponde 
un coste marginal menor que su coste total medio, debe situarse sobre el segmento 
decreciente de la U. 
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UP 6-9 Relación entre la curva de coste total medio y la curva de coste marginal 


Para ver por qué la curva de coste marginal (CMg) 
debe cortar a la curva de coste total medio (CTMe) 
en el mínimo del coste total medio (punto M), que 
corresponde a la producción de coste mínimo, 
observamos qué ocurre cuando el coste marginal 
es diferente del coste total medio. Si el coste mar¬ 
ginal es menor que el coste total medio, un aumen¬ 
to de la producción tiene que reducir el coste total 
medio, como ocurre en el movimiento de a A 2 . 

Si el coste marginal es mayor que el coste total 
medio, un aumento de la producción debe aumen¬ 
tar el coste total medio, como ocurre en el movi¬ 
miento de B ! a B 2 . 





En cambio, si tu nota de Contabilidad es mayor que la media de tus califica¬ 
ciones previas, esta nueva calificación aumentará la calificación media global. 
Análogamente, si el coste marginal es mayor que el coste total medio, producir esa 
unidad extra aumenta el coste total medio. Esto se ilustra con el movimiento de B\ a 
B 2 en la Figura 6-9, donde el coste marginal, CMg H , es mayor que el coste total medio. 
Por tanto, cualquier cantidad de output a la que le corresponde un coste marginal 
mayor que su coste total medio, debe situarse en el segmento creciente de la U. 

Finalmente, si una nueva nota es exactamente igual a tu calificación media global 
previa, la nota adicional no aumenta ni disminuye esa media -sigue siendo la misma. 
Esto se corresponde con el punto M de la Figura 6-9: cuando el coste marginal es 
igual al coste total medio, debemos estar en el fondo de la U, porque solo en ese punto 
el coste total medio ni aumenta ni disminuye. 

¿Es siempre creciente la curva de coste marginal? 

Hasta ahora hemos destacado la importancia de los rendimientos decrecientes, que 
hacen que la curva de producto marginal sea siempre decreciente y que la curva de 
coste marginal sea siempre creciente. En la práctica, sin embargo, los economistas 
creen que las curvas de coste marginal suelen ser decrecientes cuando una empresa 
aumenta su producción desde cero hasta un nivel de producción relativamente bajo, 
y crecientes solo para niveles de producción altos: se asemejan a la curva CMg de la 
Figura 6-10. 

El decrecimiento inicial de la curva se debe a que, en general, una empresa se 
encuentra con que si empieza empleando solo a un número muy pequeño de trabaja¬ 
dores, aumentar su plantilla y su producción permite que sus trabajadores se espe¬ 
cialicen en diferentes tareas. Esto, a su vez, reduce el coste marginal de la empresa si 
aumenta su output. Por ejemplo, un solo individuo produciendo salsa tendría que rea¬ 
lizar todas las tareas necesarias: elegir y preparar los ingredientes, hacer la mezcla, 
embotellar y etiquetar la salsa, empaquetar las botellas, etc. A medida que se emplean 
más trabajadores, se pueden repartir las tareas, especializándose cada uno de ellos en 
uno o en unos pocos aspectos de la producción de salsa. Esta especialización genera 
rendimientos crecientes en la contratación de nuevos trabajadores, lo que se manifiesta 
en una curva de coste marginal que, al principio, es decreciente. Sin embargo, una vez 
que el número de trabajadores sea lo bastante elevado como para que se hayan agota¬ 
do completamente las ventajas de seguir especializándose, aparecen los rendimientos 
decrecientes del trabajo y la curva de coste marginal cambia su sentido y se hace cre¬ 
ciente. Así pues, las curvas de coste marginal típicas tienen en realidad, la forma del 























196 PARTE 3 


LA DECISIÓN DE PRODUCIR 


figura 6-10 Curvas de costes más realistas 


Una curva de coste marginal realista tiene 
la forma del logotipo de la marca Nike. 
Partiendo de un nivel de producción muy 
bajo, el coste marginal suele disminuir 
cuando el output aumenta. Esto se debe a 
que contratar nuevos trabajadores permite 
una mayor especialización en sus tareas 
y genera rendimientos crecientes. Sin 
embargo, una vez que se ha conseguido la 
especialización, aparecen los rendimientos 
decrecientes de los trabajadores adiciona¬ 
les y el coste marginal aumenta. La corres¬ 
pondiente curva de coste variable medio 
tiene ahora forma de U, como la de coste 
total medio. 


Coste de 
una unidad 



2. . . . pero ios rendimientos 
decrecientes surgen en cuanto 
se agotan tos beneficios de 
la especialización, y el coste 
marginal crece. 


CTMe 


CVMe 


1. El aumento de la especialización lleva 
a una disminución del coste marginal , . . . 




Cantidad 


logotipo de la marca Nike, como la curva CMg de la Figura 6-10. Por la misma razón, 
las curvas de coste variable medio tienen la forma de la curva CVMe de la Figura 6-10: 
tienen forma de U, en lugar de ser estrictamente crecientes. 

Sin embargo, como se muestra también en la Figura 6-10, las características clave 
que vimos en el ejemplo de la empresa de salsas de Selena siguen siendo ciertas: la 
curva de coste total medio tiene forma de U, y la curva de coste marginal corta a la 
curva de coste total medio en el mínimo de la curva de coste total medio. 


LA ECONOMÍA > EN ACCIÓN 


NO PONGAS EL FELPUDO DE BIENVENIDA EN LA ENTRADA 




L os desarrollos urbanísticos han sido considerados tan genuinamente estadouni¬ 
denses como la tarta de manzana. Dada la abundante oferta de suelo libre, para 
los promotores inmobiliarios ha sido muy rentable comprar grandes parcelas, cons¬ 
truir en ellas múltiples viviendas y crear nuevas comunidades enteras. Pero lo que es 
beneficioso para los promotores quizá no sea tan bueno para los antiguos residentes. 

En los últimos años, los promotores inmobiliarios se han encontrado con resis¬ 
tencias cada vez más fuertes por parte de los residentes locales a causa de los costes 
adicionales -los costes marginales- que las nuevas construcciones imponen a los 
antiguos propietarios. Veamos por qué. 

En los Estados Unidos, un alto porcentaje de la financiación de los servicios 
locales procede de los impuestos que pagan los propietarios 
de viviendas. En cierto sentido, la autoridad local usa esos 
impuestos para "producir” servicios municipales para la ciu¬ 
dad. El nivel general de los impuestos sobre la propiedad se fija 
en función de los costes de proveer esos servicios. El servicio 
más costoso en la mayoría de las comunidades es, con diferen¬ 
cia, el de la educación pública. 

El tipo impositivo local que pagan los nuevos propietarios 
por sus nuevas casas es el mismo que pagan los antiguos pro¬ 
pietarios por las suyas, más viejas. Este tipo impositivo refleja el 
coste total actual de los servicios, y los impuestos que paga un 
propietario medio reflejan el coste total medio de proveer servi¬ 
cios a un hogar. El coste total medio de la provisión de servicios 
se basa en el uso que hace la ciudad de los recursos disponibles, 
como los colegios existentes, el número de profesores existentes, 
la flota existente de autobuses escolares, y así sucesivamente. 



La construcción de nuevas urbanizaciones hace que suban los 
impuestos de todos los vecinos. 
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Pero, cuando se construyen grandes zonas residenciales, esos recursos disponibles 
Rf ian de ser suficientes: hay que construir más colegios, contratar a más profesores, 
t te La cantidad de output aumenta. Por tanto, el coste marginal por hogar de proveer 
vicios municipales, asociado a la creación de una nueva zona residencial a gran 
scala, pasa a ser mucho más alto que el coste total medio por hogar de los hogares 
lya existentes. Como consecuencia, los nuevos desarrollos urbanísticos y las nuevas 
instalaciones hacen que suba el tipo impositivo para todos, tal como cabía esperar a 
t jr de la Figura 6-9. Un estudio reciente hecho en Massachusetts estima que una 
nueva casa de 250.000 $ con un niño en edad escolar impone a la comunidad un coste 
adicional de 5.527 $ anuales, adicionales a los impuestos pagados por los nuevos pro¬ 
pietarios. Como consecuencia, en muchas ciudades estadounidenses, los potenciales 
desarrollos urbanísticos y los nuevos residentes tienen que enfrentase a recibimientos 
bastante desagradables. 


OM> 


OMPRUEBA SI LO HAS ENTENDIDO 


6-2 


Alicia’s Apple Pies es una tienda de carretera. Alicia tiene que pagar 9 $ al día por el alquiler 
de su local. Además, producir la primera tarta del día le cuesta 1 $, y cada una de las tartas 
siguientes le cuesta un 50% más que la anterior. Por ejemplo, producir la segunda tarta le 
cuesta 1 $ x 1,5 = 1,50 $, y así sucesivamente. 

a. Calcula el coste marginal, el coste variable, el coste total medio, el coste variable medio 
y el coste fijo medio de Alicia, cuando su producción diaria de tartas aumenta de 0 a 6. 
(Pista: el coste variable de dos tartas es justo el coste marginal de la primera tarta, más el 
coste marginal de la segunda, y así sucesivamente). 

Indica el intervalo de tartas para el que el efecto reparto domina al efecto rendimientos 
decrecientes, y el intervalo en el que domina el efecto rendimientos decrecientes. 

¿Cuál es el output de coste mínimo de Alicia? Explica por qué hacer una tarta más dis¬ 
minuye el coste total medio de Alicia cuando el output es menor que el output de coste 
mínimo. De forma similar, explica por qué hacer una tarta más aumenta el coste total 
medio de Alicia cuando el output es mayor que el output de coste mínimo. 

Las soluciones están al final del libro. 


Costes 3 corto plazo frente costes a 
largo plazo 


b. 


c. 


▼ Repaso rápido 


El coste marginal -la variación del 
coste total debida a una variación 
del output- es igual a la pendien¬ 
te de la curva de coste total. Los 
rendimientos decrecientes hacen 
que la curva de coste marginal sea 
creciente. 

El coste total medio (o coste medio) 

es igual a la suma del coste fijo 
medio y el coste variable medio. En 
el tramo decreciente de la curva de 
coste total medio en forma de U, 
predomina el efecto reparto: el coste 
fijo se reparte entre más unidades 
de output. En el tramo creciente, 
predomina el efecto rendimientos 
decrecientes: una unidad adicional de 
output requiere más inputs variables. 

El coste marginal es igual al coste 
total medio en la producción de 
coste mínimo. En niveles de produc¬ 
ción más altos, el coste marginal es 
mayor que el coste total medio y el 
coste total medio es creciente. En 
niveles de producción más bajos, el 
coste marginal es menor que el coste 
total medio y el coste total medio es 
decreciente. 

En los niveles de producción bajos 
suele haber rendimientos crecien¬ 
tes del input variable debidos a las 
ganancias de la especialización, que 
hacen que la curva de coste marginal 
tenga la forma del logotipo de la 
marca Nike: primero decreciente y 
después creciente. 


Hasta ahora hemos tratado los costes fijos como si estuvieran completamente fuera 
del control de una empresa, porque nos hemos centrado en el corto plazo. Pero, como 
ya dijimos antes, en el largo plazo todos los inputs son variables: esto significa que a 
largo plazo los costes fijos también pueden variar. En otras palabras, a largo plazo el 
coste fijo se convierte en una variable que la empresa puede elegir. Por ejemplo, con el 
paso del tiempo Selena s Gourmet Salsas puede adquirir maquinaria adicional para la 
fabricación de salsas o deshacerse de parte de la maquinaria que tiene. En esta sección 
estudiaremos cómo se comportan los costes de una empresa a corto plazo y a largo 
plazo. También veremos que la empresa elegirá su coste fijo a largo plazo basándose en 
el nivel de output que espera producir. 

Empecemos suponiendo que la empresa de salsas de Selena se está planteando si 
va a adquirir nuevas máquinas para la preparación de alimentos. Disponer de maqui¬ 
naria adicional afectará a su coste total de dos maneras. Primero, la empresa tendrá 
que comprar o alquilar la maquinaria adicional; en cualquiera de los dos casos, esto 
implicará un coste fijo más alto a corto plazo. Segundo, si los trabajadores disponen 
de más bienes de equipo, serán más productivos: se necesitarán menos trabajadores 
para producir cualquier cantidad de output, de modo que se reducirán los costes 
variables correspondientes a cualquier nivel de producción. 

La tabla de la Figura 6-11 muestra el efecto que tiene sobre los costes la adqui¬ 
sición de una máquina más. En nuestro ejemplo original suponíamos que Selenas 
Gourmet Salsas tenía un coste fijo de 108 $. La mitad izquierda de la tabla muestra el 
coste variable, el coste total y el coste total medio suponiendo un coste fijo de 108 $. 
La curva de coste total medio correspondiente a este nivel de coste fijo es la curva 
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figura 6-11 Elección del nivel de coste fijo en Selena’s Gourmet Salsas 


Existe una relación de intercambio o 
trade-off entre un coste fijo más alto 
y un coste variable más bajo para 
cualquier nivel de output, y vicever¬ 
sa. CTMe ! es la curva de coste total 
medio correspondiente a un coste fijo 
de 108 $; en este caso tenemos un 
coste fijo más bajo y un coste varia¬ 
ble más alto. CTMe 2 es la curva de 
coste total medio correspondiente a 
un coste fijo más alto de 216 $, pero 
a un coste variable más bajo. Para 
niveles de producción bajos, de 4 
cajas de salsa al día o menos, la curva 
CTMe ! está por encima de CTMe 2 \ el 
coste total medio es menor cuando el 
coste fijo es de solo 108 $. Pero, a 
medida que la producción aumenta, 
el coste total medio es menor cuando 
el coste fijo es mayor, de 216 $: si se 
producen más de 4 cajas de salsa al 
día, la curva CTMe 2 está por debajo 
de CTMe^ 



Coste fijo bajo (CF= 108 $) Coste fijo alto (CF= 216 $) 


Cantidad 
de salsa 
(cajas) 

Coste 

variable 

alto 

Coste 

total 

Coste 

medio total 
por caja 
CTM 1 

Coste 

variable 

bajo 

Coste 

total 

Coste 

medio total 
por caja 

cm 2 

1 

12 $ 

120 $ 

120,00 $ 

6 $ 

222 $ 

222,00 $ 

2 

48 

156 

78,00 

24 

240 

120,00 

3 

108 

216 

72,00 

54 

270 

90,00 

4 

192 

300 

75,00 

96 

312 

78,00 

5 

300 

408 

81,60 

150 

366 

73,20 

6 

432 

540 

90,00 

216 

432 

72,00 

7 

588 

696 

99,43 

294 

510 

72,86 

8 

768 

876 

109,50 

384 

600 

75,00 

9 

972 

1.080 

120,00 

486 

702 

78,00 

10 

1.200 

1.308 

130,80 

600 

816 

81,60 


CTMe i de la Figura 6-11. Comparemos esto con una situación en la que la empresa 
compra maquinaria adicional para la fabricación de alimentos, duplicándose el coste 
fijo hasta los 216 $, pero reduciéndose el coste variable correspondiente a cualquier 
nivel de output. La mitad derecha de la tabla muestra el coste variable, el coste total y 
el coste total medio con este nivel más alto de coste fijo. La curva de coste total medio 
correspondiente al nuevo coste fijo de 216 $ es la curva CTMe 2 de la Figura 6-11. 

En la figura se aprecia que cuando el output es pequeño, 4 cajas de salsa al día 
o menos, el coste total medio es menor si Selena renuncia a la maquinaria adicio¬ 
nal y mantiene el coste fijo más bajo en 108 $: CTMe\ está situada debajo de CTMe 2 . 
Por ejemplo, produciendo 3 cajas de salsa al día, el coste total medio es 72 $ sin la 
maquinaria nueva y 90 $ con ella. Pero cuando la producción aumenta por encima 
de 4 cajas diarias, el coste total medio de la empresa es más bajo si adquiere la nueva 
maquinaria, aumentando el coste fijo a 216 $. Por ejemplo, con una producción de 9 
cajas de salsa al día, el coste total medio es 120 $ cuando el coste fijo es 108 $, pero 
solo 78 $ cuando el coste fijo es 216 $. 

¿Por qué el coste total medio cambia así cuando aumenta el coste fijo? Cuando la 
producción es baja, el incremento del coste fijo debido a la maquinaria adicional es 
mayor que la disminución del coste variable debida a la mayor productividad de los 
trabajadores -es decir, las unidades de producto entre las que hay que repartir el coste 
fijo adicional son demasiado pocas. Por eso, para conseguir un coste total medio 
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enor si Selena planea producir 4 o menos de 4 cajas de salsa al día, estará mejor si 
|g| e ] nivel de coste fijo más bajo, 108 $. Cuando la producción planeada es mayor, 
sin embargo, debería adquirir la nueva maquinaria. 

En general, a cada nivel de output se puede elegir un nivel de coste fijo que mini¬ 
mice el coste total medio de la empresa para ese nivel de output. Por eso, cuando la 
Impresa decide el nivel de producción que espera mantener a lo largo del tiempo, 
debería elegir el coste fijo óptimo para ese nivel -es decir, el nivel de coste fijo que 
minimice su coste total medio. 

Ahora que estamos estudiando una situación en la que el coste fijo puede cambiar, 
en nuestro análisis del coste total medio tenemos que tener en cuenta el tiempo. Todas 
las curvas de coste total medio que hemos considerado hasta ahora estaban definidas 
para un nivel dado de coste fijo -es decir, estaban definidas a corto plazo, el periodo 
de tiempo en el que el coste fijo no varía. Para reforzar esta distinción, en lo que queda 
del capítulo nos referiremos a esas curvas de coste total medio como ‘curvas de coste 
total medio a corto plazo". 

Para la mayoría de las empresas es realista suponer que hay muchas opciones 
posibles a la hora de elegir el nivel de costes fijos, no solo dos. La consecuencia: para 
ana empresa como esa, existirán muchas curvas posibles de coste total medio a corto 
plazo, correspondiente cada una de ellas a una elección diferente de coste fijo, dando 
lugar, por tanto, a lo que se conoce con el nombre de "familia" de curvas de coste total 
medio a corto plazo de una empresa. 

En un momento cualquiera, una empresa se encontrará en una de sus curvas de 
coste total medio a corto plazo, la que corresponda al nivel de coste fijo que tenga 
en ese momento; una variación de la producción originará un movimiento a lo largo 
de esa curva. Si la empresa espera que este cambio del nivel de producción se man¬ 
tenga en el tiempo, es probable que el nivel actual de coste fijo deje de ser el óptimo. 
Transcurrido un plazo suficiente, la empresa querrá ajustar su coste fijo a un nuevo 
nivel que minimice el coste total medio para su nuevo nivel de producción. Por ejem¬ 
plo, si Selena ha estado produciendo dos cajas de salsa al día con un coste fijo de 
108 $, pero quiere aumentar su producción a 8 cajas diarias en un futuro inmediato, 
a largo plazo debería comprar más máquinas e incrementar su coste fijo hasta el nivel 
que minimice el coste total medio de producir 8 cajas de salsa al día. 

Supongamos que hacemos un experimento intelectual que nos permite calcular el 
coste total medio más bajo posible que se puede lograr para cada nivel de producción 
si la empresa eligiera su coste fijo para cada uno de esos niveles. Los economistas 
han dado un nombre a este experimento: curva de coste total medio a largo plazo. 
Concretamente, la curva de coste total medio a largo plazo, CTMeLP, es la relación 
entre la producción y el coste total medio cuando se ha elegido el coste fijo que minimi¬ 
za el coste total medio para cada nivel de output. Si hay muchas posibles opciones para 
el coste fijo, la curva de coste total medio a largo plazo tendrá la suave y conocida forma 
de U, como la que se muestra en el gráfico de la Figura 6-12 con el nombre de CTMeLP. 

Ahora podemos hacer una distinción más completa entre el corto plazo y el largo 
plazo. A largo plazo, cuando un productor ha tenido tiempo para elegir el coste fijo 
apropiado a su nivel de output deseado, ese productor estará en algún punto de su curva 
de coste total medio a largo plazo. Pero, si el nivel de output cambia, la empresa dejará 
de estar en su curva de coste total medio a largo plazo y, en cambio, se moverá a lo 
largo de su curva de coste total medio a corto plazo. No volverá a estar en su curva de 
coste total medio a largo plazo hasta que reajuste su coste fijo al nuevo nivel de output. 

La Figura 6-12 ilustra este punto. La curva CTMe 3 muestra el coste total medio a 
corto plazo cuando Selena ha elegido el nivel de coste fijo que minimiza el coste total 
medio para un output de 3 cajas de salsa al día. Esto lo confirma el hecho de que para 
una producción de 3 cajas al día, la curva CTMe 2 toca a la curva CTMeLP, la curva de 
coste total medio a largo plazo. Del mismo modo, la curva CTMe 6 presenta el coste 
total medio a corto plazo cuando Selena ha elegido el nivel de coste fijo que minimiza 
el coste total medio para una producción de 6 cajas de salsa diarias. Esta curva toca a 
la curva CTMeLP cuando se producen 6 cajas. Y la curva CTMe 9 muestra el coste total 
medio a corto plazo cuando Selena ha elegido el nivel de coste fijo que minimiza el 
coste total medio si su producción es de 9 cajas de salsa por día. Esta curva toca a la 
curva CTMeLP en la cantidad de 9 cajas. 

Supongamos que Selena eligió inicialmente estar sobre la curva CTMe 6 . Si realmen¬ 
te produce 6 cajas de salsa al día, su empresa estará en el punto C, en sus dos curvas de 
costes totales medios, la de corto plazo y la de largo plazo. Supongamos, sin embargo, 
9 u e Selena acaba produciendo solo 3 cajas de salsa al día. A corto plazo, su coste total 


La curva de coste total medio a 
largo plazo muestra la relación entre 
la producción y el coste total medio 
cuando se ha elegido el coste fijo que 
minimiza el coste total medio para 
cada nivel de producción. 
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figura 6-12 Curvas de coste total medio a corto plazo y a largo plazo 


Las curvas de coste total medio a corto plazo 
y a largo plazo son diferentes porque a largo 
plazo una empresa puede elegir su nivel de 
coste fijo. Si Selena ha elegido el nivel de 
coste fijo que minimiza el coste total medio 
a corto plazo para una producción de seis 
cajas y realmente las produce, su empresa 
se situará en el punto C, que pertenece a las 
curvas CTMeLP y CTMe. Pero, si produce 
solo 3 cajas, se moverá hasta el punto B. Si 
espera producir solo 3 cajas durante mucho 
tiempo, en el largo plazo reducirá su coste 
fijo y se moverá al punto A de CTMe 3 . Del 
mismo modo, si produce 9 cajas (situándose 
en el punto Y) y espera seguir haciéndolo 
durante mucho tiempo, aumentará su coste 
fijo a largo plazo para moverse al punto X. 





medio está indicado por el punto B de la curva CTMe 6 ; ya no está en la curva CTMeLP. 
Si Selena hubiera sabido que iba a producir solo 3 cajas al día, habría hecho mejor eli¬ 
giendo un nivel más bajo de coste fijo, el correspondiente a la curva CTMe 3 , alcanzando 
así un coste total medio menor. En ese caso su empresa se habría situado en el punto A 
de la curva de coste total medio a largo plazo, que está situado debajo de B. 

Supongamos, por el contrario, que Selena acaba produciendo 9 cajas al día, aun¬ 
que inicialmente ha elegido estar en CTMe 6 . A corto plazo su coste total medio está 
indicado por el punto Y de esa curva. Pero estaría mejor si comprase más máquinas, 
incurriendo en un coste fijo más alto, para reducir su coste variable y moverse a la 
curva CTMe 9 . Esto le permitiría alcanzar el punto X de la curva de coste total medio 
a largo plazo, que está situado debajo de Y. 

La distinción entre los costes totales medios a corto plazo y los costes totales a largo 
plazo es extremadamente importante para entender cómo actúan las empresas a lo largo 
del tiempo. Una empresa que tiene que incrementar su producción de repente para hacer 
frente a un pico de la demanda, se encontrará normalmente con que a corto plazo su 
coste total medio aumenta considerablemente, porque es difícil obtener una producción 
extra con los bienes de equipo de que dispone. Pero, si tiene tiempo para construir nuevas 
fábricas o para añadir maquinaria, el coste total medio a corto plazo disminuye. 


Existen rendimientos crecientes a 
escala cuando el coste total medio a., 
largo plazo disminuye a medida que 
crece la producción. 

Existen rendimientos decrecientes 
a escala cuando el coste total medio 
a largo plazo aumenta a medida que 
crece la producción. 


Rendimientos a escala 

¿Qué es lo que determina la forma de la curva de coste total medio a largo plazo? La 
respuesta es que la escala, el tamaño de las actividades de una empresa, es muchas 
veces un determinante importante de su coste total medio a largo plazo. Las empre¬ 
sas que experimentan efectos de escala en la producción, observan que su coste total 
medio a largo plazo cambia sustancialmente dependiendo de la cantidad de output 
que producen. Existen rendimientos crecientes a escala (conocidos también como 
economías de escala) cuando el coste total medio a largo plazo disminuye a medida 
que aumenta la producción. Como puede verse en la Figura 6-12, Selena's Gourmet 
Salsas experimenta rendimientos crecientes a escala cuando los niveles de output 
están comprendidos entre 0 y 5 cajas de salsa diarias -los niveles de producción para 
los que la curva de coste total medio a largo plazo es decreciente-. Por el contrario, 
hay rendimientos decrecientes a escala (también llamados deseconomías de 
escala) cuando el coste total medio a largo plazo aumenta al aumentar la producción. 
Para la empresa de Selena los rendimientos decrecientes a escala tienen lugar cuando 
los niveles de output son mayores que 7 cajas, los niveles de producción para los que 
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la curva de coste total medio a largo plazo es creciente. Hay también una tercera 
elación posible entre el coste total medio a largo plazo y la escala: las empresas 
experimentan rendimientos constantes a escala cuando el coste total medio a 
largo plazo es constante al aumentar la producción. En este caso, la curva de coste 
total medio a largo plazo de la empresa es horizontal sobre los niveles de output para 
los que existen rendimientos constantes a escala. En la Figura 6-12 se puede apreciar 
que la empresa de Selena tiene rendimientos constantes a escala cuando produce 
cualquier cantidad cajas comprendida entre 5 y 7 al día. 

¿Qué es lo que explica estos efectos de la escala en la producción? La respuesta 
reside en última instancia en la tecnología que la empresa utiliza en la producción. 
Los rendimientos crecientes surgen a menudo por la mayor especialización que per¬ 
miten los niveles altos de producción -una mayor escala de operaciones implica que 
cada trabajador individual puede limitarse a hacer tareas más especializadas, lo que 
aumenta su eficiencia y su habilidad para hacerlas. Otra fuente de rendimientos cre¬ 
cientes es la existencia de altos costes iniciales de instalación; en algunas industrias 
-como la fabricación de automóviles, la generación de electricidad, o las refinerías de 
petróleo) las plantas y los equipos necesarios para poder empezar a producir impli¬ 
can un coste fijo muy elevado. Una tercera fuente de rendimientos crecientes, típica 
de algunos sectores de alta tecnología como la informática, se denomina una exter- 
nalidad de red. Un ejemplo típico son los sistemas operativos de los ordenadores. 
En todo el mundo, la mayor parte de los ordenadores personales utilizan Windows, 
de Microsoft. Aunque mucha gente cree que Apple tiene un sistema operativo mejor, 
la extensión del uso de Windows en la primera época de los ordenadores personales 
provocó un mayor desarrollo de software y un mayor apoyo técnico, lo que le con¬ 
virtió de forma duradera en el sistema dominante. Como veremos en el capítulo 8, 
donde estudiamos el monopolio, los rendimientos crecientes tienen implicaciones 
muy importantes sobre la forma en que las empresas interactúan y se comportan. 

Los rendimientos decrecientes -el escenario opuesto- surgen normalmente en 
grandes empresas debido a problemas de coordinación y comunicación: cuando 
aumenta el tamaño de la empresa, se hacen cada vez más difíciles y mucho más cos¬ 
tosas la comunicación y la organización de sus actividades. Aunque los rendimientos 
crecientes inducen a las empresas a hacerse más grandes, los rendimientos decrecien¬ 
tes tienden a limitar su tamaño. Y cuando hay rendimientos constantes a escala, el 
tamaño no tiene efectos sobre el coste total medio a largo plazo de la empresa: es el 
mismo, tanto si la empresa produce una unidad como si produce 100.000. 


Existen rendimientos constantes a 
escala cuando el coste total medio a 
largo plazo es constante a medida que 
crece la producción. 

Un bien tiene externalidades de red 
cuando su valor para un individuo es 
mayor cuanto mayor sea el número de 
personas que usan ese bien. 


Resumen: costes a corto y largo plazo 

Si una empresa quiere tomar las mejores decisiones sobre cuánto producir, tiene que 
entender cómo se relacionan sus costes con la cantidad de output que elige producir. 
La Tabla 6-3 resume los conceptos y las medidas de coste que acabas de aprender. 


tabla 6-3 Conceptos y medidas de coste 



Medida 

Definición 

Expresión matemática 

Corto 

plazo 

Coste fijo 

Coste que no depende de la 
cantidad de output producida 

CF 

Coste fijo medio 

Coste fijo por unidad de output 

CFMe = CF/Q 


Coste variable 

Coste que depende de la cantidad 
de output producida 

CV 

Corto 
plazo 
y largo 
plazo 

Coste variable medio 

Coste variable por unidad de output 

Cl /Me = CV/Q 

Coste total 

Suma del coste fijo (a corto plazo) 
y el coste variable 

CT = CF(a corto plazo) 

+ CV 

Coste total medio 

Coste total por unidad de output 

CTMe = CT/Q 


Coste marginal 

Variación del coste total generada 
por producir una unidad más de 
output 

CMg = ACT/AQ 

Largo 

plazo 

Coste total medio a 
largo plazo 

Coste total medio cuando se ha 
elegido el coste fijo que minimiza 
el coste total medio para cada 
nivel de output 

CTMeLP 
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Las ciudades con frecuentes nevadas 
tienen mayores flotas de máquinas 
quitanieves. 


▼ Repaso rápido 




A largo plazo, las empresas eligen el 
coste fijo según el output esperado. Un 
coste fijo más alto reduce el coste total 
medio cuando el output es elevado. 

Un coste fijo más bajo reduce el coste 
total medio cuando el output es bajo. 


O 


Existen muchas posibles curvas de 
coste total medio a corto plazo, cada 
una correspondiente a un nivel diferen¬ 
te de coste fijo. La curva de coste total 
medio a largo plazo, CTMeLP, muestra 
el coste total medio en el largo plazo, 
cuando la empresa ha elegido el coste 
fijo para minimizar el coste total medio 
de cada nivel de output. 

• Una empresa que ha ajustado total¬ 
mente el coste fijo a su nivel de 
producción, opera en un punto que 
pertenece a la vez a su curva actual 
de coste total medio a corto plazo 
y a su curva de coste total medio a 
largo plazo. Una variación del output 
mueve a la empresa a lo largo de su 
curva actual de coste total medio a 
corto plazo. Una vez que ha reajusta¬ 
do su coste fijo, la empresa operará 
en una nueva curva de coste total 
medio a corto plazo y en su curva de 
coste total medio a largo plazo. 


LA ECONOMÍA EN ACCIÓN 


NO HAY NINGÚN NEGOCIO COMO EL DE LA NIEVE 

C ualquiera que haya vivido en una ciudad donde las nevadas son frecuentes, como 
Chicago, y en otra donde son ocasionales, como Washington DC, es consciente de 
las diferencias entre los costes totales que surgen de las distintas elecciones de coste 
fijo. 

En Washington basta una pequeña nevada -digamos unos cuantos centímetros 
durante la noche- para crear un caos de circulación a la mañana siguiente. La misma 
nevada en Chicago no tiene prácticamente ningún efecto. La razón no es que los habi¬ 
tantes de Washington sean débiles y los de Chicago fuertes; la razón es que, como en 
Washington nieva poco, hay muchas menos máquinas quitanieves que en las ciudades 
donde las grandes nevadas son un hecho cotidiano. 

En este sentido podemos considerar que Washington y Chicago son como dos 
productores que esperan producir diferentes niveles de output, donde el ‘output" es 
la retirada de la nieve. Washington, donde es muy raro que nieve mucho, ha elegido 
un nivel bajo de coste fijo en forma de equipamiento para la retirada de la nieve. Esto 
tiene sentido en circunstancias normales, pero deja a la ciudad indefensa cuando cae 
una nevada fuerte. Chicago, que sabe que tendrá que enfrentarse a fuertes nevadas, 
elige aceptar un nivel más alto de coste fijo, lo que le permite responder de forma 
más eficaz. 

•O 


COMPRUEBA SI LO HAS ENTENDIDO 


1. La tabla siguiente muestra tres posibles combinaciones de coste fijo y de coste variable 
medio. El coste variable medio de este ejemplo es constante (no varía con la cantidad de 
output producida). 


a. Para cada una de las tres elecciones de coste fijo, calcula el coste total medio de produ¬ 
cir 12.000, 22.000 y 30.000 unidades. Para cada una de estas cantidades, ¿qué elección 
da lugar al coste total medio más bajo? 


Supongamos que la empre¬ 
sa, que ha producido en el 
pasado 12.000 unidades, 
experimenta un fuerte y 
permanente aumento de 
la demanda que la lleva a 
producir 22.000 unidades. Explica cómo cambiará su coste total medio a corto plazo y a 
largo plazo. 


Elección 

1 

2 

3 


Coste fijo ($) 

8.000 

12.000 

24.000 


Coste variable medio ($) 

1,00 

0,75 

0,25 


c. Explica qué debería hacer la empresa, en cambio, si creyera que el cambio en la demanda 
es transitorio. 


2. En cada uno de los siguientes casos, explica qué tipo de efectos de escala crees que experi¬ 
mentará la empresa y por qué. 

a. Una empresa de televenta en la que los empleados realizan las ventas mediante llamadas 
utilizando ordenadores y teléfonos. 


Los efectos de escala surgen de la tec¬ 
nología empleada en la producción. 
Los rendimientos crecientes a escala 
hacen que las empresas tiendan a 
hacerse más grandes. Las externali- 
dades de red son una de las razones 
de los rendimientos crecientes a esca- 

j 

la. Los rendimientos decrecientes a 
escala tienden a reducir el tamaño de 
las empresas. Con rendimientos cons¬ 
tantes a escala, la escala no influye 
en el tamaño de la empresa. 


b. Una empresa de diseño de interiores en la que los proyectos de diseño se basan en la 
experiencia del propietario de la empresa. 

c. Una empresa dedicada a la extracción de diamantes. 

3. Dibuja un gráfico como el de la Figura 6-12 e inserta una curva de coste total medio a corto 
plazo correspondiente a una elección de output a largo plazo de 5 cajas de salsa al día. Usa 
el gráfico para mostrar por qué Selena debería cambiar su coste fijo si espera producir solo 
4 cajas al día durante un largo periodo de tiempo. 

Las soluciones están al final del libro. 
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PROBLEMA 


Retos de producción para Tesla: El Modelo S 


La empresa Tesla Motors, fundada en 2003, fabrica exclusivamente automóviles eléc¬ 
tricos V trenes eléctricos en una fábrica que había sido de Toyota en Fremont, Califor¬ 
nia E¡ Tesla Roadster, un automóvil deportivo, fue su primer diseño. Su diseño más 
reciente, a la venta desde 2012, es el Tesla Modelo S, un automóvil de lujo. El modelo S 
no consume gasolina, tiene una autonomía de 484 km. por carga, y no emite gases por 
el tubo de escape. Aunque su demanda ha sido grande, la producción del Modelo S en 
la planta de Fremont ha sido menor de la que Tesla esperaba. 

Supongamos que los ingenieros de Tesla sabían que tenían que construir o comprar 
una planta nueva para fabricar el nuevo Modelo S. Y supongamos que los ingenieros y 
contables de Tesla estimaron la siguiente estructura hipotética de costes anuales basada 
en la producción total por año en plantas de distinto tamaño: 


Coste total (cientos de millones de $ USA) 


Tamaño de la 
planta 

10.000 coches 
vendidos ($) 

20.000 coches 
vendidos ($) 

30.000 coches 
vendidos ($) 

A 

1,75 

3,25 

5,5 

B 

2,0 

3,0 

5,0 

C 

2,5 

4,0 

4,5 


Cuando los Toyotas se fabricaban allí, la planta de Fremont producía alrededor de 
80.000 vehículos al año. Supongamos que Tesla equipó la planta con el deseo de pro¬ 
ducir 30.000 vehículos cada año, aunque, en sus primeros años de producción, Tesla 
predijo que sus ventas serían solo de 20.000 vehículos anuales. Pero en 2012, debido a 
retrasos en la producción, las ventas se redujeron en realidad hasta menos de 10.000 
vehículos por año. Utilizando el cuadro, averigua el coste medio total de producir un 
vehículo de Tesla en una planta de tamaño C si solo se fabrican 20.000 vehículos. En 
una planta de tamaño C, ¿cuál es el coste total medio de producción si solo se fabrican 
10.000 vehículos? 


paso i 


Calcula el coste total de Tesla en esta planta cuando produce 20.000 
coches y cuando produce 10.000. 

Repasa la sección “Costes a corto plazo frente a costes a largo plazo”, págs. 197-201. 
Compara la decisión de Tesla con la de Selena Gounnet Salsas en la Figura 6-11. Al de¬ 
cidir construir una planta de tamaño C, Tesla ha elegido la opción coste fijo alto, coste 
variable bajo. 


Con la producción de 20.000 coches, el coste total de producción de la empresa es 400 
millones de dólares. Cuando cayó a 10.000 coches, el coste total es 250 millones de 
dólares. ■ 


PASO 2 


Explica por qué el coste de producción con una planta de tamaño C es 
mayor de lo que sería si Tesla hubiera construido una nueva planta que estuviera 
mejor equipada para producir 10.000 vehículos. 

Vuelve a revisar la sección “Costes a corto plazo frente a costes a largo plazo ”, y especial¬ 
mente los párrafos donde se analiza la cuma de coste total medio a largo plazo. 


Si Tesla hubiera construido una nueva planta basada en la producción de 10.000 vehícu¬ 
los, habría construido una planta de tamaño A. Tesla habría podido ajustar su coste fijo 
a un nuevo nivel que minimizara el coste total medio para su nuevo nivel de producción. 
Si Tesla pudiera cambiar fácilmente la escala de la fábrica, siempre construiría la planta 
del tamaño que minimizara su coste total medio en su curva de coste total medio a largo 
plazo. Sin embargo, si el tamaño de la planta está fijo en el tamaño C, Tesla estará en la 
curva de coste total medio a corto plazo correspondiente a una planta de tamaño C. ■ 
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PASO 3: 


Calcula el coste total medio de producción de Tesla para los diferente: 
tamaños de planta y los diferentes niveles de producción. 

Repasa la sección “Coste total medio”y especialmente la Tabla 6-2, [páginas 191-194] 

El coste total medio se calcula dividiendo el coste total entre la cantidad de output. P 0 
tanto, si Tesla tiene un coste total de 175 millones de dólares y produce 10.000 coch< 
calculamos 175.000.000 $/10.000 coches = 17.500 $ por coche. Los diferentes costes 
totales medios para cada tamaño de fábrica y nivel de producción están en la tabla 
siguiente. ■ 



Coste total medio 


Tamaño de la 

10.000 coches 

20.000 coches 

planta 

vendidos ($) 

vendidos ($) 

A 

17.500 

16.250 

B 

20.000 

15.000 

C 

25.000 

20.000 


30.000 coches 
vendidos ($) 

18.333 

16.667 

15.000 


1. La relación entre los inputs y la producción es la función 
de producción de un productor. A corto plazo la can¬ 
tidad de input fijo no se puede variar, pero la cantidad 
de input variable sí. A largo plazo se pueden variar las 
cantidades de todos los inputs. Para una cantidad dada 
del input fijo, la curva de producto total muestra cómo 
varía la producción a medida que varía la cantidad del 
input variable. También podemos calcular el producto 
marginal de un input, el aumento del output causado 
por una unidad más de ese input. 

2. Hay rendimientos decrecientes de un input cuando 
su producto marginal disminuye a medida que aumenta 
su uso, manteniendo constantes las cantidades de los 
otros inputs. 

3. El coste total, representado por la curva de coste 

total, es la suma del coste fijo, que no depende de la 
cantidad producida, y el coste variable, que depende de 
la producción. A causa de los rendimientos decrecientes, 
el coste marginal, el incremento del coste total genera¬ 
do por producir una unidad más, normalmente aumenta 
cuando aumenta la producción. 

4. El coste total medio (también llamado coste medio), 

el coste total dividido entre la cantidad de output, es el 
coste de una unidad de producto en promedio, y el coste 
marginal es el coste de producir una unidad adicional. 
Los economistas creen que la curva de coste total 
medio en forma de U es la más habitual, porque el 
coste total medio tiene dos componentes: el coste fijo 
medio, que cae al aumentar la producción (efecto repar¬ 
to) y el coste variable medio, que aumenta con la pro¬ 
ducción (efecto rendimientos decrecientes). 


5. Cuando el coste total medio tiene forma de U, el fondo 
de la U es el nivel de output en el que el coste total medio 
es mínimo, el punto de producción de coste mínimo. 
Este también es el punto en el que la curva de coste mar¬ 
ginal corta, de abajo a arriba, a la curva de coste total 
medio. Debido a las ganancias de la especialización, la 
curva de coste marginal puede ser decreciente al princi¬ 
pio y pasar a ser creciente después, tomando la forma del 
logotipo de Nike. 

6. A largo plazo un productor puede cambiar su input fijo 
y su nivel de coste fijo. Aceptando un coste fijo más alto, 
una empresa puede reducir su coste variable para cual¬ 
quier nivel de output, y viceversa. La curva de coste 
total medio a largo plazo muestra la relación entre el 
output y el coste total medio cuando se ha elegido el coste 
fijo que minimiza el coste total medio de cada nivel de 
output. Una empresa se mueve a lo largo de su curva de 
coste total medio a corto plazo cuando cambia la canti¬ 
dad de output y, una vez que ha ajustado su coste fijo al 
nuevo nivel de output, vuelve a un punto que pertenece a 
la vez a la curva de coste total medio a corto plazo y a la 
de coste total medio a largo plazo. 

7. Cuando aumenta la producción hay rendimientos cre¬ 
cientes a escala si el coste total medio a largo plazo es 
decreciente; rendimientos decrecientes a escala si es 
creciente; y rendimientos constantes a escala si per¬ 
manece constante. Las externalidades de red son una 
fuente de rendimientos crecientes a escala. 
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Función de producción, p. 182 
fnput fijo, p- 182 
[nput variable, p. 182 

Largo plazo, p. 182 
Corto plazo, p. 182 
Curva de producto total, p. 182 
Producto marginal, p. 183 
Rendimientos decrecientes de un input, 
p. 184 


Coste fijo, p. 186 
Coste variable, p. 186 
Coste total, p. 186 
Curva de coste total, p. 187 
Coste marginal, p. 189 
Coste total medio, p. 191 
Coste medio, p. 191 
Curva de coste total medio con forma 
de U, p. 192 


Coste fijo medio, p. 192 
Coste variable medio, p. 192 
Producción de coste mínimo, p. 194 
Curva de coste total medio a largo plazo, 
p. 199 

Rendimientos crecientes a escala, p. 200 
Rendimientos decrecientes a escala, p. 200 
Rendimientos constantes a escala, p. 201 
Externalidades de red, p. 201 


PROBLEMAS 


1, Marty's Frozen Yogurt es una pequeña tienda que vende 
tarrinas de helado de yogurt en un campus universitario. 
Marty tiene tres máquinas para fabricar helado de yogur. 
Sus otros inputs son refrigeradores, mezcladores de yogures, 
tarrinas, virutas de chocolate y, por supuesto, trabajadores. 
Marty calcula que su función de producción diaria cuando 
varía el número de trabajadores empleados (variando al 
mismo tiempo, naturalmente, los mezcladores de yogurt, las 
tarrinas, etc.) es la que se muestra en la tabla adjunta. 


Cantidad de helado de 
yogurt (tarrinas) 

0 


a. ¿Cuáles son los inputs fijos y los inputs variables en la 
producción de tarrinas de helado de yogurt? 

b. Dibuja la curva de producto total. Representa la can¬ 
tidad de trabajo en el eje de abscisas y la cantidad de 
helados de yogur en el eje de ordenadas. 

c. ¿Cuál es el producto marginal del primer trabaja¬ 
dor? ¿Y el del segundo? ¿Y el del tercero? ¿Por qué 
disminuye el producto marginal a medida que aumenta 
el número de trabajadores? 

2. La función de producción de Marty's Frozen Yogurt es la 
misma del problema 1. Marty paga a cada trabajador 80 $ 
al día. El coste de los demás inputs variables es 0,50 $ por 
yogurt. El coste fijo es 100 $ al día. 

a. ¿Cuál es el coste total y el coste variable cuando se pro¬ 
ducen 110 tarrinas de yogur? ¿Y cuando se producen 
200? Calcula el coste variable y el coste total para cada 
nivel de producción del problema 1. 

b. Dibuja la curva de coste variable de Marty. En el 
mismo gráfico, dibuja su curva de coste total. 

c. ¿Cuál es el coste marginal por tarrina para las 110 
primeras tarrinas de yogur? ¿Y para las 90 siguientes? 
Calcula el coste marginal para todos los demás niveles 
de producción. 


3. La función de producción de Marty's Frozen Yogurt es la 
misma del problema 1. Los costes son los del problema 2. 

a. Para cada uno de los niveles dados de producción, cal¬ 
cula el coste fijo medio ( CFMe ), el coste variable medio 
(CVMe) y el coste total medio ( CTMe ) por tarrina de 
helado de yogur. 

b. Dibuja en un mismo gráfico las curvas CFMe, CVMe y 
CTMe. 

c. ¿Qué principio explica por qué CFMe disminuye cuan¬ 
do aumenta el output? ¿Qué principio explica por qué 
CVMe aumenta cuando aumenta el output? Justifica tu 
respuesta. 

d. ¿Cuántas tarrinas de helado de yogur se producen 
cuando se minimiza el coste total medio? 

4. La tabla siguiente muestra los costes totales de una fábrica 
en la que se producen coches. 

Coste total ($) 

500.000 
540.000 
560.000 
570.000 
590.000 
620.000 
660.000 
720.000 
800.000 
920.000 
1.100.000 

a. ¿Cuál es el coste fijo de esta fábrica? 

b. Para cada nivel de output, calcula el coste variable 
(CV). Para cada nivel de output, excepto para un otuput 
igual a cero, calcula el coste variable medio (CVMe), el 
coste total medio (CTMe) y el coste fijo medio (CFMe). 
¿Cuál es la producción de coste mínimo? 

c. Para cada nivel de output, calcula el coste marginal 
(CMg) de la fábrica. 

d. Dibuja en un mismo gráfico las curvas CVMe, CTMe y 
CMg de la fábrica. 
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5. Magnificent Blooms es una floristería especializada en 
arreglos florales para bodas, graduaciones y otras celebra¬ 
ciones. Su coste fijo, asociado al espacio y el equipamiento 
instalado, son 100 $ diarios. Cada empleado cobra 50 $ al 
día. La función de producción diaria de esta floristería se 
muestra en la tabla siguiente. 


Cantidad de trabajo 
(trabajadores) 

0 

1 

2 

3 

4 

5 


Cantidad de arreglos 
florales 

0 

5 

9 

12 

14 

15 


a. Calcula el producto marginal de cada trabajador. ¿Qué 
principio explica por qué el producto marginal por 
trabajador disminuye a medida que aumenta el número 
de trabajadores empleados? 

b. Calcula el coste marginal CMg de cada nivel de output. 
¿Qué principio explica por qué el coste marginal de 
cada arreglo floral aumenta a medida que aumenta el 
número de arreglos? 

6 . En la tabla siguiente aparecen datos relacionados con los 
costes de una empresa. Completa los datos que faltan. 

Cantidad C7($) CMg ($) CTME CVME 



7. Valora cada una de las siguientes proposiciones. Si es 
verdadera, explica por qué; si es falsa, identifica el error y 
trata de corregirlo. 

a. Un producto marginal decreciente nos dice que el coste 
marginal debe ser creciente. 

b. Un aumento del coste fijo incrementa el output de 
coste mínimo. 

c. Un aumento del coste fijo aumenta el coste marginal. 

d. Cuando el coste marginal es mayor que el coste total 
medio, el coste total medio debe ser decreciente. 

8. Mark y Jeff gestionan una pequeña fábrica de balones de 
fútbol. Su coste fijo es de 2.000 $ al mes. Pueden contratar 
a trabajadores por 1.000 $ ál'mes cada uno. Su función 
de producción mensual de balones es la que aparece en la 
tabla siguiente. 


Cantidad de trabajo 
(trabajadores) 

0 

1 

2 

3 

4 

5 


Cantidad de balones 

0 

300 

800 

1.200 

1.400 

1.500 


a. Para cada cantidad de trabajo, calcula el coste variable 
medio ( CVMe ), el coste ñjo medio ( CFMe ), el coste total 
medio ( CTMe ) y el coste marginal (CMg). 

b. En un mismo gráfico, dibuja las curvas CVMe, CTMe y CMg. 

c. ¿En qué nivel de output minimizan Mark y Jeff su 
coste total medio? 

9. Supongamos que produces pulseras de cuero. Actualmente 
produces 4 pulseras con un coste total de 40 $. 

a. ¿Cuál es tu coste total medio? 

b. Supongamos que podrías producir una pulsera más 
(la quinta) con un coste marginal de 5 $. Si produces 
la quinta pulsera, ¿cuál será tu coste total medio? ¿Ha 
aumentado tu coste total medio o ha disminuido? ¿Por 
qué? 

c. Supongamos ahora, en cambio, que puedes producir 
una pulsera más (la quinta) con un coste marginal de 
20 $. Si produces la quinta pulsera, ¿cuál será tu coste 
total medio? ¿Ha aumentado tu coste total medio o ha 
disminuido? ¿Por qué? 

10. En la asignatura de Economía cada hoja de prácticas se 
califica sobre la base de una puntuación máxima de 100 
puntos. Supongamos que has completado 9 de las 10 hojas 
de prácticas de este cuatrimestre y que tu nota media 
actual es 88. ¿Qué intervalo de calificaciones de tu décima 
hoja de prácticas aumentaría tu calificación global media? 
¿Qué intervalo de calificaciones reduciría tu calificación 
global media? Explica tu razonamiento. 

11. Don Julio tiene una pequeña empresa de fabricación de 
hormigón. Su coste fijo es el coste de la maquinaria y de 
los camiones-hormigonera. Su coste variable es el coste 
de la arena, la grava y otros inputs que se utilizan para 
producir el hormigón; de la gasolina y el mantenimiento 
de la maquinaria y los camiones; y de sus trabajadores. 
Don Julio intenta decidir cuántos camiones-hormigonera 
compra. Basándose en sus previsiones sobre los pedidos 
semanales que recibirá la empresa, ha estimado los costes 
que se exponen en la tabla siguiente. 


Cantidad 



cv 


de 


20 

40 

60 

camiones 

CF($) 

pedidos ($) pedidos ($) 

pedidos ($) 

2 

6.000 

2.000 

5.000 

12.000 

3 

7.000 

1.800 

3.800 

10.800 

4 

8.000 

1.200 

3.600 

8.400 
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I a. Para cac * a nive l de coste fij°* calcula el coste total de 
f atender 20, 40 y 60 pedidos a la semana. 

b. Si don Julio está atendiendo 20 pedidos por semana, 
¿cuántos camiones debería comprar y cuál sería su 
coste total medio? Responde a la misma cuestión para 
40 y para 60 pedidos a la semana. 

12 Considera la empresa descrita en el problema 11. 
Supongamos que don Julio compró 3 camiones, esperando 
atender 40 pedidos a la semana. 

a. Supongamos que, a corto plazo, los pedidos disminu¬ 
yen a 20 a la semana. ¿Cuál es el coste total medio a 
corto plazo de cada pedido? ¿Cuál será su coste total 
medio a corto plazo si el volumen de pedidos aumenta 
a 60 a la semana? 

b. ¿Cuál es el coste total medio de don Julio a largo plazo 
de una producción de 20 pedidos a la semana? Explica 
por qué el coste total medio a corto plazo de atender 
20 pedidos a la semana cuando tiene 3 camiones es 
mayor que el coste total medio a largo plazo de atender 
20 pedidos a la semana. 

c. Dibuja en un gráfico la curva de coste total medio a 
largo plazo de don Julio. Dibuja su curva de coste total 
medio a corto plazo cuando tiene 3 camiones. 

13. ¿Verdadero o falso? Explica tu razonamiento. 

a. El coste total medio a corto plazo nunca puede ser 
menor que el coste total medio a largo plazo. 

b. El coste variable medio a corto plazo nunca puede ser 
menor que el coste total medio a largo plazo. 

c. A largo plazo, elegir un nivel más alto de coste fijo des¬ 
plaza la curva de coste total medio a largo plazo hacia 
arriba. 

14. Wolfsburg Wagón (WW) es una pequeña fábrica de 
coches. La tabla siguiente muestra el coste total medio a 
largo plazo de WW. 


Cantidad de coches 

1 

2 

3 

4 

5 

6 

7 

8 


CTMeLP de un coche ($) 

30.000 

20.000 

15.000 

12.000 

12.000 

12.000 

14.000 

18.000 


a. ¿Para qué niveles de producción tiene la empresa WW 
rendimientos crecientes a escala? 

b. ¿Para qué niveles de producción tiene la empresa WW 
rendimientos decrecientes a escala? 

c. ¿Para qué niveles de producción tiene la empresa WW 
rendimientos constantes a escala? 


■ 

15. Las variaciones de precios de los bienes básicos pueden 
tener un gran impacto en los resultados de una empresa. 

Pero las variaciones de precios del petróleo, la gasolina y 
la electricidad no preocupan solo a las empresas. Según 
un artículo aparecido el 6 de agosto de 2012 en Bloomberg : 

“las necesidades de etanol están agravando el aumento 
de los costes de los alimentos, extendiéndose al precio de 
la gasolina, que ha subido casi 40 céntimos de dólar por 
galón desde principios de julio”. El gobierno de los Estados 
Unidos obliga a que la gasolina contenga etanol, que se 
obtiene a partir del maíz. 

a. Explica cómo el coste de la energía puede ser tanto un 
coste fijo como un coste variable para una empresa. 

b. Supongamos que la energía es un coste fijo y que su 
precio aumenta. ¿Qué le ocurre a la curva de coste 
total medio de la empresa? ¿Y a su curva de coste mar¬ 
ginal? Ilustra la respuesta con un gráfico. 

c. Explica por qué para un productor de etanol el coste 
del maíz es un coste variable y no un coste fijo. 

d. Cuando el coste del maíz aumenta, ¿qué le pasa a la 
curva de coste total medio de un productor de etanol? 

¿Y a su curva de coste marginal? Ilustra la respuesta 
con un gráfico. 

AMPLÍA TU COMPRENSIÓN 

16. Los costes laborales representan un porcentaje impor¬ 
tante de los costes totales de muchas empresas. Según 
un artículo del Wall Street Journal del 29 de julio de 2011, 
los costes laborales aumentaron un 0,7% en los Estados 
Unidos durante el segundo trimestre de 2011 con respecto 
al primer trimestre del mismo año. 

a. Cuando aumenta el coste laboral, ¿qué le ocurre al 
coste total medio y al coste marginal? Considera un 
caso en el que los costes laborales son solo costes 
variables y otro caso en que son tanto costes variables 
como costes fijos. 

Un aumento de la productividad del trabajo significa que 
cada trabajador puede producir más output. Datos recien¬ 
tes de productividad indican que la productividad del tra¬ 
bajo en el sector de producción no agraria en los Estados 
Unidos creció un 1,7% anual entre 1970 y 1999, un 2,6% 
entre 2000 y 2010, y un 4,1% en 2010. 

b. Cuando el crecimiento de la productividad es positivo, 

¿qué le ocurre a la curva de producto total y a la curva 
de producto marginal del trabajo? Ilustra tu respuesta 
con un gráfico. 

c. Cuando el crecimiento de la productividad es positivo, 

¿qué le ocurre a la curva de coste marginal y a la curva 
de coste total medio? Ilustra tu respuesta con un gráfico. 

d. Si los costes laborales están creciendo, en promedio, 
a lo largo del tiempo, ¿por qué querría una empresa 
adquirir equipamiento y métodos que aumenten la pro¬ 
ductividad del trabajo? 
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La competencia perfecta y 
La curva de oferta 
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HACER lo natural 



Tanto si cultivas fresas ecológicas como si construyes satélites, la manera de producir un 
bien determina su coste de producción. 


L OS CONSUMIDORES DE LOS ESTADOS 
Unidos se preocupan por los temas de 
salud. La demanda de alimentos y bebidas 
naturales, como el agua mineral y las fru¬ 
tas y verduras cultivadas ecológicamente, 
aumentó rápidamente durante las dos últi¬ 
mas décadas, a una tasa de crecimiento 
medio del 20% anual. El pequeño grupo 
de agricultores pioneros en los cultivos 
ecológicos prosperó gracias a la elevación 
de los precios de sus productos. 

Pero todo el mundo sabía que los altos 
precios de los productos orgánicos era 
improbable que duraran, aunque conti¬ 
nuara la fuerte demanda de alimentos 
producidos de manera natural: la oferta 
de alimentos ecológicos, aunque relativa¬ 
mente inelástica respecto al precio a corto 
plazo, seguramente era elástica a largo 
plazo. Pasado cierto tiempo, las granjas 
que ya producían alimentos ecológicos 
aumentarían su capacidad y los granjeros 


convencionales entrarían en el negocio 
de los alimentos orgánicos. Así pues, el 
aumento de la cantidad ofrecida en res¬ 
puesta al aumento del precio sería mucho 
mayor a largo plazo que a corto plazo. 

¿De dónde sale la curva de oferta? ¿Por 
qué son diferentes las curvas de oferta 
a corto plazo y a largo plazo? En este 
capítulo utilizaremos el conocimiento de 
los costes desarrollado en el capítulo 6 
como base para el análisis de la curva de 
oferta. Como veremos, esto exigirá que 
entendamos el comportamiento tanto de 
las empresas individuales como el de una 
industria completa, compuesta por esas 
empresas individuales. 

Nuestro análisis en este capítulo 
supone que la industria en cuestión se 
caracteriza por la competencia perfec¬ 
ta. Empezaremos explicando el concepto 
de competencia perfecta, proporcionando 
una breve introducción a las condiciones 


QUÉ APRENDEREMOS 
EN ESTE CAPÍTULO 


1 Qué es un mercado perfectamente 
competitivo y las características 
de una industria perfectamente 
competitiva. 

1 Cómo un productor precio-aceptante 
determina la cantidad de output que 
maximiza su beneficio. 

1 Cómo valorar si una empresa puede 
tener beneficios o no, y por qué una 
empresa que no tiene beneficios 
puede continuar produciendo a corto 
plazo. 

) Por qué las distintas industrias se 
comportan de forma diferente a corto 
plazo que a largo plazo. 

> Qué determina la curva de oferta de 
una industria a corto plazo y a largo 
plazo. 


que dan lugar a una industria perfec¬ 
tamente competitiva. Después veremos 
cómo decide cuánto producirá un produc¬ 
tor que opera en competencia perfecta. 
Por último, utilizaremos las curvas de cos¬ 
tes de los productores individuales para 
obtener la curva de oferta de la industria 
en competencia perfecta. El análisis de 
la evolución de una industria competitiva 
a lo largo del tiempo nos hará entender la 
diferencia entre los efectos a corto plazo 
y a largo plazo de las variaciones de la 
demanda en una industria competitiva 
-como por ejemplo, el efecto que tiene en 
la industria de la agricultura orgánica la 
nueva preferencia de los estadounidenses 
por los productos ecológicos. Acabaremos 
con un análisis más detallado de las con¬ 
diciones necesarias para que una indus¬ 
tria sea perfectamente competitiva. 
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Un productor precio-aceptante es 
un productor cuyas acciones no tienen 
ningún efecto en el precio de mercado 
del bien o servicio que vende. 

Un consumidor precio-aceptante 
es un consumidor cuyas acciones 
no tienen ningún efecto en el precio 
de mercado del bien o servicio que 
compra. 

Un mercado perfectamente 
competitivo es un mercado en el 
que todos los participantes son 
precio-aceptantes. 

Una industria perfectamente 
competitiva es una industria en 
la que todos los productores son 
precio-aceptantes. 


La competencia perfecta 

upongamos que Yves y Zoé son agricultores del mismo pueblo, y que ambos 
cultivan tomates ecológicos. Los dos venden su producto a la misma cadena de 
tiendas de alimentación especializada en productos ecológicos; por lo tanto, en 
realidad Yves y Zoé están compitiendo entre ellos. 

¿Quiere esto decir que Yves debería intentar que Zoé dejara de producir tomates, 
o que Yves y Zoé deberían llegar a un acuerdo para producir menos? Casi con certe¬ 
za, la respuesta es no: existen cientos o miles de agricultores que producen tomates 
ecológicos, de modo que Yves y Zoé compiten con todos esos agricultores además 
de entre sí. Puesto que hay tantos agricultores vendiendo tomates ecológicos, el que 
cualquiera de ellos produzca más o menos no tendría ningún efecto observable sobre 
los precios de mercado. 

Cuando la gente habla de competencia entre empresas, la imagen que a menu¬ 
do se tiene en mente es una situación en la que dos o tres empresas rivales pelean 
intensamente entre sí para aventajarse unas a otras. Pero los economistas saben que 
cuando una industria está formada por unos pocos competidores importantes, eso 
es en realidad una señal de que la competencia está muy limitada. Como sugiere el 
ejemplo de los tomates ecológicos, cuando hay bastante competencia, no tiene sentido 
identificar a los rivales: hay tantos competidores que no se puede aislar a ninguno de 
ellos como rival. 

Dicho de otra forma: Yves y Zoé son productores precio-aceptantes. Un pro¬ 
ductor es precio-aceptante cuando sus acciones no pueden afectar al precio de merca¬ 
do del bien o servicio que vende. Como consecuencia, un productor precio-aceptante 
toma el precio de mercado como dado. Cuando hay bastante competencia -cuando la 
competencia es la que los economistas califican como “perfecta"- todos los produc¬ 
tores son precio-aceptantes. Y hay una definición similar para los consumidores: un 
consumidor precio-aceptante es un consumidor que con sus acciones no puede 
influir en el precio de mercado del bien o servicio. Es decir, el precio de mercado no 
se ve afectado por lo mucho o lo poco que un consumidor compre de ese bien. 

Definición de competencia perfecta 

En un mercado perfectamente competitivo todos los participantes del mercado, 
tanto consumidores como productores, son precio-aceptantes. Es decir, ni las decisio¬ 
nes de consumo de los consumidores individuales ni las decisiones de producción de 
los productores individuales afectan al precio de mercado del bien. 

El modelo de oferta y demanda que vimos en el capítulo 3, y que hemos utilizado 
repetidamente desde entonces, es un modelo de un mercado perfectamente competi¬ 
tivo. Depende fundamentalmente del supuesto de que ningún comprador o vendedor 
individual de un bien, como el café en grano o los tomates ecológicos, cree que es 
posible influir en el precio al que compra o vende el bien. 

Como regla general, los consumidores son efectivamente precio-aceptantes. Los 
casos en los que el consumidor es capaz de influir en los precios que paga son esca¬ 
sos. Es, sin embargo, bastante común que los productores tengan una capacidad 
considerable de influir en los precios que reciben, un fenómeno que estudiaremos en 
el capítulo 8. Por tanto, el modelo de competencia perfecta es adecuado para algu¬ 
nos, pero no para todos los mercados. Una industria en la que los productores son 
precio-aceptantes se denomina industria perfectamente competitiva. Es evidente 
que algunas industrias no son perfectamente competitivas; en capítulos posteriores 
aprenderemos a analizar las industrias que no se ajustan al modelo de competencia 
perfecta. 

¿En qué circunstancias serán precio-aceptantes todos los productores? En la 
siguiente sección veremos que hay dos condiciones necesarias para que una industria 
sea perfectamente competitiva, y también suele estar presente una tercera condición. 

Dos condiciones necesarias para la competencia perfecta 

Los mercados de los principales cereales, como el trigo y el maíz, son perfectamente 
competitivos: los granjeros individuales que cultivan trigo o maíz, así como los com¬ 
pradores individuales de estos dos cereales, toman los precios como dados. Por el 
contrario, los mercados de algunos alimentos elaborados a partir de estos cereales 
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concretamente, los cereales para el desayuno- no son en absoluto perfectamente 
f^petjtivos. Existe una fuerte competencia entre las marcas de cereales, pero no 
Bhmpetencia perfecta. Entender la diferencia entre el mercado del trigo y el mercado 
del trigo transformado en cereales para el desayuno es entender la importancia de las 
dos condiciones necesarias para la competencia perfecta. 

En primer lugar, para que una industria sea perfectamente competitiva debe tener 
muchos productores, ninguno de cuales puede tener una cuota de mercado grande. 
La cuota de mercado de un productor es el porcentaje del output total de la industria 
que produce ese productor. La distribución de las cuotas de mercado constituye una 
diferencia fundamental entre la industria del cereal y la industria de los cereales para 
el desayuno. Hay miles de productores de trigo, ninguno de los cuales produce más 
que una fracción diminuta de las ventas totales de trigo. 

La industria de los cereales para el desayuno, sin embargo, está dominada por 
cuatro empresas: Kelloggs, General Mills, Post y Quaker Foods. Solo Kelloggs pro¬ 
duce un tercio de todas las ventas de cereales para el desayuno. Los ejecutivos de 
Kelloggs saben que, si intentan aumentar sus ventas, es muy probable que el pre¬ 
cio de los cereales para el desayuno caiga. Es decir, saben que sus acciones tienen 
influencia en los precios de mercado, por la sencilla razón de que representan una 
parte tan grande del mercado que cualquier variación de su producción afectará 
considerablemente a la cantidad total ofrecida. El supuesto de que los productores 
son precio-aceptantes solo tiene sentido cuando en una industria no hay ningún gran 
productor como Kelloggs. 

En segundo lugar, una industria solo será perfectamente competitiva si los consu¬ 
midores consideran equivalentes los productos de todos los productores. Claramente, 
esto no es cierto en el mercado de cereales para el desayuno: los consumidores no 
consideran que Capn Crunch, los cereales de maíz y avena de Quaker, sea un buen 
sustitutivo de Wheaties, los cereales de trigo integral de General Mills. Como con¬ 
secuencia, el productor de Wheaties cierta capacidad para aumentar su precio sin 
miedo a que todos sus clientes se pasen al fabricante de Capn Crunch. 

Compara esto con el caso de un producto homogéneo, que es un producto que 
los consumidores consideran que es el mismo bien, aunque lo produzcan diferentes 
productores. Como el trigo es un producto homogéneo, los consumidores consideran 
que el trigo de un agricultor es un sustitutivo perfecto del trigo de otro agricultor. 
Como consecuencia, un agricultor no puede aumentar el precio de su trigo sin perder 
todas sus ventas, que pasarían a otros productores. Por tanto, la segunda condición 
necesaria para que una industria sea competitiva es que el output de la industria sea un 
producto homogéneo. (Lee la siguiente "Para mentes inquietas”). 


La cuota de mercado de un 
productor es el porcentaje del output 
total de la industria que representa el 
output de ese productor. 

Un bien es un producto homogéneo 
cuando los consumidores consideran 
que los productos que ofrecen 
diferentes productores son el mismo 
bien. 

Una industria tiene libertad de 
entrada y salida cuando pueden 
entrar fácilmente nuevos productores 
y cuando los productores existentes 
pueden abandonarla fácilmente. 




Libertad de entrada y salida 

Todas las industrias perfectamente competitivas tienen muchos productores con 
cuotas de mercado pequeñas y que producen un producto homogéneo. La mayoría de 
las industrias competitivas se caracterizan también por otro rasgo: es fácil entrar en 
la industria para las nuevas empresas, o salir de la industria para las empresas que 
están en ella actualmente. Es decir, no existen obstáculos, tales como regulaciones 
del gobierno o accesos limitados a recursos clave, que impidan la entrada de nuevos 
productores en el mercado. Y no hay costes adicionales asociados a cerrar una empre¬ 
sa y abandonar la industria. Los economistas llaman entrada a la llegada de nuevas 
empresas a una industria; y se refieren al abandono de la industria por parte de una 
empresa como salida. Cuando no hay obstáculos para entrar o salir de una industria, 
decimos que hay libertad de entrada y salida. 

La libre entrada y salida no es estrictamente necesaria para que haya compe¬ 
tencia perfecta. En el capítulo 4 describimos el caso de la pesca de almeja de Nueva 
Jersey, donde las regulaciones limitan el número de barcos pesqueros, de modo que 
la entrada en la industria está restringida. A pesar de ello, hay los suficientes barcos 
operando como para que los pescadores sean precio aceptantes. No obstante, la liber¬ 
tad de entrada y salida es un factor clave en la mayoría de las industrias competitivas. 
Garantiza que el número de productores de una industria se pueda ajustar a los cam¬ 
bios en las condiciones del mercado. Y, en concreto, asegura que los productores de 
una industria no puedan impedir la entrada a nuevas empresas. 

En resumen, la competencia perfecta depende de dos condiciones necesarias. 
Primero, en la industria tiene que haber muchos productores, cada uno de ellos con 
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LA ECONOMÍA EN ACCION 


PARA MENTES INQUIETAS f 


¿QUE ES UN PRODUCTO HOMOGENEO? 


Una industria perfectamente competitiva 
tiene que producir un producto homogé¬ 
neo. Pero ¿basta con que los productos 
de diferentes empresas sean realmente 
iguales? No, la gente tiene además que 
creer que los productos son ¡guales. Y 
los productores muchas veces hacen 
grandes esfuerzos para convencer a los 
consumidores de que producen un output 
distinto o diferenciado, incluso aunque no 
sea verdad. 

Consideremos, por ejemplo, el cham¬ 
pán -no el champan extremadamente 
caro, sino el champán más corriente. La 
mayoría de la gente no puede apreciar la 
diferencia entre el champán producido 
en la región francesa de Champagne, 
en Francia, de donde es originario ese 
producto, y los productos similares pro¬ 
cedentes de España o California. Pero el 
Gobierno francés solicitó y obtuvo protec¬ 
ción legal para las empresas de la región 
de Champagne, asegurándose de que 
en todo el mundo solo el vino espumoso 
producido en esa región podría denomi- 


En última instancia, solo los consumidores de 
kimchi pueden decir si existe una verdadera 
diferencia entre el kimchi producido en Corea y 
la variedad producida en japón. 


narse “champán”. Si está producido en 
algún otro sitio, lo más que puede hacer 
el vendedor es decir que se ha producido 
siguiendo el método champenoise. Esto 
crea una diferenciación en la mente de los 
consumidores y permite a los productores 
de Champagne cobrar precios más altos. 

De la misma forma, los productores 
coreanos de kimchi, la col fermentada 
picante que es el acompañamiento típico 
de la cocina de Corea, están intentando 
convencer a los consumidores de que el 
mismo producto envasado por empresas 
japonesas no es exactamente el auténtico. 
Su objetivo es, por supuesto, asegurar 
precios más altos para el kimchi coreano. 

Por tanto, ¿es perfectamente compe¬ 
titiva una industria que vende productos 
que no se diferencian en nada excepto 
en el nombre, pero que los consumido¬ 
res, por la razón que sea, no piensan que 
son homogéneos? La respuesta es “no". 
Cuando se trata de definir la naturaleza 
de la competencia, el consumidor siempre 
tiene la razón. 


una cuota de mercado pequeña. Segundo, el producto tiene que ser homogéneo. 
Además, las industrias perfectamente competitivas normalmente se caracterizan por 
la libertad de entrada y salida. 

¿Cómo se comporta una industria que satisface estos tres criterios? Como primer 
paso para responder a esta pregunta, analicemos cómo maximiza sus beneficios un 
productor individual en una industria perfectamente competitiva. 


Las patentes conceden a los fabrican¬ 
tes de medicamentos el monopolio 
legal de las nuevas medicinas durante 
20 años. 


LA COMPETENCIA ES DURA 

A veces es posible ver cómo una industria se hace perfectamente competitiva. De 
hecho, esto ocurre con frecuencia en el caso de la industria farmacéutica cuando 
expira la patente de un medicamento muy utilizado. 

Cuando una empresa crea un nuevo medicamento, lo nor¬ 
mal es que obtenga una patente, que le da un monopolio legal -el 
derecho exclusivo a vender el medicamento- durante 20 años 
desde la fecha de su registro. Legalmente, nadie puede vender 
ese medicamento sin el permiso del propietario de la patente. 
Cuando la patente expira, se abre el mercado para que otras 
empresas vendan sus propias versiones del medicamento, cono¬ 
cidas como genéricos. Los genéricos son productos homogéneos, 
como la aspirina, y suelen venderlos muchos productores. 

El paso de un mercado con un solo vendedor a la com¬ 
petencia perfecta va acompañado, no casualmente, de una 
brusca caída del precio de mercado. Por ejemplo, cuando expi¬ 
ró la patente del analgésico Ibuprofeno y se introdujeron los 
genéricos, su preció acabó cayendo un 75% aproximadamente; 
el precio del analgésico Naproxen cayó un 90%. En promedio, 
los precios de los medicamentos bajan un 40% cuando un 
genérico entra en el mercado. 
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Bno es sorprendente que los productores de medicamentos protegidos por patentes 
¡Laten a toda costa de impedir la entrada de productores de genéricos competidores 
|arbay an P r °b a d° varias estrategias. Una táctica que ha tenido un éxito especial con¬ 
fite en que el productor original del medicamento hace un acuerdo con el productor 
¿leí genérico potencialmente competidor, que consiste esencialmente en pagarle para 
nue retrase su entrada en el mercado. Como consecuencia, el productor original del 
Medicamento continúa cobrando precios altos y cosechando elevados beneficios. 
Estos acuerdos han sido duramente impugnados por los gobiernos, que los ven como 
prácticas anti-competitivas que dañan a los consumidores. En el momento de escribir 
este libro, los productores de medicamentos, los consumidores y los representantes 
del gobierno de los Estados Unidos estaban esperando que el Tribunal Supremo de 
ese país revisara la legalidad de dichos acuerdos. 


OMPRUEBA SI LO HAS ENTENDIDO 


7-1 


1 . En las siguientes situaciones, ¿crees que la industria descrita será perfectamente competitiva 

o no? Justifica tu respuesta. 

a. En el mundo hay dos productores de aluminio; sin embargo, es un bien que se vende en 
muchos sitios. 

b. El precio del gas natural está determinado por la oferta y la demanda mundiales. Una 
pequeña fracción de la producción mundial la producen unas pocas empresas situadas 
en el Mar del Norte. 

c. Docenas de diseñadores venden ropa de alta costura. Cada diseñador tiene un estilo pro¬ 
pio y una clientela fiel. 

d. En Estados Unidos existen muchos equipos de béisbol, uno o dos en cada ciudad impor¬ 
tante, y cada uno vende entradas para los partidos que juegan en su propio estadio. 

Las soluciones están al final del libro. 


La producción y los beneficios 

( onsidera a Jennifer y Jason, que son son los propietarios de una granja de toma¬ 
tes ecológicos. Supongamos que el precio de mercado de los tomates ecológicos 
V es 18 $ por caja y que Jennifer y Jason son precio-aceptan¬ 
tes -pueden vender todo lo que quieran a ese precio. Podemos 
utilizar los datos de la Tabla 7-1 para calcular directamente el 
nivel de producción que maximiza sus beneficios. 

La primera columna muestra la cantidad de output medida 
en cajas, y la segunda muestra el ingreso total que Jennifer y 
Jason obtienen por la venta de su producción: el valor de merca¬ 
do de su output. El ingreso total, IT, es igual al precio de merca¬ 
do multiplicado por nivel de producción. 

(7-1)/r = PxQ 

En este ejemplo, el ingreso total es igual a 18 $ por caja multipli¬ 
cado por la cantidad de cajas de tomates vendidas. 

La tercera columna de la Tabla 7-1 muestra el coste total de 
Jennifer y Jason. La cuarta columna muestra su beneficio, igual 
al ingreso total menos el coste total: 

(7-2) Beneficio = IT - CT 

Como se ve por los datos de la tabla, el beneficio se maximiza con una producción de 
5 cajas de tomates, donde el beneficio es 18 $. Pero podemos profundizar en la elec¬ 
ción de la producción que maximiza el beneficio considerándola como un problema 
de análisis marginal, algo que hacemos a continuación. 


Ni las acciones de un productor pre¬ 
cio-aceptante ni las acciones de un 
consumidor precio-aceptante pue¬ 
den influir en el precio de mercado 
de un bien. 

En un mercado perfectamente com¬ 
petitivo, todos los productores y los 
consumidores son precio-aceptan¬ 
tes. Los consumidores casi siempre 
son precio-aceptantes, pero muchas 
veces no ocurre lo mismo con los 
productores. Una industria en la que 
los productores son precio-aceptan¬ 
tes es una industria perfectamente 
competitiva. 

En una industria perfectamente com¬ 
petitiva hay muchos productores, 
cada uno de los cuales produce un 
bien homogéneo, pero ninguno de 
ellos tiene una cuota de mercado 
grande. 

La mayoría de las industrias perfec¬ 
tamente competitivas también se 
caracterizan por la libertad de entra¬ 
da y salida. 


tabla 7-1 Beneficio de la granja de Jennifer 
y Jason cuando el precio de mercado es 
18 dólares 


Beneficio 
IT - CT 
($> 


Cantidad de 
tomates 

Ingreso total 

Coste total 

Q 

IT 

CT 

(cajas) 

($) 

($) 

0 

0 

14 

1 

18 

30 

2 

36 

36 

3 

54 

44 

4 

72 

56 

5 

90 

72 

6 

108 

92 

7 

126 

116 
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La ganancia marginal de un bien 
o servicio es la ganancia adicional 
derivada de la venta de una unidad 
más de ese bien o servicio. 

El principio del análisis marginal 

dice que la cantidad óptima de una 
actividad es aquella en la que se 
igualan la ganancia marginal y el coste 
marginal. 

El ingreso marginal es la variación 
del ingreso total generado por una 
unidad adicional de output. 

Según la regla de producción 
óptima, el beneficio se maximiza 
produciendo la cantidad de output 
para la que el ingreso marginal de la 
última unidad producida es igual a su 
coste marginal. 

Según la regla de producción 
óptima en una empresa precio- 
aceptante, una empresa precio- 
aceptante maximiza sus beneficios 
produciendo la cantidad de output 
para la que el precio de mercado es 
igual al coste marginal de la última 
unidad producida. 


Utilización del análisis marginal para elegir la cantidad de 
producción maximizadora del beneficio 

Recordemos del capítulo 6 la definición del coste marginal: el coste adicional en el q Ue 
se incurre por producir una unidad adicional de un bien o servicio. Del mismo modo 
la ganancia marginal es la ganancia adicional obtenida por producir una unidad 
más de un bien o servicio. Ahora ya podemos utilizar el principio del análisis 
marginal, que dice que la cantidad óptima de una actividad es el nivel en el que la 
ganancia marginal es igual al coste marginal. 

Para aplicar este principio, consideremos el efecto que tiene sobre el beneficio de 
un productor aumentar la cantidad de output en una unidad. La ganancia marginal 
de esa unidad es el ingreso adicional generado por su venta, y tiene un nombre: ingre¬ 
so marginal. La fórmula general para el ingreso marginal es: 


(7-3) Ingreso marginal 


Variación del ingre¬ 
so total generado 
por una unidad adi¬ 
cional de output 


Variación del ingreso total 


Variación de la cantidad de output 


IMg = A/77AQ 

Por tanto, Jennifer y Jason maximizan su beneficio produciendo cajas de tomates 
hasta el punto en el que el ingreso marginal sea igual al coste marginal. Esta es la 
regla de producción óptima del productor: se maximiza el beneficio produciendo 
la cantidad para la que el ingreso marginal de la última unidad producida es igual a 
su coste marginal. Es decir, para la cantidad óptima de producto, IMg = CMg. 

Podemos aprender a aplicar la regla de producción óptima con ayuda de la 
Tabla 7-2, que recoge varias medidas de coste a corto plazo de la granja de Jennifer y 
Jason. La segunda columna contiene el coste variable de la granja, y la tercera colum¬ 
na muestra el coste total de la producción haciendo el supuesto de que el coste fijo 
de la granja es 14 $. La cuarta columna muestra el coste marginal. Observa que, en 

este ejemplo, al principio el coste 
marginal disminuye cuando 
aumenta la producción, pero 
después empieza a crecer. Esto 
da lugar a una curva de coste 
marginal con la forma del logo¬ 
tipo de la marca Nike descrita en 
el ejemplo de Selenas Gourmet 
Salsas del capítulo 6. (Enseguida 
veremos que esta forma tiene 
importantes implicaciones sobre 
las decisiones de producción a 
corto plazo). 

La quinta columna contiene 
el ingreso marginal de la gran¬ 
ja, con una característica impor¬ 
tante: el ingreso marginal de 
Jennifer y Jason es constante e 
igual a 18 $ para cualquier nivel 
de producción. La sexta y última 
columna de la Tabla 7-2 muestra la ganancia neta por cada caja de tomates, que es 
igual al ingreso marginal menos el coste marginal -o, lo que es equivalente en este 
caso, al precio de mercado menos el coste marginal. Como puedes observar, es posi¬ 
tiva desde la primera a la quinta caja; producir cada una de esas cajas de tomates 
incrementa el beneficio de Jennifer y Jason. Sin embargo, para la sexta y la séptima 
cajas, la ganancia neta es negativa: producirlas disminuiría el beneficio, no lo aumen¬ 
taría. (Puedes comprobarlo examinando la Tabla 7-1). Por tanto, 5 cajas es el output 
maximizador del beneficio de Jennifer y Jason; es el nivel de producción en el que el 
coste marginal es igual al precio de mercado, 18 $. 

En realidad, este ejemplo ilustra otra regla general derivada del análisis marginal 
-la regla de producción óptima de una empresa precio-aceptante, que esta- 


TABLA 7-2 

Costes a 

corto plazo de la granja de Jennifer y Jason 

Cantidad de 

Coste 

Coste 

Coste 

Ingreso 

Ganancia 

tomates 

variable 

total 

marginal marginal de 

neta 

Q 

CV 

CT 

de una caja 

una caja 

por caja = 

(cajas) 

($) 

($) 

CMg = AC7YAQ ($) 

IMg ($) 

IMg - CMg ($) 

0 

0 

14 —- 

16 

18 

2 

1 

16 

30 < 





6 

18 

12 

2 

22 

36 < 

8 

18 

10 

3 

30 

44 < 

12 

18 

6 

4 

42 

56 < 

- 16 

18 

2 

5 

58 

72 ^ 

20 

18 

-2 

6 

78 

92 < 







24 

18 

-6 

7 

102 

116- 
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blece que el beneficio de una empresa precio-aceptante es máximo cuando produce 
la cantidad de output para la que el precio de mercado es igual al coste marginal de 
la última unidad producida. Es decir, P = CMg en la cantidad óptima de output de una 
ULpresa precio-aceptante. De hecho, la regla de producción óptima de una empresa 
cio-aceptante es simplemente una aplicación de la regla de producción óptima al 
caso particular de una empresa precio-aceptante. ¿Por qué? Porque en el caso de una 
empresa precio-aceptante el ingreso marginal es igual al precio de mercado . 

Una empresa precio-aceptante no puede influir con sus acciones en el precio de 
mercado. Siempre toma el precio de mercado como dado, ya que no puede hacerlo 
bajar vendiendo más, ni hacerlo subir vendiendo menos. Por tanto, para 
una empresa precio-aceptante el ingreso adicional generado al producir 
una unidad adicional es siempre igual al precio de mercado. Tenemos 
que recordar esto en los capítulos posteriores, cuando aprendamos que 
el ingreso marginal no es igual al precio de mercado si la industria no es 
perfectamente competitiva. 

En el resto de este capítulo supondremos que la industria en cuestión 
es perfectamente competitiva, como la granja de tomates ecológicos. La 
Fisura 7-1 muestra que la cantidad de output maximizadora de beneficio 
de Jennifer y Jason es, efectivamente, el número de cajas de tomates para 
el que el coste marginal de producción es igual al precio. La Figura 7-1 
muestra la curva de coste marginal, CMg , trazada a partir de los datos de la 
cuarta columna de la Tabla 7-2. Representamos el coste marginal de incre¬ 
mentar la producción de 1 a 2 cajas de tomates en el punto medio entre 1 y 
2, y así sucesivamente. La línea horizontal trazada para la ordenada 18 $ es 
la curva de ingreso marginal de Jennifer y Jason (IMg). 

Observa que siempre que una empresa es precio-aceptante, su curva de 
ingreso marginal es una recta horizontal trazada a la altura del precio de 
mercado; la empresa puede vender todo lo que quiera al precio de mercado. 
Independientemente de si vende más o menos, el precio de mercado no se ve 
afectado. En efecto, la empresa individual se enfrenta a una curva de deman¬ 
da horizontal, perfectamente elástica, de su producto -una curva de demanda 
individual de su output que equivale a su curva de ingreso marginal. La curva 
de coste marginal corta al ingreso marginal en el punto E. Como esperába¬ 
mos, la cantidad de output en el punto E es 5 cajas. 

¿Significa esto que la decisión de producción de la empresa precio-aceptante 
puede resumirse totalmente como "producir hasta el punto en que el coste marginal 


La curva de ingreso marginal 
muestra cómo varía el ingreso 
marginal a medida que varía la 
producción. 


_U¡TRAMPAS! 

¿QUÉ PASA SI EL INGRESO Y EL COSTE 
MARGINAL NO SON EXACTAMENTE 
IGUALES? 

La regla de producción óptima dice que para 
maximizar el beneficio se debería producir la 
cantidad con la que el ingreso marginal es igual 
al coste marginal. ¿Pero qué se hace cuando no 
hay ningún nivel de producción para el que el 
ingreso marginal y el coste marginal se igualen? 
En ese caso se produce la cantidad más alta 
entre las que tienen un ingreso marginal mayor 
que el coste marginal. Esto es lo que ocurre en 
la Tabla 7-2 con el output de 5 cajas. La versión 
más simple de la regla de producción óptima se 
aplica cuando estamos ante grandes cifras de 
producción, como centenares o miles de unida¬ 
des. En esos casos el coste marginal está dado 
en pequeños incrementos, y siempre hay un 
nivel de output en el que el coste marginal coin¬ 
cide casi exactamente con el ingreso marginal. 


figura 7-1 La cantidad de output maximizadora de beneficios de una empresa precio-aceptante 


En la cantidad de output maximizadora del 
beneficio, el precio de mercado es igual 
al coste marginal. Está situada en el punto 
en que la curva de coste marginal corta a 
la curva de ingreso marginal, que es una 
recta horizontal trazada a la altura del precio 
de mercado. Aquí, el punto que maximiza 
el beneficio está en una producción de 
5 cajas de tomates, la cantidad de output del 
punto E. 



de beneficios (cajas) 
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El beneficio económico es 
igual al ingreso menos el coste de 
oportunidad de los recursos utilizados. 

Un coste explícito es un coste que 
requiere un desembolso de dinero. 

Un coste implícito no requiere un 
desembolso de dinero; se mide por el 
valor monetario de las ganancias a las 
que se renuncia. 

El beneficio contable es igual al 
ingreso menos el coste explícito. 
Generalmente es mayor que el 
beneficio económico. 


de producción es igual al precio"? No, no del todo. Antes de aplicar el principio del 
análisis marginal para determinar cuánto producir, un productor potencial debe 
como primer paso, responder a una pregunta del tipo "sí o no": ¿debería producir 
algo? Si la respuesta a esta pregunta es sí, procede dar el segundo paso -una decisión 
del tipo "cuánto": maximizar el beneficio eligiendo la cantidad de output para la que 
el coste marginal es igual al precio. 

Para entender por qué el primer paso en la decisión de producción implica una 
cuestión del tipo "sí o no", necesitamos preguntarnos cómo se determina si es rentable 
o no rentable producir algo. 


¿Cuándo es rentable la producción? 

La decisión de una empresa de permanecer o no en una determinada actividad depende 
de su beneficio económico -el ingreso de la empresa menos el coste de oportunidad 
de sus recursos. Para decirlo de otra forma ligeramente diferente: en el cálculo del 
beneficio económico, el coste total de una empresa incorpora los costes explícitos y 
los costes implícitos. Un coste explícito es un coste que implica hacer un desembolso 
monetario. Un coste implícito no implica un desembolso de dinero; se mide por el 
valor monetario de la ganancia a la que se renuncia. 

Por el contrario, el beneficio contable es el beneficio que se calcula teniendo 
en cuenta solo los costes explícitos en los que incurre la empresa. Es el ingreso de la 
empresa menos los costes explícitos y la depreciación. Esto significa que el beneficio 
económico tiene en cuenta el coste de oportunidad de los recursos que son propiedad 
de la empresa y que se han utilizado en la producción del output, mientras que el 
beneficio contable no los tiene en cuenta. 

Una empresa puede tener un beneficio contable positivo y tener un beneficio 
económico nulo o negativo. Es importante que quede muy claro que la decisión de 
la empresa de producir o no, de permanecer activa o cerrar para siempre, debería 
basarse en el beneficio económico, no en el beneficio contable. 

Supongamos que los datos de las Tablas 7-1 y 7-2 incluyen todos los costes, tanto 
los implícitos como los explícitos, y que los datos de beneficio que aparece en la 
Tabla 7-1 son, por tanto, de beneficio económico. Así pues, ¿qué es lo que determi¬ 
na que la granja de Jennifer y Jason genere un beneficio o genere una pérdida? La 
respuesta es que, dadas las curvas de costes de la granja, el que tenga o no beneficios 
depende del precio de mercado de los tomates -en concreto, de si el precio de mercado es 
mayor o menor que el mínimo del coste total medio de la granja. 

En la Tabla 7-3 se calcula el coste variable medio a corto plazo y el coste total 
medio a corto plazo de la granja de Jennifer y Jason. Son valores a corto plazo por¬ 
que tomamos el coste fijo como 

tabla 7-3 Costes medios a corto plazo para la granja de Jennifer dado. (Enseguida consideraremos 
y Jason los e fe c t° s de las variaciones del 

coste fijo). La curva de coste total 
medio a corto plazo, CTMe, aparece 
en la Figura 7-2, junto con la curva 
de coste marginal, CMg, que proce¬ 
de de la Figura 7-1. Como puedes 
ver, el coste total medio tiene su 
mínimo en el punto C, que corres¬ 
ponde a una producción de 4 cajas 
de tomates -la producción de coste 
mínimo- y a un coste total medio 
de 14 $ por cada caja. 

Para ver cómo se pueden uti¬ 
lizar estas curvas para decidir si 
la producción genera o no genera 
beneficios, recordemos que el bene¬ 
ficio es igual al ingreso total menos el coste total, IT - CT. Esto significa que: 

• Si la empresa produce una cantidad con la que IT > CT, la empresa obtiene beneficios. 

• Si la empresa produce una cantidad con la que IT = CT, la empresa tiene un bene¬ 
ficio nulo. 

• Si la empresa produce una cantidad con la que IT < CT, la empresa incurre en 
pérdidas. 


Cantidad de 
tomates 

Coste variable 

Coste total 

Coste variable 
medio a corto 

Coste total medio a 
corto plazo de una 

Q 

CV 

CT 

plazo de una caja 

caja 

(cajas) 

($) 

($) 

CVMe = CV/Q ($) 

CTMe = CT/Ol ($) 

1 

16,00 

30,00 

16,00 

30,00 

2 

22,00 

36,00 

11,00 

18,00 

3 

30,00 

44,00 

10,00 

14,67 

4 

42,00 

56,00 

10,50 

14,00 

5 

58,00 

72,00 

11,60 

14,40 

6 

78,00 

92,00 

13,00 

15,33 

7 

102,00 

116,00 

14,57 

16,57 
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figura 7-2 Costes y producción a corto plazo 


Esta figura muestra la curva de coste marginal, 
CMg, y I a curva de coste total medio a corto plazo, 
CTMe. Cuando el precio de mercado es 14 $, el 
output será 4 cajas de tomates (la producción de 
coste mínimo), representado por el punto C. El 
precio 14 $, igual al mínimo del coste total medio 
de la empresa, es el precio de beneficio nulo de la 
empresa. 







coste mínimo (cajas) 


También podemos expresar esta idea mediante los valores del ingreso y el coste 
por unidad de producto. Si dividimos el beneficio entre el número de unidades produ¬ 
cidas, Q, obtenemos la siguiente expresión del beneficio por unidad de output: 

(7-4) Beneficio/Q = IT/Q - CTIQ 

ITIQ es el ingreso medio, que es el precio de mercado. CTIQ es el coste total medio. Por 
tanto, una empresa tiene beneficios si el precio de mercado de su producto es mayor 
que el coste total medio de la cantidad que la empresa produce; una empresa pierde 
dinero si el precio de mercado.es menor que el coste total medio de la cantidad que la 
empresa produce. Esto significa que: 

• Si la empresa produce una cantidad en la que P > CTMe, la empresa tiene benefi¬ 
cios. 

• Si la empresa produce una cantidad en la que P = CTMe, la empresa tiene un 
beneficio nulo. 

• Si la empresa produce una cantidad en la que P < CTMe, la empresa incurre en 
pérdidas. 

La Figura 7-3 ilustra este resultado, mostrando cómo el precio de mercado determina 
si una empresa tiene o no beneficios. También muestra cómo se representan gráfica¬ 
mente los beneficios. Cada panel muestra la curva de coste marginal, CMg, y la curva 
de coste total medio, CTMe. El coste total medio se minimiza en el punto C. El panel 
(a) muestra el caso que ya hemos analizado, en el que el precio de mercado de los 
tomates es 18 $ por caja. El panel (b) muestra el caso en el que el precio de mercado 
de los tomates es más bajo, 10 $ por caja. 

En el panel (a) se observa que con un precio de 18 $ por caja, la cantidad de output 
que maximiza los beneficios es 5 cajas, lo que está indicado por el punto E, en el que 
la curva de coste marginal corta a la curva de ingreso marginal -que en una empresa 
precio-aceptante es una recta horizontal a la altura del precio de mercado. Con esa 
cantidad de producto, el coste total medio es 14,40 $ por caja, y está representado por 
el punto Z. Puesto que el precio por caja es mayor que el coste total medio, la granja 
de Jennifer y Jason tiene beneficios. 
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figura 7-3 Beneficios y precio de mercado 


En el panel (a) el precio de mercado 
es 18 $. La granja tiene beneficios 
porque el precio de mercado es mayor 
que el mínimo del coste total medio, 
que es el precio de beneficio cero, 
igual a 14 $. La decisión óptima de 
producción de la granja está indicada 
por el punto E, que corresponde a un 
output de 5 cajas. El coste total medio 
de producir 5 cajas está indicado por 
el punto Z de la curva CTMe, y es 
14,40 $. La distancia vertical entre E 
y Z corresponde al beneficio por unidad 
de la granja, 18 $ - 14,40 $ = 3,60 $. 

El beneficio total está representado 
por el área del rectángulo coloreado, 

5 x 3,60 $ = 18 $. En el panel (b) el 
precio de mercado es 10 $; la granja 
no tiene beneficios porque el precio de 
mercado es menor que el mínimo del 
coste total medio, 14 $. La decisión de 
producción óptima de la granja está 
indicada por el punto A , correspondiente 
a una producción de 3 cajas. La pérdida 
por unidad de producto de la granja, 
14,67 $ - 10 $ = 4,67 $, está represen¬ 
tada por la distancia vertical entre A e Y. 
Las pérdidas totales de la granja están 
representadas por el rectángulo colorea¬ 
do, 3 x 4,67 $ = 14,00 $ (redondeando). 


(a) Precio de mercado = 18 $ 



(b) Precio de mercado = 10 $ 



Los beneficios totales de Jennifer y Jason cuando el precio de mercado es 18 $ 
están representados por el área del rectángulo coloreado del panel (a). Para ver por 
qué, observa que el beneficio total se puede expresar en términos de beneficio por 
unidad: 

(7-5) Beneficio = IT - CT = {ITIQ - CT/Q ) x Q 
o lo que es igual. 

Beneficio = (P - CTMe ) x Q 

ya que P es igual a ITIQ y CTMe es igual a CT/Q. La altura del rectángulo coloreado 
del panel (a) es igual a la distancia entre los puntos E y Z. Es igual a P - CTMe = 
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Píí8 $ " $ - 3,60 $ por caja. El rectángulo coloreado tiene una anchura igual al 

Eatput' Q = 5 cajas. Por tanto, el área del rectángulo es igual al beneficio de Jennifer 
Jason: 5 cajas x 3,60 $ por caja = 18 $ -la misma cifra que obtuvimos en la Tabla 7-1. 
W .Q U é pasa en la situación representada en el panel (b)? Ahora el precio de merca¬ 
do de los tomates es 10 $ por caja. Igualando el precio al coste marginal obtenemos 
un output maximizador de beneficios de 3 cajas, indicado por el punto A. Con esta 
roducción, Jennifer y Jason tienen un coste total medio de 14,67 $ por caja, indicado 
or el punto Y. En su producción maximizadora de beneficios -3 cajas- el coste total 
uiedio es mayor que el precio de mercado. Esto significa que la granja de Jennifer y 
jason genera pérdidas, no beneficios. 

¿Cuánto pierden por producir cuando el precio de mercado es 10 $? Con cada caja 
pierden CTMe - P = 14,67 $ - 10 $ = 4,67 $, cantidad que corresponde a la distancia 
vertical entre los puntos A e Y. Y producirían 3 cajas, que corresponden a la anchura 
del rectángulo coloreado. Por tanto, el valor total de las pérdidas es 4,67 $ x 3 = 14 $ 
(redondeando), una cantidad que corresponde al área del rectángulo coloreado del 
panel (b). 

Pero ¿cómo sabe, en general, un productor si su empresa va tener beneficios? 
Resulta que la clave está en comparar el precio de mercado con el mínimo del coste 
total medio del productor. En la granja de Jennifer y Jason, el mínimo del coste total 
medio, que es igual a 14 $, se alcanza con una producción de 4 cajas, indicada por el 
punto C. Siempre que el precio de mercado sea mayor que el mínimo del coste total 
medio, el productor podrá encontrar algún nivel de producción en el que el coste 
total medio sea menor que el precio de mercado. En otras palabras, el productor puede 
encontrar un nivel de producción con el que la empresa tendrá beneficios. Así pues, 
la granja de Jennifer y Jason tendrá beneficios siempre que el precio de mercado sea 
mayor que 14 $. Y obtendrá el máximo beneficio produciendo la cantidad en la que el 
coste marginal sea igual al precio de mercado. 

Por el contrario, si el precio de mercado es menor que el mínimo del coste total 
medio, no hay ningún nivel de producción en el que el precio sea mayor que el coste 
total medio. Como consecuencia, la empresa no tendrá beneficios con ningún nivel de 
producción. Como ya vimos, para un precio de mercado de 10 $ -menor que el mínimo 
del coste total medio- Jennifer y Jason efectivamente perdían dinero. Produciendo la 
cantidad en la que el coste marginal es igual al precio de mercado, Jennifer y Jason 
hacían lo mejor que podían, pero lo mejor que podían era tener una pérdida de 14 $. 
Cualquier otra producción habría aumentado la cuantía de sus pérdidas. 

El mínimo del coste total medio de una empresa precio-aceptante se denomina 
precio de beneficio nulo, porque con ese precio el beneficio de la empresa es cero. 
(Recuerda que se trata de beneficio económico). Una empresa tendrá beneficios posi¬ 
tivos cuando el precio de mercado sea mayor que el precio de beneficio nulo, y sufrirá 
pérdidas cuando el precio de mercado sea menor que el precio de beneficio nulo. El 
precio de beneficio nulo de Jennifer y Jason de 14 $, es el precio en el punto C de las 
Figuras 7-2 y 7-3. 

Por tanto, la regla para determinar si la producción de un bien genera o no bene¬ 
ficios, depende de la comparación entre el precio de mercado del bien y el precio de 
beneficio nulo -su coste total medio mínimo: 

• Siempre que el precio de mercado sea mayor que el mínimo del coste total medio, 
la empresa tiene beneficios. 

• Siempre que el precio de mercado sea igual al mínimo del coste total medio, la 
empresa tiene un beneficio nulo. 

• Siempre que el precio de mercado sea menor que el mínimo del coste total medio, 
la empresa tiene pérdidas. 

La decisión de producción a corto plazo 

Quizá tengas la tentación de pensar que, si una empresa no tiene beneficios porque el 
precio de mercado es menor que el mínimo de su coste total medio, no debería pro¬ 
ducir ningún output. En el corto plazo, sin embargo, esta conclusión no es correcta. 
A corto plazo, algunas veces la empresa debería producir aunque el precio sea menor 
que el mínimo del coste total medio. La razón es que el coste total incluye el coste 
fijo -un coste que no depende de la cantidad de output producido y que solo se puede 
cambiar en el largo plazo. En el corto plazo el coste fijo debe pagarse siempre, con 


El precio de beneficio nulo de una 
empresa precio-aceptante es el precio 
de mercado que hace que el beneficio 
sea nulo. 
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independencia de que la empresa produzca o no. Por ejemplo, si Jennifer y Jason han 
alquilado un tractor para todo el año, tendrán que pagar ese alquiler tanto si produ¬ 
cen como si no producen tomates. Como no se puede modificar a corto plazo, el coste 
fijo es irrelevante a la hora de tomar la decisión de producir o de cerrar en el corto plazo. 

Aunque a corto plazo el coste fijo no debe desempeñar papel alguno en la deci¬ 
sión de si se produce o no, los oíros costes -los costes variables- sí que importan. Un 
ejemplo de coste variable es el salario de los trabajadores que hay que contratar para 
ayudar en la siembra y la recogida. Los costes variables se pueden ahorrar si no se 
produce; por tanto, deben ser tenidos en cuenta para determinar si se produce o no 
a corto plazo. 

Volvamos a la Figura 7-4: muestra tanto la curva de coste total medio a corto plazo 
CTMe como la curva de coste variable medio a corto plazo CVMe, dibujadas a partir 
de la información de Tabla 7-3. Recordemos que la diferencia entre las dos curvas -la 
distancia vertical entre ellas- representa el coste fijo medio, el coste fijo por unidad 
de producto, CF/Q. Como la curva de coste marginal tiene la forma del logotipo de 
la marca Nike -disminuyendo al principio y aumentando después- la curva de coste 
variable medio a corto plazo tiene forma de U: la disminución inicial del coste margi¬ 
nal hace que el coste variable medio también disminuya, antes de que el aumento del 
coste marginal acabe haciendo aumentar también al coste variable medio. La curva 
de coste variable medio a corto plazo alcanza un valor mínimo de 10 $ en el punto A, 
en un nivel de producción de 3 cajas. 

Ahora ya estamos preparados para completar el análisis de la decisión de produc¬ 
ción óptima a corto plazo. Tenemos que considerar dos casos: 

• Cuando el precio de mercado es menor que el mínimo del coste variable medio 

• Cuando el precio de mercado es mayor o igual que el mínimo del coste variable 
medio 

Cuando el precio de mercado es menor que el mínimo del coste variable medio, el pre¬ 
cio que la empresa recibe por unidad de producto no cubre su coste variable unitario. 
En esa situación una empresa debería dejar de producir inmediatamente. ¿Por qué? 
Porque no hay ningún nivel de producción en el que el ingreso total de la empresa 
cubra sus costes variables -los costes que puede evitar no produciendo. En ese caso la 
empresa maximiza sus beneficios no produciendo nada -minimizando sus pérdidas, 
en realidad. Aún incurrirá en un coste fijo a corto plazo, pero al menos no incurrirá 


figura 7-4 Curva de oferta individual a corto plazo 


Cuando el precio de mercado es 
mayor o igual que el precio de cierre, 
10 $ -el mínimo del coste variable 
medio indicado por el punto A- 
Jennifer y Jason producirán la cantidad 
de output en la que el coste margi¬ 
nal es igual al precio. Por tanto, con 
cualquier precio igual o mayor que el 
mínimo del coste variable medio, la 
curva de oferta individual a corto plazo 
es la curva de coste marginal de la 
empresa; esto corresponde al tramo 
creciente de la curva de oferta indivi¬ 
dual. Cuando el precio de mercado es 
menor que el mínimo del coste variable 
medio, la empresa deja de producir 
a corto plazo. Esto corresponde al 
segmento vertical de la curva de oferta 
individual a lo largo del eje de ordena¬ 
das del gráfico. 



Cantidad de tomates (cajas) 
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ningún coste variable. Esto significa que el mínimo del coste variable medio es 
r^ual al precio de c i erre > el precio al que la empresa deja de producir a corto plazo. 
^ Sin embargo, cuando el precio es mayor que el coste variable medio, la empresa 
debería producir a corto plazo. En ese caso la empresa maximiza sus beneficios -o 
minimiza sus pérdidas- eligiendo la cantidad de output en que su coste marginal es 
igual al precio de mercado. Por ejemplo, si el precio de mercado de los tomates es 
18 $ la caja, Jennifer y Jason deberían producir en el punto E de la Figura 7-4, que 
corresponde a una producción de 5 cajas. Observa que el punto C de la Figura 7-4 
corresponde al precio de beneficio nulo de la granja, 14 $ por caja. Como E está 
situado encima de C, la granja de Jennifer y Jason obtendrá beneficios; generará un 
beneficio por caja igual a 18 $ - 14,40 $ = 3,60 $ cuando el precio de mercado es 18 $. 

Pero ¿qué pasa si el precio de mercado está comprendido entre el precio de cierre 
v e [ precio de beneficio nulo -es decir, entre el mínimo del coste variable medio y el 
mínimo del coste total medio? En el caso de la granja de Jennifer y Jason, esto corres¬ 
ponde a cualquier precio comprendido entre 10 $ y 14 $ -por ejemplo un precio de 
12 $. A un precio de 12 $, la granja de Jennifer y Jason no obtiene beneficios; puesto 
que el precio de mercado es menor que el mínimo del coste total medio, la granja está 
perdiendo la diferencia entre el precio y el coste total medio por unidad producida. 
Sin embargo, aunque no está cubriendo su coste total por unidad producida, sí que 
cubre el coste variable unitario y algo -aunque no todo- del coste fijo unitario. Si una 
empresa en esta situación cierra, no incurrirá en ningún coste variable, pero incurri¬ 
rá en la totalidad de su coste fijo. Como consecuencia, cerrar genera una pérdida aún 
mayor que continuar produciendo. 

Esto significa que, siempre que el precio esté comprendido entre el mínimo del 
coste total medio y el mínimo del coste variable medio, la empresa está mejor pro¬ 
duciendo alguna cantidad del bien a corto plazo. La razón es que produciendo puede 
cubrir su coste variable por unidad de producto y, al menos, una parte de su coste 
fijo, incluso aunque tenga pérdidas. En este caso la empresa maximiza su beneficio 
-es decir, minimiza su pérdida- produciendo la cantidad de output en la que su coste 
marginal es igual al precio de mercado. Por tanto, si Jennifer y Jason se enfrentan 
a un precio de mercado de 12 $ por caja, su output maximizador de beneficios está 
dado por el punto B de la Figura 7-4, que corresponde a una producción de 3,5 cajas. 

Merece la pena señalar que la decisión de producir cuando la empresa está 
cubriendo sus costes variables pero no todo su coste fijo es similar a la decisión de 
ignorar los costes irrecuperables. Un coste irrecuperable es un coste en el que ya se 
ha incurrido y que no se puede recuperar; y como no se puede cambiar, no debe tener 
influencia en ninguna decisión actual. En la decisión de producción a corto plazo el 
coste fijo es, en efecto, semejante a un coste irrecuperable -ya ha sido gastado y no 
puede recuperarse a corto plazo. Esta comparación también ilustra por qué el coste 
variable efectivamente importa a corto plazo: se puede evitar no produciendo. 

¿Y qué ocurre si el precio de mercado es exactamente igual al precio de cierre, al 
mínimo del coste variable medio? En este caso, la empresa es indiferente entre pro¬ 
ducir 3 unidades o producir 0 unidades. Como veremos enseguida, este es un punto 
importante cuando analizamos el comportamiento de la industria en su conjunto. En 
aras de la claridad supondremos que la empresa, aunque es indiferente, en realidad 
produce cuando el precio es igual al precio de cierre. 

Uniendo todo, podemos dibujar ahora la curva de oferta individual a corto 
plazo de la granja de Jennifer y Jason, la línea roja de la Figura 7-4; muestra cómo 
la producción maximizadora del beneficio a corto plazo depende del precio. Como 
puedes comprobar, la curva tiene dos segmentos. El segmento rojo de pendiente 
positiva que empieza en el punto A muestra el output maximizador del beneficio a 
corto plazo cuando el precio de mercado es mayor o igual que el precio de cierre de 
10 $ por caja. 

Siempre que el precio de mercado es igual o mayor que el precio de cierre, Jennifer 
y Jason producen la cantidad de output en la que el coste marginal es igual al precio 
de mercado. Es decir, con precios de mercado iguales o mayores que el precio de 
cierre, la curva de oferta de la empresa a corto plazo se corresponde con su curva de 
coste marginal. Pero para cualquier precio de mercado menor que el mínimo del coste 
variable medio -en este caso, 10 $ por caja- la empresa cierra y el output cae a cero 
en el corto plazo. Esto se corresponde con el segmento vertical de la curva que está 
situado sobre el eje de ordenadas. 


Una empresa dejará de producir a 
corto plazo sí el precio de mercado es 
menor que el precio de cierre, que 
es igual al mínimo del coste variable 
medio. 

Un coste irrecuperable es un coste 
en el que ya se ha incurrido y que 
no se puede recuperar. Un coste 
irrecuperable debe ignorarse en 
las decisiones acerca de acciones 
futuras. 

La curva de oferta individual 
a corto plazo muestra cómo la 
cantidad de producto que maximiza 
los beneficios de una empresa 
individual, depende del precio de 
mercado, tomando el coste fijo como 
dado. 
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¿En la realidad las empresas cierran temporalmente sin abandonar definitivame 
te el negocio? Sí. De hecho, en algunos negocios los cierres temporales son una rutíná 
Los ejemplos más comunes son las industrias en las que la demanda es fuerternen 
estacional, como los parques temáticos en zonas con inviernos fríos. Estos parqu es 
tendrían que ofrecer precios muy bajos para atraer a los consumidores durante los 
meses más fríos -precios tan bajos que los propietarios no cubrirían la totalidad de 
sus costes variables (principalmente, salarios y electricidad). La elección más inteli¬ 
gente desde el punto de vista económico es cerrar hasta que el buen tiempo atraiga a 
suficientes clientes dispuestos a pagar un precio más alto. 


Cambiar el coste fijo 

Aunque el coste fijo no se puede alterar a corto plazo, en el largo plazo las empre 
sas pueden adquirir o retirar maquinaria, edificios, etc. Como aprendimos en el 
capítulo 6, a largo plazo el nivel de coste fijo es una decisión del productor. Allí 
vimos que una empresa elegirá el nivel del coste fijo que minimice el coste total 
medio para el nivel de producción que desee producir. Ahora nos centraremos en 
una pregunta aún más importante a la que se enfrenta una empresa cuando elige 
su coste fijo: si debe incurrir o no en algún coste fijo, permaneciendo en su acti¬ 
vidad productiva actual. 

A largo plazo, un productor siempre puede eliminar su coste fijo vendiendo su 
fábrica y su equipo productivo. Si decide hacerlo, por supuesto, no podrá volver 
a producir -ha abandonado la industria. Por el contrario, un productor potencial 
puede asumir un cierto nivel de coste fijo adquiriendo maquinaria y otros recursos 
que le sitúen en una posición de producir -puede entrar en la industria. En la mayo¬ 
ría de las industrias perfectamente competitivas el número de productores, aunque 
es fijo a corto plazo, varía a largo plazo a medida que unas empresas entran y otras 
salen de la industria. 

Consideremos una vez más la granja de Jennifer y Jason. Para simplificar nuestro 
análisis dejaremos de lado el problema de elegir entre varios posibles niveles de coste 
fijo. En vez de eso, a partir de ahora supondremos que Jennifer y Jason, si deciden 
producir, solo tienen una posible elección de coste fijo, los 14 $ en que se basaban los 
cálculos de las Tablas 7-1, 7-2 y 7-3. (Con este supuesto, para Jennifer y Jason la curva 
de coste total medio a corto plazo y la curva de coste total medio a largo plazo son 
la misma curva). Alternativamente, pueden elegir un coste fijo igual a cero si deciden 
abandonar la industria. 

Supongamos que el precio de mercado de los tomates ecológicos se mantiene por 
debajo de los 14 $ durante un periodo largo de tiempo. En ese caso, Jennifer y Jason 
nunca cubrirán totalmente su coste fijo: su empresa tendrá una pérdida permanente. 
A largo plazo, por tanto, pueden mejorar si cierran su negocio y abandonan la indus¬ 
tria. En otras palabras, a largo plazo las empresas abandonarán una industria si el 
precio de mercado es habitualmente menor que el precio de cierre -el mínimo de su 
coste total medio. 

Por el contrario, supongamos que el precio de los tomates ecológicos es sistemá¬ 
ticamente mayor que el precio de cierre, 14 $, durante un largo periodo de tiempo. 
Como su granja obtiene beneficios, Jennifer y Jason permanecerán en la industria y 
continuarán produciendo. 

Pero las cosas no acaban aquí. La industria de los tomates ecológicos cumple 
el criterio de libertad de entrada : hay muchos productores potenciales de tomates 
ecológicos porque los inputs necesarios son fáciles de obtener. Y las curvas de coste 
de estos productores potenciales son probablemente similares a las de Jennifer y 
Jason, porque la tecnología utilizada por otros productores probablemente es muy 
parecida a la que utilizan ellos. Si el precio es lo suficientemente alto como para 
generar beneficios a los productores existentes, también atraerá a la industria a 
algunos de esos productores potenciales. Así pues, a largo plazo , un precio mayor 
que 14 $ fomentará la entrada: nuevos productores vendrán a la industria de tomates 
ecológicos. 

Como veremos en la próxima sección, la salida y la entrada dan lugar a una dife¬ 
rencia importante entre la curva de oferta a corto plazo y la curva de oferta a largo plazo 
de la industria. 
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Resumen: condiciones de maximización de beneficios y 
¿e producción de una empresa competitiva 

En este capítulo hemos estudiado de dónde surge la curva de oferta de una empre¬ 
sa perfectamente competitiva o precio-aceptante. Todas las empresas competitivas 
tornan sus decisiones de producción maximizando sus beneficios, y esas decisiones 
determinan la curva de oferta. La Tabla 7-4 resume las condiciones de maximización 
de beneficios y de producción de una empresa competitiva. También las relaciona con 
la entrada y la salida de la industria. 


tabla 7-4 Resumen de condiciones de maximización de beneficios y de producción de 
*~una empresa competitiva 


Condiciones de maximización de beneficios 
(CTMe mínimo = precio de beneficio nulo) 

P> CTMe mínimo 
P = CTMe mínimo 
P < CTMe mínimo 

Condiciones para producir 
(CVMe mínimo = precio de cierre) 

P > CVMe mínimo 


P= CVMe mínimo 

P < mínimum CVMe 


Resultado 

Empresa con beneficios. Entrada en la industria a largo plazo 

Empresa con beneficio nulo. Ni entrada ni salida de la industria a largo plazo 

Empresa con pérdidas. Salida de la industria a largo plazo. 

Resultado 

La empresa produce a corto plazo. Si P < CTMe , la empresa cubre el coste 
variable y una parte, pero no todo, del coste fijo. Si P > CTMe , la empresa 
cubre el coste fijo y el coste variable. 

La empresa es indiferente entre producir a corto plazo o no producir. Cubre 
exactamente el coste variable. 

La empresa cierra a corto plazo. No cubre el coste variable. 


1 


LA ECONOMÍA EN ACCIÓN 


LOS PRECIOS SUBEN ... PERO 
LOS COSTES TAMBIÉN 

n 2005 el Congreso de los Estados Unidos 
aprobó la Ley de Política Energética, por 
la que un Lotal de 7.500 millones de galones de 
combustibles alternativos, principalmente etanol 
procedente del maíz, se añadieron a la oferta de 
combustible de Estados Unidos con la finalidad de 
reducir el consumo de gasolina. El nada sorpren¬ 
dente resultado de este mandato: la demanda de 
maíz se disparó, y con ella su precio. En agosto de 
2012 el precio del maíz era casi el cuádruple del de 
enero de 2005. 

Este brusco aumento del precio del maíz atra¬ 
jo la atención de los granjeros estadounidenses, 
como Ronnie Gerik, de Aquilla (Texas), que redujo 
sus cultivos de algodón y aumentó en un 40% la 
superficie dedicada al maíz. En conjunto, la super¬ 
ficie dedicada al maíz en Estados Unidos fue en 
2011 un 9% mayor que el promedio de la década 
anterior, y en 2012 se plantó un 40% más que en 
2011. Igual que Gerik, otros granjeros sustituyeron 
sus plantaciones de otros cereales por maíz. Por 
ejemplo, en 2011, la superficie dedicada a la soja 
bajó alrededor de un 3% y en 2012 otro 1%. 



Aunque Gerik asumió un alto riesgo al reducir su pro 
ducción de algodón para sembrar más maíz, su deci¬ 
sión fue buena desde el punto de vista económico. 
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▼ Repaso rápido 


Por el principio del análisis mar¬ 
ginal, la cantidad óptima de una 
actividad es la cantidad en la que la 
ganancia marginal es igual al coste 
marginal. 

Un productor decide la cantidad 
que produce siguiendo la regla de 
producción óptima. En una empresa 
precio-aceptante, el ingreso mar¬ 
ginal es igual al precio, y elige la 
cantidad de output según la regla de 
producción óptima de una empresa 
precio-aceptante. 

El beneficio económico de una 
empresa tiene en cuenta los costes 
explícitos y los costes implícitos. Y 
no es necesariamente igual al benefi¬ 
cio contable. 

• Una empresa obtiene beneficios 
siempre que el precio de mercado 
sea mayor que su precio de beneficio 
nulo, el mínimo de su coste total 
medio. Con precios menores que 
este, no obtiene beneficios. Tiene un 
beneficio cero cuando el precio es 
igual a su precio de beneficio nulo. 

El coste fijo es ¡rrelevante en la deci¬ 
sión de producción óptima de una 
empresa en el corto plazo. Cuando 
el precio es mayor que su precio de 
cierre, el mínimo de su coste variable 
medio, la empresa precio-aceptante 
produce la cantidad en la que el 
coste marginal es igual al precio. 
Cuando el precio es menor que el 
precio de cierre, la empresa deja 
de producir. Al igual que los costes 
irrecuperables, los costes fijos son 
¡rrelevantes en las decisiones de 
producción de una empresa en el 
corto plazo. Estas decisiones definen 
la curva de oferta individual a corto 
plazo de la empresa. 

A lo largo del tiempo, el coste fijo 
sí importa. Si el precio es sistemá¬ 
ticamente menor que el mínimo 
del coste total medio, una empresa 
abandonará la industria. Si el precio 
es mayor que el mínimo del coste 
total medio, la empresa obtiene 
beneficios y permanece en la indus¬ 
tria; otras empresas entrarán en la 
industria a largo plazo. 


Aunque esto parecía una manera segura de obtener beneficios, Gerik y los granjeé 
ros como él estaban asumiendo un riesgo elevado. Consideremos el coste de un inp ut I 
importante, el fertilizante. El maíz requiere más fertilizantes que otros cultivos y 
al haber más granjeros cultivando maíz, la mayor demanda de fertilizante hizo q Ue 
subiera su precio. Los precios del fertilizante producido a partir del nitrógeno fueron 
en 2012 casi el doble que en 2005. Además, el maíz es más sensible a la cantidad de 
lluvia que otros cultivos como el algodón. Por lo tanto, los granjeros que sembraron 
maíz en zonas propensas a la sequía, como Texas, están aumentando su riesgo de 
sufrir pérdidas. Gerik tuvo que incorporar a sus cálculos una estimación de lo que le 
costaría una sequía. 

A pesar de todo esto, lo que hicieron Gerik y otros granjeros tenía plenamente 
sentido económico. Al sembrar más maíz, cada uno de ellos se estaba moviendo hacia 
arriba a lo largo de su curva de oferta individual de maíz a corto plazo. Y, como su 
curva de oferta individual es su curva de coste marginal, los costes de cada granjero 
también subieron por la necesidad de utilizar más inputs -inputs cuya obtención es 
ahora más cara. 

Así pues, la moraleja de esta historia es que los granjeros aumentarán la superfic 
dedicada al cultivo de maíz hasta que el coste marginal de producir este cereal sea 
aproximadamente igual al precio de mercado del maíz, lo que no debería sorpren¬ 
dernos, porque la producción de maíz cumple todos los requisitos de una industria 
perfectamente competitiva. 

♦ •O 


COMPRUEBA SI LO HAS ENTENDIDO 


7-2 


Dibuja en un gráfico a corto plazo una curva de coste total medio en forma de U, una curva 
de coste variable medio en forma de U y una curva de coste marginal con la forma del logoti¬ 
po de Nike. Indica en el gráfico el intervalo de output y el intervalo de precio para los que las 
siguientes acciones son óptimas. 

a. La empresa cierra inmediatamente. 

b. La empresa produce a corto plazo a pesar de tener pérdidas. 

c. La empresa produce obteniendo beneficios. 

El Estado de Maine tiene una floreciente industria de langosta, que pesca langostas en los 
meses de verano. Durante el resto del año se pueden obtener langostas en otras partes del 
mundo, pero a un precio mucho más alto. Maine está también lleno de restaurantes de carre¬ 
tera que sirven platos con langosta y que solo abren durante el verano. Explica por qué es 
óptimo para estos restaurantes abrir solo durante el verano. 

Las soluciones están al final del libro. 


La curva de oferta de la industria 

Por qué un aumento de la demanda de tomates ecológicos provoca un gran 
aumento del precio al principio, pero un aumento mucho más pequeño a largo 
plazo? La respuesta reside en el comportamiento de la curva de oferta de una 
industria -la relación entre el precio y el output total de una industria en conjunto, 
La curva de oferta de una industria es lo que en capítulos anteriores hemos llamado 
la curva de oferta o la curva de oferta del mercado. Pero ahora prestamos especial 
atención a la distinción entre la curva de oferta individual de una sola empresa y la 
curva de oferta de la industria en conjunto. 

Como podrías deducir de la sección anterior, la curva de oferta de la industria 
debe ser analizada de forma algo diferente en el corto plazo y en el largo plazo. 
Empecemos con el corto plazo. 


La curva de oferta de una 
industria muestra la relación entre el 
precio de un bien y la producción total 
de la industria en conjunto. 


La curva de oferta de la industria a corto plazo 

Recordemos que a corto plazo el número de productores de una industria es fijo -no 
hay entrada ni salida de empresas. Y también debemos recordar del capítulo 3 que la 
curva de oferta de una industria es la suma horizontal de las curvas de oferta indivi- 
dbiales de todos los productores -se obtiene sumando el output total de todos los ofe- 
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B^tes a cada precio. Aquí haremos ese ejercicio suponiendo que todos los productores 
R: iguales. Así, supongamos que hay 100 granjas de tomates ecológicos, cada una de 
Kg cuales tiene los mismos costes que la de Jennifer y Jason. 

Cada una de estas 100 granjas tendrá una curva de oferta individual a corto plazo 
como la de la Figura 7-4. A un precio inferior a 10 $, ninguna granja producirá. A un 
K ecio mayor que 10 $, cada granja producirá la cantidad de output en la que su coste 
■parginal es igual al precio de mercado. Como puedes observar en la Figura 7-4, esto 
[llevará a cada granja a producir 4 cajas si el precio es 14 $ por caja, 5 cajas si el precio 
es 18 $, y así sucesivamente. Por tanto, si hay 100 granjas que producen tomates eco¬ 
lógicos y el precio de los tomates ecológicos es 18 $ por caja, la industria en conjunto 
producirá 500 cajas, que corresponden a 100 granjas x 5 cajas por granja, y así sucesi¬ 
vamente. El resultado es la curva de oferta de la industria a corto plazo, la curva 
S de la Figura 7-5. Esta curva muestra la cantidad que los productores ofrecerán a 
cada precio, dado un determinado número de productores. 

La curva de demanda D de la Figura 7-5 corta a la curva de oferta a corto plazo 
de la industria en el punto E M> correspondiente a un precio de 18 $ y a una cantidad 
de 500 cajas. El punto E M es el equilibrio de mercado a corto plazo: la cantidad 
ofrecida es igual a la cantidad demandada, dado un número de productores fijo. Pero 
el largo plazo puede ser bastante diferente al corto plazo, porque a largo plazo pueden 
entrar o salir granjas en la industria. 


La curva de oferta de una 
industria a corto plazo muestra 
cómo la cantidad ofrecida por una 
industria depende del precio de 
mercado, dado un número fijo de 
productores. 

Hay un equilibrio del mercado 
a corto plazo cuando la cantidad 
demandada es igual a la cantidad 
ofrecida, tomando el número de 
productores como dado. 


figura 7-5 Equilibrio del mercado a corto plazo 

La curva de oferta de la industria a corto 
plazo, S, es la curva de oferta de la indus¬ 
tria, tomando como dado el número de 
productores -100 en este caso. Se obtiene 
mediante la suma horizontal de las curvas 
de oferta individuales de los 100 produc¬ 
tores. Por debajo del precio de cierre de 
BH I 10 $, ningún productor quiere producir a 
corto plazo. Por encima de 10 $, la curva 
de oferta de la industria a corto plazo es 
creciente, porque todos los productores 
aumentan su producción a medida que 
aumenta el precio. Corta a la curva de 
demanda, D, en el punto E M , el punto de 
equilibrio del mercado a corto plazo, corres 
pondiente a un precio de mercado de 18 $ 
y a una cantidad de 500 cajas: 

0 200 300 400 500 600 700 

Cantidad de tomates (cajas) 


La curva de oferta de la industria a largo plazo 

Supongamos que, además de los 100 granjeros que hay actualmente en la industria de 
los tomates ecológicos, hay otros muchos productores potenciales. Supongamos tam¬ 
bién que cada uno de estos productores potenciales, si entrara en la industria, tendría 
las mismas curvas de costes que los productores existentes, como Jennifer y Jason. 

¿Cuándo entrarán nuevos productores en la industria? Siempre que los productores 
existentes estén obteniendo beneficios -es decir, siempre que el precio de mercado sea 
mayor que el precio de beneficio nulo de 14 $ por caja, el mínimo del coste total medio 
de producción. Por ejemplo, a un precio de 18 $ por caja habrá nuevas empresas que 
entrarán en la industria. 

¿Qué ocurrirá a medida que entren más productores en la industria? Claramente, 
aumentará la cantidad ofrecida a cada precio. La curva de oferta de la industria a corto 
plazo se desplazará a la derecha. Esto, a su vez, alterará el equilibrio del mercado y dará 
lugar a un precio de mercado más bajo. Las empresas ya existentes responderán a la 
disminución del precio de mercado reduciendo su producción, pero la producción total 
de la industria aumentará porque hay más empresas en la industria. 
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figura 7-6 Equilibrio del mercado a largo plazo 
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El punto E m del panel (a) muestra el equilibrio inicial del 
mercado a corto plazo. Cada uno de los 100 productores 
existentes obtiene un beneficio económico positivo, repre¬ 
sentado en el panel (b) por el rectángulo llamado A t el 
beneficio de una de las empresas existentes. Los beneficios 
inducen la entrada de productores adicionales, desplazan¬ 
do a la curva de oferta de la industria a corto plazo hacia 
la derecha, desde ^ hasta S 2 en el panel (a), dando lugar 
a un nuevo equilibrio a corto plazo en el punto D Ml con un 
precio de mercado más bajo, 16 $, y con una producción de 
la industria mayor. Las empresas existentes reducen su pro¬ 


ducción, y sus beneficios disminuyen hasta el área rayada, 
llamada B en el panel (b). La entrada de empresas continúa 
desplazando a la derecha la curva de oferta de la industria a 
corto plazo, a medida que el precio disminuye y el output de 
la industria sigue aumentando. La entrada cesa cuando se 
llega al punto C M de la curva de oferta S 3 del panel (a). Aquí 
el precio de mercado es igual al precio de beneficio nulo; 
los productores existentes obtienen un beneficio económico 
igual a cero, y no hay incentivos para entrar o salir. Por lo 
tanto, C M es también el equilibrio de mercado a largo plazo. 


La Figura 7-6 muestra los efectos que esta cadena de acontecimientos tiene sobre 
una empresa existente y sobre el mercado; el panel (a) muestra cómo responde el 
mercado a la entrada de empresas, y el panel (b) muestra cómo responde una empresa 
individual. (Observa que, para ilustrar mejor cómo varían los beneficios en respuesta 
al precio, estos dos gráficos tienen una escala distinta a la de las Figuras 7-4 y 7-5). 
En el panel (a), S] es la curva inicial de oferta de la industria a corto plazo, basada en 
la existencia de 100 productores. El equilibrio inicial del mercado a corto plazo está 
en el punto E M , con un precio de equilibrio del mercado de 18 $ y una cantidad de 500 
cajas. A este precio los productores existentes obtienen beneficios, lo que se refleja en 
el panel (b): cuando el precio es 18 $, una empresa de las existentes obtiene un bene¬ 
ficio total representado por el rectángulo coloreado llamado A. 

Estos beneficios inducirán a nuevos productores a entrar en la industria, despla¬ 
zando hacia la derecha la curva de oferta de la industria a corto plazo. Por ejemplo, 
cuando el número de productores ha aumentado hasta 167, la curva de oferta de la 
industria a corto plazo es S 2 . Correspondiente a esta curva de oferta hay un nuevo 
equilibrio del mercado a corto plazo, denominado D M , con un precio de mercado de 
16 $ y una cantidad de 750 cajas. A 16 $, cada empresa produce 4,5 cajas, de modo que 
la producción de la industria es 167 x 4,5 = 750 cajas (redondeando). En el panel (b) se 
puede ver el efecto que tiene en una empresa de las existentes la entrada de 67 nuevos 
productores: la disminución del precio hace que reduzca su output, y su beneficio 
disminuye hasta el área del rectángulo rayado llamado B. 

Aunque ha disminuido, el beneficio que obtienen las empresas existentes en Dm 
significa que la entrada continuará y que el número de empresas seguirá aumentando. 
Si el número de productores aumenta hasta 250, la curva de oferta de la industria a 
corto plazo se desplaza de nuevo hacia la derecha, hasta S 3 , y el equilibrio del merca- 
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Jo se sitúa en C M , con una cantidad ofrecida y demandada de 1.000 cajas y un precio 
de mercado igual a 14 $ por caja. 

Igual que E M yD M , C M es un equilibrio a corto plazo. Pero también es algo más. Como 
$1 precio de 14 $ es el precio de beneficio nulo de cada empresa, un productor que ya está 
en el mercado obtiene un beneficio económico igual a cero -no hay beneficio ni pérdida, 
solo se ingresa el coste de oportunidad de los recursos utilizados en la producción- cuan¬ 
do produce su output maximizador de beneficios, de 4 cajas. A este precio no hay incen¬ 
tivo ni para que entren en la industria productores potenciales ni para que salgan de ella 
productores existentes. Por tanto, C M es un equilibrio del mercado a largo plazo -una 
situación en la que la cantidad ofrecida es igual a la cantidad demandada, y en la que ha 
transcurrido el tiempo suficiente para que los productores entren o salgan de la industria. 
En un equilibrio de mercado a largo plazo, todos los productores existentes y potenciales 
se han ajustado totalmente a sus elecciones óptimas a largo plazo; como consecuencia, 
ningún productor tiene incentivos ni para entrar ni para salir de la industria. 

Para explorar más a fondo el significado de la diferencia entre los equilibrios a corto 
plazo y a largo plazo, consideremos el efecto de un incremento de la demanda en una 
industria con libre entrada que está inicialmente en equilibrio a largo plazo. El panel 
(b) de la Figura 7-7 muestra el ajuste del mercado; los paneles (a) y (c) muestran cómo 
se comporta durante el proceso una empresa individual que ya operaba en el mercado. 

En el panel (b) de la Figura 7-7, Dj es la curva de demanda inicial y Sj es la curva 
de oferta inicial de la industria a corto plazo. Su intersección en el punto X M es a la 


Un mercado está en equilibrio del 
mercado a largo plazo cuando 
la cantidad ofrecida es igual a 
la demandada, una vez que ha 
transcurrido el tiempo suficiente para 
que los productores entren o salgan 
de la industria. 
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figura 


7-7 Efecto a corto plazo y a largo plazo de un aumento de la demanda 


(a) Respuesta de una empresa existente 
a un aumento de la demanda 


(b) Respuesta del mercado, 
a corto y a largo plazo, a 
un aumento de la demanda 


(c) Respuesta de una empresa 
existente a nuevos entrantes 



Aumento de producción generado 
por los nuevos entrantes 


El panel (b) muestra cómo se ajusta una industria a corto plazo 
y a largo plazo a un aumento de la demanda; los paneles (a) y 
(c) muestran los ajustes correspondientes a una empresa que 
ya está en el mercado. Inicialmente el mercado está en el punto 
X M del panel (b), un equilibrio a corto plazo y a largo plazo con 
un precio de 14 $ y con un output de la industria igual a Q z . 

Una empresa existente tiene un beneficio económico nulo, 
operando en el punto X del panel (a), en el mínimo de su coste 
total medio. La demanda aumenta a medida que D 1 se desplaza 
hasta D 2 en el panel (b), elevando el precio de mercado a 18 $. 
Las empresas existentes aumentan su producción, y el output 
de la industria se desplaza a lo largo de la curva de oferta de la 
industria a corto plazo hasta un nuevo equilibrio a corto plazo 
en Y m . En correspondencia con este movimiento, la empresa 
existente del panel (a) se mueve dese el punto X hasta el punto 
Y. Pero a un precio de 18 $ las empresas existentes tienen 


beneficios. Como se muestra en el panel (b), a largo plazo 
entran nuevas empresas y la curva de oferta de la industria a 
corto plazo se desplaza a la derecha, de Si a S 2 . Hay un nuevo 
equilibrio en el punto Z M , con un precio más bajo, 14 $, y un 
output de la industria más elevado, Q z . Una empresa existente 
responde moviéndose de Y a Z en el panel (c), volviendo a su 
nivel de producción inicial y a un beneficio nulo. La producción 
de las nuevas empresas es la responsable del incremento total 
del output de la industria, Q z - Q z . Lo mismo que X M , Z M es 
un equilibrio tanto a corto como a largo plazo: las empresas 
existentes tienen un beneficio igual a cero, y no hay incentivos 
para que ninguna empresa entre o salga de la industria. La 
línea horizontal SLP, que pasa por X M y por Z Ml es la curva de 
oferta de la industria a largo plazo: al precio de beneficio nulo 
de 14 $, los productores producirán cualquier cantidad que los 
consumidores demanden a largo plazo. 
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La curva de oferta de la industria 
a largo plazo muestra cómo 
responde la cantidad ofrecida al 
precio, una vez que los productores 
han tenido tiempo suficiente para 
entrar o salir de la industria. 


vez un equilibrio del mercado a corto y a largo plazo, porque al precio de equilibrio de 
14 $, el beneficio económico es igual a cero -y, por tanto, no hay entrada ni salida de 
empresas. Se corresponde con el punto X del panel (a), donde una empresa individué 
ya existente está operando en el mínimo de su curva de coste total medio. 

Supongamos ahora que, por alguna razón, la curva de demanda se desplaza hacia 
la derecha hasta D 2 . Como se muestra en el panel (b), a corto plazo el output de l a 
industria se mueve a lo largo de la curva de oferta de la industria a corto plazo, S, 
hasta el nuevo equilibrio del mercado a corto plazo, Y M , que es la intersección entre 
S] y D 2 . El precio de mercado aumenta hasta 18 $ por caja, y el output de la indusi 
aumenta desde Q x hasta Q Y . Esto se corresponde con el movimiento de una empr< 
de las existentes desde X hasta Y en el panel (a), a medida que la empresa aumenta su 
producción en respuesta al aumento del precio de mercado. 

Pero sabemos que Y M no es un equilibrio a largo plazo, porque 18 $ es mayor que el 
mínimo del coste total medio, de modo que los productores existentes están obtenien¬ 
do beneficios económicos. Esto llevará a que entren nuevas empresas en la industria. 
Con el tiempo, la entrada de empresas hará que la curva de oferta de la industria se 
desplace a la derecha. A largo plazo, la curva de oferta a corto plazo de la industria se 
habrá desplazado hasta S 2 , y el equilibrio será Z M -con el precio disminuyendo hasta 
14 $ por caja y el output de la industria aumentando todavía más, desde Qyhasta Q z . 
Lo mismo que X M antes del incremento de la demanda, Z M es un equilibrio del merca¬ 
do tanto a corto plazo como a largo plazo. 

El efecto que tiene la entrada sobre una empresa ya existente está ilustrado en el 
panel (c), con el movimiento desde Y hasta Z a lo largo de la curva de oferta indivi 
dual de la empresa. La empresa reduce su producción en respuesta a la disminución 
del precio, llegando finalmente a su cantidad de output inicial, que corresponde al 
mínimo de su curva de coste total medio. De hecho, cada empresa de las que están 
ahora en la industria -el conjunto inicial de empresas más las nuevas que han entra¬ 
do- operará en el mínimo de su curva de coste total medio, el punto Z. Esto significa 
que todo el incremento de la producción de la industria, desde Q x hasta Q z , procede 
de la producción de las nuevas empresas. 

La línea SLP que pasa por X M y Z M en el panel (b) es la curva de oferta de la 
industria a largo plazo. Muestra cómo la cantidad ofrecida por una industria res- 1 
ponde al precio, una vez que los productores han tenido tiempo suficiente para entrar 
o salir de la industria. 

En este caso particular, la curva de oferta de la industria a largo plazo es una hori- ] 
zontal trazada a la altura de un precio de 14 $. En otras palabras, en esta industria 
la oferta es perfectamente elástica a largo plazo: si hay tiempo suficiente para entrar 
o salir del mercado, los productores ofrecerán cualquier cantidad que demanden los 
consumidores al precio de 14 $. Curva de oferta a largo plazo perfectamente elástica 
es en realidad un buen supuesto para muchas industrias. En este caso hablamos de 
costes constantes para la industria : cada empresa, independientemente de que sea 
una ya instalada o una de nueva entrada, soporta la misma estructura de costes (es 
decir, todas tienen las mismas curvas de costes). Las industrias que satisfacen esta 
condición son industrias en las que la oferta de los inputs es perfectamente elástica 
-industrias como la agricultura o las panaderías. 

En otras industrias, sin embargo, incluso la curva de oferta de la industria a largo 
plazo tiene pendiente positiva. La razón usual de esto es que los productores tienen que 
utilizar algún input cuya oferta es limitada (es decir, su oferta es inelástica). A medida 
que la industria se expande, el precio de ese input aumenta. Como consecuencia, los 
nuevos entrantes en la industria se encuentran con que tienen una estructura de costes 
más alta que las empresas preexistentes. Un ejemplo son los hoteles de playa, que deben 
competir por una cantidad limitada de terreno en primera línea de mar. Las industrias I 
que se comportan de esta forma tienen costes crecientes para la industria. 

Es posible que la curva de oferta a largo plazo tenga pendiente negativa. Esto puede 
ocurrir cuando una industria tiene rendimientos crecientes a escala, en la que los costes 
medios disminuyen a medida que aumenta el output. Observa que hemos dicho que la 
industria tiene rendimientos crecientes a escala. Sin embargo, cuando los rendimientos 
crecientes afectan al nivel de la empresa individual, la industria generalmente acaba 
dominada por un pequeño número de empresas (un oligopolio) o por una sola empresa 
(un monopolio). Algunas veces las ventajas que tiene una escala grande para el conjunto 
de la industria, revierten a todas las empresas de esa industria. Por ejemplo, los costes 
de nuevas tecnologías como las placas solares tienden a disminuir a medida que la 
industria crece porque el crecimiento lleva a un aumento del conocimiento, a un mayor 
número de trabajadores con la cualificación adecuada, y así sucesivamente. 
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Comparación entre las curvas de oferta de una industria a corto plazo y a j 

f ,gura 7-8 largo plazo 



La curva de oferta de una industria a largo plazo puede ser cre¬ 
ciente, pero siempre es más plana -más elástica- que la curva de 
oferta de la industria a corto plazo. Esto se debe a la entrada y a 
la salida: un precio más alto atrae a nuevas empresas en el largo 
plazo, lo que resulta en un aumento del output de la industria y 
en una caída del precio; un precio más bajo incita a las empresas 
existentes a salir de la industria a largo plazo, generando una 
disminución del output de la industria y un eventual aumento del 


Precio 


Curva de oferta de la 
industria a corto plazo, 5 



Curva de 
oferta de la 
industria 
a largo plazo, 
SLP 


La curva de oferta de la industria 
a largo plazo es siempre más plana 
-más elástica- que la curva de 
oferta de la industria a corto plazo. 


Cantidad 


i 




Independientemente de que la curva de oferta de la industria a largo plazo sea 
horizontal o creciente, o incluso decreciente, la elasticidad precio de la oferta a largo 
plazo es mayor que la elasticidad precio de la oferta a corto plazo, siempre que haya 
libre entrada y salida de empresas. Como se muestra en la Figura 7-8, la curva de 
oferta de la industria a largo plazo es siempre más plana que la curva de oferta de la 
industria a corto plazo. La razón es la entrada y la salida: un elevado precio causado 
por un incremento de la demanda atrae la entrada de nuevos productores, lo que 
resulta en una aumento del output de la industria y en una eventual disminución 
del precio; un precio bajo causado por una disminución de la demanda induce a las 
empresas existentes a salir, provocando una disminución del output de la industria y 
un aumento del precio en el futuro. 

La diferencia entre la curva de oferta de la industria a corto plazo y la curva 
de oferta de la industria a largo plazo es muy importante en la práctica. A menudo 
vemos una secuencia de hechos como los mostrados en la Figura 7-7: un aumento de 
la demanda provoca inicialmente un gran aumento del precio, pero los precios vuel¬ 
ven a su nivel inicial a medida que entran nuevas empresas en la industria. O vemos 
la secuencia inversa: una caída de la demanda reduce los precios a corto plazo, pero 
estos vuelven a su nivel inicial cuando algunos productores salen de la industria. 

El coste de producción y la eficiencia en el equilibrio a 
largo plazo 

Nuestro análisis nos lleva a tres conclusiones acerca del coste de producción y de la 
eficiencia en el equilibrio a largo plazo de una industria perfectamente competitiva. 
Estos resultados serán importantes en nuestro análisis del capítulo 8 sobre cómo el 
monopolio genera ineficiencia. 

Primero, en una industria perfectamente competitiva en equilibrio, el valor del 
coste marginal es el mismo para todas las empresas. Esto es porque todas las empresas 
producen la cantidad de output en la que el coste marginal es igual al precio de mer¬ 
cado, y como son precio-aceptantes, todas se enfrentan al mismo precio de mercado. 

Segundo, en el equilibrio a largo plazo de una industria perfectamente competi¬ 
tiva con libertad de entrada y salida, cada empresa tendrá un beneficio económico 
igual a cero. Cada empresa produce la cantidad de output que minimiza su coste 
total medio -correspondiente al punto Z en el panel (c) de la Figura 7-7. Así pues, en 
una industria perfectamente competitiva se minimiza el coste total de producción del 
output de la industria. (La excepción es una industria con costes crecientes para la 
industria. Dado un precio de mercado suficientemente alto, las empresas más anti¬ 
guas tienen beneficios económicos positivos, pero las recién llegadas no. Los últimos 
entrantes minimizan sus costes, pero los más antiguos no necesariamente). 

La tercera y última conclusión es que el equilibrio de mercado a largo plazo de 
una industria perfectamente competitiva es eficiente: no queda sin realizar ninguna 


L ¡TRAMPAS! 


EL BENEFICIO ECONÓMICO, 
OTRA VEZ 

Algunos lectores pueden pregun¬ 
tarse por qué querría una empresa 
entraren una industria si el precio 
de mercado es solo ligeramente 
mayor que el precio de beneficio 
nulo. ¿No preferiría la empresa dedi¬ 
carse a otro negocio que proporcio¬ 
ne un beneficio más alto? 

La respuesta es que aquí, como 
siempre, cuando calculamos el coste 
nos referimos al coste de oportuni¬ 
dad-es decir, el coste que incluye 
el rendimiento que una empresa 
obtendría si utilizara sus recursos en 
otra actividad. Y, por tanto, el bene¬ 
ficio que calculamos es el beneficio 
económico ; si el precio de mercado 
es mayor que el precio de beneficio 
nulo, aunque solo sea ligeramente 
mayor, la empresa podría ganar más 
en esta industria que en cualquier 
otra. 
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transacción mutuamente beneficiosa. Todos los consumidores dispuestos a pagar un 
precio mayor o igual que los costes de los vendedores efectivamente obtienen el bien. 

Así pues, en el equilibrio a largo plazo de una industria perfectamente competiti¬ 
va, la producción es eficiente: se minimizan los costes y no se desperdician recursos. 
Además la asignación de los bienes entre los consumidores es eficiente: todos los con¬ 
sumidores dispuestos a pagar el coste de producir una unidad de un bien la obtienen. 
Por supuesto, no quedan sin realizar transacciones mutuamente beneficiosas. Por 
otra parte, esta condición tiende a permanecer a lo largo del tiempo aunque el entorno 
cambie: la fuerza de la competencia hace que las empresas respondan a los cambios 
de los deseos de los consumidores y a los cambios de la tecnología. 


LA ECONOMIA EN ACCION 


ti 



El reino del Rey Algodón inevitablemente llegará a su fin cuando 
nuevos agricultores, buscando beneficiarse del éxito de la cose¬ 
cha, entren en el mercado y bajen los precios. 


▼ Repaso rápido 


La curva de oferta de una industria 

es la curva de oferta de los capítulos 
anteriores. En el corto plazo, el perio¬ 
do de tiempo en el que el número de 
productores es fijo, el equilibrio del 
mercado a corto plazo está dado por 
la intersección de la curva de oferta de 
la industria a corto plazo y la curva de 
demanda. En el largo plazo, el periodo 
de tiempo en el que pueden entrar y 
salir productores del mercado, el equi¬ 
librio del mercado a largo plazo está 
dado por la intersección de la curva de 
oferta de la industria a largo plazo y la ♦ •O 
curva de demanda. En el equilibrio del 
mercado a largo plazo ningún produc¬ 
tor tiene incentivos para entrar o salir 
de la industria. 


CARESTÍA DE ALGODÓN, EXCESO DE ALGODÓN 

£ 1 Rey Algodón ha vuelto”, se titulaba un artículo de 2010 
de Los Angeles Times que describía una impresionante 
expansión del cultivo de algodón que había “teñido de color blan¬ 
co de nieve grandes extensiones de la parte central de California 
durante la estación de la cosecha”. Los precios del algodón esta¬ 
ban subiendo espectacularmente: se habían más que triplicado 
entre principios de 2010 y principios de 2011. Y los agricultores 
respondieron plantando más algodón. 

¿Qué había detrás de este aumento del precio? Como aprendimos 
en el capítulo 3, fue en parte consecuencia de factores temporales, 
especialmente fuertes inundaciones en Pakistán que destruyeron 
gran parte de su cosecha de algodón. Pero, también hubo un fuerte 
aumento de la demanda, especialmente la procedente de China, 
cuyas industrias textiles y de ropa en plena expansión requerían 
cada vez mayores cantidades de algodón para su transformación en 
tejidos. Y todo indicaba que esta mayor demanda sería permanente. 
Entonces, ¿el cultivo del algodón iba a ser un negocio muy rentable a partir ahora? 
La respuesta es no, porque cuando una industria se hace muy rentable, atrae a nuevos 
productores y eso lleva a un descenso de los precios. Y la industria del algodón estaba 
siguiendo el mismo patrón. 

Porque no era solo el Valle Central de California el que se había teñido de “blanco 
de nieve”. Los agricultores de todo el mundo se estaban desplazando hacia el cultivo 
del algodón. Un informe australiano señalaba: “Este verano, el algodón se cultivará 
desde Queensland, pasando por el norte de Nueva Gales del Sur, hasta llegar al valle 
de Murrumbidgee en el sur de Nueva Gales del Sur”. 

Y ya en 2012 la entrada de estos nuevos productores estaba teniendo un gran 
efecto. En el verano de 2012, los precios del algodón habían descendido a una tercera 
parte de su pico de principios de 2011. Estaba claro que el boom del algodón había 
llegado a su límite -y que en algún punto de un futuro no muy distante algunos de 
los agricultores que se apresuraron a entrar en su cultivo lo abandonarían otra vez. 


La curva de oferta de la industria a 
largo plazo es frecuentemente hori¬ 
zontal, aunque puede tener pendien¬ 
te positiva cuando un input necesario 
tiene una oferta limitada. Es siempre 
más elástica que la curva de oferta 
de la industria a corto plazo. 

En el equilibrio del mercado a largo 
plazo de una industria perfectamente 
competitiva, cada empresa produce con 
el mismo coste marginal, que es igual 
al precio de mercado, y se minimiza el 
coste total de producción del output de 
la industria. También es eficiente. 


COMPRUEBA SI LO HAS ENTENDIDO 


7-3 


1. 


¿Cuáles de los siguientes sucesos inducirán a las empresas a entrar en una industria? 
¿Cuáles les inducirán a salir? ¿Cuándo cesarán la entrada o la salida? Justifica tu respuesta. 

a. Un avance tecnológico reduce el coste fijo de producción de cada una de las empresas 
de la industria. 

b. Los salarios pagados a los trabajadores de la industria aumentan durante un largo periodo 
de tiempo. 

c. Un cambio permanente de los gustos de los consumidores aumenta la demanda del bien. 

d. El precio de un input clave aumenta debido a una escasez persistente de dicho input. 

2. Supongamos que la industria productora de huevos es perfectamente competitiva y está en 
equilibrio a largo plazo, con una curva de oferta de la industria a largo plazo perfectamente 
elástica. La preocupación por la salud y su relación con el colesterol tiende a hacer disminuir 
la demanda. Construye un gráfico similar al de la Figura 7-7 que muestre el comportamiento 
de la industria a corto plazo y cómo se restablece el equilibrio a largo plazo. 

Las soluciones están al final del libro. 
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PROBLEMA 


¿Hay pesca? 


El Mercado de Pescado Fulton de Nueva York, situado en Hunts Point en el Bronx, ha 
estado funcionando desde 1822. Uno de los pescados más populares que se venden en el 
mercado es la pescadilla, un pescado blanco que lo mismo puede acabar en un sándwich 
en un puesto de comida rápida que en tu restaurante de pescados favorito. La pescadilla 
se empaqueta en alta mar. Consideremos los siguientes costes diarios hipotéticos de un 
pescador que tiene un barco dedicado principalmente a pescar pescadillas. Su cantidad, 
o pesca, se mide en cajas de 30 kilos. Cada día empieza tomando la decisión de si sale 
a pescar o no, en función del precio que espera recibir por la pescadilla en el mercado. 
Tanto si sale a pescar como si no, incurre en costes fijos como el amarre, la licencia y 
la hipoteca del barco. Además de los costes fijos, incurre en un coste variable por cada 
caja de pescado que lleve al puerto. Por tanto, también tiene que decidir cuánto pesca. 

Utilizando la tabla siguiente, encuentra el precio de beneficio nulo por caja de pes¬ 
cado. Si el precio de mercado cae a 14 $ por caja, ¿cuántas cajas llevará el pescador al 
mercado? 


Cantidad de pescado 
(cajas) Q 

30 

40 


Coste variable 
CV ($) 

280 

320 

440 

600 

840 

1.160 

1.560 

2.040 


Coste total 
CT ($) 

680 

720 

840 

1.000 

1.240 

1.560 

1.960 

2.440 


PASO 1: 


Calcula el coste variable medio, el coste total medio y el coste 
marginal de una caja de pescado. Necesitarás todos esos costes para responder a 
la pregunta. 

Lee la sección “Dos conceptos clave: coste marginal y coste medio” en las páginas 189-197 
del capítulo 6. Estos costes están definidos en las ecuaciones 6-3, 6-4 y 6-5. 

El coste variable medio es igual al coste variable dividido entre la cantidad (CV/Q), el 
coste total medio es igual al coste total dividido entre la cantidad ( CT/Q ) y el coste mar¬ 
ginal es la variación del coste total dividida entre la variación de la cantidad (AC77AQ). 
Estos costes están calculados en cada columna de la siguiente tabla: ■ 



Coste 

Coste 


Coste variable 

Coste total 

Cantidad de 

variable 

total 

Coste marginal 

medio 

medio 

pescado 

CV 

CT 

CMg = ACr/AQ 

CVMe = CV/Q 

CTMe = CT/Q 

(cajas) Q 

($) 

($) 

($) 

($) 

($) 

30 

280 

680 - 

4,00 

9,33 

22,67 

40 

320 

720 < 

12,00 

8,00 

18,00 

50 

440 

840 < 

16,00 

8,80 

16,80 

60 

600 

1.000 < 

24,00 

10,00 

16,67 

70 

840 

1.240 < 

J> 32,00 

12,00 

17,71 

80 

1.160 

1.560 < 

40,00 

14,50 

19,50 

90 

1.560 

1.960 < 

48,00 

17,33 

21,78 

100 

2.040 

2.440 - 


20,40 

24,40 
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PASO 2: 


Calcula el precio de beneficio nulo por caja de pescado. 


Lee la sección “¿Cuándo es rentable la producción?" en las páginas 216-219, y estudia U 
Figura 7-2, incluido el texto. 


Para calcular el precio de beneficio nulo necesitamos calcular el mínimo del coste total 
medio de producción. En la tabla, el mínimo del coste total medio tiene lugar con 60 
cajas de pescado. Por tanto, el precio de beneficio nulo es 16,67 $ por caja de pescado * 


PASO 3: 


al mercado? 


Si el precio de mercado cae a 14 $ por caja, ¿cuántas cajas se llevarán 


Lee la sección “Utilización del análisis marginal para elegir la cantidad de producción 
maximizadora del beneficio”, en las páginas 214-216, y concéntrate en la regla de p ro . 
ducción óptima de la empresa precio-aceptante y en el recuadro “Trampas” de la 
página 215. 


En el caso de la empresa precio-aceptante, el ingreso marginal es igual al precio de 
mercado. Por tanto, para encontrar la cantidad óptima necesitamos encontrar el punto 
en el que P = CMg. Si en la tabla no hay un punto en el que P = CMg, el pescador querrá 
producir la cantidad más alta entre todas para las que el precio sea mayor que el coste 
marginal. Entre 40 y 50 cajas el CMg es 12 $, pero entre 50 y 60 cajas el CMg es 16 $. Por 
tanto, la cantidad más alta entre las que tienen el precio mayor que el coste marginal es 
50 cajas. Aunque el precio es menor que el coste total medio, seguirá pescando porque 
el precio es mayor que su coste variable medio. ■ 



1. En un mercado perfectamente competitivo todos los 
productores son productores precio-aceptantes y todos 
los consumidores son consumidores precio aceptan¬ 
tes -ninguno de ellos puede influir con sus acciones en el 
precio de mercado. Los consumidores son normalmente 
precio-aceptantes, pero los productores muchas veces no 
lo son. En una industria perfectamente competitiva 
todos los productores son precio-aceptantes. 

2. Hay dos condiciones necesarias para que una industria 
sea perfectamente competitiva: hay muchos producto¬ 
res, ninguno de los cuales tiene una cuota de mercado 
grande, y la industria produce un producto homogé¬ 
neo: bienes que los consumidores consideran equivalen¬ 
tes. A menudo se satisface una tercera condición: libre 
entrada y salida de la industria. 

3. La ganancia marginal de un bien o un servicio es la 
ganancia adicional derivada de producir una unidad más 
de ese bien o servicio. El principio del análisis marginal 
dice que la cantidad óptima de una actividad es el nivel en 
el que la ganancia marginal iguala al coste marginal. 

4. Un productor decide su cantidad de output de acuerdo 
con la regla de producción óptima: produce la canti¬ 
dad en la que el ingreso marginal es igual al coste mar¬ 
ginal. En una empresa precio-aceptante el ingreso margi¬ 
nal es igual al precio, y su curva de ingreso marginal 
es una línea horizontal trazada a la altura del precio de 
mercado. Decide la producción siguiendo la regla de 
producción óptima de la empresa precio-aceptante: 
produce la cantidad en la que el precio es igual al coste 
marginal. No obstante, una empresa que produce la can¬ 
tidad óptima puede no tener beneficios. 


5. Las empresas deberían basar sus decisiones en el bene¬ 
ficio económico, que tiene en cuenta los costes explí¬ 
citos, que implican un desembolso de dinero, así como 
los costes implícitos, que no requieren desembolsos de 
dinero, sino que se miden por el valor monetario de las 
ganancias a los que se renuncia. El beneficio contable 
es muchas veces considerablemente mayor que el bene¬ 
ficio económico, porque solo tiene en cuenta los costes 
explícitos y la depreciación, no los costes implícitos. 

6. Una empresa tiene beneficios si el ingreso total es supe¬ 
rior al coste total o, dicho de otra forma, si el precio de 
mercado es mayor que su precio de beneficio nulo -el 
mínimo del coste total medio. Si el precio de mercado es 
mayor que el precio de beneficio nulo, la empresa tiene 
beneficios; si es menor, la empresa tiene pérdidas; si es 
igual, el beneficio es igual a cero. Cuando la empresa 
tiene beneficios, el beneficio por unidad de producto es 

P - CMe; cuando tiene pérdidas, su pérdida por unidad de 
producto es CMe - P. 

7. El coste fijo es irrelevante en la decisión de producción 
óptima a corto plazo de la empresa, que depende de su 
precio de cierre -el mínimo de su coste variable medio- 
y del precio de mercado. La decisión de ignorar los cos¬ 
tes fijos es similar a la decisión de ignorar los costes 
irrecuperables, los costes en los que ya se ha incurrido 
y que no se pueden recuperar. Cuando el precio de mer¬ 
cado es igual o mayor que el precio de cierre, la empresa 
produce la cantidad de output en la que el coste marginal 
es igual al precio de mercado. Cuando el precio de mer¬ 
cado es menor que el precio de cierre, la empresa deja de 
producir a corto plazo. Esto define la curva de oferta 
individual a corto plazo. 
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I El coste fijo sí importa en el largo plazo. Si el precio de 
m jp^ cado es menor que el mínimo del coste total medio 

1 durante un periodo de tiempo largo, las empresas saldrán 
Ja industria a largo plazo. Si es mayor, las empresas 
existentes obtienen beneficios y entrarán nuevas empre¬ 
sas en la industria a largo plazo. 

a La curva de oferta de la industria depende del perio¬ 
do temporal considerado. La curva de oferta de la 
industria a corto plazo es la curva de oferta de la 
industria cuando el número de empresas es fijo. El equi¬ 
librio del mercado a corto plazo está dado por la 
intersección de la curva de oferta de la industria a corto 
plazo y la curva de demanda. 

10 La curva de oferta de la industria a largo plazo es 

la curva de oferta de la industria cuando ha transcurrido 
el tiempo suficiente para que haya entrada y salida de 
empresas en la industria. En el equilibrio del mercado 
a largo plazo -dado por la intersección de la curva de 


oferta de la industria a largo plazo y la curva de deman¬ 
da- ningún productor tiene incentivos para entrar o salir. 
La curva de oferta de una industria a largo plazo es en 
general horizontal. Puede tener pendiente positiva si la 
oferta de algún input es limitada, lo que produce costes 
crecientes en la industria. Puede tener incluso pendiente 
negativa en el caso de que haya costes decrecientes en la 
industria. Pero siempre es más elástica que la curva de 
oferta de la industria a corto plazo. 

11. En el equilibrio del mercado a largo plazo de una industria 
competitiva la maximización del beneficio lleva a cada 
empresa a producir con el mismo coste marginal, que es 
igual al precio de mercado. La libre entrada y salida signi¬ 
fica que cada empresa tiene un beneficio económico igual 
a cero -produciendo el output correspondiente al mínimo 
de su coste total medio. Por tanto, se minimiza el coste 
total de producción del output de la industria. El resultado 
es eficiente porque cada consumidor con una disposición a 
pagar mayor o igual que el coste marginal obtiene el bien. 




ONCEPTOS CLAVE 


Productor precio-aceptante, p. 210 
Consumidor precio-aceptante, p. 210 
Mercado perfectamente competitivo, p. 210 

f Industria perfectamente competitiva, p. 210 
Cuota de mercado, p. 211 
Producto homogéneo, p. 211 
Libre entrada y salida, p. 211 
Ganancia marginal, p. 214 
Principio del análisis marginal, p. 214 
Ingreso marginal, p. 214 


Regla de producción óptima, p. 214 
Regla de producción óptima de una 
empresa precio-aceptante, p. 214 

Curva de ingreso marginal, p. 215 
Beneficio económico, p. 216 
Coste explícito, p. 216 
Coste implícito, p. 216 
Beneficio contable, p. 216 
Precio de beneficio nulo, p. 219 
Precio de cierre, p. 221 


Coste irrecuperable, p. 221 

Curva de oferta individual a corto plazo, 

p. 221 

Curva de oferta de la industria, p. 224 
Curva de oferta de la industria a corto 
plazo, p. 225 

Equilibrio del mercado a corto plazo, p. 
225 

Equilibrio del mercado a largo plazo, p. 227 
Curva de oferta de la industria a largo 
plazo, p. 228 


1. En cada uno de los siguientes casos, ¿es el empresario un 
productor precio-aceptante? Justifica tus respuestas. 

a. Una cafetería en una ciudad universitaria donde hay 
docenas de cafeterías muy similares. 

b. Los productores de Pepsi-Cola. 

c. Uno de los muchos vendedores de calabacines en un 
mercado de agricultores locales. 

2. En cada uno de los siguientes casos, ¿es la industria per¬ 
fectamente competitiva? Justifica tus respuestas haciendo 
referencia a la cuota de mercado, a la homogeneidad del 
producto y/o a la libre entrada y salida. 

a. La aspirina. 

b. Los conciertos de Alicia Keys. 

c. Los coches 4x4. 

3. El catering de Kate sirve comidas preparadas, y la indus¬ 
tria del catering es perfectamente competitiva. La maqui¬ 
naria de Kate cuesta 100 $ diarios y es su único input fijo. 
Su coste variable consiste en los salarios que paga a los 
cocineros y los ingredientes de la comida. El coste varia¬ 
ble diario asociado a cada nivel de output aparece en la 
siguiente tabla: 


a. Calcula el coste total, el coste variable medio, el coste 
total medio y el coste marginal para cada nivel de pro¬ 
ducción. 

b. ¿Cuál es el precio de beneficio nulo? ¿Cuál es el precio 
de cierre? 

c. Supongamos que el precio al que Kate puede vender 
sus comidas es 21 $ por comida. A corto plazo, ¿obten¬ 
drá Kate beneficios? A corto plazo, ¿debería producir o 
cerrar su empresa? 

d. Supongamos que el precio al que Kate puede vender 
sus comidas es 17 $ por comida. A corto plazo, ¿obten¬ 
drá Kate beneficios? A corto plazo, ¿debería producir o 
cerrar la empresa? 
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e. Supongamos que el precio al que Kate puede vender 
sus comidas es 13 $ por comida. A corto plazo, ¿obten¬ 
drá Kate beneficios? A corto plazo, ¿debería producir o 
cerrar la empresa? 

4. Bob produce películas de DVD para su venta, lo que exige 
disponer de un local y de una máquina que permita copiar 
la película original a un DVD. Bob alquila un local por 
30.000 $ al mes y alquila una máquina por 20.000 $ al 
mes. Estos son sus costes fijos. Su coste variable mensual 
aparece en la tabla siguiente. 


Cantidad de DVDs 

CV($) 

0 

0 

1.000 

5.000 

2.000 

8.000 

3.000 

9.000 

4.000 

14.000 

5.000 

20.000 

6.000 

33.000 

7.000 

49.000 

8.000 

72.000 

9.000 

99.000 

10.000 

150.000 


a. Calcula el coste variable medio, el coste total medio y 
el coste marginal para cada nivel de output de Bob. 

b. En la industria hay libre entrada, y cualquiera 
que entre soportará los mismos costes que Bob. 
Supongamos que actualmente el precio de un DVD es 
25 $. ¿Cuál será el beneficio de Bob? ¿Es esto un equi¬ 
librio a largo plazo? Si no lo es, ¿cuál será el precio de 
las películas de DVD en el largo plazo? 


5. 


Consideremos la empresa de DVDs de Bob descrita en el 
problema 4. Supongamos que la producción de DVDs es 
una industria perfectamente competitiva. En cada uno de 
los siguientes casos, justifica tus respuestas. 

a. ¿Cuál es el precio de beneficio nulo de Bob? ¿Cuál es 
su precio de cierre? 

b. Supongamos que el precio de un DVD es 2 $. ¿Qué 
debería hacer Bob en el corto plazo? 

c. Supongamos que el precio de un DVD es 7 $. ¿Cuál 
es la cantidad de DVDs maximizadora de beneficio 
que debería producir Bob? ¿Cuál será su beneficio 
total? ¿Producirá o cerrará la empresa a corto plazo? 
¿Permanecerá en la industria o se saldrá de ella a largo 
plazo? 

d. Supongamos ahora que el precio de un DVD es 20 $. 
¿Cuál es la cantidad de DVDs maximizadora de benefi¬ 
cio que debería producir Bob ahora? ¿Cuál será ahora 
su beneficio total? ¿Producirá o cerrará la empresa a 
corto plazo? ¿Permanecerá en la industria o se saldrá 
de ella a largo plazo? 

6. Consideremos de nuevo la empresa de DVDs de Bob des¬ 
crita en el problema 4. 

a. Dibuja la curva de coste marginal de Bob. 


b. A corto plazo, ¿con qué intervalo de precios no produ¬ 
cirá Bob ningún DVD? 

c. Dibuja la curva de oferta individual de Bob. 

7. a. Una empresa maximizadora de beneficios incurre en 

una pérdida económica de 10.000 $ al año. Su coste fij 0 
es 15.000 $ al año. A corto plazo, ¿debería seguir pro¬ 
duciendo o cerrar la empresa? A largo plazo, ¿debería 
seguir en la industria o salir de ella? 

b. Supongamos ahora que esta empresa tiene un coste 
fijo de 6.000 $ al año. A corto plazo, ¿debería seguir 
produciendo o cerrar la empresa? A largo plazo, ¿debe¬ 
ría seguir en la industria o salir de ella? 

8. Se abre el primer restaurante de sushi en la ciudad. Al 
principio la gente es muy cautelosa ante la idea de comer 
pequeñas porciones de pescado crudo, porque es una ciu¬ 
dad en la que siempre han gustado las grandes chuletas 
a la brasa. Sin embargo, pronto aparece un influyen^ 
informe de sanidad en el que se desaconseja la carne asada 
y se indica la conveniencia de incrementar el consumo de 
pescado, especialmente de pescado crudo. El restaurant< 
de sushi se pone de moda y sus beneficios aumentan. 

a. ¿Qué le pasará al beneficio a corto plazo del restauran¬ 
te de sushi ? ¿Qué le pasará a largo plazo al número de 
restaurantes de sushi de la ciudad? ¿Será capaz el primer 
restaurante de sushi de mantener a lo largo del tiempo su 
beneficio a corto plazo? Justifica tus respuestas. 

b. Los restaurantes de carnes a la brasa de la ciudad se 
resienten de la popularidad del sushi y empiezan a 
incurrir en pérdidas. ¿Qué le pasará a largo plazo al 
número de restaurantes de carne a la brasa de la ciu¬ 
dad? Justifica tu respuesta. 

9. Una empresa perfectamente competitiva tiene el siguiente 
coste total a corto plazo: 


Cantidad 

CT ($) 

0 

5 

1 

10 

2 

13 

3 

18 

4 

25 

5 

34 

6 

45 


La demanda de mercado del producto de la empresa está 
dada por el siguiente plan de demanda de mercado: 


Cantidad demandada 

300 

500 

800 

1.200 

1.800 


a. Calcula el coste marginal de esta empresa y, para todos 
los niveles de producción excepto el nivel cero, el coste 
variable medio y el coste total medio de la empresa. 
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b Hay 100 empresas en la industria y todas tienen cos- 
" tes idénticos a los de esta empresa. Dibuja la curva de 
oferta de la industria a corto plazo. En el mismo gráfi¬ 
co dibuja la curva de demanda del mercado. 
c ¿Cuál es el precio de mercado y cuánto beneficio obten- 
, drá cada empresa? 

1Q £ va lúa cada una de las siguientes afirmaciones. Si una 
f afirmación es verdadera, explica por qué; si es falsa, iden¬ 
tifica el error e intenta corregirlo, 
a. Una empresa maximizadora de beneficios en una 

Í industria perfectamente competitiva debería seleccio¬ 
nar el nivel de output en el que la diferencia entre el 
precio de mercado y el coste marginal sea máxima. 

b. Un incremento del coste fijo reduce la cantidad de 
output maximizadora de beneficio a corto plazo. 


AMPLÍA tu comprensión 

11. Se acaba de descubrir una vacuna contra una enfermedad 
mortal. Actualmente mueren 55 personas al año por dicha 
enfermedad. La nueva vacuna salvará vidas, pero no es 
completamente segura. Algunos receptores de la vacuna 
morirán como resultado de los efectos secundarios. Los 
efectos esperados de la inoculación de la vacuna están en 
la tabla siguiente: 


12. La producción de productos agrícolas como el trigo es uno 
de los pocos ejemplos de industria perfectamente compe¬ 
titiva. En esta pregunta analizamos los resultados de un 
estudio publicado por el Departamento de Agricultura 
sobre la producción de trigo en Estados Unidos en 1998. 

a. El coste variable medio por acre sembrado con trigo 
fue 107 $. Suponiendo un rendimiento de 50 fanegas 
por acre, calcula el coste variable medio por fanega de 
trigo. 

b. El precio medio del trigo recibido por los agricultores 
en 1998 fue 2,65 $ por fanega. ¿Crees que la granja 
media debería haber salido de la industria a corto 
plazo? Explícalo. 

c. Con un rendimiento de 50 fanegas por acre de trigo, el 
coste total medio fue 3,80 $ por fanega. La superficie 
cultivada de centeno (un tipo de trigo) en los Estados 
Unidos cayó de 418.000 acres en 1998 a 274.000 acres 
en 2006. Utilizando la información sobre precios y cos¬ 
tes de los apartados a y b, explica por qué podría haber 
pasado esto. 

d. A partir de la información dada más arriba, ¿piensas 
que los precios de trigo eran más altos o más bajos 
antes de 1998? ¿Por qué? 

13. La siguiente tabla muestra los precios actuales por el lava¬ 
do y planchado de una camisa de hombre tomados de una 
encuesta hecha a las tintorerías de California. 


Porcentaje 
de pobla¬ 
ción vacu¬ 
nada 

Total de 

muertes 

debidas a 

la enfer¬ 
medad 

Total de 
muertes 

debidas 

a la 

vacuna 

Ganancia 
marginal 
de la 

vacuna¬ 

ción 

Coste 
margi¬ 
nal de la 

vacuna¬ 

ción 

“Bene¬ 
ficio” de 
la vacu¬ 
nación 

0 

55 

0 




10 

45 

0 < 




20 

36 

1 < 




30 

28 

3 < 




40 

21 

6 < 




50 

15 

10 < 




60 

10 

15 < 




70 

6 

20 < 




80 

3 

25 < 




90 

1 

30 < 




100 

0 

35 





a. ¿Cuál es aquí la interpretación de la "ganancia margi¬ 
nal" y del "coste marginal"? Calcula la ganancia mar¬ 
ginal y el coste marginal de cada incremento del 10 % 
en la tasa de vacunación. Escribe tus respuestas en la 
tabla. 

b. ¿Cuál es el porcentaje óptimo de la población que debe¬ 
ría ser vacunada? 

c. ¿Cuál es la interpretación del "beneficio" en este ejem¬ 
plo? Calcula el beneficio para todos los niveles de vacu¬ 
nación. 


Tintorería 

Ciudad 

Precio ($) 

A-1 Cleaners 

Santa Barbara 

1,50 

Regal Cleaners 

Santa Barbara 

1,95 

St. Paul Cleaners 

Santa Barbara 

1,95 

Zip Kleen Dry Cleaners 

Santa Barbara 

1,95 

Effie the Tailor 

Santa Barbara 

2,00 

Magnolia Too 

Goleta 

2,00 

Master Cleaners 

Santa Barbara 

2,00 

Santa Barbara Cleaners 

Goleta 

2,00 

Sunny Cleaners 

Santa Barbara 

2,00 

Casitas Cleaners 

Carpintería 

2,10 

Rockwell Cleaners 

Carpintería 

2,10 

Norvelle Bass Cleaners 

Santa Barbara 

2,15 

Ablitt's Fine Cleaners 

Santa Barbara 

2,25 

California Cleaners 

Goleta 

2,25 

Justo the Tailor 

Santa Barbara 

2,25 

Pressed 4 Time 

Goleta 

2,50 

King’s Cleaners 

Goleta 

2,50 


a. ¿Cuál es el precio medio del lavado y planchado de una 
camisa en Goleta? ¿Y en Santa Bárbara? 

b. Dibuja las curvas típicas de coste marginal y de coste 
total medio para la empresa California Cleaners de 
Goleta, suponiendo que es una empresa perfectamen¬ 
te competitiva, pero que obtiene beneficios por cada 
camisa a corto plazo. Señala el punto de equilibrio a 
corto plazo y colorea el área correspondiente al benefi¬ 
cio obtenido por la empresa. 
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c. Supongamos que 2,25 $ es el precio de equilibro a 
corto plazo en Goleta. Dibuja las curvas típicas de ofer¬ 
ta y de demanda del mercado a corto plazo. Indica el 
punto de equilibrio. 

d. Observando los beneficios en el área de Goleta, entra 
en el mercado una nueva empresa de limpieza en seco, 
Diamond Cleaners. Cobra 1,95 $ por camisa. ¿Cuál es 
el nuevo precio medio del lavado y planchado de una 
camisa en Goleta? Ilustra el efecto de la entrada sobre 
el precio medio en Goleta mediante un desplazamien¬ 
to de la curva de oferta a corto plazo, de la curva de 
demanda o de ambas. 


e. Supongamos que California Cleaners cobra ahora el 
nuevo precio medio y que a ese precio obtiene un bene* 
ficio igual a cero (es decir, es su precio de beneficio 
nulo). Muestra el probable efecto de la entrada en tu 
gráfico del apartado b. 

f. Si la industria de las tintorerías es perfectamente com¬ 
petitiva, ¿qué implicación tiene la diferencia media de 
precios entre Goleta y Santa Barbara respecto a los 
costes en las dos áreas? 
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Hjesaria? * Robots de Kiva System frente a humanos: 

el reto de cumplimentar pedidos en fiestas 



Para aquellos a los que les gusta retrasarse cuando llegan 
las compras de las fiestas, el auge del comercio Online ha 
sido un fenómeno bienvenido. Amazon.com presume de 
que en 2012, los clientes de 11 ciudades de Estados Unidos 
pudieron recibir el mismo día los pedidos que hicieron el 
día antes de Navidad. 

Los vendedores online como Amazon.com y 
CrateandBarrel.com pueden ver que sus ventas se cuadru¬ 
plican en las fiestas. Con los avances en la tecnología de 
cumplimentar los pedidos, que permiten entregarlos rápi¬ 
damente a los clientes, las empresas de venta online han 
sido capaces de captar un porcentaje cada vez mayor de las 
ventas que hacían las tiendas y las superficies comerciales. 
Las ventas online en fiestas crecieron más de un 13% entre 
2011 y 2012. 

Sin embargo, detrás de estas innovaciones tecnoló¬ 
gicas, hay un intenso debate: personas frente a robots. 
Amazon utilizó una gran plantilla de trabajadores tempo¬ 
rales humanos para cumplir en las pasadas fiestas, a veces 
cuadruplicando su personal y trabajando 24 horas del día. 
Por el contrario, Crate and Barrel solo duplicó su personal, 
gracias a un conjunto de robots naranja que permiten que 
cada trabajador haga el trabajo de seis personas. 

Pero Amazon está dispuesto a aumentar su fuerza 
laboral robótica en el futuro. En mayo de 2012, Amazon 


compró por 775 millones de dólares Kiva Systems, el líder 
en robots para cumplimentar pedidos, con el propósito de 
adaptar los sistemas de Kiva a la forma de sus almacenes y 
a sus necesidades de cumplimiento de pedidos. 

Aunque muchos vendedores en tiendas y superficies 
comerciales -Staples, Gap, Saks Fifth Avenue y Walgreens 
por ejemplo- también usan el equipo de Kiva, la instala¬ 
ción de un sistema de robots puede ser cara, llegando a 
costar algunas instalaciones alrededor de 20 millones de 
dólares. Sin embargo, contratar trabajadores también tiene 
un coste: durante las vacaciones navideñas de 2010, antes 
de que hubiera instalado un sistema de robots extensivo, 
Amazon había contratado 12.500 trabajadores temporales 
en sus 20 centros de distribución de todo Estados Unidos. 

Como señaló un experto del sector, un obstáculo en la 
adquisición de un sistema robótico para muchos vendedo¬ 
res online es que muchas veces no tiene sentido económico: 
es demasiado caro comprar suficientes robots para la tem¬ 
porada de más actividad porque en otras épocas del año 
estarían ociosos. Antes de la adquisición de Amazon, Kiva 
estaba comprobando un programa para alquilar sus robots 
por estaciones, de manera que los vendedores pudieran 
"alquilar” suficientes robots para llevar a cabo sus pedidos 
de fiestas lo mismo que Amazon había hecho al contratar 
a más humanos. 

! J CUESTIONES PARA REFLEXIONAR 

1. Supon que una empresa puede vender un robot, pero que la 
venta toma su tiempo y que la empresa muy probablemente 
recibirá menos de lo que pagó. Permaneciendo todo lo demás 
igual, ¿qué sistema, el basado en humanos o el robótico, tendrá 
un coste fijo más alto? ¿Cuál tendrá un coste variable más alto? 
Explícalo. 

2. Sugiere un perfil de ventas fuera de temporada frente a ventas 
en temporada que induzca a un minorista a mantener un sistema 
basado en humanos. Sugiere un perfil que haga que el minorista 
se cambie a un sistema robótico. 

3. ¿Cómo afectaría a tu respuesta a la segunda pregunta un progra¬ 
ma de alquiler de robots? Explícalo. 


i 
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empresarial I El buscador encuentra el precio más barato 
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Recientemente en Sunnyvale, California, Tri Trang entró 
en una tienda Best Buy y encontró el regalo perfecto para 
su novia: un sistema GPS Garmin por 184,85 $. Un 
año antes, hubiera puesto el aparato en su carrito 
de la compra y lo hubiera comprado. En vez de ello, 
sacó su teléfono Android; utilizó una aplicación que 
instantáneamente comparó el precio de Best Buy con 
los de otros vendedores y encontró el mismo aparato 
en Amazon.com por 106,75 $, sin recargo por envío 
ni impuesto de ventas. Trang procedió a comprarlo a 
Amazon allí mismo, donde estaba. 

Aquí no acaba la cosa. TheFind (El buscador), el 
más popular comparador de precios en las páginas 
de Internet de Estados Unidos, también te ofrecerá 
un mapa para llegar a la tienda con el mejor precio, 
identificará códigos de cupón y envíos con rebajas, y 
suministrará otras herramientas para ayudar a los 
usuarios a organizar sus compras. La palabra utili¬ 
zada para describir la reacción de los vendedores de 
tiendas y superficies comerciales ha sido terror. 

Antes de la aparición de aplicaciones como TheFind, 
un vendedor podía incitar a los clientes a ir a su tienda 
tentándoles con algo especial, suponiendo razonable¬ 
mente que también comprarían otras cosas que le dejarían un 
beneficio mayor -con un poco de persuasión de los emplea¬ 
dos. Pero esos días se están acabando. Un estudio reciente de 
la empresa consultora Accenture encontró que un 73% de los 
clientes con teléfonos móviles prefieren comprar por teléfono 
en lugar de hablar con un vendedor. Recientemente Best Buy 
llegó a un acuerdo judicial respecto a una demanda legal en 
la que se le acusaba de que en sus tiendas anunciaba precios 
de Internet antes de que los clientes los pudieran ver en sus 
ordenadores, una maniobra que habría sido descubierta rápi¬ 
damente por los usuarios de la aplicación TheFind. 

No es de sorprender que la utilización de la aplicación 
TheFind se haya disparado a una velocidad de vértigo. El 
número de personas que hacen sus compras a través de 
sus teléfonos móviles casi se duplicó entre 2011 y 2012. Por 
supuesto, los vendedores en tiendas esperan que cada vez 


más compradores utilizarán sus teléfonos para hacer sus 
compras en los próximos años. El gráfico adjunto ilustra 
sus estimaciones del espectacular crecimiento de las ven¬ 
tas utilizando teléfonos móviles hasta 2016. En TheFind 
los artículos más buscados en las tiendas son iPhones' 
iPads, video juegos y otros artículos electrónicos. 

De acuerdo con expertos en ventas online, los vende¬ 
dores en tiendas de los Estados Unidos, como respuesta 
han empezado a modificar sus estrategias de venta. Una 
estrategia consiste en almacenar artículos que los fabri¬ 
cantes han modificado ligeramente para su venta en tien¬ 
das, lo que permite al vendedor ser un vendedor exclusivo. 
Además, algunos vendedores en tienda, cuando se les pre¬ 
senta algún cliente reivindicando un precio inferior en su 
aparato móvil, rebajarán su precio para no perder la venta. 

A pesar de todo, los vendedores en tiendas están obvia¬ 
mente asustados. Como señaló un analista, “Solo un par 
de vendedores en tiendas pueden participar en el juego del 
precio más barato. Esto va a acelerar la desaparición de 
vendedores en tiendas que no tengan o bien precios com¬ 
petitivos o bien experiencia cualificada como vendedores/' 


Crecimiento esperado de las compras con teléfonos móviles 
en Estados Unidos, 2010-2016 



Año 


Fuente: Forrester Research Mobile Commerce Forecast, 2011 to 2016 (US). 


CUESTIONES PARA REFLEXIONAR 




1. A partir de la evidencia de este caso, ¿qué dirías respecto a si 
el mercado minorista de productos electrónicos satisfacía o no 
las condiciones de competencia perfecta antes de que apare¬ 
ciera la posibilidad de comparar precios con aparatos móviles? 
¿Cuál era el mayor obstáculo para la competencia? 

2. ¿Qué efecto tendrá la introducción de TheFind y de otras apli¬ 
caciones similares en la competencia del mercado minorista 
de aparatos electrónicos? ¿Y en la rentabilidad de las tiendas 
tradicionales, como Best Buy? ¿Cuál será, en promedio, el 
efecto sobre el excedente del consumidor de los compradores 
de estos bienes? 

3. ¿Por qué algunos minoristas están reaccionando y piden a las 
fábricas que hagan para ellos versiones exclusivas de sus produc¬ 
tos? ¿Crees que esta tendencia se incrementará o disminuirá? 



ámnnsi 


Monopolio, oligopolio y competencia 
monopolística 


todo el mundo debe 

CONSEGUIR PIEDRAS 


QUE APRENDEREMOS 
EN ESTE CAPÍTULO 


) La importancia del monopolio, 
dónde un solo monopolista es el único 
productor de un bien. 

1 Cómo determina un monopolista 
el nivel de producción y el precio que 
maximizan su beneficio. 

) El predominio del oligopolio y 
por qué los oligopolistas tienen un 
incentivo para actuar de forma que se 
reduzcan sus beneficios conjuntos. 

1 Cómo afrontan los responsables de 
la política económica los problemas 
generados por el monopolio y el 
oligopolio. 

> El significado de la competencia 
monopolística y por qué las empresas 
en competencia monopolística 
diferencian sus productos. 


“¿Tienes piedras?” 



Parte de la respuesta es una brillante 
campaña de publicidad. Pero, sobre todo, 
los diamantes parecen escasos porque De 
Beers los hace escasos: la empresa contro¬ 
la la mayoría de las minas de diamantes 
del mundo y limita la cantidad de diaman¬ 
tes que se ofrecen en el mercado. 

Hasta ahora nos hemos concentrado 
exclusivamente en mercados perfecta¬ 
mente competitivos -mercados en los que 
los productores son competidores per¬ 
fectos. Pero De Beers no es como los 
productores que hemos estudiado hasta 
ahora: es un monopolista, el único (o casi 
el único) productor de un bien. Los mono¬ 
polistas se comportan de manera diferente 
a la de los productores de las industrias 
perfectamente competitivas: mientras los 
competidores perfectos consideran que el 
precio al que pueden vender su producto 
está dado, los monopolistas saben que sus 


acciones afectan a los precios del mercado 
y tienen en cuenta este efecto cuando 
deciden cuánto van a producir. 

El monopolio es un tipo de estructura 
de mercado en el que las empresas tienen 
la capacidad de poder subir los precios. El 
oligopolio y la competencia monopolista 
son otros dos tipos de estructuras de 
mercado en los que las empresas también 
pueden llevar a cabo acciones que afectan 
a los precios de mercado. Empezamos 
este capítulo con una breve revisión de los 
tipos de estructuras de mercado y con un 
sistema para clasificar los mercados y las 
industrias según dos caraterísticas princi¬ 
pales. Esto nos ayudará a entender, con un 
nivel mayor de profundidad, el monopolio, 
el oligopolio y la competencia monopolista 
y a ver por qué los productores de estos 
mercados se comportan de forma bastante 
diferente. 
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Tipos de estructuras de mercado 

n el mundo real existe una variedad alucinante de mercados diferent Jj 
Observamos pautas de conducta muy variadas entre los productores de ^ 
tintos mercados: en algunos mercados, los productores son extremadamente 
competitivos; en otros, parece que de algún modo coordinan sus acciones 
evitar competir entre sí; y como acabamos de describir, algunos mercados J 
monopolios, en los que no existe la competencia en absoluto. Para desarrollar prfH 
cipios y hacer predicciones sobre los mercados y sobre el comportamiento de 1 0 ¿ I 
productores en esos mercados, los economistas han desarrollado cuatro modelos 
básicos de estructuras de mercado: competencia perfecta, monopolio, oligopolio y 
competencia monopolística. 

Este sistema de estructuras de mercado se basa en dos características: 

• El número de productores que hay en el mercado (uno, pocos o muchos) 

• Si los bienes que ofrecen son idénticos o están diferenciados 

Los bienes diferenciados son bienes distintos, pero que los consumidores consideran 
que en cierta medida, son sustitutivos -pensemos en Coca-Cola y Pepsi-. 

La Figura 8-1 proporciona un resumen visual sencillo de los tipos de estructuras 
de mercado clasificados según estas dos características. En el monopolio, un único 
productor vende un solo bien, no diferenciado. En el oligopolio, unos pocos producto¬ 
res -más de uno pero no muchos- venden productos que pueden ser idénticos o dife¬ 
renciados. En la competencia monopolística, muchos productores venden cada uno un 
producto diferenciado (pensemos en los productores de libros de texto de Economía). 
Y finalmente, como sabemos, en la competencia perfecta muchos productores venden 
un producto idéntico. 

Podemos preguntarnos qué es lo que determina el número de empresas que hay 
en un mercado: si hay una (monopolio), unas pocas (oligopolio) o muchas (compe¬ 
tencia perfecta y competencia monopolística). No contestaremos a esta pregunta 
ahora porque la analizaremos detalladamente más adelante en este capítulo. Solo 
indicaremos brevemente que, a largo plazo, depende de que haya condiciones que 
hagan difícil la entrada de nuevas empresas en el mercado, tales como el control de 
recursos o inputs necesarios, rendimientos crecientes de escala en la producción, 
superioridad tecnológica, una externalidad de red, o regulaciones del gobierno. 
Cuando existen esas condiciones, las industrias tienden a ser monopolios u oligopo- 
lios; si no existen, las industrias tienden a ser perfectamente competitivas o mono- 
polísticamente competitivas. 


figura 8-1 Tipos de estructuras de mercado 


El comportamiento de una determinada 
empresa y del mercado en el que se 
encuentra se analizan utilizando uno de 
los cuatro modelos de estructuras de mer¬ 
cado -monopolio, oligopolio, competencia 
perfecta o competencia monopolística. 
Este sistema para clasificar la estructura 
de mercado se basa en dos característi¬ 
cas: (1) si los productos están diferencia¬ 
dos o son idénticos, y (2) el número de 
productores existente en la industria -uno, 
pocos o muchos. 


¿Están diferenciados los productos? 


No 


Sí 


Uno 


¿Cuántos 

productores 

hay? 


Pocos 


Monopolio 

No aplicable 

Oligopolio 

Competencia 

perfecta 

Competencia 

monopolística 


Muchos 
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^Rla siguiente sección definiremos el monopolio y revisaremos las condiciones 
hacen posible. Veremos cómo un monopolista puede aumentar su beneficio 
do la cantidad que ofrece en el mercado -un comportamiento que es bueno 
p ro ductor pero malo para los consumidores. A continuación volveremos a las 
^^fedos formas de estructuras de mercado, el oligopolio y la competencia monopolís- 
^HXas mismas condiciones, en una forma menos extrema, que hacen que nazca un 
B&nopoho, también hacen que surja un oligopolio, y ciertas características del monopo- 
Bfson relevantes también tanto para el oligopolio como para la competencia monopolís- 
• Finalmente echaremos una ojeada a la forma en que la competencia monopolística 
provoca la diferenciación de productos. 


Un monopolista es una empresa 
que es la única productora de un bien 
que no tiene sustitutivos cercanos. 

Una industria controlada por un 
monopolista se denomina monopolio. 


i 





El 


l significado del monopolio 


1 monopolio de De Beers de Sudáfrica fue creado en la década de 1880 por 
Cecil Rhodes, un hombre de negocios británico. En aquella época, las minas 
J de Sudáfrica ya dominaban la oferta mundial de diamantes. Sin embargo, 
había muchas compañías mineras, compitiendo todas unas con otras. Durante la 
década de 1880, Rhodes compró la mayoría de esas minas y las fusionó en una sola 
empresa, De Beers. En 1889, De Beers controlaba casi toda la producción mundial 
de diamantes. 

En otras palabras, De Beers se convirtió en un monopolista. Un productor es 
un monopolista si es el único oferente de un bien que no tiene sustitutivos cercanos. 
Cuando una empresa es monopolista, la industria es un monopolio. 


El monopolio: nuestra primera desviación de la 
competencia perfecta 

Como vimos en la sección “Definición de competencia perfecta' del capítulo 7, el 
modelo de oferta y demanda de un mercado no tiene validez universal. Al contrario, es 
un modelo de la competencia perfecta, que es solamente uno de los diferentes tipos de 
estructuras de mercado existentes. En el capítulo 7 aprendimos que un mercado será 
perfectamente competitivo solo si hay muchos productores, que producen el mismo 
bien. El monopolio es la desviación más extrema de la competencia perfecta. 

En la práctica, es difícil encontrar verdaderos monopolios en las economías 
modernas, en parte debido a la existencia de obstáculos legales. Un empresario 
contemporáneo que intentara consolidar todas las empresas en una industria como 
hizo Rodhes, tardaría poco en verse ante la justicia acusado de incumplir las leyes 
antitrust, cuya finalidad es impedir que surjan monopolios. El oligopolio, una estruc¬ 
tura de mercado en la que hay un pequeño número de productores de gran tamaño, 
es mucho más común. De hecho, la mayoría de los bienes que compramos, desde los 
automóviles hasta los billetes de avión, son ofrecidos por oligopolios. 

Sin embargo, los monopolios desempeñan un papel importante en algunas indus¬ 
trias de la economía, tales como las farmacéuticas. Además, nuestro análisis del 
monopolio nos proporcionará la base para estudiar más adelante otras desviaciones 
de la competencia perfecta, tales como el oligopolio y la competencia monopolística. 


¿Qué hacen los monopolistas? 

¿Por qué quiso Rhodes consolidar a todos los productores sudafricanos de diaman¬ 
tes en una sola empresa? ¿Qué efectos tuvo su acción en el mercado mundial del 
diamante? 

La Figura 8-2 ofrece una visión preliminar de los efectos del monopolio. Muestra 
tina industria en la que la curva de oferta en competencia perfecta corta a la curva 
de demanda en el punto C, lo que lleva a un precio de equilibrio P c y a un nivel de 
producción Q c - 

Supongamos que esta industria se fusiona en un monopolio. El monopolista se 
mueve hacia arriba a lo largo de la curva de demanda reduciendo la cantidad ofrecida 
hasta un punto como el M, en el que la cantidad producida, Qm, es menor, y el precio, 
P\b es mayor que en competencia perfecta. 
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figura 8-2 ¿Qué hace un monopolista? 


En competencia perfecta, el precio y la cantidad 
están determinados por la oferta y la demanda. 
Aquí, el equilibrio está en el punto C, donde el 
precio es P c y la cantidad es Q c . Un monopolista 
reduce la cantidad ofrecida a Q Mf y se mueve 
hacia arriba a lo largo de la curva de demanda, 
desde C hasta M, aumentando el precio a P M . 


2. ...ye/ 

predo 

aumenta. 



1. Comparado con la competenda 
perfecta, un monopolista 
disminuye la producción ... 


La capacidad de un monopolista para elevar su precio por encima del nivel com¬ 
petitivo reduciendo la producción se denomina poder de mercado. Y el poder de 
mercado es todo lo que es el monopolio. Un productor de trigo que es uno de los 
100.000 productores de trigo existentes en el mercado, no tiene poder de mercado: 
tiene que vender el trigo al precio que haya en el mercado. Tu empresa local de sumi¬ 
nistro de agua, en cambio, tiene poder de mercado: puede subir los precios y aun 
así conservar a muchos (aunque no a todos) de sus clientes, porque estos no pueden 
acudir a ninguna otra empresa con la que abastecerse de agua. En pocas palabras, 
es un monopolista. 

La razón por la que un monopolista reduce su producción y eleva el precio respec- ■ 
to a los niveles de una industria de competencia perfecta, es que al hacerlo, aumenta 
su beneficio. Cecil Rhodes fusionó los productores de diamantes en De Beers, porque 
se dio cuenta de que el conjunto valdría más que la suma de sus partes -el monopolio 
generaría más beneficios que la suma de los beneficios de las empresas competitivas 
individuales. Como vimos en el capítulo 7, en competencia perfecta los beneficios 
económicos normalmente desaparecen a largo plazo a medida que entran nuevos 
competidores en el mercado. En el monopolio los beneficios no desaparecen -un 
monopolista puede obtener beneficios económicos a largo plazo. 

De hecho, los monopolistas no son los únicos tipos de empresas que tienen poder 1 
de mercado. Más adelante en este capítulo, estudiaremos los oligopolistas, empresas 
que también pueden tener poder de mercado. Bajo ciertas condiciones, los oligopolis- 
tas pueden obtener beneficio económico positivo a largo plazo si restringen su nivel j 
de producción como hacen los monopolistas. 

Pero ¿por qué los beneficios de los monopolistas no desaparecen por la compe¬ 
tencia de otras empresas? ¿Qué es lo que permite a los monopolistas seguir siendo 
monopolistas? 

¿Por qué existen los monopolios? 

Un monopolista que obtiene beneficios no pasa inadvertido a los demás. (Recuerda | 
El poder de mercado es la que se trata de "beneficio económico”, un ingreso por encima de los costes de 

capacidad de una empresa para subir oportunidad de los recursos de la empresa). ¿Pero no se colarán en la fiesta otras I 

los precios. empresas, haciéndose con una parte del pastel y presionando hacia abajo los precios 
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1 los beneficios a largo plazo? Para que un monopolista con beneficios perdure, 
| . haber "algo” que impida que otros entren en el mismo negocio; ese "algo” se 

lama barrera de entrada. Hay cinco tipos fundamentales de barreras a la entra- 
B* c ontrol de un recurso o de un input escaso, rendimientos crecientes a escala, 
Rnerioridad tecnológica, una externalidad de red, y una barrera a la entrada creada 

por el gobierno. 

•j Control de un recurso o de un input escaso Un monopolista que controla un 
recurso o un input crucial para una industria puede evitar que otras empresas entren 
en el mercado. Por ejemplo, Cecil Rhodes creó el monopolio DcBeers estableciendo el 
control sobre las minas que producían la mayor parte de los diamantes del mundo. 

2 Rendimientos crecientes a escala Muchos estadounidenses reciben gas natu¬ 
ral en sus casas, para cocinar y para la calefacción. Invariablemente, la compañía 
local de gas es un monopolista. Pero, ¿por qué no compiten otras compañías rivales 
para suministrar gas? 

En los primeros años del siglo diecinueve, cuando la industria del gas acababa de 
nacer, las compañías sí competían por los clientes locales. Pero esta competencia no 
duró mucho; pronto la oferta local de gas se convirtió en un monopolio en casi todas 
las ciudades a causa de los altos costes fijos asociados a la provisión de instalacio¬ 
nes para el suministro de gas a una ciudad. El coste de instalar tuberías de gas no 
dependía de cuánto gas vendía una empresa, por lo que una compañía con un mayor 
volumen de ventas tenía una ventaja de costes: como podía repartir los costes fijos 
entre una cantidad mayor, tenía menores costes totales medios que las empresas más 
pequeñas. 

La oferta local de gas es una industria en la que el coste total medio disminuye 
a medida que aumenta la producción. Como aprendimos en el capítulo 6, este fenó¬ 
meno se denomina rendimientos crecientes a escala o economías de escala. Allí vimos 
que cuando el coste total medio disminuye a medida que aumenta la producción, las 
empresas tienden a aumentar de tamaño. En una industria caracterizada por rendi¬ 
mientos crecientes a escala, las empresas más grandes obtienen beneficios más altos 
y expulsan del mercado a las empresas más pequeñas. Por la misma razón, las com¬ 
pañías ya establecidas tienen una ventaja de coste sobre los posibles entrantes -una 
potente barrera a la entrada. Por tanto, los rendimientos crecientes a escala pueden 
hacer que surja un monopolio, y además lo mantienen. 

Un monopolio creado y mantenido por rendimientos crecientes a escala se deno¬ 
mina monopolio natural. La característica que define un monopolio natural es que 


' i 

■41 

I 

Para obtener beneficios económicos, 
un monopolista debe estar protegido 
por una barrera de entrada -algo 
que impida a otras empresas entrar en 
la industria. 

Existe un monopolio natural cuando 
los rendimientos crecientes a escala 
proporcionan una gran ventaja de 
costes a una única empresa que 
produce todo el output de una 
industria. 


Los rendimientos crecientes a escala crean monopolios naturales 
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tiene rendimientos crecientes a escala en los niveles de producción que son relevantes 
para la industria. Esto se ilustra en la Figura 8-3, que muestra la curva de coste total 
medio de la empresa y la curva de demanda del mercado. En la figura podemos ver 
que la curva CTMe del monopolista natural es decreciente en el tramo de niveles de 
producción en los que el precio es mayor o igual que el coste total medio. Por tanto 
el monopolista natural tiene rendimientos crecientes a escala en todos los niveles dé 
producción en los que cualquier empresa desearía permanecer en la industria -el 
intervalo para el que la empresa tendría, como mínimo, un beneficio nulo a largo 
plazo. La razón de esta situación son costes fijos altos: cuando para producir hace 
falta incurrir en costes fijos altos, un nivel de producción determinado se obtendrá 
con un coste total medio menor si es producido por una sola empresa grande que por 
dos o más empresas de menor tamaño. 

Los monopolios naturales más visibles en la economía moderna son los que se 
dedican al suministro local de servicios públicos -agua, gas y, a veces, electricidad. 
Tal y como veremos más adelante en este capítulo, los monopolios naturales plantean 
un reto especial a las políticas públicas. 

3. Superioridad tecnológica Una empresa que mantiene una ventaja tecnológica 
persistente sobre sus competidores potenciales puede establecerse como monopolis¬ 
ta. Por ejemplo, desde la década de 1970 hasta la de 1990, el fabricante de chips Intel 
mantuvo una ventaja continua sobre los potenciales competidores, tanto en el diseño 
como en la producción de microprocesadores, los chips que utilizan los ordenadores. 
Pero la superioridad tecnológica generalmente no es una barrera de entrada a largo 
plazo: con el tiempo los competidores invertirán para actualizar su tecnología y con¬ 
seguir que esté a la altura de la del líder tecnológico. De hecho, en los últimos años 
Intel se encontró con que su superioridad tecnológica se había visto erosionada por 
un competidor, Advanced Micro Devices (también conocida como AMD), que ahora 
produce chips tan rápidos y potentes como los de Intel. 

Sin embargo, cabe señalar que en ciertas industrias de alta tecnología, la supe¬ 
rioridad tecnológica no es una garantía de éxito ante la competencia por las externa- 
lidades de red. 

4. Extemalidades de red Si fueras la única persona en el mundo que tuviera una 
conexión a Internet, ¿cuánto valdría esa conexión para ti? La respuesta, por supuesto, 
es nada. Tu conexión a Internet es valiosa solo porque también hay otras personas 
conectadas. Y en general, cuantas más personas estén conectadas, más valiosa es tu 
conexión. Como aprendimos en el capítulo 6, este fenómeno, por el que el valor de un 
bien o servicio para un individuo es mayor cuando muchas otras personas utilizan 
el mismo bien o servicio, se llama una externalidad de red -su valor se deriva de que 
permite a sus usuarios participar en una red de otros usuarios. 

La primera forma de externalidad de red surgió en el transporte, donde el valor 
de una carretera o de un aeropuerto aumentaba a medida que crecía el número de 
personas que tenían acceso a ellos. Pero las extemalidades de red están especialmente 
presentes en la economía en los sectores de la tecnología y las comunicaciones. 

Cuando existe una externalidad de red, la empresa que tiene la mayor red 
de consumidores utilizando su producto tiene una ventaja para atraer a nuevos 
consumidores, ventaja que le puede permitir convertirse en monopolista. Como 
mínimo, la empresa dominante puede cobrar un precio más alto y, por ello, 
obtener beneficios más elevados que los competidores. Además, una externalidad 
de red proporciona una ventaja a la empresa con los “bolsillos más llenos". Las 
empresas que tienen más dinero a mano pueden vender la mayoría de los bienes 
con pérdidas con la expectativa de que al hacerlo conseguirán la mayor cartera 
de clientes. 

5. Barreras creadas por el gobierno En 1998, la compañía farmacéutica Merck 
introdujo Propecia, un eficaz medicamento contra la calvicie. A pesar de que Propecia 
era muy rentable y de que otras empresas farmacéuticas sabían cómo producirlo, nin¬ 
guna otra empresa desafió el monopolio de Merck. Esto ocurrió porque el gobierno 
había concedido a Merck el derecho legal exclusivo para producir el medicamento en 
los Estados Unidos. Propecia es un ejemplo de monopolio protegido por las barreras 
creadas por el gobierno. 


CAPÍTULO 8 


MONOPOLIO. QLIGOPOLIO Y COMPETENCIA MONOPOLÍSTICA 245 


Los monopolios de origen legal más importantes hoy en día surgen a través de las 
t tentes Y de l° s derechos de autor. Una patente otorga a un inventor el derecho exchi- 
Jjvo a fabricar, utilizar o vender ese invento durante un periodo que en la mayoría de 
IJqs países dura entre 16 y 20 años. Las patentes se conceden a los inventores de nuevos 
roductos, como medicamentos o dispositivos. De manera semejante, los derechos 
Je autor le otorgan al creador de un producto literario o artístico el derecho exclusi¬ 
vo a beneficiarse de ese trabajo, normalmente durante un período igual a la vida del 
creador más 70 años. 

La justificación de las patentes y de los derechos de autor tiene que ver con los 
incentivos. Si los inventores no estuvieran protegidos por las patentes, obtendrían una 
recompensa muy pequeña por su esfuerzo: en cuanto se hiciera público un invento 
valioso, otros podrían copiarlo y vender productos basados en él. Y, antes que nada, si 
los inventores no esperaran beneficiarse de sus inventos, no tendrían incentivos para 
incurrir en los costes inherentes a su invención. Lo mismo ocurre con los creadores 
de obras artísticas o literarias. De manera que la ley concede un monopolio temporal 
imponiendo derechos de la propiedad temporales que incentivan la invención y la 

■ creación. 

Las patentes y los derechos de autor son temporales porque la ley busca un com¬ 
promiso. El precio más elevado que alcanza el bien mientras la protección está vigen¬ 
te, compensa a los inventores por el coste de la invención; asimismo, el precio más 
bajo que tiene el bien cuando la protección legal se agota y emerge la competencia, 
beneficia a los consumidores y aumenta la eficiencia económica. 

Puesto que la duración del monopolio temporal no puede diseñarse a la medida de 
cada caso específico, este sistema es imperfecto y hace que se pierdan algunas opor¬ 
tunidades. En algunos casos, puede haber implicaciones considerables en términos de 
bienestar. Por ejemplo, la violación de las patentes de medicinas estadounidenses por 
parte de empresas farmacéuticas de países pobres ha sido un asunto muy polémico, 
porque confronta las necesidades de los pacientes pobres que no pueden permitirse 
pagar los precios de los medicamentos, contra los intereses de los fabricantes del 
medicamento, que han incurrido en costes de investigación elevados para descubrir 
esos productos. Para resolver este problema, algunas empresas farmacéuticas esta¬ 
dounidenses y algunos países pobres han negociado acuerdos por los que se respetan 
las patentes, pero a cambio de que las compañías vendan sus medicamentos con 
descuentos considerables. 


Cómo maximiza el beneficio un monopolista 

Como ya hemos sugerido, una vez que Cecil Rodhes fusionó en una sola empresa a 
todos los productores de diamantes de Suda frica, el comportamiento de la industria 
cambió: la cantidad ofrecida disminuyó y el precio aumentó. En esta sección apren¬ 
deremos cómo un monopolista aumenta su beneficio reduciendo su producción. Y 
veremos el papel crucial que desempeña la demanda del mercado a la hora de hacer 
que el comportamiento de un monopolista sea diferente al de una industria perfecta¬ 
mente competitiva. (Recuerda que estamos hablando de beneficio económico, no de 
beneficio contable). 


Una patente le otorga a un inventor el 
monopolio temporal en la utilización o 
la venta de un invento. 

Los derechos de autor le otorgan al 
creador de una obra literaria o artística 
el derecho exclusivo a los beneficios 
de ese trabajo. 


La curva de demanda y el ingreso marginal del monopolista En el capítulo 7 
dedujimos la regla de producción óptima de la empresa: una empresa que maximiza 

I su beneficio produce la cantidad de output en la que el coste marginal de producir la 
última unidad de producto es igual al ingreso marginal -el aumento del ingreso total 
generado por esa última unidad de producto. Dicho de otro modo, en la cantidad de 
producto que maximiza el beneficio, se cumple IMg = CMg. Aunque la regla de produc¬ 
ción óptima se cumple para todas las empresas, veremos enseguida que su aplicación 
lleva a que el nivel de producción que maximiza el beneficio de un monopolista sea 

I distinto del de una empresa perteneciente a una industria perfectamente competiti¬ 
va -es decir, una empresa precio-aceptante. El origen de esa diferencia reside en la 
comparación entre la curva de demanda a la que se enfrenta el monopolista y la curva 
de demanda a la que se enfrenta una empresa individual perfectamente competitiva. 

Además de la regla de producción óptima, en el capítulo 7 también aprendimos 
que aunque la curva de demanda del mercado siempre tiene pendiente negativa, cada 
una de las empresas que forman una industria perfectamente competitiva se enfren- 
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Comparación de las curva de demanda de un productor 
figura 8-4 perfectamente competitivo y de un monopolista 

(a) Curva de demanda de un productor 

individual perfectamente competitivo (b) Curva de demanda de un monopolista 


Precio 


Precio de 


mercado 

U c 


Cantidad 



Puesto que un productor individual perfectamente 
competitivo no puede influir en el precio de mercado 
de un bien, se enfrenta a una curva de demanda 
horizontal D Cl como la del panel (a), que le permite 
vender todo lo que quiere al precio de mercado. Un 
monopolista, en cambio, puede influir en el precio. 


Como es el único oferente en el mercado, se enfren¬ 
ta a la curva de demanda del mercado, D Ml como 
la del panel (b). Para vender más producto, debe 
reducir el precio; si reduce la producción, hace que 
aumente el precio. 


ta a una curva de demanda perfectamente elástica, que es una horizontal trazada a 
la altura del precio de mercado, como D c en el panel (a) de la Figura 8-4. Cualquier 
intento de una empresa individual perfectamente competitiva de cobrar un precio 
superior al vigente en el mercado, hará que pierda todas sus ventas. En cambio, 
puede vender todo lo que quiera al precio de mercado. Como vimos en el capítulo 7, 
el ingreso marginal de un productor perfectamente competitivo es simplemente el 
precio de mercado. Como consecuencia, la regla de producción óptima de la empresa 
precio-aceptante consiste en producir el nivel de output con el que el coste marginal 
de la última unidad producida es igual al precio de mercado. 

Por el contrario, un monopolista es el único oferente de un bien. Por eso, su CLirva 
de demanda es sencillamente la curva de demanda del mercado, que tiene pendiente 
negativa, como la D M del panel (b) de la Figura 8-4. Esta pendiente negativa crea una 
“brecha" entre el precio del bien y el ingreso marginal del bien -la variación del ingre¬ 
so provocada por la producción de una unidad adicional. 

La Tabla 8-1 muestra esta brecha entre el precio y el ingreso marginal de un mono¬ 
polista, obtenida calculando el ingreso total y el ingreso marginal del monopolista, a 
partir de su plan de demanda. 

Las primeras dos columnas de la Tabla 8-1 muestran un hipotético plan de 
demanda para los diamantes de De Beers. Para simplificar, suponemos que todos los 
diamantes son exactamente iguales. Y para hacer los cálculos sencillos, suponemos 
que el número de diamantes vendidos es mucho menor que el real. Por ejemplo, al 
precio de 500 $ por diamante, suponemos que solo se venden 10 diamantes. La curva 
de demanda que resulta de este plan se muestra en el panel (a) de la Figura 8-5. 

La tercera columna de la Tabla 8-1 muestra el ingreso total que obtiene De Beers 
. < por la venta de cada cantidad de diamantes -el precio por diamante multiplicado por 
el número de diamantes vendidos. La última columna calcula el ingreso marginal, la 
variación del ingreso total debida a la producción y la venta de un diamante adicional. 

Claramente, después del primer diamante, el ingreso marginal que recibe un 
monopolista por vender una unidad más, es menor que el precio al que se vendió esa 
unidad. Por ejemplo, si De Beers vende 10 diamantes, el precio al que vende el décimo 
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Bramante es 500 $. Pero el ingreso marginal -la varia¬ 
ción del ingreso total al pasar del noveno al décimo- es 

solo 50 $. 

•por qué el ingreso marginal por la venta del décimo 
diamante es menor que el precio? Porque un aumento 
de la producción de un monopolista tiene dos efectos 
opuestos sobre el ingreso: 

• Un efecto cantidad. Se vende una unidad más, 
f aumentando el ingreso en una cuantía igual al pre¬ 
cio al que se vende esa unidad. 

• Un efecto precio. Para vender la última unidcid, el 
monopolista tiene que bajar el precio de mercado 
de todas las unidades vendidas. Esto disminuye el 

I ingreso total. 


tabla 8-1 Demanda, ingreso total e ingreso 
marginal del monopolio De Beers 


Precio de los 
diamantes ($) 
P 

1.000 

950 

900 


Cantidad de 
diamantes 
Q 


850 


800 


750 


700 


650 


600 


550 


500 


450 


400 


350 


300 


250 


200 


150 


100 


50 


El efecto cantidad y el efecto precio cuando el 
monopolista pasa de vender 9 diamantes a vender 10, 
están representados por las dos áreas coloreadas del 
panel (a) de la Figura 8-5. Aumentar las ventas de dia¬ 
mantes de 9 a 10 implica moverse hacia abajo a lo largo 
de la curva de demanda, desde A hasta B, reduciendo 
el precio de cada diamante de 550 $ a 500 $. El área 
de color verde representa el efecto cantidad: De Beers 
vende el décimo diamante a un precio de 500 $. Esto 
es contrarrestado, sin embargo, por el efecto precio, 
representado en el área naranja Para vender ese décimo 
diamante, De Beers tiene que reducir el precio de todos 
sus diamantes, de 550 $ a 500 $. Por tanto, deja de reci¬ 
bir unos ingresos de 9 x 50 $ = 450 $, el área naranja. 

Como indica el punto C, el efecto total en los ingresos 
de vender un diamante más -el ingreso marginal- 
cuando aumentan las ventas de diamantes de 9 a 10, 
es solo 50 $. 

El punto C está en la curva de ingreso marginal 
del monopolista, denominada IMg en el panel (a) de 
la Figura 8-5, y tomada de la última columna de la 
Tabla 18-1. El punto clave de la curva de ingreso margi¬ 
nal del monopolista es que siempre está situada debajo 
de la curva de demanda. Esto se debe al efecto precio: el 
ingreso marginal que recibe un monopolista por vender 

una unidad adicional es siempre menor que el precio que el monopolista recibe por 
la unidad anterior. Es el efecto precio el que crea la brecha entre la curva de ingreso 
marginal y la curva de demanda del monopolista: para vender un diamante más, De 
Beers tiene que bajar el precio de mercado de todas las unidades que vende. 

De hecho, esa brecha existe para cualquier empresa que tiene poder de mercado, 
tanto si es oligopolista como si es monopolista. Tener poder de mercado significa que 
la empresa se enfrenta a una curva de demanda decreciente. Como consecuencia, 
siempre habrá un efecto precio cuando hay un aumento de producción. Por eso, una 
empresa que tiene poder de mercado tiene una curva de ingreso marginal que siempre 
está situada debajo de su curva de demanda. 

Dediquemos un momento a comparar la curva de ingreso marginal del monopo¬ 
lista con la curva de ingreso marginal de una empresa perfectamente competitiva, 
que no tiene poder de mercado. Para una empresa de ese tipo, no hay efecto precio 
cuando la producción aumenta: su curva de ingreso marginal es simplemente su 
curva de demanda horizontal. Por tanto, para una empresa competitiva, el precio de 
mercado y el ingreso marginal son siempre iguales. 

Para destacar cómo se compensan el efecto cantidad y el efecto precio en una 
empresa con poder de mercado, en el panel (b) de la Figura 8-5 se muestra la curva 
de ingreso total de De Beers. Fíjate en que tiene forma de U invertida: cuando la 
producción aumenta de 0 a 10 diamantes, el ingreso total aumenta. Esto refleja el 
hecho de que con niveles de producción bajos, el efecto cantidad es más fuerte que el 
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figura 8-5 Curvas de demanda, de ingreso total y de ingreso marginal de un monopolista 


El panel (a) muestra las curvas de 
demanda y de ingreso marginal de dia¬ 
mantes correspondientes a los datos 
de la Tabla 8-1. La curva de ingreso 
marginal está situada debajo de la curva 
de demanda. Para entender por qué, 
considera el punto A de la curva de 
demanda, en el que se venden 9 diaman¬ 
tes a 550 $ cada uno, lo que genera un 
ingreso total de 4.950 $. Para vender el 
décimo diamante, el precio de los diez 
diamantes debe bajar a 500 $, como 
muestra el punto B. Como consecuen¬ 
cia, el ingreso total aumenta en la cuantía 
representada por el área verde (el efecto 
cantidad: +500 $), pero disminuye en la 
cuantía representada en el área naranja 
(el efecto precio: -450 $). Por tanto, el 
ingreso marginal generado por el décimo 
diamante es 50 $ (la diferencia entre 
el área verde y el área naranja), que es 
mucho menor que su precio, 500 $. El 
panel (b) muestra la curva de ingreso 
total del monopolista por sus ventas 
de diamantes. Cuando la producción 
aumenta desde 0 hasta 10 diamantes, el 
ingreso total aumenta. Alcanza su valor 
máximo con 10 diamantes -el nivel con 
el que el ingreso marginal es igual a 0- y 
disminuye a partir de ahí. El efecto canti¬ 
dad domina sobre el efecto precio cuan¬ 
do aumenta el ingreso total; el efecto 
precio domina sobre el efecto cantidad 
cuando el ingreso total disminuye. 


(a) Demanda e ingreso marginal 


Precio, 

ingreso marginal 
de un diamante 

1.000 $ 


550 

500 


-200 - 


-400 


. /. .. . 

Efecto cantidad 
= +500 $ 

/ X : 

Efecto precio • 

= -450 $ , ; ' 

\c 

.. \'fk\ 


9/ldV 20 

Ingreso marginal = 50 $ 



IMg 


(b) Ingreso total 



Cantidad de diamantes 


Cantidad de diamantes 


efecto precio : cuando el monopolista aumenta su producción, tiene que bajar el precio 
de solo unas pocas unidades del bien, por lo que el efecto precio es pequeño. Cuando 
la producción aumenta por encima de 10 diamantes, el ingreso total de hecho dismi¬ 
nuye. Esto refleja el hecho de con niveles de producción altos, el efecto precio es más 
fuerte que el efecto cantidad: cuando el monopolista vende más, ahora tiene que bajar 
el precio de muchas unidades del bien, por lo que el efecto precio es muy grande. 
Como consecuencia, la curva de ingreso marginal está situada debajo de cero cuando 
los niveles de producción son mayores que 10 diamantes. Por ejemplo, un aumento de 
la producción de diamantes de 11 a 12, genera solo 400 $ por el duodécimo diamante, 
y al mismo tiempo reduce en 550 $ los ingresos generados por los diamantes com¬ 
prendidos entre el primero y el undécimo. Como consecuencia, el ingreso marginal 
del duodécimo diamante es -150 $. 


| 


CAPÍTULO 8 


MONOPOLIO, OLIGOPOLIO Y COMPETENCIA M O N O P O LÍ 5T I C A 249 


B p ro ducción y el precio que maximizan el beneficio de un 
Monopolista Para completar la exposición de cómo maximiza sus 
beneficios un monopolista, analizaremos ahora su coste marginal. 
Supongamos que no hay costes fijos de producción; supongamos tam¬ 
bién que el coste marginal de producir un diamante adicional es cons¬ 
tante e igual a 200 $, independientemente de la cantidad de diamantes 
ue esté produciendo De Beers. En ese caso, el coste marginal será siem- 
re igual al coste total medio, y la curva de coste marginal (y la de coste 
total medio) es una recta horizontal trazada con una altura de 200 $, 
como muestra la Figura 8-6. 

Para maximizar el beneficio, el monopolista compara el coste margi¬ 
nal con el ingreso marginal. Si el ingreso marginal es mayor que el coste 
marginal, De Beers aumenta su beneficio produciendo más; si el ingreso 
marginal es menor que el coste marginal, De Beers aumenta su beneficio 
produciendo menos. Por tanto, el monopolista maximiza su beneficio 
utilizando la regla de producción óptima: 

( 8 - 1 ) IMg = CMg en la cantidad de producto que maximiza el benefi¬ 
cio del monopolista 


La Figura 8-6 muestra el punto óptimo del monopolista. En A, la 
curva de coste marginal, CMg, corta a la curva de ingreso marginal, IMg. 

El nivel de producción correspondiente, 8 diamantes, es la cantidad de output que 
maximiza los beneficios del monopolista, Q M . El precio al que el consumidor deman¬ 
da 8 diamantes es 600 $, por lo que el precio del monopolista, P M , es 600 $ -que se 
corresponde con el punto B. El coste total medio de producir cada diamante es 200 $, 
por lo que el monopolista obtiene un beneficio igual a 600 $ - 200 $ = 400 $ por dia¬ 
mante, y un beneficio total igual a 8 x 400 $ = 3.200 $, como indica el área coloreada. 


¡TRAMPAS! 


BÚSQUEDA DEL PRECIO DE MONOPOLIO 

Para encontrar la cantidad maximizadora del benefi¬ 
cio de un monopolista, observamos el punto en que 
la curva de ingreso marginal corta a la curva de coste 
marginal. El punto A de la Figura 8-6 es un ejemplo. 

Sin embargo, es importante no caer en un error 
común: imaginar que el punto A también muestra el 
precio al que el monopolista vende su producción. 

No es así: muestra el ingreso marginal recibido por el 
monopolista, que sabemos que es menor que el precio. 

Para encontrar el precio de monopolio, tenemos 
que subir verticalmente desde A hasta la curva de 
demanda. Ahí es donde se encuentra el precio al 
que los consumidores demandan la cantidad maxi¬ 
mizadora del beneficio. De manera que la combina¬ 
ción de cantidad y precio que maximiza el beneficio 
es siempre un punto de la curva de demanda, como 
el B de la Figura 8-6. 


El monopolio frente a la competencia perfecta Cuando Cecil Rhodes fusionó a 
muchos productores de diamantes independientes dando lugar a De Beers, convirtió 
una industria perfectamente competitiva en un monopolio. Ahora utilizaremos nues¬ 
tro análisis para ver los efectos de esa consolidación. 


figura 8-6 Producción y precio que maximizan el beneficio de un monopolista 


Esta figura muestra las curvas de demanda, 
de ingreso marginal y de coste marginal. El 
coste marginal por diamante es constante e 
igual a 200 $, por lo que la curva de coste 
marginal es una recta horizontal trazada con 
una altura de 200 $. Según la regla de pro¬ 
ducción óptima, el nivel de producción que 
maximiza el beneficio del monopolista es 
aquel en el que IMg = CMg, como ocurre en 
el punto 4, donde las curva de coste margi¬ 
nal y de ingreso marginal se cortan en una 
producción de 8 diamantes. El precio que 
De Beers puede cobrar por cada diamante 
se encuentra yendo directamente desde A 
al punto de la curva de demanda que está 
justo encima, en este caso el punto B -un 
precio de 600 $ por diamante. El beneficio 
es igual a 400 $ x 8 = 3.200 $. Una indus¬ 
tria perfectamente competitiva produce la 
cantidad en la que P = CMg , dada por el 
punto C, en el que se cortan la curva de 
demanda y la curva de coste marginal. Por 
tanto, una industria perfectamente compe¬ 
titiva produce 16 diamantes, los vende a 
un precio de 200 $, y obtiene un beneficio 
igual a cero. 
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¡TRAMPAS! 




¿EXISTE UNA CURVA DE OFERTA DEL 
MONOPOLIO? 

Teniendo en cuenta cómo aplica un monopolista 
su regla de producción óptima, podrías tener la 
tentación de preguntarte qué implica esto para 
la curva de oferta de un monopolista. Pero esta 
pregunta no tiene sentido: los monopolistas no 
tienen curvas de oferta. 

Recuerda que una curva de oferta muestra la 
cantidad que los productores están dispuestos 
a ofrecer a cualquier precio de mercado. Sin 
embargo, un monopolista no considera el precio 
como un dato; elige la cantidad que maximiza su 
beneficio teniendo en cuenta su propia capaci¬ 
dad para influir en el precio. 


Observemos de nuevo la Figura 8-6 y preguntémonos cómo funcionaría 
ese mismo mercado si la industria, en lugar de ser un monopolio, fuera 
perfectamente competitiva. Seguiremos suponiendo que no hay costes fij üs 
y que el coste marginal es constante, por lo que el coste total medio y ¿ 
coste marginal son iguales. 

Si la industria de diamantes está constituida por muchas empresas p 
fectamente competitivas, cada uno de esos productores toma el precio de 
mercado como un dato. Es decir, cada productor actúa como si su ingreso 
marginal fuera igual al precio de mercado. Por tanto, todas las empresas 
de la industria utilizan la regla de producción óptima de la empresa pre¬ 
cio-aceptante: 


(8-2) P = CMg en la cantidad de producto que maximiza el beneficio de 
la empresa perfectamente competitiva 


En la Figura 8-6 esto se corresponde con producir en el punto C, dondt 
el precio de cada diamante, P c , es 200 $, igual al coste marginal de pro 
ducción. Por tanto, la producción maximizadora de los beneficios de una 
industria en competencia perfecta, Q c , es 16 diamantes. 

Pero, ¿obtiene algún beneficio la industria perfectamente competitiva en C? No, el 
precio de 200 $ es igual al coste total medio por diamante. Por tanto, esta industria 
no obtiene beneficios económicos cuando produce el nivel de output de competencia 
perfecta. 

Ya hemos visto que, cuando la industria se fusiona en un monopolio, el resultado 
es muy diferente. Cuando el monopolista calcula su ingreso marginal, tiene en cuenta 
el efecto precio, por lo que el ingreso marginal es inferior al precio. Es decir, 

(8-3) P > IMg = CMg en la cantidad de producto que maximiza el beneficio del 
monopolista 


le 


Como ya hemos visto, el monopolista produce menos que la industria competitiva 
-8 diamantes en lugar de 16. El precio en monopolio es 600 $, mientras que en com¬ 
petencia perfecta es solo 200 $. El monopolista obtiene un beneficio positivo, pero la 
industria competitiva no. 

En consecuencia, tal como hemos sugerido antes, vemos que, comparado con una 
industria competitiva, un monopolista hace lo siguiente: 

• Produce una cantidad menor: Q M < Q c 

• Cobra un precio mayor: Pm > Pc 

• Obtiene un beneficio 


Monopolio: panorámica general La Figura 8-6 utilizaba cifras concretas y supo¬ 
nía que el coste marginal era constante, que no había costes fijos y que, por tanto, la 
curva de coste total medio era una recta horizontal. La Figura 8-7 muestra una visión 
más general del monopolio: D es la curva de demanda de mercado; IMg es la curva del 
ingreso marginal; CMg es la curva de coste marginal; y CTMe es la curva de coste total 
medio. Ahora volvemos al supuesto habitual de que la curva de coste marginal tiene 
la forma del logotipo de Nike y de que la curva de coste total medio tiene forma de U. 

Aplicando la regla de producción óptima, vemos que el nivel de producción que 
maximiza los beneficios es aquel en el que el ingreso marginal es igual al coste mar¬ 
ginal, representado por el punto A. La cantidad de producto que maximiza los benefi¬ 
cios es Qm, y el precio que cobra el monopolista es P M . En el nivel de producción maxi- 
mizador de beneficios, el coste total medio es CTMe M , que corresponde al punto C. 

Recordando cómo calculábamos el beneficio en la ecuación 7-5, el beneficio es 
igual a la diferencia entre el ingreso total y el coste total. Por tanto, tenemos: 

(8-4) Beneficio = IT - CT 

= (Pm x Qm) - ( CTMeM x Qm) 

= (Pm ~ CTMe M ) x Q M 

El beneficio es igual al área del rectángulo coloreado de la Figura 8-7, cuya altura es 
Pm - CTMe M , y cuya una anchura es Q M - 
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FIGURA 


8-7 El beneficio del monopolista 


En esta caso, la curva de coste marginal tiene una forma 
arecida al logotipo de Nike y la curva de coste total medio 


{ ¡ e ne forma de U. El monopolista maximiza su beneficio pro¬ 
duciendo el nivel de output con el que IMg = CMg, lo que 
ocurre en el punto A, donde la cantidad es Q M . Encuentra 
su precio de monopolio, P M} en el punto de la curva de 
demanda situado justo encima de A, el punto B. El punto C 
muestra el coste total medio de Q M . El beneficio es el área 
del rectángulo coloreado. 



En el capítulo 7 aprendimos que una industria en competencia perfecta puede 
obtener beneficios a corto plazo pero no a largo plazo. A corto plazo el precio puede 
ser mayor que el coste total medio, lo que permite que una empresa perfectamente 
competitiva obtenga un beneficio. Pero también sabemos que esto no puede durar. A 
largo plazo, cualquier beneficio de una industria perfectamente competitiva irá desa¬ 
pareciendo a medida que entran nuevas empresas en el mercado. Por el contrario, las 
barreras a la entrada permiten que un monopolista obtenga beneficios tanto a corto 
plazo como a largo plazo. 


LA ECONOMÍA EN ACCIÓN 


NUEVOS MERCADOS EMERGENTES: 

UN DIAMANTE ES EL MEJOR AMIGO 
DE UN MONOPOLISTA 

uando Cecil Rhodes creó el monopolio De Beers, era un 
momento especialmente oportuno. Las nuevas minas de 
diamantes de Sudáfrica convirtieron en insignificantes a todas 
las minas anteriores, de manera que casi toda la producción 
mundial de diamantes estaba concentrada en unos pocos kiló¬ 
metros cuadrados. 

Hasta hace poco, De Beers era capaz de extender su control 
de los recursos aunque se estuvieran abriendo nuevas minas. 
De Beers, o bien compraba a los nuevos productores o bien 
establecía acuerdos con los gobiernos locales que controlaban 
algunas de las nuevas minas, convirtiéndoles de hecho en parte 
del monopolio De Beers. El más notable de estos fue un acuerdo 
con la antigua Unión Soviética, que aseguraba que los diaman¬ 
tes rusos serían comercializados por De Beers, preservando su 
capacidad de controlar los precios al por menor. De Beers llegó 
incluso a acumular en sus cajas fuertes de Londres un stock 
igual a la oferta anual de diamantes, de manera que cuando la 
demanda flojease, las nuevas piedras extraídas de las minas se 
almacenarían en vez de venderse, restringiendo la oferta al por 
menor hasta que la demanda y los precios se hubieran recupe¬ 
rado. 



Un aumento de la demanda de diamantes en los mercados 
emergentes ha provocado una creciente sobreexplotación de las 
minas de diamantes en el mundo y un aumento de los precios. 



L. Lartigue/USAID 
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▼ Repaso rápido 


En un monopolio, una sola empresa 
utiliza su poder de mercado para 
cobrar precios más altos y ofrecer 
menos producto que una industria 
competitiva, generando beneficios 
tanto a corto como a largo plazo. 


Sin embargo, a lo largo de los últimos años, el monopolio de De Beers ha sido 
sometido a asedio. Los reguladores gubernamentales han forzado a De Beers a aflo 
jar su control del mercado. Por primera vez, De Beers tiene competidores: varias 
empresas independientes han empezado a abrir minas de diamantes en otros países 
africanos. Además, diamantes sintéticos de alta calidad y baratos, se han convertido 
en una alternativa a las piedras preciosas auténticas, comiendo parte de los beneficios 
de De Beers. Así pues, ¿significa esto que se han terminado los elevados precios de los 
diamantes y los pingües beneficios de De Beers? 

No del todo; aunque hoy en día De Beers es más bien un “casi monopolista' qu e Un 
verdadero monopolista, sigue extrayendo de sus minas una parte de la oferta mundial 
de diamantes mayor que cualquier otro productor individual. Y se ha beneficiado de 
los nuevos mercados emergentes. La demanda de diamantes hecha por los consumi¬ 
dores de países como China e India se ha disparado, provocando aumentos de precios. 

No obstante, la crisis económica de 2009 supuso un serio frenazo a la demanda 
mundial de diamantes. De Beers respondió reduciendo la producción en 2011 un 20% 
(respecto a la de 2008). Pero los chinos ricos siguen siendo grandes compradores de 
diamantes, y De Beers anticipa que la demanda asiática acelerará el agotamiento de 
las minas existentes de diamantes en todo el mundo. En consecuencia, los analistas 
del mercado de diamantes predicen que el precio de los diamantes en bruto subirá por 
lo menos un 5% por año durante los próximos 5 años. 

En definitiva, aunque un monopolio de diamantes puede no durar eternamente, 
un casi monopolio con una demanda creciente en nuevos mercados emergentes puede 
resultar igualmente rentable. 


Los beneficios no se mantendrán 
a largo plazo a menos que existan 
barreras a la entrada. Un monopolio 
natural surge cuando el coste total 
medio es decreciente en el intervalo 
de producción relevante para la 
industria. Esto crea una barrera a 
la entrada porque un monopolista 
ya establecido tiene un coste total 
medio más bajo que una empresa 
que intente entrar en la industria. 


<>•0 


COMPRUEBA SI LO HAS ENTENDIDO 


1. En la actualidad Texas Tea Oil Co. es el único suministrador local de gasóleo para calefac- 1 
ción en Frigid, Alaska. Este invierno, los residentes comprobaron con sorpresa que el precio 
de este combustible se había duplicado, y pensaron que eran víctimas del poder de mercado. 
Explica cuáles de los siguientes hechos confirman o desmienten esta conclusión, 

a. Hay una escasez de gasóleo de calefacción en todo el país, y Texas Tea pudo distribuir 
solo una cantidad limitada. 


Las patentes y los derechos de 
autor, barreras a la entrada creadas 
por el gobierno, son el origen de 
monopolios temporales. 

La diferencia crucial entre una 
empresa con poder de mercado, 
como un monopolista, y una empre¬ 
sa perteneciente a una industria 
perfectamente competitiva, es que 
las empresas perfectamente compe¬ 
titivas son precio-aceptantes, que se 
enfrentan a curvas de demanda hori¬ 
zontales, mientras que una empresa 
con poder de mercado se enfrenta a 
una curva de demanda decreciente. 

Debido al efecto precio de un aumento 
de la producción, la curva de ingreso 
marginal de una empresa con poder de 
mercado está situada siempre debajo 
de su curva de demanda. Por eso, un 
monopolista maximizador de benefi¬ 
cios elije el nivel de producción en el 
que el coste marginal es igual al ingre¬ 
so marginal -no igual al precio. 

Como consecuencia, el monopolista 
produce menos y vende su produc¬ 
ción a un precio más alto que una 
industria perfectamente competitiva. 
Obtiene beneficios a corto plazo y a 
largo plazo. 


b. El año pasado Texas Tea y otros suministradores locales de gasóleo de la competencia se 
fusionaron en una sola empresa. 

c. El precio de compra que Texas paga por el combustible a las refinerías ha aumentado 
considerablemente. 

d. En los últimos tiempos algunas empresas distribuidoras no locales han empezado a ofre¬ 
cer gasóleo a los clientes habituales de Texas Tea a un precio mucho más bajo que el de 
Texas Tea. 

e. Texas Tea ha comprado al gobierno una licencia exclusiva para transportar gasóleo utili¬ 
zando el único oleoducto disponible en el estado. 


Utiliza la tabla adjunta de ingresos totales de Esmeraldas, Inc., un monopolio productor de 

esmeraldas de 10 quilates, para calcular las respuestas de los apartados a-d. A continua¬ 
ción, responde al apartado e. 

a. El plan de demanda. 

b. El plan de ingreso marginal. 

c. El componente del ingreso marginal por nivel de 
producción, que se debe al efecto cantidad. 

d. El componente del ingreso marginal por nivel de 
producción, que se debe al efecto precio. 

e. ¿Qué información adicional se necesita para 
determinar el nivel de producción que maximiza 
los beneficios de Esmeraldas, Inc.? 


Cantidad demandada 
de esmeraldas 

1 

2 

3 

4 

5 


Ingreso 
total ($) 

100 

186 

252 

280 

250 


3. Supon que el coste marginal de producir un diamante aumenta de 200 $ a 400 $. Utiliza la 
Figura 8-6 para explicar qué les ocurre a: 

a. La curva de coste marginal. 

b. El precio y la cantidad que maximizan el beneficio. 

c. El beneficio del monopolista. 

d. Los beneficios de una industria perfectamente competitiva. 

Las soluciones están al final del libro. 
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Significado del "oligopolio” 

o que hemos aprendido sobre la competencia perfecta y sobre el monopolio es 
relevante para el oligopolio. Sin embargo, el oligopolio también plantea asuntos 
i totalmente nuevos. Entre otras cosas, las empresas que forman un oligopolio 
tienen frecuentemente la tentación de emprender un tipo de conductas que entran 
en conflicto con la ley. Un ejemplo clásico es el caso de Archer Daniels Midland 
Corporation (ADM) y su competidor japonés, Ajinomoto. 

El 25 de octubre de 1993, algunos ejecutivos de ADM y de Ajinomoto se reunieron 
el i el Hotel Marriott de Irvine, California, para analizar el mercado de lisina, un adi¬ 
tivo usado en la alimentación de animales. En esta reunión y en otras posteriores, las 
dos empresas se unieron con varios de sus competidores para fijar objetivos para el 
precio de mercado de la lisina, un comportamiento denominado fijación de precios. 
Todas las compañías acordaron limitar su producción para alcanzar esos objetivos. 
Lo que los participantes en la reunión no sabían es que el FBI había colocado micró¬ 
fonos en la sala y les estaba filmando con una cámara oculta. 

Lo que esas empresas estaban haciendo era ilegal. Para entender por qué era ilegal 
v por qué lo estaban haciendo a pesar de ello, necesitamos analizar las cuestiones 
q U e plantean las industrias en las que solo hay unos pocos vendedores, a las que se 
denomina oligopolio. Una empresa perteneciente a este tipo de industria es un oli- 
gopolista. 


Un oligopolio es una industria 
que solo tiene un pequeño número 
productores. Un productor en este 
tipo de industria es un oligopolista, 

Cuando ninguna empresa tiene el 
monopolio, pero a pesar de ello 
los productores saben que pueden 
influir en los precios del mercado, 
esa industria se caracteriza por la 
competencia imperfecta. 


El predominio del oligopolio 

Obviamente, los oligopolistas compiten entre sí para vender. Pero ni ADM ni 
Ajinomoto eran como una empresa de una industria perfectamente competitiva, que 
toma como dado el precio al que pueden vender su producto. Las dos empresas sabían 
que su decisión sobre cuánto producirían afectaría al precio de mercado. Es decir, al 
igual que los monopolistas, cada una de las empresas tenía algún poder de mercado. 
Por tanto, la competencia en esta industria no era "perfecta". 

Los economistas denominan competencia imperfecta a una situación en la que 
las empresas compiten, pero también disponen de cierto poder de mercado -lo que les 
permite influir en los precios del mercado. En realidad, hay dos formas importantes 
de competencia imperfecta: el oligopolio y la competencia monopolística. De las dos, 
probablemente el oligopolio es la más importante en la práctica. 

Aunque la lisina es un negocio multimillonario, no es exactamente un producto 
conocido por la mayoría de los consumidores. Sin embargo, muchos de los bienes y 
servicios que habitualmente consumimos son ofrecidos por unos pocos vendedores 
que compiten entre ellos, lo que implica que las industrias que los producen son 
oligopolios. Por ejemplo, eñ la mayoría de las rutas aéreas solo operan dos o tres 
aerolíneas: en los últimos años el puente aéreo entre Nueva York y Boston, y entre 
Nueva York y Washington DC, solo ha sido ofrecido por Delta y US Airways. Tres 
empresas -Chiquita, Dole y Del Monte, que poseen enormes plantaciones de plátanos 
en Centroamérica- controlan el 65% de las exportaciones mundiales de plátanos. La 
mayor parte de las bebidas que contienen cola son vendidas por Coca-Cola y Pepsi. 
Esta lista podría ocupar muchas páginas. 

Es importante tener en cuenta que un oligopolio no está formado necesariamente 
por empresas grandes. Lo importante no es el tamaño per se; la cuestión es cuántos 
competidores hay. Cuando en una pequeña ciudad hay solo dos tiendas de alimenta¬ 
ción, el servicio de alimentación es tan oligopolista como el puente aéreo entre Nueva 
York y Washington. 

¿Por qué hay tantos oligopolios? En esencia, el oligopolio es la consecuencia 
de los mismos factores que a veces dan lugar a un monopolio, pero en una versión 
más débil. Probablemente la fuente más importante de oligopolios es la existencia 
de rendimientos crecientes a escala, que conceden a los grandes productores una 
ventaja de costes sobre los pequeños. Cuando estos efectos son muy fuertes, surge 
un monopolio; y cuando no son tan fuertes, dan lugar a una industria con un 
número pequeño de empresas. Por ejemplo, las grandes tiendas de alimentación 
tienen habitualmente menores costes que las más pequeñas. Sin embargo, las 
ventajas de la mayor escala se agotan una vez que las tiendas de alimentación son 
razonablemente grandes, y por eso en las ciudades pequeñas a menudo sobreviven 
dos o tres tiendas. 
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Un oligopolio formado por solo dos 
empresas es un duopolio. Cada 
empresa se llama duopolista. 

Los vendedores practican la colusión 
cuando cooperan para aumentar sus 
beneficios conjuntos. Un cártel es 
un acuerdo entre varios productores 
para cumplir unas restricciones de 
producción con el fin de aumentar los 
beneficios conjuntos. 


Si el oligopolio es tan habitual, ¿por qué la mayor parte de este libro está dedicad' 
al estudio de la competencia en industrias en las que el número de vendedores es muy 
elevado? Y ¿por qué estudiamos el monopolio, que es tan poco habitual, antes qu e e i 
oligopolio? La respuesta tiene dos partes. 

En primer lugar, mucho de lo que hemos aprendido en el estudio de los mercado 
perfectamente competitivos -sobre costes, entrada y salida, y eficiencia- sigue siendo 
válido, a pesar de que la mayoría de las industrias no sean perfectamente competiti¬ 
vas. En segundo lugar, el estudio del oligopolio plantea algunos enigmas que no son 
fáciles de resolver. Casi siempre es una buena idea -en los exámenes y en la vida en 
general- tratar en primer lugar las cuestiones que uno puede responder, y enfrentarse 
después a las más difíciles. Simplemente hemos seguido la misma estrategia, desarro¬ 
llando en primer lugar las teorías, relativamente sencillas, de la competencia perfecta 
y del monopolio y volviendo, solo entonces, a enfrentarnos a los enigmas que plantea 
el oligopolio. 


tabla 8-2 Plan de demanda de lisina 


Precio de la 
lisina ($ por kilo) 

12 

11 

10 


Cantidad demandada de 
lisina (millones de kilos) 


10 


20 

30 

40 

50 

60 

70 

80 

90 

100 

110 

120 


Entendiendo el oligopolio 

¿Cuánto produce una empresa? Hasta ahora siempre hemos respondido: la cantidad 
que maximiza su beneficio. Junto con sus curvas de costes, el supuesto de que una 
empresa maximiza beneficios es suficiente para determinar su nivel de produccic 
cuando hay competencia perfecta o monopolio. 

Sin embargo, cuando analizamos el oligopolio, nos encontramos con alguna 
dificultades. Por eso los economistas suelen describir la conducta de las empresa 
oligopolistas como un “rompecabezas". 

Un ejemplo de duopolio Empecemos a analizar el rompecabezas del oligopolio 
por su versión más sencilla: una industria con solo dos empresas productoras -un 
duopolio- cada una de las cuales se llama duopolista. 

Volviendo a nuestra historia inicial, supongamos que ADM y Ajinomoto son los 
dos únicos productores de lisina. Para simplificar aún más las cosas, supondremos 
que una vez que una empresa ha incurrido en los costes fijos necesarios para produc: 
lisina, el coste marginal de producir un kilo más es cero. Por tanto, a las empresas 
solo les preocupan los ingresos que perciben por sus ventas. 

La Tabla 8-2 muestra un plan de demanda imaginario de lisina y el ingreso total 
de la industria con cada combinación precio-cantidad. 

Si esta fuera una industria perfectamente competitiva, todas las empresas ten¬ 
drían un incentivo para producir más siempre que el precio fuera mayor que el coste 
marginal. Puesto que hemos supuesto que el coste marginal es cero, esto querría decir 
que en el equilibrio, la lisina se ofrecería gratuitamente. Las empresas producirían 

hasta que el precio fuera igual a cero, lo que implicaría 
una producción total de 120 millones de kilos y un ingreso 
nulo para ambas empresas. 

Sin embargo, seguramente las empresas no serían 
tan estúpidas. Puesto que solo hay dos empresas en la 
industria, cada una de ellas observaría que aumentar su 
producción hace bajar el precio. Por tanto, igual que un 
monopolista, cada empresa se daría cuenta de que sus 
beneficios serían mayores si ella y su rival limitaran su 
producción. 

Así que, ¿cuánto producirán las dos empresas? 

Una posibilidad es que las dos empresas lleguen a 
un acuerdo de colusión -cooperando para aumentar 
sus beneficios conjuntos. La forma más fuerte de colu¬ 
sión es un cártel, un acuerdo entre los productores que 
especifica cuánto se le permite producir a cada uno. 
El cártel más famoso del mundo es la Organización 
de Países Exportadores de Petróleo (OPEP). Como su 
nombre indica, en realidad es un acuerdo entre gobier¬ 
nos más que entre empresas. Hay una razón para que 
el cártel más famoso sea un acuerdo entre gobiernos: 
los cárteles entre empresas son ilegales en los Estados 


Ingreso total 
(millones de $) 


110 


200 

270 

320 

350 

360 

350 

320 

270 

200 

110 
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idos v en j a mayoría de los países. Pero de momento ignoremos las leyes (que 
por supuesto, lo que hicieron ADM y Ajinomoto en la vida real -en su propio 
perjuicio)- 

F Así pues, supongamos que ADM y Ajinomoto fueran a constituir un cártel y 
ese cartel decidiera comportarse como un monopolista, maximizando los 
beneficios totales de la industria. Es obvio, a partir de la Tabla 8-2, que para 
maximizar los beneficios conjuntos de las empresas, el cártel debería fijar la pro¬ 
ducción total de la industria en 60 millones de kilos de lisina, que se venderían 
a l precio de 6 $ por kilo, generando un ingreso total de 360 millones de dólares, 
el máximo posible. Por tanto, la única cuestión sería decidir qué parte de los 60 
millones de kilos produciría cada empresa. Una solución “justa" podría ser que 
cada empresa produjera 30 millones de kilos y que tuviera unos ingresos de 180 
millones de dólares. 


Pero, incluso si las dos empresas se pusieran de acuerdo, podría haber un pro¬ 
blema: las dos tendrían un incentivo para faltar a su palabra y para producir una 
cantidad mayor a la acordada. 


Colusión y competencia Supongamos que los presidentes de ADM y de Ajinomoto 
hubieran acordado que cada empresa produjera 30 millones de kilos de lisina el año 
próximo. Ambos entenderían que este plan maximiza sus beneficios conjuntos. Y los 
dos tendrían un incentivo para hacer trampas. 

Para ver por qué, considera lo que ocurriría si Ajinomoto respetase el acuerdo, 
produciendo solo sus 30 millones de kilos, pero ADM ignorase su compromiso y 
produjera 40 millones de kilos. Este aumento de la producción total haría bajar 
los precios de 6 $ a 5 $ por kilo, que es el precio al que se demandan 70 millones 
de kilos. El ingreso total de la industria disminuiría desde 360 millones de dóla¬ 
res (6 $ x 60 millones de kilos) hasta 350 millones de dólares (5 $ x 70 millones 
de kilos). Sin embargo, el ingreso total de ADM aumentaría, desde 180 millones 
de dólares a 200 millones de dólares. Puesto que estamos suponiendo un coste 
marginal igual a cero, eso significaría que los beneficios de ADM aumentarían en 
20 millones de dólares. 

Pero el presidente de Ajinomoto podría hacer exactamente el mismo cálculo. Y, 
si las dos empresas produjeran 40 millones de kilos de lisina, el precio caería hasta 
4 $ por kilo. De este modo, los beneficios de cada empresa disminuirían de 180 a 160 
millones de dólares. 

¿Por qué las empresas individuales tienen un incentivo para producir cantidades 
mayores que las que maximizarían sus beneficios conjuntos? Porque ninguna empre¬ 
sa tiene un incentivo para limitar su producción tan fuerte como el que tendría un 
verdadero monopolista. 

Volvamos por un minuto a la teoría del monopolio. Sabemos que un monopolista 
maximizador de beneficios igualará su coste marginal (que en este caso es cero) al 
ingreso marginal. Pero, ¿cuál es el ingreso marginal? Recuerda que producir una 
unidad adicional tiene dos efectos: 

1. Un efecto cantidad positivo: cuando se vende una unidad más, aumenta el ingreso 

total en un importe igual al precio al que se vende esa unidad. 

2. Un efecto precio negativo: para vender una unidad más, el monopolista tiene que 

bajar el precio de mercado de todas las unidades que vende. 

El efecto precio negativo es la causa de que el ingreso marginal de un monopolista 
sea menor que el precio de mercado. En el caso del oligopolio, cuando consideramos 
el efecto de aumentar la producción, a una empresa solo le preocupa el efecto precio 
sobre sus propias unidades de producto, no sobre las de sus colegas oligopolistas. 
Tanto ADM como Ajinomoto sufren un efecto precio negativo si ADM decide producir 
una cantidad extra de lisina y eso hace caer el precio. Pero a ADM solo le preocupa 
el efecto precio negativo sobres las unidades que él produce, no le preocupan las pér¬ 
didas de Ajinomoto. 

Esto nos indica que una empresa de una industria oligopolista se enfrenta, por 
unidad adicional de producto, a un efecto precio menor que un monopolista; por 
tanto, el ingreso marginal que calcula la empresa es mayor. Por eso, a cualquier 
empresa perteneciente a un oligopolio le parecerá beneficioso aumentar la produc¬ 
ción, incluso si ese aumento de producción reduce los beneficios del conjunto de la 
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Cuando las empresas ignoran los 
efectos de sus acciones sobre 
los beneficios de las demás, se 
dice que tienen una conducta no 
cooperativa. 


industria. Pero, si todas piensan de esta forma, ¡el resultado es que todas obtienen 
beneficio menor! 

Hasta ahora hemos podido analizar el comportamiento del productor pregunta 
donos lo que el productor debería hacer para maximizar su beneficio. Pero, inclu$ % 
si tanto ADM como Ajinomoto están tratando ambos de maximizar beneficios, ¿(y! 
predicciones podemos hacer acerca de su comportamiento? ¿Entrarán en colusión 
alcanzando y respetando un acuerdo que maximice sus beneficios conjuntos? Q 
desarrollarán una conducta no cooperativa, en la que cada empresa actúa per 
siguiendo su propio interés, aunque esto tenga el efecto de reducir los beneficios de 
cada una de ellas? Las dos estrategias suenan a maximización de beneficios. ¿Cuál de 
ellas describirá realmente su comportamiento? 

Ahora se ve por qué el oligopolio presenta un enigma: hay un número reducido de 
jugadores, por lo que la colusión es una posibilidad real. Si hubiera docenas o cientos 
de empresas, lo más seguro sería suponer que se comportarían de modo no cooperati¬ 
vo. Sin embargo, cuando solo hay un puñado de empresas en una industria, es difícil 
determinar si la colusión llegará a materializarse en la realidad. 

Puesto que la colusión es, en último término, más beneficiosa que el comporta¬ 
miento no cooperativo, las empresas tienen un incentivo para coludir cuando pueden 
hacerlo. Una forma de hacerlo es formalizarla -firmar un acuerdo (puede ser incluso 
un contrato legal), o establecer algunos incentivos financieros para que las empresas 
mantengan altos los precios. Pero en los Estados Unidos y en muchos otros países, no se 
puede hacer esto -al menos, no legalmente. Las empresas no pueden hacer un contrato 
legal para mantener altos los precios: no solo no se puede obligar a cumplir un contrato 
de ese tipo, sino que escribirlo es sacar un billete sin vuelta para la cárcel. Tampoco está 
permitido ñrmar un “pacto entre caballeros" informal, que carece de la fuerza de la ley, 
pero que suele basarse en la amenaza de represalias -también es ilegal. 

De hecho, los ejecutivos de empresas rivales rara vez se reúnen sin la presencia 
de abogados, para asegurarse de que la conversación no se adentra en territorios 
inadecuados. Incluso insinuar lo bueno que sería que los precios fueran más altos 
puede llevarles a una desagradable entrevista con el Departamento de Justicia o con 
la Comisión Federal de Comercio. Por ejemplo, en 2003 el Departamento de justicia 
abrió una investigación por fijación de precios contra Monsanto y otros grandes pro¬ 
ductores de semillas modificadas genéticamente. El Departamento tuvo noticias de 
una serie de reuniones entre Monsanto y Pioneer Hi-Bred International, dos empresas 
que producen el 60% del mercado estadounidense de semillas de maíz y de soja. Las 
dos empresas, que tenían un acuerdo de licencia sobre semillas modificadas, declara¬ 
ron que en esas reuniones no se había hablado de una fijación de precios ilegal. Pero 
el hecho de que hubieran hablado de precios como parte del acuerdo de licencia fue 
suficiente para provocar la intervención del Departamento de Justicia. 

A veces, como hemos visto, las empresas oligopolistas ignoran las normas. Pero lo 
más frecuente es que encuentren vías para llegar a la colusión sin un acuerdo formal, 
como veremos más adelante en este capítulo. 


LA ECONOMÍA > EN ACCIÓN 


¿CHOCOLATE AMARGO? 

M illones de amantes del chocolate de todo el mundo han tenido que gastar cada 
vez más para satisfacer sus ansias, y los reguladores de Alemania, Canadá y 
Estados Unidos empezaron a desconfiar. Están investigando si las siete principales 
empresas productoras de chocolate -incluidas Mars, Kraft Foods, Nestlé, Hershey y 
Cadbury- se pusieron de acuerdo secretamente para subir los precios. La cantidad 
de dinero involucrada puede muy bien alcanzar una cifra de miles de millones de 
dólares. 

Muchas de las mayores tiendas de alimentación y vendedores de golosinas de los 
Estados Unidos están convencidas de haber sido víctimas de una colusión. Aseguran 
que, frente a una demanda de consumo estancada, la industria del chocolate ha 
reaccionado fijando los precios, una acusación que los industriales del chocolate han 
negado enérgicamente. 

En 2010, una de estas tiendas, Supervalu, demandó judicialmente a Mars, 
Hershey, Nestlé y Cadbury, que juntos controlan alrededor del 76% del mercado 
de chocolate de EE. UU. Supervalu acusó a los fabricantes de haber estado fijando 
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|Lcios desde 2002, aumentándolos regularmente desde 
MSV de un dígito a cifras de dos dígitos. Supervalu 
BP^bién denunció que las tiendas de alimentación que se 
Retían o se negaban a subir los precios, eran sistemáti- 
¡jLmente penalizadas con retrasos en los suministros de 
E-oductos o con suministros insuficientes. En 2012, una 
cooperativa de tiendas de alimentación, la Associated 
Wholesale Grocers, planteó una demanda similar, ale¬ 
ando que estas empresas habían practicado la colusión 
en tres ocasiones entre 2002 y 2008, subiendo artificial¬ 
mente los precios del chocolate. 

Lo que está claro es que el precio de las chocolatinas 
se ha disparado. Los fabricantes defienden sus acciones 
argumentando que sencillamente estaban repercutiendo 
sus aumentos de costes. El precio del cacao, el principal 
ingrediente del chocolate, aumentó a más del doble entre 
2005 y principios de 2011. Aunque los precios del cacao ¿Están implicados los productores de chocolate en fijaciones de precios? 
cayeron después en 2011 y se estabilizaron en 2012, los 

productores de chocolate continuaron imponiendo aumentos de precios. Además, los 
críticos aseguran que el precio del cacao se mantuvo estable desde 2003 hasta 2007, y 
que los precios del azúcar también fueron estables durante ese periodo, a excepción 
de una breve subida en 2005, momento en el que también subieron los precios del 
chocolate. 

Pero como señalan los expertos antimonopolio, la colusión de precios es frecuen¬ 
temente muy difícil de probar, ya que no es ilegal que las empresas aumenten sus 
precios al mismo tiempo. Para probar que ha habido colusión, debe haber algún tipo 
de evidencia de conversaciones o de acuerdos escritos. 

En nuestro caso del chocolate, sí surgieron esas evidencias. Según la prensa 
canadiense, 13 ejecutivos de Cadbury entregaron voluntariamente a los tribunales 


información sobre la existencia de contactos entre las empresas, incluido un episodio 
en 2005 en el que un ejecutivo de Nestlé entregó a un empleado de Cadbury un sobre 
marrón que contenía detalles de una próxima escalada de precios. Y, de acuerdo con 
la evidencia facilitada a un tribunal canadiense, altos ejecutivos de Hershey, Mars y 
Nestlé se reunieron secretamente en cafeterías, en restaurantes y en convenciones 
para fijar los precios. 

Los críticos de los fabricantes de chocolate puede que pronto consigan alguna 
dulce satisfacción a sus reivindicaciones. 


COMPRUEBA SI LO HAS ENTENDIDO 


O* 


1 . 


Explica por qué cada una de las siguientes industrias es un oligopolio y no una industria per¬ 
fectamente competitiva. 

a. La industria mundial del petróleo, en la que unos pocos países próximos al Golfo Pérsico 
controlan gran parte de las reservas mundiales de petróleo. 

b. La industria de los microprocesadores, en la que dos empresas, Intel y su principal rival 
AMD, dominan la tecnología. 

c. La industria de construcción de grandes aviones de pasajeros, compuesta por la empresa 
estadounidense Boeing y la empresa europea Airbus, cuya producción se caracteriza por 
tener costes fijos extremadamente altos. 


2. ¿Cuáles de los siguientes factores aumentan la probabilidad de que un oligopolista participe 
en una colusión con el resto de empresas de la industria? ¿Y la probabilidad de que el oligo¬ 
polista actúe de forma no cooperativa y aumente la producción? Explica las respuestas. 

a. La cuota inicial de mercado de la empresa es pequeña. (Pista: piensa en el efecto precio). 

b. La empresa tiene una ventaja de coste sobre sus rivales. 

c. Los clientes de la empresa se enfrentan a costes adicionales cuando dejan de utilizar el 
producto de una empresa y pasan a utilizar el de otra empresa. 

d. El oligopolista tiene una gran cantidad de capacidad productiva sin utilizar, pero sabe que 
sus rivales están funcionando actualmente en el máximo de su capacidad productiva, que 
no puede ser modificada a corto plazo. 


Las soluciones están al final del libro. 


▼ Repaso rápido 


• El oligopolio es una estructura de 
mercado frecuente, en la que la 
industria está formada solo por unas 
pocas empresas, llamadas oligopo¬ 
listas 

El oligopolio es una forma de compe¬ 
tencia imperfecta y surge de las mis¬ 
mas fuerzas que llevan al monopolio, 
pero más débiles. 

Algunos de los aspectos claves 
del oligopolio pueden entenderse 
analizando su caso más sencillo, un 
duopolio-una industria en la que 
solo hay dos empresas, llamadas 
duopolistas. 

• Actuando como si fueran un único 
monopolista, los oligopolistas 
pueden maximizar sus beneficios 
conjuntos. Por ello existen incentivos 
para formar cárteles. 

Sin embargo, todas las empresas 
tienen incentivos para hacer trampa 
-producir más de lo que se supone 
que tendrían que hacer según el 
acuerdo del cártel. Por tanto, hay 
dos posibles resultados: la colusión 
con éxito y el comportamiento no 
cooperativo por trampas. 
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El monopolio, el oligopolio y Las política 
públicas 

s bueno ser un monopolista, pero no es tan bueno ser cliente de un monopolista 
Un monopolista, al reducir la producción y aumentar los precios, se beneficia a 
expensas de los consumidores. Pero los compradores y los vendedores siempre 
tienen intereses conflictivos. ¿Es el conflicto de intereses en el monopolio diferente 
del que existe en la competencia perfecta? 

La respuesta es "sí", porque el monopolio es una fuente de ineficiencia: las pér¬ 
didas que sufren los consumidores en el monopolio son mayores que las ganan< 
del monopolista. Puesto que el monopolio genera pérdidas netas para la economía, el 
gobierno intenta a menudo impedir que surjan monopolios, o limitar sus efectos. En 
esta sección veremos por qué el monopolio genera ineficiencia y examinaremos las 
políticas que adoptan los gobiernos para intentar evitar este ineficiencia. 

Efectos del monopolio sobre el bienestar 

Al restringir la producción por debajo del nivel que iguala el coste marginal al precio 
de mercado, un monopolista aumenta su beneficio pero perjudica a los consumii 
res. Para evaluar si la sociedad experimenta un beneficio neto o una pérdida neta, 
tenemos que comparar la ganancia en beneficios del monopolista con la pérdida en 
excedente del consumidor. Y lo que vemos es que la pérdida de excedente del consu¬ 
midor es mayor que la ganancia del monopolista. El monopolio genera una pérdida 
neta a la sociedad. 

Para ver por qué, volvamos al caso en que la curva de coste marginal es horizont; 
como ocurre en los dos paneles de la Figura 8-8. La curva de coste marginal es CMg, 
la curva de demanda es D, y en el panel (b), la curva de ingreso marginal es IMg 

El panel (a) muestra qué ocurre si esta industria es perfectamente competitr 
La producción de equilibrio es Q c ; el precio del bien, P c , es igual al coste margin; 
y el coste marginal también es igual al coste total medio, porque no hay costes fijos 


figura 8-8 El monopolio causa ineficiencia 


(a) Excedente total con competencia perfecta 


(b) Excedente total con monopolio 





El panel (a) describe una industria perfectamente competiti¬ 
va: la producción es Qc, y el precio de mercado, P c , es igual 
al CMg. Puesto que el precio es exactamente igual al coste 
total medio de cada uno de los productores, no hay beneficio 
ni excedente del productor. En consecuencia, el excedente 
total es igual al excedente del consumidor, que es el área 
coloreada. El panel (b) muestra la misma industria en situación 
de monopolio: el monopolista disminuye la producción hasta 


Qm y cobra un precio Pm- El excedente del consumidor (área 
azul) se ha encogido: una parte de él ha pasado a ser bene¬ 
ficio (área verde), y otra parte se ha perdido como pérdida 
irrecuperable de eficiencia (área amarilla), el valor de las tran¬ 
sacciones mutuamente beneficiosas que no han tenido lugar 
debido al comportamiento del monopolio. Como consecuen¬ 
cia, el excedente total disminuye. 
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BLoste marginal es constante. Cada empresa está ganando exactamente su coste 
HK xnedio por unidad de producto, de modo que en el equilibrio no hay beneficio 

xce dente del productor. El excedente del consumidor generado por el mercado es 
Ht al al área del triángulo coloreado en azul, EC c , del panel (a). Puesto que, cuando 
la^ndustria es competitiva, no hay excedente del productor, EC c representa también 

el excedente total. 

El panel (b) muestra los resultados para el mismo mercado, pero suponiendo esta 
vez que I a industria es un monopolio. El monopolista produce el nivel de producción 
q ¡ con el que el coste marginal es igual al ingreso marginal, y cobra el precio P M . 
Ahora la industria obtiene un beneficio -que es también ei excedente del productor- 
igual al área del rectángulo verde, EP M . Observa que este beneficio es excedente que 
ha sido extraído de los consumidores, al encogerse el excedente del consumidor hasta 
el área del triángulo azul (EC M ). 

Al comparar los paneles (a) y (b) observamos que, además de la redistribución 
del excedente desde los consumidores hacia el monopolista, ha habido otro cambio 
importante: la suma del beneficio más el excedente del consumidor -el excedente 
total- es menor en monopolio que en competencia perfecta. Es decir, la suma de ECm 
v EPm en el panel (b) es menor que el área EC c del panel (a). En el capítulo 5 analiza¬ 
mos cómo los impuestos generaban una pérdida irrecuperable para la sociedad. Aquí 
mostramos que el monopolio provoca una pérdida irrecuperable para la sociedad 
ieual al área del triángulo amarillo (P7). Por tanto, el monopolio produce una pérdida 
neta para la sociedad. 

Esta pérdida neta surge porque hay algunas transacciones beneficiosas para 
ambos participantes que dejan de producirse. Hay algunas personas para las que una 
unidad adicional del bien vale más que el coste marginal de producirla, pero que no 
la consumen porque no están dispuestas a pagar P M . 

Quienes recuerden del capítulo 5 nuestro análisis de la pérdida de eficiencia pro¬ 
vocada por los impuestos, se darán cuenta de que la pérdida de eficiencia causada por 
el monopolio se le parece bastante. De hecho, al crear una brecha entre el precio y 
el coste marginal, el monopolio actúa de forma muy similar a un impuesto sobre los 
consumidores y produce el mismo tipo de ineficiencia. 

Así pues, el monopolio reduce el bienestar de la sociedad en su conjunto y es una 
fuente de fallo de mercado. ¿Hay algo que las políticas públicas puedan hacer al res¬ 
pecto? 


Prevención del monopolio 

Las políticas públicas dirigidas al monopolio dependen fundamentalmente de que 
la industria en cuestión sea un monopolio natural, uno en el que los rendimientos 
crecientes a escala garantizan que un productor de mayor tamaño tenga un coste 
total medio menor. Si la industria no es un monopolio natural, la mejor política eco¬ 
nómica es evitar que el monopolio surja o disgregarlo, si ya existe. Centrémonos en 
este caso en primer lugar, y volvamos después al problema más difícil de enfrentarse 
a un monopolio natural. 

El monopolio de diamantes De Beers no tenía que haber existido. La producción 
de diamantes no es un monopolio natural: los costes de la industria no serían más 
altos si estuviera formada por varios productores independientes que compitieran 
entre ellos (como ocurre, por ejemplo, con la producción de oro). 

Por eso, si el gobierno sudafricano se hubiera preocupado por la forma en la que 
un monopolio iba a afectar a los consumidores, habría impedido a Cecil Rhodes 
dominar la industria, o habría disuelto su monopolio una vez constituido. Hoy en día, 
los gobiernos tratan frecuentemente de impedir que los monopolios se formen y de 
disolver los ya existentes. 

De Beers es un caso excepcional: por razones históricas complicadas, se permi¬ 
tió que siguiera siendo un monopolio. Pero durante el siglo pasado, la mayoría de 
los monopolios similares fueron disueltos. El ejemplo más conocido en los Estados 
Unidos es el de Standard Oil, fundado por John D. Rockefeller en 1870. En 1878, 
Standard Oil controlaba casi todo el refino de petróleo de los Estados Unidos; pero en 
1991, un tribunal ordenó fragmentar la empresa en varias unidades pequeñas, entre 
las que estaban las empresas que más tarde se convirtieron en Exxon y Mobil (y que 
después se fusionaron para convertirse en ExxonMobil). 
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En un monopolio de propiedad 
pública, el bien es ofrecido por 
el gobierno o por una empresa 
propiedad del gobierno. 

La regulación de precios limita el 
precio que puede cobrar el monopolio. 


Las políticas públicas utilizadas para prevenir o eliminar los monopolios se cono¬ 
cen con el nombre de políticas antitrust, que analizaremos enseguida. 

El monopolio natural 

Fraccionar un monopolio que no es un monopolio natural es claramente una buena 
idea: las ganancias que recibe el consumidor son mayores que las pérdidas sufridas 
por el productor. Pero no es tan claro si debería disolverse un monopolio natural, 
en el que un productor de gran tamaño tiene costes totales medios menores que los 
productores pequeños, porque esto daría lugar a costes totales medios más altos. Por 
ejemplo, el gobierno de una ciudad que trate de evitar que una sola empresa domine la 
oferta local de gas -que, como ya hemos visto, es casi seguro un monopolio natural- 
aumentaría el coste del suministro de gas a sus residentes. 

Incluso en el caso de un monopolio natural, un monopolista maximizador de 
beneficios actúa de forma que genera ineficiencia -cobra a los consumidores un 
precio más alto que el coste marginal y, al hacerlo, evita algunas transacciones que 
beneficiarían a ambos participantes. Además, puede parecer injusto que una empresa 
que ha conseguido establecer una posición de monopolio gane un beneficio mayor a 
costa de los consumidores. 

¿Qué pueden hacer a este respecto las políticas públicas? Hay dos respuestas 
habituales. 

Propiedad pública En muchos países, la respuesta preferida al problema del 
monopolio natural ha sido la propiedad pública. En lugar de permitir que un 
monopolista privado controle una industria, el gobierno crea una agencia pública 
para suministrar el bien y proteger los intereses de los consumidores. En Gran 
Bretaña, por ejemplo, hasta 1984 el servicio telefónico lo ofrecía British Telecom, 
una empresa propiedad del gobierno, y hasta 1987, British Airways, también de 
propiedad estatal, suministraba el transporte aéreo. (Estas empresas todavía exis¬ 
ten, pero han sido privatizadas y compiten con otras empresas en sus respectivas 
industrias). 

En los Estados Unidos hay algunos ejemplos de propiedad pública. El transporte 
ferroviario de pasajeros está a cargo de la empresa pública Amtrak; el servicio postal 
habitual lo suministra U.S. Postal Service; algunas ciudades, entre ellas Los Angeles, 
tienen compañías eléctricas de titularidad pública. 

Regulación En los Estados Unidos la respuesta más frecuente ha sido dejar la 
industria en manos privadas, pero someterla a regulación. En concreto, la mayoría de 
los servicios locales, como la electricidad, el servicio telefónico, el gas natural, etc., 
están sometidas a una regulación de precios, que limita los precios que pueden 
cobrar. 

Vimos en el capítulo 4 que la imposición de un precio máximo en una industria 
competitiva es un camino seguro hacia las escaseces, los mercados negros y otros 
efectos colaterales indeseados. ¿No tiene los mismo efectos la imposición de un límite 
al precio que puede cobrar, por ejemplo, una compañía local de gas? 

No necesariamente: un precio máximo impuesto a un monopolista no tiene por 
qué crear un exceso de demanda -si no existiera precio máximo, un monopolista 
cobraría un precio más alto que su coste marginal de producción. Por tanto, aunque 
se le fuerce a cobrar un precio más bajo -siempre que ese precio sea mayor que su 
CMg, y el monopolista cubra por lo menos sus costes totales- el monopolista sigue 
teniendo un incentivo para producir la cantidad demandada a ese precio. 


Oligopolio: el marco legal 

Para entender la fijación de precios del oligopolio en la práctica, debemos conocer 
las restricciones legales a las que están sometidas las empresas oligopolísticas. En los 
Estados Unidos, el oligopolio empezó a ser un problema durante la segunda mitad 
del siglo diecinueve, cuando la expansión de los ferrocarriles -que eran una indus¬ 
tria oligopolística- creó un mercado nacional para muchos bienes. Nacieron grandes 
empresas que producían petróleo, acero y otros muchos productos. Los empresarios 
rápidamente se dieron cuenta de que sus beneficios serían mayores si pudieran limL 
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para impedir que las industrias 
oligopolísticas se conviertan en 
monopolios o se comporten como 
ellos. 


la competencia de precios. Por ello, muchas industrias formaron cárteles -es decir, Las políticas antitrust son los 

firmaron acuerdos formales para reducir la producción y aumentar los precios. Hasta esfuerzos que hacen los gobiernos 

1390 , cuando se aprobó la primera legislación federal contra tales cárteles, esto era 
I perfectamente legal. 

I Sin embargo, aunque esos cárteles eran legales, no eran legal mente ejecutables 
-los miembros de un cártel no podían acudir a los tribunales para obligar a reducir 
su producción a una empresa que estuviera violando los acuerdos. Y las empresas a 
xnenudo violaban sus acuerdos por las razones que ya sugerimos en nuestro ejemplo 
¿el duopolio: cada empresa de un cártel siempre tiene la tentación de producir más 
de lo que se supone que debería hacer. 

En 1881, varios astutos abogados de Standard Oil Company de John D. Rockefeller 
dieron con la solución -el denominado trust. En un trust, los accionistas de todas las 
empresas más importantes de una industria depositaban sus acciones en manos de 
u na ¡unta directiva que controlaba las empresas. Esto, en la práctica, fusionaba todas 
las empresas en una sola, que fijaba el precio como lo habría hecho un monopolio. De 
esta forma, el Standard Oil Trust estableció lo que esencialmente era un monopolio 
en la industria petrolera, y muy pronto fue seguido por trusts en las industrias del 

I azúcar, el whisky, el plomo, el aceite de semilla de algodón y el aceite de linaza. 

Finalmente hubo una reacción pública motivada, en parte, por la preocupación 
acerca de los efectos económicos de la aparición de los trusts y en parte, sencillamen¬ 
te por miedo a que los propietarios de los trusts llegaran a ser demasiado poderosos. 

El resultado fue la ley Sherman Antitrust de 1890, que perseguía tanto impedir la 
formación de nuevos monopolios como disolver los existentes. Al principio esta ley se 
aplicó muy poco. Pero en las décadas siguientes, el gobierno federal se esforzó cada 
vez más para dificultar que las industrias oligopolísticas se convirtieran en mono¬ 
polios o que se comportasen como tales. Esos esfuerzos se conocen en la actualidad 
como políticas antitrust. 

Una de las primeras acciones más llamativas de la política antitrust fue la disolu¬ 
ción de la Standard Oil en 1911. (Sus integrantes fueron el núcleo de muchas de las 
principales empresas petroleras actuales: Standard Oil de Nueva Jersey se convirtió 
en Exxon, Standard Oil de Nueva York se transformó en Mobil, y así suce¬ 
sivamente). En la década de 1980, un largo pleito condujo a la disolución de 
Bell Telephone, que en su día tenía un monopolio tanto de los servicios telefó¬ 
nicos locales como de los de larga distancia en los Estados Unidos. Como ya 
hemos señalado antes, el Departamento de Justicia revisa las propuestas de 
fusiones entre empresas de la misma industria e impedirá las que considere 
que van a reducir la competencia. 

Entre los países avanzados, la larga tradición de los Estados Unidos en 
las políticas de defensa de la competencia es única. Hasta hace poco, otros 
países carecían de políticas contra la fijación de precios, y algunos incluso 
habían fomentado la formación de cárteles, creyendo que eso protegería a 
las empresas propias frente a los rivales extranjeros. Pero la situación ha 
cambiado radicalmente en los últimos 25 años, desde que la Unión Europea 
(UE) -una institución supranacional que se ocupa hacer cumplir las polí¬ 
ticas antitrust en sus países miembros- ha aproximado sus políticas a las 
de Estados Unidos. Hoy en día, los reguladores de la UE y de los EE. UU. 
persiguen a menudo a las mismas empresas, porque la fijación de precios se 
“ha hecho global” a medida que el comercio internacional se ha expandido. 

A principios de la década de 1990, en los Estados Unidos se aplicó un 
programa de amnistía por el que una empresa que fija el precio es penali¬ 
zada con una multa muy reducida si denuncia a sus compañeros de cons¬ 
piración. El Congreso, además, aumentó sustancialmente las multas máximas en el 
caso de condena. Estas dos nuevas políticas consiguieron obviamente que informar 
sobre tus socios del cártel fuera una estrategia dominante, y han valido la pena: en 
los últimos años, ejecutivos de Bégica, Gran Bretaña, Canadá, Francia, Alemania, 

Italia, México, Países Bajos, Corea del Sur y Suiza, así como de los Estados Unidos, 
han sido condenados por tribunales de los Estados Unidos por delitos de cártel. 

Como dijo un abogado, “se hacen carreras hasta los juzgados”, en las que cada cons¬ 
pirador trata de ser el primero en confesar. 

En los últimos años la vida se ha vuelto muy difícil para los que quieren operar un 
cártel. Entonces ¿qué puede hacer un oligopolista? 



"Francamente, tengo mis dudas respecto a 
que el conglomerado de fundición y refino 
se declare inocente de su violación de la ley 
antitrust alegando incapacidad mental. 


Sidney Harris/Cartoonstock.com 
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Cuando las empresas reducen la 
producción y suben los precios de 
forma que aumentan los beneficios 
de todas ellas, aunque no hayan 
hecho ningún acuerdo formal, están 
practicando colusión tácita. 


i 


Colusión tácita y guerras de precios 

Si una industria real fuera tan sencilla como nuestro ejemplo de la Usina, pix>ba 
blemente no sería necesario que los presidentes de las empresas se reunieran o q Ue 
hicieran cualquier otra cosa que pudiera llevarles a la cárcel. Las dos empresas si 
darían cuenta de que a ambas les interesaría restringir la producción a 30 millones 
de kilos cada una, y que cualquier ganancia a corto plazo que pudiera obtener una 
de ellas por producir más sería mucho más pequeña que las pérdidas que tendrían 
más tarde, cuando la otra empresa reaccionara. A pesar de que las empresas no 
pueden establecer un acuerdo de obligado cumplimiento para reducir la producción 
y subir los precios (y de que tienen riesgos legales simplemente por hablar sobre pre¬ 
cios), tenderán a actuar 'como si" existiera ese acuerdo. Cuando ocurre esto, deci¬ 
mos que las empresas están en colusión tácita. De forma que, incluso sin acuerdos 
explícitos, las empresas probablemente llegarían a la colusión tácita necesaria para 
maximizar los beneficios conjuntos. 

Las industrias reales no son nunca tan sencillas. Sin embargo, en la mayoría de las 
industrias oligopolísticas, las empresas parecen tener éxito casi siempre en mantener 
los niveles de precios por encima de su nivel no cooperativo. En otras palabras, la 
colusión tácita es el estado normal del oligopolio. 

Aunque la colusión tácita es frecuente, raramente permite a la industria establecer 
precios a niveles tan altos como los del monopolio; en general, la colusión dista de 
ser perfecta. Como analizaremos a continuación, hay una serie de factores que hacen 
difícil que las empresas de una industria se coordinen para fijar precios altos. 

Menor concentración En una industria menos concentrada, la empresa típica ten¬ 
drá una cuota de mercado menor que en una industria más concentrada. Esto inclina 
a las empresas hacia un comportamiento no cooperativo, porque cuando una empre¬ 
sa más pequeña hace trampas y aumenta su producción, se queda para ella todo el 
beneficio derivado de ese aumento de producción. Y si sus rivales contraatacaran 
aumentando sus outputs, las pérdidas de la empresa serían pequeñas por ser su cuota 
de mercado relativamente modesta. Una industria menos concentrada suele ser un 
indicador de que hay pocas barreras a la entrada. 

Productos complejos y políticas de precios En nuestro ejemplo de la lisina las 
dos empresas producen solo un producto. En la realidad, sin embargo, los oligopolis- 
tas suelen vender miles o incluso decenas de miles de productos diferentes. En estas 
circunstancias, es difícil seguir la pista de lo que producen otras empresas y de los 
precios que fijan. Esto hace que no sea fácil determinar si una empresa está incum¬ 
pliendo el acuerdo tácito. 

Diferencias de intereses En el ejemplo de la lisina, el acuerdo tácito de dividir el 
mercado a partes iguales entre ambas empresas es una conclusión natural, y proba¬ 
blemente aceptable para las dos empresas. En las industrias reales, sin embargo, las 
empresas muchas veces tienen diferentes percepciones acerca de lo que es justo y de 
cuáles son sus verdaderos intereses. 

Por ejemplo, supongamos que Ajinomoto llevara mucho tiempo produciendo lisina 
y que ADM acabara de entrar en la industria. Ajinomoto podría pensar que merecía 
producir más cantidad que ADM, pero ADM podría pensar que tenía derecho al 50% 
del negocio. (Un desacuerdo de este tipo fue uno de los temas conflictivos que se abor¬ 
dó en las reuniones grabadas por el FBI). 

Supongamos, alternativamente, que los costes marginales de ADM fueran meno¬ 
res que los de Ajinomoto. Aunque se pusieran de acuerdo sobre las cuotas de mercado, 
podrían estar en desacuerdo sobre el nivel de producción maximizador de los bene¬ 
ficios conjuntos. 

Poder de negociación de los compradores Frecuentemente los oligopolis- 
tas no venden a consumidores individuales, sino a grandes compradores -otras 
empresas industriales, cadenas de tiendas a nivel nacional, y así sucesivamente. 
Estos grandes compradores tienen una posición que les permite negociar con los 
oligopolistas una rebaja de precios: pueden pedirle un descuento a un oligopolista 
y amenazarle con pasarse a un competidor si no lo consiguen. Una razón impor¬ 
tante de por qué las grandes cadenas de distribución, como Walmart, pueden 
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■L cer a sus clientes precios más bajos que el pequeño comercio es precisamente 
Kr su capacidad de utilizar su tamaño para conseguir de sus proveedores precios 

m ás bajos. 

Estas dificultades para asegurar el cumplimiento de la colusión tácita llevan a 
veces a las empresas a desafiar la ley y a crear cárteles ilegales. Ya hemos analizado 
■)lós casos de las industrias de la lisina y del chocolate. Un ejemplo clásico, más anti- 
Ht fríe el de la conspiración de los equipos eléctricos en los Estados Unidos en la 
década de 1950, que terminó con el procesamiento, y con sentencias de cárcel, para 
-¡varios ejecutivos. Era una industria en la que la colusión tácita era especialmente 
difícil por todas las razones que hemos visto. Había muchas empresas -fueron inves¬ 
tigada 40. Producían una variedad muy compleja de productos, a menudo fabricados 
m ás o menos a medida para clientes concretos. Tenían tamaños muy diferentes, desde 
abantes como General Electric hasta empresas familiares con solo unas pocas doce- 
nas de empleados. Y los clientes eran en muchos casos grandes compradores, como 
los distribuidores de electricidad que, en general, intentaban obligar a los proveedores 
a competir entre ellos. La colusión tácita no parecía posible -por lo que los ejecutivos 
se reunían en secreto e ilegalmente para decidir quién iba a ofrecer qué precio y para 
qué contrato. 

Puesto que la colusión tácita es muchas veces muy difícil de conseguir, la mayor 
parte de los oligopolios cobran precios que están muy por debajo de los que cobraría 
la misma industria si estuviera controlada por un monopolista -o de los que ellos 
mismos cobrarían si fueran capaces de hacer una colusión explícita. Además, muchas 
veces la colusión se rompe y se emprende una guerra de precios. Una guerra de 
precios a veces implica sencillamente un colapso de los precios hasta su nivel no coo¬ 
perativo. A veces llegan incluso a estar por debajo de ese nivel, y los vendedores tratan 
de echarse unos a otros del negocio o, por lo menos, de castigar lo que consideran un 
incumplimiento de un acuerdo. 


Se produce una guerra de precios 
cuando la colusión tácita se rompe y 
los precios se desploman. 


LA ECONOMIA EN ACCION 


LAS GUERRAS DE PRECIOS DE LAS NAVIDADES 

D urante las fiestas navideñas de los últimos años, las estanterías de juguetes de 
las tiendas estadounidenses han sido el escenario de una competencia salvaje: 
en las fiestas de Navidad de 2012, Amazon recortó los precios de los juguetes antes de 
lo acostumbrado. Como reacción, las tiendas Target, Toys "R” Us y Best Buy garanti¬ 
zaron igualar los precios de los productos idénticos a los que estuvieran anunciados 
en tiendas Online, incluyendo a Amazon. Es tan intenso el 
recorte de precios que desde 2003, tres vendedores de jugue¬ 
tes -KB Toys, FAO Schwartz y Zany Brainy- se fueron a la 
quiebra. 

¿Qué está pasando? La turbulencia puede tener su origen 
en problemas de la propia industria de juguetes, así como en 
la cadena de distribución. Cada año, desde hace varios años, 
las ventas de juguetes han disminuido en algunos puntos 
porcentuales, a medida que los niños se aficionan más a 
juegos de vídeo y a Internet. También han entrado nuevas 
empresas en el negocio de juguetería: Walmart y Target han 
multiplicado sus tiendas y han hecho recortes de precios 
muy agresivos. El resultado es muy parecido a un episodio 
de colusión tácita que se manifiesta en interacciones repe¬ 
tidas en sentido contrario: como el conjunto de la industria 
está en situación de declive y hay nuevos entrantes, la ventaja 
futura de una colusión se está encogiendo. El resultado pre¬ 
decible es una guerra de precios. 

Puesto que para los minoristas sus ventas en vacaciones 
son casi la mitad de sus ventas anuales, las fiestas son un 

periodo de recortes de precios particularmente intensos. Tradicionalmente, el día 
de mayores compras del año ha sido "Black Friday”, el día siguiente al de Acción de 



Las guerras de precios de Navidad, que siempre empezaban nada 
más pasar el Día de Acción de Gracias, cada año empiezan antes. 


Bloomberg via Getty Images 







































264 PARTE 4 


MÁS ALLÁ DE LA COMPETENCIA PERFECTA 


▼ Repaso rápido 


Reduciendo la producción y subiendo 
el precio por encima del coste margi¬ 
nal, un monopolista consigue apro¬ 
piarse de parte del excedente del 
consumidor convertido en beneficio 
y genera una pérdida irrecuperable. 
Para evitar esa pérdida de eficiencia, 
las políticas públicas intentan coartar 
el comportamiento del monopolio. 


Gracias. Pero en un esfuerzo por incrementar sus ventas y desbancar a los rivales 1 0 
vendedores -sobre todo Walmart- han empezado a reducir sus precios al principié 
del otoño. Ahora empieza a principios de noviembre, mucho antes del día de Acción 
de Gracias. En 2012, Amazon ofreció, a partir del lunes anterior al día de Acción di 
Gracias, nuevas rebajas cada hora hasta llegar al día Black Friday. nL 

Puesto que los restantes vendedores sienten que no tienen más remedio que segujJ 
este perfil, ha surgido el fenómeno conocido como “aventajamiento navideño" ("cree 
ping Christmas"): las guerras de precios de las Navidades cada año llegan antes 1 

♦•O 


El monopolio natural plantea un 
problema de política económica 
más serio. Dos soluciones son la 

propiedad pública y la regulación de 
precios. 

Los oligopolios operan con restric¬ 
ciones legales que toman la forma 
de políticas antitrust. Pero muchos 
tienen éxito practicando la colusión 
tácita. 

• La colusión tácita está limitada por 
una serie de factores, entre los que 
se cuentan el gran número de empre¬ 
sas, la complejidad de productos 
y precios, las diferencias entre los 
intereses de las empresas y el poder 
de negociación de los compradores. 
Cuando la colusión se rompe, se pro¬ 
duce una guerra de precios. 


COMPRUEBA SI LO HAS ENTENDIDO 


1. ¿Qué política debería adoptar el gobierno en los siguientes casos? Explica la respuesta. 

a. El servicio de internet en Anytown, Ohio, es a través de cable. Los consumidores creen 
que pagan demasiado, pero la compañía del cable argumenta que tiene que cobrar pre¬ 
cios que le permitan recuperar los costes de instalar la red de cable. 

b. Las dos únicas aerolíneas que actualmente vuelan a Alaska necesitan autorización guber¬ 
nativa para fusionarse. Otras aerolíneas desean volar a Alaska pero, para hacerlo, necesi¬ 
tan derechos de aterrizaje y despegue que asigna el gobierno. 

2. ¿Verdadero o falso? Justifica tu respuesta. 

a. El bienestar de la sociedad es menor con un monopolio porque una parte del excedente 
del consumidor se transforma en beneficio del monopolista. 

b. Un monopolista causa ineficiencia porque hay consumidores que están dispuestos a pagar 
un precio mayor o igual que el coste marginal, pero menor que el precio de monopolio. 

Las soluciones están al final del librfl 

El significado de la competencia 
monopolísTica 


La competencia monopolística es 

una estructura de mercado en la que 
hay muchos productores compitiendo 
en una industria, cada productor 
vende un producto diferenciado y 
hay libertad para entrar y salir en la 
industria a largo plazo. 


eo dirige el establecimiento Wonderful Wok, que está en la zona de restaurantes 
de un gran centro comercial. Es el único que ofrece comida china allí, pero hay 
más de una docena de alternativas, desde el Bodacious Burguer hasta el Pizza 
Paradise. Cuando decide el precio que va a cobrar por una comida, Leo sabe que tiene 
que tener en cuenta estas alternativas: ni siquiera los que normalmente prefieren la 
comida china comerán un menú de Leo de 15 $ si pueden conseguir una hamburgue¬ 
sa, patatas fritas y una bebida por 4 $. 

Pero Leo también sabe que no perderá a todos sus clientes aunque el precio de su 
comida sea algo superior al de sus competidores. La comida china no es igual que una 
hamburguesa o una pizza. A algunos les apetecerá mucho la comida china ese día, y 
se la comprarán a Leo aunque hubieran podido cenar pagando menos en una ham- 
burguesería. Por supuesto, lo contrario también es cierto: incluso si la comida china 
fuera algo más barata, algunos elegirían ir a una hamburguesería. En otras palabras, 
Leo tiene cierto poder de mercado: tiene alguna capacidad para fijar su propio precio. 

¿Cómo describirías la situación de Leo? Por supuesto no es precio-aceptante, por 
lo que no opera en competencia perfecta. Pero tampoco le podríamos llamar exacta¬ 
mente monopolista. Aunque es el único vendedor de comida china en el centro comer¬ 
cial, se enfrenta a la competencia de los otros vendedores de comida. 

Sin embargo, también sería erróneo decir que es un oligopolista. Recordemos 
que el oligopolio implica competencia entre un número pequeño de empresas inde¬ 
pendientes en una industria protegida por algunas -aunque limitadas- barreras a la 
entrada, y cuyos beneficios están muy interrelacionados. Esta alta interdependencia 
de sus beneficios hace que los oligopolistas tengan un incentivo para coludir, tácita o 
explícitamente. Pero en el caso de Leo, hay muchos establecimientos de comida en el 
centro comercial, demasiados para que la colusión tácita sea posible. 

Los economistas describen la situación de Leo como competencia monopolísti¬ 
ca. La competencia monopolística es especialmente frecuente en industrias de servi¬ 
cios, como restaurantes y gasolineras, pero también existe en algunas industrias manu¬ 
factureras. Implica tres condiciones: un gran número de productores competidores, 
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HL tos diferenciados, y libre entrada y salida de la industria a largo plazo. En una La diferenciación del producto 

BFtria con competencia monopolística, cada productor tiene cierta capacidad para es un intento de una empresa para 

nir el precio de su producto diferenciado. Pero el nivel hasta el que puede subirlo exac- 
Ifriiente está limitado por la competencia a la que se enfrenta, procedente de otros pro¬ 
ductores existentes y potenciales que producen bienes cercanos, aunque no idénticos. 


convencer a los compradores de 
que su producto es diferente de los 
productos de las otras empresas de la 
industria. 


Grandes números 

I En una industria en competencia monopolística hay muchos productores. Este tipo 
i | n dustrias no se parece ni a un monopolio, donde la empresa no se enfrenta a 
f ninguna competencia, ni a un oligopolio, en el que cada empresa tiene unos pocos 
rivales. En lugar de eso, cada vendedor tiene muchos competidores. Por ejemplo, hay 
muchos restaurantes en un gran centro comercial y de ocio, muchas gasolineras en 
una autopista, y muchos hoteles en una localidad turística de moda. 

Libre entrada y salida a largo plazo 

En una industria en competencia monopolística, los nuevos productores, con sus pro¬ 
pios productos diferentes, pueden entrar libremente en la industria a largo plazo. Por 
ejemplo, otros vendedores de comida abrirían establecimientos en el centro comercial 
sí pensaran que sería rentable hacerlo. Además, las empresas saldrían de la industria 
si se encontraran con que no están cubriendo sus costes a largo plazo. 

Productos diferenciados 

En una industria en competencia monopolística, cada productor tiene un producto que 
los consumidores consideran de alguna forma diferente a los de las empresas competido¬ 
ras; al mismo tiempo, sin embargo, los consumidores ven estos productos rivales como 
sustitutivos cercanos. Si en el centro comercial de Leo hubiera 15 establecimientos que 
vendieran comida exactamente del mismo tipo y de la misma calidad, habría compe¬ 
tencia perfecta: cualquier vendedor que intentara cobrar un precio más alto no tendría 
ningún cliente. Sin embargo, supongamos que Wonderful Wok es el único vendedor de 
comida china, que Bodacious Burguer es la única hamburguesería, y así sucesivamente. 
La consecuencia de esta diferenciación es que cada vendedor tiene cierta capacidad para 
fijar su propio precio: cada productor tiene cierto poder de mercado -aunque limitado. 

La diferenciación de producto -un intento de una empresa de crear la per¬ 
cepción de que su producto es diferente- es la única forma que tienen las empresas 
en competencia monopolística de poder conseguir cierto poder de mercado. ¿Cómo 
pueden las empresas de una misma industria -como los puestos de comida rápida, las 
gasolineras o los fabricantes de chocolate- diferenciar sus productos? Algunas veces 
la diferencia está principalmente en las mentes de los consumidores más que en los 
productos mismos. En general, sin embargo, las empresas diferencian sus productos 
-¡sorpresa!- haciéndolos diferentes de verdad. 

La clave de la diferenciación del producto es que los consumidores tienen distintas 
referencias y que están dispuestos a pagar un poco más por satisfacer estas prefe¬ 
rencias. Cada productor puede crearse un nicho de mercado produciendo algo que 
satisfaga las preferencias de algún grupo de consumidores mejor que los productos de 
otras empresas. Hay tres formas importantes de diferenciación del producto: diferen¬ 
ciación por estilo o tipo, diferenciación por localización y diferenciación por calidad. 

[ Diferenciación por estilo O tipo Los vendedores del área de restaurantes del centro 
comercial de Leo ofrecen diferentes tipos de comida rápida: hamburguesas, pizzas, comi- 
I da china, comida mexicana, etc. Cada consumidor llega a esa zona con alguna preferen¬ 
cia por una o por otra de esas ofertas. Esta preferencia puede depender del humor del 
consumidor, de su dieta, o de lo que ya ha comido ese día. Estas preferencias, sin embar¬ 
go, no hacen que el consumidor sea indiferente al precio: si Wonderful Wok cobrara 15 $ 
por un rollito de primavera, en lugar de ir a él, todo el mundo iría a Bodacious Burguer 
o a Pizza Paradise. Sin embargo, algunos elegirán una comida más cara si este tipo de 

I comida se ajusta mejor a sus gustos. Por tanto, los productos de los diferentes estableci¬ 
mientos son sustitutivos, pero no son sustitutivos perfectos -son sustitutivos imperfectos. 
Los restaurantes de un centro comercial no son los únicos vendedores que diferen- 
I cian su output por el tipo de producto. Las tiendas de ropa se especializan en ropa de 
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mujer o de hombre, en ropa de vestir o de deporte, en ropa de moda o clásica, y así suc s 
vamente. Los fabricantes de coches ofrecen berlinas, monovolúmenes, utilitarios y depor 
tivos, cada tipo de automóvil dirigido a conductores con diferentes necesidades y gustc&s 

Los libros ofrecen otro ejemplo de diferenciación por tipo y estilo. Los libros dé 
misterio son diferentes de las novelas de amor; entre los de misterio podemos difere 
ciar entre las historias de detectives, las de suspense y las de investigación 
Y no hay dos escritores de novelas policíacas que sean exactamente iguales: 
Chandler y Sue Grafton tienen cada uno sus seguidores incondicionales. 

De hecho, la diferenciación de producto es característica de la mayoría de los bie 
nes de consumo. En la medida en que la gente tiene gustos diferentes, a los producto- 
res les resulta posible y beneficioso producir un amplio espectro de bienes. 


Policíaca. 

Ra .ymond 


Diferenciación por localización Las gasolineras que hay en una carretera ofre¬ 
cen productos diferenciados. Es verdad que el combustible puede ser exactamente el 
mismo. Pero la localización de la gasolinera es diferente, y la localización importa a 
los consumidores: es más cómodo parar para echar gasolina cerca de casa, cerca del 
lugar de trabajo o cerca del lugar donde estemos cuando el indicador de combustible 
avise que se está acabando. 

De hecho, muchas industrias en competencia monopolística ofrecen bienes dife¬ 
renciados por localización. Esto es especialmente cierto en las industrias de servicios 
desde las tintorerías hasta las peluquerías, en las que los consumidores a menudo 
eligen el vendedor más cercano en lugar del más barato. 

Diferenciación por calidad ¿Tienes antojo de chocolate? ¿Cuánto estás dispuesto a 
gastar por comerlo? Veamos, hay chocolates y chocolates: aunque el chocolate corriente 
puede no ser muy caro, una tableta de chocolate gourmet puede costar varios euros. 1 

En el chocolate, como en otros muchos bienes, hay una gama de posibles calida¬ 
des. Puedes comprar una bicicleta sencilla por menos de 100 $; y puedes conseguir 
una bicicleta mucho más sofisticada por un precio diez veces mayor. Todo depende de 
cuánto te importe la calidad adicional y de cuánto vayas a echar de menos las otras 
cosas que podrías haber comprado con ese dinero. 

Puesto que los consumidores se diferencian en lo que están dispuestos a pagar por 
una calidad mayor, los productores pueden diferenciar sus productos por la calidad 
-ofreciendo algunos productos de menor calidad a bajo precio, y otros productos de 
alta calidad a un precio más alto. 


Así pues, la diferenciación de producto puede tomar varias formas. Sin embargo, 
cualquiera que sea la forma que tome, las industrias con diferenciación de producto 
tienen dos características importantes: “competencia entre los vendedores” y “valor de 
la diversidad”. 

La competencia entre vendedores significa que, aunque los vendedores de los 
productos diferenciados no estén ofreciendo bienes idénticos, en cierto modo están 
compitiendo en un mercado acotado. Si entran más empresas en el mercado, cada 
una de ellas se dará cuenta de que está vendiendo menos cantidad a cada precio. Por 
ejemplo, si se instala una gasolinera nueva en una carretera, todas las gasolineras 
existentes venderán algo menos. 

El valor de la diversidad se refiere a la ganancia de los consumidores por la pro¬ 
liferación de productos diferenciados. Un centro de restaurantes con ocho estableci¬ 
mientos hace más felices a los consumidores que uno en el que solo hay seis, incluso 
si los precios son los mismos, porque algunos clientes conseguirán una comida más 
parecida a la que tenían en mente. Una carretera en la que hay gasolineras cada dos 
kilómetros es más conveniente para los automovilistas que una carretera en la que las 
gasolineras están separadas por cinco kilómetros. Cuando un producto está disponi¬ 
ble en diferentes calidades, pocas personas se ven obligadas a pagar por una calidad 
mayor que la que necesitan, o tienen que conformarse con una calidad inferior a la 
que desean. En otras palabras, la disponibilidad de una gran diversidad de productos 
disponibles beneficia a los consumidores. 

La competencia monopolística es diferente de las otras tres estructuras de mer¬ 
cado que hemos analizado hasta ahora. No es lo mismo que la competencia perfecta: 
las empresas tienen algún poder de mercado. No es un monopolio: las empresas 
se enfrentan a alguna competencia. Y no es lo mismo que un oligopolio: como hay 
muchas empresas que entran y salen, no existe el potencial para la colusión, que tan 
importante es en el oligopolio. 


i 
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A ECONOMÍA EN ACCION 


■ cualquier color, siempre que sea negro 

a historia inicial de la industria del automóvil ofrece una 

ilustración clásica del poder de la diferenciación de productos, 
í La industria moderna del automóvil fue creada por Henry 
Kp or ¿ q U e fue el primero que introdujo la cadena de montaje en 
lía producción. Esta técnica hizo que pudiera ofrecer el famoso 
modelo T a un precio mucho más bajo que el que cualquier otro 
fabricante podría haber cobrado por un automóvil; hacia 1920, 

Ford dominaba el negocio de los automóviles. 

La estrategia de Ford fue ofrecer un único tipo de automóvil, 
lo que maximizaba sus economías de escala en la producción 
pero no hacía concesiones a las diferencias en los gustos de los 
consumidores. Supuestamente, declaró que los consumidores 
podrían conseguir el modelo T en ‘cualquier color, siempre que 
fuera negro". 

Esta estrategia fue contestada por Alfred P. Sloan, que había 
fusionado varias pequeñas empresas de automóviles en General 
Motors. La estrategia de Sloan era la de ofrecer una variedad de 
tipos de automóviles, diferenciados por la calidad y por el precio. 

Los Chevrolets eran automóviles básicos que desafiaban directamente al modelo T, 
los Buicks eran mayores y más caros, y así sucesivamente hasta llegar a los Cadillacs. 
Y podías conseguir cualquier modelo en distintos colores. 

A lo largo de la década de 1930 el veredicto fue claro: los consumidores preferían 
una variedad de tipos, y General Motors, no Ford, se convirtió en el fabricante de 
automóviles dominante para el resto del siglo veinte. 

I 





El modelo T de Ford en negro básico. 


OMPRUEBA SI LO HAS ENTENDIDO 


8-4 


1. Todos los bienes y servicios siguientes son productos diferenciados. ¿Cuáles lo son como 
consecuencia de la competencia monopolística y cuáles no? Explica tus respuestas. 

a. Escaleras de mano 

b. Bebidas refrescantes 

c. Grandes almacenes 

d. Acero 

2. Tienes que determinar cuál de dos tipos de estructuras de mercado describe mejor una 
industria, pero solo puedes hacer una pregunta sobre la industria. ¿Qué pregunta harías para 
distinguir si en una industria hay 

a. competencia perfecta o competencia monopolística? 

b. monopolio o competencia monopolística? 

Las soluciones están al final del libro. 


▼ Repaso rápido 


En competencia monopolística hay 

muchos productores compitiendo, 
cada uno de ellos con un producto 
diferenciado, y libre entrada y salida 
a largo plazo. 

La diferenciación de producto adop¬ 
ta tres formas principales: por estilo 
o tipo, por localización, o por cali¬ 
dad. Los productos de los diferentes 
vendedores se consideran sustituti- 
vos imperfectos. 

Los productores compiten por el 
mismo mercado, por lo que la entra¬ 
da de nuevos productores reduce la 
cantidad que puede vender a cada 
precio cada uno de los ya existentes. 
Además, los consumidores ganan 
por el aumento de la diversidad de 
productos. 


PROBLEMA jjj-imm 


Las subidas (y bajadas) de los precios del petróleo 

Digamos que es un cártel que no necesita reunirse en secreto. La Organización de Paí¬ 
ses Exportadores de Petróleo (OPEP) incluye 12 gobiernos nacionales (Argelia, Arabia 
Saudí, Argelia, Ecuador, Emiratos Árabes Unidos, Irán, Irak, Kuwait, Libia, Nigeria, 
Qatar y Venezuela) y controla el 40% de las exportaciones mundiales de petróleo y el 
80% de sus reservas conocidas. Otros dos países exportadores de petróleo, Noruega y 
México, no son miembros formales del cártel, pero se comportan como si lo fueran. 
(Rusia, que es otro importante exportador, aún no se ha integrado en el club). A diferen¬ 
cia de las empresas, a las que los gobiernos frecuentemente prohíben por ley alcanzar 
acuerdos sobre producción y precios, los gobiernos nacionales pueden hablar de todo 
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lo que quieran. Los miembros de la OPEP se reúnen periódicamente para fijar obietiv 
de producción. 

La siguiente tabla contiene un plan de demanda hipotético para el cártel de la OPEp 


Precio del petróleo 
(dólares por barril) 

120 

100 

80 

60 

40 


Cantidad demandada de petróleo 
(millones de barriles al día) 

40 

56 

72 

88 

104 


20 


120 


Supongamos que, con la tecnología disponible, el coste marginal de extraer de la 
tierra un barril de petróleo es 30 $. Si el cártel colude y actúa como un monopolista 
¿cuántos barriles debería vender en total y a qué precio? Si los miembros del cártel 
se reparten la producción a partes iguales, ¿qué cantidad de petróleo produciría cada 
uno de los 12 miembros, y cuál sería el beneficio de cada uno (suponiendo que no hay 
costes fijos)? 


PASO 1: 


Para obtener la cantidad y el precio óptimos del cártel, necesitamos en 
primer lugar calcular el ingreso marginal del cártel. 


Estudia la sección “La cui~va de demanda y el ingreso marginal del monopolista”, que 
empieza en la página 245. (Presta especial atención a la Tabla 8-1, de la página 247). 


El ingreso total se calcula multiplicando el precio por la cantidad (IT = P x Q). El in¬ 
greso marginal es la variación del ingreso total dividida entre la variación de la cantidad 
(IMg = ITIQ). Así pues, en la tabla adjunta, el ingreso total de la primera línea (4.800 $) 
se obtiene multiplicando 120 $ x 40. La primera entrada para el ingreso marginal en la 
última columna es (5.600 $ - 4.800 $)/ (56 - 40) = 50 $. ■ 


Precio del 

Cantidad demandada 

Ingreso total 

Ingreso marginal 

petróleo (dólares 

de petróleo (millones 

(millones de dólares) 

por barril (dólares) 

por barril) 

de barriles al día) 

IT = P x Q 

IMg = A/77AQ 

120 

40 

4.800 

50,00 

100 

56 

5.600 

10,00 

80 

72 

5.760 

-30,00 

60 

88 

5.280 

-70,00 

40 

104 

4.160 

-110,00 

20 

120 

2.400 — ' 



PASO 2: 


precio? 


¿Cuántos barriles de petróleo debería vender el cártel en total y a qué 


Estudia la sección “La producción y el precio que maximizan el beneficio de un mono¬ 
polista”, que empieza en la página 249. 


Necesitamos calcular la cantidad y el precio con los que se igualan el ingreso marginal 
y el coste marginal. Como podemos ver en la tabla anterior, los beneficios de la OPEP 
serán máximos cuando el cártel venda 56 millones de barriles al día, porque para los 
primeros 56 millones de barriles su ingreso marginal (50 $) es mayor que su coste mar¬ 
ginal de 30 $ por barril y, a partir de ahí, su ingreso marginal es menor que su coste 
marginal. La OPEP cobrará 100 $ por barril. ■ 
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Si los miembros del cártel se reparten la producción a partes iguales, 
r^nto petróleo produciría cada uno de los 12 miembros, y cuál es el beneficio 
¡e cada productor? 

K? tfi situación es semejante al ejemplo analizado en la sección “Un ejemplo de duopolio”, 
I^ página 254, excepto que en este caso hay 12 productores, cada uno de los cuales 


pro < 


)duc e 1/12 ¿el output del cártel. 


^Reproductor produce 1/12 de la producción del cártel. Por tanto, cada miembro pro¬ 
duce 4,67 millones de barriles al día, con un beneficio de 4,67 millones x (100 $ - 30 $) = 
326 67 millones, suponiendo que no hay costes fijos. ■ 


1. Hay cuatro tipos principales de estructuras de mercado, 
dependiendo del número de empresas que hay en la indus¬ 
tria y de la diferenciación del producto: competencia per¬ 
fecta, monopolio, oligopolio y competencia monopolística. 

2. Un monopolista es un productor que es el único oferente 
de un bien que no tiene sustitutivos cercanos. Una indus¬ 
tria controlada por un monopolista es un monopolio. 

3. La diferencia fundamental entre un monopolio y una 
industria perfectamente competitiva es que una empresa 
individual perfectamente competitiva se enfrenta a una 
curva de demanda horizontal, mientras que un mono¬ 
polista se enfrenta a una curva de demanda decreciente. 
Esto otorga al monopolista poder de mercado, que es la 
capacidad de aumentar el precio de mercado al reducir la 
producción en comparación con la de una empresa per¬ 
fectamente competitiva. 

4. Para seguir existiendo, un monopolio tiene que estar pro¬ 
tegido por una barrera a la entrada. Esta puede tomar 
la forma de control de un recurso natural o de un input, 
de rendimientos crecientes a escala que dan lugar a un 
monopolio natural, de superioridad tecnológica, o de 
leyes gubernamentales que impiden la entrada de otras 
empresas, tales como las patentes o los derechos de 
autor. 

5. En el nivel de producción que maximiza los beneficios del 
monopolista, el coste marginal es igual al ingreso margi¬ 
nal, que es menor que el precio de mercado. En el nivel de 
producción que maximiza los beneficios de una empresa 
perfectamente competitiva, el coste marginal es igual al 
precio de mercado. Por tanto, en comparación con las 
industrias perfectamente competitivas, los monopolios 
producen menos, cobran precios más elevados, y obtienen 
beneficios tanto a corto como a largo plazo. Un monopo¬ 
lio genera una pérdida irrecuperable por cobrar un precio 
mayor que el coste marginal: la pérdida de excedente del 
consumidor es mayor que el beneficio del monopolista. 


6 . Los monopolios naturales también pueden generar 
pérdidas irrecuperables. Para reducir estas pérdidas, los 
gobiernos imponen unas veces la propiedad pública, y 
otras veces la regulación de precios. 

7 . Muchas industrias son oligopolios: solo hay unos pocos 
productores. Concretamente, un duopolio tiene solo dos 
vendedores. Los oligopolios existen más o menos por 
las mismas razones por las que existen los monopolios, 
aunque en formas más débiles. Se caracterizan por tener 
competencia imperfecta: las empresas compiten, pero 
poseen poder de mercado. 

8. Predecir el comportamiento de los oligopolistas plantea 
algo parecido a un rompecabezas. Las empresas de un 
oligopolio podrían maximizar sus beneficios conjuntos 
actuando como un cártel, fijando niveles de producción 
para cada empresa como si fueran una única empresa 
monopolista; en la medida en que las empresas hacen 
esto, entran en colusión. 

9. Para limitar la capacidad de los oligopolistas para 
coludir y actuar como monopolistas, la mayoría de los 
gobiernos establecen una política antitrust. En la prác¬ 
tica, sin embargo, la colusión tácita está muy extendida. 
Hay varios factores que dificultan la colusión tácita: un 
número elevado de empresas, productos y precios com¬ 
plejos, diferencias de intereses, y poder de negociación de 
los compradores. Cuando la colusión tácita se rompe, hay 
una guerra de precios. 

1 0. La competencia monopolística es una estructura de mer¬ 
cado en la que hay muchos productores que compiten entre 
sí, produciendo cada uno de ellos un producto diferenciado, 
y hay libre entrada y salida a largo plazo. La diferencia¬ 
ción de producto adopta tres formas principales: por 
estilo o tipo, por localización, o por calidad. Los productos 
de los vendedores que compiten son considerados sustitu¬ 
tivos imperfectos, y cada empresa tiene su propia curva de 
demanda decreciente y su curva de ingreso marginal. 






CONCEPTOS CLAVE 


Barrera a la entrada, p. 243 
Monopolio natural, p. 243 
Patente, p. 245 


Derechos de autor, p. 245 
Oligopolio, p. 253 
Oligopolista, p. 253 


Monopolista, p. 241 
Monopolio, p. 241 
Poder de mercado, p. 242 
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Competencia imperfecta, p. 253 
Duopolio, p. 254 
Duopolista, p. 254 
Colusión, p. 254 
Cártel, p. 254 


Comportamiento no cooperativo, p. 256 
Propiedad pública, p. 260 
Regulación de precios, p. 260 
Política antitrust, p. 261 
Colusión tácita, p. 262 


Guerra de precios, p. 263 
Competencia monopolística, p. 264 
Diferenciación de producto, p. 265 


1. Cada una de las siguientes empresas tiene poder de merca¬ 
do. Explica su origen. 

a. Merck, el productor del medicamento patentado Zetia, 
que reduce el colesterol. 

b. WaterWorks, un suministrador de agua corriente. 

c. Chiquita, un oferente de bananas y propietario de la 
mayoría de las plantaciones de bananas. 

d. Walt Disney Company, la empresa creadora de Mickey 
Mouse. 

2 . Skyscraper City tiene un sistema de trenes subterráneos, 
cuyo billete sencillo cuesta 1,50 $. Se está presionando al 
alcalde para que el precio se reduzca en un tercio, de modo 
que cueste 1 $. El alcalde está consternado, pensando que 
Skyscraper City perderá un tercio de sus ingresos por venta 
de billetes del tren. Su consejero económico le recuerda que 
se está fijando solo en el efecto precio y que está ignorando 
el efecto cantidad. Explica por qué la estimación de pérdi¬ 
das del alcalde en un tercio de los ingresos probablemente 
está sobreestimada. Ilustra tu respuesta con un gráfico. 

3. Considera una industria cuyas curvas de demanda ( D) y de 
coste marginal ( CMg ) son las que se muestran en el gráfico 
siguiente. No hay costes fijos. Si la industria es un mono¬ 
polio, la curva de ingreso marginal del monopolista sería 
IMg. Responde a las siguientes preguntas identificando los 
puntos o las áreas apropiadas: 


e. ¿Qué área representa el excedente del consumidor enjw 
monopolio? 

f. ¿Qué área representa la pérdida irrecuperable de efi¬ 
ciencia que sufre la sociedad como consecuencia del 
monopolio? 

4. Bob, Bill, Ben y Brad Baxter acaban de terminarJun 
documental sobre su equipo de baloncesto. Están conside¬ 
rando la posibilidad de permitir que el documental pueda 
descargarse de internet, y pueden comportarse como un 
monopolista si lo desean. Cada vez que alguien descarga 
el documental, su proveedor de servicios de Internet les 
cobra 4 $. Los hermanos Baxter están discutiendo sobre el 
precio que cobrarían a los consumidores por cada descar¬ 
ga. La siguiente tabla muestra el plan de demanda de su 
documental. 


Precio de 
la descarga ($) 


Cantidad demandada de 
descargas 


10 

8 

6 

4 

2 

0 


0 

1 

3 

6 

10 

15 



a. Si la industria es perfectamente competitiva, ¿cuál será 
la cantidad total producida? ¿A qué precio? 

b. ¿Qué área representa el excedente del consumidor en 
competencia perfecta? 

c. Si la industria es un monopolio, ¿qué cantidad produ¬ 
cirá el monopolista? ¿Qué precio cobrará? 

d. ¿Qué área representa el beneficio del monopolista? 


a. Calcula el ingreso total y el ingreso marginal asociado 
a cada descarga. 

b. Bob está orgulloso de la película y quiere que lo des¬ 
cargue el mayor número posible de personas. ¿Qué pre¬ 
cio elegiría? ¿Cuántas descargas vendería? 

c. Bill quiere obtener el mayor ingreso total posible. ¿Qué 
precio elegiría? ¿Cuántas descargas vendería? 

d. Ben quiere maximizar el beneficio. ¿Qué precio elegi¬ 
ría? ¿Cuántas descargas vendería? 

e. Brad quiere cobrar el precio eficiente. ¿Qué precio ele¬ 
giría? ¿Cuántas descargas vendería? 

5. Jimmy tiene una habitación desde la que se puede ver, a 
cierta distancia, el principal estadio de béisbol de la liga. 
Decide alquilar un telescopio por 50 $ semanales y cobrar 
a sus amigos y compañeros de clase por utilizarlo, para 
echar ojeadas de 30 segundos al partido. Puede actuar 
como un monopolista alquilando las "ojeadas”. Por cada 
persona que echa una ojeada de 30 segundos, Jimmy tiene 
un coste de 0,20 $ por limpiar el objetivo. La siguiente 
tabla muestra la información que Jimmy ha reunido 
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acerca del plan de demanda del servicio en una semana 

concreía. 


Precio de la ojeada 
($) 

Cantidad demandada 
de ojeadas 

1,20 

0 

1,00 

100 

0,90 

150 

0,80 

200 

0,70 

250 

0,60 

300 

0,50 

350 

0,40 

400 

0,30 

450 

0,20 

500 

0,10 

550 


a. Para cada precio, calcula el ingreso derivado de la 
venta de ojeadas y el ingreso marginal por ojeada. 

b. ¿Con qué cantidad de ojeadas maximizará beneficios 
Jimmy? ¿Qué precio cobrará? ¿Cuál será su beneficio 

I total? 

c. La casera de Jimmy se queja por la cantidad de visi¬ 
tantes que vienen al edificio y le dice a Jimmy que deje 
de vender ojeadas. Pero Jimmy descubre que, si le da a 
la casera 0,20 $ por cada ojeada que venda, ella dejará 
de quejarse. ¿Qué efecto tiene sobre el coste marginal 
por ojeada este soborno de 0,20 $ por ojeada? ¿Cuál 

es la nueva cantidad de ojeadas que maximiza sus 
beneficios? ¿Qué efecto tiene sobre el beneficio total de 
Jimmy el soborno de 0,20 $ por ojeada? 

6. Supongamos que De Beers es un monopolista en el merca¬ 
do de diamantes. De Beers tiene cinco dientas potenciales: 
Raquel, Jackie, Joan, Mia y Sophia. Cada una de estas dien¬ 
tas comprará como máximo un diamante -y solo lo hará si 
el precio es exactamente igúal, o menor, que su disposición 
a pagar. La disposición a pagar de Raquel es 400 $; la de 
Jackie es 300 $; la de Joan es 200 $; la de Mia es 100 $; y 
la de Sophia es 0 $. Para De Beers, el coste marginal por 
diamante es 100 $. Esto da lugar a que el plan de demanda 
de diamantes sea el que se muestra en la siguiente tabla: 


ficamentc la curva de demanda y la curva de ingreso 
marginal. 

b. Explica por qué De Beers se enfrenta a una curva de 
demanda decreciente. 

c. Explica por qué el ingreso marginal generado por la 
venta de un diamante adicional es inferior al precio del 
diamante. 

d. Supongamos que De Beers cobra actualmente 200 $ 
por sus diamantes. Si rebaja el precio a 100 $, ¿cuál es 
la magnitud del efecto-precio? ¿Cuál es la magnitud del 
efecto-cantidad? 

e. Añade la curva de coste marginal a tu gráfico del apar¬ 
tado a, y determina qué cantidad maximiza los benefi¬ 
cios de De Beers y qué precio cobrará. 

7. Utiliza el plan de demanda de diamantes del problema 6. 
El coste marginal de producir diamantes es constante e 
igual a 100 $. No hay costes fijos. 

a. Si De Beers cobra el precio de monopolio, ¿cuál es el 
excedente individual del consumidor que experimenta 
cada compradora? Calcula el excedente total del consu¬ 
midor sumando los excedentes individuales del consu¬ 
midor. ¿Cuál es el excedente del productor? 

Supongamos que nuevos productores rusos y asiáticos 
entran en el mercado, y que el mercado pasa a ser perfec¬ 
tamente competitivo. 

b. ¿Cuál es el precio de competencia perfecta? ¿Qué cantidad 
se venderá en este mercado perfectamente competitivo? 

c. Al precio y la cantidad de competencia perfecta, ¿cuál 
es el excedente del consumidor que experimenta cada 
comprador? ¿Cuál es el excedente total del consumi¬ 
dor? ¿Cuál es el excedente del productor? 

d. Compara tu respuesta al apartado c con tu respuesta 
al apartado a. ¿Cuál es la pérdida irrecuperable de efi¬ 
ciencia asociada con el monopolio en este caso? 

8. Download Records decide lanzar al mercado un álbum 
del grupo Mary and the Little Lamb. Produce el álbum sin 
costes fijos, pero el coste total de grabar el álbum en un 
CD y de pagar sus derechos al grupo son 6 $ por álbum. 
Download Records puede actuar como un monopolista. 
Su departamento de márketing averigua que el plan de 
demanda del álbum es el que se muestra en la siguiente 
tabla: 


Precio de los diamantes 
($) 

500 

400 

300 

200 

100 

0 


Cantidad demandada de 
diamantes 

0 

1 

2 

3 

4 

5 


Precio del álbum 
($) 

22 

20 

18 

16 

14 

12 

10 


Cantidad demandada 
álbumes 

0 

1.000 

2.000 

3.000 

4.000 

5.000 


a. Calcula el ingreso total de De Beers, y su ingreso 
marginal. A partir de estos cálculos, representa grá- 


8 


6.000 

7.000 


















































272 PARTE 4 


MÁS ALLÁ DE LA COMPETENCIA PERFECTA 


a. Calcula el ingreso total y el ingreso marginal por 
álbum. 

b. El coste marginal de producir un álbum es constante 
e igual a 6 $. ¿Para maximizar beneficios, qué nivel de 
producción debería elegir Download Records, y qué 
precio debería cobrar por cada álbum? 

c. Mary renegocia su contrato, y ahora necesita que le 
empresa le pague más por cada álbum en concepto 
de derechos de autor. Por tanto, el coste marginal 
aumenta hasta un nivel constante igual a 14 $. ¿Para 
maximizar beneficios, qué nivel de producción debería 
elegir ahora Download Records, y qué precio debería 
cobrar por cada álbum? 

9. El gráfico siguiente muestra el monopolio natural de una 
empresa que suministra electricidad a una ciudad. El 
gráfico muestra la curva de demanda de kilovatios por 
hora (kWh) de electricidad, la curva de ingreso marginal 
( [IMg ) de la empresa, su curva de coste marginal (CMg), y 
su curva de coste medio total ( CTMe ). El gobierno quiere 
regular al monopolista, imponiéndole un precio máximo. 



a. Si el gobierno no regula a este monopolista, ¿qué 
precio cobrará? Ilustra la ineficiencia que crea esto, 
coloreando la pérdida irrecuperable generada por el 
monopolio. 

b. Si el gobierno impone un precio máximo igual al coste 
marginal, 0,30 $, ¿el monopolista tiene beneficios, o 
tiene pérdidas? Colorea el área de los beneficios (o de 
las pérdidas) del monopolista. Si el gobierno impone 
este precio máximo, ¿crees que la empresa seguirá pro¬ 
duciendo a largo plazo? 

c. Si el gobierno impone un precio máximo de 0,50 $, ¿el 
monopolista tendrá beneficios, tendrá pérdidas, o ten¬ 
drá un beneficio nulo? 

10. Un monopolista sabe que para aumentar desde 8 hasta 
9 unidades la cantidad de output que produce, tiene que 
rebajar el precio de su producto de 2 $ a 1 $. Calcula el 
efecto cantidad y el efecto precio. Utiliza estos resultados 
para calcular el ingreso marginal del monopolista deri¬ 
vado de producir la novena unidad. El coste marginal de 
producir la novena unidad es positivo. ¿Es una buena idea 
para el monopolista producir esta novena unidad? 

11. En los Estados Unidos, la Comisión Federal de Comercio 
(CFC) se encarga de promover la competencia y de com¬ 
batir las fusiones que probablemente harían subir los 


precios. Hace varios años, Staples y Office Depot, dos de 
los mayores almacenes de material de oficina, anunciar 0n 
su fusión. 

a. Algunos críticos a la fusión decían que, en muchas 
partes del país, la fusión de las dos empresas crearía 
un monopolio en el mercado de grandes almacenes de 
material de oficina. Basándote en el argumento de la 
CFC y en su misión de combatir las fusiones que pro¬ 
bablemente harían subir los precios, ¿crees que permi¬ 
tiría la fusión? 

b. Staples y Office Depot argumentaron que, aunque en 
algunas partes del país la fusión crearía un monopo¬ 
lio en el mercado de grandes almacenes de material 
de oficina, la CFC debería considerar el mercado de 
material de oficina en su conjunto, en el que muchas 
pequeñas tiendas venden estos productos (como super¬ 
mercados y otros comercios). En este mercado, Staples 
y Office Depot se enfrentarían a la competencia de 
muchas otras tiendas, más pequeñas. Si este mercado 
más amplio fuera el que CFC debería considerar, ¿te 
parece más o menos probable que permita la fusión? 

12. La tabla siguiente muestra el plan de demanda para la 
vitamina D. Supongamos que el coste marginal de produ¬ 
cirla es cero. 



Cantidad demandada de 
vitamina D (toneladas) 


a. Supongamos que BASF es el único productor de vita¬ 
mina D y que se comporta como un monopolista. 
Actualmente produce 40 toneladas de vitamina D a 

4 $ por tonelada. Si BASF produjera 10 toneladas más, 
¿cuál sería el efecto precio para BASF? ¿Cuál sería el 
efecto cantidad? ¿Tendría BASF incentivos para produ¬ 
cir esas 10 toneladas adicionales? 

b. Supongamos ahora que Roche entra en el mercado 
produciendo también vitamina D, y que el mercado 
pasa a ser un duopolio. BASF y Roche acuerdan pro¬ 
ducir 40 toneladas de vitamina D en total, 20 toneladas 
cada uno. No es posible castigar a BASF si incumple 

el acuerdo con Roche. Si BASF, por su cuenta, decide 
incumplir el acuerdo y producir 10 toneladas, ¿cuál 
sería el efecto precio para BASF? ¿Cuál sería el efecto 
cantidad para BASF? ¿Tendría BASF un incentivo para 
producir 10 toneladas más? 

13. Supongamos que eres un economista que trabaja en la 
División Antitrust del Departamento de Justicia. Tu traba¬ 
jo es determinar si en cada uno de los siguientes casos, el 
comportamiento de la industria merece una investigación 
antitrust por posibles actos ilegales, o si es solo un ejemplo 
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¿e la indeseable, pero no ilegal, colusión tácita. Justifica 
tus respuestas. 

a Dos empresas dominan el sector de los láser industria¬ 
les. Varias personas forman parte de los dos consejos 
de Administración. 

b. Tres bancos dominan el mercado bancario en un esta¬ 
do concreto. Sus beneficios han aumentado reciente¬ 
mente a medida que añaden nuevas comisiones por las 
transacciones de los consumidores. La publicidad entre 
los bancos es muy agresiva, y se abren nuevas sucursa¬ 
les en muchos sitios. 

c. Las dos empresas que producen la mayoría del petróleo 
que se consume en la mitad occidental de los Estados 
Unidos han decidido no construir sus propios oleoduc¬ 
tos, y compartir uno, que sería el único medio para 

¡ transportar el petróleo a ese mercado. 

d. Cada una de las dos principales empresas que domi- 
i nan el mercado de productos de herbolario ha creado 
una filial que vende en grandes cantidades los mismos 
productos que la casa matriz, aunque con un nombre 
genérico. 

e. Las dos principales empresas de tarjetas de crédito, 
Passport y OmniCard, han exigido a todos los bancos y 
a todos los comerciantes que aceptan sus tarjetas que 
limiten el uso de tarjetas de crédito de sus competido¬ 
res. 

14. Utiliza las tres condiciones de la competencia monopolís- 
tica analizadas en el capítulo para decidir cuáles de las 
siguientes empresas es probable que estén operando como 
competidores monopolísticos. Si no son empresas en com¬ 
petencia monopolística, ¿son monopolistas, oligopolistas o 
empresas perfectamente competitivas? 
a. Un grupo musical local que toca en bodas, fiestas, etc. 

b. Minute Maid, un productor de paquetes de zumos de 
fruta. 

c. La tintorería de tu barrio. 

d. Un agricultor que produce semilla de soja. 

15. Estás pensando en abrir una cafetería. La estructura de 
mercado de las cafeterías es la competencia monopolísti¬ 
ca. En tu ciudad ya hay tres cafeterías Starbucks, y otras 
dos muy parecidas a ellas. Para tener algún poder de mer¬ 
cado, podrías querer diferenciar tu cafetería. Pensando en 
las tres formas distintas en las que se pueden diferenciar 
los productos, explica cómo decidirías si deberías copiar a 
Starbucks o si deberías vender café de una forma comple¬ 
tamente distinta. 

amplía tu comprensión 

16. Hasta los últimos años de la década de 1990, la misma 
empresa que generaba la electricidad de una ciudad tam¬ 
bién la distribuía a través de líneas de alta tensión. Desde 
entonces, 16 estados y el Distrito de Columbia empezaron 
a separar la generación de electricidad de su distribución, 


permitiendo la competencia entre generadores y distribui¬ 
dores de electricidad. 

a. Supongamos que el mercado de la distribución de 
electricidad fue y sigue siendo un monopolio natural. 
Utiliza un gráfico para ilustrar el funcionamiento de 
este mercado si el gobierno fija un precio máximo 
igual al coste total medio. 

b. Supongamos que la desregulación de la generación de 
electricidad crea un mercado perfectamente competi¬ 
tivo. Supongamos también que la generación no tiene 
las características de un monopolio natural. Utiliza un 
gráfico para ilustrar las curvas de coste en el equilibrio 
a largo plazo de una empresa individual de esta indus¬ 
tria. 

17. El mercado del aceite de oliva de Nueva York está contro¬ 
lado por dos familias, los Soprano y los Contralto. Las dos 
familias eliminarán sin piedad a cualquier otra familia 
que intente entrar en este mercado. El coste marginal de 
producir aceite de oliva es constante e igual a 40 $ por 
galón. No hay costes fijos. La siguiente tabla contiene el 
plan de demanda de mercado del aceite de oliva. 


Precio del aceite de oliva 
($ por galón) 

100 

90 

80 

70 

60 

50 

40 

30 

20 

10 


Cantidad demandada de 
aceite de oliva (galones) 

1.000 

1.500 
2.000 

2.500 
3.000 

3.500 
4.000 

4.500 
5.000 

5.500 


a. Supongamos que los Soprano y los Contralto forman 
un cártel. Para cada una de las cantidades que apare¬ 
cen en la tabla, calcula el ingreso total del cártel y el 
ingreso marginal por cada galón adicional. ¿Cuántos 
galones de aceite de oliva vendería el cártel y a qué pre¬ 
cio? Las dos familias se reparten el mercado a partes 
iguales (cada una produce la mitad de la producción 
del cártel). ¿Cuánto beneficio obtiene cada familia? 

b. El Tío Júnior, el cabeza de familia de los Soprano, 
rompe el acuerdo y vende 500 galones de aceite de 
oliva más que los establecidos en el acuerdo del cártel. 
Suponiendo que los Contralto mantienen el acuerdo, 
¿cómo afecta esto al precio del aceite de oliva y a los 
beneficios obtenidos por cada familia? 

c. Anthony Contralto, el cabeza de familia de los 
Contralto, decide castigar al Tío Júnior aumentando 
sus ventas también en 500 galones. ¿Cuántos beneficios 
obtiene ahora cada familia? 
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Externalidades y bienes públicos 


LA gran pestilencia 



El río Támesis antes ... 


. y el mismo río ahora, gracias a la intervención del gobierno. 


QUÉ APRENDEREMOS 
EN ESTE CAPÍTULO 


MEDIADOS DEL SIGLO DIECINUEVE, 
Londres se había convertido en la 
, más grande del mundo, con cerca 
2,5 millones de habitantes. Desgra- 
úadamente, toda esa gente producía 
l gran cantidad de basura -y no había 
lingún sitio para depositarla excepto el 
Támesis, el río que atraviesa la ciudad. 

iie que tuviera olfato podía ignorar el 
esultado. Y el río no solo olía mal -llevaba 
peligrosas enfermedades transmitidas por 
el agua, como el cólera o el tifus. La tasa 
de mortalidad por cólera en los barrios 
Cercanos al río era más de seis veces mayor 
\ de los barrios lejanos. Y el agua para 
■Ésumo de la inmensa mayoría de los 
ondinenses procedía del Támesis. 

El cálido verano de 1858 trajo lo que 
acabaría conociendo como la Gran 
estilencia, que fue tan mala que un perió¬ 
dico sobre salud escribió "el mal olor fulmi¬ 
na a los hombres”. Incluso los privilegiados 
y los poderosos sufrieron: el Parlamento 
se reunía en un edificio cercano al río y 
se intentó, sin éxito, detener aquel olor 
ubriendo las ventanas con cortinas empa¬ 
padas de productos químicos. Finalmente 
el Parlamento aprobó un plan para crear un 
Oían sistema de alcantarillas y estaciones 
de bombeo que llevaran las aguas residua- 
1 lejos de la ciudad. El sistema, puesto 


en marcha en 1865, trajo una espectacular 
mejora de la calidad de vida en la ciudad. 

Al tirar sus basuras al Támesis, algu¬ 
nos individuos imponían un coste a todos 
los residentes en Londres. Cuando unos 
individuos imponen costes o proporcionan 
beneficios a otros, pero no tienen un incen¬ 
tivo económico para tener en cuenta esos 
costes y beneficios, los economistas dicen 
que se generan externalidades. En este 
capítulo examinaremos la economía de las 
externalídades, y veremos cómo pueden 
interferir en la eficiencia económica y cau¬ 
sar un fallo del mercado, por qué propor¬ 
cionan una razón para la intervención del 
gobierno en los mercados, y de qué forma 
se puede utilizar el análisis económico 
puede guiar las políticas públicas. 

La historia de la Gran Pestilencia tam¬ 
bién ilustra una importante razón para 
que un gobierno intervenga en la econo¬ 
mía. El nuevo sistema de alcantarillado 
de Londres es un claro ejemplo de un bien 
público -un bien que beneficia a muchas 
personas tanto si han pagado por él como 
si no, y en el que los beneficios que produ¬ 
ce a una persona no dependen de cuántas 
otras personas se están beneficiando tam¬ 
bién. Como veremos, los bienes públicos 
se diferencian en aspectos importantes de 
los bienes privados que hemos estudiado 


I Qué son las externalídades y por 
qué pueden llevar a la ineficiencia y 
a la intervención del gobierno en el 
mercado. 

) La diferencia entre externalídades 
negativas y positivas. 

> La importancia del teorema de 
Coase, que explica cómo los individuos 
pueden algunas veces solucionar de 
forma privada las externalídades. 

1 Por qué algunas políticas públicas 
que tratan las externalídades, como los 
impuestos sobre la contaminación, los 
derechos de emisión negociables o los 
subsidios pigouvianos, son eficientes, 
mientras que otras, como la fijación de 
estándares medioambientales no lo son. 

1 La diferencia entre bienes privados, 
que pueden ser suministrados 
eficientemente por el mercado, y 
bienes públicos, que el mercado no 
puede ofrecer. 


hasta ahora -y esas diferencias implican 
que los bienes públicos no puedan ser 
ofrecidos eficientemente por el mercado. 
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Externalidades y bienes públicos 

\fi^G RAN PESTILENCIA 


El río Támesis antes ... 


. y el mismo río ahora, gracias a la intervención del gobierno. 


QUÉ APRENDEREMOS 
EN ESTE CAPÍTULO 


MEDIADOS DEL SIGLO DIECINUEVE, 
Londres se había convertido en la 
ciudad más grande del mundo, con cerca 
2,5 millones de habitantes. Desgra- 
íiadamente, toda esa gente producía 
una gran cantidad de basura -y no había 
iingún sitio para depositarla excepto*el 
Támesis, el río que atraviesa la ciudad. 
Nadie que tuviera olfato podía ignorar el 
esultado. Y el río no solo olía mal -llevaba 
peligrosas enfermedades transmitidas por 
el agua, como el cólera o el tifus. La tasa 
de mortalidad por cólera en los barrios 
cercanos al río era más de seis veces mayor 
que la de los barrios lejanos. Y el agua para 
consumo de la inmensa mayoría de los 
ondinenses procedía del Támesis. 

El cálido verano de 1858 trajo lo que 
*e acabaría conociendo como la Gran 
Pestilencia, que fue tan mala que un perió¬ 
dico sobre salud escribió "el mal olor fulmi¬ 
na a los hombres". Incluso los privilegiados 
y los poderosos sufrieron: el Parlamento 
se reunía en un edificio cercano al río y 
se intentó, sin éxito, detener aquel olor 
cubriendo las ventanas con cortinas empa¬ 
padas de productos químicos. Finalmente 
®1 Parlamento aprobó un plan para crear un 
Síian sistema de alcantarillas y estaciones 
de bombeo que llevaran las aguas residua- 
! lejos de la ciudad. El sistema, puesto 


en marcha en 1865, trajo una espectacular 
mejora de la calidad de vida en la ciudad. 

Al tirar sus basuras al Támesis, algu¬ 
nos individuos imponían un coste a todos 
los residentes en Londres. Cuando unos 
individuos imponen costes o proporcionan 
beneficios a otros, pero no tienen un incen¬ 
tivo económico para tener en cuenta esos 
costes y beneficios, los economistas dicen 
que se generan externalidades. En este 
capítulo examinaremos la economía de las 
externalidades, y veremos cómo pueden 
interferir en la eficiencia económica y cau¬ 
sar un fallo del mercado, por qué propor¬ 
cionan una razón para la intervención del 
gobierno en los mercados, y de qué forma 
se puede utilizar el análisis económico 
puede guiar las políticas públicas. 

La historia de la Gran Pestilencia tam¬ 
bién ilustra una importante razón para 
que un gobierno intervenga en la econo¬ 
mía. El nuevo sistema de alcantarillado 
de Londres es un claro ejemplo de un bien 
público -un bien que beneficia a muchas 
personas tanto si han pagado por él como 
si no, y en el que los beneficios que produ¬ 
ce a una persona no dependen de cuántas 
otras personas se están beneficiando tam¬ 
bién. Como veremos, los bienes públicos 
se diferencian en aspectos importantes de 
los bienes privados que hemos estudiado 


1 Qué son las externalidades y por 
qué pueden llevar a la ¡neficiencia y 
a la intervención del gobierno en el 
mercado. 

1 La diferencia entre externalidades 
negativas y positivas. 

1 La importancia del teorema de 
Coase, que explica cómo los individuos 
pueden algunas veces solucionar de 
forma privada las externalidades. 

1 Por qué algunas políticas públicas 
que tratan las externalidades, como los 
impuestos sobre la contaminación, los 
derechos de emisión negociables o los 
subsidios pigouvianos, son eficientes, 
mientras que otras, como la fijación de 
estándares medioambientales no lo son. 

1 La diferencia entre bienes privados, 
que pueden ser suministrados 
eficientemente por el mercado, y 
bienes públicos, que el mercado no 
puede ofrecer. 


hasta ahora -y esas diferencias implican 
que los bienes públicos no puedan ser 
ofrecidos eficientemente por el mercado. 
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El coste marginal social de 
la contaminación es el coste 
adicional impuesto a la sociedad en 
conjunto por una unidad adicional de 
contaminación. 

El beneficio marginal social de 
la contaminación es la ganancia 
adicional que obtiene la sociedad en 
conjunto por una unidad adicional de 
contaminación. 

La cantidad de contaminación 
socialmente óptima es la cantidad 
de contaminación que elegiría la 
sociedad si se tuvieran en cuenta 
todos los costes y los beneficios de la 
contaminación. 


La economía de la contaminación m 

a contaminación es algo malo. Sin embargo, la mayoría de la contaminación es 
un efecto secundario de actividades que nos proporcionan cosas buenas: núes 
tro aire está contaminado por centrales eléctricas que generan la electricidad 
que ilumina nuestras ciudades, y nuestros ríos están estropeados por los fertilizantes 
de las granjas donde se cultivan nuestros alimentos. ¿Por qué no deberíamos aceptar 
un cierto nivel de contaminación como el coste de una vida buena? 

En realidad lo hacemos. Ni siquiera los ecologistas más comprometidos piensan 
que podríamos o deberíamos eliminar toda la contaminación -incluso la sociedad 
más concienciada medioambiental mente aceptaría alguna contaminación como el 
coste de producir bienes y servicios útiles. Lo que afirman los medioambientalistas es 
que, a menos que haya una política medioambiental potente y eficaz, nuestra socieda 
generará demasiada contaminación -demasiado de algo que es malo. Y la gran mayo¬ 
ría de los economistas están de acuerdo. 

Para ver por qué, necesitamos disponer de un marco que nos permita reflexio¬ 
nar sobre cuánta contaminación debería tener una sociedad. Así seremos capaces 
de entender por qué una economía de mercado, sin intervención, produciría más 
contaminación de la que debería. Empezaremos por adoptar el marco de análisis 
más sencillo para estudiar el problema -suponiendo que la cantidad de emisiones 
de contaminación emitidas por un contaminador es directamente observable y 
controlable. 


¡TRAMPAS! 


ENTONCES, ¿COMO MEDIMOS EL COSTE 
MARGINAL SOCIAL DE LA CONTAMINACIÓN? 

Pensar en el coste marginal social puede resultar confuso 
-después de todo, hasta ahora siempre nos hemos referido 
al coste marginal como algo en lo que incurre un individuo o 
una empresa, no la sociedad en conjunto. Pero es muy fácil 
comprenderlo si lo relacionamos con el concepto familiar de 
disposición a pagar: el coste marginal social de una unidad de 
contaminación es igual a la suma de las disposiciones a pagar 
de todos los miembros de la sociedad para evitar esa unidad 
de contaminación. Es la suma porque, por lo general, la conta¬ 
minación afecta a más de una persona. 

Pero calcular el verdadero coste -marginal o medio- que 
impone la contaminación a la sociedad es una cuestión difícil, 
que requiere bastantes conocimientos científicos, como ilustra 
la siguiente sección de “La Economía en acción” sobre el taba¬ 
co. Como consecuencia, a menudo la sociedad subestima el 
verdadero coste marginal social de la contaminación. 


Costes y beneficios de la contaminación 

¿Cuánta contaminación debería permitir una sociedad? En el capítulo 7 aprendimos 
que las decisiones acerca de "cuánto" siempre implican comparar el beneficio mar¬ 
ginal de una unidad adicional de algo con el coste marginal de esa unidad adicional. 
Lo mismo ocurre con la contaminación. 

El coste marginal social de la contaminación es el 
coste adicional impuesto a la sociedad en conjunto por una 
unidad adicional de contaminación. Por ejemplo, la lluvia 
ácida perjudica a la pesca, a los cultivos y a los bosques, y cada 
tonelada adicional de dióxido de azufre emitida que llega a la 
atmósfera aumenta el daño. 

El beneficio o ganancia marginal social de la con¬ 
taminación -la ganancia adicional que obtiene la sociedad 
por una unidad adicional de contaminación- puede parecer 
un concepto confuso. ¿Qué tiene de bueno la contaminación? 
Sin embargo, evitar la contaminación exige utilizar recursos 
escasos que podrían haberse utilizado para producir otros 
bienes y servicios. Por ejemplo, para reducir las emisiones de 
dióxido de azufre que emiten, las compañías eléctricas deben 
comprar carbón bajo en azufre, más caro, o instalar filtros 
para eliminar el azufre de sus emisiones. Cuanto más dióxido 
de azufre se les permita emitir, menores son esos costes extra. 
Supongamos que podemos calcular cuánto dinero ahorra¬ 
ría el sector eléctrico si se le permitiera emitir una tonelada 
adicional de dióxido de azufre. Ese ahorro sería el beneficio 
marginal que obtendría la sociedad por emitir una tonelada 
extra de dióxido de azufre. 

Utilizando cifras imaginarias, la Figura 9-1 muestra cómo podemos determinar 
la cantidad de contaminación socialmente óptima -la cantidad de contamina¬ 
ción que la sociedad elegiría si se tuvieran en cuenta todos los costes y los beneficios 
La curva creciente de coste marginal social, CMgS, muestra cómo el coste margina 
impuesto a la sociedad por una tonelada adicional de contaminación varía con la can¬ 
tidad de emisiones. (Es probable que la pendiente de la curva sea positiva porque nor¬ 
malmente la naturaleza puede absorber fácilmente niveles bajos de contaminación, 
pero resulta cada vez más dañada a medida que la contaminación alcanza niveles 
altos). La curva de beneficio marginal social, BMgS, es decreciente porque es progresi¬ 
vamente más difícil y, por tanto, más caro, conseguir reducciones adicionales de con- 
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pigura 9-1 La cantidad de contaminación socialmente óptima 


La contaminación produce costes y beneficios. Aquí, la 
curva CMgS muestra cómo el coste marginal impuesto 
a la sociedad en conjunto por emitir una tonelada más 
de emisiones contaminantes, depende de la canti¬ 
dad de emisiones. La curva BMgS muestra cómo el 
beneficio marginal obtenido por la sociedad en con¬ 
junto por emitir una tonelada adicional de emisiones 
conimrinantes, depende de la cantidad de emisiones. 
La cantidad de contaminación socialmente óptima es 
Qopf, con esa cantidad, el beneficio marginal social de 
la contaminación es igual al coste marginal social, con 
un valor de 200 $. 



contaminación 
socialmente óptima 


taminación a medida que la cantidad total de contaminación 
disminuye -hay que utilizar tecnologías cada vez más caras. 

Como consecuencia, a medida que la contaminación total dis¬ 
minuye, aumentan los costes que se ahorra un contaminador 
por permitirle aumentar sus emisiones en una tonelada más. 

La cantidad socialmente óptima de contaminación, en este 
ejemplo, no es cero. Es Qopt> I a * cantidad correspondiente al 
punto O, en el que CMgS corta a BMgS. En Qopt> el beneficio 
marginal social de una tonelada adicional de emisiones y su 
coste marginal social son iguales a 200 $. 

Pero una economía de mercado sin intervenciones ¿llegará 
a la cantidad socialmente óptima de contaminación? No, no 
llegará. 

La contaminación: un coste externo 

La contaminación genera beneficios y costes para la sociedad. 

Pero en una economía de mercado sin intervención del gobier¬ 
no, los que se benefician de la contaminación -como los propietarios de las compa¬ 
ñías eléctricas- son los que deciden cuánta contaminación hay. No tienen incentivos 
para tener en cuenta los costes de la contaminación que imponen a otros. 

Para ver por qué, recordemos la naturaleza de los costes y los beneficios de la 
contaminación. Para los contaminadores, los beneficios toman la forma de ahorros 
monetarios: al emitir una tonelada extra de dióxido de azufre, cualquier contamina¬ 
dor se ahorra el coste de comprar un carbón bajo en azufre, más caro, o de instalar 
filtros para reducir las emisiones. Por tanto, los beneficios de la contaminación 
revierten directamente a los que contaminan. 

En cambio, los costes de la contaminación recaen sobre un conjunto de personas 
que no tienen nada que ver con la decisión de cuánta contaminación hay: por ejem¬ 
plo, los pescadores de los lagos del nordeste no pueden controlar las decisiones de las 
centrales eléctricas. 


TRAMPAS! 

ENTONCES, ¿CÓMO MEDIMOS EL BENEFICIO 
MARGINAL SOCIAL DE LA CONTAMINACIÓN? 

De forma análoga a lo que hicimos con el problema de medir 
el coste marginal social de la contaminación, el concepto de 
disposición a pagar nos ayuda a entender el beneficio marginal 
social de la contaminación, como diferente del beneficio mar¬ 
ginal de un individuo o de una empresa. El beneficio marginal 
social de una unidad de contaminación es sencillamente igual 
a la mayor de las disposiciones a pagar, entre las de todos 
los contaminantes, por el derecho a emitir esa unidad. Pero, 
a diferencia de lo que pasaba con el coste marginal social, el 
valor del beneficio marginal social de la contaminación es un 
número que probablemente se puede conocer-por los conta¬ 
minadores, claro está. 
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figura 9-2 Por qué una economía de mercado produce demasiada contaminación 


Si no hay intervención del gobierno, la 
cantidad de contaminación será Q Mt el 
nivel con el que el beneficio marginal 
social de la contaminación es cero. 
Esta es una cantidad de contamina¬ 
ción ineficientemente alta: el coste 
marginal social, 400 $, es mucho 
mayor que el beneficio marginal social, 
0 $. Un impuesto pigouviano óptimo 
de 200 $, el valor del coste marginal 
social de la contaminación cuando es 
igual al beneficio marginal social de la 
contaminación, llevaría al mercado a la 
cantidad de contaminación socialmen¬ 
te óptima, Qqpt- 


Coste marginal 
social, beneficio 
marginal social 

Coste “400 $ 
marginal 
social en Q M 

300 

Impuesto 
piguviano 
óptímo 
sobre la 
contami¬ 
nación 

100 — 


Beneficio 
marginal 
social 
en Q„ 


CMgS de La 
contaminación 


J O 


El resultado del 
mercado es 
ineficiente: el 
coste marginal 
social de la 
contaminación 
es mayor que el 
beneficio 
marginal social 


BMgS de la 
contaminación 




Cantidad de contaminación 
socialmente óptima 


Q h Q m Cantidad de emisiones 
| contaminantes (toneladas) 

Cantidad de contaminación 
determinada por el mercado 


Un coste externo es un coste no 
compensado que un individuo o una 
empresa impone a otros. 

Un beneficio externo es un 
beneficio que un individuo o una 
empresa le proporciona a otros sin 
recibir compensación. 

Los costes y los beneficios externos 
se llaman externalidades. Los 
costes externos son externalidades 
negativas, y los beneficios externos 
son externalidades positivas. 


La Figura 9-2 muestra el resultado de esta asimetría entre quién recibe los bene¬ 
ficios y quién paga los costes. En una economía de mercado sin intervención pública 
para proteger el medio ambiente, al elegir la cantidad de contaminación solo se tienen 
en cuenta los beneficios que genera. Por eso, la cantidad de emisiones no será la can¬ 
tidad socialmente óptima, Qopt\ será Q M , la cantidad en la que el beneficio margii 
social de una tonelada adicional de contaminación es cero, pero en la que el coste 
marginal social de una tonelada adicional es mucho mayor (400 $). La cantidad de 
contaminación en una economía de mercado sin intervención del gobierno será mayor 
que la cantidad que es socialmente óptima. (El impuesto pigouviano que aparece en 
la Figura 9-2 se explicará enseguida). 

La razón es que, si no hay intervención del gobierno, los que obtienen los benefi¬ 
cios de la contaminación -en este caso, los propietarios de las centrales eléctricas- no 
tienen que compensar a los que soportan los costes. Por tanto, el coste marginal de la 
contaminación para cualquier contaminador es cero: los contaminadores no tienen 
ningún incentivo para reducir la cantidad de emisiones. Por ejemplo, ante de la Ley 
de Aire Limpio de 1970, las centrales eléctricas del Medio Oeste usaban el carbón 
más barato que podían encontrar, a pesar de que ese carbón era el que generaba más 
contaminación, y no hacían nada por filtrar sus emisiones. 

Los costes medioambientales de la contaminación son el ejemplo más conocido y 
el más importante de costes externos -un coste no compensado que un individuo o 
una empresa impone a otros. Hay muchos otros ejemplos de costes externos, además 
de la contaminación. Otro importante, y desde luego muy habitual, coste externo es el 
de la congestión del tráfico -un individuo que elige desplazarse en su coche durante 
las horas punta, incrementa los atascos de tráfico, por lo que aumenta el tiempo de 
viaje del resto de conductores. 

Más adelante en este capítulo veremos que también hay ejemplos importantes 
de beneficios externos, beneficios que algunos individuos o empresas generan 
a otros sin recibir compensación. Los costes y los beneficios externos reciben 
la denominación genérica de externalidades, denominándose externalida¬ 
des negativas los costes externos, y externalidades positivas, los beneficios 
externos. 
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IpA RA MENTES INQUIETAS f—- 

RlAR POR TELÉFONO, MANDAR MENSAJES Y CONDUCIR 



, Por qué la mujer del coche que viene 
frente conduce de manera tan erráti- 
6 ? ¿Acaso está borracha? No, solo está 
hablando por teléfono o mandando men¬ 
dos expertos en seguridad vial se 
toman muy en serio los peligros de utilizar 
un teléfono móvil mientras se conduce: 
utilizando datos de 2010, el Consejo de 
Seguridad Vial de Estados Unidos estimó 
que casi una cuarta parte de todos los 
accidentes de tráfico implicaban a con¬ 
ductores distraídos que estaban, o bien 
hablando, o bien mandando mensajes con 
sus teléfonos móviles. Esto se traduce 
en i,i millones de accidentes por hablar 
con los teléfonos móviles y en 160.000 
accidentes por mandar mensajes. Otras 
estimaciones sugieren que hablar por telé¬ 
fonos móviles mientras se conduce puede 
ser responsable de 3.000 o más muertes 
mensuales en accidentes de tráfico. Y 
utilizar equipos de manos libres activados 
por la voz no parece que ayude mucho, 
porque el principal peligro está en la dis¬ 
tracción. Como dice un experto en estos 
temas, "no se trata de dónde tienes los 
ojos, sino de dónde tienes la cabeza”. 


El Consejo Nacional 
de Seguridad urge a la 
población para que no 
utilice el teléfono mien¬ 
tras conduce. Pero en 
respuesta a un número 
creciente de acciden¬ 
tes, varios estados han 
prohibido el uso del 
teléfono móvil cuando 
se conduce. En 39 
estados y en el Distrito 
de Columbia, es ile¬ 
gal mandar mensajes 
y conducir al mismo 
tiempo. El uso del 
teléfono móvil mientras 
se conduce es ilegal 
también en muchos otros 
países, entre los que se 
cuentan Japón e Israel. 

¿Por qué no dejar que decida el 
conductor? Porque el riesgo que provoca 
hablar por teléfono mientras se conduce, 
no afecta solo al conductor; es también un 
riesgo para la seguridad de otros -la de 
los pasajeros que van en el mismo coche, 
la de los peatones y la de las personas 


que van en otros coches. Incluso si tú 
decides que el beneficio que recibes por 
usar el teléfono móvil mientras conduces 
es mayor que tu coste, no estás teniendo 
en cuenta los costes que impones a los 
demás. En otras palabras, conducir mien¬ 
tras se usa un teléfono móvil genera una 
importante -y a veces, fatal- externalidad 
negativa. 


Como ya hemos sugerido, las externalidades pueden provocar decisiones individua¬ 
les que no sean óptimas para el conjunto de la sociedad. Veamos más de cerca por qué. 


La ineficiencia del exceso de contaminación 

Acabamos de ver que si no hay intervención pública, la cantidad de contaminación 
será ineficiente : los contaminadores contaminarán hasta el punto en que el beneficio 
marginal social de la contaminación sea cero, tal como muestra la cantidad Qm de la 
Figura 9-2. 

Dado que en Q M el beneficio marginal social de la contaminación es cero, dismi¬ 
nuir las emisiones en una tonelada reduciría muy poco el beneficio social total de la 
contaminación. En otras palabras, el beneficio que los contaminadores obtienen de 
la última unidad de contaminación es muy pequeño -prácticamente nulo. En cambio, 
el coste marginal social impuesto al resto de la sociedad por esa última tonelada de 
contaminación en Q M , es bastante alto (400 $). En otras palabras, disminuir la can¬ 
tidad de contaminación en una tonelada a partir de Qm , reduce el coste social total 
de la contaminación en 400 $, mientras que la disminución del beneficio social sería 
prácticamente nula. Por tanto, si la cantidad de contaminación es Q M y se reduce en 
una tonelada, el excedente total aumenta en 400 $ aproximadamente. 

Si la cantidad de contaminación se sigue reduciendo, habrá más ganancias de 
excedente total, aunque estas ganancias serán menores. Por ejemplo, si la cantidad de 
contaminación es Q H en la Figura 9-2, el beneficio marginal social de una tonelada 
de contaminación es 100 $, pero el coste marginal social todavía es 300 $. En otras 
palabras, reducir la cantidad de contaminación en una tonelada genera una ganancia 
neta del excedente total de aproximadamente 300 $ - 100 $ = 200 $. Esto nos indica 
que Q h sigue siendo una cantidad ineficientemente alta de contaminación. Solo si la 
cantidad de contaminación se reduce hasta Qopt> donde el coste marginal social y 
el beneficio marginal social de una unidad adicional de contaminación son ambos 
iguales a 200 $, tendremos un resultado eficiente. 


Pasohen A/1. Wallace 
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Según el teorema de Coase, incluso 
cuando hay externalidades, una 
economía puede siempre alcanzar un 
resultado eficiente si los costes de 
transacción -los costes de negociar 
acuerdos entre los individuos- son 
suficientemente bajos. 

Cuando los individuos tienen en 
cuenta los costes ylos beneficios 
externos, están internalizando la 
externalidad. 


Soluciones privadas a las externalidades 

¿Puede el sector privado resolver el problema de las externalidades sin la intervenci' I 
del gobierno? Recordemos que cuando un resultado es ineficiente, potencialme t* 
existe un acuerdo que hace que la gente mejore. ¿Por qué no encuentran los individu C 
la manera de llegar a ese acuerdo? 

En un influyente artículo publicado en 1960, el economista y Premio Nobel de 
Economía Ronald Coase señaló que, en un mundo ideal, el sector privado podría 9 
efecto, resolver todas las externalidades. Según el teorema de Coase, incluso cuan 
do hay externalidades, una economía siempre puede llegar a una solución eficiente s * 
los costes de negociar un acuerdo son suficientemente bajos. A los costes de negociar 
un acuerdo se les llama costes de transacción. 

Para captar el sentido del argumento de Coase, imaginemos a dos vecinos, Mick v 
Christina, a los que les gusta celebrar barbacoas en sus jardines las noches de verano 
A Mick le encanta escuchar viejos éxitos musicales mientras asa la carne, pero esto 
molesta a Christina, que no soporta ese tipo de música. 

¿Quién se sale con la suya? Podríamos pensar que eso depende de los derechos 
legales que afecten al caso: si la ley dice que Mick tiene derecho a poner la música 
que le venga en gana, a Christina le toca aguantarse; si la ley dice que Mick necesita 
el permiso de Christina para poner música en su jardín, Mick tendrá que hacer la 
barbacoa sin escuchar su música favorita. 

Pero como Coase señaló, el resultado no tiene por qué estar determinado por los 
derechos legales, ya que Mick y Christina pueden llegar a un acuerdo privado. Aunque 
Mick tuviera derecho a oír su música preferida, Christina podría pagarle para que no 
lo hiciera; y, si Mick no pudiera poner la música sin un permiso de Christina, podría 
ofrecerle pagar una cantidad para conseguir el permiso. Estos pagos les permiten 
llegar a una solución eficiente, independientemente de quién tenga el derecho legal. 
Si el beneficio de oír música para Mick supera al coste que la música le supone a 
Christina, habrá música; si el beneficio de Mick es menor que el coste de Christina, 
habrá silencio. 

La implicación del análisis de Coase es que las externalidades no tienen que 
llevar necesariamente a la ineficiencia, porque los individuos tienen incentivos 
para alcanzar acuerdos que beneficien a ambos -acuerdos que, a la hora de tomar 
decisiones, les hagan tener en cuenta las externalidades que generan. Cuando 
los individuos tienen en cuenta las externalidades en el momento de decidir, los 
economistas dicen que están internalizando las externalidades. Cuando las 
externalidades se internalizan totalmente, el resultado es eficiente, incluso sin 
intervención pública. 

Entonces, ¿por qué los individuos no internalizan siempre las externalidades? 
Nuestro ejemplo de la barbacoa supone implícitamente que, para Mick y Christina, los 
costes de transacción son lo suficientemente bajos como para permitirles llegar a un 
acuerdo. Sin embargo, en muchas situaciones que implican externalidades, los costes 
de transacción impiden a los individuos negociar acuerdos eficientes. Entre los costes 
de transacción se incluyen los siguientes: 

• Costes de comunicación entre las partes interesadas. Estos costes pueden ser altísi¬ 
mos cuando las personas afectadas son muchas. 

• Costes de formular acuerdos vinculantes jurídicamente. Tales costes pueden ser 
altos si son necesarios servicios legales. 

• Costes de los retrasos en la negociación. Aunque exista un acuerdo potencialmente 
beneficioso, ambas partes pueden resistirse a alcanzarlo con la expectativa de 
conseguir unas condiciones más ventajosas, lo que lleva a aumentar el esfuerzo y 
a aplazar el beneficio. 

En algunos casos, las personas encuentran formas de reducir los costes de tran¬ 
sacción, lo que les permite internalizar las externalidades. Por ejemplo, una casa con 
el patio lleno de basura y la pintura desconchada, supone una externalidad negativa 
para las casas cercanas, porque disminuye su valor ante posibles compradores. Por 
eso, en muchas urbanizaciones privadas hay normas sobre el mantenimiento de las 
casas y el comportamiento, lo que hace innecesaria la negociación entre los vecinos. 
Pero en muchos otros casos, los costes de transacción son demasiado elevados como 
para que sea posible resolver las externalidades mediante acuerdos privados. Por 
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nlo, la lluvia ácida perjudica a decenas de millones de personas. Sería prohibi- 
Kvamente caro tratar de negociar un acuerdo entre todas esas personas y todas las 
compañía eléctricas. 

Cuando los costes de transacción impiden que el sector privado resuelva las 
externalidades, es el momento de apelar a las soluciones del gobierno. En la próxima 
ección nos ocupamos de las políticas públicas. 


LA ECONOMIA ► EN ACCION 


GRACIAS por no fumar 

L os neoyorquinos les llaman "los que tiemblan y soplan" -a los fumadores que 
salen a la calle, incluso en el más frío invierno, para fumarse un cigarrillo. 
Durante las últimas dos décadas, las normas que prohíben fumar en espacios com¬ 
partidos con otras personas se han ido endureciendo. Esto es en parte una cuestión 
de desagrado personal -a los no fumadores realmente les disgusta el olor del humo de 
los cigarrillos de otras personas- pero también refleja la preocupación por los riesgos 
para la salud de los fumadores pasivos. Como dice el aviso de las autoridades sanita¬ 
rias que aparece en muchos paquetes de tabaco, "Fumar produce cáncer de pulmón, 
enfermedades del corazón y enfisema, y puede complicar los embarazos". Y no hay 
duda de que eso empieza en la misma habitación en la que alguien que está fumando 
te expone a algunos riesgos. 

El efecto del humo del tabaco sobre los no fumadores es, por tanto, un claro 
ejemplo de externalidad negativa. ¿Pero cuál es su importancia? Darle un valor mone¬ 
tario -es decir, medir el coste marginal social del humo del tabaco- requiere no solo 
estimar sus efectos sobre la salud, sino atribuir un valor a esos efectos. A pesar de 
la dificultad, los economistas lo han intentado. Un artículo publicado en 1993 en el 
Journal ofEconomic Perspectives resumía las investigaciones sobre los costes externos 
tanto del tabaco como del alcohol. 

De acuerdo con este artículo, la evaluación de los costes del tabaco sobre la salud 
depende de que, además de los costes que soportan los fumadores, se tengan o no en 
cuenta los costes que se imponen a los miembros de las familias de los fumadores, 
incluyendo a los no nacidos. Si no se tienen en cuenta, los costes externos del tabaco 
sobre los fumadores pasivos se han estimado en solo 0,19 $ por paquete fumado. 
(Utilizando este método de cálculo, 0,19 corresponde al coste social medio del taba¬ 
co por cada paquete, con el nivel actual de tabaquismo que hay en la sociedad). Un 
estudio hecho en 2005 aumentó esta estimación a 0,52 $ por paquete fumado. Si se 
incluyen los efectos sobre las familias de los fumadores, la cifra aumenta considera¬ 
blemente -los miembros de las familias que viven con los fumadores están expuestos 
a mucho más humo. (También están expuestos al riesgo de incendios, que por sí solo 
se ha estimado en 0,09 $ por paquete). Si se incluyen los efectos para la salud futura 
de los hijos no nacidos de las mujeres embarazadas que fuman, el coste es inmenso 
-de unos 4,80 $ por paquete, que es más del doble de lo que los fabricantes de tabaco 
cobran a sus clientes al por mayor. 

O# 



Los costes externos del humo ambiental 
aumentan considerablemente cuando se 
tiene en cuenta el impacto en las fami¬ 
lias de los fumadores. 


▼ Repaso rápido 


COMPRUEBA SI LO HAS ENTENDIDO 


9-1 


1 . 


La evacuación de las aguas residuales de las grandes explotaciones avícolas afecta negativa¬ 
mente a sus vecinos. Explica lo siguiente: 

a. La naturaleza del coste externo impuesto 

b. El resultado cuando no hay ni intervención pública ni acuerdo privado 

c. El resultado socialmente óptimo 

2. Según Yasmin, cualquier estudiante que saca un libro de la biblioteca de la facultad y no lo 
devuelve en el plazo establecido, impone una externalidad negativa a otros estudiantes. Ella 
cree que, en lugar de poner una multa pequeña por las devoluciones tardías, la biblioteca 
debería cobrar una multa enorme de modo que los usuarios nunca devolverían un libro fuera 
de plazo. ¿Es correcto el razonamiento económico de Yasmin? 

Las soluciones están al final del libro. 


Reducir la contaminación tiene tanto 
costes como beneficios, por lo que 
la cantidad óptima de contaminación 
no es cero. La cantidad socialmente 
óptima de contaminación es aquella 
en la que se igualan el coste mar¬ 
ginal social de la contaminación y 
el beneficio marginal social de la 
contaminación. 

Por sí misma, una economía de mer¬ 
cado normalmente generará un nivel 
de contaminación ineficientemente 
alto, porque los contaminadores no 
tienen incentivos para tener en cuen¬ 
ta los costes que imponen a otros. 

Los costes y los beneficios externos 
se conocen como externalidades. 

La contaminación es un ejemplo de 
coste externo o externalidad nega¬ 
tiva; algunas actividades pueden 
generar beneficios externos o exter¬ 
nalidades positivas. 

Según el teorema de Coase, el sector 
privado puede algunas veces resol¬ 
ver las externalidades por sí mismo: 
si los costes de transacción no son 
demasiado altos, los individuos 
pueden llegar a un acuerdo para 
internalizar la externalidad. Cuando 
los costes de transacción son dema¬ 
siado altos, puede estar justificada 
la intervención del gobierno. 
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MÁS ALLÁ DE LA COMPETENCIA PERFECTA 


Los estándares medioambientales 
son reglas que protegen el medio 
ambiente especificando lo que los 
consumidores y los productores 
pueden y no pueden hacer. 

Un impuesto sobre las emisiones 
es un impuesto que depende de 
la cantidad de contaminación que 
produce una empresa. 


Políticas contra la contaminación I 

ntes de 1970, en los Estados Unidos no había reglas que limitaran la cantidad de 
dióxido de azufre que las centrales eléctricas podían emitir-lo que explica por 
qué la lluvia ácida se convirtió en un problema grave. A partir de 1970, la Ley de 
Aire Limpio estableció normas sobre las emisiones de dióxido de azufre -y la acidez 
de la lluvia disminuyó considerablemente. Sin embargo, los economistas argumen 
taron que un sistema más flexible, que aprovechase las ventajas del mercado, habría 
reducido en mayor medida la contaminación con costes menores. En 1990 se aplicó 
esta teoría mediante una versión modificada de la Ley de Aire Limpio. Y adivina qué 
pasó: jque los economistas tenían razón! 

En esta sección veremos las políticas públicas que se usan para hacer frente a la 
contaminación y cómo se ha utilizado el análisis económico para mejorar esas políticas 


Estándares medioambientales 

En el mundo moderno, los costes externos más importantes son seguramente los que 
se derivan de las acciones que perjudican el medio ambiente -contaminación del aire, 
contaminación del agua, destrucción de espacios naturales, etc. La protección del 
medio ambiente se ha convertido en una de las principales responsabilidades de los 
gobiernos en las naciones avanzadas. En los Estados Unidos, la Agencia de Protección 
Medioambiental es la principal encargada de las políticas medioambientales a nivel 
nacional, ayudada por las acciones de los gobiernos estatales y locales. 

¿Cómo protege un país su medio ambiente? En la actualidad, los principales 
instrumentos de políticas públicas son los estándares medioambientales, reglas 
que protegen el medio ambiente detallando las acciones de los consumidores y de 
los productores. Un ejemplo bien conocido es la norma que obliga a los automóviles 
a llevar catalizadores, lo que reduce las emisiones de gases que pueden ensuciar el 
aire y causar problemas de salud. Otras normas obligan a los ayuntamientos a tratar 
sus aguas residuales, o a las empresas a limitar o evitar cierto tipo de emisiones, etc. 

Los estándares medioambientales empezaron a utilizarse de manera generaliza¬ 
da en las décadas de 1960 y 1970, y tuvieron un éxito considerable en la reducción 
de la contaminación. Por ejemplo, desde la aprobación de la Ley de Aire Limpio de 
1970 en Estados Unidos, las emisiones contaminantes totales a la atmósfera han dis¬ 
minuido en más de una tercera parte, y eso en un periodo en el que la población se 
ha incrementado en un tercio y el tamaño de la economía se ha más que duplicado. 
Incluso en la ciudad de Los Ángeles, que todavía es famosa por su alto nivel de conta¬ 
minación, la calidad del aire ha mejorado de manera espectacular: en 1976, los niveles 
de ozono en South Coast Air Basin, superaron los estándares federales 194 días; en 
2010 solo lo hicieron 7 días. 

A pesar de estos éxitos, los economistas creen que, cuando los reguladores pueden 
controlar directamente los niveles de emisiones, hay maneras más eficientes de luchar 
contra la contaminación que los estándares medioambientales. Utilizando métodos 
derivados del análisis económico, la sociedad puede conseguir un aire más limpio con 
un coste menor. La mayoría de los estándares medioambientales actuales son muy 
rígidos y no permiten que las disminuciones de la contaminación se consigan con el 
menor coste posible. Por ejemplo, dos centrales eléctricas -la central A y la central B- 
pueden verse obligadas a reducir su contaminación en el mismo porcentaje, incluso 
aunque sus costes para conseguir ese objetivo sean muy diferentes. 

¿Cómo puede sugerir la teoría económica que se debería controlar directamente la 
contaminación? De hecho hay dos aproximaciones: los impuestos y los derechos nego¬ 
ciables. Como veremos, las dos propuestas permiten alcanzar el resultado eficiente 
con el menor coste posible. 

Impuestos sobre las emisiones 

Una manera de controlar directamente la contaminación es cobrar a los contamina¬ 
dores un impuesto sobre las emisiones. Estos impuestos dependen de la cantidad 
de contaminación que produce cada empresa. Por ejemplo, las centrales eléctricas 
podrían ser gravadas con 200 $ por cada tonelada de dióxido de azufre que emitieran. 

Volvamos a la Figura 9-2, en la que Qopt es la cantidad de contaminación social- 
mente óptima. Con esa cantidad de contaminación, el beneficio marginal social y el 
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CRECIMIENTO ECONÓMICO Y GASES CON EFECTO 
INVERNADERO EN CINCO PAÍSES 


A primera vista, una comparación entre las emisiones de 
I g ase s con efecto invernadero per cápita de varios países, que 
aparecen en el panel (a), sugiere que Australia, Canadá y los 
Estados Unidos son los mayores contaminadores. El estadou¬ 
nidense medio es responsable de 23,4 toneladas de emisiones 
de gas invernadero (medido en equivalentes de C0 2 ) -la con¬ 
taminación que causa el calentamiento global- comparado con 
solo 6,9 toneladas del ciudadano medio de Ubzekistán, con 
5 5 toneladas del ciudadano chino medio, y con las 1,7 tonela¬ 
das de un indio medio 

Sin embargo, esta apreciación ignora un importante factor a 
la hora de determinar el nivel de emisiones de gas invernadero 
de un país: su producto interior bruto, o PIB -el valor total del 
output de un país. Normalmente, no se puede producir sin 
utilizar más energía, y utilizar más energía genera más conta¬ 
minación. De hecho, algunos han argumentado que criticar el 
nivel de gases invernadero de un país sin tener en cuenta su 
grado de desarrollo económico es erróneo. Sería equivalente 
a criticar a un país por tener un nivel de desarrollo económico 
más avanzado. 

Una forma más razonable de comparar la contaminación 
entre países es medir las emisiones por cada millón de dóla¬ 
res del PIB de un país, como se hace en el panel (b). De esta 
manera, Estados Unidos, Canadá, India y Australia se convier¬ 


ten en países “verdes", mientras que China y Uzbekistán no lo 
hacen. ¿Cuál es la explicación de este cambio cuando se tiene 
en cuenta el PIB? La respuesta: tanto la economía como el 
comportamiento del gobierno. 

En primer lugar, hay una cuestión de orden económico. Los 
países que son pobres y que han empezado a industrializarse, 
como China y Uzbekistán, suelen considerar que es mejor gastar 
el dinero en otras cosas que en reducir la contaminación. Desde 
esta perspectiva, todavía son demasiado pobres como para per¬ 
mitirse un aire tan limpio como el de los países ricos. Afirman que 
imponerles estándares medioambientales propios de los países 
ricos pondría en peligro su crecimiento económico. 

En segundo lugar, está la cuestión de la conducta del 
gobierno -o, para ser más exactos, si el gobierno dispone o no 
de las herramientas necesarias para controlar eficazmente la 
contaminación. El gobierno de China no tiene suficiente poder 
regulatorio para hacer cumplir sus propias reglas medioam¬ 
bientales, para promover el ahorro de energía o para incentivar 
la reducción de la contaminación. Para producir un dólar de 
PIB, China gasta el triple de energía que el promedio mundial 
-mucho más que Indonesia, por ejemplo, que también es un 
país pobre. El caso de China ilustra la importancia de la inter¬ 
vención del gobierno para mejorar el bienestar social cuando 
existen externalidades. 


(a) Emisiones de gases con efecto invernadero 
(equivalentes de C0 2 ) per cápita 



(b) Emisiones de gases con efecto invernadero 
(equivalentes de C0 2 ) por cada millón de dólares de PIB 
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Fuente: Instituto de Recursos Mundiales. 




coste marginal social de una tonelada más de contaminación son iguales a 200 $. Pero 
cuando no hay intervención pública, las industrias eléctricas carecen de incentivos para 
limitar sus emisiones a la cantidad socialmente óptima, Qopt) P or el contrario, aumen¬ 
tarán las emisiones hasta la cantidad Q M> en la que beneficio marginal social es cero. 

Ahora es fácil ver cómo un impuesto sobre las emisiones puede resolver el proble¬ 
ma. Si las empresas eléctricas tienen que pagar 200 $ por cada tonelada emitida, se 
enfrentarán a un coste marginal de 200 $ por cada tonelada que emitan, y tienen un 
Incentivo para reducir sus emisiones hasta Qopt> I a cantidad socialmente óptima. Esto 
ilustra un resultado general: un impuesto sobre las emisiones igual al coste marginal 
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MÁS ALLÁ DE LA COMPETENCIA PERFECTA 


Los impuestos diseñados para reducir 
los costes externos se conocen con el 
nombre de impuestos pigouvianos. 


social que corresponde al nivel socialmente óptimo de contaminación, induce a l 0s 
contaminadores a internalizar la externalidad -a tener en cuenta el verdadero coste 
que sus acciones imponen a la sociedad. 

¿Por qué un impuesto sobre las emisiones es un modo eficiente (es decir, con costes 
mínimos) de reducir la contaminación, mientras que los estándares medioambientales 
generalmente no lo son? Porque un impuesto sobre las emisiones garantiza que el bene 
ficio marginal de contaminar sea el mismo para todas las fuentes de contaminación 
y un estándar medioambiental no. La Figura 9-3 muestra una industria hipotética 
compuesta por solo dos fábricas, la A y la B. Suponemos que la fábrica A utiliza una 
tecnología más moderna que la fábrica B, por lo que su coste de reducir la contamina¬ 
ción es menor. Esta diferencia de costes se refleja en el hecho de que la curva de bene¬ 
ficio marginal de contaminar de la fábrica A, BMg A , está situada debajo de la curva de 
beneficio marginal de contaminar de la fábrica B, BMg B . Como a la fábrica B le resulta 
más costoso reducir su contaminación con cualquier cantidad de output, una tonelada 
adicional de contaminación es más valiosa para la fábrica B que para la fábrica A. 

Si no hay intervención pública, sabemos que los contaminadores aumentarán la 
contaminación hasta que el beneficio marginal social de una unidad adicional de emi¬ 
siones sea igual a cero. Recordemos que el beneficio marginal social de la contamina¬ 
ción es el ahorro de costes, en el margen, que experimentan los contaminantes por una 
unidad más de contaminación. Por tanto, sin intervención pública, cada fábrica con¬ 
taminará hasta que su propio beneficio marginal de contaminar sea igual a cero. Esto 
corresponde a una cantidad de emisiones de 600 toneladas por la fábrica A y 600 por la 
B -la cantidad de contaminación en la que BMg A y BMg B son ambos iguales a cero Por 
tanto, aunque las dos fábricas valoran de forma diferente una tonelada de emisiones, 
sin intervención del gobierno las dos eligen emitir la misma cantidad de contaminación. 

Supongamos ahora que el gobierno decide que la contaminación total de esta 
industria debería reducirse a la mitad, de 1.200 toneladas a 600 toneladas. El panel 
(a) de la Figura 9-3 muestra cómo se podría conseguir esto con un estándar medioam¬ 
biental que exija a cada fábrica reducir sus emisiones a la mitad, de 600 a 300 tone¬ 
ladas. El estándar tiene el efecto deseado de reducir las emisiones totales de 1.200 
toneladas a 600, pero lo hace de una forma ineficiente. Como se puede observar en 
el panel (a), el estándar medioambiental lleva a la fábrica A a producir en el punto 
S A , en el que su beneficio marginal de contaminar es 150 $, mientras que la fábrica B 
produce en el punto S B , en el que su beneficio marginal es el doble, 300 $. 

Esta diferencia entre los beneficios marginales de las dos fábricas nos indica que 
se podría alcanzar el mismo nivel de contaminación con un coste total menor si se 
le permitiera a la fábrica B contaminar más de 300 toneladas, pero induciendo a la 
fábrica A a emitir menos. En realidad, la manera eficiente de conseguir la reducción 
de las emisiones es asegurarse de que en el resultado global de la industria, el bene¬ 
ficio marginal es el mismo para todas las fábricas. Cuando todas las fábricas le adju¬ 
dican el mismo valor a una tonelada de contaminación, no hay forma de redistribuir 
la reducción de contaminación entre las diferentes fábricas de modo que se alcance 
la cantidad óptima de emisiones a un coste total menor. 




El panel (b) muestra cómo un impuesto sobre las emisiones consigue exacta¬ 
mente ese resultado. Supongamos que ambas fábricas, la A y la B, pagan cada una 
un impuesto de 200 $ por tonelada, de modo que el coste marginal de una tonelada 
adicional de emisiones por cada fábrica es ahora 200 $, en lugar de cero. Como con¬ 
secuencia, la fábrica A produce en T A> y la fábrica B produce en T B . Es decir, la fábrica 
A reduce su contaminación más de lo que lo haría con un estándar medioambiental 
inflexible, pasando de 600 a 200 toneladas; a su vez, la fábrica B reduce menos su 
contaminación, de 600 a 400 toneladas. Al final, la contaminación total -600 tone¬ 
ladas- es la misma que con el estándar medioambiental, pero el excedente total es 
mayor. Esto se debe a que la disminución de la contaminación se ha conseguido de 
una manera eficiente, asignando la mayoría de la reducción a la fábrica A, que es la 
que puede reducirla con un coste menor. 

El término impuesto sobre las emisiones puede dar la impresión errónea de que 
estos impuestos solo resuelven un tipo de coste externo, la contaminación. En reali- 1 
dad, se pueden utilizar para desincentivar cualquier actividad que genere externa- 
lidades negativas, como conducir en las horas punta o abrir un bar ruidoso en una 
zona residencial. En general, los impuestos diseñados para reducir los costes externos 
se conocen con el nombre de impuestos pigouvianos, en homenaje a A. C. Pigou, 
que puso de relieve su utilidad en un libro clásico publicado en 1920, La economía 1 
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f'GURa 9-3 Estándares medioambientales frente a impuestos sobre las emisiones 


(a) Estándares medioambientales 



medioambientales gobierno, cada (toneladas) 

obligan a las dos fábrica emite 

fábricas a reducir sus 600 toneladas 

emisiones a la mitad 


(b) Impuestos sobre las emisiones 



mayor, y reduce las emisiones 
hasta 200 toneladas 


En ambos paneles, BMg A representa el beneficio marginal 
de la contaminación de la fábrica A, y BMg B representa 
el beneficio marginal de la contaminación de la fábrica B. 
Sin la intervención del gobierno, cada fábrica emitiría 600 
toneladas. Sin embargo, el coste de reducir las emisiones 
es menor para la fábrica A que para la B, como muestra el 
hecho de que BMg A está situada debajo de BMg B . El panel 
(a) muestra el resultado de fijar un estándar medioambiental 


que exija a las dos fábricas reducir sus emisiones a la mitad; 
es ineficiente porque el beneficio marginal de contaminar 
sería mayor para la fábrica B que para la A. El panel (b) 
muestra que un impuesto sobre las emisiones consigue 
eficientemente la misma cantidad de contaminación global: 
ante un impuesto de 200 $ por tonelada, las dos fábricas 
reducen su contaminación hasta que su beneficio marginal 
sea igual a 200 $. 


del bienestar. En nuestro ejemplo, el impuesto pigouviano óptimo es de 200 $; como 
se puede ver en la Figura 9-2, ese importe corresponde al coste marginal social de la 
contaminación asociado con la cantidad óptima de output, Qopt- 

Í ¿Plantean problemas los impuestos sobre las emisiones? La principal dificultad 
estriba en que, en la práctica, los encargados de imponerlo generalmente no están 
seguros de cuál debe ser su cuantía. Si fijan un impuesto demasiado bajo, la mejo¬ 
ra medioambiental será demasiado pequeña; si es demasiado alto, las emisiones se 
reducirán más allá de lo que es eficiente. Esta incertidumbre es inevitable, pero la 
naturaleza del riesgo puede cambiar adoptando una estrategia diferente, poniendo en 
circulación derechos de emisión negociables. 


Permisos de emisión negociables 

Los permisos de emisión negociables son licencias para emitir determinadas can¬ 
tidades de contaminación, que pueden ser comprados y vendidos por los contamina¬ 
dores. Normalmente se distribuyen entre las empresas contaminantes mediante algu¬ 
na fórmula que refleje su historia. Por ejemplo, a cada central eléctrica se le puede 
a signar una cantidad de derechos igual al 50% de sus emisiones antes de ponerse en 
niarcha el sistema. El punto más importante, sin embargo, es que esos permisos son 
ne gociables. Las empresas que tienen diferentes costes de reducción de las emisiones 


Los permisos de emisión 
negociables son licencias 
para emitir cantidades limitadas 
de contaminación, que los 
contaminadores pueden comprar y 
vender. 
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pueden ahora hacer entre ellas transacciones beneficiosas para ambas: las que tiern 
más facilidad para reducir la contaminación venderán algunos de esos permisos a l a $ 
que tienen más dificultades para reducirla. 

En otras palabras, las empresas utilizarán las transacciones de permisos p ara 
reasignar entre ellas la reducción de la contaminación, de forma que las que tienen 
menores costes acabarán reduciéndola más y las que tienen costes mayores serán 
las que menos la reduzcan. Supongamos que el gobierno otorga 300 licencias a cada 
una de las fábricas, A y B, y que cada licencia permite la emisión de una tonelada 
de contaminación. Con un sistema de derechos de emisión negociables, la fábrica A 
encontrará beneficioso vender 100 de sus 300 licencias a la fábrica B. El efecto de 
un sistema de permisos negociables es crear un mercado de derechos a contaminar. 

Exactamente igual que los impuestos pigouvianos, los derechos negociables propor¬ 
cionan un incentivo a los contaminadores para que tengan en cuenta los costes mar¬ 
ginales sociales de la contaminación. Para ver por qué, supongamos que el precio de 
mercado de un permiso para emitir una tonelada de dióxido de azufre es 200 $. En ese 
caso, cada fábrica tiene un incentivo para reducir sus emisiones hasta el punto en el qu e 
el beneficio marginal de emitir una tonelada adicional de contaminación sea igual a 
200 $. Esto es obvio para las fábricas que compran derechos a contaminar: si una fábri¬ 
ca tiene que pagar 200 $ para emitir una tonelada más dióxido de azufre, se enfrenta al 
mismo incentivo que si tuviera que pagar un impuesto de 200 $ por tonelada. 

Pero es igualmente cierto para las fábricas que tienen más permisos de los que 
planean utilizar: al no emitir una tonelada de dióxido de azufre, una fábrica libera un 
permiso que puede vender por 200 $, así que el coste de oportunidad de una tonelada 
de emisiones es, para el propietario de la fábrica, 200 $. 

Resumiendo, los derechos de emisión negociables tienen, respecto a los estándares 
medioambientales, la misma ventaja de minimización de costes que los impuestos sobre 
emisiones: ambos sistemas garantizan que los que pueden reducir sus emisiones con 
menor coste serán los que las reduzcan. La cantidad de contaminación socialmente 
óptima que se muestra en la Figura 9-2 se podría alcanzar eficientemente de ambas for¬ 
mas: estableciendo un impuesto de 200 $ por tonelada de contaminación, o emitien< 
permisos negociables para generar Q OPT toneladas de contaminación. Si los reguladores 
eligen emitir Qopt permisos, tales que cada uno de ellos permite liberar una tonelada de 
emisiones, entonces el precio de equilibrio de mercado de un permiso entre los conta¬ 
minantes es, por supuesto, 200 $ por tonelada. ¿Por qué? Se puede ver en la Figura 9-2 
que en Qopt solo comprarán un permiso los contaminadores que tengan un beneficio 
marginal igual o mayor que 200 $. Y el último contaminador que lo haga -el que tenga 
un beneficio marginal de 200 $ exactamente- fija el precio de equilibrio. 

Es importante darse cuenta de que los impuestos sobre las emisiones y los permi¬ 
sos negociables hacen algo más que inducir a las industrias contaminantes a reducí 
su producción. A diferencia de los rígidos estándares medioambientales, los impues¬ 
tos sobre emisiones y los permisos negociables generan incentivos para crear y uti¬ 
lizar tecnologías menos contaminantes -nueva tecnología que reduce el nivel social¬ 
mente óptimo de contaminación. El efecto principal del sistema de permisos para 
emitir dióxido de azufre ha sido cambiar la forma en la que se produce la electricidad, 
más que reducir la cantidad total de electricidad producida en la nación. Por ejemplo, 
las compañías eléctricas han pasado a utilizar combustibles alternativos, tales como 
el carbón bajo en azufre y el gas natural; también han instalado filtros que reduce] 
notablemente las emisiones de dióxido de azufre de sus centrales. 

El principal problema con los permisos de emisión negociables es el reverso de la 
moneda del problema con los impuestos sobre emisiones: puesto que es difícil deter¬ 
minar la cantidad óptima de contaminación, el gobierno se puede encontrar con que 
está emitiendo demasiados permisos (es decir, no reducirían suficientemente la con¬ 
taminación) o con que están emitiendo demasiado pocos (es decir, reducen demasiado 
la contaminación). 

Después de confiar inicialmente en los estándares medioambientales, el gobierno de 
los Estados Unidos ha optado por un sistema de permisos negociables para controlar 
la lluvia ácida. El propósito actual es extender el sistema a otras fuentes importantes 
de contaminación. Y en 2005, con el propósito de controlar las emisiones de dióxido de 
carbono, conocidas también como gases de efecto invernadero, la Unión Europea puso 
en marcha el mayor sistema de emisiones negociables. El sistema de la UE forma parte 
de un mercado global más amplio para el intercambio de permisos de gas invernadero. 
La siguiente sección de “La Economía en acción” describe estos dos sistemas. 
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■dpe y comercio 

L os sistemas de permisos de emisión negociables, que se utilizan para luchar contra 
ila lluvia ácida en los Estados Unidos y contra los gases de efecto invernadero en la 
Unión Europea, son ejemplos de sistemas de topes y comercio (cape and trade systems): 
el gobierno fija un tope (una cantidad máxima de contaminante que se puede emitir), 
pone en circulación permisos de emisión negociables, e impone cada año una regla por 
la que cada contaminador debe mantener un número de permisos igual a la cantidad 
de contaminante emitido. El objetivo es fijar el tope lo suficientemente bajo como para 
generar beneficios medioambientales, y que a la vez dé a los contaminadores flexibi¬ 
lidad suficiente para cumplir los estándares medioambientales y para motivarles a 
adoptar nuevas tecnologías que abaraten el coste 
de reducir la contaminación. 

En 1994 los Estados Unidos pusieron en 
marcha un sistema de topes y comercio para las 
emisiones de dióxido de azufre que causan lluvia 
ácida, distribuyendo permisos a las centrales 
eléctricas en función de su consumo histórico de 
carbón. Gracias a este sistema, los contaminan¬ 
tes del aire en los Estados Unidos disminuyeron 
en más del 40% desde 1990 hasta 2008, y en 2010 
los niveles de lluvia ácida cayeron aproximada¬ 
mente hasta el 50% de sus niveles en 1980. Los 
economistas que han analizado el sistema de 
tope y comercio para el dióxido de azufre apun¬ 
tan a otra razón de su éxito: habría sido mucho 
más caro -un 80% más para ser exactos- reducir 
tanto las emisiones utilizando una política regu- 
latoria no basada en el mercado. 

El sistema de topes y comercio de la Unión 
Europea, que afecta a los 27 países miembros 
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de la UE, es el único sistema obligatorio de comercio de gases invernadero que hay en 
el mundo. Está programado para alcanzar en 2020 una reducción de los gases inver¬ 
nadero del 21% respecto a los niveles de 2005. 

Otros países, como Australia .y Nueva Zelanda, han adoptado sistemas de comer¬ 
cio de gases invernadero menos completos. Según el Banco Mundial, el mercado 
mundial de gases invernadero -también llamado comercio de carbono- ha crecido 
rápidamente, desde los 11.000 millones de dólares de permisos comerciados en 2005, 
hasta los 142.000 millones en 2010. En Nueva Zelanda, país famoso por su industria 
de ovejas y corderos, los granjeros están convirtiendo sus tierras de pastos en bosques, 
de forma que puedan vender permisos de emisión a partir de 2015, cuando las empre¬ 
sas estén obligadas a pagar por sus emisiones. 

Sin embargo, a pesar de todas estas buenas noticias, los sistemas de topes y comer¬ 
cio no son la panacea para el problema mundial de la contaminación. Aunque son muy 
adecuados para la contaminación que está dispersa geográficamente, como el dióxido de 
azufre y los gases invernadero, no funcionan cuando la contaminación está concentrada 
localmente, como la contaminación por mercurio o plomo. Además, la reducción total de 
las emisiones depende del tope fijado. Ante las presiones de la industria, los reguladores 
corren el riesgo de poner en circulación demasiados permisos, lo que de hecho equivale 
a eliminar el tope. Por último, para que el sistema funcione, debe haber una estrecha 
vigilancia de su cumplimiento. Si no se sabe cuánto está emitiendo realmente un conta¬ 
minador, no hay forma de saber con seguridad si las normas se están cumpliendo. 
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h Algunos oponentes a los permisos de emisión negociables plantean la objeción de que los 
contaminadores que venden sus permisos se benefician monetariamente de su contribución 
a la contaminación del medio ambiente. Discute este argumento. 


▼ Repaso rápido 


Los gobiernos frecuentemente 
limitan la contaminación mediante 
estándares medioambientales. En 
general, estos estándares son una 
forma ineficiente de reducir la conta¬ 
minación porque son inflexibles. 

Cuando la cantidad de contamina¬ 
ción emitida se puede observar y 
controlar directamente, los objetivos 
medioambientales se pueden alcan¬ 
zar eficientemente de dos formas: 
impuestos sobre las emisiones y 
permisos de emisión negociables. 
Estos sistemas son eficientes porque 
son flexibles, asignando una mayor 
reducción de la contaminación a los 
que pueden hacerlo con menores 
costes. También estimulan a los con¬ 
taminadores a adoptar tecnologías 
que reducen la contaminación. 

Un impuesto sobre las emisiones es 
un tipo de impuesto pigouviano. El 
impuesto pigouviano óptimo es igual 
al coste marginal social de la conta¬ 
minación asociado con la cantidad de 
contaminación socialmente óptima. 
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2. Explica las siguientes cuestiones: 

a. Por qué un impuesto sobre las emisiones mayor o menor que el coste marginal social 
asociado a Q 0 pr genera un excedente total menor que el que se habría generado si el 
impuesto se hubiera fijado óptimamente. 

b. Por qué un sistema de permisos de emisión negociables que fija la cantidad total de emi¬ 
siones permitidas en un nivel mayor o menor que Qopr genera un excedente total menor 
que el que se habría generado si el impuesto se hubiera fijado óptimamente. 

Las soluciones están al final del |¡b ro 

ExTernalidades positivas 

ueva Jersey es el estado más poblado de los Estados Unidos, y está situado a 
lo largo del corredor del noreste, una zona de desarrollo casi continuo que se 
extiende desde Washington D.C. hasta Boston. Sin embargo, un viaje a través 
de Nueva Jersey revela una característica sorprendente: una hectárea tras otra de tie¬ 
rra agrícola, en la que se cultiva de casi todo, desde maíz hasta calabazas, y hasta los 
famosos tomates de Jersey. Esta situación no es una casualidad: a partir de 1961, los 
habitantes de Nueva Jersey votaron a favor de una serie de medidas para subvencionar 
a los agricultores con objeto de que conservaran permanentemente sus tierras en lugar 
de vendérselas a promotores inmobiliarios. Hacia 2012, el Programa de Acres Verdes, 
administrado por el estado, había conservado casi 650.000 acres de espacio abierto. 

¿Por qué votaron los ciudadanos de Nueva Jersey a favor de subirse sus propios 
impuestos para subvencionar la conservación de tierras cultivables? Porque creen que 
en un estado que ya está muy desarrollado, la conservación de las tierras de cultivo 
proporciona beneficios externos, tales como la belleza de la naturaleza, el acceso a 
alimentos frescos y la conservación de la población de aves autóctonas. Además, la 
conservación alivia los costes externos que provienen de un mayor desarrollo, tales 
como la presión sobre las carreteras, sobre el suministro de agua, y sobre los servicios 
municipales -e inevitablemente, la mayor contaminación. 

En esta sección vamos a analizar los temas de los beneficios externos y las externa- 
lidades positivas. Son, en muchos sentidos, las imágenes de espejo de los costes externos 
y de las externalidades negativas. El mercado, actuando por sí solo, producirá muy poca 
cantidad de un bien (en este caso, la tierra de cultivo conservada de Nueva Jersey) que 
genera beneficios externos a otros. Pero la sociedad en su conjunto está mejor cuando 
se adoptan políticas que incrementan la oferta de un bien de este tipo. 

Conservación de las tierras de cultivo: un beneficio externo 

La conservación de las tierras de cultivo genera tanto beneficios como costes a la socie¬ 
dad. Si no hay intervención gubernamental, el agricultor que quiere vender sus tierras 
es el que soporta todos los costes de su conservación -especialmente, los beneficios que 
hubiera obtenido vendiendo sus tierras a un promotor inmobiliario. Sin embargo, los 
beneficios de conservar la tierra no los recibe el agricultor, sino sus vecinos residentes, 
que no tienen ningún derecho a influenciarle sobre el destino que le va a dar a la tierra. 

La Figura 9-4 ilustra el problema de la sociedad. El coste marginal social de con¬ 
servar las tierras de cultivo, representado por la curva CMgS, es el aumento de coste 
impuesto a la sociedad por un acre adicional de tierra conservada. Esto representa los 
beneficios perdidos, que habrían ido a parar a los agricultores si hubieran vendido sus 
tierras a los promotores. La línea es creciente porque cuando se conservan muy pocas 
hectáreas y quedan muchas tierras disponibles para los promotores, el beneficio que 
se puede obtener vendiendo una hectárea a un promotor es pequeño. Pero a medida 
que aumenta el número de hectáreas que se conservan y quedan menos para la pro¬ 
moción, la cantidad que un promotor inmobiliario está dispuesto a pagar por ellas y, 
por tanto, el beneficio que se deja de obtener, también aumenta. 

La curva BMgS representa el beneficio marginal social de las tierras conservadas. 
Es el aumento de beneficio que obtiene la sociedad -en este caso, los vecinos del agri¬ 
cultor- cuando se conserva una hectárea adicional de tierra de cultivo. La curva es 
decreciente porque a medida que se conserva más tierra, disminuye el beneficio que 
recibe la sociedad por conservar una hectárea adicional. Como muestra la Figura 9-4, 
el punto socialmente óptimo, O, se alcanza cuando el coste marginal social y el bene¬ 
ficio marginal social se igualan -en este ejemplo, al precio de 10.000 $ por hectárea. 1 
En el punto óptimo social se conservan Q OP t hectáreas de tierra de cultivo. 


CAPITULO 9 


EXTERNALIDADES Y BIENES PÚBLICOS 289 


p|GUR^ 


9-4 


Por qué una economía de mercado conserva una cantidad 
demasiado pequeña de tierras de cultivo 


Si no hay intervención del gobier¬ 
no, la cantidad de tierras de 
cultivo que se conservaría sería 
cero, porque este es el nivel en el 
que el coste marginal social de la 
cpnservación sería cero. Esta es 
una cantidad de tierras de cultivo 
ineficientemente baja: el beneficio 
marginal social es 20.000 $, pero 
el coste marginal social es cero. 
Una subvención piguviana óptima 
de 10.000 $, el valor del beneficio 
marginal social de la conservación 
cuando es igual al coste marginal 
social, puede llevar al mercado a 
la cantidad de tierra conservada 
socialmente óptima, Qopt. 


Coste marginal 
social, beneficio 
marginal social 


Beneficio - 
marginal 
social 
en Q m 


Subvención 
piguviana 
óptima para 
la conservación 
de tierras 
de cultivo 


Coste 
marginal 
social en Q M 


- 20.000 $ 


El resultado del mercado es 
ineficiente: el beneficio marginal 
social de conservar las tierras de 
cultivo es mayor que el coste 
marginal social 



CMgS de la 
conservación de 
tierras de cultivo 

/ 


Punto 

socialmente 

óptimo 


Cantidad de tierras de 
cultivo conservadas 
determinada por 
el mercado 


BMgS de la 
conservación de 
tierras de cultivo 


Q opt Cantidad de tierras de cultivo 
I conservadas (hectáreas) 

Cantidad de tierras 
de cultivo conservadas 
socialmente óptima 


El mercado por sí solo no va a suministrar Qopt hectáreas de tierras de cultivo 
onservadas. Por el contrario, el resultado del mercado es que no se conserva ninguna 
tierra de cultivo; el nivel de tierras de cultivo conservadas, Q M , es igual a cero. Esto 
es porque los agricultores fijarán el coste marginal social de la conservación -sus 
beneficios perdidos- en un nivel igual a cero y venderán todas sus hectáreas a los 
romotores inmobiliarios. Como los agricultores soportan todo el coste de la conser¬ 
vación, pero no obtienen ninguno de sus beneficios, en el resultado del mercado se 
onservará una cantidad ineficientemente pequeña de hectáreas. 

Esto es claramente ineficiente porque, si la cantidad de hectáreas conservadas 
es igual a cero, el beneficio marginal social de conservar una hectárea es 20.000 $. 
Por tanto, ¿de qué forma puede inducirse a la economía a producir Q OPT hectáreas de 
tierras de cultivo conservadas, el nivel socialmente óptimo? La respuesta es una sub¬ 
vención pigouviana: un pago diseñado para incentivar actividades que rinden bene¬ 
ficios externos. La subvención pigouviana óptima, tal como muestra la Figura 9-4, es 
igual al beneficio marginal social de las tierras conservadas en el nivel óptimo social, 
Qopr-es decir, 10.000 $ por hectárea 

Por tanto, los votantes de Nueva Jersey están, por supuesto, decidiendo la política 
correcta para aumentar su bienestar social -gravándose a sí mismos con impuestos 
para generar subvenciones a la conservación de las tierras de cultivo. 


Externalidades positivas en la economía moderna 

En la economía moderna la principal fuente de beneficios externos es la creación de cono¬ 
cimiento. En las industrias de alta tecnología, como las de semiconductores, las de diseño 
de aplicaciones informáticas o las de bioingeniería, las innovaciones de una empresa son 
rápidamente emuladas, e incluso mejoradas, por los competidores y por empresas de 
°tras industrias. A esta dispersión del conocimiento entre individuos y empresas se la 
llama efectos de difusión tecnológica. En la economía moderna, las mayores fuentes 
de difusión tecnológica son las principales universidades y los institutos de investigación. 

En los países tecnológicamente avanzados, como los Estados Unidos, Japón, el 
Reino Unido, Alemania, Francia e Israel, hay un intercambio continuo de personas y 
de ideas entre las industrias privadas, las principales universidades y los institutos de 
mvestigación situados en lugares cercanos. La interacción dinámica que tiene lugar 


Una subvención pigouviana es 

un pago diseñado para favorecer 
actividades que generan beneficios 
externos. 

Un efecto de difusión tecnológica 

es un beneficio externo que resulta 
cuando el conocimiento se extiende 
entre los individuos y las empresas. 
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en estos núcleos de investigación (research clusters) estimula la innovación y l a C om 
tencia, los avances tecnológicos y las aplicaciones prácticas. (Ver el Caso Empresarial 
al final del capítulo para saber más de los núcleos de investigación). 

Uno de los núcleos de investigación más conocidos y más exitoso es el Triáng u | r 
de Investigación de Carolina del Norte, integrado por la Universidad de Duke y \ 
Universidad de Carolina del Norte, muchas otras universidades y hospitales, y empr e 
sas como IBM, Pfizer y Qualcomm. A la larga, estas áreas de difusión tecnológica 
incrementan la productividad de la economía y aumentan los niveles de vida. 

Pero los núcleos de investigación no surgen del aire. Excepto en unos pocos casos 
en los que algunas empresas han financiado la investigación básica a largo plazo, los 
núcleos de investigación se han creado alrededor de las principales universidades Y 
lo mismo que la conservación de las tierras de cultivo en Nueva Jersey, las principales 
universidades y sus actividades investigadoras están subvencionadas por el gobierno 
De hecho, los gestores de la política económica de los países avanzados han entendido 
desde hace mucho tiempo que los beneficios externos generados por el conocimiento 
que surgen desde la educación básica hasta las investigaciones de alta tecnología, son 
la clave del crecimiento económico a largo plazo. 






LéJ 


Los programas de intervención centrados en la educación y en la sani¬ 
dad de la primera infancia producen muchos beneficios externos a la 
sociedad. 


▼ Repaso rápido 


Cuando hay externalidades positivas 
o beneficios externos, una econo¬ 
mía de mercado sin intervenciones 
generalmente producirá una cantidad 
demasiado pequeña del bien o de la 
actividad. La cantidad socialmente 
óptima del bien o actividad puede 
alcanzarse mediante una subvención 
pigouviana. 

El ejemplo más importante de bene¬ 
ficios externos en la economía es la 
creación de conocimiento a través de 

la difusión tecnológica. 


LA ECONOMIA EN ACCION 


LA IMPECABLE LÓGICA ECONÓMICA DE LOS PROGRAMAS 
DE INTERVENCIÓN EN LA PRIMERA INFANCIA 

U no de los problemas más serios a los que se enfrenta una sociedad es el de cómo 
hacer frente a lo que los investigadores llaman el "ciclo de la pobreza": los niños que 
crecen en circunstancias socioeconómicas desfavorables tienen muchas más-probabil 
des de seguir siendo pobres en la edad adulta, incluso si se tienen en cuenta las diferenc 
en sus capacidades personales. Tienen muchas más probabil 
dades de ser desempleados o subempleados, de convertirse 
delincuentes y de padecer problemas crónicos de salud. 

La intervención en la primera infancia ha dado alguna 
esperanza de romper el ciclo. Un estudio de 2006 de la RAND 
Corporation demostró que los programas de alta calidad 
para la primera infancia que se centran en la educación y el 
cuidado de la salud, producen considerables mejoras sociales, 
intelectuales y financieras en niños que, en otro caso, estarían 
en riesgo de abandonar la enseñanza secundaria y de tener 
comportamientos delictivos. Los niños beneficiarios de pro¬ 
gramas como Head Start tenían menos probabilidades de caer 
en estos comportamientos destructivos, y más probabilidades 
de acabar con un trabajo bien pagado en su vida futura. 

Otro estudio hecho en 2003 por investigadores de la 
University of Pittsburg, analizó los programas de atención a la 
primera infancia desde una perspectiva monetaria, calculando 
que cada dólar gastado en programas de intervención en la pri¬ 
mera infancia, producía unos beneficios de entre 4 y 7 dólares. 
El estudio de Pittsburg destacaba también un programa cuyos 
participantes, a los 20 años, tenían un 26% más de probabili¬ 
dades de haber acabado sus estudios secundarios, un 35% menos de probabilidades de 
ser procesados por un tribunal de menores, y un 40% menos de probabilidades de haber 
repetido un curso, comparándolos con los individuos de un entorno socioeconómico 
similar que no habían tenido educación preescolar. 

Los beneficios externos para la sociedad de estos programas son tan grandes que 
la Brookings Institution predice que proporcionar educación preescolar de alta cali¬ 
dad a todos los niños americanos generaría un crecimiento del PIB de casi un 2%, lo 
que equivaldría a la creación de más de 3 millones de empleos. 
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En 2010, el Departamento de Educación de los Estados Unidos gastó más de 40 mil millo¬ 
nes de dólares en ayudas a estudiantes universitarios. Explica por qué esto puede ser una 
política óptima para incentivar la creación de conocimiento. 
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^Lada uno de los siguientes casos, determina si se impone un 
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coste externo o un beneficio 


externo y 


cuál será la respuesta de política pública adecuada. 


m>s árboles plantados en las zonas urbanas mejoran la calidad del aire y rebajan las tem¬ 
peraturas veraniegas. 

[os inodoros que ahorran agua reducen la necesidad de extraer agua de los ríos y de los 
acuíferos. El coste de un litro de agua para los consumidores es prácticamente cero. 

Las pantallas de los ordenadores antiguos contienen materiales tóxicos que contaminan el 
ambiente cuando su propietario de deshace de ellas de modo inapropiado.- 

Las soluciones están al final del libro. 




Bienes públicos 


m 1 relato del principio de este capítulo describía la Gran Pestilencia de 1858, 
L una externalidad negativa creada por las personas que tiraban sus basuras al 
Támesis. 

En aquel momento, los reformadores afirmaron que lo que la ciudad necesitaba 
era un sistema de alcantarillado que llevara los residuos lejos del río. Sin embargo, 
ningún individuo privado deseaba construir ese sistema, y las personas influyentes 
se oponían a la idea de que el gobierno asumiera la responsabilidad del problema. 
La revista The Economist, por ejemplo, se manifestó en contra de que el gobierno 
construyese las alcantarillas con el argumento de que "el sufrimiento y el mal son 
advertencias de la naturaleza -de las que es imposible librarse". 

Como vimos en el relato al principio del capítulo, el Parlamento aprobó un plan 
para crear un inmenso sistema de alcantarillas y de estaciones de bombeo, con el 
resultado de que desaparecieron completamente las epidemias de cólera y tifus, 
que se producían de forma regular. El Támesis, que era el río metropolitano más 
sucio del mundo, se convirtió en el más limpio, y el ingeniero principal del sistema, 
Sir Josep Bazalgette, fue elogiado por haber "salvado más vidas que cualquier 
otro funcionario Victoriano". En su momento se calculó que las alcantarillas de 
Bazalguette incrementaron en 20 años la esperanza de vida del londinense medio. 

Entonces, ¿cuál es la diferencia entre instalar un nuevo cuarto de baño en una 
casa y construir un sistema municipal de alcantarillas? ¿Cuál es la diferencia entre 
cultivar trigo y pescar en mar abierto? 

No son preguntas con trampa. En ambos casos hay una diferencia básica en las 
características de los bienes implicados. Los accesorios del cuarto de baño y el trigo 
tienen las características necesarias para permitir que los mercados funcionen efi¬ 
cientemente. Las alcantarillas y la pesca no las tienen. 

Veamos esas características esenciales y por qué son importantes. 


Un bien es excluible si el oferente 
de ese bien puede impedir que lo 
consuman las personas que no lo 
paguen. 

Un bien es rival en el consumo si la 
misma unidad del bien no puede ser 
consumida por dos personas al mismo 
tiempo. 

Un bien que es rival y excluible en el 
consumo, es un bien privado. 

Cuando un bien es no excluible, 
el oferente no puede impedir que lo 
consuman las personas que no lo 
pagan. 


Características de los bienes 

Los bienes como los accesorios de baño o el trigo tienen dos características que, como 
veremos enseguida, son esenciales para que un bien pueda ser suministrado eficien¬ 
temente por una economía de mercado: 

• Son excluibles: los oferentes del bien pueden impedir que lo consuman las per¬ 
sonas que no lo pagan. 

• Son rivales en el consumo: la misma unidad de un bien no puede ser consumida 
por más de una persona al mismo tiempo. 

Cuando un bien es excluible y rival en el consumo, se llama bien privado. El trigo 
es un ejemplo de bien privado. Es excluible : el agricultor puede vender una fanega de 
trigo a un consumidor sin tener que vender trigo a nadie más. Y, es rival en el consu¬ 
elo: si yo como un pan hecho con trigo de un agricultor, nadie más puede consumir 
ese mismo trigo. 

Pero no todos los bienes tienen estas dos características. Algunos bienes son no 
excluibles -el oferente no puede impedir que consuman el bien personas que no 
pagan. El servicio de bomberos es un ejemplo: un departamento de bomberos que 
apaga los incendios antes de que se propaguen, protege a toda la ciudad, no solo a las 
personas que hayan hecho aportaciones económicas a la Asociación Benéfica de los 
bomberos. Una mejora del medio ambiente es otro ejemplo: la ciudad de Londres no 
hubiera podido acabar con la Gran Pestilencia para unos residentes y dejar el Támesis 
Maloliente para otros. 
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figura 9-5 Cuatro tipos de bienes 

Rival en el consumo No rival en el consumo 


Excluíble 


No 

excluíble 


Bienes privados 

• Trigo 

• Accesorios de cuarto de baño 

Bienes artificialmente escasos 

• Películas de pago 

• Software de ordenador 

Recursos comunes 

• Agua limpia 

• Biodiversidad 

Bienes públicos 

• Sanidad pública 

• Defensa nacional 


Hay cuatro tipos de bienes. El tipo de bien depende de: (1) si es o no excluible -si 
un productor puede impedir que alguien lo consuma; y (2) de si su consumo es o 
no rival en el consumo -si es imposible que la misma unidad del bien sea consu¬ 
mida por más de una persona al mismo tiempo. 


No todos los bienes son rivales 
consumo. Los bienes son no rivales * 1 ^ 
el consumo si más de una persona p u J9 
consumir la misma unidad del bien 
mismo tiempo. Los programas de televisé 
son no rivales en el consumo: tu decisió* 1 
de ver un programa no impide q Ue otras 
personas vean el mismo programa. 


Puesto que los bienes pueden ser excluí 
bles o no excluibles, y rivales o no rivales en 
el consumo, existen cuatro tipos de bienes 
como ilustra la matriz de la Figura 9-5 : 


• Bienes privados, que son excluibles y riva¬ 
les en el consumo, como el trigo. 

• Bienes públicos, que son no excluibles y 
no rivales en el consumo, como el siste¬ 
ma público de alcantarillado. 

• Recursos comunes, que son no excluibles 
pero rivales en el consumo, como el agua 
limpia de un río. 


• Bienes artificialmente escasos, que son excluibles pero no rivales en el consumo, 
como las películas de pago en la televisión por cable. 




Hay, por supuesto, muchas otras características que distinguen entre tipos de 
bienes -bienes de primera necesidad frente a bienes de lujo, bienes normales frente 
a bienes inferiores, y así sucesivamente. Entonces, ¿por qué nos centramos en si los 
bienes son excluibles y rivales en el consumo? 


Un bien es no rival en el consumo 

si más de una persona puede 
consumir la misma unidad del bien al 
mismo tiempo 

Los bienes que son no excluibles 
sufren el problema del polizón: 
muchos individuos no quieren pagar 
por su propio consumo y, en lugar 
de hacerlo, se comportan como 
“polizones" que viajan a costa de los 
que pagan. 


Por qué los mercados solo suministran eficientemente 
los bienes privados 

Como hemos aprendido en los capítulos anteriores, los mercados son habitual men¬ 
te la mejor manera que tiene una sociedad de proporcionar bienes y servicios a sus 
miembros; es decir, los mercados son eficientes excepto en el caso de problemas bien 
definidos como el poder de mercado, las externalidades y otros ejemplos de fallos del 
mercado. Pero hay además otro requisito que debe cumplirse, uno que está basado en 
la misma naturaleza del bien: los mercados no pueden ofrecer bienes y servicios eficien¬ 
temente a menos que se trate de bienes privados -excluibles y rivales en el consumo. 

Para ver por qué es crucial la posibilidad de exclusión, imaginemos que un 
granjero solo tuviera dos opciones: o no producir nada de trigo, o proporcionar 
una fanega de trigo a todos los residentes de su localidad que lo deseen, tanto si esa 
persona lo paga como si no. Parece poco probable que alguien quiera cultivar trigo 
en esas condiciones. 

Sin embargo, el gestor de un sistema municipal de alcantarillado se enfrenta a 
una situación muy parecida a la de nuestro granjero hipotético. Un sistema de alcan¬ 
tarillas hace que toda la ciudad esté más limpia y sea más sana —pero ese beneficio 
revierte a todos los ciudadanos, tanto si pagan al operador del sistema como si no lo 
hacen. Esa es la razón por la que ningún empresario privado quiso desarrollar un 
plan para acabar con la Gran Pestilencia de Londres. 

La idea general es que si un bien es no excluible, los consumidores, que actúan 
en su propio interés, no querrán pagar por él —se comportarán como polizones de 
los que sí pagan. Así pues, surge un problema del polizón. Los ejemplos de poli¬ 
zones son abundantes en la vida cotidiana. Un ejemplo que te puedes encontrar en 
la Universidad surge cuando los estudiantes tienen que hacer un trabajo en grupo. 

A menudo hay una tendencia de algún miembro del grupo a trabajar poco o nada, 
confiando en que los otros participantes harán el trabajo. Los vagos viajan gratis a 
costa del esfuerzo de los demás. 

El problema del polizón hace que las fuerzas del propio interés no lleven por sí | 
solas a un nivel eficiente de producción de los bienes no excluibles. Incluso aunque los 
consumidores se beneficiaran de una mayor producción del bien, ningún individuo 
estaría dispuesto a pagar para que se produzca más, por lo que ningún productor 




CAPÍTULO 9 


EXTERNALIDADES Y BIENES PÚBLICOS 


293 


estar 


dispuesto a hacerlo. La consecuencia es que en una economía de 
se producen cantidades ineficientemente bajas de los bienes no 
Hables De hecho, por existir el problema del polizón, la persecución del 
lNL U1 interés no garantiza ni siquiera que se produzca ninguna cantidad 
K^bien -V menos aún, la cantidad eficiente. 

Ktos bienes excluibles pero no rivales en el consumo, como las películas 
i qo en la televisión, padecen otro tipo diferente de ineficiencia. En la 
llida en que un bien es excluible, se puede obtener un beneficio sumi- 
taMrándoselo a quienes paguen por él. Por tanto, los productores quieren 
Hfrecer bienes excluibles. Pero el coste marginal de permitir que un espec- 
°ador adicional vea una película de pago es cero, porque es no rival en el 
' consumo. Por tanto, el precio eficiente para el consumidor también es cero 
para decirlo de otra forma, los individuos verían películas de pago hasta 
el punto en que su beneficio marginal fuera cero. 

Pero si la televisión de pago cobra en realidad 4 $ por película, los 
espectadores consumirán el bien hasta el punto en que su beneficio mar- 
ainal sea 4 $. Cuando los consumidores tienen que pagar un precio mayor 
que cero por un bien que es no rival en el consumo, el precio que pagan es 
mayor que el coste marginal de permitirles consumir el bien, que es cero. 

Por tanto, en una economía de mercado, los bienes que no son rivales en el 
consumo sufren un consumo ineficientemente bajo. 

Ahora ya podemos ver por qué los bienes privados son los únicos bienes 
que pueden ser producidos y consumidos eficientemente en un mercado 
competitivo. (Es decir, un bien privado se producirá y consumirá eficiente¬ 
mente en un mercado en el que no haya poder de mercado, externalidades 
o fallos del mercado de otro tipo). Como los bienes privados son excluibles, 
los productores pueden cobrar por ellos, por lo que tienen un incentivo 
para producirlos. Y, como también son rivales en el consumo, es eficiente 
para los consumidores pagar un precio positivo -un precio igual al coste 
marginal de producción. Si falta una de estas dos características o ambas, 
una economía de mercado no alcanzará los niveles eficientes de producción 
y consumo del bien. 

Afortunadamente para el sistema de mercado, la mayoría de los bienes 
son bienes privados. Los alimentos, la ropa, la vivienda y la mayor parte de las cosas 
deseables en la vida son excluibles y rivales en el consumo, de modo que los mercados 
nos pueden suministrar la mayoría de ellas. Sin embargo, hay bienes muy necesarios 
que no cumplen estos criterios —y en la mayoría de los casos, esto significa que el 
gobierno tiene que intervenir. 


_LjTRAMPAS!j - 

¿EL COSTE MARGINAL DE QUÉ, 
EXACTAMENTE? 

En el caso de un bien que es no rival en el con¬ 
sumo, es fácil confundir el coste marginal de 
producir una unidad del bien con el coste margi¬ 
nal de permitir que se consuma una unidad del 
bien. Por ejemplo, para una compañía de tele¬ 
visión por cable, el coste marginal de hacer que 
una película esté disponible para sus clientes, 
es igual al coste de los recursos que utiliza para 
la producción y la emisión de esa película. Sin 
embargo, una vez que la película se está emi¬ 
tiendo , el coste marginal de permitir que la vea 
una familia adicional, es nulo. En otras palabras, 
no se utilizan recursos costosos cuando una 
nueva familia consume una película que ya ha 
sido producida y que se está emitiendo. 

Esta complicación no surge, sin embargo, 
cuando un bien es rival en el consumo. En este 
caso los recursos utilizados para producir una 
unidad de un bien “se agotan” cuando una per¬ 
sona lo consume -ya no están disponibles para 
satisfacer el consumo de nadie más. Por tanto, 
cuando un bien es rival en el consumo, el coste 
marginal para la sociedad de permitir que una 
persona consuma una unidad del bien es igual 
al coste de los recursos utilizados en producir 
esa unidad -es decir, igual al coste marginal de 
producirla. 


Suministro de bienes públicos 

Un bien público es justo lo contrario de un bien privado: es un bien que es no exclui¬ 
ble y no rival en el consumo. Un sistema público de alcantarillado es un ejemplo de 
bien público: no se puede mantener un río limpio sin que esté limpio para todos los 
que viven cerca de sus orillas, y mi protección contra el mal olor no reduce el benefi¬ 
cio que recibe mi vecino. 

Veamos otros ejemplos de bienes públicos: 

• Prevención de enfermedades : Cuando los médicos actúan para frenar una epide¬ 
mia en su primera fase, antes de que se extienda, protegen a personas de todo el 
mundo. 

• Defensa nacional : Un ejército fuerte protege a todos los ciudadanos. 

• Investigación científica : Más conocimiento beneficia a todos. 

Puesto que estos bienes son no excluibles, sufren el problema del polizón, por lo 
que ninguna empresa privada querrá producirlos. Y puesto que son no rivales en el 
consumo, sería ineficiente cobrar a la gente por consumirlos. En consecuencia, la 
sociedad tiene que buscar métodos ajenos al mercado para suministrar estos bienes. 

Los bienes públicos se suministran a través de diversos medios. No siempre inter¬ 
viene el gobierno —en muchos casos se ha encontrado una solución no gubernamental 

para el problema del polizón. Pero estas soluciones generalmente son imperfectas en Un bien público es no excluible y no 
algún sentido. rival en consumo. 
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Algunos bienes públicos se suministran mediante aportaciones voluntari^^* 
ejemplo, buena parte de la investigación científica se financia con donaciones nr9 
das. Pero estas contribuciones suelen ser insuficientes para financiar proyectos^** 
mes y socialmente importantes, como la investigación médica básica. 

Algunos bienes públicos son suministrados por individuos o empresas qu^| 
can su propio interés, porque los que los producen pueden obtener ingresos 
vías indirectas. Un ejemplo clásico es la televisión gratuita, que en muchos pa J9 
es financiada íntegramente por la publicidad. La otra cara de esta financiad! 
indirecta es que introduce sesgos en la naturaleza y en la cantidad ofrecida Jn 
bien público, y además impone costes adicionales a los consumidores. Las caden 
de televisión emiten los programas que generan mayores ingresos publicitarios fe! 
decir, los programas más adecuados para vender antiácidos, remedios para evitar 
la caída del pelo, antihistamínicos y similares, y los dirigen al sector 
de la población que utiliza esos productos) y que no son, necesaria¬ 
mente, los programas que más quiere ver la gente. Y los televidentes 
tienen que soportar muchos anuncios. 

Algunos bienes potencialmente públicos se hacen excluibles da 
forma deliberada y, por tanto, se cobra un precio por ellos, como 
las películas de pago en televisión. En el Reino Unido, donde l a 
mayoría de las televisiones se financian mediante una cuota anual 
que pagan todos los propietarios de aparatos de televisión, ver la 
televisión se ha hecho artificialmente excluible mediante el uso de 
"furgonetas detectoras”: furgonetas que merodean por los barrios 
tratando de detectar televisores en viviendas que no han pagado la 
cuota, y multar a los propietarios. Sin embargo, como hemos dicho 
antes, cuando los oferentes cobran un precio mayor que cero por un 
bien no rival, los consumidores comprarán una cantidad ineficien¬ 
temente baja del bien. 

En pequeñas comunidades puede haber un alto nivel de concien 
cia o de presión social sobre la gente para lograr que la gente aporte 
dinero o tiempo para suministrar el nivel eficiente de un bien público. 



Merodeando: una furgoneta que detecta antenas de la TV 
británica en acción. 

Los servicios voluntarios de bomberos, que dependen tanto de la generosidad de los 
bomberos voluntarios como de las aportaciones de los vecinos, son un buen ejemplo. 
Pero, a medida que las comunidades crecen y se hacen más anónimas, es cada vez 
más difícil aplicar mecanismos de presión social, por lo que en los pueblos grandes y 
en las ciudades, hay que gravar a los residentes con impuestos para financiar servicios 
de protección contra incendios con bomberos asalariados. 

Como sugiere este último ejemplo, cuando fallan esas otras soluciones es cuando 
le corresponde al gobierno suministrar los bienes públicos. De hecho, la mayoría de 
los bienes públicos importantes -defensa nacional, el sistema legal, control de enfer¬ 
medades, extinción de incendios en grandes ciudades, etc.— son suministrados por el 
gobierno y financiados con impuestos. La teoría económica nos dice que la provisión 
de bienes públicos es una de las tareas cruciales del gobierno. 


¿Qué cantidad de un bien público se debe suministrar? 

En algunos casos, la provisión de un bien público es una decisión del tipo "sí o no”: 
Londres podía tener —o no tener— un sistema de alcantarillado. Pero en la mayoría de 
los casos, los gobiernos no solo tienen que decidir si suministrar o no suministrar un 
bien público, sino también cuánto suministrar. Por ejemplo, la limpieza de las calles 
es un bien público -pero ¿con qué frecuencia hay que limpiarlas? ¿Una vez al mes? 
¿Dos veces al mes? ¿Cada dos días? 

Imaginemos una ciudad con solo dos residentes, Ted y Alice. Supongamos que el 
bien público en cuestión es la limpieza de las calles, y que Ted y Alice informan al 
ayuntamiento del verdadero valor que tiene para ellos una unidad del bien público, 
donde una unidad es una limpieza de la calle al mes. Más concretamente, cada uno 
de ellos le indica al ayuntamiento su disposición a pagar por otra unidad ofrecida del 
bien público -una cifra que se corresponde con el beneficio marginal individual de una 
unidad adicional del bien. 

Utilizando esta información, junto con la información sobre los costes de sumi¬ 
nistrar el bien, el gobierno puede utilizar el análisis marginal para calcular el nivel 
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I de sum inistro del bien público: el nivel en el que el beneficio marginal social 
Vicíeme ^ j al coste marginal de producirlo. Recordemos de la primera sección 
' e capítulo, que el beneficio marginal social de un bien es el beneficio que revier- 
niunto de la sociedad por el consumo de una unidad adicional del bien. 
te r .,A] es el beneficio marginal social de otra unidad de un bien público -una 

K 1 ue genera utilidad a lodos los consumidores, no solo a uno, por ser no exclui- 
l,nic a no riva ] en el consumo? Esta pregunta nos lleva a un importante principio: En 
b / e especial de un bien público , el beneficio marginal social de una unidad del bien 

| ¿ caS °^ Q ¡ a swna de los beneficios marginales individuales recibidos por todos los con- 
I madores de esa unidad. O, considerándolo desde un ángulo ligeramente diferente, 
Bfr consumidor pudiera ser obligado a pagar por una unidad del bien antes de con- 
frirlo (si el bien se hiciera excluible), entonces el beneficio marginal social de una 
■Lúdad sería igual a la suma de las disposiciones a pagar por esa unidad de todos los 
Bms umidores. Utilizando este principio, el beneficio marginal social de una limpieza 
; a¿ ic j 0 nal mensual de las calles es igual al beneficio marginal individual recibido por 
iféd p 0r una limpieza adicional, más el beneficio marginal individual de Alice. 

•Por qué? Porque un bien público es no rival en el consumo -el beneficio que 
recibe Ted por tener una calle más limpia no disminuye el beneficio que obtiene Alice 
por tener la misma calle limpia, y viceversa. Puesto que todas las personas pueden 
consumir simultáneamente la misma unidad de un bien público, el beneficio margi¬ 
nal social de una unidad adicional de ese bien es la suma de los beneficios marginales 
individuales de quienes disfrutan de ese bien público. Y la cantidad eficiente de un 
bien público es la cantidad con la que el beneficio marginal social es igual al coste 
* íharginal de suministrarlo. 

■ La Figura 9-6 ilustra la provisión eficiente de un bien público, mostrando tres 
curvas de beneficio marginal. El panel (a) muestra la curva de beneficio marginal 
de Ted por la limpieza de la calle, BMgf, él estaría dispuesto a pagar 25 $ porque el 
ayuntamiento limpiara sus calles una vez al mes, y 18 $ más porque lo hicieran una 
segunda vez, y así sucesivamente. El panel (b) muestra la curva de beneficio marginal 
de Alice por la limpieza de las calles, BMg¿. El panel (c) muestra la curva de beneficio 
marginal social de la limpieza de las calles, BMgS : es la suma vertical de las curvas 
de beneficio marginal individual de Ted y de Alice. 

Para maximizar el bienestar de la sociedad, el gobierno debería limpiar las calles 
hasta el nivel en que el beneficio marginal social BMgS de una limpieza adicional deja 
de ser mayor que el coste marginal del servicio. Supongamos que el coste marginal 
de limpiar las calles es 6 $ por limpieza. En ese caso, la ciudad debería limpiar sus 
calles 5 veces al mes, porque el beneficio marginal social de pasar de 4 a 5 limpiezas 
es 8 $, mientras que pasar de 5 a 6 limpiezas generaría un beneficio marginal social 
de solo 2 $. 

La Figura 9-6 puede ayudarnos a comprender mejor por qué no podemos confiar 
en que la búsqueda del interés propio suministre una cantidad eficiente de los bienes 
públicos. Supongamos que el ayuntamiento limpiara la calle un número de veces infe¬ 


lá última limpieza. ¡Ninguno de los dos querría pagarla! Por añadir una limpieza de 
calles más, Ted ganaría personalmente solo el equivalente a 3 $ en utilidad —por lo que 
no querría pagar los 6 $ del coste marginal de una limpieza. Alice ganaría en utilidad 
el equivalente a 5 $ -por lo que tampoco querría pagar. El punto es que el beneficio 
marginal social de una unidad más de un bien público es siempre mayor que el bene¬ 
ficio marginal individual recibido por cualquier individuo. Esta es la razón por la que 
nadie quiere pagar por la cantidad eficiente del bien. 

¿Te resulta familiar esta descripción del problema de los bienes públicos, en la que 
el beneficio marginal social de una unidad adicional del bien público es mayor que el 
beneficio marginal individual de cualquier persona? Pues debería: encontramos una 
situación en cierto modo semejante cuando analizamos las exlernalidades positivas. 
Recordemos que, en el caso de una externalidad positiva, el beneficio marginal social 
que reciben todos los consumidores por una unidad adicional del bien, es mayor que 
el precio que el productor recibe por esa unidad; como consecuencia, el mercado pro¬ 
duce demasiado poco de ese bien. En el caso de un bien público, el beneficio marginal 
individual de un consumidor desempeña el mismo papel que el precio recibido por el 
productor de un bien con externalidades positivas: en ambos casos crea insuficientes 
incentivos para suministrar una cantidad eficiente del bien. 





















































296 PARTE 4 MÁS ALLÁ DE LA COMPETENCIA PERFECTA 


figura 9-6 Un bien público 


(a) Curva de beneficio marginal individual de Ted 


(c) Curva de beneficio marginal social 




Beneficio 

marginal 

25 $ 


0 1 2 3 4 5 6 

Cantidad de limpiezas de calle (por mes) 


(b) Curva de beneficio marginal individual de Alice 

Beneficio 

marginal 


Beneficio 

marginal, 

coste 

marginal 

46 $ 


Cantidad eficiente 
del bien público 


antidad de 
limpiezas 
de calle 
(por mes) 


La curva de beneficio marginal 
social de un bien público es 
igual a la suma vertical de 
las curvas de beneficio 
marginal individual. 






Cantidad de limpiezas de calle (por mes) 


El panel (a) muestra la curva de beneficio marginal individual 
de Ted por la limpieza mensual de la calle, BMg T , y el panel 
(b) muestra la curva de beneficio marginal individual de Alice, 
BMg A . El panel (c) muestra el beneficio marginal social del 
bien público, igual a la suma de los beneficios marginales 
individuales de todos los consumidores (en este caso, Ted 
y Alice). La curva de beneficio marginal social, BMgS, es la 


suma vertical de las curvas de beneficio marginal individual 
BMg T y BMg A . Con un coste marginal constante igual a 6 $, 
debería haber 5 limpiezas de la calle al mes, porque el bene¬ 
ficio marginal social de pasar de 4 a 5 limpiezas es 8 $ (3 $ 
para Ted más 5 $ para Alice), mientras que el beneficio mar¬ 
ginal social de pasar de 5 a 6 limpiezas, es solo 2 $. 


El problema que surge al suministrar bienes públicos es muy similar al que 
surge con las externalidades positivas; en ambos casos hay un fallo del mercado 
que reclama la intervención del gobierno. Una razón fundamental para la existencia 
del gobierno es que permite a los ciudadanos ponerse impuestos a sí mismos para 
proveerse de bienes públicos; en especial, un bien público vital como la defensa 
nacional. 

Por supuesto, si en la sociedad solo hubiera realmente dos individuos, probable¬ 
mente llegarían a un acuerdo para suministrar el bien. Pero imaginemos una ciudad 
con un millón de residentes, de modo que el beneficio marginal individual por el 
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Ijjjjjnistro del bien público de cada uno de ellos es solo una fracción minúscula del 
benefici° marginal social. Sería imposible que la gente llegara a un acuerdo volun¬ 
tario para pagar el nivel eficiente de limpieza de calles -la posibilidad de que surjan 
olizones hace demasiado difícil alcanzar y hacer cumplir un acuerdo entre tantas 
ersonas. Pero sí que podrían, y lo harían, votar para fijarse unos impuestos que 
financiaran un servicio municipal de limpieza de las calles. 


El análisis coste-beneficio es la 
estimación y comparación de los 
costes sociales y los beneficios 
sociales de suministrar un bien 
público. 


Análisis coste-beneficio 

■Cómo deciden los gobiernos en la práctica la cantidad de bien público que suminis¬ 
tran? Algunas veces, los responsables políticos simplemente adivinan -o hacen lo que 
consideran que les llevará a ser reelegidos. Sin embargo, los gobiernos responsables 
intentan estimar y comparar tanto los beneficios sociales como los costes sociales de 
proveer un bien público, un proceso conocido como análisis coste-beneficio. 

Es muy sencillo estimar el coste de ofrecer un bien público. Estimar el beneficio 
es más difícil. De hecho, es un problema muy difícil. 

Ahora podríamos preguntarnos por qué los gobiernos no pueden averiguar el 
beneficio marginal social de un bien público preguntando simplemente a la gente 
cuál es su disponibilidad a pagar por él (sus beneficios marginales individuales). Pero 
resulta que es muy difícil obtener una respuesta sincera. 

Este problema no existe con los bienes privados: podemos determinar cuánto está 
dispuesto a pagar un individuo por una unidad más de un bien privado observando 
sus elecciones. Pero, como la gente no paga por los bienes públicos, la cuestión sobre 
su disposición a pagar siempre es siempre hipotética. 

Peor aún, la gente tiene un incentivo para no contestar sinceramente a esta pre¬ 
gunta. La gente prefiere normalmente más a menos. Como no se les puede obligar 
a pagar por la cantidad del bien público que utilizan, la gente tiende a exagerar sus 
verdaderos sentimientos cuando se le pregunta qué cantidad de un bien público 
desea. Por ejemplo, si la limpieza de calles se programara de acuerdo con lo que los 
residentes han dicho que desean, se limpiarían las calles todos los días -un nivel de 
suministro ineficiente. 

Por tanto, los gobiernos, cuando deciden la cantidad de bien público que hay que 
proveer, deben ser conscientes de que no pueden basarse simplemente en lo que dice 
la gente -si lo hicieran, lo más probable es que suministraran demasiada cantidad. 
Por el contrario, basarse en la opinión expresada por la gente a través de votaciones, 
para indicar la cantidad del bien público que quieren, también plantea problemas -y 
es probable que en este caso la cantidad de bien público suministrada sea demasiado 
pequeña. 


LA ECONOMÍA EN ACCIÓN 


EL VIEJO RÍO 

S implemente sigue fluyendo -pero de vez en cuando decide cambiar 
su recorrido. De hecho, el Río Mississippi modifica su curso cada 
pocos siglos. Los sedimentos arrastrados por la corriente van entorpe¬ 
ciendo su trayectoria hacia el mar y, de vez en cuando, el río rompe sus 
orillas y abre un nuevo cauce. Durante el último milenio, la desembo¬ 
cadura del Mississippi se ha desplazado hacia atrás y hacia delante a lo 
largo de un arco de 200 millas de ancho aproximadamente. 

Entonces, ¿cuándo debería el río volver a cambiar su curso? 
Bueno... hace unos 40 años. 

Actualmente el Mississippi desemboca en el mar más allá de 
Nueva Orleans; pero en 1950 parecía que el río iba a cambiar su curso, 
tomando una nueva vía hacia el mar. Si el Cuerpo de Ingenieros del 
Ejército no se hubiera implicado, el cambio probablemente habría 
tenido lugar en 1970. 

Un cambio del cauce del Mississippi habría producido graves 
daños a la economía de Louisiana. Una importante área industrial 
habría perdido su acceso al océano, y el agua salada habría contami¬ 
nado gran parte de su oferta de agua. Por eso, el Cuerpo de Ingenieros 



La Estructura de Control del Viejo Río ayuda a mantener el 
curso del Mississippi. 


Jim Wark/Air Photo 
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▼ Repaso rápido 


Los bienes pueden ser clasificados 
en función de dos atributos: si son o 
no son excluibles y si son o no son 

rivales en el consumo. 

Los bienes que son excluibles y riva¬ 
les en el consumo son bienes priva¬ 
dos. Los bienes privados pueden ser 
producidos y consumidos eficiente¬ 
mente en un mercado competitivo. 

Cuando los bienes son no exclui¬ 
bles, hay un problema del polizón: 

los consumidores no pagarán a los 
productores, lo que lleva a niveles de 
producción ineficientemente bajos. 

• Cuando los bienes son no rivales en 
el consumo, el precio eficiente para 
el consumo es cero. 

Un bien público es no excluible y no 
rival en el consumo. 

Aunque los gobiernos deberían 
basarse en análisis coste-beneficio 
para determinar la cantidad de bien 
público que ofrecen, hacerlo es pro¬ 
blemático porque los individuos tien¬ 
den a exagerar el valor que el bien 
tiene para ellos. 


del Ejército mantuvo el río en su sitio mediante un enorme sistema de presas, mur 0s 
y compuertas conocidos como Estructura de Control del Viejo Río. Algunas veces la 
cantidad de agua liberada por esta estructura de control es cinco veces mayor q Ue e j 
flujo de las Cataratas del Niágara. 

La Estructura de Control del Viejo Río es un ejemplo espectacular de bien público 
Ningún individuo tendría incentivos para construirla, a pesar de que protege propie¬ 
dades privadas con un valor de muchos miles de millones de dólares. La historia del 
Cuerpo de Ingenieros del Ejército, que construye sistemas de control hidráulico a lo 
largo y ancho de los Estados Unidos, ilustra un problema permanente asociado a la 
provisión de bienes públicos por parte del gobierno. Es decir, todo el mundo quiere 
un proyecto que beneficie a su propiedad -siempre que sean otros los que lo paguen 
Por tanto, los beneficiarios de los proyectos del Cuerpo de Ingenieros tienen una ten¬ 
dencia sistemática a exagerar los beneficios. Y el Cuerpo de Ingenieros tiene la mala 
fama de haber llevado a cabo proyectos caros que no pueden justificarse con ningún 
análisis responsable coste-beneficio. 

La otra cara de la moneda del exceso de financiación de los proyectos públicos es 
la falta crónica de financiación. Una ilustración trágica de este problema fue la des¬ 
trucción de Nueva Orleans causada por el huracán Katrina en 2005. 

A pesar de que era bien sabido desde su fundación que Nueva Orleans tenía un 
grave riesgo de inundación por estar construida por debajo del nivel del mar, se 
hizo muy poco para reforzar el sistema de diques y bombas, decisivo para proteger 
la ciudad. Durante más de 50 años la escasa financiación para su construcción y 
mantenimiento, unida a una supervisión inadecuada, debilitó el sistema, que fue 
incapaz de hacer frente a las embestidas del Katrina. La catástrofe se vio agravada 
por la incapacidad de las autoridades locales y estatales para desarrollar un plan de 
evacuación adecuado en el caso de que hubiera un huracán. Al final, a causa de esta 
negligencia de un bien público, un total de 1.464 personas de Nueva Orleans y sus 
alrededores perdieron sus vidas, y la ciudad sufrió pérdidas de miles de millones 
de dólares. 

♦ •O I 


COMPRUEBA SI LO HAS ENTENDIDO 


9-4 


1. Clasifica cada uno de los siguientes bienes según que sea o no excluible y que sea o no rival 
en el consumo. ¿Qué tipo de bien es cada uno de ellos? 

a. Uso de un espacio público como, por ejemplo, un parque 

b. Un bocadillo de queso 

c. Información de una página web que está protegida por una contraseña 

d. Información anunciada públicamente sobre la trayectoria del próximo huracán 

2. La ciudad de Centreville, con una población de 16 habitantes, tiene dos tipos de residentes: 
Hogareños y Juerguistas. Utilizando los datos de la tabla adjunta, la ciudad debe decidir 
cuánto va a gastar en la fiesta de Nochevieja. Ningún residente individual espera pagar direc¬ 
tamente el coste de la fiesta. 

innaumnoi no ■ 

Dinero 

gastado en la 

fiesta ($) Hogareños 


a. Supongamos que 
hay 10 Hogareños y 

6 Juerguistas. Determina la 
tabla del beneficio marginal 
social del dinero gastado en 
la fiesta. ¿Cuál es el nivel efi¬ 
ciente de gasto? 

b. Supongamos que 
hay 6 Hogareños y 

10 Juerguistas. ¿Cómo cam¬ 
bian tus respuestas al aparta¬ 
do a? Explícalo. 

c. Supongamos que se conocen 


Beneficio marginal individual de 1 $ 
adicional gastado en la fiesta 



Juerguistas 


0,13 


0,11 


Disminución de los gases invernaderos 

| L j u Ho de 2009, la Cámara de Representantes de los Estados Unidos aprobó la Ley de 
Energía Limpia y Seguridad. Parte de la ley establece un sistema de topes y comercio 
ara los gases de efecto invernadero. En este tipo de programas, el gobierno fija un lí- 
I i e g a l (un tope) para el conjunto de contaminación que se puede emitir. Para deter¬ 
minar el tope, el gobierno debería aplicar el principio del análisis marginal, igualando el 
coste marginal social de la contaminación con su beneficio marginal social. Pero ¿cómo 
puede tener la contaminación un beneficio marginal social? 

Ya hemos visto en este capítulo que reducir la contaminación exige utilizar re- 

> cursos escasos que podrían haberse utilizado para producir otros bienes y servicios. 
Tomemos el ejemplo del dióxido de carbono. Cuánto más dióxido de carbono se 
permita emitir a las fábricas, menores serán los costes extra que soportan estas 
empresas por instalar equipos para reducir esas emisiones. El beneficio social de 
la contaminación es el dinero que no hay que gastar para reducirla. En general, los 
costes de reducir la contaminación disminuyen cuando aumenta el nivel de emi¬ 
siones permitido, de modo que el beneficio marginal social de la contaminación 
disminuye cuando la contaminación aumenta. Supongamos que los científicos han 
estimado tanto los costes marginales sociales como los beneficios marginales socia¬ 
les de las emisiones de dióxido de carbono. La tabla siguiente muestra estos costes 
i para distintos niveles de emisiones. 

Roste marginal social y beneficio marginal social de las emisiones de C0 2 


PROBLEMA UjjUlMÜJ 



Cantidad de emisiones de C0 2 
(millones de toneladas) 

0 

1 

2 

3 

4 

5 

6 

7 

8 
9 

10 


Beneficio marginal social 
($/tonelada) 

800 

720 

640 

560 

480 

400 

320 

240 

160 

80 

0 


Coste marginal social 
($/tonelada) 

0 

80 

160 

240 

320 

400 

480 

560 

640 

720 

800 


Representa gráficamente el coste marginal social y el beneficio marginal social de las 
emisiones de dióxido de carbono. ¿Cuál es la cantidad de emisiones determinada por el 
mercado? ¿Cuál es la ganancia social derivada de reducir en una tonelada las emisiones 
determinadas por el mercado? 


PASO 1: 


Dibuja y nombra las curvas beneficio marginal social y de coste 
marginal social. Calcula el nivel óptimo de contaminación. 

Revisa la sección “Costes y beneficios de la contaminación” de la pág. 276-277. Lleva al 
eje de abscisas la “cantidad de emisiones de dióxido de carbono” y al eje de ordenadas 
el “coste marginal social beneficio marginal social”, como en la Figura 9-1. Para cada 
nivel de emisiones de dióxido de carbono , dibuja el correspondiente beneficio marginal 
social de las emisiones y el correspondiente coste marginal social de las emisiones. Busca 
el punto en que se cortan las dos cuicas. 
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Cantidad de emisiones de dióxido 
de carbono (millones de toneladas) 


La cantidad socialmente óptima de contaminación se encuentra en el punto en el qu e el 
beneficio marginal social de contaminar es igual al coste marginal social de contaminar 
Esto ocurre en el punto O del gráfico, donde se cortan las curvas de beneficio marginal 
social y de coste marginal social. En el punto O, la cantidad óptima de emisiones es 
5 millones de toneladas, y el beneficio marginal social de las emisiones, que es igual a 
su coste marginal social, es 400 $ por tonelada. ■ 


PASO 2: 


Busca la cantidad de contaminación determinada por el mercado. 


Revisa la sección “La contaminación es un coste exteino n , en lapág. 277-279. En una 
economía de mercado sin inteivención pública para proteger el medio ambiente solo se 
tienen en cuenta los beneficios de la contaminación. Los contaminadores continuarán 
contaminando hasta que no obtengan más ganancias -cuando el beneficio marginal de 
contaminar sea cero. 


La cantidad de contaminación determinada por el mercado estará en el punto en el que 
el beneficio marginal de los contaminadores sea cero. Como no hay beneficios margi¬ 
nales sociales de la contaminación aparte del ahorro de costes logrado por los propios 
contaminadores, la cantidad determinada por el mercado estará en el punto en el que 
el beneficio marginal social de la contaminación sea cero. Esto ocurre con un nivel 
de emisiones de dióxido de carbono de 10 millones de toneladas, representado por el 
punto A del gráfico. ■ 


PASO 3 


Calcula la ganancia social derivada de reducir la cantidad de 
contaminación en una tonelada a partir del nivel determinado por el mercado. 


Revisa la sección “La ineficiencia del exceso de contaminación ", en lapág. 279. Calcula 
el coste marginal social de una tonelada de emisiones cuando hay 10 millones de tone¬ 
ladas. Calcula el beneficio marginal social de una tonelada de emisiones cuando hay 10 
millones de toneladas. La diferencia entre estas dos cifras es la ganancia social. 


Al pasar del punto A al punto B del gráfico, podemos ver que el coste marginal social 
de contaminar cuando la contaminación alcanza el nivel determinado por el mercado, 
10 millones de toneladas, es 800 $ por tonelada. El beneficio marginal social en el 
punto A es cero. Como el coste marginal por tonelada de contaminación para el nivel 
de contaminación de 10 millones de toneladas es 800 $ por tonelada, y el beneficio mar¬ 
ginal social por tonelada, con ese nivel de contaminación, es cero, reducir la cantidad 
de contaminación en una tonelada genera una ganancia neta en el excedente total de 
aproximadamente 800 $ - 0 = 800 $. ■ 
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Cuando la contaminación puede ser medida y controlada 
directamente, las políticas públicas deberían estar diri- 
aidas a producir la cantidad sociaimente óptima de 
Eontainiiiación, que es la cantidad en la que el coste 
marginal social de la contaminación y el beneficio 
¿arginal social de la contaminación son iguales. Si 
no hay intervención del gobierno, un mercado produce 
demasiada contaminación, porque los contaminadores 
solo tienen en cuenta sus beneficios derivados de conta¬ 
minar, y no los costes que imponen a los demás. 

2. Los costes que la contaminación impone a la sociedad 
son un ejemplo de coste externo; en algunos casos, sin 
embargo, las actividades económicas generan beneficios 
externos. Los costes y los beneficios externos se cono¬ 
cen con el nombre de externalidades, siendo los costes 
externos externalidades negativas y los beneficios 
externos externalidades positivas. 

3 . Según el teorema de Coase, los individuos pueden 
encontrar una forma de internalizar la externalidad, 

con lo que la intervención del gobierno sería innecesaria, 
siempre que los costes de transacción -los costes de 
llegar a un acuerdo- sean lo suficientemente bajos. Sin 
embargo, en muchos casos los costes de transacción son 
demasiados altos para permitir tales acuerdos. 

4. Los gobiernos se enfrentan frecuentemente a la contami¬ 
nación imponiendo estándares medioambientales, un 
método que, según argumentan los economistas, es en 
general un modo ineficiente de reducir la contaminación. 
Dos métodos eficientes (que minimizan los costes) para 
reducir la contaminación son los impuestos sobre las 
emisiones, una forma de impuesto pigouviano, y los 
permisos negociables de emisión. El impuesto pigou¬ 
viano óptimo sobre la contaminación es igual a su coste 
marginal social cuando el nivel de contaminación es la 
cantidad socialmente óptima. Estos métodos también 
generan incentivos para la creación y la adopción de tec¬ 
nologías productivas menos contaminantes. 

5. Cuando un bien o una actividad generan beneficios exter¬ 
nos, tales como los efectos de difusión tecnológica, 


una subvención pigouviana óptima a los productores 
lleva al mercado a la cantidad de producto socialmente 
óptima. 

6. Los bienes pueden clasificarse teniendo en cuenta si son 

o no son excluibles, y si son o no son rivales en el con¬ 
sumo. 

7. Los mercados libres pueden alcanzar los niveles eficien¬ 
tes de producción y de consumo de los bienes privados, 
que son tanto excluibles como no rivales en el consumo. 
Pero cuando los bienes son no excluibles, o no rivales en 
el consumo, o ambas cosas, los mercados libres no pue¬ 
den alcanzar resultados eficientes. 

8. Cuando los bienes son no excluibles, surge el proble¬ 
ma del polizón: algunos consumidores no pagarán por 
consumir el bien, consumiendo lo que otros han pagado y 
llevando a una producción ineficientemente baja. Cuando 
los bienes no son rivales en el consumo, deberían ser 
gratuitos, y cualquier precio positivo lleva a un consumo 
ineficientemente bajo. 

9. Un bien público es no excluible y no rival en el con¬ 
sumo. En la mayoría de los casos un bien público debe 
ser suministrado por el gobierno. El beneficio marginal 
social de un bien público es igual a la suma de los benefi¬ 
cios marginales individuales de todos los consumidores. 
La cantidad eficiente de un bien público es la cantidad 
con la que el beneficio marginal social es igual al coste 
marginal social de suministrar el bien. Igual que ocurre 
con las externalidades positivas, el beneficio marginal 
social es mayor que el beneficio marginal individual de 
cualquier individuo, por lo que nadie querrá suministrar 
la cantidad eficiente. 

10. Una justificación de la intervención del gobierno en 
la economía es que permite a los ciudadanos ponerse 
impuestos para suministrar bienes públicos. Los gobier¬ 
nos utilizan el análisis coste-beneficio para determi¬ 
nar la cantidad eficiente de bien público que deben pro¬ 
veer. Este tipo de análisis es difícil, sin embargo, porque 
los individuos tienen incentivos para exagerar su valora¬ 
ción de los bienes públicos. 


CONCEPTOS CLAVE 


Coste marginal social de la contamina¬ 
ción, p. 276 

Beneficio marginal social de la contami¬ 
nación, p. 273 

Cantidad socialmente óptima de conta¬ 
minación, p. 276 
Coste externo, p. 278 
Beneficio externo, p. 278 
Externalidades, p. 278 
Externalidades negativas, p. 278 


Externalidades positivas, p. 278 
Teorema de Coase, p. 280 
Costes de transacción, p. 280 
Internalizar las externalidades, p. 280 
Estándares medioambientales, p. 282 
Impuestos sobre las emisiones, p. 282 
Impuesto pigouviano, p. 284 
Permisos de emisión negociables, p. 285 
Subvención pigouviana, p. 289 


Efectos de difusión tecnológica, p. 289 

Excluible, p. 291 

Rival en el consumo, p. 291 

Bien privado, p. 291 

No excluibles, p. 291 

No rival en el consumo, p. 292 

Problema del polizón, p. 292 

Bien público, p. 293 

Análisis coste-beneficio, p. 297 
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1. ¿Qué tipo de cxtcrnalidad (positiva o negativa) está pre¬ 
sente en cada uno de los siguientes ejemplos? ¿Es el bene¬ 
ficio marginal social de la actividad mayor o igual que el 
beneficio marginal de un individuo? ¿Es el coste marginal 
social de la actividad mayor o igual que el coste marginal 
de un individuo? Sin intervención pública ¿habrá demasia¬ 
da cantidad de cada actividad o demasiado poca (respecto 
a la cantidad socialmente óptima)? 

a. La señora Chau planta muchas llores de colores en el 
jardín delantero de su casa. 

b. A tu vecino le gusta hacer hogueras en su jardín, y fre¬ 
cuentemente las chispas entran en tu casa. 

c. Maija, que vive junto a un campo de manzanos, decide 
Lener abejas para producir miel. 

d. Justine se compra un coche todo terreno que consume 
mucha gasolina. 

2 . La música a gran volumen que llega de la residencia feme¬ 
nina de estudiantes situada al lado de tu casa es una exter- 
nalidad negativa que se puede cuantificar directamente. 
La tabla siguiente muestra el beneficio marginal social y 
el coste marginal social por decibelio (dB, una medida de 
volumen) de música. 


Volumen de la 

Beneficio marginal 

Coste marginal 

música (dB) 

90 —-_ 

social de dB ($) 

social de dB ($) 

91 

36 

0 

92 

30 

2 

93 

24 

4 

94 

18 

6 

95 

12 

8 

96 

6 

10 

97-- 

0 

12 


a. Dibuja la curva de beneficio marginal social y la de 
coste marginal social. Utiliza el gráfico para determi¬ 
nar el volumen de música socialmente óptimo. 

b. Solo las mujeres de la residencia se benefician de la 
música, y no soportan ningún coste. ¿Qué volumen de 
música elegirán? 

c. La universidad establece un impuesto pigouviano de 3 $ 
por decibelio de música. Determina con ayuda del gráfico 
el volumen de música que elegirán ahora las residentes. 

3 . Muchas granjas lecheras de California están adoptando 
una nueva tecnología que les permite producir su propia 
electricidad con el metano que extraen del estiércol de sus 
animales. (Una vaca puede producir unos 2 kilovatios al 
día). Esta práctica reduce las emisiones de gas metano que 
van a la atmósfera. Además de reducir sus propias facturas 
de electricidad, los ganaderos pueden vender la electrici¬ 
dad que producen a tarifas favorables, 

a. Explica cómo la posibilidad de ganar dinero reco¬ 
giendo y transformando el gas metano actúa como un 


impuesto pigouviano sobre la contaminación con gas 
metano, y puede hacer que los ganaderos emitan la 
cantidad eficiente de contaminación con este gas. 

b. Supongamos que los costes transformar el metano en 
electricidad son menores para algunos ganaderos que 
para otros. Explica cómo este sistema lleva a una asig¬ 
nación eficiente de la reducción de las emisiones entre 
los ganaderos. 

4 . Según un informe de la Oficina del Censo de los Estado 
Unidos, "el promedio de los ingresos (a lo largo de la vida) 
de un trabajador a tiempo completo con estudios secun¬ 
darios es aproximadamente 1,2 millones de dólares 
frente a los 2,1 millones que corresponden aun graduad 
universitario''. Esto indica que un graduado obtiene un 
beneficio considerable si invierte en su propia educación. 
Las matrículas de muchas universidades cubren solo 
entre dos tercios y tres cuartos del coste, de modo que el 
gobierno aporta una subvención pigouviana a la enseñan¬ 
za superior. 

Si una subvención pigouviana es un instrumento ade¬ 
cuado, la externalidad creada por los estudios superiores 
¿es negativa o positiva? ¿Qué implica esto acerca de las 
diferencias entre los costes y los beneficios de los estudian¬ 
tes, comparados con los costes y los beneficios sociales? 
¿Cuáles son algunas de las razones de esas diferencias? j 

5 . La ciudad de Falls Church, Virginia, subvenciona la plan¬ 
tación de árboles en la parte delantera de las casas, siem¬ 
pre que estén a 15 metros de la calle. 


a. Utilizando los conceptos del capítulo, explica por qué 
un ayuntamiento debería subvencionar árboles planta¬ 
dos en propiedades privadas, pero cerca de la calle. 

b. Dibuja un gráfico similar al de la Figura 9-4, que 
muestre el beneficio marginal social, el coste marginal 
social y la subvención pigouviana óptima para la plan¬ 
tación de árboles. 


6. La pesca de bacalao negro ha sido tan intensiva que ha 
puesto a esta especie en peligro de extinción. Tras varios 
años de prohibición de esta pesca, el gobierno se propone 
introducir un sistema de bonos negociables, cada uno 
de los cuales permite a su propietario pescar una cierta 
cantidad. Explica cómo la pesca genera una externalidad 
negativa y cómo un sistema de bonos puede eliminar la 
ineficiencia creada por esta externalidad. 

7 . Las dos empresas de limpieza en seco de Collegetown, 1 
College Cleaners y Big Green Cleaners, son una fuente 
importante de contaminación atmosférica. Entre las dos 
emiten 350 unidades de contaminación, que las autori¬ 
dades quieren reducir a 200 unidades. La tabla siguiente 
muestra el nivel actual de contaminación producida por 
cada empresa y el coste marginal de reducir la contamina¬ 
ción de cada una de ellas. El coste marginal es constante. 


Empresas 


Nivel inicial de 
contaminación 
(unidades) 


Coste marginal de 
reducir la contamina¬ 
ción ($ por unidad) 


College Cleaners 230 

Big Green Cleaners 120 


$5 

$2 
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I a Supongamos que Collegetown aprueba un estándar 
r medioambiental que limita las emisiones de cada 

empresa a 100 unidades de contaminación. ¿Cuál sería 
el coste total de que cada empresa redujera sus emisio¬ 
nes de contaminación a 100 unidades? 

Supongamos que, en lugar de eso, Collegetown emite 100 
bonos para cada empresa, cada uno de los cuales permite 
a la empresa 100 unidades de contaminación, y que esos 
bonos son negociables. 

b. ¿Cuál es el valor de cada bono para College Cleaners? 

¿Y para Big Green? (Es decir, ¿cuánto estaría dispues¬ 
ta a pagar, como máximo, cada empresa por un bono 
más?) 

c. ¿Quién venderá bonos y quién los comprará? ¿Cuántos 
bonos se negociarán? 

d. ¿Cuál es el coste total para ambas empresas de contro¬ 
lar la contaminación con este sistema de bonos? 

8 . El gobierno está implicado en el suministro de muchos 
bienes y servicios. Para cada uno de los bienes y servicios 
de la lista siguiente, determina si es rival o no rival en el 
consumo y si es excluible o no excluible. ¿Qué tipo de bien 
es? Sin intervención del gobierno, ¿serían las cantidades 
suministradas eficientes, ineficientemente bajas o invefi- 
cientemente altas? 

a. Las señales de tráfico 

b. El servicio de tren de Amtrak 

c. Las regulaciones para limitar la contaminación 

d. Una autopista sin peaje congestionada 

e. Un faro en la costa 

9. Un economista le advierte lo siguiente al director de un 
museo: "Debería usted introducir precios distintos según 
la afluencia: a las horas en las que el museo tiene pocos 
visitantes, debería admitir visitantes gratuitamente. Y a 
las horas en que hay muchos visitantes, debería cobrar 
una entrada más alta". 

a. Cuando el museo está tranquilo, ¿es rival o no rival 
en el consumo? ¿Es excluible o no excluible? ¿Qué tipo 
de bien es el museo a esas horas? ¿Cuál sería el precio 
eficiente que debería cobrarse a los visitantes durante 
esas horas y por qué? 

b. Cuando hay mucha afluencia de gente en el museo, 

¿es rival o no rival en el consumo? ¿Es excluible o no 
excluible? ¿Qué tipo de bien es el museo a esas horas? 
¿Cuál sería el precio eficiente que debería cobrarse a 
los visitantes durante esas horas y por qué? 

10. En muchas urbanizaciones privadas, diversos aspectos 
de la vida de sus habitantes están sujetos a una regula¬ 
ción por parte de la asociación de vecinos. Estas reglas 
pueden regular el diseño de las casas; obligar a limpiar 
la nieve de las aceras; no permitir equipamientos exte¬ 
riores, como piscinas en los patios traseros; exigir un 
comportamiento apropiado en las zonas comunes, como 
el club social de la comunidad; y así sucesivamente. 
Supongamos que surge un conflicto porque algunos 
miembros de la urbanización creen que las normas son 
demasiado entrometidas. Te han llamado a ti para hacer 
de mediador. Con tus conocimientos sobre bienes públi¬ 


cos y recursos comunes, ¿cómo decidirías qué tipo de 
normas están justificadas y qué otras no? 

11. Una comunidad residencial tiene 100 habitantes que están 
preocupados por la seguridad. La tabla siguiente muestra 
el coste total de contratar un servicio de seguridad las 
24 horas del día, y el beneficio total para cada uno de los 
residentes. 


Número de 
vigilantes 
de seguridad 

Coste 

total 

($) 

Beneficio individual 
total para 
cada residente 

0 

0 

0 

1 

150 

10 

2 

300 

16 

3 

450 

18 

4 

600 

19 


a. Explica por qué el servicio de seguridad es un bien 
público para los residentes de la comunidad. 

b. Calcula el coste marginal, el beneficio marginal indivi¬ 
dual de cada residente, y el beneficio marginal social. 

c. Si un residente individual tuviera que decidir si con¬ 
tratar y pagar por su cuenta el servicio de seguridad, 
¿cuántos guardias contrataría ese residente? 

d. Si todos los residentes actúan conjuntamente, ¿cuántos 
guardias de seguridad contratarán? 

12. La tabla siguiente muestra el beneficio marginal indivi¬ 
dual que obtienen Ari y Tanisha con diferentes cantidades 
de limpieza mensual de las calles. Supongamos que el 
coste marginal de limpiar las calles es constante e igual a 
9 $. 


Cantidad de 
limpieza de 
calles por mes 


Beneficio margi¬ 
nal individual de 
Tanisha ($) 


Beneficio 
marginal indivi¬ 
dual de Ari ($) 



8 

4 

1 


a. Si Tanisha tuviera que pagar por su cuenta la limpieza 
de las calles, ¿cuántas veces al mes se limpiarían? 

b. Calcula el beneficio marginal social de la limpieza de 
las calles. ¿Cuál es el número óptimo de limpiezas? 

c. Tomemos como referencia el número óptimo de lim¬ 
piezas. La última limpieza de calles con esa cantidad 
de limpiezas cuesta 9 $. ¿Estaría Tanisha dispuesta a 
pagar por su cuenta esa última limpieza? ¿Lo estaría 
Ari? 

AMPLÍA TU COMPRENSIÓN 

13. Los programas medioambientales voluntarios fueron muy 
populares en los Estados Unidos, Europa y Japón durante 
la década de 1990. Parte de su popularidad estriba en el 
hecho de que esos programas no necesitan autorización 


! 
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legislativa, que no siempre es fácil de obtener. El progra¬ 
ma 33/50, puesto en marcha por la Agencia de Protección 
Ambiental (EPA), es un buen ejemplo de este tipo de pro¬ 
gramas. Con este programa, la EPA intentaba reducir las 
emisiones industriales de 17 compuestos tóxicos mediante 
la difusión de información sobre métodos relativamente 
baratos para controlar la contaminación. A las empresas 
se les propuso reducir voluntariamente sus emisiones a 
partir de sus niveles en 1988, en un 33% en 1992, y en un 
50% en 1995. En realidad, el programa alcanzó su segun¬ 
do objetivo en 1994. 

a. Lo mismo que en la Figura 9-3, dibuja las curvas de 
beneficio marginal de la contaminación generada por 
dos fábricas, A y B, en 1988. Supongamos que, sin 
intervención del gobierno, cada fábrica emite el mismo 
nivel de contaminación, pero que, para todos los nive¬ 
les de contaminación inferiores a este, el beneficio 
marginal de contaminar de la fábrica A es menor que 
el de la B. Lleva al eje de ordenadas el "Beneficio mar¬ 
ginal del contaminador individual", y al de abscisas la 
"Cantidad de emisiones de contaminación". Indica la 
cantidad de contaminación que produce cada fábrica si 
no hay intervención. 

b. ¿Esperas que la cantidad total de contaminación antes 
de poner en marcha el programa fuera menor o mayor 
que la cantidad óptima? ¿Por qué? 

c. Supongamos que las fábricas cuyas curvas de beneficio 
marginal has dibujado en el apartado a participan en 
el programa 33/50. En un gráfico similar al del apar¬ 
tado a, indica los objetivos de contaminación fijados 
para 1995 para ambas fábricas. ¿Cuál de ellas tuvo que 
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reducir más sus emisiones? ¿Era esta solución neces 
riamente eficiente? 

d. ¿A qué tipo de políticas medioambientales se parece 1 
más el programa 33/50? ¿Cuál es el principal defecto 
inmediato de este tipo de políticas? Compáralo con JqJ 
otros dos tipos de políticas medioambientales analiz 
dos en este capítulo. 

14. Para desarrollar una vacuna contra una nueva . 

r de 

gripe muy peligrosa, una empresa farmacéutica incurre 

en un coste fijo muy alto. Sin embargo, el coste marginal 
de distribuir la vacuna a los pacientes es despreciable 
(consideremos que es igual a cero). La empresa farma¬ 
céutica tiene la patente exclusiva de la vacuna. Tú eres el 
regulador que tiene que decidir el precio que la empresa 
está autorizada a cobrar por la vacuna. 

a. Dibuja un gráfico que muestre el precio que tendría la 
vacuna si la empresa no estuviera regulada, y llámalo 
P M . ¿Cuál es el precio eficiente de la vacuna? Muestra 
la pérdida irrecuperable que genera el precio P M . 

b. En otro gráfico, muestra el precio más bajo que podría 
imponer el regulador para seguir induciendo a la 
empresa a desarrollar la vacuna. Llámalo P*. Indica la 
pérdida irrecuperable que genera este precio. ¿Cómo 
es, comparada con la que generaba el precio P M ? 

c. Supongamos que tienes información precisa sobre los 
costes fijos de la empresa farmacéutica. ¿Cómo utiliza¬ 
rías la regulación de precios de la empresa farmacéuti¬ 
ca, combinada con una subvención a la empresa, para 
obtener la cantidad eficiente de vacuna suministra 
por el gobierno al coste más bajo posible? 
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¿se pasó de lista? 
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BRITISH AIRWAYS 


En el Reino Unido hay dos aerolíneas de larga distancia (avio¬ 
nes que viajan entre dos continentes): British Airways y su 
rival, Virgin Atlantic. Aunque British Airways es la empresa 
dominante, con una cuota de entre el 50% y el 100% del mer¬ 
cado que cubre las rutas que unen Londres con varias ciuda¬ 
des estadounidenses, Virgin ha sido un competidor tenaz. 

La rivalidad entre ambas a lo largo de los años ha pasa¬ 
do de ser relativamente pacífica a abiertamente hostil. En 
la década de 1990, British Airways perdió un juicio en el 
que fue acusada de utilizar “trucos sucios” para expulsar a 
Virgin del mercado. Sin embargo, en abril de 2010, British 
Airways puede haberse preguntado con razón si las tornas 
no se habrían vuelto a su favor. 

Todo comenzó a mediados de julio de 2004, cuando los 
precios del combustible estaban aumentando (las aerolí¬ 
neas de larga distancia son especialmente vulnerables a 
los aumentos de precio del combustible). Los fiscales de 
Gran Bretaña acusaron a las dos aerolíneas de haberse 
confabulado para repercutir a los pasajeros el aumento 
de precios del combustible. De acuerdo con la acusación, 
las dos aerolíneas habían establecido un cártel para coor¬ 
dinar los incrementos de los pasajes durante los dos años 
siguientes. British Airways comenzó fijando un sobrepre¬ 
cio de 5 libras esterlinas (8,25 $) en los viajes de larga dis¬ 
tancia cuando el barril de petróleo se cotizaba alrededor 
de 38 $. Incrementó el sobreprecio 6 veces, de forma que 
en 2006, cuando el barril se cotizaba alrededor de 69 $, el 
sobreprecio era de 70 libras (115 $). En el mismo período, 
Virgin Atlantic también había impuesto un sobreprecio de 


70 libras. Las compañías subían estos sobreprecios con 
pocos días de diferencia entre una y otra. 

Con el tiempo, tres ejecutivos de Virgin declararon, a 
cambio de inmunidad judicial, que el cartel había existido. 
British Airways inmediatamente suspendió de sus cargos 
a sus ejecutivos sospechosos y pagó multas de cerca de 
500 millones de dólares a las autoridades estadouniden¬ 
ses y británicas. Y en 2010, cuatro ejecutivos de British 
Airways fueron demandados por las autoridades británicas 
por su responsabilidad en la conspiración. 

Los abogados de estos ejecutivos argumentaron que 
aunque las dos aerolíneas habían intercambiado informa¬ 
ción, esto no era una prueba de una conspiración criminal. 
De hecho, argumentaron que Virgin tenía tanto miedo a 
los reguladores estadounidenses que admitieron su com¬ 
portamiento criminal antes de que se confirmara que, en 
efecto, habían cometido un delito. Uno de los abogados de 
la defensa, Clare Montgomery, argüyó que, puesto que las 
leyes de EE. UU. contra el comportamiento anticompetiti¬ 
vo eran mucho más duras que las del Reino Unido, las com¬ 
pañías podían sentirse tentadas a confesar su actuación 
ilegal para evitar ser investigadas. "Es una carrera," dijo. 
"Si no te diriges a ellos y confiesas el primero, no puedes 
conseguir la inmunidad. La única manera de protegerse es 
dirigirse a las autoridades, aunque no hayas hecho nada." 
El resultado es que los ejecutivos de Virgin obtuvieron 
la inmunidad tanto en EE. UU. como en el Reino Unido, 
mientras que los ejecutivos de British Airways fueron 
juzgados (y posiblemente tengan que cumplir condena de 
cárcel) en ambos países. 

A finales de 2011 el caso terminó de forma sorpren¬ 
dente -o, más bien, sorprendente para Virgin Atlantic y 
las autoridades del Reino Unido. Citando los correos elec¬ 
trónicos que Virgin Atlantic se vio finalmente obligada a 
entregar por el tribunal, el juez dictaminó que no había 
suficiente evidencia de que hubiera existido una conspi¬ 
ración entre las dos aerolíneas. El tribunal se indignó lo 
suficiente como para amenazar con rescindir la inmuni¬ 
dad que había concedido a los tres ejecutivos de Virgin. 


CUESTIONES PARA PENSAR 

1. Explica por qué Virgin Atlantic y British Airways pueden practi¬ 
car la colusión en respuesta a un incremento de los precios del 
petróleo. ¿Inducía el mercado a la colusión, o no lo hacía? 

2. ¿Cómo determinarías si realmente se produjo un comporta¬ 
miento ilegal? ¿Qué podría explicar estos actos, además del 
comportamiento ilegal? 

3 . Explica el dilema al que se enfrentan las dos aerolíneas, así 
como sus ejecutivos individuales. 
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empresarial • Un cuento sobre dos núcleos de investigación 



Silicon Valley en California y la Ruta 128 en Massachussets 
son los núcleos de investigación de alta tecnología más 
importantes del mundo. Silicon Valley se remonta a los 
primeros años de la década de 1930, cuando la Universidad 
de Stanford animó a sus graduados en ingeniería eléctrica 
a quedarse en la zona y fundar compañías. 

En los primeros años de la década de 1950, Stanford 
creó el Parque Industrial de Stanford y ofreció en alquiler 
solares de la universidad a compañías de alta tecnología 
que trabajaran en colaboración con su facultad de inge¬ 
niería. A mediados de dicha década, empresas ligadas a 
la investigación militar, como Lockheed, invirtieron allí. 
A finales de la década de 1960 se había acumulado en la 
zona una masa crítica de talento. Por ejemplo, en 1968, 
ocho jóvenes ingenieros dejaron una empresa por desave¬ 
nencias; a lo largo de los veinte años siguientes fundaron 
65 compañías nuevas, entre ellas la Corporación Intel, que 
posteriormente creó el chip microprocesador, el cerebro de 
los ordenadores personales. 

Este modelo se repitió: un investigador estimó que en 
empresas pequeñas y medianas, un 35%, en promedio, de 
los empleados rotaría en un año. Silicon Valley se convir¬ 
tió en una zona fértil de iniciación de empresas, en la que 
cada año surgían docenas de ellas -todo tipo de empresas, 
desde las que se especializan en hardware y software hasta 
empresas de redes sociales como eBay, Facebook y Google. 
También se convirtió en la sede de inversores que se espe¬ 
cializan en financiar compañías innovadoras de alta tecno¬ 
logía. El reducido tamaño de la localidad de Silicon Valley 
permitió que las personas consiguieran formar estrechos 
lazos sociales y de investigación, incluso entre los trabaja¬ 
dores de empresas rivales. 

En la otra punta de los Estados Unidos, un núcleo de alta 
tecnología conocido como Ruta 128 se sitúa en una carre¬ 


tera de 65 millas que circunvala Boston y Cambridge. Deb 
sus comienzos al Instituto de Tecnología de Massachussets 
(MIT), la mejor universidad de ingeniería del mundo adfl 
como a la financiación de las fuerzas armadas de Estados 
Unidos, de la NASA y de la National Science Foundation 
En la década de 1950, Ruta 128 dominaba a Silicon Valley 
y el número de empleos era tres veces mayor. 

Pero pronto Ruta 128 se diferenció de Silicon Valley de E 
manera considerable. Geográficamente, Ruta 128 se exten¬ 
día más que Silicon Valley. Sus empresas eran mayores! 
lo que reflejaba las necesidades de los contratistas de lo^ 
militares durante la Guerra Fría. Y el MIT facilitaba poca 
ayuda a las empresas de Ruta 128. 

Otra diferencia importante entre los dos núcleos resi¬ 
día en cómo estaban organizadas las empresas. Las de 
Ruta 128 tendían a estar "integradas vertical mente", 
combinando toda la cadena de producción desde la inves¬ 
tigación, pasando por el diseño, hasta la producción, en la 
misma empresa. En cambio, las empresas de Silicon Valley 
se dedicaban exclusivamente a la investigación y el diseño, 
contratando la producción a empresas especializadas que 
ofrecían economías de escala. En contraste con la fluidez 
de empleos e ideas que había entre las empresas de Silicon 
Valley, las empresas de Ruta 128 ponían el acento en su 
compromiso con los empleos para toda la vida laboral, y 
protegían fuertemente sus innovaciones para permanecer 
competitivos. 

Las décadas de 1970 y 1980 fueron duras para Ruta 
128. El gasto militar se agotó y perdió su margen de venta¬ 
ja en minicomputadores cuando Apollo Computers perdió 
su preeminencia frente a Sun Microsystems, una agresiva 
empresa de Silicon Valley. Hacia 1980, los empleos de elec¬ 
trónica de Silicon Valley eran el triple que los de Ruta 128. 
Con el tiempo, Ruta 128 cedió la venLaja en electrónica y 
en las redes a Silicon Valley. Hoy en día su especialidad se 
encuentra en la biotecnología, la genética, la ingeniería de 
materiales y las finanzas. 

CUESTIONES PARA PENSAR 

1. ¿Qué externalidades positivas tuvieron en común Silicon Valley 
y Ruta 128? ¿Qué externalidades positivas no tuvieron en 
común? Explícalo. 

2. ¿Qué factores hicieron que Silicon Valley fuese un lugar tan fértil 
para iniciar una empresa? ¿Cómo interactuaron entre sí estos 
factores? En Ruta 128, ¿qué inhibió la creación de empresas? 

3. Retrospectivamente, ¿qué podría haber hecho Apollo 
Computers para mantener su ventaja en minicomputadores? 
¿Qué reflexión te sugiere esto, en general, sobre los núcleos de 
investigación? 
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IVIacroeconomía: una visión 

^jOOVERVILLES 


Durante la Gran Depresión, por todos los Estados Unidos proliferaron 
hoovervilles, llamados así por la ignorancia económica del presidente 
Herbert Hoover. 


OY EN DÍA MUCHA GENTE DISFRUTA 
caminando, montando en bicicleta o 
paseando a caballo por el Central Park de 
Nueva York. Pero en 1932 también había 
mucha gente que vivía allí: el Central 
Park albergaba uno de los "hoovervilles" 
-poblados de chabolas- que surgieron a lo 
largo de todo el país como consecuencia 
de la catastrófica depresión económica 
que había empezado en 1929, y que dejó 
sin trabajo a millones de trabajadores cuya 
actividad quedó reducida a hacer cola en 
la panadería o a vender manzanas en las 
esquinas. La economía de los Estados 
Unidos iniciaría una recuperación parcial 
en 1933, pero el desempleo siguió siendo 
alto durante toda la década de 1930. Todo 
el período llegó a ser conocido como la 
Gran Depresión. 

¿Por qué hoovervilles? Los poblados 
de chabolas deben su sarcástico nombre 
a Herbert Hoover, que había sido ele¬ 
gido presidente en 1928 -y que perdió 
la oportunidad de ser reelegido porque 
muchos estadounidenses lo culpaban de 
la Depresión. Hoover empezó su carrera 
como ingeniero y, hasta que se convir¬ 
tió en presidente, tenía buena reputación 


como gestor muy competente. Pero cuan¬ 
do llegó la Depresión, ni él ni sus asesores 
económicos tenían ninguna idea sobre 
qué hacer. 

La desorientación de Hoover no fue 
un accidente. En los tiempos de la Gran 
Depresión la Microeconomía, que se preo¬ 
cupa de las decisiones de consumo y pro¬ 
ducción de los consumidores y de los pro¬ 
ductores individuales, y de la asignación 
de los recursos escasos entre las indus¬ 
trias, ya era una rama bien desarrollada 
de la Economía. Pero la Macroeconomía, 
que se centra en el comportamiento del 
conjunto de la economía, apenas estaba 
en su infancia. 

Lo que ocurrió entre 1929 y 1933, y en 
menor escala en otras muchas ocasiones 
(la más reciente entre 2007 y 2009), fue 
un golpe para el conjunto de la economía. 
En cualquier momento hay algunas indus¬ 
trias que despiden trabajadores. Por ejem¬ 
plo, entre 2003 y 2007 el número de tiendas 
de discos independientes cayó casi un 
30% en los Estados Unidos, a medida que 
los consumidores empezaron a comprar 
por internet. Pero los trabajadores que 
perdieron sus empleos en esas tiendas 
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QUÉ APRENDEREMOS 
EN ESTE CAPÍTULO 


I Las diferencias entre la 
Microeconomía y la Macroeconomía. 

I Qué es un ciclo económico y por qué 
los gestores de la política económica 
intentan disminuir la intensidad de los 
ciclos. 

I Cómo el crecimiento económico a 
largo plazo determina el nivel de vida 
de un país. 

I El significado de la inflación y la 
deflación, y por qué es preferible la 
estabilidad de precios. 

) La importancia de la macroeconomía 
de una economía abierta, y cómo 
¡nteractúan las economías a través de 
los déficits y los superávits comerciales. 


tuvieron una buena oportunidad de encon¬ 
trar nuevos empleos en otras actividades, 
porque al mismo tiempo que se cerraban 
las tiendas de discos, había otras indus¬ 
trias que se estaban expandiendo. A prin¬ 
cipios de la década de 1930, sin embargo, 
no había industrias en expansión: todo iba 
de capa caída. 

La Macroeconomía se consolidó como 
una rama de la Economía durante la Gran 
Depresión. Los economistas se dieron 
cuenta de que tenían que entender la 
naturaleza de la catástrofe que había sacu¬ 
dido a los Estados Unidos y a casi todo el 
resto del mundo, tanto para salir de ella 
como para aprender a evitar que tales 
catástrofes se repitieran en el futuro. Hasta 
hoy, el núcleo de la Macroeconomía reside 
en el esfuerzo para entender las depre¬ 
siones económicas y en encontrar formas 
de prevenirlas. A lo largo del tiempo, sin 
embargo, la Macroeconomía ha ampliado 
su alcance para abarcar muchos otros 
temas, tales como el crecimiento económi¬ 
co a largo plazo, la infíación o la macroeco¬ 
nomía de una economía abierta. 

Este capítulo contiene una visión glo¬ 
bal de la Macroeconomía. Empezamos 
con una descripción general de las dife¬ 
rencias entre la Microeconomía y la 
Macroeconomía, y después describimos 
brevemente algunas de las principales 
preocupaciones de esta disciplina.. 
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INTRODUCCIÓN A LA M AC RO ECO N O M í A 


tabla 10-1 Preguntas microeconómicas frente a preguntas 
macroeconómicas 


Preguntas microeconómicas 

¿Debería ir a la universidad o empezar a 
trabajar ya? 

¿Qué factores determinan el salario que el 
Citibank le ha ofrecido a Cherie Camajo, que 
acaba de obtener su MBA? 

¿Cuáles son los determinantes del coste que 
tiene para una universidad ofrecer una nueva 
asignatura? 

¿Qué políticas debería adoptar el gobierno 
para que a los estudiantes con pocos 
recursos les resulte más fácil seguir estudios 
universitarios? 

¿Qué es lo que determina si Citibank abre 
una oficina en Shanghai? 


La naturaleza de la Macroeconomía m 

Qué hace que la Macroeconomía sea diferente de la Microeconomía? Como yal 
hemos dicho, la característica distintiva de la Macroeconomía es que se ocupa! 
del comportamiento del conjunto de la economía. 

Preguntas macroeconómicas 

La Tabla 10-1 enumera algunas preguntas típicas que se refieren a la Economía 
En la columna de la izquierda aparece una versión microeconómica de cada 
pregunta, emparejada con una pregunta macroeconómica similar a la derecha. 

Comparando las preguntas, puedes 
empezar a tener una idea de la dife¬ 
rencia entre la Microeconomía y l a 
Macroeconomía. 

Como ilustran estas preguntas,! 
la Microeconomía se centra en la 
forma en la que los individuos y las 
empresas toman sus decisiones, y 
en las consecuencias de esas deci¬ 
siones. Por ejemplo, utilizamos la 
Microeconomía para calcular cuánto 
le costaría a una facultad ofrecer una 
nueva asignatura, lo que incluye el 
salario del profesor, los materiales de 
clase, etc. La facultad puede decidir 
entonces si ofrece o no la asignatura 
sopesando los costes y los beneficios. 
La Macroeconomía, por el contrario, 
examina el comportamiento global 
de la economía -cómo interactúan 
las acciones de todos los individuos y 
todas las empresas de la economía, de 
forma que surja determinado resultado económico para todo el conjunto de la eco¬ 
nomía. Por ejemplo, la Macroeconomía se ocupa del índice general de precios de la 
economía y de cómo ese índice ha subido o bajado respecto al año anterior, en lugar 
de centrarse en el precio de un bien o servicio concreto. 

Podrías imaginar que las preguntas macroeconómicas se pueden responder sim¬ 
plemente sumando las respuestas microeconómicas. Por ejemplo, el modelo de la 
oferta y la demanda que vimos en el Capítulo 3 explica cómo se determina el precio 
de equilibrio de un bien o servicio individual en un mercado competitivo. Por tanto, 
podrías pensar que la forma de calcular el nivel general de precios del conjunto de 
una economía consiste en aplicar el análisis de oferta y demanda a todos los bienes y 
servicios de la economía, y sumar a continuación los resultados. 

Pero esto resulta no ser correcto: aunque conceptos básicos como la oferta y la 
demanda son tan esenciales en Macroeconomía como lo son en Microeconomía, las 
respuestas macroeconómicas requieren un conjunto de herramientas adicionales y 
un marco de referencia más amplio. 

Macroeconomía: el total es más que la suma 
de las partes 

Si de vez en cuando conduces por carretera, probablemente sepas qué son los atascos 
y por qué son tan molestos. Alguien se para en el arcén por un motivo menor, como 
cambiar una rueda, y enseguida se produce un gran atasco a medida que el resto de 
los conductores van reduciendo su velocidad para ver qué ocurre. Lo que hace tan 
irritante un atasco de este tipo es que su tamaño es desproporcionado respecto al 
suceso que lo ha provocado. Como los primeros conductores frenan para curiosear, 
los que vienen detrás tienen que frenar también, los siguientes también, y así sucesi¬ 
vamente. La acumulación de todos los frenazos individuales lleva al final a un atasco 


Preguntas macroeconómicas 

¿Cuánta gente está empleada este año en el 
conjunto de la economía? 

¿Qué factores determinan los niveles medios 
de salario que se pagan a los trabajadores en 
un año determinado? 

¿Qué factores determinan el nivel general de 
precios del conjunto de la economía? 

¿Qué políticas debería adoptar el gobierno 
para favorecer el empleo y el crecimiento del 
conjunto de la economía? 

¿Qué determina el comercio global de bienes, 
servicios y activos financieros entre los 
Estados Unidos y el resto del mundo? 
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Hfgo y costoso, porque cada conductor frena un poco más que el que le precede. En 
otras palabras, la respuesta de cada persona causa una respuesta amplificada de la 
¡ siguiente persona. 

Entender lo que ocurre en un atasco de tráfico de este tipo nos aporta alguna 
luz sobre una importante diferencia entre la Macroeconomía y la Microeconomía: 
muchos miles o millones de acciones individuales se combinan entre sí y producen un 
resultado que no es simplemente la suma de las acciones individuales. 

Consideremos, por ejemplo, lo que los macroeconomistas denominan la para¬ 
doja del ahorro : cuando las familias y las empresas están preocupadas por la posi¬ 
bilidad de que vengan malos tiempos, se preparan cortando sus gastos. Esta reduc¬ 
ción del gasto deprime la economía, a medida que las familias gastan menos y las 
empresas reaccionan despidiendo trabajadores. Como consecuencia, las familias 
y las empresas pueden acabar peor que si no hubieran intentado actuar de forma 
responsable reduciendo sus gastos. Esto es una paradoja, porque 
un comportamiento aparentemente virtuoso -prepararse para 
los malos tiempos ahorrando más- acaba siendo perjudicial para 
todos. Y hay otra cara de esta historia: cuando las familias y las 
empresas se sienten optimistas respecto al futuro, gastan más en 
el presente. Esto estimula la economía, lo que lleva a las empre¬ 
sas a contratar a más trabajadores, lo que expande todavía más 
la economía. Un comportamiento aparentemente despilfarrador 
genera una situación mejor para todos. 

O consideremos qué ocurre cuando algo hace que aumente 
la cantidad de dinero en circulación en una economía. Un indi¬ 
viduo con más dinero en efectivo es más rico. Pero, si todo el 
mundo tiene más dinero, el efecto a largo plazo es simplemente 
aumentar el nivel general de precios, llevando al poder adquisi¬ 
tivo de la totalidad del dinero en circulación hasta el nivel en el 
que estaba antes. 

Un aspecto clave de la macroeconomía, por tanto, es que el 
efecto combinado de las acciones individuales puede tener con¬ 
secuencias muy diferentes de las previstas por cada uno de los 
individuos, y estas consecuencias pueden ser a veces perversas. El 
comportamiento macroeconómico es, en efecto, más que la simple 
suma de las acciones individuales y de las consecuencias de estas 
en los mercados. 


En una economía autorregulada, 
problemas como el desempleo se 
resuelven sin la intervención del 
gobierno, gracias al funcionamiento de 
la mano invisible. 

Según la Economía keynesíana, 
la causa de las depresiones 
económicas es un gasto inadecuado, 
y la intervención del gobierno puede 
mitigarlas. 


El comportamiento macroeconómico es más que la suma de 
las acciones individuales y de las consecuencias de estas 
en los mercados. 


Macroeconomía: teoría y política 

Los macroeconomistas, mucho más que los microeconomistas, se preocupan de 
las cuestiones relativas a la política económica y de lo que debe hacer el gobierno 
para que la economía funcione mejor. Este enfoque sobre la política económica 
se debe en gran parte a la historia, especialmente a la Gran Depresión de los años 
treinta. 

Antes de 1930, los economistas solían considerar que la economía se autorre- 
gulaba: creían que los problemas como el desempleo se corregirían gracias al fun¬ 
cionamiento de la mano invisible, y que los intentos del gobierno para mejorar los 
resultados de la economía serían, en el mejor de los casos, baldíos -y probablemente 
contraproducentes. 

La Gran Depresión cambió todo esto. La magnitud de la catástrofe, que dejó sin 
trabajo a una cuarta parte de la población estadounidense y amenazó la estabili¬ 
dad política de muchos países -hay una opinión ampliamente extendida de que la 
Depresión fue una de las principales causas de la llegada al poder de los nazis en 
Alemania- creó una demanda de acciones. Dio lugar a que los economistas hicieran 
un esfuerzo importante para entender las depresiones económicas y para buscar for¬ 
mas de prevenirlas. 

En 1936 el economista británico John Maynard Keynes (pronunciado "quéins”) 
publicó la Teoría general del empleo, el interés y el dinero, un libro que transformó la 
Macroeconomía. Según la Economía keynesíana, una economía deprimida es el 
resultado de un gasto inadecuado. Además, Keynes argumentaba que la interven- 
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La política monetaria utiliza las 
variaciones de la cantidad de dinero 
para modificar los tipos de interés e 
influir en el gasto agregado. 

La política fiscal utiliza los cambios 
del gasto público y de los impuestos y 
para influir en el gasto agregado. 


ción del gobierno puede ayudar a una economía deprimida por medio de Ja polít¡ CQ 
monetaria y de la política fiscal. La política monetaria utiliza las variaciones de l a 
cantidad de dinero para modificar los tipos de interés, lo que, a su vez, afecta al g asl(} 
global. La política fiscal utiliza los cambios de los impuestos y del gasto público 
también para influir en el gasto global. 

En general, Keynes estableció el principio de que gestionar la economía es una 
responsabilidad del gobierno. Las ideas keynesianas siguen teniendo una gran 
influencia tanto en la teoría económica como en las políticas públicas: en 2008 y 
en 2009 el Congreso de los Estados Unidos, la Casa Blanca y la Reserva Federal 
(una agencia cuasi gubernamental que gestiona la política monetaria en los Estados 
Unidos), dieron pasos para protegerse de un desplome económico, pasos que tenían 
una orientación claramente keynesiana, como se describe en la siguiente sección de 
“La Economía en acción’. 


LA ECONOMÍA > EN ACCIÓN 


COMBATIENDO LA DEPRESIÓN 


£ n 2008 la economía mundial experimentó una gravísima crisis financiera que 
recordaba demasiado a los primeros días de la Gran Depresión. Los principales 
bancos se tambalearon al borde del colapso; el comercio mundial se hundió. En la pri¬ 
mavera de 2009, los historiadores económicos Barry Eichengreen y Kevin O'Rourke, 
revisando los datos disponibles, afirmaron que “globalmente estamos siguiendo los 
pasos, o incluso yendo peor, que en la Gran Depresión." 

Pero, al final, no llegó a producirse lo peor. La Figura 10-1 muestra una de las 
medidas de la actividad económica de Eichengreen y O'Rourke, la producción indus¬ 
trial mundial, durante los dos periodos: la Gran Depresión y la “Gran Recesión”, el 
término ampliamente utilizado ahora para denominar el desplome económico que 

siguió a la crisis financiera de 
2008. Durante su primer año, 
las dos crisis fueron, en efec- * 
to, comparables. Pero esta vez, } 
afortunadamente, la producción 
mundial remontó y empezó a 
crecer de nuevo. ¿Por qué? 

Al menos una parte de la 
contestación es que los gestores I 
de la política económica respon- ■ 
dieron de formas muy diferentes. I 
Durante la Gran Depresión, se 
defendía en general que se debía 
dejar que la recesión siguiera j 
su curso. Cualquier intento de 
mitigar la catástrofe que estaba 
teniendo lugar, declaró Joseph 
Schumpeter -el famoso econo- I 
mista de Harvard de origen aus- | 
triaco, hoy en día famoso por 
su trabajo sobre la innovación- 
hubiera “dejado inacabado el 
trabajo de la depresión.” En los 

primeros años de la década de 1930, las autoridades monetarias de algunos países I 
subieron, de hecho, los tipos de interés frente a la recesión, mientras que los gobier¬ 
nos recortaron su gasto y aumentaron los impuestos -acciones que, como veremos en 
capítulos posteriores, agravaron la recesión. 

Después de la crisis de 2008, por el contrario, los tipos de interés se redujeron 
fuertemente, y varios países, entre los que estaba Estados Unidos, utilizaron tempo- | 
raímente aumentos de gasto y reducciones de impuestos en un intento de sostener el 
gasto. Los gobiernos también actuaron saneando a los bancos con créditos, ayudas 
y garantías. 


Medidas de la actividad económica y de la producción 
industrial mundial durante la Gran Depresión y la Gran 
figura 10-1 Recesión 



Meses transcurridos desde el pico de la producción 

Fuente: Barry Eichengreen y Kevin O'Rourke (2009), "Un Cuento de Dos Depresiones", © VoxEU.org; CPB 
Oficina Holandesa de Análisis de Política Económica, Monitor de Comercio Mundial. 
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Muchas de estas medidas fueron, por lo menos, polémicas. Pero la mayoría de 
los economistas cree que al enfrentarse de forma activa contra la Gran Recesión -y 


haciéndolo con los conocimientos adquiridos por haber estudiado macroeconomía- 
los gobiernos ayudaron a evitar una catástrofe económica mundial. 

O 



UEBA SI LO HAS ENTENDIDO 


10-1 


K 


▼ Repaso rápido 




1 ¿Cuáles de las siguientes preguntas afectan a la Microeconomía y cuáles a la 
Macroeconomía? Explica tu respuesta en cada caso. 

a. ¿Por qué a partir de 2008 los consumidores cambiaron hacia los coches de menor tamaño? 

b. ¿Por qué cayó el nivel de gasto de consumo agregado en 2008? 

c. ¿Por qué los niveles de vida de la primera generación después de la Segunda Guerra 
Mundial crecieron más deprisa que los de la segunda generación? 

d. ¿Por qué los salarios de los recién graduados en Geología han crecido rápidamente en 
los últimos tiempos? 

e. ¿Cuáles son los determinantes de la elección entre el transporte ferroviario y el transporte 
por carretera? 

f. ¿Por qué se ha abaratado el salmón en los últimos veinte años? 

g. ¿Por qué disminuyó la inflación en la década de 1990? 

2. En 2008 los problemas del sector financiero llevaron a una disminución drástica del crédito 
en muchos países: los compradores de vivienda no podían conseguir hipotecas, los estu¬ 
diantes no podían conseguir préstamos para estudiar, los compradores de coches no podían 
financiar sus compras, y así sucesivamente. 

a. Explica cómo la reducción del crédito puede tener efectos combinados en el conjunto de 
la economía y provocar una depresión económica. 

b. Si crees que la economía se autorregula, ¿qué pensarías que deben hacer los gestores 
de la política económica? 

c. Si crees en la economía keynesiana, ¿qué pensarías que deben hacer los gestores de la 
política económica? 

Las soluciones están al final del libro. 


La Microeconomía se centra en la 
toma de decisiones de los indi¬ 
viduos y las empresas, y en las 
consecuencias de esas decisiones. 

La Macroeconomía se centra en el 
comportamiento agregado de la 
economía. 

El efecto combinado de las acciones 
individuales puede tener consecuen¬ 
cias no esperadas y generar resul¬ 
tados macroeconómicos mejores o 
peores para todos. 

Antes de la década de 1930 los 
economistas tendían a considerar 
que la economía se autorregulaba. 
Después de la Gran Depresión, la 
Economía keynesiana proporcionó 
los argumentos para la intervención 
del gobierno a través de la política 
monetaria y de la política fiscal para 
ayudar a una economía deprimida. 








El ciclo económico 

I I a Gran Depresión fue con mucho la peor crisis económica de la historia de los 
Estados Unidos. Pero aunque la economía se las ha arreglado para evitar catástrofes 
durante el resto del siglo veinte, lo cierto es que ha pasado por muchos altibajos. 

Es verdad que los auges han sido en general mayores que las caídas: un gráfico de 
cualquiera de las cifras que se utilizan para analizar la economía estadounidense mues¬ 
tra una fuerte tendencia creciente a lo largo del tiempo. Por ejemplo, el panel (a) de la 
Figura 10-2 muestra en el eje vertical de la izquierda el empleo en todo el sector privado 
de los Estados Unidos (el número total de puestos de trabajo ofrecidos por las empresas 
privadas), y la curva morada recoge los datos correspondientes al periodo 1988-2011. 

■El gráfico muestra también, en el eje vertical de la derecha, el índice de producción 
industrial (una medida de la producción total de las fábricas de los Estados Unidos), y 
la curva roja recoge los datos correspondientes al periodo 1988-2011. Tanto el empleo 
en el sector privado como la producción industrial eran mucho mayores al final de este 
período que al principio, y la mayoría de los años, las dos magnitudes crecieron. 

Pero no crecieron de forma continua. Como se puede ver en la figura, hubo tres 
periodos -el principio de la década de 1990, los primeros años de la década de 2000 
y otro que empieza al final de 2007- en los que tanto el empleo como la producción 
industrial disminuyeron. El panel (b) destaca estas caídas mostrando la tasa de varia¬ 
ción del empleo y de la producción industrial respecto al año anterior. Por ejemplo, 
la tasa de variación del empleo en diciembre de 2007 fue 0,7, porque el empleo en 
diciembre de 2007 fue un 0,7% mayor que en diciembre de 2006. Las tres grandes 
caídas se aprecian claramente. Es más, una mirada detallada a los datos deja claro 
que en cada período, la caída no se limitó solo a unas pocas industrias: en cada caída, 
prácticamente todas las industrias de la economía de los Estados Unidos recortaron 
su producción y el número de personas empleadas. 
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figura 10-2 El crecimiento interrumpido, 1988-2011 


(a) Empleo en el sector privado e índice de producción industrial 



El panel (a) muestra dos cifras económicas importantes, 
el índice de producción industrial y el empleo total en 
el sector privado. Las dos variables crecieron mucho 
entre 1988 y 2011, pero no crecieron de modo continuo. 
En lugar de esto, las dos experimentaron tres parones 
debidos a las recesiones, que están indicadas por las 
áreas sombreadas de la figura. El panel (b) destaca estas 



porcentual 


(b) Variación 

Variación 

porcentual 


respecto al año anterior 

índice de producción 
industrial 


caídas mostrando la tasa de variación interanual de la 
producción industrial y del empleo; es decir, el porcentaje 
de crecimiento respecto al año anterior. Las caídas simul¬ 
táneas de las dos variables durante las tres recesiones 


son claras. 


Fuente : Banco de la Reserva Federal de San Luis. Oficina de 
Estadísticas Laborales. 


En otras palabras, el avance de la economía no es suave. Y el ritmo desigual del 
progreso económico, sus subidas y sus bajadas, es una de las principales preocupa¬ 
ciones de la Macroeconomía. 


Las recesiones, o contracciones, son 
periodos de caída de la economía, 
en los que la producción y el empleo 
disminuyen. 

Las expansiones, o recuperaciones, 
son periodos de mejora de la 
economía, en los que la producción y 
el empleo aumentan. 

El ciclo económico es la alternancia 
a corto plazo entre las recesiones y 
las expansiones. 

El punto en el que la economía pasa 
de la expansión a la recesión se Harria 

pico. 

El punto en el que la economía pasa 
de la recesión a la expansión se llama 

valle. 


El perfil del ciclo económico 

La Figura 10-3 muestra una representación estilizada de la forma en que una econo¬ 
mía evoluciona en el tiempo. El eje de ordenadas muestra o bien el empleo o bien un 
indicador de cuánto está produciendo la economía, como por ejemplo la producción 
industrial o el producto interior bruto real (PIB real), que es una medida del output 

total de una economía 
que estudiaremos en el 
próximo capítulo. Como 
sugieren los datos de la 
Figura 10-2, las dos medi¬ 
das tienden a evolucionar 
conjuntamente. Su evolu¬ 
ción común es el punto 
de partida de un tema 
muy importante de la 
Macroeconomía: la alter¬ 
nancia de la economía 
entre recesiones y expan¬ 
siones a corto plazo. 

Una caída generaliza¬ 
da de la actividad, en la 
que disminuyen el output 
y el empleo de muchas 



"Por favor, espere a que suenen varios tonos. El primero 
indica el final oficial de la recesión, el segundo indica 
prosperidad y el tercero la vuelta a la recesión\ 
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f,gura 10-3 El ciclo económico 

Esta es una representación estilizada del ciclo económico. 
£1 eje de ordenadas mide el empleo o la producción total 
¿e la economía. Los periodos en los que las dos variables 
disminuyen son las recesiones ; los periodos en que crecen 
son las expansiones. El punto en el que la economía gira 
hacia abajo es un p/'co; el punto en el que gira hacia arriba 
es un valle. 





industrias, se denomina recesión (a veces, también se la llama 
contracción). Las recesiones declaradas oficialmente como tales 
por la Oficina Nacional de Investigaciones Económicas, en inglés 
National Bureau of Economic Research (NBER), están indicadas 
por las zonas sombreadas de la Figura 10-2 (ver la siguiente sec¬ 
ción de Para mentes inquietas). Cuando la economía no está en 
una recesión, cuando la mayoría de los datos económicos siguen 
su tendencia normal a crecer, se dice que la economía está en una 
expansión (a veces, también se la llama recuperación). La alter- 

I nancia entre expansiones y recesiones es lo que llamamos ciclo 
económico. El punto del tiempo en el que la economía pasa de la 
expansión a la recesión se denomina pico del ciclo; el punto en 
el que pasa de la recesión a la expansión se llama valle del ciclo 
económico. 

El ciclo económico es un rasgo persistente de la economía. La 
Tabla 10-2 contiene la lista oficial de los picos y los valles de la 
economía estadounidense. Como puedes ver, ha habido recesiones 
y expansiones al menos durante los últimos 155 años. Siempre que 
hay una expansión prolongada, aparecen libros y artículos que 
proclaman el fin de los ciclos económicos. Esas proclamas siempre 
han demostrado ser erróneas: el ciclo siempre vuelve. Pero, ¿por 
qué es importante esto? 

El sufrimiento causado por la recesión 

Casi nadie se queja del ciclo económico cuando la economía se está 
expandiendo. Las recesiones, en cambio, crean gran cantidad de 
sufrimiento. 

El efecto más importante de una recesión es su efecto sobre la 
capacidad de los trabajadores para encontrar y mantener empleos. 
El indicador más utilizado de las condiciones del mercado de 
trabajo es la tasa de desempleo (o tasa de paro). En el capítulo 12 
explicaremos cómo se calcula esa tasa, pero de momento basta con 
decir que una tasa de desempleo alta nos dice que los puestos de 
trabajo son escasos y que una tasa de desempleo baja nos dice que 
es fácil encontrar un puesto de trabajo. La Figura 10-4 muestra la 
tasa de desempleo de los Estados Unidos entre 1988 y 2011. Como 
se puede apreciar, la tasa de desempleo aumentó durante y después 
de todas las recesiones, pero finalmente disminuyó durante los 


tabla 10-2 La historia del ciclo 


económico 


Pico del ciclo 

Valle del ciclo 

No hay datos anteriores disponibles 

Diciembre 1854 

Junio 1857 

Diciembre 1858 

Octubre 1860 

Junio 1861 

Abril 1865 

Diciembre 1867 

Junio 1869 

Diciembre 1870 

Octubre 1873 

Marzo 1879 

Marzo 1882 

Mayo 1885 

Marzo 1887 

Abril 1888 

Julio 1890 

Mayo 1891 

Enero 1893 

Junio 1894 

Diciembre 1895 

Junio 1897 

Junio 1899 

Diciembre 1900 

Septiembre 1902 

Agosto 1904 

Mayo 1907 

Junio 1908 

Enero 1910 

Enero 1912 

Enero 1913 

Diciembre 1914 

Agosto 1918 

Marzo 1919 

Enero 1920 

Julio 1921 

Mayo 1923 

Julio 1924 

Octubre 1926 

Noviembre 1927 

Agosto 1929 

Marzo 1933 

Mayo 1937 

Junio 1938 

Febrero 1945 

Octubre 1945 

Noviembre 1948 

Octubre 1949 

Julio 1953 

Mayo 1954 

Agosto 1957 

Abril 1958 

Abril 1960 

Febrero 1961 

Diciembre 1969 

Noviembre 1970 

Noviembre 1973 

Marzo 1975 

Enero 1980 

Julio 1980 

Julio 1981 

Noviembre 1982 

Julio 1990 

Marzo 1991 

Marzo 2001 

Noviembre 2001 

Diciembre 2007 

Junio 2009 


Fuente: Oficina Nacional de Investigaciones Económicas. 
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figura 10-4 Tasa de desempleo en los Estados Unidos, 1988-2011 


La tasa de desempleo, una medida de 
la falta de puestos de trabajo, aumenta 
durante las recesiones y normalmente 
cae durante las expansiones. 



Año 




períodos de expansión. La tasa de desempleo creciente de 2008 era una señal de que 
podía estarse gestando una nueva recesión, y el NBER confirmó más tarde que había 
empezado una en diciembre de 2007. 

Puesto que las recesiones hacen que muchas personas pierdan sus empleos, y 
también hacen más difícil encontrar uno nuevo, las recesiones empeoran el nivel 
de vida de muchas familias. Las recesiones están asociadas generalmente a un 
aumento del número de personas que viven por debajo del umbral de pobreza, a 
un aumento de las personas que pierden sus casas porque no pueden hacer frente 
los pagos de la hipoteca, y a una disminución del número de personas que tienen 
cobertura sanitaria. 


_ PARA MENTES INQUIETAS f 

DEFINIR LAS RECESIONES Y LAS EXPANSIONES 


Algunos lectores pueden estar pregun¬ 
tándose cómo se definen exactamente 
las recesiones y las expansiones. La res¬ 
puesta es que ¡no existe una definición 
exacta! 

En muchos países, los economistas 
adoptan la regla de que una recesión es 
un periodo en el que el output total de la 
economía desciende durante al menos 
dos trimestres consecutivos (seis meses). 
El requisito de los dos trimestres conse¬ 
cutivos trata de evitar que se califiquen 
como recesiones los breves contratiem¬ 
pos, sin importantes consecuencias 
duraderas, que experimenta la actividad 
económica. 

A veces, sin embargo, esta definición 
parece demasiado estricta. Por ejemplo, 


una economía que durante tres meses 
tiene una caída importante de la produc¬ 
ción, que a continuación tiene tres meses 
de leve crecimiento positivo, y después 
otros tres meses de caída fuerte, segu¬ 
ramente debería considerarse que ha 
experimentado una recesión durante nueve 
meses. 

En los Estados Unidos se intenta evitar 
esos errores de calificación encomen¬ 
dando la tarea de decidir cuándo empieza 
y cuándo acaba una recesión a un grupo 
independiente de expertos de la Oficina 
Nacional de Investigaciones Económicas 
o NBER (National Bureau of Economic 
Research). Este grupo analiza una serie 
variada de indicadores económicos, cen¬ 
trándose principalmente en el empleo y 


la producción. Pero, en última instancia, 
su dictamen se basa en sus opiniones 
personales. 

Algunas veces su decisión resulta 
controvertida. De hecho, existe una larga 
polémica respecto a la recesión de 2001. 
Según el NBER, empezó en marzo de 
2001 y acabó en noviembre del mismo 
año, cuando la producción empezó a cre¬ 
cer. Sin embargo, algunos críticos afirman 
que la recesión comenzó varios meses 
antes, cuando empezó a caer la produc¬ 
ción industrial. Otras críticas aducen que 
no acabó realmente en 2001, porque el 
empleo siguió bajando y el mercado de 
trabajo se mantuvo débil durante otro año 
y medio. 
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deberías pensar, sin embargo, que los trabajadores son el único grupo que 
ME durante una recesión. Las recesiones también son malas para las empresas: lo 
^Bho 9 ue em P^ e0 ^ l°s salarí os, l° s beneficios caen durante las recesiones, dando 
^Bn* que muchas pequeñas empresas fracasen, y crecen durante las expansiones. 
■L p Ue s, las recesiones son malas para casi todos. ¿Se puede hacer algo para 
educir su frecuencia y su intensidad? 


Control del ciclo económico 

KT Macroeconomía moderna nació principalmente como una respuesta a la peor 
re cesión de la historia -los 43 meses que empezaron en 1929 y continuaron hasta 
* 033 en I a llamada Gran Depresión. Los daños causados por la recesión de 1929-1933 
estimularon a los economistas a investigar tanto sobre la comprensión como sobre la 
solución de las crisis: querían saber cómo era posible que estas cosas se produjeran 
y cómo prevenirlas. 

Como ya hemos explicado en este capítulo, el trabajo de John Maynard Keynes, 
publicado durante la Gran Depresión, sugería que se podían utilizar las políticas 
monetaria y fiscal para mitigar los efectos de las recesiones, y hasta hoy, los gobiernos 
vuelven a las políticas keynesianas cuando estallan las recesiones. Trabajos posterio¬ 
res, sobre todo el de otro gran macroeconomista, Milton Friedman, dieron lugar al 
consenso de que es tan importante frenar las expansiones como combatir las depre¬ 
siones. Por ello, los gestores modernos de la política económica intentan "suavizar” 
el ciclo económico. La Figura 10-2 demuestra claramente que no han tenido un éxito 
completo. La creencia general, sin embargo, es que la influencia del análisis macro- 
económico en las políticas macroeconómicas ha ayudado a hacer que la economía 
sea más estable. 

Aunque el ciclo económico es una de las principales preocupaciones de la Macro¬ 
economía y tuvo un papel histórico relevante en el desarrollo de este campo, la 
Macroeconomía también se ocupa de otras cuestiones. Seguidamente nos referimos al 
tema del crecimiento a largo plazo. 


—h* 




IMPACCION 
GLOBAL 


CICLO ECONÓMICO INTERNACIONAL 




Esta figura muestra la tasa anual de crecimiento de la 
producción industrial -la variación porcentual respec¬ 
to al mismo mes del año anterior- desde 1991 hasta 
2011, de tres economías: los Estados Unidos, Japón y 
la eurozona, el grupo de países que adoptaron el euro 
como moneda común. ¿Tienen las otras economías 
ciclos similares a los de los Estados Unidos? 

La respuesta, como pone de manifiesto la figura, 
es sí. Además, los ciclos económicos de las diferentes 
economías están frecuentemente, aunque no siempre, 
sincronizados. La recesión de 2001 de los Estados 
Unidos fue paralela a las recesiones tanto de la eurozo¬ 
na como de Japón; la Gran Recesión de 2007-2009 fue 
un grave colapso económico en todo el mundo, no solo 
en los Estados Unidos. Pero no todos los ciclos eco¬ 
nómicos son fenómenos internacionales. Japón sufrió 
una recesión bastante grave en 1998, mientras que la 
economía de los Estados Unidos y la europea seguían 
expandiéndose. 



Fuentes: OCDE; Eurostat. 
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figura 10-5 Dos recesiones 



Meses posteriores al principio de la recesión 

Fuente: Banco Federal de la Reserva de Sant Louis. 


Repaso rápido 


El ciclo económico, la alternancia 
a corto plazo entre expansio¬ 
nes y recesiones, es una de las 
principales preocupaciones de la 
Macroeconomía moderna. 

El punto en el que las expansiones 
pasan a ser recesiones es un pico del 
ciclo económico. El punto en el que 
la recesión pasa a ser expansión es 

un valle del ciclo económico. 


LA ECONOMIA EN ACCION 


COMPARACIÓN DE RECESIONES 

L a alternancia de las recesiones y las expansiones parece ser un rasgo persistente 
de la vida económica. Sin embargo, no todos los ciclos económicos son iguales 
En concreto, algunas recesiones han sido mucho peores que otras. 

Comparemos las dos recesiones más recien¬ 
tes: la de 2001 y la Gran Recesión de 2007-2009 
Estas recesiones difieren en su duración: l a 
primera duró sólo ocho meses, la segunda duró 
más del doble. Sin embargo, más importantes 
aún son las diferencias en su profundidad. 

En la Figura 10-5 comparamos la profun¬ 
didad de las recesiones fijándonos en lo que le 
pasó a la producción industrial en los meses miw 
siguieron al principio de la recesión. En cada 
caso, la producción se mide como un porcen¬ 
taje de su nivel en el momento en que empieza 
la recesión. Así pues, la línea de la recesión de 
2007-2009 indica que la producción industrial 
llegó a caer hasta aproximadamente el 85% de 
su nivel inicial. 

Claramente, la recesión de 2007-2009 golpeó 
a la economía mucho más fuertemente que la 
recesión de 2001. De hecho, comparada con 
muchas recesiones, la de 2001 fue muy leve. 

Por supuesto, esto no es un consuelo para 
los millones de trabajadores estadounidenses que perdieron sus empleos en aquella 
débil recesión. 



•O 
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El crecimiento económico a largo 
plazo es la tendencia sostenida al 
aumento de la producción de una 
economía a lo largo del tiempo. 


1. ¿Por qué hablamos de los ciclos económicos del conjunto de la economía en lugar de hablar 
simplemente de las fluctuaciones de la actividad en industrias concretas? 

2 . Describe a quién perjudican las recesiones y cómo lo hacen. 

Las soluciones están al final del libro. 


Crecimiento económico a largo plazo 

n 1955 los estadounidenses estaban encantados con la prosperidad de la nación. 
La economía estaba expandiéndose, los bienes de consumo que habían estado 
racionados durante la Segunda Guerra Mundial estaban al alcance de todos, y 
la mayoría de los ciudadanos pensaban, con razón, que vivían mejor que los ciudada¬ 
nos de cualquier otra nación del pasado o del presente. Sin embargo, según los están¬ 
dares actuales, los estadounidenses de 1955 eran bastante más pobres. La Figura 10-6 
muestra el porcentaje de hogares estadounidenses que tenían una serie de equipa¬ 
mientos en 1905, 1955 y 2005: en 1955 solo el 37% de los hogares tenían lavadora y casi 
ninguno tenía aire acondicionado. Y si retrocedemos otro medio siglo, hasta 1905, 
nos encontramos con que la vida de muchos estadounidenses era sorprendentemente 
primitiva para los estándares actuales. 

¿Por qué la gran mayoría de los estadounidenses pueden disponer hoy de artículos 
de los que muchos carecían en 1955? La respuesta es el crecimiento económico a 
largo plazo, el aumento sostenido de la cantidad de bienes y servicios que produce la 
economía. La Figura 10-7 muestra, desde 1900, el crecimiento del PTB real per cápita, 
una medida del output total por persona de una economía. Destaca la grave recesión 
de 1929-1933, pero los ciclos económicos entre la Segunda Guerra Mundial y 2007 son 
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Lisura 10-6 Los frutos del crecimiento económico a largo plazo en los Estados Unidos 
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Los estadounidenses han sido capaces de disfrutar de 
muchos más bienes materiales a lo largo del tiempo gra¬ 
cias al crecimiento económico a largo plazo. 


Fuente: W. MlCHAEL Cox y R. Alm, "How Are We Doing?” The 
American, julio/agosto de 2008. http://www.american.com/ 
archive/2008/july-august-magazine-contents/how-are-we-doing 


casi invisibles, diluidos en la fuerte tendencia al crecimiento. Parte del crecimiento de 
la producción a largo plazo se debe al hecho de que la población y la fuerza laboral 
estaban creciendo. Pero la producción global de la economía ha crecido mucho más 
que la población. En promedio, en 2011 la economía estadounidense produjo bienes 
y servicios por valor de unos 48.000 $ por persona, aproximadamente el doble que en 
1971, alrededor de tres veces más que en 1951, y casi ocho más que en 1900. 

El crecimiento económico a largo plazo es fundamental para algunas de las acu¬ 
ciantes preocupaciones económicas actuales. Las respuestas a preguntas clave de 
política económica, tales como la capacidad de los países para soportar los costes 


figura 10-7 Crecimiento, la visión a largo plazo 

■ ■ — » ■... i ■ ■ - ■■ ■ 


A largo plazo el crecimiento del PIB 
real per cápita ha diluido los altiba¬ 
jos del ciclo económico. Excepto 
la recesión que dio lugar a la Gran 
Depresión de 1929-1933, las rece¬ 
siones son casi invisibles. 

Fuentes: Angus Maddison, Statistics on 
World Population, GDP, and Per Capita 
GDP, 1-2006AD, http://www.ggdc.net/ 
maddison; Oficina de Análisis Económico. 
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PARA MENTES INQUIETAS ( - 

¿CUÁNDO EMPEZÓ EL CRECIMIENTO ECONÓMICO A LARGO PLAZO? 

Hoy, los Estados Unidos son un país i 

mucho más rico que en 1955; en 1955 
era mucho más rico que lo que había sido 
en 1905. Pero, ¿cómo era en 1855 com¬ 
parado con 1805? ¿O con 1755? ¿Hace 
cuánto tiempo empezó el crecimiento eco¬ 
nómico a largo plazo? 

La respuesta es que el crecimiento eco¬ 
nómico a largo plazo es un fenómeno relati¬ 
vamente moderno. La economía estadouni¬ 
dense ya estaba creciendo sostenidamente 
a mediados del siglo diecinueve -pense¬ 
mos en los ferrocarriles. Pero si vamos más 
atrás, hasta el período anterior a 1800, nos 
encontramos con una economía mundial 
que crecía a ritmos extremadamente lentos 
según los estándares actuales. Además, 
la población crecía casi tan deprisa como 
la economía, por lo que el incremento del 
output por persona era muy pequeño. 

Según el historiador económico Angus 
Maddison, desde el año 1000 hasta 1800, 
el output agregado real mundial creció 
menos de un 0,2% por año, con una pobla¬ 
ción que aumentaba casi a la misma tasa. 

El estancamiento económico implicaba 
niveles de vida constantes. Por ejemplo, 






Durante siglos hubo estancamiento económico y niveles de vida constantes; hasta que la revolución 
industrial a mediados del siglo diecinueve inauguró una nueva era de riqueza y aumentos sostenidos 
de los niveles de vida. 


la información sobre precios y salarios, 
procedente de fuentes tales como los 
registros de los monasterios, muestra que 
los trabajadores en Inglaterra a principios 
del siglo dieciocho no estaban significa¬ 
tivamente mejor que cinco siglos antes. Y 
es muy probable que tampoco estuvieran 


mucho mejor que los campesinos egipcios 
en la época de los faraones. Sin embargo, 
el crecimiento económico a largo plazo 
ha aumentado considerablemente desde 
1800. En los últimos 50 años, más o 
menos, el PIB real per cápita ha crecido 
alrededor del 3,5% por año. 


futuros de programas públicos como el sistema de pensiones o la sanidad, dependen 
en parte de lo rápidamente que crezca la economía en las próximas dos décadas. Y, 
más en general, la sensación colectiva de que un país progresa depende de manera 
decisiva del éxito en la consecución del crecimiento económico a largo plazo. Cuando 
el crecimiento se ralentiza, como ocurrió en la década de 1970, puede contribuir a 
alimentar un estado de pesimismo colectivo. En concreto, el crecimiento per cápita a 
largo plazo -una tendencia sostenida al aumento del producto por persona- es la clave 
del crecimiento de los salarios y de la mejora del nivel de vida. Una preocupación fun¬ 
damental de la Macroeconomía -y del capítulo 13- es intentar entender qué fuerzas 
hay detrás del crecimiento a largo plazo. 

El crecimiento a largo plazo es un asunto aún más importante en los países más 
pobres, menos desarrollados. En esos países, que querrían alcanzar un nivel de vida 
más alto, el problema básico de la política económica es cómo acelerar el crecimiento 
a largo plazo. 

Como veremos, los macroeconomistas no utilizan los mismos modelos para ana¬ 
lizar el crecimiento económico a largo plazo que para estudiar el ciclo económico. 
Siempre es importante tener presentes los dos tipos de modelos, porque lo que es 
bueno a largo plazo puede ser malo a corto plazo, y viceversa. Por ejemplo, ya hemos 
mencionado la paradoja de la austeridad: el intento de aumentar sus ahorros por 
parte de las familias puede causar una recesión. Sin embargo, un alto nivel de ahorro 
tiene un papel decisivo para fomentar el crecimiento económico a largo plazo. 


LA ECONOMIA EN ACCION 


UN RELATO SOBRE DOS PAÍSES 

M uchos países han experimentado crecimiento económico a largo plazo, pero no 
todos lo han hecho igual de bien. Uno de los contrastes más ilustrativos es el 
que se da entre Canadá y Argentina, dos países que a principios del siglo veinte pare¬ 
cían estar en buena situación económica. 

Con la ventaja que da opinar sobre el pasado, sorprende hoy en día comprobar 
que Canadá y Argentina eran bastante parecidos antes de la Primera Guerra Mundial. 
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I ¿ os eran importantes exportadores de productos agrícolas; los dos atraían a un 
r número de inmigrantes europeos; los dos atraían también enormes cantidades 
je inversión europea, especialmente en los ferrocarriles, lo que les permitió explorar 
sus zonas agrícolas del interior. Los historiadores económicos creen que los niveles 
' edios de renta per cápita de los dos países eran casi guales hasta una época tan 
cercana como la década de 1930. 

Después de la Segunda Guerra Mundial, sin embargo, la economía argentina 
funcionó mal a causa de la inestabilidad política y de las malas políticas macroeco- 
Lómicas. (Argentina experimentó varios periodos de inflación extremadamente alta, 
durante los cuales el coste de la vida se disparó). Mientras tanto, Canadá hacía cons¬ 
tantes progresos. Gracias al hecho de que Canadá ha tenido un crecimiento económi¬ 
co a largo plazo continuo desde 1930, mientras que Argentina no lo ha tenido, el nivel 
de vida actual de Canadá es casi tan alto como el de los Estados Unidos -y alrededor 
de tres veces más alto que el de Argentina. 

o*é 
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Muchos países pobres tienen altas tasas de crecimiento de la población. ¿Qué implicaciones 
tiene este hecho sobre las tasas de crecimiento de la producción a largo plazo que deben 
alcanzar para generar un nivel de vida por persona más alto? 

Hace años Argentina era tan rica como Canadá; ahora es mucho más pobre. ¿Quiere esto 
decir que Argentina es más pobre que en el pasado? Explica tu respuesta. 

Las soluciones están al final del libro. 


▼ Repaso rápido 


Debido a que la economía de los 
Estados Unidos ha experimentado 
crecimiento económico a largo 
plazo, los estadounidenses viven 
hoy en día mucho mejor que hace 
medio siglo o más. 

El crecimiento económico a largo 
plazo es esencial en muchas cuestio¬ 
nes económicas, tales como mante¬ 
ner un alto nivel de vida o financiar 
ciertos programas del gobierno. Y 
es especialmente importante en los 
países más pobres. 


Inflación y deflación 


[p* n enero de 1980, la producción media de un trabajador estadounidense se paga- 
[1^ ba a 6,57 $ por hora. En junio de 2011, los ingresos medios por hora de ese tra- 
\ bajador habían aumentado hasta 19,41 $ por hora. ¡Tres bravos por el progreso 
económico! 

Pero un momento. Los trabajadores estadounidenses estaban mucho mejor paga¬ 
dos en 2011, pero también se enfrentaban a un coste de la vida mucho más alto. A 
principios de 1980, una docena de huevos costaba solo 0,88 $; en julio de 2011 había 
subido a 1,68 $. El precio de una barra de pan blanco pasó de alrededor de 0,50 $ a 
1,49 $. Y el precio de un galón de gasolina subió de 1,11 $ aproximadamente, a 3,75 $. 
La Figura 10-8 compara el incremento porcentual de los ingresos por hora entre 1980 


figura 10-8 Crecimiento de los precios 


Entre 1980 y 2011, los ingresos por 
hora de los trabajadores de los Estados 
Unidos aumentaron un 195%. Pero los 
precios de casi todos los bienes com¬ 
prados por los trabajadores también 
aumentaron, algunos más, algunos 
menos. Globalmente, el aumento del 
coste de la vida contrarrestó casi total¬ 
mente el aumento del salario de los tra¬ 
bajadores. 

Fuente: Oficina de Estadísticas Laborales. 
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La inflación es un aumento 
generalizado del nivel de precios. 

La deflación es un descenso 
generalizado del nivel de precios. 

Una economía tiene estabilidad de 
precios cuando el nivel general de 
precios varía muy despacio o no varía. 


y 2011, con los incrementos de los precios de algunos productos básicos: la paga de» 
trabajador medio creció mucho medida en términos de algunos bienes, pero mucho 
menos medida en términos de otros. Globalmente, desde 1980 hasta 2011, el aumento 
del coste de la vida absorbió una gran parte, sin no toda, del aumento del salario del 
trabajador medio. En otras palabras, cuando se tiene en cuenta la inflación, el nivá 1 
de vida de un trabajador medio de los Estados Unidos ha estado estancado, desd 
1980 hasta ahora. 

La cuestión es que entre 1980 y 2011 la economía de los Estados Unidos experi 
mentó una inflación considerable: un aumento generalizado del nivel de precios 
Entender las causas de la inflación y del fenómeno opuesto, la deflación -un des¬ 
censo generalizado del nivel de precios- es una de las preocupaciones centrales de la 
Macroeconomía. 


Las causas de la inflación y de la deflación 

Podría pensarse que las variaciones del nivel de precios son solo un asunto de oferta y 
demanda. Por ejemplo, los aumentos de precios de la gasolina reflejan los incrementos 
de precio del petróleo, y los incrementos de precio del petróleo se deben a su vez a 
factores como el agotamiento de los principales yacimientos, la demanda creciente de 
China y de otras economías emergentes a medida que en ellas cada vez hay más gente 
con la riqueza suficiente para comprar coches, etc. ¿No podemos simplemente sumar 
lo que pasa en cada uno de esos mercados para saber lo que pasa en el conjunto de 
la economía? 

La respuesta es no, no podemos. La oferta y la demanda solo pueden explicar por 
qué un bien o servicio concreto se encarece respecto a los demás bienes y servicios. No 
pueden explicar por qué, por ejemplo, el precio del pollo ha aumentado a lo largo del 
tiempo a pesar de que la producción de pollos se ha hecho más eficiente (no quieras 
saber más) y que el pollo es ahora considerablemente más barato comparado con 
otros bienes. 

¿Cuál es la causa de que el nivel general de precios suba o baje? Como 
aprenderemos en el capítulo 12, a corto plazo, los movimientos de la inflación 
están estrechamente relacionados con el ciclo económico. Cuando la economía está 
deprimida y es difícil encontrar puestos de trabajo, la inflación tiende a disminuir; 
cuando la economía está en auge, la inflación tiende a aumentar. Por ejemplo, los 
precios de la mayoría de los bienes y servicios cayeron drásticamente durante la 
terrible recesión de 1929-1933. 

A largo plazo, por el contrario, el nivel general de precios está determinado prin¬ 
cipalmente por la oferta monetaria, la cantidad total de activos que pueden utilizarse 
fácilmente para adquirir bienes. 


Los males de la inflación y de la deflación 

Tanto la inflación como la deflación pueden causar problemas en una economía. Aquí 
hay dos ejemplos: la inflación reduce los incentivos para que la gente mantenga dinero 
en efectivo porque, si el nivel de precios crece, el efectivo pierde valor a lo largo del 
tiempo. Es decir, disminuye la cantidad de bienes y servicios que se pueden comprar 
con una determinada cantidad de efectivo. En casos extremos, la gente deja de utilizar 
el efectivo y vuelve al trueque. La deflación puede causar el problema contrario. Si el 
nivel de precios está cayendo, el dinero en efectivo gana valor con el paso del tiempo. 
En otras palabras, aumenta la cantidad de bienes y servicios que se pueden comprar 
con una determinada cantidad de efectivo. Por ello, conservar efectivo puede ser más 
atractivo que invertir en nuevas fábricas y en otros activos productivos. Eso puede 
agravar una recesión. 

En el capítulo 12 describiremos otros costes de la inflación y la deflación. Por 
ahora simplemente observemos que, en general, los economistas consideran que la 
estabilidad de precios -situación en la que el nivel de precios cambia, si es que lo 
hace, muy despacio- es un objetivo deseable. La estabilidad de precios era un objetivo 
que parecía muy lejano durante la mayor parte del período posterior a la Segunda 
Guerra Mundial, pero se alcanzó en los años 90 para gran satisfacción de la mayoría 
de los macroeconomistas. 
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A ECONOMIA ► EN ACCION 


EmA MEDIDA (DE COMIDA) RÁPIDA DE 

¡./{INFLACIÓN 

£ 1 primer MacDonald's abrió en 1954. Ofrecía un servicio 
rápido -y fue, de hecho, el primer restaurante de comida 
rápida. También era muy barato: una hamburguesa costaba 
0 15 $» Y con P atalas f r i tas » 0,25 $. En 2012 una hamburgue¬ 
sa en un MacDonald's típico, costaba unas seis veces más, 
alrededor de 1 $. ¿Se ha alejado MacDonald's de sus raíces 
de comida rápida? ¿Se han convertido las hamburguesas en 
una comida de lujo? 

No -en realidad, comparado con otros bienes de con¬ 
seno, una hamburguesa es una mejor apuesta hoy que en 
1954 Los precios de las hamburguesas se han multiplicado 
por seis entre 1954 y 2012. Pero el índice de precios de con¬ 
sumo, la medida más usada del coste de la vida, se ha multi¬ 
plicado por 8,5 en el mismo período. 
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Aunque una hamburguesa cuesta hoy 6 veces más de lo que costaba 
en 1954, cuando abrió el primer McDonalds, sigue siendo una ganga 
comparada con otros bienes de consumo. 


▼ Repaso rápido 


O.* 


1. ¿Cuáles de los siguientes hechos suenan a inflación, cuáles suenan a deflación y cuáles son 

ambiguos? 

a. Los precios de la gasolina suben un 10%, los de los alimentos bajan un 20%, y los de la 
mayoría de los servicios suben entre un 1% y un 2%. 

b. Los precios del gas se han duplicado, los de los alimentos suben un 50%, y los de la 
mayoría de los servicios parece que suben entre un 5% y un 10%. 

c. Los precios del gas no varían, los de los alimentos bajan, y los servicios también son más 
baratos. 

Las soluciones están al final del libro. 


Con un dólar no se puede comprar 
hoy lo mismo que en 1970, porque 
los precios de la mayoría de los 
bienes han aumentado. Este aumen¬ 
to del nivel global de precios ha 
absorbido la mayor parte, si no la 
totalidad, de los aumentos salariales 
recibidos por el trabajador medio de 
los Estados Unidos durante los últi¬ 
mos 30 años. 

Un área de estudio de la macroeco¬ 
nomía es el nivel general de precios. 
Como la inflación y la deflación pue¬ 
den causar problemas a la econo¬ 
mía, la mayoría de los economistas 
abogan por el mantenimiento de la 
estabilidad de precios. 


Desequilibrios internacionales 

os Estados Unidos son una economía abierta: una economía que intercambia 
bienes y servicios con otros países. Ha habido épocas en las que el comercio 
[W era más o menos equilibrado -cuando los Estados Unidos vendían al resto del 
mundo más o menos lo mismo que compraban. Pero hoy en día eso ya no es así. 

En 2010 los Estados Unidos tuvieron un gran déficit comercial -es decir, el valor 
de los bienes y servicios que los residentes en los Estados Unidos compraron al resto 
del mundo fue mucho mayor que el valor de los bienes y servicios que los productores 
del país vendieron a los consumidores extranjeros. Mientras tanto, otros países ven¬ 
dían a los extranjeros mucho más de lo que les compraban. La Figura 10-9 muestra 
las exportaciones y las importaciones de bienes de varias economías importantes 
en 2010. Como se puede ver, los Estados Unidos importaron mucho más de lo que 
exportaron, pero Alemania, China y Arabia Saudí hicieron lo contrario: tuvieron un 
superávit comercial. Un país tiene un superávit comercial cuando el valor de los 
bienes y servicios que compra al resto del mundo es menor que el valor de los bienes 
y servicios que vende al extranjero. ¿Significaba el déficit comercial de los Estados 
Unidos que algo iba mal en esa economía -que no eran capaces de fabricar las cosas 
que la gente de otros países quería comprar? 

No, en realidad no. Tanto los déficits como los superávits comerciales son fenó¬ 
menos macroeconómicos. Son el resultado de situaciones en las que el todo es muy 
diferente de la suma de sus partes. Podrías pensar que los países con trabajadores 
muy productivos o con bienes y servicios muy deseados tienen superávits comer- 


Una economía abierta es una 
economía que intercambia bienes y 
servicios con otros países. 

Un país tiene déficit comercial 
cuando el valor de los bienes y 
servicios comprados a los extranjeros 
es mayor que el valor de los bienes y 
servicios que les vende. Un país tiene 
superávit comercial cuando el valor 
de los bienes y servicios comprados 
a los extranjeros es menor que el 
valor de los bienes y servicios que les 
vende. 
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figura 10-9 Desequilibrio comercial 


En 2010, los bienes que los Estados 
Unidos compraron a otros países valían 
mucho más que los bienes que vendieron 
al extranjero. Alemania, China y Arabia 
Saudi estaban en la posición contraria. 
Los déficits comerciales y los superávits 
comerciales reflejan fuerzas macroeco- 
nómicas, especialmente diferencias en el 
ahorro y en la inversión. 

Fuente: Organización Mundial del Comercio. 
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cíales, mientras que los países con trabajadores menos productivos o con bienes 
y servicios de menor calidad tienen déficits. Pero la realidad es que no hay una 
relación simple entre el éxito de una economía y el hecho de que tenga superávits 
o déficits. 

El análisis microeconómico nos dice por qué comercian los países, pero no nos 
explica por qué tienen déficits o superávits comerciales. En el capítulo 2 aprendimos 
que el comercio internacional es el resultado de la ventaja comparativa: los países 
exportan los bienes que producen relativamente mejor e importan los bienes que no 
producen tan bien. Por eso los Estados Unidos exportan trigo e importan café. Pero 
algo importante que la ventaja comparativa no explica, sin embargo, es por qué el 
valor de las importaciones de un país es algunas veces mucho mayor que el valor de 
sus exportaciones, o viceversa. 

Entonces, ¿qué es lo que determina si un país tiene un déficit o un superávit 
comercial? En el capítulo 19 tendremos la sorprendente respuesta: los determinantes 
del saldo global entre importaciones y exportaciones Residen en las decisiones sobre 
los ahorros y sobre gasto de inversión —el gasto en maquinaria y fábricas que a su vez 
se utilizan para producir bienes y servicios destinados a los consumidores. Los países 
que tienen un elevado gasto de inversión en relación con sus ahorros, tienen déficits 
comerciales; los países que tienen un bajo gasto de inversión en relación con sus aho-J 
rros, tienen superávits comerciales. 


LA ECONOMÍA EN ACCIÓN 


DEL DÉFICIT AL SUPERÁVIT EN 
LAS ECONOMÍAS BÁLTICAS 

L a Unión Soviética, que en su día fue la segunda potencia mundial después de los 
Estados Unidos, se rompió en 15 países independientes en 1991. Muchos de esos 
países habían tenido graves dificultades para hacerse un nuevo sitio en el mundo, 
tanto política como económicamente. Sin embargo, las tres pequeñas naciones 
Estonia, Letonia y Lituania -frecuentemente denominadas "bálticas” porque las tres 
están bañadas por el mar Báltico- establecieron rápidamente instituciones demo¬ 
cráticas e implantaron economías de mercado, construyendo sólidos lazos con las 
economías de mercado de Europa Occidental. 

¿Qué significó esto para el comercio internacional? La Figura 10-10 muestra 
los saldos por cuenta corriente de los tres países -una amplia definición de sus 
balanzas comerciales- desde 2000 hasta 2010. Como puede verse, hacia mediados 
de esa década los tres países empezaron a tener déficits considerables (llegando 
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Saldos de las cuentas corrientes de los países 
figura 10-10 bálticos, 2000-2010 


I cada ca so a más del 10% del valor total 
e ” ^ en es y servicios que producían). Pero, a 
Rrtir de 2008, los tres países pasaron a tener 

superávits. , 

■ .significa esto que estas economías lo 

staban haciendo mal en 2005 o 2006 y que 
■Lloraron rápidamente al final de la década? 
fce hecho, fue lo contrario. Durante el período 
comprendido entre 2000 y 2007, los mercados 
financieros eran extremadamente optimistas 
Respecto a las perspectivas económicas de las 
naciones bálticas e inyectaron mucho dinero 
n esos países, permitiéndoles mantener altas 
tasas de inversión y, consecuentemente, incu¬ 
rrir en grandes déficits comerciales. Cuando 
la economía mundial fue sacudida por la crisis 
financiera, estos flujos de fondos se secaron, 
obligando a los países bálticos a pasar a tener 
superávits comerciales. El ajuste fue duro para 
los tres países y todos ellos vieron sus tasas de 
desempleo aumentar hasta niveles de la época 
de la Depresión. 


COMPRUEBA SI LO HAS ENTENDIDO 


1. ¿Cuáles de los siguientes hechos reflejan ventaja comparativa y cuáles reflejan fuerzas 
macroeconómicas? 

Gracias al descubrimiento de enormes extensiones de arenas petrolíferas en Alberta, 
Canadá se ha convertido en un exportador de petróleo y en un importador de otros bie¬ 
nes. 

. Como muchos bienes de consumo, el iPod de Apple se monta en China, aunque muchos 
de sus componentes se fabrican en otros países. 

Desde 2002, Alemania ha tenido enormes superávits comerciales, exportando mucho más 
de lo que importa. 

. Los Estados Unidos, que a principios de la década de 1990 tenían un comercio más o 
menos equilibrado, empezaron a tener déficits enormes a finales de la década, a medida 
que se consolidaba el auge tecnológico. 

Las soluciones están al final del libro. 





▼ Repaso rápido 
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La ventaja comparativa puede expli¬ 
car por qué una economía abierta 
exporta algunos bienes y servicios e 
importa otros, pero no puede expli¬ 
car por qué un país importa más de 
lo que exporta, o viceversa. 

Los déficits y los superávits comer¬ 
ciales son fenómenos macroeconó- 
micos, determinados por decisiones 
sobre los gastos de inversión y los 
ahorros. 


1. La Macroeconomía estudia el comportamiento del conjun¬ 
to de una economía, que puede ser diferente de la suma de 
las partes. La Macroeconomía difiere de la Microeconomía 
en el tipo de preguntas a las que trata de responder. La 
Macroeconomía tiene también un fuerte sesgo hacia la 
política económica: la Economía keynesiana, que sur¬ 
gió durante la Gran Depresión, defiende la utilización 

de la política monetaria y de la política fiscal para 
luchar contra las depresiones económicas. Hasta la Gran 
Depresión, se creía que la economía se autorregulaba. 

2 . Una de las principales preocupaciones de la 
Macroeconomía es el ciclo económico, la alternancia 
en el corto plazo de las recesiones, periodos en los que 
se reducen el empleo y la producción, y las expansiones, 
periodos en los que aumentan la producción y el empleo. 


El punto en el que se pasa de una expansión a una rece¬ 
sión es un pico del ciclo. El punto en el que se pasa de 
una recesión a una expansión se llama valle del ciclo. 

3. Otra área clave del estudio macroeconómico es el creci¬ 
miento económico a largo plazo, la tendencia al cre¬ 
cimiento del output de la economía, sostenida a lo largo 
del tiempo. El crecimiento económico a largo plazo es la 
fuerza que impulsa el aumento de los niveles de vida a 
largo plazo, y es importante para financiar algunos pro¬ 
gramas económicos. Es especialmente importante para 
los países más pobres. 

4 . Cuando suben los precios de la mayoría de los bienes y ser¬ 
vicios, de manera que el nivel general de precios aumen¬ 
ta, la economía experimenta inflación. Cuando el nivel 
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general de precios disminuye, la economía experimenta 
deflación. A corto plazo, la inflación y la deflación están 
estrechamente relacionadas con el ciclo económico. A 
largo plazo, los precios tienden a reflejar las variaciones de 
la cantidad total de dinero. Puesto que tanto la inflación 
como la deflación pueden causar problemas, los economis¬ 
tas y los gestores de la política económica generalmente 
persiguen la estabilidad de precios. 


CONCEPTOS CLAVE 


1. ¿Cuáles de las siguientes preguntas son relevantes para 
el estudio de la Macroeconomía y cuáles para el de la 
Microeconomía? 

a. ¿Cómo variarán las propinas que recibe la señora 
Martin si se cierra una gran fábrica industrial situada 
junto al restaurante en el que trabaja? 

b. ¿Qué pasará con el gasto de los consumidores si la eco¬ 
nomía entra en una recesión? 

c. ¿Cómo cambiarán los precios de las naranjas si una 
helada tardía daña las plantaciones de naranjas de 
Florida? 

d. ¿Cómo cambiarán los salarios de una fábrica si sus 
trabajadores se afilian a un sindicato? 

e. ¿Qué les pasará a las exportaciones estadounidenses si 
el dólar se abarata respecto a otras divisas? 

f. ¿Cuál es la relación entre la tasa de desempleo de un 
país y su tasa de inflación? 

2. Cuando una persona ahorra más, su riqueza aumenta, lo 
que quiere decir que podrá consumir más en el futuro. 
Pero, si todo el mundo ahorra más, los ingresos de todos 
disminuyen, lo que quiere decir que todos deben consumir 
menos hoy. Explica esta aparente contradicción. 

3. Antes de la Gran Depresión, la visión convencional entre 
los economistas y los gestores de la política económica era 
que la economía se autorregulaba en gran medida. 

a. ¿Era esa visión coherente o incoherente con la 
Economía keynesiana? Explícalo. 

b. ¿Cómo afectó la Gran Depresión a la visión convencional? 


5. Aunque la ventaja comparativa explica por qué las econo 
mías abiertas exportan algunas cosas e importan otras 
se necesita el análisis macroeconómico para explicar p 0r * 
qué los países tienen déficits comerciales o superávits 
comerciales. Los determinantes del saldo global entre 
exportaciones e importaciones residen en las decisiones 
sobre ahorros y gastos de inversión. 


Deflación, p. 320 
Estabilidad de precios, p. 320 
Economía abierta, p. 321 
Déficit comercial, p. 321 
Superávit comercial, p. 321 


c. Compara la respuesta de los responsables de la polí¬ 
tica económica durante la recesión de 2007-2009 con 
las acciones tomadas por esos responsables durante 
la Gran Depresión. ¿Cuál habría sido el resultado más 
probable de la recesión de 2007-2009 si los gestores 
de la política económica hubieran respondido de la 
forma en que lo hicieron los responsable de esa política 
durante la Gran Depresión? 

4. ¿Cómo determinan los economistas de los Estados Unidos 
cuando empieza y cuando termina una recesión? ¿Cómo 
determinan otros países si está teniendo lugar o no una 
recesión? 

5. El Departamento de Trabajo de los Estados Unidos publi¬ 
ca estadísticas sobre empleo y salarios que muchos econo¬ 
mistas utilizan como indicadores cruciales para evaluar 
la salud de la economía. La Figura 10-4 del texto muestra 
datos históricos mensuales de la tasa de desempleo. Las 
cifras fueron claramente altas durante las recesiones de 
principios de la década de 1990, en 2001 y en el período 
2007-2009. 

a. Busca el último dato de la tasa de desempleo de los 
Estados Unidos. (Pista: Vete a la página web de la 
Oficina de Estadísticas Laborales, www.bls.gov, y loca¬ 
liza el último número de "Employement Situation”. 

b. Compara los datos actuales con los de las recesiones de 
los primeros años de la década de 1990, de 2001, y de 
2007-2009, así como de los periodos de crecimiento rela¬ 
tivamente alto inmediatamente antes de las recesiones. 
¿Indican los datos actuales una tendencia recesiva? 


Economía autorregulada, p. 309 
Economía keynesiana, p. 309 
Política monetaria, p. 310 
Política fiscal, p. 312 
Recesión, p. 312 
Expansión, p. 312 


Ciclo económico, p. 312 
Pico del ciclo económico, p. 312 
Valle del ciclo económico, p. 312 
Crecimiento económico a largo plazo, 
p. 316 

Inflación, p. 320 
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I [ joura adjunta muestra la tasa anual de crecimiento del 

’ eJ npleo del Reino Unido y de Japón entre 1991 y 2010. (La 
} tasa anual de crecimiento es la variación porcentual del 
empleo de cada año respecto al año anterior). 



a. Comenta los ciclos económicos de estas dos economías. 
¿Son ciclos parecidos o diferentes? 

b. Utiliza la figura adjunta y la figura de la sección 
"Comparación global” sobre los ciclos económicos 
internacionales que hay en el capítulo, para comparar 
los ciclos de cada una de estas dos economías con los 
de los Estados Unidos y con el de la eurozona. 

7. a. ¿Qué tres medidas de la economía tienden a evolucio¬ 

nar conjuntamente durante el ciclo económico? ¿Cómo 
evolucionan durante una expansión? ¿Y durante una 
recesión? 

b. ¿Quién, en la economía, resulta perjudicado en una 
recesión? ¿Cómo? 

c. ¿Cómo alteró Milton Friedman el consenso que se había 
establecido como consecuencia de la Gran Depresión 
sobre cómo debía gestionarse la economía? ¿Cuál es 
actualmente el objetivo de los responsables de la política 
económica a la hora de gestionar la economía? 

8. ¿Por qué consideramos que una expansión del ciclo eco¬ 
nómico es diferente del crecimiento económico a largo 
plazo? ¿Por qué nos preocupamos de la tasa de crecimiento 
del PIB real a largo plazo respecto a la tasa de crecimiento 
de la población? 

9 . En 1798 Thomas Malthus publicó su Ensayo sobre el 
principio de la población, en el que escribió: "La pobla¬ 
ción, cuando no se controla, aumenta en una progresión 
geométrica. Los alimentos aumentan solo en una progre¬ 
sión aritmética... Esto implica que hay una fuerte y per¬ 
manente limitación a la población por la dificultad para 
subsistir”. Malthus estaba diciendo que el crecimiento de 
la población está limitado por la cantidad de alimentos 


disponibles para comer; la gente vivirá siempre en el nivel 
de subsistencia. ¿Por qué la descripción de Malthus deja de 
ser aplicable al mundo a partir de 1800? 

10. Las matrículas en las universidades han aumentado con¬ 
siderablemente en las últimas décadas. Desde el curso 
académico 1979-1980 hasta el 2009-2010, el coste de la 
matrícula, el alojamiento y la manutención pagada por 
un estudiante universitario a tiempo completo ha pasado 
en los Estados Unidos de 2.327 $ a 15.041 $ en las univer¬ 
sidades públicas, y de 5.013 $ a 35.061 $ en las privadas. 
Esto supone un aumento medio anual de las matrículas del 
6,4% en las universidades públicas y del 6,7% en las priva¬ 
das. En el mismo periodo, la renta personal media después 
de impuestos aumentó de 7.956 $ a 35.088 $ por año, lo que 
implica un crecimiento medio anual de la renta personal 
del 5,0%. ¿Estos aumentos de las matrículas hicieron más 
difícil para el estudiante medio hacer frente a la matrícula 
en la universidad? 

11. The Economist publica todos los años datos sobre el pre¬ 
cio del Big Mac en diferentes países y tipos de cambio. La 
Tabla adjunta muestra algunos de los datos utilizados para 
los índices de 2007 y de 2011. Utiliza esa información para 
responder a las siguientes preguntas: 



2007 

2011 

País 

Precio del 

Big Mac 
(en moneda 
local) 

Precio del 
Big Mac (en 
dólares de 
EE.UU.) 

Precio del Big 
Mac (en mone¬ 
da local) 

Precio del 
Big Mac 
(en dólares 
de EE.UU.) 

Argentina 

8,25 pesos 

2,65 

20,0 pesos 

4,84 

Canadá 

3,63 $ 
canadienses 

3,08 

4,73$ 

canadienses 

5,00 

Eurozona 

2,94 € 

3,82 

3,44 € 

4,93 

Japón 

280 yenes 

2,31 

320 yenes 

4,08 

EE. UU. 

3,22 $ 

3,22 

4,07 $ 

4,07 


a. ¿Dónde era más barato, en dólares de los Estados 
Unidos, comprar un Big Mac en 2007? 

b. ¿Dónde era más barato, en dólares de los Estados 
Unidos, comprar un Big Mac en 2011? 

c. Utilizando el aumento del precio del Big Mac en la 
moneda local de cada país para medir la variación por¬ 
centual del índice general de precios de ese país entre 
2007 y 2011, ¿qué nación experimentó mayor inflación? 
¿Alguna de las naciones experimentó una deflación? 

12. La figura adjunta muestra el déficit comercial estadouni¬ 
dense desde 1987. Los Estados Unidos han estado en con¬ 
junto, de forma permanente y creciente, importando más 
bienes de los que han estado exportando. Uno de los países 
con los que tiene déficit comercial es China. ¿Cuáles de los 
siguientes argumentos son posibles explicaciones válidas 
de este hecho? 
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Déficit 



a. Muchos productos, como los televisores, que antes se I 
fabricaban en los Estados Unidos, ahora se fabrican en 
China. 

b. Los salarios del trabajador medio en China son mucho 
más bajos que los del trabajador medio en los Estados 
Unidos. 

c. El gasto en inversión en los Estados Unidos es alto en 
relación con su nivel de ahorros. 
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el PIB y el IPC: 

Medición de La Macroeconomía 



hiña adelanta a Japón como la 
Asegunda mayor economía.” Esta 
fue la cabecera del New York límese 115 de 
agosto de 2010. Citando datos económicos 
que sugerían que la economía de Japón 
se estaba debilitando mientras que la de 
China avanzaba a pasos agigantados, el 
artículo predecía -correctamente, como 
se comprobó después- que 2010 sería el 
primer año en que la emergente economía 
china finalmente sobrepasaría a la japone¬ 
sa, ocupando el segundo puesto después 
de Estados Unidos en el escenario econó¬ 
mico mundial. “Este acontecimiento," se 
leía en el Times, "aunque ya se esperaba 
desde hace algún tiempo, es la más nota¬ 
ble evidencia de que el ascenso de China 
es auténtico, y de que el resto del mundo 
tendrá que tomar conciencia de que hay 
una nueva superpotencia económica”. 

Pero, un momento -¿qué significa 
decir que la economía de China es mayor 
que la de Japón? Después de todo, las 
dos economías producen combinaciones 
muy diferentes de bienes. A pesar de 
su rápido avance, China es todavía un 


país bastante pobre, cuya producción 
más importante es la de bienes de tec¬ 
nología relativamente baja. Japón, por 
el contrario, es en gran medida un país 
de alta tecnología, y domina la produc¬ 
ción mundial de algunos bienes sofisti¬ 
cados, como los sensores electrónicos 
para automóviles. Esta es la razón por la 
que el terremoto que tuvo lugar en 2011 
en el noreste de Japón, y que paralizó la 
producción de muchas fábricas, ocasionó 
temporalmente importantes interrupcio¬ 
nes en la producción en las fábricas de 
automóviles de todo el mundo. 

¿Cómo se puede comparar el tamaño 
de dos economías cuando no producen las 
mismas cosas? 

La respuesta es que las comparaciones 
de economías nacionales están basadas 
en el valor de su producción. Cuando las 
noticias en los medios informaron de que 
la economía china había sobrepasado a la 
japonesa, querían decir que el producto 
interior bruto chino o PIB -una medida del 
valor total de los bienes y servicios produ¬ 
cidos- había sobrepasado el PIB de Japón. 


QUÉ APRENDEREMOS 
EN ESTE CAPÍTULO 


1 Cómo utilizan los economistas los 
agregados económicos para medir el 
funcionamiento de la economía. 

1 Qué es el producto interior bruto o 
PIB y los tres métodos para calcularlo. 

1 La diferencia entre PIB real y PIB 
nominal, y por qué el PIB real es la 
medida adecuada de la actividad 
económica. 

I Qué es un índice de precios y cómo 
se utiliza para calcular la tasa de 
inflación. 


El PIB es una de las más importantes 
medidas utilizadas para seguir el curso de 
la macroeconomía -es decir, para cuanti- 
ficar las variaciones del nivel global de la 
producción y de los precios. Medidas como 
el PIB y los índices de precios desempeñan 
un papel importante en la formulación de 
la política económica, porque sus ejecu¬ 
tores necesitan saber qué es lo que está 
pasando y las anécdotas no pueden susti¬ 
tuir la realidad de los datos. También son 
importantes para las decisiones empre¬ 
sariales -hasta tal punto que, como se 
ilustra en el caso empresarial al final del 
Capítulo 12, las empresas y otros agentes 
están dispuestos a pagar por obtener lec¬ 
turas previas de lo que puedan desvelar 
los datos económicos oficiales. 

En este capítulo explicaremos cómo 
miden los macroeconomistas aspectos cla¬ 
ves de la economía. En primer lugar explo¬ 
ramos las formas de medir el output total 
de la economía y la renta total. Después 
volveremos al problema de la medición del 
nivel de precios y de las variaciones de ese 
nivel. I 
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Las cuentas de la renta y 
el producto nacionales, o 
contabilidad nacional, hacen el 
seguimiento de los flujos monetarios 
entre los diferentes sectores de la 
economía. 

Los bienes y servicios finales 
son bienes y servicios vendidos a su 
usuario final. 

Los bienes y servicios intermedios 
son bienes y servicios -comprados 
por una empresa a otra empresa- que 
son inputs en la producción de bienes 
y servicios finales. 

El producto interior bruto o PIB 

es el valor total de todos los bienes 
y servicios finales producidos 
en la economía durante un año 
determinado. 


La medición de la macroeconomía ■ 

a mayoría de los países calculan una serie de cifras que se conocen con el 
nombre de cuentas de la renta y del producto nacionales, o simple 
mente contabilidad nacional. De hecho, la precisión de la contabilidad 
nacional de un país es un criterio muy fiable de su grado de desarrollo económi 
co -en general, cuánto más fiable es la contabilidad nacional, mayor es el ade 
lanto económico del país. Cuando los organismos económicos internacionales 
intervienen para ayudar a un país menos desarrollado, la primera decisión es 
generalmente enviar a un grupo de expertos para que auditen y mejoren la con¬ 
tabilidad nacional del país. 

En los Estados Unidos, estas cifras las calcula la Oficina de Análisis Económico 
dependiente del Departamento de Comercio del gobierno. La contabilidad nacionaí 
calcula el gasto de los consumidores, las ventas de los productores, el gasto de inver¬ 
sión de las empresas, las compras del gobierno, y toda una variedad de otros flujos 
monetarios entre los diferentes sectores de la economía. 

Los economistas utilizan las cuentas nacionales para calcular el valor global de 
mercado de los bienes y servicios que produce la economía. Esta medida tiene un 
nombre: es el producto interior bruto de un país. Pero antes de que definamos for¬ 
malmente el producto interior bruto, o PIB, tenemos que examinar una importante 
distinción entre las clases de bienes y servicios: la diferencia entre bienes y servicios 
finales frente a bienes y servicios intermedios. 



"No pensarás que se gana mucho dinero 
con las patatas , los pollos y la leña, 
pero todo suma." 


El producto interior bruto 

La compra de un coche nuevo hecha por un consumidor a un concesionario es un 
ejemplo de una venta de bienes y servicios finales: bienes o servicios vendidos a su 
usuario final. Pero una compra de acero por parte de un fabricante de coches a una 
fundición, o de un parabrisas a una fábrica de vidrio, es un ejemplo de compra de 
bienes y servicios intermedios: bienes o servicios que son inputs en la producción 
de bienes y servicios finales. En el caso de los bienes y servicios intermedios, 
el comprador -otra empresa- no es el usuario final. 

El producto interior bruto o PIB es el valor total de todos los bienes 
y servicios finales producidos en una economía en un periodo determina¬ 
do, que suele ser un año. En 2011, el PIB de los Estados Unidos fue 15,321 
billones de dólares. O alrededor de 48.960 dólares por persona. Si eres un 
economista que está tratando de construir la contabilidad nacional de un 
país, una forma de calcular el PIB es hacerlo directamente: hacer encuestas en 
las empresas y sumar el valor total de sus producciones de bienes y servicios 
finales. En la sección siguiente explicaremos con más detalle por qué los 
bienes intermedios, así como algunos otros tipos de bienes, no se incluyen 
en el cálculo del PIB. 

Pero sumar el valor total de los bienes y servicios finales producidos es 
solo una de las tres formas de calcular el PIB. Una segunda forma se basa en 
el gasto total en bienes y servicios finales. Este segundo método suma el gasto 
agregado en bienes y servicios finales producidos en el interior de la economía. 
La tercera forma de calcular el PIB se basa en el total de las rentas ganadas 
en la economía. Las empresas, y los factores de producción que utilizan, son 
propiedad de los hogares. Por tanto, las empresas deben, en última instancia, 
pagar a los hogares todo lo que ganan. Así pues, una tercera forma de calcu¬ 
lar el PIB consiste en sumar las rentas totales de los factores ganadas por los 
hogares de una economía y pagadas por las empresas. 


El cálculo del PIB 

Acabamos de explicar que en realidad, hay tres métodos para calcular el PIB. 

1. sumar el valor total de los bienes y servicios finales producidos 

2. sumar el gasto en todos los bienes y servicios producidos en el interior del país 

3. sumar las rentas totales de los factores ganadas por los hogares y pagadas por las 
empresas de la economía 
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JL;. es tadísticas oficiales utilizan los tres métodos. Para ilustrar cómo funcionan 
tres métodos, consideraremos una economía hipotética, que se muestra en la 
BLura 11-1. Esta economía consta de tres empresas -American Motors Inc., que pro- 
Bjflce un coche al año; American Steel Inc., que produce el acero con que se fabrica el 
coche: y American Ore Inc., que extrae el mineral de hierro que se utiliza para fabricar 
d acero. Por tanto, el PIB es 21.500 $, el valor del coche por año que produce la eco¬ 
nomía. Veamos cómo los tres métodos de cálculo del PIB llegan al mismo resultado. 

Cálculo del PIB como el valor de la producción de bienes y servicios finales 

El primer método para calcular el PIB consiste en sumar el valor de todos los bienes 
y servicios finales producidos en la economía -un cálculo que excluye el valor de los 
bienes y servicios intermedios. ¿Por qué se excluye el valor de los bienes y servicios 
intermedios? ¿No representan una parte muy importante y valiosa de la economía? 

Para entender por qué en el PIB solo se incluyen los bienes y servicios finales, vol¬ 
vamos a la economía simplificada descrita en la Figura 11-1. ¿Deberíamos medir el PIB 
de esta economía sumando las ventas totales del productor de mineral de hierro, el 
productor de acero, y el productor del coche? Si lo hiciéramos, en realidad estaríamos 
contando el valor del acero dos veces -una vez cuando el productor de acero lo vende 
al productor del coche, y una segunda vez cuando la carrocería se vende al consumidor 
como parte del coche acabado. Y estaríamos contando el valor del mineral de hierro 
tres veces -una vez cuando es extraído de la mina y se vende al productor de acero, una 
segunda vez cuando es transformado en acero y se vende al productor del coche, y una 
tercera vez cuando el acero se incorpora al automóvil y se vende al consumidor. 

Por tanto, contabilizar el valor total de las ventas de cada productor haría que los 
mismos bienes se contaran varias veces, y el cálculo del PIB quedaría inflado artificial¬ 
mente. Por ejemplo, en la Figura 11-1, el valor total de todas las ventas, intermedias y 
finales es 34.700 $: 21.500 $ por la venta del coche, más 9.000 $ por la venta del acero, 
más 4.200 $ por la venta del mineral de hierro. Sin embargo, sabemos que el PIB es solo 
21.500 $. La forma de evitar dobles contabilizaciones es calcular el PIB contabilizando 
solo el valor añadido de cada productor: la diferencia entre el valor de sus ventas y el 
valor de los bienes y servicios intermedios que compra a otras empresas. 


El valor añadido de un productor es 
el valor de sus ventas menos el valor 
de sus compras de bienes y servicios 
intermedios. 



■ 


FIGURA 11-1 Cálculo del PIB 


En esta economía imaginaria que 
consta de tres empresas, se puede 
calcular el PIB de tres formas: 1) 
midiendo el PIB como el valor de la 
producción de los bienes y servicios 
finales, sumando el valor añadido por 
cada una de las empresas; 2) midien¬ 
do el PIB como el gasto agregado en 
bienes y servicios finales producidos 
en el país; y 3) midiendo el PIB como 
las rentas de los factores percibidas 
por los hogares y pagadas por las 
empresas de la economía. 


2. Gasto agregado en bienes y servicios finales 
producidos en el interior = 21.500 $ 



American 
Ore, Inc. 

Americar\ 
Steel, Inc. 

American 
\^otors, Inc. 

Renta total de 
los factores 

Valor de las ventas 

4.200 $ 
(mineral 
de hierro) 

9.000 $ 
(acero) 

21.500 $ 
(coches) 


Bienes intermedios 

0 

4.200 
(mineral 
de hierro) 

9.000 

(acero) 


Salarios 

2.000 

3.700 

10.000 

15.700 $ — 

Pagos de intereses 

1.000 

600 

1.000 

2.600 — 

Alquileres 

200 

300 

500 

1.000 — 

Beneficios 

1.000 

200 

1.000 

2.200 — 

Gasto total de 
las empresas 

4.200 

9.000 

21.500 


Valor añadido por 
la empresa = Valor de 
las ventas - Coste de 
los bienes intermedios 

4 

.200 

4 

00 

O 

O 

12.! 

500 



3. Pagos 
totales a 
los factores 
= 21.500$ 


1. Valor de la producción de bienes y servicios 
finales, suma de los valores añadidos = 21.500 $ 
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Es decir, en cada etapa del proceso productivo restamos el coste de los inputs -| 0 
bienes intermedios- utilizados en esa etapa. En este caso, el valor añadido del fab : 
cante de coches es el valor en dólares del coche que fabrica, menos el coste del acero 
que compra, o 12.500 $. El valor añadido del productor de acero es el valor en dólares 
del acero que produce, menos el coste del mineral de hierro que compra, o 4.80o $ 
Solo el productor del hierro, que hemos supuesto que no compra ningún input, tiene 
un valor añadido igual a sus ventas totales, 4.200 $. La suma de los valores añadidos 
de los tres productores es 21.500 $, igual al PIB. 

Cálculo del PIB como el gasto en bienes y servicios finales producidos 
en el interior del país Otra manera de calcular el PIB consiste en sumar el gasto 
agregado en bienes y servicios finales producidos en el país. Es decir, el PIB se puede 
calcular por el flujo de fondos que entra en las empresas. Lo mismo que ocurre cort 
el método que calcula el PIB como el valor de la producción de bienes y servicios 
finales, este método debe aplicarse evitando dobles contabilizaciones. En términos 
del ejemplo de acero y automóvil, no queremos contar simultáneamente el gasto del 
consumidor en el automóvil (representado en la Figura 11-1 por 12.500 $, el precio de 
venta del automóvil), y el gasto en acero del fabricante del automóvil (representado 
en la Figura 11-1 por 9.000 $, el precio del acero incorporado al automóvil). Si con¬ 
tásemos los dos, estaríamos contando dos veces el acero contenido en el automóvil. 
Resolvemos este problema contabilizando únicamente el valor de las ventas a los 
compradores finales, como los hogares, las empresas que compran bienes de inversión, 
el gobierno, o los compradores extranjeros. En otras palabras, para evitar dobles con¬ 
tabilizaciones de gastos, cuando se estima el PIB utilizando datos de gasto, se omiten 
las ventas de inputs de unas empresas a otras. En la Figura 11-1 ese gasto agregado 
en bienes y servicios finales -el automóvil acabado- es 21.500 $. 

Como ya hemos señalado, las cuentas nacionales incluyen el gasto de inversión de 
las empresas como parte del gasto final. Es decir, la compra de acero para fabricar 
un coche, hecha por una empresa que produce automóviles, no se considera parte del 
gasto final, pero la compra de maquinaria nueva para su fábrica hecha por la misma 
empresa sí se considera parte del gasto final. ¿Cuál es la diferencia? El acero es un 
input que se agota en la producción; la maquinaria dura varios años. Puesto que las 
compras de bienes de capital que tienen una duración de varios años no están vincu¬ 
ladas estrechamente a la producción actual, la contabilidad nacional considera que 
esas compras son un tipo de ventas finales. 


PARA MENTES INQUIETAS f 



El valor de los servidos que los miembros de una familia se 
prestan entre ellos no se contabiliza en el PIB. 


LA MEDICIÓN DE NUESTRAS VIDAS 

Hay un viejo dicho según el cual cuando 
una persona se casa con su cocinera, dis¬ 
minuye el PIB. Y es verdad: cuando alguien 
presta servicios cobrando por ellos, esos 
servicios se cuentan como parte del PIB. 
Pero los servicios que se prestan entre sí 
los miembros de una familia no se incluyen 
en el PIB. Algunos economistas han inven¬ 
tado medidas alternativas que tratan de 
“imputar” el valor del trabajo del ama o amo 
de casa -es decir, de asignar una estima¬ 
ción de cuál habría sido el valor de merca¬ 
do de ese trabajo si se hubiera pagado por 
él. Pero la medición estándar del PIB no 
incluye esa imputación. 

Las estimaciones del PIB sí incluyen, en 
cambio, una imputación del valor de “las 
viviendas ocupadas por su propietario". 

Es decir, si compras la casa en la que ya 
estabas viviendo de alquiler, el PIB no dis¬ 


minuye. Es cierto que al dejar 
de pagar el alquiler al antiguo 
propietario de la vivienda, este 
deja de venderte un servicio 
-concretamente, el uso de la 
casa o el piso. Pero los estadís¬ 
ticos hacen una estimación de lo 
que habrías pagado si la alqui¬ 
laras, tanto si es un piso como 
si es una casa. A efectos esta¬ 
dísticos es como si te estuvieras 
alquilando tu vivienda a ti mismo. 

Si se piensa bien, este pro¬ 
ceder tiene mucho sentido. En 
un país de propietarios como los 
Estados Unidos, el placer que 
obtenemos de nuestras casas es 
una parte importante de nuestra 
calidad de vida. Por eso, para hacer buenas 
mediciones, las estimaciones del PIB deben 


tener en cuenta el valor de las viviendas 
habitadas por sus propietarios, lo mismo 
que el valor de las viviendas de alquiler. 
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Cálculo del PIB como suma de las rentas de los factores pagadas por las 
■bsas de la economía Una última manera de calcular el PIB consiste en sumar 
I? j aS j as rentas pagadas por las empresas de la economía a los factores de producción: los 
Rj ar j° s ganados por los trabajadores; los intereses cobrados por quienes prestaron sus 
I ^horros a las empresas y al gobierno; los alquileres recibidos por aquellos que alquilan 
í us terrenos o inmuebles a las empresas, y los beneficios ganados por los accionistas, que 
son los propietarios del capital físico de las empresas. Esta es una medida válida del PIB 
I norque el dinero que las empresas reciben por la venta de sus bienes y servicios tiene que 
ir a algún sitio. Todo lo que no se gasta como salarios, intereses o alquileres es beneficio. 
Y una parte del beneficio se distribuye a los accionistas en forma de dividendos. 

La Figura 11-1 muestra cómo funciona este cálculo en nuestra economía sim¬ 
plificada. La columna sombreada en rojo del extremo derecho muestra el total de 
salarios, intereses y alquileres pagados por las tres empresas, así como su beneficio 
total. Sumando todos estos elementos obtenemos una renta total de los factores igual 
a 21.500 $ -de nuevo igual al PIB. 

No daremos tanta importancia a las rentas de los factores como a los otros dos 
métodos de cálculo del PIB. Sin embargo, es relevante no olvidar que todo el dinero 
que se gasta en bienes y servicios producidos en el interior del país genera rentas de 
factores para los hogares. 

Lo que nos indica el PIB 

Ya hemos visto las distintas formas en las que se calcula el producto interior bruto. 
Pero ¿qué nos indica la medida del PIB? 

El uso más importante del PIB es como medida del tamaño de la economía, propor¬ 
cionándonos una escala con la que medir el comportamiento económico de otros años, 
o con la que comparar la actividad económica de diferentes países. Por ejemplo, supon¬ 
gamos que queremos comparar las economías de varias naciones. Una forma normal de 
I hacerlo es comparar sus PIBs. En 2011, como ya hemos visto, el PIB estadounidense fue 
15,321 billones de dólares, el PIB de Japón fue 5,866 billones de dólares, y el PIB de los 
27 países que constituyen la Unión Europea fue 17,578 billones de dólares. Esta compa¬ 
ración nos dice que Japón, aunque tiene la segunda economía nacional más grande del 
mundo, tiene un peso económico bastante menor que el de la economía estadounidense. 
Cuando se toma en términos agregados, Europa es igual o mayor que los Estados Unidos. 

No obstante, hay que ser cuidadoso a la hora de utilizar las cifras del PIB, sobre todo 
cuando se hacen comparaciones en el tiempo. Esto es porque parte del incremento del 
valor del PIB a lo largo del tiempo representa incrementos de los precios de los bienes y 
servicios, más que un incremento de la producción. Por ejemplo, el PIB estadounidense 
fue 7,415 billones de dólares en 1995 y casi se había duplicado, hasta 15,321 billones, en 
2011. Pero en realidad, el tamaño de la economía estadounidense no se había duplicado 
en ese período. Para medir los verdaderos cambios de la producción agregada, necesi¬ 
tamos una versión modificada del PIB, que esté ajustada a las variaciones de precios, 
conocida como PIB real. Enseguida veremos cómo se calcula el PIB real. 


LA ECONOMIA EN ACCION 


LA CREACIÓN DE LA CONTABILIDAD NACIONAL 

L a contabilidad nacional, lo mismo que la Macroeconomía moderna, debe su crea¬ 
ción a la Gran Depresión. Cuando la economía se desplomó en la depresión, los 
responsables del gobierno se dieron cuenta de que su capacidad de reacción se veía 
mermada no solo por la falta de teorías económicas adecuadas, sino también por la 
carencia de información fiable. Lo único que tenían eran estadísticas dispersas: el 
movimiento de mercancías por ferrocarril, las cotizaciones de las acciones, y unos 
índices incompletos de producción industrial. Solo podían hacer conjeturas sobre lo 
que estaba ocurriendo en el conjunto de la economía. 

En respuesta a esta notoria falta de información, el Departamento de Comercio 
estadounidense encargó a Simón Kuznets, un joven economista de origen ruso, que 
desarrollara un conjunto de cuentas nacionales. (Años después, Kuznets ganó el Premio 
Nobel de Economía por su trabajo). La primera versión de estas cuentas fue presentada 
al Congreso en 1937, en un informe de investigación titulado National Income, 1929-35. 
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▼ Repaso rápido 


Las cuentas de la renta y el producto 
nacional, o contabilidad nacional de 

un país, recogen los flujos moneta¬ 
rios entre los sectores económicos. 

El producto interior bruto, o PIB, 

puede calcularse de tres formas dife¬ 
rentes: sumando el valor añadido 
por todas las empresas; sumando 
todo el gasto en bienes y servicios 
finales producidos en el país; o 
sumando todas las rentas de los fac¬ 
tores pagadas por las empresas. Los 
bienes y servicios intermedios no se 
incluyen en el cálculo del PIB. 


Las estimaciones iniciales de Kuznets estaban muy lejos del conjunto moderno de 
cuentas nacionales porque se centraban en la renta, no en la producción. El impul 
so para completar la contabilidad nacional se produjo durante la Segunda Guerr 
Mundial, cuando los responsables de la política económica tuvieron una necesidad 
aún mayor de disponer de mediciones completas del funcionamiento de la economía 
El gobierno federal empezó a publicar estimaciones del producto interior bruto y del 
producto nacional bruto en 1942. 

En enero de 2000, el Departamento de Comercio, en su revista Survey of Curreni 
Business, publicó el artículo titulado “GDP: One of the Great Inventions of the 20th 
Century" (El PIB: uno de los grandes inventos del siglo veinte). Esto puede parecer 
algo exagerado, pero la contabilidad nacional, inventada en los Estados Unidos, ha 
sido desde entonces una herramienta de análisis económico y de toma de decisiones 
de política económica en el mundo entero. 

•O 


COMPRUEBA SI LO HAS ENTENDIDO 


11-1 


1. Explica por qué los tres métodos para calcular el PIB obtienen el mismo resultado. 

2 . Observa la Figura 11-1 y supon que, por error, crees que el valor añadido total es 30.500 $, 
la suma del precio de venta del coche y del valor del acero que hay en él. ¿Qué elementos 
estarías contabilizando dos veces? 

Las soluciones están al final del libro. 


os 


El PIB real: una medida de la producción 
agregada 

En la historia que contamos al principio de este capítulo describíamos cómo en 2010 
China sustituyó a Japón como la segunda economía mundial. En aquel momento, 
la economía de Japón se estaba debilitando: durante el segundo trimestre de 2010 
su output disminuyó a una tasa anual del 6,3%. Curiosamente, sin embargo, su PIB 
aumentó. De hecho, el PIB de Japón, medido en yenes, su moneda nacional, aumentó 
a una tasa anual del 4,8% durante el trimestre. ¿Cómo fue eso posible? La respuesta 
es que Japón estaba experimentando inflación en aquella época. Como consecuencia, 
el valor en yenes del PIB de Japón aumentó, aunque su output en realidad disminuyó. 

La moraleja de esta historia es que la cifra habitualmente citada del PIB es un 
indicador útil e interesante, que facilita la comparación entre los tamaños de diferentes 
economías, pero no es una buena medida del crecimiento económico a lo largo del 
tiempo. El PIB puede crecer porque crece la economía, pero también puede crecer sim¬ 
plemente porque hay inflación. Incluso en una economía en la que el output permanece 
constante, el PIB aumentará si han crecido los precios de los bienes y servicios que se 
producen en la economía. Del mismo modo, el PIB puede disminuir o bien porque en la 
economía se está produciendo menos, o bien porque los precios han caído. 

Para obtener una medición adecuada del crecimiento económico, necesitamos 
La producción agregada es la una medida de la producción agregada: la cantidad total de bienes y servicios fina- 

cantidad total de bienes y servicios les que la economía produce. La medida que se utiliza con este propósito se conoce 

finales producidos por una economía. con el nombre de PIB real. Haciendo el seguimiento del PIB real a lo largo del tiempo, 

evitamos el problema de que las variaciones de los precios distorsionen el valor de 
las variaciones de la producción de bienes y servicios a lo largo del tiempo. Veamos 
primero cómo se calcula el PIB real, y después veamos qué significa. 

Cálculo del PIB real 

Para entender cómo se calcula el PIB real, imaginemos una economía en la que solo 
se producen dos bienes, manzanas y naranjas, y en la que ambos bienes se venden solo 
a los consumidores finales. La producción y los precios de las dos frutas en dos años 
consecLitivos se muestran en la tabla 11-1. 

Lo primero que podemos decir sobre estos datos es que el valor de las ventas 
aumentó del año 1 al año 2. Durante el primer año el valor total de las ventas fue 
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i ii-i Cálculo del PIB y del PIB real en una economía simple 

Y/vbla 


Cantidad de manzanas (millones) 
precio de las manzanas 
Cantidad de naranjas (millones) 

Precio de las naranjas 
PIB (millones de dólares) 

PIB real (millones de dólares del año 1) 


Año 1 

Año 2 

2.000 

2.200 

0,25$ 

0,30$ 

1.000 

1.200 

0,50 $ 

0,70$ 

1.000 

1.500 

1.000 

1.150 


El PIB real es el valor total de 
todos los bienes y servicios finales 
producidos en la economía durante un 
año, calculado utilizando los precios 
de un determinado año base. 


El PIB nominal es el valor total de 
todos los bienes y servicios finales 
producidos en la economía durante un 
año, calculado utilizando los precios 
del año en que se produce el output. 




(2.000 millones x 0,25 $) + (1.000 millones x 0,50 $) = 1.000 millones de dólares; en el 
segundo año fue (2.200 millones x 0,30 $) + (1.200 millones x 0,70 $) = 1.500 millones; 
es decir, un 50% mayor. Pero también se ve claramente en la tabla que este aumento 
del valor monetario del PIB sobrevalora el crecimiento real de la economía. Aunque 
aumentaron tanto las cantidades producidas de manzanas como de naranjas, los pre¬ 
cios de los dos bienes también aumentaron. Por lo tanto, parte de ese 50% de incre¬ 
mento del valor monetario del PIB al pasar del año 1 al año 2, refleja simplemente 
unos precios más altos, no una mayor producción de output. 

Para calcular el verdadero incremento del output agregado producido, tenemos 
que hacernos la siguiente pregunta: ¿cuánto habría aumentado el PIB si los precios 
no hubieran variado? Para responder a esta pregunta, necesitamos calcular el valor 
de la producción del año 2 expresado en los precios del año 1. En el año 1 el precio 
de las manzanas era 0,25 $ cada una, y el de las naranjas 0,50 $ cada una. Por tanto, 
la producción del año 2 valorada con los precios del año 1 es (2.200 millones x 0,25 $) 
+ (1.200 millones x 0,50 $) = 1.150 millones de dólares. Y la producción del año 1 
valorada con los precios el año 1, era 1.000 millones de dólares. Por tanto, en este 
ejemplo, el PIB medido con los precios del año 1 aumentó un 15% -de 1.000 millones 
a 1.150 millones. 

Ahora podemos definir el PIB real: es el valor total de los bienes y servicios fina¬ 
les producidos en la economía durante un año, calculado como si los precios hubieran 
permanecidos constantes en el mismo nivel de un determinado año base. Una cifra de 
PIB real siempre va acompañada de información sobre cuál es el año base. 

Una cifra de PIB que no ha sido ajustada para eliminar la influencia de las varia¬ 
ciones de precios, se calcula utilizando los precios del año en el que se ha producido el 
output. Los economistas denominan a esta magnitud PIB nominal, o PIB a precios 
corrientes. Si en nuestro ejemplo de las manzanas y las naranjas hubiéramos utiliza¬ 
do el PIB nominal para medir la verdadera variación de la producción entre el año 1 
y el año 2, habríamos sobreestimado el verdadero crecimiento del output: habríamos 
afirmado que era un 50%, cuando en realidad fue solo el 15%. Al comparar el output 
de los dos años utilizando un mismo conjunto de precios 
-en este ejemplo, los precios del año 1-nos podemos centrar 
únicamente en las variaciones de la cantidad de output, eli¬ 
minando la influencia de las variaciones de precios. 

La tabla 11-2 muestra una versión del mundo real de 
nuestro ejemplo de las manzanas y las naranjas. La segunda 
columna muestra el PIB nominal de los Estados Unidos en 
los años 1995, 2005 y 2010. La tercera muestra el PIB real 
de los mismos años, en dólares de 2005. En 2005, las dos 
cifras son iguales. Pero el PIB real de 1995 expresado en 
dólares de 2005, fue mayor que el PIB nominal de 1995, lo 
que refleja el hecho de que los precios fueron, en general, más altos en 2005 que en 
1995. Sin embargo, el PIB real de 2010 expresado en dólares de 2005, fue menor que 
el PIB nominal de 2010, porque los precios de 2005 fueron menores que los de 2010. 

Quizás hayas observado que hay una forma alternativa de calcular el PIB real 
utilizando los datos de la tabla 11-1. ¿Por qué no medirlo utilizando como precios del 
año base los precios del año 2 en lugar de los precios del año 1? Este procedimien¬ 
to parece tan válido como el otro. Según ese cálculo, el PIB real del año 1 medido 
con los precios del año 2 es (2.000 millones x 0,30 $) + (1.000 millones x 0,70 $) 


tabla 11-2 PIB nominal y PIB real de 

los Estados Unidos en 1995, 2005 y 2009 



PIB nominal (billones de 

PIB real (billones 


dólares corrientes) 

de dólares de 2005) 

1995 

7,415 

9,086 

2005 

12,623 

12,623 

2010 

14,527 

13,088 
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El método de los dólares 
encadenados es un método para 
calcular las variaciones del PIB real 
utilizando la media entre la tasa de 
crecimiento calculada utilizando los 
precios de un año base y la tasa de 
crecimiento calculada utilizando los 
precios de un año base posterior. 


= 1.300 millones; el PIB real del año 2 medido con los precios del año 2 es I.sqq 
millones de dólares, el mismo que el PIB nominal del año 2. Por tanto, utilizando 
los precios del año 2 como año base, la tasa de crecimiento del PIB real es igual a 
(1.500 millones - 1.300 millones)/1.300 millones = 0,154, o 15,4%. Esto es ligeramen¬ 
te mayor que la cifra que obtuvimos en el cálculo anterior, en el que los precios del 
año 1 eran los precios del año base. En aquel cálculo, encontramos que el PIB real 
había aumentado un 15%. Ninguna de las dos respuestas, 15,4% frente a 15%, es 
más "correcta" que la otra. 

En realidad, los economistas del gobierno que construyen la contabilidad nacio¬ 
nal de los Estados Unidos han adoptado un método para medir el crecimiento del 
PIB real, denominado encadenamiento, que utiliza la media entre el crecimiento del PIB 
calculado con los precios de un año base anterior y el crecimiento del PIB calcu¬ 
lado con los precios de un año base posterior. Como consecuencia, las estadísticas 
estadounidenses sobre el PIB real siempre se expresan en dólares encadenados. \ 


Lo que no mide el PIB real 

El PIB, nominal o real, es una medida de la producción agregada de un país. Si 
todas las demás variables son iguales, un país con una población mayor tendrá un 







MPARAClON 

GLOBAL 


EL PIB Y EL SIGNIFICADO DE LA VIDA 


“He sido rica y he sido pobre”, dijo la actriz Mae West, “y créan¬ 
me, es mejor ser rico". Pero, ¿ocurre lo mismo con los países? 

Esta figura muestra dos tipos de información para unos 
cuantos países: su riqueza, medida por el PIB per cápita, y la 
valoración que la gente hace de la satisfacción con sus vidas. 
Esta valoración del bienestar personal se midió a través de una 
encuesta mundial de Gallup, en la que se pedía a la gente que 
calificara sus vidas en el momento actual y sus expectativas 
para los cinco años siguientes. El gráfico muestra el porcentaje 
de personas que calificaron su bienestar como "próspero". La 
figura parece indicar tres cosas: 

1 . Ser rico es mejor. Los países más ricos tienen, en pro¬ 
medio, niveles de satisfacción con sus vidas más altos 
que los países pobres. 


2. El dinero importa menos cuanto más rico eres. La ganan¬ 
cia en satisfacción con la vida cuando se pasa de un PIB 
per cápita de 5.000 $ a uno de 20.000 $, es mayor que 
cuando se pasa de uno de 20.000 $ a otro de 35.000 $. 

3. El dinero no lo es todo. Los israelitas, aunque son ricos 
según los estándares mundiales, son más pobres que los 
estadounidenses -pero parecen estar mucho más satis¬ 
fechos con sus vidas. Japón es más rico que la mayoría 
de las naciones restantes, pero mucho más desgraciado. 

Estos resultados son coherentes con la observación de que 
un elevado PIB per cápita hace más fácil lograr un buen nivel 
de vida, pero que no todos los países tienen el mismo éxito a la 
hora de aprovechar esa posibilidad. 


Porcentaje de 
la población que declara 
un bienestar "próspero" 
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Fuente: Gallup; World Bank. 
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I „ ma yor simplemente porque hay más gente trabajando. Por eso, si queremos 
Klrn parar el PIB de varios países pero queremos eliminar el efecto de las dife- 
r c j as del tamaño de la población, utilizamos la medida de PIB per cápita -el 
plB dividido entre el tamaño de la población, que equivale al PIB promedio por 

oerso 11 ^ • 

F El PIB real per cápita puede ser una medida útil en ciertas circunstancias, como 
or ejemplo para comparar la productividad del trabajo entre diferentes países. Sin 
embargo, a pesar de que es una medida aproximada de la producción real por perso- 
a el PIB real per cápita tiene limitaciones muy conocidas como indicador del nivel 
He' vida de un país. Cada cierto tiempo, se acusa a los economistas de creer que el 
f crecimiento del PIB real per cápita es lo único que importa -es decir, de creer que el 
aumento del PIB real per cápita es un objetivo en sí mismo. En realidad los economis¬ 
tas no suelen cometer ese error; la idea de que lo único que les importa es el PIB real 
per cápita es una especie de leyenda urbana. Dediquemos un momento a aclarar por 
qué el PIB real per cápita del país no es una medida suficiente del bienestar humano 
en ese país y por qué el crecimiento del PIB real per cápita no es en sí misma un obje¬ 
tivo adecuado de política económica. 

Una forma de abordar esta cuestión es decir que un aumento del PIB real equi¬ 
vale a una expansión de la frontera de posibilidades de producción de una economía. 
Puesto que la economía ha aumentado su capacidad productiva, la sociedad puede 
conseguir más cosas. Pero que la sociedad haga realmente un buen uso de ese mayor 
potencial, y lo utilice para mejorar los niveles de vida, es una cuestión muy distinta. 
Para decirlo de un modo ligeramente diferente, puede que tu renta sea mayor este año 
que el anterior, pero que tú utilices esa mayor renta para mejorar de verdad tu nivel 
de vida, es algo que decides tú. 

Así pues, digámoslo una vez más: el PIB real per cápita es una medida del prome¬ 
dio de la producción agregada por persona de una economía -y, por tanto, de lo que 
ja economía puede hacer. No es en sí mismo un objetivo suficiente, porque no tiene 
en cuenta cómo utiliza el país esa producción para mejorar los niveles de vida. Un 
país con un PIB alto puede permitirse una buena sanidad, una buena educación y, en 
general, una buena calidad de vida. Pero no hay una correspondencia biunívoca entre 
el PIB y la calidad de vida. 


El PIB per cápita es el PIB dividido 
entre el tamaño de la población, y es 
equivalente al PIB medio por persona. 


LA ECONOMIA EN ACCION 


¿MILAGRO EN VENEZUELA? 

L a nación sudamericana de 
Venezuela tiene una distin¬ 
ción que puede parecer sorpren¬ 
dente: en los últimos años ha 
tenido uno de los mayores cre¬ 
cimientos del PIB nominal del 
mundo. Entre 2000 y 2010, el 
PIB nominal de Venezuela cre¬ 
ció un promedio anual del 29%, 

-mucho más que el PIB nominal 
de los Estados Unidos, o incluso 
que el de países en auge como 
I China. 

¿Significa eso que Venezuela 
está experimentando un mila¬ 
gro económico? No, lo que ocu¬ 
rre es que está padeciendo una 
inflación extraordinariamente 
alta. La Figura 11-2 muestra el 
PIB nominal y el PIB real desde 
2000 hasta 2010, con el PIB real 
medido con los precios de 1997. 

El PIB real creció durante el 
periodo, pero a un promedio 


Crecimiento del PIB real y del PIB nominal 
figura 11-2 en Venezuela 
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▼ Repaso rápido 


Para determinar el verdadero creci¬ 
miento de la producción agregada 
se calcula el PIB real utilizando los 
precios de un año base determinado. 
Por el contrario, el PIB nominal es 
el valor de la producción agregada 
calculada con los precios corrientes, 
o actuales. Las estadísticas estadou¬ 
nidenses del PIB real se expresan 
siempre en dólares encadenados. 

El PIB real per cápita es una medida 
de la producción agregada por perso¬ 
na. Pero no es una medida suficiente 
del bienestar humano, ni es en sí 
mismo un objetivo adecuado, porque 
no refleja aspectos importantes de 
los niveles de vida en una economía. 


l 


anual de solo el 3%. Este crecimiento es aproximadamente el doble que el q Ue tuvo 
Estados Unidos durante el mismo período, pero mucho menor que el crecimiento del 
10% que tuvo China. 

•O 


COMPRUEBA SI LO HAS ENTENDIDO 


11-2 


Supongamos que solo hay dos bienes en la economía, patatas fritas y aros de cebolla. En 
2011 se vendieron 1.000.000 raciones de patatas fritas a 0,40 $ la ración, y 800.000 racio¬ 
nes de aros de cebolla a 0,60 $ la ración. Desde 2011 hasta 2012, el precio de las patatas 
fritas aumentó un 25% y el número de raciones vendidas disminuyó un 10%; el precio de los 
aros de cebolla cayó un 15%, y las raciones vendidas aumentaron un 5%. 

a. Calcula el PIB nominal en 2011 y en 2012. Calcula el PIB real de 2012 utilizando los pre¬ 
cios de 2011. 

b. ¿Por qué sería erróneo hacer una valoración del crecimiento basada en el PIB nominal? 

Entre 2005 y 2010 el precio de los equipos electrónicos cayó en picado y el precio de la 
vivienda subió espectacularmente. ¿Cuáles son las implicaciones de esto a la hora de decidir 
si se utiliza 2005 o 2010 como año base para calcular el PIB real de 2012? 

Las soluciones están al final del libro. 


El nivel agregado de precios es una 
medida del nivel global de los precios 
de una economía. 

Una cesta de la compra es un 
conjunto hipotético de bienes 
y servicios comprados por un 
consumidor. 


Los índices de precios y el nivel agregado de 
precios 

n 2011 y en 2012, los estadounidenses se llevaron un gran susto al ver los pre¬ 
cios en el surtidor de gasolina: el precio de un galón de gasolina normal había 
subido de un precio medio de 1,61$ a finales de diciembre de 2008, a cerca de 
4$. Muchos otros precios también habían subido. Algunos precios, como los de los 
productos electrónicos, sin embargo, estaban bajando. A pesar de ello, prácticamente 
todo el mundo pensaba que el coste global de la vida estaba subiendo. Pero ¿cuánto? 

Es evidente que hacía falta una única cifra que resumiera lo que estaba ocurrien¬ 
do con los precios de los bienes de consumo. Igual que los macroeconomistas piensan 
que resulta útil tener una única cifra que represente el nivel global de producción, 
también creen que es útil contar con una única cifra representativa del nivel global de 
precios: el nivel agregado de precios. Sin embargo, en una economía se producen - 
y se consumen una gran variedad de bienes y servicios. ¿Cómo podemos resumir los 
precios de todos esos bienes y servicios con una sola cifra? La respuesta está en el 
concepto de índice de precios -un concepto que se introduce mejor con un ejemplo. ■ i 

Las cestas de la compra y los índices de precios 

Supongamos que una helada en Florida destruye la mayor parte de la cosecha de cítri I 
eos. Como consecuencia, el precio de una naranja sube de 0,20 $ a 0,40 $, el precio 
de un pomelo sube de 0,60 $ a 1,00 $, y el precio de un limón sube de 0,25 $ a 0,45 $. J 
¿Cuánto ha subido el precio de los cítricos? 

Una forma de contestar a esta pregunta consiste en dar tres cifras -las variaciones 
del precio de las naranjas, de los pomelos y de los limones. Pero este es un método bas¬ 
tante engorroso. En lugar de tener que recitar tres cifras cuando queremos saber qué 
ha pasado con los precios de los cítricos, sería preferible tener algún tipo de medida 
global del aumento promedio de los precios. 

Para medir el promedio de las variaciones de precios de los bienes y servicios de I 
consumo, los economistas calculan las variaciones del coste de una cesta de consumo de I 
un consumidor típico -la cesta típica de bienes y servicios comprados antes de que los ■ 
precios cambien. Una cesta de consumo hipotética que se utiliza para medir las varia- I 
ciones del nivel global de precios, se denomina una cesta de la compra. Supongamos I 
que antes de la helada, un consumidor típico compraba 200 naranjas, 50 pomelos y 100'] | 
limones a lo largo del año, nuestra cesta de la compra para este ejemplo. 

La tabla 11-3 muestra el coste de esta cesta de la compra antes y después de la 
helada. Antes de la helada, la cesta costaba 95 $; después de la helada, el mismo con¬ 
junto de bienes cuesta 175 $. Como 175 $/95 $ = 1,842, la cesta después de la helada 
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11-3 Cálculo del coste de una cesta de la compra 


tabla 

Precio ele una naranja 
precio de un pomelo 
precio de un limón 

Coste de la cesta de la compra 
(200 naranjas, 50 pomelos, 100 

limones) 


Antes de la helada ($) 

0,20 

0,60 

0,25 

< (200 x 0,20) + 

^ (50 x 0,60) + 

(100 x 0,25) = 95,00 


Después de la helada ($) 

0,40 

1,00 

0,45 

(200 x 0,40) + 

(50 x 1,00) + 

(100 x 0,45)= 175,00 


cuesta 1,842 veces el coste de la cesta antes de la helada, un incremento de coste del 
84,2%. En este ejemplo el precio promedio de los frutos cítricos ha aumentado, como 

I consecuencia de la helada, un 84,2% respecto al año base, donde el año base es el año 
inicial utilizado en la medición de la variación de los precios. 

Los economistas utilizan el mismo método para medir las variaciones del nivel 
global de precios: miden las variaciones del coste de comprar una determinada cesta 
de la compra. Además, hacen otra simplificación para evitar tener que conocer que el 
coste de la cesta de la compra es, por ejemplo, 95 $, en tal o cual año. Normalizan la 
medida del nivel agregado de precios, lo que quiere decir que fijan el coste de la cesta 
de la compra en un valor igual a 100 en el año elegido como año base. Al trabajar con 
una cesta de la compra y un año base, y después de haber normalizado las cifras, se 
obtiene lo que se conoce con el nombre de índice de precios, que es una medida 
normalizada del nivel global de precios. Siempre se cita indicando el año para el que 
se está midiendo el nivel agregado de precios, y el año base. Un índice de precios se 
calcula con la siguiente fórmula 


Un índice de precios mide el coste 
de comprar una determinada cesta de 
la compra en un año dado, donde el 
coste se ha normalizado de modo que 
es igual a 100 en el año elegido como 
año base. 

La tasa de inflación es la variación 
porcentual anual de un índice de 
precios -normalmente, el índice de 
precios de consumo. 

El índice de precios de consumo o 
IPC calcula el coste de la cesta de la 
compra de una familia urbana típica. 


( 11 - 1 ) índice de precios en un año determinado = 

Coste de la cesta de la compra en un año determinado 
-;-;- x 100 

Coste de la cesta de la compra en el año base 

En nuestro ejemplo, la cesta de la compra de cítricos costaba 95 $ en el año base, el 
año anterior a la helada. Por tanto, a partir de la ecuación 11-1, definimos el índice 
de precios de los frutos cítricos como (coste de la cesta el año corriente / 95 $) x 100, 
lo que nos da un índice 100 en el período anterior a la helada, y 184,2 después de la 
helada. Deberías fijarte en que el índice de precios del año base siempre es igual a 
100. Esto es así porque el índice de precios del año base es igual a: (coste de la cesta 
de la compra en el año base/coste de la cesta de la compra en el año base) x 100 = 100. 

Por tanto, el índice de precios deja claro que el precio medio de los cítricos ha subido 
un 84,2% como consecuencia de la helada. Por su sencillez y por lo intuitivo que es, el 

¡ método que acabamos de describir se utiliza para calcular varios índices de precios que 
cuantifican el promedio de las variaciones de precios de diferentes grupos de bienes y 
servicios. Por ejemplo, el índice de precios de consumo , que analizaremos enseguida, es 
la medida que más se utiliza para medir el nivel agregado de precios, que es el nivel 

Í global de precios de los bienes y servicios de consumo final de una economía. 

Los índices de precios son también la base para medir la inflación. La tasa de 
inflación es la variación porcentual anual de un índice de precios oficial. La tasa de 
inflación entre el año 1 y el año 2 se calcula con la siguiente fórmula, suponiendo que 
el año 1 y el año 2 son años consecutivos: 


( 11 - 2 ) Tasa de inflación = 

índice de precios en el año 2 - índice de precios en el año 1 
índice de precios en el año 1 

Normalmente, cuando las noticias hablan de "la tasa de inflación" se están refiriendo 
a la variación porcentual anual del índice de precios de consumo. 

El índice de precios de consumo 

La medida de precios más utilizada es el índice de precios de consumo (o sim¬ 
plemente IPC), que trata de reflejar cómo ha variado a lo largo del tiempo el coste 
todas las compras de una familia urbana típica. Se calcula en cada país haciendo 
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FIGURA H-3 


Estructura del IPC de los 
Estados Unidos en 2011 
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Este gráfico muestra los pesos porcentuales de los principales tipos 
de gasto en el IPC de los Estados Unidos en diciembre de 2011. La 
vivienda, los alimentos, el transporte y el combustible para vehículos 
representan aproximadamente el 73% de la cesta de la compra. (Las 
cifras no suman 100 como consecuencia del redondeo). 

Fuente: Oficina de Estadísticas Laborales. 


encuestas sobre los precios de mercado de 
cesta de la compra que se construye de modo 


utia 

que 


represente el consumo de una familia de n.o* 

. j , , . cuatro 

personas que vive en una ciudad típica. En l 0s 

Estados Unidos, el periodo base del índice es 
actualmente 1982-1984; es decir, el índice se cal 
cula de forma que el promedio de los precios d 
consumo del periodo 1982-1984 es 100. 

La cesta de la compra que se utiliza para cat ! 
cular el IPC es mucho más compleja que la cesta 
de tres frutas que hemos descrito antes. De hecho 
para calcular el IPC estadounidense, la Oficina 
de Estadísticas Laborales envía a sus empleados 
a hacer encuestas a supermercados, gasolineras 
ferreterías, etc. -unos 23.000 minoristas en 87 ciu 
dades. Cada mes se tabulan alrededor de 80.000 
precios de todo tipo de bienes, desde lechugas hasta 
chequeos médicos. La Figura 11-3 muestra el peso 
de las principales categorías en el índice de precios 
estadounidense de diciembre de 2011. Por ejemplo, 
el combustible para vehículos, principalmente la 
gasolina, pesaba el 5% en el índice de ese mes. Por 
tanto, cuando los precios de los carburantes subie¬ 
ron un 150%, desde alrededor de 1,61 $ por galón 
a finales de 2008, hasta 3,96$ en mayo de 2011, el 
efecto fue un incremento del IPC de alrededor de 1,5 
veces un 5% -es decir, en torno al 7,5%. 

La Figura 11-4 muestra cómo ha cambiado el 
IPC de los Estados Unidos desde que empezó a cal¬ 
cularse en 1913. Desde 1940, el IPC ha crecido con¬ 
tinuamente, aunque sus incrementos porcentuales 
anuales de los últimos años han sido bastante 
menores que los de la década de 1970 y principios 
de la de 1980. Se ha utilizado una escala logarítmica para que las variaciones porcen¬ 
tuales del IPC que sean iguales tengan la misma pendiente. 


figura 11-4 El IPC de los Estados Unidos, 1913-2011 


Desde 1940, el IPC de los Estados 
Unidos ha crecido continuamente. 
Pero los incrementos porcentuales 
anuales de los últimos años han 
sido mucho menores que los de 
la década de 1970, y que los de 
principios de la década de 1980. 

(El eje vertical está medido en una 
escala logarítmica para que las 
variaciones porcentuales iguales 
tengan la misma pendiente). 

Fuente: Oficina de Estadísticas 
Laborales. 
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■Los Estados Unidos no son el único país que calcula un índice de precios de con- 
r p e hecho, prácticamente todos los países tienen uno. Como podrías imaginar, 
cestas de la compra con las que se construyen estos índices difieren considerable- 
* aS ° te U n país a otro. En los países pobres, en los que la gente gasta una gran pro- 
^ ción de sus ingresos simplemente en alimentarse, los alimentos suponen un gran 
Breen taje del índice de precios. Entre los países con ingresos altos, las diferencias 
? las pautas de consumo generan diferencias en los índices de precios: en el índice 
$e precios japonés pesa más el pescado crudo y pesa menos la carne de ternera que 
el índ Lee de los Estados Unidos, y en el índice de precios de consumo francés, el 
onsumo de vino tiene un peso mayor. 


El índice de precios del productor 
o IPP mide las variaciones en los 
precios de los bienes y servicios 
adquiridos por los productores. 

El deflactor del PIB de un año 
determinado es el cociente entre el 
PIB nominal y el PIB real de ese año, 
multiplicado por 100. 


Otras medidas de precios 

Hay otras dos medidas de precios que también se utilizan extensamente para cuan- 
t i Picar las variaciones de precios en la economía. Una es el índice de precios del 
productor (o IPP, que antes se llamaba índice de precios al por mayor). Como sugiere 
su nombre, el índice de precios del productor mide el coste de una cesta típica de los 
bienes y servicios adquiridos por los productores -incluyendo materias primas tales 
como acero, electricidad, carbón, etc. Como los productores de las materias primas 
suben los precios con relativa rapidez cuando perciben un cambio de la demanda 
global de sus bienes, el IPP frecuentemente responde a las presiones inflacionistas o 
deflacionistas más deprisa que el IPC. Como consecuencia, se suele considerar como 
un "indicador anticipado" de las variaciones de la tasa de inflación. 

La otra medida de precios muy utilizada es el deflactor del PIB ; no es exactamente un 
índice de precios, pero sirve para el mismo propósito. Recordemos cómo hemos distin¬ 
guido entre PIB nominal (PIB a precios corrientes) y PIB real (calculado utilizando los 
precios de un año base). El deflactor del PIB de un año determinado es igual al cociente 
entre el PIB nominal de ese año y el PIB real del mismo año, multiplicado ese cociente por 
100. Puesto que el PIB real de los Estados Unidos se expresa actualmente en dólares de 
2005, el deflactor del PIB de 2005 es igual a 100. Si el PIB nominal se duplica, pero el PIB 
real no varía, el deflactor del PIB indica que el nivel agregado de precios se ha duplicado. 

Quizá el aspecto más importante que hay que destacar respecto a las diferentes 
tasas de inflación generadas por estos tres índices de precios es que habitualmente 
fluctúan de manera muy parecida (aunque el índice de precios del productor tiende 
a fluctuar más que cualquiera de las otras dos medidas). La Figura 11-5 muestra las 
variaciones porcentuales anuales de los tres índices en Estados Unidos desde 1930. 
Las tres medidas indican que la economía estadounidense tuvo deflación durante los 


figura 11-5 El IPC, el IPP y el deflactor del PIB en los Estados Unidos 


Como muestra la figura, estas tres 
diferentes medidas de la inflación, 
el IPP (naranja), el IPC (verde) y 
el deflactor del PIB (morado) nor¬ 
malmente varían de manera muy 
parecida. Todas ellas revelan una 
drástica aceleración de la inflación 
durante la década de 1970, y una 
vuelta a una relativa estabilidad de 
precios en la de 1990. 

Fuentes: Oficina de Estadísticas 
Laborales y Oficina de Análisis 
I Económico. 
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primeros años de la Gran Depresión, inflación durante la Segunda Guerra Mund^i | 
inflación acelerada durante la década de 1970, y un retorno a una relativa estabilicé 
de precios en la década de 1990. Destaquemos, de paso, los espectaculares altib a j 0s 
de los precios de los productores que se aprecian en el gráfico desde 2000 hasta 20l(> 
esto refleja las fuertes subidas de los precios de la energía y de los alimentos, q Ue t ¡ e ' 
nen mucho más peso en el IPP que en el IPC o en el deflactor del PTB. 


LA ECONOMIA > EN ACCION 


Una pequeña variación del IPC tiene importantes 
repercusiones en las personas que dependen de 
pagos de la Seguridad Social. 


▼ Repaso rápido 


Las variaciones del nivel agregado 
de precios se miden por el coste de 
comprar una determinada cesta de la 
compra en diferentes años. Un índice 
de precios en un año es el coste de 
la cesta de la compra en ese año, 
normalizado de modo que el índice 
de precios se ¡guala a íoo en el año 
base seleccionado. 

La tasa de inflación se calcula como 
la variación porcentual de un índice 
de precios. El índice de precios más 
usado es el índice de precios de 
consumo o IPC, que registra el coste 
de una cesta de bienes y servicios 
de consumo. El índice de precios del 
productor o IPP, hace lo mismo con 
los bienes y servicios utilizados como 
inputs por las empresas. El deflactor 
del PIB mide el nivel agregado de 
precios como el cociente entre el PIB 
nominal y el PIB real, multiplicado por 
íoo. Normalmente las tres medidas 
tienen una evolución bastante similar. 


INDICIACIÓN AL IPC 

A unque el PIB es un dato muy importante a la hora de diseñar las políticas econó¬ 
micas, las estadísticas oficiales del PIB no tienen un efecto directo en las vidas de 
la gente. El IPC, por el contrario, sí tiene un impacto directo e inmediato en millones 
de ciudadanos estadounidenses (y de otros países). La razón es que muchos pagos 
están ligados, o “indiciados” al IPC -el importe pagado aumenta o disminuye cuando 
el IPC aumenta o disminuye. 

En el caso estadounidense, la práctica de indiciar los pagos a los precios 
del consumo se remonta al nacimiento de los Estados Unidos como nación. 
En 1780, la Legislación Estatal de Massachussetts reconoció que, como 
consecuencia de la inflación que había tenido lugar durante la Guerra de 
la Independencia, había que subir la paga a sus soldados, que luchaban 
contra los británicos. Se adoptó una fórmula según la cual la paga de un 
soldado era proporcional al coste de una cesta de la compra, que consistía 
en 5 fanegas de maíz, 68 y 4/7 libras de carne de vacuno, 10 libras de lana 
de oveja y 16 libras de cuero para suelas. 

Hoy en día, en los Estados Unidos, 54 millones de personas, la mayor 
de ellos ancianos o discapacitados, reciben pagos de la Seguridad Social, un 
programa de pensiones que supone casi una cuarta parte del gasto federa 
total -más que el presupuesto de defensa. El importe del pago que una per¬ 
sona recibe de la Seguridad Social se calcula con una fórmula que refleja las 
contribuciones que esa persona ha hecho previamente al sistema, así como 
otros factores. Además, todos los pagos de la Seguridad Social se ajusta 
cada año para compensar cualquier incremento de los precios del consu 
durante el año anterior. El IPC se utiliza para calcular la estimación oficia 
de la tasa de inflación usada para ajustar estos pagos cada año. De modo que 
por cada punto porcentual de aumento de la estimación oficial de la tasa de 
inflación, aumentan un 1% los pagos recibidos por decenas de millones de individuos. 

Hay otros pagos del gobierno que también están indiciados al IPC. Además, los 
tramos del impuesto sobre la renta, los rangos de niveles de renta que determinan el 
tipo impositivo de cada contribuyente, también están indiciados al IPC. (Cuando el 
sistema impositivo es progresivo, como es el caso en la mayoría de los países desarro 
liados, un individuo situado en un tramo de renta más alto paga un tipo impositiv 
mayor en el impuesto sobre la renta). La indiciación también se extiende al sector 
privado, en el que muchos contratos privados, incluidos algunos acuerdos salariale 
contienen cláusulas que ajustan los pagos en proporción a las variaciones del IPC. 

Puesto que el IPC desempeña un papel tan importante y directo en las vidas de la 
gente, se trata de una cifra delicada desde un punto de vista político. La Oficina de 
Estadísticas Laborales, que calcula el IPC en los Estados Unidos, pone especial cuida¬ 
do al recoger y al interpretar los datos de precios y de consumo. Utiliza un complejo 
método en el que se investiga a los hogares para determinar qué compran y dónde 
compran, y a una muestra de tiendas cuidadosamente seleccionada para obtener los 
precios representativos. 


<>•0 


COMPRUEBA SI LO HAS ENTENDIDO 


11-3 


i. 


Considera la tabla 11-3, pero supon que la cesta de la compra está compuesta por 100 
naranjas, 50 pomelos y 200 limones. ¿Cómo varían, con los nuevos datos, los índices de 
precios de antes y después de la helada? Explícalo. Generaliza tu explicación indicando 
cómo afecta al índice de precios la composición de la cesta. 
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cada uno de los siguientes acontecimientos, explica cómo un economista que utilizara 
cesta de la compra de hace 10 años, crearía un sesgo al medir las variaciones actuales 
de precios. 

a Una familia media tiene más coches ahora que los que habría tenido hace diez años. 
Durante ese tiempo, el precio medio de un coche ha aumentado más que los precios 
medios de otros bienes. 

I) Hace diez años prácticamente ningún hogar tenía acceso a internet de banda ancha. 

Ahora lo tienen muchos hogares y el precio ha disminuido regularmente año tras año. 

El índice de precios de consumo de los Estados Unidos (periodo base 1982-1984) fue 
218,056 en 2010 y 224,939 en 2011. Calcula la tasa de inflación de 2010 a 2011 

Las soluciones están al final del libro. 


PR0BL 



¿Un cambio de suerte? 

En la Figura 11 -2 comparábamos el PIB real con el PIB nominal de Venezuela en el 
periodo comprendido entre 2000 y 2010. La tabla adjunta contiene los principales datos 
del PIB nominal (en miles de millones de bolívares), de PIB real (en miles de millones de 
bolívares de 1997), y de población (en miles) correspondientes a 2000, 2002, 2004, 2006, 
2008 y 2010. Calcula la tasa de crecimiento anual del PIB real per cápita para cada uno 
de los periodos 2000-2002, 2002-2004, 2004 -2006, 2006-2008 y 2008-2010. 



Año 

PIB nominal 
(miles de millones 
de bolívares) 

PIB real 

(miles de millones 
de bolívares de 1997) 

Población 

(miles) 

2000 

79.655,69 

41.013,29 

24.765 

2002 

107.840,17 

38.650,11 

25.220 

2004 

212.683,08 

42.172,34 

26.127 

2006 

393.926,24 

51.116,53 

27.031 

2008 

677.593,64 

58.525,07 

27.935 

2010 

1.016.834,75 

55.807,51 

28.834 





En la tabla adjunta aparece el PIB real per cápita de los diferentes años. En 2000, el 
PIB real per cápita se calcula multiplicando 41.013,29 bolívares por mil millones, y 
dividiendo a continuación entre 24.765 multiplicado por mil: (41.013,29 bolívares x 
1.000.000.000)/(24.765 x 1.000). Multiplicamos el numerador por mil millones y el de¬ 
nominador por mil para corregir el hecho de que el PIB real está expresado en miles de 
millones de bolívares, y la población está expresada en miles de personas. ■ 


Año 

PIB real 

(miles de millones de 
bolívares de 1997) 

Población 

(miles) 

PIB real per cápita 
(miles de bolívares de 1997) 

2000 

41.013,29 

24.765 

1.656 

2002 

38.650,11 

25.220 

1.533 

2004 

42.172,34 

26.127 

1.614 

2006 

51.116,53 

27.031 

1.891 

2008 

58.525,07 

27.935 

2.095 

2010 

55.807,51 

28.834 

1.935 
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PASO 2: 


Calcula la variación del PIB real per cápita en los periodos 2000-200? 
2002-2004, 2004-2006, 2006-2008 y 2008-2010. 

El porcentaje de variación del PIB real per cápita entre el año 1 y el año 2 se calcula con 
esta fórmula: 

% variación del PIB real per cápita = 

PIB real per cápita del año 2 - PIB real per cápita del año I 

PIB real per cápita del año 1 

Fíjate en el parecido entre esta ecuación y la ecuación 11-2 de la pág 337. Son parecidas 
porque las dos sirven para calcular tasas de variación. 

La variación porcentual del PIB real per cápita de cada periodo aparece en la segunda 
columna de la siguiente tabla. 


Año 

2000-2002 

2002-2004 

2004-2006 

2006-2008 

2008-2010 


i de variación del PIB real per cápita 

-7,43% 

5,28% 

17 , 16 % 

10,79% 

-7,64% 


La variación porcentual del PIB real per cápita en 2000-2002 se calcula restando el PIB 
real per cápita de 2000 del PIB real per cápita de 2002, y dividiendo el resultado entre 
el PIB real per cápita de 2000. 


1.533 VEB - 1.656 VEB 


1.656 VEB 


= -0,0743 = -7,43% i 


1. Los economistas calculan los flujos monetarios entre los 
distintos sectores económicos por medio de las cuentas 
de la renta y el producto nacionales, o contabilidad 
nacional. 

2. El producto interior bruto, o PIB, mide el valor de 
todos los bienes y servicios finales producidos en la 
economía. No incluye el valor de los bienes y servicios 
intermedios. El PIB se puede calcular de tres formas: 
sumando el valor añadido por todos los productores; 
sumando todo el gasto en bienes y servicios finales pro¬ 
ducidos en el interior del país; o sumando todos los ingre¬ 
sos pagados por las empresas nacionales a los factores de 
producción. Estos tres métodos son equivalentes porque, 
en el conjunto de la economía, el total de las rentas paga¬ 
das por las empresas nacionales a los factores de produc¬ 
ción tiene que ser igual al gasto total en bienes y servicios 
finales producidos en el interior del país. 

3. El PIB real es el valor de los bienes y servicios finales 
producidos, calculado utilizando los precios de un deter¬ 
minado año base. Excepto en el año base, el PIB real es 
diferente del PIB nominal, que es el valor de la produc¬ 
ción agregada calculado utilizando los precios actuales 
o corrientes. Para analizar la tasa de crecimiento de la 


producción agregada hay que utilizar el PIB real, porque 
al hacerlo se elimina cualquier variación del valor de la 
producción agregada debida solo a variaciones de los 
precios. El PIB real per cápita es una medida de la 
producción agregada media por persona, pero no es en 
sí mismo un objetivo adecuado de la política económica. 
Las estadísticas de PIB real en los Estados Unidos están 
siempre expresadas en dólares encadenados. 

4. Para medir el nivel agregado de precios, los econo¬ 
mistas calculan el coste de adquisición de una cesta de 
la compra. Un índice de precios es el cociente entre el 
coste corriente de esa cesta de la compra y el coste de la 
misma cesta en un determinado año base, multiplicado 1 
por 100. 

5. La tasa de inflación es la variación porcentual anual de 
un índice de precios, generalmente el índice de precios 
de consumo, o IPC, que es la medida más utilizada 

del nivel agregado de precios. Un índice similar para 
los bienes y servicios comprados por las empresas es el 
índice de precios del productor, o IPP. Finalmente, 
los economistas también utilizan el deflactor del PIB, 
que mide el nivel de precios calculando la relación entre 
el PIB nominal y el PIB real, multiplicado por 100. 



s c 


ntas de la renta y el producto nacio¬ 
nales (Contabilidad Nacional), p. 328 
Bienes y servicios finales, p. 328 
Bienes y servicios intermedios, p. 328 
Producto interior bruto (PIB), p. 328 
Valor añadido, p. 329 
Producción agregada, p. 332 
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PIB real, p. 333 índice de precios, p. 337 

PIB nominal, p. 333 Tasa de inflación, p. 337 

Dólares encadenados, p. 334 índice de precios de consumo (IPC), p. 337 

PIB per cápita, p. 335 índice de precios del productor (IPP), 

Nivel agregado de precios, p. 336 P- 339 

Cesta de la compra, p. 336 Deflactor del PIB, p. 339 



1 La pequeña economía de Pizzania produce tres bienes 
(pan, queso y pizza), cada uno producido por una empresa 
distinta. Las empresas que producen pan y queso, produ¬ 
cen todos los inputs necesarios para hacer pan y queso, 

¡ respectivamente. La empresa que produce pizzas, utiliza 
para hacerlas, pan y queso comprado a las otras empresas. 
Las tres empresas emplean trabajo para producir sus bie¬ 
nes, y la diferencia entre el valor de los bienes vendidos y la 
suma de los costes laborales y de los inputs, es el beneficio 
de la empresa. La tabla adjunta resume las actividades de 
las tres empresas cuando todo el pan y el queso producido 
se vende a la empresa productora de pizzas como inputs 
en su producción. 



Fábrica 

Fábrica de 

Fábrica de 


de pan ($) 

queso ($) 

pizzas ($) 

Coste de los inputs 

0 

0 

50 (pan) 
35 (queso) 

¡•Salarios 

15 

20 

75 

Valor del output 

50 

35 

200 


a. Calcula el PIB como el valor añadido en la producción. 

b. Calcula el PIB como el gasto total en bienes y servicios 
finales. 

c. Calcula el PIB como las rentas de los factores. 

2. En la economía de Pizzania (del problema 1), el pan y el 
queso producidos se venden en parte a la fábrica de pizzas 
como inputs, y en parte a los consumidores como bienes 
finales. La tabla adjunta resume las actividades de las tres 
I empresas. 



Fábrica 

Fábrica de 

Fábrica de 


de pan ($) 

queso ($) 

pizzas ($) 

Coste de los inputs 

0 

0 

50 (pan) 
35 (queso) 

'¡Salarios 

25 

30 

75 

Valor del output 

100 

60 

200 


a. Calcula el PIB como el valor añadido en la producción. 

b. Calcula el PIB como el gasto total en bienes y servicios 
finales. 


3. ¿Cuáles de las siguientes transacciones se incluirán en el 

PIB de los Estados Unidos? 

a. Coca-Cola construye una nueva planta embotelladora 
en el país. 

b. Delta vende uno de los aviones de su flota a Korean Air. 

c. La señora Moneybags compra una acción ya existente 
de Disney. 

d. Una bodega californiana produce una botella de 
Chardonnay y la vende a un cliente en Montreal, Canadá. 

e. Un estadounidense compra en Tulsa un frasco de per¬ 
fume francés. 

f. Un editor de libros produce demasiados ejemplares de 
un nuevo libro; no todos los libros se venden ese año y 
el editor añade los que no ha vendido a sus existencias. 


4. La economía de Britannica produce tres bienes: ordenado¬ 
res, DVDs y pizzas. La tabla adjunta muestra los precios y la 
producción de los tres bienes en los años 2010, 2011 y 2012. 



Ordenadores 

DVDs 

Pizzas 

Año 

Precio 

Cantidad 

Precio 

Cantidad 

Precio 

Cantidad 


($) 


($) 


($) 


2010 

900 

10 

10 

100 

15 

2 

2011 

1.000 

10,5 

12 

105 

16 

2 

2012 

1.050 

12 

14 

110 

17 

3 


a. ¿Cuál es la variación porcentual de la producción de 
cada uno de los tres bienes de 2010 a 2011, y de 2011 a 
2012? 

b. ¿Cuál es la variación porcentual de los precios de cada 
uno de los tres bienes de 2010 a 2011, y de 2011 a 2012? 

c. Calcula el PIB nominal de Britannica en cada uno de 
los tres años. ¿Cuál es la variación porcentual del PIB 
nominal de 2010 a 2011, y de 2011 a 2012? 

d. Calcula el PIB real de Britannica en cada uno de los 
tres años, utilizando los precios de 2010. ¿Cuál es la 
variación porcentual del PIB real de 2010 a 2011, y de 
2011 a 2012? 

5. La tabla siguiente muestra datos de PIB nominal (en 
miles de millones de dólares), de PIB real (en miles de 
millones de dólares de 2005), y de población (en miles) de 
los Estados Unidos en 1960, 1970, 1980, 1990, 2000 y 2010. 


c. Calcula el PIB como las rentas de los factores. 
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El nivel de precios subió regularmente durante el período 
1960-2010. 


Año 

PIB nominal 
(miles de millones 
de dólares) 

PIB real (miles 
de millones de 
dólares de 2005) 

Población 

(miles) 

1960 

526,4 

2.828,5 

180.760 

1970 

1.038,5 

4.266,3 

205.089 

1980 

2.788,1 

5.834,0 

227.726 

1990 

5.800,5 

8.027,1 

250.181 

2000 

9.951,5 

11.216,4 

282.418 

2010 

14.526,5 

13.088,0 

310.106 


a. ¿Por qué el PIB real es mayor que el PIB nominal todos 
los años hasta 2000, y por qué es menor en 2010? ¿El PIB 
nominal del año 2000 tiene que ser igual al PIB real? 

b. Calcula la variación porcentual del PIB real de 1960 a 
1970, de 1970 a 1980, de 1980 a 1990, de 1990 a 2000, y 
de 2000 a 2010. ¿En qué periodo fue más alta la tasa de 
crecimiento? 

c. Calcula el PIB real per cápita de cada uno de los años 
de la tabla. 

d. Calcula la variación porcentual del PIB real per cápita 
de 1960 a 1970, de 1970 a 1980, de 1980 a 1990, de 1990 
a 2000, y de 2000 a 2010. ¿En qué periodo fue más alta 
la tasa de crecimiento? 

e. Compara la variación porcentual del PIB real y la 
variación porcentual del PIB real per cápita. ¿Cuál es 
mayor? ¿Era de esperar que fuera esta la relación? 

6. El equipo decanal de Eastland College está preocupado 
por el aumento de precios de los libros de texto que tie¬ 
nen que comprar los estudiantes. Para identificar mejor 
el aumento de dichos precios, el decano te pide a ti, que 
eres el mejor estudiante del Departamento de Economía, 
que construyas un índice de precios de los libros de texto. 
El estudiante medio compra tres libros de Inglés, dos de 
Matemáticas y cuatro de Economía cada año. Los precios 
de estos libros aparecen en la tabla adjunta. 



2010 ($) 

2011 ($) 

Libro de texto de Inglés 

50 

55 

Libro de texto de Matemáticas 

70 

72 

Libro de texto de Economía 

80 

90 


2012 ($) 

57 

74 

100 


a. ¿Cuál es la variación porcentual del precio de un libro 
de texto de Inglés desde 2010 hasta 2012? 

b. ¿Cuál es la variación porcentual del precio de un libro 
de texto de Matemáticas desde 2010 hasta 2012? 

c. ¿Cuál es la variación porcentual del precio de un libro 
de texto de Economía desde 2010 hasta 2012? 

d. Tomando 2010 como año base, construye un índice de 
precios de estos libros para todos los años. 

e. ¿Cuál es la variación porcentual del índice de precios 
desde 2010 hasta 2012? 

7. El índice de precios de consumo, o IPC, mide el coste de 

la vida de un consumidor urbano típico multiplicando el 


precio de cada categoría de gasto (vivienda, alimenta! 
etc.) por una medida de la importancia de dicho gasto" U 
la cesta de la compra del consumidor medio, y surnanch 
después todas las categorías. Sin embargo, utilizando l 0s 
datos del IPC, podemos ver que las variaciones del í 0ste 
de la vida de distintos tipos de consumidores pueden ser 
muy diferentes. Comparemos el coste de la vida de un 
jubilado hipotético con la de un universitario hipotético 
Supongamos que la cesta de la compra del jubilado se 
reparte de la siguiente forma: 10% en vivienda, 15% en 
alimentación, 5% en transporte, 60% en sanidad, 0% en 
educación y 10% en ocio. La cesta de la compra del un¡. 
versitario se reparte así: 5% en vivienda, 15% en alimenta¬ 
ción, 20% en transporte, 0% en sanidad, 40% en educación 
y 20% en ocio. La tabla adjunta muestra el IPC de septiem 
bre de 2012 para cada una de las categorías relevantes. 

IPC septiembre 
de 2012 


Vivienda 

223,9 

Alimentos 

234,2 

Transporte 

221,7 

Sanidad 

418,0 

Educación 

134,6 

Ocio 

115,0 


Calcula el IPC global para el jubilado y para el universita¬ 
rio, multiplicando el IPC de cada una de las categorías por 
la importancia relativa de esa categoría para el individuo 
y sumando después todas las categorías del mismo. El IPC 
para todas las categorías en septiembre de 2012 era 231,4. 
¿Cuál es el resultado de comparar los cálculos del IPC del 
jubilado y los del IPC del estudiante, con el IPC global? 

8. Una vez al mes la Oficina de Estadísticas Laborales de los 
Estados Unidos publica el Resumen del índice de Precios 
de Consumo del mes anterior. Vete a la página web de la 
Oficina de Estadísticas Laborales, www.bls.gov. Coloca el 
ratón sobre "Economic Releases”, y después, en el menú 
que aparece, en "Major Economic Indicators”. Una vez en 
la página de Major Economic Indicators", vete a "Consumer 
Price Index”. Utiliza las cifras "no ajustadas estacionalmen¬ 
te". En esa página, en "Table of Contents", vete a "Consumer 
Price Index Summary". ¿Cuál fue el IPC del último mes? 
¿Cuál fue la variación respecto al mes anterior? ¿Cómo es 
comparado con el IPC del mismo mes del año anterior? 

9. La tabla adjunta contiene el PIB real (en miles de millones 
de dólares de 2005) y el PIB nominal (en miles de millones 
de dólares) de los Estados Unidos. 



2007 

2008 

2009 

2010 

PIB real 
(miles de 
millones 
de dólares 
de2005) 

13.206,4 

13.161,9 

12.703,1 

13.088,0 

PIB nominal 
(miles de 
millones de 
dólares) 

14.028,7 

14.291,5 

13.939,0 

14.526,5 


n 
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I a Calcula el deflactor del PIB de cada año. 

I b Utiliza el deflactor del PIB para calcular la inflación de 
todos los años, excepto 2007. 

La tabla adjunta contiene dos índices de precios de los 
[ aíios 2009, 2010 y 2011: el deflactor del PIB y el IPC. Con 
cada uno de los índices, calcula la tasa de inflación de 
2009 a 2010, y de 2010 a 2011. 


Año 

Deflactor del PIB 

IPC 

2009 

109,729 

214,537 

2010 

110,992 

218,056 

2011 

113,359 

224,939 


AMPLÍA TU COMPRENSIÓN 

11. El coste de los estudios universitarios en los Estados Unidos 
está aumentando a una tasa mayor que la inflación. La tabla 
adjunta muestra los costes medios de la educación superior, 
en centros públicos y en centros privados de los Estados 
Unidos, durante el año académico que empezó en 2009 y el 
año académico que empezó en 2010. Supongamos que los 
costes que aparecen en la tabla son los únicos a los que se 
enfrenta un estudiante de varios centros durante un año. 

a. Calcula el coste de la vida de un estudiante universita¬ 
rio medio en cada categoría en 2009 y 2010. 

b. Calcula una tasa de inflación para cada tipo de estu¬ 
diante universitario entre 2009 y 2010. 


Coste de la educación universitaria durante el año académico 
que empieza en 2009 (promedio en dólares de 2009) 



Matrícula y 

Habitación y 

Libros y 


Otros 

; 

| 


tasas 

manutención 

materiales 

Transporte 

gastos 

| 


($) 

($) 

($) 

($) 

($) 


2 años en centro público: no residentes 

2.544 

7.202 

1.098 

1.445 

1.996 


4 años en centro público: del mismo estado, en el campus 

7.020 

8.193 

1.122 

1.079 

1.974 

i 

4 años en centro público: de otro estado, en el campus 

18.548 

8.193 

1.122 

1.079 

1.974 


4 años en centro público: en otro estado 

26.273 

9.363 

1.116 

849 

1.427 



Coste de la educación universitaria durante el año académico 



que empieza en 2010 (promedio en dólares de 2010) 



Matrícula y 

Habitación y 

Libros y 


Otros 



tasas 

manutención 

materiales 

Transporte 

gastos 



($) 

($) 

($) 

($) 

($) 


2 años en centro público: no residentes 

2.713 

7.259 

1.133 

1.491 

2.041 


4 años en centro público: del mismo estado, en el campus 

7.605 

8.535 

1.137 

1.073 

1.989 


4 años en centro público: de otro estado, en el campus 

19.595 

8.535 

1.137 

1.073 

1.989 


4 años en centro público: en otro estado 

27.293 

9.700 

1.181 

862 

1.440 



, 



www.worthpublishers.com/krugmanwells 
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Oesempleo e inflación 


UN DILEMA MUY BRITÁNICO 


QUÉ APRENDEREMOS 
EN ESTE CAPÍTULO 



Tanto en los buenos como en los malos tiempos, la Vieja Dama de Threadneedle 
Street ha estado gestionando la oferta monetaria de Gran Bretaña durante más de 
300 años. 


I Cómo se mide el desempleo y cómo 
se calcula la tasa de desempleo. 

1 El significado de la tasa de 
desempleo para la economía. 

) La relación entre la tasa de 
desempleo y el crecimiento económico. 

I Los factores que determinan la 
tasa natural de desempleo. 

) Los costes económicos de la 
inflación. 

* Cómo la inflación y la 
deflación crean ganadores y 
perdedores. 

1 Por qué los 
responsables 
de la política 
económica 
intentan mantener 
una tasa de inflación 
estable. 


E l banco de Inglaterra es una institu¬ 
ción venerable -tan venerable que 
hace que su equivalente estadounidense, 
la Reserva Federal, parezca un joven apren¬ 
diz. La Vieja Dama de Threadneedle Street, 
como se le llama a veces, ha estado gestio¬ 
nando la oferta monetaria de Gran Bretaña 
durante tres siglos -aumentando la oferta 
pionetaria cuando la economía necesita 
un impulso, pisando los frenos cuando la 
inflación amenaza. 

Pero a comienzos de 2011 no estaba nada 
claro qué debía hacer el Banco. La inflación 
británica estaba aumentando: en febrero 
de 2011 los precios de consumo eran un 
4,4% más altos que el año anterior, una tasa 
demasiado elevada para ser considerada 
como aceptable por el Banco. Al mismo 
tiempo, la economía británica todavía esta¬ 
ba sufriendo los efectos posteriores a una 
grave recesión y el desempleo, especialmen¬ 
te el de los jóvenes, era inquietantemente 


David Levenson/Alamy 


alto. Así pues, ¿debería el Banco centrar¬ 
se en luchar contra la inflación, o debería 
seguir tratando de disminuir el desempleo? 

Había una fuerte división de opiniones. 
El Banco se enfrentaba a "un problema 
genuino de credibilidad” declaró Patrick 
Minford, un profesor de la Universidad de 
Cardiff que instaba al Banco a combatir 
la inflación aumentando los tipos de inte¬ 
rés. El aumento de la inflación se debía a 
factores temporales y pronto cambiaría el 
rumbo, afirmaba, por el contrario, Adam 
Posen, miembro del Comité de Política del 
Banco, que sostenía que un endurecimien¬ 
to podría conducir a la economía británica 
a una recesión prolongada. 

Quienquiera que tuviese la razón, la 
discusión sacó a la luz las principales preo¬ 
cupaciones de la política macroeconómica. 
El desempleo y la inflación son los dos 
grandes males de la macroeconomía. Por 
eso, los dos objetivos centrales de las polí¬ 


ticas macroeconómicas son un desempleo 
bajo y la estabilidad de precios, definida 
generalmente como una tasa baja, pero 
positiva, de inflación. Por desgracia, estos 
objetivos muchas veces parecen estar en 
conflicto uno con otro: los economistas 
suelen advertir que muchas de las políti¬ 
cas económicas que tratan de combatir el 
desempleo tienen el riesgo de aumentar 
la inflación; por el contrario, las políticas 
que tratan de reducir la inflación pueden 
aumentar el desempleo. 

La naturaleza de esta relación de inter¬ 
cambio entre bajo desempleo y baja infla¬ 
ción, junto con los dilemas de política 
económica que plantea, es el tema de los 
siguientes capítulos. En este ofrecemos 
una visión global de los hechos funda¬ 
mentales sobre el desempleo y la inflación: 
cómo se miden, cómo afectan a los consu¬ 
midores y a las empresas y cómo cambian 
a lo largo del tiempo. 
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El empleo es el número de personas 
que están trabajando actualmente en 
la economía, a tiempo completo o a 
tiempo parcial. 

El desempleo o paro es el número 
de personas que buscan activamente 
un trabajo, pero que no están 
empleadas actualmente. 


La Tasa de desempleo 

ran Bretaña tenía una Lasa de desempleo del 7,7% a principios de 2011, más 
alta que el 5,7% de 2008. Esto era malo. Pero la tasa de desempleo de los 
Estados Unidos era todavía peor. La Figura 12-1 muestra la tasa de desem¬ 
pleo de los Estados Unidos desde 1948 hasta mediados de 2011; como se puede 
observar, el desempleo se disparó durante la recesión de 2007-2009 y no disminuyó 
hasta 2011, en que cayó muy ligeramente. ¿Qué significó el aumento de la tasa de 
desempleo y por qué fue un factor tan importante para las vidas de la gente? P ara 
entender por qué los responsables de la política económica prestan tanta atención 
al empleo y al desempleo, tenemos que entender primero cómo se definen y cómo 
se miden ambos. 


figura 12-1 La tasa de desempleo en los Estados Unidos, 1948-2011 


La tasa de desempleo ha tenido gran¬ 
des fluctuaciones a lo largo del tiempo, 
Siempre aumenta durante las recesio¬ 
nes, que están representadas por las 
barras sombreadas. Y habitualmente, 
aunque no siempre, cae durante los 
periodos de expansión económica. 

Fuentes: Oficina de Estadísticas Laborales 
y Oficina Nacional de Investigaciones 
Económicas. 


i 



Definición y medición del desempleo 


Es fácil definir el empleo: estás empleado si, y solo si, tienes un puesto de trabajo. El 
empleo es el número total de personas que están trabajando actualmente, tanto a 
tiempo completo como a tiempo parcial. 

Sin embargo, el desempleo es un concepto más sutil. Solo el hecho de que una 
persona no esté trabajando no quiere decir que se pueda considerar a esa persona 
como desempleado. Por ejemplo, en septiembre de 2012 había en los Estados Unidos 
38,2 millones de trabajadores jubilados recibiendo sus pensiones de la Seguridad 
Social. La mayoría de ellos probablemente estaban felices por haber dejado de tra¬ 
bajar, de modo que no deberíamos considerar que alguien que vive confortablemente 
disfrutando de una merecida jubilación es un desempleado. Había también casi 7,9 
millones de trabajadores discapacitados recibiendo prestaciones porque no estaban 
capacitados para trabajar. De nuevo, aunque no estaban trabajando, no deberíamos, 
en general, considerarlos desempleados. 

La Oficina del Censo de los Estados Unidos, la agencia federal encargada de reco¬ 
ger datos sobre el desempleo, considera que un desempleado es una persona que "no 
tiene empleo, que está buscándolo, y que está disponible para trabajar'. Los jubilados 
no están incluidos porque no están buscando empleo; y los discapacitados tampoco, 
porque no están disponibles para trabajar. Más concretamente, se considera que un 
individuo es un desempleado si actualmente no tiene un puesto de trabajo y si lo ha 
buscado activamente durante las últimas cuatro semanas. Por tanto, el desempleo o 
paro se define como el número total de personas que están buscando activamente un 
trabajo, pero que no están empleadas actualmente. 
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La población activa de un país es la suma del empleo y del desempleo -es decir, 
je las personas que están trabajando actualmente y de las personas que actualmente 
están buscando un trabajo, respectivamente. La tasa de actividad, definida como el 
orcentaje de la población en edad de trabajar que forma parte de la población activa, 
se calcula de la forma siguiente: 


. , . . . _ Población activa 

I (12-1) Tasa e activi a - p 0 |q ac j 5 n en e( ¿ a ¿ trabajar 

La tasa de desempleo, definida como el porcentaje del número total de personas 
pertenecientes a la población activa, que están desempleadas, se calcula del siguiente 
modo: 


La población activa es igual a la 
suma del empleo y del desempleo. 

La tasa de actividad es el porcentaje 
de población en edad de trabajar que 
forma parte de la población activa. 

La tasa de desempleo o tasa de 
paro es el porcentaje del número 
total de personas que pertenecen 
a la población activa, que están 
desempleadas. 


v , , . Número de trabajadores desempleados 

( 12 - 2 ) Tasa de desempleo- Población activa - 


Para estimar los datos que entran en el cálculo de la tasa de desempleo, los orga¬ 
nismos estadísticos nacionales suelen realizar una encuesta periódica -que en los 
Estados Unidos es mensual y se llama Current Population Survey, y en otros países, 
como España, es trimestral (Encuesta de Población Activa, o EPA)- que implica 
entrevistar a una muestra aleatoria de población -en los Estados Unidos, 60.000 fami¬ 
lias. A los encuestados se les pregunta si están empleados actualmente. Si no están 
empleados, se les pregunta si han estado buscando un trabajo en las cuatro semanas 
anteriores. Los resultados de la encuesta se extrapolan al total de la población para 
estimar el número total de empleados y de desempleados. 

El significado de la tasa de desempleo 

En general, la tasa de desempleo es un buen indicador de lo fácil o lo difícil que resulta 
encontrar un puesto de trabajo, dado el estado de la economía. Cuando la tasa de des¬ 
empleo es baja casi todas las personas que buscan un empleo lo encuentran. En el año 
2000, cuando la tasa de desempleo era en promedio el 4%, los puestos de trabajo eran tan 
abundantes que los empresarios hablaban de una "prueba del espejo" para conseguir un 
empleo: si respirabas (por tanto, tu aliento empañaría un espejo), podías encontrar tra¬ 
bajo. Por el contrario, en 2010, con una tasa de desempleo superior al 9% durante todo el 
año, era muy difícil encontrar un empleo. De hecho, el número de trabajadores que bus¬ 
caban trabajo era casi cinco veces mayor que el número de ofertas de puestos de trabajo. 

Aunque la tasa de desempleo es un buen indicador de las condiciones del mercado 
de trabajo, no es una medida literal del porcentaje de personas que quieren un trabajo 
pero no pueden encontrarlo. La razón es que algunas veces la tasa de desempleo exa¬ 
gera la dificultad que tiene la gente para encontrar trabajos. Pero otras veces ocurre 
lo contrario -una baja tasa de desempleo puede ocultar profundas frustraciones por 
la falta de oportunidades laborales. 

Cómo la tasa de desempleo puede sobreestimar el verdadero nivel de des¬ 
empleo Si una persona está buscando un trabajo, lo normal es que se tome por lo 
menos unas cuantas semanas para encontrar uno que le satisfaga. Sin embargo, un 
trabajador que tiene mucha confianza en encontrar un buen trabajo pero que aún no 
ha aceptado ninguno, se contabiliza como desempleado. Como consecuencia, la tasa 
de desempleo nunca llega a ser cero, ni siquiera en los tiempos de expansión econó¬ 
mica, cuando los puestos de trabajo son muy abundantes. Incluso en un mercado 
laboral tan boyante como el de 2000, cuando era fácil encontrar trabajo, la tasa de 
desempleo seguía siendo el 4%. Más adelante en este capítulo, analizaremos con gran 
detalle las razones por las que el desempleo observado persiste incluso cuando hay 
abundantes trabajos. 

Cómo la tasa de desempleo puede subestimar el verdadero nivel de desem¬ 
pleo Frecuentemente, las personas que querrían trabajar pero que todavía no están 
trabajando no se contabilizan como desempleados. Concretamente, un individuo que 
de momento ha dejado de buscar empleo porque no hay puestos de trabajo disponibles 
-por ejemplo, un trabajador siderúrgico en una ciudad con una industria siderúrgica 
hundida-, no se contabiliza como desempleado, porque no ha estado buscando trabajo 
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Los trabajadores desanimados son 
personas que no están trabajando y 
que pueden trabajar, pero que han 
dejado de buscar empleo a causa del 
estado del mercado de trabajo. 

Los trabajadores con vínculos 
marginales son personas que 
querrían estar empleados y que 
han estado buscando un trabajo en 
el pasado reciente, pero que en la 
actualidad no lo buscan. 

Los subempleados son personas 
que trabajan a tiempo parcial porque 
no pueden encontrar puestos de 
trabajo a tiempo completo. 


en las cuatro últimas semanas. Los individuos que quieren trabajar pero que les h an 
dicho a los encuestadores del gobierno que actualmente no están buscando trabajo po^| 
que ven muy pocas perspectivas de encontrarlo dado el estado del mercado de trabajo 
se llama trabajadores desanimados. Puesto que los trabajadores desanimados no se 
contabilizan, el dato de tasa de desempleo puede subestimar el porcentaje de personas 
que quieren trabajar pero no encuentran un puesto de trabajo. 

Los trabajadores desanimados son parte de un grupo mayor -los trabajadores 
con vínculos marginales. Estos son personas que dicen que querrían tener u n 
empleo y que lo han buscado en el pasado reciente, pero que en la actualidad no están 
buscando trabajo. Ellos tampoco se incluyen cuando se calcula la tasa de desempleo 

Finalmente, otra categoría de trabajadores que ven frustrada su capacidad para 
encontrar un trabajo pero que no se contabilizan como desempleados, son los subem- 
pleados: son trabajadores que querrían encontrar trabajos a tiempo completo, pero 
que actualmente están trabajando a tiempo parcial "por razones económicas” -es 
decir, no pueden encontrar un empleo a tiempo completo. Estos tampoco se contabi¬ 
lizan en la tasa de desempleo. 

La Oficina de Estadísticas Laborales es la agencia federal que calcula la tasa 
de desempleo en Estados Unidos. También calcula "medidas de infrautilización de 
trabajo" más amplias, que incluyen las tres categorías de trabajadores frustrados. La 
Figura 12-2 muestra lo que le ocurre a la tasa de desempleo observada cuando se con¬ 
tabilizan los trabajadores desanimados, otros trabajadores que tienen vínculos mar¬ 
ginales, y los subempleados. La medida más amplia del desempleo y del subempleo, 
denominada U6, es la suma de estas tres medidas más los desempleados. Es sustan¬ 
cialmente más alta que la tasa que habitualmente se publica en los medios de comu¬ 
nicación. Pero U6 y la tasa de desempleo varían en gran medida paralelamente, de 
modo que las variaciones de la tasa de desempleo siguen siendo un buen indicador de 
lo que ocurre en el mercado global de trabajo, incluidos los trabajadores frustrados. 

Finalmente es importante recordar que la tasa de desempleo varía mucho entre 
los diferentes grupos demográficos. Si todo lo demás fuera igual, en general les es 
más fácil encontrar un trabajo a los trabajadores con más experiencia y a los que 
están en sus "mejores" años laborales, entre los 25 y los 54 años. Con todos los demás 
factores iguales, a los trabajadores más jóvenes, así como a los que están cerca de la 
edad de jubilación, les suele resultar más difícil encontrar un trabajo. 

La Figura 12-3 muestra tasas de desempleo correspondientes a los diferentes grupos 1 
en los Estados Unidos en diciembre de 2007, cuando la tasa global de desempleo era el 
5,0%, un nivel bajo para los estándares históricos. Como se puede ver, en ese momento la 
tasa de desempleo de los trabajadores negros era mucho más alta que la media nacional; 
la tasa de desempleo de los adolescentes blancos (de 16 a 19 años) era casi 3 veces la media 
nacional; y la tasa de desempleo de los adolescentes negros, el 33,1%, era más de 6 veces 


figura 12-2 Medidas alternativas del desempleo, 1994-2011 


El número de desempleados que habitualmente 
citan los medios de comunicación solo cuenta 
como desempleados a quienes han estado bus¬ 
cando trabajo en las cuatro últimas semanas. 
Otras medidas más amplias incluyen también a 
los trabajadores desanimados, a los que tienen 
vínculos marginales y a los subempleados. Estas 
medidas más amplias muestran una tasa de 
desempleo más alta, pero evolucionan paralela¬ 
mente al dato convencional. 

Fuente: Oficina de Estadísticas Laborales. 
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fig ura 12-3 Tasas de desempleo de diferentes grupos, 2007 


Las tasas de desempleo varían mucho entre los 
diferentes grupos demográficos. Por ejemplo, 
aunque la tasa media de desempleo en diciem¬ 
bre de 2007 era en los Estados Unidos el 
5 0%, la tasa de desempleo de los adolescen¬ 
tes negros era el 33,1%. Como consecuencia, 
incluso durante los periodos de bajo desempleo 
global, el desempleo puede seguir siendo un 
problema serio para algunos grupos. 

Fuente: Oficina de Estadísticas Laborales. 





la media nacional. (Y no olvidemos que un adolescente no se considera desempleado aun¬ 
que no esté trabajando, excepto en el caso en que esté buscando trabajo y no lo encuentre). 
Así que, incluso en un momento en que la tasa de desempleo global era relativamente 
baja, había algunos grupos a los que les resultaba difícil encontrar un trabajo. 

Por tanto, deberíamos interpretar la tasa de desempleo como un indicador de las 
condiciones globales del mercado de trabajo, pero no como una medida exacta y lite¬ 
ral del número de personas que no pueden encontrar un trabajo. La tasa de desempleo 
es, sin embargo, un indicador muy bueno: sus aumentos y disminuciones reflejan con 
exactitud los cambios económicos que tienen un impacto importante en las vidas de 
las personas. Fijémonos ahora en las causas de esas fluctuaciones. 

Crecimiento y desempleo 

A diferencia de la Figura 12-1, la Figura 12-4 muestra la tasa de desempleo de los 
Estados Unidos a lo largo de un periodo algo más breve, los 33 años comprendidos 
entre 1978 y 2011. Las barras sombreadas representan los periodos de recesión. Como 


figura 12-4 Desempleo y recesiones, 1978-2011 


Esta figura muestra una visión detallada de 
la tasa de desempleo de los Estados Unidos 
de las últimas tres décadas, donde las barras 
sombreadas indican las recesiones. Está claro 
que el desempleo siempre crece durante las 
recesiones y que habitualmente disminuye 
durante las expansiones. Pero, tanto en los 
primeros años de la década de 1990 como en 
los primeros años 2000, el desempleo continuó 
aumentando durante algún tiempo después de 
que se hubiese declarado oficialmente el fin de 
la recesión. 

Fuentes: Oficina de Estadísticas Laborales; Oficina 
Nacional de Investigación Económica. 
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puede verse, en todas las recesiones, sin excepción, la tasa de desempleo aumentó. La 
grave recesión de 2007-2009, lo mismo que la anterior de 1981-1982, generó un enorme 
aumento del desempleo. 

Igualmente, durante los periodos de expansión, la tasa de desempleo gene¬ 
ralmente disminuye. La larga expansión económica de la década de 1990 acabó 
llevando a la tasa de desempleo incluso a cifras inferiores al 4%, y la expansión de 
mediados de la década de 2000 la bajó hasta el 4,7%. Sin embargo, es importante 
reconocer que las expansiones económicas no son siempre períodos de disminución 
del desempleo. Observemos en la Figura 12-4 los periodos inmediatamente poste¬ 
riores a las recesiones de 1990-1991 y de 2001. En ambos casos el desempleo con¬ 
tinuó creciendo durante más de un año a partir del momento en que la recesión se 
declarara oficialmente superada. La explicación en los dos casos es que, aunque la 
economía estaba creciendo, no lo hacía con la suficiente rapidez como para reducir 
la tasa de desempleo. 

La Figura 12-5 es una nube de puntos que contiene datos de los Estados Unidos 
correspondientes al periodo 1949-2010. El eje de abscisas mide la tasa de crecimiento 
anual del PIB real -el porcentaje de variación del PIB real de cada año respecto al 
PIB real del año anterior. (Fíjate en que hay nueve años en los que el crecimiento real 
fue negativo -es decir, en los que el PIB real se contrajo). El eje de ordenadas mide la 
variación de la tasa de desempleo respecto al año anterior, expresada en puntos por¬ 
centuales. Cada punto del plano representa la tasa de crecimiento observada del PIB 
real y la variación de la tasa de desempleo, correspondientes a un año determinado. 
Por ejemplo, en 2000 la tasa media de desempleo cayó hasta el 4% desde el 4,2% del 
año 2000; esto se representa con un valor de -2,0 en el eje de ordenadas para el año 
2000. En el mismo período, el PIB creció un 3,7%; este es el valor que se muestra en 
el eje de abscisas para el año 2000. 


figura 12-5 Crecimiento y variaciones del desempleo, 1949-2010 



Cada punto del plano representa la tasa de crecimiento de la economía y la variación 
de la tasa de desempleo, correspondientes a un año concreto entre 1949 y 2010. Por 
ejemplo, en 2000 la economía creció un 3,7% y la tasa de desempleo cayó 0,2 puntos 
porcentuales, del 4,2% al 4%. En general, la tasa de desempleo disminuyó los años en 
que el crecimiento de la economía fue mayor que el crecimiento medio del 3,25% anual, y 
aumentó los años en que el crecimiento fue menor que esa media. El desempleo aumentó 
siempre cuando el PIB real disminuyó. 

Fuentes: Oficina de Estadísticas Laborales y Oficina de Análisis Económico. 
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La tendencia decreciente de la nube de puntos de la Figura 12-5 muestra que en 
eral hay una fuerte relación negativa entre el crecimiento de la economía y la tasa 
¿ e desempleo. Los años con elevado crecimiento del PIB real fueron también años en 
los que disminuyó la tasa de desempleo, y los años con bajo crecimiento o con creci¬ 
miento negativo del PIB real, fueron años en los que la tasa de desempleo aumentó. 

La línea vertical de color verde de la Figura 12-5, trazada en el valor 3,25%, indica 
la tasa media de crecimiento del PIB real durante el período comprendido entre 1949 
y 20JO. Los puntos situados a la derecha de la línea vertical son años con un creci¬ 
miento mayor que el crecimiento medio. En esos años, el valor en el eje vertical es 
casi siempre negativo, lo que significa que la tasa de desempleo disminuyó. Es decir, 
los años con un crecimiento mayor que la media fueron, en general, años en los que 
la tasa de desempleo estaba disminuyendo. Por el contrario, los puntos situados a la 
izquierda de la línea vertical verde fueron años con crecimiento inferior a la media. 
£n esos años el valor en el eje vertical es generalmente positivo; lo que significa que 
la tasa de desempleo aumentó. Es decir, los años de crecimiento inferior a la media 
fueron, en general, años en los que la tasa de desempleo estaba aumentando 

Un período en el que el PIB crece a una tasa inferior a la tasa media de crecimien¬ 
to y la tasa de desempleo aumenta, se llama recuperación sin empleo, o "recesión 
con crecimiento". Desde 1990 ha habido tres recesiones, y las tres han sido seguidas 
por recuperaciones sin empleo. Pero las verdaderas recesiones, los periodos en los que 
en PIB real decrece, son especialmente duras para los trabajadores. Como muestran 
los puntos situados a la izquierda de la línea vertical morada de la Figura 12-5 (que 
representan los años en los que la tasa de crecimiento del PIB real es negativa), las 
dism inuciones del PIB real siempre están asociadas a aumentos de la tasa de desem¬ 
pleo, generadoras de graves dificultades para las familias. 


LA ECONOMIA ► EN ACCION 


DESPEGUE FALLIDO 


Una recuperación sin empleo 
es un período en el que la tasa de 
crecimiento del PIB real es positiva, 
pero la tasa de desempleo sigue 
creciendo. 


FIGURA 


12-6 


E n marzo de 2010, cuando la situación del mercado de trabajo de los Estados Unidos 
estaba casi en su peor momento, la revista Harvard Law Record publicó una breve 
nota titulada "Estudiante de derecho trabajaría por 160.000 $ más beneficios". En un 
tono sarcástico, el autor admitía que se había graduado el año anterior en la Harvard 
Law School, pero que no había recibido ninguna oferta de empleo. Y preguntaba: "¿Qué 
dato de nuestro expediente es tan malo que supera a la H carmesí de Harvard?" 

La respuesta, por supuesto, es-que no ocurría nada relacionado con el expediente 
-tenía que ver con la economía. Los tiempos de alto desempleo son muy duros para 
los recién graduados, a los que generalmente les resulta difícil encontrar cualquier 
tipo de empleo a tiempo completo. 

¿Cómo era de mala la situación en marzo del 
2010, más o menos el momento en que esa nota 
fue escrita? Los investigadores del Banco de la 
Reserva Federal de San Francisco analizaron la 
experiencia laboral de los graduados universita¬ 
rios entre las edades de 21 a 23 años y sus resulta¬ 
dos pueden verse en la Figura 12-6. 

Aunque la tasa de desempleo para el conjunto 
de los graduados de 25 y más años, incluso en su 
punto álgido, fue solo un 5% aproximadamente, el 
desempleo entre los graduados recientes de edades 
comprendidas entre los 21 y los 23 años se elevó 
en 2010 hasta un 10,7%. Y muchos de los que esta¬ 
ban empleados solo habían conseguido trabajos a 
tiempo parcial. En diciembre de 2007, al comienzo 
de la recesión de 2007-2009, el 83% de los gradua¬ 
dos de menos de 24 años que no seguían todavía 
en la universidad, estaban empleados a tiempo 
completo. Mientras que en diciembre de 2009, 
ese número había descendido hasta solo un 72%. 

Sencillamente, muchos graduados estaban tenien¬ 
do dificultades para iniciar sus vidas laborales. 


Tasas de desempleo de los universitarios 
recién graduados, 1995-2010 



-oS _c!\b _o?> . 
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Año 

Fuentes: Banco de la Reserva Federal de San Francisco, 2010; Oficina de Estadísticas 
Laborales. 
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▼ Repaso rápido 


La población activa, igual al empleo 
más el desempleo, no incluye a 
los trabajadores desanimados. Las 
estadísticas laborales tampoco con¬ 
tienen datos del subempleo. La tasa 
de actividad es el porcentaje de la 
población en edad de trabajar que 
forma parte de la población activa. 

La tasa de desempleo es un indi¬ 
cador del estado del mercado de 
trabajo, no una medida exacta del 
porcentaje de trabajadores que no 
pueden encontrar un empleo. La tasa 
puede sobreestimar el verdadero 
nivel de desempleo, porque los 
trabajadores generalmente dedican 
cierto tiempo a buscar un trabajo, 
incluso aunque hay muchos puestos 
de trabajo disponibles. Pero también 
puede subestimar el verdadero nivel 
de desempleo porque excluye a los 
trabajadores desanimados, a los que 
tienen vínculos marginales y a los 
trabajadores subempleados. 

Hay una fuerte relación negativa 
entre el crecimiento del PIB real y 
las variaciones de la tasa de des¬ 
empleo. Cuando el crecimiento es 
superior a la media, la tasa de des¬ 
empleo generalmente cae. Cuando 
el crecimiento es inferior a la media, 
la tasa de desempleo aumenta 
generalmente -es un período lla¬ 
mado recuperación sin trabajo, que 
suele venir después de una recesión 
profunda. 


Un año más tarde, la situación empezaba a mejorar, pero lentamente: en diciem 
bre de 2010, el 74% de los recién graduados habían conseguido empleos a tiernp 0 
completo. Al mercado laboral todavía le quedaba un largo trecho por recorrer hasta 
poder ofrecer a los graduados universitarios -y a los jóvenes en general- el tip 0 d e 
oportunidades que se merecían. 


<>•0 


COMPRUEBA SI LO HAS ENTENDIDO 


12-1 




Supongamos que los nuevos portales de empleo de internet permite a las personas que 
buscan empleo encontrar trabajos adecuados más rápidamente. ¿Qué repercusión tendrá 
esto en la tasa de desempleo a medida que pase el tiempo? Supongamos también que esos 
portales animan a los desempleados que habían abandonado la búsqueda a reemprenderla 
de nuevo. ¿Qué efecto tendrá esto sobre la tasa de desempleo? 

¿En cuáles de los siguientes casos se contabiliza a un trabajador como desempleado? Explícalo. 

a. Rosa, una trabajadora de cierta edad que fue despedida y que hace meses dejó de bus¬ 
car trabajo. 

b. Anthony, un maestro que no está trabajando porque son sus vacaciones de verano. 

c. Grace, una empleada en la banca de inversión que ha sido despedida y que actualmente 
está buscando un nuevo puesto de trabajo. 

d. Sergio, un músico con formación clásica, que solo encuentra trabajos para tocar en fies¬ 
tas locales. 

e. Natasha, una estudiante graduada, que volvió a estudiar ante la escasez de trabajos. 

¿Cuáles de las siguientes afirmaciones son coherentes con la relación observada entre el 
crecimiento del PIB real y las variaciones de la tasa de desempleo? ¿Cuáles no? 

a. Un aumento de la tasa de desempleo acompaña a una caída del PIB real. 

b. Una recuperación económica excepcionalmente fuerte se asocia con un mayor porcentaje 
de la población activa que es empleada. 

c. Un crecimiento negativo del PIB real se asocia a una caída de la tasa de desempleo. 

Las soluciones están al final del libro. 


La Tasa natural de desempleo 

n crecimiento económico rápido tiende a reducir la tasa de desempleo. Entonces, 
¿hasta dónde puede bajar la tasa de desempleo? Podríamos tener la tentación de 
decir que hasta cero, pero eso es imposible. Durante el último medio siglo, la tasa 
de desempleo nacional de los Estados Unidos nunca cayó por debajo del 2%. 

¿Cómo puede haber tanto desempleo incluso cuando muchas empresas tienen 
dificultades para contratar trabajadores? Para responder a esta pregunta tenemos que 
analizar la naturaleza de los mercados de trabajo, y por qué normalmente generan un 
desempleo observado considerable incluso cuando hay gran abundancia de puestos 
de trabajo. Nuestro punto de partida es la observación de que incluso en los mejores 
momentos se están creando y destruyendo empleos constantemente. 


N 




' 


I 




“En este momento, simplemente estoy feliz por seguir 
teniendo un trabajo”. 


Creación y destrucción de puestos de 
trabajo 

Incluso en los mejores tiempos, todos conocemos a alguien que 
ha perdido su empleo. La tasa de desempleo en los Estados 
Unidos en julio de 2007 fue solo el 4,7%, relativamente baja de 
acuerdo con las cifras históricas. Sin embargo, ese mes hubo 4,5 
millones de “rescisiones de contrato” -finalizaciones de relacio¬ 
nes laborales debidas o bien a que el trabajador ha sido despe¬ 
dido, o bien a que ha abandonado su empleo voluntariamente. 

Hay numerosas razones para estas pérdidas de empleo. Una 
es el cambio estructural de la economía: las industrias se expan¬ 
den y se contraen a medida que emergen nuevas tecnologías y que 
cambian los gustos de los consumidores. Por ejemplo, el empleo 
en industrias de altas tecnologías, como las telecomunicaciones, 
creció al final de la década de 1990 pero se hundió gravemente a 
partir de 2000. Sin embargo, el cambio estructural también hace 
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que surjan nuevos puestos de trabajo: a partir de 2000 se crearon muchos puestos de 
trabajo en el sector de la salud, a medida que la aparición de nuevas tecnologías sanita¬ 
rias y el envejecimiento de la población aumentaban la demanda de cuidados médicos. 
La mala gestión o la mala suerte de empresas individuales también provocan la pérdida 
del trabajo a sus empleados. Por ejemplo, en 2005 General Motors anunció planes para 
eliminar 30.000 empleos tras varios años de retroceso en las ventas, incluso aunque 
empresas japonesas, como Toyota, anunciaban la intención de abrir nuevas fábricas en 
los Estados Unidos para atender a la creciente demanda de sus automóviles. 

Esta continua creación y destrucción de puestos de trabajo es una característica 
de las economías modernas, lo que hace inevitable que de forma natural haya una 
cierta cantidad de desempleo. Dentro de esta cantidad que existe de forma natural, 
hay dos tipos de desempleo: el friccional y el estructural. 

Desempleo friccional 

Cuando un trabajador pierde su empleo involuntariamente debido a la destrucción de 
puestos de trabajo, no suele aceptar el primer empleo que le ofrecen. Por ejemplo, supon¬ 
gamos que un programador cualificado, despedido porque la línea de producto de su 
empresa no ha tenido éxito, ve un anuncio en el que se busca una persona para un trabajo 
administrativo on line. Podría responder al anuncio y aceptar el empleo -pero sería una 
locura. En lugar de eso, se tomará un tiempo para buscar un puesto de trabajo acorde con 
su formación y con un salario adecuado. Además, constantemente hay trabajadores indi¬ 
viduales que abandonan de forma voluntaria sus trabajos, generalmente por razones per¬ 
sonales -traslado familiar, descontento, y perspectivas de un empleo mejor en otro lugar. 

Los economistas dicen que los trabajadores que dedican tiempo a buscar un pues¬ 
to de trabajo están ocupados en la búsqueda de empleo. Si todos los trabajadores y 
todos los puestos de trabajo fueran iguales, la búsqueda de empleo no sería necesaria; 
si la información sobre los puestos de trabajo y sobre los trabajadores fuera perfecta, 
la búsqueda de empleo duraría muy poco. En la práctica, sin embargo, es normal que 
un trabajador que pierde su empleo, o que un joven que busca su primer trabajo, pase 
al menos algunas semanas buscando. 

El desempleo friccional es el desempleo que se debe al tiempo que los trabaja¬ 
dores dedican a la búsqueda de empleo. Una cierta cantidad de desempleo friccional 
es inevitable por el continuo proceso de cambio económico Por ello, incluso en 2007, 
un año de bajo desempleo, hubo 62 millones de “rescisiones de contrato", en las que 
los trabajadores abandonaron o perdieron sus empleos. El empleo total creció, por¬ 
que estas rescisiones fueron más que compensadas por las más de 63 millones de 
contrataciones. Inevitablemente, algunos de los trabajadores que abandonaron o que 
perdieron sus empleos, así como algunos de los que entraron por primera vez en el 
mercado de trabajo, estuvieron por lo menos algún tiempo desempleados. 

La Figura 12-7 muestra el promedio mensual, en 2007, de los flujos de trabajadores 
entre tres situaciones: empleados, desempleados y población no activa. Lo que sugiere 
la figura es que en el mercado de trabajo hay una fuerte y constante rotación. Una 


Los trabajadores que dedican tiempo 
a buscar un empleo están ocupados 
en la búsqueda de empleo. 

El desempleo friccional es el 
desempleo que se debe al tiempo que 
los trabajadores dedican a buscar un 
empleo. 


figura 12-7 Promedio mensual de los flujos del mercado de trabajo en 2007 


Incluso en 2007, un año de bajo desempleo, 
hubo todos los meses un gran número de 
trabajadores entrando y saliendo tanto en el 
empleo como en el desempleo. En promedio, 
cada mes de 2007, hubo 1,781 millones de 
desempleados que pasaron a ser empleados, 
y 1,929 millones de empleados que pasaron a 
estar desempleados. 

Fuente: Oficina de Estadísticas Laborales. 
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En el desempleo estructural hay 
más personas buscando un empleo 
en un mercado laboral concreto que 
puestos de trabajo disponibles al 
salario vigente, incluso cuando la 
economía está en un pico del ciclo 
económico. 


FIGURA 12-8 


Distribución 
duración del 


de los desempleados según la 
desempleo, 2007 


En los años en los que la tasa de 
desempleo es baja, la mayoría de los 
trabajadores desempleados lo son 
solo durante un breve periodo. En 
2007, un año de bajo desempleo, el 
36% de los desempleados habían 
estado en el desempleo durante 
menos de 5 semanas, y el 67%, 
durante menos de 15 semanas. 

La corta duración del desempleo 
para la mayoría de los trabajadores 
sugiere que la mayor parte del 
desempleo en los Estados Unidos 
en 2007 era desempleo friccional. 


Fuente: Oficina de Estadísticas Laborales. 


consecuencia inevitable de esa rotación es un número considerable de trabajadores 
que todavía no han encontrado su siguiente trabajo -es decir, desempleo friccional. 

Una cantidad limitada de desempleo friccional es relativamente inofensiva y 
puede ser incluso positiva. La economía es más productiva si los trabajadores se 
toman un tiempo para encontrar puestos de trabajo adecuados a su pieparación, y los 
trabajadores que están desempleados un periodo de tiempo breve mientias encuen¬ 
tran el empleo adecuado no sufren demasiado. De hecho, cuando la tasa de desempleo 
es baja, los periodos de desempleo suelen ser bastante cortos, lo que sugiere que gran 

parte del desempleo es friccional. 

La Figura 12-8 muestra la composición 
del desempleo en Estados Unidos en 2007, 
cuando la tasa de desempleo era solo el 
4,6%. El treinta y seis por ciento de los des¬ 
empleados estuvieron sin trabajar menos 
de 5 semanas, y solo un 33% lo estuvieron 
15 semanas o más. Aproximadamente solo 
uno de cada seis desempleados fue consi¬ 
derado '‘desempleado de larga duración” 
-desempleados durante 27 semanas o más. 

Sin embargo, en periodos de mayor des¬ 
empleo, los trabajadores tienden a estar sin 
trabajo períodos más largos de tiempo, lo 
que sugiere que la proporción que represen¬ 
ta el desempleo friccional dentro del desem¬ 
pleo total, es menor. En 2010, por ejemplo, 
el porcentaje de trabajadores desempleados 
considerados como “desempleados de larga 
duración” había subido hasta el 43%. 
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Desempleo estructural 

El desempleo friccional existe incluso cuando el número de trabajadores que buscan 
empleo es igual número de puestos de trabajo que se ofrecen —es decir, la existencia de 
desempleo friccional no significa que hay un exceso de oferta de trabajo. Algunas veces, 
sin embargo, hay un exceso duradero de personas buscando empleo en un mercado de 
trabajo concreto, incluso cuando la economía se encuentra en un pico del ciclo econó¬ 
mico. Puede que haya más trabajadores con un determinado perfil que puestos de tra¬ 
bajo adecuados a ese perfil, o puede que, en una región geográfica concreta, haya más 
trabajadores que puestos de trabajo disponibles en esa región. El desempleo estruc¬ 
tural es el desempleo que aparece cuando, al salario vigente, hay más trabajadores 
buscando empleo en un mercado laboral concreto que puestos de trabajo disponibles. 

El modelo de oferta y demanda nos dice que el precio de un bien, de un servicio 
o de un factor de producción tiende a moverse hacia el nivel de equilibrio, que es el 
que iguala la cantidad ofrecida a la cantidad demandada. Esto es también cierto, en 
general, en el mercado de trabajo. 

La Figura 12-9 muestra un mercado de trabajo típico. La curva de la demanda de 
trabajo indica que cuando el precio del trabajo —el salario— aumenta, los empleadores 
demandan menos trabajo. La curva de oferta de trabajo indica que cuando el precio 
del trabajo aumenta, hay más trabajadores que quieren trabajar al salario existente. 
Estas dos fuerzas confluyen para llegar a un salario de equilibrio para un tipo de 
trabajo determinado en un lugar concreto. Ese salario de equilibrio es W E . _ J 

Incluso con el salario de equilibrio, W E , seguirá habiendo algún desempleo friccio- 
nal. Esto es así porque siempre habrá algunos trabajadores dedicados a la búsqueda 
de empleo, aunque el número de puestos de trabajo disponibles sea igual al número 
de trabajadores que buscan trabajo. Pero en este mercado de trabajo no habría ningún 
desempleo estructural. El desempleo estructural se produce cuando, por alguna razón, 
el salario se mantiene a un nivel más alto que W E . Hay varios factores que pueden llevar 
a un salario más elevado que W E . Los más importantes son los salarios mínimos, los 
sindicatos, los salarios de eficiencia, los efectos secundarios de las políticas económi¬ 
cas, y los desajustes entre empleados y empleadores. 

Salarios mínimos Un salario mínimo es un suelo fijado por el gobierno para el 
precio del trabajo. En los Estados Unidos el salario mínimo a finales de 2012 era 
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figura 12-9 El efecto de un salario mínimo sobre el mercado de trabajo 


Cuando el gobierno fija un salario mínimo, Salario 

, mayor que el salario de equilibrio, W E , 

el número de trabajadores, Q s , a los que les 
[ gustaría trabajar a ese salario mínimo, es 
mayor que el número de trabajadores, Q D , 
demandados a ese salario. Este exceso de 
oferta de trabajo es desempleo estructural. Wy 


W f 


Oferta de trabajo 



7,25 $ por hora. Para muchos trabajadores el salario mínimo es irrelevante, porque 
para ellos el salario de equilibrio es muy superior a ese salario mínimo. Pero para los 
trabajadores menos cualificados, el salario mínimo puede ser vinculante -afecta a 
los salarios con los que se paga en realidad a los trabajadores y puede generar desem¬ 
pleo estructural en mercados laborales concretos. Otros países ricos tienen salarios 
mínimos más altos; por ejemplo, en 2012 el salario mínimo francés era 9,22 € por hora 
o, lo que es lo mismo, alrededor de 11,90 $. En esos países, la cantidad de trabajadores 
para los que el salario mínimo es vinculante es mayor. 

La Figura 12-9 muestra el efecto de un salario mínimo vinculante. En este mer¬ 
cado hay un salario mínimo, W M , que es mayor que el salario de equilibrio, W E . Esto 
genera un exceso de oferta de trabajo duradero: la cantidad de trabajo ofrecida, Q s , 
es mayor que la cantidad demandada, Q D . En otras palabras, con ese salario mínimo 
hay más personas que quieren trabajar que personas que pueden encontrar empleos, 
lo que genera desempleo estructural. 

Dado que los salarios mínimos -es decir, los salarios mínimos vinculantes- gene¬ 
ralmente generan desempleo estructural, podríamos preguntarnos por qué los fijan 
los gobiernos. El argumento es que con ellos se ayuda a asegurar que las personas 
que trabajan puedan tener suficientes ingresos como para permitirse un nivel de 
vida mínimamente aceptable. Sin embargo, esto puede tener un coste, porque puede 
quitarles la oportunidad de trabajar a algunos trabajadores que habrían deseado tra¬ 
bajar recibiendo menores salarios. Como ilustra la Figura 12-9, con el salario mínimo 
no solo hay más oferentes que demandantes de trabajo, sino que también hay menos 
gente trabajando ( Q D ) que la que habría si no hubiera salario mínimo (Q £ ). 

Aunque los economistas están en general de acuerdo en que un salario mínimo 
elevado tiene el efecto de disminuir del empleo, como se muestra en la Figura 12-9, 
hay algunas dudas sobre si esta es una buena descripción de cómo funciona en reali¬ 
dad el salario mínimo en los Estados Unidos. En ese país el salario mínimo es bastan¬ 
te bajo comparado con el de otros países ricos. Durante tres décadas, desde la de 1970 
hasta mediados de la de 2000, el salario mínimo era tan bajo que no era vinculante 
para la inmensa mayoría de los trabajadores. 

Además, algunos investigadores han demostrado que los incrementos del salario 
mínimo en realidad generan un aumento del empleo cuando, como ocurrió en una 
época en los Estados Unidos, el salario mínimo es bajo comparado con los salarios 
medios. Argumentan que las empresas que emplean a trabajadores poco cualificados, 
algunas veces reducen sus contrataciones para mantener los salarios bajos y que, 
como consecuencia, a veces se puede aumentar el salario mínimo sin que haya ningu¬ 
na pérdida de empleo. La mayoría de los economistas, sin embargo, coinciden en que 
un salario mínimo suficientemente alto genera desempleo estructural. 
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Los salarios de eficiencia son 
salarios que los empleadores fijan por 
encima del salario de equilibrio, como 
un incentivo para lograr un mayor 
rendimiento de los trabajadores. 


Sindicatos La actividad de los sindicatos puede tener efectos similares a los de los sala¬ 
rios mínimos, generando desempleo estructural. Al negociar los salarios colectivamente 
para todos los trabajadores de una empresa, los sindicatos pueden conseguir frecuente¬ 
mente unos salarios más altos que los que habrían obtenido los trabajadores negociando 
individualmente. Este proceso, llamado negociación colectiva, pretende inclinarla balan¬ 
za del poder de negociación a favor de los trabajadores y en contra de los empresarios. Los 
sindicatos ejercitan su poder de negociación amenazando a las empresas con una huelga , 
una negativa generalizada a trabajar. La amenaza de una huelga puede tener graves con¬ 
secuencias para las empresas. En esos casos, al actuar colectivamente, los trabajadores 
tienen más poder que el que tendrían si actuaran individualmente. 

Los empresarios han actuado para contrarrestar el poder de negociación de los 
sindicatos con la amenaza y la puesta en práctica de cierres patronales -períodos en 
los que los trabajadores afiliados a los sindicatos son excluidos del trabajo v pasan 
a ser desempleados- mientras se contrata a otros trabajadores para reemplazarlos. 

Cuando los trabajadores tienen mucho poder de negociación, tienden a pedir y a 
recibir salarios más altos. Los sindicatos también negocian beneficios tales como pla¬ 
nes de salud y pensiones, que podemos considerar como salarios adicionales. De hecho, 
los economistas que estudian los efectos de los sindicatos sobre los salarios, consideran 
que los trabajadores afiliados a los sindicatos ganan salarios más altos y gozan de más 
ventajas que los trabajadores, con la misma cualificación, que no están sindicados. Las 
consecuencias de estos salarios mas altos pueden ser las mismas que las que íesultan 
de un salario mínimo: los sindicatos presionan el salario que reciben los trabajadores 
hacia un nivel más alto que el de equilibrio. Como consecuencia, al salario que se está 
pagando, hay más personas que quieren trabajar que puestos de trabajo disponibles. 

Lo mismo que un salario mínimo vinculante, esto crea desempleo estructural. En los 
Estados Unidos, sin embargo, debido a un bajo nivel de sindicación, la cantidad de des¬ 
empleo generado por las demandas de los sindicatos es probablemente muy pequeña. I 

Salarios de eficiencia Algunas acciones de las empresas también pueden contribuir 
a que haya desempleo estructural. Las empresas pueden decidir pagar salarios de 
eficiencia —salarios que los empleadores fijan por encima del salario de equilibiio 
como incentivo para conseguir un mayor rendimiento de sus trabajadores. 

Los empresarios pueden sentir que necesitan crear esos incentivos por razones diver¬ 
sas. Por ejemplo, muchas veces a los empleadores les resulta difícil observar directamen¬ 
te el esfuerzo de un trabajador. Sin embargo, pueden provocar que sus trabajadores se 
esfuercen más si les pagan salarios más altos que el salario de mercado: los trabajadores 
que reciben estos salarios más altos es probable que trabajen más intensamente para 
asegurarse de que no van a ser despedidos, lo que les haría perder sus altos salarios. 

Cuando muchas empresas pagan salarios de eficiencia, la consecuencia es que se genera 
una bolsa de trabajadores que quieren trabajar pero no encuentran empleo. Por tanto, el uso 
de salarios de eficiencia por parte de las empresas genera desempleo estructural. 

Efectos secundarios de las políticas económicas Además, las políticas económi¬ 
cas destinadas a ayudar a los trabajadores que pierden sus empleos pueden tener el 
efecto indeseado de generar desempleo estructural. En la mayoría de los países avan¬ 
zados económicamente existen prestaciones para los trabajadores despedidos, como 
una ayuda para mantenerse hasta que encuentren un nuevo trabajo. En los Estados 
Unidos estas prestaciones en general solo sustituyen una pequeña proporción de la 
renta del trabajador y expiran a las 26 semanas. (Cuando en 2009 empezó el período 
de elevado desempleo, la prestación se alargó en algunos casos hasta 99 semanas. En 
diciembre de 2012, en todos los casos las prestaciones expiraban después de 73 sema¬ 
nas). En otros países, especialmente en Europa, las prestaciones son más generosas y 
duran más. La contrapartida de esta generosidad es que reduce los incentivos de los 
trabajadores para encontrar rápidamente un nuevo empleo. Frecuentemente se con¬ 
sidera que la generosidad de las prestaciones por desempleo en algunos países euro¬ 
peos es una de las causas de la llamada “euroesclerosis", la elevada tasa de desempleo 
duradera que aflige a numerosas economías europeos. 

Desajustes entre empleados y empleadores Los trabajadores y las empresas 
necesitan cierto tiempo para ajustarse a los cambios de la economía. El resultado 1 
puede ser un desajuste entre lo que los empleados tienen para ofrecer y lo que los« 
empleadores están buscando. Un desajuste de aptitudes es uno de ellos; por ejemplo, en 
las postrimerías de la burbuja inmobiliaria de 2009, había más trabajadores de la cons¬ 
trucción buscando trabajo que puestos de trabajo disponibles. Otro tipo de desajuste 
es geográfico como en Michigan, que durante mucho tiempo tuvo un excedente de tra- I 


CAPÍTULO 12 


DESEMPLEO E INFLACIÓN 359 


'y- 


bajadores después del declive de su industria automovilística. Hasta que se resuelva el 
desajuste mediante un caída de los salarios lo suficientemente grande como para gene¬ 
rar un reciclaje o una reasignación de los trabajadores, habrá desempleo estructural. 

la tasa natural de desempleo 

Puesto que es inevitable algún desempleo friccional y puesto que muchas economías 
sufren además de desempleo estructural, hay una cierta cantidad de desempleo que 
es normal o “nalural”. La tasa de desempleo observada fluctúa alrededor de ese nivel 
normal. La tasa natural de desempleo es la tasa normal de desempleo alrededor 
de la cual fluctúa la tasa de desempleo observada. Es la tasa de desempleo que surge 
de los efectos del desempleo friccional más el desempleo estructural. El desempleo 
cíclico es la desviación de la tasa observada de desempleo respecto a la tasa natural; 
eS decir, es la diferencia entre la tasa observada y la tasa natural de desempleo. Como 
su nombre indica, el desempleo cíclico es la parte del desempleo que surge como con¬ 
secuencia de los altibajos del ciclo económico. 

Podemos resumir las relaciones entre estos tipos de desempleo de la forma 
siguiente: 


La tasa natural de desempleo es 
la tasa de desempleo resultante de 
sumar el desempleo estructural más el 
desempleo friccional. 

El desempleo cíclico es la 
desviación de la tasa observada de 
desempleo respecto a la tasa natural 
de desempleo, como consecuencia 
del ciclo económico. 


( 12 - 3 ) Desempleo natural = Desempleo friccional + Desempleo estructural 
( 12 - 4 ) Desempleo observado = Desempleo natural + Desempleo cíclico 



«RACIÓN 
GLOBAL 


X 


DESEMPLEO NATURAL EN LA OCDE 




La Organización para la Cooperación y el Desarrollo 
Económico (OCDE) es una asociación de países relativamen¬ 
te ricos, principalmente de Europa y de América del Norte, 
aunque también incluye a Japón, Corea, Nueva Zelanda y 
Australia. Entre otras actividades, la OCDE recopila datos 
sobre las tasas de desempleo de sus países miembros. La 
figura muestra el promedio de desempleo, que es una estima¬ 
ción burda de la tasa natural de desempleo, de una selección 
de países miembros de la OCDE, durante el período 2000- 
2010. La barra morada situada en el centro es la media de 
todos los países de la OCDE. 


La tasa natural de desempleo de los Estados Unidos pare¬ 
ce estar algo por debajo de la media; las de muchos países 
europeos (incluyendo a las tres economías más importantes: 
Alemania, Italia y Francia) están por encima de la media. 
Muchos economistas creen que las tasas de desempleo euro¬ 
peas, que son altas de modo persistente, son el resultado de 
las políticas seguidas por los gobiernos, tales como elevados 
salarios mínimos y generosas prestaciones por desempleo, 
que desincentivan tanto a los empresarios a la hora de ofrecer 
puestos de trabajo, como a los trabajadores a la hora de acep¬ 
tarlos, generando tasas elevadas de desempleo estructural. 
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Quizás a causa de su nombre, mucha gente imagina que la tasa de desempleo natura] 
es una constante que no varía a lo largo del tiempo y que no puede ser modificad^ 
por las políticas económicas. Ninguna de estas proposiciones es cierta. Dediquemos 
un momento a analizar dos hechos: la tasa natural de desempleo varía a lo largo de] 
tiempo, y puede ser modificada mediante políticas económicas. 

Variaciones de la tasa natural de desempleo 

Los economistas del sector privado y las agencias del gobierno necesitan estimada, 
de la tasa natural de desempleo, tanto para hacer predicciones como para diJ^ 
políticas económicas. Casi todas estas estimaciones indican que la tasa natural de des¬ 
empleo de los Estados Unidos aumenta y disminuye a lo largo del tiempo. Por ejemplo, 
la Oficina Presupuestaria del Congreso, el organismo independiente que elabora el 
presupuesto y que hace análisis económicos para el Congreso, cree que la tasa natural 
de desempleo fue el 5,3% en 1950, que aumentó hasta el 6,3% a finales de la década 
de 1970, pero que disminuyó hasta el 5,2% en la actualidad. Los países europeos han 
experimentado oscilaciones aún mayores de sus tasas naturales de desempleo. 

¿Qué hace que varíe la tasa natural de desempleo? Los factores más importantes 
son los cambios de las características de los trabajadores, los cambios de las institu¬ 
ciones del mercado de trabajo y los cambios de las políticas económicas. EchenáP 
una breve ojeada a cada uno de estos factores. 

Cambios de las características de los trabajadores En 2007, la tasa global de 
desempleo en los Estados Unidos era el 4,6%. Sin embargo, los trabajadores jóvenes 
tenían tasas de desempleo mucho mayores: el 15,7% los adolescentes y el 8,2% los 
trabajadores de entre 20 y 24 años. Los trabajadores de entre 25 y 54 años tenían una 
tasa de desempleo de sólo el 3,7%. 

En general, los trabajadores con experiencia tienden a tener tasas de desempleo 
menores que los trabajadores sin experiencia. Como los trabajadores con experiencia 
suelen permanecer en un mismo puesto de trabajo más tiempo que los trabajadores 

sin experiencia, tienen un desempleo 
friccional menor. Además, como es 
más probable que entre los trabaja¬ 
dores de más edad haya más cabezas 
de familia que entre los trabajadores 
jóvenes, los de más edad tienen un 
incentivo mayor que los jóvenes para 
encontrar y conservar sus empleos. 

Una razón por la que la tasa natu¬ 
ral de desempleo aumentó durante la 
década de 1970 fue un gran aumento 
del número de nuevos trabajadores 
-se incorporaron a la población acti¬ 
va los niños del baby boom poste¬ 
rior a la Segunda Guerra Mundial, 
así como un porcentaje creciente de 
mujeres casadas. Como muestra la 
Figura 12-9, tanto el porcentaje de la 
población activa menor de 25 años 
como el porcentaje de mujeres en 
la población activa crecieron rápi¬ 
damente en los años setenta. Sin 
embargo, a finales de la década de 
1990, la participación de la mujer en 
el mercado de trabajo se había estabi¬ 
lizado, y el porcentaje de los menores 
de 25 años había caído drásticamen¬ 
te. Como consecuencia, la población 
activa en conjunto está formada hoy 
por trabajadores con más experien¬ 
cia que en la década de 1970, lo que, 
probablemente, es una razón de que 
la tasa natural de desempleo sea hoy 
más baja que entonces. 


Los cambios de las características de la 
figura 12-10 población activa en EE. UU M 1948-2011 



En la década de 1970 los porcentajes de la población activa ocupado por las 
mujeres aumentó rápidamente, lo mismo que el porcentaje de los menores de 
25 años. Estos cambios reflejaban la entrada en el mercado de trabajo remu¬ 
nerado de una importante cantidad de mujeres que trabajaban por primera 
vez, y el hecho de que los niños del baby boom estaban llegando a la edad 
de trabajar. La tasa natural de desempleo puede haber aumentado porque 
muchos de estos trabajadores eran relativamente inexpertos. Hoy la población 
activa tiene mucha más experiencia, lo que es una posible causa de que la 
tasa natural de desempleo haya disminuido desde la década de 1970. 

Fuente: Oficina de Estadísticas Laborales. 
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Cambios de las instituciones del mercado de trabajo Como ya hemos señalado 

" i os sindicatos que negocian salarios por encima del nivel de equilibrio pueden 
ant eb ' „ . , , ..i_*_._i A1 __ 


se r una 






fuente de desempleo estructural. Algunos economistas creen que la existen- 


de sindicatos fuertes es una de las razones de la alta tasa natural de desempleo 
hay en Europa, analizada en la anterior “Comparación global”. En los Estados 
Unidos, una fuerte caída de la afiliación sindical después de 1980 puede haber sido 
una d e l as razones por las que la Lasa natural de desempleo disminuyó enlre las déca¬ 
das de 1970 y 1990. 

También pueden influir otros cambios institucionales. Por ejemplo, algunos eco¬ 
nomistas laborales opinan que las agencias de trabajo temporal, que han proliferado 
en los últimos años, han reducido el desempleo friccional al ayudar a que los tra¬ 
bajadores contacten con los puestos de trabajo. Además, tal como se analiza en el 
Caso Empresarial al final del capítulo, los portales de empleo en internet tales como 
Monster, pueden haber provocado una disminución del desempleo friccional. 

El cambio tecnológico, unido a las instituciones del mercado laboral, también 
puede afectar a la tasa natural de desempleo. El cambio tecnológico tiende a aumen¬ 
tar la demanda de trabajadores cualificados que estén familiarizados con las nuevas 
tecnologías, y a disminuir la demanda de trabajadores sin cualificar. La teoría eco¬ 
nómica predice que los salarios de los trabajadores cualificados deberían aumentar 
y que los salarios de los trabajadores sin cualificar deberían disminuir. Pero, si los 
salarios de los trabajadores no cualificados no pueden bajar -por ejemplo, debido a un 
salario mínimo vinculante-, el resultado será un aumento del desempleo estructural 
y, como consecuencia, una tasa más alta de desempleo natural. 


Cambios de las políticas económicas Un salario mínimo alto puede generar 
desempleo estructural. Unas prestaciones por desempleo generosas pueden aumentar 
tanto el desempleo estructural como el friccional. Es decir, algunas de las políticas 
económicas diseñadas para ayudar a los trabajadores, pueden tener el efecto secun¬ 
dario indeseado de aumentar la tasa natural de desempleo. 

Algunas políticas, sin embargo, pueden reducir la tasa natural. Dos ejemplos son 
la formación profesional y las subvenciones al empleo. Los programas de formación 
profesional se supone que proporcionan a los desempleados conocimientos que 
amplían la gama de trabajos que pueden ejecutar. Las subvenciones al empleo son 
pagos que se hacen o bien a los trabajadores o bien a los empleadores, para propor¬ 
cionarles un incentivo financiero a aceptar o a ofrecer puestos de trabajo. 



LA ECONOMIA EN ACCION 



ESEMPLEO ESTRUCTURAL EN 
LEMANIA DEL ESTE 

J n uno de los acontecimientos más espectaculares de la historia mundial, un 
mu levantamiento popular espontáneo acabó en 1989 con la dictadura comunista 


de Alemania del Este. Los ciudadanos derribaron rápi¬ 
damente el muro que había dividido Berlín, y en poco 
tiempo Alemania Oriental y Alemania Occidental se 
unieron en una nación democrática. 

Entonces estalló la tormenta. 

Tras la reunificación, en Alemania del Este se hun¬ 
dió el empleo y se disparó la tasa de desempleo. Esta 
elevada tasa de desempleo ha continuado: a pesar de 
recibir ayudas masivas del gobierno federal alemán, la 
economía de la antigua Alemania del Este ha seguido 
persistentemente deprimida, con una tasa de desempleo 
del 10,3% en julio de 2012, comparada con una tasa de 
solo el 5,9% en Alemania Occidental. Otros países del 
antiguo bloque comunista del Este de Europa lo han 
hecho mucho mejor. La República Checa, por ejemplo, 
que era citada frecuentemente, junto con Alemania del 
Este, como una economía comunista relativamente 
próspera, tenía, en julio de 2012, una tasa de desempleo 
del 8,1%. ¿Qué fue mal en Alemania del Este? 


Tras la reunificación en 1989 , Alemania del Este se encontró con un grave 
desempleo estructural que aún persiste hoy en día. 


Robert Wallis/Corbis 
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▼ Reposo rápido 


El desempleo friccional existe por¬ 
que los trabajadores desempleados 
se dedican a la búsqueda de empleo, 
lo que hace inevitable cierta cantidad 
de desempleo. 

Hay una serie de factores —salarios 
mínimos, sindicatos, salarios de 
eficiencia, efectos secundarios de 
políticas económicas tales como 
las prestaciones por desempleo, y 
los desajustes entre empleados y 
empleadores-que generan desem¬ 
pleo estructural. 

• La suma del desempleo friccional 
más el desempleo estructural es 
igual al desempleo natural, y da 
lugar a una tasa natural de desem¬ 
pleo. Por el contrario, el desempleo 
cíclico varía con el ciclo económico. 

El desempleo observado es la suma 
del desempleo natural y del desem¬ 
pleo cíclico. 

• La tasa natural de desempleo puede 
cambiar a lo largo del tiempo, debido 
a cambios de las características de 

la población activa y de las institu¬ 
ciones. Se cree que las políticas del 
gobierno diseñadas para ayudar a 
los trabajadores pueden ser una 
causa de las altas tasas europeas de 
desempleo natural. 


La respuesta es que, sin que fuera culpa de nadie, Alemania del Este se encon 
tro con que sufría un grave desempleo estructural. Cuando se reunificó Alemania 
resultó evidente que la productividad de los trabajadores del Este era muy inferior 
la de sus primos occidentales. Sin embargo, los sindicatos inicialmente exigieron 
recibieron salarios iguales a los de Alemania Occidental. Estos salarios bajaron mu 
lentamente porque los trabajadores de Alemania del Este se negaban a ser tratado 
como inferiores respecto a sus colegas occidentales. Mientras tanto, la productividad 
en la antigua Alemania del Este ha seguido siendo muy inferior a los niveles de l a 
Alemania Occidental, en parte como consecuencia de décadas de inversiones erróneas 
bajo la anterior dictadura. El resultado ha sido una amplia y permanente brecha entre 
el número de trabajadores demandados y el de trabajadores buscando trabajo, y una 
alta y persistente tasa de desempleo estructural en la antigua Alemania del Este. 


o#o 


COMPRUEBA SI LO HAS ENTENDIDO 


1. Explica lo siguiente: 

a. El desempleo friccional es mayor cuando se acelera el ritmo del avance tecnológico. 

b. El desempleo estructural es mayor cuando se acelera el ritmo del avance tecnológico. 

c. El desempleo friccional representa una proporción mayor del desempleo total cuando la 
tasa de desempleo es baja. 

2. ¿Por qué la negociación colectiva tiene el mismo efecto general sobre el desempleo que un 
salario mínimo? Ilustra tu respuesta con un gráfico. 

3. Supongamos que en el pico del ciclo económico se produce un aumento espectacular de las 
prestaciones por desempleo en los Estados Unidos. Explica qué le pasará a la tasa natural 
de desempleo. 

Las soluciones están al final del libro. 


^ Inflación y deflación I 

orno hemos explicado en el relato inicial de este capítulo, a principios de 2011 
al gobierno británico le preocupaban dos cosas: la tasa de desempleo era alta y 
la inflación también. Y había un intenso debate sobre cuál de las dos preocupa¬ 
ciones debería ser la prioritaria. 

¿Por qué hay que preocuparse por la inflación? ¿Por qué los responsables de la 
política económica, incluso ahora, se ponen nerviosos cuando ven que la tasa de infla¬ 
ción aumenta? La respuesta es que la inflación puede imponer costes a la economía 
-pero no de la forma que cree la gente. 

El nivel de precios no importa ... 

La queja más habitual acerca de la inflación, un aumento del nivel de precios, es que 
hace que todo el mundo sea más pobre -después de todo, una cantidad determinada 
de dinero puede comprar menos bienes. Pero la inflación no hace más pobres a todos. 
Para ver por qué, es útil imaginar qué pasaría si los Estados Unidos hicieran algo que 
otros países han hecho de vez en cuando -sustituir el dólar por una nueva moneda. 

Un ejemplo reciente de este tipo de conversión monetaria ocurrió en 2002, cuando 
Francia, junto con otros países europeos, sustituyó su moneda nacional, el franco, 
por la nueva moneda europea, el euro. Las personas devolvieron sus billetes y mone¬ 
das en francos, y recibieron a cambio monedas y billetes en euros, a una tasa de 
exactamente 6,55957 francos por euro. Simultáneamente, todos los contratos fueron 
renominados en euros al mismo tipo de cambio. Por ejemplo, si un ciudadano francés 
tenía una deuda hipotecaria de 500.000 francos, esta se convirtió en una deuda de 
500.000/6,55957 = 76.224,51 euros. Si un contrato de un trabajador especificaba que 
tenía que cobrar 100 francos por hora, se convirtió en un contrato que especificaba 
un salario de 100/6,55957 = 5,2449 euros por hora, etc. 

Podríamos imaginar hacer lo mismo en los Estados Unidos, sustituyendo el dólar 
por un “nuevo dólar” a un tipo de cambio de, por ejemplo, 7 a 1. Si una persona debía 
140.000 $ por su casa, pasaría a tener una deuda de 20.000 dólares nuevos. Si alguien 
tenía un salario de 14 $ por hora, se convertiría en uno de 2 dólares nuevos por hora, 
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■ sucesivamente. Esto llevaría el nivel general de precios en los Estados Unidos 
JP e j q Ue había en 1962, cuando John F. Kennedy era presidente. 

* ia p or lanto , ¿la consecuencia sería que todo el mundo se habría enriquecido por 
Eh rse reducido los precios hasta quedarse en una séptima parte de lo que eran? Por 
■Luesto que no. Los precios serían menores, pero lo mismo habría pasado con los 
Elarios y, en general, con todas las rentas. Si se rebaja el salario de un trabajador a 
S séptimo de su valor previo, pero también se reducen los precios a un séptimo de 
Ir niveles anteriores, el salario real del trabajador -el salario dividido entre el nivel 
de precios- no ha variado. De hecho, reducir el nivel general de precios hasta el nivel 
tenía durante el mandato de Kennedy, no tendría ningún efecto sobre el poder de 
Bfotnpra en general, porque al hacerlo, las rentas se habrían disminuido exactamente 
tanto como se redujeron los precios. 

Del mismo modo, el aumento de precios que en realidad tuvo lugar desde los pri- 
' meros años de la década de 1960, no hizo que Estados Unidos fuera más pobre, por¬ 
que las rentas también aumentaron en la misma proporción: las rentas reales -las 
rentas nominales divididas entre el nivel de precios- no se han visto afectadas por el 
aumento global de los precios. 

La moraleja de esta historia es que el nivel de precios no importa: los Estados 
Unidos no serían un país más rico que lo que es ahora si el nivel general de precios 
siguiera siendo tan bajo como en 1961; de la misma forma, el aumento de precios de 
los últimos 50 años, no ha hecho que el país sea más pobre. 


... pero la tasa de variación de los precios sí 

La conclusión de que el nivel de precios no importa podría hacernos pensar que la 
tasa de inflación tampoco importa. Pero eso no es verdad. 

Para ver por qué, es crucial distinguir entre el nivel de precios y la tasa de inflación: 
el incremento porcentual anual del nivel general de precios. Recordemos que en el 
capítulo 11 definimos la tasa de inflación como: 

índice de precios del año 2 - índice de precios del año 1 
Indice de precios del año 1 


Tasa de inflación = 


La Figura 12-11 resalta la diferencia entre el nivel de precios y la tasa de inflación en 
los Estados Unidos durante el último medio siglo, con el nivel de precios medido en el 


El salario real es el salario dividido 
entre el nivel de precios. 

La renta real es la renta dividida 
entre el nivel de precios. 


Hura 12-11 El nivel de precios y la tasa de inflación, 1960-2011 


Con la excepción de 2009, durante el último 
medio siglo el índice de precios de consumo 
ha aumentado continuamente. Pero la tasa 
de inflación -la tasa a la que los precios 
de consumo están aumentando- ha tenido 
altibajos. Y en 2009, la tasa de inflación 
fue negativa durante un período de tiempo 
breve, un fenómeno conocido con el nombre 
de deflación. 

Fuente: Oficina de Estadísticas Laborales. 
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eje vertical izquierdo y la tasa de inflación medida a lo largo del eje vertical derecho 
En la década de 2000, el nivel general de precios era mucho más alto que lo qu e ] la ^ ’ 
sido en 1960 -pero eso, como ya hemos aprendido, no importaba. Sin embargo, la tasa 
de inflación de la década de 2000 fue mucho más baja que la de la década de 197o _ 
eso es casi seguro que hizo que la economía fuera más rica que lo que hubiera sido si 
la inflación hubiera continuado siendo alta. 

Los economistas creen que las altas tasas de inflación imponen costes económicos 
considerables. Los más importantes son costes en suela de zapatos, costes de cambio de 
menú y costes de unidad de cuenta. 

Costes en suela de zapatos La gente mantiene dinero -tanto en efectivo en sus 
carteras como en depósitos bancarios contra los que pueden girar cheques- pgfl 
comodidad para efectuar sus transacciones. Una tasa de inflación alta, sin embargo 
hace que la gente mantenga menos dinero, porque el poder de compra tanto del efec¬ 
tivo como el de los fondos depositados en las cuentas corrientes se va erosionando 
continuamente a medida que el nivel general de precios aumenta. Esto lleva a la gente 
a buscar formas de reducir la cantidad de dinero que mantiene, a veces con un coste 
económico considerable. 

En "La Economía en acción' al final de esta sección se describe cómo los israe¬ 
líes perdían gran cantidad de tiempo en los bancos durante el periodo de alta infla¬ 
ción que sufrieron en 1984-85. Durante la más famosa de todas las inflaciones, la 
hiperinflación alemana de 1921-1923, los comerciantes utilizaban personas que iban 
corriendo a llevar su efectivo al banco varias veces al día, para convertirlo en algo 
que conservara su valor, como por ejemplo una moneda extranjera estable. En ambos 
casos, con el objetivo de evitar la erosión del poder adquisitivo de su dinero, la gente 
utilizaba recursos valiosos, como el tiempo de los ciudadanos israelíes y el trabajo de 
los corredores alemanes, que podrían haberse empleado productivamente en alguna 
otra actividad. Durante la hiperinflación alemana, la cantidad de transacciones ban¬ 
cadas creció tanto que el número de empleados de banca casi se multiplicó por cuatro 
-pasando de 100.000 en 1913 a 375.000 en 1923. 

Más recientemente, Brasil padeció una hiperinflación en los primeros años de la 
década de 1990; durante ese episodio, el sector bancario brasileño creció tanto que 
llegó a representar el 15% del PIB, más del doble del tamaño del sector financiero de 
los Estados Unidos medido como porcentaje del PIB. El gran crecimiento del sector 
bancario brasileño para hacer frente a las consecuencias de la inflación supuso una 
pérdida de recursos reales para su sociedad. 

El aumento de los costes de las transacciones causado por la inflación se conoce 
con el nombre de costes en suela de zapatos, una alusión al desgaste de los zapa¬ 
tos debido a esos desplazamientos adicionales que tienen lugar cuando las personas 
intentan evitar mantener dinero. Los costes en suela de zapatos son importantes en 
las economías con inflación muy elevada, como puede atestiguar cualquiera que haya 
vivido en una economía en esa situación -por ejemplo, una inflación anual del 100%, 
o más alta. La mayoría de las estimaciones sugiere, sin embargo, que en países con 
tasas de inflación como las que se han visto en los Estados Unidos -que en tiempo de 
paz nunca han pasado del 15%- los costes en suela de zapatos son bastante pequeños. 

Costes de cambio de menú En una economía moderna, la mayoría de las cosas 
que compramos figuran en una lista de precios. Hay un rótulo con el precio debajo de 
cada producto de un estante del supermercado, un precio impreso en la contraporta¬ 
da de un libro, un precio para cada plato escrito en la carta del restaurante. Cambiar 
estas listas de precios tiene un coste, llamado coste de cambio de menú. Por ejem¬ 
plo, cambiar los precios de un supermercado requiere enviar a empleados a todos los 
pasillos para cambiar la etiqueta que figura debajo de cada artículo. Si hay inflación, 
por supuesto, las empresas se ven obligadas a cambiar sus precios más a menudo de 
lo que lo harían si el nivel general de precios fuera más o menos estable. Esto significa 
costes más altos para el conjunto de la economía. 

En tiempos de inflación muy alta, los costes de cambio de menú pueden ser con¬ 
siderables. Durante la inflación brasileña de los primeros años noventa, por ejemplo, 
los empleados de los supermercados dedicaban la mitad de la jornada a cambiar las 
etiquetas con los precios viejos por otras con los nuevos precios. Cuando la inflación 


Los costes en suela de zapatos 
son el aumento de los costes de 
transacción causado por la inflación. 

Los costes de cambio de menú son 
los costes reales de cambiar las listas 
de precios. 
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■„ a j ta ] 0 s comerciantes pueden optar por dejar 
r fjj ar los precios en la moneda local y utilizar 
bien una unidad artificial -en efecto, midiendo 
los precios en relación a otros precios- o bien una 
itnoneda más estable, como el dólar. Eso es justa¬ 
mente lo que hizo el mercado inmobiliario israelí 
a mediados de la década de 1980: los precios se 
fijaban en dólares de EE. UU., aunque los pagos 
s e hacían en shekels israelíes. Y esto es lo que 
sucedió también en Zimbabue cuando, en mayo 
de 2008, las estimaciones oficiales de la inflación 
llegaron al 1.694.000%. En 2009 el gobierno había 
uspendido el dólar de Zimbaue, permitiendo a 
los ciudadanos de aquel país que compraran y 
ndieran bienes utilizando monedas extranjeras. 

Los costes del cambio de menú también existen 
en las economías con baja inflación, pero no son 

graves. Cuando la inflación es baja, las empresas pueden actualizar sus precios solo 
esporádicamente -no a diario o incluso más frecuentemente, como ocurre en las eco¬ 
nomías con inflación alta o con hiperinflación. Además, con los avances tecnológicos 
los costes de cambio de menú son cada vez menos importantes, porque los precios 
se pueden cambiar electrónicamente y cada vez hay menos tiendas con etiquetas de 
precios pegadas a los productos. 


Cuando hay en circulación billetes de un billón de dólares, como ocurrió en 
Zimbaue, los costes de cambio de menú son considerables. 


Costes de unidad de cuenta En la Edad Media los contratos se especificaban 
frecuentemente "en especie”: un arrendatario podía estar obligado, por ejemplo, a 
entregar a su arrendador un cierto número de reses al año. Eso podía tener sentido en 
aquella época, pero sería una forma muy poco práctica de llevar los negocios moder¬ 
nos. En lugar de eso, hoy fijamos los contratos en términos monetarios: un inquilino 
adeuda cierta cantidad de dólares al mes, una empresa que emite un bono promete 
pagar al propietario del bono su valor en dólares cuando llegue el vencimiento, y así 
sucesivamente. También solemos hacer nuestros cálculos económicos en términos 
monetarios: una familia que planifica su presupuesto, o un pequeño empresario que 
quiere saber cómo va su negocio, hacen estimaciones de la cantidad de dinero que 
entra y que sale. 

Esta función del dinero como base de los contratos y los cálculos se llama función 
de unidad de cuenta del dinero. Es un aspecto importante de la economía moderna. 

Sin embargo, es una función que puede ser degradada por la inflación, que hace que 
el poder de compra del dinero varíe a lo largo del tiempo -dentro de un año, un dólar 
valdrá menos de lo que vale hoy. La consecuencia, afirman muchos economistas, es 
que se reduce la calidad de las decisiones económicas: la economía, en conjunto, hace 
un uso menos eficiente de sus recursos por la incertidumbre causada por los cambios 
de valor de la unidad de cuenta, el dólar. Los costes de unidad de cuenta de la 
inflación son los costes que surgen por el hecho de que la inflación convierte el dinero 
en una unidad de medida menos fiable. 

Los costes de unidad de cuenta pueden ser especialmente importantes en el 
sistema fiscal, porque la inflación puede distorsionar las medidas de renta sobre 
las que se recaudan los impuestos. Veamos un ejemplo. Imaginemos que la tasa de 
inflación es el 10%, de modo que el nivel general de precios aumenta un 10% cada 
año. Supongamos que una empresa compra un activo, como por ejemplo, un terreno, 
por 100.000 $, y que lo revende un año después por 110.000 $. En realidad, la empresa 
no obtuvo ningún beneficio con la operación: en términos reales no obtuvo por el 
terreno más de lo que pagó por él. Pero, la ley tributaria diría que la empresa tuvo 
una ganancia de capital de 10.000 $, y que debería pagar impuestos por esa ganancia 
fantasma. 

Durante la década de 1970, cuando en los Estados Unidos habíá una inflación rela¬ 
tivamente alta, los efectos distorsionadores de la inflación sobre el sistema fiscal eran Los costes de unidad de cuenta 

un problema serio. Algunas empresas abandonaron proyectos de inversión productiva surgen del hecho de que la inflación 

porque se encontraron pagando impuestos por ganancias fantasmas. Mientras tanto, hace que el dinero sea una unidad de 
algunas inversiones improductivas resultaban atractivas porque generaban pérdidas medida menos fiable. 
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El tipo de interés de un crédito es 
el precio, calculado como porcentaje 
de la cantidad prestada, que un 
prestamista le cobra a un prestatario 
por la utilización de sus ahorros 
durante un año. 

El tipo de interés nominal es el 
tipo de interés expresado en términos 
monetarios. 

El tipo de interés real es el tipo 
de interés nominal menos la tasa de 
inflación. 



fantasmas que reducían las cuotas tributarias. Cuando la inflación disminuyó en 1 
década de 1980 -y se bajaron los tipos impositivos- estos problemas pasaron a ser 
mucho menos importantes. 

Ganadores y perdedores con la inflación 

Tal como acabamos de aprender, una tasa de inflación elevada impone costes econó¬ 
micos globales. Además, la inflación puede hacer que haya ganadores y perdedores 
en la economía. La principal razón por la que la inflación algunas veces beneficia a 
unos y perjudica a otros, es que las transacciones económicas frecuentemente impli¬ 
can contratos que se extienden a lo largo del tiempo, tales como los créditos, y esos 
contratos normalmente están definidos en términos nominales -es decir, en términos 
monetarios. 

En el caso de un crédito, el prestatario recibe al principio cierta cantidad de 
fondos, y el contrato de crédito especifica el tipo de interés del mismo y cuándo debe 
pagarse. El tipo de interés es la rentabilidad que recibe un prestamista por permitir 
que los prestatarios utilicen sus ahorros durante un año, calculada como porcentaje 
de la cantidad prestada. 

Pero el valor de un dólar (o de una unidad monetaria de otro país) en términos 
reales -es decir, en términos de poder adquisitivo- depende en gran medida de la tasa 
de inflación del país durante los años de duración del crédito. Los economistas resu¬ 
men el efecto de la inflación sobre los prestatarios y los prestamistas distinguiendo 
entre el tipo de interés nominal y el tipo de interés real. El tipo de interés nomin; 
es el tipo de interés expresado en términos monetarios -por ejemplo, el tipo de interés 
de un crédito a un estudiante. El tipo de interés real es el tipo de interés nomin; 
menos la tasa de inflación. Por ejemplo, si un crédito tiene un tipo de interés del 8%, 
pero hay una inflación del 5%, el tipo de interés real es 8% - 5% = 3%. 

Cuando un prestatario y un prestamista hacen un contrato de préstamo, el contra¬ 
to se escribe, normalmente, en términos monetarios -es decir, el tipo de interés que 
se especifica es un tipo de interés nominal. (Y en capítulos posteriores, cuando hable¬ 
mos de tipo de interés, estaremos refiriéndonos al tipo de interés nominal a menos 
que digamos lo contrario). Pero cada participante en un contrato de crédito tiene una 
expectativa sobre la tasa de inflación futura y, por lo tanto, una expectativa sobre el 
tipo de interés real del crédito. Si la tasa de inflación observada es mayor que la espe¬ 
rada, los prestatarios o deudores ganan a expensas de los prestamistas o acreedores: 
los prestatarios devolverán su crédito con fondos que tienen un valor real menor 
que el que esperaban. Por el contrario, cuando la tasa de inflación es menor que la 
esperada, los acreedores ganarán en perjuicio de los deudores: los prestatarios deben 
devolver sus créditos con fondos que tienen un valor real mayor que el que esperaban. 

Históricamente, el hecho de que la inflación cree ganadores y perdedores ha 
sido algunas veces una fuente importante de controversia política. En 1896 William 
Jennings Bryan enardeció la convención presidencial demócrata con un discurso en 
el que declaraba: "No crucifiquen a la humanidad en una cruz de oro”. Lo que en 
realidad estaba pidiendo era una política inflacionista. En aquella época, el dólar de 
EE. UU. tenía un valor fijo en términos de oro. Bryan quería abandonar el patrón oro 
y que el gobierno imprimiera más dólares, lo que habría elevado el nivel de precios. 
La razón por la que quería más inflación era para ayudar a los agricultores, muchos 
de los cuales estaban profundamente endeudados. 

En las economías modernas, los créditos hipotecarios para adquirir viviendas son 
la fuente más importante de ganadores y perdedores con la inflación. Los estadouni¬ 
denses que firmaron hipotecas en los primeros años de la década de 1970 enseguid; 
se encontraron con que sus pagos reales disminuían gracias a una inflación mayor 
que la esperada: en 1983 el poder adquisitivo de un dólar era solo el 45% del que había 
tenido en 1973. Los que firmaron hipotecas en los primeros años de la década de 1990 
no tuvieron tanta suerte, porque en los años siguientes la inflación cayó hasta niveles 
menores que los esperados: en 2003 el poder adquisitivo de un dólar era el 78% del 
que había tenido en 1993. 

El hecho de que las ganancias para unos y las pérdidas para otros generadas por 
la inflación dependan de que esta sea mayor o menor que la esperada, hace que surja 
además otro problema: la incertidumbre acerca de la inflación futura desanima a la 
gente a firmar cualquier tipo de contrato a largo plazo. Este es un coste adicional de 
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W j n flación elevada, porque las altas tasas de inflación son generalmente difíciles 
fcnredecir. En países con una inflación alta e incierta, los créditos a largo plazo, son 
u v poco frecuentes, lo que en muchos casos hace difícil emprender inversiones a 
j ar go plazo. 

XJn último punto: una deflación no esperada -una caída del nivel de precios produ- 
’da p or sorpresa- también crea ganadores y perdedores. Entre 1929 y 1933, cuando 
la economía estadounidense se hundió en la Gran Depresión, el índice de Precios de 
■Consumo cayó un 35%. Esto significó que los deudores, incluidos muchos granjeros y 
opietarios de viviendas, sufrieran un fuerte incremento del valor real de sus deudas, 
lo q ue causó numerosas quiebras y contribuyó a crear una crisis bancaria cuando los 
nrestamistas se encontraron con que sus clientes no podían devolver sus préstamos. 
Como puedes ver en la Figura 12-11, en 2009 hubo otra vez deflación, cuando la tasa 
de inflación cayó hasta el -2% en el valle de una profunda recesión. Como en la Gran 
Depresión (pero en una medida mucha menor), la deflación no esperada de 2009 
impuso fuertes costes a los deudores. 


La desinflación es el proceso de 
reducción de la tasa de inflación. 


La inflación es fácil; la desinflación es dura 

No hay mucha evidencia de que un aumento de la tasa de inflación desde, por ejem¬ 
plo, un 2% hasta un 5%, vaya a hacer un gran daño a la economía. Sin embargo, las 
autoridades reaccionan con firmeza para contener la inflación en cuanto esta supera 
el 2% o el 3%. ¿Por qué? Porque la experiencia nos dice que reducir la tasa de inflación 
-un proceso llamado desinflación- es muy difícil y costoso una vez que una tasa de 
inflación alta se ha convertido en un elemento estable de la economía. 

( La Figura 12-12 muestra lo que ocurrió durante los dos principales episodios de 
desinflación en los Estados Unidos, a mediados de la década de 1970 y en los pri¬ 
meros años de la de 1980. En el eje horizontal se mide la tasa de desempleo. El eje 
vertical mide el "núcleo” de la inflación del año anterior, una medida que excluye los 
precios volátiles de los alimentos no elaborados y de la energía y que es ampliamente 
considerada una medida de la inflación subyacente mejor que los precios globales del 
consumo. Cada punto representa la tasa de inflación y la tasa de desempleo corres¬ 
pondientes a cada mes. En cada episodio, el desempleo y la inflación siguieron una 
especie de espiral en el sentido de las agujas del reloj, en la que una alta inflación caía 
continuamente al entrar en un largo período de desempleo muy elevado. 

Muchos economistas creen que estos periodos de alto desempleo que deprimieron 
la economía de vez en cuando fueron necesarios para reducir una inflación que se 
había asentado profundamente en la economía. La mejor manera de no tener que 


«gura 12-12 El coste de la desinflación 


Hubo dos importantes períodos de desinfla¬ 
ción en la historia moderna de los Estados 
Unidos, a mediados de la década de 1970 
y al principio de la década de 1980. Esta 
figura muestra la evolución de la tasa de 
desempleo y de la inflación subyacente , 
que excluye los alimentos no elaborados y 
la energía, durante esos dos episodios. En 
los dos casos, reducir la inflación requirió un 
incremento temporal, pero muy intenso, de la 
tasa de desempleo, demostrando el elevado 
coste de la desinflación. 

Fuente: Oficina de Estadísticas Laborales. 
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Como muestra la ecuación 12-1 de la pág. 349, la tasa de actividad se calcula divid' 
la población activa entre la población en edad de trabajar. Por tanto, la tasa de activé 

en septiembre de 2011 es 240 071 000 = = 64,1% Como muestra la ecuación 12 2 

de la pág. 349, la tasa de desempleo se calcula dividiendo el número de desemplead 
entre la población activa. Por tanto, la tasa de desempleo en septiembre de 201 ° 1 2 3 4 S 

154^(^^(^ - = = 9%. La tasa de empleo se calcula dividiendo el número de 

entre la población en edad de trabajar. Por tanto, la tasa de empleo en septiembre de 201J 
140.107.000 Aero , co ^ 7 . 

240.071.000 =0 ' 584 = 5M% " 



I 


PASO 2: 


Analiza la tendencia de la tasa de desempleo, de la tasa de empleo y 
de la tasa de actividad entre septiembre de 2011 y septiembre de 2012. ¿Es la 
tasa de desempleo de septiembre de 2012 alta o baja, comparada con los niveles 
del pasado? 


Lee la sección “Significado de la tasa de desempleo”, que empieza en la pág. 349 y repasa 
la Figura 12-1 en la pág. 348. 


La tasa de desempleo ha disminuido de manera notable en este periodo. Tanto 
la tasa de actividad como la tasa de empleo han disminuido también. Según las 
cifras del pasado, tal como indica la Figura 12-1, una tasa de desempleo del 7,8% 
es alta. ■ 






1. La inflación y el desempleo son los males gemelos de la 
macroeconomía y la principal preocupación de los ges¬ 
tores de la política económica. 

2. El empleo es el número de personas ocupadas; el des¬ 
empleo es el número de personas desempleadas que 
buscan activamente un puesto de trabajo; su suma es 

la población activa, y la tasa de actividad o tasa de 
participación es el porcentaje de la población en edad 
de trabajar que forma parte de la población activa. 

3. La tasa de desempleo, el porcentaje de la población 
activa que está desempleada y que busca activamente 
un puesto de trabajo, puede tanto sobreestimar como 
subestimar el verdadero nivel de desempleo. Puede sobre¬ 
estimarlo porque contabiliza como desempleados a los 
que siguen buscando un puesto de trabajo aunque de que 
se les haya ofrecido uno. Y puede subestimarlo porque 
no contabiliza a los trabajadores frustrados, tales como 
los trabajadores desanimados, los trabajadores con 
vínculos marginales y los subempleados. Además, la 
tasa de desempleo varía considerablemente entre los dife¬ 
rentes grupos de población; habitualmente es más alta 
entre los trabajadores más jóvenes y entre los que tienen 
una edad cercana a la jubilación, que entre quienes están 
en sus mejores años laborales. 

4. La tasa de desempleo está influida por el ciclo econó¬ 

mico. La tasa de desempleo generalmente cae cuando 
la tasa de crecimiento del PIB real está por encima de 


su media, y aumenta en general cuando la tasa de cre¬ 
cimiento del PIB real está por debajo de su media. Una 
recuperación sin trabajo, un período en el que el PIB 
real está creciendo pero en el que el desempleo aumenta, 
suele producirse después de las recesiones. 

5. La creación y la destrucción de empleo, así como los 
abandonos voluntarios del puesto de trabajo, llevan 
a la búsqueda de empleo y al desempleo friccio- 
nal. Además, una serie de factores como los salarios 
mínimos, los sindicatos, los salarios de eficiencia, 
las políticas económicas diseñadas para ayudar a los 
desempleados, y los desajustes entre los empleados y los 
empleadores, provocan una situación en la que, con el 
salario del mercado, hay un exceso de oferta de trabajo, 
lo que genera desempleo estructural. Como conse¬ 
cuencia, la tasa natural de desempleo, la suma del 
desempleo friccional y del desempleo estructural, es 
bastante mayor que cero, aunque haya muchos trabajos 
disponibles. 

6. La tasa de desempleo observada es igual a la suma de la 
tasa natural de desempleo, la parte del desempleo que es 
independiente del ciclo económico, más el desempleo 
cíclico, la parte del desempleo que depende de las fluc¬ 
tuaciones del ciclo económico. 

7. La tasa natural de desempleo varía a lo largo del tiem¬ 
po, en gran parte como consecuencia de los cambios de 
las características de la población activa, de las institu- 
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ciones del mercado de trabajo y de las políticas econó¬ 
micas. 


fi I,a inflación, en contra de la creencia general, no empo- 
brece a todo el mundo por elevar el nivel de precios. Esto 
es así porque los salarios y las rentas se ajustan para 
tener en cuenta el aumento del nivel de precios, de mane¬ 
ra que los salarios reales y la renta real permanecen 
inalterados. Sin embargo, una tasa de inflación alta 
impone costes globales a la economía: costes en suela 
de zapatos, costes del cambio de menú y costes de 
unidad de cuenta. 


can, generalmente, en términos monetarios. El tipo de 
interés especificado en un crédito es normalmente un 
tipo de interés nominal, que es diferente del tipo de 
interés real, a causa de la inflación. Una tasa de infla¬ 
ción mayor que la esperada es buena para los prestata¬ 
rios y mala para los prestamistas. Una tasa de inflación 
menor que la esperada es buena para los prestamistas y 
mala para los prestatarios. 


g. La inflación puede producir ganadores y perdedores en la 
economía porque los contratos a largo plazo se especifi- 


10. Mucha gente cree que las políticas que deprimen la eco¬ 
nomía y producen un desempleo elevado son necesarias 
para reducir la inflación instalada en la economía. Como 
la desinflación es muy costosa, los gestores de la políti¬ 
ca económica intentan ante todo evitar que la inflación 
alcance niveles excesivos. 


CONCEPTOS CLAVE 


Empleo, p. 348 
Desempleo, p. 348 
Población activa, p. 349 
Tasa de actividad, o tasa de participa¬ 
ción, p. 349 

Tasa de desempleo, p. 349 
’rabajadores desanimados, p. 350 
Trabajadores con vínculos marginales, 
p. 350 


Subempleados, p. 350 
Recuperación sin trabajo, p. 353 
Búsqueda de empleo, p. 355 
Desempleo friccional, p. 355 
Desempleo estructural, p. 356 
Salarios de eficiencia, p. 358 
Tasa natural de desempleo, p. 359 
Desempleo cíclico, p. 359 
Salario real, p. 363 


Renta real, p. 363 

Costes en suela de zapatos, p. 364 

Costes de cambio de menú, p. 364 

Costes de unidad de cuenta, p. 365 

Tipo de interés, p. 366 

Tipo de interés nominal, p. 366 

Tipo de interés real, p. 366 

Desinflación, p. 367 




1. Todos los meses, habitualmente el primer viernes del 
mes, la Oficina de Estadísticas Laborales de los Estados 
Unidos publica el Resumen de la Situación del Empleo 
correspondiente al mes anterior. Entra en www.bls.gov. 
En la página web de la Oficina de Estadísticas Laborales, 
al principio de la página, selecciona "Subject Areas", busca 
“Unemployment" y selecciona "National Unemployment 
Rate". Encontrarás el Resumen de la Situación del Empleo 
en "CPS News Releases" en la parte izquierda de la página. 
¿Cómo es la tasa de desempleo comparada con la del mes 
anterior? ¿Y comparada con la de hace un año? 


b. Cuando Melanie y sus compañeros de trabajo se nega¬ 
ron a aceptar recortes salariales, su empresa externa- 
lizó las tareas de programación a trabajadores de otro 
país. Este fenómeno está afectando a toda la industria 
de programación. 

, Debido a la recesión actual, Melanie ha sido despedi¬ 
da de su empleo como programadora. Su empresa le 
prometió volver a contratarla cuando el negocio vaya 
mejor. 


Parte de la información publicada en el Resumen de la 
Situación del Empleo se refiere al tiempo que han esta¬ 
do desempleados los individuos. Vuelve a www.bls.gov y 
busca el último informe. Utiliza la misma técnica que en 
el problema 1 para encontrar el Employment Situation 
Summary. Cerca del final del Employment Situation, 
pincha en la Tabla A-12, titulada "Unemployed persons 
by duration of Unemployment". Utiliza las cifras ajus¬ 
tadas estacional mente para responder a las siguientes 
preguntas: 

a. ¿Cuántos trabajadores estuvieron desempleados menos 
de 5 semanas? ¿Qué porcentaje del total de desemplea¬ 
dos representan estos trabajadores? ¿Cómo son estos 
datos comparados con los del mes anterior? 

¿Cuántos trabajadores estuvieron desempleados 
27 semanas o más? ¿Qué porcentaje del total de 
desempleados representan estos trabajadores? ¿Cómo 
son estos datos comparados con los del mes anterior? 
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c. ¿Cuánto tiempo estuvo desempleado el trabajador 
medio (duración media en semanas)? ¿Cómo es este 
promedio comparado con el del mes anterior? 

d. Comparando el último mes para el que hay datos dis¬ 
ponibles con el mes anterior, di si el problema del des¬ 
empleo de larga duración ha mejorado o empeorado. 

5. En Profunctia solo hay un mercado de trabajo. Todos los 
trabajadores tienen la misma formación y todas las empre¬ 
sas contratan a trabajadores con esa formación. Utiliza el 
gráfico adjunto, que muestra la oferta y la demanda de 
trabajo, para responder a las siguientes preguntas. Ilustra 
cada respuesta con un gráfico. 



(miles) 


a. ¿Cuál es el salario de equilibrio en Profunctia? Con 
ese salario, ¿cuál es el nivel de empleo, el tamaño de la 
población activa y la tasa de desempleo? 

b. Si el gobierno de Profunctia fija un salario mínimo 
de 12 $, ¿cuál será el nivel de empleo, el tamaño de la 
población activa y la tasa de desempleo? 

c. Si los sindicatos consiguen en la negociación colecti¬ 
va un salario de 14 $, ¿cuál será el nivel de empleo, el 
tamaño de la población activa y la tasa de desempleo? 

d. Si el deseo de retener a sus empleados y animarles a 
trabajar mejor, lleva a las empresas a fijar un salario 
de 16 $, ¿cuál será el nivel de empleo, el tamaño de la 
población activa y la tasa de desempleo? 

6. La población activa de un país es la suma del número de 
trabajadores ocupados y de trabajadores desempleados. La 
tabla adjunta proporciona datos del tamaño de la pobla¬ 
ción activa y del número de trabajadores desempleados, 
correspondientes a diferentes regiones de los Estados 
Unidos. 


Región 

Población activa 
(miles) 

Mayo 2010 Mayo 2011 

Desempleados 

(miles) 

Mayo 2010 Mayo 2011 

Nordeste 

28.303,7 

28.201,9 

2.482,7 

2.254,1 

Sur 

55.223,5 

55.544,1 

5.126,3 

4.896,6 

Medio Oeste 

34.520,2 

34.430,0 

3.305,7 

2.803,7 

Oeste 

35.827,2 

35.613,0 

3.954,0 

3.664,4 


Fuente: Oficina de Estadísticas Laborales. 


a. Calcula el número de trabajadores ocupados en cada * 
región en mayo de 2010 y en mayo de 2011. Utiliza tu s I 
respuestas para calcular la variación del número total 
de trabajadores ocupados entre mayo de 2010 y mavo 
de 2011. 

b. Calcula el crecimiento de la población activa en cada 
región desde mayo de 2010 hasta mayo de 2011. 

c. Calcula las tasas de desempleo de las diferentes regio- 1 
nes en mayo de 2010 y en mayo de 2011. 

d. ¿Qué se puede deducir a partir de la caída de las tasas 
de desempleo durante este periodo? ¿Fue causada por 
una pérdida neta de puestos de trabajo o por una gran 
disminución del número de las personas que buscan 
empleo? 

7. ¿En cuál de los siguientes casos es más probable que exis¬ 
tan salarios de eficiencia? ¿Por qué? 

a. Jane y su jefe trabajan en equipo vendiendo helados. 

b. Jane vende helados sin ninguna supervisión directa de 
su jefe. 

c. Jane habla coreano y vende helados en un barrio donde 
el coreano es la lengua dominante. Es difícil encontrar 
otro trabajador que hable coreano. 

8. ¿Cómo afectarán los siguientes cambios a la tasa natural 
de desempleo? 

a. El gobierno reduce el período de tiempo durante el 
cual un trabajador desempleado puede recibir presta¬ 
ciones por desempleo. 

b. Hay más adolescentes que, cuando terminan el bachi¬ 
llerato, continúan estudiando en vez de buscar un tra¬ 
bajo. 

c. El mayor acceso a internet hace que tanto los emplea¬ 
dores potenciales como los potenciales empleados utili¬ 
cen la red para ofrecer y buscar trabajos. 

d. La afiliación sindical disminuye. 

9. Con su tradición de un trabajo para toda la vida de la 
mayoría de los ciudadanos, hubo un tiempo en que Japón 
tenía una tasa de desempleo mucho más baja que la de los 
Estados Unidos; entre 1960 y 1995, la tasa de desempleo 
de Japón solo superó una vez el 3%. Sin embargo, desde 
el hundimiento de su bolsa de valores en 1989 y el escaso 
crecimiento económico a partir de 1990, el sistema de 
un empleo para toda la vida ha quebrado y el desempleo 
aumentó hasta más del 5% en 2003. 

a. Explica el probable efecto que la quiebra del sistema 
de un empleo para toda la vida ha tenido sobre la tasa 
natural de desempleo de Japón. 

b. Tal como muestra el gráfico adjunto, la tasa de creci¬ 
miento del PIB real de Japón se recuperó después de 
2001 y antes de la crisis económica global de 2007-2009. 
Explica el probable efecto de este incremento del PIB 
real sobre la tasa de desempleo. La variación de la tasa 
de desempleo durante este periodo, ¿es más probable 
que se deba a un cambio de la tasa natural de desem¬ 
pleo, o a un cambio de la Lasa de desempleo cíclico? 
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Año 


Fuente : 0CDE. 


10. En los siguientes ejemplos, ¿está creando la inflación 
ganadores y perdedores sin un coste neto para la eco¬ 
nomía, o la inflación está imponiendo un coste neto a la 
economía? Si se está imponiendo un coste neto, ¿de qué 
tipo de coste se trata? 

a. Cuando se espera una inflación elevada, a los trabaja¬ 
dores se les paga más frecuentemente y se hacen más 
viajes al banco. 

b. Lanwei recibe de su empresa dietas por sus gastos 
en viajes de trabajo. Algunas veces, sin embargo, la 
empresa tarda mucho en pagárselas. Por eso, cuando la 
inflación es alta, Lanwei está menos dispuesta a hacer 
viajes de trabajo. 

c. Héctor Homeowner tiene, desde hace cinco años, una 
hipoteca con un tipo de interés nominal fijo del 6%. 
Durante esos cinco años, la tasa de la inflación se ha 
disparado inesperadamente hasta la tasa actual del 7%. 

d. En respuesta a una inflación inesperadamente alta, el 
gerente de unos apartamentos de Cape Cod debe volver 
a imprimir y reenviar unos costosos folletos en color 
con los nuevos precios dé alquiler para esta temporada. 

11. El gráfico adjunto muestra los tipos de interés de los créditos 
a un año, y la inflación durante el período 1990 y 2005 en 
la economía de Albernia. ¿Cuándo han sido especialmente 
atractivos los créditos a un año en Albernia y por qué? 



12. La tabla adjunta contiene la tasa de inflación en el año 
2000 y la tasa de inflación media del periodo 2001-2010 
correspondientes a siete países diferentes: 


País 

Brasil 

China 

Francia 

Indonesia 

Japón 

Turquía 

Estados Unidos 
Fuente: FMI. 


Tasa de inflación 
en 2000 

7,060/q 

0,4 

1,83 

3,77 

-0,78 

55,03 

3,37 


Tasa de inflación 
media en 2001-2010 

6,70o/o 

2,16 

1,86 

8,55 

-0,25 

18,51 

2,40 


a. Dada la relación esperada entre la inflación media y los 
costes de cambio de menú, ordena los países de mayor 
a menor coste de cambio de menú, utilizando los datos 
de la inflación media del periodo 2001-2010. 

b. Ordena los países en función de las tasas de inflación 
que más favorezcan a los prestatarios con créditos a 10 
años firmados en 2000. Supon que los créditos se nego¬ 
ciaron con la expectativa de que la tasa de inflación 
desde 2001 hasta 2010 sería la misma que la tasa de 
inflación de 2000. 

c. Los prestatarios japoneses, que recibieron préstamos a 
diez años en Japón, ¿ganaron o perdieron globalmente, 
respecto a los prestamistas? Explica tu respuesta. 

13. El gráfico adjunto muestra la tasa de inflación en el Reino 
Unido entre 1980 y 2010. 



a. Entre 1980 y 1985, los gestores de la política econó¬ 
mica del Reino Unido trabajaron para rebajar la tasa 
de inflación. ¿Qué podríamos predecir sobre lo que le 
sucedió al desempleo entre 1980 y 1985? 

b. Los gestores de la política económica del Reino Unido 
toman medidas contundentes cuando la tasa de infla¬ 
ción supera una tasa objetivo del 2%. ¿Por qué sería 
perjudicial que la inflación subiera del 3,4% (el nivel de 
2010) a, por ejemplo, un nivel del 5%? 
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¿es también bueno para General Motors? 




El primero de junio de 2009, General Motors solicitó decla¬ 
rarse en suspensión de pagos. Fue un triste acontecimiento 
para una empresa que en el pasado había sido considerada 
como el genuino símbolo del éxito económico de Estados 
Unidos -hasta tal punto que en 1953 el presidente de la 
compañía declaró que los intereses de la empresas y los de 
la nación eran idénticos: “Durante años he creído que lo 
que era bueno para el país era bueno para General Motors, 
y viceversa." 

La suspensión de pagos de 2009 no significó que GM 
cerrara sus fábricas; la compañía pudo seguir operando 
gracias a los casi 50.000 millones de dólares de ayuda fede¬ 
ral. A cambio de esa ayuda, el gobierno recibió un paquete 
de acciones de la empresa reestructura¬ 
da. La intención del gobierno era vender 
ese paquete posteriormente, una vez que 
la compañía fuera rentable de nuevo. 

Pero, ¿por qué los miembros del 
gobierno creían que existía una razona¬ 
ble posibilidad de que GM volviese a ser 
rentable? Su decisión se basaba en una 
observación y en una predicción. 

La observación era que los proble¬ 
mas de GM no eran únicos. Sin duda, la 
empresa había estado mal gestionada y 
necesitaba dos cosas, fabricar mejores 
automóviles y reducir sus costes. Pero 
todos los fabricantes de automóviles de 
EE. UU. tenían problemas; las ventas de 
automóviles se habían desplomado y, ade¬ 
más de esto, el conjunto de la produc¬ 
ción manufacturera se había hundido. 

La asociación de debilidad de las ventas 
de automóviles con una caída general de 


las manufacturas encaja con el perfil histórico. El gráfico 
adjunto muestra las ventas de automóviles y la producción 
manufacturera total de EE. UU. como porcentaje de su 
capacidad; las dos series han evolucionado de la misma 
forma frecuentemente, aunque no siempre. 

La predicción era que tanto la producción manufac¬ 
turera como las ventas de automóviles pronto se recu¬ 
perarían, mejorando la situación de GM. Y la realidad 
demostró que fue así: a medida que la economía se fue 
recuperando, también lo hizo GM, que volvió a ser rentable 
en 2010. Hacia finales de 2010, el gobierno pudo empezar 
a vender sus acciones, reduciendo su participación en el 
capital de la empresa desde alrededor del 60% hasta el 
30% aproximadamente. En diciembre de 2012, el gobierno 
no había vendido completamente su participación del 30%, 
pero General Motors seguía siendo rentable. 

Por tanto, al menos hasta el momento actual, la famosa 
frase sigue siendo cierta: lo que es bueno para EE. UU. es, 
desde luego, bueno para General Motors y viceversa. 

PREGUNTAS PARA PENSAR 

1 . ¿Por qué el conjunto de la producción manufacturera y las 
ventas de automóviles tienden a evolucionar de la misma forma? 

2 . ¿Por qué era razonable en junio de 2009 predecir que las 
ventas de automóviles mejorarían en un futuro cercano? 

3. ¿Por qué el gobierno de Obama fue especialmente afortunad 
por haber decidido rescatar a GM en junio de 2009 en vez de 
por ejemplo, 6 meses antes? 


Ventas de automóviles y producción manufacturera total, 1976 -2011 


Ventas de 
automóviles 
(millones) 

22 

20 
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Ventas de vehículos 
ligeros: automóviles 
y camionetas 


capacidad manufacturera 


Producción 
manufacturera 
(porcentaje de 
la capacidad total) 


1976 1980 1985 1990 1995 2000 2005 


Fuente: Banco de la Reserva Federal de San Luis. 
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Iresa c r¡al • Conseguir un adelanto del PIB 



El PIB importa. Los inversores y los líderes empresaria¬ 
les siempre están pendientes de conseguir los datos más 
recientes. Cuando la Oficina de Análisis Económico revela 
su primera estimación del PIB trimestral de los EE. UU., 
normalmente el día 27 o 28 del mes siguiente al final del 
trimestre en cuestión, siempre es una noticia relevante. 

De hecho, muchas empresas y otros agentes de la eco¬ 
nomía tienen tal ansiedad por conocer qué le pasa al PIB 
que no están dispuestos a esperar a la estimación oficial. 
Por esta razón, varias entidades se dedican a publicar 
datos que pueden utilizarse para predecir el valor que 
tendrá la estimación oficial. Hablemos de dos de estas 
organizaciones, la consultoría económica Macroeconomic 
Advisers y la agencia sin fines de lucro Institute of Supply 
Management. 

Macroeconomic Advisers .utiliza una aproximación 
directa: produce su propia estimación del PIB basándose 
en los datos de referencia del gobierno de EE. UU. Pero, 
mientras que la Oficina de Análisis Económico calcu¬ 
la solamente estimaciones trimestrales, Macroeconomic 
Advisers calcula estimaciones mensuales del PIB. Esto 


significa que los clientes pueden, por ejemplo, ver las 
estimaciones para enero y febrero y hacer una predicción 
bastante buena de cuál va a ser el PIB del primer trimes¬ 
tre, aunque les falte el dato de marzo. Las estimaciones 
mensuales se obtienen consultando muchas estadísticas 
mensuales que miden las compras, por ejemplo, de auto¬ 
móviles y camiones, nuevas viviendas en construcción y 
exportaciones. 

El Institute of Supply Management (ISM) utiliza una 
metodología muy diferente. Se basa en las encuestas 
mensuales de los gestores de compras -es decir, ejecutivos 
encargados de comprar suministros para sus empresas- 
a los que se pregunta sobre todo si sus empresas están 
aumentando o reduciendo su producción. (Decimos “sobre 
todo" porque el ISM les pide que contesten a una lista más 
amplia de preguntas). Las respuestas a las encuestas se 
publican en forma de índices que muestran el porcentaje 
de las empresas que están creciendo. Obviamente, estos 
índices no informan directamente sobre cuál va ser la 
evolución del PIB. Pero históricamente, los índices ISM 
han tenido una correlación muy estrecha con la tasa de 
crecimiento del PIB, y esta relación histórica puede uti¬ 
lizarse para convertir los datos de ISM en “advertencias 
adelantadas" de las estimaciones del PIB. 

De forma que si uno no puede esperar hasta que se 
conozcan los datos trimestrales del PIB, no está solo. El 
sector privado ha satisfecho esta necesidad y se pueden 
obtener los datos cada mes. 

PREGUNTAS PARA PENSAR 

1 . ¿Por qué las empresas tienen interés en conocer el PIB hasta 
tal punto que buscan estimaciones adelantadas? 

2. ¿Cómo encajan los métodos de Macroeconomic Advisers y 
el Institute of Supply Management, con las tres formas de de 
calcular el PIB? 

3. Si hay empresas privadas que calculan estimaciones del PIB, 
¿para qué se necesita la Oficina de Análisis Económico? 
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La década de 1990 fue un periodo de efervescencia bursá¬ 
til, una década en la que se crearon numerosas compañías 
basadas en internet, que a continuación vendieron sus 
acciones a precios increíblemente altos y que, finalmente, 
se desinflaron. Algunas de las punto-coms (dot-com), sin 
embargo, crearon modelos de negocio que tuvieron éxito y 
sobrevivieron. Una de ellas es Monster.com, una empresa 
dedicada a buscar puestos de trabajo que, junto con sus 
competidores, contribuyó a sustituir los tradicionales 
anuncios de puestos de trabajo en los periódicos por lista¬ 
dos en internet. 

Monster Worldwide (el nombre actual de la compañía) y 
sus competidores venden servicios tanto a los empleadores 
que buscan trabajadores, como a los trabajadores que bus¬ 
can empleos. Los empleadores colocan listados de puestos 
de trabajo, a los que pueden responder los trabajadores; 
además de responder a estos listados, los trabajadores que 
buscan un empleo pueden pagar por servicios especiales 
como, por ejemplo, que les escriban un currículum o que 
den prioridad al listado del mismo. 

La importancia cada vez mayor de 
los anuncios de empleo en la red irrum¬ 
pió en los hogares en 2007, cuando The 
Conference Board, un grupo empre¬ 
sarial que durante mucho tiempo ha 
seguido la marcha de la economía edi¬ 
tando un boletín de anuncios de ofertas 
de empleo, añadió un índice de anun¬ 
cios on line. Como puede verse en la 
figura adjunta, un hundimiento de los 
anuncios de empleo on line anticipó el 
aumento del desempleo en 2008-2009; 
cuando los anuncios en internet empe¬ 
zaron a recuperarse, el desempleo se 
estabilizó e inició un suave declive. 

En los últimos años de la década de 
1990, cuando la economía de EE. UU. 
tenía una tasa de desempleo inusual¬ 
mente baja, algunos economistas sugi¬ 


rieron que Monster Worldwide y otros buscadore 
empleo por internet podrían ser responsables en parte ^ 
facilitar que los trabajadores consiguieran nuevos empleo 
sin pasar por un dilatado periodo intermedio antes de 
obtenerlos. La evidencia de este efecto, sin embargo, no es 
concluyente. 

Se podría pensar que la recesión de 2007-2009, durante 
la cual muchos trabajadores despedidos estaban bus¬ 
cando desesperadamente nuevos empleos, debería haber 
sido buena para Monster. Y, en efecto, la compañía reci¬ 
bió muchísimas solicitudes de trabajadores que querían 
que les colgaran sus currículum. Pero la compañía sana 
mucho más dinero con los listados de ofertas de puestos 
de trabajo por parte de los empleadores, y estos cayeron 
drásticamente durante la recesión, dañando la base del 
negocio de Monster. 

Hacia finales de 2010, la economía parecía encaminar¬ 
se hacia la recuperación, pero los listados de empleos poJB 
internet estaban perdiendo terreno frente a Twitter y las 
redes sociales. De hecho, hacia finales de 2012, Monster 
había perdido el 90% de su valor, primordialmente debido 
a la aparición de Linkedln y otras redes empresariales y 
sociales. 

| PREGUNTAS PARA PENSAR 

1. Utiliza los flujos representados en la Figura 12-7 para explicar 
el papel potencial de los listados de empleo por internet en la 
economía. 

2. A la vista de nuestro análisis de los determinantes de la tasa de 
desempleo, ¿cómo podría ayudar la mejor comunicación entre 
los buscadores de empleo y los empleadores, propiciada por 
los listados de internet? 

3. El hecho de que a Monster le fuera mal durante el aumento del 
desempleo de 2008-2009, ¿qué le sugiere respecto a la natu¬ 
raleza de dicho aumento? 

Una caída de los anuncios de empleo on line anticipa un aumento 

del desempleo, 2008-2009 M 



J 



Crecimiento económico 
a largo plazo 

CUENTOS CHINOS 



Tal como ilustra el caso de China, hay una relación positiva entre la tasa de crecimiento a largo 
plazo de un país y la estatura media de su población. 


£ HIÑA ESTÁ CRECIENDO, Y LOS CHINOS 
% también. Según las estadísticas ofi¬ 
ciales, los niños chinos son hoy más de 
6 cm más altos que hace 30 años. El ciuda¬ 
dano chino medio es todavía mucho más 
bajo que el estadounidense medio, pero al 
ritmo actual de crecimiento esta diferencia 
puede haber desaparecido con creces en 
un par de generaciones. 

Si eso ocurre, China estará siguiendo 
los pasos de Japón. Los estadounidenses 
de mayor edad tienden a pensar que los 
japoneses son bajitos, pero hoy los hom¬ 
bres jóvenes japoneses son en promedio 
casi 13 cm más altos más altos que en 
1900, lo que les hace casi tan altos como 
los estadounidenses de su edad. 

La causa del aumento de estatura de los 
japoneses’no es ningún misterio -son más 
altos porque son más ricos. A principios 
del siglo xx Japón era un país relativa¬ 


mente pobre en el que muchas familias no 
podían permitirse dar una nutrición ade¬ 
cuada a sus niños. Como consecuencia, 
aquellos niños se convirtieron en adultos 
de baja estatura. Sin embargo, a partir de 
la Segunda Guerra Mundial Japón se ha 
convertido en una potencia económica 
en la que la comida es abundante y los 
adultos jóvenes son mucho más altos que 
antes. 

Es lo mismo que está pasando ahora en 
China. Aunque sigue siendo un país rela¬ 
tivamente pobre, China ha hecho grandes 
avances económicos en los últimos treinta 
años. Su historia reciente es probablemen¬ 
te el ejemplo más espectacular de creci¬ 
miento económico a largo plazo -un cre¬ 
cimiento continuo del producto per cápita. 
Sin embargo, a pesar de su impresionante 
evolución, China todavía está tratando 
de alcanzar a los países económicamente 


QUÉ APRENDEREMOS 
EN ESTE CAPÍTULO 


1 Por qué el aumento del PIB real 
per cápita se utiliza para medir el 
crecimiento económico a largo plazo, 
cómo ha cambiado el PIB real per 
cápita a lo largo del tiempo y cómo 
varía entre países. 

* Por qué la productividad es la clave 
del crecimiento económico a largo plazo, 
y cómo la productividad está impulsada 
por el capital físico, el capital humano y 
el progreso tecnológico. 

* Los factores que explican por qué 
las tasas de crecimiento a largo plazo 
difieren tanto entre países. 

* Cómo ha variado el crecimiento 
entre las principales regiones del 
mundo y por qué se aplica la hipótesis 
de la convergencia a los países 
económicamente avanzados. 

> El problema de la sostenibilidad 
y los retos para el crecimiento que 
se derivan de la escasez de recursos 
naturales y del deterioro del medio 
ambiente. 


avanzados como los Estados Unidos o 
Japón. Sigue siendo un país relativamente 
pobre porque esas otras naciones empe¬ 
zaron su propio proceso de crecimiento a 
largo plazo muchas décadas antes -y en el 
caso de los Estados Unidos y de los países 
de Europa, hace más de un siglo. 

Muchos economistas sostienen que 
el crecimiento económico a largo plazo 
-por qué se produce y cómo se consi¬ 
gue- es la cuestión más importante de la 
Macroeconomía. En este capítulo presen¬ 
tamos algunos hechos al respecto, explo¬ 
ramos los factores que según los econo¬ 
mistas determinan el ritmo al que tiene 
lugar el crecimiento a largo plazo, analiza¬ 
mos las políticas que pueden favorecerlo o 
dificultarlo y tratamos cuestiones relativas 
a la sostenibilidad medioambiental del 
crecimiento a largo plazo. 
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Comparación de economías en 
Y en el espacio 


el 



ntes de analizar las fuentes del crecimiento económico a largo plazo, resulta 
útil tener una idea de cuánto ha crecido la economía de los Estados Unidos a 
lo largo del tiempo y de lo grandes que son las brechas que aún separan a los 
países ricos, como los Estados Unidos, de los que todavía no han conseguido un cre¬ 
cimiento comparable. Así que vamos a echar un vistazo a los números. 


El PIB real per cápita 

El principal indicador utilizado para el seguimiento del crecimiento económico es 
el PIB real per cápita -el PIB real dividido entre la población. Nos centramos en el 
PIB porque, como vimos en el capítulo 11, el PIB mide el valor total de los bienes y 
servicios finales producidos en una economía, pero también mide el total de las ren¬ 
tas ganadas en una economía en un determinado año. Utilizamos el PIB real porque 
queremos aislar los cambios de las cantidades de bienes y servicios de los efectos de 
un aumento del nivel de precios. Y nos centramos en el PIB real per cápita porque 
queremos aislar los efectos de las variaciones de la población. Por ejemplo, si todo lo 
demás no varía, un aumento de la población hace que baje el nivel de vida del ciuda¬ 
dano medio -el mismo PIB real se reparte ahora entre más personas. Un aumento del 
PIB real que solo llegue a igualar el aumento de la población deja inalterado el nivel 
de vida medio. 

Aunque también aprendimos en el capítulo 11 que el crecimiento del PIB real per 
cápita no debería ser, en sí mismo, un objetivo de la política económica, sí que es 
un indicador muy útil para resumir el progreso económico de un país a lo largo del 
tiempo. La Figura 13-1 muestra los PIB reales per cápita de los Estados Unidos, la 
India y China entre 1900 y 2010, medidos en dólares de 1990. (Dentro de un momento 
hablaremos de la India y de China). La escala del eje vertical es logarítmica para que 
cambios porcentuales idénticos del PIB real per cápita tengan el mismo tamaño en 
el gráfico. 

Para dar una idea de cuánto ha crecido la economía de los Estados Unidos en los 
últimos cien años, en la Tabla 13-1 se recogen datos del PIB real per cápita en los 


Crecimiento económico de los Estados Unidos, China y la India durante 
figura 13-1 los últimos cien años __ 


En el gráfico se representan los PIB reales 
per cápita de los Estados Unidos, China 
y la India, entre 1900 y 2010, medidos en 
dólares de 1990. Los cambios porcen¬ 
tuales idénticos del PIB real per cápita 
están dibujados del mismo tamaño. Tal 
como muestran las mayores pendientes 
de las líneas que representan a China y la 
India, desde 1980 la tasa de crecimiento 
de estos dos países ha sido mucho mayor 
que la de los Estados Unidos. En 2000 
China alcanzó el nivel de vida que Estados 
Unidos había alcanzado en 1900. En 2010, 
la India seguía siendo más pobre que los 
Estados Unidos en 1900. (La falta de 
datos de China entre 1940 y 1950 se debe 
a la guerra). 

Fuente: ANGUS Maddison, Statistics on 
World Population, GDP, and Per Capita GDP, 
1-2008AD, http://www.ggdc.net/maddison; 
Fondo Monetario Internacional. 
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años 


seleccionados, presentados de dos maneras: como porcentaje del nivel 


¿e 19^0 y como porcentaje del nivel de 2010. En 1920 la economía estadouni 
dense ya producía por persona el 136% de lo que producía en 1900. En 2010 
Uroducía por persona el 758% de lo que producía en 1900, un aumento de más 
¿el 700%. Visto de otra forma, la producción per cápita de 1900 era solo el 
j 3 % de la de 2010. 

La renta de la familia media estadounidense crece más o menos en pro¬ 
porción a la renta per cápita. Por ejemplo, un aumento de un 1% del PIB real 
per cápita se corresponde aproximadamente con un aumento del 1% de la 
renta de la familia 'mediana” o "típica” -una familia que esté en el centro de 
la distribución de la renta. En 2010 el hogar estadounidense mediano tuvo una 
renta de unos 50.000 $. Puesto que la Tabla 13-1 nos indica que el PIB real per 
cápita de 1900 era el 13% del nivel de 2010, probablemente el poder adquisitivo 
de una familia media en 1900 sería solo el 13% del poder adquisitivo de una 
familia típica en 2010. Eso son aproximadamente unos 6.100 dólares actuales, 
lo que representa un nivel de vida que hoy consideraríamos de pobreza grave. 

Si pudiéramos llevar a 1900 a una familia media actual de los Estados Unidos, 
se sentiría sometida a enormes privaciones. 

Sin embargo, en el mundo hay actualmente mucha gente que tiene un nivel de vida 
igual o menor que el de los Estados Unidos al principio del siglo pasado. Esto es lo que 
la Figura 13-1 nos dice acerca de China y la India: a pesar del espectacular crecimien¬ 
to económico de China en las últimas tres décadas y de la algo menos llamativa pero 
importante aceleración del crecimiento de la India, China apenas acaba de alcanzar 
el nivel de vida que se disfrutaba en los Estados Unidos al principio del siglo veinte, 
y la India todavía no lo ha logrado. Y actualmente la mayor parte del mundo es más 
pobre que China y la India. 

Puedes hacerte una idea del nivel de pobreza que hay en el mundo observando 
la Figura 13-2, un mapa del mundo en el que los países están clasificados según sus 
niveles de PIB per cápita en 2010, medidos en dólares estadounidenses. Como puedes 
ver, grandes zonas del mundo tiene unos niveles de renta bajos. Hablando en general, 
los países de Europa y Norteamérica, así como unos cuantos del Pacífico, tienen ren¬ 
tas altas. El resto del mundo, que contiene la mayoría de la población mundial, está 


tabla 13-1 PIB real per cápita 
de los Estados Unidos 


Año 

Porcentaje 
del PIB real 
de 1900 

Porcentaje 
del PIB real 
de 2010 

1900 

100% 

13% 

1920 

136 

18 

1940 

171 

23 

1980 

454 

60 

2000 

696 

92 

2010 

758 

100 


Fuente: Angus Maddison, Statistics on World 
Population, GDP, and Per Capita GDP, 
1-2008AD, http://www.ggdc.net/maddison; 
Oficina de Análisis Económico. 


figura 13-2 Niveles de 
renta en el mundo, 2010 

Mientras que los países de Europa 
y Norteamérica -junto con algunos 
países del Pacífico- tienen altos 
niveles de renta, la mayor parte del 
mundo es todavía muy pobre. En la 
actualidad, alrededor del 50% de la 
población mundial vive en países con 
niveles de vida más bajos que el que 
tenía Estados Unidos hace cien años. 
Fuente: Fondo Monetario Internacional. 
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len usar frases en las que se mezclan los 
dos conceptos, lo que puede causar con¬ 
fusión. Por ejemplo, cuando decimos que 
“el crecimiento de los Estados Unidos dis¬ 
minuyó durante la década de 1970” lo q Ue 
en realidad queremos decir es que la tasa 
de crecimiento del PIB real fue menor en 
los años setenta que en la década de 1960. 
Cuando decimos que “el crecimiento se 
aceleró a principios de la década de 1990” 
queremos decir que la tasa de crecimien¬ 
to aumentó en esos años -por ejemplo 
pasando del 3% al 3,5% y del 3,5% al 4%. 


dominado por países con un PIB per cápita menor que 3.976 $ -y, a menudo, mucho 
menor. De hecho, hoy en día más del 50% de la población mundial tiene unos niveles 
de vida más bajos de los que tenían los estadounidenses hace cien años. 

Tasas de crecimiento 

¿Cómo consiguieron los Estados Unidos producir por persona en 2010 más de siete 
veces lo que producían en 1900? Pues, poquito a poco. El crecimiento económico a 
largo plazo normalmente es un proceso gradual en el que el PIB real per cápita crece 
un pequeño porcentaje al año. Desde 1900 hasta 2010, el PIB real per cápita aumentó 
en los Estados Unidos a una tasa media del 1,9%. 

Para hacerse una idea de la relación que existe entre la tasa anual de crecimiento 
del PIB real per cápita y la variación a largo plazo del PIB real per cápita, es útil tener 
en cuenta la Regla del 70, una fórmula matemática que indica cuánto tiempo tarda 
en duplicarse el PIB real per cápita, o cualquier otra variable que crezca gradualmen¬ 
te a lo largo del tiempo. La respuesta aproximada es: 

(13-1) Años necesarios para que _70_ 

una variable se duplique ~~ Tasa de crecimiento anual de la variable 


i ¡TRAMPAS! 

CAMBIOS DE NIVEL VERSUS TASAS 
DE VARIACIÓN 

Cuando se estudia el crecimiento económi¬ 
co, tiene una importancia crucial entender 
la diferencia entre un cambio de nivel y una 
tasa de variación. Cuando decimos que el 
PIB real “creció”, queremos decir que el 
nivel del PIB real aumentó. Por ejemplo, 
podríamos decir que el PIB real de los 
Estados Unidos creció en 385 mil millones 
(0,385 billones) de dólares durante 2010. 

Si sabemos cuál fue el PIB real de 2009, 
también podríamos representar el crecimien¬ 


to de 2010 en términos de tasa de variación. 
Por ejemplo, si el PIB real de 2009 fue 12,703 
billones de dólares, el PIB real de 2010 fue 
12,703 + 0,385 = 13,088 billones de dólares. 
Podemos calcular la tasa de variación, o tasa 
de crecimiento, del PIB real en 2010 como: 
((13,088 -12,703)/12,703) = (0,385/12,703) 
= 0,0303 = 3,03%. Las afirmaciones sobre el 
crecimiento económico en un determinado 
periodo casi siempre se refieren a variacio¬ 
nes de la tasa de crecimiento. 

Cuando se habla de crecimiento o de 
tasas de crecimiento, los economistas sue- 


Según la Regla del 70, el tiempo que 
tarda en duplicarse el valor de una 
variable que crece gradualmente es 
aproximadamente igual a 70 dividido 
entre la tasa de crecimiento anual de 
dicha variable. 


(Observa que la Regla del 70 solo se puede aplicar a una tasa de crecimiento positiva). 
Por tanto, si el PIB real crece a una tasa anual del 1%, tardará 70 años en duplicarse. 
Si crece a una tasa del 2%, tardará solo 35 años. De hecho, el PIB real per cápita de 
los Estados Unidos creció a una tasa del 1,9% durante los últimos cien años. La apli¬ 
cación de la Regla del 70 a esta información, implica que el PIB real per cápita habría 
tardado 37 años en duplicarse; habrían hecho falta 111 años -tres períodos de 37 años 
cada uno- para que se duplicase tres veces. Es decir, la Regla del 70 implica que, en el 
transcurso de 111 años, el PIB real per cápita de los Estados Unidos se habría multi¬ 
plicado por un factor de2x2x2 = 8.Y esta vuelve a ser una muy buena aproximación 
de la realidad. Entre 1899 y 2010 -un periodo de 111 años- el PIB real per cápita de 
los Estados Unidos se multiplicó casi exactamente por ocho. 

En la Figura 13-3 aparece la tasa de crecimiento medio anual del PIB real per 
cápita de unos cuantos países entre 1980 y 2010. Algunos países han tenido un éxito 
notable: China, por ejemplo, aunque sigue siendo un país bastante pobre, ha hecho 
progresos espectaculares. La India, aunque sus logros no llegan a los niveles de los de 
China, también ha conseguido un crecimiento impresionante, como analizaremos en 
la siguiente sección de "La Economía en acción". 

Otros países, por el contrario, han tenido crecimientos muy decepcionantes. 
Argentina fue considerada en otros tiempos una nación rica. A principios del siglo XX 
jugaba en la misma liga que los Estados Unidos y Canadá. Pero desde entonces se 
ha ido quedando atrás respecto a las economías más dinámicas. Y hay otros, como 
Zimbabue, que incluso han decrecido. 

¿Qué explica estas diferencias en las tasas de crecimiento? Para responder a esta 
pregunta tenemos que examinar las fuentes del crecimiento económico. 
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figura 13-3 Comparación de tasas de crecimiento recientes 


Se representa aquí la tasa 
de crecimiento anual del PIB 
real per cápita de una serie 
de países entre 1980 y 2010. 
China, y en alguna menor medi¬ 
da, la India e Irlanda, tuvieron 
crecimientos impresionantes. 
Los Estados Unidos y Francia 
tuvieron un crecimiento mode¬ 
rado. A pesar de que Argentina 
fue considerada como un país 
avanzado, tuvo crecimiento 
muy lento. Y hay otros, como 
Zimbabue, que han retrocedido. 
Fuente: Fondo Monetario 
Internacional 

‘Debido a la escasez de datos, los 
de Zimbabue son la media de la tasa 
de crecimiento anual del período 
2000-2010 


Tasa media de 
crecimiento anual 
del PIB real 
per cápita, 
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LA ECONOMIA EN ACCION 


LA INDIA DESPEGA 


L a India obtuvo la independencia de Gran Bretaña en 1947, convirtiéndose en la 
democracia más poblada del mundo -un status que ha mantenido hasta hoy. Sin 
embargo, durante más de tres décadas desde su independencia, esta feliz historia 
política se vio oscurecida en parte por unos resultados económicos decepcionantes. 
A pesar de sus ambiciosos planes de desarrollo económico, la evolución de la India 
ha sido persistentemente lenta. En 1980, el PIB real per cápita de la India era solo un 
50% mayor que el de 1947; la brecha entre los niveles de vida de la India y los de los 


países ricos, como Estados Unidos, se había ensanchado 
en lugar de reducirse. 

Desde entonces, sin embargo, la India lo ha hecho 
mucho mejor. Como se ve en la Figura 13-3, el PIB real per 
cápita creció a una tasa media del 4,2% anual, más que 
triplicándose entre 1980 y 2010. Ahora, la India tiene una 
clase media amplia que aumenta rápidamente. Y, efectiva¬ 
mente, los bien alimentados niños de esa clase media son 
mucho más altos que sus padres. 

¿Qué se hizo bien en la India a partir de 1980? Muchos 
economistas señalan a las políticas de reformas. Durante 
muchos años, tras la independencia, la India fue una 
economía estrechamente intervenida y muy regulada. En 
la actualidad las cosas son muy diferentes: una serie de 
reformas abrieron la economía al comercio internacional 
y potenciaron la competencia interior. Algunos econo¬ 
mistas, sin embargo, afirman que esta no puede ser la 
principal explicación, porque las grandes reformas no se 
adoptaron hasta 1991, mientras que el crecimiento se ace¬ 
leró alrededor de 1980. 

Sea cual sea la explicación, el crecimiento económico 
ha convertido a la India en una de las nuevas potencias 
emergentes -permitiendo que cientos de millones de per¬ 
sonas tengan una vida mucho mejor, mejor de la que sus 
abuelos podían haber soñado. 



Las altas tasas de crecimiento económico que ha tenido la India desde 
1980 han elevado los niveles de vida y han propiciado la aparición de una 
clase media que crece rápidamente. 


Martin Harvey/Getty Images 
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▼ Repaso rápido 


El crecimiento económico se mide 
utilizando el PIB real per cápita. 

En los Estados Unidos el PIB real per 
cápita se multiplicó por más de siete 
desde 1900, lo que produjo un gran 
incremento en los niveles de vida 

Muchos países tienen un PIB real per 
cápita mucho menor que el de los 
Estados Unidos. Más de la mitad de 
la población mundial tiene niveles 
de vida más bajos que el que tenían 
los estadounidenses a principios en 
1900. 

El aumento a largo plazo del PIB real 
per cápita es el resultado de un creci¬ 
miento económico gradual. La Regla 
del 70 indica cuántos años tarda en 
duplicarse la renta per capita de una 
economía que crece a una determi¬ 
nada tasa anual. 

Las tasas de crecimiento del PIB real 
difieren considerablemente de unos 
países a otros. 


La productividad dei trabajo, a 

menudo denominada simplemente 
productividad, es el output por 
trabajador. 


La gran pregunta ahora es si este crecimiento puede continuar. Los escépti Co 
argumentan que en la economía india hay importantes cuellos de botella que puede 
limitar el crecimiento futuro. Apuntan, en concreto, al nivel de educación de un 
gran parte de la población india, que todavía es muy bajo, y a la deficiencia de sus 
infraestructuras -es decir, a la baja calidad y la escasa capacidad de sus carreteras 
ferrocarriles, suministros de energía, etc. Pero la economía india ha desafiado a los 
escépticos durante varias décadas y hay esperanzas de que pueda seguir haciéndolo 

•O 


COMPRUEBA SI LO HAS ENTENDIDO 


1 . ¿Por qué los economistas utilizan el PIB real per cápita para medir el progreso económico 
en vez de alguna otra variable, como el PIB nominal o el PIB real? 

2 . Aplica la Regla del 70 a los datos de la Figura 13-3 para determinar cuánto tardaría en 
duplicar su PIB real per cápita cada uno de los países representados (excepto Zimbabue). 
¿Llegaría el PIB real per cápita de la India a superar al de los Estados Unidos en el futuro si 
se mantuvieran las tasas de crecimiento de la Figura 13 - 3 ? ¿Por qué sí o por qué no? 

3. Aunque China y la India tienen actualmente tasas de crecimiento mucho mayores que la de 
los Estados Unidos, la familia media china o india es mucho más pobre que la familia típica 
estadounidense. Explica por qué. 

Las soluciones están al final del libro. 


Las fuentes del crecimiento económico 
largo plazo 


1 crecimiento económico a largo plazo depende casi totalmente de un solo ingre¬ 
diente: el aumento de la productividad . Sin embargo, hay varios factores que 
afectan al crecimiento de la productividad. Veamos primero por qué la produc¬ 
tividad es el ingrediente clave y después analizaremos sus determinantes. 


La importancia crucial de la productividad 

El crecimiento económico sostenido solo se produce cuando la cantidad de output pro¬ 
ducida por el trabajador medio aumenta continuamente. El término productividad 
del trabajo o simplemente productividad se utiliza para referirse tanto al output 
por trabajador como, a veces, al output por hora trabajada. (El número de horas tra¬ 
bajadas por un trabajador medio difiere en cierta medida entre unos países y otros, 
aunque ese no es un factor importante para explicar la diferencia entre los niveles de 
vida de, digamos, los Estados Unidos y la India). En este libro nos centraremos en 
el output por trabajador. Para la economía en su conjunto, la productividad -output 
por trabajador- no es más que el PIB real dividido entre el número de personas que 
trabajan. 

Te podría sorprender la afirmación de que una productividad mayor es la única 
fuente de crecimiento a largo plazo. ¿No puede aumentar el PIB real per cápita de 
una economía si trabajara una parte mayor de su población? La respuesta es sí, 
pero... En periodos cortos, una economía puede conseguir puntas de crecimiento 
de la producción per cápita aumentando el porcentaje de población que trabaja. Eso 
es lo que pasó en los Estados Unidos durante la Segunda Guerra Mundial, cuando 
millones de mujeres que hasta entonces se ocupaban solo de tareas domésticas se 
incorporaron a la población asalariada. El porcentaje de adultos civiles emplea¬ 
dos fuera del hogar aumentó desde el 50% en 1941 hasta el 58% en 1944, y en la 
Figura 13-1 se puede apreciar el correspondiente salto en el PIB real per cápita 
durante esos años. 

A largo plazo, sin embargo, la tasa de crecimiento del empleo nunca es muy dife¬ 
rente de la tasa de crecimiento de la población. A lo largo del siglo veinte, por ejemplo, 
la población de los Estados Unidos creció a una tasa anual del 1,3%, y el empleo a una 
tasa del 1,5% anual. El PIB real per cápita creció un 1,9% al año; de ese crecimiento, 
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1 7 % _es decir, casi el 90%- fue el resultado del aumento de la productividad. 
ÍP general, el PIB real total puede crecer a causa del aumento de la población, pero 
ualqui er crecimiento significativo del PIB real per cápita tiene que ser el resultado 
u n incremento del output por trabajador. Es decir, tiene que deberse a una mayor 

productividad. 

1 - ^sí pues, el aumento de la productividad es la clave del crecimiento económico a 
largo plazo. Pero ¿qué es lo que hace que aumente la productividad? 

El capital físico incluye los recursos 
fabricados por el hombre, tales como 
los edificios y las máquinas. 

El capital humano es la mejora del 
trabajo debida a la educación y al 
conocimiento incorporado en la fuerza 
laboral. 

El progreso tecnológico es un 

El crecimiento de la productividad 

Hay tres razones básicas por las que un trabajador medio de los Estados Unidos pro¬ 
duce hoy mucho más que hace un siglo. Primero, el trabajador contemporáneo dispo¬ 
ne de mucho más capital físico, como maquinaria 0 espacio de oficina, para utilizar en 
su trabajo. Segundo, el trabajador contemporáneo tiene una formación mucho mayor 
v por tanto, posee mucho más capital humano. Por último, las empresas modernas 
tienen la ventaja de un siglo de acumulación de avances técnicos que reflejan un alto 
erado de progreso tecnológico. 

Analicemos uno a uno cada uno de esos factores. 

avance en los medios técnicos para la 
producción de bienes y servicios. 

1 

lí 

Incremento del capital físico Los economistas definen el capital físico como 
los recursos fabricados por el hombre, como son los edificios y las máquinas. El 
capital físico hace más productivos a los trabajadores. Por ejemplo, un trabajador 
equipado con una excavadora puede cavar cada día una zanja mucho mayor que otro 
que está equipado solo con una pala. 

El trabajador medio del sector privado de los Estados Unidos está equipado con 
un capital físico que vale más de 150.000 $ -mucho más que un trabajador del mismo 
país de hace cien años y muchísimo más que el trabajador medio actual de los res¬ 
tantes países. 

1 : 

l 

1 

Incremento del capital humano No basta con que un trabajador tenga un buen 
equipamiento -también tiene que saber cómo utilizarlo. El capital humano se refie¬ 
re a la mejora del trabajo debida a la educación y al conocimiento incorporado a la 
fuerza de trabajo. 

El capital humano de los Estados Unidos ha crecido espectacularmente en los 
últimos cien años. Hace un siglo, aunque la mayoría de los estadounidenses sabían 
leer y escribir, muy pocos tenían una formación amplia. En 1910, solo el 13,5% de los 
estadounidenses mayores de 25 años tenían estudios secundarios y solo el 3% eran 
titulados superiores. En 2010, los porcentajes respectivos eran el 87% y el 30%. Sería 
imposible que la economía de hoy pudiera funcionar con una población tan poco 
formada como la de hace cien años. 

Los estudios basados en la contabilidad del crecimiento, que describiremos más 
adelante en este mismo capítulo, sugieren que la educación -y su efecto sobre la 
productividad- es un determinante del crecimiento más importante incluso que los 
incrementos del capital físico. 


El progreso tecnológico Probablemente el determinante más importante del 
crecimiento de la productividad es el progreso tecnológico, que en sentido amplio 
se defíne como un avance en los medios técnicos para la producción de bienes y ser¬ 
vicios. Veamos brevemente cómo miden los economistas el impacto de la tecnología 
en el crecimiento. 

Los trabajadores producen hoy mucho más que los trabajadores del pasado, inclu¬ 
so con la misma cantidad de capital físico y de capital humano, porque la tecnología 
ha ido avanzando a lo largo del tiempo. Es importante comprender que el progreso 
tecnológico relevante para la economía no necesariamente tiene que ser deslumbrante 

0 estar relacionado con la ciencia de vanguardia. Los historiadores han señalado que 
el crecimiento económico pasado ha estado inducido no solo por grandes invenciones, 
tales como el ferrocarril 0 los semiconductores, sino también por miles de pequeñas 
innovaciones, como las bolsas de papel de fondo plano, patentadas en 1870, que hicie¬ 
ron mucho más fácil el empaquetado de comestibles y otros bienes, 0 las notas Post-it®, 
introducidas en 1981 que, sorprendentemente generaron enormes aumentos de la 
productividad en las oficinas. Los expertos atribuyen gran parte de las ganancias de 

1 J 
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TRAMPAS! 

PUEDE SER DECRECIENTE ... PERO SIGUE SIENDO 
POSITIVO 

Es importante entender bien lo que significan y lo que no significan 
los rendimientos decrecientes del capital físico. Como ya hemos 
explicado, es otra proposición del tipo “si todo lo demás no varía”: 
manteniendo fijos la cantidad de capital humano por trabajador y 
la tecnología, cada incremento sucesivo del capital físico por traba¬ 
jador genera un aumento del PIB real por trabajador cada vez más 
pequeño. Pero eso no quiere decir que el PIB real por trabajador 


llegue a disminuir a medida que se añade más y más capital fís¡ C0 
Significa solo que el incremento del PIB real por trabajador se va 
haciendo menor y menor, aunque siempre sigue siendo positivo 
Por tanto, un incremento del capital físico por trabajador nunca 
reducirá la productividad. Lo que sí ocurre es que, debido a los ren¬ 
dimientos decrecientes, hay un punto a partir del cual aumentar el 
capital físico por trabajador ya no produce ganancias económicas* 
en algún punto, el crecimiento del output es tan pequeño que no 
llega a cubrir el coste del capital físico adicional. 


vos. Normalmente se estima que en la práctica un aumento del 1% en el capital físico 
por trabajador hace crecer la producción por trabajador en solo un tercio del 1%, o lo 
que es lo mismo, en el 0,33%. 

En la práctica, todos los factores que contribuyen a una mayor productividad 
aumentan mientras se produce el crecimiento económico: aumentan tanto el capital 
físico como el capital humano por trabajador, y también hay avances tecnológicos. 
Para distinguir los diferentes efectos de estos factores, los economistas usan la con¬ 
tabilidad del crecimiento, que calcula la aportación al crecimiento económico 
de cada uno de los elementos principales de la función de producción agregada. Por 
ejemplo, supongamos que se cumple lo siguiente: 

• La cantidad de capital físico por trabajador crece un 3% al año. 

• Según estimaciones de la función de producción agregada, por cada aumento de 
un 1% del capital físico por trabajador, el PIB real por trabajador crece un tercio 
de ese 1%, es decir, crece un 0,33%, siempre suponiendo que se mantengan fijos el 
capital humano por trabajador y la tecnología. 

En ese caso estimaríamos que el crecimiento del capital físico por trabajador es 
responsable de 1 punto porcentual (3% x 0,33 = 1) de crecimiento de la productividad 
al año. Un procedimiento parecido, pero más complejo, se utiliza para estimar los 
efectos del incremento del capital humano. El procedimiento es más complejo porque 
no hay medidas sencillas del capital humano, expresadas en dólares. 

La contabilidad del crecimiento nos permite calcular los efectos que tienen en 
el crecimiento económico los aumentos del capital físico y humano. Pero ¿cómo 
podemos estimar los efectos del progreso tecnológico? Simplemente se calcula lo que 
sobra una vez que se han tenido en cuenta los efectos del capital físico y humano. Por 
ejemplo, supongamos que no aumenta el capital humano por trabajador, de modo que 
podemos centrarnos en las variaciones del capital físico y de la tecnología. 

En la Figura 13-5 la curva más baja muestra la misma relación hipotética entre 
el capital físico por trabajador y el PIB real por trabajador que aparecía en la 
Figura 13-4. Supongamos que esa era la relación cuando la tecnología era la disponi¬ 
ble en 1940. La curva más alta también representa la relación entre el capital físico 
por trabajador y la productividad, pero ahora con la tecnología disponible en 2010. 
(Hemos elegido un intervalo de 70 años para permitirnos utilizar la Regla del 70). La 
curva de 2010 está situada más arriba que la de 1940 porque las tecnologías desarro¬ 
lladas en esos 70 años permiten en 2010 producir, con cada cantidad de capital físico, 
mucho más output por trabajador que el que era posible producir con la tecnología de 
1940. (Observa que las dos curvas están medidas en dólares constantes). 

Supongamos que entre 1940 y 2010 la cantidad de capital físico por trabajador 
aumentó de 20.000 $ a 60.000 $. Si ese incremento se hubiera dado sin ningún progre¬ 
so tecnológico, la economía se habría movido de A a C: el output por trabajador habría 
aumentado, pero sólo de 30.000 $ a 60.000 $; es decir, un 1% cada año (la Regla del 70 
nos dice que un crecimiento del 1% anual durante 70 años, duplica el output). La rea¬ 
lidad, sin embargo, es que la economía se movió desde A hasta D : el output aumentó 
de 30.000 $ a 120.000 $ o, lo que es lo mismo, un 2% anual. El desplazamiento hacia 
arriba de la función de producción agregada se debió tanto a un aumento del capital 
La contabilidad del crecimiento físico como al progreso tecnológico. 

calcula la aportación al crecimiento En este caso, la mitad del crecimiento anual del 2% de la productividad -es decir, 

económico de cada uno de los un 1 % del crecimiento anual de la productividad- se debe a una mayor producti- 

principales factores de la función de vidad total de los factores, la cantidad de output que puede producirse con una 

producción agregada. determinada cantidad de factores inputs. Así pues, cuando la productividad total de 
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«igura 13-5 Progreso tecnológico y crecimiento de la productividad 


El progreso tecnológico aumenta la pro¬ 
ductividad a cada nivel de capital físico 
por trabajador, por lo que desplaza la 
función de producción agregada hacia 
arriba. Aquí mantenemos constante el 
capital humano por trabajador. Suponemos 
que la curva más baja (que es la misma 
de la Figura 13-4) refleja la tecnología de 
1940 y la más alta la tecnología de 2010. 
Manteniendo constante la tecnología y el 
capital humano, triplicar el capital físico 
por trabajador de 20.000 $ a 60.000 $ 
lleva a duplicar el PIB real por trabajador, 
de 30.000 $ a 60.000 $. Esto está repre¬ 
sentado por el movimiento del punto A al 
punto C, lo que refleja un crecimiento apro¬ 
ximado del PIB real por trabajador del 1% 
anual. En realidad, el progreso tecnológico 
aumentó la productividad correspondiente 
a cada nivel de capital físico por trabajador 
-lo que se refleja en un desplazamiento 
hacia arriba de la curva- y el verdadero 
aumento del PIB real por trabajador está 
representado por el paso de A a D. El PIB 
real por trabajador creció un 2% anual, 
cuadruplicándose durante ese período. El 
1% de crecimiento adicional del PIB real 
por trabajador se debe al aumento de la 
productividad total de los factores. 



Capital físico por trabajador 
(dólares constantes) 


los factores aumenta, la economía puede producir más output con la misma cantidad 
de capital físico, de capital humano y de trabajo. 

La mayoría de las estimaciones llegan a la conclusión de que los aumentos de la 
productividad total de los factores son fundamentales para el crecimiento económico 
de un país. Creemos que lo que en realidad miden los aumentos de la productividad 
total de los factores son los efectos del progreso tecnológico. Todo esto implica que 
el cambio tecnológico es decisivo para el crecimiento económico. La Oficina de 
Estadísticas Laborales de EE. UU. estima tanto la tasa de crecimiento de la produc¬ 
tividad del trabajo como la de la productividad total de los factores en los sectores 
no agrarios de la economía estadounidense. Según esas estimaciones, entre 1948 y 
2008, la productividad del trabajo aumentó un 2,3% por año. De ese crecimiento, solo 
el 46% se explica por los incrementos del capital físico y humano por trabajador; el 
resto se debe al aumento de la productividad total de los factores -es decir, al progreso 
tecnológico. 


¿Qué pasa con los recursos naturales? 

En el análisis que hemos hecho hasta ahora no se han mencionado los recursos natu¬ 
rales, que ciertamente tienen un impacto sobre la productividad. Si todo lo demás no 
varía, los países que tienen abundancia de recursos naturales, como tierras fértiles 
o ricos yacimientos minerales, tienen un PIB real per cápita más alto que los países 
menos afortunados. El ejemplo moderno más obvio es Oriente Medio, donde unos 
inmensos yacimientos petrolíferos han hecho muy ricos a unos pocos países escasa¬ 
mente poblados. Por ejemplo, Kuwait tiene aproximadamente el mismo nivel de PIB 
real per cápita que Alemania, pero la riqueza de Kuwait se basa en el petróleo, no en 
la industria, que es el origen del elevado output por trabajador de Alemania. 

Pero con frecuencia “todo lo demás" sí varía. En el mundo moderno, para la gran 
mayoría de los países los recursos naturales son un determinante de la productividad 
mucho menos importante que el capital físico y humano. Por ejemplo, algunas nacio¬ 
nes con un alto nivel de PIB real per cápita, como Japón, tienen muy pocos recursos 


La productividad total de los 
factores es la cantidad de output 
que puede producirse con una 
determinada cantidad de factores de 
la producción. 
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¡TRAMPAS! 


PUEDE SER DECRECIENTE .. . PERO SIGUE SIENDO 
POSITIVO 

Es importante entender bien lo que significan y lo que no significan 
los rendimientos decrecientes del capital físico. Como ya hemos 
explicado, es otra proposición del tipo “si todo lo demás no varía”: 
manteniendo fijos la cantidad de capital humano por trabajador y 
la tecnología, cada incremento sucesivo del capital físico por traba¬ 
jador genera un aumento del PIB real por trabajador cada vez más 
pequeño. Pero eso no quiere decir que el PIB real por trabajador 


llegue a disminuir a medida que se añade más y más capital físico 
Significa solo que el incremento del PIB real por trabajador se va 
haciendo menor y menor, aunque siempre sigue siendo positivo. 
Por tanto, un incremento del capital físico por trabajador nunca 
reducirá la productividad. Lo que sí ocurre es que, debido a los ren¬ 
dimientos decrecientes, hay un punto a partir del cual aumentar el 
capital físico por trabajador ya no produce ganancias económicas* 
en algún punto, el crecimiento del output es tan pequeño que no 
llega a cubrir el coste del capital físico adicional. 


vos. Normalmente se estima que en la práctica un aumento del 1% en el capital físico 
por trabajador hace crecer la producción por trabajador en solo un tercio del 1%, 0 ] 
que es lo mismo, en el 0,33%. 

En la práctica, todos los factores que contribuyen a una mayor productividad 
aumentan mientras se produce el crecimiento económico: aumentan tanto el capital 
físico como el capital humano por trabajador, y también hay avances tecnológicos. 
Para distinguir los diferentes efectos de estos factores, los economistas usan la con¬ 
tabilidad del crecimiento, que calcula la aportación al crecimiento económico 
de cada uno de los elementos principales de la función de producción agregada. Por 
ejemplo, supongamos que se cumple lo siguiente: 


• La cantidad de capital físico por trabajador crece un 3% al año. 

• Según estimaciones de la función de producción agregada, por cada aumento de 
un 1% del capital físico por trabajador, el PIB real por trabajador crece un tercio 
de ese 1%, es decir, crece un 0,33%, siempre suponiendo que se mantengan fijos el 
capital humano por trabajador y la tecnología. 


La contabilidad del crecimiento 
calcula la aportación al crecimiento 
económico de cada uno de los 
principales factores de la función de 
producción agregada. 


En ese caso estimaríamos que el crecimiento del capital físico por trabajador es 
responsable de 1 punto porcentual (3% x 0,33 = 1) de crecimiento de la productividad 
al año. Un procedimiento parecido, pero más complejo, se utiliza para estimar los 
efectos del incremento del capital humano. El procedimiento es más complejo porque 
no hay medidas sencillas del capital humano, expresadas en dólares. 

La contabilidad del crecimiento nos permite calcular los efectos que tienen en 
el crecimiento económico los aumentos del capital físico y humano. Pero ¿cómo 
podemos estimar los efectos del progreso tecnológico? Simplemente se calcula lo que 
sobra una vez que se han tenido en cuenta los efectos del capital físico y humano. Por 
ejemplo, supongamos que no aumenta el capital humano por trabajador, de modo que 
podemos centrarnos en las variaciones del capital físico y de la tecnología. 

En la Figura 13-5 la curva más baja muestra la misma relación hipotética entre 
el capital físico por trabajador y el PIB real por trabajador que aparecía en la 
Figura 13-4. Supongamos que esa era la relación cuando la tecnología era la disponi¬ 
ble en 1940. La curva más alta también representa la relación entre el capital físico 
por trabajador y la productividad, pero ahora con la tecnología disponible en 2010. 
(Hemos elegido un intervalo de 70 años para permitirnos utilizar la Regla del 70). La 
curva de 2010 está situada más arriba que la de 1940 porque las tecnologías desarro¬ 
lladas en esos 70 años permiten en 2010 producir, con cada cantidad de capital físico, 
mucho más output por trabajador que el que era posible producir con la tecnología de 
1940. (Observa que las dos curvas están medidas en dólares constantes). 

Supongamos que entre 1940 y 2010 la cantidad de capital físico por trabajador 
aumentó de 20.000 $ a 60.000 $. Si ese incremento se hubiera dado sin ningún progre¬ 
so tecnológico, la economía se habría movido de A a C: el output por trabajador habría 
aumentado, pero sólo de 30.000 $ a 60.000 $; es decir, un 1% cada año (la Regla del 70 
nos dice que un crecimiento del 1% anual durante 70 años, duplica el output). La rea¬ 
lidad, sin embargo, es que la economía se movió desde A hasta D: el output aumentó 
de 30.000 $ a 120.000 $ o, lo que es lo mismo, un 2% anual. El desplazamiento hacia 
arriba de la función de producción agregada se debió tanto a un aumento del capital 
físico como al progreso tecnológico. 

En este caso, la mitad del crecimiento anual del 2% de la productividad -es decir, 
un 1% del crecimiento anual de la productividad- se debe a una mayor producti¬ 
vidad total de los factores, la cantidad de output que puede producirse con una 
determinada cantidad de factores inputs. Así pues, cuando la productividad total de 
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figura 13-5 Progreso tecnológico y crecimiento de la productividad 


El progreso tecnológico aumenta la pro¬ 
ductividad a cada nivel de capital físico 
por trabajador, por lo que desplaza la 
función de producción agregada hacia 
arriba. Aquí mantenemos constante el 
capital humano por trabajador. Suponemos 
que la curva más baja (que es la misma 
de la Figura 13 - 4 ) refleja la tecnología de 
1940 y la más alta la tecnología de 2010 . 
Manteniendo constante la tecnología y el 
capital humano, triplicar el capital físico 
por trabajador de 20.000 $ a 60.000 $ 
lleva a duplicar el PIB real por trabajador, 
de 30.000 $ a 60.000 $. Esto está repre¬ 
sentado por el movimiento del punto A al 
punto C, lo que refleja un crecimiento apro¬ 
ximado del PIB real por trabajador del 1 % 
anual. En realidad, el progreso tecnológico 
aumentó la productividad correspondiente 
a cada nivel de capital físico por trabajador 
-lo que se refleja en un desplazamiento 
hacia arriba de la curva- y el verdadero 
aumento del PIB real por trabajador está 
representado por el paso de A a D. El PIB 
real por trabajador creció un 2% anual, 
cuadruplicándose durante ese período. El 
1 % de crecimiento adicional del PIB real 
por trabajador se debe al aumento de la 
productividad total de los factores. 



Capital físico por trabajador 
(dólares constantes) 


los factores aumenta, la economía puede producir más output con la misma cantidad 
de capital físico, de capital humano y de trabajo. 

La mayoría de las estimaciones llegan a la conclusión de que los aumentos de la 
productividad total de los factores son fundamentales para el crecimiento económico 
de un país. Creemos que lo que en realidad miden los aumentos de la productividad 
total de los factores son los efectos del progreso tecnológico. Todo esto implica que 
el cambio tecnológico es decisivo para el crecimiento económico. La Oficina de 
Estadísticas Laborales de EE. UU. estima tanto la tasa de crecimiento de la produc¬ 
tividad del trabajo como la de la productividad total de los factores en los sectores 
no agrarios de la economía estadounidense. Según esas estimaciones, entre 1948 y 
2008, la productividad del trabajo aumentó un 2,3% por año. De ese crecimiento, solo 
el 46% se explica por los incrementos del capital físico y humano por trabajador; el 
resto se debe al aumento de la productividad total de los factores -es decir al progreso 
tecnológico. 

¿Qué pasa con los recursos naturales? 

En el análisis que hemos hecho hasta ahora no se han mencionado los recursos natu¬ 
rales, que ciertamente tienen un impacto sobre la productividad. Si todo lo demás no 
varía, los países que tienen abundancia de recursos naturales, como tierras fértiles 
o ricos yacimientos minerales, tienen un PIB real per cápita más alto que los países 
menos afortunados. El ejemplo moderno más obvio es Oriente Medio, donde unos 
inmensos yacimientos petrolíferos han hecho muy ricos a unos pocos países escasa¬ 
mente poblados. Por ejemplo, Kuwait tiene aproximadamente el mismo nivel de PIB 
real per cápita que Alemania, pero la riqueza de Kuwait se basa en el petróleo, no en 
la industria, que es el origen del elevado output por trabajador de Alemania. 

Pero con frecuencia “todo lo demás” sí varía. En el mundo moderno, para la gran 
mayoría de los países los recursos naturales son un determinante de la productividad 
mucho menos importante que el capital físico y humano. Por ejemplo, algunas nacio¬ 
nes con un alto nivel de PIB real per cápita, como Japón, tienen muy pocos recursos 


La productividad total de los 
factores es la cantidad de output 
que puede producirse con una 
determinada cantidad de factores de 
la producción. 
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naturales. Y algunas naciones ricas en recursos, como Nigeria (que tiene considera¬ 
bles reservas de petróleo) son muy pobres. 

A lo largo de la Historia, los recursos naturales desempeñaron un papel mucho más 
importante en la determinación de la productividad. En el siglo diecinueve los países 
con el PIB real per cápita más alto eran los que tenían más abundancia de tierra cultiva¬ 
ble fértil y más yacimientos minerales: Estados Unidos, Canadá, Argentina y Australia. 
Como consecuencia, los recursos naturales ocupaban un lugar destacado en el desarro¬ 
llo del pensamiento económico. En un famoso libro publicado en 1798, Ensayo sobre el 
principio de la población, el economista inglés Robert Malthus hizo de la cantidad fija 
de tierra en el mundo la base de su predicción pesimista sobre la productividad futura. 
A medida que la población creciera, señaló, la cantidad de tierra por trabajador dismi¬ 
nuiría. Y esto, si todo lo demás no variara haría disminuir la productividad. 

Su idea, en realidad, era que las mejoras de la productividad provocadas por los 
avances de la tecnología o por los aumentos del capital físico serían solo temporales, 
porque siempre estarían contrarrestados por la presión de una población creciente y 
del mayor número de trabajadores que dispondrían de una oferta dada de tierras. A 
largo plazo, concluía, la mayoría de la población estaría condenada a vivir en el límite 
de la hambruna. Solo entonces las tasas de mortalidad serían lo suficientemente altas 
y las de natalidad lo suficientemente bajas para evitar que el rápido crecimiento de la 
población superase al crecimiento de la productividad. 

Esto no ha ocurrido, aunque muchos historiadores económicos creen que la predic¬ 
ción de Malthus sobre una productividad decreciente o estancada ha sido válida para la 
mayor parte de la historia de la Humanidad. La presión de la población probablemente 
impidió que hubiera grandes incrementos de la productividad hasta el siglo dieciocho. 
Pero en la misma época en la que Malthus escribió su libro, cualquier efecto negativo del 
crecimiento de la población sobre la productividad estaba siendo ampliamente sobrepa¬ 
sado por otros factores positivos -avances tecnológicos, incrementos del capital físico y 
humano y la aparición de enormes extensiones de tierras cultivables en el Nuevo Mundo. 

Sigue siendo cierto, sin embargo, que vivimos en un planeta finito, con cantidades 
limitadas de recursos como el petróleo y con una capacidad limitada para absorber 
los daños medioambientales. En la última sección de este capítulo nos ocuparemos de 
las preocupaciones que estas limitaciones imponen al crecimiento económico. 


LA ECONOMÍA > EN ACCION 


LA PARADOJA DE LA TECNOLOGÍA DE LA INFORMACIÓN 


D esde principios de 
pasaron por un b¿ 


La desaceleración y la recuperación 
del crecimiento de la productividad en 
figura 13-6 los Estados Unidos 



década de 1970 hasta mediada la de 1990, los Estados Unidos 
íe en el crecimiento de la productividad total de los factores. 
La Figura 13-6 muestra las estimaciones de la Oficina de 
Estadísticas Laborales sobre el crecimiento anual de la pro¬ 
ductividad total de los factores, expresada como la media 
de cada uno de los períodos de 10 años que van desde 1948 
hasta 2010. Como se ve, hubo una fuerte caída en el creci¬ 
miento de la productividad que empezó al principio de la 
década de 1970. Puesto que los aumentos de la productividad 
total de los factores desempeñan un papel tan crucial en el 
crecimiento a largo plazo, el crecimiento global de la econo¬ 
mía también fue decepcionante, llevando a la idea generali¬ 
zada de que el progreso económico se había detenido. 

Muchos economistas estaban desconcertados por la 
ralentización de la productividad total de los factores 
después de 1973, porque en otros sentidos parecía que 
estuviéramos en una era de rápido progreso tecnológico. 
Las modernas tecnologías de la información empezaron 
realmente con el desarrollo del primer microprocesador-en 
1971. En los 25 años siguientes una serie de inventos que 
parecían revolucionarios pasaron a ser equipos habituales 
en el mundo de los negocios: máquinas de fax, ordenadores 
de mesa, teléfonos móviles y correo electrónico. Sin embar¬ 
go, la tasa de crecimiento de la productividad seguía estan¬ 
cada. En un famoso comentario, el profesor de Economía 
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| l jyjjT y Premio Nobel Robert Solow, un pionero en el estudio del crecimiento eco- 
Eómi co ' declaró que “la revolución en la tecnología de la información se podía ver en 
Cualquier parte menos en las estadísticas económicas". 

| .p or qué toda esa tecnología no se traducía en grandes rendimientos? Paul David, un 

historiador económico de Stanford, ofreció una explicación y una predicción. Recordó 
I ue cien años atrás otro milagro de la tecnología —la electricidad- se había extendido 
a través la economía teniendo también un impacto inicial sobre el crecimiento de la 
productividad sorprendentemente bajo al principio. La razón, sugirió, es que una nueva 
¿enología no puede rendir todo su potencial si se utiliza con métodos antiguos. 

Por ejemplo, una fábrica tradicional en 1900 era un edificio de varias plantas, con 
la maquinaria amontonada y diseñada para recibir la energía de una máquina de vapor 
situada en la planta baja. Este diseño tenía problemas: era muy difícil que las personas y 
los materiales se movieran alrededor. Sin embargo, cuando los empresarios electrifica¬ 
ron las fábricas, mantuvieron el diseño de edificios de varias plantas abarrotadas. Solo 
con el cambio a un tipo de fábrica de una sola planta y más espaciosa, que aprovechara 
las ventajas de la flexibilidad de la energía eléctrica -la más famosa, la línea de montaje 
de coches de Henry Ford- estas se tradujeron en un despegue de la productividad. 

David sugirió que con la tecnología de la información se produjo el mismo fenó¬ 
meno. La productividad, predijo, despegaría cuando la gente realmente cambiara sus 
formas de hacer negocios para aprovechar las ventajas de la nueva tecnología -por 
ejemplo sustituyendo las cartas y las llamadas telefónicas por correos electrónicos. 
Efectivamente, el crecimiento de la productividad tuvo una aceleración espectacular 
en la segunda mitad de la década de 1990 a medida que empresas como Walmart 
descubrieron cómo usar de manera eficaz la tecnología de la información. 

I ©• 


COMPRUEBA SI LO HAS ENTENDIDO 


13-2 


1. Explica el efecto de cada uno de los siguientes hechos en la tasa de crecimiento de la pro¬ 
ductividad: 

a. Las cantidades de capital físico y de capital humano permanecen constantes, pero hay un 
importante progreso tecnológico. 

b. La cantidad de capital físico por trabajador aumenta a una tasa continua, pero el nivel de 
capital humano por trabajador y la tecnología permanecen constantes. 

2 . El output de la economía de Erewhon ha crecido un 3% anual durante los últimos 30 años. La 
fuerza laboral ha crecido un 1% anual, y la cantidad de capital físico ha crecido un 4 % anual. El 
nivel educativo medio no ha cambiado. Las estimaciones de los economistas dicen que, si todo 
lo demás no varía, por cada 1% de incremento del capital físico por trabajador, la productividad 
aumenta un 0,3%. (Pista: % variación de (X/Y) = % variación de X - 5 variación de Y). 

a. ¿Cuál ha sido el crecimiento de la productividad en Erewhon? 

b. ¿Cuál ha sido el crecimiento del capital físico por trabajador? 

c. ¿Cuánto ha contribuido el aumento del capital físico por trabajador al crecimiento de la 
productividad? ¿Qué porcentaje del aumento de la productividad representa? 

d. ¿Cuánto ha contribuido el progreso tecnológico al crecimiento de la productividad? ¿Qué 
porcentaje del aumento de la productividad representa? 

3. Multinomics, Inc. es una gran empresa con muchas oficinas en todo el país. Acaba de 
implantar un nuevo sistema informático que afectará prácticamente a todas las tareas que se 
hacen en la empresa. ¿Por qué podría pasar cierto tiempo antes de que la productividad de 
los empleados aumente como consecuencia de ese nuevo sistema? ¿Por qué podría haber 
un descenso temporal de la productividad de los trabajadores? 

Las soluciones están al final del libro. 




▼ Repaso rápido 


Los incrementos a largo plazo de los 
niveles de vida surgen casi en su 
totalidad del crecimiento de la pro¬ 
ductividad del trabajo, a la que sole¬ 
mos referirnos simplemente como 
productividad. 

Un incremento del capital físico es 
una fuente de mayor productividad, 
pero está sujeto a rendimientos 
decrecientes del capital físico. 

El capital humano y el progreso tec¬ 
nológico también son fuentes de los 
incrementos de la productividad. 

La función de producción agregada 

se utiliza para estimar las fuentes de 
los incrementos de la productividad. 
La contabilidad del crecimiento ha 
demostrado que el aumento de la 
productividad total de los factores, 
interpretada como el efecto del pro¬ 
greso tecnológico, es fundamental 
para el crecimiento económico a 
largo plazo. 

Hoy en día, los recursos naturales 
tienen menos importancia que el 
capital físico y el capital humano 
como fuentes del crecimiento de la 
productividad en la mayoría de las 
economías. 


Por qué hay diferentes Tasas de crecimiento 

n 1820, según las estimaciones del historiador económico Angus Maddison, el 
PIB real per cápita de México era algo mayor que el de Japón. Hoy en día el PIB 
real per cápita de Japón es mayor que el de casi todos los países europeos, y 
México es un país pobre, aunque no es en absoluto uno de los más pobres. ¿Cuál es la 
diferencia? A largo plazo -desde 1820- el PIB real per cápita de Japón creció al 1,9% 
anual, y el de México solo al 1,3%. 
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Como ilustra este ejemplo, diferencias muy pequeñas en las tasas de crecimie*B 
tienen enormes consecuencias a largo plazo. Entonces, ¿por qué las tasas de crec^ 
miento varían entre los diferentes países y a lo largo del tiempo? 

Razones de las diferencias de crecimiento 

Como es de esperar, las economías con mayor crecimiento suelen ser economías 
que aumentan su capital físico, que mejoran su capital humano o que experimen 
tan rápidos avances tecnológicos. Lo más notable de las economías con más éxito 
como Japón en las décadas de 1950 y 1960 o la China actual, es que son países que 
han hecho las tres cosas a la vez: aumentar rápidamente su capital físico a través de 
altos niveles de ahorro y de gasto de inversión, mejorar su nivel educativo y acelerar 
el progreso tecnológico. La evidencia también apunta a la importancia de las políti¬ 
cas gubernamentales, a los derechos de propiedad, la estabilidad política y la buena 
gobernanza en el fomento de las fuentes de crecimiento. 

El ahorro y el gasto de inversión Una razón por la que hay diferencias entre las 
tasas de crecimiento de los distintos países es que unos países aumentan su cantidad 
de capital físico mucho más deprisa que otros, mediante altas tasas de gasto de inver¬ 
sión. En la década de 1960 Japón fue, de entre las economías importantes, la que tuvo 
un crecimiento mayor; también fue la que gastó en bienes de inversión una propor¬ 
ción de su PIB mayor que el de esas otras economías. En la actualidad el liderazgo 
del crecimiento lo ostenta China, y también gasta una gran proporción de su PIB en 
bienes de inversión. En 2009 el gasto de inversión fue el 38% del PIB de China, frente 
a solo un 18% en los Estados Unidos. 

¿De dónde sale el dinero para ese elevado gasto en inversión? La inversión se 
paga tanto con el ahorro de las economías domésticas del país como con el aho¬ 
rro de economías domésticas extranjeras -es decir, una entrada neta de capital 
extranjero. 

El capital extranjero ha tenido un papel decisivo en el crecimiento económico a 
largo plazo de algunos países, incluido Estados Unidos, que dependió fuertemente 
de fondos extranjeros durante los inicios de su industrialización. Pero en la mayoría 
de los casos, sin embargo, los países que invierten una proporción importante de 
su PIB son capaces de hacerlo porque su ahorro nacional es alto. De hecho, China 
ahorró en 2010 un porcentaje de su PIB aún mayor que el que dedicó a invertir en el 
interior del país. El resto del ahorro fue invertido en el extranjero, su mayor parte 
en los Estados Unidos. 

Una razón de las diferencias en las tasas de crecimiento es, por tanto, que los 
países aumentan sus stocks de capital físico en cantidades diferentes porque tienen 
distintas tasas de ahorro y de inversión. 

Educación Igual que los países difieren sustancialmente en el ritmo al que aumen¬ 
tan su capital físico, también ha habido grandes diferencias en las tasas a las cuales 
los países mejoran su capital humano por medio de la educación. 

Un buen ejemplo es la comparación entre Argentina y China. En los dos países el 
nivel educativo medio ha crecido continuamente a lo largo del tiempo, pero en China 
lo ha hecho mucho más deprisa. La Figura 13-7 muestra el número medio de años 
de educación de los adultos en China, país que ya hemos destacado como un ejemplo 
espectacular de crecimiento a largo plazo, y en Argentina, un país cuyo crecimiento 
ha sido muy decepcionante. Hace sesenta años Argentina tenía una población mucho 
más educada que China, donde mucha gente todavía era analfabeta. Hoy, el nivel 
educacional medio en China todavía es ligeramente menor al de Argentina -pero es 
porque todavía hay muchos ancianos que nunca recibieron una educación básica. En 
términos de educación secundaria y superior, China ha sobrepasado a Argentina, país 
que en el pasado fue rico. 

Investigación y desarrollo Los avances tecnológicos son una fuerza clave detrás 
del crecimiento económico. ¿Qué es lo que impulsa del progreso tecnológico? 

Los avances científicos hacen posibles las nuevas tecnologías. Tomando el ejemplo 
más espectacular del mundo actual, el chip semiconductor -que es la base de toda la 
moderna tecnología de la información- no se habría podido desarrollar sin la teoría 
de la mecánica cuántica de la Física. 
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Los estudiantes chinos se ponen al día 


Tanto en China como en Argentina, el nivel 
educacional medio -medido por el número 
de años que ha ido a la escuela un adulto 
medio de 25 años o más- ha aumentado 
a lo larg 0 del tiempo. Aunque China sigue 
estando detrás de Argentina, se está 
poniendo al día -y el éxito de China en sus 
aumentos de capital humano es una de las 
llaves de su espectacular crecimiento a 
largo plazo. 

Fuente: Robert Barro y Jong-Wha Lee, "A New 
Data Set of Eduacational Attainment en ten 
World, 1950-201". NBER Working Paper N° 
15902 (Abril 2010). 
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Pero solo con la ciencia no basta: el conocimiento científico se tiene que convertir Investigación y desarrollo o l+D, es 

en productos y procesos útiles. Y eso exige frecuentemente que se tengan que dedicar el gasto en la creación y la aplicación 

muchos recursos a las actividades de investigación y desarrollo, o I+D, un gasto de las nuevas tecnologías, 
para la creación de nuevas tecnologías y para aplicarlas a usos prácticos. 

Aunque los gobiernos llevan a cabo una parte de la investigación y desarrollo, 
la mayoría está financiada por el sector privado, como analizamos más abajo. Los 
Estados Unidos se convirtieron en la primera potencia mundial en gran medida 
porque las empresas estadounidenses fueron de las primeras que, sistemáticamente, 
hicieron de la investigación y desarrollo una parte de sus actividades. La siguiente 
sección "Para mentes inquietas” describe cómo Thomas A. Edison creó el primer 
laboratorio industrial moderno de investigación. 


PARA MENTES INQUIETAS f 

LA INVENCIÓN DEL l+D 


Thomas A. Edison es conocido, sobre 
todo, como inventor de la bombilla incan¬ 
descente o el fonógrafo. Pero su mayor 
invento va a sorprenderte: inventó investi¬ 
gación y desarrollo. 

Antes de la época de Edison había 
habido, por supuesto, muchos inventores. 
Algunos de ellos trabajaban en equipo. 
Pero en 1875 Edison creó algo nuevo: su 
laboratorio en Menlo Park (Nueva Jersey). 
Empleaba a 25 personas a tiempo com¬ 
pleto para generar nuevos productos y 
procesos para la actividad económica. En 
otras palabras, su plan no era perseguir 
una idea en particular, y hacerla efectiva. 
Lo que hizo fue crear una organización 
cuyo propósito era el de forjar nuevas 
¡deas año tras año. 

El laboratorio de Edison en Menlo Park 
es ahora un museo. “Para citar algunos 


de los productos que se desarrollaron 
en Menlo Park”, dice la web del museo, 
“podemos mencionar los siguientes: 
el micrófono de carbón para los 
teléfonos, el fonógrafo, la bombi¬ 
lla incandescente y el sistema de 
distribución de electricidad, el tren 
eléctrico, la separación de minerales, 
el efecto Edison, los primeros expe¬ 
rimentos de transmisión sin hilos, el 
telégrafo móvil y muchas mejoras en 
la transmisión telegráfica”. 

Podría decirse que antes del 
laboratorio de Edison la tecnología 
se desarrollaba accidentalmente: 
había gente que tenía ideas, pero los 
empresarios no planificaban la gene¬ 
ración de un progreso tecnológico 
continuado. Ahora las actividades 
de l+D, casi siempre con equipos 


mucho mayores que el de Edison, son una 
práctica normal en el mundo empresarial. 



Dermis MacDonald/Alamy 
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Se denomina infraestructuras a las 
carreteras, las líneas eléctricas, los 
puertos, las redes de información y 
otras bases físicas de la actividad 
económica. 


Desarrollar nuevas tecnologías es una cosa, aplicarlas es otra. Ha habido mucha- 
veces diferencias notables en el ritmo al que los distintos países han sacado provecho 
de las nuevas tecnologías. Como demuestra la "Comparación global” de este cajfii u | 0 
el impulso en el crecimiento de la productividad en los Estados Unidos después de 
1995, a medida que las empresas aprendían a utilizar la información tecnológica, no 
fue igualado en Europa al menos inicialmente. 


El papel de los gobiernos en la promoción del 
crecimiento económico 

Los gobiernos pueden tener un papel importante en la promoción -o en el bloqueo- de 
las tres fuentes del crecimiento económico a largo plazo: capital físico, capital huma¬ 
no y progreso tecnológico. Pueden afectar al crecimiento directamente subsidiando a 
los factores que aumentan el crecimiento, o indirectamente creando un medio que lo 
fomente o que lo dificulte. 

Políticas gubernamentales Las políticas de los gobiernos pueden aumentar la tasa 
de crecimiento de la economía principalmente a través de 4 canales. 


1. SUBSIDIOS DEL GOBIERNO A LAS INFRAESTRUCTURAS Los gobiernos desem¬ 
peñan un importante papel directo en la construcción de infraestructuras: carreteras, 
líneas eléctricas, puertos, redes de información y otros proyectos de capital físico a gran 
escala que constituyen las bases de la actividad económica. Aunque algunas infraes¬ 
tructuras son construidas por empresas privadas, la mayoría de ellas o bien son pro¬ 
porcionadas por el gobierno, o bien exigen un alto grado de regulación gubernamen 
o de apoyo público. Irlanda se cita a menudo como un ejemplo de la importancia de ] 
infraestructuras públicas provistas por el gobierno. Después de que el gobierno invirtier; 
en una excelente red de telecomunicaciones en la década de 1980, Irlanda se convir 
en un país muy atractivo para las empresas de alta tecnología extranjeras y su econon 

despegó en la década de los 90. 

Unas malas infraestructuras, como por ejemplo una red eléctrica con frecuentes 
fallos y cortes de suministro, son un obstáculo fundamental para el crecimiento eco- 



LA VIEJA EUROPA Y LAS NUEVAS TECNOLOGÍAS 


Estados Unidos experimentó un aumento espectacular del 
crecimiento de la productividad a partir de 1995 , probable¬ 
mente porque las empresas descubrieron por fin cómo utilizar 
eficientemente la moderna tecnología de la información. Tal 
como veremos en el Caso empresarial “El efecto Walmart”, al 
final del capítulo 14 , la aceleración del progreso tecnológico 
fue especialmente llamativa en la distribución -es decir, en 
el proceso de hacer llegar los bienes a los consumidores. 
¿Pero experimentó el mismo impulso en el resto del mundo? 

La respuesta es “no en todas partes”. La figura muestra 
tasas medias -de períodos de 5 años— del crecimiento de la 
productividad del trabajo en los Estados Unidos y en cuatro 
grandes economías de Europa Occidental -Francia, Alemania, 
Italia y el Reino Unido- desde 1971 hasta 2010 . Hasta mediada 
la década de 1990 , Europa tuvo siempre tasas de crecimiento 
de la productividad más altas que las de Estados Unidos. Pero 
en los años siguientes, el crecimiento de la productividad euro¬ 
pea disminuyó mientras que Estados Unidos avanzó durante 
una década. A mediados de los años 2000, la tasa de creci¬ 
miento de la productividad de los Estados Unidos había vuelto a 
los niveles anteriores al boom de la tecnología de la información. 

Hay intensos debates sobre por qué en buena parte de 
Europa no se dio ese impulso de la productividad y sobre la 
capacidad de Europa para alcanzar a los-Estados Unidos. 


Algunos economistas sostienen que los altos niveles de regu¬ 
lación impiden a las empresas europeas reestructurarse para 
aprovechar mejor las nuevas tecnologías. Lo que está claro es 
que, al menos durante una década, Europa se ha quedado atrás 





Fuente: OCDE. 
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L ico en muchos países. Para disponer de buenas infraestructuras, una economía 
1 sólo tiene que poder permitírselas sino que tiene que tener además la disciplina 
■Jflica necesaria para mantenerlas. 

RP Quizá la infraestructura más decisiva es una en la que pocas veces pensamos en 
I jos países avanzados: medidas básicas de salud pública como la oferta de agua potable 
I e j co ntrol de las enfermedades. Como veremos en la siguiente sección, la falta de 
m c raes tructuras sanitarias es el principal obstáculo para el crecimiento económico 
I en l° s P aises P°b res > especialmente en los de África. 


2 SUBSIDIOS DEL GOBIERNO A LA EDUCACIÓN Al contrario que el capital físico, 
ue es creado fundamentalmente por gasto de inversión privado, gran parte del capi¬ 
tal humano de una economía es el resultado del gasto del gobierno en educación. Los 
gobiernos pagan la inmensa mayoría de la educación primaria y secundaria. Y también 
pagan un porcentaje significativo de la educación superior: el 75% de los estudiantes de 
los Estados Unidos asisten a universidades públicas, y los gobiernos subsidian gran parte 
de la investigación realizada en las universidades privadas. Como consecuencia, las dife¬ 
rencias en las tasas a las que aumenta el capital humano en los distintos países reflejan 
en gran medida las políticas gubernamentales. Como vimos en la Figura 13-7, los niveles 
de educación en China están creciendo mucho más rápidamente que en Argentina. Esto 
no ocurre porque China sea más rica que Argentina; hasta hace poco tiempo, China fue, 
en promedio, más pobre que Argentina. Lo que refleja, en cambio, es el hecho de que el 
gobierno chino le ha dado a la educación de la población una alta prioridad. 


3. SUBSIDIOS DEL GOBIERNO A LA l+D El progreso tecnológico es fundamental¬ 
mente el resultado de la iniciativa privada. Pero en los países más avanzados, una 
parte importante de la I+D también la hacen agencias públicas. En la siguiente sec¬ 
ción de "La Economía en acción” describimos el auge de la agricultura brasileña, que 
fue posible gracias a que investigadores del gobierno hicieron descubrimientos que 
expandieron la cantidad de tierra cultivable en Brasil, además de desarrollar nuevas 
variedades de cultivos apropiados para el clima de Brasil. 


4. MANTENIMIENTO DE UN BUEN SISTEMA FINANCIERO Los gobiernos también 
desempeñan un importante papel indirecto a la hora de posibilitar altas tasas de 
inversión privada. Tanto el volumen de ahorro de una economía como la capacidad 
para dirigirlo hacia el gasto en inversiones productivas dependen de las instituciones 
de la economía, especialmente de su sistema financiero. En particular, un sistema 
financiero bien regulado y que funcione bien es muy importante para el crecimiento 
económico, porque en la mayoría de los países es el principal medio por el que se 
canaliza el ahorro hacia el gasto de inversión. 

Si los ciudadanos de un país confían en sus bancos, colocarán sus ahorros en depó¬ 
sitos bancarios, con los que los bancos podrán prestar a las empresas. Pero, si los ciuda¬ 
danos no confían en sus bancos, acumularán oro o monedas extranjeras, guardando sus 
ahorros en sitios seguros, como cajas de seguridad o debajo del colchón, donde no pueden 
ser transformados en inversión productiva. Como analizaremos más adelante, para que 
un sistema financiero funcione bien se requiere una buena regulación gubernamental 
que asegure a los depositantes que sus fondos están protegidos contra pérdidas. 


Protección de los derechos de propiedad Los derechos de propiedad son los dere¬ 
chos que tienen los propietarios de cosas valiosas para disponer de esas cosas como 
deseen. Un subconjunto, los derechos de propiedad intelectual, son los derechos que 
tiene un innovador a recibir los rendimientos de su innovación. El estado de los dere¬ 
chos de propiedad en general, y de los derechos de propiedad intelectual en particular, 
son factores importantes para explicar las diferencias entre las tasas de crecimiento 
de los distintos países. ¿Por qué? Porque nadie gastaría ni el esfuerzo ni los recursos 
que se necesitan para innovar si alguien más se pudiera apropiar de esa innovación 
para recibir sus rendimientos. Por taño, para que la innovación prospere, los derechos 
de propiedad tienen que estar protegidos. 

Algunas veces esto se cumple por la naturaleza de la innovación: puede ser dema¬ 
siado difícil o caro copiarla. Pero generalmente el gobierno tiene que proteger los 
derechos de propiedad intelectual. Una patente es un monopolio creado temporalmen¬ 
te por el gobierno, que se le da a un innovador para que utilice o venda su innovación. 
Es un monopolio temporal en lugar de permanente porque aunque a la sociedad le 
interesa darle al innovador un incentivo para innovar, también es bueno para la socie¬ 
dad fomentar a la larga la competencia. 
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PARA MENTES INQUIETAS f 


LA NUEVA TEORÍA DEL CRECIMIENTO 

Hasta la década de 1990, los modelos 
económicos de progreso tecnológico 
suponían que el impulso que dirigía la 
innovación era un misterio -desconocido 
e impredecible. En palabras de los econo¬ 
mistas, las fuentes del progreso tecnoló¬ 
gico eran exógenas -no estaban incluidas 
en los modelos económicos y se suponía 
que “ocurre porque sí". Después, en una 
serie de artículos de relevancia escritos 
en las décadas de 1980 y 1990, Paul 
Romer fundó lo que actualmente llamamos 
“La Nueva Teoría del Crecimiento". En el 
modelo de Romer, el progreso tecnológi¬ 
co se podía explicar porque en realidad 
era endógeno -el resultado de variables 
económicas y de incentivos. Y puesto que 
el progreso económico era endógeno, se 
podían adoptar medidas políticas para 
fomentar su crecimiento. 

En cualquier momento del tiempo, una 
economía tiene un stock de capital de cono¬ 


cimientos -los conocimientos acumulados 
generados por las inversiones del pasado 
en investigación y desarrollo, en educación 
y en perfeccionamiento de las técnicas, así 
como los conocimientos adquiridos de otras 
economías. Y ese stock de capital de cono¬ 
cimientos se extiende por toda la economía, 
de manera que todas las empresas se bene¬ 
fician de él. De acuerdo con la Nueva Teoría 
del Crecimiento, un aumento del stock de 
capital de conocimientos crea los cimientos 
para el posterior progreso tecnológico, lo 
mismo que las innovaciones, compartidas 
por las empresas de toda la economía, 
hacen posible futuras innovaciones. Por 
ejemplo, la tecnología de pantallas táctiles 
-desarrollada en el periodo 1970-1990- se 
convirtió en la base de posteriores desarro¬ 
llos tales como smartphones y tabletas. 

Sin embargo, tal como advirtió Romer, 
este argumento tiene un problema serio: 
puesto que el conocimiento se comparte 


a lo ancho de la economía, puede ser m 
difícil para un innovador apropiarse de | 0s ^ 
rendimientos de su innovación, cuando 
otros se están aprovechando de la innova¬ 
ción en su propio beneficio. Por tanto, en | 
Nueva Teoría del Crecimiento, la protección 
pública del derecho de la propiedad inte¬ 
lectual es fundamental para posibilitar que 
haya progreso tecnológico futuro. Además 
los gobiernos, las instituciones y las 
empresas pueden promocionar el progreso 
tecnológico subvencionando la inversión 
en educación, investigación y desarrollo lo 
que a su vez puede incrementar el stock de 
capital de conocimientos. 

Al proporcionarnos un modelo que expli¬ 
ca mejor la procedencia del progreso tec¬ 
nológico, la Nueva Teoría del Crecimiento 
clarifica lo importantes que son, para 
fomentarlo, las políticas gubernamentales, 
las instituciones y las empresas. 


Estabilidad política y buena gobernanza No tiene mucho sentido invertir en un 
negocio si existe la posibilidad de que manifestantes descontrolados lo destruyan, o 
ahorrar nuestro dinero si alguien con conexiones políticas nos lo puede robar. La esta¬ 
bilidad política y la buena gobernanza (incluida la protección de los derechos de pro¬ 
piedad) son ingredientes básicos para fomentar el crecimiento económico a largo plazo. 

En las economías de éxito, como la de Estados Unidos, el crecimiento económico 
ha sido posible porque hay buenas leyes, instituciones que garantizan su cumplimiento 
y un sistema político estable que mantiene esas instituciones. La ley debe decir que tus 
propiedades son realmente tuyas y que nadie puede quitártelas. Los tribunales y la policía 
tienen que ser honrados de modo que no sea posible sobornarlos para que ignoren la ley. 
Y el sistema político tiene que ser estable para que las leyes no cambien caprichosamente. 

Los estadounidenses dan por hechas todas esas condiciones, pero no están en absolu¬ 
to garantizadas. Aparte de los trastornos causados por las guerras o las revoluciones, en 
muchos países el crecimiento económico se ve afectado por la corrupción de los funciona¬ 
rios que deben garantizar el cumplimiento de la ley. Por ejemplo, hasta 1991 el gobierno 
indio imponía muchas restricciones burocráticas a las empresas, que muchas veces se 
veían obligadas a sobornar a funcionarios para conseguir autorizaciones incluso para acti¬ 
vidades rutinarias -lo que era en realidad un impuesto sobre los negocios. Los economistas 
han argumentado que la reducción de esta carga de corrupción es una de las razones por 
las que el crecimiento económico de la India ha sido mucho más rápido en los últimos años. 

Incluso cuando el gobierno no es corrupto, una intervención pública excesiva 
puede ser un freno para el crecimiento económico. Si grandes sectores de la economía 
dependen del apoyo de las subvenciones, protegidos de las importaciones, sometidos 
a monopolios innecesarios o, de cualquier otra forma, privados de competencia, la 
productividad tiende a sufrir a causa de la falta de incentivos. Como veremos en la 
siguiente sección, una excesiva intervención del gobierno es una de las razones más 
citadas del bajo crecimiento de América Latina. 


EL GRANERO DE BRASIL 

n chiste de humor negro brasileño dice así: “Brasil es el país del futuro -y siem¬ 
pre lo será”. El quinto país más poblado del mundo a menudo ha sido considera¬ 
do como una posible potencia económica, pero nunca ha llegado a serlo. 
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Sin embargo, en los últimos años la economía de 
Brasil ha mejorado mucho, especialmente su agricul¬ 
tura* El éxito se ha basado en la explotación de un 
curso natural: las tierras de sabana tropical llama¬ 
das cerrado. Hasta hace un cuarto de siglo se consi¬ 
deraba que estas tierras no eran aptas para el cultivo. 

Una combinación de tres factores ha cambiado eso: el 
I oro greso técnológico debido a la I+D, la mejora de las 
políticas económicas y el aumento del capital físico. 

Una agencia pública, la Empresa Brasileña para 
la Investigación Agrícola y Ganadera, desarrolló las 
tecnologías clave. Demostró que incorporando a la 
tierra cal y fósforo, el cerrado se convertía en una 

Í tierra productiva, y desarrolló especies de ganado 
y semillas de soja adecuadas para el clima. (Ahora 
están trabajando con el trigo). Además, hasta los años 
ochenta, las políticas brasileñas de comercio interna- 
dona] desincentivaban las exportaciones, incluyendo 
un tipo de cambio sobrevalorado que encarecía los 
bienes del país para los compradores extranjeros. 

( Después de las reformas económicas, invertir en la 
agricultura brasileña se hizo mucho más rentable, y las empresas empezaron a dotar¬ 
se de maquinaria agrícola, de edificios y de otras formas de capital físico necesarias 
para explotar la tierra. 

¿Qué es lo que limita todavía el crecimiento de Brasil? Las infraestructuras. Según 
un reportaje del New York Times, los agricultores brasileños están “preocupados por 
la falta de buenas autopistas, de ferrocarriles y de canales navegables, lo que encarece 
los costes de sus negocios". Reconociendo esto, el gobierno brasileño está invirtiendo 
en infraestructuras, y la agricultura sigue expandiéndose. Brasil ya ha sustituido a 
los Estados Unidos como el mayor exportador mundial de carne de vacuno, y puede 
no estar muy lejos de hacerlo con la soja. 


COMPRUEBA SI LO HAS ENTENDIDO 


13-3 


Explica la relación entre la tasa de crecimiento de un país, su gasto de inversión expresado 
como porcentaje del PIB, y su ahorro nacional. 

En los Estados unidos, los centros públicos de investigación en biotecnología tienen rela¬ 
ciones con las empresas privadas de biotecnología más estrechas que las que tienen sus 
equivalentes europeos. ¿Qué efectos podría tener esto en el ritmo de creación y desarrollo 
de nuevos medicamentos en los Estados Unidos respecto a Europa? 

Durante la década de 1990, en la antigua Unión Soviética los políticos en el poder se apro¬ 
piaron de una gran cantidad de bienes. ¿Cómo pudo haber afectado eso a la tasa de creci¬ 
miento del país en esa época? Explica tu respuesta. 

Las soluciones están al final del libro. 


En Brasil, la l+D emprendida por el gobierno ha tenido como resultado tecnologías 
agrícolas cruciales y reformas económicas que convirtieron tierras no aptas para el 
cultivo en tierras fértiles. 


▼ Repaso rápido 


Los países tienen grandes diferencias 
en sus tasas de crecimiento del PIB 
real per cápita, debido principal¬ 
mente a los distintos ritmos a los 
que acumulan capital físico y capital 
humano, así como a las diferencias 
en el progreso tecnológico. Una 
causa primordial de las diferencias 
entre las tasas de crecimiento es 
la diferencia en las tasas de ahorro 
nacional y de gasto de inversión, 
así como la diferencia en los niveles 
de educación, y de investigación y 
desarrollo, o l+D. El l+D genera pro¬ 
greso tecnológico. 

Las acciones del gobierno pueden 
favorecer o dificultar el crecimiento 
económico a largo plazo. 

Las políticas del gobierno que favo¬ 
recen directamente el crecimiento 
son los subsidios a las infraestructu¬ 
ras, concretamente a las infraestruc¬ 
turas de salud pública, los subsidios 
a la educación, los subsidios a la l+D 
y el mantenimiento de un buen siste¬ 
ma financiero. 




i 




Éxito, decepción y fracaso 

orno ya hemos visto, en el mundo hay una gran diversidad de tasas de creci¬ 
miento económico a largo plazo. Fijémonos en tres regiones del mundo que han 
tenido experiencias de crecimiento económico muy diferentes en las últimas 
décadas. 

La Figura 13-8 muestra las tendencias desde 1960 del PIB real per cápita, medi¬ 
do en dólares de 2000, de tres países: Argentina, Nigeria y Corea del Sur. (Como en 
la Figura 13-1, la escala del eje vertical es logarítmica). Hemos elegido estos países 
porque cada uno de ellos es un ejemplo especialmente llamativo de lo que sucedió en 
su región. El enorme crecimiento de Corea del Sur es parte de un amplio "milagro 
económico" del Sudeste Asiático. El lento crecimiento de Argentina, interrumpido 


Los gobiernos mejoran las condicio¬ 
nes para el crecimiento protegiendo 
los derechos de propiedad (concre¬ 
tamente, los derechos de propiedad 
intelectual a través de las patentes), 
proporcionando estabilidad política 
y mediante una buena gobernanza. 
Una mala gobernanza implica corrup¬ 
ción e intervención del gobierno 
excesiva. 
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figura 13-8 Éxito y decepción 

El gráfico muestra el PIB real per cápita, 
medido en dólares de 2000, de Argentina, 
Corea del Sur y Nigeria desde 1960 hasta 
2010 , utilizando una escala logarítmica. 

Corea del Sur y algunos otros países del 
Sudeste Asiático han tenido un enorme éxito 
en su crecimiento económico. Argentina, 
como la mayoría de los países de América 
Latina, padeció diversos contratiempos que 
ralentizaron su crecimiento. El nivel de vida 
de Nigeria en 2010 era solo ligeramente 
superior al que había tenido en 1960, una 
experiencia compartida por muchos países 
africanos. Ni Argentina ni Nigeria crecieron 
mucho durante el período de 50 años, aun¬ 
que ambos tuvieron un crecimiento bastante 
mayor en los años recientes. 

Fuente: Banco Mundial. 



por frecuentes contratiempos, es más o menos representativo del decepcionante cre¬ 
cimiento que ha caracterizado a América Latina. Y la triste historia de Nigeria hasta 
hace muy poco tiempo -con un crecimiento muy pequeño del PTB real per cápita 
hasta después de 2000- es, por desgracia, una experiencia compartida con muchos 
países africanos. 

El milagro del Sudeste Asiático 

En 1960 Corea del Sur era un país muy pobre. De hecho, su PIB per cápita era menor 
que el que tiene la India hoy. Pero, como se puede ver en la Figura 13-8, a partir de 
la década de 1960 Corea del Sur empezó a tener un aumento del crecimiento extre¬ 
madamente rápido: el PIB real per cápita creció alrededor de un 7% anual durante 
más de 30 años. En la actualidad Corea del Sur, aunque todavía es algo más pobre 
que Europa o que los Estados Unidos, se parece mucho a un país desarrollado eco¬ 
nómicamente. 

El crecimiento económico de Corea del Sur no tiene precedentes en la historia: el 
país sólo necesitó 35 años para alcanzar un crecimiento que en cualquier otro lugar 
habría necesitado siglos. Además, Corea del Sur es sólo una parte de un fenómeno más 
amplio, al que a veces se denomina "el milagro económico del Sudeste Asiático". Las 
altas tasas de crecimiento empezaron a aparecer en Corea del Sur, Taiwán, Hong Kong 
y Singapur, pero luego se extendieron al resto de la región, especialmente a China. Desde 
1975, el crecimiento medio del PIB real per cápita de la región en su conjunto ha sido 
el 6% anual, más de tres veces la tasa histórica de crecimiento de los Estados Unidos. 

¿Cómo consiguieron los países asiáticos tasas de crecimiento tan elevadas? La res¬ 
puesta es que todas las fuentes de aumento de la productividad han estado actuando 
con su máxima potencia. Tasas de ahorro altísimas y el porcentaje del PIB que ahorra 
el país cada año, han permitido a esos países aumentar significativamente la cantidad 
de capital físico por trabajador. Una excelente enseñanza primaria ha favorecido una 
rápida mejora del capital humano. Y esos países han experimentado un progreso 
tecnológico sustancial. 

¿Por qué no había logrado cualquiera de estas economías ese tipo de crecimiento 
en el pasado? La mayoría de los analistas económicos piensan que la aceleración del 
crecimiento en el Sudeste Asiático fue posible gracias a su retraso relativo. Es decir, 
cuando el Sudeste Asiático empezó a modernizar su economía, pudo beneficiarse de 
los avances tecnológicos que se habían generado en los países tecnológicamente más 
avanzados, como los Estados Unidos. 

En 1900, los Estados Unidos no pudieron avanzar rápidamente hacia los niveles 
actuales de productividad porque la mayoría de las tecnologías que alimentan la 
economía moderna, desde los aviones de propulsión a chorro hasta los ordenadores, 
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1 se habían inventado todavía. En 1970, Corea del Sur tenía probablemente una pro¬ 
ductividad del trabajo menor que la de Estados Unidos en 1900, pero pudo moderni¬ 
zarse rápidamente adoptando la tecnología desarrollada en Estados Unidos, Europa y 
gapón en los cien años anteriores. A esto se sumó una gigantesca inversión en capital 
humano mediante la universalización de la educación. 

La experiencia del Sudeste Asiático demuestra que el crecimiento económico 
e de ser especialmente rápido en países que tratan de alcanzar a otros países con un 
alto PIB real per cápita. Sobre esa base, muchos economistas han propuesto un prin¬ 
cipio general conocido como la hipótesis de convergencia. Este principio afirma 
que las diferencias entre el PIB real per cápita de los distintos países tienden a redu¬ 
cirse a lo largo del tiempo porque los países que parten de bajos niveles de PIB real 
per cápita tienden a tener tasas de crecimiento más altas. Analizaremos las pruebas 
de la hipótesis de convergencia en la siguiente sección de "La Economía en acción" al 
final de esta sección. 

Pero incluso antes de analizar esa evidencia, podemos afirmar ya que partir de un 
bajo nivel de PIB real per cápita no garantiza un crecimiento rápido, como demues¬ 
tran Jos ejemplos de América Latina y de África. 

La decepción de América Latina 

En 1900, América Latina no era considerada una región atrasada. Los recursos natu¬ 
rales, que incluían tanto yacimientos de minerales como tierras cultivables, eran abun¬ 
dantes. Algunos países, especialmente Argentina, atraían a millones de inmigrantes 
europeos en busca de una vida mejor. Las medidas del PIB real de Argentina, Uruguay 
y el sur de Brasil eran comparables a las de los países económicamente avanzados. 

Sin embargo, desde 1920 aproximadamente, el crecimiento de América Latina ha 
sido decepcionante. Como hemos visto en la Figura 13-8, en el caso de Argentina el 
crecimiento ha sido decepcionante durante muchas décadas, hasta la de 2000, en que 
finalmente empezó a crecer. El hecho de que Corea del Sur sea ahora mucho más 
rica que Argentina habría parecido inconcebible unas pocas generaciones más atrás. 

¿Por qué se estancó América Latina? Las comparaciones con el exitoso Sudeste 
Asiático sugieren varios factores. Las tasas de ahorro e inversión de América Latina 
han sido mucho menores que las del Sudeste Asiático, en parte a causa de las políticas 
irresponsables de los gobiernos que erosionaron los ahorros con altas inflaciones, 
con quiebras de bancos y con otras incidencias. La educación -especialmente la edu¬ 
cación primaria- no ha recibido la atención debida: incluso las naciones de América 
Latina ricas en recursos naturales frecuentemente fracasaron en la canalización de 
esa riqueza hacia sus sistemas educativos. Y la inestabilidad política, que llevó a polí¬ 
ticas económicas irresponsables, se cobró su peaje. 

En la década de 1980, muchos economistas empezaron a pensar que América 
Latina estaba sufriendo un exceso de intervención pública en los mercados. 
Recomendaron abrir las economías a las importaciones, vender las empresas propie¬ 
dad del gobierno y, en general, favorecer la iniciativa privada. La esperanza era que 
eso produciría un impulso como el del Sudeste Asiático. Sin embargo, hasta ahora 
solo un país latinoamericano, Chile, ha conseguido mantener un crecimiento econó¬ 
mico rápido. Ahora vemos que provocar un milagro económico es más difícil de lo 
que parece, aunque en los últimos años Brasil y Argentina han visto crecer significa¬ 
tivamente sus tasas de crecimiento a medida que exportaban grandes cantidades de 
bienes a los países avanzados y a la emergente y vigorosa economía China. 

Los problemas y la promesa de África 

En el África Subsahariana viven alrededor de 780 millones de personas, más de dos veces 
y media la población de los Estados Unidos. En promedio son muy pobres, con unos 
niveles de vida ni siquiera cercanos a los estadounidenses de hace cien o incluso dos¬ 
cientos años. Y el progreso económico ha sido lento y desigual, como sugiere el ejemplo 
de Nigeria, el país más poblado de la región. De hecho, el PIB real per cápita del África 
Subsahariana cayó un 13% entre 1980 y 1994, aunque después se recuperó. La consecuen¬ 
cia de este escaso crecimiento económico es una pobreza intensa y persistente. 

Es una historia descorazonadora. ¿Qué explica esta situación? 

Hay varios factores que probablemente son decisivos. Quizá el primero y princi¬ 
pal sea la inestabilidad política. Desde 1975 muchos países de África han padecido 
terribles guerras civiles (muchas veces con potencias extranjeras respaldando a los 


Según la hipótesis de 
convergencia, las diferencias 
internacionales en el PIB real per 
cápita tienden a reducirse a lo largo 
del tiempo. 
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bandos rivales) que han matado a millones de personas y que han hecho imposible 
la inversión productiva. La amenaza de la guerra y la anarquía general también ha 
imposibilitado otras importantes condiciones previas para el crecimiento, como l a 
educación y la provisión de infraestructuras necesarias. I 

Los derechos de propiedad también son un problema grave. La falta de garantías 
legales significa que los propietarios son muchas veces víctimas de la extorsión por l a 
corrupción del gobierno, lo que desincentiva la compra y la mejora de las pi opiedades. 
Esto es especialmente perjudicial en un país que es muy po re. 

Mientras muchos economistas piensan que la inestabilidad pohtica y la corrup¬ 
ción gubernamental son las causas fundamentales del subdesarrollo de Africa, algu¬ 
nos otros -muy especialmente Jeffrey Sachs, de la Columbia Umvers.ty y las Naciones 
Unidas- creen lo contrario. Sostienen que África es politicamente inestable porque es 
nobre Y la pobreza de África, afirman, se debe a sus condiciones geográficas extre¬ 
madamente desfavorables -gran parte del continente carece de costa, es caluroso, 
está infestado de enfermedades tropicales y tiene un suelo poco ferti . 

Sachs, junto con otros economistas de la Organización Mundial de la Salud ha 
resaltado la importancia de los problemas sanitarios en Africa. En los países pobres 
es habitual que la productividad del trabajo se vea duramente afectada por la desnu¬ 
trición y las enfermedades. En particular, enfermedades tropicales como la malaria 
solo pueden controlarse con una eficaz infraestructura sanitaria publica, algo de lo 
que carece gran parte de África. En el momento de escribir este libro hay economistas 
que están estudiando ciertas regiones de África para determinar si pequeñas ayudas 
entregadas directamente a los habitantes de esos países con el proposito de mejorar 
d rendimiento de los cultivos, de reducir la malaria y de aumentar la asistencia a la 
escuela, puede reportar ganancias autosostembles en los niveles de vida. 

Aunque el ejemplo de los países africanos representa una advertencia de que el 
crecimiento a largo plazo no puede darse por garantizado, hay algunas señales espe- 
ranz adoras. Como observamos en la Figura 3-8, el PIB real per eápitade Nigeria 
después de décadas de estancamiento, empezó a remontar a partir de 2000, llegando 
en 2010 a una tasa de crecimiento del PIB real per cápita del 5,5%. Lo mismo ocurno 
con el conjunto de las economías del África Subsahariana. En 2011 las tasas de creci¬ 
miento de estos países alcanzaban una media del 5,5% y se preveía llegar casi al 6/o 
en 2012 El aumento de precios de sus exportaciones es parte de este éxito recien , 
pero hay un optimismo creciente entre los expertos en desarrollo respecto a que u 
período de paz relativa y de mejores gobiernos se está manifestando en una nueva era 
para las economías africanas. 


LA ECONOMÍA EN ACCIÓN 


¿ESTÁN CONVERGIENDO LAS ECONOMÍAS? 

E n la década de 1950 buena parte de Europa parecía pintoresca y atrasada a los 
ojos de los visitantes estadounidenses, y Japón parecía muy P obre ' ^ e ^ ia 
nn visitante de París o de Tokio ve una ciudad que parece tan rica como Nueva Yo- 
Aunque el PIB real per cápita sigue siendo algo más alto en Estados Uní os, as i e 
rSs entre los niveles divida de Estados Unidos, Europa y Japón son relativamente 

PCC *Muchos economistas han afirmado que esta convergencia en los niy e l es de vida es 
normal; la hipótesis de la convergencia dice que los países relativamente pobres debe 
rían tener tasas de crecimiento del PIB real per cápita más altas que las de los país 
ricos Y si observamos los países que hoy gozan de una buena posición relativa, la h p 
tesis de convergencia parece ser cierta. El panel (a) de la Figura 13-9 presenta datos d 
una serie de pales que hoy son ricos, medidos en dólares de 1990. En el eje de abscisa 
se representa el PIB real per cápita en 1960; en el eje de ordenadas aparece la tasa an 
media de crecimiento del PIB real per cápita entre 1960 y 2008. Hay una clararelaaon 
negativa como se puede apreciar por la línea ajustada a los puntos. Estados Un 
era el país más rico del grupo en 1960, y tuvo la tasa de crecimiento mas baja^ Jap 
y España eran los países más pobres en 1960, y tuvieron las tasas de crecimiento m 
altas. Los datos parecen sugerir que la hipótesis de convergencia es cierta^ 

Pero los economistas que analizaron estos datos se dieron cuenta de ^elosresuij 
lados dependen de los países elegidos. Si nos fijamos en las economías qu y 
un alto nivel de vida, vemos que el PIB real per cápita ha convergido. Pero si no 
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■ GtJRA 13-9 ¿Convergen las economías? 

(a) Convergencia entre países ricos., 



PIB real per cápita en 1960 
(dólares de 2005) 


(b) ... pero no en el mundo como conjunto 
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Fuentes: Penn World Tables, 7.1; Angus Maddison, Statistics on World Population, GDP, and Per Capita GDP, 1-2008AD, http://www.ggdc.net/maddison. 


fijamos en el mundo en su conjunto, incluyendo los países que siguen siendo pobres, 
hay poca evidencia de convergencia. El panel (b) de la Figura 13-9 ilustra ese punto, 
utilizando datos que corresponden a regiones del mundo en lugar de a países indivi¬ 
duales (con la excepción de Estados Unidos). En 1960 el Sudeste Asiático y África eran 
regiones muy pobres ambas. Durante los 55 años siguientes, la economía del Sudeste 
Asiático, como región, creció rápidamente, tal como hubiera predicho la hipótesis de 
la convergencia, pero la economía de África, como región, creció muy lentamente. En 
1960, el PIB real per cápita de Europa Occidental era significativamente mayor que el 
de América Latina. Pero, en contra de las predicciones de la hipótesis de convergen¬ 
cia, la región económica de Europa Occidental creció más rápidamente durante los 
siguientes 55 años, aumentando la brecha entre las regiones. 

¿Quiere eso decir que la hipótesis de convergencia es totalmente errónea? No: los 
economistas siguen creyendo que los países con PIB real relativamente más bajo tien¬ 
den a tener tasas de crecimiento más altas que los países con PIB real relativamente 
más alto, si todo lo demás es igual. Pero todo lo demás —la educación, las infraestruc¬ 
turas, la seguridad jurídica, etc.— muchas veces no es igual. Los estudios estadísticos 
indican que cuando ajustamos las diferencias en estos otros factores, los países más 
pobres efectivamente tienden a tener tasas de crecimiento más elevadas. A este resul¬ 
tado se le llama convergencia condicional. 

Sin embargo, como esos otros factores difieren, no se puede decir que en la econo¬ 
mía mundial en conjunto haya una tendencia clara a la convergencia. Los PIB reales 
per cápita de Europa Occidental, Norteamérica y algunas partes de Asia tienden a ser 
cada vez más parecidos, pero la brecha entre estas regiones y el resto del mundo se 
está ampliando. 


▼ Repaso rápido 


El espectacular crecimiento del 
Sudeste Asiático fue originado por 
las altas tasas de ahorro y de gasto 
de inversión, por el énfasis en la edu¬ 
cación y por la adopción de avances 
tecnológicos desarrollados por otros 
países. 

Una educación deficiente, la inesta¬ 
bilidad política y las políticas guber¬ 
namentales irresponsables son los 
principales factores que explican el 
lento crecimiento de América Latina. 




COMPRUEBA SI LO HAS ENTENDIDO 


1 . Algunos economistas piensan que las altas tasas de crecimiento de la productividad conse¬ 
guidas por muchas economías asiáticas no son sostenibles. ¿Crees que tienen razón? ¿Por 
qué? ¿Qué tendría que pasar para que estuvieran equivocados? 

2 . Considera la Figura 13-9, panel (b). Basándote en los datos que allí se exponen, ¿qué regio¬ 
nes confirman la hipótesis de convergencia? ¿Cuáles no? Explícalo. 

3 . Algunos economistas creen que la mejor manera de ayudar a los países africanos es que 
los países más ricos les den más fondos para crear infraestructuras básicas. Otros piensan 
que esa política no tendrá efectos a largo plazo a menos que los países africanos tengan los 
medios políticos y financieros necesarios para mantener esas infraestructuras. ¿Qué política 
sugerirías tú? 


En el África Subsahariana la fuerte 
inestabilidad, la guerra y las pobres 
infraestructuras -especialmente las 
que afectan a la salud pública- han 
tenido como consecuencia un catas¬ 
trófico fracaso en el crecimiento. 

Pero los resultados económicos de 
los últimos años han sido mucho 
mejores que los de los años prece¬ 
dentes. 

La hipótesis de convergencia parece 
funcionar solo cuando el resto de 
factores que afectan al crecimiento 
-tales como la educación, la infraes¬ 
tructura, los derechos de propiedad, 
etc-son ¡guales. 


Las soluciones están al final del libro. 
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CRECIMIENTO ECONÓMICO Y FLUCTUACIONES 


El crecimiento económico a largo 
plazo sostenible es un crecimiento 
económico que puede continuar 
a pesar de la oferta limitada de 
recursos naturales y del impacto del 
crecimiento sobre el medio ambiente. 


¿Es sostenible el crecimiento mundial? I 

ás atrás en este capítulo describimos la visión de Thomas Malthus, el eco¬ 
nomista de principios del siglo diecinueve que advirtió de que la presión del 
crecimiento de la población tendería a limitar los niveles de vida. Malthus 
tenía razón respecto al pasado: durante cerca de 58 siglos, desde los orígenes de | a 
civilización hasta el tiempo en que él vivió, la oferta limitada de tierras efectivamente 
impidió que hubiera aumentos importantes de las rentas reales per capita. Sin embar¬ 
go desde entonces el progreso tecnológico y la rápida acumulación de capital físico y 
humano han permitido al mundo desafiar al pesimismo malthusiano 

;Será siempre así? Algunos escépticos han expresado sus dudas sobre si es posible 
un crecimiento económico a largo plazo sostenible -si puede continuar a pesar 
de la oferta limitada de recursos naturales y del impacto del crecimiento sobre el 
medio ambiente. 


Recursos naturales y crecimiento: una revisión 

En 1972 un grupo de científicos denominado el Club de Roma provocó una gran 
conmoción con un libro titulado Los límites del crecimiento, que sostenía que el cre¬ 
cimiento a largo plazo no era sostenible debido a las ofertas limitadas de recursos no 
renovables como el petróleo y el gas natural. Estas preocupaciones neomalthusianas 
se vieron inicialmente confirmadas por la brusca subida de precios de los recursos 
en los años setenta, pero luego parecieron disparatadas cuando en la decada siguien¬ 
te los precios de los recursos cayeron bruscamente. A partir de 2005, sin embargo, 
los precios de los recursos volvieron a subir rápidamente, lo que hizo reaparecer 
la preocupación por las limitaciones que los recursos imponen al crecimiento. La 
Fisura 13-10 muestra el precio real del petróleo -el precio del petróleo ajustado pol¬ 
la inflación del resto de la economía. El aumento, la disminución y el nuevo aumento 
de la preocupación por los límites al crecimiento debidos a la escasez de recursos han 
seguido más o menos al aumento, la disminución y el nuevo aumento de los precios 

del petróleo representados en el gráfico. . ., , , 

Las diferentes visiones sobre el impacto que tiene la limitación de los recursos 
naturales en el crecimiento económico a largo plazo surgen de las respuestas a estas 
tres preguntas: 

. ¿Cómo son de grandes las ofertas de los recursos naturales clave? 

. ¿Cómo será de eficaz la tecnología para encontrar alternativas a los recursos naturales? 

• ¿Puede continuar el crecimiento económico a largo plazo en un entorno de escasez 
de recursos? 


figura 13-10 El precio real del petróleo, 1949-2010 


El precio real de los recursos naturales, 
como el petróleo, subió de manera espec¬ 
tacular en la década de 1970, y cayó de 
la misma manera en la década siguiente. 
Desde 2005, sin embargo, los precios 
reales de los recursos naturales se han 
disparado. 

Fuente: Administración de Información sobre la 
Energía. 
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La respuesta a la primera pregunta corresponde básicamente a los geólogos. Por 
Hfccgracia, existe un gran desacuerdo entre los expertos, especialmente acerca de las 
Kspectivas de la producción futura de petróleo. Algunos analistas piensan que hay 
tal cantidad de petróleo no explotado en el subsuelo que la producción mundial de 
Petróleo puede seguir creciendo durante décadas. Otros, entre los que se encuen¬ 
tran varios ejecutivos de empresas petroleras, creen que la creciente dificultad para 
encontrar nuevos yacimientos hará que la producción se estanque -es decir, que deje 
de crecer y que en algún momento empiece a declinar gradualmente- en un futuro 
bastante cercano. Algunos analistas consideran que ese máximo ya se ha alcanzado. 

La respuesta a la segunda pregunta, si hay alternativas a los recursos naturales, 
tiene que venir de los ingenieros. No hay duda de que existen muchas alternativas a los 
recursos naturales que actualmente se están cigotando, algunas de las cuales ya están 
explotándose. Por ejemplo, el petróleo "no convencional" que se extrae de las arenas 
alquitranadas de Canadá ya supone una contribución importante a la oferta mundial 
de petróleo, y la electricidad generada por molinos de viento se está convirtiendo 
rápidamente en un gran negocio. 

| La tercera cuestión, si las economías pueden seguir creciendo en un entorno de 
escasez de recursos, es fundamentalmente una pregunta para los economistas. Y la 
mayoría de los economistas, aunque no todos, son optimistas: creen que las econo¬ 
mías modernas pueden encontrar formas de evitar los límites que impone la oferta 
de recursos naturales. Una razón para este optimismo es el hecho de que la escasez 
de los recursos lleva a que suban los precios de estos. Y esos precios más altos, a su 
vez, son un fuerte incentivo para conservar los recursos escasos y para encontrar 
alternativas. 

Por ejemplo, después de la abrupta subida de los precios del petróleo en la déca¬ 
da de 1970, los consumidores estadounidenses cambiaron sus coches por otros más 
pequeños y con menos consumo, y la industria de Estados Unidos también intensi¬ 
ficó sus esfuerzos para reducir las facturas energéticas. El resultado se muestra en 
la Figura 13-11, que compara las tasas de crecimiento del PIB real per cápita y el 
consumo de petróleo antes y después de la crisis energética de los años 70. Hasta 
1973, parecía haber una relación casi de uno a uno entre el crecimiento económico y 
el consumo de petróleo en los Estados Unidos. Pero a partir de 1973, en la economía 
estadounidense siguió creciendo el PIB real per cápita a pesar de que se redujo sus¬ 
tancialmente el uso del petróleo. Este movimiento conservador hacia el consumo de 
petróleo se detuvo después de 1990, cuando sus bajos precios reales animaron a los 
consumidores a volver a comprar coches de mayor consumo y todoterrenos. Pero una 


figura 13-11 Consumo de petróleo y crecimiento en los Estados Unidos a lo largo del tiempo 


Hasta 1973 el precio real del 
petróleo era relativamente bajo y 
había una relación más o menos 
de uno a uno entre el crecimien¬ 
to económico y el consumo de 
petróleo. Los esfuerzos de ahorro 
energético aumentaron drástica¬ 
mente a partir de la abrupta subi¬ 
da de precios de mediados de la 
década de 1970. Sin embargo, la 
economía de los Estados Unidos 
pudo seguir creciendo a pesar 
de la reducción del consumo de 
petróleo. 

Fuentes: Administración de 
Información sobre la Energía, Oficina 
de Análisis Económico. 
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nueva subida de los precios del petróleo entre 2005 y 2008, y otra en 2010, animó a 
hacer nuevos cambios hacia el ahorro de petróleo. 

Dadas esta sensibilidad a los precios, los economistas tienden a considerar q Ue l a 
escasez de los recursos es un problema que las economías modernas manejan bastan¬ 
te bien, y que, por tanto, no constituye un límite ineludible al crecimiento económico 
a largo' plazo.'Sin embargo, las cuestiones medioambientales sí plantean un problema 
más difícil porque abordarlas exige acciones políticas efectivas. 

El crecimiento económico y el medio ambiente 

Si todo lo demás no varía, el crecimiento económico tiende a aumentar el impacto 
del ser humano sobre el medio ambiente. Por ejemplo, el crecimiento espectacular de 
China también ha traído consigo un incremento espectacular de la contaminación 
atmosférica en las ciudades de ese país. 

Es importante darse cuenta, sin embargo, de que todo lo demás no es necesa- 
riamente igual: los países pueden tomar, y toman, medidas para proteger el medio 
ambiente De hecho, la calidad del aire y del agua en los países avanzados es mucho 
mayor hoy que hace unas décadas. La famosa niebla de Londres -que en realidad 
era una forma de contaminación del aire que llego a matar a 4.000 personas en un 
período de dos semanas en 1952- ha desaparecido gracias a una serie de regulaciones 
que prácticamente han prohibido el uso del carbón de calefacción. La también famo¬ 
sa neblina de Los Ángeles, aunque no se ha extinguido, es mucho menos grave que 
en la década de 1960 y principios de la de 1970; también gracias a las regulaciones 
medioambientales. 

A pesar de estas historias de éxito medioambiental del pasado, existe una preocu- 
pación generalizada por los impactos sobre el medio ambiente de un crecimiento eco- 
nómico continuado, lo que refleja un cambio en la escala del problema. Las historias 
de éxito medioambiental han tenido que ver sobre todo con impactos Zoca/es deriva¬ 
dos del crecimiento económico, tales como el efecto producido en la calidad del aire 
en el área de Los Ángeles por la generalización de la propiedad de automóviles. En 
la actualidad, sin embargo, nos enfrentamos a cuestiones medioambientales globales 
-los impactos adversos que el crecimiento económico mundial tiene sobre el medio 
ambiente de la Tierra en su conjunto. La principal de esas cuestiones es el impacto 
producido en el clima mundial por el consumo de combustibles fósiles. 

Quemar carbón y petróleo emite dióxido de carbono (C0 2 ) a la atmosfera^ Hay 
un amplio consenso científico en cuanto a que los niveles crecientes de dióxido de 
carbono y otros gases están causando un efecto invernadero en la Tierra retemen o 
la mayor parte de la energía del sol y elevando la temperatura global del planeta. Y 
el aumento de temperaturas puede acarrear altos costes humanos y económicos: la 
subida del nivel del mar podría inundar zonas costeras; los cambios de clima podrían 
alterar la agricultura, sobre todo en los países pobres; y así sucesivamente. 

El problema del cambio climático está claramente vinculado al crecimiento eco¬ 
nómico La Figura 13-12 muestra las emisiones de dióxido de carbono en Estados 
Unidos, en Europa y en China desde 1980. Históricamente los países ricos han sido los 
responsables de la mayor parte de estas emisiones porque han consumido, sin compa¬ 
ración, más energía por persona que los países pobres. Sin embargo, cuando China y 
otras economías emergentes han empezado a crecer, pasaron a consumir mucha mas 
energía y a emitir mucho mas dióxido de carbono. 

¿Es posible continuar con el crecimiento económico a largo plazo mientras se 
pone freno a las emisiones de gases de efecto invernadero? La respuesta, según a 
mayoría de los economistas que han estudiado el tema, es sí. Sería posible reducir 
las emisiones de gases de efecto invernadero por diversas vías, que van desde el uso 
de energías de fuentes no fósiles como la eólica, la solar o la nuclear, hasta medidas 
preventivas como el secuestro y captura de C0 2 (capturando el dióxido de carbono de 
las centrales eléctricas y almacenándolo); o medidas más sencillas como diseñar os 
edificios para que sea más fácil mantenerlos calientes en invierno y frescos en veiano. 
Todas estas medidas impondrían costes a la economía, pero las mejores estimaciones 
disponibles sugieren que incluso una gran reducción de los gases de efecto inverna e- 
ro en las próximas décadas afectaría muy poco al crecimiento a largo plazo del r 
real per cápita. 
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LL.oa 13-12 El cambio climático y el crecimiento 


Las emisiones de gases de efecto invernadero 
están relacionadas positivamente con el cre¬ 
cimiento. Como se muestra aquí para Estados 
Unidos y Europa, los países ricos han sido 
históricamente los responsables de la gran 
mayoría de las emisiones de gases de efecto 
invernadero, a causa de la riqueza y del rápido 
crecimiento de sus economías. Cuando China 
y otros países emergentes crecieron, empeza¬ 
ron a emitir mucho más dióxido de carbono. 
Fuente: Administración de Información sobre la 
Energía. 



El problema es cómo conseguir que todo eso ocurra. A diferencia de la escasez 
de recursos, los problemas medioambientales no proporcionan automáticamente 
incentivos para cambiar los comportamientos. La contaminación es un ejemplo de 
externcilidad negativa, un coste que los individuos y las empresas imponen a otros sin 
tener que ofrecerles compensación. Si no hay intervención pública, los individuos y 
las empresas no tienen incentivos para reducir las externalidades negativas, y por eso 
fue necesaria la regulación para reducir la contaminación en las ciudades de Estados 
Unidos. Y, como dijo Nicholas Stern, autor de un influyente informe sobre el cambio 
climático, las emisiones de gases de efecto invernadero son “la madre de todas las 
externalidades” 

Así pues, hay un amplio consenso entre los economistas -aunque hay algunos 
disidentes- sobre la necesidad de la acción pública para ocuparse del cambio cli¬ 
mático. Hay también un gran acuerdo en que esa acción debería tomar la forma de 
incentivos basados en el mercado, o bien en forma de un impuesto sobre el dióxido 
de carbono -un impuesto por unidad de CO 2 emitido- o bien mediante un sistema 
de topes máximos y de derechos de emisión, en el que existe un límite global para 
las emisiones de gases de efecto invernadero y las empresas tienen que comprar 
licencias para emitirlos. Sin embargo, hay una importante discusión sobre cuánta 
intervención pública es necesaria, lo que refleja tanto las incertidumbres sobre los 
costes y los beneficios como la incertidumbre científica sobre el ritmo y la dimen¬ 
sión del cambio climático. 

Hay también varios aspectos del problema del cambio climático que hacen que sea 
mucho más difícil enfrentarse a él que, por ejemplo, a la neblina (de humo) de Los 
Ángeles. Uno es la dificultad para tener una visión a largo plazo. El impacto de las 
emisiones de gases de efecto invernadero sobre el clima es muy gradual: el dióxido 
de carbono emitido hoy a la atmósfera no tendrá su efecto total sobre el clima hasta 
dentro de algunas generaciones. Como consecuencia, está el problema político de 
convencer a los votantes para que acepten vivir hoy peor a cambio de que vivan mejor 
sus hijos, nietos o incluso bisnietos. 

También es un problema difícil el reparto internacional del esfuerzo. Como 
hemos visto en la Figura 13-12, los países ricos de hoy han sido responsables histó¬ 
ricamente de la mayoría de las emisiones de gases de efecto invernadero, pero las 
nuevas economías emergentes como China son las responsables de la mayoría del 
crecimiento reciente. Inevitablemente, los países ricos se resisten a pagar el precio 
de reducir sus emisiones para ver sus esfuerzos frustrados por el rápido crecimiento 
de las emisiones de los nuevos participantes. Y por otro lado, países como China, 
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Que todavía son relativamente pobres, consideran injusto que se les pida que asu- 
man el precio de proteger un medio ambiente amenazado por las acciones pasadas 

016 La moraleja de esta historia es que es posible conciliar el crecimiento económico 
a largo plazo con la protección del medio ambiente. El principal problema es obtener 
el consenso político en lo que se refiere a las políticas necesarias. 


LA ECONOMÍA EN ACCIÓN 



Reducir las emisiones de gases invernadero a largo plazo tendría 
pocos costes económicos y muchos beneficios para la salud. 


t Repaso rápido 


Hay un amplio desacuerdo sobre 
si es posible tener un crecimiento 
económico a largo plazo sostenible. 
Sin embargo, los economistas creen 
en general que la economía moderna 
puede encontrar las formas de aliviar 
los límites que impone al crecimiento 
la escasez de recursos naturales, 
mediante respuestas a los precios 
que promuevan la conservación y la 
aparición de alternativas. 

Superar los límites al crecimiento 
derivados del deterioro del medio 
ambiente es más difícil porque 
requiere una intervención pública efi¬ 
caz. Para limitar la emisión de gases 
de efecto invernadero solo sería 
necesaria una muy modesta reduc¬ 
ción de la tasa de crecimiento. 


EL COSTE DE PROTEGER EL CLIMA 

E n los últimos años se han presentado en el Congreso de Estados 
Unidos una serie de proyectos de ley, algunos de ellos propuestos 
por los dos partidos, que tratan de aplicar ambiciosas medidas a largo 
plazo para reducir las emisiones de gases de efecto invernadero en ese 
país. Por ejemplo, un proyecto de ley presentado por los senadores 
Joseph Lieberman y John McCain utilizaría un sistema de limitación 
de emisiones y derechos de emisión para disminuir gradualmente 
las emisiones a lo largo del tiempo, con el objetivo de conseguir -en 
2050- una reducción del 60% respecto a su nivel de 1990. Otro pro- 
yecto, apadrinado por los senadores Barbara Boxer y Bernie Sanders, 

proponía una reducción del 80% en 2050. 

La puesta en práctica de estos proyectos o de otros parecidos, 
¿supondría la paralización del crecimiento económico a largo plazo? 
Un estudio detallado de un equipo del MIT dictamina que no, consi¬ 
derando que, en efecto, la reducción de emisiones supondría costes 
significativos, pero que no serían prohibitivos. Utilizando un comple¬ 
jo modelo de la interacción entre la política medioambiental yda eco¬ 
nomía, el equipo del MIT estimó que el proyecto Lieberman-McCain 
reduciría el PIB real per cápita en 2050 en un 1,11% y d proyecto de 
Sanders- Boxer, más restrictivo, lo reduciría en un 1,19/o^ 

Estas pueden parecer cifras muy altas -serían cantidades entre 200 y 250 
millones de dólares de hoy- pero apenas afectarían a la tasa de crecimiento a largo 
dazo de la economía. Recuerda que a largo plazo la economía estadounidense ha 
tenido un crecimiento promedio del PIB real per cápita de casi un 2 M por ano Si las 
estimaciones del equipo del MIT son correctas, incluso una política muy estricta P 
SrS imbio climático supondria, =n efecto, que en las cuatro décadas pro,,mas 
se perdiera menos que el crecimiento de un ano 


o#0 


Hay un amplio consenso acerca de 
que la intervención pública para redu¬ 
cir las emisiones de gases de efecto 
invernadero y para frenar el cambio 
climático debería tomar la forma de 
incentivos basados en el mercado, 
como un impuestos sobre las emisio¬ 
nes o un sistema de tope máximo y 
derechos de emisión. También será 
necesario que los países ricos y los 
países pobres lleguen a algún acuerdo 
sobre el reparto del coste de la reduc¬ 
ción de las emisiones. 


COMPRUEBA si lo has entendido 


13-5 


1 . 


2 . 


¿En qeneral qué preocupa más a los economistas, los limites al crecimiento impuestos por 
¡^degradación del mediíambiente o los impuestos por ,a escasez de <e = s7 Explícalo, 
señalando en tu respuesta el papel que desempeñan las externalida es n g 

¿Cuál es la relación entre las emisiones de gases de efecto invernadero y el crec, ^ t ° p 
¿Cuál es el efecto esperado sobre el crecimiento de una reducción de las emisiones. 6P 
qué es un problema polémico el reparto internacional de los esfuerzos para reducir las em, 

SIOn L as soluciones están al final del libro.Mod et quias ^ .|***^ 
erferumqui del,ate ceaquatum ipsunt re volupta tquamust™ fac^ f alrtecab ip ¡ e , aceperum sil offi- 

iundae conse dolunn que offic tem et est autat ve is exe ^q ^ rer ovid¡tem dolupta vendunt reritas con pellat. 

Tasin remporem. Piel laut accusto eur^tiumve^terst^rq^ uTquaep- 

ría quasperum errum se eariti am, seque p ' , ? q dlt rerae n oss¡ bearisquis atureptur solupta ipicien 

que quis re maiore quunt fuga. Nequatur s.mperurn quos a^qu, s a^t pete . re mintota te nist, tesequ, 
cusoia con nime repro est, que pernatus et t ?* sa m3est oltention^parum coriorem ut et eatectota nonse- 
• bla dignit, as verovid quas natur, h ul exceper er ¡ a ndi dunt laut dolore essitium aped que quann labo. Nam ra ñus. 
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PROBLEMA LLLlüám 


Fluctuaciones y crecimiento económico 



Entre 1985 y 1995 el ambiente económico en el Reino Unido, y especialmente en 
el centro de Londres, fluctuó bastante. A finales de la década de 1980 la economía 
Estaba en auge. La gente compraba apartamentos diminutos en el centro de Londres 
a precios insultantemente caros, y el tráfico en el centro de la ciudad era insoporta- 
Ej e El tiempo de espera en los mejores restaurantes podía ser de tres meses o más. 
pero todo eso cambió al empezar la década de 1990. Los pisos volvieron de repente 
a tener precios razonables, el tráfico se moderó considerablemente y era muy fácil 
conseguir mesa en aquellos restaurantes de moda -todos ellos síntomas de una 
economía con problemas. En 1995 Londres vivió un nuevo auge, volvieron a subir 
rápidamente los precios de las propiedades, aumentó el tráfico y otra vez no había 
sitio en los restaurantes. 

Comparando la economía británica de 1985 con la de 1995, vemos que los cambios 
en el ambiente económico de Londres en los primeros años noventa reflejaban los cam¬ 
bios en el ambiente económico global de la economía del Reino Unido en el mismo 
período. ¿Cuál fue la tasa de crecimiento a largo plazo en el Reino Unido durante ese 
período de 10 años? A esa tasa de crecimiento, ¿cuánto tiempo tardará aproximada¬ 
mente en duplicarse el PIB del Reino Unido? 


PASO 1: 


Analiza la economía británica en el Reino Unido entre 1985 y 1995. 
(Pista: la página web de la 0CDE, http://stats.oecd.org proporciona datos del PIB 
real per cápita de varios países). 


Lee la sección “Comparación de economías en el tiempo y en el espacio” en la página 378, 
y especialmente el pñmer páirafo bajo el subtítulo “El PIB real per cápita’. Ve al sitio 
web http://stats.oecd.org. En el menú llamado “Data by theme”, en el lado izquierdo de la 
página, selecciona “National Accounts”, y después “Annual National Accounts”, “Main 
Aggregates” y “Gross Domestic Product”. Finalmente, selecciona “GDP per head, US$, 
Constant Pnces’. Arriba, en la sección azul oscuro de la tabla, selecciona “Frecuency”, 
elige “Select date range”, “Annual”, y entonces selecciona 1985 en la primera lista que se 
aparece y 1995 en la segunda. Selecciona “View Data” y baja hasta encontrar los datos 
del Reino Unido y copia los datos de 1985 a 1995. 


El PIB real per cápita del Reino Unido según los datos obtenidos en la web de la OCDE, 
en dólares USA constantes (base año 2005) es: 


Año 

PIB real per cápita ($) 

1985 

20.073 

1986 

20.830 

1987 

21.734 

1988 

22.783 

1989 

23.237 

1990 

23.352 

1991 

22.947 

1992 

22.922 

1993 

23.379 

1994 

24.317 

1995 

24.987 
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PASO 2 


Utilizando los datos de la tabla anterior, calcula la tasa de crecimiento 
del PIB real per cápita del Reino Unido en ese mismo periodo y analiza las 
diferencias entre las tasas de crecimiento de los primeros años noventa con las de 
los otros años. 


Lee cuidadosamente la sección “Trampas: Cambios de nivel versus tasas de variación w 
en la pág. 380. 

La tasa de variación, o tasa de crecimiento, del PIB real per cápita entre un año 1 y ltn 
año 2 se calcula con la siguiente fórmula: 

/ (PIB real per cápita del año 2 - PIB real per cápita del año 1) 


' (PIB real per cápita del año 1) 

Por tanto, la tasa de crecimiento entre 1985 y 1986 será: 

Año 

/ (20.830 $-20.073 $)\ 

A 0,038 = 3,8% 

' 20.073 $ t 

Tasa de crecimiento (%) 

1986 

3,8 

1987 

4,3 

1988 

4,8 

1989 

2,0 

1990 

0,5 

1991 

-1,7 

1992 

-0,1 

1993 

2,0 

1994 

4,0 

1995 

2,8 



Como se puede apreciar a partir de los datos de esta tabla, el Reino Unido tuvo un 
crecimiento negativo en 1991 y 1992, pero tuvo un crecimiento positivo y fuerte en la 
mayoría de los años restantes. ■ 


PASO 3: 


¿Cuál fue el crecimiento medio durante este periodo y cuánto tiempo 
tardaría en duplicarse el PIB del Reino Unido si continuase creciendo a la misma 
tasa? 


Lee la sección “Tasas de crecimiento” que empieza en la pág. 380. Pon especial atención 
a la Regla del 70, que se explica en la ecuación 13-1. 


Sumando las tasas de crecimiento anteriores y dividiendo entre 10, calculamos una tasa 
media de crecimiento del 2,2%. Según la Regla del 70, se tardarían 70/2,2 = 31,8 años 
en duplicar el PIB del Reino Unido creciendo a esta tasa. ■ 


1. El crecimiento se mide por la variación del PIB real per 
cápita para eliminar los efectos de las variaciones de 
precios y de los cambios del tamaño de la población. Los 
niveles de PIB real per cápita varían mucho entre unos 
países y otros: más de la mitad de la población mundial 
vive en países que son todavía más pobres de lo que era 
Estados Unidos en 1900. Durante el siglo veinte, el PIB 


real per cápita de los Estados Unidos se multiplicó por 
más de cinco. 

2. Las tasas de crecimiento del PIB real per cápita también 
varían mucho. Según la Regla del 70, el número de años 
necesario para que el PIB real per cápita se duplique es 
igual a 70 dividido entre la tasa de crecimiento anual del 
PIB real per cápita. 
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HL a clave para el crecimiento económico a largo plazo es 

r j aU rnento de la productividad del trabajo, o simple- 

[ mente la productividad, que es el output por trabajador. 

I Los incrementos de la productividad proceden de los 
incrementos del capital físico por trabajador y del capi¬ 
tal humano por trabajador, así como del progreso tec¬ 
nológico. La función de producción agregada mues¬ 
tra cómo depende el PIB real por trabajador de esos tres 
factores. Si todo lo demás no varía, hay rendimientos 
decrecientes del capital físico: manteniendo constan¬ 
tes el capital humano por trabajador y la tecnología, cada 
unidad adicional de capital físico por trabajador genera 
un incremento de la productividad menor que el anterior. 
La contabilidad del crecimiento, que estima la apor¬ 
tación de cada factor al crecimiento económico de un 
país, ha demostrado que el aumento de la productividad 
total de los factores, la producción total obtenida con 
una cantidad dada de factores, es clave para el crecimien¬ 
to a largo plazo. Se suele interpretar como el efecto del 
progreso tecnológico. A diferencia de tiempos pasados, en 
la actualidad los recursos naturales son una fuente poco 
importante del crecimiento de la productividad en la 
mayoría de los países. 

4 . Las grandes diferencias entre las tasas de crecimiento de 
los países se deben en gran medida a las diferencias en 
sus tasas de acumulación de capital físico y humano, así 
como a las diferencias en el progreso tecnológico. Aunque 
los flujos de ahorro extranjero que vienen del exterior 
ayudan, un factor básico son las diferencias en las tasas 
de ahorro nacional y de gasto de inversión, ya que la 
mayoría de los países con altas tasas de gasto de inver¬ 
sión en capital físico las financian principalmente con un 
elevado ahorro nacional. El progreso tecnológico se debe 
en gran medida a la investigación y desarrollo o I+D. 

5. Los gobiernos pueden ayudar o entorpecer el crecimiento. 
Las políticas del gobierno que favorecen directamente el 
crecimiento son subsidios a las infraestructuras, espe¬ 
cialmente infraestructuras de salud pública, subsidios a 
la educación, subsidios a la I+D, y mantenimiento de un 
buen sistema financiero que canalice los ahorros hacia el 
gasto de inversión, hacia la educación y hacia la I+D. Los 
gobiernos pueden estimular el ambiente adecuado para 

el crecimiento protegiendo los derechos de propiedad 
(concretamente, los derechos de propiedad intelectual), 


siendo políticamente estables y proporcionando buena 
gobernanza. La mala gobernanza implica corrupción e 
intervención gubernamental excesiva. 

6 . La economía mundial ofrece ejemplos de éxitos y de 
fracasos en el esfuerzo para conseguir el crecimiento 
económico a largo plazo. Las economías del Sudeste 
Asiático han hecho muchas cosas bien y han conseguido 
altas tasas de crecimiento. Las bajas tasas de crecimiento 
que durante muchos años han tenido las economías de 
América Latina y de África han llevado a los economistas 
a pensar que la hipótesis de la convergencia, que pro¬ 
clama que las diferencias entre las tasas de crecimiento 
de los distintos países disminuyen a lo largo del tiempo, 
se ajusta a los datos solo cuando se supone que los fac¬ 
tores que afectan al crecimiento, como la educación, las 
infraestructuras y las políticas e instituciones guberna¬ 
mentales favorables, se mantienen constantes en los dife¬ 
rentes países. En los últimos años ha habido un repunte 
en el crecimiento de algunos países de América Latina y 
del África Subsahariana, debido en gran parte al boom de 
las exportaciones de bienes. 

7. Los economistas creen, en general, que la degradación 
del medio ambiente constituye un desafío al crecimien¬ 
to económico sostenible a largo plazo mayor que el 
que supone la escasez de los recursos naturales. Hacer 
frente a la degradación del medio exige una intervención 
gubernamental eficaz, pero el problema de la escasez de 
recursos normalmente se resuelve por la respuesta a los 
precios de mercado. 

8 . La emisión de gases de efecto invernadero está clara¬ 
mente vinculada al crecimiento, y limitarlas exige alguna 
reducción del crecimiento. Sin embargo, las mejores 
estimaciones disponibles sugieren que una disminución 
importante de las emisiones exigiría solo una pequeña 
reducción de la tasa de crecimiento. 

9. Hay un amplio consenso respecto a que la intervención 
del gobierno para frenar el cambio climático y los gases 
de efecto invernadero debería tomar la forma de incen¬ 
tivos basados en el mercado, como un impuesto sobre 
el C0 2 o un sistema de límites y derechos de emisión. 
También será necesario que los países ricos y los pobres 
lleguen a algún acuerdo sobre el reparto de los costes de 
la reducción de las emisiones. 
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1. La siguiente tabla contiene datos de Penn World Table 
versión 7.0 del PIB real per cápita en dólares de 2005 para 
Argentina, Ghana, Corea del Sur y Estados Unidos en 
1960, 1970, 1980, 1990, 2000 y 2009. 


a. Completa la tabla expresando el PIB real de cada año 
como un porcentaje de los niveles de 1960 y 2009 

b. Compara el crecimiento de los niveles de vida de estos 
cuatro países desde 1960 hasta 2009. ¿Qué factores 
explicaría las diferencias? 



Argentina 

Ghana 

Corea del Sur 

Estados Unidos 


PIB real 

Porcentaje del 

PIB real 

Porcentaje del 

PIB real 

Porcentaje del 

PIB real 

Porcentaje del 

Año 

per cápita 
(dólares 
de 2005) 

PIB real 
per cápita 
de 1960 

PIB real 
per cápita 
de 2009 

per cápita 
(dólares 
de 2005) 

PIB real 
per cápita 
de 1960 

PIB real 
per cápita 
de 2009 

per cápita 
(dólares 
de 2005) 

PIB real 
per cápita 
de 1960 

PIB real 
per cápita 
de 2009 

per cápita 
(dólares 
de 2005) 

PIB real 
per cápita 
de 1960 

PIB real 
Per cápita 
de 2009 

1960 

6.243 

? 

? 

603 

? 

? 

1.782 

? 

? 

15.438 

? 

? 

1970 

7.810 

? 

? 

939 

? 

? 

3.018 

? 

? 

20.480 

? 

? 

1980 

8.638 

? 

? 

807 

? 

? 

5.339 

? 

? 

25.090 

? 

? 

1990 

6.823 

? 

? 

844 

? 

? 

11.437 

? 

? 

31.637 

? 

? 

2000 

9.172 

? 

? 

887 

? 

? 

18.926 

? 

? 

39.175 

? 

? 

2009 

11.961 

? 

? 

1.239 

? 

? 

25.029 

? 

? 

41.102 

? 

? 


2 . La siguiente tabla muestra las tasas de crecimiento medio 
anual del PIB real per cápita de Argentina, Ghana y Corea 
del Sur, utilizando datos de Penn World Table, versión 6.2, 
para las últimas décadas. 

Tasa anual medía de crecimiento dei PIB real 




per cápita 


Años 

Argentina 

Ghana 

Corea del S 

1960-1970 

2,53% 

15,54% 

7,50% 

1970-1980 

1,12 

0,85 

7,62 

1980-1990 

-2,50 

0,10 

11,33 

1990-2000 

3,83 

2,08 

6,37 


a. Para cada década y para cada país, utiliza la Regla del 
70, cuando sea posible, para calcular cuánto tardaría 
en duplicarse el PIB real de ese país. 

b. Supon que la tasa de crecimiento medio anual que 
alcanzó cada país en el período 1990-2000 continúa 
indefinidamente en el futuro. Partiendo de 2000, utili¬ 
za la Regla del 70 para calcular, cuando sea posible, los 
años que tardará cada país en duplicar su PIB real per 
cápita. 


3. La siguiente tabla proporciona datos aproximados de los 
niveles de renta per cápita y de las tasas de crecimiento 
de regiones definidas en función de su renta per cápita. 
Según la Regla del 70, partiendo de 2010 , los países de 
renta alta doblarán su PIB per cápita en 78 años aproxi¬ 
madamente, en 2088. Suponemos para cada una de las 
regiones tasas de crecimiento constantes e iguales a su 
valor medio entre 2000 - 2010 . 


Región 

Países de renta alta 
Países de renta media 
Países de renta baja 
Fuente: Banco Mundial. 


PIB per 
cápita 
( 2010 ) 

38.293 $ 
3.980 
507 


Crecimiento anual 
medio del PIB 
real per cápita 
(2000-2010) 

0,9% 

4,8 

3,0 


a. Calcula los siguientes ratios de PIB per cápita en 2010: 

i. Países de renta media respecto a países de renta alta 

ii. Países de renta baja respecto a países de renta alta 

iii. Países de renta baja respecto a países de renta media 

b. Calcula el número de años que tardará en duplicarse el 
PIB real per cápita de los países con renta baja y el de 
los países con renta media. 

c. Calcula el PIB per cápita de cada región en 2088. 

(Pista: ¿Cuántas veces se duplican sus PIB per cápita 
en los 78 años comprendidos entre 2010 y 2088? 

d. Repite el apartado a utilizando el PIB per cápita previsto 
para 2088. 

e. Compara tus respuestas a los apartados a y d. Opina 
sobre el cambio producido en la desigualdad económica 
entre regiones. 

4. Te han contratado como asesor económico para los gobier¬ 
nos de Albernia y Brittania. La relación entre capital físico 
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por trabajador y output por trabajador de cada uno de los 
dos países está representada por la curva "Productividad” 
del gráfico. Albernia está en el punto A y Brittania está en 
el punto B. 



a. En la relación representada por la curva Productividad, 
¿qué factores se mantienen constantes? ¿Experimentan 
estos países rendimientos decrecientes del capital físico 
por trabj adador? 

b. Suponiendo que la cantidad de capital humano por 
trabajador y la tecnología se mantienen constantes en 
cada país, ¿recomendarías alguna política que duplica¬ 
ra el PIB real per cápita en Albernia? 

c. Si se pudiera cambiar la cantidad de capital humano 
por trabajador, ¿cómo cambiaría tu política recomen¬ 
dada? Supon que un incremento de capital humano 
duplica el output por trabajador cuando el capital físi¬ 
co por trabajador es igual a 10.000 $. Dibuja una curva 
en la figura que represente esta política para Albernia. 

5. El país de Androde está usando actualmente el Método 1 
en su función de producción. El azar hace que los cien¬ 
tíficos descubran una nueva tecnología que aumenta la 
productividad en Androde. Este avance tecnológico se 
refleja en una nueva función de producción, el Método 2 . 
La siguiente tabla refleja las combinaciones de capital físi¬ 
co por trabajador y de output por trabajador para ambos 
métodos, suponiendo constante el capital humano por 
trabajador. 


Método 1 


Método 2 


Capital físico PIB real por 
por trabajador trabajador 


Capital físico PIB real por 
por trabajador trabajador 


0 

0,00 

50 

35,36 

100 

50,00 

150 

61,24 

200 

70,71 

250 

79,06 

300 

86,60 

350 

93,54 

400 

100,00 

450 

106,07 

500 

111,80 


0 

0,00 

50 

70,71 

100 

100,00 

150 

122,47 

200 

141,42 

250 

158,11 

300 

173,21 

350 

187,08 

400 

200,00 

450 

212,13 

500 

223,61 


a. Utilizados los datos de la tabla, dibuja las dos fun¬ 
ciones de producción en un gráfico. El capital físi¬ 
co por trabajador de Androde es actualmente 100. 
Represéntalo en tu gráfico y llámale punto A. 

b. Partiendo del punto A, en un periodo de 70 años el 
capital físico por trabajador de Androde aumenta 
a 400. Suponiendo que Androde todavía utiliza el 
Método 1, representa el punto de producción resultante 
en el gráfico y llámale punto B. Usando la Regla del 70, 
calcula cuánto ha crecido el porcentaje anual de creci¬ 
miento del output por trabajador. 

c. Supongamos ahora que partiendo de A, durante el 
mismo periodo de 70 años, la cantidad de capital físico 
por trabajador aumenta a 400, pero que durante ese 
período Androde cambia al Método 2. En tu gráfico, 
llama punto C al punto de producción resultante. 
Utilizando la Regla del 70, calcula en qué porcentaje 
anual ha aumentado ahora el crecimiento del output 
anual por trabajador. 

d. A medida que la economía de Androde pasa del punto 
A al punto C, ¿qué porcentaje del crecimiento anual de 
la productividad se debe al aumento de la productivi¬ 
dad total de los factores? 

6. La Oficina de Estadísticas Laborales de Estados Unidos 
publica regularmente un informe sobre "Productividad 
y Costes” de los meses anteriores. Busca el último infor¬ 
me en la web de la Oficina, www.bls.gov. (En la página 
inicial del Bureau of Labor Statistics, a partir de la tabla 
"Subject Areas”, selecciona el link "Productivity: Labor, 
Productivity and Costs”. A continuación, bajo el título 
"LPC News Releases”, encuentra el informe más reciente 
de "Productivity ans Costs”). ¿Cuáles fueron las variacio¬ 
nes porcentuales de la productividad en las empresas y 
actividades no agrarias en el trimestre anterior? ¿Cómo 
fue la variación porcentual de la productividad en ese tri¬ 
mestre comparada con la misma variación porcentual en 
el mismo trimestre del año anterior? 

7 . ¿Qué papeles desempeñan el capital físico, el capital 
humano, la tecnología y los recursos naturales en el creci¬ 
miento a largo plazo del output agregado per cápita? 

8 . ¿Cómo han favorecido las políticas públicas y las institu¬ 
ciones de los Estados Unidos el crecimiento económico a 
largo plazo? 

9. Durante los próximos 100 años se espera que el PIB real per 
cápita en Groland crezca a una tasa media anual del 2,0%. 
En Sloland, sin embargo, se espera que el crecimiento sea 
algo menor, una tasa media anual del 1,5%. Si los dos países 
tienen en la actualidad un PIB real per cápita de 20.000 $, 
¿en cuánto diferirán los dos PIB reales per cápita dentro 
de 100 años? (Pista: Un país que tiene hoy un PIB real per 
cápita de x $ y crece al y% anual, dentro de z años tendrá 
un PIB real per cápita de* $ x (1 + y/100) z . Suponemos que 
y está entre 0 y 10 ). 
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10. La siguiente tabla contiene datos de Penn World Table, 
Versión 7.0, del PIB real per cápita (en dólares USA de 
2005) de Francia, Japón, el Reino Unido y los Estados 
Unidos en 1950 y 2009. Complétala. ¿Han convergido eco¬ 
nómicamente estos países? 



1950 

2009 


PIB real 

Porcentaje 
del PIB 

PIB real 

Porcentaje 
del PIB 


per cápita 

real per 

per cápita 

real per 


(dólares 

cápita de 

(dólares 

cápita de 


de 2005) 

EE. UU. 

de 2005) 

EE. UU 

Francia 

7.112 

? 

30.821 

? 

Japón 

3.118 

? 

31.958 

? 

Reino 

Unido 

10.401 

? 

33.386 

? 

EE. UU. 

13.183 

? 

41.102 

? 


11 . La siguiente tabla contiene datos de Penn World Table, 
Versión 7.0, del PIB real per cápita (en dólares USA de 
2005) para Argentina, Ghana, Corea del Sur y los Estados 
Unidos en 1960 y 2009. Complétala. ¿Han convergido 
económicamente estos países? 



1960 

2009 


PIB real 

Porcentaje 
del PIB 

PIB real 

Porcentaje 
del PIB 


per cápita 

real per 

per cápita 

real per 


(dólares 

cápita de 

(dólares 

cápita de 


de 2005) 

EE. UU. 

de 2005) 

EE. UU 

Argentina 

6.243 

? 

11.961 

? 

Ghana 

603 

? 

1.239 

? 

Corea del 





Sur 

1.782 

? 

25.029 

? 

EE. UU. 

15.438 

? 

41.102 

? 


12. ¿Por qué esperarías que haya convergencia entre el PIB 
real per cápita de California y el de Pensilvania pero no 
entre California y la Baja California, un Estado de México 
limítrofe con los Estados Unidos? ¿Qué cambios permiti¬ 
rían a la Baja California converger con California? 

13. Según el Oil & Gas Journal, las reservas comprobadas de 
petróleo existentes en el mundo en 2009 consistían en 1,342 
billones de barriles. En ese año, según la Administración 
de Información sobre la Energía, la producción mundial 
diaria de petróleo fue 72,2 millones de barriles al día. 

a. A esta tasa, ¿cuántos años durarían las reservas com¬ 
probadas? Discute la visión de Malthus en el contexto 
de los resultados de tu cálculo. 

b. Para hacer los cálculos del apartado a, ¿qué supuesto 
has hecho acerca de las reservas de petróleo a lo largo 
del tiempo? ¿Y acerca de los precios del petróleo a lo 
largo del tiempo? ¿Son coherentes estos supuestos con 


la visión de Malthus sobre los límites de los recursos^ 
c. Analiza cómo pueden afectar las fuerzas del mercado 
al tiempo que pueden durar las reservas comprobadas 
de petróleo, suponiendo que no se descubren nuevos 
yacimientos y que la demanda de petróleo permanece 
constante. 

14. La tabla muestra, para los años 2000-2009, la tasa de 
crecimiento anual de las emisiones de dióxido de carbono 
(C0 2 ) per cápita y la tasa de crecimiento anual del PIB rea ] 
per cápita para una serie de países seleccionados. 

Tasa anual media de 
crecimiento 2000-2009 de: 

PIB real Emisiones de 
País per cápita C0 2 per cápita 


Argentina 

2,81% 

1,019 

Bangladesh 

4,17 

5,47 

Canadá 

0,68 

-1,46 

China 

9,85 

11,11 

Alemania 

0,59 

-1,23 

Irlanda 

1,05 

-2,10 

Japón 

0,29 

-1,03 

Corea del 

Sur 

3,48 

1,68 

México 

0,18 

0,44 

Nigeria 

6,07 

-2,46 

Rusia 

5,22 

0,52 

Sudáfrica 

2,39 

0,80 

Reino Unido 

0,88 

-1,35 

EE. UU. 

0,58 

-1,78 


Fuentes: Administración de Información Energética; Fondo Monetario 

Internacional. 

a. Ordena los países en función del crecimiento de sus 
emisiones de C0 2 , del más alto al más bajo. ¿Cuáles 
son los cinco países que tienen la tasa más alta de 
crecimiento de sus emisiones? ¿Y los cinco países que 
tienen la tasa menor? 

b. Ahora ordena los países en función de sus crecimien¬ 
tos del PIB real per cápita, del más alto al más bajo. 
¿Cuáles son los cinco países que tienen la tasa más alta 
de crecimiento? ¿Y los cinco países que tienen la tasa 
menor? 

c. ¿Se puede deducir de estos resultados que las emisio¬ 
nes de C0 2 están ligadas al crecimiento del output per 
cápita? 

d. Las altas tasas de crecimiento económico, ¿implican 
necesariamente altos niveles de emisiones de dióxido 
de carbono? 
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QUÉ APRENDEREMOS 
EN ESTE CAPÍTULO 



La Fed tiene las opciones de inyectar liquidez 
en la economía para combatir el desempleo o 
de detraer liquidez de la economía para com¬ 
batir la inflación. 


VECES NO ES FÁCIL LLAMARSE BEN. 

En 2008 Ben Bernanke, un antiguo 
y distinguido profesor de Economía de 
Princeton, era presidente de la Reserva 
Federal (la Fed) -la institución que dirige 
la política monetaria y que regula el sector 
financiero de los Estados Unidos. La labor 
de la Reserva Federal consiste en ayudar 
a la economía a evitar los males de la 
elevada inflación y del elevado desempleo. 
Normalmente lo hace, por decirlo de una 
manera sencilla, inyectando dinero en la 
economía para combatir el desempleo o 
retirándolo para combatir la inflación. 

Cuando la economía estadounidense 
entró en recesión en 2001, la Fed se apre¬ 
suró a aumentar la liquidez del sistema. 
Fue una elección fácil: el desempleo esta¬ 
ba subiendo y la inflación era baja y esta¬ 
ba disminuyendo. De hecho, durante una 
buena parte de 2002 la Fed estaba preocu¬ 
pada por la posibilidad de una deflación. 

Durante buena parte de 2008, sin 
embargo, Bernanke se enfrentó a un pro¬ 
blema mucho más difícil. De hecho, se 
enfrentaba al problema más temible para 


1 Cómo la curva de demanda agregada 
ilustra la relación entre el nivel 
agregado de precios y la cantidad de 
output agregado demandada en la 
economía. 

1 Cómo la curva de oferta agregada 
ilustra la relación entre él nivel 
agregado de precios y la cantidad 
de output agregado ofrecida en la 
economía. 

1 Por qué la curva de oferta agregada 
a corto plazo es diferente de la curva a 
largo plazo. 

1 Cómo se utiliza el modelo AD-AS 
para analizar las fluctuaciones 
económicas. 

1 Cómo la política fiscal y la política 
monetaria pueden estabilizar la 
economía. 


alguien en su posición: una combinación 
de una inflación inaceptablemente alta 
con una tasa de desempleo creciente, lo 
que normalmente se denomina estanfla- 
ción. La estanflación fue el azote de la 
década de 1970: las dos profundas recesio¬ 
nes de los períodos 1973-1975 y 1979-1982 
estuvieron ambas acompañadas de altas 
inflaciones. Y en la primera mitad de 2008, 
la amenaza de la estanflación parecía 
haber vuelto. 

¿Por qué las dificultades económicas 
de principios de 2008 parecían tan diferen¬ 
tes de las de 2001? Porque tenían causas 
diferentes. La lección de la estanflación de 
la década de 1970 fue que las recesiones 
pueden tener distintas causas y que la 
respuesta de política económica adecuada 
depende de esas causas. Muchas recesio¬ 
nes, desde la Gran Depresión de 1929-1933 
hasta la mucho más leve de 2001 , habían 
sido causadas por una caída de los gastos 
de inversión y de consumo. En esas rece¬ 
siones la elevada inflación no era una ame¬ 
naza. De hecho, la de 1929-1933 estuvo 
acompañada de una fuerte caída del nivel 
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general de precios. Y, puesto que en esas 
recesiones la inflación no era un proble¬ 
ma, los gestores de la política económica 
sabían lo que tenían que hacer: inyectar 
dinero en la economía para luchar contra 
el creciente desempleo. 

Sin embargo, las recesiones de la déca¬ 
da de 1970 fueron causadas sobre todo por 
los acontecimientos de Oriente Medio, 
que provocaron una fuerte reducción de 
la producción mundial de petróleo con 
la consiguiente subida de los precios del 
petróleo y de otros combustibles. No por 
casualidad la subida de los precios del 
petróleo también contribuyó a las dificul¬ 
tades económicas del principio de 2008. 
En los dos periodos, los altos precios de 
la energía generaron una combinación de 
desempleo e inflación elevada. También 
se creó un dilema: ¿debía la Fed luchar 
contra la recesión inyectando liquidez en 
la economía, o debía luchar contra la infla¬ 
ción retirando dinero de la economía? En 
2008, la Fed optó por inyectar liquidez en 
la economía. 

De paso, merece la pena observar que 
en 2011 la Fed se enfrentó en cierto modo 
a los mismos problemas que en 2008, ya 
que el aumento de los precios del petróleo 
y de los alimentos hizo crecer la inflación a 
pesar del elevado desempleo. En 2011, sin 
embargo, la Fed estaba completamente 
segura de que el principal problema era la 
demanda. 

En este capítulo desarrollaremos un 
modelo que nos enseña a distinguir entre 
los diferentes tipos de fluctuaciones eco¬ 
nómicas a corto plazo -shocks de deman¬ 
da, como los de la Gran Depresión y los 
de la recesión de 2001 , y shocks de oferta, 
como los de la década de 1970 y los de 
2008. 

Para desarrollar este modelo proce¬ 
deremos en tres pasos. Primero desarro¬ 
llaremos el concepto de demanda agre¬ 
gada (AD). Después volveremos al con¬ 
cepto paralelo de oferta agregada (AS). 
Finalmente juntaremos los juntaremos en 
el modelo AD-AS. 
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La curva de demanda agregada 
muestra la relación entre el nivel 
agregado de precios y la cantidad de 
output agregado que demandan los 
hogares, las empresas, el gobierno y 
el resto del mundo. 


Demanda agregada ■ 

a mayoría de los economistas están de acuerdo en que la Gran Depresión f Ue 
el resultado de un enorme shock negativo de demanda. ¿Qué quiere decir estcp 
En el capítulo 3 explicamos que cuando un economista habla de una caída de 
la demanda de un bien o servicio en concreto se está refiriendo a un desplazamiento 
hacia la izquierda de la curva de demanda. De forma similar, cuando los economistas 
hablan de un shock de demanda negativo en el conjunto de la economía, se refieren a 
un desplazamiento a la izquierda de la curva de demanda agregada, que muestra 
la relación entre el nivel agregado de precios y la cantidad de output agregado deman¬ 
dada por los hogares, las empresas, el gobierno y el resto del mundo. 

La Figura 14-1 muestra cómo podía haber sido la curva de demanda agregada en 
1933, al final de la recesión de 1929-1933. El eje de abscisas muestra la cantidad total 
de bienes y servicios nacionales demandados, medida en dólares de 2005. Utilizamos 
el PIB real para medir el output agregado, y a menudo utilizaremos indistintamente 
ambos términos. El eje de ordenadas muestra el nivel agregado de precios, medido 
por el deflactor del PIB. Con esas variables en los ejes podemos dibujar una curva, AD, 
que muestra cuánto output agregado habría sido demandado a cada nivel agregado 
de precios. Puesto que AD está trazada para ilustrar la demanda agregada en 1933, 
un punto de la curva corresponde a datos verdaderos de 1933, cuando el nivel agre¬ 
gado de precios era 7,9 y la cantidad total de bienes y servicios finales comprados fue 
716.000 millones de dólares de 2005. 

Como muestra la Figura 14-1, la curva de demanda agregada es decreciente, lo que 
indica una relación negativa entre el nivel agregado de precios y la cantidad deman¬ 
dada de output agregado. Si todo lo demás no varía, un aumento del nivel agregado 
de precios reduce la cantidad de producción agregada demandada; una disminución 
del nivel agregado de precios, si todo lo demás no varía, incrementa la cantidad de 
producción agregada demandada. Según la Figura 14-1, si el nivel de precios en 1933 
hubiera sido 4,2 en lugar de 7,9, la cantidad total de bienes y servicios finales naciom 
les demandados habría sido 1 billón de dólares de 2005 en lugar de 716.000 millone 
de dólares. 

La primera pregunta clave sobre la curva de demanda agregada es: ¿por qué tiene 
pendiente negativa? 


figura 14-1 La curva de demanda agregada 


La curva de demanda agregada 
muestra la relación entre el nivel 
agregado de precios y la cantidad 
demandada de output agregado. 

La curva es decreciente debido al 
efecto-riqueza y al efecto-tipo de 
interés causados por una variación 
del nivel agregado de precios. 
Utilizando datos de 1933, cuando el 
nivel agregado de precios es 7,9, la 
cantidad total de bienes y servicios 
demandados es 716.000 millones 
de dólares de 2005. Sin embargo, 
según muestra nuestra curva hipoté¬ 
tica, si el nivel agregado de precios 
hubiera sido solo 4,2, la cantidad 
demandada de output agregado 
habría aumentado hasta 1 billón de 
dólares. 
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.por qué tiene pendiente negativa la curva de demanda 

agregada? 

I gn I a Figura 14-1 la curva AD tiene pendiente negativa. ¿Por qué? Para entenderlo es 
ecesario que aprendas la ecuación básica de la contabilidad nacional: 

(*|4-1 ) PIB = C + / + G + X — IM 

donde C es el gasto de consumo; I, es el gasto de inversión; G, son las compras de 
bienes y servicios hechas por el gobierno; X, son las exportaciones a otros países; e 
¡J son las importaciones. Si medimos estas variables en términos reales (o dólares 
constantes) -es decir, valoradas con los precios de un año base-, entonces C + I + G + 
% _ JM, es la cantidad de bienes y servicios finales producidos dentro de la economía 
que se demandan en un determinado periodo. El gobierno decide G, pero las otras 
variables son decisiones del sector privado. Para entender por qué la curva de deman¬ 
da agregada tiene pendiente negativa, necesitamos comprender por qué un aumento 
del nivel agregado de precios reduce C, I y X - IM. 

Quizá pienses que la pendiente negativa de la curva de demanda agregada es una conse¬ 
cuencia natural de la ley de la demanda que definimos en el capítulo 3. Es decir, si la curva 
de demanda de un bien cualquiera tiene pendiente negativa, ¿no es normal que la curva de 
demanda de la producción agregada tenga también pendiente negativa? Sin embargo, este 
paralelismo es un error. La curva de demanda de cualquier bien individual muestra cómo 
la cantidad demandada depende del precio de ese bien manteniendo constantes los precios 
de los restantes bienes y sei'vicios. La principal razón por la que la cantidad demandada 
de un bien disminuye cuando el precio de ese bien sube -es decir, disminuye la cantidad 
demandada de un bien cuando nos movemos hacia arriba a lo largo de la curva de deman¬ 
da- es que los consumidores cambian su consumo a otros bienes o servicios. 

Pero cuando estudiamos movimientos ascendentes o descendentes a lo largo de la 
curva de demanda agregada, estamos considerando una variación simultánea de los pre¬ 
cios de todos los bienes y servicios finales. Es más, los cambios en la composición de los 
bienes y servicios dentro del gasto de consumo no son relevantes en la curva de deman¬ 
da agregada: si los consumidores deciden comprar menos ropa pero más automóviles, 
la cantidad total de bienes y servicios finales que demandan no cambia necesariamente. 

Entonces, ¿por qué un aumento del nivel agregado de precios conduce a una dis¬ 
minución de la cantidad demandada de todos los bienes y servicios finales producidos 
en el interior de la nación? Existen dos razones principales: el efecto-riqueza y el efec¬ 
to-tipo de interés de una variación del nivel agregado de precios. 

El efecto-riqueza Si todo lo demás no varía, un aumento del nivel agregado de 
precios reduce el poder adquisitivo de muchos activos. Consideremos, por ejemplo, 
a alguien que tiene 5.000 $ en una cuenta bancaria. Si el nivel agregado de precios 
aumentara un 25%, lo que antes costaba 5.000 $ costaría ahora 6.250 y ya no sería 
asequible. Y lo que solía costar 4.000 $, ahora costaría 5.000 $, de modo que los 
5.000 $ de la cuenta bancaria ahora solo comprarían lo que antes se compraba con 
4.000 $. Con la pérdida de poder adquisitivo, el poseedor de esa cuenta bancaria 
probablemente reduciría sus planes de consumo. Millones de otras personas res¬ 
ponderían de la misma forma, causando una caída del gasto en bienes y servicios 
finales, porque un aumento del nivel general de precios reduce el poder adquisitivo 
de todos los poseedores de cuentas bancarias. De forma similar, una reducción del 
nivel agregado de precios aumenta el poder de compra de los activos de los consumi¬ 
dores y genera más demanda de estos. El efecto-riqueza de un cambio del nivel 
agregado de precios es el efecto sobre el gasto de los consumidores causado por el 
impacto de una variación del nivel agregado de precios sobre el poder adquisitivo de 
los activos de los consumidores. A causa del efecto-riqueza, el gasto de consumo, C, 
disminuye cuando el nivel agregado de precios aumenta, dando lugar a una curva de 
demanda agregada con pendiente negativa, es decir, decreciente. 

I El efecto-tipo de interés Los economistas usan el término dinero en su acepción más 
estricta para referirse al observado y a las cuentas corrientes contra las que se pueden 
extender cheques. Las personas y las empresas utilizan dinero porque reduce el coste 
y los inconvenientes de llevar a cabo transacciones. Un incremento del nivel agregado 
de precios reduce el poder adquisitivo de una cantidad dada de dinero. Para comprar 
la misma cesta de bienes y servicios que antes, las personas y las empresas necesitan 
mantener más dinero. Por eso, como respuesta a un aumento del nivel agregado de 


El efecto-riqueza de una variación 
del nivel agregado de precios es 
el efecto sobre el gasto de consumo 
provocado por el impacto de una 
variación del nivel agregado de 
precios sobre el poder adquisitivo de 
los activos de los consumidores. 
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El efecto-tipo de interés de una 
variación del nivel agregado de 
precios es el efecto sobre los gastos 
de consumo y de inversión provocado 
por el impacto de una variación del 
nivel agregado de precios sobre el 
poder adquisitivo de las tenencias 
de dinero de las personas y las 
empresas. 


precios, las personas y las empresas intentan aumentar sus tenencias de dinero o bj e 
endeudándose más o bien vendiendo activos tales como los bonos. Esto reduce los f on 
dos disponibles para prestar a otros prestatarios y hace que suban los tipos de interés 

Un aumento del tipo de interés reduce el gasto de inversión, porque eleva el coste 
de los préstamos. También reduce el gasto de consumo, porque los hogares ahorran 
una parte mayor de su renta disponible. Así pues, un aumento del nivel agregado de 
precios deprime la inversión, /, y el consumo, C, a través de su efecto sobre el poder 
adquisitivo de las tenencias de dinero, un efecto conocido como el efecto-tipo de 
interés de una variación del nivel agregado de precios. Esto también lleva a una 
curva de demanda agregada con pendiente negativa. 

Tendremos mucho más que decir sobre el dinero y los tipos de interés en el 
Capítulo 17, que trata la política monetaria. Por ahora, el punto importante es que la 
curva de demanda agregada es decreciente tanto por el efecto-riqueza como por el 
efecto-tipo de interés de una variación del nivel agregado de precios. 


Desplazamientos de la curva de demanda agregada 

En el capítulo 3, donde introdujimos el análisis de la oferta y la demanda en el merca¬ 
do de un bien individual, subrayamos la importancia de la distinción entre los movi¬ 
mientos a lo largo de la curva de demanda y los desplazamientos de la curva de deman¬ 
da. La misma distinción se aplica a la curva de demanda agregada. La Figura 14-1 
muestra un movimiento a lo largo de la curva de demanda agregada, una variación 
de la cantidad agregada de bienes y servicios demandados como consecuencia de una 
variación del nivel agregado de precios. 

Pero también hay desplazamientos de la curva de demanda agregada, variaciones 
de las cantidades de bienes y servicios demandados a cada nivel de precios, como se 
ve en la Figura 14-2. Cuando hablamos de un aumento de la demanda agregada, que¬ 
remos decir un desplazamiento de la curva de demanda agregada hacia la derecha, 
como se representa en el panel (a) de la Figura 14-2 por el desplazamiento de AD, 
hasta AD 2 . Se produce un desplazamiento de AD hacia la derecha cuando la cantidad 
demandada de output agregado aumenta a cada nivel agregado de precios. Un des¬ 
censo de la demanda agregada significa que AD se desplaza hacia la izquierda, como 
ocurre en el panel (b). Un desplazamiento hacia la izquierda implica que la cantidad 
demandada de output agregado disminuye a cada nivel agregado de precios. 


figura 14-2 Desplazamientos de la curva de demanda agregada 

(a) Desplazamiento hacia la derecha (b) Desplazamiento hacia la izquierda 




El panel (a) muestra el efecto de las perturbaciones que 
incrementan la cantidad de output agregado demandado 
a cada nivel agregado de precios, como por ejemplo las 
mejoras en las expectativas de los consumidores y de las 
empresas, o el aumento del gasto público. Estos cambios 
hacen que la curva de demanda agregada se desplace hacia 


la derecha, de AD^ a AD 2 . El panel (b) muestra el efecto de 
las perturbaciones que reducen la cantidad de output agre¬ 
gado demandado a cada nivel agregado de precios, como 
una disminución de la riqueza originada por una caída de las 
cotizaciones bursátiles. Esto desplaza la curva de demanda 
agregada hacia la izquierda, de AD A a AD 2 . 
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jjav varios factores que pueden desplazar la curva de demanda agregada. Entre 
los más importantes se encuentran los cambios de las expectativas, los cambios de 
ja riq aeza y tarriaño del stock existente de capital físico. Además, tanto la política 
fiscal como la monetaria pueden desplazar la curva de demanda agregada. En la 
Tabla 14-1 hacemos un resumen de los factores que desplazan la curva de demanda 
agregada- 


tabla 14-1 Factores que desplazan la demanda agregada 

foliando sucede ... la demanda Pero cuando sucede 

eS to> . - agregada aumenta: esto,... 

Cambios de las expectativas: 


Precio 


Cuando los 
consumidores y las 
empresas se hacen 
más optimistas, . . 



. . . la demanda 

agregada 

aumenta. 


Precio 


Cuando los 
consumidores y las 
empresas se hacen 
más pesimistas . . . 


... la demanda 
agregada disminuye: 


... la demanda 

agregada 

disminuye. 


Cantidad 


Cambios de la riqueza: 


Precio 

Cuando el valor real 
de los activos 
aumenta, . . . 



. . . la demanda 

agregada 

aumenta. 


Precio 


Cuando el valor real 
de los activos 
disminuye, . . . 


Cantidad 


. . . la demanda 

agregada 

disminuye. 


Tamaño del stock existente de capital: 


Precio 


Cuando el stock 
existente de capital 
es relativamente 
pequeño, . . . 



. .. la demanda 

agregada 

aumenta. 


Precio 


Cuando el stock 
existente de capital 
es relativamente 
grande, . .. 



... la demanda 

agregada 

disminuye. 


Política fiscal: 


Precio 

Cuando el gobierno 
aumenta su gasto 
o reduce 

los impuestos, . . . 



. . . la demanda 

agregada 

aumenta. 


Precio 

Cuando el gobierno 
reduce su gasto 
o aumenta 
los impuestos, . . . 



... la demanda 

agregada 

disminuye. 


Política monetaria: 


Predo 


Precio 


Cuando el banco 
central aumenta 
la cantidad 
de dinero, . . . 


. . . la demanda 

agregada 

aumenta. 


Cuando el banco 
central disminuye 
la cantidad 
de dinero, . . . 


. . . la demanda 

agregada 

disminuye. 


Cantidad 


Cantidad 
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¡TRAMPAS! 


CAMBIOS DE LA RIQUEZA: UN MOVI¬ 
MIENTO A LO LARGO DE LA CURVA DE 
DEMANDA AGREGADA FRENTE A UN 
DESPLAZAMIENTO DE LA CURVA 

En la sección anterior hemos visto que una de 
las razones por las que la curva AD tiene una 
pendiente negativa es el efecto-riqueza de una 
variación del nivel agregado de precios: un 
nivel agregado de precios más alto reduce el 
poder de compra de los activos de las familias y 
hace que caiga el gasto de los consumidores, C. 
Pero en esta sección acabamos de explicar que 
los cambios de la riqueza desplazan la curva 
AD. ¿Son contradictorias estas dos explicacio¬ 
nes? ¿Cuál de ellas es la correcta -un cambio 
de la riqueza mueve a la economía a lo largo de 
la curva AD o desplaza la curva? La respuesta 
es ambas: depende del origen del cambio de la 
riqueza. Se produce un movimiento a lo largo 
de la curva cuando una variación del nivel agre¬ 
gado de precios cambia el poder adquisitivo 
de la riqueza existente de los consumidores (el 
valor real de sus activos). Este es el efecto-ri¬ 
queza de una variación del nivel agregado de 
precios -una variación del nivel agregado de 
precios es el origen del cambio de la riqueza. 

Por ejemplo, una disminución del nivel agre¬ 
gado de precios aumenta el poder adquisitivo 
de los activos de los consumidores y causa un 
movimiento hacia abajo a lo largo de la curva 
AD. Por el contrario, un cambio de la rique¬ 
za independiente de una variación del nivel 
agregado de precios desplaza la curva AD. Por 
ejemplo, una subida de la Bolsa o un aumento 
del valor de la propiedad inmobiliaria hacen 
que crezca el valor real de los activos de los 
consumidores a cada nivel agregado de precios. 
En este caso, el origen del cambio de la riqueza 
es una variación de los valores de los activos 
sin que haya habido ningún cambio del nivel 
agregado de precios -es decir, un cambio en el 
valor de los activos manteniendo constantes los 
precios de todos los bienes y servicios finales. 


Cambios de las expectativas Tanto el consu¬ 
mo como la inversión planeada dependen en parte 
de las expectativas que tenga la gente sobre el 
futuro. Los consumidores basan su gasto no solo 
en la renta que tienen ahora, sino también en l a 
renta que esperan tener en el futuro. Las empresas 
no basan su inversión planeada solo en las con¬ 
diciones actuales, sino también en las ventas qu e 
esperan hacer en el futuro. Como consecuencia 
los cambios de las expectativas pueden hacer que el 
gasto de consumo y el gasto planeado de inversión 
aumenten o disminuyan. Si los consumidores y las 
empresas se hacen más optimistas, el gasto agre¬ 
gado aumenta; si se hacen más pesimistas, el gasto 
agregado disminuye. De hecho, las predicciones 
económicas a corto plazo prestan especial aten¬ 
ción a las encuestas sobre el estado de ánimo de 
los consumidores y los empresarios. En concreto, 
en los Estados Unidos las predicciones observan el índice de Confianza del 
Consumidor, elaborado mensualmente por el Conference Board, y el índice 
Michigan de Sentimiento de los Consumidores, una medida similar elabo¬ 
rada por la Universidad de Michigan. 

Cambios de la riqueza El consumo depende en parte del valor de los 
activos que poseen las familias. Cuando el valor real de esos activos aumen¬ 
ta, también aumenta su poder adquisitivo intrínseco, lo que hace crecer el 
gasto agregado. Por ejemplo, en la década de 1990 hubo un aumento consi¬ 
derable del índice de la Bolsa, que aumentó la demanda agregada. Y cuando 
el valor real de los activos de las familias disminuye -a causa por ejemplo 
de un crack en la Bolsa- el poder adquisitivo que incorporan se reduce y la 
demanda agregada también se reduce. El crack bursátil de 1929 fue un fac¬ 
tor determinante de la Gran Depresión. De igual manera, una fuerte caída 
del valor de la propiedad inmobiliaria en Estados Unidos fue el principal 
factor del hundimiento del gasto de consumo en la recesión de 2007-2008. 

El tamaño del stock existente de capital físico Las empresas abordan 
planes de inversión para aumentar sus stocks de capital físico. Sus incentivos 
para gastar dependen en parte de cuánto capital físico tienen ya: cuanto más 
tienen, menos necesidad sienten de añadir nuevo capital, ceteris paribus. Y 
lo mismo se puede decir de otros tipos de gasto de inversión -por ejemplo, 
si en los últimos años se han construido muchas casas, esto deprimirá la 
demanda de nuevas viviendas y, como consecuencia, también tiende a dismi¬ 
nuir el gasto de inversión residencial. De hecho, esta es en parte la razón del 
profundo desplome de la inversión residencial que empezó en 2006. El auge 
de la construcción en los años inmediatamente anteriores había creado un 
exceso de oferta de casas: en la primavera de 2009, el stock de viviendas no 
vendidas en el mercado de Estados Unidos era igual o mayor que las ventas de 
14 meses, y los precios de las nuevas casas habían bajado más del 25% desde 
su nivel máximo. Esto hizo que el sector de la construcción tuviera pocos 
incentivos para seguir construyendo viviendas. 

Políticas macroeconómicas y demanda agregada 

Uno de los puntos claves de la Macroeconomía es que la intervención del 
gobierno puede tener una gran influencia en la demanda agregada, y que 
en ciertas circunstancias esa influencia se puede utilizar para mejorar el 
funcionamiento de la economía. 

Las dos principales herramientas que tiene el gobierno para influir en 
la curva de demanda agregada son la política fiscal y la política monetaria. 
Haremos un breve análisis de su influencia sobre la demanda agregada y 
dejaremos el análisis en profundidad para capítulos posteriores. 

La política fiscal Como aprendimos en el capítulo 10, la política fiscal es 
la utilización del gasto público -las compras de bienes y servicios finales por 
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r te del gobierno y las transferencias gubernamentales- o de la política impositiva, para 
estabilizar la economía. En la práctica, los gobiernos suelen responder a las recesiones 
aumentando el gasto público, recortando los impuestos o ambas cosas a la vez. A menudo 
Lg en frentan a la inflación reduciendo el gasto público o aumentando los impuestos. 

El efecto de las compras de bienes y servicios finales hechas por el gobierno, G, en la 
curva de demanda agregada es directo, porque esas compras son en sí mismas un com¬ 
ponente de la demanda agregada. Por tanto, un incremento de las compras del gobierno 
desplaza la curva de demanda agregada hacia la derecha, y su disminución la desplaza 
hacia la izquierda. El ejemplo histórico más espectacular de cómo un aumento de las 
compras gubernamentales afecta a la demanda agregada fue el efecto del gasto público 
en Estados Unidos durante la Segunda Guerra Mundial. A causa de la guerra, el gasto 
del gobierno federal aumentó un 400%. Generalmente se le atribuye a este aumento de 
las compras el fin de la Gran Depresión. En la década de 1990, Japón utilizó grandes 
proyectos de obras públicas -como la construcción de carreteras, puentes y embalses, 
financiados con fondos públicos- para tratar de incrementar la demanda agregada y 
hacer frente a una economía hundida. De forma similar, Estados Unidos empezó en 
2009 a gastar más de 100.000 millones de dólares en proyectos de infraestructuras como 
ejoras de autopistas, puentes, transporte público, y más, para estimular el gasto global. 
Por el contrario, las variaciones tanto de las transferencias como de los tipos 
impositivos influyen en la economía indirectamente, a través de su efecto en la renta 
disponible. Un tipo impositivo más bajo permite a los consumidores conservar una 
parte mayor de lo que ganan, aumentando su renta disponible. Un aumento de las 
transferencias gubernamentales también aumenta la renta disponible de los consumi¬ 
dores. En cualquiera de los dos casos, crece el consumo y desplaza la curva de deman¬ 
da agregada hacia la derecha. Un mayor tipo impositivo o una reducción de las trans¬ 
ferencias reducen la cantidad de renta disponible de los consumidores. Esto reduce el 
gasto de consumo y desplaza la curva de demanda agregada hacia la izquierda. 

Política monetaria Empezamos este capítulo mencionando los problemas a los que 
se enfrenta la Reserva Federal, que controla la política monetaria -la utilización de 
las variaciones de la cantidad de dinero o del tipo de interés para estabilizar la econo¬ 
mía. Acabamos de ver cómo un aumento del nivel agregado de precios, al disminuir el 
poder adquisitivo de las tenencias de dinero, provoca un aumento del tipo de interés. 
Esto, a su vez, reduce tanto el gasto de inversión como el gasto de consumo. 

Pero ¿qué ocurre si cambia la cantidad de dinero en manos de las familias y las 
empresas? En las economías modernas, la cantidad de dinero en circulación está 
determinada en gran medida por las decisiones de un banco central creado por el 
gobierno. Tal como aprenderemos en el capítulo 16, la Reserva Federal -el banco cen¬ 
tra! de los Estados Unidos- es una institución especial, que no es exactamente parte 
del gobierno, pero que tampoco es una institución privada. Cuando un banco central 
aumenta la cantidad de dinero en circulación, las familias y las empresas tienen más 
dinero, que están dispuestas a prestar. El efecto es hacer bajar el tipo de interés a 
cualquier nivel de precios, dando lugar a mayores gastos de inversión y de consumo. 
Es decir, incrementar la cantidad de dinero desplaza la curva de demanda agregada 
hacia la derecha. Reducir la cantidad de dinero tiene el efecto contrario: las familias 
y las empresas tienen menos dinero que antes, lo que las lleva a endeudarse más y a 
prestar menos. Eso eleva el tipo de interés, reduce los gastos de inversión y de consu¬ 
mo, y desplaza la curva de demanda agregada hacia la izquierda. 


LA ECONOMIA - EN ACCION 


MOVIÉNDONOS A LO LARGO DE LA CURVA 
DE DEMANDA AGREGADA, 1979—1980 

C uando observamos los datos, frecuentemente es difícil 
distinguir entre las variaciones del gasto que represen¬ 
tan movimientos a lo largo de la curva de demanda agrega¬ 
da y las que representan desplazamientos de la curva. Una 
excepción digna de mención, sin embargo, es lo que pasó 
justo después de la crisis del petróleo de 1979, que men¬ 
cionamos en el relato inicial de este capítulo. Enfrentada a 
un fuertísimo incremento del nivel agregado de precios -la 
inflación del índice de precios de consumo alcanzó el 14,8% 




El efecto-tipo de interés de un aumento del nivel agregado de precios 
provoca una disminución del gasto de consumo y del gasto de inversión. 
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▼ Repaso rápido 


La curva de demanda agregada tiene 
pendiente negativa a causa del efec¬ 
to-riqueza de una variación del nivel 
agregado de precios y del efecto-tipo 
de interés de una variación del nivel 
agregado de precios 

La curva de demanda agregada 
muestra cómo cambia el PIB real 
cuando varía el nivel agregado de 
precios. 

Los cambios del gasto de consumo 
debidos a las variaciones de la rique¬ 
za y a las variaciones de las expec¬ 
tativas acerca del futuro, desplazan 
la curva de demanda agregada. Los 
cambios del gasto de inversión debi¬ 
dos a las variaciones de las expecta¬ 
tivas y al tamaño del stock existente 
de capital físico, también desplazan 
la curva de demanda agregada. 

La política fiscal afecta a la demanda 
agregada directamente a través de 
las compras del gobierno e indirec¬ 
tamente a través de los cambios de 
los impuestos o de las transferencias 
gubernamentales. La política mone¬ 
taria afecta a la demanda agregada 
indirectamente a través de las varia¬ 
ciones del tipo de interés. 


en marzo de 1980- la Reserva Federal se mantuvo firme en una política de aumen¬ 
tar lentamente la cantidad de dinero. El nivel agregado de precios estaba subiendo 
abruptamente, mientras que la cantidad de dinero que circulaba en la economía 
crecía con lentitud. El resultado neto fue que el poder adquisitivo de la cantidad de 
dinero en circulación disminuyó. 

Esto condujo a un incremento de la demanda de créditos y a una elevación de l 0s 
tipos de interés. El 'prime rate", o tipo básico, que es el tipo de interés que los bancos 
cobran a sus mejores clientes, subió por encima del 20% . Los altos tipos de interés 
provocaron, a su vez, que tanto el gasto de consumo como el de inversión disminu¬ 
yeran: en 1980 las compras de bienes de consumo duradero, como los automóviles, 
disminuyeron un 5,3% y la inversión real cayó un 8,9%. 

En otras palabras, en el periodo 1979-1980 la economía respondió tal como 
í esperaríamos si se hubiera estado moviendo hacia arriba a lo largo de la curva de 
demanda agregada, de derecha a izquierda: debido al efecto-riqueza y al efecto-tipo 
de interés de una variación del nivel agregado de precios, la cantidad demandada de 
output agregado disminuía a medida que subía el nivel agregado de precios. Esto no 
explica, por supuesto, por qué subió el nivel agregado de precios. Pero, como veremos 
en la sección “El modelo AD-AS” la respuesta a esta pregunta se encuentra en el com¬ 
portamiento de la curva de oferta agregada a corto plazo. 

o*o 




COMPRUEBA SI LO HAS ENTENDIDO 


1 . Determina el efecto que tienen en la demanda agregada cada uno de los siguientes hechos. 
Explica si se trata de un movimiento a lo largo de la curva de demanda agregada (hacia arriba 
o hacia abajo) o de un desplazamiento de la curva (hacia la izquierda o hacia la derecha). 

a. Un aumento del tipo de interés provocado por un cambio de política monetaria. 

b. Una caída del valor real del dinero debida a un aumento del nivel agregado de precios. 1 

c. Previsiones para el próximo año de un mercado laboral peor que el esperado. 

d. Una reducción de los tipos impositivos. 

e. Un aumento del valor real de los activos de la economía debido a una disminución del 
nivel agregado de precios. 

f. Un aumento del valor real de los activos de la economía debido a una brusca subida de 
los precios de la propiedad inmobiliaria. 

Las soluciones están al final del libro. 


La curva de oferta agregada 

muestra la relación entre el nivel 
agregado de precios y la cantidad 
de output agregado ofrecida en la 
economía. 


La oferta agregada 

ntre 1929 y 1933 hubo una fuerte caída de la demanda agregada -una reducción de 
la cantidad de bienes y servicios demandados a cada nivel de precios. Lina conse¬ 
cuencia del declive generalizado de la demanda fue una disminución de los precios 
de la mayoría de los bienes y servicios. En 1933, el deflactor del PIB (uno de los índices 
de precios que definimos en el capítulo 11) era un 26% inferior a su nivel de 1929, y otros 
índices habían descendido en cuantías similares. Una segunda consecuencia fue una 
disminución de la producción de la mayoría de los bienes: en 1933 el PIB real era un 27% ■ 
inferior a su nivel de 1929. Una tercera consecuencia, estrechamente ligada a la caída del 1 
PIB real, fue un brusco aumento de la tasa de desempleo, que pasó del 3% al 25%. J I 
La relación entre la caída del PIB real y la caída de los precios no fue una casuali¬ 
dad. Entre 1929 y 1933 la economía estadounidense estaba moviéndose hacia abajo alo 
largo de su curva de oferta agregada, que muestra la relación entre el nivel agregado 
de precios (el nivel global de precios de los bienes y servicios finales en la economía) y 
la producción o output agregado, la cantidad total de bienes y servicios finales que los 
productores están dispuestos a ofrecer. (Como recordarás, para medir el output agre¬ 
gado, utilizamos el PIB real. Por eso a menudo utilizaremos los dos términos indis¬ 
tintamente). Más concretamente, entre 1929 y 1933, la economía de Estados Unidos se 
movió hacia abajo a lo largo su curva de oferta agregada a corto plazo. 

La curva de oferta agregada a corto plazo 

El período comprendido entre 1929 y 1933 demostró que hay una relación positiva 
a corto plazo entre el nivel agregado de precios y la cantidad ofrecida de output 
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Bregado. Es decir, un aumento del nivel agregado de precios está asociado con un 
u iTiento de la producción agregada ofrecida, si todo lo demás se mantiene constan¬ 
te- una caída del nivel agregado de precios está asociada con una disminución de la 
Producción agregada ofrecida, si todo lo demás no varía. Para entender por qué existe 
esta relación positiva, pensemos en la pregunta más básica a la que se enfrenta un 
productor: ¿es rentable producir una unidad de un bien, o no? Definamos el beneficio 
por unidad: 


El salario nominal es la cantidad de 
dinero que se paga en salarios. 

Salarios rígidos son salarios 
nominales que caen lentamente 
incluso cuando hay mucho desempleo 
y que suben despacio incluso cuando 
hay escasez de mano de obra. 


(14-2) Beneficio por unidad de output = 

Precio por unidad de output - Coste por unidad de output 


Así, la respuesta a la pregunta depende de si el precio que el productor recibe 
por cada unidad producida es menor o mayor que el coste de producir esa unidad de 
output. En cualquier momento dado, muchos de los costes a los que se enfrentan los 
productores son costes fijos por unidad de output y no se pueden cambiar durante un 
largo periodo de tiempo. Normalmente, la principal causa de rigidez de los costes de 
producción está en los salarios pagados a los trabajadores. Aquí los salarios incluyen, 
además del sueldo, todas las formas de retribución al trabajador, como las prestacio¬ 
nes sanitarias y los fondos de pensiones a cargo del empresario. 

Los salarios son generalmente un coste de producción inflexible porque la 
cantidad de dinero pagada como salario, llamada salario nominal, suele venir 
determinada por contratos firmados hace algún tiempo. E incluso cuando no hay 
contratos formales, a menudo existen acuerdos informales entre el empresario y 
los trabajadores, que hacen que las empresas sean reacias a cambiar los salarios 
en respuesta a las condiciones económicas. Por ejemplo, las empresas por lo gene¬ 
ral no reducirán los salarios en épocas de malas condiciones económicas -a no 
ser que la depresión haya sido especialmente larga y dura- por miedo a generar 
resentimiento en los trabajadores. Del mismo modo, tampoco aumentarán, en 
general, los salarios en períodos de mejores condiciones económicas -a no ser que 
corran el riesgo de que sus trabajadores se vayan a empresas de la competencia- 
porque no quieren animar a los trabajadores a que pidan aumentos salariales de 
forma rutinaria. 

En ese caso, como consecuencia tanto de los acuerdos formales como de los 
informales, la economía se caracteriza por los salarios rígidos: salarios nomi¬ 
nales que bajan lentamente incluso cuando hay mucho desempleo y que suben 
lentamente incluso cuando hay escasez de fuerza laboral. Es importante observar, 
sin embargo, que los salarios nominales no pueden ser rígidos indefinidamente: 
a la larga, los contratos formales y los acuerdos informales se renegociarán para 
tener en cuenta las nuevas circunstancias económicas. Como explica el apartado 
“Trampas” al final de esta sección, el tiempo necesario para que los salarios nomi¬ 
nales se hagan flexibles es un componente importante de lo que distingue el corto 
plazo del largo plazo. 

Para entender por qué el hecho de que muchos costes sean fijos en términos 
nominales hace surgir una curva de oferta a corto plazo con pendiente positiva, es 
útil saber que los precios se fijan de manera algo diferente en los distintos tipos de 
mercados. En los mercados perfectamente competitivos, los productores aceptan los 
precios como dados; en los mercados imperfectamente competitivos, los productores 
tienen cierta capacidad para elegir los precios que cobran. En ambos tipos de merca¬ 
dos hay una relación positiva a corto plazo entre los precios y la producción, pero por 
razones ligeramente diferentes. 

Empecemos por el comportamiento de los productores en mercados perfectamen¬ 
te competitivos; recuerda que toman los precios como dados. Imaginemos que, por 
alguna razón, el nivel agregado de precios cae, lo que significa que el precio recibido 
por el productor medio de un bien o servicio final, también cae. Puesto que muchos 
costes de producción son fijos a corto plazo, el coste de producción por unidad de 
producto no cae en la misma proporción que el precio del producto. Así pues, el bene¬ 
ficio por unidad de output se reduce, lo que hace que los productores perfectamente 
competitivos reduzcan la cantidad ofrecida a corto plazo. 

Por el contrario, supongamos que, por alguna razón, el nivel agregado de precios 
aumenta. Como consecuencia, un productor medio recibe por su bien o servicio final 
un precio más alto. De nuevo, muchos costes de producción son fijos a corto plazo, 
de modo que el coste de producción por unidad de output no aumenta en la misma 
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La curva de oferta agregada a 
corto plazo muestra la relación 
entre el nivel agregado de precios 
y la cantidad de output agregado 
ofrecido a corto plazo, el periodo en 
el que muchos costes de producción, 
como los salarios nominales, pueden 
considerarse fijos. 


proporción que el precio. Y como en competencia perfecta el productor acepta e | 
precio como dado, el beneficio por unidad de producto aumenta y la pi oducción se 

mL Consideremos ahora un productor en competencia imperfecta capaz de fijar su 
propio precio. Si hay un aumento de la demanda del producto de este producto,, 
podrá vender más a cada precio. Dada esta mayor demanda, probablemente decida 
aumentar sus precios al mismo tiempo que su producción, para conseguir un mayo, 
beneficio por unidad de producto. De hecho, los analistas de la industria a menudo 
hablan de las variaciones del "poder de fijación de precios de una industria: cuando 
la demanda es fuerte, las empresas con poder de fijación de precios pueden aumentar 

SUS por C eí contrario^ hay un descenso de la demanda, las empresas normalmente 
tratarán de frenar la caída de sus ventas reduciendo sus precios. 

Tanto las respuestas de las empresas que pertenecen a industrias perfectamente 
competitivas como las de las industrias de competencia imperfecta, generan una reía- 
ción positiva entre la producción agregada y el nivel agregado de precios La relación 
positiva entre el nivel de precios y la cantidad de output que los productores desean 
ofrecer durante el periodo en el que muchos costes de producción, en particular los 
Sanos nominales pueden considerarse fijos, está representada por la curva de 
oferta agregada a corto plazo. Esta relación positiva entre el nivel agregado de 
precios y el output agregado a corto plazo es la que hace que la curva de oferta agre- 

o'aHa a corto pluzo sea. creciente. , i i . 

En la Figura 14-3 se representa una curva de oferta agregada a corto plazo hipo¬ 
tética SRA I, construida con datos de los Estados Unidos del periodo 1929-1933. En 
e! Se horizontal está el output agregado (o, lo que es lo mismo, el PIB real) que es la 
cantidad total de bienes y servicios finales ofrecidos en la economía -medido en do a- 
res de 2005. En el eje vertical está el nivel agregado de precios, medido por el deflactor 
del PIB con un valor igual a 100 en 2005. En 1929 el nivel agregado de precios fue 10,6 
y el PIB real fue 976.000 millones de dólares. En 1933 el nivel agregado de precios fue 
de 7 9 y el PIB real fue solo 716.000 millones de dólares. El movimiento hacia abajo a 
lo largo de la curva SRAS corresponde a la deflación y a la caída del output agregado 
experimentados durante esos años. 


figura 14-3 La curva de oferta agregada a corto plazo 


La curva de oferta agregada mues¬ 
tra la relación entre el nivel agre¬ 
gado de precios y la cantidad de 
output agregado ofrecido a corto 
plazo, el período en el que muchos 
costes de producción, como los 
salarios nominales, son fijos. Tiene 
pendiente positiva porque un mayor 
nivel agregado de precios implica 
un mayor beneficio por unidad 
producida y un mayor output agre¬ 
gado, dados los salarios nominales 
fijos. Aquí usamos datos de la Gran 
Depresión, desde 1929 hasta 1933: 
cuando hubo deflación y el nivel de 
precios cayó desde 10,6 (en 1929) 
hasta 7,9 (en 1933), las empresas 
respondieron reduciendo la pro¬ 
ducción agregada desde 976.000 
millones de dólares hasta 716.000, 
medidos en dólares de 2005. 




PARA MENTES INQUIETAS f - 

[qué es verdaderamente flexible?, ¿qué es verdaderamente rígido? 
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lia mayoría de los especialistas en 

Macroeconomia están de acuerdo en que 
el gráfico básico de la Figura 14-3 es 
1 correcto: si todo lo demás no varía, a corto 
t niazo hay una relación positiva entre el nivel 
agregado de precios y la producción agre¬ 
gada. Pero muchos argumentarían que los 

Í detalles son un poco más complicados. 

Ya habíamos señalado una diferencia 


entre el comportamiento del nivel agrega¬ 
do de precios y el de los salarios nomi¬ 
nales. Es decir, hemos dicho que a corto 
plazo el nivel agregado de precios es flexi¬ 
ble mientras que los salarios nominales 
son rígidos. Aunque este supuesto es una 
buena forma de explicar por qué la curva 
de oferta agregada a corto plazo tiene 
pendiente positiva, los datos empíricos 
de los salarios y los precios no confirman 
totalmente una distinción tajante entre la 


flexibilidad de los precios de los bienes y 
servicios finales y la rigidez de los salarios 
nominales. 

Por un lado, algunos salarios nominales 
son elásticos incluso a corto plazo, debi¬ 
do a que algunos trabajadores no están 
cubiertos por un contrato ni por un acuer¬ 
do informal con sus empleadores. Puesto 
que algunos salarios nominales son rígi¬ 
dos pero otros son elásticos, observamos 
que el salario nominal medio -la media de 
los salarios nominales de todos los traba¬ 
jadores de la economía- baja cuando hay 
un aumento brusco del desempleo. Por 
ejemplo, los salarios nominales cayeron 
considerablemente en los primeros años 
de la Gran Depresión. 

Por otro lado, algunos precios de bie¬ 
nes y servicios finales son rígidos en lugar 
de flexibles. Por ejemplo, algunas empre¬ 


sas, en particular las que fabrican artícu¬ 
los de lujo y productos de marca, se resis¬ 
ten a bajar sus precios incluso cuando 
disminuye la demanda. En lugar de eso, 
prefieren reducir la producción aunque su 
beneficio por unidad no haya disminuido. 

Estas complicaciones, como hemos 
dicho, no cambian la idea general. Cuando 
el nivel agregado de precios baja, algu¬ 
nos empresarios reducen su producción 
porque los salarios nominales que pagan 
son rígidos. Y otros empresarios no bajan 
los precios de sus productos pese a una 
caída del nivel agregado de precios y pre¬ 
fieren, en su lugar, reducir la producción. 
En ambos casos se mantiene la relación 
positiva entre el nivel agregado de precios 
y la producción agregada. Por eso, al final, 
la curva de oferta agregada a corto plazo 
tiene pendiente positiva. 


Í Desplazamientos de la curva de oferta agregada a corto plazo 

La Figura 14-3 muestra un movimiento a lo largo de la curva de oferta agregada a 
corto plazo, a medida que el nivel agregado de precios y la producción agregada dis¬ 
minuyeron desde 1929 hasta 1933. Pero también puede haber desplazamientos de la 
| curva de oferta agregada a corto plazo, como se muestra en la Figura 14-4. El panel 
(a) muestra una disminución de la oferta agregada a corto plazo -un desplazamiento 
hacia la izquierda de la curva de oferta agregada a corto plazo. La oferta agregada dis¬ 
minuye cuando los productores reducen la cantidad de output agregado que quieren 
ofrecer a cada nivel de precios. El panel (b) muestra un aumento de la oferta agregada 
a corto plazo -un desplazamiento de la curva de oferta agregada a corto plazo hacia 


figura 14-4 Desplazamientos de la curva de oferta agregada 

(a) Desplazamiento hacia la izquierda (b) Desplazamiento hacia la derecha 



Nivel 
agregado 
de precios 



El panel (a) muestra una disminución de la oferta agregada 
a corto plazo: la curva de oferta agregada a corto plazo se 
desplaza hacia la izquierda, de SRASi hacia SRAS 2} y la 
cantidad de output agregado ofrecida a cada nivel agregado 
de precios disminuye. El panel (b) muestra un incremento de 


la oferta agregada a corto plazo: la curva de oferta agregada 
a corto plazo se desplaza hacia la derecha, de SRAS^ hacia 
SRAS 2} y la cantidad de output agregado ofrecida a cada 
nivel agregado de precios aumenta. 
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la derecha. La oferta agregada se incrementa cuando los productores aumentan l a 
cantidad de output agregado que quieren ofrecer a cada nivel de precios. 

Para entender por qué puede desplazarse la curva de oferta agregada a corto 
plazo, es importante recordar que los productores toman sus decisiones de produc¬ 
ción basándose en su beneficio por unidad de output. La curva de oferta agregadl a 
corto plazo muestra la relación entre el nivel agregado de precios y el output agregado: 
puesto que algunos costes de producción son fijos a corto plazo, una variación del 
nivel agregado de precios origina un cambio del beneficio por unidad producida, 1 0 
que, a su vez, genera una variación de la producción agregada. Pero hay otros facto¬ 
res, además del nivel agregado de precios, que pueden afectar al beneficio unitario y, 
por ende, en la producción agregada. Son los cambios de estos otros factores los que 
desplazan la curva de oferta agregada a corto plazo. 

Para explicarlo de forma intuitiva, supongamos que sucede algo que hace aumentar 
los costes de producción -por ejemplo un aumento del precio del petróleo. A cualquier 
precio dado del producto, un productor obtiene ahora un beneficio menor por unidad 
de output. En consecuencia, los productores reducen la cantidad ofrecida a cada nivel 
agregado de precios, y la curva de oferta agregada a corto plazo se desplaza hacia la 
izquierda. Si, por el contrario, sucede algo que rebaja los costes de producción -por 
ejemplo, una disminución de los salarios nominales- un productor obtiene ahora un 
mayor beneficio por unidad de producto a cualquier nivel de precios dado. Esto lleva 
a los productores a aumentar la cantidad de output agregado ofrecida a cada nivel de 
precios, y la curva de oferta agregada a corto plazo se desplaza hacia la derecha. 

A continuación analizaremos algunos de los principales factores que afectan al 
beneficio por unidad producida obtenido por los productores y que, por ello, pueden 
provocar desplazamientos de la curva de oferta agregada a corto plazo. 

Cambios de los precios de las materias primas En la historia con la que abrimos 
este capítulo, describimos cómo un drástico aumento del precio del petróleo causó pro¬ 
blemas a la economía estadounidense en la década de 1970, a principios de 2008 y de 
nuevo en 2011. El petróleo es una materia prima, un factor de producción estandariza¬ 
do que se compra y se vende en enormes cantidades. Un incremento del precio de una 
materia prima -petróleo- elevó los costes de producción en toda la economía y redujo 
la cantidad de output agregado ofrecida a cualquier nivel agregado de precios, despla¬ 
zando hacia la izquierda la curva de oferta agregada a corto plazo. Por el contrario, 
una disminución de los precios de las materias primas reduce los costes de producción, 
provocando un incremento de la cantidad ofrecida a cada nivel agregado de precios y 
un desplazamiento hacia la derecha de la curva de oferta agregada a corto plazo. 

¿Por qué la influencia del precio de las materias primas no está ya incorporada en 
la curva de oferta agregada a corto plazo? Puesto que las materias primas -al contra¬ 
rio que, por ejemplo, los refrescos- no son un bien final, sus precios no se incluyen en 
el cálculo del nivel agregado de precios. Además, las materias primas representan un 
importante coste de producción para la mayoría de los oferentes, tanto como los sala¬ 
rios nominales. Por eso las variaciones de precio de las materias primas tienen un gran 
impacto en los costes de producción. Y al contrario que lo que ocurre con otros bienes, 
los precios de las materias primas pueden a veces cambiar drásticamente debido a 
shocks de oferta específicos para alguna industria -como las guerras en Oriente Medio 
o la creciente demanda de China, que deja menos petróleo para los demás países. 

Cambios de los salarios nominales En un momento dado, los salarios nominales 
de la mayor parte de los trabajadores son fijos porque están regulados por contratos 
o por acuerdos informales establecidos en el pasado. Los salarios nominales, sin 
embargo, pueden cambiar cuando haya pasado el tiempo suficiente para que los 
contratos y los acuerdos informales se renegocien. Supongamos, por ejemplo, que 
en toda la economía aumentan mucho las primas de los seguros médicos pagadas 
por los empleadores como parte de los salarios de sus empleados. Desde el punto 
de vista de los empleadores, esto equivale a un aumento de los salarios nominales, 
porque es un aumento del coste laboral a su cargo. Así pues, este aumento del salario 
nominal aumenta los costes de producción y desplaza la curva de oferta agregada a 
corto plazo hacia la izquierda. Por el contrario, supongamos que disminuye el coste 
de dichas primas en toda la economía. Esto es equivalente, desde el punto de vista de 
los empleadores, a una disminución de los salarios nominales; reduce los costes de 
producción y desplaza la curva de oferta agregada hacia la derecha. 

Un acontecimiento histórico relevante es que durante la década de 1970 la fuer¬ 
te subida del precio del petróleo tuvo el efecto indirecto de aumentar también los 
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salarios nominales. Este “efecto dominó" se debió a que muchos contratos salariales 
Incluían cláusulas de revisión por aumento del coste de la vida , cláusulas que hacían 
subir los salarios nominales automáticamente cuando subían los precios de consumo. 
p or esta vía, el alza del precio del petróleo -que provocó un incremento del conjunto 
de los precios de consumo- provocó a la larga un aumento de los salarios. Por eso la 
economía, al final, sufrió dos desplazamientos hacia la izquierda de la curva de oferta 
agregada: el primero generado por la subida inicial del precio del petróleo, el segundo 
generado por el aumento inducido de los salarios nominales. El efecto negativo que la 
subida de los precios del petróleo tuvo en la economía fue muy magnificado por las 
cláusulas de revisión por el aumento del coste de la vida, incluidas en los contratos 
salariales. Hoy en día estas cláusulas salariales son poco habituales. 


Cambios de la productividad Un incremento de la productividad significa que un 
trabajador puede producir más unidades de output con la misma cantidad de inputs. 
por ejemplo, la introducción de lectores de códigos de barras en los comercios aumentó 
enormemente la capacidad de un solo trabajador para almacenar, inventariar y reponer 
los estantes de las tiendas. Como consecuencia, el coste para una tienda de “producir" 
un dólar de ventas disminuyó y el beneficio aumentó. Y, consecuentemente, la cantidad 
ofrecida aumentó. (Piensa en Walmart y en el aumento del número de sus tiendas como 
un aumento de la oferta agregada). Así pues, un aumento de la productividad, cualquiera 
que sea su origen, aumenta los beneficios de los productores y desplaza la curva de oferta 
agregada a corto plazo hacia la derecha. Por el contrario, una disminución de la produc¬ 
tividad -por ejemplo, por una nueva regulación que hace que los trabajadores dediquen 
más tiempo a trámites burocráticos- reduce el número de unidades de output que un 
trabajador puede producir con la misma cantidad de inputs. Como consecuencia, el coste 
unitario de producción aumenta, los beneficios caen, y la cantidad ofrecida disminuye. 
Esto desplaza la curva de oferta agregada a corto plazo hacia la izquierda. 

La Tabla 14-2 contiene un resumen de los factores que desplazan la curva de oferta 
agregada a corto plazo. 


Pabla 14-2 Factores que desplazan la oferta agregada _ 

Cuando sucede ... la oferta Pero cuando sucede ... la oferta 

esto,... agregada aumenta: esto,... agregada disminuye: 


Cambios de los precios de las materias primas: 


Precio 

Cuando los precios 
de las materias primas 
caen, . . . 



. . . la oferta 

agregada 

aumenta. 


Precio 

Cuando los precios 
de las materias primas 
suben,. . . 


. . . la oferta 

agregada 

disminuye. 


Cantidad 


Cambios de los salarios nominales: 


Precio 

Cuando los salarios 
nominales caen, . . . 



. . . la oferta 

agregada 

aumenta. 


Precio 


Cuando los salarios 
nominales 
aumentan, . . . 


Cantidad 


. . . la oferta 

agregada 

disminuye. 


Cambios de la productividad: 


Precio 

Cuando los trabajadores 
se hacen más 
productivos , . . . 


. . . la oferta 

agregada 

aumenta. 


Precio 

Cuando los trabajadores 
se hacen menos 
productivos, . . . 


. . . la oferta 

agregada 

disminuye. 


Cantidad 


Cantidad 
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La curva de oferta agregada a 
largo plazo muestra la relación entre 
el nivel agregado de precios y la 
cantidad de output agregado ofrecido 
que existiría si todos los precios, 
incluidos los salarios nominales, 
fuesen totalmente flexibles. 


La curva de oferta agregada a largo plazo 

Acabamos de ver que a corto plazo una disminución del nivel agregado de precios 
conduce a un descenso de la producción agregada porque los salarios nominales 
son rígidos a corto plazo. Sin embargo, como hemos mencionado antes, tanto l 0s 
contratos como los acuerdos informales se renegocian a largo plazo. Por eso, a lar^o 
plazo los salarios nominales -así como el nivel agregado de precios- son flexibles, no 
rígidos. Este hecho altera mucho la relación a largo plazo entre el nivel agregado de 
precios y la oferta agregada. De hecho, a largo plazo el nivel agregado de precios no 
tiene ningún efecto en la cantidad de output agregado ofrecido. 

Para ver por qué, hagamos un ejercicio mental. Imaginemos que tienes una varita 
mágica -o quizá un lector de códigos de barra mágico- y que puedes reducir a la 
mitad y al mismo tiempo todos los precios de la economía. Por “todos los precios" 
entendemos los precios de Lodos los inputs, incluidos los salarios nominales, así como 
los precios de todos los bienes y servicios finales. ¿Qué le ocurriría al output agre¬ 
gado, con esta reducción a la mitad del nivel agregado de precios y de los precios de 
todos los inputs, incluidos los salarios nominales? 

La respuesta es: nada. Consideremos de nuevo la ecuación 14-2: cada produc¬ 
tor recibiría un precio más bajo por su producto, pero los costes disminuirían en 
la misma proporción. Como consecuencia, después de la variación de los precios 
seguiría siendo rentable producir cualquier unidad de output cuya producción fuera 
rentable antes de que los precios variaran. Por tanto, bajar a la mitad todos los pre¬ 
cios de la economía no afecta al output agregado de la economía. En otras palabras, 
los cambios del nivel agregado de precios ahora no influyen en la cantidad de output 
agregado ofrecido. 

En la realidad, por supuesto, nadie puede cambiar todos los precios en la misma 
proporción al mismo tiempo. Pero ahora vamos a considerar el laigo plazo, el peí iodo 
de tiempo en el que todos los precios son completamente flexibles. A largo plazo, la infla¬ 
ción y la deflación tienen el mismo efecto que si alguien cambiase todos los precios en 
la misma proporción. Como consecuencia, las variaciones del nivel agregado de precios 
no influyen en la producción agregada a largo plazo. Esto se debe a que las variaciones 
del nivel agregado de precios, a largo plazo, están acompañadas de variaciones en 
la misma proporción de los precios de los precios de todos los inputs, incluidos los 
salarios nominales. 

La curva de oferta agregada a largo plazo, representada en la Figura 14-5 
por la curva LRAS, muestra la relación entre el nivel agregado de precios y la produc¬ 
ción agregada ofrecida si todos los precios, incluidos los salarios nominales, fueran 


FIGURA 14-5 La curva de oferta agregada a largo plazo 


La curva de oferta agregada a largo 
plazo muestra la cantidad de output 
agregado ofrecido cuando todos los 
precios, incluidos los salarios nomi¬ 
nales, son flexibles. Es vertical en el 
nivel de la producción potencial, Yp, 
porque a largo plazo un aumento del 
nivel agregado de precios no tiene 
ningún efecto sobre el output agre¬ 
gado ofrecido. 


Nivel agregado 
de precios 
(deflactor del PIB, 
2005 = 100) 

15,0 
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totalmente flexibles. La curva de oferta agregada a largo plazo es vertical porque las 
ariaciones del nivel agregado de precios no afectan a la producción agregada a largo 
lazo. Con un nivel agregado de precios igual a 15,0, la cantidad de oütput ofrecido es 
#00.000 millones de dólares de 2005. Si el nivel agregado de precios cae en un 50%, 
hasta 7,5, la cantidad de output ofrecido no varía a largo plazo y sigue siendo 800.000 
millones de dólares de 2005. 

Es importante entender que la curva LRAS no solo es vertical, sino que además su 
posición en el eje de abscisas representa una magnitud importante. El punto de inter¬ 
sección entre el eje de abscisas y la curva LRAS de la Figura 14-5 (800.000 millones de 
dólares de 2005) es el output potencial de la economía, Y P , el nivel de PIB real que 
la economía produciría si todos los precios, incluidos los salarios nominales, fueran 
totalmente flexibles. 

En realidad, el nivel de PIB real observado está casi siempre por encima o por 
debajo del output potencial. Veremos por qué un poco más adelante, en este mismo 
capítulo, cuando estudiemos el modelo AD-AS. Aún así, la producción potencial es 
una cifra importante, porque define la tendencia en torno a la que fluctúa la produc¬ 
ción agregada observada de año en año. 

En los Estados Unidos, la Oficina Presupuestaria del Congreso, para analizar el 
presupuesto federal, estima la producción potencial anual. En la Figura 14-6 la línea 
naranja representa las estimaciones de la producción potencial de los Estados Unidos 
correspondientes al período 1990-2011, y la línea azul, los valores observados del PIB 
real a lo largo del mismo periodo. En los años sombreados en color morado en el eje de 
abscisas, el output agregado observado fue menor que el output potencial, y en los años 
sombreados en verde el output agregado observado fue mayor que el output potencial. 


El output potencial es el nivel de 
PIB real que la economía produciría 
si todos los precios, incluidos los 
salarios nominales, fueran totalmente 
flexibles. 




Producción observada y producción potencial desde 1990 


figura 14-6 hasta 2011 



El gráfico muestra la evolución de la pro¬ 
ducción observada y de la producción 
potencial de los Estados Unidos desde 1990 
hasta 2011. La línea naranja representa las 
estimaciones del output potencial de los 
Estados Unidos calculadas por la Oficina 
Presupuestaria del Congreso, y la línea azul 
corresponde al output agregado observa¬ 
do. Los años sombreados en morado son 
períodos en los que la producción agregada 
observada cayó por debajo del output poten¬ 
cial y los señalados en verde son períodos en 


los que la producción agregada observada 
fue mayor que la producción potencial. Como 
se ve, en las recesiones de principios de la 
década de 1990 y en las de después de 2000 
hubo desviaciones importantes. La produc¬ 
ción agregada observada estaba bastante por 
encima del output potencial en el boom de 
finales de la década de 1990 y estuvo muy 
por debajo del output potencial después de la 
recesión de 2007-2009. 

Fuentes: Oficina Presupuestaria del Congreso; 
Oficina de Análisis Económico. 
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Como puedes ver, el output potencial estadounidense ha crecido continuamente a 
lo largo del tiempo -lo que implica una serie de desplazamientos hacia la derecha de 
la curva de oferta agregada a largo plazo. ¿Qué ha causado estos desplazamientos a ] a 
derecha? La respuesta está en los factores del crecimiento a largo plazo que analizamos 
en el capítulo 13, tales como el aumento del capital físico y del capital humano, así como 
los avances tecnológicos. A largo plazo, a medida que aumentan tanto la población 
activa como la productividad del trabajo, el nivel de PIB real que la economía es capaz 
de producir también aumenta. En realidad, una forma de pensar en el crecimiento 
económico a largo plazo es que es el crecimiento del output potencial de la economía. 
Generalmente, cuando una economía crece a largo plazo, pensamos en la curva de ofer¬ 
ta agregada a largo plazo desplazándose hacia la derecha a lo largo del tiempo. 


i ¡TRAMPAS! 

¿YA HEMOS LLEGADO? QUÉ SIGNIFICA 
REALMENTE EL LARGO PLAZO 

Hemos utilizado el término largo plazo en dos 
contextos diferentes. En un capítulo anterior nos 
concentramos en el crecimiento económico a 
largo plazo : el crecimiento que se produce a lo 
largo de décadas. En este capítulo hemos intro¬ 
ducido la curva de oferta agregada a largo plazo , 
que describe el output potencial de la economía: 
el nivel de producción agregada que la econo¬ 
mía produciría si todos los precios, incluidos los 
salarios nominales, fueran totalmente flexibles. 
Podría parecer que estamos utilizando el mismo 
término, largo plazo , para designar dos concep¬ 
tos diferentes. Pero no es cierto: los dos concep¬ 
tos son en realidad lo mismo. 

Puesto que la economía siempre tiende a 
volver al output potencial a largo plazo, la pro¬ 
ducción agregada observada fluctúa alrededor 
de la potencial, y muy pocas veces se aleja 
demasiado de ella. En consecuencia, la tasa de 
crecimiento económico durante periodos largos 
de tiempo, como décadas, es muy parecida a la 
tasa de crecimiento del output potencial. Y el 
crecimiento del output potencial está determi¬ 
nado por los factores que analizamos en el capí¬ 
tulo del crecimiento económico a largo plazo. 
Esto significa, por tanto, que el “largo plazo” del 
crecimiento a largo plazo y el “largo plazo” de la 
oferta agregada a largo plazo coinciden. 


Del corto plazo al largo plazo 

Como se puede apreciar en la Figura 14-6, la economía generalmente produce más o 
menos que el output potencial: la producción agregada observada fue menor que el 
output potencial a principios de la década de 1990, mayor que el output potencial en 
los últimos años de esa, menor que el output potencial en la mayoría de la década de 
2000, y considerablemente menor después de la recesión de 2007-2009. Es decir, la 
economía está en generalmente sobre su curva de oferta agregada a corto plazo -pero 
no sobre su curva de oferta agregada a largo plazo. Entonces, ¿por qué es importante 
la curva a largo plazo? ¿Pasa alguna vez la economía del corto al largo plazo? Y, si lo 
hace, ¿cómo? 

El primer paso para contestar a estas preguntas es entender que la 
economía siempre está en una de las dos únicas situaciones posibles res¬ 
pecto a las curvas de oferta agregada a corto plazo y a largo plazo. Puede 
estar sobre las dos curvas al mismo tiempo, sobre el punto en el que las 
curvas se cortan (como ocurre en los pocos años de la Figura 14-6 en los 
que la producción agregada observada y el output potencial coincidieron 
aproximadamente). O puede estar está sobre la curva de oferta agregada a 
corto plazo pero no sobre la curva de oferta agregada a largo plazo (como 
en los años en los que la producción agregada observada y la producción 
potencial no coincidieron). Pero la historia no acaba aquí. Si la economía 
está sobre la curva de oferta agregada a corto plazo pero no sobre la curva 
a largo, la curva de oferta agregada a corto plazo se irá desplazando a lo 
largo del tiempo hasta que la economía esté sobre el punto en el que las dos 
curvas se cortan -un punto en el que la producción agregada observada es 
igual a la producción potencial. 

En la Figura 14-7 vemos cómo funciona el proceso. En los dos paneles, 
LRAS es la curva de oferta agregada a largo plazo, SRASi es la curva de 
oferta agregada a corto plazo inicial y el nivel agregado de precios es P i. 
En el panel (a) la economía parte del punto de producción inicial Ai, al 
que le corresponde un output agregado ofrecido, Yj, mayor que el output 
potencial, Y p . Producir un nivel de output agregado (como el Yi) mayor que 
el output potencial ( Y p ), es posible solo cuando los salarios nominales no se 
han ajustado totalmente al alza. Hasta que no se produzca este ajuste de los 
salarios nominales, los productores estarán obteniendo grandes beneficios y 
producirán un elevado nivel de output. Pero un nivel de producción agregada 
mayor que el output potencial significa un nivel de desempleo bajo. Como los 
puestos de trabajo son abundantes y los trabajadores son escasos, los salarios 
nominales subirán a medida que pasa el tiempo, desplazando poco a poco 
hacia la izquierda la curva de la oferta agregada a corto plazo. Finalmente, 
llegará a una nueva posición, tal como SRAS 2 . (Más adelante, en este capítu¬ 
lo, veremos dónde termina la curva de oferta agregada a corto plazo. Cómo 
veremos, eso depende también de la curva de la demanda agregada). 

En el panel (b), al punto de producción inicial, Aj, le corresponde 
un nivel de producción agregada, Y 1; menor que el output potencial, Y p . 
Producir un nivel de output agregado (como el Yf) menor que el output 
potencial (Y p ) solo es posible si los salarios nominales no se han ajustado totalmente 
a la baja. Hasta que no se produzca este ajuste, los productores estarán obteniendo 
beneficios bajos (o negativos) y producirán un bajo nivel de putput. Un nivel de pro¬ 
ducción agregada menor que la producción potencial significa un nivel de desempleo 
elevado. Como hay muchos trabajadores y los puestos de trabajo son escasos, los sala- 
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figura 14-7 Del corto plazo al largo plazo 

(b) Desplazamiento hacia la derecha de la curva 
de oferta agregada a corto plazo 


(a) Desplazamiento hacia la izquierda de la curva 
de oferta agregada a corto plazo 




En el panel (a), SRAS^ es la curva inicial de oferta agregada 
a corto plazo. Al nivel agregado de precios P 1t la cantidad 
ofrecida de output agregado, Y, es mayor que el output 
potencial, Y P . El bajo desempleo hará que, a la larga, aumen¬ 
ten los salarios nominales y que la curva de oferta agregada 
a corto plazo se desplace hacia la izquierda, desde SRAS^ 


hasta SRAS 2 . En el panel (b) ocurre lo contrario: al nivel agre¬ 
gado de precios el output agregado ofrecido es menor 
que el output potencial, Y P . El elevado desempleo hará que, a 
la larga, disminuyan los salarios nominales y que la curva de 
oferta agregada a corto plazo se desplace a la derecha. 


ríos nominales irán bajando con el tiempo, desplazando poco a poco hacia la derecha 
la curva de oferta agregada a corto plazo. Finalmente llegará a una nueva posición, 
tal como SRAS 2 . 

Enseguida veremos que estos desplazamientos de la curva de oferta agregada a 
corto plazo harán volver a la economía en el largo plazo, a la producción potencial. 


LA ECONOMIA EN ACCION 


LOS PRECIOS Y EL OUTPUT DURANTE 
LA GRAN DEPRESIÓN 

a Figura 14-8 muestra las trayectorias del nivel agre¬ 
gado de precios, medido por el deflactor del PIB, y 
del PIB real de los Estados Unidos desde 1929 hastal942. 
Como se puede ver, el output agregado y el nivel agre¬ 
gado de precios disminuyeron ambos desde 1929 hasta 
1933 y aumentaron ambos desde 1933 hasta 1937. Esto es 
lo que esperaríamos ver en una economía que se estuvie¬ 
ra moviendo hacia abajo a lo largo de la curva de oferta 
agregada a corto plazo desde 1929 hasta 1933, y hacia 
arriba (con un breve retroceso en 1937-1938) a partir de 
entonces. 

Pero, incluso en 1942, el nivel agregado de precios 
era todavía más bajo que en 1929; aunque el PIB real era 
mucho mayor. ¿Qué ocurrió? 

La respuesta es que la curva de oferta agregada a 
corto plazo se desplazó hacia la derecha en ese tiempo. 
Ese desplazamiento reflejaba en parte un aumento de la 
productividad -un desplazamiento hacia la derecha de la 


Precios y producción durante la 
figura 14-8 Gran Depresión 



PIB real 

(miles de millones de dólares de 2005) 
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▼ Repaso rápido 


La curva de oferta agregada refleja 
la relación entre el nivel agregado de 
precios y la cantidad de output agre¬ 
gado ofrecido. 

La curva de oferta agregada a corto 
plazo tiene pendiente positiva: 
suponiendo que los salarios nomi¬ 
nales son rígidos, un aumento del 
nivel agregado de precios lleva a un 
aumento del output agregado. 

Las variaciones de los precios de 
las materias primas, de los salarios 
nominales y de la productividad des¬ 
plazan la curva de oferta agregada a 
corto plazo. 

A largo plazo todos los precios son 
flexibles, y las variaciones del nivel 
agregado de precios no tienen nin¬ 
gún efecto sobre la producción agre¬ 
gada. La curva de oferta agregada a 
largo plazo es una vertical trazada 
sobe el nivel de output potencial. 

Si la producción agregada observada 
es mayor que el output potencial, los 
salarios nominales acaban subiendo 
y la curva de oferta agregada a corto 
plazo se desplaza hacia la izquierda. 
Si el output potencial es mayor que 
la producción agregada observada, 
los salarios nominales acaban bajan¬ 
do y la curva de oferta agregada 
a corto plazo se desplaza hacia la 
derecha. 


El modelo AD-AS analiza las 
fluctuaciones económicas estudiando 
conjuntamente las curvas de oferta y 
de demanda agregadas. 


curva subyacente de oferta agregada a largo plazo-. Pero, como durante ese período 
la economía estadounidense estaba produciendo por debajo de su output potencial y 
el nivel de desempleo era alto, el desplazamiento hacia la derecha de la curva de oferta 
agregada a corto plazo también reflejaba el proceso de ajuste que vimos en el panel 
(b) de la Figura 14-7. Por eso, el cambio de la producción agregada entre 1929 y 1942 
reflejaba tanto movimientos a lo largo de la curva como desplazamientos de la curva 
de oferta agregada a corto plazo. 


«►•O 


COMPRUEBA SI LO HAS ENTENDIDO 


14-2 


1. Determina el efecto sobre la oferta agregada a corto plazo de cada uno de los siguientes 
acontecimientos. Explica si representa un movimiento a lo largo de la curva de oferta agrega¬ 
da a corto plazo o un desplazamiento de la curva. 

a. Un aumento del índice de precios de consumo (IPC) lleva a los productores a aumentar el 
output. 

b. Una disminución del precio del petróleo lleva a los productores a aumentar el output. 

c. Una subida de las cotizaciones empresariales a la seguridad social lleva a los productores 
a aumentar el output. 

2. Supongamos que la economía está inicialmente en su nivel de output potencial y que la can¬ 
tidad de output agregado ofrecido aumenta. ¿Qué información necesitaríamos tener para 
determinar si se ha debido a un movimiento a lo largo de la curva de oferta a corto plazo, 
SRAS , o a un desplazamiento de la curva de oferta a largo plazo, LRAS ? 

Las soluciones están al final del libro. 



El modelo AO-AS 


y 


esde 1929 hasta 1933 la economía de los Estados Unidos se movió hacia abajo a 
lo largo de la curva de oferta agregada a corto plazo a medida que caía el nivel 
agregado de precios. Por el contrario, desde 1979 hasta 1980 se movió hacia 
arriba a lo largo de la curva de demanda agregada por las subidas del nivel agregado 
de precios. En los dos casos, la causa del movimiento a lo largo de la curva fue un des¬ 
plazamiento de la otra curva. En 1929-1933 fue un desplazamiento hacia la izquierda 
de la curva de demanda agregada -una importante caída del gasto de consumo. En 
1979-1980 fue un desplazamiento hacia la izquierda de la curva de oferta agregada a 
corto plazo -una caída drástica de la oferta agregada a corto plazo debida a la crisis 
del petróleo. 

Así pues, para entender el comportamiento de la economía, debemos analizar 
conjuntamente la curva de oferta agregada y la de demanda agregada. El resultado 
es el modelo AD-AS, que es el modelo básico que utilizamos para entender las fluc¬ 
tuaciones económicas. 


Equilibrio macroeconómico a corto plazo 


La economía alcanza el equilibrio 
macroeconómico a corto plazo 
cuando la cantidad ofrecida de 
producción agregada es igual a la 
cantidad demandada. 

El nivel agregado de precios de 
equilibrio a corto plazo es el nivel 
agregado de precios del punto de 
equilibrio macroeconómico a corto 
plazo. 

La producción agregada de 
equilibrio a corto plazo es la 
cantidad de producción agregada del 
punto de equilibrio macroeconómico a 
corto plazo. 


Empezaremos nuestro análisis centrándonos en el corto plazo. La Figura 14-9 
muestra en el mismo gráfico las curvas de demanda agregada y de oferta agregada 
a corto plazo. El punto en el que se cortan las curvas AD y SRAS , el punto E C p, es el 
equilibrio macroeconómico a corto plazo: el punto en el que la cantidad total 
de producción agregada ofrecida es igual a la cantidad total de producción agregada 
demandada por las economías domésticas, las empresas, el gobierno y el resto del 
mundo. El nivel agregado de precios en E C p, Pe, es el nivel agregado de precios de 
equilibrio a corto plazo. El nivel de producción agregada en E C p, Y e> es la produc¬ 
ción agregada de equilibrio a corto plazo. 

En el modelo de oferta y demanda del capítulo 3 vimos que un exceso de demanda 
de cualquier bien individual hace que su precio de mercado suba, mientras que un 
exceso de oferta hace que su precio de mercado baje. Estas fuerzas aseguran que el 
mercado llega al equilibrio. La misma lógica se aplica al equilibrio macroeconómico 
a corto plazo. Si el nivel agregado de precios es mayor que su nivel de equilibrio, la 
cantidad de output agregado ofrecido es mayor que la cantidad de output agregado 


CAPÍTULO 14 


DEMANDA AGREGADA Y OFERTA AGREGADA 429 


picüra 14-9 El modelo AD—AS 


El modelo AD-AS combina la curva de 
demanda agregada y la curva de oferta 
agregada a corto plazo. Su punto de 
intersección, E C p, es el punto de equi¬ 
librio macroeconómico a corto plazo, 
donde la cantidad de producción agre¬ 
gada demandada coincide con la canti¬ 
dad de producción agregada ofrecida. 
P E es el nivel agregado de precios de 
equilibrio a corto plazo, e Ye es el nivel 
de producción agregada de equilibrio a 
corto plazo. 



demandado. Esto provoca un descenso del nivel agregado de precios y lo empuja hacia 
su nivel de equilibrio. Si el nivel agregado de precios es menor que su nivel de equi¬ 
librio, la cantidad de output agregado ofrecido es menor que la cantidad de output 
agregado demandado. Esto provoca un aumento del nivel agregado de precios empu¬ 
jándolo de nuevo hacia su nivel de equilibrio. En el análisis que sigue supondremos 
que la economía está siempre en equilibrio macroeconómico a corto plazo. 

También haremos otra importante simplificación basada en la observación de que 
en la realidad, tanto el nivel agregado de precios como la producción agregada tien¬ 
den a aumentar a largo plazo. Supondremos que un descenso de cualquiera de las dos 
variables es en realidad una disminución respecto a la tendencia a largo plazo. Por 
ejemplo, si el nivel agregado de precios normalmente sube un 4% al año, un año en 
el que solo aumenta un 3% contaría, para nuestros propósitos, como una bajada del 
1%. De hecho, desde la Gran Depresión ha habido muy pocos años en los que el nivel 
agregado de precios de alguna de las naciones más importantes haya bajado realmen¬ 
te -la deflación de Japón desde 1995 es una de las pocas excepciones. Sin embargo, 
ha habido muchos casos en los que el nivel agregado de precios ha caído respecto a 
su tendencia a largo plazo. 

La producción agregada de equilibrio a corto plazo y el nivel agregado de precios 
de equilibrio a corto plazo pueden variar por desplazamientos de la curva AD o por 
desplazamientos de la curva SRAS. Veamos cada caso por separado. 

Desplazamientos de la demanda agregada: efectos a 
corto plazo 

Se llama shock de demanda a cualquier acontecimiento que desplace la curva de 
demanda agregada: un cambio de las expectativas o de la riqueza, el efecto de la 
magnitud del stock existente de capital físico, o la utilización de las políticas fiscales 
y monetarias. La Gran Depresión fue causada por un shock de demanda negativo, 
el hundimiento de la riqueza y de la confianza de los empresarios y los consumido¬ 
res que siguió al crack bursátil de 1929 y a la crisis bancaria de 1930-1931. La Gran 
Depresión acabó gracias a un shock de demanda positivo -el enorme incremento del 
gasto público durante la Segunda Guerra Mundial. En 2008 la economía estadouni¬ 
dense experimentó otro importante shock de demanda negativo cuando el mercado de 
la vivienda pasó del auge a la quiebra, lo que llevó a los consumidores y a las empresas 

a reducir sus gastos. Un acontecimiento que desplaza la 

La Figura 14-10 ilustra los efectos a corto plazo de shocks de demanda positivos curva de demanda agregada es un 
y negativos. Un shock de demanda negativo desplaza la curva de demanda agregada, shock de demanda. 
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figura 14-10 Shocks de demanda 


(a) Un shock de demanda negativo 



Nivel 
agregado 
de precios 


(b) Un shock de demanda positivo 


Un shock de 
demanda positivo ... 

>SRAS 


...conduce a un nivel 
agregado de predos 
mayor y a un output 
agregado mayor 


AD ? 


AD V 


Yi- 


PIB real 


Un shock de demanda desplaza la curva de demanda agre¬ 
gada, variando el nivel agregado de precios y la producción 
agregada en el mismo sentido. En el panel (a), un shock de 
demanda negativo desplaza la curva de demanda hacia la 
izquierda, desde AD¡ hasta AD 2 , bajando el nivel agregado 


de precios de Pi a P 2 y I a producción agregada de Y\ a Y 2 . 
En el panel (b), un shock de demanda positivo desplaza la 
curva de demanda agregada hacia la derecha, desde AD a 
hasta AD 2 , aumentando el nivel agregado de precios de P A a 
P 2 y la producción agregada de a Y 2 . 


AD, hacia la izquierda, desde AD\ hasta AD 2 , como se muestra en el panel (a). La eco¬ 
nomía se mueve hacia abajo a lo largo de la curva SRAS, de E¡ a E 2 , lo que conduce 
a una menor producción agregada de equilibrio a corto plazo y a un nivel agregado 
de precios de equilibrio a corto plazo también menor. Un shock de demanda positivo 
desplaza la curva de demanda hacia la derecha, como refleja el panel (b). En este 
caso, la economía se mueve hacia arriba a lo largo de la curva SRAS, de E¡ a E 2 . Esto 
lleva a un output agregado de equilibrio a corto plazo mayor y a nivel agregado de 
precios de equilibrio a corto plazo también mayor. Los shocks de demanda hacen que 
la producción agregada y el nivel agregado de precios se muevan en el mismo sentido. 


Desplazamientos de la curva de oferta agregada 
a corto plazo 

Se llama shock de oferta a cualquier acontecimiento que desplace la curva de oferta 
agregada a corto plazo: una variación de los precios de las materias primas, de los 
salarios nominales o de la productividad. Un shock de oferta negativo eleva los costes 
de producción y reduce la cantidad que los productores están dispuestos a ofrecer a 
cada nivel agregado de precios, provocando un desplazamiento hacia la izquierda de 
la curva de oferta agregada a corto plazo. La economía estadounidense experimentó 
graves shocks de oferta negativos tras las interrupciones del suministro mundial de 
petróleo en 1973 y 1979. Por el contrario, un shock de oferta positivo reduce los costes 
de producción y aumenta la cantidad ofrecida a cada nivel agregado de precios, pro¬ 
vocando un desplazamiento hacia la derecha de la curva de oferta agregada a corto 
plazo. Los Estados Unidos experimentaron un shock de oferta positivo entre 1995 y 
2000, cuando el creciente uso de internet y otras tecnologías de la comunicación ori¬ 
ginaron un brusco aumento de la productividad. 

Los efectos de un shock de oferta negativo se muestran en el panel (a) de la 
Figura 14-11. El equilibrio inicial está en E h con un nivel agregado de precios, Pi, y 
una producción agregada, Yj. La interrupción del suministro de petróleo desplaza la 
Un acontecimiento que desplaza la curva de oferta agregada a corto plazo hacia la izquierda desde SRAS, hasta SRAS 2 . 

curva de oferta agregada a corto plazo Como consecuencia, el output agregado disminuye y el nivel agregado de precios 

es un shock de oferta. aumenta, un movimiento hacia arriba a lo largo de la curva AD. En el nuevo equi- 
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Yi^Yi 


PIB real 


Agura 14-11 Shocks de oferta 


Nivel 
agregado 
de precios 


SRAS i 


(a) Un shock de oferta negativo 


Un shock de 
oferta negativo... 

SRAS 2 


...conduce a un 
nivel de output 
agregado menor y 
a un nivel agregado 
de precios mayor. 


(b) Un shock de oferta positivo 



Un shock de oferta desplaza la curva de oferta agregada 
a corto plazo, variando el nivel agregado de precios y la 
producción agregada en sentidos opuestos. El panel (a) 
muestra un shock de oferta negativo, que desplaza la curva 
de oferta agregada a corto plazo hacia la izquierda y provoca 
estanflación -menor output agregado y un nivel de precios 
más alto. Aquí la curva de oferta agregada a corto plazo 
se desplaza desde SRAS ! hasta SRAS 2 y la economía se 
mueve de E^ a E 2 . El nivel agregado de precios sube de P¡ 


a P 2 , y la producción agregada baja de a Y 2 . El panel (b) 
muestra un shock de oferta positivo, que desplaza la curva 
de oferta agregada a corto plazo hacia la derecha, generan¬ 
do un output agregado mayor y un nivel agregado de precios 
menor. La curva de oferta agregada a corto plazo se despla¬ 
za desde SRASi a SRAS 2 , y la economía se mueve de E 1 a 
E 2 . El nivel agregado de precios cae de P 1 a P 2 y el output 
agregado aumenta de K, a Y 2 . 



librio, E 2 , el nivel agregado de precios de equilibrio a corto plazo, P 2 , es mayor, y el 
output agregado de equilibrio, Y 2t es menor que antes. 

La combinación de inflación y descenso de la producción agregada que se repre¬ 
senta en el panel (a) tiene un nombre especial: estanflación, de “estancamiento más 
inflación". Cuando una economía experimenta estanflación, es muy desagradable: la 
disminución de la producción agregada lleva consigo un aumento del desempleo, y 
la gente percibe que su poder adquisitivo se está deteriorando por el aumento de los 
precios. La estanflación de la década de 1970 generó en Estados Unidos un estado de 
ánimo de pesimismo nacional. Y además, como vere¬ 
mos enseguida, plantea un dilema a los responsables de 
la política económica. 

Un shock de oferta positivo, representado en el panel 
(b), tiene exactamente el efecto contrario. Un desplaza¬ 
miento hacia la derecha de la curva de oferta agregada 
a corto plazo, desde SRAS\ hasta SRAS 2t tiene como con¬ 
secuencia un aumento de la producción agregada y un 
descenso del nivel agregado de precios, un movimiento 
hacia abajo a lo largo de la curva AD. Los shocks de ofer¬ 
ta favorable de finales de la década de 1990 generaron 
una combinación de pleno empleo e inflación decrecien¬ 
te. Es decir, el nivel agregado de precios disminuyó con 
respecto a su tendencia a largo plazo. Esta combinación 
produjo, durante un tiempo, un clima generalizado de 
optimismo en los Estados Unidos. 

El rasgo distintivo de los shocks de oferta, tanto de 
los negativos como de los positivos, es que, a diferencia 
de los shocks de demanda, los de oferta hacen que el 
nivel agregado de precios y la producción agregada 
varíen en sentidos opuestos. 


La estanflación es la combinación de 
inflación con caída de la producción 
agregada. 


Como puedes apreciar viendo las caras de los que buscan un empleo, 
durante la estanflación se generaliza el pesimismo, a medida que aumentan 
el desempleo y los precios. 


AP Photo/Mark lennihan 
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Hay una brecha inflacionista 
cuando la producción agregada es 
mayor que la producción potencial. 

La brecha de producción (output 
gap) es la diferencia porcentual entre 
la producción agregada observada y 
el output potencial. 


brecha recesiva impone mucho sufrimiento porque implica un desempleo elevado. La 
gran brecha recesiva que se produjo en los Estados Unidos en 1933 produjo una inten 
sa conmoción política y social. Y la devastadora brecha recesiva que tuvo Alemania 
en la misma época tuvo un papel muy importante en el ascenso de Hitler al poder. 

Pero este no es el fin de la historia. Cuando hay mucho desempleo, los salarios 
nominales, lo mismo que otros precios rígidos, a la larga disminuyen, llevando al final 
a los productores a aumentar la producción. Como consecuencia, una brecha recesiva 
hace que la curva de oferta agregada a corto plazo se desplace gradualmente hacia l a 
derecha. Este proceso continúa hasta que SRASi alcanza su nueva posición en SRAS 2 , 
llegando la economía al equilibrio en £ 3 , que es la intersección de AD 2 , SRAS 2 y LRAS. 
En £ 3 la economía vuelve a estar en equilibrio macroeconómico a largo plazo; vuelve 
a la producción potencial, Y h pero con un nivel agregado de precios inferior, P 3 , quc 
refleja un descenso del nivel agregado de precios a largo plazo. Al final, la economía 
se autorregula a largo plazo. 

¿Qué hubiera ocurrido si, por el contrario, la demanda agregada hubiera aumenta¬ 
do? Los resultados están representados en la Figura 14-14, en la que volvemos a supo¬ 
ner que la curva de demanda agregada inicial es AD\ y que la curva de oferta agregada 
a corto plazo inicial es SRAS\, de modo que el equilibrio macroeconómico inicial, £ 1( 
pertenece a la curva de oferta agregada a largo plazo, LRAS . Por tanto, inicialmente, 
la economía está en equilibrio macroeconómico a largo plazo. 

Supongamos ahora que la demanda agregada aumenta y que la curva AD¡ se des¬ 
plaza hacia la derecha hasta AD 2 . Esto tiene como consecuencia un nivel agregado 
de precios mayor, P 2 , y una producción agregada también mayor, Y 2 , asentándose la 
economía a corto plazo en el punto E 2 . El output agregado en este nuevo punto de 
equilibrio a corto plazo es mayor que el output potencial, y para poder obtener este 
alto nivel de producción agregada, el desempleo es bajo. Cuando ocurre esto, la eco¬ 
nomía tiene una brecha inflacionista. 

Como en el caso de una brecha recesiva, este no es el final de la historia. Al 
haber bajo desempleo, los salarios nominales aumentarán, igual que los demás pre¬ 
cios rígidos. Una brecha inflacionista hace que la curva de oferta agregada a corto 
plazo se desplace de forma gradual hacia la izquierda, a medida que los productores 
disminuyen la producción en respuesta al aumento de los salarios nominales. Este 
proceso continúa hasta que SRAS] alcanza su nueva posición en SRAS 2 , llevando a la 
economía al equilibrio en £ 3 , donde se cortan AD 2) SRAS 2 y LRAS. En £ 3 la economía 
vuelve a estar en equilibrio macroeconómico a largo plazo. Vuelve al output poten¬ 
cial, pero con un nivel agregado de precios más alto, P 3 , que refleja un incremento del 
nivel agregado de precios a largo plazo. De nuevo, la economía se ha autorregulado 
a largo plazo. 

Para resumir el análisis de cómo responde la economía a las brechas recesivas y a 
las inflacionistas, podemos fijarnos en la brecha de la producción (output gap), la 


PARA MENTES INQUIETAS f 


¿DÓNDE ESTÁ LA DEFLACIÓN? 

Según el modelo AD-AS, tanto un shock 
de demanda negativo como un shock 
de oferta positivo provocan una caída 
del nivel agregado de precios -es decir, 
deflación. Sin embargo, desde 1949, en 
Estados Unidos raras veces se ha obser¬ 
vado una disminución del nivel agregado 
de precios. Igualmente, la mayoría de los 
restantes países han tenido muy poca 
o ninguna experiencia con la deflación. 
Japón, que tuvo una débil deflación soste¬ 
nida en los últimos años de la década de 
1990 y en la primera parte de la década 
siguiente, es la gran (y muy discutida) 


excepción. ¿Qué pasó con la deflación? 

La respuesta básica es que desde la 
Segunda Guerra Mundial las fluctuaciones 
económicas han oscilado en su mayoría 
en torno a una tendencia inflacionista a 
largo plazo. Antes de esa guerra, era fre¬ 
cuente que los precios cayeran durante 
las recesiones, pero desde entonces los 
shocks de demanda negativos se han 
reflejado sobre todo en un descenso de 
la tasa de inflación , más que en una ver¬ 
dadera caída de los precios. Por ejemplo, 
la inflación según el índice de precios 
de consumo cayó desde más del 3% al 


principio de la recesión de 2001, hasta el 
1,1% un año más tarde, pero nunca fue 
menor que cero. 

Todo esto cambió durante la recesión 
de 2007-2009. El shock de demanda 
negativo que siguió a la crisis financiera 
de 2008 fue tan grave que durante la 
mayor parte de 2009 los precios de con¬ 
sumo en Estados Unidos efectivamente 
disminuyeron. Pero el período deflaciona- 
rio no duró mucho: al principio de 2010 
los precios volvieron a subir, a una tasa 
comprendida entre el 1% y el 4% anual. 
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pigura 14-14 Efectos a corto plazo y a largo plazo de un shock de demanda positivo 




Par iiendo de E u un shock de 
demanda positivo desplaza AD } 
hacia la derecha hasta AD 2 y la 
economía se mueve a corto plazo 
de Ei a £ 2 - Esto hace aparecer 
una brecha inflacionista (output 
gap positivo) a medida que el 
output agregado aumenta de 
a Y 2 , el nivel agregado de precios 
sube de Pi a P 2 , y el desempleo 
disminuye hasta un nivel bajo. A 
largo plazo, SRAS, se desplaza 
hacia la izquierda hasta SRAS 2 a 
medida que los salarios nomina¬ 
les aumentan en respuesta al bajo 
desempleo en Y 2 . La producción 
agregada vuelve a caer hasta Y h 
el nivel agregado de precios vuel¬ 
ve a subir hasta P 3 y la economía 
se autorregula volviendo al equi¬ 
librio macroeconómico a largo 
plazo en E 3 . 



Brecha inflacionista 


diferencia porcentual entre la producción agregada observada y la producción poten¬ 
cial. La brecha de la producción se calcula así: 


( 14 - 3 ) Brecha de la producción = 


Output agregado observado - Output potencial 
Output potencial 


De nuestro análisis se deriva que la brecha de la producción siempre tiende a cero. 

Si hay una brecha recesiva, de modo que brecha de la producción es negativa, los 
salarios nominales acaban bajando, haciendo que la economía vuelva a su producción 
potencial y que la brecha de la producción vuelva a ser cero. Cuando hay una brecha 
inflacionista, de modo que la brecha de la producción es positiva, los salarios nomi¬ 
nales acaban subiendo, haciendo también que la economía vuelva a su producción 
potencial y que la brecha de la producción vuelva también a ser cero. Por eso, a largo 
plazo la economía es autorreguladora: los shocks de demanda afectan a la produc¬ 
ción agregada a corto plazo, pero no a largo plazo. 


LA ECONOMIA EN ACCION 


LOS SHOCKS DE OFERTA Y LOS SHOCKS 
DE DEMANDA EN LA PRÁCTICA 

Con qué frecuencia provocan recesiones los shocks de oferta y los shocks de 
* demanda? El veredicto de la mayoría de los expertos en Macroeconomía, aun¬ 
que no de todos, es que las recesiones están causadas principalmente por shocks de 
demanda. Pero cuando hay un shock de oferta negativo, la recesión resultante tiende 
a ser especialmente grave. 

Concretemos. Oficialmente ha habido doce recesiones en los Estados Unidos desde 
la Segunda Guerra Mundial. Sin embargo dos de ellas, las de 1979-1980 y 1981-1982, 
son consideradas frecuentemente como una única recesión de "doble caída", por lo 
que el número total desciende a once. De estas once recesiones solo dos -la recesión 


La economía se autorregula cuando 
los shocks de demanda agregada 
afectan a la producción agregada a 
corto plazo, pero no a largo plazo. 
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Los shocks de oferta negativos son 
relativamente infrecuentes, pero muy 
figura 14-15 malos 




t Repaso rápido 


• El modelo AD-AS se utiliza para estu¬ 
diar las fluctuaciones económicas. 

El equilibrio macroeconómico a corto 
plazo se produce en la intersección 
de las curvas de oferta agregada a 
corto plazo y de demanda agregada. 
Esto determina el nivel agregado de 
precios de equilibrio a corto plazo y 
el nivel de producción agregada de 
equilibrio a corto plazo. 

Un shock de demanda, un despla¬ 
zamiento de la curva AD, provoca 
que el nivel agregado de precios y 
la producción agregada se muevan 
en el mismo sentido. Un shock de 
oferta, un desplazamiento de la 
curva 5RA5, hace que se muevan en 
sentidos opuestos. La estancación 
es la consecuencia de un shock de 
oferta negativo. 

Un descenso de los salarios nomina¬ 
les se produce en respuesta a una 
brecha recesiva, y un aumento de 
los salarios nominales tiene lugar en 
respuesta a una brecha inflacionista. 
Ambos movimientos de los salarios 
llevan a la economía al equilibrio 
macroeconómico a largo plazo, en 
el que se cortan las curvas AD, SRA5 
y LRAS. 

La brecha de la producción siempre 
tiende a cero, porque la economía se 
autorregula a largo plazo. 


de 1973-1975 y la de doble caída de 1979-1982- tuvieron 
la típica combinación de disminución de la produc 
ción agregada y aumento del nivel agregado de precios 
que denominamos estanflación. En ambas ocasiones el 
origen del shock de oferta fue un conflicto político en 
Oriente Medio -la guerra árabe-israelí de 1973 y l a revo¬ 
lución iraní de 1979- que interrumpió el suministro mun¬ 
dial de petróleo y provocó una escalada de los precios del 
crudo. De hecho, algunas veces los economistas se refie¬ 
ren a estas dos depresiones como “OPEP I” y “OPEP H" 
por la Organización de Países Exportadores de Petróleo, 
el cartel mundial del petróleo. Una tercera recesión q Ue 
empezó en 2007 y duró hasta 2009, fue al menos par¬ 
cialmente agravada, si no causada, por un repunte de los 
precios del petróleo. 

Así que ocho de las once recesiones posteriores a 
la guerra fueron causadas totalmente por shocks de 
demanda, no de oferta. Sin embargo, las dos recesiones 
causadas por shocks de oferta fueron las peores, si se 
toma como medida la tasa de desempleo. La Figura 14-15 
muestra la tasa de desempleo de los Estados Unidos 
desde 1948, con los datos de la guerra árabe-israelí de 
1973 y de la revolución iraní de 1979. Algunas de las tasas 
de desempleo más altas desde la Segunda Guerra Mundial tuvieron lugar después de 
estos dos grandes shocks de oferta negativos. 

Hay una razón por la que las secuelas de un shock de oferta tienden a ser parti¬ 
cularmente graves para la economía: las políticas macroeconómicas lo tienen mucho 
más difícil cuando hay que contrarrestar un shock de oferta que cuando se trata de 
uno de demanda. En realidad, la razón por la que la Reserva Federal lo pasó tan mal 
en 2008, como describimos en la historia inicial del capítulo, fue el hecho de que a 
principios de 2008 la economía estadounidense estaba en una recesión causada en 
parte por un shock de oferta (aunque también se enfrentaba a un shock de demanda). 
Enseguida veremos por qué los shocks de oferta son tan problemáticos. 


0#0 


COMPRUEBA SI LO HAS ENTENDIDO 


14-3 






1. Describe los efectos a corto plazo en el nivel agregado de precios y en la producción agre¬ 
gada, de cada una de los siguientes shocks: 

a. El gobierno aumenta bruscamente el salario mínimo, provocando así la subida de los sala¬ 
rios de muchos trabajadores. 

b. Las empresas de energía solar lanzan un importante programa de inversiones. 

c. El Congreso aumenta los tipos impositivos y reduce el gasto. 

d. El mal tiempo destruye cosechas en todo el mundo. 

2. Un aumento de la productividad incrementa el output potencial, pero existe la preocupación 
de que la demanda del output adicional sea insuficiente incluso a largo plazo. ¿Cuál seria tu 
respuesta? 

Las soluciones están al final del libro. 


Políticas macroeconómicas I 

cabamos de ver que la economía se autorregula a largo plazo: a la larga tiende 
siempre hacia el output potencial. La mayoría de los macroeconomistas creen, 
sin embargo, que el proceso de autocorrección dura normalmente una década 
o más. En particular, si el output agregado es menor que el output potencial, la eco¬ 
nomía puede atravesar un largo periodo de baja producción agregada y de elevado 
desempleo antes de volver a la normalidad. 
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mEn esta idea se ^ asa una ^ as cilas mas f amosas en Economía: la afirmación de 
Kihn Maynard Keynes, “A largo plazo todos estamos muertos”. Trataremos el contexto 
J ° el que Keynes hizo esta apreciación en la siguiente sección “Para mentes inquietas”, 
■t Los economistas suelen interpretar que Keynes estaba recomendando a los 
biernos que no esperen a que la economía se autocorrija. En lugar de eso, muchos 
E onornistas, aunque no todos, creen que los gobiernos deberían utilizar las polí¬ 
ticas monetarias y fiscales para conseguir que la economía vuelva a la producción 
otencial después de un desplazamiento de la curva de demanda agregada. Este es el 
argumento a favor de una política de estabilización activa, que consiste en la uti¬ 
lización de la política económica para reducir la gravedad de las recesiones y frenar 
las expansiones excesivamente fuertes. 


La política de estabilización es la 
utilización de la política económica 
para reducir la gravedad de las 
recesiones y frenar las expansiones 
excesivamente fuertes. 


t PARA MENTES INQUIETAS f 


KEYNES Y EL LARGO PLAZO 

El economista británico Sir John Maynard 
Keynes (1883-1946), probablemente 
en mayor medida que cualquier otro 
economista, creó el campo de la macro- 
economía moderna. Una de sus últimas 
contribuciones fue una famosa cita sobre 
el significado del largo plazo. 

En 1923, Keynes publicó su Tratado 
sobre la reforma monetaria , un pequeño 
libro sobre los problemas económicos 
de Europa después de la Primera Guerra 
Mundial. En él se lamentaba de la ten¬ 
dencia de muchos de sus colegas a ocu¬ 
parse de cómo funcionan las cosas en el 
largo plazo -como en el equilibrio macro¬ 
económico que acabamos de analizar- 


mientras que frecuentemente ignoraban 
las cosas muy dañinas y posiblemente 
desastrosas que pueden suceder en el 
camino. Esta es una versión más comple¬ 
ta de la cita: 

“Este largo plazo es una guía 
engañosa para los asuntos del 
momento. En el largo plazo todos 
estamos muertos. Los economistas 
se plantean a sí mismos una tarea 
demasiado fácil, demasiado inútil, si 
en épocas tempestuosas solo nos 
pueden decir que cuando el temporal 
haya pasado el mar estará otra vez 
en calma". 



Keynes dirigió la atención de los economistas 
de su época hacia el corto plazo. 


¿Puede la política de estabilización mejorar el comportamiento de la economía? Si 
volvemos a analizar la Figura 14-6, la respuesta parece ciertamente ser positiva. Bajo 
políticas activas de estabilización, la economía de los Estados Unidos volvió al output 
potencial en 1996 después de una brecha recesiva de aproximadamente cinco años. 
Del mismo modo, en 2001 también volvió a la producción potencial tras una brecha 
inflacionista de unos cuatro años. Estos periodos son mucho más cortos que la déca¬ 
da o más que los economistas creen que tardaría la economía en autocorregirse si no 
hubiera políticas activas de estabilización. Sin embargo, como veremos enseguida, la 
capacidad para mejorar el comportamiento de la economía no siempre está garanti¬ 
zada. Depende de los tipos de shocks a los que se enfrente la economía. 


Políticas para afrontar los shocks de demanda 

Imagínate que la economía experimenta un shock de demanda negativo como el 
representado en la Figura 14-13. Como ya hemos visto en este capítulo, las políticas 
monetaria y fiscal desplazan la curva de demanda agregada. Si los gestores de la 
política económica reaccionan con rapidez a la caída de la demanda, pueden utilizar 
la política monetaria o la fiscal para volver a desplazar la curva de demanda agregada 
a la derecha. Y, si fueran capaces de prever perfectamente los desplazamientos de la 
curva de la demanda agregada, podrían cortocircuitar por completo el proceso des¬ 
crito en la Figura 14-13. En vez de atravesar un periodo de baja producción agregada y 
descenso de precios, el gobierno podría gestionar la economía para que permaneciera 
en E { . 
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¿Por qué sería deseable una política que cortocircuite el ajuste representado en | a 
Figura 14-13 y que mantenga a la economía en su equilibrio original? Por dos razones. 
Primero, la caída temporal del output agregado que tendría lugar sin la intervención 
de la política económica es mala; sobre todo, porque esa caída está asociada con un 
desempleo elevado. Y segundo, porque como explicamos en el capítulo 12, l a esla . 
bilidad de precios se suele considerar que es un objetivo deseable. Por eso, evitar l a 
deflación -una caída del nivel agregado de precios- es algo bueno. 

(-Significa esto que los gestores de la política económica deberían actuar siempre 
para contrarrestar las disminuciones de la demanda agregada? No necesariamente. 
Como veremos en capítulos posteriores, algunas de las políticas utilizadas para incre¬ 
mentar la demanda agregada, especialmente las que aumentan el déficit presupues¬ 
tario, pueden tener costes a largo plazo en términos de un crecimiento a largo plazo 
más bajo Además, en el mundo real los responsables políticos no están perfectamente 
informados, y los efectos de sus políticas no se pueden predecir perfectamente. Esto 
crea el peligro de que las políticas de estabilización hagan más mal que bien, es decir, 
que los intentos de estabilizar la economía acaben creando más inestabilidad. A pesar 
de estas prevenciones, la mayoría de los economistas opinan que sería bueno utilizar 
las políticas macroeconómicas para contrarrestar los shocks negativos giaves de la 

✓Deberían los gobiernos tratar de contrarrestar también los shocks de demanda 
positivos? Puede no parecer obvio que deberían hacerlo. Después de todo, incluso 
aunque la inflación puede ser mala, ¿no es bueno tener una producción mayor y un 
desempleo menor? No necesariamente. La mayoría de los economistas creen actual¬ 
mente que cualquier ganancia a corto plazo derivada de una brecha inflacionista 
habrá que pagarla más adelante. Por eso, hoy en día los responsables políticos suelen 
tratar de contrarrestar los shocks de demanda positivos tanto como los negativos. 
Por razones que explicaremos en el capítulo 17, los intentos de eliminar las brechas 
recesivas y las brechas inflacionistas en general se basan más en la política monetaria 
que en la fiscal. En 2007 y 2008 la Reserva Federal redujo frásticamente los tipos de 
interés con el propósito de cortar de raíz una incipiente brecha recesiva; a principios 
de la década, cuando la economía estadounidense parecía adentrarse en una brecha 
inflacionista, aumentó los tipos de interés para generar el efecto contrario. 

Pero ¿cómo deberían de responder las políticas macroeconomicas a los shocks de 

oferta? 


Políticas para afrontar los shocks de oferta 

Ya hemos cerrado el círculo y volvemos a la historia con la que empezamos este capi¬ 
tulo. Ahora podemos explicar por qué a las personas que están en la posición de en 
Bernanke les aterra la estanflación. 

Volviendo al panel (a) de la Figura 14-11, en la que mostramos las consecuencias 
de un shock de oferta negativo: a corto plazo, un shock de ese tipo reduce el oulpu 
agregado, pero con un nivel agregado de precios más alto. Como hemos señalado, los 
responsables políticos pueden responder a un shock de demanda negativo utilizan o 
políticas monetarias y fiscales para devolver la demanda agregada a su mve inicia , | 
Pero ¿qué pueden o qué deberían hacer ante un shock negativo de oferta. 

Al contrario de lo que pasa con la curva de demanda agregada, no hay política 
sencillas que desplacen la curva de oferta agregada a corto plazo. Es decir, no existe 
una política económica que pueda afectar fácilmente a la rentabilidad de los produc¬ 
tores, compensándoles de los desplazamientos de la curva de oferta agregada a corto 
plazo. Por eso la respuesta ante un shock de oferta negativo no puede tratar simp 
mente de empujar la curva desplazada volviéndola a su posición origina . 

Y si se considera la utilización de políticas fiscales o monetarias para desp aza 
curva de demanda agregada en respuesta a un shock de oferta, la respuesta correct 
no es obvia Están sucediendo simultáneamente dos cosas negativas: una caída 
la producción agregada, que lleva consigo un aumento del desempleo, /unto con una 
subida del nivel agregado de precios. Cualquier política económica que desp ac 
demanda agregada ayuda a resolver sólo un problema pero empeora el otro Si e 
gobierno actúa para aumentar la demanda agregada y frenar el aumento e 
pleo, contiene la caída de la producción pero provoca más inflación aun. Si a 
para reducir la demanda agregada, pone freno a la inflación pero provoca un nue\ 
aumento del desempleo. 
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Es un auténtico callejón sin salida. Al final, los Estados Unidos y otros países 
BLs arroll a d° s que también sufrieron los shocks de oferta de la década de 1970, opta- 
Kanp 01 * e* tabilizar ^ os P recios > aunc l ue el coste fuera un aumento del desempleo. Pero 
ser un gestor de la política económica en la década de 1970, o a principios de 2008, 
oblig aba a enfrentarse a decisiones mucho más difíciles de lo normal. 


LA ECONOMIA EN ACCION 


¿ES ESTABIUZADORA LA POLÍTICA DE ESTABILIZACIÓN? 

H emos descrito el argumento teórico de las políticas de estabilización como una 
forma de responder a los shocks de demanda. Pero ¿estabilizan realmente la eco¬ 
nomía esas políticas? Una forma en la que podríamos tratar de responder a esta pre¬ 
gunta es observando los registros históricos a largo plazo. Antes de la Segunda Guerra 
Mundial, el gobierno de los Estados Unidos no tenía realmente una política de estabi¬ 
lización, principalmente porque la Macroeconomía no existía tal como la conocemos 
hoy, y no había consenso sobre qué había que hacer. Desde la Segunda Guerra Mundial, 
y especialmente a partir de 1960, la política de estabiliza¬ 
ción activa se ha convertido en una práctica convencional. 

Así que esta es la pregunta: ¿es realmente más estable 
la economía desde que el gobierno empezó a intentar 
estabilizarla? La respuesta es un sí con matices. Con 
matices por dos razones. Una es que los datos anteriores 
a la Segunda Guerra Mundial son menos fiables que los 
datos modernos. La otra es que el prolongado desplome 
que empezó en 2007 ha deteriorado la confianza en la 
eficacia de la política económica. Aún así, parece que 
disminuyó el tamaño de las fluctuaciones. 

La Figura 14-16 muestra el número de desempleados 
como porcentaje de la población activa no agraria desde 
1890. (Nos centramos en los trabajadores no agrarios 
porque los agricultores, a pesar de sufrir las crisis como 
los demás, rara vez se registran como desempleados). 

Incluso ignorando el fuerte aumento del desempleo 
durante la Gran Depresión, el desempleo parece haber 
variado mucho más antes de la Segunda Guerra Mundial 
que después de ella. También es interesante señalar que 
los picos del desempleo después de la guerra, en 1975, 

1982 y, como hemos dicho antes, en cierta medida en 
2010, corresponden a fuertes shocks de oferta -el tipo 
de shocks para los que las políticas de estabilización no 
tienen buenas respuestas. 


¿Ha sido estabilizadora la política de 
figura 14-16 estabilización? 



Fuente: Christina Romer, "Spurious Volatility in Historical Unemployment Data." 
Journal of Política! Economy 94, no. 1 (1986): 1 -37 (años 1890-1928); Oficina 
de Estadísticas Laborales (años 1929-2009). 


Es posible que la mayor estabilidad de la economía sea un reflejo más de la suerte 
que de las políticas económicas. Pero, al menos en apariencia, los datos indican que 
la política de estabilización está realmente estabilizando. 

O * 1 


COMPRUEBA SI LO HAS ENTENDIDO 


14-4 


1. Supongamos que alguien dice: “La utilización de la política monetarias o de la política fiscal 
para estimular la economía es contraproducente -se obtiene una breve bonanza, pero des¬ 
pués viene la parte dura de la inflación". 

a. Explica qué significa esta afirmación en términos del modelo AD-AS. 

b. ¿Es este un argumento válido contra las políticas de estabilización? ¿Por qué sí o por qué 
no? 

En 2008, después del estallido de la burbuja inmobiliaria y de una fuerte subida del precio de 
las materias primas, sobre todo del petróleo, hubo un intenso debate en la Reserva Federal 
sobre cuál era la respuesta adecuada: unos apostaban por la bajada de los tipos de interés, 
y otros sostenían que esto daría lugar a un aumento de la inflación. Explica, en términos del 
modelo AD-AS, los razonamientos que hay detrás de esas posturas. 

Las soluciones están al final del libro. 


Repaso rápido 


La política de estabilización es la 

utilización de políticas monetarias o 
fiscales para contrarrestar los shocks 
de demanda. Sin embargo, puede 
que haya inconvenientes. Estas polí¬ 
ticas pueden llevar a un aumento a 
largo plazo del déficit presupuestario 
y a un menor crecimiento económico 
a largo plazo como consecuencia del 
crowding-out. Y, si las predicciones 
son incorrectas, una política equivo¬ 
cada puede aumentar la inestabili¬ 
dad económica. 

Los shocks de oferta negativos 
plantean un dilema de política eco¬ 
nómica, porque combatir la caída del 
output agregado empeora la infla¬ 
ción, y combatir la inflación agrava el 
desplome del output. 
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PROBLEMA 





Un análisis impactante 

Durante la crisis financiera del otoño de 2008, el sistema financiero dio un duro golpe a 
la economía cuando la Bolsa perdió casi la mitad de su valor. Inmediatamente después, 
el gasto de consumo dio un frenazo en seco. Seis meses después del crash bursátil el 
P1B había disminuido un 2,5%, y el nivel de precios, un 2,8%. Explica como un análisis 
basado en el modelo de demanda agregada y oferta agregada podría haber predicho este 
efecto a corto plazo sobre el output agregado y el nivel agregado de precios. Suponiendo 
que el gobierno no interviene, ¿qué hubieras previsto para el largo plazo? 


PASO 1: 


Dibuja y rotula las curvas de demanda agregada y de oferta agregada 
a corto plazo. Busca y señala el punto de equilibrio a corto plazo inicial, y los 
niveles iniciales de precios y de producción. I 

Lee la sección "Equilibrio macroeconómico a corto plazo", que empieza en la pág. 428. 
Estudia la figura 14-9. Rotula el eje horizontal como "P1B real", el qe vertical como 
"Nivel agregado de precios" y el punto de equilibrio E,. Los niveles iniciales de precios y 
de PIB se rotularán como P¡e Y,, respectivamente. 

La curva de demanda agregada y la curva de oferta agregada a corto plazo se represen¬ 
tan en el gráfico siguiente. El punto de equilibrio inicial es E u el nivel de precios inicial 
es P\ y el nivel de producción inicial es Y\. ■ 


Nivel 


SRAS 

agregado 
de precios 



Pi 


^AD 


Yi 

PIB real 


PASO 2: 


Usando el gráfico del paso 1, analiza el efecto a corto plazo de la caída 
de la Bolsa sobre la demanda agregada y la oferta agregada, dibujando una nueva 
curva que represente la demanda agregada después de la caída de la Bolsa. 

Lee la sección “Desplazamientos de la curva de demanda agregada", que empieza en la 
pág. 414. Una caída de la Boba representa una disminución del valor real de los activo 
de las familias. A continuación lee la sección “Desplazamientos de la demanda agiega • 
efectos a corto plazo", que empieza en la pág. 429. Estudia el panel (a) de la igu • 

Llama AD, a la curva de demanda agregada inicial, y AD 2 a la curva de demand g 
gada tras la caída de la bolsa. 

Una disminución de la riqueza de las familias reducirá el gasto de consumo. Partiendo 
del punto de equilibrio E, del gráfico adjunto, la curva de demanda agregada se P 
zará desde AD l hasta AD 2 . La economía estará en equilibrio macroeconomico a 
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lazo en el punto E 2 . El nuevo nivel agregado de precios será menor que P j, y el output 
Segregado t am bién será menor que el del equilibrio original. ■ 


Nivel 

| agregado 

de precios 


E 

SRAS 




V AD 1 


ad 2 


PIB real 


‘ Jil Dibuja la curva de oferta agregada a largo plazo que pasa por el 
equilibrio inicial E lf y señala la brecha recesiva (output gap negativo). 

Lee la primera parte de la sección “Equilibrio macroeconómico a largo plazo”, que em¬ 
pieza en lapag. 432. Estudia las Figuras 14-12 y 14-13 en lapag. 433. 

La oferta agregada a largo plazo está representada en el gráfico inferior. La economía 
se enfrenta ahora a una brecha recesiva, o output gap negativo, igual a la diferencia 
entre Y\ e Y 2 . ■ 



Brecha recesiva 


PASO 4: 


¿Cuál es tu predicción a largo plazo? 

Lee la sección “Equilibrio macroeconómico a largo plazo”, que empieza en la pag. 432. 
Estudia la figura 14-13 en la pag. 433. 

Cuando los contratos salariales se renegocien, los salarios nominales caerán y la curva 
de oferta agregada a corto plazo se desplazará gradualmente hacia la derecha hasta 
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llegar a SRAS 2 y cortar a AD 2 en el punto E 3 . En este punto la economía ha vuelto a su 
output potencial, pero con un nivel agregado de precios mucho mas bajo. ■ 



Brecha recesiva 


¿HSüSIISfc 

1. La curva de demanda agregada refleja la relación 
entre el nivel agregado de precios y la cantidad de pio- 
ducción agregada demandada. 

2 . La curva de demanda agregada es decreciente por 
dos razones. La primera es el efecto-riqueza de una 
variación del nivel agregado de precios -un aumen¬ 
to del nivel agregado de precios reduce el poder adqui¬ 
sitivo de la riqueza de las familias y reduce el gasto de 
consumo. El segundo es el efecto-tipo de interés de 
una variación del nivel agregado de precios -un 
aumento del nivel agregado de precios reduce el poder 
adquisitivo de las tenencias de dinero de las familias y 
las empresas, lo que provoca un aumento de los tipos de 
interés y una disminución de los gastos de consumo y e 
inversión. 

3. La curva de demanda agregada se desplaza cuando 
cambian las expectativas, cuando cambia la riqueza por 
razones distintas a las variaciones del nivel agregado de 
precios y por el efecto del tamaño del stock existente de 
capital físico. Los gestores de la política económica tam¬ 
bién pueden utilizar políticas fiscales y monetarias para 
desplazar la curva de demanda agregada. 

4. La curva de oferta agregada refleja la relación entre 
el nivel agregado de precios y la cantidad de producción 
agregada ofrecida. 

5. La curva de oferta agregada a corto plazo es cre¬ 
ciente porque los salarios nominales son rígidos a 

corto plazo: un aumento del nivel agregado de precios 
hace aumentar beneficio por unidad de output, por lo que 
aumenta el output agregado a corto plazo. 

6. Las variaciones de los precios de las materias primas, 
de los salarios nominales y de la productividad generan 


cambios en los beneficios de los productores y desplazan 
la curva de oferta agregada a corto plazo. 

7 . En el largo plazo todos los precios, incluidos los sala- 

' ríos nominales, son flexibles, y la economía produce su 
output potencial. Si la producción agregada observada 
es mayor que el output potencial, los salarios nominales 
acabarán subiendo en respuesta al bajo desempleo, y la 
producción agregada disminuirá. Si el output potencial 
es mayor que la producción agregada observada, los sala¬ 
rios nominales acabarán cayendo en respuesta al elevado 
desempleo y la producción agregada aumentará. Por eso 
la curva de oferta agregada a largo plazo es vertical 
en la abscisa correspondiente al nivel de output potencial. 

8. En el modelo AD AS el punto de intersección de la curva 
de oferta agregada a corto plazo y la curva de demanda 
agregada es el punto de equilibrio macroeconómico a 
corto plazo. Ese punto determina el nivel agregado de 
precios de equilibrio a corto plazo y la producción 
agregada de equilibrio a corto plazo. 

9. Las fluctuaciones económicas se producen por un despla¬ 
zamiento de la curva de demanda agregada (un shock de 
demanda) o de la curva de oferta agregada a corto plazo 
(un shock de oferta). Un shock de demanda hace que el 
nivel agregado de precios y la producción agregada var 1 
en el mismo sentido, ya que la economía se mueve a lo 1 
largo de la curva de oferta agregada a corto plazo. Un 
shock de oferta hace que varíen en sentidos opuestos, a 
moverse la economía a lo largo de la curva de deman a I 
agregada. Una situación especialmente desagradable es a 
estanflación -inflación y disminución del output agre¬ 
gado- que es producida por un shock negativo de oferta. 

10. Los shocks de demanda solo tienen efectos a corto plazo 
en la producción agregada, porque a largo plazo la eco- 
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I nomía se autorregula. En una brecha recesiva (output 
I gap negativo) una caída eventual de los salarios nomina¬ 
les hará que la economía vuelva al equilibrio macro¬ 
económico a largo plazo, donde la producción agre¬ 
gada es igual a la producción potencial. En una brecha 
inflacionista (output gap positivo), un aumento eventual 
de los salarios nominales hará que la economía alcance 
de nuevo el equilibrio macroeconómico a largo plazo, 
podemos utilizar la brecha de la producción (output 
gap), la diferencia porcentual entre la producción agre- 
f gada observada y el output potencial, para resumir cómo 
responde la economía a las brechas recesivas e inflacio- 
nistas. Puesto que la economía tiende a autorregularse, la 
brecha de la producción siempre tiende a cero. 

11 . El elevado coste -en términos de desempleo- de las bre¬ 
chas recesivas y las futuras consecuencias negativas de 
una brecha inflacionista, llevan a muchos economistas 


^CONCEPTOS CLAVE 


Curva de demanda agregada, p. 412 
Efecto-riqueza de una variación del nivel 
agregado de precios, p. 413 
Efecto-tipo de interés de una variación 
del nivel agregado de precios, p. 414 
Curva de oferta agregada, p. 418 
Salario nominal, p. 419 
Salarios rígidos, p. 419 
Curva de oferta agregada a corto plazo, 
p. 420 


a defender las políticas de estabilización activas: es 
decir, la aplicación de políticas monetarias o fiscales para 
contrarrestar los shocks de demanda. Sin embargo, pue¬ 
den surgir inconvenientes, porque estas políticas pueden 
contribuir aun aumento a largo plazo del déficit presu¬ 
puestario, provocando un efecto crowding-out sobre la 
inversión privada que reduzca el crecimiento económico 
a largo plazo. Además, unas políticas de estabilización 
mal planificadas en el tiempo pueden aumentar la inesta¬ 
bilidad de la economía. 

12. Los shocks de oferta negativos plantean un dilema de 
política económica: una política que contrarreste la 
disminución de la producción agregada aumentando la 
demanda agregada, agravará la inflación, mientras que 
una política que contrarreste la inflación reduciendo la 
demanda agregada, agravará el desplome del output. 


Shock de oferta, p. 430 
Estanflación, p. 431 
Equilibrio macroeconómico a largo 
plazo, p. 432 
Brecha recesiva, p. 432 
Brecha inflacionista, p. 434 
Brecha de la producción o output gap, 
p. 434 

Autorregulación, p. 435 
Política de estabilización, p. 437 


Curva de oferta agregada a largo plazo, 
p. 424 

Output potencial, p. 425 
Modelo AD-AS, p. 428 
Equilibrio macroeconómico a corto 
plazo, p. 428 

Nivel agregado de precios de equilibrio a 
corto plazo, p. 428 
Producción agregada de equilibrio a 
corto plazo, p. 428 
Shock de demanda, p. 429 


1. Una caída del valor del dólar frente a otras divisas pro¬ 
voca un abaratamiento de los bienes y servicios finales 
estadounidenses aunque el nivel agregado de precios en 
los Estados Unidos sigue siendo el mismo. Como conse¬ 
cuencia, los extranjeros demandan una cantidad mayor 
de output agregado estadounidense. Un compañero de 
tu clase opina que esto representa un movimiento hacia 
abajo a lo largo de la curva de demanda agregada de 
Estados Unidos, porque los extranjeros están demandan¬ 
do más como consecuencia de un descenso de los pre¬ 
cios. Tú, sin embargo, insistes en que esto representa un 
desplazamiento hacia la derecha de la curva de demanda 
agregada. ¿Quién tiene razón? Explícalo. 

2. Un compañero de clase no acaba de entender por qué la 
curva de oferta agregada a corto plazo tiene pendiente 
positiva y la curva de oferta agregada largo plazo es verti¬ 
cal. ¿Cómo se lo explicarías? 

3. Supongamos que en Salaterra todos los trabajadores fir¬ 
man contratos salariales anuales el 1 de enero de cada 
año. Pase lo que pase con los precios de los bienes y ser¬ 
vicios finales a lo largo del año, todos los trabajadores 
cobran el salario especificado en sus contratos anuales. 
Este año los precios de los bienes y servicios finales 
disminuyeron inesperadamente justo después de haber 
firmado los contratos. Responde a las preguntas siguien¬ 


tes mediante un gráfico, suponiendo que inicialmente la 
economía se encuentra en el nivel de producción potencial. 

a. A corto plazo, ¿cómo responderá a la caída de precios 
la cantidad de output agregado ofrecido? 

b. ¿Qué pasará cuando las empresas y los trabajadores 
renegocien sus salarios? 

4 . En cada uno de los siguientes casos, determina si a corto 
plazo se produce un desplazamiento de una curva o un 
movimiento a lo largo de ella. Determina también qué 
curva está implicada y el sentido de la variación. 

a. Como consecuencia del aumento del valor del dólar en 
relación a otras divisas, los productores estadouniden¬ 
ses pagan ahora menos por el acero importado, una 
materia prima muy importante como input. 

b. Un incremento de la cantidad de dinero por parte de la 
Reserva Federal aumenta la cantidad de dinero que el 
público desea prestar, lo que provoca una disminución 
de los tipos de interés. 

c. Una mayor actividad de los sindicatos hace que suban 
los salarios nominales. 

d. Una caída del nivel agregado de precios aumenta el 
poder adquisitivo de las tenencias de dinero de las 
familias y las empresas. Como consecuencia piden 
menos préstamos y prestan más. 
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5 . La economía está situada en el punto A del gráfico siguien¬ 
te Supongamos que el nivel agregado de precios sube de 
P. a P 2 . ¿Cómo se ajustará la oferta agregada a corto y a 
largo plazo al incremento del nivel agregado de precio. 
Ilustra tu respuesta con un gráfico. 



6. Imagínate que todas las familias tienen toda su riqueza en 
activos cuyo valor aumenta automáticamente cuando sube 
el nivel agregado de precios -un ejemplo de esto son los 
llamados bonos indexados con la inflación, -un bono cuyo 
tipo de interés, entre otras cosas, está ligado directamente 
a la tasa de inflación). ¿Qué le ocurre al efecto-riqueza 
derivado de una variación del nivel agregado de precios 
como consecuencia de esta asignación de activos? ¿Que le 
ocurre a la pendiente de la curva de demanda agregada. 
¿Continuará siendo negativa? Explícalo. 

7 . Supongamos que la economía está produciendo su output 
potencial. E imagínate que eres uno de los responsables 
de la política económica y un estudiante de Economía te 
pide que ordenes, si es posible, los tipos de shocks según tu 
orden de preferencia del más preferido al menos preferido: 
shock de demanda positivo, shock de demanda negativo, 
shock de oferta positivo, shock de oferta negativo. ¿Como 
los ordenarías tú y por qué? 

8. Explica si las siguientes políticas del gobierno afectan a la 
curva de demanda agregada o a la curva de oferta agrega- 
da a corto plazo y cómo lo hacen. 

a. El gobierno reduce el salario nominal mínimo. 

b. El gobierno aumenta las transferencias públicas a las 
familias con niños dependientes. 

c. Para reducir el déficit presupuestario, el gobierno 
anuncia que las familias pagarán impuestos mucho 
más altos a partir del próximo año. 

d. Se reduce el gasto público militar. 

9. El 1 de enero de cada año, todos los trabajadores de 
Salaterra firman contratos salariales anuales. A finales de 
enero se introduce un nuevo sistema de gestión informá¬ 
tica que incrementa espectacularmente la productivi a 
Explica cómo pasará la economía de Salaterra de un equi¬ 
librio macroeconómico a corto plazo a otro. Ilústralo con 
un gráfico. 


10. La Conference Board publica cada mes un índice de con¬ 
fianza de los consumidores (ICC) basado en una encuesta 
hecha a 5.000 hogares representativos de los Estados 
Unidos. Muchos economistas utilizan este índice p ara 
seguir la evolución de la economía. El 28 de junio de 2011 
un documento publicado por la Conference Board decía; 

“El xcc, que había caído fuertemente en mayo, volvió a 
caer en junio. Su valor actual (1985 = 100) es 58,5, inferior 
al 61,7 de mayo.” 

a. Como economista, ¿crees que estas noticias animan el 
crecimiento económico? 

b. Explica tu respuesta al apartado a con ayuda del mode¬ 
lo AD-AS. Dibuja un gráfico típico en el que aparezcan 
dos puntos de equilibrio, E x y £ 2 - Representa el nivel 
agregado de precios en el eje de ordenadas y el PIB real 
en el de abscisas. Supon que los demás factores macro- 
económicos relevantes no varían. 

c. ¿Cómo debería responder el gobierno a estas noticias? 
¿Cuáles son algunas de las políticas que se podrían uti¬ 
lizar para ayudar a neutralizar los efectos del descenso 
de la confianza de los consumidores? 

11 . En 2007 hubo dos importantes shocks que afectaron a 
la economía estadounidense, llevándola a la profunda 
recesión de 2007-2009. Uno de los shocks estuvo relacio¬ 
nado con los precios del petróleo; el otro fue el derrum.* 
be del mercado inmobiliario. Esta pregunta analiza los 
efectos de estos shocks sobre el PIB, utilizando el marco 
AD-AS. 

a. Dibuja unas curvas típicas de demanda agregada y de 
oferta agregada a corto plazo. Representa el PIB real 
en el eje de abscisas y el nivel agregado de precios en el 
de ordenadas. Llama £, al punto de equilibrio, 7, a la 
cantidad de equilibrio y P\ al precio de equilibrio. 

b. Los datos del Departamento de Energía indican que 

el precio medio del crudo en el mundo subió entre 1 
el 5 de enero y el 28 de diciembre de 2007 de 54,63 $ 1 
a 92,93 $ por barril. Un aumento del precio del 
petróleo, ¿causaría un shock de oferta o un shock de 
demanda? Modifica el gráfico del apartado a para 
ilustrar el efecto de este shock, desplazando la curva 
oportuna. 

c. El índice de precios de la vivienda, publicado por la 
Oficina Federal de Supervisión de la Construcción, 
indica que los precios de la vivienda disminuyeron 
en promedio un 3% entre enero de 2007 y enero de 
2008. Una disminución de los precios de la vivienda, 
¿causaría un shock de oferta o un shock de demanda. 
Modifica el gráfico del apartado b para ilustrar el 
efecto de este shock, desplazando la curva oportuna. 
Llama £3 al nuevo punto de equilibrio, a la canti a 
de equilibrio, y P3 al precio de equilibrio, 

d. En el gráfico del apartado c compara los dos puntos de 
equilibrio £, y £ 3 . ¿Cuál fue el efecto de los dos shocks 
en el PIB real y en el nivel agregado de precios (aumen¬ 
to, disminución o indeterminado)? 
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AMPÍ-ÍA 


TU COMPRENSIÓN 


12. Utilizando las curvas de demanda agregada y de oferta 
agregada a corto plazo y a largo plazo, explica el proceso 

l por el que cada uno de los siguientes acontecimientos 
económicos llevará a la economía de un equilibrio macro- 
| económico a largo plazo a otro. Ilústralo con gráficos. En 
cada caso, ¿cuáles son los efectos a corto y a largo plazo 
en el nivel agregado de precios y en el output agregado? 

a. Disminuye la riqueza de las familias debido a un des¬ 
censo de las cotizaciones bursátiles. 

b. El gobierno baja los impuestos, dejando a las familias 
con una renta disponible mayor, pero no disminuyen 
las compras del gobierno. 

13 . Utilizando las curvas de demanda agregada, de oferta 
agregada a corto plazo, y de oferta agregada a largo plazo, 
explica el proceso por el que cada una de las siguientes 
políticas económicas llevará a la economía de un equili¬ 
brio macroeconómico a largo plazo a otro. Ilústralo con 
gráficos. En cada caso, ¿cuáles son los efectos a corto y a 
largo plazo en el nivel agregado de precios y en el output 
agregado? 

a. Aumentan los impuestos a las familias. 

b. Aumenta la cantidad de dinero. 

c. Aumenta el gasto público. 

14 . En el gráfico adjunto, la economía se encuentra en el 
punto de equilibrio macroeconómico a corto plazo, E\. 
Basándote en el gráfico, contesta a las siguientes pregun¬ 
tas. 



a. ¿La economía se enfrenta a una brecha recesiva o a 
una brecha inflacionista? 

b. ¿Qué políticas puede aplicar el gobierno para llevar de 
nuevo a la economía al equilibrio macroeconómico a 
largo plazo? ilústralo con un gráfico. 


c. Si el gobierno no interviniera para cerrar esta brecha, 
¿volvería la economía al equilibrio macroeconómico a 
largo plazo? Explícalo e ilústralo con un gráfico. 

d. ¿Cuáles son las ventajas y las desventajas de la aplica¬ 
ción de políticas económicas para cerrar la brecha? 

15 . En el gráfico adjunto, la economía se encuentra en equi¬ 
librio macroeconómico a largo plazo, en el punto E\, 
cuando un shock del petróleo desplaza la curva de oferta 
agregada a corto plazo hasta SRAS 2 . Basándote en el grá¬ 
fico, contesta a las siguientes preguntas. 



a. ¿Cómo cambian a corto plazo el nivel agregado de pre¬ 
cios y la producción agregada como consecuencia del 
shock del petróleo? ¿Qué nombre recibe este fenóme¬ 
no? 

b. ¿Qué políticas monetarias o fiscales puede utilizar el 
gobierno para hacer frente a los efectos del shock de 
oferta? Utiliza un gráfico que muestre el efecto de las 
políticas elegidas para dirigir la variación del PIB real. 
Usa otro gráfico para mostrar el efecto de las políticas 
elegidas para dirigir la variación del nivel agregado de 
precios. 

c. ¿Por qué los shocks de oferta plantean un dilema a los 
responsables de política económica? 

16 . Los últimos años de la década de 1990 se caracterizaron 
por un considerable crecimiento económico acompañado 
de una baja inflación; es decir, el PIB real aumentó con un 
muy pequeño, si es que hubo alguno, incremento del nivel 
agregado de precios. Explica esta situación utilizando 
curvas de oferta y demanda agregadas. Ilústralo con un 
gráfico. 


^ www.worthpublishers.com/krugmanwells 
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caso • el hoom de la productividad 

EMPRESARIAL • .7.7..: ' .. .. 



Después de 20 años de estar renqueando, el crecimiento 
de la productividad de Estados Unidos se acelero brusca¬ 
mente en los últimos años de la década de 1990; es decir, 
la productividad empezó a crecer mucho mas rápidamente 
que antes. ¿Qué causó esta aceleración? ¿Fue el crecimien- 

to de Internet? , r 

Los analistas de McKinsey y Compañía la famosa 
consultaría de empresas, no pensaron que fuera esa la 
causa. Según sus análisis, una de las P™paks fuentes 
del aumento de la productividad a partir de 1995 fue el 
aumento de la producción por trabajador en las tiendas y 
superficies comerciales -estaban vendiendo mucha mas 

mercancía por trabajador. ¿r. 

Otros analistas estuvieron de acuerdo. El graf 
adjunto muestra el resultado de un análisis del crecimien- 

Crecimiento de la productividad en EE. UU. y en 
Europa, 1995-2004 

TaSa dC 4% 
crecimiento 

medio anual de 

la productividad 3 

total de 

los factores 

2 


1 


w Francia Alemania Estados Unidos 

Fuente: Bart Van Ark, "Productivity. Source, ofGmrth 

Euro Area and the United States," Intereconomics 45, no. 1 (2010). Brussels. 

for European Policy Studies. 



to de la productividad total de los factores en Francia, 
Alemania y Estados Unidos entre 1995 y 2004, la década de 
rápido crecimiento de la productividad en Estados Unidos. 
Como puede verse, la de Estados Unidos aumentó mucho 
más que la de cualquiera de los dos países europeos. La 
clave de ello fue el rápido crecimiento de la productividad 
en el sector de la distribución, es decir, en las ventas al por 

mayor y al por menor. . . ¡H 

¿Por qué aumentó tanto la productividad en el comercio 
al por menor en Estados Unidos? "La razón puede explicar¬ 
se con sólo dos sílabas: Walmart" escribió McKinsey. 

Walmart es famosa en el mundo de los negocios por 
la importancia que concede a la poco vistosa pero básica 
área de la logística : llevando las cosas dónde se necesitan, 
cuando se necesitan. Por ejemplo, fue una de las piime- 
ras compañías que utilizó ordenadores para controlar 
sus inventarios, que utilizó escaners de códigos de barra, 
que estableció conexiones electrónicas directas con sus 
suministradores, y demás. Estas prácticas le dieron una 
impresionante ventaja respecto a sus competidores, lo 
que le produjo grandes beneficios y una rápida expansión. 
Otras empresas, observado el éxito de Walmart, emularon 
sus prácticas empresariales, extendiendo las ganancias de 
la productividad a toda la economía. 

Se desprenden dos lecciones del efecto Walmart, 
como lo llama McKinsey. Una es que saber cómo aplicar 
una tecnología es lo que marca la diferencia con otros: 
todo el mundo en el sector de ventas conocía los ordenado¬ 
res, pero Walmart supo cómo utilizarlos para sus fines. La 
otra es que gran parte del crecimiento económico proviene 
de perfeccionamientos diarios más que de deslumbi antes 
avances tecnológicos. Jj 

PREGUNTAS PARA PENSAR i 

1 En el capítulo 13 describimos diversas fuentes de crecimiento 
’ de la productividad: ¿con cuál de ellas se corresponde el efecto 
Walmart? 

2 . ¿Cómo encaja nuestra descripción del papel de Walmart con la 1 
nueva teoría del crecimiento? 

3. ¿Cómo se relaciona el relato de Walmart con la “paradoja de la 
tecnología de la información ? 
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f , .rímrmS: Unidos eni el dolor 



El sector de las líneas aéreas tiene fama de ser cíclico. Es 
decir, en lugar de obtener beneficios durante todo el ciclo 
económico, tiende a tener pérdidas durante las recesiones 
y solo consigue volver a ser rentable algo después de que 
empiece la recuperación. Esto es así sobre todo porque las 
líneas aéreas tienen grandes costes fijos que siguen siendo 
altos aunque las ventas de billetes se hundan. El coste de 
realizar un vuelo desde una ciudad hasta otra es casi el 
mismo si el avión va lleno que si va vacío en sus dos ter¬ 
ceras partes, de forma que cuando el negocio decae por la 
razón que sea, incluso rutas muy rentables se convierten 
rápidamente en ruinosas. Es verdad que las líneas aéreas 
pueden en cierta medida adaptarse a un declive de la 
actividad utilizando aviones más pequeños, consolidando 
vuelos, y otras acciones ahorrativas, pero este proceso lleva 
su tiempo y aún así tiende a dejar los costes por pasajero 
más altos que antes. 

Pero algunas recesiones son peores para las líneas 
aéreas que para otros sectores, porque los costes opera¬ 
tivos crecen aunque la demanda disminuya. Esto es pre¬ 
cisamente lo que ocurrió en los primeros meses de 2008. 
En la primavera de ese año, la denominada Gran Recesión 
de 2007-2009 todavía estaba en sus etapas iniciales, con 
el desempleo empezando justo a crecer. Sin embargo, las 


líneas aéreas ya estaban, tal como lo relata un artículo de 
Los Angeles Times , en "un mar de tinta roja”. El artículo se 
refería sobre todo al caso de United Airlines, que súbita¬ 
mente había sufrido graves pérdidas y estaba planificando 
despidos masivos. 

¿Por qué estaba United metida en este embrollo? Los 
viajes de negocios habían empezado a reducirse, pero en 
ese momento los viajes de turismo, como por ejemplo los 
vuelos a Disney World, seguían manteniéndose. Lo que 
estaba dañando a United y a sus líneas aéreas hermanas 
era el precio del combustible, que se disparó a finales de 
2007 y comienzos de 2008. 

Los precios del petróleo volvieron a bajar a finales de 
2008. Pero, para entonces, United estaba sufriendo una 
fuerte caída de las ventas de billetes. La aerolínea final¬ 
mente volvió a obtener beneficios en 2010, que también 
fue el año en que decidió fusionarse con Continental. En 
2011, United Continental ganó 840 millones de dólares en 
beneficios, compensando los elevados precios del combus¬ 
tible con el incremento de ventas. Pero las noticias fueron 
mucho más sombrías en 2012, cuando la aerolínea, enfren¬ 
tándose con problemas operacionales y de otros tipos, 
perdió más de 700 millones de dólares. 

PREGUNTAS PARA PENSAR 

1. ¿Cómo se relacionan los problemas de United a comienzos de 
2008 con nuestro análisis de las causas de las recesiones? 

2. Ben Bernanke, a comienzos de 2008, tuvo que elegir entre dos 
males para combatir a uno de ellos. ¿Cómo afectaría esta elec¬ 
ción a United en comparación con, por ejemplo, una empresa 
como la sanidad, que produce un servicio sin inputs de materias 
primas caras? 

3. A comienzos de 2008, empezaron a reducirse los viajes de 
negocios, pero los viajes de turismo todavía se mantenían. Dada 
la situación en que se encontraba el conjunto de la economía, 
¿qué esperarías que les pasara a los viajes de turismo si la eco¬ 
nomía se seguía adentrando en una recesión? 

















































QUÉ APRENDEREMOS 
EN ESTE CAPÍTULO 


La política fiscal 

.estimular o no estimular? 

c 



E L 17 DE FEBRERO DE 2009, EL PRESIDENTE 
Obama firmó la Ley de Recuperación 
y Reinversión Americana, un paquete de 
787 mil millones de dólares de gasto, ayu¬ 
das y recortes de impuestos, cuyo objetivo 
era ayudar a la atribulada economía de 
Estados Unidos a vencer una gravísima 
recesión que empezó en diciembre de 
2007. Una semana antes, cuando la pro¬ 
puesta de ley se acercaba a su promulga¬ 
ción en el Congreso, Obama alabó la medi¬ 
da: "Es del tamaño correcto; es el enfoque 
adecuado. Hablando en sentido amplio, 
tiene las prioridades correctas para crear 
empleos que permitirán un salto rápido de 
nuestra economía y su transformación de 
cara al el siglo xxi." 

Otras personas no estaban tan segu¬ 
ras. Algunos argüían que el gobierno debía 
recortar el gasto, no aumentarlo. Las fami¬ 
lias de EE. UU. estaban sufriendo. "Ha 
llegado el momento de que el gobierno se 
apriete el cinturón y le muestre al pueblo 
estadounidense que lo hemos entendido", 
dijo John Boehner, el jefe de los republicanos 
en la Cámara de Representantes. Algunos 
analistas económicos advirtieron que la ley 


del estímulo, como se llamaba en la calle a 
la Ley de Recuperación, subiría los tipos de 
interés e incrementaría la deuda nacional. 

. ‘Otras personas argumentaban todo lo 
contrario -que el estimulo era demasiado 
pequeño dada la gravedad de los problemas 
de la economía. Por ejemplo, Joseph Stiglitz, 
el receptor del Premio Nobel de Economía 
en 2001, dijo sobre estímulo: "En primer 
lugar, que no fue suficiente debería quedar 
bastante claro después de lo que acabo 
de decir: está tratando de contrarrestar la 
deficiencia de la demanda agregada y es, 
simplemente, demasiado pequeño”. 

Tampoco el paso del tiempo resolvió 
estas disputas. Es verdad que se comprobó 
que algunas predicciones resultaron fal¬ 
sas. De una parte, la esperanza de Obama 
de que la ley iba a conseguir un salto 
rápido de la economía se quedó corta: aun¬ 
que la recesión se dio por terminada ofi¬ 
cialmente en junio de 2009, el desempleo 
siguió siendo elevado durante 2011 y en 
2012 , cuando el tiempo de acción del estí¬ 
mulo estaba prácticamente agotado. Por 
otra parte, los elevados tipos de interés que 
habían pronosticado los enemigos del estí- 


) Qué es la política fiscal y por qué es 
una herramienta importante para hacer 
frente a las fluctuaciones económicas. 

1 Qué políticas constituyen una 
política fiscal expansiva y cuáles 
constituyen una política fiscal 
contractiva. 

1 Por qué la política fiscal tiene un 
efecto multiplicador y cómo está 
influenciado este efecto por los 
estabilizadores automáticos. 

) Por qué los poderes públicos 
calculan el saldo presupuestario 
ajustado por el ciclo. 

1 Por qué una deuda pública elevada 
puede ser motivo de preocupación. 

I Por qué los pasivos implícitos del 
gobierno también son un motivo de 
preocupación. 

mulo no se materializaron, ya que los tipos 
de interés que tenía que pagar el gobierno 
de Estados Unidos por su deuda siguie¬ 
ron siendo bajos, en comparación con los 
estándares históricos. Pero el efecto neto 
del estímulo siguió siendo polémico, con 
sus detractores opinando que había fraca¬ 
sado en su intento de ayudar a la economía 
y sus defensores afirmando que las cosas 
habrían ido mucho peor sin el estímulo. 

Cualquiera que sea el veredicto -y esta 
es una de esas cuestiones sobre la que 
los economistas y los historiadores proba¬ 
blemente seguirán polemizando durante 
décadas- la ley de Recuperación de 2009 
fue un clásico ejemplo de política fiscal, 
que utiliza el gasto público y los impues¬ 
tos para gestionar la demanda agregada. 
En este capítulo veremos cómo la política 
fiscal encaja en los modelos de las fluctua¬ 
ciones económicas que estudiamos en el 
capítulo 14. También veremos por qué los 
déficits públicos y la deuda del gobierno 
pueden ser un problema y cómo las pre¬ 
ocupaciones por el corto y por el largo 
plazo pueden dirigir a la política fiscal en 
direcciones diferentes. 
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450 PARTE 7 


POLÍTICA DE ESTABILIZACIÓN 


Los programas de protección social 
son programas del gobierno que 
tratan de proteger a las familias frente 
a las dificultades económicas. 


La política fiscal: las ideas básicas Bj 

mpecemos por lo evidente: los gobiernos modernos de los países avanzados 
económicamente gastan enormes cantidades de dinero y tienen una gran recau¬ 
dación tributaria. La Figura 15-1 muestra el gasto público y la recaudación 
impositiva, como porcentajes del PIB, de una serie de países de renta alta en 2007 
(Nos centramos en 2007, en lugar de en un año más reciente, porque fue un año rela¬ 
tivamente ‘normal". Los datos de los años posteriores estaban mucho más afectados 
por la crisis financiera de 2008 y sus secuelas). Como puedes ver, el sector público 
de Suecia es relativamente grande, representando casi el 60% de la economía sueca. 
El papel que el gobierno estadounidense desempeña en la economía es más pequeño 
que el de Canadá o que los de la mayoría de los países europeos. Pero aun así resulta 
considerable y el gobierno es uno de los principales agentes de la economía estadou¬ 
nidense. Por ello, los cambios del presupuesto federal -variaciones del gasto público 
o de los impuestos- tienen grandes efectos en la economía del país. 


figura 15-1 Gasto público e ingresos impositivos en algunos países desarrollados 

* 


Nos centramos en 2007 porque fue un año 
"normal”, no un año de profundo desplome 
económico. El gasto público y los ingresos 
impositivos están representados como 
porcentaje del PIB. Suecia tiene un sector 
público especialmente grande, que repre¬ 
senta más de la mitad de su PIB. El sector 
público de los Estados Unidos, aunque es 
grande, es menor que el de Canadá y que 
el de la mayoría de los países europeos. 
Fuente: OCDE. 
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Para analizar dichos efectos, empezaremos por mostrar cómo los impuestos y el 
gasto público afectan al flujo de renta de la economía. Después podremos ver cómo 
afectan a la demanda agregada los cambios del gasto público y de las políticas impo¬ 
sitivas. 

Impuestos, compras de bienes y servicios, transferencias 
del gobierno y endeudamiento 

¿Qué tipos de impuestos se pagan y a dónde va el dinero? La Figura 15-2 muestra 
la composición de la recaudación impositiva del año 2007 en Estados Unidos. Los 
impuestos, por supuesto, son pagos obligatorios que se hacen al gobierno. En los 
Estados Unidos, el gobierno federal recauda los impuestos nacionales; los gobiernos 
estatales recaudan los impuestos de los estados; y los condados, las ciudades y los 
pueblos recaudan los impuestos locales. A nivel federal, los impuestos que generan 
la mayor recaudación son los impuestos que gravan las rentas, tanto las rentas de 
las personas físicas como los beneficios empresariales, así como las cotizaciones c\ 
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Seguridad Social, que explicaremos en breve. A los niveles 
estatales y locales, la estructura impositiva es más comple¬ 
ja porque estos gobiernos dependen de una combinación de 
Impuestos sobre las ventas, impuestos sobre la propiedad, 
impuestos sobre la renta y tasas de muy diversos tipos. En 
conjunto, los impuestos sobre la renta de las personas físicas 
y sobre los beneficios de las sociedades fueron el 48% de los 
ingresos totales del gobierno de los Estados Unidos en 2007; 
las cotizaciones a la Seguridad Social representaron el 25%; y 
varios otros impuestos, recaudados sobre todo a nivel estatal y 
local, fueron el resto. 

La Figura 15-3 muestra la composición del gasto total del 
gobierno de los Estados Unidos en 2007 que, a grandes rasgos, es 
de dos tipos. Uno es la compra de bienes y servicios. Esto inclu¬ 
ye cualquier adquisición, desde las municiones para el ejército 
hasta los salarios de los profesores de la escuela pública (que en 
la contabilidad nacional son tratados como proveedores de un 
servicio: educación). Las grandes partidas aquí son la defensa 
y la educación. La gran categoría denominada "Otros bienes y 
servicios" consiste fundamentalmente en el gasto estatal y local 
en un amplio abanico de servicios, desde policía y bomberos, 
hasta construcción y mantenimiento de autopistas. 

El otro tipo de gasto público son las transferencias 
gubernamentales, que son pagos que el gobierno hace a las 
familias sin que haya ninguna contrapartida de bienes y ser¬ 
vicios. En los Estados Unidos actuales, así como en Canadá 
y en Europa, las transferencias representan una proporción 
importante del presupuesto. La mayor parte del gasto públi¬ 
co en trasferencias de los Estados Unidos corresponde a tres 
grandes programas: 

• La Seguridad Social, que proporciona una renta garantiza¬ 
da a los ancianos, a los discapacitados y a las viudas e hijos 
dependientes de los beneficiarios fallecidos o retirados. 

• Medicare, que cubre buena parte del coste sanitario de las 
personas mayores de 65 años. 

• Medicaid, que cubre buena parte del coste sanitario de las 
personas con rentas bajas. 

El término protección social se utiliza para describir los 
programas públicos que tienen como objetivo proteger a las 
familias frente a los infortunios económicos. Esto incluye la 
Seguridad Social, Medicare y Medicaid, así como programas 
de menor tamaño, como el seguro de desempleo y los cupones 
de alimentación. En los Estados Unidos estos servicios se pagan 
principalmente mediante impuestos específicos sobre los sala¬ 
rios -las cotizaciones a la Seguridad Social que hemos mencio¬ 
nado antes. 

Pero ¿cómo afectan a la economía la política impositiva y 
el gasto público? La respuesta es que ambos tienen una fuerte 
repercusión en el gasto agregado total de la economía. 


El presupuesto público y el gasto total 

Recordemos la ecuación básica de la contabilidad nacional: 
( 15 - 1 ) PIB = C + I + G+ X-IM 

El término de la izquierda de esta ecuación es el PIB, el valor 
de todos los bienes y servicios finales producidos en la econo- 
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Fuentes de los ingresos 
impositivos en Estados 
figura 15-2 Unidos, 2007 
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Los impuestos sobre la renta personal, los impuestos 
sobre los beneficios de las empresas y las cotizacio¬ 
nes a la Seguridad Social representan la mayor parte 
de los ingresos del gobierno. El resto es una combi¬ 
nación de impuestos sobre la propiedad, impuestos 
sobre las ventas y otras fuentes de ingresos. 

Fuente: Oficina de Análisis Económico. 


Gasto público en 

figura 15-3 Estados Unidos, 2007 
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Los dos tipos de gasto público son las compras 
de bienes y servicios y las transferencias del 
gobierno. Los grandes capítulos de compras de 
bienes y servicios por parte del gobierno son la 
defensa nacional y la educación. Los grandes 
capítulos de transferencias gubernamentales son 
la Seguridad Social y la asistencia sanitaria. (Los 
datos no suman 100 por el redondeo. 

Fuente: Oficina de Análisis Económico. 

































452 PARTE 7 


POLÍTICA DE ESTABILIZACIÓN 


Una política fiscal expansiva es 
una política fiscal que aumenta la 
demanda agregada. 




mía El término de la derecha es el gasto agregado, el gasto total en bienes y servicios 
producidos en la economía. El gasto agregado es la suma del consumo privado (Q, 
más la inversión (/), más el consumo público (G), más el valor de las exportaciones 
(X) menos el valor de las importaciones (/Ai). Incluye todas las fuentes de demanda 

agregada. . „ . I 

El gobierno controla de forma directa una de las variables del termino de la dere¬ 
cha de la ecuación 15-1*. el consumo público (G). Pero este no es el único efecto que 
tiene la política fiscal en el gasto agregado de la economía. Mediante cambios de l os 
impuestos y de las transferencias, también influye en el consumo privado (C) y, en 
ciertos casos, en la inversión (/). 

Para ver por qué el presupuesto afecta al consumo privado, recordemos que la 
renta disponible, que es la renta total de la que disponen las familias para dedicar 
al gasto, es igual a los ingresos totales que reciben en forma de salarios, dividendos, 
intereses y alquileres, menos los impuestos más las transferencias públicas. Por eso, 
un aumento de los impuestos o una disminución de las transferencias reducen la 
renta disponible. Y, si todo lo demás no varía, una renta disponible menor lleva a un 
consumo más bajo. Por el contrario, tanto una reducción de los impuestos como un 
incremento de las transferencias aumentan la renta disponible. Y, si todo lo demás no 
varía, una renta disponible mayor lleva a un consumo más alto. 

La capacidad del sector público para modificar la inversión es bastante más 
compleja y no la vamos a analizar en detalle. El punto importante es que el sector 
público grava los beneficios y que los cambios de las normas que determinan cuánto 
adeuda una empresa pueden aumentar o reducir sus incentivos para realizar gastos 
de inversión. 

Puesto que el gobierno es en sí mismo una fuente de gasto en la economía, y 
teniendo en cuenta que los impuestos y las transferencias pueden afectar al gasto 
de los consumidores y de las empresas, el gobierno puede utilizar los cambios de 
los impuestos y de las trasferencias para desplazar la curva de demanda agiegada. 
Y, como vimos en el capítulo 14, a veces hay buenas razones para desplazar esta 
curva. A principios de 2009, como hemos explicado en la historia inicial de este 
capítulo, el gobierno de Obama creyó que era crucial que el gobierno actuara para 
aumentar la demanda agregada -es decir, para desplazar la curva de demanda 
agregada hasta una posición situada a la derecha de dónde estaría sin la mtei- 
vención del gobierno. El paquete de estímulos de 2009 fue un ejemplo clasico de 
política fiscal: la utilización de impuestos, transferencias o compras de bienes 
y servicios por parte del gobierno para estabilizar la economía, desplazando la 
curva de demanda agregada. 


Política fiscal expansiva y política fiscal contractiva 

¿Por qué querría el gobierno desplazar la curva de demanda agregada? Porque desea 
cerrar o bien una brecha recesiva -o output gap negativo- que surge cuando a pro- 
ducción agregada es inferior al output potencial, o bien una brecha inflaciomsta -o 
output gap positivo— que aparece cuando la producción agregada es mayoi que 
output potencial. 

La Figura 15-4 muestra el caso de una economía que se enfrenta a una recesion. 
SRAS es la curva de oferta agregada a corto plazo, LRAS es la curva de la oferta 
agregada a largo plazo y ÁD, es la curva de demanda agregada inicial. En el equili¬ 
brio macroeconómico a corto plazo inicial, Ey el output agregado es Y„ menor que el 
output potencial,' Y P . Lo que le gustaría hacer al gobierno es incrementar la demanda 
agregada, desplazando la curva de demanda agregada hacia la derecha hasta AU 2 . 
Esto aumentaría el output agregado, igualándolo al potencial. La política fiscal que 
aumenta el output agregado, llamada política fiscal expansiva, normalmente toma 
una de las tres formas siguientes: 

• Un aumento de las compras de bienes y servicios hechas por el gobierno 

• Una reducción de los impuestos 

• Un aumento de las transferencias 

Ley de Recuperación y Reinversión Americana de 2009 fue una combinación de 
las tres: aumento directo del gasto federal y entrega de fondos a los gobiernos estatales 
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figura 15-4 Una política fiscal expansiva puede cerrar una brecha recesiva 


La economía está en equilibrio macroeconómico a corto 
plazo, en E 1( donde la curva de demanda agregada, AD 1t 
corta a la curva SRAS. Sin embargo, no es un equilibrio 
macroeconómico a largo plazo. En E^ hay una brecha 
recesiva, igual a Y P - Kj. Una política fiscal expansiva 
-un incremento de las compras de bienes y servicios, 
una disminución de los impuestos, o un aumento de las 
transferencias- desplaza la curva de demanda agregada 
hacia la derecha. Eso puede cerrar la brecha recesiva al 
desplazar AD^ hasta AD 2 , llevando a la economía a un 
nuevo equilibrio macroeconómico a corto plazo, E 2 , que 
es también el equilibrio macroeconómico a largo plazo. 



para ayudarles a mantener el gasto, recortes de impuestos para la mayoría de las 
familias y aumentos de las ayudas a los desempleados. 

La Figura 15-5 muestra el caso contrario -una economía que se enfrenta a una 
brecha inflacionista. Como antes, SRAS es la curva de la oferta agregada a corto plazo, 
LRAS es la curva de la oferta agregada a largo plazo y AD\ es la curva de demanda agre¬ 
gada inicial. En el equilibrio macroeconómico inicial a corto plazo, E\, la producción 
agregada es Y\ y es mayor que el output potencial, Y P . Como explicaremos en capítulos 


figura 15-5 Una política fiscal contractiva puede cerrar una brecha inflacionista 


La economía está en equilibrio macroeconómico a corto 
plazo, en E lf donde la curva de demanda agregada, 

AD h corta a la curva SRAS. Sin embargo, no es un 
equilibrio macroeconómico a largo plazo. En hay una 
brecha inflacionista, igual a Kj - Y P . Una política fiscal 
contractiva -tal como una disminución de las compras 
de bienes y servicios, un aumento de los impuestos, 
o una reducción de las transferencias- desplaza la 
curva de demanda agregada hacia la izquierda. Eso 
puede cerrar la brecha inflacionista al desplazar AD^ 
hasta AD 2i llevando a la economía a un nuevo equilibrio 
macroeconómico a corto plazo, E 2 , que es también el 
equilibrio macroeconómico a largo plazo. 































































454 PARTE 7 POLÍTICA DE ESTABILIZACIÓN 


Una política fiscal contractiva 
es una política fiscal que reduce la 
demanda agregada. 


1 . Una disminución de las compras de bienes y servicios hechas por el gobierno 

2 . Un aumento de los impuestos 

3 . Una disminución de las transferencias 

En 1968 tuvo lugar un ejemplo clásico de política fiscal contractiva, cuando los 
gestores de la política económica de EE. UU. empezaron a estar cada vez mas preocu¬ 
pados por el aumento de la inflación. El Presidente Lyndon Johnson impuso un recar¬ 
go temporal del 10% sobre las rentas gravables -el impuesto sobre la renta aumento 
un 10% para todos los contribuyentes. También trató de reducir el gasto del gobierno 
en bienes y servicios, que se había disparado drásticamente como consecuencia de la 

Guerra del Vietnam. 


posteriores los gestores de la política económica también pueden optar por controlar l a 
inflación eliminando las brechas inflacionistas. Para eliminar la brecha inflacionista de 
H Figura 15-5, la política fiscal debe reducir la demanda agregada y desplazar la curva 
de demanda agregada a la izquierda hasta AD 2 . Esto reduce la producción agregada y la 
iguala al output potencial. La política fiscal que reduce la demanda agregada, llamada 
política fiscal contractiva, es la contraria de la expansiva. Se aplica mediante: 


¿Puede funcionar realmente la política fiscal expansiva? 

En la práctica, la utilización de la política fiscal -en concreto, la utilización de una 
política fiscal expansiva para hacer frente a una brecha recesiva- es algo frecuen¬ 
temente polémico. En el capítulo 18 examinaremos en detalle los orígenes de es as 
controversias. Pero, por el momento, vamos a hacer un resumen rápido de los puntos 
esenciales del debate sobre la política fiscal, de manera que podamos comprender 

cuándo las críticas están justificadas y cuándo no lo están w , , ... 

En términos amplios, hay tres argumentos en contra de la utilización de la política 
fiscal expansiva. 

• El gasto público siempre expulsa al gasto privado 

. El endeudamiento público siempre expulsa al gasto privado de inversión 
. Los déficits presupuestarios provocan una reducción del gasto privado 

El primero de estos argumentos está en principio equivocado pero, a pesar de 
ello ha ocupado un lugar preeminente en los debates públicos. El según o es acer 
tadó bajo ciertas circunstancias, pero no en todas. El tercer argumento, aunque 
pie parTdiscutir ciertos temas importantes, no es una buena razón para creer que la 
política fiscal expansiva no funciona. 

Araumento 1: “El gasto público siempre expulsa al gasto privado Al & un °* 

afir maif que la política fiscal expansiva nunca puede hacer crecer el gasto agregado 
; ™or u 1 no puede hacer crecer 1» renta agregada. Utilizan arg—sd 
.ianiPTiie tiDcr 'cada dólar que el gobierno gasta es un dolar que se le ha quitado a 
sector privado. De manera que cualquier aumento del gasto público debe crnnpen- 
sado con una disminución igual del gasto privado”. En otras palabras, cualquier do 
gasudo por el gobierno expulsa o desplaza (crowds-out) un dólar de gasto privada 
•Cuál es el fallo de este pinto de vista? La respuesta es que el razonamiento es* 
equivocado porque supone que los recursos de la economía están siempre ■ totalme ^ 
utilizados y, como consecuencia, que la renta agregada que ingresa a t 
sie rrmreu na suma fija -lo que no es verdad. En concreto, cuando la economía está 
sufriendo un bache recesivo, hay recursos desempleados y el producto y por 
H renta es inferior a su nivel potencial. Una política fiscal expansiva durante esto 
períodos hace que trabajen los recursos desempleados y genera mayor gasto y n 
rema De forma que el argumento de que la política fiscal expansiva siempre expulsa 
al gasto privado está, en principio, equivocado. 

Argumento 2: “El endeudamiento del gobierno siempre expulsa al gaste* 
privado de inversión” ¿En qué medida es válido el argumento de que el dM 
damiento del gobierno consigue fondos que, de lo contrario, habí ían sid 
zados en el gasto privado de inversión -es decir, que expulsa al gasto priva j 

inversión? 
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La contestación es "eso depende.” Concretamente, depende de si la economía está en 
depresión o no lo está. Si la economía no está en depresión, el mayor endeudamiento 
del gobierno, al aumentar la demanda de fondos prestables, puede aumentar los tipos 
de interés y expulsar al gasto privado de inversión. Pero, ¿y si la economía está en 
depresión? En ese caso, la expulsión es mucho menos probable. Cuando la economía 
está muy por debajo del pleno empleo, una expansión fiscal puede generar rentas más 
altas, lo que a su vez aumentará el ahorro, cualquiera que sea el tipo de interés. Ese 
mayor volumen de ahorros permite al gobierno solicitar créditos sin que ello enca¬ 
rezca los tipos de interés. Un caso ilustrativo de esto fue la Ley de Recuperación de 
2009: a pesar de los altos niveles de endeudamiento del gobierno, los tipos de interés 
de Estados Unidos siguieron estando cerca de los niveles más bajos de la historia. 

\ Argumento 3: “Los déficits presupuestarios provocan una reducción del 
gasto privado” Si todo lo demás sigue igual, una política fiscal expansiva genera un 
déficit presupuestario mayor y un endeudamiento mayor del gobierno. Y una deuda 
mayor acabará obligando al gobierno a subir los impuestos para pagarla. Por tanto, de 
acuerdo con el tercer argumento contra la política fiscal expansiva, los consumidores, 
anticipando que van a tener que pagar mayores impuestos en el futuro para sufragar 
la deuda actual del gobierno, reducirán su consumo actual para ahorrar dinero. Este 

¡ argumento, que fue expresado por primera vez por el economista del siglo diecinueve 
David Ricardo, es conocido como la equivalencia ricardiana. Es un argumento que fre¬ 
cuentemente se utiliza para afirmar que la política fiscal expansiva no tendrá ningún 
efecto en la economía porque los consumidores, excesivamente previsores, neutrali¬ 
zarán cualquier intento expansivo del gobierno. (Y también neutralizarán cualquier 
intento de política fiscal contractiva, por cierto). 

La realidad, sin embargo, es que es dudoso que los consumidores se comporten 
con tanta previsión y disciplina presupuestaria. La mayoría de las personas, cuando 
han ingresado un dinero extra (generado por la expansión fiscal), se gastarán por lo 
menos una parte del mismo. De manera que incluso la política fiscal que adopta la 
forma de rebaja temporal de impuestos, o de transferencias de dinero a los consumi¬ 
dores, probablemente tenga un efecto expansionista. 

Además, es posible demostrar que incluso con la equivalencia ricardiana, un incre¬ 
mento temporal del gasto público que implique la compra directa de bienes y servicios 
-tal como un programa de construcción de carreteras- generaría de todas maneras un 
incremento a corto plazo del gasto total. Esto es porque aunque los consumidores recor¬ 
ten su gasto corriente anticipándose a impuestos futuros más altos, su recorte de gasto 
tendrá lugar a lo largo de un amplio período de tiempo, durante el cual van ahorrando 
poco a poco para pagar el suplemento impositivo futuro. Mientras tanto, el gasto adicio¬ 
nal del gobierno se concentrará en el futuro cercano, que es cuando lo necesita la eco¬ 
nomía. Por tanto, aunque los efectos subrayados por la equivalencia ricardiana pueden 
reducir el impacto de la política fiscal expansiva, el argumento de que la expansión fiscal 
es, por ello, completamente ineficaz, no es ni coherente con el comportamiento real de los 
consumidores, ni una razón para creer que los incrementos del gasto público no tienen 
efecto. En definitiva, no es un argumento válido en contra de la política fiscal expansiva. 

| Recapitulando, el grado de funcionamiento de la política fiscal expansiva que 
deberíamos esperar depende de las circunstancias. Cuando la economía está en un 
bache recesivo -como ocurrió cuando se aprobó la Ley de Recuperación de 2009- la 
Economía nos dice que este es precisamente el tipo de situación en que una política 
fiscal expansiva ayuda a la economía. Sin embargo, cuando la economía está ya en 
pleno empleo, la política fiscal expansiva es la política errónea y tendrá como resulta¬ 
do crowding-out, una economía recalentada y mayor inflación. 

Una nota de advertencia: los retardos de la política fiscal 

Volviendo a observar las figuras 15-4 y 15-5, puede parecer obvio que el gobierno 
debería utilizar la política fiscal de forma activa -adoptando siempre una política 
fiscal expansiva cuando la economía se enfrenta a una brecha recesiva y una política 
fiscal contractiva cuando se encuentra ante una brecha inflacionista. Pero muchos 
e conomistas advierten de los riesgos de las políticas de estabilización excesivamente 
activas, argumentando que un gobierno que trate de estabilizar la economía -tanto 
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con una política fiscal como con una política monetaria puede conseguir q Ue l a 

economía sea menos estable. 

Dejaremos el análisis de las advertencias contra la política monetaria para el 
capítulo 17. En el caso de la política fiscal, una razón fundamental para tener pre¬ 
caución es que hay importantes retardos temporales entre el momento en que se 
decide la política y el momento en que se aplica. Para comprende! la naturaleza de 
esos retardos, piensa en lo que tiene que ocurrir antes de que el gobierno aumente el 
gasto para combatir una recesión. Primero, tiene que darse cuenta de que la brecha 
recesiva existe: lleva tiempo recoger y analizar los datos económicos, y con mucha 
frecuencia las recesiones solo se reconocen como tales varios meses después de que 
hayan empezado. Segundo, el gobierno tiene que elaborar un plan de gasto, lo que 
puede llevar meses; sobre todo si los políticos tienen que discutir en qué se gasta el 
dinero y aprobar las leyes correspondientes. Finalmente, se tarda tiempo en gastar el 
dinero. Por.ejemplo, el proyecto de construcción de una nueva carretera empieza con 
actividades de estudio y planificación, que no implican grandes gastos. Puede pasar 
bastante tiempo hasta que empiecen los gastos importantes. 

Debido a estos retardos, un intento de aumentar el gasto público para combatir 
una recesión puede tardar tanto tiempo que es posible que, cuando produzca efectos, 
la economía ya se haya recuperado por sí sola. De hecho, durante el tiempo que la 
política fiscal tarda en hacer efecto, la brecha recesiva puede haberse convertido en 
una brecha inflacionista. En ese caso una política fiscal expansiva empeorará las 

cosas en lugar de mejorarlas. . . , , , ll 

Esto no significa que nunca haya que utilizar la política fiscal de forma activa. A 
principios de 2009 había buenas razones para creer que el desplome de la economía 
de los Estados Unidos sería largo además de profundo, y que un estímulo fiscal dise¬ 
ñado para lener efectos durante el año siguiente o los dos años siguientes, seguramen¬ 
te empujaría a la demanda agregada en el sentido correcto. De hecho, como veremos 
más adelante en este capítulo, se podría decir que el estímulo de 2009 se desvaneció 
demasiado pronto, dejando a la economía todavía en una profunda depresión. Pero 
el problema de los retardos hace que, en la práctica, el uso de las políticas fiscales y 
monetarias sea bastante más complicado de lo que se podría pensar a partir del sen¬ 
cillo análisis teórico que acabamos de hacer. 


LA ECONOMÍA EN ACCIÓN 


¿CUÁL ERA EL CONTENIDO DE LA LEY DE RECUPERACIÓN^ 


C omo acabamos de ver, el estímulo fiscal puede adoptar tres formas: un aumento 
de las compras gubernamentales de bienes y servicios, un aumento de los pagos 
por transferencias y una reducción de impuestos. ¿Cuál de estas formas adopto la Ley 
de Recuperación? La respuesta es que es un poco complicado. 

La Figura 15-6 muestra la composición del impacto de la Ley de Recuperación 
en el presupuesto, una medida que suma el valor en dólares de los recortes e 
impuestos, de las transferencias y del gasto público. En el gráfico se ha dividid 

el total en cuatro categorías, no en 


FIGURA 


15-6 


La ley de recuperación y 
reinversión económica 
de 2009 (miles de 
millones de dólares) 


Infraestructuras 
y otros gastos 
144 $ 

18 % 




Recortes de 
impuestos 
266 $ 
l 34 % 


Transferencias ^ 
a los gobiernos ' 
estatales y locales 
259 $ 

33 % 

Pagos dé 
transferencias v 
a personas 
118 $ 

15% 


/ 


tres. “Infraestructuras y otros gastos 
incluye el gasto en carreteras, puentes- 
y colegios, así como la infraestructura 
“no tradicional", como investigación 
y desarrollo, todas los cuales figuran 
en la categoría de compras de bienes y 
servicios hechas por el gobierno. Los 
“Recortes de impuestos se explican 
por sí mismos. Los “Pagos por trans¬ 
ferencias a personas" adoptaron sobre 
todo la forma de ampliaciones de las 
prestaciones a los desempleados. Peí o 
una cuarta categoría, “Transferencias 
a estados y a gobiernos locales" se 
llevó aproximadamente la tercera 
parte de los fondos. ¿Por qué esta 
cuarta categoría? 
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Porque Estados Unidos tiene varios niveles de gobierno. Dos de los autores de 
este libro viven en Princeton Township, que tiene su propio presupuesto y es parte 
¿ e Mercer County, que a su vez tiene su propio presupuesto y es parte del estado de 
jsj u eva Jersey, que también tiene su propio presupuesto y es parte de Estados Unidos. 
Uno de los efectos de la recesión fue una fuerte disminución de los ingresos imposi¬ 
tivos en los niveles estatal y local, lo que obligó a estos niveles inferiores de gobierno 
a recortar sus gastos. La ayuda del gobierno federal -esas transferencias a estados y 
gobiernos locales- trataba de suavizar estos recortes de gasto. 

Quizás el aspecto más sorprendente de la Ley de Recuperación fue que la parte 
de la misma que se dedicaba al gasto federal directo en compras de bienes y servicios 
fue muy pequeña. La mayor parte del programa se dedicó, de una u otra forma, a dar 
dinero a otras personas con la esperanza de que lo gastarían. 


OM> 


OMPRUEBA SI LO HAS ENTENDIDO 


15-1 


1 . En cada uno de los casos siguientes, determina^ se trata de una política fiscal expansiva o 
contractiva. 

a. Se cierran varias bases militares en el país, que en su conjunto emplean a decenas de 
miles de personas. 

b. Se aumenta el número de semanas durante las cuales se puede recibir el seguro de desempleo. 

c. Se incrementa el impuesto federal sobre ía gasolina. 

2. Explica por qué la ayuda federal en caso de catástrofe, que distribuye rápidamente fondos 
destinados a las víctimas de desastres naturales como huracanes, inundaciones o pérdidas 
de cosechas, estabilizará la economía después de una catástrofe más eficientemente que 
una ayuda que tenga que ser aprobada mediante una ley. 

3. La siguiente afirmación, ¿es verdadera o falsa? Explícalo. “Cuando el sector público se 

expande, el sector privado se encoge; cuando el sector público se encoge, el sector privado 
se expande". , ^ 

Laá soluciones están al final del libro. 

La política fiscal y el multiplicador 

na política fiscal expansiva, como el paquete de estímulos de Estados Unidos 
en 2009, empuja la curva de demanda agregada hacia la derecha. Una política 
^ fiscal contractiva, como el recargo impositivo de Lyndon Johnson, la empuja 
hacia la izquierda. Para los responsables de política económica, sin embargo, no basta 
con saber el sentido del desplazamiento: necesitan estimaciones de cuánto puede 
desplazar la curva de demanda agregada una determinada política económica. Para 
obtener esas estimaciones, utilizan el concepto de multiplicador. 


▼ Repaso rápido 


Los principales canales de la política 
fiscal son los impuestos y el gasto 
público. El gasto público toma la 
forma de compras de bienes y servi¬ 
cios y de transferencias. 

En los Estados Unidos la mayoría de 
las transferencias gubernamentales 
son gastos en programas de protec¬ 
ción social, diseñados para aliviar 
las dificultades económicas -prin¬ 
cipalmente la Segundad Social y la 
asistencia sanitaria. 

El gobierno controla G directamente, 
e influye en C y en / mediante los 
impuestos y las transferencias. 

La política fiscal expansiva se lleva 
a cabo mediante un aumento del 
gasto público, una reducción de los 
impuestos, o un incremento de las 
transferencias gubernamentales. 

Una política fiscal contractiva se 
lleva a cabo mediante una reducción 
del gasto público, un aumento de los 
impuestos, o una disminución de las 
transferencias gubernamentales. 

Los argumentos contra la eficacia de 
la política fiscal expansiva basados 
en el efecto crowding-out solo son 
válidos cuando la economía está en 
pleno empleo. El argumento de que 
la política fiscal expansiva no funcio¬ 
nará por la equivalencia ricardiana 
-que los consumidores reducirán su 
gasto hoy para compensar los futu¬ 
ros aumentos de impuestos- parece 
no ser cierto en la práctica. Lo que 
sí es cierto sin duda alguna es que 
los retardos temporales pueden 
reducir la eficacia de la política fiscal 
y potencialmente hacer que sea con¬ 
traproducente. 


Efecto multiplicador de un incremento de las compras de 
bienes y servicios por parte del gobierno 

•Supongamos que un gobierno decide gastar 50.000 millones de dólares en la construc¬ 
ción de puentes y carreteras. Este gasto público aumentará directamente el gasto total 
en bienes y servicios en 50.000 millones. Pero también tendrá un efecto indirecto: las 
compras del gobierno desencadenarán una reacción en cadena en el resto de la economía. 

Las empresas que producen los bienes y servicios comprados por el gobierno tie¬ 
nen ingresos que fluyen hacia los hogares en forma de salarios, dividendos, intereses 
y alquileres. Este aumento de la renta disponible genera un aumento en el gasto de 
los consumidores. El aumento del consumo, a su vez, induce a las empresas aumentar 
su producción, provocando un nuevo aumento de la renta disponible, lo que genera 
otra ronda de incremento del consumo, y así sucesivamente. En este caso, el multi¬ 
plicador es el ratio entre la variación total del PIB causada por la variación del gasto 
público y la variación del gasto público. Más generalmente, el PIB real puede variar 
como consecuencia de cualquier variación autónoma del gasto agregado, no solo por 
una variación del gasto público. Una variación autónoma del gasto agregado es 
ún aumento o disminución inicial del nivel deseado de gasto de las empresas, de las 
familias o del gobierno, con un nivel dado de PIB. Formalmente, el multiplicador es 


Una variación autónoma del 
gasto agregado es una variación 
inicial del nivel de gasto deseado 
por las empresas, los hogares, o el 
gobierno, dado un nivel de PIB real. El 
multiplicador es la relación entre la 
variación total del PIB real provocada 
por una variación autónoma del 
gasto agregado, y el tamaño de esa 
variación autónoma. 


i 
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La propensión marginal a 
consumir o PMC es el aumento del 
gasto de consumo que tiene lugar 
cuando de la renta disponible aumenta 
en 1 unidad monetaria. 


el ratio entre la variación total del PIB real causada por una variación autónoma del 
gasto agregado y la magnitud de esa variación autónoma. 

Si sumamos los efectos de todas esas rondas de aumentos del consumo, ¿cuál es 
la cuantía del efecto total sobre el output agregado? Para responder a esta pregunta 
tenemos que introducir el concepto de propensión marginal a consumir o PM C 
el aumento del consumo cuando la renta disponible aumenta en 1 unidad monetaria. 
Cuando el gasto de consumo varía como respuesta a un aumento o una disminución de 
la renta disponible, PMC es esa variación del consumo dividida entre la variación de la 
renta disponible: 


(15-2) PMC = 


A gasto de consumo 
A renta disponible 


donde el símbolo A (delta) significa "variación de”. Por ejemplo, si el consumo aumen¬ 
ta en 5.000 millones de dólares cuando la renta disponible aumenta en 10.000 millo¬ 
nes, la PMC es 5.000/10.000 = 0,5. 

Consideremos ahora un caso sencillo en el que no hay impuestos ni comercio 
internacional, de modo que cualquier variación del PIB real revierte en su totalidad 
a los hogares. Supongamos también que el nivel de precios es fijo, de modo que cual¬ 
quier incremento del PIB nominal es también un aumento del PIB real, y supongamos 
que el tipo de interés es fijo. En este caso, el multiplicador es 1/(1 - PMC). Así, si la 
propensión marginal a consumir es 0,5, el multiplicador es 1/(1 - 0,5) = 1/0,5 = 2. Con 
un multiplicador igual a 2, un aumento de las compras de bienes y servicios por parte 
del gobierno por importe de 50.000 millones de dólares, aumentaría el PIB real en 
100.000 millones. De esos 100.000 millones, 50.000 son el efecto inicial del aumento 
de G, y los otros 50.000 son el efecto indirecto derivado del aumento del consumo. 

¿Qué ocurre si, por el contrario, disminuye el gasto público en lugar de aumentar? 
El razonamiento matemático es el mismo, excepto que hay un signo menos delante: si 
las compras del gobierno disminuyen en 50.000 millones de dólares y la propensión 
marginal a consumir es 0,5, el PIB real se reduce en 100.000 millones de dólares, j 


Efecto multiplicador de una variación de las 
transferencias y de los impuestos 

La política fiscal, expansiva o contractiva, no solo consiste en variar las compras de i 
bienes y servicios que hace el gobierno. El gobierno también puede variar los pagos 
por transferencias o los impuestos. En general, sin embargo, una variación de las 
transferencias o de los impuestos provoca un desplazamiento de la curva de deman¬ 
da agregada menor que el que provoca una variación del gasto publico de la misma 

cuantía, por lo que su efecto en el PIB es menor. 

Para ver por qué, imaginemos que en lugar de gastar 50.000 millones de o ares 
en la construcción de puentes, el gobierno simplemente entrega esos 50.000 millones 
en forma de transferencias. En este caso no hay efecto directo sobre la demanda agre¬ 
gada, como había cuando aumentaban las compras de bienes y servicios hechas por 
el gobierno. El PIB real aumenta solamente porque las familias gastan una parte e l 
esos 50.000 millones -y probablemente no lo gasten todo. 

La Tabla 15-1 muestra una comparación hipotética de dos políticas Escales expa - ■ 
sivas, suponiendo una PMC igual a 0,5 y un multiplicador igual a 2: una en la que e 

gobierno compra directamente bienes 


tabla 15-1 Efectos hipotéticos de una política fiscal con un 

multiplicador igual a 2 

Aumento de 50.000 millones en 
las compras gubernamentales 
de bienes y servicios 

50.000 millones 
25.000 millones 
12.500 millones 


Efecto en el 
PIB real 


Primera ronda 
Segunda ronda 
Tercera ronda 


Efecto total 


100.000 millones 


Aumento de 50.000 millones en 
las transferencias 

25.000 millones 
12.500 millones 
6.250 millones 


50.000 millones 


y servicios por un importe de 50.000 I 
millones de dólares y otra en la que el 
gobierno, en lugar de eso, hace trans¬ 
ferencias, gastando 50.000 millones 
en cheques a los consumidores. En los 
dos casos hay una primera ronda de 
efectos sobre el PIB real, en un caso 
de compras hechas por el gobierno y 
en el otro de compras hechas por los 
consumidores que recibieron los che- ■ 
ques, seguida de una serie de rondas 
adicionales a medida que los aumen¬ 
tos del PIB real aumentan la renta 
disponible. 


CAPÍTULO 15 


LA POLÍTICA FISCAL 459 


■'Sin embargo, el efecto de la primera ronda es más pequeño en el caso de las 
B s ferencias: como hemos supuesto que la PMC es 0,5, de los 50.000 millones de 
dólares se gastan 25.000 y se ahorran los otros 25.000. Como consecuencia, todas 
las rondas siguientes son más pequeñas. Al final, las transferencias incrementan el 
||XB real en solo 50.000 millones de dólares. En comparación, un aumento de las 
■r ipras ¿el gobierno por importe de 50.000 millones incrementa el PIB en 100.000 

inillones. 

En general, cuando una política fiscal expansiva toma la forma de un aumento 
de transferencias, el PIB real puede aumentar en mayor, en menor, o en igual cuantía 
e el desembolso inicial hecho por el gobierno -es decir, el multiplicador puede ser 
mayor, menor o igual que 1, dependiendo de la magnitud de la PMC. En la Tabla 15-1, 
con una PMC igual a 0,5, el multiplicador es exactamente igual a 1: un aumento de 
los pagos por transferencia por importe de 50.000 millones de dólares, aumentan el 
PIB real en 50.000 millones. Si la PMC es menor que 0,5, de modo que se gasta una 
fracción más pequeña de las transferencias iniciales, el multiplicador sería menor que 
l Si se gasta una fracción mayor, el multiplicador sería mayor que 1. 

Una disminución de los impuestos tiene un efecto similar al de las transferencias. 
Aumenta la renta disponible, generando una serie de incrementos del consumo. Pero 
el efecto total es menor que el derivado de un aumento de igual cuantía de las compras 
de bienes y servicios por parte del gobierno: el aumento autónomo del gasto agregado 
es menor porque los hogares ahorran una parte del recorte de impuestos. 

Deberíamos observar también que los impuestos introducen una complicación 
adicional: normalmente cambian el tamaño del multiplicador. Esto se debe a que en 
el mundo real los gobiernos rara vez aplican impuestos a tanto alzado, en los que 
el importe del impuesto que deben las familias es independiente de su renta. Con 
impuestos a tanto alzado no varía el multiplicador. En lugar de eso la inmensa mayo¬ 
ría de los ingresos fiscales se obtiene con impuestos que no son de cuota fija, por lo 
que la recaudación impositiva depende del nivel de PIB real. 

En la práctica los economistas suelen argumentar que el tamaño del multiplicador 
determina quién, entre el total de la población, debería beneficiarse de los recortes 
impositivos o de los aumentos de las transferencias. Por ejemplo, comparemos los 
efectos de un aumento de las prestaciones por desempleo con los de un recorte de los 
impuestos sobre los beneficios distribuidos entre los accionistas en forma de dividen¬ 
dos. Las encuestas de consumo indican que la fracción de cualquier incremento de 
su renta disponible gastada por un trabajador desempleado medio, sería mayor que 
la fracción de su renta disponible gastada por un accionista receptor de dividendos 
medio. Es decir, los desempleados suelen tener una PMC mayor que las personas que 
poseen una gran cantidad de acciones, porque estos últimos suelen ser más ricos y 
tienden a ahorrar una proporción mayor de cualquier aumento de su renta disponible. 
Si esto es cierto, una unidad monetaria gastada en protección a los desempleados 
aumenta la demanda agregada más que una unidad monetaria dejada de recaudar 
por recortes en los impuestos sobre los dividendos. 


Cómo afectan los impuestos al multiplicador 

El aumento de la recaudación impositiva cuando crece el PIB real no es el resultado 
de una decisión o acción deliberada del gobierno. Es una consecuencia de la legisla¬ 
ción sobre los impuestos, que hace que la mayoría de las fuentes de ingreso del gobier¬ 
no aumenten automáticamente cuando aumenta el PIB real. Por ejemplo, los ingresos 
por el impuesto sobre la renta aumentan al crecer el PIB real porque la cantidad que 
cada individuo debe como impuestos depende positivamente de su renta, y la renta 
imponible de los hogares aumenta cuando crece el PIB real. La recaudación de los 
impuestos sobre las ventas aumenta al crecer el PIB real porque cuando la gente tiene 
más renta, gasta más en bienes y servicios. Los ingresos por el impuesto sobre los 
beneficios de las sociedades aumentan cuando aumenta el PIB porque los beneficios 
aumentan al expandirse la economía. 

El efecto de este aumento automático de la recaudación impositiva es reducir el 
tamaño del multiplicador. Recordemos que el multiplicador es el resultado de una 
reacción en cadena en la que un PIB real más alto genera una renta disponible más 
elevada, lo que lleva a un consumo mayor, lo que a su vez genera incrementos adi¬ 
cionales del PIB real. El hecho de que el gobierno detraiga una parte de cualquier 
incremento del PIB real significa que, en cada una de las etapas de este proceso, el 


Los impuestos a tanto alzado son 
impuestos que no dependen de la 
renta del contribuyente. 
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Los estabilizadores automáticos 

son las reglas sobre el gasto público 
y los impuestos que hacen que la 
política fiscal sea automáticamente 
expansiva cuando la economía se 
contrae y automáticamente contractiva 
cuando la economía se expande. 

La política fiscal discrecional es la 

política fiscal que resulta de acciones 
deliberadas de los responsables de 
la política económica, y no de reglas 
automáticas. 




Un ejemplo histórico de política fiscal discrecional fue la WPA 
(Works Progress Administration), una medida de alivio establecida 
durante la Gran Depresión que hizo que millones de trabajado¬ 
res desempleados trabajaran construyendo puentes, carreteras, 
inmuebles y parques. 


aumento del consumo es menor que el que hubiera habido si no existieran irnpueáa 
El resultado es una disminución del multiplicador. 

Muchos macroeconomistas creen que es bueno que en la vida real los impuest 
reduzcan el multiplicador. En el capítulo 14 vimos que la mayoría de las recesione* 
aunque no todas, son el resultado de shocks de demanda negativos. El mismo meca* 
nismo que hace que la recaudación tributaria crezca cuando la economía se expatütel 
hace que se reduzca cuando la economía se contrae. Como los ingresos impositiv ' 
disminuyen cuando lo hace el PIB real, los efectos de estos shocks de demanda x 
tivos son menores que si no existieran impuestos. La disminución de la recaudación 
impositiva reduce el efecto negativo del descenso inicial de la demanda agregada 
El descenso automático de la recaudación causado por una disminución del PfB 
real -debido a una caída de los impuestos pagados por los hogares- actúa de la misma 
forma que una política fiscal expansiva que se pusiera en marcha automáticamente 
cuando la economía se enfrenta a una recesión. Del mismo modo, cuando la econo¬ 
mía se expande, el gobierno actúa automáticamente como si estuviera aplicando una 
política fiscal contractiva -con un incremento de impuestos. Las normas impositivas 
y de gasto público que hacen que la política fiscal sea automáticamente expansiva 
cuando la economía se contrae y automáticamente contractiva cuando la economía 
se expande, sin que sean necesarias decisiones deliberadas de los responsables de la 
política económica, se llaman estabilizadores automáticos. 

Las normas que rigen la recaudación tributaria no son los únicos estabilizado¬ 
res automáticos, aunque son los más importantes. Algunos tipos de transferencias 
también desempeñan un papel estabilizador. Por ejemplo, cuando la economía está 
deprimida, hay más personas que reciben prestaciones por 
desempleo que cuando la economía está en plena expansión. 
Lo mismo pasa con los programas de atención sanitaria para 
personas con dificultades económicas y con los cupones de 
alimentos. Así pues, los pagos por transferencias tienden a 
aumentar cuando la economía se contrae y a disminuir cuan¬ 
do la economía se expande. Lo mismo que las variaciones de 
los ingresos impositivos, estas variaciones automáticas de las 
transferencias tienden a reducir el tamaño del multiplicador, 
porque es menor la variación total de renta disponible que tiene 
lugar cuando hay un aumento o una disminución del PIB real. 

Lo mismo que en el caso de la recaudación tributaria, son 
muchos los economistas que opinan que es positivo que las 
transferencias reduzcan el multiplicador. Las políticas fiscales 
expansivas y contractivas que son consecuencia de los estabi¬ 
lizadores automáticos son ampliamente consideradas como 
herramientas útiles para la estabilización macroeconómica 
porque suavizan los picos del ciclo económico. 

Pero, ¿qué ocurre con las políticas fiscales que no son conse¬ 
cuencia de los estabilizadores automáticos? La política fiscal 
discrecional es la política fiscal que es resultado directo de 
acciones deliberadas acordadas de los responsables de la política 
económica, más que de un ajuste automático. Por ejemplo, duran¬ 
te una recesión, el gobierno puede aprobar una legislación que establezcan recortes de 
impuestos y que incremente el gasto público con el objetivo de estimular la economía. En 
general los economistas tienden a apoyar la utilización de políticas fiscales discrecionales 
solo en circunstancias especiales, como es una recesión especialmente grave. 


LA ECONOMIA EN ACCION 


LOS MULTIPLICADORES Y EL ESTIMULO DE OBAMA 

L a Ley de Recuperación y Reinversión, también conocida como el estímulo de 
Obama, fue el mayor ejemplo de fiscalidad expansiva discrecional de la historia 
de Estados Unidos. El estímulo total fue de 787.000 millones de dólares, aunque no 
se gastó todo en una sola vez: en 2010, el año de mayor impacto, solamente se gastó 
aproximadamente la mitad, más o menos 400.000 millones de dólares. Con todo, 
incluso esto fue muchísimo -más o menos el 2,7% del PIB. ¿Pero fue suficiente? Desde 
el comienzo hubo dudas. 
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PUTTING 
T 0 


La primera descripción del plan de estímulo y sus efectos 
Blerados se publicó a comienzos de enero de 2009, y la hicie¬ 
se dos de los principales economistas de la administración 
Bntrante -Christina Romer, que luego encabezó el Consejo de 

■ Asesores Económicos, y Jared Bernstein, que asumiría el cargo 
■de economista jefe del vicepresidente. Romer y Bernstein fueron 
BeKpü c ^ os acerca l° s multiplicadores utilizados: basados en 

■ modelos desarrollados por la Reserva Federal y en otros si Líos, 

■^pusieron que el gasto del gobierno tendría un multiplicador de 

1 57 y que ^ as re bajas de impuestos tendrían un multiplicador 
de 0,99. 

Estos supuestos dieron como resultado un multiplicador 
alobal del estímulo de casi 1,4, lo que implicaba que el estímu¬ 
lo en su punto álgido en 2010, añadiría un 3,7% al PIB real. 

También estimaron que reduciría el desempleo alrededor del 
1 8 % respecto al que habría habido sin el efecto del estímulo. 

Pero aquí está el problema: el bache que el estímulo 
de Obama intentaba combatir lo había causado una grave 
crisis financiera -y estas crisis suelen producir recesiones 
I muy profundas y prolongadas. Poco antes de que Romer y 
Bernstein publicaran su análisis, otro equipo de economistas -Carmen Reinhart, 
de la Universidad de Maryland, y Kenneth Rogoff, de Harvard- pusieron en circu¬ 
lación un artículo titulado "Las consecuencias de las crisis financieras" basado en 
episodios históricos. Reinhart y Rogoff encontraron que las principales crisis son 
seguidas, como media, de un crecimiento del 7% de la tasa de desempleo y que se 
* tarda muchos años en conseguir que la tasa descienda a algo parecido a niveles 
normales. 

Por tanto, comparado con los problemas de la economía, el estímulo de Obama 
fue de hecho pequeño: redujo solo en un 1,8% la tasa de desempleo en 2010 y se des¬ 
vaneció rápidamente a partir de entonces. Y, dado su reducido tamaño relativo al pro¬ 
blema, el fracaso del estímulo para cercenar persistentemente el elevado desempleo 
no debería haber sido considerado como una sorpresa. 

O# 


COMPRUEBA SI LO HAS ENTENDIDO 


15-2 


1. Explica por qué si se incrementan las compras gubernamentales de bienes y servicios en 
500 millones de dólares, se generará un aumento del PIB real mayor que si se incrementan 
en 500 millones de dólares las transferencias del gobierno. 

2. Explica por qué si se reducen las compras gubernamentales de bienes y servicios en 500 
millones de dólares, se generará una disminución del PIB real mayor que si se reducen en 
500 millones de dólares las transferencias del gobierno. 

3. En el país de Boldovia no hay seguro de desempleo y el sistema fiscal tiene solamente 
impuestos a tanto alzado. En el vecino país de Moldovia hay un generoso seguro de desem¬ 
pleo y un sistema fiscal en el que los residentes deben pagar un porcentaje de sus ingresos. 
¿Cuál de los dos países experimentará mayor variación del PIB real como respuesta a los 
shocks de demanda, tanto positivos como negativos? Explícalo. 

Las soluciones están al final del libro. 


El estímulo de Obama, aunque demasiado pequeño para redu¬ 
cir significativamente el desempleo, creó empleos y añadió 
alrededor del 3,7% al PIB real. 


▼ Repaso rápido 


El multiplicador es la relación entre 
la variación total del PIB real genera¬ 
da por una variación autónoma del 
gasto agregado, y el tamaño de esa 
variación autónoma. El multiplicador 
está determinado por la propensión 
marginal a consumir (PMC). 

Las variaciones de los impuestos 
y de las transferencias del gobier¬ 
no también hacen cambiar el PIB 
real, pero menos que si varían las 
compras del gobierno en la misma 
magnitud. 

Los impuestos reducen el valor del 
multiplicador, excepto si son impues¬ 
tos a tanto alzado. 

Los impuestos y algunas transfe¬ 
rencias del gobierno son estabili¬ 
zadores automáticos porque los 
impuestos responden positivamente 
a las variaciones del PIB real y 
algunas transferencias del gobierno 
responden negativamente a esas 
variaciones. Muchos economistas 
creen que es bueno que los estabi¬ 
lizadores automáticos reduzcan el 
valor del multiplicador. Por el contra¬ 
rio, la utilización de la política fiscal 
discrecional es más polémica. 


El saldo presupuestario 

os titulares periodísticos sobre los presupuestos suelen centrarse en una sola 
cuestión: si el gobierno está teniendo un déficit o un superávit y, en cada caso, de 
qué cuantía. En general, la gente cree que los superávits son buenos: cuando el 
gobierno federal de EE. UU. cerró el año 2000 con un superávit nunca visto, muchos 
pensaron que era motivo de celebración. Por el contrario, en general se piensa que los 
déficits son malos: cuando la Oficina Presupuestaria del Congreso registró déficits 
récord en 2009 y en 2010, mucha gente pensó que era preocupante. 
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¿Cómo encajan los déficits y los superávits en el análisis de la política fiscal? q 
los déficits buenos y los superávits malos? Para responder a estas preguntas veam° n 
las causas y las consecuencias de los déficits y de los superávits. 


El saldo presupuestario como medida de la política fiscal 

¿Qué queremos decir cuando hablamos de déficits y de superávits? El saldo presa; 
puestario es la diferencia que existe, en un año dado, entre los ingresos públicos en 
forma de recaudación impositiva, y el gasto público, tanto en compras de bienes y 
servicios como en transferencias. Es decir, el saldo presupuestario -ahorro público- 
se define por la ecuación 15-3: 

(15-3) Saldo presupuestario -T - G - TR 

donde T es la recaudación tributaria, G son las compras del gobierno en bienes y 
servicios, y TR es del valor de las transferencias. Un superávit presupuestario es un 
saldo presupuestario positivo, y un déficit presupuestario es un saldo presupuestario 
negativo. 

Si todo lo demás no varía, las políticas fiscales expansivas -un aumento de las 
compras de bienes y servicios hechas por el gobierno, un aumento de las transferen¬ 
cias, o una disminución de los impuestos- reducen el saldo presupuestario de ese 
año. Es decir, las políticas fiscales expansivas disminuyen el superávit o aumentan el 
déficit. Por el contrario, las políticas fiscales contractivas -menos compras de bienes 
y servicios, menores transferencias, o impuestos más altos- aumentan el saldo presu¬ 
puestario de ese año, aumentando el superávit o reduciendo el déficit. 

Se podría pensar que esto significa que las variaciones del saldo presupuestario se 
pueden utilizar para medir la política fiscal. De hecho, los economistas suelen hacer¬ 
lo: utilizan las variaciones del saldo presupuestario como una forma “rápida-e-infor¬ 
mal" de comprobar si la política fiscal que se está llevando a cabo es expansiva o con¬ 
tractiva. Pero siempre hay que tener en cuenta dos razones por las que este enfoque 
rápido-e-informal puede llevar a conclusiones equivocadas: 

1 . Dos cambios diferentes de la política fiscal que tengan efectos de la misma mag¬ 
nitud sobre el saldo presupuestario pueden tener efectos muy distintos sobre la 
economía. Como ya hemos visto, una variación de las compras de bienes o servi¬ 
cios -del consumo o de la inversión pública- tiene un mayor efecto en la demanda 
agregada que una variación de los impuestos o de las transferencias de la misma 
cuantía. 

2 . A menudo las variaciones del saldo presupuestario son ellas mismas la consecuen¬ 
cia, y no la causa, de las fluctuaciones de la economía. 

Para entender el segundo punto, necesitamos examinar los efectos que el ciclo 
económico tiene sobre el presupuesto. 

El ciclo económico y el saldo presupuestario ajustado 
por el ciclo 

Históricamente ha habido una estrecha relación entre el saldo presupuestario del 
gobierno federal de los Estados Unidos y el ciclo económico. El presupuesto tiende a 
registrar un déficit cuando la economía experimenta una recesión, pero los déficits 
tienden a disminuir, o incluso a convertirse en superávits, cuando la economía se 
expande. La Figura 15-7 muestra el déficit presupuestario federal como porcentaje del 
PIB desde 1970 hasta 2011. Las zonas sombreadas indican recesiones; las no sombrea¬ 
das indican expansiones. Como se puede apreciar, el déficit del presupuesto federal 
aumentó en las épocas cercanas a cada recesión y en general disminuyó durante las 
expansiones. De hecho, en las últimas etapas de la larga expansión que hubo desde 
1991 a 2000, el déficit llegó en realidad a ser negativo -el déficit presupuestario se 
convirtió en superávit. 

La relación entre el ciclo económico y el saldo presupuestario es aún más evi¬ 
dente si comparamos el saldo presupuestario como porcentaje del PIB con la tasa de 
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El déficit presupuestario federal de los Estados Unidos 
gü ra 15-7 y el ciclo económico, 1970-2011 


El déficit presupuestario 
como porcentaje del PIB 
tiende a aumentar durante 
las recesiones (indicadas 
por las zonas sombreadas) 
y a disminuir durante las 
expansiones. 

Fuentes: Oficina de Análisis 
Económico y Oficina Nacional 
de Investigación Económica. 



Año 


desempleo, como hacemos en la Figura 15-8. El déficit casi siempre aumenta cuando 
aumenta la tasa de desempleo y disminuye cuando la tasa de desempleo baja. 

¿Es esta relación entre el ciclo económico y el saldo presupuestario una prueba 
de que los responsables de la política económica aplican políticas fiscales discre¬ 
cionales expansivas durante las recesiones, y contractivas durante las expansiones? 
No necesariamente. En gran medida, la Figura 15-8 refleja que están funcionando 
los estabilizadores automáticos. Como aprendimos al analizar estos estabilizadores, 
cuando la economía se expande, la recaudación impositiva del gobierno tiende a 
aumentar y algunas transferencias, como las prestaciones por desempleo, tienden 


figura 15-8 El déficit presupuestario federal de los Estados Unidos y la tasa de desempleo 


Hay una estrecha relación 
entre el saldo presupues¬ 
tario y el ciclo económico: 
una recesión presiona el 
saldo presupuestario hacia 
el déficit, y una expansión lo 
presiona hacia el superávit. 
Aquí utilizamos la tasa de 
desempleo como indicador 
del ciclo económico y espe¬ 
raríamos ver una tasa de 
desempleo más alta asociada 
a un mayor déficit presupues¬ 
tario. El gráfico lo confirma: el 
déficit presupuestario como 
porcentaje del PIB se mueve 
paralelamente a la tasa de 
desempleo. 
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Fuentes: Oficina de Análisis 
Económico y Oficina de 
Estadísticas Laborales. 






































El saldo presupuestario ajustado 
por el ciclo es una estimación del 
que sería el saldo presupuestario si 
el PIB real fuera exactamente igual al 
output potencial. 


a disminuir. Y a la inversa, cuando la economía se contrae, la recaudación ¡m 
Uva tiende a disminuir y algunas transferencias tienden a aumentar. Por tanto * 
presupuesto tiende a tener superávit durante las expansiones y déficit durante 1 6 
recesiones, aunque no haya ninguna acción deliberada por parte de los gestores d( 
la política económica. 

Para valorar las políticas presupuestarias, suele ser útil separar las variaeione. 
del saldo presupuestario causadas por el ciclo económico, de las variaciones qu e Sl 
deben a cambios de la política fiscal discrecional. Las primeras son consecuencia de 
los estabilizadores automáticos, y las segundas surgen de cambios deliberados del 
consumo o inversión públicos, de las transferencias o de los impuestos. Es importante 
tener en cuenta que los efectos del ciclo económico sobre el saldo presupuestario son 
temporales: tanto las brechas recesivas (en las que el PIB real es menor que el output 
potencial) como las brechas inflacionistas (en las que el PIB real es maj^or que el 
output potencial) tienden a desaparecer a largo plazo. Eliminando sus efectos sobre 
el saldo presupuestario, se aporta claridad a la cuestión de si las políticas de ingresos 
y gastos del gobierno son sostenibles a largo plazo. En otras palabras, ¿puede la polí¬ 
tica impositiva del gobierno generar los ingresos necesarios para financiar su gasto a 
largo plazo? Como veremos enseguida, esta es una cuestión mucho más importante 
que si el gobierno registra un déficit o un superávit el año actual. 

Para separar el efecto del ciclo económico de los efectos de los restantes factores, 
muchos gobiernos estiman cuál sería el saldo presupuestario si no hubiera ni una 
brecha recesiva ni una brecha inflacionista. El saldo presupuestario ajustado 
por el ciclo es una estimación de cuál sería el saldo presupuestario si el PIB real 
fuera exactamente igual que el output potencial. Tiene en cuenta la recaudación 
tributaria adicional que tendría el gobierno y las transferencias que se ahorraría 
si se eliminara la brecha recesiva -o los ingresos tributarios que se perderían y las 
transferencias adicionales que habría que hacer en el caso de eliminar la brecha 
inflacionista. 

La Figura 15-9 muestra el déficit presupuestario observado y la estimación del 
déficit ajustado por el ciclo de los Estados Unidos hecha por la Oficina Presupuestaria 
del Congreso, ambos como porcentaje del PIB, desde 1970 hasta 2011. Como puede 
observarse, el déficit presupuestario ajustado por el ciclo no fluctúa tanto como el 
déficit observado. Concretamente, los grandes déficits observados, como los de 1975, 
1983 y 2009, son causados en buena parte por una economía deprimida. 


El déficit presupuestario observado frente al déficit ajustado por el ciclo 
figura 15-9 económico 


El déficit presupuestario ajustado 
por el ciclo es una estimación del 
que sería el déficit presupues¬ 
tario si la economía estuviera 
produciendo su output potencial. 
Fluctúa menos que el déficit 
observado, porque los años de 
grandes déficits presupuestarios 
también suelen ser años en los 
que la economía tiene grandes 
brechas recesivas. 

Fuentes: Oficina Presupuestaria 
del Congreso; Oficina de Análisis 
Económico. 
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■ Debería estar equilibrado el presupuesto? 

i Como veremos en la próxima sección, los déficits presupuestarios crónicos pueden 
¡ causar problemas tanto al gobierno como a la economía. Sin embargo, los políticos 
I KÉnpre tienen la tentación de generar déficits, porque estos les permiten satisfacer 
a los votantes bajando los impuestos sin reducir el gasto público o aumentando el 
[ gasto sin subir los impuestos. Como consecuencia, los responsables políticos inten¬ 
tan a veces imponer la disciplina fiscal mediante medidas legislativas -incluso con 
enmiendas constitucionales- que prohíban a los gobiernos generar déficits presupues¬ 
tarios. Frecuentemente esto se presenta como un requisito para que el presupuesto 
esté "equilibrado” -que los ingresos sean, por lo menos, iguales a los gastos cada año 
fiscal. ¿Sería una buena idea exigir que el presupuesto esté en equilibrio cada año? 

La mayoría de los economistas no lo creen así. Opinan que el gobierno solo debe¬ 
ría equilibrar su presupuesto en promedio -es decir, que se debería permitir tener 
déficits en los años malos, compensados por superávits en los buenos. No creen que 
se deba obligar al gobierno a equilibrar el presupuesto cada año , porque esto torpe¬ 
dearía la función de los impuestos y de las transferencias como estabilizadores auto¬ 
máticos. Como hemos aprendido un poco más atrás en este capítulo, la tendencia de 
la recaudación impositiva a disminuir y la de las transferencias a aumentar cuando la 
economía se contrae, ayuda a paliar la gravedad de las recesiones. Pero la caída de 
la recaudación y los aumentos de las transferencias cuando la economía se contrae, 
empujan el presupuesto hacia el déficit. Si el gobierno está obligado por una norma 
de equilibrio presupuestario, tendría que responder a ese déficit con políticas fiscales 
contractivas que tenderían a agravar la recesión. 

Aún así, los responsables de la política económica preocupados por los déficits 
excesivos, a veces creen que son necesarias normas rígidas que prohíban los déficits 
-o al menos, que les impongan un límite máximo. Como se explica en la siguiente 
sección "La Economía en acción”, Europa ha tenido enormes dificultades para recon¬ 
ciliar las normas que refuerzan la responsabilidad fiscal con los desafíos de la política 
fiscal a corto plazo. 


LA ECONOMIA EN ACCION 


LA BUSQUEDA DE UNA REGLA FISCAL 
[PARA EUROPA 

E n 1999 un grupo de naciones europeas dieron un paso transcendental cuando 
adoptaron una moneda común, el euro, para sustituir a las diversas monedas 
nacionales, como el franco francés, el marco alemán o la lira italiana. Al mismo 
tiempo que se introdujo el euro, se creó el Banco Central Europeo, el BCE, que dicta 
la política monetaria de toda la zona euro. 

Como parte de los acuerdos de creación de la nueva moneda, los gobiernos de los 
países miembros firmaron el "pacto de estabilidad” europeo. Este 
acuerdo exigía que cada país miembro mantuviera su déficit pre¬ 
supuestario -el observado, no el ajustado por el ciclo- por debajo 
del 3% del PIB, o se enfrentaría a una multa. El pacto pretendía 
impedir déficits irresponsables provocados por presiones políticas 
que pusieran en peligro la estabilidad de la nueva moneda. Sin 
embargo, aquel pacto de estabilidad tenía un grave inconveniente: 
en principio, obligaría a los países a recortar gastos y/o a subir 
impuestos siempre que un bache económico aumentara sus défi¬ 
cits por encima del nivel crítico. Esto convertiría a la política fiscal 
en una fuerza que acentuaría las recesiones en vez de combatirlas. 

De todas formas, se demostró que era imposible obligar a 
cumplir el pacto de estabilidad: las naciones europeas, incluidas 
Francia y Alemania, con su reputación de seriedad fiscal, senci¬ 
llamente ignoraron la norma en la recesión de 2001 y mientras 
duraron sus secuelas. 

En 2011 los europeos probaron otra vez, esta vez frente al 
escenario de una grave crisis de deuda. En cuanto la crisis finan- 
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Aunque varias naciones europeas han adoptado una moneda 
común -el euro- luchan para conseguir una política fiscal 
eficaz. 
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POLÍTICA DE ESTABILIZACIÓN 


▼ Repaso rápido 


• El déficit presupuestario tiende a 
aumentar durante las recesiones y a 
disminuir durante las expansiones. 
Esto refleja el efecto del ciclo econó¬ 
mico sobre el saldo presupuestario. 

El saldo presupuestario ajustado por 
el ciclo es la estimación lo que sería 
el saldo presupuestario si la econo¬ 
mía estuviera produciendo su nivel 
de output potencial. Varía menos que 
el déficit presupuestario observado. 

Muchos economistas opinan que los 
gobiernos deberían tener déficits 
los años malos, y superávits los 
buenos. Una norma que impusiera el 
equilibrio presupuestario en todos 
los ejercicios socavaría el funciona¬ 
miento de los estabilizadores auto¬ 
máticos. 


ciera de 2008 se hizo patente, Grecia, Irlanda, Portugal, España e Italia, todos ello 
perdieron la confianza de los inversores, que estaban preocupados respecto a si 
capacidad y/o su voluntad de devolver todas sus deudas -y los esfuerzos de estos paí¬ 
ses para reducir sus déficits parecían empujar probablemente a Europa a la recesión 
de nuevo. Sin embargo, la vuelta al viejo pacto de estabilidad no parecía que tuviera 
sentido. Entre otras cosas, estaba claro que la norma del pacto de estabilidad aplicado 
al tamaño de los déficits fiscales no habría hecho mucho para evitar la crisis -en 2007 
todos los países con problemas de deuda, a excepción de Grecia, estaban registrando 
déficits inferiores al 3% del P1B, e Irlanda y España tenían de hecho superávit. 

De forma que el acuerdo alcanzado en diciembre de 2011 se enmarcó en términos 
de equilibrio presupuestario "estructural”, que corresponde más o menos al equilibrio 
presupuestario ajustado por el ciclo, tal como se ha definido en el texto. De acuerdo 
con la nueva norma, el saldo presupuestario estructural de cada país debería situarse 
muy cerca de cero, con déficits que no superaran el 0,5% del PIB. Esta parecía una 
norma mucho mejor que el viejo pacto de estabilidad. 

Pero subsistían grandes problemas todavía. Uno era la cuestión de cómo eran de 
fiables las estimaciones del equilibrio presupuestario estructural. Además, la nueva 
norma parecía que prohibía cualquier utilización de política fiscal discrecional bajo 
cualquier circunstancia. ¿Era esto aconsejable? 

Antes de congratularse sobre la superioridad de sus propias normas fiscales, los 
estadounidenses deberían advertir que Estados Unidos posee su propia versión del 
original y defectuoso pacto europeo de estabilidad. El presupuesto del gobierno fede¬ 
ral actúa como un estabilizador automático, pero en 49 de los 50 estados, sus constitu¬ 
ciones exigen que equilibren sus presupuestos anualmente. Cuando la recesión golpeó 
en 2008, la mayoría de los estados se vieron forzados a -¿adivinen qué?- recortar sus 
gastos y subir impuestos frente a la recesión, precisamente lo que es incorrecto desde 
un punto de vista macroeconómico. 

0*0 


y 


COMPRUEBA SI LO HAS ENTENDIDO 


1. ¿Por qué el saldo presupuestario ajustado por el ciclo es una medida de la sostenibilidad de 
la política fiscal a lo largo del tiempo mejor que el saldo presupuestario observado? 

2. Explica por qué los gobiernos que están obligados por sus Constituciones a mantener sus 
presupuestos equilibrados es probable que sufran fluctuaciones económicas más graves que 
los gobiernos que no tienen esa obligación constitucional. 

Las soluciones están al final del libro. 


Consecuencias a largo plazo de 
la política fiscal 


n 2009 el gobierno de Grecia se topó con un muro financiero. Como la mayoría 
de los restantes gobiernos en Europa (y como gobierno de Estados Unidos), el 
gobierno de Grecia estaba funcionando con un gran déficit presupuestario, lo 
que exigía que tuviera que seguir solicitando más créditos, tanto para cubrir sus gas¬ 
tos como para devolver los créditos existentes cuando se agotaban sus plazos. Pero 
los gobiernos, como las empresas o los individuos, solo pueden conseguir créditos si 
sus prestamistas creen que hay bastantes probabilidades de que van a querer o de que 
van a ser capaces de devolverlos. En 2009, la mayoría de los inversores, que habían 
perdido la confianza en el futuro financiero de Grecia, no estaban dispuestos a seguir 
prestando al gobierno griego. Los pocos que si lo estaban, exigían altísimos tipos de 
interés para compensarles del riesgo de impago. 

La Figura 15-10 compara los tipos de interés de los bonos a 10 años emitidos por 
los gobiernos de Grecia y Alemania. A principios de 2007, Grecia podía solicitar cré¬ 
ditos casi al mismo tipo que Alemania, considerada por todo el mundo como buena 
prestataria. Sin embargo, a finales de 2011, Grecia tenía que pagar un tipo de interés 
que era alrededor de 10 veces el que pagaba Alemania. 

¿Por qué tenía Grecia esos problemas? Principalmente porque los inversores esta¬ 
ban profundamente preocupados por el nivel de su deuda (en parte porque era eviden 
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figura 15-10 Los tipos de interés griegos y alemanes a largo plazo 


Hasta 2008 el gobierno de Grecia podía 
l pedir préstamos a tipos de interés solo lige- 
I ramente más altos que a los que hacía frente 
Alemania, generalmente considerada como 
un prestatario muy seguro. Pero a principios 
de 2009, cuando quedó claro que tanto la 
deuda griega como los déficits griegos eran 
I mayores que los que se habían publicado 
i previamente, los inversores perdieron la con- 
! fianza, por lo que los costes de los préstamos 
, a Grecia se pusieron por las nubes, 
r Fuente: Banco Central Europeo. 



te que el gobierno griego había estado utilizando una 
contabilidad ficticia para ocultar cuánta deuda había 
contraído ya). La deuda pública es, después de todo, 
una promesa de hacer pagos futuros a los prestamistas. 
En 2009 parecía que el gobierno griego había prome¬ 
tido ya más de lo que probablemente podría cumplir. 

La consecuencia fue que Grecia se encontró inca¬ 
paz de obtener más préstamos de los prestamistas pri¬ 
vados; recibió fondos de emergencia de otras naciones 
europeas y del Fondo Monetario Internacional, pero 
estos préstamos llegaron junto con la exigencia de que 
el gobierno griego hiciera fuertes recortes de gasto que 
causaron estragos en su economía, impusieron muchí¬ 
simas dificultades económicas a los griegos y provoca¬ 
ron un enorme malestar social. 

Ningún análisis de la política fiscal se considera 
completo si no tiene en cuenta las implicaciones a largo 
plazo de los superávits y los déficits presupuestarios, 
especialmente las implicaciones para la deuda pública. 
A continuación nos ocupamos de esas implicaciones a 
largo plazo. 



Los griegos, indignados por las duras medidas de austeridad tomadas por 
su gobierno, tomaron las calles protestando. 


Déficits, superávits y deuda 

Cuando una familia gasta a lo largo de un año más de lo que gana, tiene que obtener 
fondos adicionales o bien vendiendo activos, o bien obteniendo préstamos. Y, si una 
familia pide préstamos año tras año, acabará acumulando una deuda enorme. 

Esto también es cierto para los gobiernos. Salvo unas pocas excepciones, los 
gobiernos no obtienen grandes sumas de dinero vendiendo activos, tales como par¬ 
ques nacionales. En lugar de esto, cuando un gobierno gasta más de lo que recauda 
con los impuestos -cuando registra un déficit- los fondos extraordinarios proceden 
casi siempre de préstamos. Y los gobiernos que tienen déficits crónicos, acaban acu¬ 
mulando deudas considerables. 

Para interpretar las cifras que exponemos a continuación, es preciso conocer un 
aspecto un tanto peculiar de la contabilidad del gobierno federal estadounidense. Por 
razones históricas, los ejercicios fiscales del gobierno estadounidense no se ajustan al 
año natural. En su lugar, los presupuestos se calculan para los años fiscales, que van 
desde el uno de octubre al treinta de septiembre del año siguiente, y que se nombran 


Un año fiscal en Estados Unidos 
comprende desde el 1 de octubre 
hasta el 30 de septiembre y se le da 
el nombre del año del calendario en el 
que acaba. 


Aris Messinis/AFP/Getty Images 
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¡TRAMPAS! 


DÉFICIT FRENTE A DEUDA 

Un error frecuente -ocurre continuamente en las noticias de los 
periódicos- es confundir déficit y deuda. Repasemos la diferencia 
entre ambos conceptos. 

Un déficit es la diferencia entre la cantidad de dinero que el 
gobierno gasta y la cantidad que ingresa por impuestos durante un 
período determinado -generalmente, aunque no siempre, un año. 
Las cifras del déficit siempre vienen acompañadas del periodo tem¬ 
poral al que corresponden, por ejemplo, “el déficit presupuestario 
estadounidense en el año fiscal 2012 fue 1,1 billones de dólares”. 

La deuda es la suma de dinero que el gobierno debe en un momen¬ 
to dado del tiempo. Los datos de deuda generalmente van acompaña¬ 
dos de una fecha concreta, por ejemplo, “la deuda pública estadouni¬ 
dense al final del año fiscal 2012 era 11,3 billones de dólares”. 

Los déficits y la deuda están relacionados, porque la deuda pública 
crece cuando los gobiernos tienen déficit. Pero no son la misma cosa, 
e incluso pueden contar historias diferentes. Por ejemplo, Italia, que 
tuvo un problema de deuda en 2011, tenía un déficit bastante pequeño 
según los estándares históricos, pero tenía una deuda muy elevada, 
un legado de las políticas económicas del pasado. 


por el año natural en el que acaban. Por ejemplo, el ario 
fiscal 2010 empezó el 1 de octubre de 2009 y terminó 1 
30 de septiembre de 2010. 

Al acabar el año fiscal 2012, el gobierno federal de 
Estados Unidos acumulaba una deuda total de 16,1 bill 0 
nes de dólares. Sin embargo, parte de esa deuda represen 
taba unas normas contables especiales que especificaban 
que el gobierno federal en conjunto debía fondos a ciertos 
programas estatales, sobre todo a la Seguridad Social 
Enseguida explicaremos estas reglas. Por ahora, sin 
embargo, vamos a centrarnos en la deuda pública: la 
deuda del gobierno en manos de los particulares y de las 
instituciones no gubernamentales. A finales del año fis¬ 
cal 2012, la deuda pública del gobierno federal era “solo” 
11,3 billones de dólares, o un 72% del PIB. Si incluimos 
las deudas de los diferentes estados y las de los gobiernos 
locales, la duda pública total al final del año fiscal 2012 
era mayor que la que había habido a finales del año fiscal 
2011, porque durante el año fiscal 2012 el gobierno federal 
tuvo un déficit. Un gobierno que tiene continuos déficits 
públicos tendrá un nivel de deuda pública creciente. ¿Por 
qué es esto un problema? 



DEUDA AL ESTILO DE LOS ESTADOS UNIDOS 




¿Cómo es la deuda pública estadounidense comparada con la 
de otros países? Expresada en dólares, es la número uno -pero 
esto aporta poca información porque la economía estadouniden¬ 
se y, por tanto, sus bases impositivas son mucho mayores que 
las de cualquier otra nación. Un dato más relevante para hacer la 
comparación es el ratio de la deuda pública sobre el PIB. 

La figura muestra la deuda pública neta de varios países 
ricos expresada como porcentaje del PIB a finales de 2011. 

La deuda pública neta es la deuda del gobierno menos cua¬ 
lesquiera activos que el gobierno pueda tener -un ajuste que 
puede dar lugar a una gran diferencia. Lo que se ve aquí es 


que los Estados Unidos están más 0 
menos en mitad de la clasificación. 


No debería sorprender que 

Grecia 

Grecia encabece la lista, y que la 

Japón 

mayoría de los restantes países con 

Portugal 

elevadas deudas netas sean nacio¬ 

Italia 

nes europeas que han sido objeto de 

Irlanda 

titulares de prensa por sus problemas 

Francia 

de deuda. Es interesante ver que 

Bélgica 

Japón también ocupa un nivel alto en 

Reino Unido 

la lista porque utilizó una estrategia 

Estados Unidos 

de gasto público masivo para impul¬ 

Israel 

sar su economía en la década de 

Alemania 

1990. Los inversores, sin embargo, 

España 

siguen considerando que Japón es 
un país fiable, por lo que sus costes 

Noruega 

de endeudamiento siguen siendo 
bajos a pesar de la elevada deuda 
pública. 

-2 

r> r- r >^ ^ ^ ^ a 

Fuente: Fondo Monetario Internacional. 



A diferencia de otros países, Noruega tiene una gran deuda 
pública neta negativa. ¿Qué está ocurriendo en Noruega? En 
una palabra, petróleo. Noruega es el tercer mayor exportador 
de petróleo del mundo, gracias a sus enormes reservas en el 
Mar del Norte. En lugar de gastar inmediatamente sus ingresos 
procedentes del petróleo, el gobierno noruego los utilizó para 
crear un fondo de inversión para sus necesidades futuras, 
siguiendo la senda de los países productores de petróleo tra¬ 
dicionales, como Arabia Saudí. Como consecuencia, Noruega 
tiene un enorme stock de activos del gobierno en lugar de una 
gran deuda pública. 
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Los problemas que plantea una deuda pública creciente 

Hav dos razones para preocuparse cuando un país tiene déficits presupuestarios cró¬ 
nicos. Cuando la economía está en pleno empleo y el gobierno pide préstamos en los 
mercados financieros, compite con las empresas privadas que planean pedir présta¬ 
mos para financiar su inversión. La consecuencia es que el gobierno puede expulsar 
a la inversión privada, al aumentar los tipos de interés, y el crecimiento económico a 
largo plazo se reduce. 

Pero hay una segunda razón: los déficits del presente, al aumentar la deuda 
pública, ejercen una presión sobre los presupuestos futuros. El efecto de los déficits 
presentes sobre los presupuestos futuros es muy claro. Lo, mismo que los particula¬ 
res, los gobiernos tienen que pagar sus deudas, incluidos los pagos por los intereses 
de su deuda acumulada. Cuando un gobierno está muy endeudado, estos pagos por 
intereses pueden ser considerables. En el año fiscal 2011, el gobierno federal esta¬ 
dounidense pagó un 1,8% del PTB -266.000 millones de dólares- en intereses de su 
deuda. El gobierno de Italia, más endeudado, pagó en intereses el 4,7% de su PIB 
en 2011. 

Si todo lo demás no varía, un gobierno que paga grandes sumas en concepto de 
intereses, tiene que recaudar más ingresos impositivos, o que gastar menos de lo que 
se permitiría en caso contrario -o endeudarse aún más para cubrir la diferencia. Y 
un gobierno que pide prestado para pagar los intereses de su deuda pendiente, agrava 
aún más su endeudamiento. EsLe pi'oceso puede a la larga llevar al gobierno hasta el 
punto en el que los prestamistas se cuestionen su capacidad de pago. Como un consu¬ 
midor que ha exprimido al máximo sus tarjetas de crédito, se encontrará con que los 
prestamistas no le quieren prestar más fondos. La consecuencia puede ser que dicho 
gobierno incumpla sus pagos -que deje de pagar lo que debe. Y el impago de la deuda 
generalmente da lugar a un profundo caos económico y financiero. 

Los estadounidenses no están acostumbrados a la idea de que el gobierno deje de 
pagar su deuda, pero estas cosas suceden. En la década de 1990 Argentina, un país 
desarrollado con una renta relativamente alta, era muy elogiado por sus políticas 
económicas -y pudo obtener créditos enormes de prestamistas extranjeros. En 2001, 
sin embargo, los intereses de Argentina estaban aumentando en una espiral sin con¬ 
trol y el país dejó de pagar lo que debía. Al final llegó a un acuerdo con la mayoría 
de sus acreedores por el que pagaba menos de un tercio de lo que les debía origina¬ 
riamente. Los problemas de la deuda no se limitan a América Latina. A finales de 
2011, los inversores consideraban que varios países europeos -principalmente Grecia, 
Irlanda y Portugal- tenían una alta probabilidad de incurrir en un impago como el 
de Argentina, y estaban seriamente preocupados acerca de Italia y de España. Todos 
ellos se vieron forzados por nerviosos prestamistas a pagar elevados tipos de interés, 
exacerbando el riesgo de impago. 

El impago de la deuda hace estragos en los mercados financieros de un país y 
debilita totalmente la confianza general, tanto en el gobierno como en la economía. 
En el caso de Argentina, el impago de la deuda estuvo acompañado por una crisis del 
sistema bancario del país y por una grave recesión. Pero incluso si un gobierno muy 
endeudado logra evitar el impago, una deuda excesiva generalmente obliga a recortar 
el gasto o a subir los impuestos, medidas muy impopulares desde el punto de vista 
político y que, además, pueden dañar la economía. En algunos casos, las medidas 
de “austeridad” tomadas para garantizar a los prestamistas que el gobierno puede, 
por supuesto, pagarles, acaban deprimiendo la economía tanto que la confianza de 
los acreedores continúa cayendo -un proceso que veremos más detalladamente en la 
próxima sección de “La Economía en acción”. 

Uno se puede preguntar por qué un gobierno que tiene problemas para conseguir 
préstamos no puede simplemente emitir moneda para pagar sus deudas. Sí, puede 
hacerlo si tiene sus propia moneda (cosa que no tienen las naciones europeas con 
problemas). Pero imprimir dinero para pagar las deudas del gobierno puede provocar 
un nuevo problema: inflación. De hecho, los problemas presupuestarios son la princi¬ 
pal causa de las inflaciones muy graves. De momento nos quedaremos con la idea de 
que los gobiernos no quieren encontrarse en una situación en la que tienen que elegir 
entre dejar de pagar la deuda o hacerla desaparecer inflándola mediante la impresión 
de dinero. 

Las preocupaciones respecto a los efectos a largo plazo de los déficits no exclu¬ 
yen el uso de la política fiscal para estimular la economía cuando está deprimida. 
Sin embargo, estas preocupaciones significan que los gobiernos deberían intentar 


Deuda pública es la deuda 
del gobierno mantenida por los 
individuos y las instituciones no 
gubernamentales. 
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El ratio deuda/PIB es la deuda 
pública expresada como porcentaje 
del PIB. 


compensar los déficits de los años malos con superávits en los años buenos. En otras 
palabras, los gobiernos deberían mantener un presupuesto que estuviera equilibrado 
a lo largo del tiempo. ¿Lo hacen en realidad? 


Los déficits y la deuda en la práctica 

La Figura 15-10 muestra cómo evolucionaron el déficit presupuestario del gobierno 
federal estadounidense y su deuda entre 1940 y 2011. En el panel (a) aparece el défi¬ 
cit expresado como porcentaje del PIB. Como se puede ver, el gobierno federal tuvo 
grandes déficits durante la Segunda Guerra Mundial. Tras la guerra, y durante un 
corto periodo de tiempo, tuvo superávits, pero desde entonces normalmente ha tenido 
déficits, sobre todo a partir de 1980. Esto parece incoherente con la recomendación de 
que los gobiernos deberían compensar los déficits de los años malos con los superávits 
de los buenos. 

Sin embargo, en el panel (b) se observa que en la mayor parte del período, esos 
déficits no provocaron una deuda galopante. Para evaluar la capacidad de los gobier¬ 
nos para pagar sus deudas, utilizamos el ratio deuda/PIB, la deuda pública como 
porcentaje del PIB. Se usa esta medida, en lugar de mirar simplemente el volumen de 
la deuda, porque el PIB, que mide el tamaño de la economía en conjunto, es un buen 
indicador de los impuestos potenciales que el gobierno puede recaudar. Si la deuda 
pública crece más despacio que el PIB, el peso del pago de la deuda en realidad está 
disminuyendo respecto a la recaudación impositiva potencial. 

Lo que se ve en el panel (b) es que, aunque la deuda federal creció casi todos los 
años, el ratio deuda/PIB disminuyó durante los treinta años posteriores al final de la 
Segunda Guerra Mundial. Esto indica que el ratio deuda/PIB puede disminuir, inclu¬ 
so aunque la deuda esté aumentando, siempre y cuando el PIB crezca más deprisa que 
la deuda. En la siguiente sección Para mentes inquietas, que trata de la considerable 
deuda que el gobierno de los Estados Unidos acumuló durante la Segunda Guerra 
Mundial, se explica cómo el crecimiento y la inflación a veces permiten a un gobiernf 
que mantiene déficits crónicos tener, sin embargo, un ratio deuda/PIB decreciente. 



figura 15-11 Déficit federal y deuda pública en los Estados Unidos 


(a) Déficit presupuestario federal 
de los EE. UU. desde 1940 


(b) Ratio deuda pública/PIB en 
los EE. UU. desde 1940 



Deuda pública 
(porcentaje 
del PIB) 

120 % 
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El panel (a) muestra el déficit presupuestario federal 
estadounidense expresado como porcentaje del PIB, 
desde 1940 hasta 2011. El gobierno estadounidense tuvo 
enormes déficits durante la Segunda Guerra Mundial y 
desde entonces siempre ha tenido déficits más peque¬ 
ños. El panel (b) muestra el ratio deuda/PIB. Comparando 
los dos paneles, se puede ver que muchos años el ratio 


deuda/PIB ha disminuido a pesar de los déficits. Esta 
aparente paradoja refleja el hecho de que el ratio deuda/ 
PIB puede disminuir incluso cuando la deuda está 
aumentando, siempre que el PIB crezca más deprisa que 
la deuda. 

Fuente: Oficina de Gestión y Presupuesto. 
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fc PARA MENTES INQUIETAS f 


¿QUÉ HA PASADO CON LA DEUDA ESTADOUNIDENSE DESDE LA SEGUNDA GUERRA MUNDIAL? 


Como puedes ver en la figura 15-11, el 
gobierno federal estadounidense pagó la 
Segunda Guerra Mundial endeudándose 
a g r an escala. Cuando acabó la guerra, la 
deuda pública superaba el 100% del PIB 
y mucha gente temía que nunca podría 
llegar a pagarse. 

La verdad es que nunca se pagó. 

E n 1946 la deuda pública era 242.000 
millones de dólares; esa cifra bajó lige¬ 


ramente en los pocos años siguientes, 
cuando Estados Unidos tuvo superávits 
presupuestarios durante la posguerra, 
pero el déficit público volvió en 1950, 
cuando empezó la guerra de Corea. 

En 1962 la deuda pública volvió a dis¬ 
pararse hasta los 248.000 millones de 
dólares. 

Pero entonces nadie estaba preocu¬ 
pado por la salud fiscal del gobierno 


estadounidense, porque el ratio deuda/ 
PIB había bajado casi a la mitad. ¿La 
razón? El vigoroso crecimiento económi¬ 
co, acompañado de una inflación suave, 
había provocado un rápido aumento del 
PIB. La experiencia fue una clara lección 
del hecho peculiar de que los gobiernos 
modernos pueden tener déficits de forma 
indefinida, siempre y cuando no sean 
demasiado grandes. 


En todo caso, un gobierno que tenga permanentemente grandes déficits, tendrá un 
ratio deuda/PIB creciente si la deuda crece más deprisa que el PIB. En las postrimerías 
de la crisis financiera de 2008, el gobierno de los Estados Unidos empezó a tener déficits 
mayores que ninguno de los que había tenido desde la Segunda Guerra Mundial, y el 
ratio deuda/PIB empezó a crecer bruscamente. Aumentos similares de este ratio podían 
apreciarse en muchos otros países en 2008. Los economistas y los gestores de la política 
económica estaban de acuerdo en que esta no era una senda sostenible, que los gobier¬ 
nos tenían que volver a alinear sus gastos y sus ingresos. Pero lo que sí era una fuente 
de grandes desacuerdos era el cuándo había que alinearlos. Algunos opinaban que el 
ajuste fiscal debía ser inmediato; otros opinaban que ese ajuste debía posponerse hasta 
que las principales economías se hubieran recuperado de sus desplomes. 


Pasivos implícitos 

Observando la Figura 15-11, se podría tener la tentación de concluir que hasta que 
estalló la crisis de 2008 el presupuesto federal estadounidense estaba en bastante 
buena forma: la vuelta a los déficits presupuestarios a partir de 2001 hicieron que 
subiera un poco el ratio deuda/PIB, pero seguía siendo bajo, comparado tanto con los 
niveles del pasado como con los niveles de otros países desarrollados. En la realidad, 
sin embargo, los expertos en temas presupuestarios a largo plazo veían con alarma 
la situación de los Estados Unidos (y de otros países, como Japón o Italia). La razón 
es el problema de los pasivos implícitos. Los pasivos implícitos son promesas de 
gasto hechas por los gobiernos, que son realmente una deuda a pesar de que no están 
incluidas en las estadísticas convencionales de deuda. 

Los dos mayores pasivos implícitos del gobierno de los Estados Unidos surgen de 
dos programas de transferencias cuyos principales beneficiario son los ancianos: la 
Seguridad Social (pensiones) y Medicare (asistencia sanitaria). El tercer pasivo implíci¬ 
to en volumen, Medicaid, beneficia a las familias de rentas bajas. En todos estos casos el 
gobierno federal se ha comprometido a hacer transferencias a los beneficiarios futuros 
y a los actuales. Por eso, estos programas representan una deuda futura que se tendrá 
que pagar, aunque actualmente no esté reflejada en las estadísticas convencionales. En 
su conjunto, estos tres programas suponen hoy en día casi el 40% del gasto federal. 

Los pasivos implícitos que nacen de estos programas de transferencias preocupan 
a los expertos en fiscalidad. La Figura 15-12 muestra por qué. En ella aparecen los 
gastos observados en Seguridad Social, Medicare y Medicaid y CHIP (un programa 
que proporciona cobertura sanitaria a los niños que no están asegurados) entre 2000 
y 2010, expresados como porcentajes del PIB, junto con las proyecciones de gasto que 
hace la Oficina Presupuestaria del Congreso hasta 2085. Según estas proyecciones, el 
gasto en Seguridad Social aumentará considerablemente en las próximas décadas y 
el gasto de los otros tres programas de salud se disparará. ¿Por qué? 

En el caso de la Seguridad Social, la respuesta es demográfica. El sistema de 
Seguridad Social es un sistema de reparto: los impuestos sobre las nóminas de los 
trabajadores de cada año van a parar a los jubilados de ese año. Por eso, la relación 
entre el número de pensionistas que cobran del sistema y el número de trabajadores 
que cotizan a la Seguridad Social tiene un impacto decisivo sobre las finanzas del sis¬ 
tema. Entre 1946 y 1964 hubo un fuerte aumento de la natalidad, fueron los años del 
baby boom. La mayoría de aquellos bebés está hoy en edad de trabajar -lo que quiere 


Los pasivos implícitos son 
promesas de gasto hechas por 
los gobiernos que efectivamente 
son una deuda, a pesar de que no 
están incluidas en las estadísticas 
convencionales de la deuda. 



























































decir que pagan impuestos y no recibe transferencias. Pero algunos están empezan¬ 
do a retirarse, y a medida que sean más y más los que lo hagan, dejarán de ingresar 
reñías imponibles y empezarán a recibir prestaciones. Como consecuencia, aumen¬ 
tará la relación entre el número de personas que cobran pensiones y el númeio de 
trabajadores que cotizan a la Seguridad Social. En 2010 había en Estados Unidos 34 
jubilados cobrando pensiones por cada 100 trabajadores que cotizaban al sistema. En 
2030 según la Administración de la Seguridad Social, ese número aumentará hasta 
46; en 2050 subirá hasta 48, y en 2080 será 51. De modo que a medida que los bebés 
deí baby boom se vayan jubilando, los pagos por pensiones continuarán aumentando 
con respecto al tamaño de la economía. 

El envejecimiento de la población del baby boom plantea en sí mismo un problema 
fiscal cuya dimensión a largo plazo es solo moderado. El crecimiento previsto del 
gasto en Medicare y Medicaid plantea un problema mucho más serio. Lo que explica 
esas previsiones de mayor gasto sanitario es la tendencia a largo plazo que tiene el 
gasto sanitario -tanto el financiado con fondos públicos como el financiado con lon- 
dos privados- a crecer más rápidamente que el gasto total. 

Hasta cierto punto, los pasivos implícitos del gobierno de los Estados Unidos ya 
están reflejados en las estadísticas de la deuda pública. Antes mencionamos que a fina¬ 
les del año fiscal 2012 el gobierno estadounidense tenía una deuda total de 16,1 billones 
de dólares, pero que de ese total, al público solo se le debían 11,3 billones. La principa 
razón de esta discrepancia radica en que tanto la Seguridad Social como una parte de 
Medicare (la asistencia hospitalaria) se financian mediante impuestos específicos: su 
financiación procede de un impuesto especial sobre los salarios. A veces estos impues¬ 
tos específicos recaudan más ingresos que los que se necesitan para pagar las presta- 
ciones. En concreto, desde mediados de la década de 1980 el sistema de la Segundad 
Social, con el propósito de ahorrar para la jubilación de los nacidos en el baby boom, a 
estado recaudando más de lo que necesitaba cada año Este superávit del sistema de a 
Seguridad Social se ha utilizado para crear un fondo de garantía de la Segundad Socm , 
que a finales de 2012 era de 3 billones de dólares aproximadamente. . 1 

El dinero del fondo de garantía se invierte en bonos del Estado, que están inclui¬ 
dos en el total de los 16,1 billones de dólares de la deuda total. Se podría argumentar 
que resulta chocante contabilizar los bonos del fondo de garantía de la Segundad 
Social como una parte de la deuda pública total. Después de todo, esos bonos se °s 
debe una parte del gobierno (la que no está incluida en el sistema de la Segunda 
Social) a otra parte del gobierno (el sistema de la Seguridad Social en sí mismo). Pero 
la deuda corresponde a un pasivo real, aunque implícito: el compromiso del go }ieino 
de que va a pagar las pensiones futuras. Por eso muchos economistas opinan que la 
deuda bruta de 16,1 billones de dólares, la suma de la deuda pública y de la deuda 
del gobierno con la Seguridad Social y con otros fondos de garantía, es un indica or 
más preciso de la salud fiscal del país que la cantidad, más pequeña, que el gobierno 
debe solo al público. 
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IOS DILEMAS DE LA AUSTERIDAD 


S upongamos que la economía de un país atraviesa una situación difícil y que a los 
prestamistas les preocupa si el gobierno, que ya está muy endeudado, será capaz 
de devolver sus deudas. Como resultado, los prestamistas se niegan a seguir prestan¬ 
do. ¿Qué debe hacer el gobierno? 

La prescripción clásica ha sido la austeridad fiscal: cortar el gasto público y subir 
los impuestos, tanto para reducir la necesidad de solicitar más créditos como para 
demostrar a los prestamistas la determinación y la capacidad de hacer lo necesario 
para devolver sus deudas. Pero, además de ser doloroso y políticamente impopular, 
•puede realmente la austeridad fiscal sacar a un país de una crisis de confianza de 
sus prestamistas? Tanto el razonamiento económico como la historia indican que la 
respuesta más acertada es que no. 

La austeridad fiscal significa política fiscal contractiva. Y sabemos por nuestro 
análisis anterior que si una economía ya está en depresión, una política fiscal contrac¬ 
tiva ahondará esa recesión. Además, las experiencias de Argentina y de Irlanda ponen 
de manifiesto que el empeoramiento de una economía por culpa de la austeridad 
puede dañar aún más la confianza de los prestamistas, todo lo contrario de lo que se 
suponía que iba a ocurrir. 

Argentina es un claro exponente de esta dinámica. Desde la década de 1990, 
Argentina era uno de los países favoritos de los prestamistas exteriores y solicitaba 
créditos del exterior con toda libertad. Pero sus deudas se fueron acumulando y en 
los úlLimos años de la década de 2000, cuando le llegó una recesión, los prestamistas 
se empezaron a preocupar. Desde 1997 hasta 2001, Argentina intentó transmitir a sus 
prestamistas la idea de que era solvente, subiendo los impuestos y recortando los gas¬ 
tos repetidamente. Pero cada ronda de austeridad debilitaba tanto la economía que el 
gobierno no era capaz de cuadrar su presupuesto. Finalmente, enfrentado a protestas 
populares masivas, el gobierno se hundió y entró en suspensión de pagos. 

Desde 2009, Irlanda ha atravesado una experiencia similar, aunque los orígenes de 
sus problemas eran distintos. Hasta 2008, el gobierno irlandés tuvo un presupuesto más 
o menos equilibrado. Pero durante la década de 2000, la economía irlandesa se embar¬ 
có en una burbuja inmobiliaria masiva, financiada mediante créditos bancarios exce¬ 
sivos a los promotores inmobiliarios. Cuando la burbuja estalló, los bancos irlandeses 
sufrieron cuantiosas perdidas. Para ayudarles, el gobierno irlandés se declaró garante 
de sus pérdidas, recayendo sobre los impositores irlandeses la responsabilidad del pago 
de las deudas bancarias. Pero el resultado fue que estas deudas eran tan cuantiosas 
que la solvencia del propio gobierno se puso en cuestión, y el tipo de interés que tema 
que pagar para conseguir préstamos subió drásticamente. Este resultado se aprecia en 
la Figura 15-13, donde puede verse como la diferencia entre los tipos de interés de los 
bonos del gobierno irlandés y los del gobierno ale¬ 
mán (que se consideran muy seguros) se disparó a 
finales de 2008 y principios de 2009. 

En un intento de recuperar la confianza de 
los prestamistas, Irlanda impuso una fuerte aus¬ 
teridad, a pesar de que la economía ya estaba en 
recesión. Por ejemplo, el gobierno adoptó una 
política de reducir su personal en 25.000 emplea¬ 
dos; calculando el porcentaje de la población que 
representa esa cifra, es equivalente a la pérdida 
de 2,5 millones de empleados en Estados Unidos. 

Hacia mediados de 2010, parecía que la polí¬ 
tica de austeridad irlandesa estaba funcionando, 
al haberse estabilizado los Lipos de interés de los 
bonos irlandeses, que incluso descendieron leve¬ 
mente desde 2009 hasta 2010. Pero en 2011, todo 
saltó por los aires, a medida que el tamaño de las 
pérdidas balnearias continuó creciendo, y se hizo 
patente que las políticas de austeridad estaban lle¬ 
vando a la economía a una recesión más profunda. 

A finales de 2010, el PIB irlandés era un 12% más 
bajo que el de finales de 2007, con muy escaso 
crecimiento en 2011 y 2012. Las debilidades de 


Tipos de interés de los bonos irlandeses y 
FIGURA 15-13 alemanes 




































474 PARTE 7 


POLÍTICA DE ESTABILIZACIÓN 




▼ Repaso rápido 


Los déficits presupuestarios crónicos 
llevan a un incremento de la deuda 
pública. 

Una deuda pública creciente puede 
provocar la suspensión de pagos del 
gobierno. En casos menos extremos, 
puede expulsar a la inversión privada 
(efecto crowding-out), disminuyendo 
el crecimiento a largo plazo. Esto 
sugiere que los déficits en los años 
fiscales malos deberían ser com¬ 
pensados por superávits en los años 
fiscales buenos. 

Un indicador utilizado habitualmente 
para evaluar la salud fiscal es el ratio 
deuda/PIB. Un país con un PIB cre¬ 
ciente puede tener un ratio deuda/ PIB 
estable o incluso decreciente aunque 
tenga déficits presupuestarios, si el 
PIB crece más deprisa que la deuda. 

Además de su deuda pública oficial, 
los gobiernos modernos tienen 
pasivos implícitos. El gobierno de los 
Estados Unidos tiene grandes pasi¬ 
vos implícitos en forma de segundad 
social y a la asistencia sanitaria. 


la economía irlandesa estaban hundiendo los ingresos impositivos, deshaciena 
parte del efecto directo de la austeridad. Simultáneamente, el declive del PIB 
contribuido a aumentar el ratio deuda/PIB. 

Entonces, ¿por qué los prestamistas defienden semejantes medidas de auste 'A 
tan autodestructivas y los países endeudados las adoptan? Porque cometen el err a? 
pensar que una economía es como una familia: si la familia se limitara a dismi * 
su gasto, este es el razonamiento, podría devolver las deudas de su tarjeta de crédit^ 
Pero, como ya sabemos, una economía no es como una familia; por el contrario el 
gasto de una persona es el ingreso de otra persona. De manera que las medidas* de 
austeridad que reducen el gasto acaban reduciendo la renta y hacen que sea má 
improbable que un país pueda devolver sus deudas. 

#•0 


PROBLEMA 


COMPRUEBA SI LO HAS ENTENDIDO 


15-4 


i. 



3. 


Explica cómo afectaría cada uno de los siguientes sucesos a la deuda pública o a los pasivos 
implícitos del gobierno federal de los Estados Unidos, si todo lo demás no variara. La deuda 
pública y los pasivos implícitos, ¿aumentarían o disminuirían? 

a. Una mayor tasa de crecimiento del PIB real. 

b. La esperanza de vida de los jubilados aumenta. 

c. Desciende la recaudación tributaria. 

d. El gobierno se endeuda para pagar los intereses de la deuda pública corriente. 

Supongamos que una economía está en una recesión y que su deuda pública corriente es 
bastante grande. Explica el dilema entre los objetivos a corto y a largo plazo al que se enfren¬ 
tan los gestores de la política económica cuando tienen que decidir si acometen gastos que 
generen déficit. 

Explica cómo una política de austeridad fiscal puede aumentar la probabilidad de que un 
gobierno sea incapaz de pagar sus deudas. 

Las soluciones están al final del libro. 


Atención a la brecha 

La Oficina Presupuestaría del Congreso (OPC) es una agencia federal independiente 
fundada en 1974 para proporcionar al Congreso datos no partidistas y puntuales sobre 
temas presupuestarios. Una de sus tareas es hacer estimaciones del PIB y del PIB poten¬ 
cial, y hacer proyecciones sobre posibles brechas recesivas o infladonistas. El Congreso 
utiliza a continuación esos datos para tomar decisiones sobre la necesidad de llevar a 
cabo políticas fiscales expansivas o contractivas. En junio de 2009, la OPC estimó que 
en 2008 el PIB real observado de los Estados Unidos era 14,22 billones de dólares y que 
el PIB potencial era 14,44 billones de dólares. Sabiendo esto, ¿cuál era el tamaño de la 
brecha recesiva en 2008? Suponiendo que la propensión marginal a consumir es 0,5, 
¿cuál es el aumento del gasto público en compras de bienes y servicios necesario para 
aumentar el PIB en esa cuantía suponiendo que no hay variaciones de precios? 

Como ya hemos visto, en febrero de 2009 el Congreso aprobó la Ley de Recuperación 
y Reinversión Americana, que proporcionó un estímulo nominal de 787.000 millones de 
dólares. En marzo de 2010, de ese estímulo nominal solo se habían gastado en realidad 
62.000 millones. Basándonos en los supuestos que hemos hecho más arriba, ¿cuánto 
esperaríamos que aumente el PIB nominal como consecuencia de ese aumento del 
gasto del gobierno? 


PASO 1: 


Calcula el tamaño de la brecha recesiva de 2008. 

Lee la sección 11 El ciclo económico y el saldo presupuestario ajustado por el ciclo” que 
empieza en la pag. 462. Hay una brecha recesiva cuando el PIB real es menor que el 
output potencial. 

Como el PIB potencial está valorado en dólares de 2008, el tamaño de la brecha re¬ 
cesiva en dólares de 2008 era 14,44 billones de $ - 14,22 billones de $ = 0,22 billones 
de $, o 220.000 millones de dólares. ■ 
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Calcula el multiplicador. 

sección ‘Efecto multiplicador de un incremento de las compras de bienes y serví- 
cios por parte del gobierno”, que empieza en la pág. 457. 

El multiplicador es igual a 1/(1 - PMC), así que en este caso es 1/(1 - 0,5) = 2. ■ 

Calcula la variación de las compras gubernamentales de bienes y 
servicios necesaria para cerrar la brecha con un multiplicador igual a 2. 

Vuelve a leer la sección 'Efecto multiplicador de un incremento de las compras de bienes 
y $ e rvicios por parte del gobierno” que empieza en la pág. 457. 

Sin variaciones de precios y con un multiplicador igual a 2, el gobierno tendría que 
aumentar sus compras de bienes y servicios en 110.000 millones de dólares para conse- 
[guir cerrar una brecha recesiva de 220.000 millones. Si no hay variaciones del nivel de 
precios agregado, un desplazamiento de la curva de demanda agregada se traduce en 
un aumento equivalente del PIB de equilibrio. Este supuesto tiene el mismo efecto que 
suponer que la curva de oferta agregada a corto plazo es horizontal. ■ 

¿En cuánto podemos esperar que aumente el PIB nominal como 
resultado de este aumento del gasto público en 62.000 millones? 

Usa el multiplicador del paso 2. 

Con un multiplicador igual a 2, se esperaría que los 62.000 millones de dólares de au¬ 
mento del gasto público aumentaran el PIB nominal en 124.000 millones. Durante la 
primera mitad de 2009, la brecha recesiva siguió creciendo, alcanzando una estimación 
de 1,07 billones de dólares en el segundo trimestre de 2009 -mucho mayor que la brecha 
recesiva de 220.000 millones estimada en 2008. Durante la segunda mitad de 2009 y 
el primer trimestre de 2010 la brecha recesiva empezó a cerrarse, pero lentamente. La 
brecha era todavía de 996.000 millones de dólares a finales de 2011. Los estímulos de 
gasto en 2009 y en el primer trimestre de 2010 no fueron suficientes para cerrar rápida 
y significativamente una brecha realmente enorme. ■ 


1 . El gobierno desempeña un papel importante en la eco¬ 

nomía, recaudando una buena parte del PIB en forma de 
impuestos y gastando una suma considerable en comprar 
bienes y servicios y en hacer pagos de transferencias, 
principalmente destinadas a la protección social. La 4 

política fiscal es la utilización de los impuestos, de las 
transferencias gubernamentales y de las compras de bie¬ 
nes y servicios por parte del gobierno para desplazar la 

curva de demanda agregada. 

2. Las compras gubernamentales de bienes y servicios afec¬ 
tan directamente a la demanda agregada, y las variaciones 
de los impuestos y de las transferencias del gobierno la 
afectan indirectamente, al cambiar la renta disponible de 
las familias. Una política fiscal expansiva desplaza la 
curva de demanda agregada hacia la derecha; una políti¬ 
ca fiscal contractiva la desplaza hacia la izquierda. 

3 . Solo cuando la economía está en pleno empleo existe la 

posibilidad de que la política fiscal expansiva tenga un 
efecto crowding-out sobre el gasto privado y sobre la 
inversión privada. El argumento de que la política fiscal 5. 

expansiva no funcionará por la equivalencia ricardia- 

na -que los consumidores reducirán hoy su gasto para 
compensar los incrementos futuros de impuestos que 
esperan- parece no confirmarse en la práctica. Lo que 


es cierto sin duda es que una política fiscal muy activa 
puede hacer que la economía sea menos estable debido a 
los retardos temporales que existen en la formulación y 
en la aplicación de las políticas. 

La política fiscal tiene un efecto multiplicador en la eco¬ 
nomía, cuyo tamaño depende de la propia política fiscal 
y de la propensión marginal a consumir (PMC). La 
PMC determina el tamaño del multiplicador, la relación 
entre la variación total del PIB real causada por una 
variación autónoma del gasto agregado y la cuantía 
de dicha variación autónoma. La política fiscal expansi¬ 
va genera un incremento del PIB real, y la política fiscal 
contractiva genera una reducción del mismo. Puesto que 
una parte de cualquier variación de los impuestos o de 
las transferencias es absorbida por el ahorro en la prime¬ 
ra ronda de gasto, los cambios de las compras de bienes 
y servicios por parte del gobierno tienen un efecto más 
poderoso sobre la economía que los cambios de igual 
cuantía de los impuestos o de las transferencias. 

Las normas que regulan los impuestos -con la excepción 
de los impuestos a tanto alzado- y algunas transfe¬ 
rencias, actúan como estabilizadores automáticos, 
reduciendo el tamaño del multiplicador y disminuyendo 
automáticamente la amplitud de las fluctuaciones del ciclo 
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económico. Por el contrario, la política fiscal discrecio¬ 
nal emana de las acciones deliberadas de los responsables 
de política económica, más que del ciclo económico. 

6. Algunas de las fluctuaciones del saldo presupuestario se 
deben a los efectos del ciclo económico. Para separar los 
efectos del ciclo económico de los efectos de las políticas 
fiscales discrecionales, los gobiernos estiman el saldo 
presupuestario ajustado por el ciclo, una estimación 
del saldo presupuestario que habría si la economía estu¬ 
viera produciendo su output potencial. 

7. El presupuesto del gobierno federal de los Estados Unidos 
se calcula sobre la base de los años fiscales. Los déficits 
crónicos tienen consecuencias a largo plazo porque llevan 
a un incremento de la deuda pública. Esto puede ser un 
problema por dos razones. La deuda pública puede provo¬ 
car un efecto crowding-out sobre la inversión privada, lo 


que reduce el crecimiento económico a largo plazo Y 
casos extremos, una deuda creciente obligaría al gobiei*3 
a declarar el impago de la deuda, lo que desembocaría 1 ^ 
un caos económico y financiero. 

8. El ratio deuda/PIB es un indicador muy utilizado para * 
medir la salud fiscal de una economía. Esta cifra puede 
permanecer estable o disminuir, incluso cuando haya 
déficits presupuestarios moderados, si el PIB aumenta 
a lo largo del tiempo. Sin embargo, la impresión de que^ 
todo va bien cuando hay un ratio deuda/PIB estable 
podría ser errónea, porque los gobiernos modernos tienen 
frecuentemente importantes pasivos implícitos. Los 
mayores pasivos implícitos del gobierno federal estadou¬ 
nidense proceden de la seguridad social y del gasto sani¬ 
tario, cuyos costes están creciendo por el envejecimiento 
de la población y por el aumento de los costes sanitarios 


CONCEPTOS CLAVE 


Seguridad social, p. 450 
Política fiscal expansiva, p. 452 
Política fiscal contractiva, p. 454 
Variación autónoma del gasto agregado, 
p. 457 

Multiplicador, p. 457 


Propensión marginal a consumir ( PMC ), Año fiscal, p. 467 

P* 458 Deuda pública, p. 469 

Impuestos a tanto alzado, p. 459 Ratio deuda/PIB, p. 470 

Estabilizadores automáticos, p. 460 Pasivos implícitos, p. 471 

Política fiscal discrecional, p. 460 
Saldo presupuestario ajustado por el 
ciclo, p. 464 




1. El gráfico adjunto muestra la situación macroeconómica 
actual de la economía de Albcrnia. Has sido contratado 
como asesor económico para ayudar a que la economía 
llegue a su output potencial, Y P . 

a. ¿Se encuentra Albernia frente a una brecha recesiva o 
frente a una brecha inflacionista? 



2. El siguiente gráfico muestra la situación macroeconómica 
actual de la economía de Brittania: el PIB real es Y\ y el 
nivel agregado de precios es P\. Has sido contratado como 
asesor económico para ayudar a que la economía alcance 
su output potencial, Y P . 



b. ¿Qué tipo de política fiscal -expansiva o contracti¬ 
va- llevaría a la economía de Albernia a su output 
potencial, Y P ? ¿Podrías poner algunos ejemplos de esas 
políticas? 

c. Ilustra con un gráfico la situación macroeconómica de 
Albernia después de que se haya aplicado con éxito la 
política fiscal. 


a. ¿Se encuentra Brittania frente a una brecha recesiva o 
frente a una brecha inflacionista? 

b. ¿Qué tipo de política fiscal -expansiva o contractiva- 
llevaría a la economía de Brittania a su output potencial, 
Y P ? ¿Podrías poner algunos ejemplos de esas políticas? 

c. Ilustra con un gráfico la situación macroeconómica de 
Brittania después de que se haya aplicado con éxito la 
política fiscal. 
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3 Una economía se encuentra inicialmente en un equilibrio 
rnacroeconómico a largo plazo cuando se producen cada 
[ uno de los siguientes shocks de demanda agregada. ¿A 
i qué tipo de brecha -inflacionista o recesiva- se enfrenta¬ 
rá la economía después del shock, y qué tipo de políticas 
fiscales ayudaría a la economía a volver a su output poten- 
¡ cial? ¿Cómo recomendarías que se desplazara la curva de 
¡ demanda agregada? 

a. Un boom de la Bolsa aumenta el valor de las acciones 
que poseen las familias. 

b. Las empresas empiezan a creer que es probable que 
haya una recesión en el futuro próximo. 

c. Previendo la posibilidad de una guerra, el gobierno 
aumenta sus compras de equipamiento militar. 

d. La cantidad de dinero de la economía disminuye y el 
tipo de interés aumenta. 

4. Muestra por qué un recorte de 10.000 millones de dólares en 
las compras de bienes y servicios del gobierno tendrá un efec¬ 
to sobre el PIB real mayor que el de una reducción de 10.000 
millones de dólares en las transferencias. Para hacerlo, 
completa la tabla adjunta, que corresponde a una economía 
con una propensión marginal a consumir (PMC) igual a 0,6. 
La primera y la segunda filas de la tabla ya están completas; 
en la primera fila de la parte izquierda de la tabla, la dismi¬ 
nución de las compras del gobierno en 10.000 millones de 
dólares disminuye el PIB real y la renta disponible, Y D , en 
10.000 millones, lo que provoca una reducción del consumo 
privado de 6.000 millones de dólares (PMC x variación de 
la renta disponible), datos que aparecen en la fila dos. Sin 
embargo, en la parte derecha de la tabla, el recorte de 10.000 
millones de dólares de las transferencias no afecta al PIB 
real en la primera ronda, pero disminuye la renta disponible, 
Y d , en 10.000 millones, lo que provoca una disminución del 
consumo de 6.000 millones de dólares en la segunda ronda. 
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a. Cuando las compras del gobierno disminuyen en 
10.000 millones de dólares, ¿cuál es la suma de las 
variaciones del PIB real después de diez rondas? 

b. Cuando el gobierno reduce las transferencias en 10.000 
millones de dólares, ¿cuál es la suma de las variaciones 
del PIB real después de diez rondas? 

c. Aplicando la fórmula del multiplicador a las variaciones 
del consumo público y a las variaciones de las transfe¬ 
rencias, calcula la variación total del PIB real causada 


por el descenso de las compras del gobierno en 10.000 
millones de dólares y por el recorte de las transferencias 
en 10.000 millones de dólares. ¿Qué explicación tiene 
la diferencia? (Pista: El multiplicador de las compras 
gubernamentales de bienes y servicios es 1/(1 - PMC). 
Pero, puesto que cada variación de 1 $ en las transferen¬ 
cias del gobierno solo genera una variación inicial del 
PIB real igual a MPC x 1 $, el multiplicador de las trans¬ 
ferencias gubernamentales es PMC/(\ - PMC).) 


















































































478 PARTE 7 POLÍTICA DE ESTABILIZACIÓN 


5. En cada uno de los casos siguientes existe o bien una bre¬ 
cha inflacionista o bien una brecha recesiva. Supongamos 
que la curva de oferta agregada es horizontal, de modo 
que la variación del P1B real provocada por un despla¬ 
zamiento de la curva de demanda agregada es igual a la 
magnitud del desplazamiento de la curva. Calcula la varia¬ 
ción de las compras de bienes y servicios, y la variación de 
las transferencias del gobierno que serían necesaiias para 
cerrar la brecha. 

a. El PIB real es 100.000 millones de dólares, el outpul 
potencial es 160.000 millones de dólares y la propen¬ 
sión marginal a consumir es 0,75. 

b. El PIB real es 250.000 millones de dólares, el output 
potencial es 200.000 millones de dólares y la propen¬ 
sión marginal a consumir es 0,5. 

c. El PIB real es 180.000 millones de dólares, el output 
potencial es 100.000 millones de dólares y la propen¬ 
sión marginal a consumir es 0,8. 

6. La mayoría de los macroeconomistas creen que es bueno 
que los impuestos actúen como estabilizadores auto¬ 
máticos reduciendo la magnitud del multiplicador. Sin 
embargo, un multiplicador más pequeño significa que 
para cerrar una brecha inflacionista o recesiva se necesita 
una mayor variación de las compras gubernamentales de 
bienes y servicios, de las transferencias o de los impuestos. 
¿Cómo podrías explicar esta aparente incoherencia? 

7 . La tabla adjunta muestra cómo se relacionan, en una eco¬ 
nomía concreta, las propensiones marginales a consumir 
con sus niveles de renta: 


Tramo de renta 

0 $- 20.000 $ 
20.001 $-40.000 $ 
40.001 $-60.000 $ 
60.001 $ -80.000 $ 
Sobre 80.000 $ 


Propensión marginal a consumir 

0,9 

0,8 

0,7 

0,6 

0,5 


a. Supongamos que el gobierno pone en marcha una polí¬ 
tica de aumento de sus compras de bienes y servicios. 
¿Cuál es, para cada tramo de renta de la tabla, el valor 
del multiplicador -es decir cuánto es lo que recupera el 
gobierno, en cada tramo de renta, por cada dólar gas¬ 
tado en compras de bienes y servicios? 

b. Si el gobierno tuviera que corregir una brecha recesi¬ 
va o inflacionista, ¿a qué grupo social debería dirigir 
principalmente su política fiscal de variación de las 
compras de bienes y servicios? 

8 . El superávit presupuestario de Macrolandia ha crecido 
continuadamente en los últimos cinco años. Dos responsa¬ 
bles de la política fiscal no están de acuerdo sobre cuáles 
son las razones por las que ha ocurrido esto. Uno afirma 
que un superávit presupuestario creciente refleja una 
economía en crecimiento; el otro opina que lo que refleja 
es que se está aplicando una política fiscal contractiva. 
¿Puedes determinar cuál de los dos tiene razón? Si no 
puedes, ¿por qué? 

9 . La Figura 15-9 muestra el déficit presupuestario observa¬ 
do y el déficit presupuestario ajustado por el ciclo de los 


Estados Unidos entre 1970 y 2011, expresados como p or . 
centaje del PIB real. Suponiendo que el output potencial 
permanece constanLe, utiliza esta figura para determinar 
en qué años, entre 1990 y 2009, aplicó el gobierno políticas 
fiscales s expansivas y en qué años aplicó políticas fiscales 
contractivas. 

10. Eres un asesor económico de una candidata a la presiden¬ 
cia de tu país. Ella Le pide que redactes un informe sobre 
las consecuencias económicas de una ley que obligue al 
gobierno federal a mantener el equilibrio presupuestario, 
y además que expreses tu opinión sobre si la candidata 
debería o no apoyar dicha ley. ¿Cuál sería tu respuesta? 

11. Tu compañero de estudios dice que la distinción entre el 
déficit presupuestario del gobierno y la deuda pública es 
similar a la distinción entre los ahorros y la riqueza de los 
consumidores. También dice que si los déficits presupues¬ 
tarios son altos, la deuda también lo es. ¿En qué puntos 
tiene razón tu compañero y en cuáles se equivoca? 

12. ¿En cuáles de los siguientes casos la magnitud de la deuda 
pública y la magnitud del déficit presupuestario indican 
que la economía puede enfrentarse en el futuro a proble¬ 
mas serios? 

a. La deuda pública es relativamente baja, pero el gobier¬ 
no está teniendo un gran déficit presupuestario porque 
está construyendo una red ferroviaria de alta velocidad 
que conectará las principales ciudades del país. 

b. La deuda pública es relativamente alta porque acaba 
de terminar una guerra financiada con déficit público, 
pero en actualidad el Estado solo genera un déficit pre¬ 
supuestario pequeño. 

c. La deuda pública es relativamente baja, pero el gobier¬ 
no está generando un déficit presupuestario para Vi 
financiar el pago de los intereses de la deuda. 

13. ¿Cómo afectaron o afectarían los siguientes hechos a 
la deuda pública actual y a los pasivos implícitos de los 
Estados Unidos? 

a. En 2003 el Congreso aprobó, y el presidente Bush 
sancionó, una Ley de Modernización de la Asistencia 
Sanitaria, por la que se aplican subvenciones a los 
medicamentos para los jubilados y los incapacitados. 
Algunas de esas ayudas entraron en vigor de inme¬ 
diato, pero otras no se harán efectivas hasta algún 
momento futuro. 

b. La edad a la que los jubilados pueden recibir el 100% 
de las prestaciones garantizadas por la Seguridad 
Social se eleva a 70 años para los futuros jubilados. 

c. Las prestaciones de la Seguridad Social para los futuros 
jubilados se limitan a las personas con bajos ingresos. 

d. Como los costes sanitarios crecen más deprisa que la 
tasa de inflación general, los incrementos de las presta¬ 
ciones de la Seguridad Social vienen determinados por 
el aumento anual de los costes sanitarios en lugar de 
por la tasa de inflación general. 

AMPLÍA TU COMPRENSIÓN 

14 . En 2012, los responsables de la política económica de 
Eastlandia hicieron una proyección del ratio de deuda/PIB 
y del ratio de déficit presupuestario/PIB para los diez años 
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siguientes, bajo diferentes escenarios de crecimiento del 
déficit. En la actualidad el PIB real es 1 billón de dólares 
y se espera que crezca un 3% cada año, la deuda pública 
a principios de año es 300.000 millones de dólares, y el 
déficit en 2012 es 30.000 millones de dólares. 


Ano 

PIB real 
(miles de 
millones 

de 

dólares) 

Deuda 
(miles de 
millones 

de 

dólares) 

Déficit 

presu¬ 
puestario 
(miles de 
millones 
de dólares) 

Deuda 
(porcen¬ 
taje del 
PIB real) 

Déficit 

presu¬ 
puestario 
(porcen¬ 
taje del 
PIB real) 

2012 

1.000 $ 

300$ 

30$ 

? 

? 

2013 

1.030 

? 

? 

? 

? 

2014 

1.061 

? 

? 

? 

? 

2015 

1.093 

? 

? 

? 

? 

2016 

1.126 

? 

? 

? 

? 

2017 

1.159 

? 

? 

? 

? 

2018 

1.194 

? 

? 

? 

? 

2019 

1.230 

? 

? 

? 

? 

2020 

1.267 

? 

? 

? 

? 

2021 

1.305 

? 

? 

? 

? 

2022 

1.344 

? 

? 

? 

? 

a. Completa la tabla adjunta con los datos de los ratios de 


deuda/PIB y de déficit presupuestario/PIB de esta eco¬ 
nomía, si el déficit presupuestario permanece constan¬ 
te en 30.000 millones de dólares durante los diez años 
siguientes. (Recuerda que la deuda pública crecerá en 
una cantidad igual al déficit del año anterior). 

b. Completa la tabla con los datos de los ratios de deuda/ 
PIB y de déficit presupuestario/PIB de esta economía si 
el déficit presupuestario crece un 3% cada año durante 
los diez años siguientes. 

c. Vuelve a completar la tabla con los datos de los ratios 
de deuda/PIB y de déficit presupuestario/PIB de esta 
economía si el déficit presupuestario crece un 20% 
cada año durante los diez años siguientes. 

d. ¿Qué les ocurre a los los ratios deuda/PIB y déficit 
presupuestario/PIB durante los diez años siguientes en 
cada uno de los tres escenarios diferentes? 

15. A diferencia de los hogares, los gobiernos frecuentemente 
pueden soportar deudas importantes. Por ejemplo, en 
2011, el gobierno federal de los Estados Unidos tenía una 
deuda total de 14,8 billones de dólares, aproximadamen¬ 
te igual al 102,7% del PIB. En esos momentos, según el 
Tesoro, el interés medio que el gobierno pagaba por esa 
deuda era el 2,2%. Sin embargo, los déficits públicos se 
hacen difíciles de sobrellevar cuando hay pendientes deu¬ 
das públicas muy grandes. 

a. Calcula el coste monetario de los intereses anuales de 
la deuda total del gobierno con los datos citados más 
arriba. 


b. Si el gobierno mantuviera un presupuesto equilibrado, 
sin tener en cuenta el pago de intereses, ¿a qué tasa 
debería crecer el PIB para que el ratio deuda/PIB per¬ 
maneciera constante? 

c. Calcula el incremento total de la deuda pública si en 
2012 el gobierno incurre en un déficit de 600.000 millo¬ 
nes de dólares. 

d. ¿A qué tasa debería crecer el PIB para que el ratio 
deuda/PIB permaneciera constante si el déficit de 2012 
fuera 600.000 millones de dólares? 

e. ¿Por qué la medida preferida de la deuda de un país 
es el ratio deuda/PIB en lugar del valor nominal de la 
deuda? ¿Por qué es importante para un gobierno man¬ 
tener esta cifra bajo control? 

16. Durante una entrevista realizada en 2008, el Ministro de 
Hacienda de Alemania, Peer Steinbrueck, dijo: "Tenemos 
que vigilar que en Europa y fuera de ella no aparezca nada 
parecido a una combinación de bajo crecimiento y alta 
inflación -algo a lo que los expertos llaman estanflación”. 
Esta situación se puede representar por el desplazamien¬ 
to de la curva de oferta a corto plazo, SjRASi, a su nueva 
posición, SRAS 2 , con el nuevo punto de equilibrio, E 2 , de la 
figura adjunta. En este ejercicio, tratamos de entender por 
qué la estanflación es especialmente difícil de gestionar 
utilizando la política fiscal. 



Brecho recesiva 


a. ¿Cuál sería la política fiscal adecuada para enfrentarse a 
esta situación si la principal preocupación del gobierno 
fuera mantener el crecimiento económico? Utilizando el 
gráfico, muestra el efecto de esa política sobre el punto 
de equilibrio y sobre el nivel agregado de precios. 

b. ¿Cuál sería la política fiscal adecuada para enfrentarse 
a esta situación si la principal preocupación del 
gobierno fuera mantener la estabilidad de precios? 
Utilizando el gráfico, muestra el efecto de esa política 
sobre el punto de equilibrio y sobre el nivel agregado 
de precios. 

c. Analiza la eficacia de las políticas de los apartados a y 
b para luchar contra la estanflación. 
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El dinero, la banca y 
los bancos centrales 

u_ 

dinero falso 



El dinero es el principal vínculo entre las diferentes partes de una eco¬ 
nomía moderna. 


E L 2 DE OCTUBRE DE 2004, AGENTES 
del FBI y del Servicio Secreto de los 
Estados Unidos se incautaron de un con¬ 
tenedor que acababa de llegar a Newark 
(Nueva Jersey) en un barco procedente 
de China. Dentro del contenedor, debajo 
de unas cajas cargadas de juguetes de 
plástico, encontraron lo que estaban bus¬ 
cando: más de 300.000 dólares en billetes 
falsos de 100 dólares. Dos meses después 
fue interceptado otro cargamento con 3 
millones de dólares en billetes falsos. El 
Gobierno y los agentes de la ley dijeron 
Públicamente que los billetes -una falsifi¬ 
cación de altísima calidad, casi imposibles 
de distinguir de los auténticos- esta¬ 
ban siendo producidos por el gobierno de 
Corea del Norte. 


Lo gracioso del caso es que unos trozos 
de papel cuidadosamente decorados tienen 
un valor intrínseco muy pequeño o nulo. De 
hecho, un billete de 100 $ impreso en color 
azul o anaranjado no valdría ni siquiera lo 
que vale el papel en el que está impreso. 
Pero, si el color de ese trozo de papel tan bien 
decorado fuera el tono adecuado de verde, la 
gente pensaría que es dinero, y lo aceptaría 
como pago de bienes y servicios muy reales. 
¿Por qué? Porque creen, correctamente, que 
pueden hacer con él lo mismo que con el 
dinero: intercambiar ese trozo de papel verde 
por bienes y servicios auténticos. 

En realidad hay un enigma: si un billete 
falso de 100 $ hecho en Corea del Norte 
entra en los Estados Unidos y nadie se da 
cuenta nunca de que es falso, ¿quién resul- 


QUÉ APRENDEREMOS 
EN ESTE CAPÍTULO 


1 Las diferentes funciones que 
desempeña el dinero y las distintas 
formas que adopta en una economía. 

I Cómo las acciones de los bancos 
privados y del banco central 
determinan la oferta monetaria de un 
país. 

) Cómo utiliza el banco central las 
operaciones de mercado abierto para 
modificar los tipos de interés. 


ta perjudicado? Aceptar un billete falso de 
100 $ no es como comprar un coche que 
resulta ser un cacharro o comprar una comi¬ 
da que resulta ser incomible; mientras no se 
descubra que el billete es falso, irá pasando 
de mano en mano exactamente igual que 
un billete de 100 $ auténtico. La respuesta a 
este enigma, como aprenderemos más ade¬ 
lante en este capítulo, es que las víctimas 
reales de la falsificación norcoreana son 
los contribuyentes estadounidenses, por¬ 
que los dólares falsos reducen los ingresos 
disponibles para financiar las actividades 
del gobierno de EE. UU. Por eso el Servicio 
Secreto controla con diligencia la integridad 
de la moneda estadounidense, investigando 
inmediatamente cualquier sospecha de fal¬ 
sificación de dólares. 

Los esfuerzos del Servicio Secreto con¬ 
firman que el dinero no es como los demás 
bienes y servicios; desempeña una función 
única en la economía, como canal esencial 
que conecta las diferentes partes de una 
economía moderna. En este capítulo estu¬ 
diaremos las funciones que desempeña 
el dinero, a continuación veremos cómo 
funciona un sistema monetario moder¬ 
no y analizaremos las instituciones que 
lo sustentan y lo regulan. Este tema es 
importante en sí mismo, y además es la 
base esencial para el entendimiento de la 
política monetaria, que examinaremos en 
el capítulo siguiente. 
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Dinero es cualquier activo que se 
pueda utilizar fácilmente para comprar 
bienes y servicios. 

Un activo es líquido si se puede 
convertir rápidamente en efectivo sin 
sufrir una gran pérdida de valor. 

El efectivo en circulación, o 
efectivo en manos del público, son 
los billetes y monedas en manos de 
los ciudadanos. 

Los depósitos a la vista son 
cuentas bancadas contra las que es 
posible girar cheques. 

La oferta monetaria es el valor total 
de los activos financieros de una 
economía que se consideran dinero. 


El significado del dinero 

n las conversaciones cotidianas, la gente utiliza a menudo el término dinero en 

el sentido de "riqueza”. Si tú preguntas "¿cuánto dinero tiene Bill Gates?”, l a res- 

puesta será algo como, "Bueno, unos 50.000 millones de dólares, más o menos, 
pero ¿quién va a contarlo?”. Es decir, la cifra incluye el valor de las acciones, los bonos, 
las propiedades inmobiliarias y los otros activos de los que es propietario. 1 
Pero la definición económica del dinero no incluye todas las formas de riqueza. 

Los billetes que llevas en la billetera son dinero; otras formas de riqueza -como los 
coches, las casas o las acciones- no son dinero. ¿Qué distingue al dinero de las otras 
formas de riqueza según el criterio de los economistas? 

¿Qué es dinero? 

El dinero se define en términos de lo que hace: dinero es cualquier activo 
que puede utilizarse fácilmente para comprar bienes y servicios Un activo es 
líquido si se puede convertir en efectivo sin mucha pérdida de valor. El dinero 
consiste en el efectivo, que es líquido por definición, y en otros activos que tienen 

una liquidez elevada. JM 

Puedes ver la diferencia entre el dinero y los demás activos preguntándote como 
pagas la compra. La persona que esté en la caja registradora de la tienda aceptará 
tus billetes a cambio de leche o pizza congelada -pero no aceptara tus acciones o 
una colección de postales de béisbol de época. Si quieres convertir en alimentos tus 
acciones o tu colección de postales de béisbol, tendrás que venderlas es decir, inter¬ 
cambiarlas por dinero- y después utilizar ese dinero para hacer la compra. 

Por supuesto, muchas tiendas te permiten escribir un cheque contra tu cuenta 
bancaria y lo aceptan a cambio de bienes (o te permiten pagar con una tarjeta de cré¬ 
dito vinculada a tu cuenta bancaria). ¿Esto hace que tu cuenta bancaria sea dinero, 
aunque no lo hayas convertido en efectivo? Sí. El efectivo en circulación -el efectivo 
que se encuentra en manos del público- se considera dinero. Pero también lo son 
los depósitos bancarios a la vista -depósitos en cuentas corrientes contra las 

que se pueden girar cheques. , . . ., i 

•Son el efectivo y los depósitos bancarios a la vista los únicos activos considerados 
como dinero? Depende. Como veremos más adelante, existen dos definiciones muy 
utilizadas de la oferta monetaria, que es el valor total de los activos financieros de 
la economía que se consideran dinero. La definición más estrecha consi era que so o 
son dinero los activos más líquidos: el efectivo en manos del público, los cheques de 
viaje y los depósitos a la vista contra los que se pueden escribir cheques. La ^definición 
más amplia incluye estas tres categorías más otros activos que son casi conver - 
bles en cheques, como los depósitos en cuentas de ahorro, que pueden transdenrsea 
cuentas corrientes con una simple llamada de teléfono o un clic en el ratón del orde¬ 
nador. Estas dos definiciones de oferta monetaria, sin embargo, tienen en comí q 
distinguen entre los activos que se pueden utilizar fácilmente para adquirir bienes y 

El’dinerodTsempeña una función crucial en la generación de las ganancias dd 
comercio, porque hace posibles los intercambios indirectos. Piensa en lo que -.oaa 
cuando un cirujano cardiovascular compra una nevera nueva. El cirujano tienes 
vicios muy valiosos que ofrecer -principalmente, operaciones de corazón, 
de la tienda tiene bienes valiosos que ofrecer -neveras y otros electrodomésticos^ 
intercambio sería extremadamente difícil para ambos si, en lugar u i iza ' 

tuvieran que intercambiar directamente, mediante trueque, los bienes y se ^’ C ’ io 
ofrece cada uno. En un sistema de trueque, el cirujano cardiovascular y el pr p 
de la tienda de electrodomésticos solo podrían intercambiar si el dueño e 
quisiera una operación de corazón y el cirujano quisiera una nevera nueva^ 

Esto se conoce como el problema de encontrar una "doble coincidencia de deseos 
en un sistema de trueque, dos individuos solo pueden hacer un intercambio si caá 
uno quiere lo que el otro tiene para ofrecer. El dinero resuelve este problema^ los 
individuos pueden intercambiar los bienes o servicios que tienen por dinero, V 

cambiar el dinero por los bienes o servicios que quieren. denender 

Puesto que la posibilidad de hacer transacciones con dinero en lugar de d p 
del trueque hace más sencilla la obtención de las ganancias del comercio, el ü 
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■ 0 a umenta el bienestar aunque no produzca nada directamente. Como dijo Adam 
Smith, el dinero "puede muy adecuadamente ser comparado con una carretera que, 
■¡mientras circulan por ella hacia el mercado toda la paja y todo el grano del país, ella 
uiisma no produce ni una pizca de ninguno de los dos". 

Examinemos más de cerca las funciones que el dinero desempeña en la econo¬ 
mía. 


Un medio de pago es un activo 
que los individuos adquieren para 
intercambiarlo por bienes y servicios 
en vez de para su propio consumo. 

Un depósito de valor es un medio 
para almacenar poder adquisitivo a lo 
largo del tiempo. 


Funciones del dinero 

En cualquier economía moderna el dinero desempeña principalmente tres funciones: 
es un medio de pago, un depósito de valor y una unidad de cuenta. 

1. Medio de pago Nuestro ejemplo del cirujano cardiovascular y la nevera ilustra 
la función del dinero como medio de pago -un activo que los individuos utilizan 
para intercambiarlo por bienes y servicios en lugar de para consumirlo. La gente no 
come billetes; en lugar de eso, los utilizan para intercambiarlos por comestibles y por 
otros servicios. 

En tiempos normales, la moneda oficial de un país determinado -el dólar en 
los Estados Unidos, el peso en México, y así sucesivamente- es también el medio de 
pago utilizado en prácticamente todas las transacciones realizadas en ese país. En 
tiempos problemáticos económicamente, sin embargo, otros bienes o activos des¬ 
empeñan muchas veces esta función en lugar del dinero. Por ejemplo, en épocas de 
turbulencias económicas, la gente recurre a monedas de otros países como medio 
de pago: los dólares estadounidenses desempeñaron este papel en países latinoame¬ 
ricanos con problemas, igual que los euros en los países de Europa del Este cuando 
también tenían problemas. En un famoso ejemplo, los cigarrillos funcionaron como 
medio de pago en los campos de prisioneros de guerra durante la Segunda Guerra 
Mundial: incluso los prisioneros no fumadores intercambiaban bienes y servicios 
por cigarrillos, porque estos podían ser fácilmente intercambiados, a su vez, por 
otros bienes y servicios. Durante la inflación galopante de Alemania en 1923, bienes 
como los huevos y el carbón se utilizaron como medios de pago durante un breve 
lapso de tiempo. 




LAS MONEDAS FUERTES 




Los estadounidenses tienden a pensar que el dólar es la 
principal moneda del mundo -y sigue siendo la moneda 
con más probabilidad de ser aceptada como medio de 
pago en todo el mundo. Pero hay otras monedas que 
también son importantes. Una medida sencilla de la 
importancia de una moneda es el valor de la cantidad de 
ella que hay en circulación. La figura adjunta muestra el 
valor, en miles de millones de dólares, de la cantidad de 
las cuatro principales monedas que había en circulación 
a finales de 2010. Resulta que el dólar solo ocupa el 
número 2, detrás del euro. La preeminencia del euro no 
es una sorpresa, puesto que el conjunto de las econo¬ 
mías de los países que usan el euro, la eurozona, es casi 
tan grande como la economía de los Estados Unidos. 

Y a pesar de que su economía es mucho más pequeña, 
Japón está justo detrás de los Estados Unidos, principalmen 



Estados Eurozona Japón China 
Unidos 


te porque los japoneses tienden a utilizar efectivo mucho más 
que cheques. 




Fuentes: Banco de la Reserva Federal de San Luís; Banco Central Europeo; Banco de Japón; Banco Popular de China. 
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POLÍTICA DE ESTABILIZACIÓN 


Una unidad de cuenta es una 
medida que se utiliza para fijar 
los precios y para hacer cálculos 
económicos. 

El dinero-mercancía es un bien que 
se utiliza como medio de pago y que 
tiene valor intrínseco para otros usos. 

El dinero respaldado por 
mercancías es un medio de pago 
que no tiene valor intrínseco y cuyo 
valor final está garantizado por la 
promesa de que puede ser canjeado 
por bienes valiosos. 


2. Depósito de valor Para poder actuar como medio de pago, el dinero también 
tiene que ser un depósito de valor -un medio para almacenar poder adquisitivo a l<> 
largo del tiempo. Para ver por qué es necesario, imagina que tienes que manejar u na 
economía en la que el medio de pago son bolas de helado. Una economía así ensegu¡d a 
padecería de, digamos, "derretimiento monetario”: el medio de pago se convertiría 
frecuentemente en una pasla pringosa antes de que pudieras utilizarlo paia comprar 
alguna otra cosa. Por supuesto, el dinero no es en absoluto el único depósito de valor. 
Cualquier activo que mantenga su poder adquisitivo a lo largo del tiempo, lo es. P 0 , 
eso, la lunción de depósito de valor es una característica necesaria, pero no es un 
rasgo distintivo del dinero. 

3. Unidad de cuenta Finalmente, el dinero normalmente sirve como unidad de 
cuenta -la medida comúnmente aceptada que utilizan los individuos para fijar los 
precios y para hacer cálculos económicos. Para entender la impoitancia de esta fun¬ 
ción, consideremos un hecho histórico: durante la Edad Media los campesinos gene¬ 
ralmente tenían que pagar a los propietarios de la tierra con bienes y con trabajo, en 
lugar de con dinero. Por ejemplo, un campesino podía estar obligado a trabajar las tie¬ 
rras del señor un día a la semana y a entregarle más de la quinta parte de su cosecha. 

Hoy en día los alquileres, como otros precios, están especificados casi siempre en 
términos monetarios. Esto hace que las cosas estén mucho más claras, imaginemos 
lo difícil que sería decidir qué apartamento alquilamos si los propietarios actuales 
siguiesen las prácticas medievales. Supongamos, por ejemplo, que el señor Smith le 
dice que te alquilará una vivienda si limpias la suya dos veces a la semana y le llevas 
un kilo de carne al día, mientras que el señor Jones quiere que limpies su casa solo 
una vez a la semana pero quiere cuatro kilos de pollo al día. ¿Cuál de las dos ofertas 
es mejor? No es fácil saberlo. Si, en lugar de esto, Smith te pide 600 $ al mes y Jones 
quiere 700 $, la comparación es sencilla. En otras palabras, sin una medida aceptada 
con generalidad por todos, los términos de una transacción son más difíciles de deter¬ 
minar, lo que hace más difícil llevar a cabo transacciones y aprovechar las ganancias 
del intercambio. 


Tipos de dinero 

Bajo una forma u otra, el dinero se viene utilizando desde hace miles de años. Durante 
la mayor parte de ese tiempo, la gente utilizó dinero-mercancía: el medio de pago 
era un bien, normalmente oro o plata, que tenía valor intrínseco para otros usos. Esos 
usos alternativos le daban al dinero-mercancía un valor independiente de su I unción 
como medio de pago. Por ejemplo, los cigarrillos, que sirvieron como moneda en los 
campos de prisioneros de guerra durante la Segunda Guerra Mundial, también eran 
valiosos porque muchos prisioneros fumaban. El oro era valioso porque se utiliza al 
para fabricar joyas y orfebrería, aparte del hecho de ser acuñado en monedas. I 

En 1776, año en que se declaró la independencia de los Estados Unidos y en el 
que Adam Smith publicó La riqueza de las naciones, estaba muy extendido el uso de 
papel moneda (billetes), además de las monedas de oro o plata. Pero, a diterencia 
de los billetes actuales, este papel moneda consistía en billetes emitidos por bancos 
privados que prometían canjearlos por oro o plata si se les pedía. Es decn, e P a P$B 
moneda que sustituyó inicialmente al dinero mercancía era dinero respaldado por 
mercancías, un medio de pago sin valor intrínseco, cuyo verdadero valor estaba 
garantizado por una promesa de que siempre podría ser canjeado poi un bien va loso,, 

cuando se solicitara. } 

La gran ventaja del dinero respaldado por mercancías respecto al oro y la pía» 
era que inmovilizaba menos recursos valiosos. Aunque un banco emisor de billetes 
todavía tenía que conservar cierta cantidad de oro y plata, solo necesitaba mantene 
las cantidades imprescindibles para atender las peticiones de canje de sus billetes. I 
podía confiar en el hecho de que en un día normal solo se reintegraría una fracción 
de los billetes emitidos. Por eso, el banco solo necesitaba mantener en sus cajas tuer¬ 
tes en forma de oro y plata, una fracción del valor total de sus billetes en circulación 
Podía prestar el resto de los metales preciosos a los que quisieran utilizarlos, s 
permitía a la sociedad utilizar el oro y la plata restantes para otros propósitos, sin que 
se perdiera la capacidad de aprovechar las ganancias del comercio. 
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L En un famoso pasaje de La riqueza de las naciones, Adam Smith describía el papel 
moneda como "un sendero a través del aire". Smith estaba haciendo una analogía 
^tre el dinero y una carretera imaginaria cuyo trazado no atravesara tierras valiosas. 
Una carretera en realidad proporciona un servido útil, pero tiene un coste: las tierras 
e podrían cultivarse en lugar de ser pavimentadas. Si la carretera se construyera 
en el aire, no destruiría tierras útiles. Como Smith comprendió, cuando los bancos 
sustituyeron el oro y la plata por trozos de papel, estaban consiguiendo algo parecido: 
reducir la cantidad de recursos reales utilizados por la sociedad para proporcionar 
las funciones del dinero. 

En este punto te podrías preguntar: ¿por qué no dejar de utilizar totalmente el 
oro v la plata en el sistema monetario, incluso como respaldo del papel moneda? 
pe hecho, el sistema monetario actual va aún más lejos que el sistema que Smith 
admiraba, porque ha eliminado cualquier función desempeñada por el oro y la plata. 
Un billete actual no es dinero-mercancía, ni siquiera es dinero respaldado por mer¬ 
cancías. Por el contrario, su valor procede totalmente del hecho de que es aceptado 
con generalidad como medio de pago, una función que, en último término proviene de 
las leyes de cada país. El dinero cuyo valor como medio de pago se deriva en exclusiva 
de su estatus jurídico como medio de pago se denomina dinero fiduciario porque 
existe por un mándalo del gobierno. En inglés es “fíat money", donde fiat es un térmi¬ 
no histórico utilizado para designar una política declarada por un regulador. 

El dinero fiduciario tiene dos ventajas fundamentales sobre el dinero respaldado 
por mercancías. Primero, es incluso más que un "sendero a través del aire" -su crea¬ 
ción no utiliza ningún recurso real, excepto el papel en el que se imprime. Segundo, 
la oferta monetaria se puede ajustar basándose en las necesidades de la economía, 
en lugar de depender de la cantidad de oro o plata que descubran los buscadores de 
estos metales. 

El dinero fiduciario, sin embargo, plantean algunos riesgos. En la historia con la 
que empezábamos este capítulo, describíamos uno de esos riesgos -las falsificacio¬ 
nes. Los falsificadores usurpan un privilegio al gobierno, que es el único que tiene 
el derecho legal a imprimir billetes. Y la ganancia que obtienen los falsificadores al 
intercambiar billetes falsos por bienes y servicios auténticos la consiguen a expensas 
del gobierno, que cubre una parte pequeña, pero no irrelevante, de sus propios gastos 
emitiendo nueva moneda para satisfacer una demanda de dinero creciente. 

El riesgo más importante es que los gobiernos que pueden crear dinero siempre 
que quieren, tengan la tentación de abusar de ese privilegio. 


Dinero fiduciario es un medio de 
pago cuyo valor se deriva únicamente 
de su condición oficial de ser medio 
de pago. 

Un agregado monetario es una 
medida global de la oferta monetaria. 

Cuasi-dinero son los activos 
financieros que no se pueden 
utilizar directamente como medio de 
pago pero que se pueden convertir 
fácilmente en efectivo o en depósitos 
a la vista. 


Medición de la oferta monetaria 

La Reserva Federal (una institución de la que hablaremos 
enseguida) calcula el tamaño de dos agregados mone¬ 
tarios, medidas globales de la oferta monetaria, que se 
diferencian en lo estricta que es la definición de dinero en 
cada caso. Los dos agregados se conocen por los nombres, 
un Lanto crípticos, de MI y M2. (Se solía calcular un tercer 
agi^egado llamado -lo has adivinado- M3, pero en 2006 la 
Reserva Federal llegó a la conclusión de que esa medida 
había dejado de ser útil). 

MI, la definición más estricta, solo contiene la moneda 
en manos del público (conocida también como efectivo), 
los cheques de viaje y los depósitos bancarios a la vista o 
cuentas corrientes bancarias. M2 añade a estos algunos 
otros activos, llamados frecuentemente cuasi-dinero 
-activos financieros como las cuentas de ahorro, que no 
se pueden utilizar directamente como medio de pago, 
pero que se pueden convertir con facilidad en efectivo o 
en depósitos a la vista. Otros ejemplos son los depósitos a 
plazo, como los certificados de depósitos de pequeño valor 
(llamados CDs por sus siglas en inglés), contra los que no 
se pueden girar cheques, pero que pueden ser retirados en 
cualquier momento antes de su vencimiento si se paga una 


¡TRAMPAS! 


LO QUE NO ESTÁ EN LA OFERTA MONETARIA 
¿Forman parte de la oferta monetaria activos financieros como las 
acciones y los bonos? No, no bajo ninguna definición, porque no son 
suficientemente líquidos. 

Mi está formada, aproximadamente, por los activos que puedes 
usar para hacer la compra: dinero, cheques de viaje y depósitos a 
la vista (en la medida en que tu supermercado acepte cheques o 
tarjetas de crédito). M 2 es más amplia, porque incluye cosas como 
los depósitos de ahorro, que pueden ser convertidos en Mi con faci¬ 
lidad y rapidez. Por ejemplo, normalmente puedes traspasar fácil¬ 
mente dinero de tu cuenta de ahorro a tu cuenta corriente, con un 
clic del ratón o con una llamada a un servicio telefónico automático. 

Por el contrario, convertir un bono o una acción en dinero requie¬ 
re venderlos -para lo que habitualmente se necesita cierto tiempo, 
además de pagar una comisión a un intermediario financiero. Esto 
hace que esos activos sean mucho menos líquidos que los depósi¬ 
tos bancarios. Por eso las acciones y los bonos, a diferencia de los 
depósitos bancarios, no se consideran dinero. 










































486 PARTE 7 POLÍTICA DE ESTABILIZACIÓN 


figura 16-1 Agregados monetarios de los EE. UU., septiembre de 2011 


La Reserva Federal utiliza dos definiciones de la 
oferta monetaria, MI y M2. Como se ve en el panel 
(a), más de la mitad de MI consiste en depósitos a la 
vista, siendo el efectivo en manos del público prác¬ 
ticamente la totalidad del resto. M2, como se mues¬ 
tra en el panel (b), tiene una definición mucho más 
amplia: incluye MI y toda una variedad de depósitos 
y de activos similares a depósitos, lo que la hace casi 
cinco veces mayor. 

Fuente: Banco de la Reserva Federal de San Luis. 


(a) MI = 2.136,9 

(miles de millones de dólares) 


Depósitos a la vista, 
Efectivo en manos 1.149,7 $ 
del público, 54% 

982,8 $ 

46% 


í 


Cheques de viaje, 
4,4 $ 

0 % 


(b) M2 = 9.603,6 

(miles de millones de dólares) 

Fondos en el mercado monetario, 

715,9 $ 

Depósitos a plazo, 
792,7$ 

8% 



señalización Puesto que el efectivo en manos del público y los depósitos a la vista se 
pueden utilizar directamente como medios de pago, MI es la medida mas liquida del 

dÍne La° Figura 16-1 muestra la composición de MI y M2 observada en los Estados 
Unidos en septiembre de 2011, expresada en miles de millones de dolares. MI estaba 
valorada en 2 136 9 miles de millones, de los que algo menos de la mitad era efecti- 
.“nos del público, «si iodo el resto eran depósi.» . U v^ta , una Irae^on 
minúscula eran cheques de viaje. MI representa a su vez el 22% de M2, cuyo total 
cifraba en 9 603 6 miles de millones. M2 es la suma de MI más otros tipos de activos. 
dStloTde depóshos bancarios, conocidos como depósitos de ahorro y depósitos a 
ÍaVo ‘S.t.iTnguno de los cuales es posible girar cheques, y los fondos del mercado 
monetario, que son fondos de inversión que sólo invierten en activos líquidos, y q« 
con muv narecidos a los depósitos bancarios. Estos activos cuasi-dmero pagan 
reses, a diferencia del efectivo (la moneda en manos del público), y norma men e $ 
interés que pagan es mayor que el de los depósitos a la vista. 


PARA MENTES INQUIETAS _f 


¿QUÉ PASA CON TODO ESE DINERO? 

Los lectores más atentos quizá estén 
algo sorprendidos por una de los datos 
de la oferta monetaria: casi un billón 
de dólares en efectivo en manos del 
público. Esto son casi 3.000 dólares 
en efectivo por cada hombre, mujer y 
niño en los Estados Unidos. ¿Cuánta 
gente conoces que se pasee con 3.000 
dólares en su cartera? No mucha, la 
verdad. ¿Dónde está entonces todo ese 
efectivo? 

Una parte de la respuesta es que no 
está en las billeteras individuales -está en 
las cajas registradoras. Las empresas, al 


igual que los particulares, necesitan tener 
efectivo. 

Los economistas creen que el efectivo 
desempeña también un papel importante 
en las transacciones que la gente quiere 
mantener ocultas. Las pequeñas empre¬ 
sas y los trabajadores autónomos fre¬ 
cuentemente prefieren que se les pague 
en efectivo para ocultar al fisco una parte 
de sus ingresos. Además, los traficantes 
de droga y otros delincuentes obviamente 
tampoco quieren dejar rastro bancario de 
sus actividades. De hecho, algunos ana¬ 
listas han tratado de estimar el volumen 


de actividades ilegales que tienen lugar en 
una economía a partir de la cantidad tota 
de efectivo que mantiene el público. 

Pero la razón principal de estas enor¬ 
mes tenencias de efectivo es, sin embar 
go, la utilización de los dólares america 
nos en el extranjero. La Reserva Federal 
estima que el 60% de la moneda emitida 
está en realidad fuera del país -sobre 
todo, en países cuyos residentes tienen ^ 
tan poca confianza en sus propias mone 
das nacionales que el dólar se ha conver 
tido en un medio de pago con aceptación 
general. 
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A ECONOMIA EN ACCION 


UK historia del dólar 

L os billetes de dólar USA son una moneda puramente fiduciaria: no tienen valor 
intrínseco ni están respaldados por nada que lo tenga. Pero la moneda de los Estados 
Unidos no siempre fue así. En los primeros años del asentamiento europeo, las colonias 
que acabarían convirtiéndose en los Estados Unidos utilizaban dinero mercancía, que en 
buena parte consistía en monedas de oro y plata acuñadas en Europa. Pero esas monedas 
eran escasas en el otro lado del Atlántico, por lo que los colonos utilizaban otras muchas 
formas de dinero mercancía. Por ejemplo, los colonos de Virginia utilizaban el tabaco 
como dinero, y los del noreste, las conchas de un tipo de almeja de la zona. 

Más adelante en la historia americana se generalizó el papel moneda respaldado 
por mercancías. Pero no era el papel moneda como lo conocemos ahora, emitido por 
el gobierno y firmado por el secretario del Tesoro. Hasta la guerra civil de EE. UU., el 
gobierno federal no emitía papel moneda. En lugar de eso, los billetes de dólar eran 
emitidos por bancos privados que se comprometían a cambiarlos 
por monedas de plata cuando se les pidiera. Estas promesas no 
siempre eran creíbles porque los bancos quebraban de vez en 
cuando, dejando a los tenedores de esos billetes con simples trozos 
de papel sin valor alguno. Es natural que los particulares fueran 
reacios a aceptar la moneda de cualquier banco del que se rumo- 
[ rease que tenía problemas financieros. En este sistema de dinero 
privado, algunos dólares eran menos valiosos que otros. 

Un legado curioso de aquella época fueron los billetes emitidos 
por el Citizens’ Bank of Louisiana, con sede en Nueva Orleans, que 
estaban entre los más usados en los estados del sur. Aquellos billetes 
estaban impresos en inglés por una cara y en francés por la otra. 

(En aquella época mucha gente de Nueva Orleans, originariamente 
una colonia francesa, hablaba francés). Por eso, el billete de diez 
dólares ponía Ten en una cara y Dix -diez en francés- en la otra. 

Esos billetes de diez dólares empezaron a llamarse “dixies”, lo que 
probablemente dio origen al apodo que reciben los estados del sur. 

El gobierno federal empezó a emitir billetes oficiales, llamados 
"greenbacks", durante la guerra civil para contribuir a la financiación de la contienda. 

Al principio, los greenbacks no tenían un valor fijo en términos de mercancías. A par¬ 
tir de 1873 el gobierno federal garantizó el valor de un dólar en términos de oro, con 
lo que los dólares se convirtieron en dinero respaldado por mercancías. 

En 1933, cuando el presidente Franklin D. Roosevelt rompió el vínculo entre los 
dólares y el oro, su propio responsable del presupuesto -que temía que la gente per¬ 
diera confianza en el dólar si dejaba de estar respaldado por oro-, exclamó alarmado: 
"¡Eso será el fin de la civilización occidental!". No lo fue. Unos años más tarde se vol¬ 
vió a restablecer el vínculo entre el dólar y el oro y más adelante, en agosto de 1971, 
se volvió a abandonar -parece que definitivamente. A pesar de los malos augurios, 
el dólar estadounidense sigue siendo la moneda más utilizada del mundo. (En estos 

I momentos es la segunda más utilizada, después del euro). 

O*# 
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COMPRUEBA SI LO HAS ENTENDIDO 


16-1 


1. Supongamos que tienes un cheque-regalo canjeable por productos en una serie de estable¬ 
cimientos comerciales. ¿Es dinero este cheque-regalo? ¿Por qué sí o por qué no? 

2. Aunque la mayoría de las cuentas corrientes pagan un pequeño interés, los depositantes 
podrían obtener un interés más alto si compraran un certificado de depósito (CD). La diferen¬ 
cia entre un certificado de depósito y una cuenta corriente es que el depositante paga una 
penalización por retirar el CD antes del plazo acordado -que puede ser de varios meses o 
de varios años. Los certificados de depósitos pequeños forman parte de M2, pero no de MI. 
¿Puedes explicar por qué no son parte de MI? 

Explica por qué un sistema de dinero respaldado por mercancías utiliza los recursos más efi¬ 
cientemente que un sistema de dinero-mercancía. 

Las soluciones están al final del libro. 


M 

Hasta la guerra civil, el gobierno de los Estados Unidos no emi¬ 
tió billetes de banco oficiales. 


▼ Repaso rápido 


Dinero es cualquier activo que 
se pueda utilizar fácilmente para 
comprar bienes y servicios. Incluye 
monedas y billetes, que son líquidos 
por definición, así como otros activos 
muy líquidos. El efectivo en manos 
del público y los depósitos a la vista 
forman parte ambos de la oferta 
monetaria. 

El dinero desempeña tres funciones: 

medio de pago, depósito de valor y 
unidad de cuenta. 

Históricamente el dinero adoptó pri¬ 
mero la forma de dinero-mercancía, 
y después, la de dinero respaldado 
por mercancía. Hoy en día el dinero 

es dinero fiduciario. 

La oferta monetaria se mide median¬ 
te dos agregados monetarios: Mi 
y M 2 . Mi incluye el efectivo, los 
depósitos a la vista y los cheques de 
viaje; M 2 está formado por Mi más 
varios tipos de cuasi-dinero. 






















































488 PARTE 7 


POLÍTICA DE ESTABILIZACIÓN 


Las reservas bancarias son el 
efectivo que las entidades bancarias 
mantienen en sus cajas fuertes más 
los depósitos que mantienen en el 
banco central de la nación. 

Un balance es una herramienta que 
se utiliza para analizar la posición 
financiera de un negocio, y muestra 
en una tabla simple los activos del 
negocio (a la izquierda) y los pasivos 
(a la derecha). 


La función monetaria de los bancos 

n los Estados Unidos aproximadamente la mitad de MI, la definición más est * 
ta de la oferta monetaria, es el efectivo en manos del público: billetes de 1 $ a* 
5 $, etc. Es obvio de dónde procede ese efectivo: lo emite el Tesoro de los Esta'd< ^ 
Unidos. Pero el resto de MI consiste en depósitos a la vista, y los depósitos son 
mayor parte de M2, la definición más amplia de oferta monetaria. En cualquiera de 
las dos medidas, por tanto, los depósitos bancarios son el componente más importan 
te de la oferta monetaria. Y este hecho nos lleva a nuestro siguiente tema: la función 
monetaria de los bancos. 


Qué hacen los bancos 

Un banco utiliza sus activos líquidos en forma de depósitos bancarios para financiar 
inversiones no líquidas de sus prestatarios. Los bancos pueden crear liquidez porque 
no necesitan mantener la totalidad de los fondos depositados en forma de activos 
altamente líquidos. Excepto en el caso de un pánico bancario -al que nos referire¬ 
mos enseguida- todos los depositantes de un banco no querrán retirar sus fondos 
al mismo tiempo. Por eso, un banco puede proporcionar a sus depositantes activos 
líquidos y aun así invertir gran parte parte de los fondos de los depositantes en activos 
no líquidos, como hipotecas o créditos a empresas. 

Sin embargo, los bancos no pueden prestar todos los fondos que sus depositantes 
han colocado en sus manos, porque tienen que atender a cualquiera de ellos siempre 
que quiera retirar sus fondos. Para satisfacer esas demandas, un banco tiene que 
tener a mano cantidades considerables de activos líquidos. En los sistemas banca¬ 
rios modernos, estos activos adoptan la forma de efectivo en las cajas fuertes de 
los bancos, o de depósitos en las cuentas que los bancos tienen en el banco central. 
Como veremos a continuación, estos depósitos pueden convertirse en efectivo casi 
instantáneamente. El efectivo que tiene un banco en sus cámaras acorazadas más 
los depósitos que el banco tiene en el banco central se llaman reservas bancarias. 
Puesto que estas reservas están en las cajas de los bancos y en el banco central, y no 
están en manos del público, no forman parte de la moneda en circulación -o efectivo 
en manos del público. 

Para entender la función de los bancos en la determinación de la oferta moneta¬ 
ria, empezaremos introduciendo una sencilla herramienta que sirve para analizar la 
situación financiera de un banco: un balance. El balance de una empresa resume su 
situación ñnanciera mostrando, en una sencilla tabla, los activos y los pasivos de la 
empresa, con los activos a la izquierda y los pasivos a la derecha. 

La Figura 16-2 muestra el balance de una empresa hipotética que no es un banco 
-Batidos Samantha. En la figura vemos que esta empresa es propietaria de un edifi¬ 
cio valorado en 30.000 $, y que tiene maquinaria para producir batidos, valorada en 
15.000 $. Estos son activos, por lo que figuran en el lado izquierdo de la tabla. Para 
financiar su apertura, la empresa pidió un crédito de 20.000 $ a un banco local. Esto 
es un pasivo, por lo que figura en el lado derecho de la tabla. Observado el balance, se 
puede ver inmediatamente cuánto tiene Samantha y cuánto debe. 

Batidos Samantha es una empresa normal, no es un banco. Veamos ahora el 
balance de un banco imaginario, el First Street Bank, que es el receptor de un millón 
de dólares en depósitos bancarios. 


figura 16-2 Balance de Batidos Samantha 


Un balance resume la situación financiera de una 
empresa. Sus activos, que en este caso constan 
de un edificio y de maquinaria para hacer batidos, 
están a la izquierda. Sus pasivos, consistentes en 
las deudas que tiene con un banco local, están a 
la derecha. 


Activos Pasivos 


Edificios 

30.000 $ 

Créditos del banco 20.000 $ 

Máquinas para 



hacer batidos 

15.000 $ 
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figura 16-3 Activos y pasivos del First Street Bank 

| Los activos del First Street Bank son 1.200.000 
dólares en créditos y 100.000 dólares en reservas. 

| Los pasivos consisten en 1.000.000 de dólares en 
I depósitos -dinero que se debe a los depositantes 
i que han dejado sus fondos en manos del banco. 


í La Figura 16-3 muestra la situación financiera del First Street Bank. Los créditos 
que ha concedido están en el lado izquierdo porque son activos: representan fondos 
que se espera que los receptores de los créditos devuelvan al banco. Los únicos otros 
activos del banco en este simplificado ejemplo son sus reservas que, como ya hemos 
aprendido, pueden adoptar la forma o de efectivo en la cámara acorazada del banco, 
o de depósitos en el banco central. En el lado derecho tenemos los pasivos del banco, 
que en este caso consisten en su totalidad en depósitos en el banco hechos por sus 
clientes. Son pasivos porque representan fondos que, en última instancia, habrá que 
devolver a los depositantes. 

Fíjate, de paso, en que en este ejemplo los activos del First Street Bank son mayo¬ 
res que sus pasivos. ¡Esta es la forma en que se supone que debe ser! De hecho, como 
veremos enseguida, los bancos están obligados por ley a mantener unos activos que 
sean mayores que sus pasivos en un porcentaje determinado. 

En este ejemplo el First Street Bank mantiene unas reservas que son el 10% de los 
depósitos de sus clientes. La fracción de sus depósitos que un banco mantiene como 
reservas es el coeficiente de caja. En los sistemas bancarios modernos, los bancos 
centrales -que, entre otras cosas, regulan la actividad de los bancos- establecen un 
coeficiente de caja mínimo que los bancos están obligados a mantener -el coeficiente 
legal de caja. Para entender por qué los bancos están regulados, consideremos un 
problema al que pueden enfrentarse los bancos: los pánicos bancarios. 

El problema de los pánicos bancarios 

Un banco puede prestar la mayor parte de los fondos depositados en sus manos por¬ 
que, en tiempos normales, solo una pequeña fracción de sus clientes querrá retirar 
sus fondos el mismo día. Pero, ¿qué pasaría si, por alguna razón, todos o una parte 
importante de los depositantes intentasen retirar sus fondos en un corto periodo de 
tiempo, como por ejemplo en un par de días? 

Si una proporción considerable de sus depositantes reclamasen su dinero al 
mismo tiempo, el banco no sería capaz de reunir suficiente efectivo para satisfacer 
a sus clientes. La razón es que los bancos convierten la mayoría de los fondos de sus 
depositantes en créditos concedidos a sus prestatarios; así es como los bancos obtie¬ 
nen ingresos -cobrando intereses por los créditos. 

Pero los créditos, sin embargo, son poco líquidos: no se pueden convertir fácil¬ 
mente en efectivo con un preaviso corto. Para ver por qué, imaginemos que el First 
Street Bank ha prestado 100.000 $ a un concesionario local de venta de coches 
usados. Para conseguir efectivo con el que satisfacer las demandas de retirada de 
depósitos de sus clientes, el banco puede venderle a alguien -a otro banco o a un 
inversor particular- su crédito al concesionario. Pero, si el banco intenta vender el 
crédito rápidamente, los posibles compradores pueden recelar: sospecharán que 
First Street tiene prisa en vender el crédito porque algo va mal y el crédito podría 
no ser devuelto. Como consecuencia, el banco solo podrá vender el crédito rápida¬ 
mente si hace un buen descuento -por ejemplo un descuento del 40%, con un precio 
de venta de 60.000 $. 

El punto central es que si un número importante de depositantes del First Street 
Bank decidieran de repente retirar sus fondos, los esfuerzos del banco para conseguir 

rápidamente el efectivo necesario le pueden forzar a vender sus activos muy baratos. El coeficiente de caja es el porcen- 
Inevitablcmente, esto llevará a la quiebra del banco : el banco será incapaz de pagar a taje de los depósitos que un banco 
todos sus depositantes todo lo que les debe. mantiene en forma de reservas. 


Activos Pasivos 


Créditos 

1.200000 $ 

Depósitos 1.000.000 $ 

Reservas 

100.000 $ 
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Un pánico bancario es una 
situación en la que muchos de los 
depositantes de un banco tratan de 
retirar sus fondos por miedo a que el 
banco quiebre. 

El fondo de garantía de depósitos 
garantiza que los depositantes de un 
banco recuperarán sus fondos incluso 
en el caso de que el banco sea 
incapaz de devolverlos, hasta un límite 
máximo por cuenta. 


¿Qué podría desencadenar todo este proceso? Es decir, ¿qué podría llevar a todos 
los depositantes del First Street Bank a apresurarse a sacar su dinero? Una resp Ueslu 
plausible es que se extendiera el rumor de que el banco tiene problemas financieros. 
Aunque los depositantes no estén seguros de que el rumor sea cierto, es muy probable 
que la prudencia les incite a retirar el dinero cuando todavía estén a tiempo de hacer¬ 
lo. Y lo que es peor: un depositante que simplemente piense que otros depositantes van 
a entrar en pánico y van a tratar de sacar su dinero mientras puedan, se dará cuenia 
de que esto podría hundir el banco. Así que él se unirá a los que corren a retirar sus 
fondos. En otras palabras, el miedo sobre la salud financiera de un banco puede 
convertirse en una profecía autocumplida: los depositantes que no creen el rumor 
y piensan que los otros depositantes se están precipitando hacia la salida, acabarán 
ellos mismos precipitándose hacia la salida. 

Un pánico bancario se produce cuando un número considerable de depositan¬ 
tes de un banco trata de retirar sus fondos por miedo a que el banco vaya a quebrar. 
Más aún, los pánicos bancarios no son malos solo para el banco en cuestión y para 
sus depositantes. Históricamente han demostrado ser contagiosos, de manera que 
un pánico que afecta a un banco provoca pérdida de confianza en otros bancos, cau¬ 
sando nuevos pánicos. En la siguiente sección "La economía en acción” se describe 
un caso real de un contagio de este tipo: la ola de pánicos bancarios que sacudió a 
la economía estadounidense a principios de la década de 1930. Para responder a esta 
experiencia y a experiencias similares en otros países, los gobiernos de la mayoría de 
las economías modernas han establecido un sistema de regulaciones bancarias que 
protegen a los depositantes y que previenen la mayoría de los pánicos bancarios. Nos 
volveremos a encontrar con los pánicos bancarios de nuevo en el capítulo 18, que con¬ 
tiene un profundo análisis de las crisis financieras y de sus secuelas. 

La regulación bancaria 

¿Deberías preocuparte por la posibilidad de perder dinero a causa de un pánico ban¬ 
cario? No. Después de la crisis bancaria de la década de 1930, la mayoría de los países 
establecieron un sistema diseñado para proteger a los depositantes y al conjunto de 
la economía contra los pánicos bancarios. Este sistema tiene cuatro características 
principales: el seguro o garantía de los depósitos, el capital reglamentario, las leseivas 
reglamentarias y, además, el acceso que tienen los bancos a la ventanilla de descuento, 
una fuente de liquidez para casos de necesidad. 

1. Garantía de depósitos La mayoría de los bancos de los Estados Unidos infor¬ 
man en su publicidad de que son "miembros del FDIC” -siglas en inglés del Fondo 
Federal de Garantía de Depósitos. El FDIC, proporciona un seguro a los depósitos, 
es decir, una garantía a los depositantes de que podrán recuperar sus fondos en caso 
de quiebra, hasta un límite máximo por cada cuenta. Actualmente el FDIC garantiza 
los primeros 250.000 $ de cada depósito, en cada banco asegurado. 

Es importante entender que la garantía de depósitos no solo protege a los depo¬ 
sitantes si un banco quiebra. El seguro también elimina la principal causa de los 
pánicos bancarios: puesto que los depositantes saben que sus fondos están seguros 
incluso si el banco quiebra, no tienen motivos para precipitarse a retirarlos aunque se 
extienda el rumor de que el banco tiene problemas. 

2. Capital reglamentario El seguro de los depósitos, aunque protege al sistema 
bancario contra los pánicos bancarios, crea un problema de incentivos muy conoci¬ 
do. Como los depositantes están protegidos contra las pérdidas, no tienen incentivos | 
para supervisar la salud financiera de su banco, lo que permite que no se detecten 
los comportamientos arriesgados de este. Al mismo tiempo, los banqueros tienen 
un incentivo para emprender inversiones de riesgo excesivo, como conceder créditos 
problemáticos a tipos de interés elevados. Si las cosas van bien, los banqueros obtie 
nen más beneficios; si van mal, el gobierno cubre las pérdidas a través del fondo de 
garantía de depósitos. 

Para reducir el incentivo a tomar decisiones de riesgo excesivo, los reguladores oon- 
gan a los bancos a tener activos con un valor considerablemente mayor que el de los 
depósitos. De esta manera, el banco seguirá teniendo activos de mayor valor que el e l 
sus depósitos incluso cuando algunos de sus créditos vayan mal, y las pérdidas recaeranl 
en los activos de los propietarios del banco, y no en el gobierno. El exceso de los activos 
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■Lncarios sobre sus depósitos y otros pasivos, es el capital del banco. Por ejemplo, el First 
Streec Bank tiene un capital de 300.000 $, igual a 300.000 $/(1.200.000 $ + 100.000 $) = 
?3% del valor total de sus activos. En la práctica, el capital del banco tiene que ser -capital 
Reglamentario u obligatorio- como mínimo el 7% del valor de sus activos. 

■ Reservas reglamentarias Otra regulación que se utiliza para reducir el riesgo 
¿e pánicos bancarios son las reservas reglamentarias -o coeficiente legal de 
caja- un coeficiente de caja mínimo que los bancos centrales imponen a los bancos. 
En los Estados Unidos, por ejemplo, el mínimo coeficiente de caja para los depósitos 
a la vista es el 10%. 


Las reservas reglamentarias son 
normas establecidas por el banco 
central que determinan el coeficiente 
de caja mínimo que deben mantener 
los bancos. 

La ventanilla de descuento es 
un sistema por el cual los bancos 
centrales siempre disponen de 
dinero para prestar a los bancos en 
dificultades. 


4, Ventanilla de descuento Una última protección contra los pánicos bancarios es 
el hecho de que los bancos centrales, cuya función analizaremos detalladamente más 
adelante en este capítulo, siempre están dispuestos a prestar dinero a los bancos en 
dificultades, lo que se conoce con el nombre de ventanilla de descuento. La posibi¬ 
lidad de obtener créditos del banco central implica que un banco pueda evitar verse 
obligado a vender sus activos a precio de saldo para hacer frente a un aumento súbito 
de las demandas de liquidez por parte de sus clientes. En vez de eso, tiene la opción de 
pedir prestado al banco central los fondos que necesita para pagar a sus depositantes. 


IA ECONOMIA EN ACCION 


QUÉ BELLO ES EL SISTEMA BANCARIO 

as próximas Navidades es más que probable que alguna de las cadenas de tele¬ 
visión emita la película de 1946 Qué bello es vivir, con James Stewart en el papel 
de George Bailey, un banquero de un pueblecito al que un ángel le salva la vida. La 
escena culminante de la película es la del pánico en el banco de George Bailey, cuando 
los depositantes atemorizados corren a retirar sus fondos. 

Cuando se hizo la película, escenas como esas todavía estaban frescas en la 
memoria de los estadounidenses. A ñnales de 1930 hubo una ola de pánicos banca¬ 
rios, seguida de otra en la primavera de 1931 y de una tercera a principios de 1933. 
Al final, más de un tercio de los bancos comerciales de los Estados Unidos había 
quebrado. Para acabar con los pánicos, el recién elegi¬ 
do presidente Franklin Delano Roosevelt decretó el 6 de 
marzo de 1933 unas “vacaciones bancarias'', y cerró todos 
los bancos durante una semana para que los reguladores 
bancarios tuvieran tiempo de clausurar los bancos quebra¬ 
dos y de certificar la solvencia de los demás. 

Desde entonces la regulación ha protegido de la mayo¬ 
ría de los pánicos bancarios a Estados Unidos y al resto de 
los países desarrollados. De hecho, la escena de Qué bello 
es vivir ya era agua pasada cuando se filmó la película. 

Pero en las últimas décadas ha habido varias oleadas de 
pánicos bancarios en países ricos. Por ejemplo, los pánicos 
bancarios tuvieron un papel relevante en una crisis econó¬ 
mica que barrió el sudeste asiático en 1997-1998, y en la 
grave crisis económica de Argentina, que empezó a Unales 
de 2001. Y como veremos en el capítulo 18, un “pánico" con 
enorme parecido a una ola de pánicos bancarios barrió los 
mercados financieros mundiales de 2008. 

Fíjate en que hemos dicho “la mayoría de los pánicos bancarios". Hay algunos 
límites en la garantía de depósitos; en los Estados Unidos actualmente solo están 
cubiertos los primeros 250.000 $ de los depósitos de un individuo en un banco que 
esté asegurado. Como consecuencia, aún es posible que haya retiradas masivas de 
depósitos si se sospecha que un banco tiene dificultades. De hecho, eso es justamente 
lo que pasó en julio de 2008 con el banco IndyMac, con sede en Pasadena, que había 
concedido un número considerable de préstamos hipotecarios problemáticos. Cuando 
surgieron dudas sobre la solvencia de IndyMac, los depositantes empezaron a retirar 
sus fondos, obligando a los reguladores federales a intervenir y cerrar el banco. En 
Gran Bretaña la cantidad de depósitos asegurados es mucho más baija, lo que expuso 



En julio de 2008, los asustados clientes de IndyMac hicieron largas 
colas para retirar sus fondos del banco californiano. 
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▼ Repaso rápido 


Un balance se utiliza para analizar la 
situación financiera de un banco. Un 
banco mantiene reservas bancarias 
-efectivo guardado en sus cámaras 
acorazadas y depósitos en sus cuen¬ 
tas en el banco central. El coeficiente 
de caja es el cociente entre las reser¬ 
vas bancarias y los depósitos de los 
clientes. 

Como consecuencia de la falta de 
liquidez de los créditos bancarios 
y de la obligación de devolver sus 
fondos a los depositantes cuando los 
piden, los pánicos bancarios son un 
problema potencial. Aunque tuvieron 
lugar a gran escala en los Estados 
Unidos durante la década de 1930 , 
hoy en día han sido prácticamente 
eliminados gracias a la regulación 
bancaria en forma de garantía de 
depósitos, de capital reglamentario 
y de reservas reglamentarias, así 
como por la posibilidad de acudir a 
la ventanilla de descuento. 


al banco Northern Rock a un pánico bancario clásico el mismo año. Sin embar 
contrario que en los pánicos bancarios de 1930, la mayoría de los depositantes f°’ ^ 
del banco IndyMac como del Northern Rock, recuperaron todos sus fondos » 1 
pánicos ante esos bancos no se expandieron a otras instituciones. 

¿•O 


COMPRUEBA SI LO HAS ENTENDIDO 


16-2 


2 . 


1 . Supongamos que tienes un depósito en el First Street Bank y que te llega el rumor de que el 
banco ha sufrido pérdidas considerables en sus créditos. Todos los clientes saben a ciencia 
cierta que dicho rumor es falso, pero todos piensan que la mayoría de los restantes depo¬ 
sitantes creen el rumor. ¿Por qué, si los depósitos no están asegurados, este rumor podría 
provocar una situación de pánico bancario? ¿En qué cambia la situación si existe una garan¬ 
tía de los depósitos? 

Un estafador tiene una idea genial: abrirá un banco sin aportar capital ninguno y prestará, 
con un interés elevado, todos los depósitos de sus clientes a inmobiliarias. Si el mercado 
inmobiliario se expande, los créditos se devolverán y él obtendrá grandes beneficios. Si el 
mercado inmobiliario se colapsa, los créditos no se devolverán y el banco quebrará -pero él 
no experimentará ninguna pérdida de su riqueza. ¿Cómo impediría esta actuación la regula¬ 
ción bancaria moderna? 

Las soluciones están al final del libro. 


Determinación de la oferta monetaria 


i no existieran los bancos, no habría depósitos a la vista, de modo que el efectivo 
en manos del público sería igual a la oferta monetaria. En ese caso la oferta 
monetaria estaría determinada únicamente por quien controlase la acuñación 
de moneda y la impresión de billetes. Pero los bancos existen y, a través de su crea¬ 
ción de depósitos a la vista, afectan a la oferta monetaria de dos maneras. Primero, 
los bancos retiran cierLa cantidad de efectivo de la circulación: los billetes que están 
guardados en las cajas fuertes de los bancos, a diferencia de los que están en las 
carteras de la gente, no forman parte de la oferta monetaria. Segundo, y mucho más 
importante, los bancos crean dinero al aceptar depósitos y conceder créditos -es 
decir, hacen que la oferta monetaria sea mayor que el valor del efectivo en manos del 
público. Nuestro siguiente tema es analizar cómo crean dinero los bancos y qué es lo 
que determina la cantidad de dinero que crean. 


Cómo crean dinero los bancos 

Para ver cómo crean dinero los bancos examinemos lo que ocurre cuando alguien 
decide depositar efectivo en un banco. Consideremos el caso de Silas, un avaro que 
tiene debajo de la cama una caja de zapatos llena de billetes. Supongamos que Silas 
se da cuenta de que sería más seguro, además de mucho más conveniente, deposi¬ 
tar ese efectivo en el banco y usar una tarjeta de crédito para hacer sus compras. 
Supongamos que Silas deposita 1.000 $ en una cuenta corriente en el First Street 
Bank. ¿Qué efecto tendrá la acción de Silas sobre la oferta monetaria? 

El panel (a) de la Figura 16-4 muestra el efecto inicial de este depósito. El banco abona 
los 1.000 $ en la cuenta de Silas, de modo que el valor total de los depósitos a la vista de 
la economía aumenta en 1.000 $. Mientras tanto, el efectivo de Silas se guarda en la caja 
fuerte del First Street Bank, por lo que sus reservas también aumentan en 1.000 $. 

Esta primera transacción no tiene ningún efecto sobre la oferta monetaria. El 
efectivo en manos del público, que es parte de la oferta monetaria, disminuye en 
1.000 $; y los depósitos a la vista, que también forman parte de la oferta monetaria, 
aumentan en la misma cuantía. 

Pero la historia no acaba aquí, porque el First Street Bank puede ahora prestar 
parte del depósito de Silas. Supongamos que mantiene en reservas el 10% del depósito 
-100 $- y que presta los 900 $ restantes a Maya, una vecina de Silas, a la que le entrega 
el crédito en forma de efectivo. El efecto de esta segunda etaipa se muestra en el panel 
fb). Los depósitos del baneo no varían, ni tampoco lo hace el valor de sus activos. 
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Efecto sobre la oferta monetaria de convertir efectivo en un 
figura 16-4 depósito a la vista en el First Street Bank 

(a) Efecto inicial antes de que el banco (b) Efecto cuando el banco hace 

haga un nuevo crédito un nuevo crédito 


Activos Pasivos Activos Pasivos 


Créditos 

No varían 

Depósitos 

Créditos 

+900 $ 

No varían 

Reservas 

+1.000 $ 

a la vista +1.000 $ 

Reservas 

-900 $ 



fase, que se describe en el panel (b), el banco retie¬ 
ne el 10% del depósito de Silas (100 $) en forma 
de reservas y presta el resto (900 $) a Maya. Como 
consecuencia, sus reservas disminuyen en 900 $ y 
sus activos, que incluyen los depósitos de 1.000 $ 
de Sila, no varían. La oferta monetaria, la suma de 
los depósitos bancarios y del efectivo en manos del 
público, ahora ha aumentado en 900 $ -los 900 $ 
que ahora tiene Maya en efectivo. 


Cuando Silas deposita en una cuenta corriente 
1.000 $ que tenía debajo de la cama, no hay ningún 
efecto inicial sobre la oferta monetaria: el efectivo 
en manos del público se reduce en 1.000 $, pero 
los depósitos aumentan en 1.000 $. Las anotacio¬ 
nes correspondientes en el balance del banco, que 
aparecen en el panel (a), muestran un aumento inicial 
de 1.000 $ en los depósitos y un aumento inicial de 
1.000 $ en las reservas bancarias. En la segunda 


Pero la composición de estos activos sí cambia: al conceder el crédito, las reservas se 
reducen en 900 $, por lo que ya solo exceden en 100 $ a las que había antes de que Silas 
hiciera su depósito. A cambio de la disminución de las reservas en 900 $, el banco ha 
adquirido un activo, su crédito de 900 $ en efectivo a Maya. 

Por eso, al volver a poner en circulación los 900 $ de Silas prestándoselos a Maya, 
el banco ha aumentado, de hecho, la oferta monetaria. Es decir, la suma del efectivo 
en manos del público más los depósitos a la vista, ha aumentado en 900 $ respecto a 
la que había cuando los billetes de Silas todavía estaban debajo de su cama. Aunque 
Silas sigue siendo el propietario de 1.000 $, Maya puede usar los 900 $ en efectivo que 
ha recibido prestados por el banco. 

Y es posible que este no sea el final de la historia. Supongamos que Maya utiliza 
su efectivo en comprar un televisor y un DVD en Acmé Merchandise. ¿Qué hará Annc 
Acmé, la propietaria de esa tienda, con el efectivo de Maya? Si lo guarda, la oferta 
monetaria no sigue aumentando. Pero supongamos que deposita los 900 $ en una 
cuenta corriente -por ejemplo en el Second Street Bank. El Second Street Bank, a su 
vez, solo mantendrá en forma de reservas una parLe del depósito, prestando el resto y 
creando todavía más dinero. 

Supongamos que el Second Street Bank, lo mismo que el First Street Bank, man¬ 
tiene como reservas el 10% de cualquier depósito y que presta el resto En ese caso, 
aumentará sus reserva en 90 $ y con los 810 $ restantes del depósito de Anne, conce¬ 
derá un crédito a otro prestatario, aumentando aun más la oferta monetaria. 

La Tabla 16-1 resume el proceso de creación de dinero que acabamos de describir. 
Al principio la oferta monetaria son solo los 1.000 $ de Silas. Después de que haya 


Oferta 

monetaria 

$1,000 


1,900 


2,710 


depositado el efectivo en una 
cuenta corriente y que el banco 
haya concedido un crédito, la 
oferta monetaria aumenta a 
1.900 $. Después del segundo 
depósito y del segundo crédito, 
la oferta monetaria aumenta 
hasta 2.710 $. Y el proceso con¬ 
tinuará, por supuesto, a partir 
de ahí. (Aunque hemos consi¬ 
derado el caso en el que Silas 
coloca su efectivo en un depó¬ 
sito a la vista, el resultado sería 
el mismo si lo depositara en 
cualquier tipo de cuasi-dinero). 


tabla 16-1 Cómo crean dinero los bancos 



Efectivo en manos 

Depósitos 


del público 

a la vista 

Primera etapa: 

Silas tiene su dinero en efectivo debajo de la cama. 

$ 1,000 

$0 

Segunda etapa: 

Silas deposita su efectivo en el First Street Bank, 
que le hace un crédito de 900 $ a Maya, que utiliza 
el crédito para hacer un pago a Anne Acmé. 

900 

1,000 

Tercera etapa: 

Anne Acmé deposita 900 $ en el Second Street 
Bank, que le hace un crédito de 810 $ a otro 



cliente. 

810 

1,900 










































494 PARTE 7 POLÍTICA DE ESTABILIZACIÓN 


El exceso de reservas son las 
reservas que tiene un banco por 
encima de las reservas reglamentarias. 


Este proceso de creación de dinero puede sonar familiar. En el capítulo 15 des¬ 
cribimos el proceso multiplicador: un incremento inicial del PIB real, provoca un 
aumento del gasto de los consumidores, lo que genera un nuevo aumento del Píb 
real, que lleva a un nuevo incremento del consumo privado, y así sucesivamente. Lo 
que tenemos aquí es otro tipo de multiplicador -el multiplicador monetario. Veamos a 
continuación qué es lo que determina el tamaño de este multiplicador. 


Las reservas, los depósitos bancarios y el multiplicador 
monetario 

En la Tabla 16-1, al describir el efecto del depósito de Silas, hemos supuesto que los 
fondos que presta un banco acaban siempre en un depósito en el mismo banco o en 
otro banco -de modo que los fondos desembolsados como créditos siempre vuelven al 
sistema bancario, aunque no sea al mismo banco que los ha prestado. 

En la realidad, una parte de los fondos de esos créditos se puede quedar en las car¬ 
teras de los prestatarios y no ser depositada en ningún banco, lo que quiere decir que 
esa parte de los fondos prestados "se fuga” del sistema bancario. Estas fugas reducen 
el tamaño del multiplicador monetario. 

Pero por ahora dejemos de lado esta complicación y veamos cómo se determina 
la oferta monetaria en un sistema monetario de "solo-depósitos-a-la-vista”, en el que 
todos los fondos se depositan siempre en cuentas bancadas y no se guarda nada en 
las carteras. Es decir, en nuestro sistema monetario de "solo-depósitos-a-la-vista”, la 
totalidad de cualquier crédito recibido de un banco es inmediatamente depositado 
en una cuenta corriente. Supondremos que los bancos están obligados a mantenei 
un coeficiente de caja mínimo del 10% y que todos los bancos prestan su exceso de 
reservas (o reservas excedentarias), que son las reservas que sobrepasan la canti¬ 
dad necesaria para cumplir con el coeficiente legal de caja. 

Supongamos ahora que, por alguna razón, un banco se encuentra de pronto con 
un exceso de reservas de 1.000 $. ¿Qué ocurre? La respuesta es que el banco pres¬ 
tará esos 1.000 $, que acabarán en un depósito en algún lugar del sistema bancario, 
desencadenando un proceso multiplicador muy similar al que hemos visto en la 
Tabla 16-1. 

En la primera etapa, el banco presta su exceso de reservas de 1.000 $, que se con¬ 
vierten en un depósito en una cuenta corriente de algún banco. El banco que recibe 
el depósito de 1.000 $, guarda el 10%, o 100 $, como reservas y concede créditos con 
el restante 90%, o 900 $, que se convierten de nuevo en un depósito a la vista de algún 
banco. El banco que recibe los 900 $ se queda de nuevo con el 10%, que son 90 $ # 
como reservas y presta los restantes 810 $. El banco que recibe estos 810 $ mantiene 
como reservas 81 $ y presta los restantes 729 $, y así sucesivamente. Como resultado 
de ese proceso, el incremento total de los depósitos a la vista es igual a una suma 

como esta: 


1.000 $ + 900 $ + 810 $ + 729 $ + . . . 


Utilizaremos el símbolo cc para designar al coeficiente de caja. Más en general, el 
aumento total de los depósitos a la vista generado cuando un banco presta 1.000 $ de 
su exceso de reservas, es: 


(16-1) Aumento de los depósitos generado por 1.000 $ de exceso de reservas = 
1.000 $ + [1.000 $ (1 - cc)] + [1.000 $ (1 - cc) 2 ] + [1.000 $ (1 - cc) 3 ] + . . • 

Esto es una serie infinita que puede simplificarse como: 

(16-2) Aumento de los depósitos generado por 1.000 $ de exceso de reservas = 
1.000 %/cc 
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H do un coeficiente de caja del 10%, o 0,1, un aumento de 1.000 $ en el exceso de La base monetaria es la suma del 

E sei vas aumentará el valor total de los depósitos a la vista en 1.000/0,1 = 10.000 $. efectivo en manos del público más las 

Pe hecho, en un sistema monetario de "solo-depósitos-a-la-vista”, el valor total de los reservas bancarias. 
depósitos bancarios a la vista será igual al valor de las reservas bancarias dividido 
entre el coeficiente de caja. O, dicho de otra forma, si el coeficiente de caja es el 10%, 
por cada dólar de reservas que tiene el banco, hay 1/0,1 = 10 dólares en depósitos a 

la vista. 

El multiplicador monetario en la realidad 

En la realidad, la determinación de la oferta monetaria es más complicada de lo que 
su giere nuestro modelo, porque no solo depende de la relación entre las reservas y los 
depósitos bancarios (el coeficiente de caja), sino también de la proporción de la oferta 
monetaria que los individuos deciden mantener en forma de efectivo. De hecho, ya 
vimos esto en nuestro ejemplo en el que Silas depositaba los billetes que tenía debajo 
de la cama: cuando decidió tener un depósito bancario en lugar de tener efectivo, puso 
en marcha un incremento de la oferta monetaria. 

Para definir el multiplicador monetario en la práctica, es importante tener en 
cuenta que el banco central controla la suma de las reservas bancarias y del efectivo 
en manos del público, lo que se llama la base monetaria, pero no controla la distribu¬ 
ción de ese total entre reservas y efectivo en manos del público. Volvamos una vez más 
a Silas y a su depósito: cuando sacó sus billetes de debajo de la cama y los depositó 
en el banco, Silas redujo el efectivo en manos del público y aumentó las reservas en la 
misma cuantía -por lo que el total de la base monetaria no varió. La base monetaria, 
que es lo que la autoridad monetaria controla, es la suma del efectivo en manos del 
público más las reservas mantenidas por los bancos. 

La base monetaria es diferente de la oferta monetaria en dos sentidos. Primero, 
las reservas bancarias, que forman parte de la base monetaria, no se consideran parte 
de la oferta monetaria. Un billete de banco que está en la cartera de alguien es oferta 
monetaria porque puede gastarse, pero un billete que forma parte de las reservas de 
un banco, y que está en la caja fuerte de ese banco o en un depósito del banco en el 
banco central, no se considera parte de la oferta monetaria porque no está disponible 
para gastar. Segundo, los depósitos bancarios a la vista, que forman parte de la oferta 
monetaria porque pueden gastarse, no son parte de la base monetaria. 

La Figura 16-5 muestra los dos conceptos de modo esquemático. El círculo de la 
izquierda representa la base monetaria, que consiste en las reservas bancarias más el 
efectivo en manos del público. Y el círculo de la derecha es la oferta monetaria, que 


figura 16-5 La base monetaria y la oferta monetaria 


La base monetaria es la suma de las reservas bancarias 


más el efectivo en manos del público. Es diferente de la 
oferta monetaria, que es básicamente la suma del efec¬ 
tivo en manos del público más los depósitos a la vista o 

Base monetaria 


Oferta monetaria 

cuasi a la vista. Por cada unidad monetaria de reservas 
bancarias, hay varias unidades monetarias de depósitos 
a la vista, por lo que la oferta monetaria es mayor que la 
base monetaria. 

Reservas 

bancarias 

Efectivo 
en manos 
del público 

Depósitos 
a la vista 
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El multiplicador monetario es el consiste fundamentalmente en el efectivo en manos del público más los depósitos • 

cociente entre la oferta monetaria y la vista o cuasi a la vista. Como se muestra en la figura, el efectivo en manos del pubj|l 

base monetaria. forma parte tanto de la base monetaria como de la oferta monetaria. Pero las res ^ 

vas bancarias no son parte de la oferta monetaria, y los depósitos a la vista o cuas* " 
la vista no son parte de la base monetaria. En la práctica, la mayor parte de la base 
monetaria consiste en el efectivo en manos del público que, a su vez, representa casi 
la mitad de la oferta monetaria. 

Ahora ya podemos definir formalmente el multiplicador monetario: es3B 
cociente entre la oferta monetaria y la base monetaria. En tiempos normales, el niulij 
plicador monetario de los Estados Unidos, utilizando MI como medida del dinero ha 
fluctuado entre 3,0 y 1,5. Durante la recesión de 2007-2009, cayó hasta 0,7 aproxima¬ 
damente. Incluso en tiempos normales, esc valor es mucho menor que 1/0,1 = 10, q ue 
es el multiplicador monetario en un sistema de "solo-depósitos-a-la-vista” y en el que 
el coeficiente de caja es el 10% (el mínimo coeñciente exigido para la mayoría de los 
depósitos a la vista en los Estados Unidos). La razón por la que el verdadero multipli¬ 
cador monetario es tan pequeño surge del hecho de que el público mantiene cantida¬ 
des importantes de efectivo, y un dólar de efectivo en manos del público, a diferencia 
de un dólar en reservas, no respalda varios dólares de oferta monetaria. De hecho, el 
efectivo en manos del público suele representar más del 90% de la base monetaria. Sin 
embargo, en enero de 2012, el efectivo en manos del público era 1.069.000 millones de 
dólares, y la base monetaria eran 2.659.000 millones -justo alrededor del 40%. ¿Qué 
había sucedido? 

Observa que hemos dicho “en tiempos normales”. Como explicamos más adelante 
en este capítulo, después de que Lehman Brothers, una institución financiera clave, 
quebrara en septiembre de 2008, se produjo una situación muy anormal. Los bancos, 
viendo pocas oportunidades de poder conceder créditos seguros y rentables, empeza¬ 
ron a guardar grandes sumas en la Reserva Federal en forma de depósitos -depósitos 
que contaban como parte de la base monetaria. Como consecuencia, en enero de 2012 
el efectivo en manos del público era en realidad mayor que MI, lo que implicaba un 
multiplicador monetario menor que 1. 


LA ECONOMÍA ENACCIÓN 


DESMULTIPLICACIÓN DEL DINERO 

n nuestro ejemplo imaginario de cómo crean dinero los bancos describíamos 
al avaro Silas sacando su dinero de debajo de la cama y convirtiéndolo en un 
depósito bancario. Esto generaba un aumento de la oferta monetaria, a medida que 
el banco se embarcaba en varias fases de concesión de créditos respaldados por los 
fondos de Silas. Lo que quiere decir que, si Silas volviera a sus viejas costumbres, 
sacando su dinero del banco y volviéndolo a meter debajo de la cama, el resultado 
sería una contracción del crédito, y en último término, una disminución de la oferta 
monetaria. Eso es justamente lo que sucedió como consecuencia de los pánicos ban- 
carios de la década de 1930. 

La Tabla 16-2 refleja lo que ocurrió entre 1929 y 1933, cuando las quiebras banca¬ 
rias destruyeron la confianza del público en el sistema bancario. En la segunda colum¬ 
na aparecen las tenencias de efectivo por parte del público. Estas aumentaron drásti¬ 
camente, porque muchos ciudadanos pensaron que, después de todo, tener el dinero 

debajo de la cama era más seguro que dejarlo en 
el banco. La tercera columna muestra el valor de 
los depósitos a la vista. Estos cayeron espectacu¬ 
larmente como consecuencia del proceso multipli¬ 
cador que acabamos de explicar, cuando muchas 
personas sacaron su efectivo de los bancos. Los 
créditos también disminuyeron, porque los ban¬ 
cos que sobrevivieron a las sucesivas oleadas de 
pánicos bancarios aumentaron sus reservas exce- 
dentarias en previsión de que empezara una nueva 
oleada. La cuarta columna muestra el valor de MI, 


tabla 16-2 Efectos de los pánicos bancarios, 1929-1933 



Efectivo en manos 
del público 

Depósitos a la 
vista 

MI 


(miles de millones de dólares) 

1929 

3,90 $ 

22,74 $ 

26,64$ 

1933 

5,09 

14,82 

19,91 

Variación porcentual 

+31o/o 

-350/0 

- 250/0 


Fuente: Oficina del Censo de los Estados Unidos (1975), Historieal Statistics of the U.S. 



CAPÍTULO 16 EL DINERO, LA BANCA Y LOS BANCOS CENTRALES 


497 




primero de los agregados monetarios que hemos descrito. Su magnitud disminuyó 
drásticamente porque la reducción total de los depósitos a la vista o cuasi a la vista fue 
mucho mayor que el aumento del efectivo en manos del público. 

r o 


▼ Repaso rápido 


,, 


Los bancos crean dinero cuando 
prestan sus reservas excedentarias, 
generando un efecto multiplicador 
sobre la oferta monetaria. 


COMPRUEBA si lo has entendido 


1. Supongamos que las reservas totales son 200 $ y que el total de depósitos a la vista es 
1.000 $. Supongamos también que el público no mantiene ningún efectivo. Supongamos a 
continuación que el coeficiente legal de caja cae del 20% al 10%. Explica cómo generará 
esto una expansión de la oferta monetaria. 

2 . Recuperemos el ejemplo de Silas cuando deposita en el First Street Bank su efectivo de 
1.000 $ y supongamos que el coeficiente legal de caja es el 10%. Pero supongamos ahora 
que todas las personas que reciben un crédito mantienen en efectivo la mitad de ese crédito. 
Explica cómo será la expansión de la oferta monetaria que se generará. 

Las soluciones están al final del libro. 


El sistema de la Reserva Federal 

Quién es el responsable de garantizar que los bancos mantengan suficientes 
reservas? ¿Quién decide cuál debe ser el tamaño de la base monetaria? La res¬ 
puesta, en los Estados Unidos, es una institución llamada la Reserva Federal (o, 
coloquialmente, la Fed). La Reserva Federal es un banco central -una institución 
que supervisa y regula el sistema bancario y que controla la base monetaria. Otros 
ejemplos de bancos centrales son el Banco de Inglaterra, el Banco de Japón y el Banco 
Central Europeo, BCE. Este último actúa como un banco central común a diecisiete 
países de la Unión Europea: Austria, Bélgica, Chipre, Eslovaquia, Eslovenia, España, 
Estonia, Finlandia, Francia, Grecia, Irlanda, Italia, Luxemburgo, Malta, Países Bajos 
y Portugal. Por cierto, el banco central más antiguo del mundo es el de Suecia, el 
Sveriges Rijksbank, que concede el Premio Nobel de Economía. 


En un sistema con solo depósitos 
a la vista, la oferta monetaria sería 
igual a las reservas bancarias dividi¬ 
das entre el coeficiente de caja. En 
la realidad, sin embargo, el público 
mantienen parte de su dinero en 
efectivo, en lugar de en depósitos a 
la vista, lo que reduce el tamaño del 
multiplicador. 

La base monetaria, igual a la suma 
de las reservas bancarias más el 
efectivo en manos del público, se 
solapa con parte con la oferta mone¬ 
taria, pero no es igual a ella. El mul¬ 
tiplicador monetario es el cociente 
entre la oferta monetaria y la base 
monetaria. 


La estructura de la Reserva Federal 

El estatus legal de la Reserva Federal, creada en 1913, es inusual: no es exactamente 
una parte del gobierno de los Estados Unidos, pero tampoco es en realidad una insti¬ 
tución privada. Hablando estrictamente, el sistema de la Reserva Federal se compone 
de dos partes: la Junta de Gobernadores y los doce bancos regionales de la Reserva 
Federal. 

La Junta de Gobernadores, que supervisa el conjunto del sistema desde su sede en 
Washington D.C., funciona como una agencia del gobierno: sus siete miembros son 
elegidos por el presidente y tienen que ser aprobados por el Senado. Sin embargo, 
tienen un mandato de 14 años, para que sus decisiones de política monetaria no estén 
sometidas a presión política. Aunque el presidente es elegido con más frecuencia -cada 
cuatro años- es tradicional que sea reelegido, por lo que ostenta el cargo durante 
periodos mucho más largos. Por ejemplo, William McChesney Martin fue presidente 
de la Fed desde 1951 hasta 1970 y Alan Grecnspan, elegido en 1987, ocupó el cargo 
hasta 2006. 

Cada uno de los doce bancos regionales de la Reserva Federal se ocupa de una 
región del país, y proporciona diversos servicios bancarios y de supervisión. Una de 
sus tareas, por ejemplo, es auditar las cuentas de los bancos privados para garantizar 
su salud financiera. Cada banco regional está gestionado por un consejo de directores 
elegidos entre los banqueros y empresarios locales. El banco de la Reserva Federal de 
Nueva York tiene una función especial: es el encargado de llevar a cabo las operacio¬ 
nes de mercado abierto , que son generalmente la principal herramienta de la política 
monetaria. La Figura 16-6 muestra los 12 distritos de la Reserva Federal y la ciudad 
donde está localizada la sede de cada uno de los bancos regionales. 


Un banco central es una institución 
que supervisa y regula el sistema 
bancario y que controla la base 
monetaria. 
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FIGURA 16-6 

El sistema de la Reserva 
Federal 

El sistema de la Reserva Federal 
está compuesto por la Junta 
de Gobernadores, con sede en 
Washington D.C., y por los doce ban¬ 
cos regionales de la Reserva Federal. 
En el mapa se ven los doce distritos 
de la Reserva Federal. 

Fuente: Junta de Gobernadores del sistema 
de la Reserva Federal. 
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El mercado interbancario permite 
que los bancos cuyas reservas 
no alcanzan el mínimo legal pidan 
préstamos a los bancos que tienen 
exceso de reservas. 

El tipo de interés interbancario es 
el tipo de interés determinado en el 
mercado interbancario. 
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Alternativamente, los bancos necesitados de reservas pueden endeudarse con el 
banco central a través de la ventanilla de descuento. El tipo de descuento es el tipo 
de interés que el banco central cobra por estos créditos. Para disuadir a las entidades 
bancarias de recurrir al banco central cuando necesitan reservas, normalmente el 
tipo de descuento es un punto porcentual más alto que el tipo del mercado interbanca¬ 
rio. Sin embargo, al empezar el otoño de 2007, la Reserva Federal redujo la diferencia 
entre el tipo del mercado interbancario y el tipo de descuento, como parte de su res¬ 
puesta a la crisis financiera en curso, lo que está descrito en la próxima sección ''La 
Economía en acción”. Como consecuencia, en la primavera de 2008 el tipo de descuen¬ 
to solo era 0,25 puntos porcentuales más alto que el tipo de mercado interbancario. 
Y en enero de 2012, la diferencia entre los dos tipos de interés seguía siendo de solo 
0,65 puntos porcentuales. 

Para cambiar la oferta monetaria, el banco central puede modificar las reservas 
reglamentarias, el tipo de descuento, o las dos cosas. Si reduce las reservas regla¬ 
mentarias, los bancos pueden prestar un porcentaje mayor de sus depósitos, gene¬ 
rando más créditos e incrementándose la oferta monetaria a través del multiplicador 
monetario. Por el contrario, si el banco central aumenta el coeficiente legal de caja, 
los bancos se ven forzados a reducir sus créditos lo que, a través del multiplicador 
monetario, disminuye la oferta monetaria. Si el banco central reduce la diferencia 
entre el tipo de descuento y el tipo de interés del mercado interbancario, disminuye el 
coste que supone para los bancos quedarse cortos de reservas; los bancos reaccionan 
concediendo más créditos, y la oferta monetaria aumenta vía multiplicador mone¬ 
tario. Si el banco central aumenta la diferencia entre el tipo de descuento y el tipo 
interbancario, se reduce el crédito bancario -y lo mismo hará la oferta monetaria a 
través del multiplicador monetario. 

En la práctica, sin embargo, la Reserva Federal no utiliza las variaciones de las reser¬ 
vas reglamentarias para controlar de forma activa la oferta monetaria. El último cambio 
considerable de las reservas reglamentarias tuvo lugar en 1992. La Reserva Federal tam¬ 
poco suele utilizar el tipo de descuento aunque, como hemos mencionado antes, en 2007, 
y como respuesta a la crisis financiera, empezó un repunte del crédito a través de la venta¬ 
nilla de descuento. Habitual mente, la política monetaria se conduce casi exclusivamente 
utilizando solo la tercera herramienta: las operaciones de mercado abierto. 


El tipo de descuento es el tipo de 
interés al que los bancos centrales 
conceden créditos a los bancos. 

Una operación de mercado abierto 
es una compra o una venta de deuda 
pública realizada por el banco central. 


I 


Operaciones de mercado abierto 

Al igual que los bancos a los que supervisa, el banco central tiene activos y pasivos. Los 
activos del banco central normalmente consisten en deuda emitida por el gobierno, 
que en el caso de la Reserva Federal son principalmente bonos del gobierno estadou¬ 
nidense, con vencimiento inferior al año, conocidos como letras del Tesoro. Recuerda 
que, como el banco central no forma parte del gobierno en sentido estricto, la deuda 
pública que posee es un activo para él y un pasivo para el Tesoro. El pasivo está for¬ 
mado por el efectivo en manos del público y las reservas bancarias. La Figura 16-7 
resume los activos y los pasivos habituales de un banco central, en forma de balance. 

En una operación de mercado abierto el banco central compra o vende parte 
de la deuda pública que tiene, normalmente mediante transacciones con bancos 
comerciales -bancos que principalmente dan créditos a las empresas en lugar de dar¬ 
los para comprar viviendas. Un banco central raramente compra deuda directamente 
a los gobiernos. Hay una buena razón para no hacerlo: cuando un banco central com¬ 
pra deuda pública directamente al gobierno, le está haciendo un préstamo directo -en 


figura 16-7 Los activos y los pasivos del banco central 


Un banco central mantiene sus activos sobre todo 
en forma bonos públicos a corto plazo, llamados 
letras del Tesoro. Sus pasivos son la base mone¬ 
taria -el efectivo en manos del público más las 
reservas bancarias. 


Activos Pasivos 


Deuda pública Base monetaria (efectivo 

(letras del Tesoro) en manos del público 
+ reservas bancarias) 
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efecto el banco central está imprimiendo moneda para financiar el deficn publico. 
Históricamente, esta ha sido una fórmula que ha llevado a niveles de inflación desas- 

U paneles de la Figura 16-8 muestran los cambios en los balances del banco 

central y de los bancos comerciales derivados de las operaciones de mercado abierto. 
Cuando un banco central compra deuda pública a un banco comercial la paga abo¬ 
nando el importe correspondiente en la cuenta de reservas del banco Esto se refleja 
en el panel (a): el banco central compra deuda publica por valor de 100 millones de 
dólares a los bancos comerciales, lo que aumenta la base monetaria en 100 millones 
de dólares porque las reservas bancarias aumentan en ese importe. Cuando un banco 
central vende deuda pública a un banco comercial, adeuda el importe en la cuenta de 
reservas del banco, reduciendo sus reservas. Esto se muestra en el panel (b), donde 
el banco central vende 100 millones de deuda pública. Aquí disminuyen las reservas 

hincarías v la base monetaria. , 11 - 1 

Quizá le preguntes de dónde saca el banco central el dinero para comprarles 

deuda pública a los bancos. La respuesta es que simplemente o crea de un plumazo 
o en nuestros días, con un clic de ratón- aumentando el crédito de las cuentas de 
ios bancos en el banco central con reservas adicionales. (El banco central impnme 
billetes para pagar la deuda sólo cuando los bancos privados quieren las reservas 
adicionales enferma de efectivo). Recuerda que el dinero 
no está respaldado por ningún bien. Por eso los bancos centrales pueden 

aumentando de nuevo las reservas y permitiendo una nueva ronda ' y 


figura 16-8 Operaciones de mercado abierto de un banco central 


(a) Una compra de mercado abierto de 100 millones de dólares 


Activos Pasivos 


Banco 

central 

Letras del 
Tesoro 

+100 

millones 

Base +100 

monetaria millones 


Activos 

Pasivos 

Bancos 

comerciales 

Letras del 
Tesoro 

-100 

millones 

Sin variaciones 


Reservas 

+100 

millones 



En el panel (a) el banco central aumenta la base monetaria com¬ 
prando deuda pública (bonos del Tesoro) a los bancos comercia¬ 
les privados en una operación de mercado abierto. En ese caso, 
la compra de 100 millones de dólares de deuda pública se paga 
abonando 100 millones en las cuentas que los bancos tienen en 
el banco central, lo que aumenta las reservas bancarias y la base 
monetaria en 100 millones de dólares. En último término, esto 
hará que la oferta monetaria aumente a través del multiplicador 
monetario, a medida que los bancos prestan una parte de esas 


(b) Una venta de mercado abierto de 100 millones de dólares 


Activos Parvos 


Banco 

central 

Letras del 
Tesoro 

-100 

millones 

Base -100 

monetaria millones 


Activos 

Pasivos 

Bancos 

comerciales 

Letras del 
Tesoro 

+100 

millones 

Sin variaciones 


Reservas 

-100 

millones 



nuevas reservas. En el panel (b) el banco central reduce la base 
monetaria vendiendo deuda pública a los bancos comerciales 
privados en una operación de mercado abierto. Aquí, la venta de 
100 millones de dólares de deuda pública se cobra cargan o 
100 millones en la cuenta de reservas de los bancos en el banco 
central, reduciendo así la base monetaria. En último término, esto 
hará que la oferta monetaria disminuya a través del multiplicador 
monetario, a medida que los bancos reducen sus préstamos como 
consecuencia de la caída de sus reservas. 
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El PARA MENTES INQUIETAS | - 

¿QUIÉN cobra los intereses de los activos de un banco central? 


Como acabamos de aprender, un banco 
central posee una serie de activos -deuda 
pública- que ha comprado a los bancos 
comerciales a cambio de base monetaria, 
en forma de abonos en las cuentas de 
reservas de los bancos. Por estos activos 
el banco central recibe intereses. Sin 
embargo, los pasivos del banco central 
están formados básicamente por la base 
monetaria, pasivos por los que el banco 
central normalmente no paga intereses. 

Por tanto un banco central es, en efecto, 
una institución que tiene el privilegio de 
obtener préstamos a un tipo de interés 
cero y de concederlos a un tipo de interés 
positivo. Parece un negocio muy lucrativo. 
¿Quién obtiene los beneficios? 

La respuesta es nosotros -o más bien, 
los contribuyentes. Los bancos centra¬ 
les dedican una parte de los intereses 


que cobran a financiar sus operaciones, 
pero la mayor parte revierte en el Tesoro 
Público. Por ejemplo, en 2010 la Reserva 
Federal recibió 79,301 billones de dólares 
en intereses (la mayoría de ellos, intereses 
por sus tenencias de deuda pública y por 
títulos hipotecarios respaldados por el 
gobierno), de los que 79,268 billones vol¬ 
vieron al Tesoro. 

Ahora podemos cerrar la historia con la 
que empezamos este capítulo -el impacto 
de esos billetes de 100 $ supuestamente 
impresos en Corea del Norte. Cuando un 
billete falso de 100 $ empieza a circular, su 
efecto económico es el mismo que si fuera 
un billete de 100 $ auténtico emitido por el 
gobierno de los Estados Unidos. Es decir, 
mientras nadie descubra el fraude, el billete 
falso funciona, a todos los efectos prácticos, 
como un componente de la base monetaria. 


Mientras tanto, la Reserva Federal 
decide el tamaño de la base monetaria 
basándose en consideraciones económi¬ 
cas -concretamente, la Fed no deja que la 
base crezca demasiado porque eso podría 
causar inflación. Por eso, cada billete falso 
de 100 $ que entra en circulación implica 
básicamente que la Reserva Federal impri¬ 
mirá un billete de 100 $ auténtico menos. 
Sin embárgo, cuando la Fed imprime un 
billete de 100 $, obtiene a cambio deuda 
pública -y los intereses de esa deuda 
ayudan a pagar los gastos del Estado. 

De modo que un billete falso de 100 $ 
reduce la cantidad de deuda pública que 
la Fed puede comprar y, por tanto, reduce 
los pagos de intereses que van tanto la 
Reserva Federal como al Tesoro. Así que 
son los contribuyentes quienes soportan 
el coste real de la falsificación. 


sucesivamente, generándose un incremento de la oferta monetaria. Una venta en mer¬ 
cado abierto tiene el efecto contrario: las reservas bancarias disminuyen, lo que obliga 
a los bancos a disminuir el volumen de sus créditos, lo que lleva a una disminución 
de la oferta monetaria. 

Los economistas dicen a menudo, coloquialmente, que los bancos centrales 
controlan la oferta monetaria -los depósitos a la vista más el efectivo en circula¬ 
ción. En realidad solo controlan la base monetaria -las reservas bancarias más 
el efectivo en manos del público. Pero, al aumentar o reducir la base monetaria, 
ejercen una poderosa influencia tanto sobre la oferta monetaria como sobre los 
tipos de interés. Esta influencia es la base de la política monetaria, que es el tema 
del siguiente capítulo. 

El Banco Central Europeo 

Como ya hemos señalado antes, la Reserva Federal de los Estados Unidos es solo uno 
más entre los distintos bancos centrales que hay en el mundo, y es mucho menos anti¬ 
guo que el Banco de Suecia o que el Banco de Inglaterra. En general, todos los bancos 
centrales actúan de la misma manera que la Fed. Y eso es especialmente cierto en el 
caso del único banco central que puede rivalizar con la Reserva Federal en términos 
de importancia en la economía mundial: el Banco Central Europeo. 

El Banco Central Europeo, conocido como BCE, fue creado en enero de 1999, 
cuando once países europeos abandonaron sus monedas nacionales y adoptaron 
el euro como moneda común, cediendo al BCE la gestión de su política monetaria 
conjunta. (Desde entonces se han incorporado seis países más). El BCE se convirtió 
instantáneamente en una institución de enorme importancia: aunque ningún país de 
Europa tiene aisladamente una economía ni lejanamente tan grande como la estadou¬ 
nidense, el conjunto de las economías de la eurozona, el grupo de países que tienen 
el euro como moneda común, sí es más o menos del mismo tamaño que la economía 
de los Estados Unidos. La consecuencia es que la Fed y el BCE son los dos gigantes 
monetarios del mundo. 

Lo mismo que la Reserva Federal, el Banco Central Europeo tiene una forma 
jurídica especial: no es una institución privada, pero tampoco es exactamente una 
agencia del gobierno. De hecho, no podría ser una agencia del gobierno ¡porque no 
existe un gobierno europeo! Por suerte hay grandes analogías entre el sistema banca- 
rio europeo y el sistema de la Reserva Federal. 
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Antes de nada, aclarar que el Banco Central Europeo, con sede en Frankfurt 
(Alemania), no es exactamente el homólogo del sistema total de la Reserva Federal: 
es el equivalente a la Junta de Gobernadores con sede en Washington. Los homólogos 
europeos de los bancos regionales de la Fed son los bancos centrales de los diferentes 
países europeos: el Banco de Francia, el Banco de Italia, etc. Hasta 1999 cada uno de 
esos bancos nacionales era el equivalente de la Reserva Federal. Por ejemplo, el Banco 
de Francia controlaba la base monetaria francesa. 

Hoy en día esos bancos nacionales, lo mismo que los bancos regionales de la Fed, 
proporcionan diversos servicios financieros a los bancos y empresas locales y llevan a 
cabo operaciones de mercado abierto, pero la gestión de la política monetaria ha sido 
cedida al BCE. Aun así, los bancos centrales nacionales no son instituciones peque¬ 
ñas: en total, en diciembre de 2010 empleaban a más de 50.000 personas, mientras que 

el BCE empleaba solo a 1.607. . 

En la eurozona, cada país elige al gobernador de su propio banco central. El 
Comité Ejecutivo del BCE es el equivalente a la Junta de Gobernadores de a ed; sus 
miembros son elegidos por unanimidad por los gobiernos nacionales de los países de 
la eurozona. El equivalente europeo al Comité de Mercado Abierto estadounidense es 
el Consejo de Gobierno del BCE. Lo mismo que el Comité de Mercado Abierto de la 
Reserva Federal está formado por la Junta de Gobernadores mas un grupo íotativo 
de presidentes de los bancos regionales de la Fed, el Consejo de Gobierno de BCE se 
compone del Comité Ejecutivo más los gobernadores de los bancos centrales nacio- 

nal Al ig Ua l q U e la Fed, el Banco Central Europeo responde en última instancia a la 
voluntad de los votantes, pero dada la fragmentación de las fuerzas políticas a través 
de las fronteras nacionales, parece estar incluso más aislado de las presiones políticas 
a corto ülazo que la Reserva Federal. 


LA ECONOMÍA EN ACCION 


EL BALANCE DE LA RESERVA FEDERAL: LO NORMAL Y 
LO ANORMAL 

L a Figura 16-7 mostraba una versión simplificada del balance de la Reserva 
Federal, en la que los pasivos estaban formados en su totalidad por la base mone¬ 
taria y los activos consistían totalmente en deuda pública. Esto es una enorme simph- 
ficación porque en realidad las operaciones de la Reserva Federal son mas comp íca- 
das y su balance incluye muchos otros conceptos. Sin embargo, en tiempos normales 
la Figura 16-7 es una aproximación razonable: la base monetaria suele represen ar e 
90% de los pasivos de la Fed, y el 90% de sus activos adoptan la forma de activos trente 

al Tesoro Público (como las letras del Tesoro). ,, 

Pero a finales de 2007 se puso de manifiesto dolorosamente que ya no estabam 
en tiempos normales. La fuente de la conmoción fue el estallido de una monumenta 
burbuja inmobiliaria, lo que generó pérdidas masivas a las instituciones financieras 
que habían concedido créditos hipotecarios o que eran propietarias de activos co 
garantía hipotecaria. Esto llevó a una pérdida generalizada de confianza en el sistem 

Como describiremos con mayor detalle en la sección siguiente, no sólo tuvieion 
problemas los bancos convencionales con depósitos, sino también las instituciones 
bancarias sin depósitos -instituciones financieras que no aceptan deposites en efec¬ 
tivo de sus clientes. Estos "bancos no bancarios" fueron presas del pánico porque 
estaban muy endeudados, se enfrentaban a fuertes pérdidas por el colapso e 
burbuja inmobiliaria y mantenían activos no líquidos. En pocas horas e sis en 
financiero se congeló a medida que las instituciones financieras experimentaron lo 
que esencialmente eran pánicos bancarios. Por ejemplo, en 2008, muchos inversore 
empezaron a preocuparse por la solvencia de Bear Sterns, una >nsntucion fman 
ciera de Wall Street sin depósitos que se dedicaba a complejos asuntos financieros, 
comprando y vendiendo activos financieros con fondos prestados. Cuando la con¬ 
fianza en Bear Sterns se agotó, la institución se encontró con que era incapaz de 
conseguir fondos para cumplir sus compromisos y rápidamente entro en una espita 
descendente hasta el colapso. 
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figura 16-9 Los activos de la Reserva Federal 


Activos de la 
Reserva Federal 
(miles de millones 
de dólares) 

3.000 $ 

2.500 


2.000 - 


1.500 
1.000 - 


500 


Fuente: Banco de la Reserva Federal de Cleveland. 


La Reserva Federal decidió actuar de inmediato 
para contener lo que se estaba convirtiendo en un 
derrumbe que se extendía por todo el sector financiero. 

Amplió considerablemente su ventanilla de descuento 
- concediendo grandes créditos a los bancos de depósi¬ 
tos y también a las instituciones financieras sin depósi¬ 
tos como las entidades financieras de Wall Street. Esto 
les dio a las instituciones financieras la liquidez que el 
mercado financiero les estaba denegando. Y a medida 
que estas entidades aprovechaban la oportunidad de 
obtener créditos baratos de la Reserva Federal, pigno¬ 
raban sus activos como avales -una colección variada 
de créditos inmobiliarios, créditos a empresas y otros. 

Analizando la Figura 16-9, puede verse que a partir 
de mediados de 2008, la Reserva Federal redujo drás¬ 
ticamente sus tenencias de títulos tradicionales, como 
letras del Tesoro, a medida que se disparaban sus cré¬ 
ditos a instituciones financieras. "Créditos a institu¬ 
ciones financieras" se refiere a los créditos realizados 

a través de la ventanilla de descuento, pero también a los créditos hechos directa¬ 
mente por la Reserva Federal a entidades como Bear Stearns. "Liquidez a los prin¬ 
cipales mercados de crédito" incluye las compras hechas por la Reserva Federal de 
activos tales como bonos de corporaciones, que fueron necesarias para que los tipos 
de interés de los créditos a las corporaciones no subieran demasiado. Finalmente, 
"Deuda de la agencia federal" es la deuda de Fannie Mae y Freddie Mac, las agencias 
hipotecarias de viviendas patrocinadas por el gobierno federal, que la Reserva Federal 
también se vio obligada a comprar para evitar el colapso del mercado hipotecario. 

A medida que la crisis fue amortiguándose hacia finales de 2009, la Reserva 
Federal no volvió a sus tenencias tradicionales de activos. En lugar de eso, decidió 
aumentar sus tenencias de Bonos del Tesoro a largo plazo y de deuda de las agencias 
federales. Toda esta etapa fue muy anómala -alejándose mucho la Reserva Federal 
de la forma en que conduce normalmente sus operaciones, pero es la que consideró 
necesaria para abortar un colapso financiero y económico. Fue también una demos¬ 
tración gráfica de que la Reserva Federal hace algo más que simplemente decidir el 
tamaño de la base monetaria. 




Supongamos que todo el dinero prestado por un banco siempre se deposita en una cuenta 
corriente del sistema bancario, y que el coeficiente de caja es el 10%. Explica paso a paso 
los efectos que tendrá sobre el valor total de los depósitos a la vista una operación de mer¬ 
cado abierto consistente en la compra de deuda pública por valor de 100 millones de dólares 
por parte del banco central. ¿Cuál es la magnitud del multiplicador monetario? 

Las soluciones están al final del libro. 


Deuda de la agencia federal 
(títulos respaldados por hipotecas) 

Liquidez a los principales 

mercados de crédito Compras del Tesoro 



Año 


▼ Repaso rápido 


La Reserva Federal es el banco 
central de los Estados Unidos, que 
supervisa a los bancos y ejecuta la 
política monetaria. 

El banco central de un país establece 
un coeficiente de caja obligatorio, el 
coeficiente legal de caja. Los bancos 
privados prestan y piden prestadas 
reservas en el mercado interbanca- 
rio. El tipo de interés determinado 
en este mercado es el tipo de interés 
interbancario. Los bancos también 
pueden pedir prestado al banco 
central a un tipo de interés que se 
denomina tipo de descuento. 

Aunque el banco central pueden 
modificar tanto el coeficiente legal 
de caja como el tipo de descuento, 
en la práctica, la política monetaria 
se ejecuta mediante operaciones de 
mercado abierto. 

Una operación de compra de deuda 
pública en el mercado abierto 
aumenta la base monetaria y, por 
tanto, la oferta monetaria. Una 
operación de venta en el mercado 
abierto reduce la base monetaria y la 
oferta monetaria. 
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Tanto en el Pánico de 1907 como en la 
crisis financiera de 2008, las enormes 
pérdidas debidas a especulaciones 
arriesgadas desestabilizaron el siste¬ 
ma bancario. 


Las crisis de la banca estadounidense a principios del 
siglo XX 

La creación del sistema de la Reserva Federal en 1913 marco el principio de la era 
moderna de banca estadounidense. Desde 1864 hasta 1913 la banca de los Estados 
Unidos estuvo dominada por un sistema de bancos nacionales regulado por el gobier¬ 
no federal. Esos bancos podían emitir moneda, y los billetes eran impresos por el 
gobierno federal con un tamaño y un diseño uniformes. La cantidad de dinero que 
podía emitir cada banco nacional dependía de su capital Aunque ese sistema supo¬ 
nía una mejora respecto al período anterior, en el que los bancos emitían sus propios 
billetes sin uniformidad y prácticamente sin regulación, el régimen de la banca nació- 
nal padeció numerosas quiebras de bancos e importantes crisis financieras al menos 

una por década, y muy frecuentemente dos. 

El principal problema del sistema era que la oferta monetaria no respondía con 
suficiente rapidez: se hacía difícil trasladar la moneda de un lugar a otro del país 
para responder rápidamente a los cambios económicos locales. (Concretamente, con 
mucha frecuencia había un tira y afloja entre los bancos de Nueva York y los bancos 
rurales respecto a las cantidades adecuadas de moneda). Los rumores de que un 
banco no tenía efectivo suficiente para satisfacer las demandas de reintegros de sus 
clientes causaban rápidamente un pánico bancario. Un pánico bancario podía desen¬ 
cadenar un contagio, provocando pánicos en otros bancos cercanos, extendiéndose 
el pánico y la devastación a toda la economía. Como respuesta a ese problema, los 
banqueros de algunas ciudades unieron sus recursos para crear camal as de com¬ 
pensación locales que garantizasen conjuntamente los pasivos de sus miembros en 
caso de pánico, y algunos gobiernos estatales empezaron a ofrecer seguros para los 

deoósitos de sus bancos. - 

Sin embargo, la causa del Pánico de 1907 fue diferente a las de las en. antas»* 
res- de hecho, su causa fue inquietantemente parecida a la de la crisis de 2008. El 
pánico de 1907 empezó en la ciudad de Nueva York, pero sus consecuencias arrasaron 
a todo el país, que sufrió una profunda depresión durante cuatro anos^ 

La crisis ¡e originó en unas instituciones de Nueva York denominadas trusts, ins¬ 
tituciones parecidas a los bancos que aceptaban depósitos, pero cuyo proposito inicial 
era gestionar las herencias y las propiedades de clientes ricos. Como se suponía que 
estos trusts sólo emprendían actividades de bajo riesgo, estaban menos regulados, 
tenían menos reservas obligatorias y coeficientes de caja mas bajos que los de 

ban Si > n embargóla causa del fuerte crecimiento económico de la primera década del 
siglo veinte los trusts empezaron a especular con suelo inmobiliario y con acción , 
áreas especulativas que los bancos nacionales tenían prohibido. Al estar menos rega¬ 
lados que los bancos, los trusts podían pagar a sus^depositantes 

Además se aprovecharon de la buena reputación de solvencia de los bancos nació 
nales, mientras que los depositantes los consideraban tan seg 
Como consecuencia, los trusts crecieron rápidamente: en 1907, el volu 
activos de los trusts de la ciudad de Nueva York era tan grande como el del total de los 
bancos nacionales. Mientras tanto, los trusts rechazaron la oferta d ^^ COr P°^ e ¿ ¡ 
Cámara de Compensación de Nueva York, un consorcio de los bancos «'on j 
ciudad mediante el que se garantizaban la solvencia unos a otros; esto habría oblig< 
o 1r»c trusts a aumentar sus reservas, reduciendo los benelicios. 

El Pánico de 1907 empezó con la quiebra del Knickerbocker Trust, un “J 1 ® 
trust de Nueva York que quebró después de sufrir pérdidas masivas en una especula 
Sn en bolsa fracasada. Rápidamente, otros trusts de Nueva York se vieron someti¬ 
dos a presiones, y empezaron a formarse largas colas de depositantes asus a - q 

ar sus fondos. La Cama» de Compensad,*, de Nueva York no omso 
apoyar a los musís concediéndoles créditos, y hasta los trusts mas solventes fueron 
obieto de duros ataques. En solo dos días, los doce trusts mas importantes se habían 
huSdo Los mercados de crédito se congelaron, y la bolsa cayó espectacu^rmente 
cuando los agentes de cambio no pudieron obtener crédito para financiar s P 

ciones y la confianza empresarial se evaporó. T p .. r(Jan 

Afortunadamente, el hombre más rico de Nueva York, el banquero J. P-Morgan, 
decidió rápidamente arrimar el hombro y acabar con el pánico Al d ^secuenta^^ 
que la crisis se estaba extendiendo y que rápidamente engulliría a las entidad 
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tanto bancos como trusts, trabajó junto con otros banqueros ricos, como John D. 
Rockefeller, y con el secretario del Tesoro, para reforzar las reservas de los bancos y 
trusts de modo que pudieran resistir la intensidad de las retiradas de depósitos. Una 
vez que la gente tuvo la certeza de que podía recuperar su dinero, el pánico cesó. 
Aunque el pánico propiamente dicho había durado poco más de una semana, él 
mismo y la caída de la bolsa diezmaron la economía. Empezó una recesión que duró 
cuatro años, con una caída de la producción del 11% y con un aumento del desempleo 
desde el 3% hasta el 8%. 


La respuesta a la crisis bancaria: 
la creación de la Reserva Federal 

La preocupación por la frecuencia de las crisis bancarias y el papel sin precedentes 
de J. P. Morgan en la salvación del sistema financiero impulsó al gobierno federal a 
poner en marcha una reforma del sistema bancario. En 1913 se eliminó el sistema de 
bancos nacionales y se creó el sistema de la Reserva Federal, con el fin de obligar a 
todas las instituciones que recibían depósitos a mantener las reservas necesarias y a 
someter sus cuentas a la inspección de los reguladores. El Pánico de 1907 convenció 
a muchos de que había llegado el momento de centralizar el control de las reservas 
bancarias. Además, se le otorgó a la Reserva Federal el derecho exclusivo a emitir 
moneda, para que la oferta monetaria tuviera la flexibilidad necesaria para responder 
a las condiciones económicas a lo largo y ancho del país. 

Aunque el nuevo régimen unificó y centralizó las reservas bancarias, no eliminó 
completamente la posibilidad de que se produjeran pánicos bancarios, porque la 
cuantía de las reservas bancarias seguía siendo menor que el valor total de los depó¬ 
sitos. La posibilidad de pánicos bancarios se confirmó durante la Gran Depresión. 
La caída de los precios de las materias primas afectó de forma especialmente dura a 
los granjeros estadounidenses, precipitando una serie de pánicos bancarios en 1930, 
1931 y 1933, todos los cuales empezaron en bancos del Medio Oeste y se extendieron 
después a todo el país. 

Después de la quiebra en 1930 de un banco especialmente grande, los funciona¬ 
rios federales se dieron cuenta de que el hecho de que los efectos se extendieran a 
toda la economía les obligaba a tener una actitud menos pasiva y a intervenir más 
activamente. En 1932 se creó la Corporación para la Reconstrucción Financiera 
(CRF), con autoridad para conceder créditos a los bancos con el fin de estabilizar 
el sector bancario. En 1932 se aprobó también la ley Glass-Steagall, que creaba un 
seguro federal para los depósitos y que aumentaba las posibilidades de los bancos de 
obtener créditos del sistema de la Reserva Federal. Un crédito concedido por la Fed 
a un importante banco de Chicago parece haber evitado una masiva crisis bancaria 
en 1932. Sin embargo, la bestia no estaba domesticada todavía. Los bancos empe¬ 
zaron a tener miedo de endeudarse con la CRF, porque hacerlo les señalaba como 
débiles ante sus clientes. 

Durante la catastrófica retirada masiva de depósitos en 1933, tomó posesión el 
ncievo presidente Franklin Delano Roosevelt. Inmediatamente declaró unas “vaca¬ 
ciones bancarias", cerrando todos los bancos hasta que los reguladores pudieran 
controlar el problema. 

En marzo de 1933 se adoptaron medidas de emergencia que dieron a la CRF 
poderes extraordinarios para estabilizar y reestructurar el sector bancario, aportan¬ 
do capital a los bancos mediante créditos o mediante compras de sus acciones. Con 
las nuevas normas, los reguladores cerraron bancos que no eran viables y recapita¬ 
lizaron los que sí lo eran, permitiendo que la CRF comprase acciones preferentes de 
estos (acciones que daban al gobierno más derechos que a los accionistas normales) y 
aumentando mucho la capacidad de estos bancos para obtener créditos de la Fed. En 
1933, la CRF había invertido más de 16.200 millones (dólares de 2010) en capital ban¬ 
cario -un tercio del capital total de todos los bancos de los Estados Unidos en aquel 
momento- y había comprado acciones de casi la mitad de los bancos. La CRF prestó 
a los bancos más de 32.400 millones (dólares de 2010) durante ese periodo. 

Todos los historiadores económicos están de acuerdo en que las crisis bancarias 
de los primeros años de la década de 1930 agravaron muchísimo la dureza de la Gran 
Depresión, haciendo ineficaz la política monetaria, a medida que el sector bancario 
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Igual que Roosevelt, el presidente Obama, acompañado aquí de 
sus asesores económicos, se enfrentó a una grave crisis financiera 
nada más tomar posesión de su cargo. 


se derrumbaba y la moneda retirada de los bancos y guardada 
debajo de las camas reducía la oferta monetaria. 

Aunque las fuertes medidas de la CRF estabilizaron el sector 
bancario, era necesaria una nueva legislación que evitara crisis 
bancadas en el futuro. La ley Glass-Steagall de 1933 clasifi¬ 
caba los bancos en dos categorías: bancos comerciales, q Ue 
aceptaban depósitos y que estaban cubiertos por el seguro a los 
depósitos, y bancos de inversión, que se dedicaban a crear 
y a comercializar activos financieros, como acciones o bonos 
de empresas, pero que no estaban cubiertos por el seguro a los 
depósitos porque se consideraba que sus actividades tenían más 
riesgo. 

La llamada Regulación Q impedía a los bancos comerciales 
pagar intereses por las cuentas corrientes, en la creencia de que 
si se pagaran, habría una competencia insana entre los bancos. 
Además, los bancos de inversión estaban sometidos a una regu¬ 
lación mucho más suave que la de los bancos comerciales. La 
medida más importante para la prevención de los pánicos ban- 
carios, sin embargo, fue la creación de un fondo federal de segu¬ 
ro a los depósitos (con un límite inicial de 2.500 $ por depósito). 
Estas medidas tuvieron mucho éxito, y los Estados Unidos 
disfrutaron de un largo periodo de estabilidad financiera y ban- 
caria. Cuando los malos recuerdos de aquellos tiempos se difuminaron, se abolieron 
las normas de la época de la Gran Depresión. En 1980 se derogó la Regulación Q; en 
1999 la ley Glass-Steagall estaba tan debilitada que ofrecer servicios como la comer¬ 
cialización de activos financieros ya no se consideraba ajeno a las competencias de 
los bancos comerciales. 


Un banco comercial acepta 
depósitos y está cubierto por el fondo 
de garantía de depósitos. 

Un banco de inversión opera en 
los mercados financieros y no está 
cubierto por el fondo de garantía de 
depósitos. 

Una caja de ahorros es otro tipo 
de entidad financiera que acepta 
depósitos, y que está especializada 
habitualmente en conceder préstamos 
hipotecarios. 


La crisis de las cajas de ahorros de la década de 1980 

Además de los bancos, el sector financiero incluía también las instituciones de ahorro 
y de crédito denominadas cajas de ahorros, instituciones diseñadas para aceptar 
ahorros y convertirlos en créditos hipotecarios a largo plazo concedidos a comprado¬ 
res de viviendas. Las cajas estaban cubiertas por el seguro federal a los depósitos y 
estaban estrictamente reguladas por razones de seguridad. Sin embargo, en la déca¬ 
da de 1970 empezaron a tener problemas, cuando la elevada inflación provocó que 
muchos ahorradores retiraran sus fondos de las cuentas con bajo interés que tenían 
en las cajas, y los pusieran en cuentas mejor remuneradas del mercado monetario. 
Además, la alta tasa de inflación erosionó gravemente el valor de los activos de las 
cajas, las hipotecas a largo plazo que tenían en su contabilidad. 

Para mejorar la posición competitiva de las cajas frente a los bancos, el Congreso 
suavizó la regulación permitiendo que las cajas, además de las hipotecas a largo 
plazo, hicieran inversiones de más riesgo. Sin embargo, la nueva libertad no fue acom¬ 
pañada de un aumento de la supervisión, dejando a las cajas con menos control que 
los bancos. No es de extrañar que, durante el boom inmobiliario de las décadas de 
1970 y 1980, las cajas se implicasen en créditos inmobiliarios extremadamente arries¬ 
gados. Además, se extendió en ellas la corrupción cuando algunos directivos usaron 
las cajas como si fueran su hucha particular. 

Por desgracia, durante los últimos años setenta y primeros ochenta, la interferen¬ 
cia política del Congreso mantuvo abiertas cajas insolventes mientras que un banco, 
en una situación comparable, habría sido cerrado rápidamente por los reguladores 
bancarios. A principios de la década de 1980 había quebrado un gran número de 
cajas. Puesto que las cuentas estaban cubiertas por el seguro de los depósitos, sus 
pasivos se convirtieron en pasivos del gobierno federal, y hubo que pagar a los depo¬ 
sitantes con dinero de los contribuyentes. Entre 1986 y 1995, el gobierno cerró más 
de mil cajas quebradas, con un coste para el contribuyente de los Estados Unidos de 
124.000 millones de dólares. 

En un típico ejemplo de cerrar la puerta de la cuadra cuando el caballo ya se na 
escapado, en 1989 el Congreso puso en marcha un sistema de vigilancia intensiva 
de las actividades de las cajas de ahorros. También otorgó poderes a Fanny Mae y 
Freddy Mac para que asumieran muchas de las hipotecas concedidas por las cajas. 
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Fanny Mae y Freddy Mac son agencias cuasi gubernamentales creadas durante la 
Gran Depresión para facilitar la compra de vivienda a familias con niveles de renta 
bajos y medios. Se cree que la crisis de las cajas provocó una aguda desaceleración 
del sector financiero y del sector inmobiliario, llevando a la recesión de principios de 
la década de 1990. 


Regreso al futuro: la crisis financiera de 2008 

La crisis financiera de 2008 tiene muchas características comunes a las crisis ante¬ 
riores. Como el Pánico de 1907 y la crisis de las cajas de ahorros, implicó a institu¬ 
ciones que no estaban reguladas tan estrictamente como los bancos receptores de 
depósitos y una especulación excesiva. Como las crisis de principios de la década de 
1930, implicó a un gobierno que fue reacio a emprender acciones firmes hasta que la 
amplitud del desastre se había hecho evidente. Además, a finales de los años noventa, 
los avances en las innovaciones tecnológica y financiera habían creado otra debilidad 
sistémica que desempeñó un papel central en 2008. La historia de Long-Term Capital 
Management o LTCM, ilustra esos problemas. 


Una institución financiera practica el 
apalancamiento cuando financia sus 
inversiones con fondos prestados. 

El efecto-balance es la reducción 
del valor neto de una empresa debida 
a la caída de los precios de sus 
activos. 

Se entra en un círculo vicioso 
de desapaiancamiento cuando 
las ventas de activos para financiar 
pérdidas producen un efecto negativo 
en los balances de otras empresas, y 
obliga a los acreedores a ejecutar los 
préstamos, forzando la venta de más 
activos y causando nuevas caídas de 
sus precios. 


Long-Term Capital (Mis)Management Creado en 1994, LTCM era un fondo de 
cobertura (hedge fund), un consorcio privado de inversiones abierto solo a individuos 
e instituciones de gran riqueza. Los fondos de cobertura carecen prácticamente de 
regulación, lo que les permite llevar a cabo inversiones mucho más arriesgadas que 
las de los fondos de inversión, que están abiertos a inversores medios. Utilizando 
un apalancamiento masivo -es decir, dinero prestado- para aumentar sus rendi¬ 
mientos, LTCM utilizaba sofisticados modelos informáticos para ganar dinero apro¬ 
vechando las pequeñas diferencias entre los valores de los activos en los mercados 

financieros globales, comprando a un precio bajo y vendiendo a un precio más alto. I 

En un año, LTCM obtuvo unos beneficios del 40%. 

LCTM también estaba muy comprometida con derivados, complejos instrumen¬ 
tos financieros construidos -derivados- a partir de las obligaciones de otros activos 
financieros más básicos. Los derivados son tipos de inversión muy populares porque 
se pueden comercializar a menor precio que los activos financieros básicos y se pue¬ 
den diseñar a medida de las necesidades de un comprador o un vendedor determi- i 

nado. Sin embargo, su complejidad puede hacer que sea muy difícil medir su valor. i 

LTCM creía que sus modelos informáticos le permitirían valorar con precisión mate¬ 
mática el riesgo en las grandes apuestas con derivados que hacía con dinero prestado. 

Sin embargo, los modelos informáticos de LTCM no habían tenido en cuenta una 
serie de crisis financieras que hubo en Asia y Rusia en 1997 y 1998. A través de su 
enorme endeudamiento, LTCM había llegado a ser un operador tan importante en los 
mercados financieros globales que sus intentos de vender activos hundían los precios 
de los activos que estaba tratando de vender. Cuando los mercados mundiales se des¬ 
plomaron y los inversores de LTCM, asustados, intentaron recuperar sus fondos, las 
pérdidas de LTCM aumentaban a medida que intentaba vender activos para satisfacer 
esas peticiones. Sus operaciones colapsaron rápidamente, porque no pudo conseguir 
nuevos créditos y el resto de los operadores rechazaron hacer negocios con él. El 
pánico se extendió a los mercados financieros mundiales. 

La Reserva Federal se dio cuenta de que permitir a LTCM vender sus activos a 
precios influidos por el pánico ponía en riesgo a todo el sistema financiero a través del 
efecto-balance: a medida que las ventas de activos por LTCM hundían los precios de 
los activos en todo el mundo, otras empresas verían reducir el valor de sus balances, 
al perder valor los activos que tenían en esos balances. Además, la caída de los precios 
de los activos haría que los activos contenidos en los balances de los prestatarios se 
hundieran por debajo de un umbral crítico, llevándolos a la suspensión de pagos y 
obligando a los acreedores a ejecutar sus créditos. Esto, a su vez, provocaría más ven¬ 
tas de activos a medida que los deudores intentaran conseguir efectivo para devolver 
sus créditos, nuevas suspensiones de pagos y nuevas ejecuciones de créditos, creando 
un círculo vicioso de desapaiancamiento. 

El Banco de la Reserva Federal de Nueva York organizó en 1998 un rescate de 
LTCM de 3.625 millones de dólares, por el que otras instituciones privadas tomaron 
participaciones en los activos y las obligaciones de LTCM, que al final produjeron un 
pequeño beneficio. La rápida intervención del banco de la Reserva Federal de Nueva 
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Los créditos de alto riesgo o 
“subprime" son créditos hipotecarios 
concedidos a compradores de 
casas que no cumplen los criterios 
habituales de capacidad de afrontar 
sus pagos. 

La titulización consiste en agrupar 
un conjunto de créditos y en vender 
a inversores participaciones de ese 
conjunto. 



-"Cariño, nos hemos quedado sin casa 


York impidió que la caída de LTCM se contagiara, aunque prácticamente todos los 
inversores de LTCM desaparecieron. 

Las hipotecas de alto riesgo (“subprime”) y la burbuja inmobiliaria Tras l a 
. . , P í TrM , mercados financieros estadounidenses se estabilizaion. Siguieron 
incScuando I, bolsa se hundid desde 2000 has,, 2002 v i» 
economía de los Estados Unidos entró en recesión. Pero durante la recuperación de la 
recesión de 2001, se plantaron las semillas de una nueva crisis financiera. 1 ■ 

La historia empieza con bajos tipos de interés: en 2003 los tipos estaban en mve es 
La historia F la po i ít i ca de la Reserva Federal y en parte por las 

grandes entradas de Fapital de otros países, especialmente de China^ Estos bajos tipos 
de inÍíés provocaron un auge del sector inmobiliario que saco a la economm esta¬ 
túense de la recesión. Pero el auge inmobiliario llevo también a las instituciones 
Financiera^ a asumir riesgos crecientes -riesgos que no siempre eran bien entendidos. 

íradSnalmente, a mía persona sólo se le concedía un crédito para comprar 
una vfvienda si podía demostrar que tenía ingresos suficientes para hacer frente a 
una vivienaa si p rr éditos hipotecarios a personas que no cumplen los 

los pagos de la créditos de alto riesgo 

óTrtS». a s»bprlmc”, eran solo una pequeña parte del crédito total. Pero con el 

auf^del'mercado inmobiliario precios delav'ivierid^seguñui^idñerido. 

íos^prestatm'i^'querncrpotuán haca" fraite^^uhipoteca, siempre podrían cancelarla 

“"Sha 

q„e‘prestaban el dinero de “ s «os" uwersLT EstafvSas eran 
dito”, que rápidamente ven ían c titulización* las instituciones financieras 

posibles gracias a un u" ^ “ndían participaciones en las 

agrupaban un conjun P participaciones se consideraban una inver- 

rentas -verosímil que un número 

importante de compradores de vivienda dejasen de pagar sus hipotecas 

31 "ÍeTeso^sprecisamente lo que pasó. El auge inmobiliario se con¬ 
virtió en una burbuja y, cuando los precios delaviv,enda empezaron ^ 
caer a finales de 2006, muchos prestatarios subpi une no pudier g 
pagando las mensualidades de sus créditos hipotecarios, m P ud,e ''° n 
vender sus casas por un importe suficiente para cancelar sus hipote- 
cas d Como resultado, muchos de los inversores en activos respaldados 
por hipotecas empezaron a tener grandes pérdidas. Gran par e e 
activos estaban en manos de instituciones financíelas bancosj otj 

instituciones que desempeñaban funciones similares a ^ 

mismo que los trusts, que tan importantes habían sido en e 
1907 estos “bancos no bancos" estaban menos regulados que los bancos 
omiSL. lo que les permití» ofrece, mayores^^^.hdades » 1 j 
inversores pero a la vez los hacía extremadamente vulnerables en u 
crisis. Las pérdidas relacionadas con las hipotecas, a su vez, co apsa uj 
la confianza en el sistema financiero. omnlitud 

La Figura 16-10 muestra una medida de esta pérdida de s meses q „e 

incurriendo cuando prestan dinero a otros 
volver a niveles más normales a mediados de 2009. 


La crisis y la respuesta El hundimiento de la confian» en el «stem ña»£» 
ro combinado con las importantes pérdidas sufridas por las empresas financiera 
provocó un fuerte ciclo de d.sapalancami.nto y una «cmn« s , 
conjunto de la economía. Las empresas teman dificultades paia consegt 
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«gura 16-10 El diferencial del TED 


El diferencial del TED es la diferencia entre el tipo de 
interés al que los bancos se prestan unos a otros y el tipo 
de interés de la deuda pública de los Estados Unidos. Se 
utiliza mucho como indicador de las tensiones financieras. 
El diferencial del TED se disparó como consecuencia de 
|a crisis financiera de 2007-2008. 

Fuentes: Asociación británica de banqueros; Banco de la Reserva 
Federal de San Luis. 



incluso para operaciones a corto plazo; los individuos se encontraron con que no 
había disponibles créditos para comprar viviendas, y con que se habían reducido los 
límites de las tarjetas de crédito. 

En su conjunto, el efecto económico negativo de la crisis financiera tenía una 
clara y preocupante semejanza con los efectos de la crisis bancaria de los primeros 
años treinta, que contribuyeron a causar la Gran Depresión. Los gestores de la polí¬ 
tica económica se dieron cuenta del parecido y trataron de evitar que se repitieran 
las consecuencias. A partir de agosto de 2007, la Reserva Federal puso en marcha 
una serie de medidas para aportar liquidez al sistema financiero, prestando fon¬ 
dos a una amplia gama de instituciones y comprando deuda del sector privado. 
La Reserva Federal y el Departamento del Tesoro también acudieron al rescate de 
empresas individuales a las que se consideraba demasiado importantes como para 
permitir su quiebra, como el banco de inversión Bearn Stearns y la compañía de 
seguros AIG. 

Sin embargo, en septiembre dé 2008 las autoridades decidieron que se podía per¬ 
mitir que quebrara un gran banco de inversión, Lehman Brothers. Pronto lamentaron 
su decisión. A los pocos días de la quiebra de Lehman Brothers, el pánico se extendió 
por los mercados financieros, como se aprecia en el pico del diferencial del TED de la 
Figura 16-10. En respuesta al endurecimiento de la crisis, el gobierno de los Estados 
Unidos intervino aún más "inyectando” capital a los bancos. Inyectar capital signifi¬ 
caba, en la práctica, que el gobierno ofrecía efectivo a los bancos a cambio de acciones 
-en efecto, nacionalizando parcialmente el sistema financiero. 

En el otoño de 2010, el sistema financiero parecía haberse estabilizado y las prin¬ 
cipales instituciones habían devuelto gran parte del dinero que el gobierno federal 
les había inyectado durante la crisis. En general, se esperaba que los contribuyentes 
acabaran perdiendo poco o ningún dinero. Sin embargo, la recuperación de los ban¬ 
cos no fue acompañada de una recuperación del conjunto de la economía: aunque la 
recesión que empezó en diciembre de 2007 acabó oficialmente en junio de 2009, el 
desempleo seguía siendo obstinadamente alto. 

La Reserva Federal respondió a esta problemática situación con formas novedosas 
de operaciones de mercado abierto. Las operaciones de mercado abierto convenciona¬ 
les se limitan a la deuda pública a corto plazo, pero la Fed pensó que eso ya no basta¬ 
ba. Proporcionó liquidez masiva a través de créditos en la ventanilla de descuento, así 
como mediante la compra de otros activos, fundamentalmente deuda pública a largo 
plazo y deuda de Fannie Mae y Freddie Mac, agencias patrocinadas por el gobierno 
que financian créditos para viviendas. Esto explica que los créditos de la Reserva 
Federal se dispararan después de septiembre de 2008, como se puede apreciar en la 
Figura 16-9. 
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Lo mismo que ocurrió en 1 ^"‘ S1S ““^mi'ipSmente la ley Dod-Frank de 
“V a reg d“mguSrán°S^ Promulgada «n 2010. En la siguiente sección "La 
SSSf ¿ SS la describimos brevemente^ _I 


LA ECONOMÍA EN ACC IÓN 


U LA REGULACIÓN DESPUÉS DE LA CRISIS DE 
■ 2008 


la 


sEsSSHsss. 

complejo de hoy en día. 


▼ Repaso rápido 


El sistema de la Reserva Federal se 
creó en respuesta al Pánico de 1907. 

La extensión de los pánicos bancarlo 
a principios de la década de 1930 
condujo a una mayor regulación y a la 
creación del fondo federal de garantía 
de depósitos. Se clasificó a los ban¬ 
cos en dos categorías: comerciales 
(cubiertos por el seguro de los depó¬ 
sitos) y de Inversión (no cubiertos). 

• En la crisis de las cajas de ahorros de 
las décadas de 1970 y 1980 las cajas. 

Insuficientemente reguladas, incurrie¬ 
ron en grandes pérdidas debido a acti¬ 
vidades especulativas de alto riesgo. 

A mediados de la década de 199 o ’ 

el fondo de cobertura LTCM hizo un 

uso masivo del apalancamiento para 
especular en los mercados globales, 
pero tuvo enormes pérdidas y se 
hundió. Al vender sus activos para 

cubrir las pérdidas, LTCM provocó 

efectos-balance a empresas de todo 
el mundo. Para evitar un círculo vicio¬ 
so de desapalancamiento, el banco 
de la Reserva Federal de Nueva York 
coordinó un rescate privado. 

A mediados de la década de 2000 
las hipotecas de alto riesgo (“sub¬ 
prime”) se extendieron a todo el 
sistema financiero a través de la titu- 
lización, generando una crisis finan¬ 
ciera. La Fed respondió inyectando 
liquidez a las entidades financieras y 
comprando deuda privada. 

En 2010 la ley Dodd-Frank revisó la 
regulación financiera en un intento de 
evitar que se repitiera la crisis de 2008. 


£ -r ri. 9f)10 el Presidente Obama firmó la Ley de Reforma 

SÍ Wall Street’y de Protección del Consumidor -generalmente 
de Wall btreei y k sorL l os nombres de los pairo- 

conocida como la ley r .(nará de Representantes y el Senado, 

-vor 

regulación esta ley? nráctica mente como estaba la regulación 

En su mayor parte dejo Í^Ldidonales. El cambio princi- 
de los bancos que aceptan ep la cre ación de una nueva 

Pal ^ del Consumidor cuya 

agencia, la Olicma ae r de cr édito para que no fueran 

"gStdTs rnSmclLulas financieras aparentemente atractivas 

-LTprindpales cambios ESM? 

cieras distintas a los banco ancar i as La nueva ley otorgó a un comité especia 

Brothers, podían propagar cris‘ de Estabilidad Financiera, el derecho a con- 

del gobierno, el Consejo de Supervisión de* irnpor tantes", aunque no fueran 

siderar a ciertas instituciones como srstemicamente imp sist émicamente 

Sancos receptores de depósitos á 1» de los bancos, incluyendo 

importantes serían sometidas ai una regul cto al tipo de riesgos en que 

——- 

los bancos problemáticos. normas sobre la comercialización de 

Además de esto, la ley establecionuevas norm ^ hundie ron a LTCM y que 

derivados, esos instrumentos ¿ c risls de 2008: la mayoría de los 

también desempeñaron un papel tmp compr ados y vendidos en bolsas donde 

derivados, a partir de la ley, tendr J? , |imt .„ de las transacciones. La idea 

la» instituciones financieras sean mas 

“shunto, probablemente, a 

como un intento de extender el , R | sultatá vencedora cuando tenga 

que'enfrenttuse a “crisis bancarias? Permanezca sintonizado. 1 

«•O J 


" MPRUEBA SI LO HAS ENTENDIDO. 


16-5 


i. 


3 . 


a<q entre el Pánico de 1907, la crisis de las cajas de ahorro y la cr j 

¿Cuáles son las semejanzas, entre e 

”* * óo de I. Reserva Federal no consiguió evitar los pánicos benceno, de I. 

Íran Degresión? ¿Qué medidas detuvieron los pánicos ¿Por qU é 

drigob- un circulo vicioso de desapeiano- | 

miento? Las soluciones están al final del ,|br< 8 
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PROBLEMAliládíldm 


Multiplicar el dinero 


Como parte de la Ley de Estímulo Económico de 2008, el gobierno de los Estados Uni¬ 
dos emitió cheques de devolución de impuestos para ciertas familias. En promedio, los 
cheques eran de 950 $. 

Los economistas han estimado que cada familia gastó inicialmente alrededor de 
450 $ de la devolución fiscal. Puesto que el público mantiene en torno al 50% de MI en 
forma de efectivo, de los 500 $ que no gastó, cada familia depositó alrededor de 250 $ 
y mantuvo en efectivo los restantes 250. A la luz de estos datos, ¿cuánto aumentará, 
aproximadamente, la oferta monetaria en respuesta a los depósitos de la familia media? 
(Pista: Crea una tabla que muestre el aumento de la oferta monetaria en diez rondas). 
Supongamos que los bancos prestan la totalidad del exceso de reservas. 


PASO 1: 


P Busca el coeficiente legal de caja en los Estados Unidos. 

'itrar y entender el coeficiente legal de caja de los Estados Unidos, lee la sec- 
mción monetaña de los bancos ”, que empieza en la pág. 488. Presta especial 
i las subsecciones “Qué hacen los bancos”, a paríir de la página 488 y “La 
bancada”, que empieza en la página 490. 

ite legal de caja en los Estados Unidos es el 10%. ■ 

i Haz una tabla que muestre en la primera línea el depósito inicial, las 

reservas obligatorias, el exceso de reservas, los créditos que concede el banco y la 
cantidad que se mantiene en efectivo a partir de los créditos iniciales hechos por 
banco. 

Lee la subsección “La regulación bancada”, que empieza en la pág. 490 y la sección 
“Las resecas, los depósitos bancarios y el multiplicador monetado ”, que empieza en la 
pág. 494, para determinar las reseivas obligatorias, el exceso de reservas y los créditos 
concedidos. La cantidad que se mantiene en efectivo a partir de los créditos iniciales es 
la parte del crédito que “se escapa” del sistema bancado, lo que se analiza también en la 
sección “Las resovas, los depósitos y el multiplicador monetado”. 

La primera línea de esta tabla es la siguiente: 


La cantidad de depósitos es 250 $. Como hemos visto en el paso 1, las reservas obliga¬ 
torias son el 10% de esta cantidad de depósitos: 10% x 250 = 25 $. El exceso de reservas 
es, por tanto, 250 - 25 = 225 $. Hemos supuesto que los bancos prestan todo exceso 
de reservas, por lo que los créditos son 225 $. De esa cantidad, el público mantiene en 
efectivo la mitad: 50% x 225 = 112,50 $. ■ 



Reservas 

Exceso de 


Mantenido 

Depósitos 

obligatorias 

reservas 

Créditos 

en efectivo 

250,00 $ 

25,00 $ 

225,00 $ 

225,00 $ 

112 , 50 $ ,| 
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La tabla completa es esta: 


Ronda 

Depósitos 

Reservas 

obligatorias 

Exceso de 

reservas 

Créditos 

Mantenido 
en efectivo 

1 

250,00 $ 

25,00 $ 

225,00 $ 

225,00 $ 

112,50$ 

2 

112,50 

11,25 

101,50 

101,25 

50,63 

3 

50,63 

5,06 

45,56 

45,56 

22,78 

4 

22,78 

2,28 

20,50 

20,50 

10,25 

5 

10,25 

1,03 

9,23 

9,23 

4,61 

6 

4,61 

0,46 

4,15 

4,15 

2,08 

7 

2,08 

0,21 

1,87 

1,87 

0,93 

8 

0,93 

0,09 

0,84 

0,84 

0,42 

9 

0,42 

0,04 

0,38 

0,38 

0,19 

10 

0,19 

0,02 

0,17 

0,17 

0,09 

Total tras 10 
rondas 

454,39 $ 

45,44 $ 

408,95 $ 

408,95 $ 

204,48 $ 


La segunda ronda está construida de la misma forma que la primera. La ronda empieza 
con un depósito de 112,50 $. De estos, el banco mantiene 11,25 $ como reservas, por lo 
que el exceso de reservas y la cantidad de créditos concedidos es 112,50 $ - 11,25 $ = 
101,25 $. De esta cantidad, el público mantiene en efectivo 50,63 $. ■ 


PASO 4: 


Determina el aumento aproximado de la oferta monetaria que resulta 
del depósito de la familia media. 

Lee la sección “Cómo crean dinero los bancos”, que empieza en la pág. 492. La cantidad 
en la que aumenta la oferta monetaña es la cantidad total de créditos que los bancos han 
sido capaces de conceder como consecuencia del primer depósito. 


El aumento aproximado de la oferta monetaria causado por el depósito medio de la 
familia es 408,95 $. ■ 




1. Dinero es cualquier activo que se puede utilizar 
fácilmente para comprar bienes y servicios. El dinero 
consta del efectivo, que es líquido por definición, y de 
otros activos altamente líquidos. El efectivo en manos 
del público y los depósitos a la vista constituyen la 
oferta monetaria. El dinero desempeña tres funciones: 
es un medio de pago utilizado en las transacciones, un 
depósito de valor que conserva capacidad de pago a 

lo largo del tiempo, y la unidad de cuenta en la que se 
establecen los precios. 

2. Históricamente, el dinero adoptó primero la forma de 
dinero-mercancía, que consiste en bienes que tienen un 
valor intrínseco aparte de su valor como dinero, como 
por ejemplo las monedas de oro y plata; este fue sustitui¬ 
do por el dinero respaldado por mercancías, como el 
papel moneda respaldado por oro. Hoy en día la mayor 
parte del dinero es dinero fiduciario, cuyo valor se deri¬ 
va únicamente de su función oficial. 


3. La Reserva Federal calcula dos medidas de la oferta 
monetaria. MI es el agregado monetario más estricto 

y consta sólo del efectivo, de los cheques de viaje y de los 
depósitos a la vista. M2 incluye, además de MI, una serie 
más amplia de activos llamados cuasi-dinero, sobre todo 
otras formas de depósitos bancarios (de ahorro y a plazo), 
que pueden convertirse fácilmente en depósitos a la vista. 

4 . Los bancos permiten a sus depositantes el acceso inme¬ 
diato a sus fondos, pero también prestan la mayor parte 
de esos fondos depositados en ellos. Para poder atender 
las demandas de fondos de sus clientes, mantienen reser 
vas bancarias, compuestas por el efectivo guardado en 
sus cámaras acorazadas y por los depósitos que hacen 
en el banco central. El coeficiente de caja es el cocien¬ 
te entre las reservas bancarias y los depósitos de sus 
clientes. El balance refleja la posición financiera de un 
banco, con los créditos concedidos y las reservas contabi 
1 izados como activos y los depósitos como pasivos. 
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5. Los bancos se han enfrentado a veces a pánicos ban¬ 
carios, sobre todo en la década de 1930. Para evitar este 
peligro, actualmente los depositantes están protegidos por 
la garantía de depósitos, los propietarios de los bancos 
tienen que cumplir unos requisitos de capital que redu¬ 
cen los incentivos para hacer operaciones excesivamente 
arriesgadas, y los bancos tienen que mantener unas reser¬ 
vas reglamentarias (el coeficiente legal de caja). 

6. Cuando se deposita efectivo en un banco, empieza un 
proceso multiplicador en el que los bancos prestan el 
exceso de reservas, lo que genera un incremento de la 
oferta monetaria -de modo que los bancos crean dinero. 
Si toda la oferta monetaria consistiera en depósitos a la 
vista, la oferta monetaria sería igual al valor de las reser¬ 
vas dividido entre el coeficiente de caja. En realidad, la 
mayor parte de la base monetaria consiste en efectivo 
en manos del público, y el multiplicador monetario es 
el cociente entre la oferta monetaria y la base monetaria. 

7. La base monetaria está controlada por el banco central 
de cada país -en EE. UU. la Reserva Federal. El banco 
central regula los bancos y fija el coeficiente legal de caja. 
Para cumplir con estas reservas obligatorias, los bancos 
prestan y piden prestadas reservas en el mercado inter- 
bancario al tipo de interés interbancario. A través de 
la ventanilla de descuento los bancos también pueden 
pedir prestado al banco central al tipo de descuento. 

8. Las operaciones de mercado abierto llevadas a cabo 
por el banco central son la principal herramienta para 
ejecutar la política monetaria: un banco central puede 
aumentar o reducir la oferta monetaria, comprando 
deuda pública a los bancos y vendiendo deuda pública a 
los bancos respectivamente. 

9. Como respuesta al Pánico de 1907, se creó el sistema de 
la Reserva Federal para centralizar las reservas, para 
inspeccionar la contabilidad de los bancos y para hacer 
que la oferta monetaria sea suficientemente flexible a las 
variaciones de las condiciones de la economía. 

10. La Gran Depresión provocó la extensión de los pánicos 
bancarios a principios de la década de 1930, y esto empeo¬ 
ró y alargó mucho la depresión. Se creó el Fondo Federal 
de garantía de depósitos y el gobierno recapitalizó los ban¬ 


cos concediéndoles créditos y comprando participaciones 
en su capital. En 1933 los bancos fueron clasificados en 
dos categorías: bancos comerciales (protegidos por la 
garantía de depósitos), y bancos de inversiones (no pro¬ 
tegidos). La aceptación pública de la garantía de depósitos 
finalmente detuvo los pánicos bancarios. 

11. La crisis de las cajas de ahorros de la década de 1980 
se produjo porque las cajas, insuficientemente reguladas, 
desarrollaron actividades especulativas de alto riesgo e 
incurrieron en enormes pérdidas. Los depositantes de las 
cajas quebradas fueron compensados con fondos de los 
contribuyentes porque estaban cubiertos por la garantía de 
depósitos. La crisis de las cajas causó tremendas pérdidas 
en el sector financiero y en el sector inmobiliario, provo¬ 
cando una recesión a principios de la década de 1990. 

12. A mediados de la década de 1990, el fondo de cobertura 
LTCM hizo un uso masivo del apalancamiento para 
especular en los mercados financieros globales, incurrió 
en pérdidas gigantescas y se hundió. LTCM era tan grande 
que, al vender sus activos para cubrir las pérdidas, provocó 
efectos-balance en empresas de todo el mundo, provo¬ 
cando la perspectiva de un círculo vicioso de desapa- 
lancamiento. Como consecuencia, se congelaron los mer¬ 
cados de crédito en todo el mundo. El Banco de la Reserva 
Federal de Nueva York coordinó un rescate privado de 
LTCM y revivió los mercados de crédito mundiales. 

13. Las hipotecas de alto riesgo (“subprime”) durante la 
burbuja inmobiliaria de los Estados Unidos de mediados 
de la década de 2000, se extendieron por todo el sistema 
financiero a través de la titulización. Cuando la burbuja 
estalló, las pérdidas masivas de los bancos y de las institu¬ 
ciones financieras no bancarias provocaron el hundimien¬ 
to del sistema financiero. Para evitar otra Gran Depresión, 
la Fed y el Tesoro expandieron el crédito a los bancos y a 
las instituciones no bancarias, aportaron capital compran¬ 
do acciones de los bancos, y compraron deuda privada. 
Puesto que gran parte de la crisis tuvo su origen en entida¬ 
des bancarias no tradicionales, la crisis de 2008 demostró 
que era necesario crear una red de seguridad más amplia 
y una regulación más estricta del sector financiero. La ley 
Dodd-Frank de 2010, la mayor reforma financiera desde la 
década de 1930, es un intento de evitar otra crisis. 
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1. En cada una de las siguientes transacciones, ¿cuál es el efec¬ 
to inicial (aumento o disminución) sobre MI? ¿Y sobre M2? 

a. Vendes algunas acciones de las que eres propietario y 
depositas los ingresos obtenidos en una cuenta de ahorro. 

b. Vendes algunas acciones de las que eres propietario y 
depositas los ingresos obtenidos en una cuenta corriente. 

c. Transfieres dinero de tu cuenta de ahorro a tu cuenta 
corriente. 

d. Encuentras una moneda de 0,25 $ debajo de la alfom¬ 
brilla de tu coche y la depositas en tu cuenta corriente. 

e. Encuentras una moneda de 0,25 $ debajo de la alfombri¬ 
lla de tu coche y la depositas en tu cuenta de ahorro. 

2 . Existen tres tipos de dinero: dinero-mercancía, dinero 
respaldado por mercancías y dinero fiduciario. ¿Cuál de 
ellos se utilizaba en cada una de las siguientes situaciones? 

a. En la Australia colonial se utilizaban botellas de ron 

para comprar bienes. 


b. En muchos países europeos se utilizaba la sal como 
medio de pago. 

c. Durante un corto periodo de tiempo, en Alemania se 
utilizó un papel moneda (el "marco de centeno") q Ue 
podía canjearse por una cierta cantidad de centeno 

d. La ciudad de Ithaca, Nueva York, acuña su propia 
moneda, los Ithaca HOURS, que pueden utilizarse para 
comprar bienes y servicios en la ciudad. 

3. La tabla adjunta muestra los componentes de MI y M2 en 
miles de millones de dólares, correspondientes al mes de 
diciembre del período 2000-2010, tal como aparecieron en 
el Informe Económico del Presidente de 2011. Completa la 
tabla calculando MI, M2, el efectivo en manos del público 
como porcentaje de MI y el efectivo en manos del público 
como porcentaje de M2. ¿Qué tendencias identificas en la 
evolución de MI, de M2 y del efectivo en manos del público 
como porcentaje de MI y de M2? ¿A qué se podrían deber 
esas tendencias? 


Año 

Efectivo en 
circulación 

Cheques 
de viaje 

Depósitos 
a la vista 

Depósitos 
de ahorro 

Depósitos 
a plazo 

Fondos 

del 

mercado 
de dinero 

MI 

M2 

Efectivo 

en manos 
del público 
como % de 
MI 

Efectivo 
en manos 
del público 

como % de 

M2 

2000 

531,2$ 

8,3$ 

547,7 $ 

1.878,0$ 

1.046,0 $ 

902,0 $ 

? 

? 

? 

? 

2001 

581,1 

8,0 

592,9 

2.309,5 

974,5 

962,5 

? 

? 

? 

? 

2002 

626,2 

7,8 

585,7 

2.773,4 

894,5 

887,5 

? 

? 

? 

? 

2003 

662,5 

7,7 

636,2 

3.162,8 

817,8 

777,0 

? 

? 

? 

? 

2004 

697,7 

7,6 

671,1 

3.508,8 

827,9 

694,7 

? 

? 

? 

? 

2005 

724,1 

7,2 

643,5 

3.606,0 

993,1 

699,4 

? 

? 

? 

? 

2006 

749,6 

6,7 

610,0 

3.694,6 

1.205,3 

799,0 

? 

? 

? 

? 

2007 

759,7 

6,3 

607,6 

3.872,6 

1.275,0 

972,7 

? 

? 

? 

? 

2008 

815,0 

5,5 

782,1 

4.106,1 

1.455,7 

1.080,5 

? 

? 

? 

? 

2009 

861,5 

5,1 

827,0 

4.836,9 

1.177,4 

820,8 

? 

? 

? 

? 

2010 

915,7 

4,7 

911,7 

5.357,6 

926,6 

700,0 

? 

? 

? 

? 


Fuente: Informe Económico del Presidente, 2011. 


4. Indica si cada una de los siguientes importes forman parte 
de MI, M2 o de ninguno de los dos: 

a. 95 $ en tu tarjeta del comedor universitario 

b. 0,55 $ en monedas en el cenicero de tu coche 

c. 1.663 $ en tu cuenta de ahorro 

d. 459 $ en tu cuenta corriente 

e. 100 acciones de una empresa por valor de 4.000 $ 

f. Una línea de crédito de 1.000 $ en tu tarjeta cliente de 
Sears 

5. Tracy Williams deposita en una cuenta corriente del banco 
local 500 $ que tenía en el cajón de los calcetines. 

a. ¿Cómo cambia inicialmente el balance del banco como 
consecuencia de este depósito? ¿Cómo cambia la oferta 
monetaria? 


b. ¿Cómo responderá el banco a este depósito si el coefi¬ 
ciente de caja que mantiene es el 10%? 

c. Si cada vez que el banco concede un crédito, la totali¬ 
dad del crédito acaba en un nuevo depósito a la vista 
en un banco diferente, ¿cuánto podría aumentar la 
oferta monetaria total como consecuencia del depósito 
inicial de 500 $ de Tracy? 

d. Si cada vez que el banco concede un crédito, la totali¬ 
dad del crédito acaba en un nuevo depósito a la vista 
en un banco diferente, y el banco mantiene un coefi¬ 
ciente de caja igual al 5%, ¿cuánto podría aumentar la 
oferta monetaria total como consecuencia del depósito 
inicial de 500 $ de Tracy? 

6. Ryan Cozzens retira 400 $ de su cuenta corriente en el 
banco local y los guarda en su billetera. 
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a. ¿Cómo cambia el balance del banco como 
consecuencia de esta retirada de fondos? ¿Y la oferta 
monetaria? 

b. Si el banco mantiene un coeficiente de caja del 
10%, ¿cómo responderá a esta retirada de fondos? 
Suponemos que el banco responde a su escasez de 
reservas reduciendo la cantidad de depósitos que man¬ 
tiene hasta que, con su nivel de reservas, satisfaga el 
coeficiente legal de caja. El banco reduce sus depósitos 
llamando a algunos de sus prestatarios y obligándo¬ 
les a devolver sus créditos apropiándose del efectivo 
que tienen depositado en sus cuentas corrientes (en el 
mismo banco). 

c. Si cada vez que el banco disminuye sus créditos, los 
depósitos a la vista se reducen por el importe del crédi¬ 
to ¿cuánto disminuirá la oferta monetaria como conse¬ 
cuencia de la retirada inicial de 400 $ de Ryan? 

d. Si cada vez que el banco disminuye sus créditos, los 
depósitos a la vista se reducen por el importe del cré¬ 
dito y el banco mantiene un coeficiente de caja del 
20%, ¿cuánto disminuirá la oferta monetaria como 
consecuencia de la retirada inicial de 400 $ de Ryan? 

7. El Gobierno de Eastlandia utiliza medidas de los agrega¬ 
dos monetarios similares a las utilizadas en los Estados 
Unidos, y el coeficiente legal de caja fijado por el banco 
central de Eastlandia es el 10%. Con los datos siguientes 
responde a las preguntas de más abajo. 

Depósitos de los bancos en el banco central: 200 millones 
de dólares 

Efectivo en manos del público: 150 millones de dólares 
Efectivo en las cámaras acorazadas de los bancos: 100 
millones de dólares 

Depósitos a la vista del público en los bancos: 500 millo¬ 
nes de dólares 

Cheques de viaje: 10 millones 

a. ¿Cuánto es MI? 

b. ¿Cuánto es la base monetaria? 

c. ¿Están manteniendo los bancos comerciales reservas 
excedentarias? 

d. ¿Pueden los bancos comerciales aumentar los depósi¬ 
tos en sus cuentas corrientes? En caso afirmativo, ¿en 
cuánto pueden aumentar? 

8. En Westlandia el público mantiene el 50% de MI en 
forma de efectivo, y el coeficiente legal de caja es el 20%. 
Calcula, completando la tabla siguiente, cuánto crecerá 
la oferta monetaria como consecuencia de un nuevo 
depósito de 500 $. (Pista: La primera fila muestra que el 
banco debe mantener 100 $ en reservas mínimas -el 20% 
del depósito de 500 $- frente a este depósito, con lo que 
dispone de 400 $ de exceso de reservas para conceder 
créditos. Sin embargo, como el público quiere mantener 
en efectivo el 50% del crédito, en la segunda ronda solo 
se depositarán 400 $ x 0,5 = 200 $ del crédito concedido 
en la primera ronda). ¿Cómo cambiaría tu respuesta si 
el total del crédito se depositara en el sistema bancario 
y el público no mantuviera en efectivo ninguna parte del 
crédito? ¿Qué implica esto acerca de la relación entre el 


deseo del público de mantener efectivo y el multiplicador 
monetario? 


Ronda 

Depósitos 

Reservas 

obliga¬ 

torias 

Exceso 

de 

reservas 

Créditos 

Mantenido 

en 

efectivo 

1 

500,00 $ 

100,00 $ 

400,00 $ 

400,00 $ 

200,00 $ 

2 

200,00 

? 

? 

? 

? 

3 

? 

? 

? 

? 

? 

4 

? 

? 

? 

? 

? 

5 

? 

? 

? 

? 

? 

6 

? 

? 

? 

? 

? 

7 

? 

? 

? 

? 

? 

8 

? 

? 

? 

? 

? 

9 

? 

? 

? 

? 

? 

Total 
después 
de 10 
rondas 

? 

? 

? 

? 

? 


9. ¿Qué le ocurrirá a la oferta monetaria, en un sistema de 
solo depósitos a la vista, en las siguientes circunstancias? 

a. El coeficiente legal de caja es el 25%, y un depositante 
retira 700 $ de su cuenta corriente. 

b. El coeficiente legal de caja es el 5%, y un depositante 
retira 700 $ de su cuenta corriente. 

c. El coeficiente legal de caja es el 20%, y un cliente depo¬ 
sita 750 $ de su cuenta corriente. 

d. El coeficiente legal de caja es el 10%, y un depositante 
retira 600 $ de su cuenta corriente. 

10. Aunque la Reserva Federal de los Estados Unidos no 
utiliza las variaciones del coeficiente legal de caja para 
gestionar la oferta monetaria, el banco central de Albernia 
sí lo hace. Los bancos comerciales de Albernia tienen 100 
millones de dólares en reservas y 1.000 millones en depó¬ 
sitos a la vista; el coeficiente legal de caja inicial es el 10%. 
Los bancos comerciales tienen la política de no mantener 
exceso de reservas. El público no mantiene efectivo, sólo 
tiene depósitos a la vista en el sistema bancario. 

a. ¿Cómo cambiará la oferta monetaria si el coeficiente 
legal de caja baja al 5%? 

b. ¿Cómo cambiará la oferta monetaria si el coeficiente 
legal de caja sube al 25%? 

11. El Servicio de Investigación del Congreso estima que hay 
en circulación al menos 45 millones de dólares en billetes 
falsos de 100 $ impresos por el gobierno de Corea del Norte. 

a. ¿Por qué perjudica esta falsificación a los contribuyen¬ 
tes estadounidenses? 

b. En noviembre de 2012 el tipo de interés de los bonos 
del Tesoro a un año era el 0,18%. A este tipo de interés, 
¿cuál es la cantidad de dinero que pierden cada año los 
contribuyentes estadounidenses por esos 45 millones 
en dinero falso? 

12. Como vimos en la Figura 16-9, la parte de los activos de 
la Reserva Federal constituidos por deuda pública esta- 
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doun idense ha disminuido desde 2007. Entra en www. 
fedcralreserve.gov. En "Recent Statistical Releases , haz 
clic en “All Statistical Releases”. Bajo el encabezamiento 
“Money Stock and Reserve Balances , haz clic en Faclors 
Affecting Reserve Balances”. Haz clic en los datos del últi¬ 
mo informe. 

a. En "Slatement of Condition of Each Federal Reserve 
Bank", mira la columna “Total". ¿Qué cantidad aparece 
junto a “Total assets" (activos totales)? ¿Qué cantidad 
aparece junto a "US Treasury securities" (bonos del 
Tesoro de los Estados Unidos)? ¿Qué porcentaje de los 
activos totales de la Reserva Federal representan los 
bonos del Tesoro? 

b. ¿Constituyen los bonos del Tesoro la mayor parte de los 
activos de la Reserva Federal, como ocurría en enero 
de 2007, al principio del gráfico de la Figura 16-9, o 
todavía posee la Reserva Federal un gran número de 
otros activos, como ocurría a finales de 2011, donde 
acaba el gráfico de la Figura 16-9? 

13. La figura adjunta muestra el número de nuevas viviendas 
que se empezaron a construir en los Estados Unidos entre 
enero de 1980 y septiembre de 2008, medidas en miles de 
unidades por mes. El gráfico muestra una fuerte caída del 
número de nuevas viviendas que se empezaron a construir 
entre 1984 y 1991 y entre 2006 y 2009. La construcción de 
nuevas viviendas está relacionada con la posibilidad de 
conseguir hipotecas. 

a. ¿Qué causó la caída del número de viviendas nuevas 
que se empezaron a construir en 1984-1991? 

b. ¿Qué causó la caída del número de viviendas nuevas 
que se empezaron a construir en 2006-2008? 

c. ¿Cómo habría evitado estas dos situaciones una mejor 
regulación de las instituciones financieras.^ 
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AMPLÍA TU COMPRENSION 


14. Muestra los cambios en los balances del banco central v 
de los bancos comerciales cuando el banco central compra 
deuda pública por importe de 50 millones de dólares. Si el 
público mantiene una cantidad fija en efectivo (de forma 
que todos los créditos se convierten en depósitos en el sis¬ 
tema bancario de igual cuantía que los créditos), el coefi¬ 
ciente de caja mínimo es el 10% y los bancos no mantienen 
reservas excedentarias, ¿cuánto variarán los depósitos en 
los bancos comerciales? ¿Cuánto variará la oferta mone¬ 
taria? Muestra los cambios finales en los balances de los 
bancos comerciales cuando la oferta monetaria varía en 
esa cuantía. 


15. Muestra los cambios en los balances del banco central y 
de los bancos comerciales cuando el banco central vende 
deuda pública por importe de 30 millones de dólares. Si el 
público mantiene una cantidad fija en efectivo (de forma 
que todos los créditos se convierten en depósitos en el 
sistema bancario de igual cuantía que los créditos) y el 
coeficiente de caja mínimo es el 5%, ¿cuánto variarán los 
depósitos a la vista en los bancos comerciales? ¿Cuánto 
variará la oferta monetaria? Muestra los cambios finales 
en los balances de los bancos comerciales cuando la oferta 
monetaria varía en esa cuantía. 
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Política monetaria 


la persona del ano 


ojos cansados está sentado en su 
enorme despacho de Washington, hablan¬ 
do de economía. No tiene aspecto de ser 
un ejecutivo importante. No es un confe¬ 
renciante subyugador. En absoluto tiene la 
actitud de exigir desafiantemente la aten¬ 
ción, ni el carisma de imponer que se le 
escuche, rasgos tan comunes en personas 
con despachos enormes en Washington. 
Sus argumentos no son partidistas o ideo¬ 
lógicos; son metódicos, fundamentados 
en datos y en la literatura académica más 
reciente. Cuando no sabe algo, no intenta 
negarlo o disimularlo con argumentos. Es 
profesoral, como es lógico, porque dedicó 
la mayor parte de su carrera a ser profesor.” 

Así empezaba la revista Time el perfil 
de Ben Bernanke, al que nombró Persona 
del Año en 2009. ¿Quién es este hombre 
de comportamiento extremadamente edu¬ 
cado, y por qué tiene tanta importancia? 
La respuesta es que Bernanke es el pre¬ 
sidente del Consejo de Gobernadores del 
Sistema de la Reserva Federal -el organis¬ 
mo que controla la política monetaria. 


La gente dice algunas veces que 
Bernanke decide cuánto dinero se va a 
imprimir. Esto no es del todo cierto: para 
empezar, la Reserva Federal no imprime 
dinero en sentido literal, y además de esto, 
las decisiones monetarias las toma en 
realidad un comité en lugar de una sola 
persona. Pero, tal como aprendimos en el 
capítulo 16, la Reserva Federal puede utili¬ 
zar operaciones de mercado abierto y otras 
acciones, tales como cambiar el coeficien¬ 
te legal de caja, para modificar la oferta 
monetaria -y Ben Bernanke tiene más 
influencia sobre estas acciones que nin¬ 
guna otra persona en los Estados Unidos. 

Y estas acciones son fundamentales. 
Aproximadamente la mitad de las recesio¬ 
nes que Estados Unidos ha experimentado 
desde la segunda Guerra Mundial pueden 
atribuirse, por lo menos en parte, a las 
decisiones de la Reserva Federal de endu¬ 
recer la política monetaria para combatir 
la inflación. En muchos otros casos, la 
Reserva Federal ha desempeñado un papel 
clave en la lucha contra las depresiones y 
en el impulso de las recuperaciones. La 


QUÉ APRENDEREMOS 
EN ESTE CAPÍTULO 


Como presidente de la Reserva Federal, Ben Bernanke ha tenido más influencia en los altibajos 
de la economía que el presidente de Estados Unidos. 


1 Qué es la curva de demanda de dinero. 
> Por qué el modelo de preferencia 
por la liquidez determina los tipos de 
interés a corto plazo. 

) Cómo aplica la política monetaria la 
Reserva Federal, modificando el tipo 
de interés para influir en el output 
agregado. 

) Por qué la política monetaria es la 
principal herramienta para estabilizar 
la economía. 


) Cómo es la actuación de la Reserva 
Federal en comparación con la de 
otros bancos centrales. 


* Por qué los economistas creen en la 
neutralidad del dinero -que, a largo 
plazo, la política monetaria afecta solo 
al nivel de precios agregado, no a la 
producción agregada. 


crisis financiera de 2008 situó a la Reserva 
Federal en el centro del escenario. La 
respuesta agresiva de Ben Bernanke a 
la crisis que, como vimos en el Capítulo 
16, incluyó triplicar la base monetaria, 
fue alabada por algunos (como prueba 
su designación como Persona del Año) y 
condenada por otros. 

En este capítulo aprenderemos cómo 
funciona la política monetaria -cómo las 
acciones de los bancos centrales, como 
la Reserva Federal de Estados Unidos, 
pueden tener importantes efectos en la 
economía. Empezaremos estudiando la 
demanda de dinero de las familias y de 
las empresas. Después veremos cómo la 
capacidad de la Fed para cambiar la oferta 
de dinero le permite modificar los tipos de 
interés a corto plazo y, por tanto, influir en 
el PIB real. A continuación analizaremos la 
política monetaria de los Estados Unidos 
en la práctica y la compararemos con la 
política monetaria de otros bancos centra¬ 
les. Acabaremos examinando los efectos 
a largo plazo de la política monetaria. 
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La demanda de dinero Wm 

n el capítulo 16 aprendimos algo acerca de los diversos tipos de agregados mone¬ 
tarios: MI, la definición más utilizada de la oferta monetaria, se compone de l a 
moneda en circulación (efectivo), más los depósitos a la vista, más los cheques 
de viaje; y M2, una definición más amplia de la oferta monetaria, se compone de 
MI, más los depósitos que pueden ser fácilmente convertidos en depósitos a la vista 
También aprendimos por qué la gente quiere mantener dinero -para que les resulte 
más fácil comprar bienes y servicios. Ahora profundizaremos un poco más, anali¬ 
zando qué es lo que determina cuánto dinero quieren mantener las empresas y | as 
familias en un momento determinado. 

El coste de oportunidad de mantener dinero 

Casi todas las decisiones económicas implican decidir entre alternativas en el margen. Es 
decir, los individuos deciden la cantidad que consumen de un bien evaluando si la ganan¬ 
cia que obtienen por consumir un poco más del bien supera al coste de hacerlo. Para 
decidir cuánto dinero mantienen, utilizan el mismo proceso de decisión. 

Los individuos y las empresas encuentran útil mantener una parte 
de sus activos en forma de dinero por las ventajas que proporciona el 
dinero: se puede utilizar directamente para hacer compras, lo que no 
es posible con otros activos. Pero esas ventajas tienen un precio que hay 
que pagar: el dinero tiene normalmente una rentabilidad más baja que 
la de los activos no monetarios. 

Para tener un ejemplo de cómo esas ventajas hacen que merézcala 
pena incurrir en algunos costes de oportunidad, consideremos el hecho 
de que incluso hoy -con la proliferación de las tarjetas de crédito, de las 
tarjetas de débito y de los cajeros automáticos- la gente continúa llevan¬ 
do efectivo en sus carteras en lugar de dejar sus fondos en un depósito 
que genere intereses. Lo hace porque no tiene ganas de ir a un cajero 
automático cada vez que quiere comer en un sitio en el que no aceptan 
tarjetas de crédito, o en el que no las aceptan para pagar importes 
pequeños por los costes que suponen las comisiones. En otras palabras, 
las ventajas de llevar algo de efectivo en la cartera son más valiosas que 
el interés que se ganaría guardando ese dinero en el banco. 

Incluso mantener dinero en un depósito a la vista (cuenta corriente) implica un 
dilema entre la comodidad y la ganancia de intereses. Esto ocurre porque se puede 
ganar un tipo de interés más alto colocando el dinero en activos que no sean una 
cuenta corriente. Por ejemplo, muchos bancos ofrecen certificados de depósito, o 
CDs, que proporcionan intereses más altos que las cuentas bancarias normales. Pero 
los CDs también acarrean una penalización si se retiran los fondos antes de que haya 
transcurrido un determinado plazo -por ejemplo, seis meses. Un individuo que man¬ 
tiene sus fondos en una cuenta corriente está renunciando a los intereses más altos 
que esos fondos habrían generado si hubieran estado colocados en CDs, a cambio de 
las ventajas de tener dinero inmediatamente disponible cuando lo necesita. 

Por tanto, entender la demanda de dinero consiste en entender cómo los indivi¬ 
duos y las empresas resuelven el dilema entre las ventajas de mantener efectivo -que 
les genera comodidad, pero no intereses— y las ventajas de tener activos no monetarios 
rentables -que les generan intereses, pero no comodidad. Y este dilema está influido 
por el tipo de interés. (Lo mismo que antes, cuando hablamos del tipo de interés, nos 
referimos al tipo de interés nominal -es decir, no ajustado por la inflación). A conti¬ 
nuación, examinaremos cómo ese dilema cambió drásticamente entre junio de 2007 
y junio de 2008, cuando tuvo lugar una fuerte caída de los tipos de interés. 

La Tabla 17-1 ilustra el coste de oportunidad de mantener dinero en un mes 
concreto, junio de 2007. La primera fila muestra los tipos de interés de 
los certificados de depósito a un mes -es decir, el tipo de interés que los 
individuos podrían obtener si estuvieran dispuestos a bloquear sus fon¬ 
dos durante un mes. En junio de 2007, los certificados de depósito a un 
mes rendían un 5,30% anual. La segunda fila muestra los intereses de los 
depósitos a la vista remunerados (concretamente, los que están incluidos 
en M2, menos los pequeños depósitos a plazo). Los fondos depositados 
en esas cuentas eran más accesibles que los depositados en CDs, pero el 
precio de esa disponibilidad era un tipo de interés mucho más bajo, solq 


tabla 17-1 Una selección de tipos de 
interés, junio de 2007 

Certificados de depósito a un mes (CDs) 5,30% 
Depósitos remunerados a la vista 2,30% 

Dinero en efectivo 0 

Fuente: Banco de la Reserva Federal de San Luis. 



La conveniencia de mantener dinero tiene un precio que 
hay que pagar. 
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del 2,30%. Finalmente, la última fila refleja el tipo de interés de la moneda en circu¬ 
lación -el efectivo en nuestras carteras- que, por supuesto, era cero. 

La Tabla 17-1 muestra el coste de oportunidad de mantener dinero en un deter¬ 
minado momento del tiempo, pero el coste de oportunidad de mantener dinero varía 
cuando cambia el nivel general de los tipos de interés. Más en concreto, cuando el 
nivel general de los tipos de interés disminuye, el coste de oportunidad de mantener 
dinero también disminuye. 

La Tabla 17-2 ilustra este punto mostrando la evolución de una selección de tipos 
de interés entre junio de 2007 y junio de 2008, un periodo en el que la Reserva Federal 
estaba recortando drásticamente los tipos de interés en un intento (infructuoso) de 
luchar contra una recesión que empeoraba rápidamente. Una comparación entre 
los tipos de interés en junio de 2007 y en junio de 2008 
ilustra lo que ocurre cuando el coste de oportunidad de 
mantener dinero cae drásticamente. Entre junio de 2007 
y junio de 2008 el tipo de interés interbancario, que es el 
tipo que la Reserva Federal controla más directamente, 
disminuyó en 3,25 puntos porcentuales. El tipo de interés 
de los CDs a un mes disminuyó casi lo mismo, 2,8 puntos 
porcentuales. Estos tipos de interés son tipos de inte¬ 
rés a corto plazo -tipos de los activos financieros que 
tienen un vencimiento de un año o menor. 

Cuando los tipos de interés a corto plazo bajaron 
entre junio de 2007 y junio de 2008, el tipo de interés 
del dinero no disminuyó en la misma cuantía. El tipo 
de interés del efectivo, como es natural, siguió siendo 
cero. El tipo de interés de los depósitos a la vista cayó, 
pero mucho menos que los tipos de interés a corto plazo. 

Como muestra la comparación de las dos columnas de la 

Tabla 17-2, el coste de oportunidad de mantener dinero disminuyó. Las últimas dos 
filas de la tabla resumen esta comparación: muestran las diferencias entre los tipos de 
interés de los depósitos a la vista y el efectivo, y los tipos de interés de los CDs. Estas 
diferencias -el coste de oportunidad de mantener dinero en lugar de mantener activos 
generadores de intereses- se redujeron drásticamente entre junio de 2007 y junio de 
2008. Esto refleja un resultado general: cuanto más alto es el tipo de interés a corto 
plazo, mayor es el coste de oportunidad de mantener dinero; cuanto más bajo es el tipo 
de interés a corto plazo, menor es el coste de oportunidad de mantener dinero. 

El hecho de que el tipo de interés interbancario de la Tabla 17-2 y el tipo de interés 
de los CDs a un mes disminuyeran casi en el mismo porcentaje no es una casualidad: 
todos los tipos de interés a corto plazo tienden a evolucionar paralelamente, salvo raras 
excepciones. La razón por la que los tipos de interés a corto plazo tienden a variar a la 
par es que los CDs y otros activos a corto plazo (como las letras del Tesoro a uno y a tres 
meses) están compitiendo, de hecho, por el mismo segmento de negocio. Los inversores 
venderán cualquier activo a corto plazo que ofrezca un tipo de interés inferior al tipo 
medio, para trasladar su riqueza a activos a corto plazo que ofrezcan un rendimiento 
más alto. La venta del activo, a su vez, hace que suba su tipo de interés, porque los inver¬ 
sores solo tendrán incentivos para comprarlo si son remunerados con un tipo más alto. 

Por el contrario, los inversores trasladarán su riqueza hacia los activos financieros 
a corto plazo que ofrezcan tipos de interés superiores al tipo de interés medio. La 
compra del activo hace que disminuya su tipo de interés cuando los vendedores se dan 
cuenta de que pueden rebajar el tipo de rendimiento del activo y aún así, seguir encon¬ 
trando compradores. De esta forma, los tipos de interés de los activos a corto plazo 
tienden ser aproximadamente iguales, porque ningún activo puede ofrecer de forma 
permanente un tipo de interés mayor que el tipo medio o menor que el tipo medio. 

En la Tabla 17-2 solo aparecen tipos de interés a corto plazo. En un momento 
determinado los tipos de interés a largo plazo -los tipos de interés de los activos 
con vencimiento a varios años vista- pueden ser diferentes de los tipos a corto plazo. 
La diferencia entre los tipos de interés a corto plazo y los tipos de interés a largo plazo 
puede ser importante en la práctica. Además, son los tipos de interés a corto plazo 
más que los tipos de interés a largo los que afectan a la demanda de dinero, porque la 
decisión de mantener dinero implica decidir entre la comodidad de mantener dinero y 
la rentabilidad de tener activos que vencen a corto plazo -un año o menos. De momen¬ 
to, sin embargo, vamos a ignorar la distinción entre tipos de interés a corto plazo y 
tipos de interés a largo plazo y vamos a suponer que solo hay un tipo de interés. 


Los tipos de interés a corto plazo 

son los tipos de interés de los activos 
financieros que tienen un vencimiento 
inferior a un año. 

Los tipos de interés a largo plazo 
son los tipos de interés de los activos 
financieros que vencen después de 
varios años. 


tabla 17-2 Los tipos de interés y el coste de 
oportunidad de mantener dinero 


Mercado interbancario 
Certificados de depósito a un mes (CDs) 
Depósitos remunerados a la vista 
Dinero en efectivo 

CDs menos depósitos a la vista 
remunerados (puntos porcentuales) 

CDs menos efectivo (puntos 
porcentuales) 

Fuente: Banco de la Reserva Federal de San Luis. 


Junio 2007 

Junio 2008 

5,25% 

2 ,00% 

5,300/0 

2,50o/o 

2,30o/o 

1,24o/o 

0 

0 

3,00 

-0,19 

5,30 

0,27 
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La curva de demanda de dinero 
muestra la relación entre el tipo de 
interés y la cantidad demandada de 
dinero. 


La curva de demanda de dinero 

Puesto que el nivel general de los tipos de interés afecta al coste de oportunidad de 
mantener dinero, la cantidad de dinero que los individuos y las empresas quiere 
mantener está, si todo lo demás no varía, inversamente relacionada con el tipo de 
interés. En la Figura 17-1 el eje de abscisas mide la cantidad demandada de dinero 
el eje de ordenadas mide el tipo de interés, r, que podemos considerar que es un tipo 
de interés a corto plazo representativo, como es el de los CDs a un mes. 

La relación entre el tipo de interés y la cantidad de dinero demandada por 
el público está representada por la curva de demanda de dinero, MD, en la 
Figura 17-1. La curva de demanda de dinero es decreciente porque, si todo lo demás 
no varía, un tipo de interés más alto aumenta el coste de oportunidad de mantener 
dinero, haciendo que se reduzca la cantidad de dinero demandada por el público 
Por ejemplo, si el tipo de interés es muy bajo -digamos, el 1%- el interés al que 
se renuncia por mantener dinero es relativamente pequeño. En consecuencia los 
individuos y las empresas tienden a mantener cantidades relativamente grandes de 
dinero para evitar el coste y las molestias de convertir otros activos en dinero cuan¬ 
do tienen que hacer compras. 

Por el contrario, si los tipos de interés son relativamente altos -por ejemplo, el 
15%, un nivel que se alcanzó en los Estados Unidos a principios de la década de 
1980- el coste de oportunidad de mantener dinero es elevado. La gente responderá 
manteniendo solo pequeñas cantidades de efectivo y depósitos, convirtiendo activos 
en dinero únicamente cuando lo necesitan. 

Podrías preguntarte por qué dibujamos la curva de demanda de dinero represen¬ 
tando el tipo de interés -en lugar de las tasas de rendimiento de otros activos, como 
las acciones o la vivienda- en el eje de ordenadas. La razón es que para la mayoría 
de la gente la cuestión relevante al decidir cuánto dinero mantienen es si colocan 
sus fondos en otros activos que sean fácil y rápidamente convertibles en dinero. Las 
acciones no se ajustan a esa definición porque vender una acción lleva aparejados 
considerables costes de transacción (motivo por el que se aconseja a los inversores en 
bolsa que no compren y vendan acciones con demasiada frecuencia). Las propiedades 
inmobiliarias tampoco se ajustan a esa definición porque su venta implica costes aún 
mayores y además puede exigir más tiempo. Por tanto, la comparación relevante es 
con los activos que son “cercanos" al dinero -básicamente activos líquidos como los 
CDs. Y como ya hemos visto, los tipos de interés de todos estos activos tienden a evo¬ 
lucionar de forma simultánea. 


figura 17-1 La curva de demanda de dinero 


La curva de demanda de dinero ¡lus- Jipo de 
tra la relación entre el tipo de interés interés, r 
y la cantidad demandada de dinero. 

Es una curva decreciente: un tipo 
de interés más alto eleva el coste 
de oportunidad de mantener dine¬ 
ro y reduce la cantidad de dinero 
demandada. Por el contrario, un tipo 
de interés más bajo reduce el coste 
de oportunidad de mantener dinero 
y aumenta la cantidad de dinero 
demandada. 



Curva de demanda de dinero, MD 


Cantidad 
de dinero 
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Desplazamientos de la curva de demanda de dinero 

gay una serie de factores, además del tipo de interés, que afectan a la demanda de 
dinero. Cuando varía uno de esos factores, la curva de demanda de dinero se despla¬ 
za. La Figura 17-2 muestra los desplazamientos de la curva de demanda de dinero: un 
aumento de la demanda de dinero corresponde a un desplazamiento hacia la derecha 
de la curva MD, aumentando la cantidad demandada de dinero con cada tipo de 
interés; una disminución de la demanda de dinero corresponde a un desplazamiento 
hacia la izquierda de la curva MD, reduciéndose la cantidad demandada de dinero con 
cada tipo de interés. Los principales factores que desplazan la curva de demanda de 
dinero son las variaciones del nivel agregado de precios, las variaciones del PIB real, 
los cambios de los mercados de crédito y de la tecnología de la actividad bancaria, y 
los cambios de las instituciones. 

Variaciones del nivel agregado de precios Los estadounidenses tienen hoy 
mucho más efectivo en sus carteras y muchos más fondos en sus cuentas corrien¬ 
tes que en la década de 1950. Una razón es que necesitan más dinero para comprar 
cualquier cosa: casi todo cuesta más que cuando en un McDonald’s se podía comer 
una hamburguesa, patatas fritas y un refresco por 45 centavos de dólar, o cuando se 
pagaba un galón de gasolina (4,5 litros) a 29 centavos de dólar. Por eso, manteniéndose 
constante todo lo demás, unos precios más altos aumentan la demanda de dinero (un 
desplazamiento hacia la derecha de la curva MD) y unos precios más bajos disminu¬ 
yen la demanda de dinero (un desplazamiento hacia la izquierda de la curva MD). 

En realidad podemos ser mucho más precisos: si todo lo demás no varía, la 
demanda de dinero es proporcional al nivel de precios. Es decir, si el nivel agregado 
de precios aumenta un 20 %, la cantidad demandada de dinero con cualquier tipo de 
interés, como r\ en la Figura 17-2, aumenta también un 20% -el desplazamiento de 
M\ a M 2 . ¿Por qué? Porque si los precios de todos los bienes aumentan un 20 %, hace 
falta un 20% más de dinero para comprar la misma cesta de bienes y servicios. Y si el 
nivel agregado de precios disminuye un 20 %, la cantidad demandada de dinero con 
cualquier tipo de interés disminuye un 20 % -este es el desplazamiento de Mi a M 3 
con el tipo de interés r\. Como veremos más adelante, el hecho de que la demanda de 
dinero sea proporcional al nivel de precios tiene importantes implicaciones para los 
efectos a largo plazo de la política monetaria. 


figura 17-2 Aumentos y disminuciones de la demanda de dinero 


La curva de demanda de dinero se 
desplaza cuando varía alguno de los 
factores, distinto al tipo de interés, 
que afectan a la demanda de dine¬ 
ro. Un aumento de la demanda de 
dinero desplaza la curva de deman¬ 
da de dinero hacia la derecha, de 
MD } a MD 2 , y aumenta la cantidad 
demandada de dinero con cada 
tipo de interés. Una disminución de 
la demanda de dinero desplaza la 
curva de demanda de dinero hacia la 
izquierda, de MD] a MD 3 y se redu¬ 
ce la cantidad de dinero demandada 
con cada tipo de interés. 
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Variaciones del PIB real Las familias y las empresas mantienen dinero p * 
facilitar la compra de bienes y servicios. Cuanto mayor sea la cantidad de bienes * 
servicios que compran, mayor será la cantidad de dinero que desean mantener con 
cada tipo de interés. Por tanto, un incremento del PIB real -la cantidad total de bie 
nes y servicios producidos y vendidos en la economía- desplaza hacia la derecha la 
curva de demanda de dinero. Una caída del PIB real desplaza la curva de demanda 
de dinero hacia la izquierda. 

Cambios en los mercados de crédito y en la tecnología de la actividad 
bancaria Las tarjetas de crédito se encuentran hoy totalmente integradas en la vida 
de los países desarrollados, pero no fue siempre así. La primera tarjeta de crédito que 
permitía a los clientes mantener un saldo mes a mes (llamado "saldo renovable") se 
emitió en 1959. Antes de esa fecha, la gente tenía que pagar sus compras con efectivo 
o descontarlas de sus saldos todos los meses. La invención de las tarjetas de crédito de 
saldo renovable permitió a la gente mantener menos efectivo para hacer sus compras 
y disminuyó la demanda de dinero. Además, los cambios en la tecnología de la activi¬ 
dad bancaria que permitieron que las tarjetas de crédito tuvieran una disponibilidad 
y una aceptación generalizada, magnificaron el efecto, facilitando a la gente hacer sus 
compras sin tener que convertir fondos invertidos en activos rentables, lo que redujo 
aún más la demanda de dinero. 

Cambios en las instituciones Los cambios en las instituciones pueden aumen¬ 
tar o disminuir la demanda de dinero. Por ejemplo, hasta que se derogó la Regulación 
Q en 1980, los bancos estadounidenses no podían pagar intereses por sus cuen¬ 
tas corrientes. Por lo tanto, el interés que se perdía al tener dinero en una cuenta 
corriente en lugar de en un activo remunerado, hacía que el coste de oportunidad de 
mantener fondos en depósitos a la vista fuera muy alto. Cuando cambió la regulación 
bancaria y se permitió a los bancos que pagaran intereses por sus cuentas corrientes, 
la demanda de dinero aumentó y la curva de demanda de dinero se desplazó hacia 
la derecha. 


LA ECONOMÍA EN ACCIÓN 


EL YEN, SIEMPRE EN EFECTIVO 



J apón, según los expertos financieros, sigue siendo una "sociedad de efectivo". Los 
visitantes europeos y estadounidenses se sorprenden del poco uso que los japone¬ 
ses hacen de las tarjetas de crédito y de las grandes cantidades de efectivo que llevan 
en sus carteras. Sin embargo, Japón es un país avanzado económica y tecnológica¬ 
mente y, según algunos indicadores, va por delante de los Estados 
Unidos en la utilización de las telecomunicaciones y de las tec¬ 
nologías de la información. Entonces, ¿por qué los ciudadanos 
de esta potencia económica siguen haciendo sus negocios de la 
misma forma en que se hacían en Europa y en los Estados Unidos 
hace una generación? La respuesta es ilustrativa de los factores 
que afectan a la demanda de dinero. 

Una razón por la que los japoneses utilizan tanto efectivo 
es que sus instituciones nunca hicieron el cambio hacia una 
apuesta total por el plástico. Por razones complejas, el comercio 
minorista japonés está todavía dominado por pequeñas tiendas 
familiares, muy reticentes a invertir en la tecnología necesaria 
para la utilización de las tarjetas de crédito. Los bancos japo¬ 
neses también han sido muy lentos en promover la tecnología 
en las transacciones; los visitantes extranjeros se sorprenden 
frecuentemente al comprobar que los cajeros automáticos cie¬ 
rran temprano por la tarde, en lugar de permanecer abiertos 
toda la noche. 

Pero hay otra razón por la que los japoneses mantienen tanto 
efectivo: el coste de oportunidad de hacerlo es bajo. Desde media¬ 
dos de la década de 1990, los tipos de interés a corto plazo en 


Con independencia de lo que compren, los japoneses tienden 
pagar con efectivo, en lugar de con plástico. 
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Japón han sido inferiores al 1%. También ayuda el hecho de que el índice de crimina¬ 
lidad japonés es muy bajo, lo que hace muy poco probable que te roben la cartera. Y 
siendo así, ¿por qué no mantener efectivo? 




COMPRUEBA Si LO HAS ENTENDIDO 


O 



Explica cómo afectaría a la cantidad demandada de dinero cada uno de los siguientes cam¬ 
bios. ¿Provoca el cambio un movimiento a lo largo de la curva de demanda de dinero o un 
desplazamiento de la curva? 

a. El tipo de interés a corto plazo sube del 5% al 30%. 

b. Todos los precios caen un 10%. 

c. Una nueva tecnología sin cable carga de forma automática el importe de las compras de 
los supermercados a las tarjetas de crédito, evitando la necesidad de detenerse en las 
cajas registradoras. 

d. Para evitar pagar un importante aumento de impuestos, los residentes de Laguna han 
trasladado sus activos a cuentas bancadas en el extranjero. Estas cuentas son más difí¬ 
ciles de rastrear para las autoridades fiscales, pero sus propietarios también tienen más 
dificultades para gestionarlas y convertir sus fondos en efectivo. 


2 . ¿Cuáles de los siguientes hechos aumentan el coste de oportunidad de mantener efectivo? 

¿Cuáles lo reducen? ¿Cuáles no tienen ningún efecto? Explícalo. 

a. Los comerciantes cargan una comisión del 1 % en las compras hechas con tarjetas de 
crédito/débito y que tengan un importe menor que 50 $. 

b. Para atraer más depósitos, los bancos aumentan el tipo de interés de los certificados de 
depósito a seis meses. 

c. Es la época de las compras navideñas y los vendedores han rebajado temporalmente los 
precios a niveles inesperadamente bajos. 

d. Los precios de los alimentos suben considerablemente. 

Las soluciones están al final del libro. 


El dinero y los Tipos de interés 

El Comité de Mercado Abierto decidió hoy bajar su objetivo para el tipo de interés inter- 
bancario en 75 puntos básicos, hasta el 2,25%. 

Información reciente indica que las perspectivas de la actividad económica se han 
debilitado aún más. El crecimiento del consumo se ha ralentizado y la situación del 
mercado de trabajo ha empeorado. Los mercados financieros continúan fuertemente 
tensionados, y el endurecimiento de las condiciones del crédito y la agudización de la 
contracción inmobiliaria amenazan con afectar al crecimiento económico durante los 
próximos trimestres. 


▼ Repaso rápido 



V. 


El dinero ofrece una tasa de rendi¬ 
miento más baja que otros activos 
financieros. Normalmente compa¬ 
ramos las tasas de rendimiento del 
dinero con los tipos de interés a 
corto plazo, no con los tipos de inte¬ 
rés a largo plazo. 

Disponer de dinero garantiza la liqui¬ 
dez, pero tiene un coste de oportu¬ 
nidad que crece cuando aumentan 
los tipos de interés, haciendo que la 

curva de demanda de dinero tenga 
pendiente negativa. 

Las variaciones del nivel agregado 
de precios, del PIB real, de los mer¬ 
cados de crédito y de la tecnología 
de la actividad bancaria, y de las 
instituciones, desplazan la curva de 
demanda de dinero. Un aumento de 
la demanda de dinero desplaza la 
curva de demanda de dinero hacia 
la derecha; una disminución de 
la demanda de dinero desplaza la 
curva de demanda de dinero hacia la 
izquierda. 




i 


Así empezaba la nota de prensa de la Reserva Federal emitida el 18 de marzo de 
2008. (Un punto básico es igual a 0,01 puntos porcentuales. Por tanto, lo que dice la 
nota es que la Reserva Federal ha bajado el objetivo del 3% al 2,25%). En el capítulo 
16 aprendimos qué es el tipo interbancario: es el tipo de interés al que los bancos se 
prestan reservas unos a otros para cumplir con el coeficiente legal de caja. Tal y como 
indica la nota, en cada una de sus ocho reuniones anuales un grupo denominado 
Comité Federal de Mercado Abierto fija un valor objetivo para el tipo de interés inter¬ 
bancario. Y forma parte del trabajo de los funcionarios de la Reserva Federal lograr 
ese objetivo. Esto se hace en la Mesa de Mercado Abierto del Banco de la Reserva 
Federal de Nueva York, que compra y vende deuda pública de los Estados Unidos a 
corto plazo, denominada letras de Tesoro, para alcanzar ese objetivo. 

Como ya hemos visto, los otros tipos de interés a corto plazo, como los de los 
CDs, varían con el tipo interbancario. Por eso cuando, en marzo de 2008 la Fed bajó 
su objetivo para los tipos interbancarios del 3% al 2,25%, muchos otros tipos a corto 
también bajaron alrededor de tres cuartos de un punto porcentual. 

¿Cómo consigue la Reserva Federal alcanzar un objetivo de tipo de interés inter¬ 
bancario ? Y más concretamente, ¿cómo puede la Reserva Federal influir en los tipos 
de interés? 
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Según el modelo de los tipos de 
interés basado en la preferencia 
por la liquidez, el tipo de interés 
está determinado por la oferta y la 
demanda de dinero. 

La curva de oferta de dinero 

muestra cómo varía la cantidad 
ofrecida de dinero cuando varía el tipo 
de interés. 


El tipo de interés de equilibrio 

Recordemos que, para simplificar, estamos suponiendo que hay un único tipo de inte- 
rés que se paga a los activos financieros no monetarios, tanto a corto como a largo 
plazo. Para entender cómo se determina el tipo de interés, consideremos la Figura 
17-3, que ilustra el modelo de la preferencia por la liquidez para la determina¬ 
ción de los tipos de interés; según este modelo, el tipo de interés está determinado 
en el mercado de dinero por la oferta y la demanda de dinero. En la figura 17-3 se 
combinan la curva de demanda de dinero, MD, y la curva de oferta de dinero, MS, 
que muestra cómo la cantidad de dinero ofrecida por el banco central varía en fun¬ 
ción del tipo de interés. 

En el capítulo 16 vimos cómo un banco central puede aumentar o disminuir la 
oferta de dinero: normalmente lo hace mediante operaciones de mercado abierto , 
comprando o vendiendo deuda publica, pero también puede pi estar a través de la 
ventanilla de descuento o cambiar las reservas reglamentarias (coeficiente legal de 
caja). Supongamos, por simplicidad, que el banco central, utilizando uno o más de 
esos métodos, simplemente elige el nivel de oferta monetaria con el que cree que 
alcanzará su objetivo de tipo de interés. En ese caso, la curva de oferta de dinero es 
una línea vertical, MS en la Figura 17-3, cuya intersección con el eje de abscisas es la 
oferta monetaria elegida por el banco central, Ai. El equilibrio del mercado de dinero 
está en E, donde se cortan MS y MD. En este punto, la cantidad demandada de dinero 
es igual a la oferta monetaria, M, lo que lleva a un tipo de interés de equilibrio, r E . 

Para entender por qué r E es el tipo de interés de equilibrio, consideremos lo que 
pasa si el mercado de dinero está en un punto como L, donde el tipo de interés, r L> es 
menor que el de equilibrio, r E . Con un interés r¿, la gente quiere tener una cantidad 
de dinero M L , que es mayor que la oferta monetaria, M. Esto significa que en el punto 
L la gente quiera convertir en dinero una parte de la riqueza que tiene depositada en 
activos rentables, como por ejemplo, CDs. 

Esto tiene dos implicaciones. Una es que la cantidad demandada de dinero es 
mayor que la cantidad de dinero ofrecida. La otra es que la cantidad demandada de 
activos rentables no monetarios es menor que la cantidad ofrecida. De modo que quie¬ 
nes quieren vender activos no monetarios se daran cuenta de que tienen que ofrecer 
un tipo de interés más alto para atraer compradores. Como consecuencia, los tipos 
de interés subirán desde r L hasta_que el público desee mantener la cantidad de dinero 
que está disponible en realidad, Ai. Es decir, el tipo de interés hasta que es igual a i E . 


figura 17-3 Equilibrio en el mercado de dinero 


La curva de oferta de dinero, MS, es una ver¬ 
tical trazada sobre el nivel de oferta monetaria 
elegido por el banco central, M. El mercado 
de dinero está en equilibrio cuando el tipo de 
interés es r E : la cantidad de dinero demandada 
por el público es igual a M , la cantidad ofrecida 
de dinero. 

En un punto como L, el tipo de interés, 
es menor que r E) y la correspondiente canti¬ 
dad demandada de dinero, M L , es mayor que 
la oferta monetaria, M. Al intentar disminuir 
la fracción de su riqueza invertida en activos 
financieros no monetarios rentables y aumentar 
sus tenencias de dinero, los inversores hacen 
aumentar el tipo de interés hasta r E . En un 
punto como el H, el tipo de interés, r H , es mayor 
que r E , y la correspondiente cantidad demanda¬ 
da de dinero, M H , es menor que la oferta mone¬ 
taria, M. Al intentar convertir parte de su dinero 
en activos financieros no monetarios rentables, 
los inversores hacen disminuir el tipo de interés 
hasta r E . 



elegida por el banco central 
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Ahora consideremos qué pasa si el mercado de dinero está en un punto como el 
fí de la Figura 17-3, cuando el tipo de interés es r H , mayor que r E . En este caso,Ja 
cantidad demandada de dinero, M n , es menor que la cantidad ofrecida de dinero, M. 
Asimismo, la cantidad demandada de activos no monetarios rentables es mayor que 
]a cantidad ofrecida. Quienes están tratando de vender estos activos se encontrarán 
con que pueden ofrecer un tipo de interés más bajo y, aun así, seguir encontrando 
compradores. Esto hace que el tipo de interés baje desde r H . Baja hasta que 
el público desea mantener la cantidad de dinero que está disponible en 
realidad, M. De nuevo el tipo de interés acabará siendo r E . 


El objetivo para el tipo de interés 
interbancario es el tipo de interés 
que el banco central desea que haya 
en el mercado interbancario. 


TRAMPAS! 


EL OBJETIVO FRENTE AL MERCADO 


La política monetaria y el tipo de interés 

Examinemos ahora cómo puede utilizar un banco central los cambios de la 
oferta monetaria para modificar el tipo de interés. La Figura 17-4 muestra 
qué ocurre cuando el banco central aumenta la oferta monetaria de M[ a M 2 . 
Inicialmente la economía está en equilibrio en E\, con un tipo de interés r\ 
y con una oferta monetaria M x . Un aumento de la oferta monetaria por el 
banco central hasta M 2 , desplaza la curva de oferta de dinero hacia la dere¬ 
cha, de MS\ a MS 2 , y provoca una disminución del tipo de interés de equi¬ 
librio hasta r 2 . ¿Por qué? Porque r 2 es el único tipo de interés con el que la 
gente desea mantener la cantidad de dinero que se ofrece en realidad, M 2 . 

Así que un incremento de la oferta monetaria hace que baje el tipo de 
interés. De modo similar, una disminución de la oferta monetaria hace que 
suba el tipo de interés. Ajustando la oferta monetaria al alza o a la baja, el 
banco central puede fijar el tipo de interés. 

En la práctica de los Estados Unidos, en cada reunión del Comité Federal 
de Mercado Abierto se decide cuál será el tipo de interés en las próximas seis 
semanas, hasta su siguiente reunión. El banco central fija un tipo de inte¬ 
rés interbancario objetivo, un nivel deseado para el tipo interbancario. 
La Mesa de Mercado Abierto del Banco de la Reserva Federal de Nueva York 
obliga a que se cumpla este objetivo, ajustando la oferta monetaria mediante 
la compra o venta de letras del Tesoro hasta que el tipo de interés interban¬ 
cario se iguala al tipo objetivo. Las otras herramientas de la política moneta¬ 
ria, los préstamos a través de la ventanilla de descuento y los cambios de las 
reservas reglamentarias, no se suelen utilizar normalmente (aunque la Fed 
utilizó los préstamos a través de la ventanilla de descuento en sus esfuerzos 
para luchar contra la crisis financiera de 2008). 


A lo largo del tiempo la Reserva Federal ha 
cambiado la forma en la que ejecuta la política 
monetaria. A finales de la década de 1970 y prin¬ 
cipios de la de 1980, fijaba un objetivo para la 
oferta monetaria y modificaba la base moneta¬ 
ria para conseguir ese objetivo. Bajo este esque¬ 
ma operacional, el tipo de interés del mercado 
interbancario fluctuaba libremente. Hoy en día 
la Fed utiliza el procedimiento contrario, fijando 
un objetivo para el tipo de interés interbancario 
y permitiendo que la oferta monetaria fluctúe 
para conseguir ese objetivo. 

Un error frecuente es suponer que esos 
cambios en la manera de actuar de la Reserva 
Federal alteran la forma en que funciona el 
mercado de dinero. Es decir, a veces se oye a la 
gente decir que el tipo de interés ya no refleja la 
oferta y la demanda de dinero porque la Fed fija 
el tipo de interés. 

De hecho, el mercado de dinero funciona 
como lo ha hecho siempre: el tipo de interés 
está determinado por la oferta y la demanda 
de dinero. La única diferencia es que ahora 
la Reserva Federal ajusta la oferta monetaria 
para alcanzar su objetivo de tipo de interés. Es 
importante no confundir un cambio en el proce¬ 
dimiento operativo de la Fed con un cambio en 
la manera en que funciona la economía. 


figura 17-4 Efecto sobre el tipo de interés de un aumento de la oferta monetaria 


El banco central puede bajar el tipo de inte¬ 
rés aumentando la oferta monetaria. Aquí, 
el tipo de interés de equilibrio baja desde 
q hasta r 2 en respuesta a un aumento de la 
oferta monetaria desde hasta M 2 . Para 

inducir a la gente a mantener esta mayor 
cantidad de dinero, el tipo de interés tiene 
que bajar desde q hasta r 2 . 
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figura 17-5 Fijación del tipo de interés interbancario 


Tipo de 
interés, r 


... lleva r a 

el tipo de __ I 
interés J 


hada 

abajo. 


(a) Presión hacia abajo sobre el tipo de 
interés para alcanzar el tipo objetivo 

Una compra de letras del 
Tesoro en el mercado abierto ... 
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MSo 
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(b) Presión hacia arriba sobre el tipo de 
interés para alcanzar el tipo objetivo 

Una venta de letras del 
Tesoro en el mercado abierto... 


MSo 


MD 


MD 


A¡r 


- M 2 Cantidad 
de dinero 
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Cantidad 
de dinero 


El banco central fija un objetivo para el tipo de interés 
interbancario y utiliza las operaciones de mercado abierto 
para alcanzarlo. En ambos paneles, el tipo objetivo es r T . 
En el panel (a), el tipo de interés de equilibrio inicial, q, 
es mayor que el tipo objetivo. El banco central aumenta 
la oferta monetaria mediante una compra de letras del 
Tesoro en mercado abierto, desplazando la curva de 
oferta de dinero hacia la derecha desde MS^ hasta MS 2 , 


y presionando a la baja el tipo de interés hasta r T . En el 
panel (b), el tipo de interés de equilibrio inicial, q, es 
menor que el tipo objetivo. El banco emisor reduce la 
oferta monetaria mediante una venta de letras del Tesoro 
en mercado abierto, desplazando la curva de oferta de 
dinero hacia la izquierda, desde MS^ hasta MS 2 , y presio¬ 
nando al alza el tipo de interés hasta rj. 


En la Figura 17-5 vemos cómo funciona el proceso. En los dos paneles, r T es el de tipo 
de interés interbancario objetivo. En el panel (a) la curva de oferta de dinero es MS i, con 
una oferta monetaria M h y el tipo de interés de equilibrio, r h es mayor que el tipo obje¬ 
tivo. Para bajar el tipo de interés hasta r T , el banco central realiza una compra de letras 
del Tesoro en el mercado abierto. Como ya aprendimos en el capítulo 16, una compra de 
deuda pública en el mercado abierto aumenta la oferta monetaria a través del multipli¬ 
cador monetario. Esto se refleja en el panel (a) por un desplazamiento hacia la derecha 
de la curva de oferta de dinero, desde MS\ hasta MS 2 , y por un incremento de la oferta 
monetaria de a M 2 . Esto hace que baje el tipo de equilibrio hasta el tipo objetivo, r?. 

El panel (b) ilustra el caso opuesto. De nuevo, la curva de oferta de dinero es MS j, 
con una oferta monetaria M { . Pero ahora el tipo de interés de equilibrio, r 1; es menor 
que el tipo interbancario objetivo. En este caso, el banco central llevará a cabo una 
venta de letras del Tesoro en el mercado abierto, lo que provoca una disminución de 
la oferta monetaria hasta M 2 a través del multiplicador monetario. La curva de oferta 
de dinero se desplaza hacia la izquierda desde MS\ hasta MS 2 , haciendo subir el tipo 
de interés de equilibrio hasta el tipo interbancario objetivo, r T . 


Los tipos de interés a largo plazo 

Más atrás en este capítulo hemos mencionado que los tipos de interés a largo plazo 
-que son los tipos de los bonos o de los préstamos con vencimiento a varios años 
vista- no fluctúan necesariamente ligados a los tipos de interés a corto plazo. ¿Cómo 
es esto posible y qué nos dice acerca de la política monetaria? 

Consideremos el caso de Millie, que ha decidido invertir 1.000 $ en deuda pública 
durante los próximos dos años. Sin embargo, no ha decidido si colocar su dineio en 
bonos a un año, con un interés del 4%, o en bonos a dos años, con un interés del 5%. Si 
compra un bono a un año, dentro de un año Millie recibirá los 10.000 $ que pagó por el 
bono (el principal) más los intereses ganados. Si, en lugar de esto, compra un bono a dos 
años, Millie tendrá que esperar a que pasen dos años para recibir su principal y su interés. 

Podrías pensar que los bonos a dos años son claramente la mejor opción -pero 
pueden no serlo. Supongamos que Millie espera que el tipo de interés de los bonos 
aumente mucho el próximo año. Si este año coloca sus fondos en bonos a un año, 
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podrá reinvertir su dinero dentro de un año con un tipo de interés mucho mayor. Y el 
resultado podría ser que al cabo de los dos años su tasa de rendimiento fuera mayor 
que si colocara ahora sus fondos en bonos a dos años. Por ejemplo, si el tipo de interés 
de los bonos a un año aumenta del 4% de este año al 8% en el próximo año, colocando 
sus fondos en un bono aun año hoy y en otro bono a un año dentro de un año, en los 
próximos dos años obtendría un tipo de interés medio anual del 6% aproximadamen¬ 
te, mayor que el tipo de interés del 5% de los bonos a dos años. 

Se pueden aplicar las mismas consideraciones a todos los inversores que 
tienen que elegir entre bonos a corto plazo y a largo plazo. Si esperan que los 
tipos de interés a corto plazo aumenten, los inversores pueden comprar bonos 
a corto plazo, incluso si los bonos a largo plazo comprados hoy, ofrecen hoy 
un tipo de interés mayor. Si esperan que los tipos de interés a corto plazo 
disminuyan, los inversores pueden comprar bonos a largo plazo, incluso si 
los bonos a corto plazo comprados hoy, ofrecen hoy un tipo de interés mayor. 

Tal como sugiere este ejemplo, los tipos de interés a largo plazo reflejan 
en gran medida las expectativas medias que hay en el mercado respecto a lo 
que va a pasar en el futuro con los tipos de interés a corto plazo. Cuando los 
tipos de interés a largo plazo son mayores que los tipos de interés a corto plazo 
como ocurrió en 2010, el mercado está indicando que espera que en el futuro 
suban los tipos de interés a corto plazo. 

Sin embargo, esta no es la historia completa: el riesgo también es un 
factor. Volvamos al ejemplo de Millie, cuando está decidiendo entre comprar 
bonos a un año o bonos a dos años. Supongamos que existe alguna posibili¬ 
dad de que vaya a necesitar, justo dentro de un año, convertir su inversión en 
efectivo -por ejemplo, para hacer frente a una factura médica de emergencia. 

Si compra bonos a dos años, tendría que venderlos para cubrir el gasto inespe¬ 
rado. Pero, ¿qué precio obtendría por esos bonos? Depende de lo que les haya 
ocurrido a los tipos de interés en el resto de la economía. Los precios de los 
bonos y los tipos de interés varían en sentidos opuestos: si los tipos de interés 
aumentan, los precios de los bonos disminuyen, y viceversa. 

Esto significa que Millie se enfrenta a un riesgo adicional si compra bonos 
a dos años en lugar de comprar bonos a un año, porque si dentro de un año los 
precios de los bonos disminuyen y ella necesita vender sus bonos para obtener 
efectivo, perderá dinero. Debido a este factor de riesgo, los tipos de interés a largo 
plazo son, en promedio, más altos que los tipos de interés a corto plazo, para compensar 
a los compradores de bonos a largo plazo por el mayor riesgo que asumen. 

Como veremos más adelante en este capítulo, el hecho de que los tipos de interés a 
largo plazo no evolucionen necesariamente emparejados a los tipos de interés a corto 
plazo es, algunas veces, una importante consideración para la política monetaria. 



La publicidad durante las dos guerras mundiales 
aumentó la demanda de bonos del gobierno a 
largo plazo por parte de los ahorradores que, en 
otras circunstancias, habrían sido reacios a inmo- 
sus fondos durante varios años. 


LA ECONOMÍA ► EN ACCIÓN 


LA RESERVA FEDERAL INVIERTE SU RUMBO 

E mpezamos esta sección con el anuncio hecho por la Reserva Federal el 18 de marzo 
de 2008 de que reducía su tipo de interés 


objetivo. Esta acción concreta era parte de una 
historia más larga: un cambio de rumbo radical 
de la política monetaria de la Reserva Federal 
que empezó en septiembre de 2007. 

La Figura 17-6 representa dos tipos de inte¬ 
rés desde el comienzo de 2004 hasta media¬ 
dos de 2011: el tipo de interés interbancario 
objetivo, decidido por el Comité Federal de 
Mercado Abierto, y el tipo efectivo, u observa¬ 
do, del mercado. Como puede verse, la Reserva 
Federal fue aumentando su tipo objetivo de 
forma escalonada desde finales de 2004 hasta 
mediados de 2006; actuó de esta manera para 
atajar la posibilidad de una economía sobre¬ 
calentada y de un aumento de la inflación 
(más adelante en este capítulo volveremos a 
este tema). Pero la Reserva Federal invirtió 
su rumbo radicalmente a principios de sep- 


figura 17-6 La Reserva Federal invierte su rumbo 
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T Repaso rápido 


Según el modelo de la preferencia 
por la liquidez para la determina¬ 
ción de los tipos de interés, el tipo 
de interés de equilibrio está deter¬ 
minado por la curva de demanda de 
dinero y por la curva de oferta de 
dinero. 

• Los bancos centrales pueden modi¬ 
ficar los tipos de interés mediante 
operaciones de mercado abierto 
que desplacen la curva de oferta de 
dinero. En la práctica los bancos cen¬ 
trales fijan un objetivo para el tipo 
de interés ¡nterbancario y utilizan las 
operaciones de mercado abierto para 
alcanzar ese objetivo. 

• Los tipos de interés a largo plazo 
reflejan las expectativas acerca de 
lo que les va a suceder en el futuro 
a los tipos de interés a corto plazo. 
Debido al riesgo, los tipos de interés 
a largo plazo suelen ser más eleva¬ 
dos que los tipos de interés a corto 
plazo. 


tiembre de 2007, cuando la caída de los precios de las viviendas desató una crisis 
financiera cada vez mayor y finalmente una grave recesión. Y en diciembre de 2008, 
la Reserva Federal decidió permiLir que el tipo interbancario fluctuara dentro de una 
banda objetivo entre el 0% y el 0,25%. Desde 2009 hasta mediados de 2011, el tipo 
interbancario se mantuvo muy cercano a cero como consecuencia de una economía 
muy débil y de un desempleo elevado. 

En la Figura 17-6 se observa también que la Reserva Federal no siempre logra su 
objetivo. Hubo unos cuantos días, especialmente en 2008, en los que el tipo interban¬ 
cario observado fue notablemente mayor o menor que el tipo objetivo. Pero estos epi¬ 
sodios no duraron mucho y, en conjunto, la Reserva Federal consiguió lo que quería, 
al menos en lo que se refiere a los tipos de interés a corto plazo. 


0#0 


COMPRUEBA SI LO HAS ENTENDIDO 


17-2 


1. Supongamos que aumenta la demanda de dinero correspondiente a cada tipo de interés. 
Mediante un gráfico, muestra qué efecto tendrá este hecho sobre el tipo de interés de equili- 
brío, dada una oferta monetaria. 

2 . Ahora supongamos que el banco central está siguiendo una política de fijación de un objetivo 

para el tipo de interés ¡nterbancario. ¿Qué hará el banco central en la situación descrita en la 
pregunta 1, si quiere mantener constante el tipo de interés interbancario? Ilustra la respuesta 
con un gráfico. ■ 

3 . Fannie está decidiendo entre comprar hoy un bono público a un año y comprar otro el año 
próximo, o comprar hoy un bono a dos años. ¿En cuál de los siguientes escenarios será 
mejor para ella elegir la primera opción? ¿Y elegir la segunda? 

a. Este año, el tipo de interés de un bono a un año es el 4°/o; el próximo año será el 10 %. El 
tipo de interés de un bono a dos años es el 5%. 

b. Este año, el tipo de interés de un bono a un año es el 4%; el próximo año será el 1%. El 
tipo de interés de un bono a dos años es el 3%. 

Las soluciones están al final del libro. 
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Te dije que la Fed tendría que haber apretado más". 


La política monetaria expansiva es 

la política monetaria que aumenta la 
demanda agregada. 

La política monetaria contractiva 

es la política monetaria que disminuye 
la demanda agregada. 


Política monetaria y demanda agregada | 

n el capítulo 15 vimos cómo se utiliza la política fiscal para 
estabilizar la economía. Ahora veremos cómo la política 
monetaria -las variaciones de la oferta monetaria, y del tipo 
de interés- puede desempeñar la misma función. 

v) _ La política monetaria expansiva y la política 
j¡S|^ monetaria contractiva 

tóiwjí*: En el capítulo 14 aprendimos que la política monetaria desplaza 

8 :4SI-:ít la curva de demanda agregada. Ahora veremos cómo lo hace: a 

través del efecto de la política monetaria en el tipo de interés. 

La Figura 17-7 ilustra el proceso. Supongamos, en primer 
lugar, que el banco central quiere bajar los tipos de interés, de 
modo que aumenta la oferta monetaria. Como se puede ver en la 
parte de arriba de la figura, un tipo de interés menor provocará 
a su vez, si todo lo demás se mantiene constante, un aumento de 
la inversión. Esto, a su vez, genera un aumento del consumo, a 
través del proceso multiplicador, y un incremento del output agregado demandado. 
Al final, la cantidad total de bienes y servicios demandados a cada nivel agregado de 
precios aumenta cuando aumenta la cantidad de dinero, y la curva AD se desplaza 
hacia la derecha. La política monetaria que aumenta la demanda de bienes y servicios 
se denomina política monetaria expansiva. 

Supongamos, por el contrario, que el banco central quiere aumentar los tipos de 
interés, de modo que contrae la oferta monetaria. Este proceso está ilustrado en la parte 
de abajo de la figura. La contracción de la oferta monetaria lleva a un tipo de interes 
más alto. Este tipo de interés mayor provoca, a su vez, una disminución de la inversión, 
a continuación una disminución del consumo, y a continuación una disminución del 
output agregado demandado. Así pues, la cantidad total de bienes y servicios demanda¬ 
dos a cada nivel agregado de precios disminuye cuando se reduce la oferta monetaria, y 
la curva AD se desplaza hacia la izquierda. La política monetaria que reduce la deman¬ 
da de bienes y servicios se denomina política monetaria contractiva. 
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figura 17-7 Política monetaria expansiva y política monetaria contractiva 
expansiva 
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La parte de arriba muestra lo que ocurre cuando el banco central 
adopta una política monetaria expansiva y aumenta la oferta mone¬ 
taria. Los tipos de interés caen, lo que genera un aumento de la 
inversión, que hace aumentar la renta, lo que, a su vez, aumenta 
el consumo y desplaza la curva AD hacia la derecha. La parte de 


abajo muestra lo que ocurre cuando el banco central adopta una 
política monetaria contractiva y reduce la oferta monetaria. Los 
tipos de interés suben, lo que genera una disminución de la inver¬ 
sión y una reducción de la renta. Esto hace que el consumo dismi¬ 
nuya y desplaza la curva AD hacia la izquierda. 


La política monetaria en la práctica 

¿Cómo decide un banco central entre utilizar una política monetaria expansiva o una 
política monetaria contractiva? ¿Y cómo decide qué cuantía es suficiente? En el capítulo 10 
aprendimos que los gestores de la política económica tratan de combatir las recesiones, así 
como de garantizar la estabilidad de precios : una inflación baja (aunque generalmente no 
cero). La política monetaria del mundo real refleja una combinación de ambos objetivos. 

En general, la Reserva Federal y otros bancos centrales tienden a emprender polí¬ 
ticas monetarias expansivas cuando el PIB real es inferior al output potencial. En el 
panel (a) de la Figura 17-8 se muestra la brecha del PIB, o output gap, de los Estados 
Unidos, que definimos en el capítulo 14 como la diferencia porcentual entre el PIB 
real observado y el PIB potencial, frente al tipo de interés interbancario, desde 1985. 
(Recuerda que el output gap es positivo cuando el PIB real observado es mayor que al 
PIB potencial). Como verás, la Fed ha tendido a aumentar los tipos de interés cuando 
la brecha aumenta -es decir, cuando la economía está en una brecha inflacionista-, y 
a recortarlos cuando la brecha se reduce. 

La gran excepción ocurrió a finales de la década de 1990, cuando la Reserva Federal 
dejó que los tipos permanecieron constantes durante varios años, incluso aunque en la 
economía había un output gap positivo (acompañado de una tasa de desempleo baja). 
Una razón por la que la Fed quería mantener los tipos de interés bajos a finales de los 
años noventa era que la inflación era baja. En el panel (b) de la Figura 17-8 se compara 
la tasa de inflación, medida por la tasa de variación de los precios de consumo, exclu¬ 
yendo la energía y los alimentos, con el tipo de interés interbancario. Se puede ver cómo 
la baja inflación de mediados de la década de 1990, de los primeros años de la década de 
2000 y de los últimos años de esa década, ayudó a que se mantuviera una política mone¬ 
taria relajada en los últimos años noventa, en 2002-2003, y otra vez a principios de 2008. 

El método de la regla de Taylor para determinar la política 
monetaria 

En 1993 John Taylor, un economista de la Universidad de Stanford, sugirió que la políti¬ 
ca monetaria debía seguir una sencilla regla que tuviera en cuenta, al mismo tiempo, la 
preocupación por el ciclo económico y la preocupación por la inflación. También sugirió 
que muchas veces al observar la política monetaria estadounidense parece como si la 
Reserva Federal siguiera, más o menos, una regla de ese tipo. Una regla de Taylor para 


La regla de Taylor para la política 
monetaria es una regla que fija el 
tipo de interés interbancario teniendo 
en cuenta la tasa de inflación y, o bien 
la brecha del PIB o bien la tasa de 
desempleo. 
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figura 17-8 Seguimiento de la política monetaria utilizando la brecha del PIB y la inflación 


(a) Output gap frente a tipo de interés interbancario 


(b) Tasa de inflación frente a tipo de interés interbancario 




El panel (a) muestra que el tipo de interés interbancario 
normalmente sube cuando el output gap es positivo -es 
decir, cuando el PIB real observado es mayor que el PIB 
potencial- y que cae cuando el output gap es negativo. 
El panel (b) ilustra que el tipo de interés interbancario 


tiende a ser alto cuando la inflación es alta, y bajo cuan¬ 
do la inflación es baja. 

Fuentes: Oficina de Estadísticas Laborales; Oficina 
Presupuestaria del Congreso; Banco de la Reserva Federal de 
San Luis. 


la política monetaria es una regla para la fijación de los tipos de interés que tiene en 
cuenta la tasa de inflación y la brecha del PIB o output gap y, en algunos casos, la tasa 
de desempleo. 

Un ejemplo muy citado de la regla de Taylor es una relación entre la política de la 
Reserva Federal, la inflación y el desempleo, estimada por los economistas del Banco 
de la Reserva Federal de San Francisco. Estos economistas demostraron que entre 
1988 y 2008, el comportamiento de la Reserva Federal estaba bien resumido por la 
siguiente regla de Taylor: 

Tipo de interés _ ^ 07 + (i ; 28 x tasa de inflación) - (1,95 x brecha de desempleo) 
interbancario 

donde la tasa de inflación estaba medida por la variación, respecto al año anterior, 
del índice de precios de consumo, excluyendo la alimentación y la energía, y la brecha 
de desempleo era la diferencia entre la tasa observada de desempleo y la estimación 
de la tasa natural de desempleo hecha por la Oficina Presupuestaria del Congreso. 

La Figura 17-9 compara el tipo interbancario estimado por esta regla con el tipo 
interbancario observado desde 1985 hasta principios de 2011. Como se puede apre¬ 
ciar, las decisiones de la Fed se ajustaron bastante a las previstas por esta regla de 
Taylor concreta desde 1988 hasta finales de 2008. Enseguida hablaremos de lo que 
sucedió después de 2008. 


Hay fijación de objetivos de 
inflación cuando el banco central fija 
un objetivo explícito para la tasa de 
inflación y ajusta su política monetaria 
para alcanzar ese objetivo. 


Fijación de objetivos para la inflación 

Hasta enero de 2012, la Reserva Federal no se comprometió explícitamente a alcan¬ 
zar un objetivo concreto de inflación. Sin embargo, en enero de 2012, el presidente 
Bernanke anunció que la Reserva Federal fijaría su política para mantener una tasa 
de inflación anual de aproximadamente un 2%. Con esta declaración, La Reserva 
Federal se unió al grupo de otros bancos centrales que tienen objetivos explícitos 
para la inflación. Por tanto, en lugar de utilizar la regla de Taylor para fijar la política 
monetaria, el banco central anuncia la tasa de inflación que quiere alcanzar -el objeti¬ 
vo de inflación- y fija la política monetaria en un intento de alcanzar ese objetivo. Este 
método de decidir la política monetaria se denomina fijación de objetivos para 
la inflación. El banco central de Nueva Zelanda, que fue el primer país que adoptó 
objetivos de inflación, especificó un rango para ese objetivo entre el 1 % y el 3%. 
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figura 17-9 La regla de Taylor y el tipo de interés interbancario 


La línea roja representa el tipo de inte¬ 
rés interbancario estimado por la ver¬ 
sión de la regla de Taylor hecha por la 
Reserva Federal de San Francisco, que 
relaciona el tipo de interés con la tasa 
de inflación y con la tasa de desempleo. 
La línea verde representa el tipo de 
interés interbancario observado. El tipo 
observado se ajusta al tipo estimado 
con bastante precisión hasta finales de 
2008. A partir de entonces, sin embar¬ 
go, la regla de Taylor sugería tipos de 
interés negativos, que no son posibles. 

Fuentes: Oficina de Estadísticas Laborales; 
Oficina Presupuestaria del Congreso; Banco 
de la Reserva Federal de St. Louis; Glenn 
D. Rudebusch; “La respuesta de la Reserva 
Federal a la crisis actual", FRBSF Economic 
Letter, 2009-17 (22 de mayo de 2009). 



Otros bancos centrales se comprometen a conseguir una cifra concreta de infla¬ 
ción. Por ejemplo, el Banco de Inglaterra tiene el compromiso de mantener una tasa 
de inflación del 2%. En la práctica no parece haber mucha diferencia entre estas 
versiones: los bancos centrales que fijan un rango para su inflación objetivo parecen 
perseguir el centro de ese rango, y los bancos centrales que tienen un objetivo fijo 
tienden a concederse a sí mismos un notable margen de maniobra. 

Una diferencia importante entre la fijación de un objetivo de inflación y el método 
de la regla de Taylor es que la fijación de una inflación objetivo mira hacia el futuro 
en lugar de mirar al pasado. Es decir, el método de la regla de Taylor ajusta la políti¬ 
ca monetaria como respuesta a la inflación pasada, y la fijación de objetivos para la 
inflación se basa en una previsión de la inflación futura. 



OBJETIVOS DE INFLACIÓN 


A A 
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Esta figura muestra las tasas de inflación objetivo de seis 
bancos centrales que han adoptado la fijación de objetivos 
para la inflación. El banco central de Nueva Zelanda intro¬ 
dujo la inflación como objetivo en 1990. Hoy tiene un rango 
de inflación objetivo comprendido entre el 1% y el 3%. 

Los bancos centrales de Canadá y Suecia tienen el mismo 
rango como objetivo, pero especifican además un 2% como 
objetivo concreto. Los bancos centrales de Gran Bretaña 
y Noruega tienen objetivos de inflación específicos, el 2% 
y el 2,5%, respectivamente. Ninguno de ellos dice en qué 
medida están preparados para alejarse de esos objetivos. 
Desde 2012, el Banco de la Reserva Federal de los Estados 
Unidos también tiene un objetivo de inflación del 2%. 

En la práctica, estas diferencias en los detalles no pare¬ 
cen producir ninguna diferencia considerable en los resul¬ 
tados. Nueva Zelanda busca estar en el centro de su rango, 
con una inflación del 2%; Gran Bretaña, Noruega y Estados 
Unidos se permiten amplios márgenes de flexibilidad en 
torno a sus objetivos de inflación. 
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POLÍTICA DE ESTABILIZACIÓN 


El límite inferior cero para los 
tipos de interés significa que 
los tipos de interés no pueden ser 
inferiores a cero. 


Los defensores de la fijación de objetivos para la inflación argumentan que tiene 
dos ventajas decisivas: la transparencia y la responsabilidad. En primer lugar, se redu¬ 
ce la incertidumbre porque el plan del banco cential es transpaiente. cuando el banco 
central tiene una inflación objetivo, el público conoce el objetivo del banco central. 
En segundo lugar, se puede juzgar el éxito conseguido por el banco central viendo lo 
cercanas que son la tasa de inflación observada y la inflación objetivo, lo que aumenta 
la responsabilidad de las autoridades monetarias. 1 

Los críticos de la fijación de objetivos para la inflación argumentan que es dema¬ 
siado restrictiva porque hay momentos en los que otras preocupaciones -como la 
estabilidad del sistema financiero- deberían tener prioridad sobre la consecución 
de una tasa de inflación determinada. En realidad, a finales de 2007 y principios de 
2008, la Reserva Federal recortó los tipos de interés mucho más de lo que la regla 
de Taylor o la persecución de una inflación objetivo habrían exigido, porque temía 
que las turbulencias en los mercados financieros agravasen la recesión. (De hecho, 

Muchos macroeconomislas estadounidenses se han posicionado a favor de la 
fijación de un objetivo de inflación -incluido Ben Bernanke. Y en enero de 2012, la 
Reserva Federal declaró que lo que quiere decir cuando dice que busca la "estabilidad 
de precios", es un 2% de inflación, aunque no haya un compromiso explícito respecto 
al momento en que debería conseguirse ese objetivo. 

El problema del límite inferior cero 

Tal como muestra la Figura 17-9, una regla de Taylor basada en la inflación y en la 
tasa de desempleo predice bastante bien la política monetaria de la Reserva Federal 
desde 1988 hasta 2008. Sin embargo, después de este período, la estimación no es 
buena, y ello por una razón sencilla: la misma regla de Taylor implicaba un tipo de 

interés inferior a cero, lo que no es posible. 

¿Por qué no son posibles tipos de interés negativos? Porque el público siempie 
tiene la alternativa de mantener efectivo, que tiene un tipo de interés cero. Nadie 
compraría jamás un bono que le diera un tipo de interés negativo porque mantener 
efeclivo sería una alternativa mejor. 

El hecho de que los tipos de interés no puedan ser menores que cero -denomina- 
do el límite inferior cero de los tipos de interés- limita el poder de la política 

monetaria. En 2009 y 2010 la inflación era baja y la economía estaba muy por debajo 
de su potencial, por lo que la Reserva Federal quería aumentar la demanda agregada. 
Sin embargo, la forma normal de hacerlo -operaciones de compra de deuda púb ica 
en el mercado abierto para expandir la oferta monetaria- había agotado su maigen 
de actuación porque los tipos de interés a corto plazo eran ya iguales a cero o estaban 

cerca de serlo. , _ 

En noviembre de 2010, la Reserva Federal inició un intento de circunvalar 

este problema por un medio que adoptó el nombre un tanto oscuro de ‘ facilidad 
cuantitativa". En vez de comprar solamente deuda pública a corto plazo, empezó 
a comprar deuda pública a un plazo mayor -bonos a cinco o seis años, en vez de 
letras del Tesoro a tres meses. Como ya hemos señalado, los tipos de ínteres a largo 
plazo no siguen exactamente a los tipos a corto plazo. Cuando la Reseiva Fecera 
comenzó este programa, los tipos a corto plazo estaban muy cercanos a cero, pero 
los tipos de los bonos a un plazo mayor oscilaban entre el 2% y el 3%. La Reserva 
Federal tenía la esperanza de que la compra directa de estos bonos a plazo mas ago 
pudiera reducir los tipos de interés de la deuda a largo plazo, generando un electo 

expansionista en la economía. 

Esta política puede haber dado un empuje a la economía en 2011 y en 2012, per 
a comienzos de 2013, la recuperación seguía siendo lenta. 


LA ECONOMÍA EN ACCIÓN 


LA RESERVA FEDERAL CONSIGUE LO QUE QUIERE 

■ Existe evidencia de que la Reserva Federal puede causar una contracción o una 
O expansión económica? Quizá pienses que para encontrar esa evidencia basta 
con observar lo que le pasa a la economía cuando los tipos de interés suben o a J an ' 
Pero resulta que este enfoque tiene un problema: la Fed generalmente mo 1 1C ^ 
los tipos de interés con la intención de suavizar el ciclo económico, subiéndolos 
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figura 17-10 Cuando la Reserva Federal busca una recesión 
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Fuentes: Oficina de Estadísticas Laborales: Christina D. Romer y David H. Romer, 
Policy Matters,” Journal of Monetary Economics 34 (agosto de 1994): 75-88. 


cuando la economía se expande y bajándolos 
cuando se contrae. Por tanto, a partir de los 
datos observados, frecuentemente parece como 
si los tipos de interés bajos coincidieran con 
una economía débil, y los tipos altos, con una 
economía fuerte. 

En un famoso artículo de 1994, titula¬ 
do "Monetary Policy Matters” ("La política 
monetaria importa”), Cristina Romer y David 
Romer resolvieron el problema centrándose 
en los episodios en los que la política mone¬ 
taria no era una reacción al ciclo económico. 

Concretamente, utilizaron las actas del Comité 
Federal de Mercado Abierto y otras fuentes para 
identificar los episodios "en los que la Reserva 
Federal había intentado, en efecto, crear una 
recesión para reducir la inflación”. 

La Figura 17-10 muestra la tasa de desem¬ 
pleo entre 1952 y 1984 (línea naranja) y tam¬ 
bién identifica cinco fechas en las que, según 

Romer y Romer, la Reserva Federal había decidido que qLiería una recesión (líneas 
verticales rojas). En cuatro de los cinco casos, la decisión de contraer la economía 
fue seguida, tras un breve retardo, por un aumento de la tasa de desempleo. En pro¬ 
medio, Romer y Romer demostraron que la tasa de desempleo aumenta dos puntos 
porcentuales después de que la Reserva Federal decide que es necesario un aumento 
del desempleo. 

Así que efectivamente, la Reserva Federal consigue lo que quiere. 

O# 


COMPRUEBA SI LO HAS ENTENDIDO 


1. Supongamos que actualmente la economía está sufriendo un output gap y que el banco cen¬ 
tral utiliza una política monetaria expansiva para cerrar ese gap (brecha). Describe los efectos 
a corto plazo de esta política sobre: 

a. La curva de oferta de dinero 

b. El tipo de interés de equilibrio 

c. El gasto de inversión 

d. El gasto de consumo 

e. El output agregado 


Á 


J L 


Año 

“Monetary 


Al diseñar la política monetaria, ¿qué banco central -uno que opera según la regla de Taylor 
o uno que opera fijando un objetivo para la inflación- tiene posibilidades de responder más 
directamente a una crisis financiera? Explica tu respuesta. 

Las soluciones están al final del libro. 


El dinero, la producción y los precios a 
largo plazo 

través de sus efectos expansivos y contractivos, la política monetaria suele ser 
la herramienta preferida para estabilizar la economía. Sin embargo, no todas 
las acciones de los bancos centrales son positivas. En concreto, los bancos 
centrales algunas veces imprimen billetes no para luchar contra Lina brecha recesiva, 
sino para ayudar al gobierno a pagar sus facturas, una acción que normalmente des¬ 
estabiliza la economía. 

¿Qué pasa cuando una variación de la oferta monetaria, en vez de empujar a la 
economía hacia el eqLiilibrio a largo plazo, la aleja de él? En el capítulo 14 aprendimos 
que, a largo plazo, la economía se autorregula: un shock de demanda tiene solo un 
efecto transitorio sobre la producción agregada. Si el shock de demanda es el resul¬ 
tado de una variación de la oferta monetaria, podemos hacer una afirmación más 
rotunda: a largo plazo las variaciones de la cantidad de dinero afectan al nivel agre- 


▼ Repaso rápido 


La Reserva Federal y otros bancos 
centrales pueden utilizar una política 
monetaria expansiva para aumentar 
la demanda agregada, y una política 
monetaria contractiva para reducir la 
demanda agregada. Los bancos cen¬ 
trales generalmente tratan de suavizar 
el ciclo económico manteniendo tasas 
de inflación bajas pero positivas. 
Según la regla de Taylor de la polí¬ 
tica monetaria, el tipo de Interés 
interbancario fijado como objetivo 
aumenta cuando hay una inflación 
elevada además de, o bien un output 
gap positivo, o bien un desempleo 
muy bajo; disminuye cuando hay 
una inflación baja o negativa además 
de, o bien un output gap negativo, o 
bien un desempleo elevado. 

En contraposición, algunos bancos 
centrales basan su política moneta¬ 
ria en la fijación de objetivos para 
la inflación, una regla de política 
económica que mira hacia el futuro, 
en lugar de utilizar la regla de Taylor, 
que es una regla que mira al pasado. 
Aunque la fijación de objetivos para 
la inflación tiene las ventajas de 
transparencia y de responsabilidad, 
algunos piensan que es demasiado 
restrictiva. Hasta 2008 la Reserva 
Federal utilizaba una regla de Taylor 
no muy estricta. A principios de 2012 , 
adoptó el sistema de inflación objeti¬ 
vo, con un objetivo del 2 % anual. 

Hay un límite inferior cero para los 
tipos de interés -no pueden ser infe¬ 
riores a cero- que limita el poder de 
la política monetaria. 

Puesto que está sometida a menos 
retardos que la política fiscal, la políti¬ 
ca monetaria es la principal herramien¬ 
ta de la política de estabilización. 
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gado de precios, pero no modifican el output agregado ni los tipos de interés. P ara 
ver por qué, veamos que pasa cuando el banco central aumenta de foima permanente 
la oferta monetaria. 

Efectos a corto plazo y a largo plazo de un incremento de 
la oferta monetaria 

Para analizar los efectos a largo plazo de la política monetaria, es útil suponer que el 
banco central fija un objetivo para la oferta monetario, en lugar de un objetivo para 
los tipos de interés. Para evaluar los efectos de un incremento de la oferta monetaria, 
volvemos al análisis de los efectos a largo plazo de un aumento de la demanda agre¬ 
gada, que introdujimos por primera vez en el capítulo 14. 

La Figura 17-11 muestra los efectos a corto plazo y a largo plazo de un aumento 
de la oferta monetaria, cuando la economía parte del output potencial, Y¡. La curva 
inicial de oferta agregada a corto plazo es SRAS h la curva de oferta agregada a largo 
plazo es LRAS y la curva de demanda agregada inicial es AD,. El equilibrio inicial de 
la economía está en E\, un equilibrio macroeconómico a corto plazo y a largo plazo, 
porque pertenece a la curva de oferta a corto plazo y a la curva de oferta a laxgo plazo. 
El PIB real coincide con el PIB potencial, Y,. 

Supongamos a continuación que hay un incremento de la oferta monetaria. Si 
todo lo demás no varía, un aumento de la oferta monetaria reduce el tipo de interés, 
lo que genera un aumento de la inversión, que provoca que además aumente el con¬ 
sumo, y así sucesivamente. Por tanto, un incremento de la oferta monetaria desplaza 
la curva AD hacia la derecha, hasta AD 1 . A corto plazo, la economía se mueve hacia 
un nuevo equilibrio macroeconómico en E 2 . El nivel de precios agregado sube de P\ a 
P 2 , y el PIB real aumenta de Y¡ a Y 2 . Es decir, a corto plazo aumentan tanto el output 
agregado como el nivel agregado de precios. 


figura 17-11 Efectos a corto plazo y a largo plazo de un incremento de la oferta mone 


Cuando la economía está ya en su output 
potencial, un incremento de la oferta 
monetaria genera un efecto positivo a 
corto plazo, pero ningún efecto a largo 
plazo, sobre el PIB real. 

Aquí la economía parte de E 1t que es 
un equilibrio macroeconómico a corto y 
a largo plazo. Un incremento de la oferta 
monetaria desplaza la demanda agregada 
hacia la derecha, y la economía se mueve 
a un nuevo equilibrio macroeconómico a 
corto plazo, E 2| con un PIB real K 2 . Pero 
E 2 no es un equilibrio a largo plazo: Y<¿ es 
mayor que el output potencial, Vi, lo que 
hace que, a lo largo del tiempo, aumen¬ 
ten los salarios nominales. A largo plazo, 
el aumento de los salarios nominales 
desplaza la curva de oferta agregada a 
corto plazo hacia la izquierda, hasta una 
nueva posición, SRAS 2 . 

La economía alcanza así un nuevo 
equilibrio macroeconómico a corto y a 
largo plazo en E 3 , situado sobre la curva 
LRAS, y el PIB real vuelve a su nivel 
potencial, Y v Cuando la economía se 
encuentra ya en el output potencial, el 
único efecto a largo plazo del incremento 
de la oferta monetaria es un aumento del 
nivel agregado de precios, de P\ a P 3 . 


Nivel 
agregado 
de precios 


r 

Pi 


PIB real 



SRAS Z 


SRAS 1 


Un incremento de la 
oferta monetaria 
reduce el tipo de interés 
y aumenta la demanda 
agregada... 


LRAS 


\ 

... pero el eventual 
aumento de los solanos 
nominales provoca una 
caída de la oferta 
agregada a corto plazo, 
^2 por lo que el output 
agregado disminuye y 
vuelve a su nivel potencial. 


Output 

potencial 
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Pero el nuevo output agregado, Y 2 , es mayor que el potencial. Como consecuencia, 
los salarios nominales aumentarán a lo largo del tiempo, provocando que la oferta 
agregada a corto plazo se desplace hacia la izquierda. El proceso se detiene solo cuan¬ 
do la curva SRAS llega a SRAS 2 , y la economía acaba en el punto E 3 , un punto que 
e s al mismo tiempo un equilibrio macroeconómico a corto plazo y a largo plazo. Por 
tanto, el efecto a largo plazo de un incremento de la oferta monetaria es que el nivel 
agregado de precios ha aumentado de P y a P 3 , pero que el output agregado ha vuelto a 
su nivel potencial, Y\. A largo plazo, una expansión monetaria aumenta el nivel agre¬ 
gado de precios, pero no tiene ningún efecto sobre el PIB real. 

No describiremos detalladamente los efectos de una contracción monetaria, pero se 
aplica la misma lógica. A corto plazo, una reducción de la oferta de dinero provoca una 
disminución de la producción agregada y la economía se mueve hacia cibajo a lo largo 
de la curva de oferta agregada a corto plazo. A largo plazo, sin embargo, la contracción 
monetaria solo reduce el nivel agregado de precios, y el PIB real vuelve al nivel potencial. 


La neutralidad del dinero 

¿Cuánto varía a largo plazo el nivel agregado de precios como consecuencia de una 
variación de la oferta monetaria? La respuesta es que una variación de la oferta mone¬ 
taria provoca a largo plazo una variación proporcional del nivel agregado de precios. 
Por ejemplo, si la oferta monetaria disminuye un 25%, el nivel agregado de precios se 
reduce a largo plazo un 25%; si la oferta monetaria aumenta un 50%, el nivel agregado 
de precios aumenta a largo plazo un 50%. 

¿Cómo sabemos esto? Consideremos el siguiente experimento mental: supongamos 
que todos los precios de la economía -los precios de los bienes y servicios finales y 
también los de los factores de producción, como los salarios nominales- se duplican. 
Y supongamos que, al mismo tiempo, se duplica la oferta monetaria. ¿Qué ocurrirá 
en la economía en términos reales? La respuesta es nada. Todas las variables reales 
de la economía -como el PIB real y el valor real de la oferta monetaria (la cantidad 
de bienes y servicios que se pueden comprar con ella)- permanecen constantes. Por 
tanto, no hay razón para que nadie cambie su comportamiento. 

Podemos enunciar este argumento a la inversa: si la economía parte de un equi¬ 
librio macroeconómico a largo plazo y la oferta monetaria varía, para restablecer el 
equilibrio macroeconómico a largo plazo es necesario que todas las variables reales 
vuelvan a sus valores originales. Esto incluye que el valor real de la oferta monetaria 
vuelva a su nivel inicial. Por tanto, si la oferta de dinero se reduce un 25%, el nivel 
agregado de precios tiene que reducirse también un 25%; si la oferta monetaria 
aumenta un 50%, el nivel agregado de precios tiene que subir un 50%. 

Este análisis demuestra el concepto denominado neutralidad del dinero, según 
el cual las variaciones de la oferta monetaria no tienen efectos reales en la economía. 
A largo plazo el único efecto de un aumento de la oferta monetaria es aumentar el 
nivel agregado de precios en el mismo porcentaje. Los economistas dicen que el dinero 
es neutral a largo plazo. 

Este es, sin embargo, un buen momento para recordar la frase de John Maynard 
Keynes: "A largo plazo todos estamos muertos”. A largo plazo, las variaciones de la 
oferta monetaria no tienen ningún efecto sobre el PIB real, sobre los tipos interés o 
sobre cualquier otra variable que no sea el nivel agregado de precios. A pesar de todo, 
sería disparatado deducir de ello que los bancos centrales son irrelevantes. La política 
monetaria tiene poderosos efectos reales a corto plazo sobre la economía, efectos que 
con frecuencia marcan la diferencia entre una recesión y una expansión. Y esto es 
muy importante para el bienestar de la sociedad. 


Variaciones de la oferta monetaria y 
el tipo de interés a largo plazo 

A corto plazo, un aumento de la oferta monetaria provoca una disminución de los 
tipos de interés, y una disminución de la oferta monetaria provoca un aumento de los 
tipos de interés. Sin embargo, a largo plazo, las variaciones de la oferta monetaria no 
afectan a los tipos de interés. 

La Figura 17-12 demuestra por qué. En ella vemos las curvas de oferta de dinero 
y de demanda de dinero antes y después de que el banco central aumente la oferta 
monetaria. Suponemos que la economía está inicialmente en E ]f que es un equilibrio 


Según el concepto de neutralidad 
del dinero, las variaciones de la 
oferta monetaria no tienen efectos 
reales en la economía. 
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figura 17-12 Determinación del tipo de interés 

A corto plazo, un incremento de la oferta mone- Tipo de 

taria de ífi a M 2 provoca un descenso del tipo de interés, r 

interés de r^ a r 2} y la economía se mueve a E 2 , 
que es un equilibrio a corto plazo. A largo plazo, 
sin embargo, el nivel agregado de precios aumenta 
en la misma proporción que la oferta monetaria, 
generando un aumento de la demanda de dinero 
con cada tipo de interés, proporcional al aumento 
del nivel agregado de precios, como refleja el des¬ 
plazamiento de MD-\ a MD 2 . El resultado es que la Ll 

cantidad demandada de dinero con cada tipo de 
interés aumenta en la misma cuantía que la canti 
dad ofrecida de dinero. La economía se mueve a 
un nuevo equilibrio a largo plazo, en E 3 , donde el 
tipo de interés vuelve a ser r-j. *2 * 


a largo plazo 



macroeconómico a largo plazo en el output potencial, y que la oferta monetaria es ¿W,. 

El tipo de interés de equilibrio inicial, determinado por la intersección de la curva de 
demanda de dinero, MD h y la curva de oferta de dinero, MSu es n. 

Supongamos ahora que la oferta de dinero aumenta de M¡ a M 2 . A corto plazo a 
economía se mueve desde E x hasta E 2 , y el tipo de interés de equilibrio baja a r 2 .Alo 
largo del tiempo, sin embargo, el nivel de precios sube, y esto aumenta la demanda de 
dinero desplazando la curva de demanda de dinero hacia la derecha desde MD, hasta 
MD 2 . La economía se mueve a un nuevo equilibrio a largo plazo en £ 3 . donde el tipo 

de interés ha aumentado hasta su nivel original, t\. , 

Y resulta que el tipo de interés de equilibrio a largo plazo es el tipo de interes 
inicial, n. Lo sabemos por dos razones. Primero, porque debido a la neutralidad del 
dinero a largo plazo el nivel agregado de precios aumenta en la misma proporción 
que la oferta monetaria; así que, si la oferta monetaria aumenta en, por ejemplo, un 
50% el nivel de precios también aumentará un 50%. Y segundo, porque la deman 
de dinero, si todo lo demás no varía, es proporcional al nivel agregado de precios. 
Por eso un incremento de la oferta monetaria del 50% aumenta el nivel agregado de 
nrecios un 50%, lo que incrementa la cantidad demandada de dinero a cada tipo de 
Eés e “ un 50%. Jomo cons.cuenci,. la cantidad demandada de d ñero al l.po de 
interés inicial r h aumenta exactamente en la misma cuantía que la oferta moneta < 
-de modo que r\ sigue siendo el tipo de interés de equilibrio. A largo p azo, p 'I 

las variaciones de la oferta monetaria no afectan al tipo de interés. 


LA ECONOMÍA EN ACCION 


EVIDENCIA INTERNACIONAL DE 
LA NEUTRALIDAD DEL DINERO 

E n la actualidad las políticas monetarias de los países ricos son bastante similares. 

Cada nación importante (o, en el caso del euro, la zona euro) tiene un banco “ 
tral que está aislado de las presiones políticas. Todos esos bancos centrales proc 
mantener el nivel agregado de precios más o menos estable, lo que suele implicar u 

inflación de entre un 2 % o un 3% como máximo. 

Pero si nos fijamos en un periodo más largo y en un grupo mas amplio de pa ses 
apreciamos grandes diferencias en el crecimiento de la oferta monetaria. Entre 
y la actualidad, la oferta monetaria creció apenas unos pocos puntos porcen 
al año en algunos países, como Suiza y los Estados Unidos, pero creció mucho mas 
rápidamente en otros países más pobres, tales como Sudáfrica. Estas diferencias 
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La relación a largo plazo entre el dinero y la inflación 



Fuente: OCDE. 


Supongamos que el banco central aumenta la cantidad de dinero un 25%, aunque la eco¬ 
nomía está inicialmente en equilibrio macroeconómico a corto y a largo plazo. Describe los 
efectos, a corto plazo y a largo plazo (dando cifras cuando sea posible), sobre las siguientes 
variables: 

a. El output agregado 

b. El nivel agregado de precios 

c. El tipo de interés 

¿Por qué la política monetaria influye en la economía a corto plazo pero no a largo plazo? 

Las soluciones están al final del libro. 


▼ Repaso rápido 


Según el concepto de neutralidad 
del dinero, las variaciones de la ofer¬ 
ta monetaria no afectan al PIB real, 
solo al nivel agregado de precios. 

Los economistas creen que el dinero 
es neutral a largo plazo. 

A largo plazo, las variaciones de la 
oferta monetaria no afectan al tipo 
de interés de equilibrio de la eco¬ 
nomía. 



permiten ver si realmente es cierto que los 
incrementos de la oferta monetaria provo¬ 
can, a largo plazo, aumentos porcentuales 
iguales en el nivel agregado de precios. 

La Figura 17-13 muestra los incremen¬ 
tos porcentuales anuales de la oferta mone¬ 
taria y los incrementos porcentuales medios 
del nivel agregado de precios -es decir, la 
tasa media de inflación- correspondien¬ 
tes a una muestra de países durante el 
período 1970-2010. Cada punto de la figura 
representa un país. Si la relación entre los 
incrementos de la oferta monetaria y las 
variaciones del nivel agregado de precios 
fuera exacta, los puntos estarían situados 
con precisión sobre una línea de 45° -una 
línea que pasa por el origen y cuya pendien¬ 
te es igual a 1. En realidad, la relación no es 
exacta porque hay otros factores, además 
del dinero, que afectan al nivel agregado de 
precios. Pero la nube de puntos está claramente cercana a la línea de 45°, lo que indica 
una relación más o menos proporcional entre el dinero y el nivel agregado de precios. 
Es decir, los datos confirman el concepto de la neutralidad del dinero a largo plazo. 


PROBLEMA 

El gran error de 1937 

En 1937 los responsables de la Reserva Federal y de la Administración Roosevelt deci¬ 
dieron que la Gran Depresión, que había empezado en 1929, se había acabado. Creyeron 
que la economía ya no necesitaba un apoyo especial y empezaron a eliminar las políticas 
que habían implantado en los primeros años de la década. Se recortó el gasto y la política 
monetaria se hizo más restrictiva. El resultado fue una importante recaída en 1938, a la 
que a menudo se hacía referencia entonces como 'la segunda Gran Depresión". 

¿Cuál fue la causa de esa recaída? La respuesta, según muchos economistas, es que 
el parón fue provocado por los responsables políticos, que pisaron el freno demasiado 
pronto, endureciendo tanto la política fiscal como la monetaria, antes de que la econo¬ 
mía hubiera entrado en la senda de la recuperación. Si todo lo demás no varía, un en¬ 
durecimiento de la política monetaria provoca una disminución del PIB. Si la economía 
está empezando a levantar cabeza y hay una expansión en camino, este endurecimiento 
puede ser importante para evitar la inflación. Pero, si la economía está en un estado 
frágil, una restricción de la política monetaria puede empeorar las cosas, haciendo que 
el PIB disminuya aún más. 

Utilizando el modelo de la preferencia por la liquidez y el modelo AD-AS, explica 
cómo la política monetaria de 1937 empeoró la situación de la economía reduciendo 
el PIB a corto plazo y presionando a la baja a los precios, a corto plazo y a largo plazo. 
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PASO 1: 


Dibuja la curva de demanda de dinero, MD, y la curva de oferta de dinero, 
MS , para mostrar cómo el modelo de la preferencia por la liquidez predice que una 
disminución de la oferta monetaria provoca un aumento de los tipos de interés. 


Lee la sección "El dinero y los tipos de interés", que empieza en la pág. 523. Presta espe¬ 
cial atención a la Figura 17-4, de la pág. 525. 


Una disminución de la oferta monetaria desplaza la curva M, a M 2 , como en el gráfico 
adjunto. El tipo de interés aumenta de r¡ a r 2 por ser decreciente la curva de demanda de 

dinero. ■ 



PASO 2: 


Representa gráficamente los efectos a corto y a largo plazo sobre el PIB y 
los precios de una disminución de la oferta monetaria. Para ello, dibuja la curva LRAS 
y las curvas AD y SRAS, antes y después de una disminución de la oferta monetaria. 


Lee la sección "Efectos a corto plazo y a largo plazo de un aumento de la oferta monetaria , 
que empieza en la pág. 534. Estudia la figura 17-10, en la misma página, pero fíjate en que 
una disminución de la oferta monetaria desplaza la curva AD hacia la izquteida, en lugar\ 
de hacia derecha, como ocurre en la figura. 


Si todo lo demás no varía, una disminución de la oferta monetaria aumenta el Upo de 
interés, lo que reduce la inversión y provoca una posterior caída del consumo. Asi, como 
se ve en el gráfico, la disminución de la oferta monetaria reduce la cantidad demandad 
de bienes y servicios, desplazando la curva AD hacia la izquierda hasta AD,. El nivel de 
precios cae de P, a P 2 , y el PIB real disminuye desde Y, hasta Y 2 . 

Sin embargo, el nivel de output agregado, Y 2 , es menor que el output potenc . . 
consecuencia, los salarios nominales disminuirán a lo largo del a 

curva SRAS hacia la izquierda. Los precios vuelven a caer hasta P 3 , pe 
su nivel potencial, Y ,. La economía acaba en el punto £ 3 , que es un punto de equdi I 

a corto plazo y a largo plazo. ., , , __ J 

Así pues, en 1937 la política monetaria simplemente empeoro la situación de 
nomía, contrayendo el PIB a corto plazo e introduciendo adicionales presiones a la a.| 
en los precios, a corto plazo y a largo plazo. ■ 



Nivel 
agregado 
de precios 


LRAS 


SRAS 1 


y 2 y 1 


PIB real 


CAPITULO 17 


POLÍTICA MONETARIA 539 


H w | 

vez disminuye la demanda agregada y el PIB real a corto 
plazo. 

4. La Reserva Federal y otros bancos centrales tratan de esta¬ 
bilizar la economía limitando las fluctuaciones del output 
observado en tomo al output potencial mientras mantienen, 
además, una tasa de inflación baja, pero positiva. Según la 
regla de Taylor de la política monetaria, el tipo de inte¬ 
rés interbancario fijado como objetivo aumenta cuando hay 
una inflación elevada junto con, o bien un output gap posi¬ 
tivo, o bien un desempleo muy bajo; disminuye cuando hay 
una inflación baja o negativa junto con, o bien un output 
gap negativo, o bien un desempleo elevado. Algunos bancos 
centrales (incluida la Reserva Federal desde enero de 2012) 
practican la fijación de objetivos para la inflación, que 
es una regla de política económica que mira hacia el futuro, 
mientras que el método de la regla de Taylor es una regla de 
política económica que mira hacia el pasado. Puesto que la 
política monetaria está sometida en su aplicación a menos 
retardos que la política fiscal, es la herramienta de política 
económica preferida para estabilizar la economía. Como los 
tipos de interés no pueden caer a niveles inferiores a cero 
-el límite cero para los tipos de interés- el poder de la 
política monetaria está limitado. 

5. A largo plazo, las variaciones de la oferta monetaria afec¬ 
tan al nivel agregado de precios, pero no afectan al PIB 
real ni al tipo de interés. Los datos confirman el con¬ 
cepto de neutralidad del dinero: las variaciones de la 
oferta monetaria no tienen efectos reales a largo plazo 
en la economía. 


rCONCEPTOS CLAVE 


Tipos de interés a corto plazo, p. 519 
Tipos de interés a largo plazo, p. 519 
Curva de demanda de dinero, p. 520 
Modelo de tipos de interés basado en la 
preferencia por la liquidez p. 524 
Curva de oferta de dinero, p. 524 

1. Entra en la web del Comité de Mercado Abierto de la 
Reserva Federal (http://www.federalreserve.gov/FOMC) 
para buscar el comunicado hecho después de la reunión 
más reciente del Comité. (Haz clic en “MeeLings calendars 
and Information”, y seguidamente selecciona la nota más 
reciente que aparezca en el calendario). 

a. ¿Cuál es el objetivo para el tipo de interés interbancario? 

b. ¿Es diferente ese objetivo del objetivo que figura en el 
comunicado de la reunión anterior del Comité? Si es 
así, ¿en cuánto difieren? 

c. ¿Incluye el comunicado algún comentario sobre las 
condiciones macroeconómicas actuales en los Estados 
Unidos? ¿Cómo describe a la economía? 

2. ¿Cómo afectarán a la demanda de dinero los siguientes 
acontecimientos? En cada caso especifica si se produce un 


desplazamiento de la curva de demanda o si se trata de un 

movimiento a lo largo de la curva, y en qué sentido. 

a. El tipo de interés baja del 12% al 10%. 

b. Llega la Navidad y con ella el principio de la campaña 
de compras navideñas. 

c. McDonald's y otros restaurantes de comida rápida 
empiezan a aceptar tarjetas de crédito. 

d. El banco central lleva a cabo una compra de letras del 
Tesoro en el mercado abierto. 

3. a. Entra en www.treasurydirect.gov. En "Individuáis”, 
vete a "Lcarn about Treasury Bills, Notes, Bonds, and 
Tips”. Haz click en "Treasury Bills”. En "at a glance”, 
haz click en "rates in recent auctions”. ¿Cuál es la tasa de 
rentabilidad de las últimas letras de Tesoro a 26 sema¬ 
nas, emitidas? 


Objetivo para el tipo de interés interban¬ 
cario, p. 525 

Política monetaria expansiva, p. 528 
Política monetaria contractiva, p. 528 
Regla de Taylor para la política moneta¬ 
ria, p. 529 


Fijación de objetivo para la inflación, 
p. 530 

Límite inferior cero de los tipos de 
interés, p. 532 

Neutralidad del dinero, p. 535 


1. La curva de demanda de dinero surge del dilema 
existente entre el coste de oportunidad de mantener dine¬ 
ro y la liquidez que proporciona ese dinero. El coste de 
oportunidad de mantener dinero depende de los tipos 
de interés a corto plazo, no de los tipos de interés a 
largo plazo. Las variaciones del nivel agregado de pre¬ 
cios, del PIB real, de la tecnología, y de las instituciones 
desplazan la curva de demanda de dinero. 

2. Según el modelo de la preferencia por la liquidez 
para la determinación del los tipos de interés, el 

tipo de interés lo determinan en el mercado de dinero 
la curva de demanda de dinero y la curva de oferta de 
dinero. Los bancos centrales pueden modificar los tipos 
de interés a corto plazo desplazando la curva de oferta 
de dinero. En la práctica, los bancos centrales utilizan 
operaciones de mercado abierto para conseguir un tipo 
de interés interbancario fijado como objetivo, al 
que generalmente siguen todos los demás tipos de interés 
a corto plazo. Aunque los tipos de interés a largo plazo 
no varían exactamente a la par que los tipos de interés a 
corto, sí reflejan las expectativas de lo que les va a suce¬ 
der en el futuro a los tipos de interés a corto plazo. 

3. Una política monetaria expansiva reduce el tipo de 
interés aumentando la oferta monetaria. Esto incre¬ 
menta los gastos de inversión y de consumo, lo que a su 
vez aumenta la demanda agregada y el PIB real a corto 
plazo. Una política monetaria contractiva aumenta el 
tipo de interés disminuyendo la oferta monetaria. Esto 
reduce los gastos de inversión y de consumo, lo que a su 
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b. Entra en la web de tu entidad financiera prefej ida. 

¿Cuál es el tipo de interés de los certificados de depósi¬ 
to a 6 meses? 

c. ¿Por qué los tipos de los certificados de depósito a 6 meses 
son más altos que los de la deuda pública a 6 meses: > 

4. Entra en www.treasurydirect.gov. En “Individuáis", vete 
a “Learn about Treasury Bills, Notes, Bonds,^ and Tips". 
Haz click en “Treasury Bills". En “at a glancc”, haz click 
en “rates in recent auctions’. Utiliza la lista de los resulta¬ 
dos recientes de las subastas de letras, bonos y TIPS para 
contestar a las siguientes preguntas: 

a. ¿Cuáles son los tipos de interés de la deuda a 2 años y a 
10 años? 

b. ¿Cómo están relacionados entre sí los tipos de interés 
de la deuda a 2 años y a 10 años? ¿Por qué el tipo de 
interés de la deuda a 10 años es mayor (o menor) que el 
tipo de interés de la deuda a 2 años? 

5. Una economía se enf renta a una brecha recesiva como la 
del gráfico adjunto. Para eliminar esa brecha, ¿debería el 
banco central utilizar una política monetaria expansiva 
o una política monetaria contractiva? Cuando la política 
monetaria cierre la brecha recesiva, ¿cómo variaián el 
tipo de interés, la inversión, el consumo, el PIB real y el 
nivel agregado de precios? 



6 . Una economía se enfrenta a una brecha inflacionista 
como la del gráfico adjunto. Para eliminar esa brecha, 
¿debería el banco central utilizar una política monetaria 
expansiva o una política monetaria contractiva? Cuando 
la política monetaria cierre la brecha inflacionista, ¿cómo 
variarán el tipo de interés, la inversión, el consumo, el PIB 
real y el nivel agregado de precios? 



7. En la economía de Eastlandia el mercado de dinero esiá 
inicialmente en equilibrio cuando la economía empieza a 
deslizarse hacia una recesión. 

a. Utilizando el gráfico adjunto, explica qué le ocurrirá al 
tipo de interés si el banco central de Eastlandia decide 
mantener constante la oferta monetaria en el nivel A?,. 



b. Si, en lugar de eso, el banco central tiene el compromi¬ 
so de mantener un tipo de interés objetivo, r u ¿cómo 
debería reaccionar el banco central a medida que la 
economía se desliza hacia la recesión? Utiliza tu gráfi¬ 
co del apartado a para demostrar la reacción del banco 
central. 

8. Supon que el mercado de dinero en Westlandia está 
inicialmente en equilibrio y que el banco central decide 
disminuir la oferta monetaria. 

a. Utilizando un gráfico similar al del problema 7, explica 
qué le ocurrirá al tipo de interés a corto plazo. 

b. ¿Qué le ocurrirá al tipo de interés a largo plazo? 

9. Una economía está en equilibrio macroeconómico a largo 
plazo con una tasa de desempleo del 5% cuando el gobier¬ 
no aprueba una ley que obliga al banco central a utilizai la 
política monetaria para reducir el desempleo al 3% y man¬ 
tenerlo en esa tasa. ¿Cómo podría actuar el banco central 
para cumplir ese objetivo a corto plazo? ¿Qué pasaría en 
el largo plazo? Ilustra la respuesta con un gráfico. 

10. Según la web del Banco Central Europeo, el tratado que 
creó la Unión Europea “deja claro que asegurar la estabili¬ 
dad de precios es la aportación más importante que puede 
hacer la política monetaria para conseguir un ambiente 
económico favorable y un alto nivel de empleo . Si la esta¬ 
bilidad de precios es el único fin de la política monetaria, 
explica cómo se debería aplicar esa política durante las 
recesiones. Analiza tanto el caso en que la recesión sea la 
consecuencia de un shock de demanda, como el caso en 
que sea la consecuencia de un shock de oferta. 

11. La eficacia de la política monetaria depende de lo fácil 
que sea cambiar los tipos de interés modificando la ofer¬ 
ta monetaria. Al cambiar los tipos de interés, la política 
monetaria afecta a la inversión y a la curva de demanda 
agregada. Las economías de Albernia y Brittania tienen 
curvas de demanda de dinero muy diferentes, como se 
aprecia en el gráfico adjunto. ¿En cuál de las dos eco¬ 
nomías serán las variaciones de la oferta monetaria una 
herramienta de política económica más eficaz? ¿Poc 
qué? 
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(a) Albernia 

MS 1 



(b) Brittania 

MSi 

Tipo de 
interés, r 



Cantidad 
de dinero 


12. Durante la Gran Depresión los hombres de negocios de 
los Estados Unidos eran muy pesimistas respecto al futu¬ 
ro del crecimiento económico y se mostraban reacios a 
aumentar la inversión, incluso cuando cayeron los tipos 
de interés. ¿Cómo limitó eso la capacidad de la política 
monetaria para ayudar a aliviar la Depresión? 

AMPLÍA TU COMPRENSIÓN 

13. Debido a la ralentización de la economía asociada a la 
recesión de 2007-2009, el Comité de Mercado Abierto 
Federal, entre el 18 de septiembre de 2007 y el 16 de 
diciembre de 2008, bajó el tipo de interés interbancario en 
varios pasos, desde un tipo tan alto como el 5,25 hasta un 
tipo comprendido entre cero y 0,25%. La idea era darle un 
impulso a la economía aumentando la demanda agregada. 

a. Utiliza el modelo de la preferencia por la liquidez 
para explicar qué hace el Comité de Mercado Abierto 
Federal para bajar el tipo de interés a corto plazo. 
Dibuja un gráfico típico que ilustre el mecanismo. 

Sitúa los tipos de interés en el eje de ordenadas, y la 
cantidad de dinero en el eje de abscisas. En el gráfico 
debería haber dos tipos de interés: n y r 2 . 

b. Explica por qué la disminución del tipo de interés hace 
que aumente la demanda agregada a corto plazo. 

c. Supongamos que en 2013 el nivel de output de la econo¬ 
mía es su output potencial, pero que este hecho ha sido, 
de alguna forma, ignorado por la Reserva Federal, que 
continúa su expansión monetaria. Demuestra el efecto 
de esta política sobre la curva AD. Utiliza la curva LRAS 
para demostrar que, manteniéndose constante todo lo 
demás, el efecto de esta medida sobre la curva AD pro¬ 
voca que el nivel agregado de precios aumente a largo 
plazo. Sitúa en el eje de ordenadas el nivel agregado de 
precios y en el eje de abscisas el PIB real. 
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Press Associatlon vía AP Images 



Las crisis y sus consecuencias 


de proveedor de telas y 
artículos de mercería a 
destructor de mundos 


QUE APRENDEREMOS 
EN ESTE CAPÍTULO 


1 La diferencia entre bancos de 
depósitos y bancos en la sombra. 

1 Por qué, a pesar de sus diferencias, 
ambos tipos de bancos corren el 
riesgo de pánicos bancarios. 

I Qué ocurre durante los pánicos 
financieros y las crisis bancarias. 

I Por qué los efectos de los pánicos 
y de las crisis en la economía son tan 
graves y duraderos. 

I Cómo las excepciones en la 
regulación y el surgimiento de bancos 
en la sombra condujeron a la crisis 
financiera de 2008. 

1 Cómo un nuevo marco regulatorio 
intenta evitar otra crisis. 


El colapso de Lehman Brothers, que había sido un venerable banco de inversión, desató una 
cadena de acontecimientos que condujo a un pánico financiero global. 


E n 1844 Henry Lehman, un inmigrante 
germano, abrió una tienda de telas y 
mercería en Montgomery, Alabama. Con 
el tiempo, Lehman y sus hermanos, que le 
siguieron a Estados Unidos, expandieron 
el negocio a la compraventa de algodón y, 
más tarde, a una variedad de actividades 
financieras. Hacia 1850, Lehman Brothers 
se había establecido en Wall Street; en 
2008, gracias a su habilidad para negociar 
con activos financieros, Lehman Brothers 
era uno de los principales bancos de inver¬ 
sión del país. A diferencia de los bancos 
comerciales, los bancos de inversión nego¬ 
cian con activos financieros y no aceptan 
depósitos de sus clientes. 

En septiembre de 2008, la buena suerte 
de Lehman Brothers se esfumó. El banco 
había invertido fuertemente en hipotecas 
"subprime", o hipotecas basura -créditos 
a compradores de viviendas con rentas 
demasiado bajas, o con pocos activos, 
como para ser calificadas como hipotecas 
de primera (también llamadas hipotecas 


"prime"). Durante el verano y el otoño de 
2008, a medida que se acentuaba la caída 
del mercado de la vivienda en EE. UU., y 
que las inversiones relacionadas con hipo¬ 
tecas subprime perdían gran parte de su 
valor, Lehman fue herido de muerte. 

Lehman se había endeudado muchísi¬ 
mo en el mercado de créditos a corto plazo 
-utilizando frecuentemente créditos dia¬ 
rios que deben devolverse el siguiente día 
hábil - para financiar sus operaciones y 
negocios corrientes. A medida que crecían 
los rumores sobre su elevada exposición 
en el mercado hipotecario, sus fuentes de 
crédito se secaban. El 15 de septiembre de 
2008, la empresa se declaró en quiebra, la 
mayor bancarrota en los Estados Unidos 
hasta la fecha. El acontecimiento sacudió 
a todo el mundo. 

La caída de Lehman puso en marcha 
una cadena de sucesos que estuvo a punto 
de acabar con el sistema financiero mun¬ 
dial. Puesto que Lehman había ocultado la 
gravedad de su vulnerabilidad, su quiebra 


llegó como una sorpresa desagradable. A 
través de la titulización (un concepto que 
definimos en el Capítulo 16), las institucio¬ 
nes financieras de todo el mundo estaban 
expuestas a créditos inmobiliarios cuyo 
valor se estaba devaluando rápidamente a 
medida que la tasa de morosidad de esos 
créditos aumentaba. Los mercados de cré¬ 
dito se congelaron porque los propietarios 
de fondos para prestar decidieron que era 
mejor guardarlos, en lugar de prestarlos y 
arriesgarse a perderlos con un prestatario 
que, al igual que Lehman, podía quebrar. 
En todo el mundo los prestatarios se vieron 
afectados por un estrangulamiento del cré¬ 
dito global: o perdieron la posibilidad de 
obtener un crédito, o se vieron obligados 
a pagar tipos de interés drásticamente 
más altos. Las bolsas se hundieron y en 
cuestión de semanas el índice de la Bolsa 
de Nueva York (Dow John's) había caído 
casi 3.000 puntos. 

Tampoco se limitaron las consecuen¬ 
cias a los mercados financieros. La eco- 
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nomía de los Estados Unidos ya estaba en 
recesión cuando se hundió Lehman, pero 
el ritmo de la caída se acentuó drástica¬ 
mente en los meses siguientes. Cuando a 
principios de 2010 el desempleo llegó en 
EE. UU. a su punto más bajo, se habían 
perdido más de 8 millones de empleos. 
Europa y Japón también estaban sufriendo 
sus peores recesiones desde la década de 
1930 y el comercio mundial disminuyó más 
intensamente que en el primer año de la 
Gran Depresión. 

Todo esto causó una gran conmoción 
porque pocas personas se pudieron ima¬ 
ginar que tales acontecimientos pudieran 
ocurrir en el mundo del siglo veintiuno. Sin 
embargo, los economistas que conocían 
bien la historia, rápidamente reconocieron 
lo que estaban viendo: se trataba de una 
versión moderna de un pánico fínanciero, 
una repentina y extendida paralización 
de los mercados financieros. Los pánicos 
financieros fueron una característica nor¬ 
mal del sistema financiero de los Estados 
Unidos antes de la II Guerra Mundial. El 


pánico financiero que golpeó a EE. UU. 
en 2008 tenía muchas características en 
común con el Pánico de 1907, cuya devas¬ 
tación propició la creación del sistema de 
la Reserva Federal. Los pánicos financieros 
casi siempre incluyen una crisis bancaria, 
durante la cual una parte sustancial del 
sector bancario deja de funcionar. 

Si se piensa bien, el pánico que siguió 
a la caída de Lehman no fue único, ni 
siquiera en el mundo moderno. La quiebra 
del fondo Long-Term Capital Management 
en 1998 también precipitó un pánico finan¬ 
ciero: los mercados financieros globales se 
paralizaron hasta que la Reserva Federal 
acudió al rescate y coordinó una disminu¬ 
ción de las operaciones del fondo. Gracias a 
que la Reserva Federal resolvió rápidamen¬ 
te la crisis del LTCM, su caída no supuso 
un golpe para la economía general. 

Los pánicos financieros y las crisis ban¬ 
cadas han ocurrido con bastante frecuen¬ 
cia, algunas veces con efectos desastrosos 
sobre la producción y el empleo. La crisis 
bancaria chilena de 1981 causó una caída 


del 19% en el PIB real per cápita y una re 
sión que duró casi toda la década siguyS 
te. La crisis bancaria de Finlandia de 1990 
fue seguida por un aumento de la tasa d 
desempleo desde el 3,2% hasta el 16 3% G 
La crisis bancaria de Japón de los primeros 
años de la década de 1990 llevó a más de 
una década de estancamiento económico 
En este capítulo examinaremos las 
causas y las consecuencias de las crisis 
bancarias y de los pánicos financieros 
ampliando el análisis de este tema que 
hicimos en el Capítulo 16. Empezaremos 
examinando qué es lo que hace que la acti¬ 
vidad bancaria sea vulnerable a una crisis 
y cómo eso puede transformarse en un 
pánico financiero de grandes proporciones. 
Después volveremos a la historia de estas 
crisis y a sus consecuencias, explorando 
por qué son tan destructivas para la econo¬ 
mía. Finalmente, nos centraremos en cómo 
los gobiernos han intentado impedir los 
riesgos de las crisis financieras. I 


Actividad bancaria: beneficios y peligros 

orno ya aprendimos en capítulos anteriores, los bancos realizan una función 
esencial en cualquier economía moderna. En el Capítulo 16 definimos los ban¬ 
cos comerciales y las cajas de ahorros como intermediarios financieros que 
proporcionan a los ahorradores activos financieros líquidos en forma de depósitos, y 
que utilizan sus fondos para financiar las necesidades de inversión en capital fijo y en 
otros activos no líquidos de los prestatarios. Los bancos que mantienen depósitos del 
público realizan las importantes funciones de abastecer de liquidez a los ahorradores 
y de influir directamente en el nivel de la oferta monetaria. 



Sin embargo, Lehman Brothers no era un banco que aceptaba depósitos del 
público. En cambio, era un banco de inversión en el negocio de compraventa especu¬ 
lativa para su propio beneficio y para el de sus inversores. Aún así, Lehman se metió 
en los mismos problemas que un banco con depósitos: experimentó una pérdida de 
confianza y algo muy parecido a un pánico bancario -un fenómeno en el que muchos 
de los depositantes intentan retirar sus depósitos por miedo a que se produzca una 
quiebra bancaria. Lehman pertenecía a una categoría más amplia de instituciones 
denominada bancos en la sombra. El término actividad bancaria en la sombra, acuña¬ 
do por el economista Paul McCulley del gigantesco fondo de bonos PIMCO, afecta a 
una amplia variedad de tipos de instituciones financieras: bancos de inversión como 
Lehman, fondos especulativos como LTCM, y fondos del mercado monetario. (Como 
explicaremos más adelante con más detalle, "en la sombra' se refiere al hecho de que, 
antes de la crisis de 2008, estas instituciones financieras ni eran seguidas de cerca ni 
estaban reguladas de manera efectiva). 

Al igual que los bancos que mantienen depósitos del público, los bancos en la 
sombra son vulnerables a pánicos bancarios porque realizan la misma función econó¬ 
mica: transformación del plazo de amortización, la transformación de pasivos a corto 
plazo en activos a largo plazo. En adelante, utilizaremos el término bancos de depósi¬ 
tos para los bancos que mantienen depósitos del público (bancos comerciales y cajas 
de ahorro), para distinguirlos mejor de los bancos en la sombra (bancos de inversión, 
fondos especulativos y fondos del mercado monetario) que no mantienen depósitos. 


La disyuntiva entre tasa de rentabilidad y liquidez 

Imagina que vives en un mundo en que no hay ningún banco. Imagina, además, que 
has ahorrado una gran cantidad de dinero y que no tienes ninguna intención de gas¬ 
tarlo en el futuro inmediato. ¿Qué puedes hacer con esos fondos? 
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Una respuesta es que puedes seneillámente guardar ese dinero -por ejemplo, 
ponerlo debajo del colchón o en una caja fuerte. El dinero siempre estará ahí si lo 
necesitas, pero simplemente estará allí, sin ofrecerte ningún interés. 

Alternativamente, podrías prestar el dinero, por ejemplo a alguna empresa que 
esté creciendo. Esto tendría la gran ventaja de poner tu dinero a trabajar, tanto para ti, 
porque el préstamo te reportaría un interés, como para la economía, porque tus fondos 
ayudarían a financiar el gasto de inversión. Habría, sin embargo, una desventaja poten¬ 
cial: si tuvieras necesidad del dinero antes de que venciera el crédito, es posible que no 
pudieras recuperarlo. 

Es verdad que te pedimos que supusieras que no tenías ninguna intención de gastar el 
dinero pronto. Pero casi siempre es imposible prever cuando se va a querer o a necesitar 
hacer un gasto en efectivo; por ejemplo tu automóvil podría tener una avería, o te podría 
surgir una oportunidad atractiva de estudiar en el extranjero. Bien, pues un préstamo es 
un activo, y hay formas de convertir los acLivos en efectivo. Por ejemplo, podrías intentar 
vender ese crédito a otra persona. Pero esto puede ser difícil, sobre todo si necesitas el 
efectivo enseguida. Por tanto, en un mundo sin bancos, es mejor disponer de una cierta 
cantidad de dinero en efectivo por si surge una necesidad financiera imprevista. 

En otras palabras, sin bancos, los ahorradores se enfrentan a una disyuntiva cuando 
deciden qué parte de sus fondos prestan y qué parte mantienen en efectivo: un trade-off 
entre liquidez -la posibilidad de convertir rápidamente sus activos en efectivo- y la tasa 
de rentabilidad -en forma de intereses o de otros pagos recibidos por esos activos. Sin 
bancos, la mayoría de las personas resolverían esta disyuntiva manteniendo ociosa una 
gran parte de su riqueza, guardándola en cajas fuertes en lugar de ayudar a financiar 
el gasto en inversiones productivas. La actividad bancaria, sin embargo, cambia esto, al 
permitir que las personas tengan acceso inmediato a sus fondos aún cuando esos fondos 
se estén utilizando para hacer préstamos con objetivos productivos. 

El objetivo de la actividad bancaria 

La actividad bancaria, tal como la conocemos, surgió en un lugar sorprendente: empezó 
siendo una actividad secundaria de los orfebres medievales. La naturaleza de su nego¬ 
cio hacía que necesitasen cajas fuertes donde depositar su oro. Con el tiempo, se dieron 
cuenta de que también podían ofrecer a sus clientes un servicio de custodia, porque había 
personas ricas que preferían dejar sus objetos de oro y plata en la caja fuerte de un orfebre 
en lugar de guardarlos en su casa, donde podían ser robados. 

La persona que depositaba oro y plata en el establecimiento de un orfebre recibía 
un recibo que podía canjearse por esos metales preciosos en cualquier momento. Y 
ocurrió algo divertido: la gente empezó a pagar sus compras entregando sus recibos 
de metales preciosos directamente al vendedor, en lugar de recuperar previamente 
su oro mediante la entrega de sus recibos y pagar con ese oro. Así surgió una forma 
primitiva de papel moneda. 

Mientras tanto, los orfebres se dieron cuenta de otra cosa: aunque estaban obli¬ 
gados a entregar los metales preciosos de un cliente en el momento en que este lo 
exigiera, no tenían necesidad de guardar todo el tesoro en sus locales. En efecto, 
era muy poco probable que todos sus clientes quisiesen recuperar su oro y su plata 
el mismo día, especialmente si ya estaban utilizando los recibos como un medio de 
pago. De modo que Lin orfebre podía, sin correr riesgos, obtener un rendimiento de 
parte de la riqueza de sus clientes prestándola a otros negocios, manteniendo a mano 
solo la cantidad suficiente para hacer frente a las demandas de los pocos clientes que 
quisieran la devolución de sus metales preciosos sin previo aviso -además de algunas 
reservas adicionales por si se produjera una demanda excepcional. 

Y así nació la actividad bancaria. En una forma más abstracta, los bancos de depósi¬ 
tos hacen hoy lo mismo que aprendieron a hacer esos orfebres emprendedores: aceptan 
ios ahorros de los individuos y se comprometen a devolverlos en cuanto se les pida, pero 
obtienen un rendimiento de la mayor parte de esos fondos aprovechando el hecho de que 
no todos los depositantes querrán tener acceso a sus fondos al mismo tiempo. Una cuenta 
corriente típica te permite retirar en cualquier momento la cantidad que quieras de tus fon¬ 
dos -pero en realidad el banco no guarda en su caja fuerte todo el efectivo de sus depositan¬ 
tes, ni siquiera lo mantiene en una forma que pueda convertirse rápidamente en efectivo. 
En su lugar, el banco presta la mayor parte de los fondos que le han dejado en custodia y 
mantiene una cantidad limitada de reservas para garantizar las retiradas diarias de fondos. 
Y como se puede obtener un rendimiento de los depósitos, los bancos no cobran (o cobran 
una cantidad exigua) por el privilegio de mantener tus ahorros a salvo. Dependiendo del 
tipo de cuenta que tengas, incluso te pueden pagar un interés por tus depósitos. 
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La transformación del plazo de 
vencimiento es la conversión de 
pasivos a corto plazo en activos a 
largo plazo 

Un banco en la sombra es 
una institución financiera que no 
recibe depósitos y que realiza 
transformaciones del plazo de 
vencimiento 


Los bancos en la sombra y la reaparición de los pánicos 
bancarios 

Puesto que un banco de depósitos solo mantiene efectivo una pequeña fracción de 
los fondos de sus depositantes, un pánico bancario generalmente termina en una 
quiebra: el banco es incapaz de satisfacer la demanda de efectivo de sus depositantes 
y cierra sus puertas. Como pájaros de mal agüero, los pánicos bancarios pueden ser 
profecías que se autocumplen: aunque un banco se encuentre en una buena situación 
financiera, si un número suficiente de depositantes cree que tiene problemas e intenta 
retirar sus fondos, sus suposiciones acaban hundiendo al banco. 

Para prevenir tales acontecimientos, después de la década de 1930 Estados Unidos 
(y la mayoría de los restantes países) adoptaron reglamentaciones bancarias de amplio 
alcance en forma de supervisiones periódicas por la Reserva Federal, un seguro de depó¬ 
sitos, requerimientos de capital y de reservas, y la posibilidad de que un banco en difi¬ 
cultades pueda conseguir un crédito en la ventanilla de descuento de la Reserva Federal. 

Los bancos en la sombra, sin embargo, no aceptan depósitos. Entonces, ¿cómo 
pueden ser vulnerables a un pánico bancario? La razón es que un banco en la sombra, 
al igual que un banco de depósitos, se dedica a la transformación de plazos: se endeu¬ 
da a corto plazo y presta o invierte a un plazo mayor. Si los prestamistas del banco en 
la sombra deciden un día, de repente, que ha dejado de ser segLiro prestarle dinero, 
el banco en la sombra no puede seguir financiando sus operaciones. A menos que 
sea capaz de vender sus activos inmediatamente para conseguir efectivo, se hundirá 
rápidamente. Esto es exactamente lo que le ocurrió a Lehman. 

Lehman conseguía fondos prestados en el mercado de créditos a un día (también 
conocido como el mercado repó), fondos que estaba obligado a reponer el siguiente día 
hábil, para poder financiar sus operaciones comerciales. De modo que Lehman operaba 
atado a una correa muy corta: todos los días tenía que ser capaz de convencer a sus acree¬ 
dores de que era un sitio seguro para mantener sus fondos. Y un día esa capacidad dejó de 
existir. El mismo fenómeno le ocurrió a LTCM: el fondo especulativo estaba fuertemente 


Más en general, lo que hacen los bancos de depósitos es endeudarse a corto plazo con 
sus depositantes (que pueden reclamar la devolución de sus fondos en cualquier momen 
to) y prestar a largo plazo a otros (a los que no se puede obligar a devolver el crédito 
antes de la fecha de su vencimiento). Esto es lo que los economistas denominan la traiig. g 
formación del plazo de vencimiento: la conversión de pasivos a corto plazo (en este 
caso depósitos), en activos a largo plazo (créditos bancarios que devengan intereses). Léli 
bancos en la sombra, como Lehman Brothers, también se dedican a la transformación 
del plazo de vencimiento, pero lo hacen de una forma que no implica aceptar depósitos 

En vez de recibir depósitos, Lehman conseguía fondos prestados en los mercados 
crediticios a corto plazo y luego invertía esos fondos en proyectos especulativos a 
plazo más largo. En efecto, un banco en la sombra es cualquier institución finan¬ 
ciera que no acepta depósitos, pero que lleva a cabo operaciones de transformación 
de plazos -endeudándose a corto plazo y prestando o invirtiendo a largo plazo. Y así 
como los depositantes en los bancos se benefician de la liquidez y de la mayor renta¬ 
bilidad que les ofrece el banco, en comparación con mantener su dinero ocioso, los 
prestamistas de los bancos en la sombra como Lehman se benefician de la liquidez 
(sus créditos deben reembolsarse rápidamente, a veces al día siguiente) y de una ren¬ 
tabilidad mayor que la ofrecida por inversiones alternativas de sus fondos. 

Hace una generación, la mayoría de los bancos eran bancos de depósitos. Sin 
embargo, a partir del980 aproximadamente, hubo un aumento continuo de bancos en 
la sombra. Los bancos en la sombra se han hecho tan populares porque no han estado 
sometidos a las regulaciones que se imponían a los bancos de depósitos, tales como 
los requisitos de capital o de reservas. De manera que, al igual que las instituciones 
no reguladas (los trusts) que causaron el Pánico de 1907, los bancos en la sombra pue¬ 
den ofrecer a sus clientes una rentabilidad mayor de sus fondos. Hacia julio de 2007, 
generalmente considerada la fecha en que comenzó la crisis financiera que llegó a su 
punto más álgido cuando Lehman quebró en septiembre de 2008, el sector financiero 
de bancos en la sombra era en Estados Unidos 1,5 veces más grande, en términos de 
dólares, que el sector formal de bancos de depósitos. 

Como ya señalamos en el Capítulo 16, en la actividad bancaria las cosas no 
siempre son sencillas. Allí aprendimos por qué los bancos de depósitos pueden estar 
sometidos a pánicos bancarios. Tal como ilustran tan espectacularmente los casos de 
Lehman y LTCM, la misma vulnerabilidad afecta a los bancos en la sombra. A conti¬ 
nuación exploramos por qué es así. 
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apalancado (es decir, había pedido prestadas enormes cantidades de dinero) -también, 
como Lehman, para financiar sus operaciones comerciales. Un día su crédito sencilla¬ 
mente se agotó, en su caso porque sus acreedores percibieron que había perdido enormes 
cantidades de dinero durante las crisis financieras asiática y rusa del período 1997-1998. 

Los pánicos bancarios son destructivos para todo el mundo que esté asociado a un 
banco: sus accionistas, sus acreedores, sus depositantes y prestatarios, y sus empleados. 
Pero un pánico bancario que se extiende como un contagio es extraordinariamente des¬ 
tructivo, causando que los depositantes de otros bancos también pierdan la confianza, 
conduciendo a una secuencia en cascada de hundimientos de bancos y a una crisis 
bancaria. Esto es lo que ocurrió en Estados Unidos en los primeros años de la década 
de 1930, en que los ciudadanos en general huyeron apresuradamente de los depósitos 
bancarios -el valor total de los depósitos cayó un 35%- y, en cambio, empezaron a 
mantener monedas. Hasta 2008, nunca había vuelto a suceder esto en Estados Unidos. 
Nuestro siguiente tema es explorar cómo y por qué raparecieron los pánicos bancarios. 


LA ECONOMÍA EN ACCIÓN 


EL DÍA QUE SE APAGARON LAS LUCES EN LEHMAN 

L a noche del viernes 12 de septiembre de 2008 se celebró una reunión urgente en la 
sede central de Wall Street del Banco de la Reserva Federal de Nueva York. Los con¬ 
vocados fueron el hasta ese momento Secretario del Tesoro del gobierno de Bush, Henry 
Paulson, el entonces director del mencionado banco, Tim Geithner (posteriormente 
Secretario del Tesoro en el gobierno de Obama), junto con los presidentes de los principa¬ 
les bancos de inversión del país. Lehman Brothers se estaba desmoronando rápidamente 
y Paulson convocó la reunión con la esperanza de presionar a los banqueros de inversión 
para alcanzar un acuerdo que, igual que en el caso del rescate financiero de LTCM des¬ 
crito en el Capítulo 16, pudiera evitar una quiebra desordenada. 

Desde que seis meses antes se había logrado la venta forzada a un banco solvente 
del banco Bear Sterns, que estaba al borde de la quiebra, Lehman estaba sometido a 
una presión creciente. Lo mismo que Bear Sterns, Lehman había invertido fuertemen¬ 
te en hipotecas subprime y en otros activos ligados a la construcción inmobiliaria. Y 
cuando Bear Sterns cayó porque sus acreedores empezaron a exigir la devolución de 
sus créditos y otros bancos se negaron a prestarle dinero, muchos se preguntaron si 
Lehman sería el próximo en hundirse. 

En julio de 2008, Lehman declaró una pérdida de 2.800 millones de dólares en 
el segundo trimestre del año (los meses abril-junio), lo que precipitó una caída de un 
54% de su cotización en bolsa. A medida que caía su cotización, sus fuentes de crédi¬ 
to empezaron a secarse y sus operaciones financieras se marchitaron. El director de 
Lehman, Richard Fuld, empezó a buscar desesperadamente un banco más solvente 
para que comprara acciones de Lehman y obtener así la financiación que necesitaba 
urgentemente. A comienzos de septiembre de 2008, la pérdida de Lehman del tercer 
trimestre había aumentado hasta los 3.900 millones de dólares. El 9 de septiembre, 
el banco J.P. Morgan, un banco de inversión mucho más solvente, que había sido la 
fuente principal de financiación de las operaciones de Lehman, exigió 5.000 millo¬ 
nes de dólares en efectivo como garantía adicional o de lo contrario congelaría las 
cuentas de Lehman y cortaría su crédito. Incapaz de conseguir el efectivo, Lehman 
se asomaba al borde del precipicio de la quiebra. 

En la reunión del 12 de septiembre, el Secretario del Tesoro Paulson urgió 
a los banqueros de inversión a que financiaran conjuntamente la compra de 
los activos malos de Lehman. Pero estos, temiendo por su propia superviven¬ 
cia en un mercado extremadamente turbulento, rechazaron la oferta a no ser 
que Paulson les diera una garantía del gobierno sobre el valor de los activos de 
Lehman. El Tesoro había conseguido que la venta de Bear Sterns fuera posible 
organizando un enorme crédito de la Reserva Federal de Nueva York a su comprador. 
Esta vez, temiendo la crítica del Congreso a los “rescates de bancos derrochadores”, 
Paulson se negó a facilitar ayuda del gobierno. Y en la madrugada del lunes 15 de sep¬ 
tiembre de 2008, Lehman se hundió, declarándose la quiebra más cara de la historia. 

Sin embargo, tal como le había advertido Fuld a Paulson, la caída de Lehman desató 
las furias. Ese mismo día, el mercado de la bolsa de Estados Unidos cayó 504 puntos, 
desencadenando una subida de los costes del crédito bancario y un pánico bancario en 
los fondos del mercado monetario y en las instituciones financieras de todo el mundo. 
El martes, Paulson acordó un préstamo de 85 mil millones de dólares para el rescate 
de otra institución financiera, el American Internacional Group (AIG), en su día la 



Richard Fuld, presidente de Lehman, testificó 
ante una comisión del Congreso sobre cómo el 
colapso de Lehman precipitó el pánico financiero. 
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▼ Repaso rápido 


Hay una disyuntiva o trade-off entre 
liquidez y rentabilidad. Si no hubiera 
bancos, la gente resolvería este 
trade-off manteniendo una gran frac¬ 
ción de su riqueza en efectivo ocioso. 


mayor empresa aseguradora del mundo. Antes de que los mercados se estabili Zaran 
unos meses después, el gobierno de los Estados Unidos realizó una inyección de 250 
mil millones de dólares para revitalizar a los mayores bancos de Estados Unidos Si 
Paulson cometió o no cometió un gravísimo error al negarse a salvar a Lehman es un 
asunto que seguramente seguirá debatiéndose durante los años próximos. 


Los bancos permiten a los ahorrado¬ 
res que hagan una mejor elección en 
su trade-off entre liquidez y rentabi¬ 
lidad porque se dedican a la trans¬ 
formación del plazo de vencimiento. 
Los ahorradores pueden tener un 
acceso inmediato a sus fondos, y al 
mismo tiempo obtener un interés por 
esos fondos. 

Desde 1980 ha habido un creci¬ 
miento constante de bancos en la 
sombra -instituciones financieras 
que no aceptan depósitos y que se 
dedican a la transformación del plazo 
de vencimiento- porque estos han 
estado prácticamente sin regular, 
lo que les ha permitido pagar a los 
inversores un tipo más alto de renta¬ 
bilidad. Cuando se produjo la caída 
de Lehman, el sector de bancos en 
la sombra era 1,5 veces mayor que el 
sector de bancos de depósitos. 

• Dado que los bancos en la sombra, 
al igual que los bancos de depósitos, 
se dedican a la transformación de 
los plazos de vencimiento, también 
están expuestos a pánicos bancarios. 
Los bancos en la sombra dependen 
de endeudamientos a corto plazo 
para operar; cuando los prestamistas 
a corto plazo no quieren prestar a 
un banco en la sombra, su negativa 
provoca que el banco caiga. 


COMPRUEBA SI LO HAS ENTENDIDO 


1. ¿Cuáles de las siguientes situaciones son ejemplos de transformación del plazo de ven¬ 
cimiento? ¿Cuáles son vulnerables a un fenómeno del tipo de pánico bancario, en que el 
miedo a una quiebra se convierte en una profecía auto cumplida? Explícalo. 

a. Supon que vendes billetes de lotería, y que cada billete tiene la posibilidad de recibir un 
premio de 10.000 dólares. 

b. Dana se endeuda con su tarjeta de crédito para pagar sus gastos corrientes mientras acude a 
un curso de un año de duración para perfeccionar su capacitación profesional. Sin un trabajo 
con mayor salario, no será capaz de devolver la deuda acumulada de su tarjeta de crédito. 

c. Una sociedad de inversión invierte en edificios de oficinas. Cada socio ha hecho una 
aportación de fondos propios que no podrá recuperar si no consigue vender su participa¬ 
ción a otra persona. 

d. El banco de ahorros de la asociación local de estudiantes ofrece depósitos a la vista a los 
estudiantes e invierte esos fondos en créditos a los estudiantes. 

Las soluciones están al final del libro. 

Crisis bancarias y pánicos financieros 

as qLiiebras bancarias son normales: incluso en un año bueno, algunos bancos 
estadounidenses se hunden por alguna razón u otra. Y los bancos en la sombra 
también quiebran a veces. 

Las crisis bancarias -episodios en que una gran parte del sector de los bancos de 
depósitos o del sector de los bancos en la sombra quiebra o amenaza con quebrar- son, 
en comparación, relativamente infrecuentes. Sin embargo ocurren, generalmente con 
efectos muy negativos en el resto de la economía. ¿Cuál es la causa de que muchas de 
estas instituciones tengan problemas al mismo tiempo? Vamos a ver cuál es la lógica 
de las crisis bancarias y después revisaremos algunas de las experiencias históricas. 

La lógica de las crisis bancarias 

Cuando muchos bancos -tanto los bancos de depósitos como los bancos en la som¬ 
bra- empiezan a tener dificultades al mismo tiempo, hay dos explicaciones posibles. 
Primero, muchos de ellos pueden haber cometido errores similares, generalmente debi¬ 
dos a una burbuja de un activo. Segundo, puede haber un contagio financiero, en el que 
los problemas de una institución se extienden y crean problemas a otras instituciones. 


Una crisis bancaria ocurre cuando 
una gran parte del sector de bancos 
de depósitos o del sector de bancos 
en la sombra quiebra o existe la 
amenaza de que quiebre. 

En una burbuja de un activo, el 

precio de un activo se ve empujado de 
forma irracional hasta un nivel altísimo 
debido a las expectativas de futuros 
aumentos de precios. 


Errores compartidos En la práctica, las crisis bancarias generalmente tienen su 
origen en que muchos bancos cometen el mismo error de invertir en la burbuja de un 
activo. En una burbuja de un activo, el precio de un tipo de activo, por ejemplo, la 
vivienda, se ve impulsado hasta un nivel irracionalmente elevado por las expectativas 
de los inversores de que los precios seguirán subiendo. Durante algún tiempo, estas 
burbujas se pueden alimentar a sí mismas. Un buen ejemplo es la crisis de las cajas 
de ahorro estadounidenses de la década de 1980 cuando la construcción de edificios 
comerciales, especialmente de oficinas, tuvo un crecimiento espectacular. Muchos 
bancos concedieron cuantiosos créditos a promotores inmobiliarios, pensando que la 
expansión iba a durar indefinidamente. A Unales de la década de 1980 se vio clara¬ 
mente que los promotores se habían dejado llevar, y habían construido muchas más 
oficinas que las que necesitaba el país. Incapaces de alqLiilar sus oficinas o forzados 
a rebajar excesivamente los alquileres, muchos promotores no pudieron devolver sus 
créditos -y el resultado fue una ola de quiebras bancarias. 

Un fenómeno similar ocurrió entre 2002 y 2006, cuando la rápida subida de los pre¬ 
cios de las viviendas incitó a muchas personas a endeudarse fuertemente para comprar 
una casa, en la creencia de que los precios seguirían subiendo. Este proceso se aceleró a 
medida que más compradores se apresuraron a entrar en el mercado y presionaron los 
precios al alza más rápidamente. En algún momento, el mercado se queda sin nuevos 
compradores y la burbuja revienta. En este punto los precios del activo caen; en algunos 
lugares de Estados Unidos los precios disminuyeron hasta la mitad de su nivel inicial 
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entre 2006 y 2009. Esto, a su vez, socava la confianza en las instituciones financieras, 
que se ven expuestas a pérdidas por la caída de los precios del activo. Esta pérdida de 
confianza, si es suficientemente intensa, puede poner en marcha un círculo vicioso 
descendente que afecta a toda la economía, lo que constituye un contagio financiero. 

Contagio financiero En las crisis bancarias especialmente graves se produce, tanto 
en los bancos de depósitos como en los bancos en la sombra, una espiral descendente 
viciosa de contagio financiero: cada vez que falla una institución, aumentan los 
temores de los depositantes o los prestamistas y se incrementa la probabilidad de que 
otro banco se hunda. 

Como ya hemos visto, una de las causas de contagio surge de la lógica de los páni¬ 
cos bancarios. En el caso de los bancos de depósitos, cuando uno quiebra, es probable 
que los depositantes se pongan nerviosos por la posibilidad de que les ocurra lo mismo 
a otros bancos. Igualmente, en el caso de los bancos en la sombra, cuando uno falla, 
los prestamistas del mercado de crédito a corto plazo se ponen nerviosos a la hora de 
prestar a otras instituciones. El sector de bancos en la sombra, por estar muy poco 
regulado, es especialmente sensible a los contagios propagados por rumores y miedos. 

También existe un segundo canal de contagio: los mercados de activos y los círculos 
viciosos de desapalancamiento. Cuando una institución financiera está sometida a la 
presión de reducir su deuda y aumentar su efectivo, intenta vender activos. Para vender 
activos rápidamente, sin embargo, la mayoría de las veces tiene que venderlos con un 
fuerte descuento. El contagio se produce porque otras instituciones financieras poseen 
activos similares, cuyos precios disminuyen como consecuencia de las ventas a precio 
de saldo. Esta disminución de los precios de los activos daña las posiciones financieras 
de otras instituciones, provocando que sus prestamistas dejen de darles créditos. Este 
efecto en cadena obliga a más instituciones financieras a vender activos, reforzando la 
espiral descendente de los precios de los activos. Este tipo de espiral descendente se puso 
claramente de manifiesto en los meses posteriores a la caída de Lehman: los precios de 
una amplia variedad de activos poseídos por las instituciones financieras, desde bonos de 
corporaciones hasta fondos de créditos a estudiantes, se hundieron porque todo el mundo 
quería vender activos y conseguir efectivo. Posteriormente, cuando remitió la gravedad de 
la crisis, los precios de muchos de estos activos se recuperaron, al menos parcialmente. 

Combinando una burbuja de un activo con un inmenso sistema no regulado de 
bancos en la sombra y con un círculo vicioso de desapalancamiento, es fácil ver, tal 
como lo experimentó la economía de Estados Unidos en 2008, cómo puede surgir un 
verdadero pánico financiero -una paralización súbita y extensa de los mercados 
financieros que ocurre cuando la gente pierde de repente su confianza en la liquidez 
de las instituciones financieras y en los mercados. Un pánico financiero casi siempre 
implica una crisis bancaria, bien en el sector de bancos de depósitos, bien en el sector 
de bancos en la sombra, o bien en ambos. 

Puesto que los bancos proporcionan gran parte de la liquidez necesaria para 
negociar con activos financieros como acciones y bonos, las crisis bancarias graves 
casi siempre tienen como consecuencia perturbaciones en los mercados de acciones 
y bonos. Las alteraciones en estos mercados, junto con la urgencia y la precipitación 
por vender activos y aumentar las tenencias de dinero, conducen a un círculo vicio¬ 
so de desapalancamiento. A medida que el pánico se extiende, los ahorradores y los 
inversores llegan a pensar que el mejor destino para su dinero es debajo del colchón, 
y su atesoramiento de efectivo aumenta todavía más el desconcierto. 

Así pues, ¿qué es lo que la historia nos puede decir acerca de las crisis bancarias 
y los pánicos financieros? 

Crisis bancarias históricas: la Edad de los Pánicos 



Un contagio financiero es un círculo 
vicioso descendente de los bancos 
de depósitos o de los bancos en la 
sombra: la quiebra de cada banco 
aumenta el miedo e incrementa la 
probabilidad de que otro banco 
quiebre. 



Un pánico financiero es una 
perturbación súbita y extensa de 
los mercados financieros que 
ocurre cuando la gente pierde 
repentinamente su confianza en 
la liquidez de las instituciones 
financieras y en los mercados. 
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tabla 18-1 Número de quiebras bancarias: la era de la Banca Nacional y la Gran Depresión 


La era de la Banca Nacional (1863-1912) 


Fechas de los pánicos 

Septiembre 1873 
Mayo 1884 
Noviembre 1890 
Mayo-Agosto 1893 
Octubre-Diciembre 1907 


Número de quiebras 

101 

42 

18 

503 

73* 


Gran Depresión (1929-1941) 


Fechas de los pánicos 

Noviembre-Diciembre 1930 
Abril-Agosto 1931 
Septiembre-Octubre 1931 
Junio-Julio 1932 
Febrero-Marzo 1933 


Número de quiebras 

806 

573 

827 

283 

Vacaciones bancarias 


‘Este dato subestima la magnitud de la crisis de 1907, porque no tiene en cuenta el papel desempeñado por los trusts. 


Los acontecimientos que encendieron cada uno de estos pánicos fueron diferentes 
En el siglo diecinueve se produjo un ciclo de expansión-contracción en la construcción 
del ferrocarril, similar al ciclo expansión-contracción de la construcción de edificios para 
oficinas de la década de 1980. Al igual que los promotores inmobiliarios modernos, las 
compañías que construían ferrocarriles en el siglo diecinueve dependían fuertemente de 
créditos bancarios para financiar sus proyectos de inversión. Y los ferrocarriles, al igual 
que los edificios para oficinas, tardaban bastante en ser construidos. Esto significaba 
que había episodios repetidos de exceso de construcción: las compañías ferroviarias 
competidoras invertían en la expansión, para luego darse cuenta de que en conjunto 
habían puesto más vías que las necesarias para satisfacer la demanda de transporte por 
ferrocarril. Cuando era obvio que había un exceso de producción, las empresas quebra¬ 
ban, no devolvían los créditos y se producía una crisis bancada global. El Pánico de 1873 
comenzó cuando quebró Jay Cooke and Co., una empresa financiera con un amplio pasi¬ 
vo en el sector de ferrocarriles. El Pánico de 1893 empezó con la quiebra de la compañía 
Philadelphia y Reading, que se había excedido en el trazado ferroviario. 

Como veremos posteriormente en este capítulo, los principales pánicos finan¬ 
cieros del siglo diecinueve y primeras décadas del siglo veinte fueron seguidos por 
graves recesiones económicas. Sin embargo, las crisis financieras 
de los primeros años de la década de 1930 hicieron que las anterio¬ 
res parecieran menores en comparación. A lo largo de cuatro olas 
sucesivas de pánicos bancarios entre 1930 y 1932, alrededor del 40% 
de los bancos estadounidenses se hundieron. Al final, el presidente 
Franklin D. Roosevelt declaró el cierre temporal de todos los bancos 
-las llamadas “vacaciones bancarias' - para atajar el círculo vicioso. 
Mientras tanto, la economía se hundió; el PIB real disminuyó en un 
tercio y los precios cayeron en picado. 

Hay todavía mucha controversia acerca del pánico bancario de 
principios de la década de 1930. En parte, esta controversia gira en 
tomo a la causa y el efecto: ¿fue la crisis bancaria la que provocó la cri¬ 
sis económica más amplia, o fue al revés? (Sin duda, la causalidad pudo 
actuar en ambos sentidos, pero la magnitud de estos efectos está en 
discusión). También hay controversia acerca de hasta qué punto podría 
haberse evitado la crisis bancaria. Milton Friedman y Anna Schwartz, 
en su famoso estudio Historia Monetaria de Estados Unidos, argumen¬ 
taban que la Reserva Federal pudo y debió haber prevenido la crisis 
bancaria -y que, si lo hubiera hecho, incluso la Gran Depresión podía 
haberse evitado. Sin embargo, este enfoque ha sido discutido por otros economistas. 

En Estados Unidos, la experiencia de los años 30 sirvió para introducir reformas 
bancarias que evitaron que se volviese a producir algo semejante durante más de 70 años. 
Fuera de Estados Unidos, en cambio, se produjeron varias crisis bancarias importantes. 



Una típica escena en la puerta de un banco durante la crisis 
bancaria de la Gran Depresión. 


Crisis bancarias modernas en todo el mundo 

En todo el mundo, las crisis bancarias son un fenómeno relativamente frecuente. Sin 
embargo, la forma en la que se producen difiere según el marco institucional concreto 
del sector bancario. Según un análisis de 2008 del Fondo Monetario Internacional 
(FMI), entre 1970 y 2007 se produjeron no menos de 127 crisis bancarias en todo el 
mundo. La mayoría tuvieron lugar en países pobres y pequeños que carecen de las 
regulaciones de seguridad que tienen los países avanzados. En los países más pobres, 
los bancos entran generalmente en situaciones problemáticas por vías parecidas: 
capital insuficiente, contabilidad mediocre, demasiados créditos y, frecuentemente, 
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corrupción. Pero los bancos de los países avanzados también pueden cometer los 
tnismos errores -por ejemplo, en la década de 1980 se produjo la crisis de las Cajas de 
Ahorro en Estados Unidos (descrita en el Capítulo 16). 

En los países más avanzados, las crisis bancarias casi siempre tienen su origen en 
Ja burbuja de un activo -generalmente la propiedad inmobiliaria. Entre 1985 y 1995, 
tres países avanzados -Finlandia, Suecia y Japón- experimentaron crisis bancarias 
debidas al estallido de una burbuja inmobiliaria. Los bancos en estos tres países 
concedieron créditos abundantes para la adquisición de bienes inmobiliarios y así 
contribuyeron a inflar la burbuja. La Figura 18-1 muestra los precios inmobiliarios, 
ajustados por la inflación, en Finlandia, Suecia y Japón desde 1985 hasta 1995. Como 
se puede ver, en los tres países a una fuerte subida le sigue una drástica caída, lo que 
llevó a muchos prestatarios a no devolver sus créditos hipotecarios, provocando que 
una parte considerable del sistema bancario de cada país se declarara insolvente. 


figura 18-1 Precios reales de las viviendas en tres crisis bancarias 


Durante el periodo comprendido entre 
1985 y 1995, Finlandia, Suecia y Japón 
experimentaron por separado una crisis 
bancaria debida a una burbuja inmobilia¬ 
ria. En el gráfico se puede ver cómo los 
precios reales de las viviendas (precios 
de las viviendas ajustados por la inflación) 
de cada país crecieron espectacularmente 
y después cayeron drásticamente. Esta 
fuerte caída forzó a una gran parte del sec¬ 
tor bancario de cada uno de los países a 
declararse insolvente. 

Fuentes: Banco de Finlandia; Estadística de 
Suecia; Instituto Inmobiliario de Japón; Banco 
Internacional de Compensaciones; OECD. 
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En los Estados Unidos, la caída de Lehman en septiembre de 2008 precipitó una 
crisis en el sector de los bancos en la sombra, que incluyó tanto el contagio financiero 
como el pánico financiero, pero que, en cambio, casi no afectó al sector de los bancos 
de depósitos. Como analizamos en el relato que abre este capítulo, la crisis financiera 
de 2008 fue devastadora como consecuencia de la titulización que distribuyó créditos 
hipotecarios subprime por todo el sector de bancos en la sombra, tanto en los Estados 
Unidos como en otros países. 

Inmediatamente después de la crisis, el tamaño del sector de bancos en la sombra 
disminuyó, a medida que los inversores redescubrían las ventajas de la regulación ban¬ 
caria y de la seguridad del sector de los bancos de depósitos. Sin embargo, desde enton¬ 
ces el sector de bancos en la sombra se ha recuperado, y actualmente es considerable¬ 
mente mayor que antes de la crisis. En la siguiente sección veremos cómo los problemas 
del sector bancario se convierten rápidamente en problemas para toda la economía. 


LA ECONOMIA EN ACCION 


IRLANDA QUEBRÓ 

D urante gran parte de las décadas de 1990 y 2000 se consideraba a Irlanda como 
un país de gran éxito económico: el “Tigre Celta" crecía a un ritmo que el resto 
de Europa solo podía envidiar. Pero en milagro se detuvo de repente en 2008, cuando 
una inmensa crisis bancaria sacudió a Irlanda. 

Como en los casos anteriores de Finlandia, Suecia y Japón, la crisis irlandesa 
surgió del excesivo optimismo respecto al sector inmobiliario. Los precios de la 
vivienda en Irlanda empezaron a subir en la década de 1990, en parte debido al fuerte 
crecimiento de la economía. Sin embargo, los promotores inmobiliarios empezaron a 
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▼ Repaso rápido 


Aunque las quiebras de bancos indi¬ 
viduales son frecuentes, una crisis 
bancaria es un acontecimiento poco 
frecuente que en general perjudicará 
gravemente a toda la economía. 

Una crisis bancaria puede producirse 
porque los bancos de depósitos, o 
los bancos en la sombra, invierten en 
la burbuja de un activo, o por conta¬ 
gio financiero, puesto en marcha por 
pánicos bancarios o por un círculo 
vicioso de desapalancamiento. La 
actividad bancaria en la sombra, con 
escasa regulación, es particularmen¬ 
te vulnerable al contagio. 

En 2008 , una burbuja de un activo 
combinada con un enorme sector 
de bancos en la sombra y un círculo 
vicioso de desapalancamiento dio 
lugar a un pánico financiero y a una 
crisis bancaria, a medida que los 
ahorradores recortaban sus gastos 
y los inversores atesoraban sus fon¬ 
dos, conduciendo a la economía a un 
fuerte declive. 

Entre la Guerra Civil y la Gran 
Depresión, Estados Unidos sufrió 
múltiples crisis bancadas y pánicos 
financieros, cada uno de ellos segui¬ 
do por un grave hundimiento de la 
economía. Las reformas bancadas de 
la década de 1930 evitaron otra crisis 
bancaria hasta 2008 . 

Las crisis bancadas generalmente 
ocurren en países pobres y peque¬ 
ños, aunque también ha habido crisis 
bancadas en países avanzados. La 
caída de Lehman provocó una crisis 
bancada y un pánico financiero en 
el sector de bancos en la sombra, 
lo que hizo que los inversores se 
desplazaran de nuevo al sector de 
bancos de depósitos. 


apostar por un crecimiento continuo de los precios, y los bancos irlandeses estuviegB 
también muy dispuestos a prestarles grandes cantidades de dinero para respaldar sus 
especulaciones. Los precios de la vivienda se triplicaron entre 1997 y 2007, la cons 
trucción de casas se cuadruplicó en el mismo periodo, y el crédito total concedido pol¬ 
los bancos creció más rápidamente que en ningún otro país europeo. Para conseguir 
el dinero necesario para esta carrera crediticia, los bancos irlandeses tuvieron "que 
complementar los fondos de los depositantes con grandes cantidades de financiación 
"al por mayor” -créditos a corto plazo de otros bancos y de inversores privados. 

En 2007 la expansión inmobiliaria se colapso. Los precios de las casas empezaron 
a caer, y las ventas se hundieron. Muchos de los créditos que los bancos habían conce¬ 
dido durante la expansión no se devolvieron. Ahora, las denominadas urbanizaciones 
fantasma, urbanizaciones nuevas llenas de casas sin ocupar que se están deteriorando 
dominan el paisaje. En 2008, los problemas de los bancos irlandeses amenazaban con 
convertirse en algo parecido a un pánico bancario -no por los depositantes, sino por 
los prestamistas que habían facilitado a los bancos financiación a corto plazo en el 
mercado interbancario al por mayor. Para estabilizar la situación, el gobierno irlandés 
intervino garantizando la devolución de toda la deuda bancaria. 

Esto creó un nuevo problema, ya que convertía a los contribuyentes irlandeses 
en potenciales garantes de enormes deudas bancarias. Hasta que la crisis se desató, 
Irlanda aparentaba estar en una situación fiscal sana, con una deuda pública rela¬ 
tivamente pequeña y un superávit presupuestario. La crisis bancaria, sin embargo, 
provocó que se cuestionara la solvencia del gobierno irlandés - si tendría los recursos 
para cumplir con sus obligaciones - y forzó al gobierno a pagar tipos de interés eleva¬ 
dos por fondos que obtenía en el mercado internacional. 

Como la mayoría de las crisis bancarias, la de Irlanda acabó en una fuerte rece¬ 
sión. La tasa de desempleo creció desde menos del 5% antes de la crisis, hasta más del 
14,8%, nivel en el que se mantuvo a lo largo de 2012. 

♦ •O 


COMPRUEBA SI LO HAS ENTENDIDO 


18-2 


1. 


2. 


Volviendo a “La economía en acción: Irlanda quebró”, identifica lo siguiente: 

a. En qué activo se produjo la burbuja 

b. La ruta del contagio financiero 

Volviendo de nuevo a “Irlanda quebró”, ¿por qué crees que el gobierno irlandés intentó estabilizar 
la situación garantizando las deudas de los bancos? ¿Por qué se puede cuestionar esta política? 

Las soluciones están al final del libro. 


Las consecuencias de las crisis bancarias 

i las crisis financieras afectaran solo a los bancos, no serían una preocupación 
tan seria. La realidad, sin embargo, es que las crisis bancarias casi siempre están 
relacionadas con recesiones, y que las crisis bancarias más profundas están 
asociadas a las peores recesiones económicas. Además, la historia enseña que las rece¬ 
siones que tienen su origen en parte debido a una crisis bancaria infligen un daño eco¬ 
nómico sostenido, teniendo que pasar varios años para que las economías se recuperen. 


Crisis bancarias, recesiones y recuperación 

Una crisis bancaria grave es aquella en la que una gran parte del sistema bancario 
o bien fracasa completamente (es decir, quiebra), o bien sufre una gran pérdida de 
confianza y debe ser rescatada por el gobierno. Estas crisis casi siempre conducen a 
graves recesiones, a las que suelen seguir recuperaciones muy lentas. La Figura 18-2 
muestra este fenómeno registrando el desempleo después de dos grandes crisis muy 
separadas en el tiempo y el espacio: el Pánico de 1893 en Estados Unidos y la crisis 
bancaria de Suecia en 1991. En el gráfico, t representa el año de la crisis: 1893 para 
Estados Unidos, 1991 para Suecia. Como puede verse en el gráfico, estas crisis en con¬ 
tinentes distintos, con casi un siglo de diferencia, produjeron resultados devastadores 
similares: el desempleo se disparó y solo disminuyó lentamente y de forma errática 
de tal manera que, aún cinco años después de la crisis, el número de desempleados 
seguía alto en relación a los niveles normales anteriores a la crisis. 
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figura 18-2 Tasas de desempleo, antes y después de una crisis bancaria 


Esta figura muestra el desempleo en el 
comienzo de dos crisis bancarias: el Pánico 
de 1893 en Estados Unidos y la crisis ban¬ 
caria sueca de 1991. t representa el año de 
la crisis -1893 en Estados Unidos, 1991 en 
Suecia, t- 2 es la fecha correspondiente 
a dos años antes del comienzo de la crisis; 
t + 5 representa la fecha cinco años más 
tarde. En ambos casos, la economía sufrió 
un grave daño como consecuencia de la 
crisis bancaria; el desempleo se disparó y 
solo bajó lenta y erráticamente. En ambos 
casos, cinco años después de la crisis la 
tasa de desempleo seguía siendo alta en 
comparación con su nivel de antes de la 
crisis. 

Fuentes : Christina D. Romer, “Volatilidad espu¬ 
ria en datos históricos de desempleo", Journal 
of Política! Economy 94, no. 1 (1986); 1-37; 
Eurostat. 



Período temporal (años) 


figura 18-3 Episodios de crisis bancarias y de desempleo 
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Los economistas Carmen Reinhart y Kenneth Rogoff 
han comparado la evolución del desempleo en varios 
países en las postrimerías de numerosas crisis banca¬ 
rias. Para cada país, la barra de la izquierda muestra 
el aumento del desempleo durante y después de la 
crisis, y la barra de la derecha muestra el tiempo que 
tardó el desempleo en empezar a disminuir. En pro¬ 
medio, las crisis bancarias graves han sido seguidas 


por un aumento de la tasa de desempleo de 7 puntos 
porcentuales, y en muchos casos han pasado cuatro 
años o más hasta que el desempleo ha empezado a 
disminuir, no digamos hasta que ha vuelto a sus nive¬ 
les anteriores a la crisis. 

Fuente : Carmen M. Reinhart y Kenneth S. Rogoff, “The 
Aftermath of Financial Crises," American Economic Review 
99, n° 2 (2009): 466-472. 
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En un estrangulamiento del 
crédito, los prestatarios potenciales 
o bien no pueden conseguir ningún 
crédito, o bien tienen que pagar tipos 
de interés elevadísimos. 

Un atracón de deuda tiene lugar 
cuando un círculo vicioso de 
desapalancamiento deja al prestatario 
con una elevada deuda, pero con 
activos depreciados. 


Estos ejemplos históricos son típicos. La Figura 18-3, reproducida de un trabajo 
muy citado de los economistas Carmen Reinhart y Kenneth Rogoff, compara el com¬ 
portamiento del desempleo en varios casos de crisis bancarias graves. Las barras de 
la izquierda muestran el crecimiento de la tasa de desempleo durante y después de l a 
crisis; las barras de la derecha muestran el tiempo que tardó hasta que empezó a dismi¬ 
nuir el desempleo. Los datos son alarmantes: los datos medios muestran que a las crisis 
bancarias graves les ha seguido un aumento de un 7% de la tasa de desempleo, y en 
muchos casos, han tenido que pasar cuatro años o más antes de que la tasa de desem¬ 
pleo empiece a bajar, y mucho más para que recupere los niveles anteriores a la crisis. 


¿Por qué son tan malas las recesiones provocadas por 
las crisis bancarias? 

No es difícil ver por qué las crisis bancarias acaban normalmente en recesiones. Hay 
tres razones principales: el estrangulamiento del crédito como consecuencia de una 
disminución de la disponibilidad de crédito, desconfianza financiera causada por un 
atracón de deuda, y la pérdida de eficacia de la política monetaria. 

1 . Estrangulamiento del crédito. La crisis del sistema bancario conduce generalmente 
a una disminución de la disponibilidad de crédito, denominada estrangulamien- 
to del crédito, en el que los prestatarios potenciales o bien no pueden conseguir 
ningún crédito, o bien tienen que pagar tipos de interés muy elevados. Incapaces de 
conseguir un crédito, o no queriendo pagar tipos de interés tan elevados, las empre¬ 
sas y los consumidores recortan su gasto, empujando a la economía a una recesión. 

2. Atracón de deuda. Una crisis bancaria típicamente presiona a la baja los precios de 
muchos activos a través de un círculo vicioso de desapalancamiento a medida que 
los angustiados prestatarios intentan vender activos para conseguir dinero, hacien¬ 
do bajar los precios de los activos y generando más preocupación financiera. Como 
ya hemos visto, el desapalancamiento es un factor que contribuye a la extensión de 
la crisis, rebajando el valor de los activos que poseen los bancos en sus balances 
y, por tanto, minando su solvencia. También crea problemas a otros agentes de la 
economía. Tomando un ejemplo muy conocido por haber ocurrido recientemen¬ 
te, la caída de los precios de la vivienda puede hacer que los consumidores sean 
mucho más pobres, especialmente porque están atrapados por las deudas en que 
incurrieron para comprar sus casas. Una crisis bancaria tiende, por tanto, a dejar a 
consumidores y empresarios con un atracón de deuda: deuda elevada pero activos 
depreciados. AI igual que el estrangulamiento del crédito, esto también lleva a un 
hundimiento del gasto y a una recesión, a medida que los consumidores y los empre¬ 
sarios recortan su gasto con objeto de reducir su deuda y reconstruir sus activos. 

3. Pérdida de eficacia de la política monetaria. Una característica básica de las rece¬ 
siones causadas por crisis bancarias es que cuando ocurren, la política monetaria 
-la herramienta principal de los gestores de la política económica para combatir 
los shocks de demanda negativos causados por una caída del gasto de los con¬ 
sumidores y de los inversores- pierde gran parte de su eficacia. La ineficacia de 
la política monetaria tiene como consecuencia que las recesiones que tienen su 
origen en crisis bancarias sean intensas y de larga duración. 

Recuerda cómo responde normalmente la Reserva Federal a una recesión: reali¬ 
za operaciones de mercado abierto, comprando a los bancos deuda pública a corto 
plazo. Esto deja a los bancos con un exceso de reservas, que los bancos prestan, lo que 
genera una disminución de los tipos de interés y provoca una expansión económica a 
través del aumento del gasto de consumo y de inversión. 

En condiciones normales, esta respuesta de política económica es muy eficaz. Sin 
embargo, después de una crisis bancaria el proceso completo tiende a desmoronar¬ 
se. Los bancos, temiendo retiradas de depósitos, o una pérdida de confianza de sus 
acreedores, tienden a atesorar sus reservas en lugar de prestarlas. Mientras tanto, las 
empresas y los consumidores, al encontrarse en dificultades financieras debido al hun¬ 
dimiento de los precios de los activos, pueden no estar dispuestos a endeudarse aunque 
los tipos de interés bajen. El resultado es que, incluso unos tipos de interés muy bajos 
pueden no ser suficientes para conseguir el retorno de la economía al pleno empleo. 

En el Capítulo 17 analizamos el hecho de que los tipos de interés no pueden bajar 
por debajo de cero -lo que se denomina el límite cero de los tipos de interés. Una situa¬ 
ción en que la política monetaria convencional, tal como la disminución de los tipos 
de interés, no puede utilizarse para combatir una recesión porque los tipos nominales 
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se encuentran con el límite cero, se conoce como trampa de liquidez. De hecho, 
todos los episodios históricos en los que el límite cero de los tipos de interés se con¬ 
virtió en una importante limitación para la política económica -Estados Unidos en la 
década de 1930, Japón en la de 1990 y varios países después de 2008- han ocurrido 
después de una gran crisis bancaria. 

La incapacidad de las herramientas usuales de la política monetaria para contrarres¬ 
tar la devastación macroeconómica causada por las crisis bancarias es la razón principal 
por la que esas crisis producen recesiones profundas y duraderas. La solución obvia es 
buscar otras herramientas de política económica. De hecho, los gobiernos normalmente 
adoptan varios tipos de medidas especiales cuando los bancos están en crisis. 

Los gobiernos toman las riendas 

Antes de la Gran Depresión, los responsables de la política económica adoptaban una 
actitud de laissez-faire hacia las crisis bancarias, dejando que los bancos se hundieran, 
en la creencia de que había que dejar funcionar a las fuerzas del mercado. Sin embargo, 
desde la catástrofe de la década de 1930, casi todos los responsables de la política econó¬ 
mica se han convencido de que es necesario tomar medidas para evitar el daño producido 
por las crisis bancarias. En general, los bancos centrales y los gobiernos ejecutan tres 
tipos de acciones en un esfuerzo por limitar la recesión causada por las crisis bancarias: 

1. Actúan como prestamista en última instancia. 

2. Ofrecen garantías a los depositantes y a otros acreedores de bancos. 

3. En una crisis extrema, el banco central intervendrá y ofrecerá financiación a los 
mercados privados de crédito. 


La economía se encuentra en una 
trampa de liquidez cuando la 
política monetaria convencional no 
es eficaz porque los tipos de interés 
nominales chocan con el límite cero. 

Un prestamista en última instancia 
es una institución, generalmente 
el banco central de un país, que 
presta fondos a las instituciones 
financieras cuando no son capaces 
de conseguirlos en los mercados 
privados de crédito. 


1. Prestamista en última instancia Un prestamista en última instancia es una 

institución, generalmente el banco central de un país, que presta fondos a institucio¬ 
nes financieras cuando estas no son capaces de conseguir créditos en los mercados 
privados de crédito. En concreto, el banco central puede proporcionar efectivo a un 
banco que tiene que hacer frente a una retirada de depósitos por parte de sus clientes 
pero que es fundamentalmente solvente, por lo que no tiene necesidad de vender apre¬ 
suradamente sus activos para conseguir efectivo. Actúa como salvavidas, tratando de 
prevenir que una pérdida de confianza en la solvencia de ese banco se convierta en 
una profecía que se autocumple. 

¿Actuó la Reserva Federal como un prestamista en última instancia en la crisis finan¬ 
ciera de 2008? Muchísimo. La Figura 18-4 muestra los créditos concedidos por la Reserva 
General entre 2005 y 2010: los bancos comerciales se endeudaron con el banco central 
en cantidades irrisorias antes de la crisis, pero su endeudamiento aumentó hasta 700 mil 
millones de dólares en los meses posteriores a la quiebra de Lehman. Para hacerte una 
idea de la magnitud de este endeudamiento, observa que las reservas bancarias totales 


figura 18-4 Crédito total de la Reserva Federal concedi do a los bancos de depósitos 


Aunque los bancos comerciales soli¬ 
citaron créditos irrisorios a la Reserva 
Federal antes de que apareciera la 
crisis de 2008, en los meses posterio¬ 
res al colapso de Lehman, su endeu¬ 
damiento creció hasta los 700 mil 
millones de dólares -una cantidad 
14 veces mayor que el total de reser¬ 
vas bancarias de antes de la crisis. 

Fuente: Banco de la Reserva Federal de 
San Luís. 
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antes de la crisis eran menores que 50 mil millones de dólares -por tanto, estos crédito' 
fueron 14 veces mayores que las reservas iniciales de los bancos. 

2. Garantías del gobierno Sin embargo, hay límites respecto a lo que puede con 
seguir un prestamista en última instancia: no puede restablecer la confianza en u n 
banco si hay razones fundadas para creer que es insolvente. Si el público cree qu e e | 
valor de los activos del banco no es suficiente para cubrir sus deudas, aunque no tenea 
que vender sus activos a corto plazo, un prestamista en última instancia no va a poder 
ayudar mucho. Y en crisis bancarias importantes frecuentemente hay buenas razones 
para creer que muchos bancos están realmente en bancarrota. 

En tales casos, los gobiernos intervienen con frecuencia para garantizar los pasi¬ 
vos bancarios. En 2007, un pánico bancario afectó al banco británico Northern Rock 
y solo cedió cuando el gobierno británico tomó las riendas garantizando todos los 
depósitos del banco, independientemente de su cuantía. El gobierno irlandés acabó 
interviniendo para garantizar la devolución no solo de los depósitos de todos los 
bancos del país, sino también de todas las deudas bancarias. Suecia hizo lo mismo 
después de su crisis bancaria de 1991. 

Cuando los gobiernos asumen los riesgos de los bancos, casi siempre exigen un 
quid pro quo -es decir, casi siempre se hacen propietarios de los bancos que rescatan, 
Northern Rock fue nacionalizado en 2008. Suecia nacionalizó una parte considera¬ 
ble de su sistema bancario en 1992. En Estados Unidos, la Corporación Federal del 
Seguro de Depósito de forma rutinaria confisca bancos que han dejado de ser solven¬ 
tes; en 2009 confiscó 140 bancos. Irlanda, sin embargo, eligió no confiscar ninguno 
de los bancos cuyas deudas estaban garantizadas por los contribuyentes. 

Estas confiscaciones bancarias por los gobiernos casi siempre son temporales. Por 
lo general, los gobiernos modernos quieren salvar bancos, no gestionarlos. De manera 
que “reprivatizan" los bancos nacionalizados, vendiéndolos a compradores privados, 
tan pronto como creen que pueden hacerlo. 

3. Proveedor de financiación directa Como aprendimos en el Capítulo 16, duran¬ 
te las profundidades de la crisis financiera de 2008, la Reserva Federal amplió sus 
medidas más allá de sus habituales operaciones de mercado abierto y de concesión de 
créditos a los bancos de depósitos. También empezó a conceder créditos a los bancos 
en la sombra y a comprar papel comercial -bonos a corto plazo emitidos por empresas 
privadas- así como a comprar la deuda de Fannie Mae y Freddie Mac, las dos agen¬ 
cias patrocinadas por el gobierno que conceden créditos hipotecarios para adquirir 
viviendas. De esta forma, la Reserva Federal proporcionó crédito para mantener la 
economía a flote cuando los mercados privados de crédito se habían agotado. 


LA ECONOMÍA > EN ACCIÓN 


La crisis bancaria de la década de 
figura 18-5 1930 y el estrangulamiento del crédito 



Fuente: Banco de la Reserva General de San Luís. 


LOS BANCOS Y LA GRAN DEPRESIÓN 

egún la cronología oficial de los ciclos económicos, 
Estados Unidos entró en recesión en agosto de 1929, 
dos meses antes del famoso desplome de la bolsa de 
ese año. Aunque este desplome seguramente agravó la 
recesión, hasta finales de 1930 seguía pareciendo una 
recesión más o menos corriente. Entonces empezaron las 
quiebras bancarias. Una mayoría de economistas cree 
que fue la crisis bancaria la que convirtió una grave, pero 
no catastrófica, recesión en la Gran Depresión. 

¿Cómo impactó la crisis bancaria a toda la economía? 
En gran medida creando un estrangulamiento del crédito, 
en el que las empresas o bien no podían conseguir créditos, 
o bien se encontraron obligadas a pagar tipos de interés 
muchísimo más altos. La Figura 18-5 muestra un indicador 
de este estrangulamiento del crédito: la diferencia entre los 
tipos de interés -conocido como el "diferencial"- que tenían 
que pagar las empresas con buena, pero no muy buena, cali¬ 
ficación crediticia, y el tipo de interés de la deuda pública. 
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En la escala de Moody s, la agencia de calificación crediticia, Baa corresponde a 
los bonos empresariales que la agencia considera "obligaciones de grado medio" -deu¬ 
das de empresas que deberían ser capaces de devolver sus deudas, pero que no son del 
todo fiables. ("Baa" es la calificación o rating específico de los bonos u obligaciones de 
dichas empresas). Hasta que estalló la crisis bancaria, los prestatarios Baa pagaban 
unos intereses solo un 2 por ciento, aproximadamente, más alto que el tipo de interés 
que pagaba el gobierno a sus acreedores, y este diferencial siguió siendo bajo hasta 
el verano de 1931. Entonces aumentó, llegando en el verano de 1932 a un máximo de 
algo más de 7 puntos porcentuales. Ten en cuenta que este es solo un indicador del 
estrangulamiento del crédito: muchos prestatarios potenciales estaban completamen¬ 
te excluidos. 

Un hecho sorprendente de la crisis bancaria de los primeros años de la década 
de 1930 fue que la Reserva Federal, aunque tenía la capacidad legal para ejercer 
de prestamista en última instancia, no lo hizo casi nunca. No ocurrió nada pare¬ 
cido al aumento de los créditos concedidos por la Reserva Federal en el periodo 



2007-2009. De hecho, los niveles de crédito de la Reserva Federal durante la crisis 
bancaria de la década de 1930 fueron inferiores a los niveles alcanzados en el 
periodo 1928-1929. 

Al mismo tiempo, ni la Reserva Federal ni el gobierno federal hicieron nada por 
rescatar a bancos en dificultades hasta 1933. De forma que los primeros años de la 
década de 1930 son un ejemplo meridiano de una crisis bancaria que los responsables 
de la política económica dejaron que más o menos siguiera su curso. No es una expe¬ 
riencia que alguien quisiera repetir. 

o*«> 


▼ Repaso rápido 


Las crisis bancarias casi siempre aca¬ 
ban en recesiones, y las crisis banca¬ 
rias graves están asociadas con los 
peores hundimientos económicos. 
Históricamente, las crisis bancarias 
graves han tenido como consecuen¬ 
cia, en promedio, un aumento del 
7 % de la tasa de desempleo. 


COMPRUEBA SI LO HAS ENTENDIDO 


1 . Explica por qué, a finales de 2010, la Reserva Federal fue capaz de prevenir que la crisis de 
2008 se convirtiera en otra Gran Depresión pero fue incapaz de reducir significativamente el 
aumento del desempleo que se produjo. 

2 . Explica por qué, después de una crisis bancaria grave, un tipo de interés muy bajo -incluso 
tan bajo como el 0%- es incapaz de conseguir que la economía retorne al pleno empleo. 

Las soluciones están al final del libro. 


La crisis de 2008 y sus consecuencias 

orno acabamos de ver, las crisis bancarias han sido seguidas en general por 
problemas económicos importantes. ¿En qué medida se parece o no a esta 
experiencia histórica lo que ocurrió después de la crisis de 2008? La respuesta, 
desafortunadamente, es que la historia ha demostrado ser muy buena guía: una vez 
más, el daño económico causado por la crisis financiera fue grande y prolongado. Y 
las repercusiones de la crisis continúan sacudiendo a la economía mundial hoy, des- 
pLtés de la caída de Lehman en 2008. 


Crisis grave, recuperación lenta 

En la Figura 18-6 se observan los PIB reales de Estados Unidos y de la Unión Europea, 
las dos mayores economías del mundo, durante la crisis y en los cuatro años poste¬ 
riores a la misma, donde el nivel 100 corresponde al PIB trimestral más alto antes 
de la crisis -en el caso de Estados Unidos el cuarto trimestre de 2007, y en el caso de 
la Unión Europea el primer trimestre de 2008. Lo que se aprecia es que ambas eco¬ 
nomías sufrieron graves recesiones, con una contracción de más de un 5%, a las que 
siguieron recuperaciones relativamente lentas. Hacia finales de 2012, Europa todavía 
no había recuperado su nivel de output anterior a la crisis, y Estados Unidos apenas 
superaba el nivel de su último pico antes de la crisis. 


Las recesiones causadas por crisis 
bancarias son especialmente graves 
porque llevan consigo un estran¬ 
gulamiento del crédito, un círculo 
vicioso de desapalancamiento acom¬ 
pañado por un atracón de deuda, 
que lleva a las familias y a las empre¬ 
sas a recortar sus gastos, agravando 
aún más la recesión. 

Las recesiones inducidas por crisis 
bancarias son tan graves y duran 
tanto porque hacen que la política 
monetaria sea ineficaz: aunque 
el banco central puede bajar los 
tipos de interés, las familias y las 
empresas en dificultades financie¬ 
ras pueden seguir sin querer pedir 
créditos ni gastar. Una economía se 
encuentra en una trampa de liquidez 
cuando la política monetaria conven¬ 
cional es ineficaz porque los tipos de 
interés chocan con el límite cero. 

Los bancos centrales y los gobiernos 
usan dos tipos principales de políti¬ 
cas económicas para limitar el daño 
causado por una crisis bancaria: 
actúan como prestamista en última 
instancia y ofrecen garantías de que 
los pasivos bancarios serán devuel¬ 
tos. Después de un rescate ban- 
cario, los gobiernos algunas veces 
nacionalizan el banco y después lo 
reprivatizan. En una crisis extrema, 
el banco central ofrece proporcionar 
financiación directa a los mercados 
privados de crédito. 
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FIGURA 


18-6 Crisis y recuperación en Estados Unidos y en la Unión Europea 


Después de la crisis financiera de 2008, el 
output agregado de los Estados Unidos y el de 
la Unión Europea cayeron drásticamente. El PIB 
real, representado en el gráfico por un Indice 
que toma el valor 100 en el trimestre correspon¬ 
diente al pico anterior a la crisis en cada eco¬ 
nomía, disminuyó más de un 5%. A finales de 
2011, el PIB real de los Estados Unidos apenas 
si había recuperado los niveles anteriores a la 
crisis, y el output agregado de la Unión Europea 
todavía no había alcanzado su nivel máximo 
anterior a la crisis. 

Fuentes: Oficina de Análisis Económico; Eurostat. 
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La grave crisis y la lenta recuperación fueron muy malas noticias para los trabajado¬ 
res, puesto que un mercado laboral sano depende de que una economía crezca lo sufi¬ 
cientemente rápido como para absorber tanto a una población activa creciente como a 
una productividad en aumento. En la Figura 18-7 pueden observarse dos indicadores 
del desempleo en Estados Unidos -la tasa total de desempleo y el porcentaje de desem¬ 
pleados que habían estado sin trabajo durante 27 semanas o más- durante el periodo 
2007-2011. Ambos indicadores se dispararon durante la crisis y siguieron siendo muy 
elevados varios años más tarde, reflejando un mercado laboral en el que era muy difícil 
encontrar trabajo. Todavía en marzo de 2013, la tasa total de desempleo era aún alta, el 
7,6%, y el porcentaje de los desempleados a largo plazo también, el 39%. 

Esta situación era, es triste decirlo, más o menos lo que uno esperaría encontrarse 
dada la gravedad de la perturbación financiera inicial y la experiencia histórica de 
estas perturbaciones. De hecho, la experiencia de Estados Unidos con el desempleo 
es casi exactamente igual que la que tuvieron, en promedio, en el pasado otras econo¬ 
mías que sufrieron crisis bancarias graves. Estados Unidos, observó Kenneth Rogoff 
(cuyo trabajo hemos mencionado anteriormente), estaba experimentando 'una grave 
crisis financiera normal y corriente”. 


FIGURA 


18-7 Desempleo posterior a la crisis de 2008 


Después de 2008, la tasa de desempleo 
aumentó drásticamente y permaneció 
alta. El desempleo a largo plazo, medido 
como el porcentaje de desempleados 
que permanecieron 27 o más semanas 
sin trabajo, aumentó al mismo tiempo. En 
2011, casi la mitad del total de trabaja¬ 
dores desempleados eran desemplea¬ 
dos de larga duración. 

Fuente: Oficina de Estadísticas Laborales. 
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Las consecuencias de la crisis en Europa 

Un factor importante que nublaba las esperanzas de recuperación fue la emergencia 
de dificultades especiales en varios países europeos -dificultades que repetidamente 
fortalecieron el espectro de una segunda crisis financiera. 

La crisis de 2008 fue causada por problemas con la deuda privada, sobre todo crédi¬ 
tos para comprar viviendas, que desencadenaron una crisis de confianza en los bancos. 
En 2011 y 2012, los temores de una segunda crisis se centraron en la deuda pública, 
específicamente en las deudas públicas de los países del sur de Europa y de Irlanda. 

Los problemas europeos aparecieron primero en Grecia, un país con una larga 
historia de irresponsabilidad fiscal. A finales de 2009 salió a la luz que un gobierno 
griego anterior había ocultado el verdadero tamaño de los déficits presupuestarios y de 
la deuda del gobierno, por lo que los acreedores se negaron a seguir prestándole fondos 
a Grecia. Otros países europeos concedieron créditos de emergencia al gobierno griego, 
pero con el compromiso de que impusiera recortes muy duros en su presupuesto. Pero 
estos recortes presupuestarios deprimieron a la economía griega, y a finales de 2011 
hubo un acuerdo general de que Grecia no podría pagar totalmente sus deudas. 

En sí mismo, esto fue probablemente un shock asumible por la economía europea, 
ya que el PIB griego representa solo el 3% del PIB europeo. Desafortunadamente, la 
lentitud y la indecisión de los responsables europeos en hacerse cargo de los proble¬ 
mas griegos, y el efecto de los recortes presupuestarios draconianos en la economía 
griega, acabaron asustando a los inversores. Llegado el otoño de 2011, la crisis se 
había extendido más allá de las fronteras griegas, atacando a dos importantes econo¬ 
mías europeas: España e Italia. 

En la Figura 18-8 puede observarse una medida de la presión ejercida sobre Italia 
y España durante las crisis de 2008 y 2011: la diferencia entre los tipos de interés de 
los bonos a 10 años emitidos por los gobiernos de ambos países y los tipos de interés 
de la deuda pública alemana (la prima de riesgo), considerada por los prestamistas 
como una inversión segura. Puesto que los tres países utilizan la misma moneda, el 
euro, estos tipos serían idénticos si la deuda de los gobiernos italiano y español fuera 
considerada tan segura como la del gobierno alemán. El aumento de los "diferencia¬ 
les”, por tanto, indica una percepción creciente de riesgo. 

Los problemas fiscales de España fueron, sobre todo, una consecuencia de la cri¬ 
sis de 2008. Antes de la misma, España parecía estar en muy buena condición fiscal, 
con una deuda pequeña y un superávit presupuestario. Sin embargo, España, como 
Irlanda, sufrió una gran burbuja inmobiliaria entre 2000 y 2007. Cuando estalló la 
burbuja, la economía española cayó en una recesión profunda, que disminuyó los 
ingresos impositivos y generó grandes déficits presupuestarios. Al mismo tiempo, 
existía la preocupación de que el gobierno español pudiera tener que gastar en algún 


Diferencial de tipos de interés respecto al bono alemán de 10 años 
figura 18-8 (prima de riesgo) 


Un indicador de las percepciones que 
tienen los inversores sobre el riesgo de 
impago de un gobierno es el diferencial 
entre los tipos de interés de los bonos 
de ese gobierno y el de los bonos de 
otro gobierno que se percibe como una 
inversión segura. Los diferenciales entre 
los tipos de interés de los bonos a 10 
años de Italia y España, y los de los 
bonos de Alemania (la prima de riesgo), 
aumentaron a medida que crecieron 
los temores de los inversores respecto 
al impago de los gobiernos de Italia y 
España. 

Fuente: Eurostat. 
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momento grandes sumas para rescatar a bancos. Como consecuencia, los inversores 
empezaron a preocuparse por la solvencia del gobierno español y por su posible impa¬ 
go de la deuda, lo que aumentó los tipos de interés. 

El caso de Italia fue algo diferente. Italia ha tenido mucho tiempo elevados niveles 
de deuda pública como porcentaje de su PIB, pero no ha tenido grandes déficit en 
los últimos años; todavía en la primavera de 2010 su posición fiscal parecía bastante 
estable. Sin embargo, a partir de entonces los inversores empezaron a tener dudas 
sobre la solvencia del gobierno italiano, en parte porque después de la crisis de 2008 
la economía italiana estaba creciendo muy lentamente -demasiado lentamente, se 
temió, como para generar los ingresos fiscales suficientes para devolver su deuda 
pública. Estas dudas subieron el tipo de interés de la deuda pública italiana y esto, 
a su vez, creó un círculo vicioso: pagos con tipos de interés más altos, causados por 
temoressobre la solvencia del gobierno italiano, empeoraban todavía más la posición 
fiscal italiana y empujaban la prima de riesgo hasta el límite. 

En el momento en que se escribe este libro, Grecia había entrado en suspensión de 
pagos, el desempleo juvenil de España era algo mayor que el 50%, y no estaba claro 
cuánto peor podía llegar a ser la situación europea. Pero las dificultades de Europa 
reforzaban la percepción de que el daño producido por la crisis financiera de 2008 no 
estaba superado en absoluto. 


La economía británica quedó diezmada como consecuencia de 
la crisis de 2008 combinada con las medidas de austeridad del 
gobierno. 


El debate entre estímulos y austeridad 

La persistencia de dificultades económicas después de la crisis financíela generó 
intensos debates acerca de las respuestas apropiadas de política económica. En 
términos generales, los economistas y los gestores de la política económica estaban 
divididos respecto a si la situación requería más estímulos fiscales -medidas fisca¬ 
les de expansión tales como mayor gasto público y posiblemente disminuciones de 
impuestos, para fomentar el gasto y reducir el desempleo- o “austeridad” fiscal, medi¬ 
das fiscales de contracción tales como recortes de gasto y posiblemente aumentos de 

impuestos, para reducir el déficit presupuestario. 

Los partidarios de más estímulos subrayaban el hecho de que continuaba la baja 
actividad en las principales economías, argumentando que la combinación de desempleo 
elevado e inflación relativamente baja indicaba claramente la necesidad de políticas 
expansionistas. Y, puesto que la política monetaria estaba restringida por el límite cero de 
los tipos de interés, los proponentes de estímulos defendían políticas fiscales expansivas. 

El bando de la austeridad adoptó un punto de vista muy diferente. Fuertemente 
influenciados por los problemas de solvencia de Grecia, Irlanda, España e Italia, 
defendían que el origen común de todos los problemas eran los altos niveles de déficit 
y de deuda pública. Desde su punto de vista, los países como Estados Unidos, que 
seguían teniendo grandes déficits públicos varios años después de 
la crisis de 2008, corrían el riesgo de sufrir una pérdida similar 
de confianza, por parte de los inversores, respecto a su capacidad 
para devolver sus deudas. Además, los defensores de la austeridad 
sostenían que los recortes del gasto público no serían, de hecho, 
contractivos porque mejorarían la confianza de los inversores y 
mantendrían bajos los tipos de interés de la deuda pública. 

Cada lado del debate mantenía que la experiencia reciente 
refutaba los argumentos del otro lado. Los defensores de la auste¬ 
ridad afirmaban que la persistencia del elevado desempleo a pesar 
de los programas de estímulo adoptados por Estados Unidos y 
por otras grandes economías en 2009, demostraban que los estí¬ 
mulos no funcionan. Los defensores de los estímulos sostenían 
que esos programas tenían sencillamente un tamaño insuficiente, 
señalando que muchos economistas ya habían advertido desde el 
principio de lo inadecuado que era su tamaño. Además, señala¬ 
ban que las advertencias sobre el peligro de los déficits eran muy 
exageradas*, que lejos de aumentar, los costes de endeudarse para 
Estados Unidos, Gran Bretaña y Japón -naciones que, al confia¬ 
rlo que los países europeos con deudas excesivas, todavía tenían 
sus propias monedas con la flexibilidad que ello supone- habían descendido a nive es 
mínimos. Los defensores de los estímulos también consideraban como pura iantasia 
la afirmación de que los recortes de gasto iban a elevar la confianza de los inversores. 
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En el momento en que esto se está escribiendo, ninguno de los dos lados daba 
margen para discutir. Claramente, cualquier solución del debate se apoyará en los 
acontecimientos futuros y en cómo se interpreten. 

La lección de la recesión posterior a la crisis 

Casi todas las economías importantes tuvieron grandes dificultados para hacer frente a las 
consecuencias de la crisis de 2008 -elevado desempleo, escaso crecimiento y, para algunas, 
problemas de solvencia y elevados tipos de interés para devolver la deuda pública. 

Por supuesto, la mejor manera de evitar los problemas que aparecen después de 
una crisis financiera es, en primer lugar, no tener la crisis. ¿Cómo se puede conseguir 
esto? En parte, se podría pensar, mediante una mejor regulación de las instituciones 
financieras. A continuación nos referimos a los intentos de reformas regulatorias. 


LA ECONOMIA EN ACCION 


AUSTERIDAD EN GRAN BRETAÑA 


FIGURA 18-9 


L as elecciones de mayo del 2010 tuvieron como conse¬ 
cuencia un cambio del poder en Inglaterra: el Partido 
Laborista fue reemplazado por una coalición dominada por 
el Partido Conservador, con David Cameron como nuevo 
primer ministro. El nuevo gobierno estaba firmemente 
comprometido con el lado de la austeridad en el gran debate 
sobre política económica que surgió después de la crisis, y en 
consecuencia, cambió la política económica. 

A diferencia de Grecia o Irlanda, Inglaterra no estaba 
sometida a una presión inmediata para recortar su déficit pre¬ 
supuestario. Como el gobierno de Estados Unidos, el gobierno 
británico todavía podía endeudarse a bajo precio a pesar de su 
gran déficit. Y la economía británica se encontraba, en todo 
caso, en una recesión aun mayor que la de Estados Unidos, con 
menos señales de recuperación. El gobierno de Cameron creyó, 
sin embargo, que para preservar la confianza de los inversores, 
eran necesarios recortes preventivos del gasto público combi¬ 
nados con algunos aumentos de impuestos, y también que esos 
recortes impulsarían la economía al mejorar la confianza. 

¿Qué tal funcionaron estás políticas económicas? Hasta 
mediados de 2012, los resultados del experimento de auste¬ 
ridad fueron decepcionantes. El crecimiento económico de Inglaterra fue débil -de 
hecho, mucho más débil que el de Estados Unidos, aun cuando Estados Unidos tuvo un 
rendimiento mediocre. Y como muestra la Figura 18-9, el esperado aumento de confian¬ 
za del sector empresarial que se suponía que iban a generar las medidas de austeridad, 
no se había materializado. 


La confianza empresarial en Gran 
Bretaña 



Fuente: Grant Thornton, UK Business Confidence Monitor. 
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▼ Repaso rápido 


El daño económico provocado por la 
crisis de 2008 fue extenso y durade¬ 
ro. Sus malas consecuencias siguen 
sacudiendo a la economía mundial. 


COMPRUEBA SI LO HAS ENTENDIDO 


1. En noviembre de 2011 el gobierno de Francia anunció que estaba reduciendo su previsión de 
crecimiento económico para 2012. También estaba reduciendo su estimación de la recaudación 
impositiva de 2012, puesto que una economía más débil implicaría menos ingresos por impues¬ 
tos. Para contrarrestar el efecto sobre el déficit presupuestario de una menor recaudación fiscal, 
el gobierno también anunció un nuevo paquete de incremento de impuestos y de recortes de 
gastos. ¿De qué lado del debate estímulos-austeridad estaba el gobierno francés? 

La regulación posterior a la crisis 

finales de 2009, las intervenciones de los gobiernos y de los bancos centrales en 
todo el mundo habían restablecido la calma en los mercados financieros. Sin 
embargo, se había infringido un daño brutal a la economía mundial. En gran 
parte del mundo desarrollado, los países sufrieron sus peores recesiones desde la 
década de 1930. Y todos los indicadores señalaban que se repetiría el típico perfil de 


Las dos mayores economías del 
mundo, Estados Unidos y la Unión 
Europea, sufrieron graves recesiones 
que las redujeron en más de un 5%, 
y posteriormente tuvieron recupera¬ 
ciones lentas. La grave recesión y la 
lenta recuperación fueron muy malas 
noticias para los trabajadores. 

La persistencia de las dificultades 
económicas después de la crisis 
financiera de 2008 provocó graves 
preocupaciones respecto a la sol¬ 
vencia de algunos países europeos. 

Surgió un acalorado debate sobre si 
la política económica correcta era la 
de estímulos fiscales o la de austeri¬ 
dad fiscal. 
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recuperación lenta después de una crisis financiera, con el desempleo manteniéndose 
a niveles altos durante años. 

La crisis bancaria de 2008 demostró, también muy claramente, que la regulación 
financiera es un proceso continuo —que las regulaciones cambiarán, y que deben cam¬ 
biar, a lo largo del tiempo para estar al día con un mundo cambiante. La dependencia 
de créditos a muy corto plazo (llamados repos), la ausencia de regulación, y el estar 
fuera del sistema de prestamista en última instancia, hicieron que el sector de los ban¬ 
cos en la sombra fuera vulnerable a las crisis y a los pánicos. Entonces, ¿qué cambios 
traerá esta última crisis? Una cosa que quedó meridianamente clara con la crisis de 
2008 fue que el ámbito tradicional de la regulación bancaria era demasiado estrecho. 
Regular exclusivamente las instituciones de depósitos era claramente inadecuado en 
un mundo en el que gran parte de la actividad bancaria, en sentido amplio, la lleva a 
cabo el sector de bancos en la sombra. 

Consecuentemente, después de la crisis había una clara necesidad de llevar a cabo 
una remodelación de la regulación bancaria. Y en 2010 el Congreso de Estados Unidos 
promulgó una ley que representó un esfuerzo para responder a los sucesos de los años 
anteriores. Como la mayor parte la legislación, la Ley de Reforma de Wall Street y la 
Ley de Protección del Consumidor -conocida como la ley Dodd-Frank- es compleja 
en sus detalles. Pero contiene cuatro elementos principales: 

1. Protección del consumidor 

2. Regulación de los derivados 

3. Regulación de los bancos en la sombra 

4 . Autoridad para resolver respecto a las instituciones financieras no bancadas que 

se enfrentan a una quiebra 

1. Protección del consumidor Un factor de la crisis financiera fue el hecho de que 
muchos prestatarios aceptaban ofertas que no entendían, tales como hipotecas que 
eran fáciles de pagar en los dos primeros años, pero que requerían pagos mucho más 
altos en los siguientes años. En un esfuerzo por limitar abusos futuros, la nueva ley crea 
una oficina especial, la Oficina de Protección Financiera del Consumidor, dedicada a 
inspeccionar las prácticas de las instituciones financieras y a proteger a los prestatarios. 

2. Regulación de los derivados Otro factor en la crisis fue la proliferación de 
derivados, instrumentos financieros complejos que se suponía que servirían para 
repartir el riesgo, pero que posiblemente se limitaban a ocultarlo. Bajo la nueva ley, la 
mayoría de los derivados tienen que ser comprados y vendidos en mercados abiertos y 
transparentes, con lo que se pretende que se limite el riesgo invisible al que se exponen 
los actores financieros. 

3. Regulación de los bancos en la sombra Un elemento clave en la crisis finan¬ 
ciera, como hemos visto, fue la proliferación de instituciones que no encajaban con 
la definición convencional de un banco, pero que actuaban como si fueran bancos 
y creaban el riesgo de una crisis bancaria. ¿Cómo puede extenderse la regulación a 
estas instituciones? Dodd-Frank no ofrece una nueva definición explícita de lo que 
significa ser un banco. En cambio, ofrece una especie de versión financiera de "sabes 
lo que es cuando lo ves." Específicamente, concede a un comité especial la capacidad 
de definir a las instituciones financieras como "sistémicamente importantes," enten¬ 
diéndose por ello que sus actividades tienen el potencial de crear una crisis bancaria. 
Tales instituciones se someterán a una regulación parecida a la bancaria respecto a 
su capital, sus inversiones y demás cuestiones. 

4. Autoridad para resolver Los acontecimientos de 2008 dejaron claro que, en una 
crisis, los gobiernos frecuentemente sentirían la necesidad de garantizar una amplia 
gama de pasivos de instituciones financieras, no solo los depósitos. Pero, ¿cómo puede 
hacerse esto sin crear enormes problemas de incentivos, al fomentar que las institucio¬ 
nes financieras se embarquen en inversiones muy arriesgadas sabiendo que, si tienen 
problemas, el gobierno las rescatará? Una parte de la respuesta es darle poder al gobier¬ 
no para tomar el control de las instituciones financieras que necesiten ser rescatadas, 
de la misma forma en que ya lo hace con los bancos de depósitos y las cajas de ahorre 
que están al borde de la quiebra. Este nuevo poder, denominado autoridad para resol¬ 
ver, debe considerarse como una manera de solucionar un problema que parecía graví¬ 
simo a comienzos de 2009, cuando varias instituciones financieras importantes estaban 
a punto de quebrar. Sin embargo, no estaba claro que el gobierno tuviera la autoridad 
legal para orquestar un rescate que fuese justo con los contribuyentes. 
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Todo lo anterior ya se ha legislado en los Estados Unidos, pero hay dos cuestio¬ 
nes que siguen sin aclarar. (1) ¿Cómo se trasladarán estas regulaciones al sistema 
financiero internacional? ¿Adoptarán otros países políticas similares? Si lo hacen, 
¿cómo se resolverán los conflictos entre las diferentes políticas nacionales? (2) ¿Serán 
suficientes estas regulaciones? La regulación posterior a la década de 1930 permitió 
décadas de estabilidad financiera, pero, ¿volverá a suceder esto? ¿O volverá a fallar el 
sistema cuando se encuentre ante una dura prueba? 

Nadie sabe la respuesta a estas preguntas. No tenemos más remedio que esperar 
y ver. 


LA ECONOMIA >- EN ACCION 


bent rompe el dólar 


E n 1970, un innovador financiero llamado Bruce Bent introdujo un nuevo 
concepto en las finanzas estadounidenses: el fondo de inversión del mercado 
monetario. La mayoría de los fondos de inversión ofrecen a los pequeños inverso¬ 
res vías para comprar acciones: cuando compras una acción de 
un fondo de inversión tal como Fidelity o Vanguard, de hecho 
estás comprando indirectamente un conjunto de acciones 
de distintas empresas. Bent, sin embargo, creó un fondo de 
inversión que invierte solamente en activos a corto plazo, tales 
como letras del Tesoro y letras de corporaciones que tienen una 
calificación de solvencia muy elevada, por lo que su riesgo de 
impago es ínfimo. La idea era proporcionar al público un lugar 
seguro para mantener su dinero, pero ofreciendo un tipo de 
interés más alto que un depósito bancario. Muchas personas 
empezaron, poco a poco, a ver sus inversiones en los fondos 
de inversión del mercado monetario como equivalentes a los 
depósitos bancarios, pero mejores. 

Pero el dinero colocado en fondos del mercado monetario era 
diferente al dinero depositado en un banco en aspecto decisivo: 
los fondos del mercado monetario no estaban asegurados por el 
gobierno. Y el 16 de septiembre de 2008, el día posterior a la caída 
de Lehman Brothers, se supo que un importante fondo del mer- 





\iUn 


En septiembre de 2008, el Reserve Primary Fund, valorado 
en 65 mil millones de dólares, rompió el dólar cuando se des¬ 
cubrió que poseía deuda de Lehman Brothers, provocando el 
pánico entre los inversores. 


cado monetario había tenido fuertes pérdidas por haber invertido en Lehman, hasta 
tal punto que había 'roto el dólar"; es decir, ya no tenía suficientes activos para pagar 
a todas las personas que habían puesto su dinero a su disposición. Como resultado, 
el fondo tuvo que suspender las devoluciones; a todos los efectos, un "banco" había 
cerrado de repente sus puertas. 

¿Y cuál era el fondo que se encontraba en esta situación? El Reserve Primary 
Fund, controlado nada menos que por Bruce Bent. El pánico se apoderó de los clien¬ 
tes de los fondos de inversión del mercado monetario, que retiraron de los mismos 
cientos de miles de millones de dólares en solo dos días. 

El gobierno federal atajó el pánico instituyendo un seguro temporal para los fon¬ 
dos del mercado monetario, dándoles el mismo estatus de protección que a los bancos 
de depósitos. Pero el pánico de los fondos del mercado monetario constituyó una 
prueba objetiva de hasta qué punto la innovación financiera había socavado la red de 
seguridad de la banca tradicional. 


COMPRUEBA SI LO HAS ENTENDIDO 


18-5 


1. 


2. 


3. 


¿Por qué la utilización de créditos a corto plazo y el estar excluidos del sistema de prestamis¬ 
ta en última instancia hacen que los bancos en la sombra sean vulnerables a sucesos simila¬ 
res a los pánicos bancarios? 

¿Cómo crees que la crisis de 2008 podría haberse mitigado si no hubiera habido un sector 
de bancos en la sombra, y solo hubiera existido el sector formal de bancos de depósitos? 

Describe el problema de incentivos al que se enfrenta el gobierno de Estados Unidos al 
responder a la crisis de 2007-2009, con respecto al sector de bancos en la sombra. ¿Cómo 
intentó la ley Dodd-Frank solucionar esos problemas de incentivos? 

Las soluciones están al final del libro. 


▼ Repaso rápido 


Cuando el pánico se extendió des¬ 
pués de la caída de Lehman, los 
gobiernos y los bancos centrales de 
todo el mundo tomaron las riendas 
para combatir la crisis y calmar a los 
mercados. La mayoría de las econo¬ 
mías avanzadas sufrieron la mayor 
recesión desde la década de 1930. 

En 2010 el Congreso aprobó la Ley 
Dodd-Frank, cuyo objeto era reme¬ 
diar las deficiencias de regulación 
que se pusieron de manifiesto en 
la crisis de 2007-2009. Creó la 
Oficina de Protección Financiera del 
Consumidor para proteger a los pres¬ 
tatarios y a los consumidores, imple¬ 
mento una regulación más estricta 
de los derivados, amplió el alcance 
de la regulación al sector de bancos 
en la sombra, y capacitó legalmente 
al gobierno para hacerse con el con¬ 
trol de cualquier institución financie¬ 
ra que requiriera un rescate. 
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1. Si no hubiera bancos, las personas decidirían el trade-off 
entre liquidez y tasa de rentabilidad manteniendo una 
gran parte de su riqueza en forma de dinero ocioso. 

Los bancos se dedican a la transformación de plazos 
de vencimiento, transformando pasivos a corto plazo 
en activos a largo plazo. La actividad bancaria mejora 
el bienestar de los ahorradores al permitirles el acceso 
inmediato a sus fondos además de retribuir esos fondos 
con intereses. 

2. Los bancos en la sombra han crecido mucho desde 
1980. Muy poco regulados, pueden pagar a los ahorra¬ 
dores una tasa de rentabilidad mayor que los bancos 
de depósitos. Al igual que los bancos de depósitos, los 
bancos en la sombra se dedican a la transformación de 
plazos de vencimiento; para operar dependen de créditos 
a corto plazo mientras que invierten en activos a largo 
plazo. Por tanto, los bancos en la sombra también son 
susceptibles de sufrir en pánicos bancarios. 

3. Aunque las crisis bancarias no son frecuentes, normal¬ 
mente infringen un grave daño a la economía. Tienen dos 
fuentes principales: errores compartidos, como invertir 
en una burbuja de un activo, y el contagio financie¬ 
ro. El contagio se extiende a través de pánicos bancarios 
o mediante un círculo vicioso de desapalancamiento. 
Cuando no están regulados, los bancos en la sombra 

son especialmente vulnerables al contagio. En 2008, un 
pánico financiero golpeó a los Estados Unidos, siendo 
su causa la combinación de una burbuja de un activo, un 
enorme sector de bancos en la sombra y un círculo vicio¬ 
so de desapalancaamiento. 

4. Estados Unidos ha sufrido numerosas crisis bancarias 
y pánicos financieros, cada uno de ellos seguido de una 
fuerte recesión. La crisis de 1930 provocó una regula¬ 
ción bancaria que impidió que hubiera otra crisis hasta 
2008. Las crisis bancarias ocurren frecuentemente en 
todo el mundo, sobre todo en países pequeños y pobres. 
Recientemente, sin embargo, varios países avanzados han 
sufrido crisis bancarias provocadas por burbujas inmobi¬ 
liarias. 

5. Las crisis bancarias graves casi siempre conducen a rece¬ 
siones profundas y prolongadas, con un desempleo que 
sigue siendo elevado varios años después de que la crisis 
haya comenzado. Hay tres razones principales que expli¬ 
can por qué las crisis bancarias son tan dañinas para la 
economía: tienen como consecuencia un estrangula- 
miento del crédito, el círculo vicioso de desapalanca¬ 
miento conduce a una atracón de deuda, y la política 
monetaria se hace ineficaz al caer la economía en una 
trampa de liquidez. Como resultado, las familias y las 


empresas no pueden o no quieren gastar, agudizando aún 
más la recesión. 

6. Al contrario de lo que ocurrió durante la Gran Depresión 
los gobiernos ahora toman las riendas para limitar el 
daño de una crisis bancaria, actuando como prestan __ 
ta en última instancia y garantizando los pasivos de 
los bancos. Algunas veces, pero no siempre, los gobiernos 
nacionalizan los bancos y posteriormente los reprivati- 
zan. En una crisis extrema, el banco central puede finan¬ 
ciar directamente las transacciones comerciales. 

7 . El daño económico de la crisis financiera de 2008 fue 
grande y prolongado. Las dos mayores economías del 
mundo, Estados Unidos y la Unión Europea, sufrieron 
graves recesiones, reduciéndose en más de un 5%, segui¬ 
das de recuperaciones relativamente lentas. La persisten¬ 
cia de dificultades económicas después de 2008 condujo 
a acaloradas discusiones entre economistas y gestores 
de la política económica sobre cuáles eran las respuestas 
de política económica adecuadas, reclamando algunos 
mayores estímulos fiscales -más gasto público y posi¬ 
blemente reducciones impositivas para incitar el gasto y 
reducir el desempleo- y otros, defendiendo la austeridad 
fiscal -recortes de gasto y posiblemente aumentos impo¬ 
sitivos para reducir los déficit presupuestarios. 

8. El sistema de regulación bancaria que se estableció 
durante la década de 1930 se ha erosionado debido a la 
aparición de bancos en la sombra. La dependencia de 
financiación a corto plazo (repo), la ausencia de regula¬ 
ción, y el no tener acceso al sistema de prestamista en 
última instancia, hace que el sector de bancos en la som¬ 
bra sea vulnerable a un pánico bancario. 

9. La crisis de 2008 comenzó cuando el sector de los ban¬ 
cos en la sombra sufrió fuertes pérdidas al estallar una 
burbuja inmobiliaria. A pesar de que los gobiernos y los 
bancos centrales de todo el mundo intervinieron para 
combatir la crisis y la recesión, la mayoría de los países 
avanzados experimentaron su peor recesión desde la 
década de 1930. Un persistente desempleo elevado es pro¬ 
bable que se prolongue durante bastantes años. 

10. Después de la crisis, el Congreso de Estados Unidos 
aprobó la ley Dodd-Frank con el propósito de evitar una 
reaparición de la crisis. Los principales elementos de la 
nueva reforma son: mayor protección del consumidor, 
mayor regulación de los derivados, regulación de los 
bancos en la sombra y autoridad para intervenir en una 
variedad de instituciones financieras. Estamos a la espe¬ 
ra de comprobar si estos cambios serán adecuados, o si 
serán adoptados también por otros países. 


CONCEPTOS CLAVE 


Transformación de plazos de vencimien¬ 
to, p. 546 

Banco en la sombra, p. 546 
Crisis bancaria, p. 548 


Burbuja de un activo, p. 548 
Contagio financiero, p. 549 
Pánico financiero, p. 549 
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1. ¿Cuáles de los siguientes son ejemplos de atracón de 
deuda? ¿Qué ejemplos terminarán probablemente en 
recortes de gasto? Explica la respuesta. 

a. Tu tío inaugura un restaurante y solicita un crédito para 
financiar su inversión. El restaurante fracasa, y tu tío tiene 
que cerrar pero de todos modos tiene que pagar la deuda. 

b. Tus padres piden un crédito para comprar una casa. A 
tu padre lo trasladan a otra ciudad y ahora tienen que 
vender la casa. El valor de la casa ha aumentado duran¬ 
te el tiempo que tu familia ha vivido en ella. 

c. Los padres de uno de tus amigos solicitan un crédito 
para comprarle un apartamento en el que vivir mientras 
está en la universidad. Mientras tanto, el mercado de la 
vivienda se hunde. Cuando tu amigo acaba de estudiar, el 
apartamento vale mucho menos que el valor del crédito. 

d. Terminas tus estudios superiores con excelentes notas 
en un campo en el que hay muy buenas oportunidades 
de empleo, y tienes que devolver 25.000 $ del crédito 
que te concedieron para estudiar. 

2 . ¿Cuáles de los siguientes no son ejemplos de un círculo 
vicioso de desapalancamiento? Explícalo. 

a. Tu universidad decide vender varios edificios comercia¬ 
les en el centro de la ciudad con objeto de modernizar 
los edificios del campus. 

b. Una empresa decide vender su amplia y valiosa colec¬ 
ción de arte porque los precios de otros activos de su 
balance de situación han caído por debajo de un nivel 
crítico, obligando a sus prestamistas a exigir a la com¬ 
pañía la devolución de sus préstamos de acuerdo con 
las cláusulas del contrato inicial de préstamo. 

c. Una empresa decide emitir más acciones para poder 
devolver voluntariamente parte de su deuda. 

d. Un banco en la sombra tiene que vender sus tenencias 
de bonos de corporaciones porque la disminución de 
los precios de los activos le han llevado a una situación 
de impago de acuerdo con las cláusulas de los créditos 
concedidos por algunos de sus prestamistas. 

3. En la figura adjunta, que representa el índice Case-Shiller 
de Precios de la Vivienda de EE. UU. desde 2000 hasta 2010, 
¿subieron los precios de la vivienda antes o después de la crisis 
financiera de los Estados Unidos? Explica tu contestación. 



Fuente : Robert 3. Shiller, Irrational Exuberance, 2* edición (Princeton, N 3: Princeton 
University Press, 2005); datos descargados de http://www.econ.yale.edu/~shiller/data.htm. 


4. La Figura 18-2 representa la tasa de desempleo en los años 
anteriores y posteriores al Pánico de 1893 en los Estados 
Unidos, y la crisis bancaria de 1991 en Suecia. 

a. En la Figura 18-2, ¿cuánLos años después del Pánico 
de 1893 alcanzó el desempleo su punto más alto en los 
Estados Unidos? 

b. En la Figura 18-2, ¿cuántos años después de la crisis 
bancaria de 1991 alcanzó el desempleo su punto más 
alto en Suecia? 

5. En 2007-2009, la Reserva Federal, actuando como presta¬ 
mista en última instancia, intervino para proveer fondos 
cuando los mercados privados no eran capaces de hacerlo. 
La Reserva Federal también intervino varios bancos. En 
2007 intervino 3 bancos; en 2008 intervino 25 bancos; y 
en 2009 intervino 140 bancos. Entra en www.fdic.gov; en 
"Bank Closing Information", haz clic en "Complete Failed 
Bank List". Después cuenta el número de bancos que la 
Reserva Federal ha intervenido hasta ahora durante este 
año. ¿Han disminuido las insolvencias bancarias desde la 
crisis de 2008? 

6. Durante la crisis financiera de octubre de 2008, el gobier¬ 
no federal podía solicitar créditos a un tipo del 2,73% (el 
rendimiento de los bonos del Tesoro a 5 años). Sin embar¬ 
go, durante octubre de 2008, los prestatarios Baa (presta¬ 
tarios corporativos calificados por Moody s como fiables, 
pero no del todo) tenían que paga un 8,88%. 

a. ¿Cuál era la diferencia entre el coste de solicitar crédi¬ 
tos por estas corporaciones y el coste de solicitar crédi¬ 
tos del gobierno federal? 

b. Entra en www.research.stlouisfed.org/fred2/catego- 
ries/22. Haz clic en el link de "Treasury constant matu- 
rity" y encuentra el tipo de interés más reciente de los 
bonos del Tesoro a 10 años de EE. UU. Vuelve a con¬ 
tinuación a la página web original, haz clic en el link 
"Corporate bonds" y encuentra el tipo para los bonos 
corporativos Baa. ¿Cuál es la diferencia actual entre el 
coste de solicitar créditos por prestatarios corporativos 
y el coste de solicitar créditos del gobierno federal? 

c. ¿Esta diferencia en los costes de solicitar créditos, ha 
aumentado o disminuido desde el punto más alto de la 
crisis financiera de octubre de 2008? ¿Por qué? 

7. Entra en www.federalreserve.gov y haz clic en "Banking 
Information & Rcgulation". Después selecciona el link 
"Banking Data", seguido de "Large Comercial Banks". Una 
vez ahí, escoge el último dato trimestral publicado. 

a. ¿Qué banco tiene los mayores activos consolidados? 

b. ¿Qué banco tiene los mayores activos interiores a los 
Estados Unidos? 

c. ¿Qué porcentaje del PIB de EE UU. representan los 
activos interiores del banco seleccionado en b? (Pista: 
Puede encontrar el PIB de EE. UU. en http://research. 
stlouisfcd.org/fred2/series/GDP?cid=106 utilizando 
los links "Gross DomesticProduct (GDP)" y después 
"Current-dollar and real GDP". 

8. Entra en www.fdic.gov, haz clic en "Industry Analysis y 
después en el link "Research & Análisis." En "Historical 
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Perspectives”, selecciona " the First Fifty Years: A History 
of the FDIC 1933-1983”. Abre el capítulo 3, "Establishment 
of the FDIC”, y baja hasta la sección titulada "The Banking 
Crisis of 1933”, y a la sección titulada "Federal Deposit 
Insurance Legislation”. Lee esta sección y después contes¬ 
ta a las siguientes preguntas: 

a. El Presidente Roosevelt juró su cargo el 4 de marzo de 
1933. ¿Cuál fue uno de sus primeros actos oficiales en 
respuesta a la crisis bancaria? 

b. ¿Cuántos bancos suspendieron sus operaciones en 
1933? 

c. ¿Quién fue el principal ponente del Seguro Federal de 
Depósitos en el Congreso? 

d. ¿Hasta qué cantidad cubría el fondo temporal del segu¬ 
ro federal de depósitos? 


9. La Oficina de Responsabilidad del Gobierno de EE. UU 
(GAO) hace estudios que respaldan las decisiones del 
Congreso. Después de la crisis del fondo Long-Term 
Capital Management (LTCM), la GAO publicó un resumen 
de los acontecimientos de la crisis que se encuentra en 
http://www.gao.gov/products/GGD-00-3. Lee el resumen y 
después contesta a las siguientes preguntas. 

a. ¿Qué cuantía de su capital perdió LTCM en 1998? 

b. ¿Por qué el GAO sacó la conclusión de que LTCM era 
capaz de establecer posiciones negociadas deudoras de 
un tamaño que exponía al sistema bancario a un riesgo 
sistémico? 

c. ¿Cuál fue la recomendación del Grupo de Trabajo del 
Presidente respecto a la Comisión del Mercado de 
Valores de EE. UU. (SEC) y la Comisión del Mercado 
de Futuros (CFTC)? 


<5^ www.worthpublishers.com/krugmanwells 


Courtesy Garney Companies, tnc. 
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empresa c r“°l : Cebando la bomba 



Antiguamente, cuando pocos estadounidenses tenían auto¬ 
móviles y mucha más gente vivía en zonas rurales y sacaba 
su agua de pozos, los que defendían la expansión fiscal uti¬ 
lizaban diversas metáforas. En lugar de decir, como hizo 
el Presidente Obama, que había que darle a la economía 
un "empujón para arrancar”, ellos hablaban de "cebar la 
bomba”. Entonces era necesario frecuentemente añadir 
agua a las anticuadas bombas de mano para que pudieran 
sacar agua del pozo; del mismo modo, razonaba la gente, 
primero hay que añadir fondos a la economía para que 
después pueda producir empleos y renta. 

En el caso del estímulo de Obama, cebar la bomba era 
algo más que una metáfora: algunos de los más obvios 
beneficiarios eran empresas que fabricaban... bombas 
hidráulicas. La Ley de Recuperación asignó 7 mil millones 
de dólares para proyectos de agua potable y de aguas resi¬ 
duales, creando muchas oportunidades para las empresas 
dedicadas a estas cuestiones. 

Un caso especial fue Garney Construction, una empre¬ 
sa de la ciudad de Kansas especializada en proyectos de 


agua y alcantarillado, cuyo lema es "Avanzando Agua”. En 
el verano de 2009, Garney había ganado adjudicaciones 
para trabajar en nueve proyectos de agua y alcantarillado 
que eran financiados en parte o en su totalidad por la Ley 
de Recuperación. 

Ninguno de estos proyectos de infraestructuras fue 
concebido como una forma de gastar más dinero; todos 
eran proyectos que las administraciones estatales o locales 
habían estado planificando para hacer en algún momento. 
"Pienso que la mayoría de estos proyectos estaban aparca¬ 
dos en una estantería, esperando financiación”, le contó a 
un periódico económico local el presidente de Garney. 

Aunque este estímulo fue bueno para Garney, no fue 
exactamente una fuente desbordante de financiación. En 
2007, Estados Unidos gastó alrededor de 100 mil millones 
de dólares en infraestructuras de canalizaciones de agua 
y aguas residuales; el suplemento de 7 mil millones proce¬ 
dente del estímulo, no todo obtenido en el mismo año, era 
en comparación, más bien una gota de agua en un cubo. 
En efecto, Garney explicó que solo un 10% de su trabajo 
provenía de fondos del estímulo. Y que, incluso contando 
con el estímulo, la empresa tuvo menos trabajo que el que 
había tenido dos años antes. 

Con todo, Garney y otras empresas dedicadas a la 
infraestructura de la conducción de agua, obtuvieron 
algún beneficio de la Ley de Recuperación. 

CUESTIONES PARA REFLEXIONAR 

1. Algunos de los detractores de la expansión fiscal la han acu¬ 
sado de consistir en proyectos para dar trabajo de poco valor 
social. ¿Qué nos indica el caso de Garney a este respecto? 

2. Basándote en este caso, ¿dirías que el gasto del gobierno esta¬ 
ba compitiendo con el sector privado por recursos escasos? 

3. Si un proyecto de agua o alcantarillado es algo que finalmente 
queremos hacer, ¿es el punto bajo de una recesión un buen o 
un mal momento para realizar dicho proyecto? ¿Por qué? 
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empresarial : El regalo perfecto: dinero o una tarjeta de regalo 



Siempre es muy agradable cuando alguien te muestra su 
aprecio dándote un regalo. En los últimos años, cada vez 
más personas han querido mostrar su aprecio regalando 
tarjetas de regalo, tarjetas de plástico de prepago que emi¬ 
ten algunas tiendas o superficies comerciales y que pueden 
utilizarse para comprar en sus establecimientos. La expen¬ 
dedora de tarjetas de regalo GiftCardUSA.com afirma que 
su tarjeta de regalo es el artículo más vendido en el 80% 
de las 100 mejores tiendas o superficies comerciales de 
EE. UU. ¿Qué podría ser más simple y útil, tal es el argu¬ 
mento, que permitir que el obsequiado u obsequiada escoja 
lo que desee? Y, ¿no es una tarjeta de regalo más personal 
que el dinero o un cheque metido en un sobre? (Y además, 
las tarjetas de regalo tienen bonitos diseños). 

Actualmente, sin embargo, varios sitios de Internet 
están obteniendo un beneficio por el hecho de que fre¬ 
cuentemente los obsequiados con tarjetas de regalo están 
dispuestos a vender sus tarjetas con un descuento -a veces 
con un descuento bastante grande- para convertirlas en el 
frío e impersonal dinero. 

Uno de estos sitios es PlasticJungle.com. En el momento 
en que se está escribiendo este libro, ofrece comprar tarjetas 
de regalo de Whole Foods pagando al vendedor el 95,55% del 
valor nominal de la tarjeta (por ejemplo, el vendedor de una 
tarjeta con un valor de 100 $, recibiría 95,55 $ en efectivo). 
Pero, en cambio, ofrece solo el 78,75% del valor nominal de 
una tarjeta de regalo de American Eagle Outfitters. Plástic 
Jungle.com obtiene un beneficio porque revende las tarjetas 
que compra cobrando un suplemento sobre lo que pagó; por 
ejemplo, la tarjeta que compra al 78,75% de su valor nomi¬ 
nal, la revende al 87% de su valor nominal. 

Muchos consumidores pueden estar dispuestos a ven¬ 
der sus tarjetas de regalo con bastante descuento para 


convertirlas en efectivo, pero las tiendas tienen bastante 
interés en promover su utilización en lugar de vender 
cobrando en efectivo. De acuerdo con GiftCardUSA.com, 
entre un 5% y un 15% de las tarjetas de regalo nunca sé 
ejecutan. Estos dólares no ejecutados van a parar a las 
tiendas, lo que hace que sean una línea de negocio alta¬ 
mente rentable. El Wall Street Journal calculó el valor de 
la "ruptura", la cuantía de una tarjeta de regalo que va 
a parar a la tienda en lugar de al obsequiado, en 41 mil 
millones de dólares entre 2005 y 2011. 

¿Cómo se produce la ruptura? Las personas pierden 
las tarjetas. O gastan solo 47 $ de una tarjeta de 50 $, 
considerando que no merece la pena volver a la tienda 
para gastar esos últimos 3 $. Además, algunas tiendas 
imponen una comisión por el uso de la tarjeta, o hacen 
tarjetas con una fecha de caducidad, de la que se olvidan 
los consumidores. Y si una tienda entra en suspensión 
de pagos, el valor de cualquier tarjeta de regalo emitida 
desaparece también. 

Además de la ruptura, las tiendas se benefician cuan¬ 
do un cliente intenta comprar utilizando todo el valor de 
la tarjeta de regalo y se encuentra con que es muy difícil 
gastar exactamente el valor de la misma; en lugar de eso, 
gastan más del valor de la tarjeta, algunas veces gastando 
incluso más de lo que hubieran hecho de no poseer la tar¬ 
jeta de regalo. 

Las tarjetas de regalo son tan beneficiosas para las 
tiendas que muchas de ellas, que premiaban la lealtad de 
sus clientes con cheques de rebajas, han pasado a emitir 
tarjetas de regalo. Como afirmó un comentarista al querer 
explicar por qué las tiendas prefieren las tarjetas de regalo 
a los cheques de rebajas, "Nadie se olvida de gastar dinero . 

CUESTIONES PARA REFLEXIONAR 

1. ¿Por qué los poseedores de tarjetas de regalo están dispuestos 
a venderlas por un valor en efectivo inferior a su valor nominal? 

2 . ¿Por qué las tarjetas de regalo de superficies comerciales 
como Walmart, Home Depot y Whole Foods se venden con un 
descuento menor que las de American Tagle Outfitters y Dick 
Sporting Goods? 

3. Utiliza tu contestación a la cuestión 2 para explicar por qué el 
efectivo nunca “se vende” con descuento. 

4 . Explica por qué los vendedores prefieren premiar a sus clientes 
fieles con tarjetas de regalo en vez de con cheques con rebajas. 

5. La legislación reciente restringió la posibilidad de que los ven¬ 
dedores puedan imponer comisiones y fechas de caducidad a 
sus tarjetas de regalo y exigió mayor claridad de sus condicio¬ 
nes. ¿Por qué crees que el Congreso aprobó esta legislación? 
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empresarial l PIMCO apuesta por el dinero barato 



La Pacific Investment Management Company (Compañía 
de Gestión de Inversión del Pacífico), generalmente cono¬ 
cida como PIMCO, es una de las más grandes empresas 
de inversión del mundo. Entre otras cosas, dirige PIMCO 
Total Return, el mayor fondo de inversión del mundo. Bill 
Gross, al que vemos en la foto, es el presidente de PIMCO, 
es muy famoso por su habilidad para predecir las tenden¬ 
cias de los mercados financieros, especialmente de los 
mercados de bonos, en los que PIMCO hace gran parte de 
sus inversiones. 

En el otoño de 2009, Gross decidió invertir una mayor 
cantidad de los activos de PIMCO en deuda pública esta¬ 
dounidense a largo plazo. Esto equivalía a apostar a que 
los tipos de interés a largo plazo caerían. Esta apuesta fue 
especialmente interesante porque era la contraria a la que 
muchos otros inversores estaban haciendo. Por ejemplo, en 
noviembre de 2009, el banco de inversión Morgan Stanley 
comunicó a sus clientes que esperaba un fuerte aumento 
de los tipos de interés a largo plazo. 

¿Qué había detrás de la apuesta de PIMCO? Gross 
explicó las razones de su empresa en su comentario de 
septiembre de 2009. Sugirió que el desempleo seguramen¬ 
te seguiría siendo elevado y la inflación reducida. "Los 
tipos de interés de las autoridades monetarias de todo el 
mundo” afirmó -entendiendo por tales los tipos de los 
fondos federales en EE. UU. y sus equivalentes en Europa 
y en el resto del mundo- "seguirán siendo bajos durante 
mucho tiempo." 

El punto de vista de PIMCO era totalmente contrario 
al de otras instituciones: Morgan Stanley esperaba que los 
tipos a largo plazo subirían, en parte porque predecía que 
la Reserva Federal aumentaría el tipo de los fondos fede¬ 
rales en 2010. 


¿Quién tuvo razón? Casi toda, PIMCO. Como puede 
verse en la figura adjunta, el tipo de interés de los fondos 
federales permaneció cerca de cero, y los tipos de interés 
a largo plazo disminuyeron a lo largo de casi todo 2010, 
aunque aumentaron algo a finales del año a medida que 
los inversores empezaron a sentirse más optimistas respec¬ 
to al crecimiento económico. Morgan Stanley, que había 
apostado por tipos de interés crecientes, de hecho se excu¬ 
só ante sus clientes por haberse equivocado tanto. 

La predicción de Bill Gross, sin embargo, fue mucho 
menos precisa en 2011. Anticipando que a mediados de 
2011 EE. UU. tendría una economía mucho más fuerte que 
provocaría inflación, Gross apostó fuertemente contra los 
bonos del gobierno estadounidense a principios de ese año. 
Pero esta vez se equivocó, ya que el crecimiento siguió sien¬ 
do débil. Al final del verano de 2011, Gross se dio cuenta de 
su error al ver que los bonos aumentaban de valor, y que 
el valor de sus fondos disminuía. En su declaración al Wall 
Street Journal , admitió que había "perdido sueño" con su 
apuesta y la consideró un "error”. 

j¡§ CUESTIONES PARA REFLEXIONAR 

1. ¿Por qué la expectativa de PIMCO de que el desempleo segui¬ 
ría siendo alto y la inflación baja le llevó a prever que los tipos 
de interés de las autoridades monetarias se mantendrían bajos 
durante mucho tiempo? 

2 . ¿Por qué el hecho de que los tipos de interés de la autoridad 
monetaria sean bajos sugiere que los tipos de interés a largo 
plazo también lo sean? 

3 . ¿Qué podría haber causado que subieran los tipos de interés a 
largo plazo a finales de 2010, a pesar de que el tipo de interés 
de los fondos federales seguía siendo cero? 


El tipo de interés de los fondos federales y los tipos 
de interés a largo plazo en 2009 - 2011 
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Fuente: Banco de la Reserva Federal de San Luis. 
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Comercio internacional, flujos 
de capital y tipos de cambio 


COMPONENTES DE AUTOMÓVIL Y 
RUIDOS DE SUMIDERO 



El comercio internacional mejora el bienestar de los productores mexicanos de componentes 
de automóvil, así como el de los compradores y vendedores estadounidenses de automóviles 


S I VISITAS UNA EXPOSICIÓN DE AUTOMÓVI- 
les, comprobarás que la probabilidad 
de que la mayoría de los modelos expues¬ 
tos se haya fabricado en Estados Unidos 
es grande. Aunque sean Nissans, Hondas 
o Volkswagens, la mayoría de los auto¬ 
móviles vendidos en EE. UU. fueron fabri¬ 
cados en ese país por sus Tres Grandes 
Empresas de automóviles, o por empresas 
subsidiarias de fabricantes extranjeros. 
Los automóviles se montan en el "Callejón 
de Autos", un corredor que discurre de 
norte a sur y que puede delimitarse apro¬ 
ximadamente como el espacio compren¬ 
dido entre la autopista interestatal 65, que 
une Chicago con Mobile, y la interestatal 
75, que va desde Detroit hasta el oeste de 
Florida. 

Aunque el automóvil que estés miran¬ 
do puede haber sido producido en Estados 
Unidos, una parte importante del mismo 
probablemente se ha fabricado en otro 
país, seguramente en México. Desde la 
década de 1980, la producción estadouni¬ 
dense de automóviles ha dependido cada 
vez más de fábricas situadas en México 
para producir componentes intensivos en 
trabajo, tales como las piezas de los asien¬ 
tos -productos que utilizan una propor¬ 
ción elevada de trabajo en su fabricación. 

Los cambios de la política económica a 
lo largo de los años han contribuido enor¬ 
memente a que en EE. UU. surjan impor¬ 
taciones a gran escala de componentes 
de automóvil hechos en México. Hasta los 


años ochenta, México tenía un sistema de 
protección comercial -impuestos y regu¬ 
laciones que limitan las importaciones- 
que, al mismo tiempo que obstaculizaba 
la importación de bienes manufacturados 
estadounidenses, incitaba a la industria 
mexicana a centrarse en vender a los 
consumidores mexicanos en lugar de a un 
mercado más amplio. En 1985, sin embar¬ 
go, el gobierno mexicano empezó a des¬ 
mantelar gran parte de su política protec¬ 
cionista, fomentando el comercio con los 
Estados Unidos. En 1993 hubo un empujón 
adicional, con la firma por Estados Unidos, 
México y Canadá, del Acuerdo de Libre 
Comercio de América del Norte (en inglés, 
NAFTA), que eliminó la mayoría de los 
impuestos sobre el comercio entre los tres 
países, e instituyó garantías de que las 
inversiones empresariales en México esta¬ 
rían protegidas de cambios arbitrarios de 
política económica. 

El acuerdo NAFTA fue muy critica¬ 
do cuando entró en vigor: los trabajado¬ 
res mexicanos recibían salarios que eran 
aproximadamente solo un 10% de los de 
sus colegas estadounidenses, y muchos 
expresaron su preocupación de que en los 
Estados Unidos se perdieran puestos de 
trabajo por la competencia de salarios más 
bajos. Se hizo famosa la expresión del can¬ 
didato a presidente de EE. UU. en 1992, 
Ross Perot, advirtiendo de que habría 
un "gran ruido de sumidero" cuando las 
manufacturas de EE. UU. se trasladaran 


QUÉ APRENDEREMOS 
EN ESTE CAPÍTULO 


I Cómo la ventaja comparativa genera 
ganancias del comercio internacional 
para ambas partes. 

) Las fuentes de la ventaja comparativa 
internacional. 

* Quién gana y quién pierde en el 
comercio internacional, y por qué las 
ganancias son mayores que las pérdidas. 

* Cómo los aranceles y las cuotas a la 
importación provocan ineficiencias y 
reducen el excedente total. 

* El significado de las cuentas de la 
balanza de pagos y los determinantes de 
los flujos internacionales de capital. 

* El papel desempeñado por los mercados 
de divisas y por el tipo de cambio. 

a México. Y aunque las predicciones apo¬ 
calípticas acerca del impacto de NAFTA 
no se cumplieron, el acuerdo sigue siendo 
controvertido hoy en día. 

La mayoría de los economistas no esta¬ 
ban de acuerdo con los que veían a NAFTA 
como una amenaza a la economía esta¬ 
dounidense. Vimos en el capítulo 2 cómo 
el comercio internacional puede generar 
ganancias para ambos participantes. La 
mayor parte de los economistas creían que 
la misma lógica era aplicable a NAFTA, 
que el tratado haría más ricos tanto a los 
Estados Unidos como a México. Pero hacer 
que una nación en su conjunto sea más rica 
no es lo mismo que mejorar el bienestar de 
todos los que viven un país, y había y hay 
razones para pensar que NAFTA perjudica 
a algunos ciudadanos estadounidenses 

Hasta ahora hemos analizado la econo¬ 
mía como si fuera autosuficiente, como si 
la economía produjera todos los bienes y 
servicios que consume, y viceversa. Esto 
es cierto, por supuesto, para la economía 
mundial en su conjunto. Pero no es cierto 
para cualquier país individual. Suponer 
la autosuficiencia habría sido mucho más 
acertado hace 50 años, cuando Estados 
Unidos exportaba solo una pequeña frac¬ 
ción de lo que producía e importaba solo 
una pequeña fracción de lo que consumía. 

Desde entonces, sin embargo, tanto las 
importaciones como las exportaciones de los 
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Estados Unidos han crecido mucho más rápi¬ 
damente que la economía estadounidense en 
su conjunto. Además, en comparación con 
los Estados Unidos, otros países tienen una 
proporción mucho mayor de comercio exterior 
respecto al tamaño de sus economías. Para 


tener una visión completa de cómo funcio¬ 
nan las economías nacionales, tenemos que 
entender el comercio internacional. 

Este capítulo examina la interacción de 
las economías nacionales. Empezaremos 
analizando la economía del comercio 


internacional. Una vez que estable^ 
sus bases, pasaremos a analizar cómo el 
comercio y los flujos de capital forman 
parte de las cuentas de la balanza de 
pagos. Acabaremos estudiando los factores 
que determinan los tipos de cambio. 


Los bienes y servicios comprados a 
otros países son importaciones; los 
bienes y servicios vendidos a otros 
países son exportaciones. 

La globaiización es el fenómeno 
del crecimiento de los vínculos 
económicos entre países. 



La ventaja comparativa y el comercio 
internacional * 

os Estados Unidos compran piezas de automóviles -y muchos otros bienes y 
servicios- a otros países. Al mismo tiempo, venden muchos bienes y servicios a 
otros países. Los bienes y servicios comprados al extranjero son las importacio¬ 
nes; los bienes y servicios vendidos al extranjero son las exportaciones. 

Como hemos visto en el relato inicial de este capítulo, las importaciones y las 
exportaciones están desempeñando un papel cada vez más importante en la econo¬ 
mía de los Estados Unidos -y en cualquier economía. Durante los últimos cincuenta 
años, tanto las importaciones como las exportaciones estadounidenses han crecido 
más deprisa que la economía. El panel (a) de la figura 19-1 muestra el crecimiento 
del valor de las importaciones y de las exportaciones como porcentaje del producto 
interior bruto (PIB). El panel (b) muestra las importaciones y las exportaciones como 
porcentaje del PIB de una serie de países. Refleja que el comercio internacional es 
considerablemente más importante para muchos otros países que para los Estados 
Unidos (Japón es una excepción). 

El comercio exterior no es la única vía por la que los países interactúan económi¬ 
camente. En el mundo moderno, los inversores de un país frecuentemente invierten 
fondos en otra nación; muchas empresas son multinacionales, con filiales que operan 
en varios países; y un número cada vez mayor de personas trabajan en países que no 
son su país de origen. El crecimiento de todos estos tipos de vínculos económicos 
entre países es lo que frecuentemente se llama globaiización. 


figura 19-1 La importancia cada vez mayor del comercio internacional 

(a) Importaciones y exportaciones de EE. UU., 1960-2010 (b) Importaciones y exportaciones de diferentes países, 2010 

Porcentaje 
del PIB 
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Vamos a empezar centrándonos sobre todo en el comercio internacional. Para 
entender por qué hay comercio internacional y por qué los economistas creen que es 
beneficioso para la economía, primero repasaremos el concepto de "ventaja compa¬ 
rativa". 


El modelo ricardiano del comercio 
internacional analiza el comercio 
internacional bajo el supuesto de 
que los costes de oportunidad son 
constantes. 




Una reinterpretación de las posibilidades de producción 
y de la ventaja comparativa 

Para producir componentes de automóvil cualquier país tiene que utilizar recursos 
-tierra, trabajo, capital, y así sucesivamente- que podrían haber sido utilizados para 
producir otras cosas. La producción potencial de otros bienes a la que el país ha de 
renunciar para producir un componente de automóvil es el coste de oportunidad de 
ese componente. 

En algunos casos, es fácil ver por qué el coste de oportunidad de producir un 
bien es especialmente bajo en un país determinado. Consideremos, por ejemplo, las 
gambas -muchas de las que se consumen en Estados Unidos proceden ahora de pis¬ 
cifactorías situadas en Vietnam o Tailandia. Es mucho más fácil producir gambas en 
Vietnam, donde el clima es casi ideal y donde hay largas extensiones de costa aptas 
para la instalación de piscifactorías, que en los Estados Unidos. Por el contrario, 
otros bienes son más fáciles de producir en los Estados Unidos que en Vietnam. Por 
ejemplo, Vietnam carece de la base de trabajadores cualificados y del conocimiento 
tecnológico que hace que los Estados Unidos sean tan buenos produciendo artículos 
de alta tecnología. Por tanto, el coste de oportunidad de una tonelada de gambas en 
lérminos de otros bienes, como por ejemplo aviones, es mucho menor en Vietnam que 
en los Estados Unidos. 

En otros casos, las cosas no son tan obvias. Es tan fácil producir componentes 
de automóvil en Estados Unidos como en México, y los trabajadores mexicanos que 
hacen esos componentes son, por supuesto, menos eficientes que sus colegas estadou¬ 
nidenses. Pero los trabajadores mexicanos son muchísimo menos eficientes que los 
de Estados Unidos en otras áreas, como por ejemplo, la producción de aviones o la 

producción química. Esto quiere decir que dedicar un trabajador mexicano a produ- , 

cir componentes de automóvil reduce la producción de otros bienes menos que si se 

dedica un trabajador de los Estados Unidos a producir componentes de automóvil. Es 

decir, el coste de oportunidad de producir componentes de automóvil en México es 

menor que en los Estados Unidos. 

Por eso decimos que México tiene una ventaja comparativa en la producción de 
componentes de automóvil. Recordemos la definición de ventaja comparativa que 
vimos en el capítulo 2: un país tiene ventaja comparativa en la producción de un bien 
o un servicio si el coste de oportunidad de producir ese bien o ese servicio, es menor en 
ese país que en otros países. 

La figura 19-2 ofrece un ejemplo numérico imaginario de ventaja comparativa 
en el comercio internacional. Suponemos que solo se producen y se consumen dos 
bienes, piezas de automóvil y aviones, y que en el mundo solo hay dos países, Estados 
Unidos y México. (En la vida real, las piezas de automóvil no valen nada sin carroce¬ 
rías donde colocarlas, pero de momento, dejemos este problema a un lado). El grá¬ 
fico muestra las fronteras de posibilidades de producción hipotéticas de los Estados 
Unidos y de México. 

Como hicimos en el capítulo 2, simplificaremos el modelo suponiendo que las 
líneas son rectas, como las de la Figura 2-1, en vez de las más realistas curvas cón¬ 
cavas respecto al origen que aparecían en la Figura 2-2. Una frontera recta significa 
que el coste de oportunidad de un componente de automóvil en términos de aviones 
es constante en los dos países -no depende de cuántas unidades de cada bien produce 
ese país. El análisis del comercio internacional bajo el supuesto de que los costes de 
oportunidad son constantes, lo que da lugar a que las fronteras de posibilidades de 
producción sean líneas rectas, se conoce con el nombre de modelo ricardiano del 
comercio internacional, en recuerdo del economista inglés David Ricardo, que 
introdujo este análisis a principios del siglo diecinueve. 

En la Figura 19-2 hemos agrupado los componentes de automóviles en lotes de 
10.000, de modo que, por ejemplo, un país que produce 500 lotes, está produciendo 
5 millones de componentes individuales. En la figura se puede ver que los Estados 
Unidos pueden producir 2.000 aviones si no producen ningún componente de auto- 
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figura 19-2 Ventaja comparativa y Frontera de Posibilidades de Producción (FPP) 


(a) Frontera de Posibilidades de Producción de los Estados Unidos 



Cantidad de componentes 
de automóvil (lotes de 10.000) 



En los Estados Unidos, el coste de oportunidad de un lote 
de componentes de automóvil en términos de aviones es 2: 
por cada lote adicional de componentes que se producen, 
hay que dejar de producir dos aviones. En México, el coste 
de oportunidad de un lote de componentes de automóvil 
en términos de aviones es 1/2: por cada lote adicional de 
componentes que se producen hay que dejar de producir 
medio avión. Como consecuencia, Estados Unidos tiene 


una ventaja comparativa en la producción de aviones y 
México tiene una ventaja comparativa en la producción de 
componentes de automóvil. En autarquía, cada país está 
obligado a consumir solo lo que produce: 1.000 aviones 
y 500 lotes de componentes de automóvil en el caso de 
Estados Unidos; 500 aviones y 1.000 lotes de componen¬ 
tes de automóvil en el caso de México. 


La autarquía es una situación en la móvil, o 1.000 lotes de componentes si no producen ningún avión. Por tanto, la pen¬ 
que un país no comercia con otros diente de la frontera de posibilidades de producción de los Estados Unidos, o FPP, es 

países. -2.000/1.000 = -2. Es decir, para producir un lote más de componentes de automóvil, 

Estados Unidos tiene que renunciar a la producción de 2 aviones. 

De forma similar, México puede producir 1.000 aviones si no produce ningún 
componente de automóvil, o 2.000 lotes de componentes de automóvil si no produce 
ningún avión. Por tanto, la pendiente de la FPP de México es -1.000/2.000 = -1/2. Es 
decir, para producir un lote más de componentes de automóvil, México tiene que 
renunciar a la producción de medio avión. 

Los economistas utilizan el término autarquía para referirse a una situación en 
la que un país no comercia con otros países. Suponemos que en autarquía los Estados 
Unidos eligen producir y consumir 500 lotes de componentes de automóvil y 1.000 
aviones. Suponemos también que en autarquía México produce 1.000 lotes de compo¬ 
nentes de automóvil y 500 aviones. 

Los dilemas a los que se enfrentan los dos países cuando no comercian están resumi¬ 
dos en la Taba 19-1. Como puede verse, Estados Unidos tiene una ventaja comparativa en 

la producción de aviones porque tienen 

tabla 19-1 Costes de oportunidad de componentes de automóvil 
y de aviones en Estados Unidos y México 

Coste de oportunidad de 
México 


Coste de oportunidad de 
los Estados Unidos 


1 lote de componentes 
de automóvil 

1 avión 


un coste de oportunidad, en términos 
de componentes de automóvil, menor 
que México: producir un avión cuesta 
en Estados Unidos solo medio lote de 
componentes, mientras que en México 
cuesta dos lotes. A su vez, México tiene 
una ventaja comparativa en la produc¬ 
ción de componentes de automóvil: 1 
lote le cuesta solo medio avión, mientras 
que en Estados Unidos cuesta 2 aviones. 

Como hemos aprendido en el capítulo 2, los dos países pueden estar mejor si 
comercian entre sí que si no comercian. Un país podrá conseguir esta mejora espe¬ 
cializándose en la producción del bien en el que tiene una ventaja comparativa y 
exportando ese bien, e importando el bien en el que tiene una desventaja comparativa. 
Veamos cómo funciona esto. 


2 aviones 

1/2 lote de componentes de 
automóvil 


1/2 avión 


2 lotes de componentes de 
automóvil 
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figura 19-3 Las ganancias del comercio internacional 

(a) Producción y consumo de los Estados Unidos 
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Producción y 
consumo de EE. UU. 
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FPP de EE. UU. 
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Cantidad de componentes de automóvil 
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(b) Producción y consumo de México 



Cantidad de componentes de automóvil 
(lotes de 10.000) 


El comercio aumenta la producción mundial de ambos bie¬ 
nes, permitiendo que los dos consuman más. Aquí, cada 
país se especializa en su producción como consecuencia 
del comercio: los Estados Unidos se concentran en la pro¬ 


ducción de aviones y México se concentra en la produc¬ 
ción de componentes de automóvil. La producción mundial 
de los dos bienes aumenta, lo que implica que ambos paí¬ 
ses pueden consumir más de los dos bienes. 


Las ganancias del comercio internacional 

La Figura 19-3 ilustra cómo los dos países pueden obtener ganancias a partir de la 
especialización y del comercio, y para ello muestra una reorganización de la produc¬ 
ción y del consumo que permite que cada uno de los dos países produzca y consuma 
más de ambos bienes. El panel (a) sigue representando a los Estados Unidos, y el (b) a 
México. En cada panel se indican de nuevo la producción y el consumo de autarquía 
que hemos supuesto en la Figura 19-2. Sin embargo, en cuanto se hace posible el 
comercio, todo cambia. Con comercio, cada país puede pasar a producir solo el bien 
en el que tiene una ventaja comparativa -aviones en Estados Unidos y componentes 
de automóvil en México. Puesto que la producción mundial de ambos bienes es ahora 
mayor que en autarquía, el comercio hace posible que los dos países consuman más 
de ambos bienes. 

La Tabla 19-2 resume las variaciones que se producen como consecuencia del 
comercio y muestra por qué pueden ganar los dos países. La parte izquierda de la 
tabla muestra la situación de autarquía, antes del comercio, en la que cada país tiene 
que producir los bienes que consume. La parte derecha muestra lo que ocurre como 
consecuencia del comercio. Con comercio, los Estados Unidos se especializan en la 
producción de aviones, produciendo 2.000 aviones y ninguna componente de automó¬ 
vil. México se especializa en la producción de componentes de automóvil, producien¬ 
do 2.000 lotes de estos y ningún avión. 


TABLA 19-2 


Estados 

Unidos 


México 


Cómo se benefician del comercio los Estados Unidos y México 



En autarquía 

Con comercio 


Producción 

Consumo 

Producción 

Consumo 

Ganancias del 
intercambio 

Lotes de componentes 
de automóvil 

500 

500 

0 

750 

+250 

Aviones 

1.000 

1.000 

2.000 

1.250 

+250 

Lotes de componentes 
de automóvil 

1.000 

1.000 

2.000 

1.250 

+250 

Aviones 

500 

500 

0 

750 

+250 
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El resultado es un aumento de la producción mundial total de los dos bienes. 
Como se puede ver en la segunda columna por la derecha de la Tabla 19-2, que mues¬ 
tra el consumo con comercio, Estados Unidos puede consumir más aviones y más 
componentes de automóvil que antes, a pesar de que ya no produce componentes de 
automóvil, porque los puede importar de México. A su vez, México también puede 
consumir más cantidad de los dos bienes, a pesar de que ya no produce aviones, por¬ 
que los puede importar de los Estados Unidos. 

La clave de esta ganancia mutua es el hecho de que el comercio libera a los dos paí¬ 
ses de la autosuficiencia -la necesidad de producir la misma combinación de bienes 
que consumen. Puesto que cada uno de los dos países se puede concentrar en producir 
el bien en el que tiene una ventaja comparativa, la producción total mundial aumenta, 
permitiendo un mayor nivel de vida a ambas naciones. 

En este ejemplo simplemente hemos supuesto las cestas de consumo de los dos 
países después del comercio. En realidad, las decisiones de consumo de un país 
dependen de las preferencias de sus residentes y de los precios relativos -los precios de 
un bien en términos de otro en los mercados internacionales. Aunque no hemos dado 
explícitamente el precio de los aviones en términos de componentes de automóvil, ese 
precio está implícito en nuestro ejemplo: México vende a los Estados Unidos los 750 
lotes de componentes de automóvil que consume, a cambio de los 750 aviones que 
consume México; por tanto, 1 lote de componentes se intercambia por 1 avión. Esto 
nos dice que, en nuestro ejemplo, el precio de un avión en el mercado mundial debe 
ser igual al precio de un lote de 10.000 componentes de automóvil. 

Un requisito que tienen que satisfacer los precios relativos es que ningún país 
pague un precio relativo mayor que su coste de oportunidad de obtener el bien en 
autarquía. Es decir, los Estados Unidos no pagarán más de 2 aviones por cada lote de 
10.000 componentes de automóvil que compren a México, y México no pagará más 
de dos lotes de 10.000 componentes por cada avión que compre a los Estados Unidos. 
Una vez que se cumple este requisito, los precios relativos de los bienes en los merca¬ 
dos internacionales se determinan por la oferta y la demanda -y en la próxima sección 
volveremos a la oferta y a la demanda en el comercio internacional. Pero antes, pro¬ 
fundicemos un poco más en la naturaleza de las ganancias del comercio. 


Ventaja comparativa frente a ventaja absoluta 



Es fácil aceptar la idea de que Vietnam y Tailandia tienen una ventaja comparativa 
en la producción de gambas: tiene un clima tropical más adecuado para la cría del 
marisco que cualquier parte de los Estados Unidos (incluida la costa del Golfo) y 
tiene grandes cantidades de costa apta para esa actividad. Por eso los Estados Unidos 
importan gambas de Vietnam y de Tailandia. En otros casos, sin embargo, cuesta más 
entender por qué importamos ciertos bienes del exterior. 

La importación por Estados Unidos de componentes de automóvil fabricados 
en México es un caso ilustrativo. No hay nada en el clima ni en los 
recursos de México que haga a este país especialmente bueno en la 
fabricación de componentes de automóvil. De hecho, es casi seguro que 
producir un asiento de automóvil o un conjunto de cables en Estados 
Unidos requiere menos horas de trabajo que producirlos en México. 

¿Por qué, entonces, Estados Unidos compra componentes de auto¬ 
móvil a México? Porque las ganancias del comercio dependen de la 
ventaja comparativa , no de la ventaja absoluta. Efectivamente, se nece¬ 
sita menos trabajo para producir un conjunto de cables eléctricos en 
Estados Unidos que en México. Es decir, la productividad de los traba¬ 
jadores mexicanos que producen componentes de automóvil es menor 
que las de sus colegas estadounidenses. Pero lo que determina la ven¬ 
taja comparativa no es la cantidad de recursos que se necesitan para 
producir un bien, sino el coste de oportunidad de ese bien -aquí, la 
cantidad de otros bienes que hay que dejar de producir para producir 
un asiento de automóvil. Y el coste de oportunidad de los componentes 
de automóvil es menor en México que en los Estados Unidos. 

Veamos cómo funciona esto: en la industria de componentes de 
automóvil, los trabajadores de México tienen baja productividad com- 
Con su clima tropical, Vietnam y Tailandia tienen una venta- parados con los trabajadores de los Estados Unidos. Pero la productivi- 
ja comparativa en la producción de gambas. dad de los trabajadores de México, comparada con la de los trabajado- 
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res estadounidenses, es aún menor en otras industrias. Puesto que la productividad de 
los trabajadores mexicanos en industrias distintas a la manufactura de componentes 
de automóvil es relativamente muy baja, producir cables para automóviles en México, 
aunque requiera utilizar una gran cantidad de trabajo, no exige renunciar a la pro¬ 
ducción de grandes cantidades de otros bienes. 

En los Estados Unidos ocurre lo contrario: la muy alta productividad en otras 
industrias (como en la de bienes de alta tecnología) implica que producir un asiento 
de automóvil, aunque no requiera mucho trabajo, obligue a sacrificar grandes can¬ 
tidades de otros bienes. Por tanto, el coste de oportunidad de producir componentes 
de automóvil es menor en México que en los Estados Unidos. A pesar de su menor 
productividad, México tiene una ventaja comparativa en la producción de muchos 
componentes de automóvil, aunque los Estados Unidos tengan una ventaja absoluta. 

La ventaja comparativa de México en los componentes de automóvil se refleja en los 
mercados mundiales a través de los salarios que se pagan a los trabajadores mexica¬ 
nos. Esto es así porque los salarios de un país reflejan, en general, su productividad del 
trabajo. En los países en los que el trabajo es muy productivo en muchas industrias, los 
empresarios están dispuestos a pagar salarios altos para atraer a los trabajadores, de 
modo que la competencia entre los empleadores genera una tasa salarial global alta. En 
los países en los que el trabajo es menos productivo, la competencia por los trabajadores 
es menos intensa y los salarios, como consecuencia, son más bajos. 

Como veremos en la siguiente “Comparación global”, de hecho hay una fuerte 
relación entre los niveles globales de productividad y los salarios en todo el mundo. 
Puesto que México tiene generalmente una productividad baja, sus salarios también 
son relativamente bajos. Los bajos salarios, a su vez, le dan a México una ventaja de 
costes en la producción de bienes en los que su productividad es solo moderadamente 
baja, como los componentes de automóvil. El resultado es que resulta más barato 
producir estos componentes en México que en los Estados Unidos. 

El tipo de comercio que tiene lugar entre economías con salarios bajos y con baja 
productividad como México, y economías con salarios altos y con alta productividad 
como Estados Unidos, hace que surjan dos percepciones erróneas. Una, la falacia 
del empobrecimiento de los trabajadores , es la creencia de que, cuando un país con 
salarios altos importa bienes producidos por trabajadores que cobran salarios bajos, 


/ m 


MPARACION i 

global 


PRODUCTIVIDAD Y SALARIOS EN EL MUNDO 


¿Es verdad que tanto el argumento del empobrecimiento de 
los trabajadores, como el de la explotación de los trabajadores, 
son falacias? Sí, lo es. La explicación real de los bajos salarios 
en los países pobres es su baja productividad global. 

El gráfico muestra las estimaciones de la productividad del 
trabajo, medida por el valor del output (PIB) por trabajador, 
y de los salarios, medidos por la compensación mensual del 
trabajador medio, en varios países en 2009. Tanto la producti¬ 
vidad como los salarios están expresados como porcentaje de 
la productividad y de los salarios de los Estados Unidos; por 
ejemplo, la productividad y los salarios de Japón fueron el 79% 
y el 91%, respectivamente, de los niveles estadounidenses. Se 
puede ver que hay una estrecha relación positiva entre la pro¬ 
ductividad y los salarios. La relación no es perfecta. Por ejem¬ 
plo, Alemania tiene salarios más altos de lo que podría espe¬ 
rarse a partir de su productividad. Pero la simple comparación 
de los salarios da una imagen inexacta de los costes laborales 
en los países pobres: su ventaja basada en los bajos salarios 
se ve más que compensada por su baja productividad. 
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esto tiene que perjudicar el nivel de vida de los trabajadores del pa 1S importador. La 
otra falacia de la explotación del trabajo, es la creencia de que el comercio debe 
sS perjudicial para los trabajadores de los países exportadores pobres, porque esos 
trabajadores cobran salarios muy bajos respecto a los estándares de los países ricos 
lE dos falacias ignoran la naturaleza de las ganancias del comercio tos dos paí¬ 
ses obtienen ventajas si el país más pobre, con salarios mas bajos, exporta los bienes 
en los que tiene una ventaja comparativa, aunque esa ventaja de costes en esos bienes 
dependa de sus bajos salarios. Es decir, el comercio permite que los dos países alcan- 

"""respedaím^ntetaportante entender que comprar un bien hecho por alguien que 
cobra salarios mucho más bajos que la mayoría de los trabajadores de Estados Unidos 
no significa necesariamente que te estás aprovechando de esa persona. Depende de 
Tas alternativas. Puesto que los trabajadores de los países mas pobres tienen una baja 
nroducUvtdad en todos los sectores, tienen salarios bajos tanto si producen bienes que 
se exporté a países ricos como si producen bienes que se venden en los mercados 
locales^UrTempleo que parece terrible según los estándares de los países ricos puede 

Ser El OT^ercto^ternactonal'que dTpendeTe exportaciones de bienes producios con 
hl comercio mi h d nive l de vida de un país. Esto es espe- 

crntoentecSTpÍaí^ naciones con salarios muy bajos. Por ejemplo, Bangladesh 
v otrofpaSes similares, serían mucho más pobres de lo que son -sus cudadanos 
^drían Su» pasar hambre- si no pudieran exportar bienes, como por ejemplo 
ropa, gracias a sus bajos salarios. 


Las fuentes de la ventaja comparativa 

ÍKS=SssSSS£5á£: 

diferencias internacionales en la dotación de factores , diferencias internacionales en 
la tecnología. 

Diferencias en el clima Una razón fundamental por la que el coste de °P or ju- 
nidad de producir gambas es menor 

desempeñan un papel importante 

S=2SSSSSSsrKSsa 

estadounidenses y europeos. 

S3S los madereros 

»jasirsrí^.. 

^b^.ttis E rt ríStno , e, capital 

“SSSSSSt- por dos economistas suecos en 
la P “^os d d^m e odelo son la 
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al hecho de que los productores utilizan diferentes ratios de factores productivos en 
la producción de los distintos bienes. Por ejemplo, las refinerías de petróleo utilizan 
mucho más capital por trabajador que las fábricas textiles. Los economistas utilizan 
el término intensidad de un factor para describir esta diferencia entre los bienes: 
Jas refinerías de petróleo son intensivas en capital, porque tienden a utilizar un ratio 
capital-trabajo alto, pero la producción de asientos de automóviles es intensiva en 
trabajo, porque tienden a utilizar un ratio elevado entre trabajo y capital. 

Según el modelo de Heckscher-Ohlin, un país que tiene una oferta abundante 
de un factor de producción tendrá una ventaja comparativa en los bienes cuya produc¬ 
ción sea intensiva en ese factor. Por tanto, un país que tiene abundancia relativa de 
capital, tendrá ventaja comparativa en las industrias intensivas en capital, como las 
refinerías de petróleo, pero un país que tiene abundancia relativa de trabajo tendrá 
una ventaja comparativa en las industrias intensivas en trabajo, como la producción 
de asientos de automóvil. 

La intuición básica que hay detrás de este resultado es sencilla y se basa en el coste 
de oportunidad. El coste de oportunidad de un factor determinado -el valor que el 
factor generaría en utilizaciones alternativas- es bajo en un país en el que hay abun¬ 
dancia relativa de ese factor. En relación a los Estados Unidos, México tiene abundan¬ 
cia de trabajo con baja cualificación. Como consecuencia, el coste de oportunidad de 
la producción de bienes intensivos en trabajo poco cualificado es menor en México 
que en los Estados Unidos. 

El ejemplo más elocuente de la validez del modelo de Heckscher-Ohlin es el 
comercio internacional de ropa. La producción textil es una actividad intensiva en 
trabajo: no utiliza mucho capital físico ni necesita mucho capital humano en forma 
de trabajadores altamente cualificados. Por eso, se esperaría que los países en los que 
el trabajo es muy abundante, como China y Bangladesh, tuvieran ventaja comparativa 
en la fabricación textil. Y la tienen. 

El hecho de que gran parte del comercio internacional se deba a diferencias en 
las dotaciones de los factores productivos ayuda a explicar otro fenómeno: la espe- 
cialización internacional de la producción es muchas veces incompleta. Es decir, es 
frecuente que un país mantenga cierta producción propia de un bien que importa. Un 
buen ejemplo de esto es el de los Estados Unidos y el petróleo. Arabia Saudí exporta 
petróleo a los Estados Unidos porque tiene una oferta de petróleo muy abundante en 
relación a sus otros factores productivos; los Estados Unidos exportan instrumental 
médico a Arabia Saudí porque tienen una abundante oferta de expertos en tecnología 
médica en relación a sus otros factores de producción. Pero los estadounidenses tam¬ 
bién extraen algo de petróleo, porque el volumen de sus reservas de petróleo en Texas 
y Alaska hace que sea rentable hacerlo. 

En nuestro análisis de oferta y demanda de la siguiente sección consideraremos 
que la especialización incompleta de un país es la norma. Pondremos énfasis, sin 
embargo, en que el hecho de que los países elijan a menudo una especialización 
incompleta no altera de ninguna forma la conclusión de que existen ganancias deri¬ 
vadas del comercio. 

Diferencias en la tecnología En las décadas de 1970 y 1980 Japón se convirtió 
con diferencia en el mayor exportador de automóviles del mundo, vendiendo gran¬ 
des cantidades tanto a los Estados Unidos como al resto de mundo. La ventaja com¬ 
parativa de Japón en la fabricación de automóviles no se debía al clima. Ni puede 
atribuirse fácilmente a diferencias en las dotaciones de factores: dejando aparte la 
escasez de tierra, la combinación de factores disponibles en Japón es bastante pare¬ 
cida a la de otros países avanzados. En lugar de eso, la ventaja comparativa de Japón 
en la producción de automóviles estaba basada en las mejores técnicas de produc¬ 
ción desarrolladas por sus fabricantes, que les permitían fabricar más automóviles 
que sus competidores europeos y estadounidenses, con una determinada cantidad 
de trabajo y de capital. 

La ventaja comparativa de Japón en la fabricación de automóviles era un caso de 
ventaja comparativa debida a diferencias en la tecnología -las técnicas usadas en la 
producción. 

Las causas de las diferencias tecnológicas son en cierto modo misteriosas. Unas 
veces parecen estar basadas en el conocimiento acumulado gracias a la experiencia 
-por ejemplo la ventaja comparativa de Suiza en la producción de relojes se debe a 
su larga tradición en esta actividad. Otras veces son el resultado de un conjunto de 


La intensidad de un factor en 
la producción de un bien es una 
medida de cuál es el factor que se 
utiliza en la producción en cantidades 
relativamente mayores que otros 
factores. 


Según el modelo Heckscher-Ohlin, 
un país tiene una ventaja comparativa 
en los bienes cuya producción es 
intensiva en los factores de los que el 
país dispone en abundancia. 
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PARA MENTES INQUIETAS _J 

Zos RENDIMIENTOS CRECIENTES A ESCALA Y EL COMERCIO INTERNACIONAL 


La mayoría de los estudios sobre el 
comercio internacional se centran en 
cómo las diferencias entre países -dife¬ 
rencias climáticas, en las dotaciones de 
factores y en la tecnología- generan ven¬ 
tajas comparativas nacionales. Sin embar¬ 
go, los economistas también han señalado 
otra razón del comercio internacional, el 
papel desempeñado por los rendimientos 
crecientes a escala. 

La producción de un bien se caracteriza 
por tener rendimientos crecientes a esca¬ 
la si la productividad del trabajo y la de 
otros recursos utilizados en la producción 
aumenta al aumentar la cantidad de pro¬ 
ducto. Por ejemplo, en una industria que 
se caracteriza por tener rendimientos cre¬ 
cientes a escala, para aumentar la produc¬ 
ción un 10%, se necesitaría solo un 8% 
más de trabajo y un 9% más de materias 


primas. Ejemplos de industrias con rendi¬ 
mientos crecientes a escala son la fabrica¬ 
ción de automóviles, el refino de petróleo 
y la producción de aviones jumbo, todas 
las cuales requieren grandes cantidades 
de capital. Los rendimientos crecientes a 
escala (llamados también economías de 
escala) les dan una ventaja de costes a las 
grandes empresas sobre las pequeñas, 
por lo que pueden dar lugar a un monopo¬ 
lio, una situación en la que una industria 
está formada por un solo productor. 

Pero los rendimientos crecientes a 
escala también pueden hacer surgir el 
comercio internacional. La lógica es la 
siguiente: si la producción de un bien se 
caracteriza por tener rendimientos cre¬ 
cientes a escala, tiene sentido concentrar 
la producción en unos pocos lugares 
geográficos, de modo que en cada uno 


de ellos se produzca un nivel elevado de 
output. Pero esto también significa que 
el bien solo se producirá en unos pocos 
países que lo exportarán a otros países. 

Un ejemplo que se cita muchas veces es 
el de la industria automovilística norteame¬ 
ricana: aunque tanto los Estados Unidos 
como Canadá producen automóviles y sus 
componentes, cada modelo concreto de 
componente tiende a ser producido solo 
en uno de los dos países y exportado al 
otro país. 

Los rendimientos crecientes a escala 
probablemente desempeñan un importan¬ 
te papel en el comercio de bienes manu¬ 
facturados entre países desarrollados, 
comercio que representa aproximada¬ 
mente el 25% del valor total del comercio 
mundial. 
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ZZ n un momenlo determinado, si» embargo, las diferencias iecnotó- 

gicas son una fuente fundamental de la ventaja comparativa. 


LA ECONOMÍA EN ACCIÓN 


CUALIFICACIÓN Y VENTAJA COMPARATIVA 

jem 1953 i os trabajadores estadounidenses estaban claramente mejor equipados 
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la estructura del comercio estadounidense. , i i definición de 

Resulta que la principal solución de esta paradoja ep 
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figura 19-4 Educación, intensidad en cualificación y comercio 
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Alemania 
(escala izquierda) 



activa muy cualificada, con los bienes que 
Estados Unidos importa de Bangladesh, 
donde casi la mitad de la población adulta 
es todavía analfabeta. En cada uno de los 
dos países, las industrias están ordenadas, 
en primer lugar, según su utilización de 
mano de obra cualificada. En segundo 
lugar, en cada industria, calculamos su 
participación en las exportaciones a los 
Estados Unidos. Esto nos permite repre¬ 
sentar, para cada país, varias industrias 
según su intensidad en cualificación y su 
participación en las exportaciones a los 
Estados Unidos. 

En la Figura 19-4, el eje horizontal 
representa una medida de la intensidad de 
cualificación de las diferentes industrias, 
y en el eje vertical se mide la propor¬ 
ción, en las importaciones de los Estados 
Unidos, que representa cada industria de 

Alemania (eje izquierdo) y de Bangladesh (eje derecho). Como se puede observar, las 
exportaciones de cada uno de estos dos países a los Estados Unidos reflejan su nivel 
de cualificación. La curva que corresponde a Alemania es creciente: cuanto mayor 
es la cualificación de una industria alemana, mayor es el porcentaje de sus exporta¬ 
ciones a los Estados Unidos. Por el contrario, la curva correspondiente a Bangladesh 
tiene pendiente negativa: cuanto menos intensiva en cualificación es la industria de 
Bangladesh, mayor es su porcentaje de exportaciones a los Estados Unidos. 
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Fuente: John Romalis, "Factor Proportions and the Structure of Commodity Trade," 
American Economic Review 94, n.° 1 (2004): 67-97. 


COMPRUEBA SI LO HAS ENTENDIDO 
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Las importaciones y las exporta¬ 
ciones representan una proporción 
cada vez mayor de la economía de 
los Estados Unidos y, en general, de 
la de muchos otros países. 

El crecimiento del comercio interna¬ 
cional y de otras relaciones interna¬ 
cionales se denomina globalización. 


1. En los Estados Unidos, el coste de oportunidad de una tonelada de maíz es 50 bicicletas. En 

China, el coste de oportunidad de una bicicleta es 0,01 toneladas de maíz. 

a. Explica cómo funciona la ventaja comparativa en este caso. 

b. En autarquía los Estados Unidos pueden producir 200.000 bicicletas si no producen 
nada de maíz y China puede producir 3.000 toneladas de maíz si no produce ninguna 
bicicleta. Dibuja las fronteras dé posibilidades de producción de los dos países suponien¬ 
do que los costes de oportunidad son constantes, y representando las toneladas de maíz 
en el eje de ordenadas y las bicicletas en el eje de abscisas. 

c. Con el comercio, cada país especializa su producción. Los Estados Unidos consumen 
1.000 toneladas de maíz y 200.000 bicicletas; China consume 3.000 toneladas de maíz y 
100.000 bicicletas. Indica en el gráfico los puntos de producción y de consumo, y utilíza¬ 
los para explicar las ganancias del comercio. 

2. Explica, utilizando el modelo de Heckscher-Ohlin, los siguientes ejemplos de comercio internacional: 

a. Francia exporta vino a los Estados Unidos, y los Estados Unidos exportan películas a 
Francia. 

b. Brasil exporta calzado a los Estados Unidos, y los Estados Unidos exportan maquinaria 
para fabricar calzado a Brasil. 

Las soluciones están al final del libro. 

La oferta, la demanda y el comercio 
internacional 


El comercio internacional se rige por 
la ventaja comparativa. El modelo 
ricardiano del comercio interna¬ 
cional demuestra que el comercio 
entre dos países hace que los dos 
países estén mejor que s¡ estuvie¬ 
ran en autarquía -es decir, que hay 
ganancias derivadas del comercio 
internacional. 

Las principales fuentes de ventaja 
comparativa son las diferencias 
internacionales en el clima, en la 
disponibilidad de factores y en la 
tecnología. 

El modelo Heckscher-Ohlin muestra 
cómo puede surgir una ventaja com¬ 
parativa a partir de las diferencias en 
las dotaciones de factores: los bie¬ 
nes difieren en sus intensidades en 
el uso de los factores, y los países 
tienden a exportar aquellos bienes 
que son intensivos en los factores 
que poseen en abundancia. 


os modelos sencillos de la ventaja comparativa son útiles para entender las causas 
fundamentales del comercio internacional. Sin embargo, para analizar los efectos 
del comercio internacional a un nivel más detallado y para comprender la polí¬ 
tica comercial, resulta de gran ayuda recuperar el modelo de la oferta y la demanda. 
Empezaremos estudiando los efectos de las importaciones sobre los productores y los 
consumidores nacionales, y después analizaremos el efecto de las exportaciones. 
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La curva de demanda interna de 
un bien muestra cómo la cantidad 
de un bien demandada por los 
consumidores nacionales depende del 
precio de ese bien. 

La curva de oferta interna muestra 
cómo la cantidad de un bien ofrecida 
por los productores nacionales 
depende del precio de ese bien. 

El precio internacional de un bien 
es el precio al que ese bien puede ser 
comprado o vendido en el extranjero. 


Los efectos de las importaciones 

La figura 19-5 muestra el mercado de asientos de automóviles en los Estados Unidos, 
sin tener en cuenta, de momento, el comercio internacional. Introduce algunos 
conceptos nuevos: la curva de demanda interna, la curva de oferta interna y el precio 
interior o de autarquía. 

La curva de demanda interna muestra cómo la cantidad de un bien demanda¬ 
da por los residentes en un país depende del precio de ese bien. ¿Por qué "interna’’? 
Porque los individuos que viven en otros países también pueden demandar el bien. 
Cuando introduzcamos el comercio internacional tendremos que distinguii entre las 
compras de un bien que hacen los consumidores del país y las compras del mismo 
bien hechas por los consumidores de otros países. Por tanto, la curva de demanda 
interna refleja solo la demanda de los habitantes de nuestro propio país. De igual 
modo, la curva de oferta interna muestra cómo la cantidad de un bien ofrecida por 
los productores que residen en nuestro propio país depende del precio de ese bien. 
Cuando introduzcamos el comercio internacional, tendremos que distinguir entre la 
oferta de los productores del país y la oferta externa -la oferta procedente del exterior. 

En autarquía, cuando no hay comercio internacional de asientos de automóvil, 
el equilibrio de este mercado vendría determinado por la intersección de la curva de 
oferta interna y la curva de demanda interna, el punto A. El precio de equilibrio de 
los asientos de automóvil sería P ,,, y la cantidad de equilibrio de asientos producidos 
y consumidos sería Q A . Como siempre, tanto los consumidores como los productores 
ganan por el hecho de que exista el mercado interno. En autarquía, el excedente del 
consumidor sería igual al área del triángulo sombreado en azul de la Figura 19-5. 
El excedente del productor sería igual al área del triángulo sombreado en rojo. Y el 
excedente total sería igual a la suma de estos dos triángulos sombreados. 

Imaginemos ahora que este mercado se abre a las importaciones. Para ello tene¬ 
mos que hacer un supuesto sobre la oferta de importaciones. El supuesto más sencillo 
posible, que es el que adoptaremos aquí, es que desde el extranjero se puede comprar 
una cantidad ilimitada de asientos de automóviles a un precio fijo, llamado el precio 
internacional de los asientos de automóvil. La Figura 19-6 muestra una situación 
en la que precio internacional, P h es menor que el precio que tendría un asiento de 
automóvil en el mercado interior en autarquía, P A . 

Puesto que el precio internacional de un asiento de automóvil es menor que el pre¬ 
cio interior, a los importadores les resulta rentable comprar asientos en el extranjero 
y revenderlos en su propio país. Los asientos de automóviles importados aumentan la 


figura 19-5 Excedentes del consumidor y del productor en autarquía 


Si no hay comercio, el precio interior es P A , que 
es el precio al que se cortan la curva de oferta 
interna y la curva de demanda interna. La can¬ 
tidad producida y consumida en el interior del 
país es Q¿. El excedente del consumidor está 
representado por el área sombreada en azul, y 
el excedente del productor está representado 
por el área sombreada en rojo. 
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figura 19-6 El mercado interior con importaciones 


El precio internacional de los componentes 
de automóvil, P¡, es menor que el precio en 
autarquía, P A . Cuando la economía está abierta 
al comercio internacional, las importaciones 
entran en el mercado interior y el precio interior 
baja desde el nivel de autarquía, P A , hasta el 
nivel del precio internacional, P¡. A medida que 
el precio cae, la cantidad demandada por los 
residentes nacionales aumenta desde Q A hasta 
Q d y la cantidad ofrecida por los productores 
nacionales disminuye desde Q A hasta Q s . La 
diferencia entre la cantidad demandada interna 
y la cantidad ofrecida interna al precio P /( es 
decir, la cantidad Q 0 - Q S/ se cubre con las 
importaciones. 



Cantidad ofrecida portaciones 
por los pt oductores 
nacionales, 
con comercio 


Qd 

J \ 


Cantidad de 
asientos de 
automóvil 


Cantidad demandada 
por los residentes 
nacionales, 
con comercio 


oferta de este componente de automóvil en el mercado interno, provocando la caída 
del precio interior. Se continuarán importando asientos de automóvil hasta que el 
precio interior se iguale al precio internacional. 

El resultado se muestra en la Figura 19-6. Como consecuencia de las importaciones, 
el precio interior de un asiento de automóvil baja desde P A hasta P¡. La cantidad de asien¬ 
tos de automóvil demandada por los residentes nacionales aumenta desde Q A hasta Q D , 
y la cantidad ofrecida por los productores nacionales disminuye desde Q A hasta Q s . La 
diferencia entre la cantidad demandada interna y la cantidad ofrecida interna, Q D - Q s , 
se cubre con las importaciones. 

Veamos ahora los efectos de las importaciones sobre el excedente del consumidor 
y sobre el excedente del productor. Como las importaciones de asientos de automó¬ 
vil provocan que caiga su precio interior, el excedente del consumidor aumenta y el 
excedente del productor disminuye. La Figura 19-7 refleja ese proceso. Definimos 
cuatro áreas: W, X, Y y Z. El excedente del consumidor en autarquía se identificó en 
la Figura 19-5 y se corresponde con W, y el excedente del productor en autarquía se 
corresponde con la suma de X e Y. La disminución del precio interior hasta el precio 
internacional provoca un aumento del excedente del consumidor; aumenta en las 
áreas X y Z, por lo que el excedente del consumidor ahora es la suma de W, más X más 
Z. Al mismo tiempo, los productores pierden en excedente el área X, pasando ahora el 
excedente del productor a ser solo Y. 

La tabla de la Figura 19-7 resume los cambios experimentados por los excedentes 
del consumidor y del productor cuando el mercado de asientos de automóvil se abre 
a las importaciones. Los consumidores ganan en excedente el área X + Z. Los pro¬ 
ductores pierden un excedente igual al área X. Por tanto, la suma del excedente del 
consumidor y del productor -el excedente total generado en el mercado de asientos 
de automóvil- aumenta en Z. Como consecuencia del comercio, los consumidores 
ganan y los productores pierden, pero la ganancia de los consumidores es mayor que 
la pérdida de los productores. 

Este es un resultado importante. Acabamos de demostrar que abrir un mercado 
a las importaciones genera un aumento neto del excedente total, que es lo que debe¬ 
ríamos haber esperado, dada la proposición de que existen ganancias derivadas del 
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figura 19-7 El efecto de las importaciones sobre los excedentes 



Importaciones 


Cuando el precio interior cae a P¡ como consecuencia 
del comercio internacional, los consumidores ganan 
excedente adicional (áreas X+Z) y los productores 
pierden excedente (área X). Como las ganancias de los 
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Excedente del 
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Variación del 



excedente total 
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de automóvil 


consumidores son mayores que las pérdidas de los pro¬ 
ductores, hay un incremento neto del excedente total de 
la economía en conjunto (área Z). 


comercio internacional. Sin embargo, también hemos aprendido que, aunque el país 
en su conjunto gana, algunos grupos -en este caso, los productores nacionales de 
asientos de automóvil- resultan perjudicados por el comercio internacional. Como 
veremos enseguida, el hecho de que el comercio internacional cree ganadores y per¬ 
dedores, es crucial para entender la política que subyace a las políticas comerciales. 

A continuación analizamos el caso en que un país exporta un bien. 


Los efectos de las exportaciones 

La Figura 19-8 muestra los efectos que tiene en un país la exportación de un bien, 
en este caso aviones. En este ejemplo supondremos que se pueden vender cantidades 
ilimitadas de aviones al precio internacional, P It que es mayor que el precio que habría 
en el mercado interior en autarquía, P A • 

El mayor precio internacional hace que para los exportadores resulte rentable 
comprar aviones en el interior del país y venderlos fuera. Estas compras interiores 
provocan que el precio interior suba hasta ser igual el precio internacional. En con¬ 
secuencia, la cantidad demandada por los consumidores nacionales disminuye desde 
Q a hasta Q D , y la cantidad ofrecida por los productores nacionales aumenta desde 0/\ 
hasta Q s . La diferencia entre la producción interior y el consumo interior, Q s - Qd> 
se exporta 

Lo mismo que las importaciones, las exportaciones hacen que aumente el exce¬ 
dente total del país exportador, aunque también crean perdedores y ganadores. La 
Figura 19-9 muestra los efectos de las exportaciones de aviones sobre los excedentes 
del productor y del consumidor. Si no hubiera comercio, el precio de los aviones sería 
P A . El excedente del consumidor en ausencia de comercio es la suma de las áreas W y 
X, mientras que el excedente del productor es el área Y Como consecuencia del comer¬ 
cio, el precio sube desde P A hasta P It el excedente del consumidor disminuye hasta W y 
el excedente del productor aumenta hasta Y + X + Z. Por tanto, los productores ganan 
X + Z, los consumidores pierden X y, como muestra la tabla que acompaña a la figura, 
la economía en conjunto gana excedente total en una cuantía igual a Z. 
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figura 19-8 El mercado interior con exportaciones 


Aquí el precio internacional de los aviones, P¡, 
es mayor que el precio de autarquía, P A . Cuando 
la economía se abre al comercio internacional, 
una parte de la oferta interna pasa a exportarse. 
El precio interior aumenta desde el precio de 
autarquía, P At hasta el precio internacional, P¡. 

A medida que el precio aumenta, la cantidad 
demandada por los residentes nacionales dismi¬ 
nuye desde hasta Q D , y la cantidad ofrecida 
por los productores nacionales aumenta desde 
Q a hasta Q s . La parte de producción interna que 
no es demandada por los residentes nacionales, 
Q s - Qd. se exporta. 



residentes productores 

nacionales , nacionales , 

con comercio con comercio 


Así pues, hemos visto que las importaciones de un bien concreto perjudican a los 
productores nacionales de ese bien, pero favorecen a los consumidores nacionales, 
mientras que las exportaciones de un bien concreto perjudican a los consumidores 
nacionales del bien, pero favorecen a los productores nacionales. En los dos casos las 
ganancias son mayores que las pérdidas. 


figura 19-9 El efecto de las exportaciones sobre los excedentes 



Exportaciones 
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Cuando el precio interior aumenta hasta P, como con¬ 
secuencia del comercio internacional, los productores 
ganan excedente adicional (áreas X + Z), pero los consu¬ 
midores pierden excedente (área X). Como las ganancias 


de los productores son mayores que las pérdidas de los 
consumidores, hay un incremento del excedente total de 
la economía en conjunto (área Z). 
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Las industrias exportadoras 

producen bienes y servicios que se 
venden en el exterior. 

Las industrias competidoras con 
las importaciones producen bienes 
y servicios que también se importan. 


El comercio internacional y los salarios 

Hasta ahora nos hemos centrado en los efectos del comercio internacional sobre los 
productores y los consumidores de una industria concreta. Para muchos fines, esta 
puede ser una aproximación útil. Sin embargo, los productores y los consumidores 
no son las únicas partes de la sociedad afectadas por el comercio -también lo son 
los propietarios de los factores de producción. En concreto, también pueden verse 
profundamente afectados por el comercio los propietarios del trabajo y del capital 
utilizados en la producción de los bienes que se exportan, o de los bienes que compiten 
con los bienes importados. 

Además, los efectos del comercio no se limitan solo a las industrias que exportan 
o que compiten con las importaciones, porque los factores de producción a menudo 
pueden trasladarse de unas industrias a otras. Así que ahora nos ocuparemos de los 
efectos a largo plazo del comercio internacional sobre la distribución de la renta 
-cómo se reparte la renta total de un país entre los diferentes factores de producción. 

Para empezar nuestro análisis, consideremos la posición de María, una contable 
de una empresa de los Estados Unidos que produce piezas de automóvil. Si la econo¬ 
mía está abierta a la importación de componentes de automóvil mexicanos, la indus¬ 
tria interior de estos componentes se contraerá y contratará a menos contables. Pero 
la profesión de contable es una profesión con oportunidades de empleo en muchas 
industrias, y María podría perfectamente encontrar un empleo mejor en la industria 
aeronáutica, que se expande gracias al comercio internacional. Por tanto, puede no 
ser apropiado pensar en ella como en una productora de componentes de automóvil 
perjudicada por la competencia de los componentes importados. Más bien, podría¬ 
mos pensar en ella como una contable a la que las importaciones de componentes de 
automóvil afectan solo en la medida en la estas importaciones provocan variaciones 
de los salarios que reciben los contables en la economía. 

El salario de los contables es el precio de un factor -el precio que los empleadores 
tienen que pagar por los servicios de un factor de producción. Una cuestión clave acer¬ 
ca del comercio internacional es cómo afecta a los precios de los factores -definiendo 
los factores de producción no tan estrechamente como el "factor contable", sino con 
una definición de los factores más amplia, como capital, trabajo sin cualificar y tra¬ 
bajo cualificado. 

Más atrás en este capítulo, hemos descrito el modelo de comercio de Heckscher- 
Ohlin, que establece que la ventaja comparativa está determinada por la dotación 
de factores productivos de un país. Este modelo también sugiere cómo afecta el 
comercio internacional a los precios de los factores de un país: en comparación con 
la autarquía, el comercio internacional tiende a aumentar los precios de los factores 
de los que se dispone en abundancia, y a disminuir los precios de los factores que son 
escasos. 

No vamos a entrar en ello con detalle, pero la idea es muy sencilla. Los precios de 
los factores de producción, lo mismo que los precios de los bienes y servicios, están 
determinados por la oferta y la demanda. Si el comercio internacional aumenta la 
demanda de un factor de producción, el precio de ese factor subirá; si el comercio 
internacional reduce la demanda de un factor, su precio bajará. 

Ahora pensemos que en un país hay dos tipos de industrias: industrias exporta¬ 
doras, que producen bienes que se venden en el extranjero, e industrias competido¬ 
ras con las importaciones, que producen bienes y servicios que también se impor¬ 
tan de otros países. Comparado con la autarquía, el comercio internacional genera 
un aumento de la producción en las industrias exportadoras y una disminución de 
la producción en las industrias competidoras con las importaciones. Indirectamente, 
esto aumenta la demanda de los factores productivos utilizados por las industrias 
exportadoras y disminuye la demanda de los factores productivos utilizados por las 
industrias que compiten con las importaciones. 

Además, el modelo de Heckscher-Ohlin dice que un país tiende a exportar bienes 
que son intensivos en los factores productivos de los que dispone en abundancia, y 
a importar bienes que son intensivos en los factores que son escasos. Por tanto , el 
comercio internacional tiende a incrementar la demanda de los factores abundantes en 
nuestro país en comparación con otros países, y a disminuir la demanda de los facto¬ 
res escasos en nuestro país en comparación con otros países. Como consecuencia, los 
precios de los factores abundantes tienden a subir y los precios de los factores escasos 
tienden a bajar. En otras palabras, el comercio internacional tiene a redistribuir la 
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renta hacia los factores abundantes en un país y a retirarla de los factores menos 
abundantes. 

"La Economía en acción" que figura al final de la sección anterior, señalaba que 
las exportaciones de los Estados Unidos tienden a ser intensivas en capital humano 
y que las importaciones estadounidenses tienden a ser intensivas en mano de obra 
no cualificada. Eso indica que el efecto del comercio internacional en los mercados 
de factores en los Estados Unidos es aumentar los salarios de los trabajadores muy 
cualificados y reducir los salarios de los trabajadores sin cualificar. 

Este efecto ha sido el origen de gran preocupación en los últimos años. La des¬ 
igualdad salarial -la brecha entre los salarios de los trabajadores mejor pagados y 
los peor pagados- ha aumentado considerablemente en los últimos veinticinco años. 
Algunos economistas creen que el crecimiento del comercio internacional es un fac¬ 
tor importante en esa tendencia. Si el comercio internacional tiene los efectos que 
predice el modelo de Heckscher-Ohlin, su crecimiento aumenta los salarios de los 
trabajadores muy cualificados, que ya son relativamente altos, y reduce los salarios 
de los trabajadores con menos estudios, que ya son relativamente bajos. Pero hay que 
tener en cuenta otro fenómeno: el comercio reduce la desigualdad de la renta entre 
países en la medida en que los países pobres mejoran su nivel de vida al exportar a 
los países ricos. 

¿Cómo son de importantes estos efectos? En algunos momentos históricos los 
efectos del comercio internacional sobre los precios de los factores han sido muy 
grandes. Como explicamos en la siguiente sección de "La Economía en acción", la 
apertura del comercio transatlántico al final del siglo diecinueve tuvo un gran impac¬ 
to negativo sobre las rentas de la tierra en Europa, perjudicando a los terratenientes, 
pero favoreciendo a los trabajadores y a los propietarios del capital. 

Los efectos del comercio sobre los salarios en los Estados Unidos han generado 
una considerable polémica en los últimos años. La mayoría de los economistas que 
han estudiado el tema coinciden en que las crecientes importaciones de productos 
intensivos en trabajo, procedentes de las nuevas economías industrializadas, y la 
exportación en contrapartida de bienes de alta tecnología, han ayudado a ampliar las 
diferencias salariales entre los trabajadores muy cualificados y los no cualificados en 
los Estados Unidos. Sin embargo, la mayoría de los economistas cree que ese es solo 
uno de varios factores que explican la creciente desigualdad salarial en ese país. 


LA ECONOMÍA >• EN ACCIÓN 


EL COMERCIO, LOS SALARIOS Y 
LOS PRECIOS DE LA TIERRA EN EL 
SIGLO DIECINUEVE 

partir de 1870 aproximadamente, el comercio 
mundial de productos agrícolas experimentó 
un crecimiento explosivo basado, en gran parte, en 
la máquina de vapor. Los barcos de vapor podían 
cruzar el océano mucho más rápidamente y con 
mucha mayor seguridad que los barcos de vela. Hasta 
alrededor de 1860, los barcos de vapor tenían costes 
mayores que los veleros, pero más tarde esos costes 
cayeron drásticamente. Al mismo tiempo, el trans¬ 
porte por ferrocarril a vapor hizo posible rebajar los 
costes de llevar el grano y otras mercancías desde el 
interior hasta los puertos. El resultado fue que los 
países con grandes extensiones de tierra -Estados 
Unidos, Canadá, Argentina y Australia- empezaron 
a transportar en barco grandes cantidades de pro¬ 
ductos agrícolas a los países de Europa, densamente 
poblados y con escasez de tierra. 

Este crecimiento del comercio internacional hizo 
que los precios de los productos agrícolas, como el 
trigo, aumentaran en los países exportadores y que 



El comercio internacional redistribuye la renta hacia los países con abundan¬ 
tes factores, desde los países con menor abundancia de factores. 
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▼ Repaso rápido 


La intersección de la curva de 
demanda interna con la curva de 
oferta interna determina el precio 
interior de un bien. Cuando un 
mercado se abre al comercio interna¬ 
cional, el precio interior varía hasta 
igualarse al precio internacional. 

Si el precio internacional es menor 
que el precio de autarquía, el comer¬ 
cio genera importaciones y el precio 
interior cae hasta alcanzar el nivel 
del precio internacional. Hay ganan¬ 
cias globales derivadas del comercio 
internacional porque la ganancia de 
excedente de los consumidores es 
mayor que la pérdida de excedente 
de los productores. 

Si el precio internacional es mayor 
que el precio de autarquía, el comer¬ 
cio genera exportaciones y el precio 
interior sube hasta alcanzar el nivel 
del precio internacional. Hay ganan¬ 
cias globales derivadas del comercio 
internacional porque la ganancia 
de excedente de los productores es 
mayor que la pérdida de excedente 
de los consumidores. 

El comercio provoca una expansión 
de las industrias exportadoras, lo 
que aumenta la demanda de los 
factores más abundantes del país, 
y hace que se contraigan las indus¬ 
trias competidoras con las importa¬ 
ciones, lo que reduce la demanda de 
los factores escasos del país. 


disminuyeran en los países importadores. Concretamente, la diferencia entre el precio 
del trigo en el Medio Oeste de los Estados Unidos y el precio del trigo en Inglaterra, 
se desplomó. 

La variación de los precios agrícolas creó ganadores y perdedores a ambos lados 
del Atlántico, como consecuencia del ajuste de los precios de los factores. En Inglaterra 
los precios de la tierra se redujeron a la mitad en comparación con los salarios medios; 
los terratenientes vieron cómo su poder de compra caía drásticamente, mientras que 
los trabajadores se beneficiaban de unos alimentos más baratos. En los Estados Unidos 
pasó lo contrario: los precios de la tierra se duplicaron en comparación con los salarios. 
Esto benefició a los terratenientes, pero los trabajadores vieron cómo sus salarios per¬ 
dían poder adquisitivo a medida que subía el precio de los alimentos. 

<>•0 I 


COMPRUEBA SI LO HAS ENTENDIDO 


1. Debido a una huelga de camioneros, se interrumpe el comercio de alimentos entre los 
Estados Unidos y México. En autarquía, el precio de las uvas mexicanas es menor que el de 
las uvas estadounidenses. Utilizando un gráfico de la demanda interna y de la oferta interna 
de uvas en EE. UU, explica el efecto de este hecho sobre: 

a. El excedente de los consumidores de uvas de los EE. UU. 

b. El excedente de los productores de uvas de los EE. UU. 

c. El excedente total de los EE. UU. 

2. ¿Qué efecto crees que tendrá este hecho sobre los productores de uva mexicanos? ¿Y 
sobre los recolectores de uvas de México? ¿Y sobre los consumidores mexicanos de uvas? 
¿Y sobre los recolectores de uvas de los EE. UU.? 

Las soluciones están al final del libro. 


J 


Los efectos de la protección al comercio 

esde que David Ricardo estableció el principio de la ventaja comparativa a 
principios del siglo diecinueve, la mayoría de los economistas han defendido el 
libre comercio. Es decir, han defendido que las políticas gubernamentales no 
deberían intentar reducir o aumentar las exportaciones y las importaciones que sur¬ 
gen de forma natural como consecuencia de la oferta y la demanda. Sin embargo, a 
pesar de los argumentos de los economistas a favor del libre comercio, muchos gobier¬ 
nos utilizan impuestos y otras restricciones para limitar las importaciones. Menos 
frecuentemente, los gobiernos ofrecen subvenciones para fomentar las exportaciones. 
Las políticas que limitan las importaciones, generalmente con el objetivo de proteger 
de la competencia internacional a los productores nacionales de las industrias que 
compiten con las importaciones, se conocen como políticas proteccionistas o sim¬ 
plemente protección. 

Veamos primero las dos políticas proteccionistas mas frecuentes, los aranceles y 
las cuotas a la importación, y volvamos después a las razones por las que los gobiernos 
aplican esas políticas. 


Una economía tiene libre comercio 
cuando el gobierno no intenta ni 
reducir ni aumentar las exportaciones 
y las importaciones que surgen de 
modo natural como consecuencia de 
la oferta y la demanda. 

Las políticas que limitan las 
importaciones se llaman políticas 
proteccionistas, o protección. 

Un arancel es un impuesto 
establecido sobre las importaciones. 


Los efectos de un arancel 

Un arancel es un tipo de impuesto indirecto, que grava sólo las ventas de bienes 
importados. Por ejemplo, el gobierno de los Estados Unidos puede decidir que todo el 
que importe asientos de automóvil tiene que pagar un arancel de 100 $ por unidad. En 
el pasado lejano, los aranceles constituían una importante fuente de ingresos públicos, 
porque eran relativamente fáciles de recaudar. Pero en el mundo moderno, los arance¬ 
les se establecen, en general, para desincentivar las importaciones y para proteger a los 
productores naciones que compiten con ellas, más que para recaudar impuestos. 

El arancel aumenta tanto el precio recibido por los productores interiores como el 
precio pagado por los consumidores interiores. Supongamos, por ejemplo, que nues¬ 
tro país importa asientos de automóvil y que un asiento cuesta 200 $ en el meicado 
mundial. Como vimos antes, si hubiera comercio internacional libre, el precio inte¬ 
rior también sería 200 $. Pero, si se aplica un arancel de 100 $ por asiento, el precio 
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figura 19-10 El efecto de un arancel 


Un arancel aumenta el precio interior del bien 
desde P¡ hasta P T . La cantidad demandada por los 
residentes nacionales disminuye desde Q D hasta 
Q DTi y la cantidad ofrecida por los productores 
nacionales aumenta desde Q s hasta Q ST . Como 
consecuencia, las importaciones -que habían sido 
Q D - O s antes de que se implantara el arancel- se 
reducen hasta Q D t~ QsrC orno consecuencia de 
la implantación del arancel. 



Importaciones Os Qst 0 D t 0 d Cantidad 

después _h=>-' de asientos 

de implantarse v _ de automóvil 

el arancel 1 

Importaciones antes de implantarse el arancel 


interior subirá hasta 300 $ porque no será rentable importar asientos de automóvil 
a menos que el precio en el mercado interior sea lo suficientemente alto como para 
compensar a los importadores por el coste de pagar el arancel. 

La Figura 19-10 ilustra los efectos de un arancel sobre las importaciones de 
asientos de automóvil. Como antes, suponemos que P¡ es el precio internacional de 
un asiento de automóvil. Antes de que se establezca el arancel, las importaciones han 
hecho bajar el precio interior hasta P/, por lo que la producción interna es Qs, el con¬ 
sumo interno es Q D y las importaciones antes de establecerse el arancel son Q D - Q s . 

Supongamos ahora que el gobierno impone un arancel a cada asiento de automó¬ 
vil que se importa. Como consecuencia, ya no resulta rentable importar asientos de 
automóvil a no ser que el precio interior recibido por el importador sea mayor o igual 
que el precio internacional más el arancel. Por tanto, el precio interior aumenta hasta 
P T , que es igual al precio internacional, P¡, más el arancel. La producción interior 
aumenta hasta Q S t, el consumo interior disminuye hasta Q DT , y las importaciones 
caen hasta Q DT - Qst • 

Por tanto, un arancel aumenta los precios interiores, lo que provoca un aumento 
de la producción interna y una disminución del consumo interno respecto a la situa¬ 
ción de libre comercio. La Figura 19-11 muestra los efectos sobre los excedentes. Hay 
tres efectos. 

1. El mayor precio interior aumenta el excedente de los productores, una ganancia 
igual al área A. 

2. El mayor precio interior reduce el excedente de los consumidores, una reducción 
igual a la suma de las áreas A, B, C y D. 

3. El arancel genera ingresos para el gobierno. ¿Cuántos ingresos? El gobierno 
recauda el arancel -que, recordemos, es igual a la diferencia entre P T y P¡ en cada 
una de las Q DT - Q S t unidades importadas. Por tanto, la recaudación total es 
(P T - P¡) x (Q m - Qst)’ Esto es igual al área C. 

Los efectos del arancel sobre el bienestar se resumen en la tabla de la Figura 19-11. 
Los productores ganan, los consumidores pierden y el gobierno gana. Pero las 
pérdidas de los consumidores son mayores que la suma de las ganancias de los pro¬ 
ductores y del gobierno, por lo que hay una pérdida neta del excedente total, igual a 
las áreas B + D. 
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figura 19-11 Un arancel reduce el excedente total 




Variaciones 
del excedente 

Ganancia Pérdida 

Excedente del 
consumidor 



Excedente del 
productor 

A 

-{A + B + C + D) 

Recaudación 
del gobierno 

C 


Variación del 
excedente total 
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Cuando el precio interior aumenta como consecuencia 
de un arancel, los productores ganan excedente adicional 
(área A), el gobierno aumenta sus ingresos (área C) y los 
consumidores pierden excedente (áreas A + B + C + D). 


Como las pérdidas de los consumidores son mayores que 
las ganancias de los productores y del gobierno, la eco¬ 
nomía en conjunto sufre una pérdida de excedente (áreas 
B + D). 


Un impuesto indirecto crea ineficiencias, o pérdidas irrecuperables, porque 
impide que tengan lugar algunos intercambios que beneficiarían a ambas partes. Lo 
mismo ocurre con un arancel, donde la pérdida irrecuperable impuesta a la sociedad 
es igual a la pérdida del excedente total representada por las áreas B + D. 

Los aranceles provocan pérdidas irrecuperables porque crean ineficiencias por 
dos vías: 

1. Dejan de realizarse algunos intercambios beneficiosos para ambas partes: algu¬ 
nos consumidores que están dispuestos a pagar un precio mayor que el precio 
internacional, P It no compran el bien, incluso aunque P 7 sea el verdadero coste de 
una unidad del bien en la economía. En la Figura 19-11, el área D representa el 
coste de esta ineficiencia. 

2. Los recursos de la economía se desperdician en una producción ineficiente: algu¬ 
nos productores cuyos costes son mayores que P If producen el bien, aunque una 
unidad adicional del bien se puede comprar en el exterior al precio P¡. En la Figura 
19-11, el coste de esta ineficiencia está representado por el área B. 


Los efectos de una cuota a la importación 

Una cuota a la importación, otro tipo de protección comercial, es un límite legal a 
la cantidad de un bien que puede importarse. Por ejemplo, una cuota a las importa¬ 
ciones de Estados Unidos de asientos de automóvil mexicanos podría limitar la can- 
Una cuota a la importación es un tidad importada cada año a 500.000 unidades. Las cuotas a la importación se suelen 
límite legal a la cantidad que puede gestionar mediante licencias: se emite cierto número de licencias, y cada una de ellas 

importarse de un bien. le da al propietario el derecho a importar una cantidad limitada del bien cada año. 
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Una cuota sobre las ventas tiene el mismo efecto que un impuesto indirecto, con 
una diferencia: el dinero que habría revertido al gobierno como recaudación impo¬ 
sitiva si se hubiera tratado de un impuesto indirecto, se transforma en ingresos para 
los propietarios de las licencias -también llamadas rentas de la cuota. Asimismo, 
una cuota a la importación tiene el mismo efecto que un arancel, con una diferen¬ 
cia: el dinero que habría sido un ingreso del gobierno se transforma en rentas de la 
cuota, que van a parar a los propietarios de las licencias. Observemos de nuevo la 
figura 19-11. Una cuota a la importación que limita las importaciones a Q DT - Qsr> 
aumentará el precio interior de los componentes de automóvil en la misma cuantía 
que el arancel que hemos considerado antes. Es decir, aumentará el precio interior 
desde P¡ hasta P T . Sin embargo, el área C ahora representa las rentas de la cuota, en 
lugar de ingresos del gobierno. 

¿Quién recibe las licencias de importación y percibe, por ello, las rentas de la 
cuota? En el caso de la protección a las importaciones estadounidenses, la respuesta 
puede resultar algo sorprendente: los permisos más importantes para importar -prin¬ 
cipalmente ropa, y en menor medida azúcar- se conceden a los gobiernos extranjeros. 

Como las rentas de la mayoría de las cuotas van a parar a extranjeros, el coste de 
dichas cuotas para el país es mayor que el coste de un arancel equivalente (un arancel 
que generara el mismo nivel de importaciones). En la Figura 19-11 la pérdida neta de 
los Estados Unidos por la cuota a la importación sería igual a las áreas B + C + D, 
la diferencia entre la pérdida de los consumidores y la ganancia de los productores. 


LA ECONOMÍA >- EN ACCIÓN 


POLÍTICAS PROTECCIONISTAS EN 
LOS ESTADOS UNIDOS 

oy en día, Estados Unidos sigue en general una política de libertad de comercio, 
tanto en comparación con otros países como en comparación con su propio 
pasado. La mayoría las importaciones están libres de aranceles o están sometidas a 
aranceles bajos. ¿Cuáles son las excepciones más importantes a esta regla? 

Gran parte de la protección que todavía existe afecta a productos agrícolas. El 
primero en la lista es el etanol, que en Estado Unidos se obtiene principalmente del 
maíz y se utiliza como un ingrediente del combustible para automoción. Una gran 
parte del etanol que se importa está gravado con un arancel bastante alto, pero a 
algunos países se les permite vender en los Estados Unidos una cantidad limitada, a 
precios elevados, sin pagar arancel. Los productos lácteos también tienen una fuerte 
protección frente a la importación, de nuevo mediante una combinación de aranceles 
y cuotas. 

Hasta hace pocos años, la ropa y los textiles 
también estaban fuertemente protegidos frente 
a la competencia de las importaciones, gracias a 
un elaborado sistema de cuotas de importación. 

Sin embargo, este sistema fue suprimido en 
2005 como parte de un acuerdo comercial que se 
había aprobado en la década anterior. Algunas 
importaciones de ropa todavía son objeto de un 
arancel relativamente alto, pero la protección en 
la industria de la confección es una sombra de 
lo que era. 

La característica más importante que hay 
que conocer de la protección comercial actual de 
Estados Unidos es lo limitada que es en realidad, 
y lo pequeño que es el coste que impone a la eco¬ 
nomía. Cada dos años, la Comisión de Comercio 
Internacional de Estados Unidos, una agencia 
gubernamental, hace estimaciones del impacto 
que las "restricciones comerciales significativas” 
tienen sobre el bienestar de los Estados Unidos. 

Como puede verse en la Figura 19-12, en las 


Aranceles y ganancias estimadas de bienestar, 
figura 19-12 1993-2011 



Fuente: Comisión de Comercio Internacional (2011). "Los efectos económicos de las 
restricciones significativas a las importaciones de los Estados Unidos". 
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Repaso rápido 


La mayoría de los economistas 
defienden el libre comercio, aunque 
muchos gobiernos aplican políticas 
proteccionistas al comercio para 
proteger a las industrias que compi¬ 
ten con las importaciones. Las dos 
formas más frecuentes de políticas 
proteccionistas son los aranceles 
y las cuotas a la importación. En 
contadas ocasiones los gobiernos 
conceden subsidios a las industrias 
exportadoras. 



Un arancel es un impuesto sobre las 
importaciones. Su efecto es elevar 
el precio interior del bien por encima 
del precio internacional, lo que pro¬ 
voca una reducción del comercio y 
del consumo interior y un aumento 
de la producción interna. Los produc¬ 
tores nacionales y el gobierno ganan, 
pero los consumidores nacionales 
pierden y sus pérdidas son mayores 
que esas ganancias, por lo que el 
resultado es una pérdida irrecupe¬ 
rable. 


Una cuota a la importación es un 

límite legal a la cantidad que se 
puede importar. Su efecto es como 
el de un arancel, excepto en que los 
ingresos -las rentas de la cuota-van 
a parar a los importadores con licen¬ 
cia, y no al gobierno nacional. 


últimas dos décadas, tanto los niveles medios de los aranceles como el coste de las 
restricciones comerciales, medidos como porcentaje de la renta nacional, que para 
empezar, no eran tan elevados, han caído fuertemente. 

•O 1 


COMPRUEBA SI LO HAS ENTENDIDO 


1. Supongamos que el precio internacional de la mantequilla es 0,50 $ por kilo y que el precio 
interior en autarquía es 1,00 $ por kilo. Utiliza un gráfico similar a la Figura 19-10 para repre- 
sentar lo siguiente: 

a. Si hay libre comercio, los productores nacionales de mantequilla quieren que el gobierno 
imponga un arancel no menor a 0,50 $ por kilo. 

b. ¿Qué pasa si se fija un arancel mayor que 0,50 $ por kilo? 

2 Supongamos que el gobierno fija una cuota a la importación de mantequilla en lugar de un 
arancel. ¿Qué contingente generaría la misma cantidad de importaciones que un arancel de 

0,50 $ por libra . ^ as soluciones están al final del libro. 


Los flujos de capiT8l y I a balanza de 
pagos 

n 2010 la gente que vivía en los Estados Unidos le vendió a la gente del resto del 
mundo productos valorados en 3,5 billones de dólares y, como contrapartida, 
compró productos cuyo valor fue aproximadamente 3,5 billones de dolares. 
■Qué tipo de productos? De todo tipo. Los residentes en los Estados Unidos (incluidas 
las empresas instaladas en ese país) vendieron aviones, bonos, trigo y muchas otras 
<S,a,Tte“VlinK. en otros países. Los residentes en los Estados Unidos compraron 
automóviles, acciones, petróleo y muchas mas cosas a los residentes en otros paisc . 

¿Cómo podemos medir esas transacciones? En el capítulo 11 aprendimos que o 
economistas miden la actividad económica utilizando las cuentas de la contabilidad 
nacional. Para medir el comercio internacional, los economistas utilizan un conjun 
de números diferente, aunque relacionado: las cuentas de la balanza de pagos. 


Las cuentas de la balanza de 
pagos de un país son un resumen de 
las transacciones del país con otros 
países. 


Las cuentas de la balanza de pagos 

Las cuentas de la balanza de pagos de un país son un resumen contable de las 
transacciones del país con otros países. 

Para entender la idea básica que subyace a las cuentas de la balanza de p g , 
consideremos un ejemplo a pequeña escala: no un país, smo una granja ami ^ 
Supongamos que sabemos lo siguiente sobre la actividad financiera del ano pasado 
la familia Cosías, que tiene una pequeña granja de alcachofas en California. 

• Ingresaron 100.000 $ por ventas de alcachofas. 

• Gastaron 70.000 $ en el funcionamiento de la granja, lo que incluye compras de 
nueva maquinaria agrícola, y otros 40.000 $ de compras de alimentos, el pago de 
la electricidad y el gas, el cambio del automóvil viejo por uno nuevo, etc. 

. Recibieron 500 $ por intereses de su cuenta bancaria, pero pagaron 10.000 $ por 
intereses de su hipoteca. 

. Recibieron un nuevo crédito de 25.000 $ para ayudar a pagar mejoras en la granja, 
pero no utilizaron todo el dinero inmediatamente. Por tanto, colocaron el diñe 

extra en el banco. 

¿Cómo resumiríamos el año de la familia Costas? Una posibilidad sería utilizar 
una tabla como la 19-3, que muestra las fuentes del efectivo que 

sale, clasificadas en unas pocas categorías. La primera fila de la Tabla 19-3^ 
las ventas y las compras de bienes y servicios: ventas de alcachofas, compras d 
res, de combustibles y del coche nuevo, etc. La segunda fila recoge los ¿ m 

reses: los que los Costas reciben por su cuenta en el banco y los que ellos pag P 
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Origen del efectivo 

Utilizaciones del efectivo 

Neto 

Compras o ventas de 
bienes y servicios 

Ventas de alcachofas: 
100.000 $ 

Gestión de la granja y gastos 
cotidianos: 110.000 $ 

-10.000 $ 

Pagos de intereses 

Intereses recibidos 
por la cuenta bancaria: 
500$ 

Intereses pagados por la 
hipoteca: 10.000 $ 

-9.500 $ 

Créditos y depósitos 

Fondos recibidos 
por un nuevo crédito: 
25.000 $ 

Fondos depositados en el 
banco: 5.500 $ 

+19.500$ 

Total 

125.500 $ 

125.500 $ 

0$ 


tabla 19-4 Balanza de pagos de los Estados 

Unidos en 2010 (miles de millones de dólares) 


su hipoteca. La tercera fila mués- tabla 19-3 El año financiero de la familia Costas 
tra el efectivo que entra por los 
nuevos créditos, frente al dinero 
depositado en el banco. 

En cada fila vemos el saldo 
neto de efectivo procedente de 
ese tipo de transacciones. Así, 
el saldo en la primera fila es 
-10.000 $, porque los Costas gas¬ 
taron 10.000 $ más de lo que 
ingresaron. El saldo en la segun¬ 
da fila es -9.500, la diferencia 
entre los intereses recibidos por 

los Costas por su cuenta bancaria y los intereses que ellos pagaron por su hipoteca. 

El saldo en la tercera fila es 19.500 $: porque los Costas ingresaron 25.000 $ por un 
nuevo crédito, pero de esa suma, solo depositaron en el banco 5.500 $. 

La última fila recoge las sumas del efectivo que procede de todas las fuentes y la 
suma de todo el efectivo utilizado. Estas sumas son iguales, por definición: todo dólar 
ingresado viene de alguna parte, y todo dólar recibido se utiliza para algo. (¿Y qué 
pasa si los Costas escondieron dinero debajo de la cama? En ese caso, estaría conta¬ 
bilizado como otra “utilización" del efectivo). 

Las cuentas de la balanza de pagos de un país resumen sus transacciones con el 
resto del mundo en una tabla que en lo esencial es igual a la que hemos utilizado para 
resumir el año financiero de los Costas. 

La Tabla 19-4 muestra una versión simplificada 
de las cuentas de la balanza de pagos de los Estados 
Unidos de 2010. Donde las cuentas de la familia 
Costas recogen el origen y los usos de los fondos, las 
cuentas de la balanza de pagos muestran los pagos 
hechos por los extranjeros -en efecto, las fuentes de 
los fondos para el país en su conjunto- y los pagos 
hechos a extranjeros. 

La fila 1 de la Tabla 19-4 muestra los pagos que 
surgen de las ventas y las compras de bienes y servicios. 

Por ejemplo, el valor de las exportaciones de trigo de 
los Estados Unidos y las tarifas pagadas por los extran¬ 
jeros a las empresas estadounidenses de consultoría, 
aparecen en la segunda columna; el valor de las impor¬ 
taciones estadounidenses de petróleo y las tarifas que 
las empresas estadounidenses pagan a los servicios de 
atención telefónica de la India -que son quienes suelen 
responder a las llamadas a los servicios de reclamacio¬ 
nes- aparecen en la tercera columna. 

La fila 2 muestra las rentas de los factores -las ren¬ 
tas que los países pagan por la utilización de factores 
de producción que son propiedad de residentes en 

otros países. La mayoría son rentas de inversiones: los intereses pagados por créditos 
recibidos del exterior, los beneficios de las empresas que tienen propiedad extranjera, 
etc. Por ejemplo, los beneficios obtenidos por Disneyland Paris, que es propiedad de la 
empresa estadounidense Walt Disney Co., aparecen en la segunda columna; los bene¬ 
ficios obtenidos por las empresas automovilísticas japonesas debidos a sus actividades 
en los Estados Unidos, aparecen en la tercera columna. Esta categoría incluye algunas 
rentas del trabajo. Por ejemplo, los salarios de un ingeniero estadounidenses que trabaja 
temporalmente en una construcción en Dubái, se anotan en la segunda columna. 

La fila 3 muestra las transferencias internacionales -fondos enviados por residen¬ 
tes en un país a residentes en otros países. En este caso el principal elemento son las 
remesas de emigrantes, como las que millones de trabajadores nacidos en México y 
empleados en los Estados Unidos, envían a sus familiares residentes en su país de 
origen. Fíjate en que la Tabla 19-4 solo muestra el saldo neto de las transferencias. 

Esto se debe a que el gobierno solo publica una estimación del neto, sin el desglose 
entre los pagos hechos a los extranjeros y los pagos precedentes de los extranjeros. 

Las siguientes dos filas de la Tabla 19-4 muestran los pagos resultantes de las 
ventas y las compras de activos, clasificadas en función de quién es el que compra y 



Pagos del 
extranjero 
($) 

Pagos al 
extranjero 
($) 

Neto 

($) 

1 

Ventas y compras de 
bienes y servicios 

1.838 

2.338 

-500 

2 

Rentas de factores 

663 

498 

165 

3 

Transferencias 

- 

— 

-136 


Cuenta corriente 
(1+2 + 3) 



-471 

4 

Ventas y compras 
oficiales de activos 

350 

-6 

356 

5 

Ventas y compras 
privadas de activos 

910 

1.011 

-101 


Cuenta financiera 
(4 + 5) 



255 


Total 

- 

— 

-216 


Fuente: Oficina de Análisis Económico. 
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La balanza de pagos por cuenta 
corriente o cuenta corriente de 

un país es su balanza de pagos 
por bienes y servicios, más los 
pagos netos por transferencias 
internacionales y las rentas de los 
factores. 

La balanza de pagos de bienes y 
servicios de un país es la diferencia 
entre sus exportaciones y sus 
importaciones durante un periodo 
determinado. 

La balanza de pagos de 
mercancías o balanza comercial es 

la diferencia entre las exportaciones 
de bienes y las importaciones de 
bienes de un país. 

La balanza de pagos por cuenta 
financiera, o simplemente la 
cuenta financiera de un país, es la 
diferencia entre sus ventas de activos 
a residentes en el extranjero y sus 
compras de activos procedentes 
del extranjero, durante un periodo 
determinado. 


quién es el que vende. La fila 4 muestra las transacciones que implican al gobierno 
o a las agencias públicas, principalmente a los bancos centrales. La fila 5 muestra 
las ventas y compras privadas de activos. Por ejemplo, la compra en 2010 del modelo 
Volvo de la Ford Motor Company por la compañía china Greely Automobile, aparece¬ 
ría en segunda columna de la fila 5; las compras de acciones europeas por parte de 
inversores estadounidenses aparecen en la tercera columna. 

Al construir la Tabla 19-4 hemos incluido las filas 1, 2 y 3 en un grupo, y las Blas 
4 y 5 en otro. Esto refleja una diferencia fundamental en la forma en que estos dos 
tipos de transacciones afectan al futuro. 

Cuando un residente en los EE. UU. vende un bien como el trigo a un extranje¬ 
ro, ahí acaba la transacción. Pero un activo financiero, como un bono, es diferente. 
Recuerda que un bono es una promesa de pago de intereses y del principal en el futu¬ 
ro. Por eso, cuando un residente en los Estados Unidos vende un bono a un residente 
en el extranjero, esa venta crea una deuda: el residente en los Estados Unidos tendrá 
que pagar unos intereses y devolver el principal en el futuro. Las cuentas de la balanza 
de pagos distinguen entre las operaciones que no crean deudas y las que las crean. 

Las transacciones que no crean deudas se consideran parte de la balanza de 
pagos por cuenta corriente o simplemente cuenta corriente: la balanza de bienes 
y servicios más el neto de los pagos de transferencias internacionales, y las rentas de 
los factores. El saldo neto de la fila 1 de la Tabla 19-4, -500.000 millones de dólares, 
corresponde a la parte más importante de la cuenta corriente, la balanza de pagos 
de bienes y servicios, la diferencia entre el valor de las exportaciones y el valor de 
las importaciones durante un periodo determinado. 

Digamos, de paso, que en las noticias sobre la economía se pueden ver referencias 
a otra medida, la balanza comercial de mercancías, a veces denominada simple¬ 
mente balanza comercial. Es la diferencia entre las exportaciones y las importacio¬ 
nes de un país solo de bienes, sin incluir los servicios. Los economistas se centran a 
veces en la balanza comercial, aunque sea una medida incompleta, porque los datos 
del comercio internacional de servicios no son tan fiables como los datos sobre el 
comercio de bienes físicos, y además, llegan más tarde. 

Como acabamos de ver, la cuenta corriente recoge todas las transacciones inter¬ 
nacionales que no crean deudas. Las transacciones que implican la venta o la compra 
de activos y que, por tanto crean deudas futuras, se consideran parte de la balanza 
de pagos por cuenta financiera, o simplemente cuenta financiera. (Hasta hace 
pocos años los economistas se referían a la cuenta financiera como la balanza de 
capital. Aquí utilizaremos el término moderno, pero en algún sitio puedes encontrarte 
con el antiguo). 

¿Cuánto suma todo esto? Las filas sombreadas de la Tabla 19-4 son las filas que 
muestran los resultados: los saldos globales de la cuenta corriente y de la cuenta 
financiera de los Estados Unidos en 2010. Como puedes ver, Estados Unidos tuvo un 
déficit por cuenta corriente: la cantidad pagada al extranjero por bienes, servicios, 
por rentas de factores y por transferencias, fue más grande que la cantidad que 
recibió. Simultáneamente, tuvo un superávit en la cuenta financiera: el valor de los 
activos que vendió a extranjeros fue mayor que el valor de los activos que compró a 
extranjeros. 

Según los datos oficiales de 2010, el déficit de la cuenta corriente y el superávit de 
la cuenta financiera no se compensaron entre sí: el superávit de la cuenta financiera 
en 2010 fue 216.000 millones, menor que el déficit de la cuenta corriente. Pero esto es 
solo un error estadístico, que refleja la imperfección de los datos oficiales. (Esa discre¬ 
pancia de 216.000 millones de dólares probablemente reflejaba compras extranjeras 
de activos de los Estados Unidos que los datos oficiales omitieron de alguna forma). 
De hecho, una regla básica de las cuentas de la balanza de pagos es que la cuenta 
corriente y la cuenta financiera tienen que sumar cero: 

( 19 - 1 ) Cuenta corriente (CC) + Cuenta financiera (CF) = 0 


o 


CC = -CF 


¿Por qué tiene que ser cierta la ecuación 19-1? Ya vimos la explicación fundamental 
en la Tabla 19-3, que mostraba las cuentas de la familia Costas: en total, las fuentes de 
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figura 19-13 La balanza de pagos 


Las flechas verdes representan pagos 
que se contabilizan en la cuenta 
corriente. Las flechas amarillas repre¬ 
sentan pagos que se contabilizan en la 
cuenta financiera. Puesto que el flujo 
total hacia los Estados Unidos debe ser 
igual al flujo total desde los Estados 
Unidos, la suma de la cuenta corriente 
más la cuenta financiera es cero. 
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efectivo deben ser iguales a los usos de ese efectivo. Lo mismo se aplica a las cuentas 
de la balanza de pagos. La Figura 19-13, una variante del gráfico del flujo circular 
de la renta que tan útil nos fue para analizar la macroeconomía interior de un país, 
puede ayudarte a entender cómo funciona esta suma. En vez de mostrar los flujos de 
dinero dentro de una economía nacional, la Figura 19-13 refleja los flujos de dinero 
entre economías nacionales. 

El dinero fluye hacia los Estados Unidos desde el resto del mundo como pago por 
las exportaciones estadounidenses de bienes y servicios, como pago por la utilización 
de factores de producción de propiedad estadounidense, y como pago de transferen¬ 
cias. Estos flujos (representados por la flecha verde de abajo) son los componentes 
positivos de la cuenta corriente. El dinero también fluye hacia los Estados Unidos 
desde los extranjeros que compran activos estadounidenses (como muestra la flecha 
amarilla de abajo) -el componente positivo de la cuenta financiera. 

Al mismo tiempo, el dinero fluye desde los Estados Unidos hacia el resto del 
mundo como pago por las importaciones estadounidenses de bienes y servicios, como 
pago por el uso de factores de producción de propiedad extranjera, y como pago 
de transferencias. Estos flujos, representados por la flecha verde de arriba, son los 
componentes negativos de la cuenta corriente de los Estados Unidos. Y también fluye 
dinero desde los Estados Unidos para comprar activos extranjeros, como muestra la 
flecha amarilla de arriba -el componente negativo de la cuenta financiera. Como en 
todos los gráficos de flujo circular, el flujo que entra en una caja y el flujo que sale de 
esa caja son iguales. Esto significa que la suma de las flechas amarilla y verde que van 
hacia los Estados Unidos es igual a la suma de las flechas amarilla y verde que salen 
de los Estados Unidos. Es decir, 

( 19 - 2 ) Entradas positivas en la cuenta corriente (flecha verde de abajo) + 

Entradas positivas en la cuenta financiera (flecha amarilla de abajo) = 
Entradas negativas en la cuenta corriente (flecha verde de arriba) + 
Entradas negativas en la cuenta financiera (flecha amarilla de arriba) 

La ecuación 19-2 se puede reordenar de la siguiente forma: 

( 19 - 3 ) Entradas positivas en la cuenta corriente - 
Entradas negativas en la cuenta corriente = 

Entradas positivas en la cuenta financiera - 
Entradas negativas en la cuenta financiera = 0 
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GRANDES SUPERÁVITS 


Como hemos visto, Estados Unidos tiene un gran déficit en su 
cuenta corriente. De hecho, Estados Unidos es el líder mundial 
en cuanto a déficits por cuenta corriente; otros países tienen 
mayores déficits en proporción a su PIB, pero sus economías 
son mucho menores, de manera que, en términos absolutos, el 
déficit de EE. UU. es mucho mayor. 

Sin embargo, para el mundo en su conjunto, los déficits de 
unos países deben ser compensados por los superávits de 
otros países. Por tanto, ¿cuáles son los países con superávit 
que compensan los déficits de EE. UU.? Y ¿qué tienen en 
común si es que tienen algo? 

El gráfico adjunto muestra el superávit por cuenta corrien¬ 
te de los seis países que tuvieron los mayores superávits del 
mundo en la década del 2001 al 2010. Seguramente no te 
sorprende ver que China encabeza la 
lista. Como explicaremos posteriormente 
en este capítulo, el superávit de China 
se debe principalmente a su política de 
mantener su moneda débil en relación a 
otras monedas. ¿Pero, qué ocurre en los 
demás casos? 

Alemania y Japón tienen superávits 
por cuenta corriente debido más o 
menos a las mismas razones: ambos 
son países ricos con elevadas tasas 
de ahorro, lo que les permite tener una 
gran cantidad de dinero para invertir. 

Puesto que parte de ese dinero se va 
al extranjero, el resultado es que tienen 
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déficits en su cuenta financiera y superávits en su cuenta 
corriente. 

Los otros tres países son todos grandes exportadores de 
petróleo. (Puede que no consideres que Rusia y Noruega sean 
"petro-economías ,, , pero alrededor de las dos terceras partes 
de los ingresos derivados de las exportaciones de Rusia pro¬ 
ceden del petróleo, y Noruega posee grandes explotaciones 
petroleras en el Mar del Norte). Estos países están acumulan¬ 
do activos en el exterior deliberadamente para ayudarse a man¬ 
tener sus gastos cuando el petróleo se agote. 

En definitiva, los países con grandes superávits son un 
grupo heterogéneo. Si tu visión del mundo es simplemente una 
en que EE. UU. tiene déficits y China superávits, te estás per¬ 
diendo de una gran parte de la realidad. 
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Fuente: Fondo Monetario Internacional. 


La ecuación 19-3 es equivalente a la ecuación 19-1: la cuenta corriente más la cuenta 
financiera -cada una de ellas igual a las entradas positivas menos las entradas nega¬ 
tivas- es igual a cero. 

Pero ¿qué es lo que determina la cuenta corriente y la cuenta financiera? 

Principales determinantes de los flujos internacionales 
de capital 

Las diferencias internacionales en las demandas de fondos reflejan diferencias subya¬ 
centes en las oportunidades de inversión. En concreto, si Lodo lo demás es igual, un 
país con una economía que crece rápidamente tiende a ofrecer más oportunidades de 
inversión que un país cuya economía crece lentamente. Por eso, una economía que tiene 
un crecimiento rápido, generalmente -aunque no siempre- tiene una mayor demanda 
de capitales y ofrecen unos rendimientos más altos a los inversores, que una economía 
que tiene crecimiento lento. Como consecuencia, los capitales tienden a fluir desde las 
economías de bajo crecimiento hacia las economías de alto crecimiento. 

El ejemplo clásico, descrito en la siguiente sección "La Economía en acción”, es 
el flujo de capitales desde Gran Bretaña hacia los Estados Unidos, entre otros países, 
entre 1870 y 1914. Durante esa época la economía estadounidense crecía rápidamente 
a medida que la población aumentaba y ocupaba progresivamente el Oeste, y que 
la nación se industrializaba. Esto creó una demanda de inversión en ferrocarriles, 
fábricas y demás. Mientras tanto, Gran Bretaña tenía un crecimiento demográfico 
mucho menor, el peiís ya estaba industrializado, y la red ferroviaria ya cubría todo el 
territorio. Eso hizo que en Gran Bretaña hubiera un exceso de ahorro, buena parte del 
cual fue a parar a los Estados Unidos y a otras economías del Nuevo Mundo. 
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Las diferencias internacionales en la oferta de fondos reflejan las diferencias en el 
ahorro de los diferentes países. Estas diferencias pueden deberse a diferencias en las 
tasas de ahorro privado, que difieren considerablemente entre unos países y otros. Por 
ejemplo, en 2010 el ahorro privado era el 28,5% del PIB de Japón, pero solo del 19,2% 
del PIB de los Estados Unidos. También pueden reflejar diferencias en los ahorros de 
los gobiernos. En concreto, los déficits públicos, que reducen los ahorros nacionales 
globales, pueden generar flujos de entrada de capitales. 

Flujos de capitales en los dos sentidos 

Las oportunidades de inversión internacional y las diferencias entre las tasas de 
ahorro son determinantes importantes del sentido de los flujos netos de capitales -el 
exceso de flujos de entrada en un país sobre los flujos de salida, o viceversa. Si todo 
lo demás es igual, el sentido de los flujos netos está determinado por las diferencias 
entre los tipos de interés de los distintos países. Sin embargo, como vimos en la Tabla 
19-4, los flujos brutos tienen lugar en ambos sentidos: por ejemplo, los Estados Unidos 
venden activos a extranjeros y también compran activos a extranjeros. ¿Por qué los 
capitales se mueven en los dos sentidos? 

La respuesta a esta pregunta es que, en el mundo real, al contrario que en el 
modelo simplificado que acabamos de estudiar, hay otras motivaciones para los flujos 
internacionales de capitales, además de la búsqueda de un tipo de interés más alto. 

Los inversores individuales a menudo tratan de diversificar para protegerse contra el 
riesgo, comprando activos de diferentes países. Los activos europeos pueden ir bien cuan¬ 
do los estadounidenses van mal, o a la inversa, por lo que los inversores en Europa tratan 
de reducir su riesgo comprando también algunos activos en los Estados Unidos, al mismo 
tiempo que los inversores en los Estados Unidos tratan de reducir su riesgo comprando 
también activos en Europa. El resultado son flujos de capitales en los dos sentidos. 

Al mismo tiempo, las empresas emprenden frecuentemente inversiones interna¬ 
cionales como parte de su estrategia de negocios -por ejemplo, los fabricantes de 
automóviles pueden pensar que competirán mejor en un mercado nacional si montan 
algunos de sus automóviles en una fábrica situada en ese país. Esas inversiones tam¬ 
bién generan flujos de capitales de doble sentido cuando, por ejemplo, los fabricantes 
europeos de automóviles construyen fábricas en los Estados Unidos, mientras que los 
fabricantes estadounidenses de ordenadores abren instalaciones en Europa. 

Finalmente, algunos países, como los Estados Unidos, son centros internacionales 
de banca: personas de todo el mundo depositan dinero en instituciones financieras esta¬ 
dounidenses que, a su vez, invierten muchos de esos fondos fuera de los Estados Unidos. 

El resultado de esos flujos de doble sentido es que las economías modernas suelen 
ser al mismo tiempo deudoras (países que deben dinero al resto del mundo) y acreedo¬ 
ras (países a los que el resto del mundo debe dinero). Debido a varios años de entradas 
y salidas de capitales, a finales de 2012, los Estados Unidos habían acumulado activos 
extranjeros por valor de 20,7 billones de dólares, y los extranjeros habían acumulado 
activos en los Estados Unidos por valor de 25,2 billones. 


LA ECONOMÍA EN ACCIÓN 


LA EDAD DE ORO DE LOS FLUJOS DE CAPITALES 

A menudo se dice que la tecnología encoge al mundo. Los aviones a reacción han 
situado a la mayoría de las ciudades del mundo a solo unas horas unas de otras; 
las telecomunicaciones modernas transmiten información instantáneamente a cual¬ 
quier lugar del mundo. Por eso, podría pensarse que los flujos internacionales de 
capitales deben ser ahora mayores que nunca. 

Pero si esos flujos se miden como un porcentaje del ahorro y de la inversión mun¬ 
diales, resulta que esa percepción no es correcta. La edad de oro de los flujos de capital 
se produjo en realidad antes de la Primera Guerra Mundial -desde 1870 hasta 1914. 

Aquellos flujos procedían principalmente de países europeos, especialmente de Gran 
Bretaña, y se dirigían a lo que entonces se llamaban "zonas de asentamiento reciente”, 
países que atraían a gran cantidad de inmigrantes europeos. Entre los grandes receptores 
de flujos de capital estaban Australia, Argentina, Canadá y los Estados Unidos. 

Los grandes flujos de capitales reflejaban las diferencias entre las oportunidades 
de inversión. Gran Bretaña, una economía industrial madura, con recursos naturales 
limitados y con un bajo crecimiento demográfico, ofrecía oportunidades relativa- 
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r Repaso rápido 


Las cuentas de la balanza de pagos, 
que registran las transacciones 
internacionales de un país, constan 
de la balanza de pagos por cuenta 
corriente o cuenta corriente, más la 
balanza de pagos por cuenta finan¬ 
ciera o cuenta financiera. El compo¬ 
nente más importante de la cuenta 
corriente es la balanza de bienes 
y servicios, que a su vez incluye la 
balanza comercial de mercancías o 
balanza comercial. 


Puesto que los orígenes de los pagos 
deben ser iguales a las utilizaciones 
de los pagos, la suma de la cuenta 
corriente más la cuenta financiera 
debe ser igual a cero. 


Los flujos de capitales reflejan las 
diferencias internacionales en el com¬ 
portamiento de los ahorros y en las 
oportunidades de inversión. 


mente limitadas a las nuevas inversiones. Las zonas de asentamiento reciente, con 
un crecimiento demográfico intenso y con abundantes recursos naturales, ofrecían 
rendimientos elevados a los inversores y atraían los flujos de capital. Las estimacio¬ 
nes sugieren que durante aquel periodo, Gran Bretaña envió al extranjero el 40% de 
sus ahorros, principalmente para financiar ferrocarriles y otros grandes proyectos. 
Ningún país ha igualado ese récord en tiempos recientes. 

¿Por qué no tenemos unos flujos de inversión como los de los tiempos de nuestros 
tatarabuelos? Los economistas no están del todo seguros, pero han apuntado a dos 
causas: las restricciones migratorias y los riesgos políticos. 

Durante la edad de oro de los flujos de capitales, los movimientos de capitales eran 
complementarios de los movimientos de la población: los grandes receptores de los 
capitales que venían de Europa eran también lugares a los que se trasladaban gran 
número de europeos. Esos movimientos de población a gran escala fueron posibles 
antes de la Primera Guerra Mundial, porque las restricciones legales a la inmigración 
eran escasas. En el mundo de hoy, por el contrario, hay numerosas barreras legales 
a la inmigración, algo que puede confirmar cualquier persona que haya intentado 
emigrar a Europa o a los Estados Unidos. 

El otro factor que ha cambiado es el riesgo político. Los gobiernos contempo¬ 
ráneos a menudo limitan las inversiones extranjeras, porque temen que disminuya 
su soberanía nacional. Y, por motivos políticos o por cuestiones relacionadas con la 
seguridad, los gobiernos expropian algunas veces las propiedades de los extranjeros, 
un riesgo que disuade a algunos posibles inversores de enviar a otro país más que una 
pequeña parte de su riqueza. En el siglo diecinueve, estas acciones eran infrecuentes, 
en parte porque la mayoría de los destinatarios de las inversiones aún eran colonias 
europeas, y en parte porque en aquellos días los gobiernos tenían la costumbre de 
enviar tropas y buques de guerra para proteger los derechos de sus inversores. 

•O 


COMPRUEBA SI LO HAS ENTENDIDO 


1. ¿En qué cuenta de la balanza de pagos se registran las siguientes operaciones? 

a. La empresa Boeing, con sede en los Estados Unidos, vende a China un avión recién 
fabricado. 

b. Inversores chinos compran acciones de Boeing a ciudadanos estadounidenses. 

c. Una empresa china compra un avión usado a American Airlines y lo envía a China. 

d. Un inversor chino que tiene propiedades en los Estados Unidos compra un avión de 
empresa, que deja en los Estados Unidos para poder viajar con él por toda América. 

Las soluciones están al final del libro. 


as monedas se intercambian en el 

íercado de divisas. 

os precios a los que se intercambian 
is monedas se llaman tipos de 
ambio. 

íuando una moneda se hace más 
aliosa en términos de otras monedas, 
sa moneda se aprecia. 

Cuando una moneda se hace menos 
aliosa en términos de otras monedas, 
sa moneda se deprecia. 


El papel que desempeña el Tipo de cambio 

cabamos de ver cómo las diferencias entre las oportunidades de inversión, las 
tasas de ahorro y los tipos de interés, generan flujos internacionales de capi¬ 
tales. También hemos aprendido que la balanza de pagos por cuenta corriente 
más la balanza de pagos por cuenta financiera, suman cero: un país que es receptor 
neto de flujos de capitales tiene que tener un déficit por cuenta corriente que lo com¬ 
pense, y un país que genera un flujo neto de salidas de capitales tiene que tener un 
superávit por cuenta corriente que lo compense. 

El comportamiento de la cuenta financiera -que refleja los flujos de entrada y de 
salida de capitales- se describe mejor por el equilibrio en el mercado internacional de 
fondos prestables. Al mismo tiempo, la balanza de pagos de bienes y servicios, que es 
el principal componente de la cuenta corriente, está determinada por las decisiones en 
los mercados internacionales de bienes y servicios. Por tanto, si la cuenta financiera 
refleja los movimientos de capitales y la cuenta corriente refleja los movimientos de 
bienes y servicios, ¿qué garantiza que la balanza de pagos esté realmente equilibrada? 
Es decir, ¿qué garantiza que las cuentas realmente se compensen entre sí? 

No debería sorprendernos que sea un precio el que hace que estas dos cuentas 
se equilibren. Concretamente, ese precio es el tipo de cambio, que se determina en el 
mercado de moneda extranjera, o mercado de divisas. 
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Entender los tipos de cambio 

En general, los bienes, los servicios y los activos producidos en un país tienen que 
pagarse en la moneda de ese país. Los productos de EE. UU. se tienen que pagar en 

o ares, los productos europeos se tienen que pagar en euros; los productos japone¬ 
ses se tienen que pagai en yenes. Ocasionalmente, los vendedores aceptarán pagos 
en moneda extranjera, pero entonces tendrán que cambiar esa moneda por moneda 
nacional. 

Poi lo tanto, las transacciones internacionales requieren un mercado -el mer¬ 
cado de divisas- en el que se intercambien unas monedas por otras. Este mercado 
determina los tipos de cambio, los precios a los que se intercambian las monedas. 
El mercado de divisas, de hecho, no está localizado en ningún lugar 
geográfico. Más bien es un mercado electrónico global, que utilizan los 
participantes de todo el mundo para comprar y vender monedas. 

La Tabla 19-5 muestra los tipos de cambio entre las tres monedas 
más importantes del mundo a las 11:21 A.M. (hora de la costa Este de 
los Estados Unidos) del día 27 de noviembre de 2012. Cada entrada 
muestra el precio de la moneda de la "fila" en términos de la moneda de 
la columna". Por ejemplo, en aquel momento, 1 $ de los EE. UU. se cam¬ 
biaba por 0,7735 €, de modo que para comprar 1 $ de EE. UU., hacían 
falta 0,7735 €. De forma similar, para comprar 1 €, hacían falta 1,2929 $ 
de los EE. UU. Estas dos cifras reflejan el mismo tipo de cambio entre 
el euro y el dólar: 1/1,2929 = 0,7735. 

Hay dos formas de escribir un tipo de cambio determinado. En este 
caso eran 0,7735 € por 1 $, y 1,2929 $ por 1 €. ¿Cuál es la forma correcta 
de escribirlo? La respuesta es que no hay una regla fija. En la mayoría 
de los países, la gente tiende a expresar el tipo de cambio como el precio 
de la moneda extranjera expresado en moneda nacional. Pero esta regla 
no es universal, y el tipo de cambio dólar-euro se expresa habitualmen¬ 
te de las dos maneras. ¡Lo importante es estar seguro de saber cuál de 
las dos se está utilizando! Lee la sección "Trampas". 

Cuando se analizan los movimientos de los tipos de cambio, los 
economistas utilizan términos especializados para evitar confusiones. 

Cuando una moneda se hace más valiosa en términos de otras mone¬ 
das, se dice que la moneda se aprecia. Cuando una moneda pierde 
valor en términos de otras monedas, se dice que la moneda se depre¬ 
cia. Supongamos, por ejemplo, que el valor de 1 € pasa de 1 $ a 1,25 $, 
lo que significa que el valor de 1 $ pasa de 1 € a 0,80 € (porque 1/1,25 = 

0,80). En este caso diríamos que el euro se ha apreciado y el dólar se 
ha depreciado. 

Los movimientos de los tipos de cambio, si todo lo demás no varía, 
afectan a los precios relativos de los bienes, de los servicios y de los 
activos en los diferentes países. Por ejemplo, supongamos que el precio 
de una habitación de hotel en los Estados Unidos es 100 $ y que el pre¬ 
cio de una habitación de hotel en Francia es 100 €. Si el tipo de cambio 
es 1 € = 1 $, las dos habitaciones tienen el mismo precio. Si el tipo de 
cambio es 1,25 € = 1 $, la habitación del hotel francés es un 20% más 
barata que la habitación del hotel estadounidense. Si el tipo de cambio 
es 0,80 € = 1 $, la habitación del hotel francés es un 25% más cara que 
la del hotel estadounidense. 

Pero, ¿qué es lo que determina los tipos de cambio? La oferta y la 
demanda en el mercado de divisas. 


El tipo de cambio de equilibrio 

En aras de la simplicidad, supongamos que solo hay dos monedas en el 
mundo: los dólares de EE. UU. y los euros. Los europeos que quieren 
comprar bienes, servicios y activos estadounidenses acuden al mercado 
de divisas para cambiar euros por dólares. Es decir, en el mercado de 
divisas los europeos demandan dólares y ofrecen euros. Y los esta¬ 
dounidenses que quieren comprar bienes, servicios y activos europeos 
acuden al mercado de divisas a cambiar dólares por euros. Es decir, en 
el mercado de divisas los estadounidenses ofrecen dólares y demandan 


tabla 19-5 Tipos de cambio, 27 de 
noviembre de 2012, 11:21 A.M. 


Euros 



Dólares de 



EE.UU. 

Yenes 

Un dólar de 
EE.UU. se 
cambiaba por 

1 

82,2304 

Un yen se 
cambiaba por 

0,0122 

1 

Un euro se 
cambiaba por 

1,2929 

106,3112 


0,7735 


0,0094 


¡TRAMPAS! 


¿QUÉ ES SUBIR? 

Supongamos que alguien dice: “El tipo de cambio de 
los Estados Unidos ha subido”. ¿Qué quiere decir esa 
persona? 

No está claro. Unas veces, el tipo de cambio se 
mide como el precio de un dólar en términos de una 
moneda extranjera, otras veces como el precio de 
una moneda extranjera en términos de dólares. Así 
que ¡la frase podría significar tanto que el dólar se 
ha apreciado como que el dólar se ha depreciado! 

Has de ser especialmente cuidadoso al utilizar 
datos estadísticos. La mayoría de los países fuera de 
los Estados Unidos expresan el tipo de cambio como 
el precio de un dólar medido en su moneda nacional 
-por ejemplo, las autoridades mexicanas dirán que 
el tipo de cambio es 13 , lo que significa 13 pesos por 
dólar. Pero el Reino Unido, por motivos históricos, 
suele expresar su tipo de cambio de la otra forma. 

El 27 de noviembre de 2012 , un dólar valía 0,6240 
libras esterlinas, y una libra valía 1,6026 dólares. La 
mayoría de las veces esta cifra se publica como un 
tipo de cambio de 1 , 6026 . De hecho, algunas veces, 
los economistas profesionales y los consultores se 
confunden, equivocando el sentido en el que se está 
moviendo la libra. 

Por cierto, los estadounidenses suelen hacer lo 
que hacen los demás: acostumbran a decir que el 
tipo de cambio respecto a México es 13 pesos por 
dólar, pero que el tipo de cambio respecto al Reino 
Unido es 1,6 dólares por libra. Pero esta regla no 
es fiable: el tipo de cambio respecto al euro suele 
expresarse de las dos maneras. 

Por tanto, antes de usar datos de tipo de cambio, 
siempre es importante comprobar de cuál de las dos 
maneras está medido. 
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5 S el tipo de cambio con el que la 
cantidad demandada de una moneda 
3 n el mercado de divisas es igual a la 
cantidad ofrecida. 


euros. (Las transferencias internacionales y los pagos por rentas de factores o tam¬ 
bién afectan al mercado de divisas, pero para simplificar, vamos a ignoiailas). 

La Figura 19-14 refleja el funcionamiento del mercado de divisas. En el eje de 
abscisas se representan las cantidades de dólares demandada y ofrecida a cada tipo 
de cambio euro-dólar, y el tipo de cambio euro-dólar se representa en el eje de orde¬ 
nadas. El tipo de cambio desempeña el mismo papel que el precio de un bien o un 
servicio en un gráfico normal de oferta y demanda. 

En el gráfico hay dos curvas: la curva de demanda de dólares y la curva de oferta 
de dólares. La clave para entender las pendientes de estas curvas está en que el nivel 
del tipo de cambio afecta a las importaciones y las exportaciones. Cuando la moneda 
de un país se aprecia (se hace más valiosa), las exportaciones disminuyen y las impor¬ 
taciones aumentan. Cuando la moneda de un país se deprecia (se hace menos valiosa), 
las exportaciones aumentan y las importaciones disminuyen. 

Para entender por que la demanda de dólares tiene pendiente negativa, recueida 
que, si todo lo demás no varía, el tipo de cambio determina los precios de los bienes, 
de los servicios y de los activos estadounidenses en relación a los precios de los bienes, 
de los servicios y de los activos europeos. Si el dólar sube respecto al euro (el dólar se 
aprecia), los productos de los EE. UU. les resultarán más caros a los residentes euro¬ 
peos en relación a sus productos. Así pues, los europeos comprarán menos productos 
estadounidenses, por lo que adquirirán menos dólares en el mercado de divisas: la 
cantidad demandada de dólares cae cuando aumenta el número de euros que se nece¬ 
sitan para comprar un dólar. Si el dólar baja respecto al euro (el dólar se deprecia), 
los productos estadounidenses se harán relativamente más baratos para los europeos; 
y estos responderán comprando más productos de los Estados Unidos y adquiriendo 
más dólares en el mercado de divisas: la cantidad demandada de dólares aumenta 
cuando disminuye la cantidad de euros necesarios para comprar un dólar. 

Un argumento similar explica por qué la curva de oferta de dólares de la Figura 
19-14 tiene pendiente positiva: cuantos más euros se necesiten para comprar un dólar, 
más dólares ofrecerán los estadounidenses. También aquí la razón es el efecto del Lipo 
de cambio sobre los precios relativos. Si el dólar sube respecto al euro, los productos 
europeos les resultan más baratos a los estadounidenses -que demandarán más canti¬ 
dad de ellos. Eso requerirá que los estadounidenses conviertan más dólares en euros. 

El tipo de cambio de equilibrio es el tipo de cambio con el que la cantidad de 
dólares demandada en el mercado de divisas es igual a la cantidad de dólares ofreci¬ 
da. En la Figura 19-14 el equilibrio está en el punto E, y el tipo de cambio de equilibrio 
es 0,77. Es decir, con un tipo de cambio igual a 0,77 euros por dólar, la cantidad de 


figura 19-14 El mercado de divisas 


En el mercado de divisas se igualan la deman¬ 
da de una moneda por parte de extranjeros 
que quieren comprar bienes, servicios o acti¬ 
vos nacionales, y la oferta de esa moneda por 
parte de residentes nacionales que quieren 
comprar bienes, servicios o activos extranje¬ 
ros. Aquí el equilibrio en el mercado de dóla¬ 
res está en el punto E, que corresponde a un 
tipo de cambio de 0,77 euros por dólar. 
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tabla 19-6 Equilibrio en el mercado de divisas: un ejemplo 
imaginario 


Compras europeas 

Para comprar 

Para comprar 

Compras 

de dólares de EE. UU. 

bienes y servicios 

activos de EE. UU.: 

totales de 

(billones de dólares) 

de EE. UU.: 1,0 

1,0 

dólares: 2,0 

Ventas 

Para comprar bienes 

Para comprar 

Ventas 

estadounidenses de 

y servicios europeos: 

activos europeos: 

totales de 

dólares de EE. UU. 

1,5 

0,5 

dólares: 2,0 


Balanza de 

Balanza de 



pagos por cuenta 

pagos por cuenta 



corriente de 

financiera de 



EE. UU.: -0.5 

EE. UU.: +0.5 



dólares ofrecida en el mercado de divisas es igual a la cantidad de dólares demandada 
en ese mercado. 

Para entender la importancia del tipo de cambio de equilibrio, resulta útil con¬ 
siderar un ejemplo numérico ilustrativo de cómo es el equilibrio en el mercado de 
divisas. En la Tabla 19-6 presentamos un ejemplo hipotético. La primera fila muestra 
las compras de dólares por parte de europeos, o bien para adquirir bienes y sei vicios 
de los Estados Unidos, o bien para comprar activos estadounidenses. La segunda 
fila muestra las ventas de dólares por parte de estadounidenses, o bien para adqui¬ 
rir bienes y servicios europeos, o bien para 
comprar activos europeos. Al tipo de cambio 
de equilibrio, la cantidad total de dólares 
que los europeos quieren comprar es igual a 
la cantidad total de dólares que los estadou¬ 
nidenses quieren vender. 

Recuerda que las cuentas de la balanza 
de pagos dividen las transacciones interna¬ 
cionales en dos tipos. Las compras y ventas 
de bienes y servicios se registran en la cuen¬ 
ta corriente. (Una vez más, para simplificar, 
no tenemos en cuenta las transferencias y 
las rentas de los factores). Las compras y 
ventas de activos se registran en la cuenta 
financiera. Al tipo de cambio de equilibrio, 

entonces, tenemos la situación descrita en la Tabla 19-6: las suma de la balanza de 
pagos por cuenta corriente más la balanza de pagos por cuenta financiera, es igual 
a cero. 

Consideremos a continuación brevemente cómo afecta al equilibrio del mercado 
de divisas un desplazamiento de la demanda de dólares. Supongamos que, poi alguna 
razón, aumentan los flujos de capitales desde Europa hacia los Estados Unidos -por 
ejemplo, por un cambio en las preferencias de los inversores europeos. Los efectos se 
muestran en la Figura 19-15. La demanda de dólares en el mercado de divisas aumen¬ 
ta a medida que los inversores europeos convierten euros en dólares para financiar 
sus nuevas inversiones en los Estados Unidos. Eso se refleja en el desplazamiento 
hacia la derecha de la curva de demanda, desde D\ hasta D 2 . Como consecuencia, el 
dólar se aprecia respecto al euro: el número de euros por dólar, en el tipo de cambio 
de equilibrio, sube deXRi a XR 2 . 


figura 19-15 Un aumento de la demanda de dólares 


Un aumento en la demanda de dólares 
podría deberse a una variación de las pre¬ 
ferencias de los inversores europeos. La 
curva de demanda de dólares se desplaza 
desde D A hasta D 2 . Por tanto, el número 
de euros por dólar en equilibrio aumen¬ 
ta -el dólar se aprecia respecto al euro. 
Como consecuencia, la balanza por cuenta 
corriente empeora al mismo tiempo que la 
balanza por cuenta financiera mejora. 
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¿Qué consecuencias tiene en la balanza de pagos este mayor flujo de entrada de 
capitales? La cantidad total de dólares ofrecida en el mercado de divisas debe seguir 
siendo igual a la cantidad total de dólares demandada. Por tanto, el mayor flujo de 
entrada de capitales en los Estados Unidos -una mejora en la balanza de pagos por 
cuenta financiera- tiene que ser compensado por un empeoramiento de la balanza 
por cuenta corriente. ¿Qué es lo que causa ese empeoramiento de la balanza de pagos 
por cuenta corriente? La apreciación del dólar. Un aumento del número de euros por 
dólar lleva a los estadounidenses a comprar más bienes y servicios europeos, y a los 
europeos a comprar menos bienes y servicios de Estados Unidos. 

La Tabla 19-7 muestra un ejemplo hipotético de cómo podría funcionar esto. 
Los europeos están comprando más activos de los Estados Unidos, aumentando el 
saldo de la cuenta financiera de 0,5 a 1,0. Esto se compensa por una disminución 

de las compras europeas de bie- 


tabla 19-7 Un ejen 
las entradas de 

Compras europeas de 
dólares (billones de 
dólares) 

Ventas estadounidenses 
de dólares (billones de 
dólares) 

nplo hipotético de 
capital 

Para comprar bienes y 
servicios de EE. UU.: 
0,75 (cae 0,25) 

Para comprar bienes y 
servicios europeos: 1,75 
(sube 0,25) 

los efectos de un 

Para comprar activos 
de EE. UU.: 1,5 (sube 
0,5) 

Para comprar 
activos europeos: 

0,5 (no varía) 

aumento de nes y servicios de los Estados 

Unidos y por un aumento de las 

compras estadounidenses de bie- 

Compras totales . . _ , 

. n nes y servicios europeos, ambas 

de dolares: 2,25 J i i 

cosas como consecuencia de la 

apreciación del dólar. Por tanto, 
Ventas totales cualquier cambio de la balanza de 

de dólares: 2,25 pagos por cuenta financiera de los 

F.ctndn* TJnidns. genera una. rear- 


Balanza de pagos 
por cuenta corriente 
de EE. UU.: -1,0 (cae 
0,5) 

Balanza de pagos 
por cuenta financiera 
de EE. UU.: +1,0 
(sube 0,5) 

ción igual y en sentido opuesto 
en la balanza de pagos por cuenta 
corriente. Las variaciones del tipo 
de cambio garantizan que los 


cambios de la cuenta financiera 
y de la cuenta corriente se compensen mutuamente. 

Hagamos brevemente este proceso al revés. Supongamos que hay una disminu¬ 
ción de los flujos de capitales desde Europa hacia los Estados Unidos -otra vez a causa 
de una variación de las preferencias de los inversores europeos. La demanda de dóla¬ 
res en el mercado de divisas disminuye, y el dólar se deprecia: se reduce la cantidad de 
euros por dólar en el tipo de cambio de equilibrio. Esto lleva a los estadounidenses a 
comprar menos productos europeos y a los europeos a comprar más productos de los 
Estados Unidos. Al final, esto genera un aumento del saldo de la balanza de pagos por 
cuenta corriente de los Estados Unidos. Por tanto, una caída de los flujos de capitales 
hacia los Estados Unidos debilita al dólar, lo que a su vez genera un aumento de las 
exportaciones netas de los Estados Unidos. 


La inflación y los tipos de cambio reales 

En 1993, un dólar se cambiaba, en promedio, por 3,1 pesos mexicanos. En 2011, el 
peso había caído respecto al dólar casi un 75%, con un tipo de cambio medio en 2011 
de 12,4 pesos por dólar. ¿Se abarataron mucho los productos mexicanos relativamente 
a los productos estadounidenses en ese periodo de 18 años? ¿Disminuyeron también 
un 75% los precios de los productos mexicanos, expresados en dólares? La respuesta 
es no, porque durante ese período México tuvo una inflación mucho más alta que los 
Estados Unidos en el mismo período. De hecho los precios relativos de los productos 
estadounidenses y mexicanos variaron muy poco entre 1993 y 2011, aunque los tipos 
de cambio variaron mucho. 

Para tener en cuenta los efectos de las diferencias entre las tasas de inflación, 
los economistas calculan los tipos de cambio reales, que son los tipos de cambio 
ajustados por las diferencias internacionales en los niveles agregados de precios. 
Supongamos que el tipo de cambio que estamos observando es la cantidad de pesos 
mexicanos por dólar. Llamemos Pee. uu. y Pm¿x a los índices de precios agregados de los 
Estados Unidos y de México, respectivamente. Entonces, el tipo de cambio real entre 
el peso mexicano y el dólar de EE. UU. se define como: 

.. . ( 19 - 4 ) Tino de cambio real = pesos mexicanos por dólar x— EFlJlJ -- 

Los tipos de cambio reales son v 19 ' p * Pmx 

los tipos de cambio ajustados por 

las diferencias internacionales en los Para distinguirlo del tipo de cambio real, al tipo de cambio que no está ajustado por 

niveles agregados de precios. los niveles agregados de precios, se le llama a veces tipo da cambio nominal. 


CAPÍTULO 19 


COMERCIO INTERNACIONAL, FLUJOS DE CAPITAL Y TIPOS DE CAMBIO 603 


Para entender la importancia de la diferencia entre los tipos de cambio real y 
nominal, consideremos el siguiente ejemplo. Supongamos que el peso se deprecia 
respecto al dólar, pasando el tipo de cambio de 10 a 15 pesos por dólar, una variación 
del 50%. Pero supongamos que al mismo tiempo los precios de todos los bienes en 
México, medidos en pesos, aumentan también un 50%, de modo que el índice de pre¬ 
cios mexicano pasa de 100 a 150. Asimismo, supongamos que los precios de Estados 
Unidos no varían, de modo que el índice de precios sigue siendo 100. Entonces el tipo 
de cambio real inicial es: 


Pesos por dólar antes de la depreciación x 


Pee, uu. 
Pfrléx 


^ 100 
10 * 100 


10 


Después de la depreciación del peso y del aumento del nivel de precios mexicano, el 
tipo de cambio real es: 


Pesos por dólar después de la depreciación x 


Pee, uu. 

P M éx 


100 ^ 
5 X 150 ~ 10 


En este ejemplo, el peso se ha depreciado considerablemente respecto al dólar, pero el 
tipo de cambio real entre el peso y el dólar no ha variado en absoluto. Y como el tipo 
de cambio real peso-dólar no ha cambiado, la depreciación nominal del peso respecto 
al dólar no tendrá ningún efecto ni en la cantidad de bienes y servicios exportados por 
México a los Estados Unidos, ni en la cantidad de bienes y servicios de los Estados 
Unidos importados por México. 

Para ver por qué, volvamos al ejemplo de una habitación de hotel. Supongamos 
que esa habitación cuesta inicialmente 1.000 pesos por noche, que son 100 $ con un 
tipo de cambio de 10 pesos por dólar. Después de que tanto los precios mexicanos 
como el número de pesos por dólar aumenten un 50%, la habitación de hotel cuesta 
1.500 pesos por noche -pero 1.500 pesos divididos entre 15 pesos por dólar, son 100 $, 
por lo que la habitación del hotel mexicano sigue costando 100 $. Como consecuencia, 
el turista estadounidense que esté pensando en viajar a México no tiene motivos para 
cambiar sus planes. 

Esto es cierto para todos los bienes y servicios que se comercien: la cuenta corrien¬ 
te responde solo a las variaciones de los tipos de cambio reales, no a las variaciones 
de los tipos de cambio nominales. Los productos de un país se abaratan para los 
extranjeros solo cuando la moneda de ese país se deprecia en términos reales, y esos 
productos solo se encarecen para los extranjeros cuando la moneda se aprecia en 
términos reales. Como consecuencia, los economistas que analizan las variaciones de 
las exportaciones y de las importaciones de bienes y servicios se centran en el tipo de 
cambio real, no en el tipo de cambio nominal. 

La Figura 19-16 ilustra lo importante que puede ser distinguir entre los tipos 
de cambio nominales y los reales. La línea denominada "Tipo de cambio nominal” 


figura 19-16 Tipos de ca mbio re ales frente a tipos^c^j:ambio^nominales, 1993-2011 


Entre noviembre de 1993 y diciembre de 
2011, el precio de un dólar en términos 
de pesos mexicanos aumentó espec¬ 
tacularmente. Pero como México tuvo 
una inflación mucho más alta que los 
Estados Unidos, el tipo de cambio real, 
que mide el precio relativo de los bienes 
y servicios mexicanos, acabó siendo 
prácticamente el mismo al final que al 
principio del periodo. 

Fuente: Banco de la Reserva Federal de St. 
Louis. 
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La paridad del poder adquisitivo 

entre las monedas de dos países es 
el tipo de cambio nominal con que 
una determinada cesta de bienes y 
servicios costaría lo mismo en los dos 
países. 


muestra el número de pesos que se necesitaban para comprar un dólar de EE. UU. 
entre noviembre de 1993 y diciembre de 2011. Como puede verse, el peso se depreció 
masivamente durante ese periodo. Pero la linea denominada Tipo de cambio real 
muestra el tipo de cambio reab se calculó utilizando la ecuación 19-4, fijando los índi¬ 
ces de precios de México y de los Estados Unidos de modo que ambos fueran iguales 
a 100 en 1993. En términos reales, el peso se depreció entre 1994 y 1995, pero ni de 
lejos se aproximó a la depreciación nominal. A finales de 2011, el tipo de cambio real 
peso-dólar era prácticamente el mismo que al principio del período. 


Paridad del poder adquisitivo 

Para analizar los tipos de cambio, existe una herramienta muy útil, que está estrecha¬ 
mente ligada al concepto de tipo de cambio real y que se llama paridad del poder adqui¬ 
sitivo. La paridad del poder adquisitivo entre las monedas de dos países es el tipo 
de cambio nominal con el que una determinada cesta de bienes y servicios costaría lo 
mismo en los dos países. Supongamos, por ejemplo, que una cesta de bienes y servicios 
que cuesta 100 $ en los Estados Unidos, cuesta 1.000 pesos en México. En ese caso, la 
paridad del poder adquisitivo es 10 pesos por dólar: a este tipo de cambio, 1.000 pesos = 
100 $, de modo que la cesta de la compra cuesta lo mismo en los dos países. 

Los cálculos de la paridad del poder adquisitivo normalmente se hacen estiman¬ 
do el coste de amplias cestas de la compra que contienen muchos bienes y servicios 
-desde automóviles y alimentos hasta vivienda y llamadas telefónicas. Pero, desde 
hace unos años, la revista The Economist publica una lista de paridades del poder 
adquisitivo basada en el coste de una cesta formada por un solo bien -un BigMac de 
McDonald’s. 

Los tipos de cambio nominales casi siempre son diferentes de la pandad del poder 
adquisitivo. Algunas de estas diferencias son sistemáticas: en general los niveles agre¬ 
gados de precios son más bajos en los países pobres que en los países ricos porque 


PARA MENTES INQUIETAS f 

HAMBURGERNOMÍA: EL ÍNDICE BIG MAC 


Durante varios años, la revista inglesa The 
Economist ha elaborado una comparación 
anual del coste que tiene en diferentes 
países un bien de consumo concreto que 
se encuentra en todo el mundo -un Big 
Mac de MacDonald’s. La revista observa 
el precio de un Big Mac en moneda local, 
y a continuación calcula dos números: 
el precio de un Big Mac en dólares de 
EE. UU., utilizando el tipo de cambio exis¬ 
tente, y el tipo de cambio con el que el 
precio de un Big Mac sería igual a su pre¬ 
cio en los Estados Unidos. Si la paridad 
del poder adquisitivo se cumpliera para 
los Big Mac, el precio en dólares de un 
Big Mac sería el mismo en todas partes. 

Si la paridad del poder adquisitivo es una 
buena teoría para el largo plazo, el tipo de 
cambio con el que el precio del Big Mac 
se iguala al precio en los Estados Unidos, 
serviría en cierto modo de guía respecto 
a dónde acabará finalmente el tipo de 
cambio. 

La Tabla 19-8 muestra las estimaciones 
de The Economist, hechas en julio de 
2012, para una serie de países, colocados 
en orden creciente según el precio en 
dólares de un Big Mac. Los países con 
los Big Mac más baratos y, por tanto, con 


sus monedas más devaluadas según esta 
medida, son India y China, ambos países 
subdesarrollados. Pero no todos los 
países subdesarrollados tienen Big Mac 
baratos: el precio de un Big Mac en Brasil, 
convertido a dólares, es considerablemen¬ 
te más alto que en los Estados Unidos. 
Esto refleja una fuerte apreciación del 


real -la moneda brasileña- en los últimos 
años, en los que Brasil se convirtió en un 
país favorito de los inversores internacio¬ 
nales. Y encabezando la lista, con un Big 
Mac casi un 50% más caro que el de los 
Estados Unidos, está Suiza -una nación 
que hizo un esfuerzo considerable en 
2011 para depreciar su moneda. 


tabla 19-8 La paridad del poder adquisitivo (PPA) y el precio de 
un Big Mac 



Precio de un Big Mac 

Moneda local por dólar 

País 

En moneda local 

En dólares 
de EE.UU. 

PPA 

implícita 

Tipo de cambio 
existente 

India 

89,0 rupias 

1,58 

20,57 

56,17 

China 

15,65 yuans 

2,45 

3,62 

6,39 

México 

32,0 pesos 

2,70 

8,55 

13,69 

Japón 

320 yens 

4,09 

73,95 

78,22 

Gran Bretaña 

2,69 libras 

4,16 

0,62 

0,65 

Estados Unidos 

4,33 dólares 

4,30 


1,00 

Zona Euro 

3,58 euros 

4,34 

1,21 

1.21 

Brasil 

10,08 reales 

4,94 

2,33 

2,04 

Suiza 

6,5 francos suizos 

6,56 

1,50 

0,99 
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figura 19-17 La paridad del poder adquisitivo frente al tipo de cambio nominal, 1990-2011 

La paridad del poder adquisiti¬ 
vo entre los Estados Unidos y 
Canadá -el tipo de cambio nomi¬ 
nal con el que una determinada 
cesta de bienes y servicios cos¬ 
taría lo mismo en los dos países- 
cambió muy poco durante el perío 
do representado, permaneciendo 
en torno a 1,20 dólares canadien¬ 
ses por 1 dólar de EE. UU. Sin 
embargo, el tipo de cambio nomi¬ 
nal tuvo amplias fluctuaciones. 


los servicios tienden a ser más baratos en los países pobres. Pero incluso entre países 
con niveles de desarrollo económico muy parecidos, los tipos de cambio nominales 
son bastante diferentes de la paridad del poder adquisitivo. La Figura 19-17 muestra 
el tipo de cambio nominal entre el dólar canadiense y el dólar estadounidense desde 
1990 hasta 2011, medido como el número de dólares canadienses por dólar estadou¬ 
nidense, junto con una estimación del tipo de cambio de paridad del poder adqui¬ 
sitivo entre los Estados Unidos y Canadá durante el mismo período. La paridad del 
poder adquisitivo no cambió mucho durante el período, porque los Estados Unidos 
y Canadá tuvieron casi la misma tasa de inflación. Pero al principio del período, el 
tipo de cambio nominal era inferior a la paridad del poder adquisitivo, por lo que una 
cesta de la compra concreta era más cara en Canadá que en los Estados Unidos. En 
2002 el tipo de cambio nominal era muy superior a la paridad del poder adquisitivo, 
de modo que una cesta de la compra concreta era mucho más barata en Canadá que 
en los Estados Unidos. 

A largo plazo, sin embargo, las paridades del poder adquisitivo son muy útiles 
para predecir las variaciones de los tipos de cambio nominales. En concreto, los 
tipos de cambio nominales entre países que tienen niveles de desarrollo económico 
similares tienden a fluctuar en torno a los niveles con los que una determinada cesta 
de la compra tiene costes similares. De hecho, en julio de 2005, el tipo de cambio 
nominal entre los Estados Unidos y Canadá era 1,22 dólares canadienses por 1 dólar 
estadounidense -prácticamente igual que la paridad del poder adquisitivo. Pero en 
2011, el coste de la vida volvió a ser mayor en Canadá que en los Estados Unidos y 
siguió siendo así durante 2012. 



Año 


LA ECONOMIA EN ACCION 


UNA AMÉRICA DE BAJO COSTE 

■ Es importante el tipo de cambio para las decisiones empresariales? ¡Y de qué 
W manera! Consideremos lo que hicieron en 2008 los fabricantes europeos de auto¬ 
móviles. Un informe de la University of Iowa resumió así la situación: 

Aunque los fabricantes de automóviles alemanes de lujo BMW y Mercedes han man¬ 
tenido, desde la década de 1990, sus plantas en el sur de los Estados Unidos, BMW 
quiere aumentar en un 50% su producción en Carolina del Sur durante los próximos 
cinco años. La sueca Volvo está en negociaciones para construir una fábrica en 
Nuevo México. Los analistas de la productora de automóviles italiana Fiat decidi¬ 
eron que necesitan construir una planta en América del Norte para aprovechar el 
próximo relanzamiento de su modelo Alfa Romeo. Tennessee ha cerrado reciente¬ 
mente un acuerdo con Volkswagen para construir una fábrica de 1.000 millones de 
dólares, ofreciendo incentivos por valor de 577 millones. 
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FIGURA 


Exportaciones netas de los 
19-18 Estados Unidos, 1995-2011 



Repaso rápido 


Las monedas se intercambian en el 
mercado de divisas, que determina 
los tipos de cambio. 

Los tipos de cambio se miden de dos 
formas. Para evitar confusiones, los 
economistas dicen que una moneda 
se aprecia o se deprecia. El tipo de 
cambio de equilibrio iguala la oferta 
y la demanda de las monedas en el 
mercado de divisas. 

Para tener en cuenta las diferencias 
internacionales entre los niveles 
agregados de precios, los economis¬ 
tas calculan los tipos de cambio rea¬ 
les. La balanza por cuenta corriente 
responde solo a las variaciones de 
los tipos de cambio reales, no a las 
de los tipos de cambio nominales. 

La paridad del poder adquisitivo es 

el tipo de cambio nominal que iguala 
el coste de una cesta de bienes en los 
dos países. Aunque el tipo de cambio 
nominal casi siempre es diferente de 
la paridad del poder adquisitivo, la 
paridad del poder adquisitivo es útil 
para predecir las variaciones del tipo 
de cambio nominal. 


¿Por qué han estado acudiendo a los Estados 
Unidos los fabricantes europeos de automóviles? 
En cierta medida porque se les han estado ofrecien¬ 
do incentivos especiales, como ilustra el caso de 
Volkswagen en Tennessee. Pero el factor principal 
fueron los tipos de cambio. A principios de la década 
de 2000 un euro valía, en promedio, menos que un 
dólar; en el verano de 2008, el tipo de cambio era 
aproximadamente 1 € = 1,50 $. Esta variación del tipo 
de cambio hizo que, para los fabricantes europeos 
de automóviles, fuera considerablemente más barato 
producir en los Estados Unidos que en Europa -espe¬ 
cialmente si los coches estaban destinados al mercado 
estadounidense. 

La fabricación de automóviles no fue la única 
industria estadounidense que se benefició de la debi¬ 
lidad del dólar; en general, las exportaciones estadou¬ 
nidenses aumentaron a partir de 2006 mientras que el 
crecimiento de las importaciones se detuvo. La Figura 
19-18 muestra una medida de la evolución del comer¬ 
cio exterior de los Estados Unidos, las exportaciones reales netas de bienes y servicios: 
exportaciones menos importaciones, medidas ambas en dólares de 2005. Como puede 
verse, este saldo, después de una larga caída, comenzó a aumentar bruscamente en 
2006. Hubo una pequeña recaída en el período 2007-2009, a medida que la economía, 
que se estaba recuperando de la recesión de 2007-2009 atraía nuevas importaciones, 
pero siguió habiendo una importante disminución de la brecha comercial. 


«►•O 


COMPRUEBA SI LO HAS ENTENDIDO 


19-5 


1. México descubre grandes reservas de petróleo y empieza a exportarlo a los Estados Unidos. 
Describe cómo afectará este hecho a las siguientes variables: 

a. El tipo de cambio nominal peso-dólar. 

b. Las exportaciones mexicanas de otros bienes y servicios. 

c. Las importaciones mexicanas de bienes y servicios. 

2. Una cesta de bienes y servicios que cuesta 100 $ en los Estados Unidos, cuesta 800 pesos 
en México, y el tipo de cambio nominal es 10 pesos por dólar. Durante los próximos cinco 
años, el coste de la cesta sube a 120 $ en los Estados Unidos y a 1.200 pesos en México, 
pero el tipo de cambio nominal sigue siendo 10 pesos por dólar. Calcula lo siguiente: 

a. El tipo de cambio real ahora y dentro de cinco años, suponiendo que el nivel de precios 
actual es 100 en los dos países. 

b. La pandad del poder adquisitivo ahora y dentro de cinco años. 

Las soluciones están al final del libro. 


H0»IEH>EB3BB _ 

El comercio es dulce 

Los Estados Unidos han mantenido durante mucho tiempo una política comercial pro¬ 
teccionista en la industria del azúcar. Como parte de este programa de protección, el 
Departamento de Agricultura de los Estados Unidos limita las importaciones de azúcar 
a menos del 15% del consumo interno. Esta política es muy polémica, y enfrenta a los 
productores de sodas, caramelos y otros productos azucarados con los cultivadores de 
azúcar así como con algunos defensores de las políticas de salud pública. 
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Utilizando la siguiente tabla hipotética de oferta y de demanda internas de azúcar 
de Estados Unidos, determina cuántas toneladas de azúcar produce Estados Unidos en 
autarquía y cuál es el precio de equilibrio por tonelada. 


Precio del azúcar 
(dólares por tonelada) 

Cantidad demanda de azúcar 
(millones de toneladas) 

Cantidad ofrecida de azúcar 
(millones de toneladas) 

650 $ 

4 

12 

600 

6 

* 10 

550 

8 

8 

500 

10 

6 

450 

12 

4 

400 

14 

2 

350 

16 

0 


Si el precio internacional del azúcar es 500 $ por tonelada, ¿importarán o exportarán 
azúcar los Estados Unidos? ¿Cuánto importarán si no hay restricciones a la importa¬ 
ción? 


En autarquía, ¿cuántas toneladas de azúcar producen los Estados 
Unidos y a qué precio se compran y se venden? 


PASO 1: 


Lee la sección “La ventaja comparativa y el comercio internacional”, que empieza en la 
página 572 para ver una definición de autarquía. Después utiliza el análisis de oferta y 
demanda junto con la tabla anterior para determinar el precio y la cantidad de equilibrio. 


En autarquía, los Estados Unidos producen 8 millones de toneladas de azúcar, y el 
azúcar se vende a 550 $ por tonelada. Estos son la cantidad y el precio con los que la 
"Cantidad demandada de azúcar” se iguala a la "Cantidad ofrecida de azúcar en la 
tabla anterior. Con ese precio y ese nivel de producción, el mercado está en equilibrio. ■ 


PASO 2: 


Si el precio internacional del azúcar es 500 $ por tonelada, ¿importan 


o exportan azúcar los Estados Unidos? 


Lee la sección “La oferta, la demanda y el comercio internacional”, que empieza en la 
página 581. Presta especial atención a la sección “Efectos de las importaciones , que 
empieza en la página 582 y a la Figura 18-6 de la página 583. 


Como se ve en la Figura 19-6, si el precio internacional es menor que el precio de autar¬ 
quía, un país importará. En este caso, el precio internacional es 500 $ por tonelada y, 
como se determina en el paso 1, el precio de autarquía 1 es 550 $ por tonelada, de modo 
que los Estados Unidos importarán azúcar. ■ 


PASO 3: 


Determina cuánto se importará o se exportará 


Si te hace falta, relee la sección “La oferta, la demanda y el comercio internacional”, que 
empieza en la página 581, prestando especial atención a la sección “Los efectos de las 
importaciones”, que empieza en la página 582. Después, trabajando con la tabla ante- 
ñor, determina la demanda interna con el precio internacional de 500 $ por tonelada y 
la oferta interna con el precio internacional de 500 $ por tonelada. La diferencia es la 
cantidad que se importa o se exporta. 


La demanda interna con el precio internacional de 500 $ por tonelada es 10 millones 
de toneladas, y la oferta interna con el precio internacional de 500 $ por tonelada es 6 
millones de toneladas. Puesto que hay un exceso de demanda de 4 millones de tonela¬ 
das, los Estados Unidos importarán 4 millones de toneladas si no hay restricciones a 
la importación. 

En la realidad, sin embargo, debido al programa de protección para el azúcar, los 
Estados Unidos no importarían la cantidad necesaria de importaciones, lo que daría 
lugar a precios más altos. ■ 
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1. El comercio internacional tiene una importancia cre¬ 
ciente en los Estados Unidos, y aún mayor en la mayo¬ 
ría de los restantes países. El comercio internacional, 
igual que el intercambios entre individuos, surge de la 
ventaja comparativa: el coste de oportunidad de produ¬ 
cir una unidad adicional de un bien es menor en unos 
países que en otros. Las importaciones son los bienes 
y servicios que se compran al exterior; las exportacio¬ 
nes son los bienes y servicios que se venden al exterior. 
El comercio internacional, lo mismo que otros vínculos 
económicos entre países, han crecido muy rápidamen¬ 
te, un fenómeno que se denomina globalización. 

2. El modelo ricardiano de comercio internacional 

supone que los costes de oportunidad son constantes. 
Demuestra que hay ganancias derivadas del comercio: 
dos países están ambos mejor con comercio que en 

autarquía. 

3. En la práctica, la ventaja comparativa refleja las diferen¬ 
cias entre unos países y otros en cuanto a su clima, a 

su dotación de factores productivos y a su tecnología. 

El modelo de Heckscher-Ohlin muestra cómo las 
diferencias en las dotaciones de factores determinan 
la ventaja comparativa: los bienes se diferencian en la 
intensidad de uso de los factores, y los países tienden 
a exportar aquellos bienes que son intensivos en los facto¬ 
res que poseen en abundancia. 

4. La curva de demanda interna y la curva de oferta 
interna determinan el precio de un bien en autarquía. 
Cuando hay comercio internacional, el precio nacional se 
iguala al precio internacional, que es el precio al que 
se compra y se vende el bien en el exterior. 

5. Si el precio internacional es menor que el precio de autar¬ 
quía, el bien se importa. Esto provoca un aumento del 
excedente del consumidor, una disminución del excedente 
del productor y una ganancia de excedente total. Si el 
precio internacional es mayor que el precio de autarquía, 
el bien exporta. Esto provoca un aumento del excedente 
del productor, una disminución del excedente del consu¬ 
midor y una ganancia de excedente total. 

6. El comercio internacional genera una expansión de las 
industrias exportadoras y una contracción de las 
industrias competidoras con las importaciones. Eso 

aumenta la demanda interna de los factores productivos 
abundantes, reduce la demanda interna de los factores 
escasos, y afecta, por tanto, a los precios de los factores, 
como los salarios. 

7. La mayoría de los economistas defienden el libre comer¬ 
cio, aunque en la práctica muchos gobiernos utilizan 
políticas proteccionistas. Las dos formas más cono¬ 
cidas de protección son los aranceles y las cuotas a la 
importación. En raras ocasiones se subsidian las indus¬ 
trias exportadoras. 


8. Un arancel es un impuesto sobre las importaciones. 
Aumenta el precio interior por encima del precio inter¬ 
nacional, lo que perjudica a los consumidores, beneficia 
a los productores interiores y genera ingresos para el 
gobierno. Como consecuencia, el excedente total dismi¬ 
nuye. Una cuota a la importación es un límite legal a 
la cantidad de un bien que se puede importar. Tiene el 
mismo efecto que un arancel, excepto en que los ingresos 
no van a parar al gobierno, sino a los que reciben licen¬ 
cias de importación. 

9. Las cuentas de la balanza de pagos de un país 
resumen las transacciones de ese país con el resto del 
mundo. La balanza de pagos por cuenta corriente 
o cuenta corriente, incluye la balanza de pagos de 
bienes y servicios junto con las balanzas de rentas de 
los factores y de transferencias. La balanza de mer¬ 
cancías o balanza comercial es un componente cita¬ 
do frecuentemente de la balanza de pagos de bienes y 
servicios. La balanza de pagos por cuenta financie¬ 
ra o cuenta financiera mide los flujos de capital. Por 
definición, la suma de la balanza de pagos por cuenta 
corriente más la balanza de pagos por cuenta de capital 
es cero. 

10. Lo flujos de capital responden a las diferencias interna¬ 
cionales en los tipos de interés y en otras tasas de rendi¬ 
miento; para analizarlos, es muy útil una versión inter¬ 
nacional del modelo de fondos prestables, que muestra 
cómo un país cuyo tipo de interés sería bajo si no tuviera 
flujos de capital, enviaría fondos a otro país en el que el 
tipo de interés fuera alto en ausencia de flujos de capital. 
Los determinantes subyacentes de los flujos de capital 
son las diferencias internacionales en los ahorros y en las 
oportunidades de inversión. 

11. Las monedas se intercambian en el mercado de divi¬ 
sas; los precios a los que se intercambian son los tipos 
de cambio. Cuando una moneda sube respecto a otra 
moneda, se aprecia; cuando cae, se deprecia. El tipo 
de cambio de equilibrio iguala la cantidad de esa 
moneda ofrecida en el mercado de divisas y la cantidad 
demandada. 

12. Para corregir las diferencias internacionales en las tasas 
de inflación, los economistas calculan los tipos de 
cambio reales, que se obtienen multiplicando el tipo de 
cambio entre las monedas de dos países por el cociente 
entre los niveles de precios de esos países. La cuenta 
corriente responde solo a las variaciones de los tipos de 
cambio reales, no a las de los tipos de cambio nominales. 
La paridad del poder adquisitivo es el tipo de cambio 
que hace que el coste de una cesta de bienes y servicios 
sea el mismo en dos países. Aunque la paridad del poder 
adquisitivo y el tipo de cambio nominal casi siempre son 
diferentes, la paridad del poder adquisitivo es útil para 
predecir las variaciones observadas del tipo de cambio 
nominal. 
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CONCEPTOS CLAVE 


Importaciones, p. 572 
Exportaciones, p. 572 
Globalización, p. 572 

Modelo ricardiano de comercio interna¬ 
cional, p. 573 
Autarquía, p. 574 

Intensidad de uso de los factores, p. 579 
Modelo de Heckscher-Ohlin, p. 579 
Curva de demanda interna, p. 582 
Curva de oferta interna, p. 582 
Precio internacional, p. 582 
Industrias exportadoras, p. 586 


Industrias competidoras con las importa¬ 
ciones, p. 586 
Libre comercio, p. 588 
Políticas proteccionistas, p. 588 
Protección al comercio, p. 588 
Arancel, p. 588 

Cuota a la importación, p. 590 
Balanza de pagos, p. 592 

Balanza de pagos por cuenta corriente 
(cuenta corriente) p. 594 

Balanza de pagos de bienes y servicios, 
p. 594 


Balanza comercial de mercancías (balan¬ 
za comercial), p. 594 

Balanza de pagos por cuenta financiera 
(cuenta financiera), p. 594 
Mercado de divisas, p. 599 
Tipos de cambio, p. 599 
Apreciación, p. 599 
Depreciación, p. 599 
Tipo de cambio de equilibrio, p. 600 
Tipo de cambio real, p. 602 
Paridad del poder adquisitivo, p. 604 




1. Supongamos que las posibilidades de producción de petró¬ 
leo y automóviles en los Estados Unidos y Arabia Saudí 
son las que figuran en la siguiente tabla: 


Arabia Saudí 

Cantidad de Cantidad de 
petróleo (millo- automóviles 
nes de barriles) (millones) 


Estados Unidos 
Cantidad de Cantidad de 
petróleo (millo- automóviles 
nes de barriles) (millones) 


0 

4 

0 

10,0 

200 

3 

100 

7,5 

400 

2 

200 

5,0 

600 

1 

300 

2,5 

800 

0 

400 

0 


a. ¿Cuál es el coste de oportunidad de producir un auto¬ 
móvil en Arabia Saudí? ¿Y en los Estados Unidos? 

¿Cuál es el coste de oportunidad de producir un barril 
de petróleo en Arabia Saudí? ¿Y en los Estados Unidos? 

b. ¿Qué país tiene ventaja comparativa en la producción 
de petróleo? ¿Y en la de automóviles? 

c. Supongamos que en autarquía Arabia Saudí produce 
200 millones de barriles de petróleo y 3 millones de 
automóviles, de forma similar, Estados Unidos produce 
300 millones de barriles de petróleo y 2,5 millones de 
automóviles. Sin comercio, ¿puede Arabia Saudí pro¬ 
ducir más petróleo y más automóviles? Sin comercio, 
¿pueden los Estados Unidos producir más petróleo y 
más automóviles? 

2 . Las posibilidades de producción de Estados Unidos y de 
Arabia Saudí están dadas en el problema 1. Supongamos 
ahora que cada país se especializa en la producción del 
bien en el que tiene ventaja comparativa y que hay comer¬ 
cio entre los dos países. Supongamos también que, en los 
dos países, el valor de las importaciones y el de las expor¬ 
taciones tienen que ser iguales. 

a. ¿Cuál es la cantidad total producida de petróleo? ¿Cuál 
es la cantidad total producida de automóviles? 

b. ¿Es posible que Arabia Saudí consuma 400 millones 
de barriles de petróleo y 5 millones de automóviles? ¿Y 


que Estados Unidos consuma 400 millones de barriles 
de petróleo y 5 millones de automóviles? 

c. Supongamos que, en realidad, Arabia Saudí consume 
300 millones de barriles de petróleo y 4 millones de 
automóviles, y que los Estados Unidos consumen 500 
millones de barriles de petróleo y 6 millones de auto¬ 
móviles. ¿Cuántos barriles de petróleo importa Estados 
Unidos? Supongamos que un automóvil cuesta 10.000 $ 
en el mercado internacional. ¿Cuánto cuesta en ese 
caso un barril de petróleo en el mercado internacional? 

3. Tanto Canadá como los Estados Unidos producen madera 
y CDs de música con costes de oportunidad constantes. 
Estados Unidos puede producir o bien 10 toneladas de 
madera y ningún CD, o bien 1.000 CDs y ninguna madera, 
o bien cualquier combinación intermedia de ambos bie¬ 
nes. Canadá puede producir o bien 8 toneladas de madera 
y ningún CD, o bien 400 CDs y ninguna madera, o bien 
cualquier combinación intermedia de ambos bienes. 

a. Dibuja en dos gráficos separados las fronteras de 
posibilidades de producción de Estados Unidos y de 
Canadá, representando los CDs en el eje horizontal y la 
madera en el eje de ordenadas. 

b. En autarquía, si los Estados Unidos quieren con¬ 
sumir 500 CDs, ¿cuánta madera pueden consumir 
como máximo? Llama A a este punto en tu gráfico. 
Asimismo, si Canadá quiere consumir 1 tonelada de 
madera, ¿cuántos CDs puede consumir en autarquía? 
Llama C a este punto en tu gráfico. 

c. ¿Qué país tiene la ventaja absoluta en la producción de 
madera? 

d. ¿Qué país tiene la ventaja comparativa en la produc¬ 
ción de madera? 

Supongamos que cada país se especializa en el bien en 
^1 qttc tiene la ventaja comparativa, y que hay comercio 
entre ellos. 

e. ¿Cuántos CDs produce Estados Unidos? ¿Cuánta 
madera produce Canadá? 

f. ¿Es posible que Estados Unidos consuma 500 CDs y 7 
toneladas de madera? Llama B a este punto en tu gráfi- 
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co. ¿Es posible que Canadá consuma al mismo tiempo 
500 CDs y 1 tonelada de madera? Llama D a este punto 
en tu gráfico. 

4. Con cada una de las siguientes relaciones comerciales, 
explica cuál es la causa más probable de la ventaja compa¬ 
rativa de cada uno de los países exportadores: 

a. Los Estados Unidos exportan software a Venezuela y 
Venezuela exporta petróleo a los Estados Unidos. 

b. Los Estados Unidos exportan aviones a China y China 
exporta ropa a los Estados Unidos. 

c. Los Estados Unidos exportan trigo a Colombia y 
Colombia exporta café a los Estados Unidos. 

5. La Oficina Estadística de los Estados Unidos (U.S. Census 
Bureau) contiene en su página web las estadísticas de las 
importaciones y las exportaciones estadounidenses. Para 
llegar a las estadísticas del comercio internacional, hay 
que seguir los pasos que se enumeran a continuación. 
Utiliza las estadísticas para contestar a las siguientes pre¬ 
guntas. 

i. Entra en la página web del U.S. Census Bureau en 
www.census.gov 

ii. En "Business and Industry", selecciona "Foreign Trade" 

iii. En la cabecera de la página, selecciona "Data" 

iv. A continuación, selecciona "Country/Product Trade" 

v. En la sección "North American Industry 
Classification System (NAICS)-Based", selecciona 
"NAICS web application" 

vi. En el menú “3-digit and 6-digit NAICS by country", 
selecciona la categoría de productos en la que estás 
interesado, y pulsa "Go" 

vii. En el menú "Select 6-digit NAICS", selecciona el bien 
o servicio en el que estás interesado, y pulsa "Go" 

viii. En los menús que te permiten seleccionar el mes y el 
año, selecciona "December" y "2010," y pulsa "Go" 

ix. El lado derecho de la tabla muestra ahora las estadís¬ 
ticas de importaciones y exportaciones del año 2010. 
Para las preguntas siguientes que se refieran a las 
importaciones de los Estados Unidos, utiliza la colum¬ 
na "Consumption Imports, Custom Valué Basis". 

a. Busca los datos de las importaciones estadounidenses 
de sombreros y gorras (hats and caps): en el paso (vi), 
seleccionas "(315) Apparel and Accesories" y en el paso 
(vii), selecciona "(315991) Hats and Caps”. ¿De qué país 
importa Estados Unidos más sombreros y gorras? 

¿Cuál de las tres fuentes de ventaja comparativa (clima, 
dotación de factores y tecnología) es responsable de la 
ventaja comparativa de ese país en la producción de 
sombreros y gorras? 

b. Busca los datos de las importaciones estadouniden¬ 
ses de uvas ( grapes ): en el paso (vi), seleccionas "(111) 
"Agricultural Products" y en el paso (vii), seleccio¬ 
na "(111332) Grapes". ¿De qué país importa Estados 
Unidos más uvas? ¿Cuál de las tres fuentes de ventaja 
comparativa (clima, dotación de factores y tecnología) 


es responsable de la ventaja comparativa de ese país en 
la producción de uvas? 

c. Busca los datos de las importaciones estadounidenses de 
maquinaria para la producción de alimentos (food product 
machineiy ): en el paso (vi), seleccionas "(333) "Machinery, 
Except Electrical" y en el paso (vii), selecciona "(333294) 
Food Product Machinery". ¿De qué país importa Estados 
Unidos más maquinaria para la producción de alimentos? 
¿Cuál de las tres fuentes de ventaja comparativa (clima, 
dotación de factores y tecnología) es responsable de la ven¬ 
taja comparativa de ese país en la producción de maquina¬ 
ria para la producción de alimentos? 

6. Compara los datos de las importaciones estadounidenses 
de sombreros y gorras procedentes de China en 2010, que 
encontraste en el problema 5, con los mismos datos corres¬ 
pondientes al año 2000. Repite los pasos señalados en el 
problema 5, pero en el paso (viii), selecciona "December" y 
" 2000 "." 

a. ¿Qué le sucedió al valor de las importaciones estadou¬ 
nidenses de sombreros y gorras procedentes de China 
entre 2000 y 2010? 

b. ¿Qué predicción hace el modelo Hecksher-Ohlin acerca 
de los salarios recibidos por los trabajadores chinos? 

7. La producción de calzado es intensiva en trabajo y la pro¬ 
ducción de satélites es intensiva en capital y la producción 
de satélites es intensiva en capital. Los Estados Unidos 
disponen de abundante capital. China dispone de abun¬ 
dante trabajo. Según el modelo de Heckscher-Ohlin, ¿qué 
bien exportará China? ¿Qué bien exportarán los Estados 
Unidos? En los Estados Unidos, ¿qué les ocurrirá al precio 
del trabajo (el salario) y al precio del capital? 

8. La tabla adjunta indica la demanda y la oferta internas 
de aviones comerciales a reacción en los Estados Unidos. 
Supongamos que el precio internacional de un avión 
comercial a reacción es 100 millones de dólares. 


Precio de un avión 
(millones) 

Cantidad deman¬ 
dada de aviones 

Cantidad ofrecida 
de aviones 

120$ 

100 

1.000 

110 

150 

900 

100 

200 

800 

90 

250 

700 

80 

300 

600 

70 

350 

500 

60 

400 

400 

50 

450 

300 

40 

500 

200 


a. En autarquía, ¿cuántos aviones comerciales a reacción 
produce Estados Unidos y a qué precio se compran y se 
venden? 

b. Si hay comercio, ¿cuál será el precio de los aviones 
comerciales a reacción? ¿Importará o exportará avio¬ 
nes Estados Unidos? ¿Cuántos? 
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9. ¿Cómo se clasificarían las siguientes operaciones en las 
cuentas de la balanza de pagos de los Estados Unidos? ¿Se 
anotarían en la cuenta corriente (como un pago al extranjero 
o del extranjero) o en la cuenta financiera (como una venta 
de activos al extranjero o una compra de activos del extran¬ 
jero)? ¿Cómo cambiarán la balanza de pagos por cuenta 
corriente y la balanza de pagos por cuenta financiera? 

a. Un importador francés compra una caja de vino de 
California por 500 $. 

b. Un estadounidense que trabaja para una empresa fran¬ 
cesa deposita su nómina en una cuenta bancaria de 
San Francisco. La nómina está pagada con un cheque 
emitido por un banco de París, 

c. Un estadounidense compra un bono de una empresa 
japonesa por 10.000 $. 

d. Un estadounidense envía 100.000 $ a África para ayu¬ 
dar a los residentes locales a comprar alimentos des¬ 
pués de una mala cosecha. 

10. El gráfico adjunto muestra los activos del resto del mundo 
de los que son propietarios ciudadanos estadounidenses, y 
los activos estadounidenses cuyos propietarios residen en 
el extranjero, ambos como porcentaje del PIB del resto del 
mundo. Como puedes ver, ambas cifras se han casi quin¬ 
tuplicado desde 1980 hasta 2010. 



a. El aumento de los activos estadounidenses en manos 
del resto del mundo, ¿significa que los Estados Unidos 
han experimentado una salida neta de capitales? 

b. ¿Significa este gráfico que las economías del mundo 
están más estrechamente interrelacionadas en 2010 
que en 1980? 

11. En 2010, en la economía de Scottopia, el valor de las 
exportaciones de bienes fue 400 mil millones de dólares, y 
el de las exportaciones de servicios fue 500 mil millones de 
dólares, mientras que las importaciones de bienes fueron 
500 mil millones y las de servicios 350 mil millones; y el 


resto del mundo compró activos de Scottopia por valor de 
250 mil millones de dólares. ¿Cuál fue el saldo de la balan¬ 
za comercial de Scottopia? ¿Cuál fue el saldo de la balanza 
de pagos por cuenta corriente? ¿Y el de la balanza de pagos 
por cuenta financiera? ¿Cuál fue el valor de las compras de 
activos que Scottopia hizo al resto del mundo? 

12. En la economía de Popania, en 2010 las compras de activos 
al resto del mundo fueron iguales a 300 mil millones de 
dólares, las compras de activos de Popania por el resto del 
mundo fueron iguales a 400 mil millones, Y Popania expor¬ 
tó bienes y servicios por valor de 350 mil millones. ¿Cuál 
fue el saldo de la balanza de pagos por cuenta financiera 
de Popania en 2010? ¿Cuál fue el saldo de su balanza por 
cuenta corriente? ¿Cuál fue el valor de sus importaciones? 

13. Según los tipos de cambio del primer día hábil de 2011 y 
de 2012 que se muestran en la tabla adjunta, ¿se apreció o 
se depreció el dólar durante 2011? ¿La variación del valor 
del dólar hizo que los bienes estadounidenses fueran más 
o menos atractivos para los extranjeros? 


3 de enero de 2011 

1,55 $ para comprar 1 libra 
esterlina 

29,08 dólares de Taiwán para 
comprar 1 $ de EE. UU. 

0,99 $ para comprar 1 dólar 
canadiense 

81,56 yenes para comprar 1 $ 
de EE. UU. 

1,34 $ para comprar 1 € 

0,93 francos suizos para com¬ 
prar 1 $ de EE. UU.. 


3 de enero de 2012 

1,57 $ para comprar 1 libra 
esterlina 

30,28 dólares de Taiwán para 
comprar 1 $ de EE. UU. 

1,01 $ para comprar 1 dólar 
canadiense 

76,67 yenes para comprar 1 $ 
de EE. UU. 

1,31 $ para comprar 1 € 

0,93 francos suizos para com¬ 
prar 1 $ de EE. UU. 


14. Entra en http://fx.sauder.ubc.ca. Con datos de la tabla 
denominada "The Most Recent Cross-Rates of Major 
Currencies" determina si la libra esterlina (GBP), el dólar 
canadiense (CAD), el yen japonés (JPY), el euro (EUR) 
y el franco suizo (CHF) se han apreciado o depreciado 
respecto al dólar desde el 3 de enero de 2012. Los tipos de 
cambio del 3 de enero de 2012 están listados en la tabla del 
problema 13. 

15. Supongamos que los Estados Unidos y Japón son los úni¬ 
cos países del mundo que comercian. ¿Qué le pasará al 
valor del dólar si ocurren los siguientes hechos, y todo lo 
demás no varía? 

a. Japón relaja algunas de sus restricciones a las importa¬ 
ciones. 

b. Los Estados Unidos imponen algunos aranceles a las 
importaciones procedentes de Japón. 

c. Hay una fuerte subida de los tipos de interés en los 
Estados Unidos. 

d. Un informe indica que los automóviles japoneses duran 
mucho más que lo que se pensaba antes, sobre todo 
comparados con los automóviles estadounidenses. 



mmmm 
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LA ECONOMÍA INTERNACIONAL 


AMPLÍA TU COMPRENSIÓN 

16. La siguiente tabla muestra la demanda y la oferta internas 
de naranjas en los Estados Unidos. Supongamos que el 
precio internacional de las naranjas es 0,30 $. 


Precio de las 
naranjas 

Cantidad deman¬ 
dada de naranjas 
(miles) 

Cantidad ofrecida 
de naranjas (miles) 

1,00$ 

2 

11 

0,90 

4 

10 

0,80 

6 

9 

0,70 

8 

8 

0,60 

10 

7 

0,50 

12 

6 

0,40 

14 

5 

0,30 

16 

4 

0,20 

18 

3 


a. Representa gráficamente las curvas de oferta y deman¬ 
da internas de los Estados Unidos. 

b. Si hay libre comercio, ¿cuántas naranjas importarán o 
exportarán los Estados Unidos? 

Supongamos que el gobierno de los Estados Unidos esta¬ 
blece un arancel sobre las naranjas igual a 0,20 $ por 
naranja. 

c. ¿Cuántas naranjas importarán o exportarán los 
Estados Unidos después de la introducción del arancel? 

d. En tu gráfico, sombrea la ganancia o la pérdida global 
de la economía producida por la introducción del aran¬ 
cel. 

7. Antes de que el Tratado de Libre Comercio de América 
del Norte (NAFTA) eliminara gradualmente los aranceles 
sobre las importaciones de bienes, el precio de autarquía 
de los tomates en México era menor que el precio interna¬ 
cional, y el precio en los Estados Unidos era mayor que el 
internacional. Asimismo, en México el precio de autarquía 
de las aves de corral era mayor que el precio internacio¬ 


nal, mientras que el precio estadounidense era menor que 
el internacional. Representa gráficamente las curvas de 
oferta y demanda internas de cada país para cada uno de 
los bienes. Como consecuencia del NAFTA, los Estados 
Unidos ahora importan tomates de México y exportan aves 
de corral a México. ¿Cómo esperaría que se vieran afecta¬ 
dos los siguientes grupos? 

a. Consumidores de tomates mexicanos y estadouniden¬ 
ses. Indica en tu gráfico el efecto sobre el excedente del 
consumidor. 

b. Productores de tomates mexicanos y estadounidenses. 
Indica en tu gráfico el efecto sobre el excedente del 
productor. 

c. Trabajadores en la producción de tomates en los dos 
países. 

d. Consumidores de aves de corral mexicanos y estadou¬ 
nidenses. Indica en tu gráfico el efecto sobre el exce¬ 
dente del consumidor. 

e. Productores de aves de corral mexicanos y estadouni¬ 
denses. Indica en tu gráfico el efecto sobre el excedente 
del productor. 

f. Trabajadores en la producción de aves de corral en los 
dos países. 

18. En cada una de los siguientes escenarios, supongamos que 
los dos países implicados son los únicos del mundo que 
comercian. Dadas la inflación y las variaciones del tipo 
de cambio nominal, ¿los bienes de qué país se hacen más 
atractivos? 

a. La inflación es el 10% en los Estados Unidos y el 5% en 
Japón. El tipo de cambio dólar-yen permanece cons¬ 
tante. 

b. La inflación es el 3% en los Estados Unidos y el 8% en 
México; el precio del dólar cae de 12,50 a 10,25 pesos 
mexicanos. 

c. La inflación es el 5% en los Estados Unidos y el 3% en la 
Eurozona; el precio del euro cae de 1,30 a 1,20 dólares. 

d. La inflación es el 8% en los Estados Unidos y el 4% en 
Canadá; el precio del dólar canadiense sube de 0,60 a 
0,75 dólares de EE. UU. 


^ www.worthpublishers.com/krugmanwells 


Daniel J. Groshong/Bloomberg vía Getty Images 
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EMPRESARIAL : li & Fung: De Guangzhou para Ti 


Li & Fung Limited 
2010 Annual General Meeting 



Si alguien apuesta a que, mientras lees esto, llevas enci¬ 
ma alguna prenda hecha en Asia, seguramente ganará la 
apuesta. Y si, en efecto, llevas algo fabricado en Asia, tam¬ 
bién ganaría seguramente apostando a que la empresa Li 
& Fung de Hong Kong tuvo algo que ver en que tu prenda 
fuese diseñada, producida y enviada a tu tienda habitual. 
Desde Levi's hasta Walmart, pasando por The Limited, Li 
& Fung es una vía fundamental que une las fábricas de 
todo el mundo con el centro comercial más cercano a ti. 

La empresa se fundó en 1906 en Guangzhou, China. 
Según Víctor Fung, presidente de la compañía, el “valor 
añadido" de su abuelo era que sabía hablar inglés, lo que le 
permitió actuar como intérprete en acuerdos comerciales 
entre chinos y extranjeros. Cuando el Partido Comunista 
de Mao se adueñó del poder en China continental, la 
empresa se trasladó a Hong Kong. Allí, cuando la econo¬ 
mía de mercado despegó durante las décadas de 1960 y 
1970, Li & Fung creció como intermediario en negocios 
de exportación, poniendo en contacto a los fabricantes de 
Hong Kong con los compradores extranjeros. 

La verdadera transformación de la compañía ocurrió, 
sin embargo, cuando las economías asiáticas crecieron y 
cambiaron. El rápido crecimiento de Hong Kong provocó 
aumentos salariales, lo que hizo que Li & Fung fuese cada 
vez menos competitivos en la ropa, su principal negocio. 
Así que la compañía se reinventó a sí misma: en vez de ser 
un simple intermediario, pasó a ser un “gerente de una 
cadena de suministros". No solo asignaría la producción de 
un bien a un fabricante, sino que también descompondría 
la producción, asignando la producción de los inputs y, a 


continuación, asignando el montaje final del bien entre sus 
más de 12.000 suministradores de todo el mundo. Algunas 
veces la producción se haría en economías sofisticadas 
como la de Hong Kong o incluso Japón, donde los salarios 
son elevados, pero también la calidad y la productividad; 
otras veces se haría en sitios menos avanzados como China 
o Tailandia, donde el trabajo es menos productivo pero 
más barato. 

Por ejemplo, supongamos que eres el propietario de 
una cadena de tiendas de EE. UU. y que quieres vender 
pantalones vaqueros decolorados. En lugar de limitarse 
organizar la producción de los pantalones, Li & Fung tra¬ 
bajará contigo en su diseño, ofreciéndote la más novedosa 
información sobre su producción y estilo, como por ejem¬ 
plo, qué materiales y colores son la última moda. Después 
de que el diseño haya acabado, Li & Fung se encargará de 
la creación de un prototipo, de encontrar la forma de fabri¬ 
carlo con el coste más eficiente y, después, de ordenar su 
fabricación en tu nombre. A través de Li & Fung el tejido 
puede haberse hecho en Corea y teñido en Taiwán, y los 
vaqueros cosidos en Tailandia o en China continental. Y, 
puesto que la producción tiene lugar en tanto sitios, Li & 
Fung se ocupa de la logística del transporte, así como del 
control de calidad. 

Li & Fung ha tenido un éxito extraordinario. A finales 
de 2012 la compañía tenía un valor de mercado de apro¬ 
ximadamente 13.300 millones de dólares, con oficinas y 
centros de distribución en más de 40 países. Año tras año, 
ha incrementado regularmente sus beneficios. 

PREGUNTAS PARA PENSAR 

1. ¿Por qué crees que fue rentable para Li & Fung ir más allá de 
ser un intermediario de exportaciones para convertirse en un 
gestor de la cadena de suministros, descomponiendo el proce¬ 
so de producción y asignando los inputs procedentes de varios 
oferentes de diferentes países? 

2. ¿Qué principio crees que subyace a las decisiones de Li & Fung 
sobre cómo asignar la producción de los inputs de un bien y su 
montaje final entre varios países? 

3. ¿Por qué crees que un vendedor prefiere que Li & Fung organi¬ 
ce la producción internacional de sus pantalones vaqueros en 
lugar de comprárselos directamente a un fabricante de vaque¬ 
ros en China continental? 

4. ¿Cuál es la razón del éxito de Li & Fung? ¿Se basa en el capital 
humano, en la propiedad de un recurso natural o en la propiedad 
de capital? 






























Soluciones a las preguntas de los apartados 
“Comprueba si lo has entendido” 

Esta sección ofrece las respuestas a las preguntas de los apartados “Comprueba si lo has entendido que 
aparecen en los capítulos. 


Capítulo Uno 

1-1 

1. a. Esta afirmación es una característica de la economía de 
mercado. La idea de mano invisible se refiere a cómo la 
búsqueda del propio interés puede generar buenos resulta¬ 
dos para el conjunto de la sociedad. 

b. Esta afirmación no es una característica de la economía 
de mercado. En una economía de mercado, las decisiones 
de producción y de consumo son el resultado de decisiones 
descentralizadas de muchas empresas e individuos. En una 
economía centralizada, las decisiones de producción y con¬ 
sumo las toma una autoridad central. 

c. Esta afirmación es una característica de la economía de 
mercado. Algunas veces la búsqueda del propio interés no 
favorece el interés del conjunto de la sociedad. Esto puede 
dar lugar a un fallo de mercado. 

d. Esta afirmación no es una característica de la economía de 
mercado. Aunque la economía crece a lo largo del tiempo, 
las fluctuaciones son características normales de la econo¬ 
mía de mercado. 

1-2 

1. a. Esto ilustra el concepto de coste de oportunidad. Puesto 
que una persona solo puede comer una determinada can¬ 
tidad cada vez, si quieres un trozo más de bizcocho de 
chocolate, tienes que renunciar a comer otra cosa, como un 
trozo de pastel de helado de coco. 

b. Esto ilustra el concepto de que los recursos son escasos. 
Aunque hubiese más recursos en el mundo, la cantidad 
total de esos recursos sería limitada. Como consecuencia, 
seguiría habiendo escasez. Para que no hubiera escasez, 
tendría que haber una cantidad ilimitada de todo (incluida 
una duración ilimitada de la vida humana), lo que es clara¬ 
mente imposible. 

c. Esto ilustra concepto de que generalmente la gente apro¬ 
vecha las oportunidades para mejorar. Los estudiantes 
buscan lo mejor para sí mismos e intentan matricularse en 
las clases cuyos profesores tienen buena reputación y evi¬ 
tan a los profesores con mala reputación. También ilustra 
el concepto de que los recursos son escasos. Si hubiera un 
número ilimitado de asientos en las clases de los buenos 
profesores, nunca se llenarían del todo. 

d. Esto ilustra el concepto de análisis marginal. Tu decisión 
sobre cómo asignar tu tiempo es una decisión de tipo 
“cuánto": cuánto tiempo debo dedicar al gimnasio gimna¬ 
sio frente a cuánto tiempo debo dedicar al estudio. Tomas 
tu decisión comparando el beneficio de una hora más de 
ejercicio con su coste, que es el efecto sobre tus notas de 
una hora menos de estudio. 

2. a. Sí. El aumento del tiempo empleado en llegar al trabajo es 
un coste en el que incurrirás si aceptas el nuevo empleo. 
Ese tiempo adicional utilizado en el transporte -o, equiva¬ 
lentemente, la ganancia que podrías obtener dedicando ese 


tiempo a hacer otra cosa- es un coste de oportunidad del 
nuevo empleo. 

b. Sí. Una de las ventajas del nuevo empleo será que ganarás 
50.000 $. Pero si aceptas el nuevo empleo, tendrás que 
dejar el actual; es decir, tendrás que renunciar a tu salario 
actual de 45.000 $. Por eso, 45.000 $ es uno de los costes de 
oportunidad de aceptar el nuevo empleo. 

c. No. Tener un despacho más grande es una ganancia adi¬ 
cional de tu nuevo empleo, y no implica renunciar a nada 
más. Por tanto, no es un coste de oportunidad. 

1-3 

1. a. Esto ilustra el concepto de que los mercados generalmente 
llevan a la eficiencia. Cualquier vendedor que quiera vender 
un libro por no menos de 30 $, por supuesto que lo venderá 
a alguien que esté dispuesto a pagar 30 $ por él. Como con¬ 
secuencia, no hay ningún modo de cambiar la manera en 
que los libros usados están distribuidos entre compradores 
y vendedores, de tal forma que una persona esté mejor sin 
que alguien más esté peor. 

b. Esto ilustra el concepto de que hay ganancias del comercio. 
Los estudiantes intercambian clases de repaso en función 
de su diferente dominio de las distintas asignaturas. 

c. Esto ilustra el concepto de que, cuando los mercados no 
alcanzan la eficiencia, la intervención del gobierno puede 
mejorar el bienestar de la sociedad. En este caso el merca¬ 
do, sin intervención, permitirá que los bares y las salas de 
fiesta impongan costes a los vecinos en forma del elevado 
volumen de la música, costes sobre los que los propietarios 
de los locales no tienen incentivos para tener en cuenta. 
Este es un resultado ineficiente porque la sociedad en su 
conjunto podría mejorar si se indujera a que estos locales 
reduzcan sus ruidos. 

d. Esto ilustra el concepto de que los recursos deberían ser 
utilizados lo más eficientemente posible para alcanzar los 
objetivos de la sociedad. Cerrando los centros de asistencia 
primaria infrautilizados y desviando esos fondos al hos¬ 
pital central, la asistencia sanitaria mejorará con un coste 
muy bajo. 

e. Esto ilustra el concepto de que los mercados se mueven 
hacia el equilibrio. En este caso, debido a que los libros 
usados en el mismo estado de deterioro se venden aproxi¬ 
madamente al mismo precio, ningún comprador ni vende¬ 
dor mejorará llevando a cabo una compra o venta distinta 
de la que ha hecho. Esto significa que el mercado de libros 
de segunda mano se ha movido hacia un equilibrio. 

2. a. Esto no describe una situación de equilibrio. Muchos 
estudiantes querrían cambiar su comportamiento e ir a 
comer fuera de los comedores universitarios. Por tanto, 
la situación descrita no es una situación de equilibrio. Un 
equilibrio se alcanzará cuando los estudiantes estén igual 
de bien comiendo en los restaurantes que comiendo en los 
comedores universitarios -lo que ocurriría si, por ejemplo, 
los precios de los restaurantes fueran mayores que en el 
comedor universitario. 


















S-2 SOLUCIONES A LAS PREGUNTAS DE LOS APARTADOS 


b. Esto describe una situación de equilibrio. Al cambiar tu 
comportamiento y tomar el autobús, no mejorarás. Por lo 
tanto, no tienes incentivos para cambiar tu comportamien¬ 
to. 


1. a. Esto ilustra la idea de que las políticas pueden cambiar el 
gasto. El recorte de impuestos aumentaría la renta disponi¬ 
ble después de impuestos de las familias, lo que elevaría el 
gasto de consumo. 

b. Esto ilustra el principio de que el gasto de una persona es 
un ingreso para otra persona. Cuando las empresas petro¬ 
leras aumentan sus gastos de personal contratando a más 
trabajadores, o pagando salarios más altos a los trabaja¬ 
dores que tienen en sus plantillas, la renta de esos trabaja¬ 
dores aumenta. A su vez, estos trabajadores aumentan sus 
gastos de consumo, lo que se convierte en renta para los 
restaurantes y para otras empresas de bienes de consumo. 

c. Esto ilustra el principio de que algunas veces el gasto glo¬ 
bal supera la capacidad productiva de la economía. En este 
caso, el gasto en compra de viviendas era demasiado alto 
en relación con la capacidad de la economía para construir 
viviendas nuevas. Esto condujo primero a un aumento de 
los precios de las viviendas, y después -como consecuen¬ 
cia- a un aumento de todos los precios en general, o infla¬ 
ción. 


Capítulo Dos 


1. a. Falso. Un aumento de los recursos de Boeing disponibles 
para producir Dreamliners y aviones pequeños cambia la 
frontera de posibilidades de producción, desplazándola a la 
derecha. Esto es así porque Boeing puede ahora producir 
más aviones pequeños y más Dreamliners que antes. En la 
figura adjunta, la línea llamada “FPP original de Boeing 
es la frontera de posibilidades de producción inicial de 
Boeing, y la línea llamada “Nueva FPP de Boeing" repre¬ 
senta la nueva frontera de posibilidades de producción que 
resulta del aumento de los recursos disponibles de Boeing. 



b. Verdadero. Un cambio tecnológico que permita a Boeing 
construir más aviones pequeños, cualquiera que sea la 
cantidad producida de Dreamliners, tiene como conse¬ 
cuencia un cambio de su frontera de posibilidades de 
producción. Esto se ilustra en la figura adjunta: la nueva 
frontera de posibilidades de producción está representada 
por la línea “Nueva FPP de Boeing", y la frontera de posi- 


“COMPRUEBA SI LO HAS ENTENDIDO” 


bilidades inicial está representada por la línea llamada 
“FPP original de Boeing”. Puesto que la cantidad máxima 
de Dreamlilners que Boeing puede construir es la misma 
que antes, la nueva FPP corta el eje vertical en el mismo 
punto que la FPP original. Pero como la cantidad máxima 
de aviones pequeños que puede construir Boeing es ahora 
mayor que antes, la nueva frontera coita el eje horizontal 
en un punto situado a la derecha de la frontera original. 



c. Falso. La frontera de posibilidades de producción ilustra 
cuánto hay que dejar de producir de un bien en una econo¬ 
mía para aumentar la producción de otro bien, solo cuando 
se están utilizando eficientemente todos los recursos en la 
producción. Si una economía está produciendo de manera 
ineficiente -esto es, dentro de la frontera de posibilidades 
de producción-, para aumentar la producción de un bien 
no se tiene que reducir la producción de otros bienes. En 
lugar de eso, al hacerse más eficiente la economía en la 
producción, se pueden obtener mayores cantidades de los 
dos bienes. 

2. a. Los Estados Unidos tienen una ventaja absoluta en la pro¬ 
ducción de automóviles porque se necesitan menos traba¬ 
jadores estadounidenses (6) para fabricar un automóvil en 
un día, que trabajadores italianos (8). Los Estados Unidos 
tienen también una ventaja absoluta en la producción de 
lavadoras, porque se necesitan menos trabajadores esta¬ 
dounidenses (2), que trabajadores italianos (3), para produ¬ 
cir una lavadora en un día. 

b. En Italia el coste de oportunidad de una lavadora en térmi¬ 
nos de automóviles es 3/8, igual a 0,375: se puede pioducir 
0,375 automóviles con el mismo número de trabajadores 
y el mismo tiempo que se necesitan para producir una 
lavadora. En los Estados Unidos, el coste de oportunidad 
de una lavadora en términos de automóviles es 2/6, igual 
a 0,333 se puede producir 0,333 automóviles con el mismo 
número de trabajadores y el mismo tiempo que se necesitan 
para producir una lavadora. Puesto que 0,333 es menor que 
0,375, los Estados Unidos tienen una ventaja comparativa 
en la producción de lavadoras: para producir una lavadora 
en EE. UU. solo hay que dejar de producir 0,333 automóvi¬ 
les, mientras que en Italia hay que dejar de producir 0,375 
automóviles. Esto significa que Italia tiene una ventaja com¬ 
parativa en la producción de automóviles. Vamos a compro¬ 
barlo. En Italia, el coste de oportunidad de un automóvil 
en términos de lavadoras es 8/3 = 2,66: se pueden producir 
2,66 lavadoras con el mismo número de trabajadores y en e 
mismo tiempo que se necesita para producir 1 automóvil en 
Italia. El coste de oportunidad de producir un automóvil en 
términos de lavadoras en los Estados Unidos es 6/2, igual a 
3: se pueden producir 3 lavadoras con el mismo número de 
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trabajadores y en el mismo tiempo que se necesita para pro¬ 
ducir 1 automóvil en los Estados Unidos. Puesto que 2,66 
es menor que 3, Italia tiene una ventaja comparativa en la 
producción de automóviles. 

c. Las mayores ganancias se producen cuando cada país se 
especializa en la producción de aquellos bienes en los que 
tiene ventaja comparativa. Por lo tanto, los Estados Unidos 
deberían especializarse en la producción de lavadoras, e Italia 
debería especializarse en la producción de automóviles. 

3. Con una relación de intercambio de 10 aviones grandes de 
EE. UU. por 15 aviones pequeños de Brasil, Brasil renuncia 
a menos al conseguir un avión grande de EE. UU. que si se 
dedicara a producir aviones grandes. Sin comercio, Brasil 
renuncia a 3 aviones pequeños por cada avión grande que 
produce. Con comercio, Brasil solo renuncia a 1,5 avio¬ 
nes pequeños por cada avión grande que consigue de los 
Estados Unidos. Asimismo, los Estados Unidos renuncian 
a menos si consiguen un avión pequeño de Brasil que si se 
dedicaran a producir aviones pequeños. Sin comercio, los 
Estados Unidos renuncian a 3 A de avión grande por cada 
avión pequeño que producen. Con comercio, los Estados 
Unidos renuncian a solo 2 /3 de avión grande por cada avión 
pequeño que consiguen de Brasil. 

4. Un aumento de la cantidad de dinero gastada por las fami¬ 
lias genera un incremento del flujo de bienes hacia las 
familias. Esto, a su vez, hace que crezca la demanda de fac¬ 
tores de producción por parte de las empresas. Por tanto, 
hay un aumento del número de empleos en la economía. 

2-2 

1. a. Esta es una proposición normativa porque indica lo que 

se debería hacer. Además, puede no tener una respuesta 
“correcta". Es decir, ¿se deberían impedir todos los com¬ 
portamientos personales peligrosos aunque la gente disfru¬ 
te con ellos, como por ejemplo practicar el paracaidismo? 

Tu respuesta dependerá de tu punto de vista. 

b. Esta es una proposición positiva porque es una descripción 
de un hecho. 

2. a. Verdadero. Los economistas a veces tienen diferentes jui¬ 

cios de valor sobre la deseabilidad de un objetivo social 
concreto. Pero, a pesar de las diferencias en los juicios de 
valor, tienden a coincidir en que la sociedad, una vez que 
ha decidido perseguir un objetivo, debería adoptar la polí¬ 
tica económica más eficiente para alcanzarlo. Por lo tanto, 
es probable que los economistas estén de acuerdo en adop¬ 
tar la política económica B. 

b. Falso. Es más probable que las discrepancias entre los eco¬ 
nomistas se deban a que basan sus conclusiones en diferen¬ 
tes modelos, o a que tienen diferentes juicios de valor sobre 
la deseabilidad de la política económica. 

c. Falso. Decidir cuáles son los objetivos que la sociedad 
debería tratar de alcanzar es una cuestión de juicios de 
valor, no es una cuestión de análisis económico. 

Capítulo Tres 

3-1 

1. a. La cantidad demandada de paraguas a cada precio es 
mayor un día lluvioso que un día seco. Se trata de un 
desplazamiento hacia la derecha de la curva de demanda, 
puesto que aumenta la cantidad demandada a cada precio. 
Esto significa que cualquier cantidad concreta se puede 
vender ahora a un precio más alto. 


b. La cantidad demandada de llamadas en fin de semana 
aumenta en respuesta a una reducción del precio. Esto es 
un movimiento a lo largo de la curva de demanda de llama¬ 
das en fin de semana. 

c. La demanda de rosas aumenta la semana del día de San 
Valentín. Esto es un desplazamiento hacia la derecha de la 
curva de demanda. 

d. La cantidad demandada de gasolina disminuye en respues¬ 
ta a un aumento del precio. Esto es un movimiento a lo 
largo de la curva de demanda. 

3-2 

1. a. La cantidad de viviendas ofrecidas aumenta como conse¬ 
cuencia de un aumento de su precio. Esto es un movimien¬ 
to a lo largo de la curva de oferta. 

b. La cantidad de fresas ofrecidas es mayor a cada precio. Esto 
es un desplazamiento hacia la derecha de la curva de oferta. 

c. La cantidad de trabajo ofrecida es menor a cada salario. Esto 
es un desplazamiento hacia la izquierda de la curva de oferta, 
comparada con la curva de oferta durante las vacaciones 
escolares. Por eso, para atraer trabajadores, los restaurantes 
de comida rápida tienen que ofrecer salarios más altos. 

d. La cantidad ofrecida de trabajo aumenta en respuesta a un 
aumento de salarios. Esto es un movimiento a lo largo de la 
curva de oferta. 

e. La cantidad ofrecida de cruceros al Caribe es mayor a cada 
precio. Esto es un desplazamiento a la derecha de la curva 
de oferta. 

3-3 

1. a. La curva de oferta se desplaza hacia la derecha. Al precio 
de equilibrio inicial del año anterior, la cantidad ofrecida 
de uvas era mayor que la cantidad demandada. Es un caso 
de exceso de oferta. El precio de la uva caerá. 

b. La curva de demanda se desplaza hacia la izquierda. Al pre¬ 
cio de equilibrio inicial, la cantidad de habitaciones de hotel 
ofrecidas es mayor que la cantidad demandada. Es un caso de 
exceso de oferta. El precio de las habitaciones de hotel bajará. 

c. La curva de demanda de trineos de segunda mano se despla¬ 
za hacia la derecha. Al precio de equilibrio inicial, la cantidad 
demandada de trineos de segunda mano es mayor que la can¬ 
tidad ofrecida. Es un caso de exceso de demanda. El precio 
de equilibrio de los trineos de segunda mano aumentará. 

3-4 

1. a. El mercado de coches grandes: esto es un desplazamiento 
hacia la derecha de la demanda debido a la caída del precio 
de un bien complementario, la gasolina. Como consecuen¬ 
cia de este desplazamiento, el precio de equilibrio de los 
coches grandes subirá y la cantidad de equilibrio de los 
coches grandes comprados y vendidos también aumentará. 

b. El mercado del papel hecho a partir de papel reciclado: 
esto es un desplazamiento hacia la derecha de la curva de 
oferta, debido a una innovación tecnológica. Como conse¬ 
cuencia de este desplazamiento, el precio del papel hecho a 
partir del papel reciclado caerá y la cantidad de equilibrio 
de papel comprado y vendido aumentará. 

c. El mercado de películas en salas de cine: esto es un desplaza¬ 
miento hacia la izquierda de la demanda debido a una caída 
del precio de un bien sustitutivo, las películas de pago en la 
televisión. Como consecuencia de este desplazamiento, el 
precio de equilibrio de las películas en salas de cine caerá y el 
número de personas que van al cine también disminuirá. 
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2. Una vez que se anuncia el desarrollo de un nuevo proce¬ 
sador, la curva de demanda de ordenadores que utilizan 
procesadores antiguos se desplaza hacia la izquierda, a 
medida que disminuye la demanda; y la curva de oferta de 
estos ordenadores se desplaza hacia la derecha, a medida 
que aumenta la oferta. 

a. Si la demanda cae relativamente más de lo que aumenta la 
oferta, entonces la cantidad de equilibrio disminuye, como 
muestra el siguiente gráfico: 



b. Si la oferta aumenta relativamente más de lo que cae la 
demanda, entonces la cantidad de equilibrio aumenta, 
como muestra el siguiente gráfico: 



En ambos casos, el precio de equilibrio cae. 


Capítulo Cuatro 

4-1 

1. a. Un consumidor comprará cada pimiento relleno si su 
precio es menor -o exactamente igual- que la disposi¬ 
ción a pagar del consumidor por ese pimiento. El plan de 
demanda se construye preguntando cuántos pimientos se 
demandarán a cada precio. Un productor seguirá ofrecien¬ 
do pimientos siempre que el precio sea mayor -o exacta¬ 
mente igual- que el coste del productor. El plan de oferta 
se construye preguntando cuántos pimientos se ofrecerán 
a cada precio. La tabla adjunta recoge ambos los planes de 
demanda y de oferta. 

b. La cantidad demandada y la cantidad ofrecida son igua¬ 
les cuando el precio es 0,50 $, el precio de equilibrio. A 
este precio se compra y se vende una cantidad total de 
5 pimientos. 


c. Casey comprará 3 pimientos, y recibe un excedente del 
consumidor de 0,40 $ por su primero, 0,20 $ por su 
segundo y 0,00 $ por su tercer pimiento. Josey compra¬ 
rá 2 jalapeños, y recibe un excedente del consumidor de 
0,30 $ por su primero y 0,10 $ por su segundo pimiento. El 
excedente total del consumidor es, por tanto, 1,00 $. Cara 
ofrecerá 3 jalapeños y obtiene un excedente del productor 
de 0,40 $ por su primero, 0,40 por su segundo y 0,10 $ por 
su tercer pimiento. Jamie ofrecerá 2 jalapeños y obtiene un 
excedente del productor de 0,20 $ por su primero y 0,00 $ 
por su segundo pimiento. El excedente total del productor 
es 1,10 $. El excedente total en este mercado es, por tanto, 
1,00 $ + 1,10 $ = 2,10 $. 


Precio de un 
pimiento 

0,90$ 

0,80 

0,70 

0,60 

0,50 

0,40 

0,30 

0,20 

0,10 

0,00 


Cantidad 

demandada 

Cantidad de pimientos 
demandada 

Cantidad de pimientos 
demandada 

Cantidad 
ofrecida de 

Cantidad de 
pimientos ofrecida 

de pimientos 

por Casey 

por Josey 

pimientos 

por Cara 

1 

1 

0 

8 

4 

2 

1 

1 

7 

4 

3 

2 

1 

7 

4 

4 

2 

2 

6 

4 

5 

3 

2 

5 

3 

6 

3 

3 

4 

3 

8 

4 

4 

3 

2 

8 

4 

4 

2 

2 

8 

4 

4 

2 

2 

8 

4 

4 

0 

0 


Cantidad de 
pimientos 
ofrecida por Jamie 

4 

3 

3 

2 

2 

1 

1 

0 

0 

0 
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2. Las nuevas normas probablemente reducirán la esperanza 
de vida de los receptores, porque los receptores de mayor 
edad -que son los que tienen hijos pequeños- tienen más 
probabilidades de obtener un riñón que con las normas 
anteriores. Como consecuencia, es previsible que el exce¬ 
dente total disminuya. Sin embargo, esta nueva política se 
puede justificar como un sacrificio aceptable de eficiencia 
a cambio de una mayor justicia, porque reducir la probabi¬ 
lidad de que los niños pequeños pierdan a uno de sus pro¬ 
genitores es un fin deseable. 

4-2 

1. a. Habrá menos propietarios de plazas de aparcamiento que 
quieran alquilarlas, ya que el precio máximo ha reducido los 
ingresos que reciben. Este es un ejemplo de una disminución 
de la cantidad ofrecida provocada por una caída del precio. 
Se muestra en el siguiente gráfico por el movimiento, a lo 
largo de la curva de oferta, desde el punto E hasta el punto A, 
una reducción de 400 plazas de aparcamiento ofrecidas. 



b. Al caer el precio, la cantidad demandada aumenta en 400 
plazas. Con un precio más bajo, habrá más aficionados que 
quieran ir en coche y alquilar una plaza de aparcamiento. 
Esto se muestra en el gráfico por el movimiento, a lo largo 
de la curva de demanda, desde el punto E hasta el punto B. 

c. Al establecerse un precio máximo, la cantidad demandada 
es mayor que la cantidad ofrecida; como consecuencia, 
surge un exceso de demanda. En este caso el exceso de 
demanda será de 800 plazas de aparcamiento. Se muestra 
por la distancia horizontal entre los puntos Ay B. 

d. Los precios máximos tienen como consecuencia recursos des¬ 
aprovechados. El tiempo adicional que los aficionados gastan 
en encontrar un aparcamiento es tiempo desperdiciado. 

e. Los precios máximos conducen a una asignación ineficien¬ 
te de un bien -en este caso plazas de aparcamiento- entre 
los consumidores. 

f. Los precios máximos hacen surgir mercados negros. 

2. a. Falso. Al bajar el precio que reciben los productores, los 
precios máximos provocan una disminución de la cantidad 
ofrecida. 

b. Verdadero. Los precios máximos llevan a una cantidad 
ofrecida menor que la de un mercado eficiente, no regu¬ 
lado. Como consecuencia, algunas personas que habrían 
estado dispuestas a pagar el precio de mercado y que, por 
tanto, habrían obtenido el bien en un mercado no regulado, 
no pueden conseguirlo cuando se fija un precio máximo. 

c. Verdadero. Los productores que siguen vendiendo el pro¬ 
ducto, ahora reciben menos dinero por él y, por tanto, 


están peor. Otros productores encontrarán que no les 
merece la pena vender ninguna cantidad de producto, por 
lo que también empeorarán. 

3. a. Puesto que el apartamento vuelve a alquilarse rápidamente 
al mismo precio, no cambia (no hay ganancia ni pérdida) 
el excedente del productor. Por tanto, cualquier cambio del 
excedenLe total procede de cambios del excedente del consu¬ 
midor. Cuando te expulsan del piso, la cantidad de exceden¬ 
te del consumidor que pierdes es igual a la diferencia entre 
tu disposición a pagar por el piso y el importe del alquiler 
controlado. Cuando el piso se alquila a otra persona al 
mismo precio, la cantidad de excedente del consumidor 
que gana el nuevo inquilino es igual a la diferencia entre 
su disposición a pagar y el alquiler controlado. Por tanto, 
habrá una simple transferencia de excedente de una per¬ 
sona a la otra solo si ambos, tú y el nuevo inquilino, tenéis 
la misma disposición a pagar. Pero, puesto que con un 
sistema de control de alquileres, los pisos no están siempre 
asignados a las personas que tienen la disposición a pagar 
más alta, la disposición a pagar del nuevo inquilino puede 
ser igual, mayor o menor que la tuya. Si la disposición a 
pagar del nuevo inquilino es menor que la tuya, esto creará 
una pérdida irrecuperable adicional: hay cierta cantidad 
de excedente del consumidor que se pierde. Sin embargo, si 
la disposición a pagar del nuevo inquilino es mayor que la 
tuya, esto creará un aumenLo de excedente total, porque el 
nuevo inquilino gana más excedente que el que tú pierdes. 

b. Esto crea una pérdida irrecuperable: si pudieras regalar la 
entrada, alguien podría obtener un excedente del consu¬ 
midor, igual a su disposición a pagar por la entrada. Tú no 
ganarías ni perderías ningún excedente, porque no puedes 
ir al concierto tanto si regalas la entrada como si no lo 
haces. Si pudieras vender la entrada, el comprador obten¬ 
dría un excedente del consumidor igual a la diferencia 
entre su disposición a pagar por la entrada y el precio al 
que tú se la vendes. Además, tú obtendrías un excedente del 
productor igual a la diferencia entre el precio al que vendes 
la entrada y tu coste de venderla (que, puesto que la ganas¬ 
te en un concurso, presumiblemente es cero). Como la 
restricción de no poder regalar ni vender la entrada signi¬ 
fica que nadie puede obtener este excedente, se genera una 
pérdida irrecuperable. Si pudieras regalar la entrada, como 
hemos descrito más arriba, habría un excedente del consu¬ 
midor que iría a parar a la persona que recibe la entrada; 

y si se la regalaras a la persona con la mayor disposición a 
pagar, no habría ninguna pérdida irrecuperable. 

c. Esto crea una pérdida irrecuperable. Si los estudiantes 
compran helados en el campus, obtienen excedente del 
consumidor: su disposición a pagar tiene que ser mayor 
que el precio del helado. Y la universidad obtiene excedente 
del productor: el precio es mayor que el coste que tiene la 
universidad por vender el helado. Prohibir la venta de hela¬ 
dos en el campus hace que se pierdan estas dos fuentes de 
excedente total: hay una pérdida irrecuperable. 

d. Puesto que para el perro el helado vale lo mismo que para 
ti, hay una simple transferencia de excedente. Todo el exce¬ 
dente del consumidor que tú pierdes lo obtiene tu perro. 

4-3 

1. a. Algunos propietarios de gasolineras se beneficiarán de cobrar 
precios más altos. Q F indica las ventas hechas por esas gaso¬ 
lineras. Pero otras perderán: las que hacían ventas al precio 
de equilibrio, P E , pero no venden nada al precio regulado, P r 
Estas ventas perdidas están representadas en el gráfico por la 
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disminución de la cantidad demandada a lo largo de la curva 
de demanda, desde el punto E hasta el punto A. 
b. Los que compran gasolina al precio más alto, P F , probable¬ 
mente recibirán un servicio mejor; este es un ejemplo de 
calidad ineficientemente alta causada por el establecimiento 
de un precio mínimo, porque las gasolineras compiten 
en calidad en lugar de competir en precio. Pero los que 
se oponen, tienen razón cuando arguyen que, en general, 
los consumidores están peor -los que compran a P F esta¬ 
rían encantados de comprar a P E , y muchos que estarían 
dispuestos a pagar un precio comprendido entre P E y P F , 
no quieren comprar a P F . En el gráfico esto se refleja por 
la disminución de la cantidad demandada a lo largo de la 
curva de demanda, desde el punto E hasta el punto A. 

c. Los que apoyan la ley se equivocan, porque a los consumi¬ 
dores y a algunos propietarios de gasolineras les perjudica el 
precio mínimo, que genera “oportunidades perdidas -tran¬ 
sacciones deseables entre consumidores y propietarios de 
gasolineras que nunca tienen lugar. La pérdida irrecupera¬ 
ble, la cantidad de excedente total perdido por las oportuni¬ 
dades desaprovechadas, está representada por el área colo¬ 
reada en el gráfico adjunto. Además, surge ineficiencia por 
recursos desaprovechados, porque los consumidores pierden 
tiempo y dinero en ir a otros estados. El precio mínimo 
también incentiva a la gente a participar en actividades de 
mercado negro. Con el precio mínimo, solo se venden Q r 
unidades. Pero con precios comprendidos entre P F y P E , hay 
conductores que, en conjunto, quieren comprar una canti¬ 
dad mayor que Q p y propietarios de gasolineras que quieren 
vendérsela, una situación que incita a actividades ilegales. 



4™4 

1. a. El precio de un viaje es 7 $ porque la cantidad demandada 
a ese precio es 6 millones: 7 $ es el precio de demanda de 
6 millones de viajes. Esto está representado por el punto A 
del gráfico adjunto. 



b. Para 6 millones de viajes, el precio de oferta es 3 $ por 
viaje, representado por el punto B del gráfico. La brecha 
entre el precio de demanda, 7 $, y el precio de oferta, 3 $ 
por viaje, es el alquiler de la cuota por cada viaje, 4 $. Esto 
se representa en el gráfico por la distancia vertical entre 
los puntos Ay B. 

c. La cuota impide que se lleven a cabo 4 millones de tran¬ 
sacciones beneficiosas para ambos participantes. El trián¬ 
gulo coloreado de la figura representa la pérdida irrecu¬ 
perable. 

d. Para nueve millones de viajes, el precio de demanda es 
5,5 $ por viaje, representado por el punto C del gráfico 
adjunto, y el precio de oferta es 4,5 $ por viaje, representa¬ 
do por el punto D. El alquiler de la cuota es la diferencia 
entre el precio de demanda y el precio de oferta: 1 $. La 
pérdida irrecuperable está representada por el triángulo 
sombreado del gráfico. Como puedes ver, la pérdida de 
eficiencia es menor cuando la cuota se fija en 9 millones de 
viajes que cuando se fija en 6 millones. 



2. En el gráfico adjunto se muestra una disminución de 
la demanda de 4 millones de viajes, representada por 
un desplazamiento hacia la izquierda de la curva de 
demanda, desde D, hasta Z) 2 ; a cada precio, la cantidad 
demandada disminuye en 4 millones de viajes. (Por 
ejemplo, a un precio igual a 5 $, la cantidad demanda¬ 
da desciende de 10 a 6 millones de viajes al año). Esto 
elimina el efecto de una cuota con un límite de 8 millo¬ 
nes de viajes. En el punto E v el nuevo equilibrio de 
mercado, la cantidad de equilibrio es igual al límite de 
la cuota; como consecuencia, la cuota no tiene efectos 
en el mercado. 



5,00 - 


Precio 
(por viaje) 

7 , 00 $ 


6,00 


8 10 12 14 

Cantidad de viajes (millones al año) 


3,00 
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Capítulo Cinco 

5-1 


1 . 


Utilizando el método del punto medio, la variación porcen¬ 
tual del precio de las fresas es: 


1,00 $ - 1,50$ -0,50$ 

(1,50 $ + 1,00 $)/2 ~ 1,25 $ 


_0,40 = -40% 


Análogamente, la variación porcentual de la cantidad 
demandada de fresas es: 


200.000 - 100,000 100.000 _ n _ , 10/ 

(100.000 + 200.000)/2 150.000 ' 


Eliminando el signo menos, la elasticidad-precio de 
la demanda utilizando el método del punto medio es 
67%/40% = 1,7. 

2. Utilizando el método del punto medio, la variación porcen¬ 
tual de la cantidad demandada de entradas de cine al pasar 
de 4.000 a 5.000 entradas es: 


5.000 - 4.000 _ 1.000 

(4.000 + 5.000)72 4.500 


= 0,22 = 22 % 


Puesto que en el nivel de consumo actual la elasticidad 
precio de la demanda es igual a 1, se necesitará una dismi¬ 
nución del precio del 22% para generar un aumento de la 
cantidad demandada de entradas del 22%. 

3. Puesto que los precios aumentan, sabemos que la cantidad 
demandada tiene que disminuir. Dado el precio actual de 
0,5 $, un incremento del precio de 0,05 $ representa un 
aumento del precio del 10%, utilizando el método de la 
ecuación 5-2. Por tanto, la elasticidad precio de la demanda 
es: 

variación porcentual de la cantidad demandada _ 

10 % " l,¿ 


Así pues, la variación porcentual de la cantidad demanda¬ 
da es el 12 %. Una disminución de la cantidad demandada 
de un 12% representa 100.000 x 0,12, o 12.000 helados. 


2. a. La demanda de una transfusión de sangre por una víctima 
de un accidente es probablemente perfectamente inelástica, 
porque la transfusión no tiene sustitutivos y es necesaria 
para sobrevivir. La curva de demanda será vertical en una 
cantidad igual a cantidad de sangre requerida. 

b. La demanda de gomas de borrar verdes por un estudiante es 
probablemente perfectamente elástica, porque hay muchos 
bienes sustitutivos disponibles: las gomas de borrar de otros 
colores. La curva de demanda será horizontal, y el precio 
será igual al de las gomas de borrar de otros colores. 


5-3 


1 . 


Según el método del punto medio, el aumento porcentual 
del ingreso de Chelsea es: 


18.000 $ - 12.000 $ _ 6.000 $ 
(12.000 $ + 18.000 $)/2 “ 15.000 $ 


= 0,40 = 40% 


De forma similar, el aumento porcentual de su consumo de 
CDs es: 


2 . 


3. 


40 10 _ 30 _ i 2= 120% 

(10 40)72 25 1,2 20 7 


Por tanto, la elasticidad renta de la demanda de CDs por 
parte de Chelsea es igual a 120% 7 40% = 3. 


El consumo de Sanjay's en comidas de restaurantes caros 
disminuirá más del 10%, porque en los bienes elásticos a 
respecto a la renta, una variación porcentual determinada 
de la renta (una disminución del 10% en este caso) provoca 
una variación porcentual del consumo mayor. 

La elasticidad precio cruzada de la demanda es 5% / 20% = 
0,25. Puesto que la elasticidad precio cruzada de la deman¬ 
da es positiva, los dos bienes son sustitutivos. 


5-4 

1. Utilizando el método del punto medio, la variación porcen¬ 
tual del número de horas de servicios de diseño de páginas 
web contratadas es: 


5-2 

1. a. Demanda elástica. Los consumidores son muy sensibles a 
las variaciones del precio. Al aumentar el precio, el efecto 
cantidad (que tiende a reducir el ingreso total) domina 
sobre el efecto precio (que tiende a aumentar el ingreso 
total). Globalmente esto genera una disminución del ingre¬ 
so total. 

b. Demanda de elasticidad unitaria. En este caso, la pérdida 
de ingresos debida a la disminución del precio es exacta¬ 
mente igual al aumento de los ingresos producido por el 
aumento de las ventas. El efecto cantidad se compensa 
exactamente con el efecto precio. 

c. Demanda inelástica. Los consumidores son relativamente 
insensibles a las variaciones del precio. Para que los bienes 
comprados por los consumidores aumenten en un porcen¬ 
taje determinado, el precio tiene que caer en un porcentaje 
aun mayor. El efecto precio de una disminución del precio 
(que tiende a reducir el ingreso total) sobrepasa al efecto 
cantidad (que tiende a aumentar el ingreso total). Como 
consecuencia, el ingreso total disminuye. 

d. Demanda inelástica. Los consumidores son relativamente 
insensibles al precio, por lo que un determinado porcentaje 
de disminución del output va acompañado de un aumento 
del precio en un porcentaje aún mayor. El efecto precio de 
un aumento del precio (que tiende a aumentar el ingreso 
total) domina al efecto cantidad (que tiende a reducir el 
ingreso total). Como consecuencia, el ingreso total aumenta. 


500,000 - 300.000 _ 200.000 

(300.000 + 500.000)72 400.000 


= 0,50 = 50% 


De forma similar, la variación porcentual del precio del 
servicio de diseño de páginas web es: 


150$- 100$ 50$ 

(100 $ + 150 $)/2 125 $ 


= 0,40 = 40% 


La elasticidad precio de la oferta es 50% / 40% = 1,25. Por 
tanto, la oferta es elástica. 


2. Verdadero. Un aumento de la demanda incrementa el pre¬ 
cio. Si la elasticidad precio de la oferta de leche es baja, el 
aumento del precio generará una oferta adicional relativa¬ 
mente pequeña. Como consecuencia, el precio de la leche 
aumentará considerablemente para satisfacer la mayor 
demanda de leche. Si la elasticidad precio de la oferta es 
alta, el aumento del precio provocará una oferta adicional 
de leche relativamente grande. Como consecuencia, el pre¬ 
cio de la leche aumentará solo un poco para satisfacer la 
mayor demanda de leche. 

3. Falso. Es cierto que las elasticidades precio de la oferta a 
largo plazo son, en general, mayores que las elasticidades 
precio de la oferta a corto plazo. Pero esto significa que las 
curvas de oferta a corto plazo son generalmente más incli¬ 
nadas, no más planas, que las curvas de oferta a largo plazo. 

4. Verdadero. Cuando la oferta es perfectamente elástica, 
la curva de oferta es una línea horizontal. Por tanto, una 
variación de la demanda no tiene ningún efecto sobre el 
precio; solo afecta a la cantidad comprada y vendida. 
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1. a. Sin el impuesto, Zhang, Yves, Xavier y Walter venden, y 
Ana, Bcrnice, Chizuko y Dagmar compran una lata de 
refresco cada uno, al precio de 0,40 $ la lata. La cantidad 
vendida y comprada, por tanto, es 4. 

b. Con el impuesto, Zhang e Yves venden, y Ana y Bernice 
compran una lata de refresco cada uno. La cantidad vendi¬ 
da y comprada, por tanto, es 2. 

c. Sin el impuesto, el excedente individual del consumidoi de 
Ana es 0,70 $ - 0,40 $ = 0,30 $, el de Bernice es 0,60 $ - 
0,40 $ = 0,20 $, el de Chizukoes 0,50 $ - 0,40 $ = 0,10 $ 

y el de Dagmar es 0,40 $ - 0,40 $ = 0,00 $. El excedente 
total del consumidor es 0,30 $ + 0,20 $ + 0,10 $ + 0,00 $ = 

0,60 $. Con el impuesto, el excedente individual del consu¬ 
midor de Ana es 0,70 $ - 0,60 $ = 0,10 $ y el de Bernice es 
0,60 $ - 0,60 $ = 0,00 $. El excedente total del consumidor 
después del impuesto es 0,10 $ + 0,00 $ = 0,10 $. Por tanto, 
la pérdida de excedente total del consumidor causada por 
el impuesto es 0,60 $ - 0,10 $ = 0,50 $. 

d. Sin el impuesto, el excedente individual del productor de 
Zhang es: 0,40 $ - 0,10 $ = 0,30 $, el de Yves es 0,40 $ - 
0,20 $ = 0,20 $, el de Xavier es 0,40 $ - 0,30 $ = 0,10 $ y el 
de Walter es 0,40 $ - 0,40 $ = 0,00 $. El excedente total del 
productor es 0,30 $ + 0,20 $ + 0,10 $ + 0,00 $ = 0,60 $. Con 
el impuesto, el excedente individual del productor de Zhang 
es 0,20 $ - 0,10 $ = 0,10 $ y el de Yves es 0,20 $ - 0,20 $ = 
0,00 $. El excedente total del productor después del 
impuesto es 0,10 $ + 0,00 $ = 0,10 $. Por tanto, la pérdida 
de excedente total del productor causada por el impuesto es 
0,60 $ - 0,10 $ = 0,50 $. 

e. Con el impuesto se venden 2 latas, por lo que los ingresos 
fiscales del gobierno procedentes de este impuesto son 

2 x 0,40 $ = 0,80 $. 

f. El excedente total sin el impuesto es 0,60 $ + 0,60 $ = 

1,20 $. Con el impuesto, el excedente total es 0,10 $ + 

1,0 $ = 0,20 $, y los ingresos fiscales del gobierno proce¬ 
dentes de este impuesto son 0,80 $. Por tanto, la pérdida 
irrecuperable debida a este impuesto es 1,20 $ - (0,20 $ + 
0,80 $) = 0,20 $. 

2. a. La demanda de gasolina es inelástica porque no existe ningún 
sustitutivo cercano de la gasolina y porque es difícil para los 
conductores encontrar sustitutivos de los viajes en coche, 
como por ejemplo, usar el transporte público. Por tanto, la 
pérdida irrecuperable causada por el impuesto sería relativa¬ 
mente pequeña, como se ve en el gráfico adjunto. 



b. La demanda de tabletas de chocolate con leche es elástica 
porque hay sustitutivos cercanos: tabletas de chocolate 
negro, bombones, etc. Como consecuencia, la pérdida irre¬ 
cuperable provocada por un impuesto sobre las tabletas de 
chocolate con leche sería relativamente grande, como se 
aprecia en el gráfico adjunto. 



Capítulo Seis 

6-1 

1. a. El input fijo es la máquina de 10 toneladas, y el input varia¬ 
ble es la electricidad. 

b. Como se puede ver por el decrecimiento de los datos de la 
tercera columna de la tabla adjunta, la electricidad tiene, 
por supuesto, rendimientos decrecientes: el producto mar¬ 
ginal de cada kilovatio adicional de electricidad es menor 
que el del kilovatio previo. 


Cantidad de 
electricidad 
(kilovatios) 

Cantidad de hielo 
(kilos) 

Producto marginal 
de la electricidad 
(kilos por 
kilovatio) 

0 

0 ^ 

"^>-1.000 

1 

1.000 

800 

2 

1.800 

600 

3 

2.400 

400 

4 

2.800 



c. Un aumento del 50% en la cantidad del input fijo significa 
que Bernie tiene ahora una máquina de 15 toneladas. Por 
lo tanto, el input fijo es ahora la máquina de 15 toneladas. 
Puesto que esta máquina incrementa la producción en un 
100% con cualquier cantidad dada de electricidad, la canti¬ 
dad de output y el producto marginal ahora son los que se 
muestran en la tabla adjunta. 
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Producto marginal 

Cantidad de de ia electricidad 

electricidad Cantidad de hielo (kilos por 

(kilovatios) (kilos) kilovatio) 


0 

1 

2 

3 

4 



6-2 

1. a. Como se muestra en la tabla adjunta, el coste marginal 
de cada pastel se obtiene multiplicando el coste marginal 
del pastel anterior por 1,5. El coste variable de cada nivel 
de producción se calcula sumando los costes marginales 
de todos los pasteles necesarios para alcanzar ese nivel 
de output. Por ejemplo, el coste variable de tres pasteles 
es 1,00 $ + 1,50 $ + 2,25 $ = 4,75 $. El coste fijo medio de 
Q pasteles se calcula como 9 $/Q, porque el coste fijo es 
9 $. El coste variable medio de Q pasteles es igual al coste 
variable de Q pasteles, dividido entre Q; por ejemplo, el 
coste variable medio de 5 pasteles es 13,19 $/5, o 2,64 $ 
aproximadamente. Finalmente, el coste total medio se 
puede calcular de dos formas equivalentes: como CTIQ, o 
como CVMe + CFMe. 


Cantidad 

de 

pasteles 

Coste 
marginal 
de un 
pastel 
($) 

Coste 

variable 

($) 

Coste 

fijo 

medio de 
un pastel 
($> 

Coste 
variable 
medio de 
un pastel 
<$) 

Coste 

total 

medio de 
un pastel 
($> 

0 V 

> i.oo 

0,00 

— 

— 

— 

1 

> 1,50 

1,00 

9,00 

1,00 

10,00 

2 V 

> 2,25 

2,50 

4,50 

1,25 

5,75 

3 X 

> 3,38 

4,75 

3,00 

1,58 

4,58 

4 V 

)► 5,06 

8,13 

2,25 

2,03 

4,28 

5 

> 7,59 

13,19 

1,80 

2,64 

4,44 

6 ^ 


20,78 

1,50 

3,46 

4,96 


b. El efecto reparto domina al efecto rendimientos decre¬ 
cientes cuando el coste total medio es decreciente: la 
caída del CFMe supera al aumento del CVMe en los paste¬ 


les del 1 al 4. Y el efecto rendimientos decrecientes domi¬ 
na al efecto reparto cuando el coste total medio es cre¬ 
ciente: el aumento del CVMe supera a la caída del CFMe en 
los pasteles 5 y 6. 

c. La producción de coste mínimo de Alicia es 4 pasteles; 
esta producción genera el coste total medio más bajo, 

4,28 $. Cuando la producción es menor que 4, el coste 
marginal de un pastel es menor que el coste total medio 
de los pasteles ya producidos. Por tanto, hacer un pas¬ 
tel adicional reduce el coste total medio. Por ejemplo, 
el coste marginal del pastel 3 es 2,25 $, mientras que el 
coste total medio de los pasteles 1 y 2 es 5,75 $. Por tanto, 
hacer el pastel 3 reduce el coste total medio a 4,58 $, 
igual a ((2 x 5,75 $) + 2,25)/3. Cuando la producción es 
mayor que 4, el coste marginal de un pastel es mayor 
que el coste total medio de los pasteles ya producidos. 
Concsecuentemente, hacer un pastel adicional aumenta 
el coste total medio. Así, mientras que el coste marginal 
del pastel 6 es 7, 59 $, el coste total medio de los pasteles 
1 a 5 es 4,44 $. Hacer el pastel 6 eleva el coste total medio 
hasta 4,96 $, igual a ((5 x 4,44 $) + 7,59 $)/6. 

6-3 

1. a. La tabla adjunta muestra el coste total medio de producir 
12.000, 22.000 y 30.000 unidades con cada una de las tres 
elecciones de coste fijo. Por ejemplo, si la empresa elige 
la opción 1, el coste total de producir 12.000 unidades de 
producto es igual a 8.000 $ + 12.000 x 1,0 = 20.000 $. Por 
tanto, el coste total medio de producir 12.000 unidades de 
producto es 20.000/12.000= 1,67 $. Los otros costes totales 
medios se calculan de forma similar. 



12.000 

22.000 

30.000 


unidades 

unidades 

unidades 


($) 

($) 

($) 

Coste total medio 
con la opción 1 

1,67 

1,36 

1,27 

Coste total medio 
con la opción 2 

1,75 

1,30 

1,15 

Coste total medio 
con la opción 3 

2,25 

1,34 

1,05 


Por tanto, si la empresa quisiera producir 12.000 unidades, 
elegirá la opción 1 porque es la que le permite los costes 
totales medios más bajos. Si quisiera producir 22.000 uni¬ 
dades, elegiría la opción 2. Y si quisiera producir 30.000 
unidades, elegiría la opción 3. 

b. Al haber producido en el pasado 12.000 unidades, la empre¬ 
sa habría elegido la opción 1. Cuando estaba produciendo 
12.000 unidades, la empresa habría tenido un coste total 
medio de 1,67 $. Cuando el producto aumenta hasta 22.000 
unidades, la empresa no puede alterar su elección de coste 
fijo a corto plazo, por lo que su coste total medio a corto 
plazo será 1,36 $. Sin embargo, a largo plazo elegirá la 
opción 2, y su coste total medio bajará hasta 1,30 $. 

c. Si la empresa cree que el aumento en la demanda es tran¬ 
sitorio, no debería alterar su elección del coste fijo, que 
era la opción 1. Esto es así porque la opción 2 le acarreará 
costes fijos medios más altos cuando el nivel de producción 
vuelva a caer a los niveles iniciales de 12.000 unidades: 

1,75 $ frente a 1,67 $. 
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l. a. Es probable que esta empresa tenga rendimientos constan¬ 
tes a escala. Para aumentar la producción, la empresa tiene 
que contratar más trabajadores, comprar más ordenadores 
y pagar facturas telefónicas más elevadas. Puesto que estos 
inputs son fáciles de obtener, no es probable que su coste 
total medio a largo plazo varíe cuando aumente la produc¬ 
ción. 

b. Es probable que esta empresa experimente rendimientos 
decrecientes a escala. A medida que la empresa acepta nue¬ 
vos encargos de proyectos, es probable que aumenten los 
costes de comunicación y de coordinación necesarios para 
aplicar la experiencia del propietario de la empresa. 

c. Es probable que esta empresa experimente rendimientos 
crecientes a escala. Como los costes iniciales del equipo 
necesario para poner en marcha la extracción de diaman¬ 
tes son muy elevados, el coste total medio a largo plazo se 
reducirá a medida que aumente el output. 

L El gráfico adjunto muestra la curva de coste total medio 
a largo plazo ( CTMeLP ) y la curva de coste total medio a 
corto plazo correspondiente a una elección de producción 
a largo plazo de 5 cajas de salsa al día, (CTMeJ. La curva 
CTMe 5 muestra el coste total medio a corto plazo para el 
cual el nivel de coste fijo minimiza el coste total medio en 
un nivel de producción de 5 cajas de salsa. Esto se con¬ 
firma por el hecho de que con el nivel de producción de 5 
cajas al día CTMe 5 toca a CTMeLP, la curva de coste total 
medio a largo plazo. 

Si Selena espera producir solo 4 cajas de salsa al día 
durante mucho tiempo, debería cambiar su coste fijo. 

Si no cambia su coste fijo y produce 4 cajas diarias de 
salsa, su coste total medio a corto plazo está indicado 
por el punto B en la curva CTMe 5 ; ya no está en CTMeLP. 
Sin embargo, si cambia su coste fijo, su coste total 
medio podría ser menor, el correspondiente al punto A. 



Capítulo Siete 

7-1 

. a. Si solo hay dos productores en el mundo, cada uno de ellos 
tendrá una cuota de mercado considerable. Por tanto, la 
industria no será perfectamente competitiva. 

b. Puesto que cada productor de gas natural del Mar del 
Norte tiene una cuota de mercado pequeña respecto a la 
oferta mundial total de gas natural, y puesto que el gas 
natural es un producto homogéneo, la industria de gas 
natural será perfectamente competitiva. 

c. Puesto que cada diseñador tiene un estilo propio, los trajes 
o vestidos de alta costura no son un producto homogéneo. 
Por tanto, la industria no será perfectamente competitiva. 


d. El mercado descrito aquí es el mercado de entradas de 
partidos de béisbol en cada ciudad. Puesto que en las 
grandes ciudades no suele haber más de uno o dos equi¬ 
pos, cada uno de ellos representará una cuota importante 
del mercado. Por tanto, la industria no será perfectamente 
competitiva. 

7-2 

1. a. La empresa debería cerrar inmediatamente cuando el 
precio es menor que el mínimo del coste variable medio, 
el precio de cierre. En el gráfico adjunto, esto es lo óptimo 
para un rango de precios entre 0 y P { . 



b. Cuando el precio es mayor que el mínimo del coste variable 
medio (el precio de cierre) pero menor que el mínimo del 
coste total medio (el precio de beneficio cero), la empresa 
debería seguir produciendo a corto plazo, incluso aunque 
esté teniendo pérdidas. Esto es lo óptimo para un rango de 
precios entre P 1 y P 2 , y para cantidades entre Q 1 y Q r 

c. Cuando el precio es mayor que el mínimo del coste 
total medio (el precio de beneficio cero), la empre¬ 
sa obtiene beneficios. Esto ocurre cuando el precio 
es mayor que P 2 , y da lugar a cantidades producidas 
mayores que Q 2 . 

2. Este es un ejemplo de cierre temporal de una empresa, que 
se produce cuando el precio de mercado cae por debajo del 
precio de cierre, el mínimo del coste variable medio. En 
este caso, el precio de mercado es el precio de un plato de 
langosta, y el coste variable es el coste variable de servir 
ese plato de langosta, compuesto del coste de la langosta, 
de los salarios pagados a los empleados por cocinar la 
langosta y servirla, etc. En este ejemplo, sin embargo, es el 
coste variable medio, más que el precio de mercado, el que 
fluctúa en el tiempo, debido a las variaciones estacionales 
del coste de langosta. Los restaurantes de carretera de 
Maine tienen un coste variable medio relativamente bajo 
durante el verano, cuando hay disponibles langostas de 
Maine baratas. Durante el resto del año, su coste variable 
medio es relativamente alto, debido al elevado coste de las 
langostas importadas. Por tanto, los restaurantes de carre¬ 
tera solo abren durante el verano, cuando el mínimo del 
coste variable medio es menor que el precio. Pero cierran 
durante el resto del año, cuando el precio cae por debajo 
del mínimo de su coste variable medio. 

7-3 

1. a. Una disminución de los costes fijos de producción genera 
una caída del coste total medio de producción y, a corto 
plazo, un aumento de los beneficios de cada empresa, 
dado su nivel de producción actual. Por eso, a largo plazo 
entrarán nuevas empresas en la industria. El aumento de 
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la oferta reducirá el precio y los beneficios. Cuando los 
beneficios hayan vuelto a ser cero, la entrada de empresas 
cesará. 

b. Un incremento de los salarios genera un aumento del coste 
variable medio y del coste total medio de producción para 
cualquier nivel de output. A corto plazo, las empresas incu- 
n itán en pérdidas con el nivel de producción actual, y por 
tanto, a largo plazo saldrán empresas de la industria. (Si 

el coste variable medio aumenta suficientemente, algunas 
empresas pueden incluso cerrar a corto plazo). A medida 
que salen empresas de la industria, el precio aumenta y las 
perdidas se reducen. Cuando las pérdidas hayan vuelto a 
ser cero, la salida de empresas cesará. 

c. El precio aumentará como resultado de un aumento de la 
demanda, provocando un aumento de los beneficios a corto 
plazo con la producción actual. A largo plazo, entrarán 
empresas en la industria, generando un aumento de oferta, 
una disminución del precio y una reducción de los bene¬ 
ficios. Cuando los beneficios hayan vuelto a ser cero, la 
entrada de empresas cesará. 

d. La escasez de un input clave en la producción provoca que 
aumente el precio de ese input, lo que provoca un aumen¬ 
to de los costes variables medios y de los costes totales 
medios de los productores. Las empresas incurren en 
perdidas a corto plazo, y algunas empresas saldrán de la 
industria a largo plazo. La disminución de la oferta genera 
un aumento del precio y una disminución de las pérdidas. 
Cuando las pérdidas hayan vuelto a ser cero, la salida de 
empresas cesará. 


2 . 


En el gráfico adjunto, el punto X M del panel (b), la intersec- 
cion de las curvas S, y D v representa el equilibrio de la 
industria a largo plazo antes de que cambien los gustos de 
los consumidores. Cuando cambian los gustos, la deman¬ 
da disminuye, y la industria se mueve a corto plazo al 
punto Y M del panel (b), la intersección de la nueva curva 
de demanda D 2 y S¡, la curva de oferta a corto plazo que 
i epresenta el mismo número de productores de huevos que 
el existente en el punto de equilibrio inicial, X M . Como el 
precio disminuye, una empresa individual reacciona pro¬ 
duciendo menos -como se muestra en el panel (a)- siempre 
que el precio de mercado siga estando por encima del míni¬ 
mo del coste variable medio. Si el precio de mercado cae 
por debajo del mínimo del coste variable medio, la empresa 
cerraría inmediatamente. En el punto Y M , el precio de mer¬ 
cado de los huevos es menor que el mínimo coste variable 
medio, lo que hace que los productores tengan pérdidas. 
Esto lleva a algunas empresas a salir de la industria, lo 
que desplaza hacia la izquierda la curva de oferta a corto 
plazo de la industria hasta S 2 . A largo plazo se establece 
un nuevo equilibrio en el punto Z w . AI reducirse la oferta, 
el precio de mercado vuelve a aumentar y, como se muestra 
en el panel (c), cada uno de los productores que siguen en 
la industria reacciona aumentando la producción (en este 
caso, pasando de y a Z). Todos los productores que perma¬ 
necen en la industria vuelven a tener beneficios iguales a 
cero. La disminución de la cantidad de huevos ofrecida en 
la industria se debe enteramente a la salida de algunos pro¬ 
ductores. La curva de oferta de la industria a largo plazo es 
la curva llamada SLP, en el panel (b). 



Capítulo Ocho 

8-1 

1. a. Esto no confirma la conclusión. Texas Tea tiene una can- 
tidad limitada de gasóleo y el precio ha aumentado para 
igualar la oferta a la demanda. 

b. Esto confirma la conclusión porque el mercado de gasóleo 
para calefacción se ha monopolizado, y un monopolista 
reducirá la cantidad ofrecida y aumentará el precio para 
obtener mayores beneficios. 

c. Esto no confirma la conclusión. Texas Tea ha subido su 
precio a los consumidores porque el precio de su input, el 
combustible, también ha aumentado. 

d. Esto confirma la conclusión. El hecho de que otras empre¬ 
sas hayan empezado a ofrecer gasóleo para calefacción a 


un precio más bajo implica que Texas Tea ha tenido sufi¬ 
cientes beneficios como para atraer a otras empresas. 

e. Esto confirma la conclusión. Indica que Texas Tea disfruta 
de una barrera de entrada porque controla el acceso al 
único gaseoducto de Alaska. 

2. a. El precio correspondiente a cada nivel de producción se 
calcula dividiendo el ingreso total entre el número de 
esmeraldas producidas; por ejemplo, cuando se producen 
3 esmeraldas, el precio es 252 $/3 = 84 $. El precio corres¬ 
pondiente a distintos niveles de producto se utiliza a con¬ 
tinuación para construir el plan de demanda de la tabla 
adjunta. 
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b. La tabla de ingreso marginal se obtiene calculando la varia¬ 
ción del ingreso total cuando la producción aumenta en 
una unidad. Por ejemplo, el ingreso marginal generado 
por el aumento de producción de 2 a 3 esmeraldas es 

(252 $ - 186 $) = 66 $. 

c. El componente del efecto cantidad del ingreso marginal 
es el ingreso adicional que se genera al vender una unidad 
más de producto al precio de mercado. Por ejemplo, como 
se muestra en la tabla adjunta, para 3 esmeraldas el pre¬ 
cio de mercado es 84 $; por eso, cuando pasamos de 2 a 

3 esmeraldas el efecto cantidad es igual a 84 $. 

d. El componente del efecto precio del ingreso marginal 
es la disminución del ingreso total causada por la caída 
del precio cuando se vende una unidad adicional. Por 
ejemplo, como se muestra en la tabla adjunta, cuando se 
venden solo dos esmeraldas, cada esmeralda se vende a 
un precio de 93 $. Sin embargo, cuando la empresa vende 
una esmeralda adicional, el precio cae 9 $, y pasa a ser 
84 $. Por tanto, el componente del efecto precio al pasar 
de 2 a 3 esmeraldas es (-9 $) x 2 = -18 $. Esto es así por¬ 
que, cuando se venden 3 esmeraldas, 2 de ellas solo se 
pueden vender a un precio de 84 $, aunque cuando se ven¬ 
dían solo 2 esmeraldas, cada una de ellas se vendía a un 
precio de 93 $. 



Precio 


Componente 

Componente 

Cantidad 

de una 

Ingreso 

del efecto 

del efecto 

demandada de 

esmeralda 

marginal 

cantidad 

precio 

esmeraldas 

($) 

($) 

($) 

($) 

1 

100 \ 

>86 

93 

-7 

2 

93 < 

^>66 

84 

-18 

3 

84 < 

>>28 

70 

-42 

4 

70 < 

>-30 

50 

-80 

5 

50 ^ 





e. Para determinar el nivel de producción que maximiza los 
beneficios de Esmeraldas, Inc, tenemos que saber cuál es 
el coste marginal asociado a cada nivel de producción. El 
nivel de producción que maximiza sus beneficios es el que 
iguala el ingreso marginal y el coste marginal. 

Como muestra el gráñco adjunto, la curva de coste mar¬ 
ginal se desplaza hacia arriba hasta 400 $. Aumenta el 
precio maximizador de beneficios y se reduce la cantidad. 
Los beneficios disminuyen, pasando de 3.200 $ a 300 $ x 
6 = 1.800 $. Los beneficios de la industria competitiva, sin 
embargo, se mantienen constantes e iguales a cero. 



8-2 

1. a. La industria mundial del petróleo es un oligopolio porque 

unos pocos países controlan un recurso necesario para la 
producción, las reservas de petróleo. 

b. La industria de los microprocesadores es un oligopolio 
porque solo hay dos empresas que poseen una tecnología 
superior, y por eso dominan la producción de la industria. 

c. La construcción de grandes aviones de pasajeros es un oli¬ 
gopolio porque hay economías de escala en la producción. 

2. a. El probable que la empresa actúe de manera no coope¬ 

rativa y que aumente la producción, lo que generará un 
efecto-precio negativo. Pero, como la cuota de mercado de 
la empresa es pequeña, el efecto-precio negativo afectará 
mucho más a los ingresos de sus rivales que a los suyos. Al 
mismo tiempo la empresa se beneficiará de un efecto canti¬ 
dad positivo. 

b. Es probable que la empresa actúe de manera no coopera¬ 
tiva y aumente la producción, lo que generará una dismi¬ 
nución del precio. Puesto que sus rivales tienen costes más 
altos, perderán dinero con ese precio menor, mientras que 
la empresa sigue teniendo beneficios. Por eso la empresa 
puede ser capaz de expulsar de la industria a sus competi¬ 
dores aumentando su producción. 

c. Es probable que la empresa coluda. Puesto que para los 
consumidores es costoso cambiar de producto, la empresa 
tendría que bajar su precio considerablemente (aumentan¬ 
do mucho la cantidad) para inducir a nuevos consumidores 
a que se cambien a su producto. Por tanto, es probable que 
aumentar la producción no le resulte rentable, dado el gran 
efecto-precio negativo. 

d. Es probable que la empresa actúe no cooperativamente 
porque sabe que sus rivales no pueden aumentar su pro¬ 
ducción como represalia. 


8-3 

1. a. El servicio de internet por cable es un monopolio natural. 

Por eso el gobierno solo debería intervenir si cree que el 
precio es mayor que el coste total medio, donde el coste 
total medio está basado en el coste del cableado. En este 
caso debería imponer un precio máximo igual al coste total 
medio. En otro caso, no debería hacer nada. 

b. El gobierno debería aprobar la fusión solo si promueve la 
competencia, transfiriendo a otras aerolíneas competidoras 
algunos derechos de aterrizaje y despegue de la empresa. 

2. a. Falso. Como puede verse en la Figura 8-8, panel (b), la 

ineficiencia surge del hecho de que parte del excedente de 
los consumidores se transforma en pérdida irrecuperable 
(área amarilla), y no en beneficios para la empresa (área 
verde). 

b. Verdadero. Si un monopolista vendiese a todos los consu¬ 
midores que le dan al bien una valoración mayor o igual 
que el coste marginal, todos los participantes se beneficia¬ 
rían de las transacciones que tendrían lugar, y no habría 
pérdida irrecuperable. 


8-4 

1. a. Las escaleras de mano no están diferenciadas como conse¬ 
cuencia de la competencia monopolística. Un productor de 
escaleras hace distintos tipos de escaleras (cortas o largas) 
para satisfacer diferentes necesidades de los consumidores, 
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no para evitar la competencia con los rivales. Por tanto 
dos escaleras largas hechas por dos empresa diferentes 
serán consideradas iguales por los consumidores. 

b - Í a K.J ebÍC ? aS rcfrescante s son un ejemplo de diferenciación 
debida a la competencia monopolística. Por ejemplo, hav 
vanos productores de refrescos de cola; cada uno de ellos 
procura diferenciar su producto de los demás por el sabor 
o por que cadena de comida rápida lo vende, etc. 

c. Los grandes almacenes son un ejemplo de diferencia¬ 
ción de producto debida a la competencia monopolística 
Atienden a clientes diferentes, que tienen distintas sensibi- 

dades al precio y distintos gustos. Además, también ofre¬ 
cen niveles diferentes de servicios al consumidor y están 
situados en distintas localidades. 

d. El acero no está diferenciado como consecuencia de la 
competencia monopolística. Los diferentes tipos de acero 
(vigas, chapa, etc.) se hacen para usos diferentes, no para 
distinguir un productor de acero de otro. 

2. a. Tanto las industrias perfectamente competitivas como las 
industrias en competencia monopolística tienen muchos 
vendedores. Por tanto, es difícil distinguirlas si conside¬ 
ramos únicamente el número de empresas. Y en ambas 
estructuras de mercado hay libre entrada y salida de 
empresas en la industria a largo plazo. Sin embargo, en 
as industrias perfectamente competitivas se vende un 
pro ucto omogéneo; en las industrias en competencia 
monopolística los productos están diferenciados. Por tanto 
tienes que preguntarte si los productos que se venden en la 
industria están diferenciados. 

b. En un monopolio solamente hay una empresa, mientras 
que en una industria en competencia monopolística hay 
muc as empresas. Por tanto, tienes que preguntarte si hay 
una única empresa en la industria. 


Capítulo Nueve 

9-1 O HAS ENTENDIDO 

1. a. El coste externo es la contaminación causada por las aguas 
residuales, un coste sin compensación impuesto por las 
granjas avícolas a sus vecinos. 

b. Puesto que las granjas avícolas no incorporan el coste 
externo al cálculo de la cantidad de aguas residuales que 
generan, si no hay intervención pública ni un acuerdo pri¬ 
vado, generarán una cantidad de aguas residuales mayor 
que la socialmente deseable. Generarán residuos hasta el 
punto en que el beneficio marginal social de una unidad 
adicional de residuos sea cero; sin embargo, con ese nivel 
de producción, los vecinos padecerán un nivel positivo de 
coste marginal social de las aguas residuales. Por tanto 
la cantidad de aguas residuales es ineficiente: reducir las 
aguas residuales en una unidad reduciría el beneficio 

social total menos que lo que reduciría el coste social 
totaJ. 

c. Con la cantidad de aguas residuales socialmente óptima, el 
beneficio marginal social es igual que el coste marginal 
social. Esta cantidad es menor que la que se generaría si no 
hubiera intervención del gobierno ni un acuerdo privado. 

2. El razonamiento de Yasmin es erróneo: es probable que 
permitir algún retraso en la devolución de los libros sea 
socialmente optimo. Aunque impongas un coste marginal 
externo a otros usuarios cada día que te retrases en devol¬ 
ver un libro, tú obtienes algún beneficio marginal social 


positivo al hacerlo -por ejemplo, seguir usando el libro 
para terminar a tiempo tu tesina de final de grado 
El numero socialmente óptimo de días de retraso en 
la devolución del libro es aquel que hace que el beneficio 
marginal social y el coste marginal social sean iguales. 
Una multa tan rígida que evite cualquier retraso en la 
devolución, probablemente dará lugar a una situación 
en la que la gente devuelva los libros aunque el beneficio 
marginal social de tenerlos un día más sea mayor que el 
coste marginal social -un resultado ineficiente. En ese 
caso, permitir un retraso de un día aumentaría el benefi- 
cio social total más que los que aumentaría el coste social 
total. Por tanto, lo adecuado es cobrar una multa modera- 
a que reduzca el número de días de retraso hasta que sea 
el numero de días socialmente óptimo. 

9-2 COMPRUEBA SI LO HAS ENTENDIDO 

1. El argumento es erróneo. Permitir a los contaminadores 
vender sus permisos de emisión negociables les enfrenta al 
coste de contaminar: el coste de oportunidad del permiso. 

i un contaminador decide no reducir sus emisiones, no 
puede vender sus permisos de emisión. Como consecuen¬ 
cia, pierde la posibilidad de obtener dinero de esa venta. 

Asi que, a pesar del hecho de que un contaminador obtiene 
dinero por la venta de los permisos, el sistema tiene el efec¬ 
to deseado: hacer que los contaminadores internalicen la 
externalidad de sus acciones. 

2. a. Si el impuesto sobre las emisiones es menor que el coste 
marginal social asociado a Q opr , un contaminador se 
enfrentara a un coste marginal social de contaminar (igual 
a la cuantía del impuesto) menor que el coste marginal 
social asociado a la cantidad de contaminación social¬ 
mente óptima. Puesto que un contaminador aumentará 
sus emisiones hasta el punto en que el beneficio marginal 
social sea igual a su coste marginal, la cantidad de con¬ 
taminación resultante será mayor que la cantidad social¬ 
mente óptima. Como consecuencia, hay una ineficiencia: 
si la cantidad de contaminación es mayor que la cantidad 
socialmente óptima, el coste marginal social es mayor que 
el beneficio marginal social, y la sociedad ganaría con una 
reducción de los niveles de emisión. 

Si el impuesto sobre las emisiones es mayor que el coste 
marginal social asociado a Q opr , un contaminador se 
enfrentara a un coste marginal social de contaminar (igual 
a la cuantía del impuesto) mayor que el coste marginal 
social asociado a la cantidad de contaminación socialmen¬ 
te óptima. Esto llevará al contaminador a reducir sus emi¬ 
siones por debajo de la cantidad socialmente óptima. Esto 
también es ineficiente: siempre que el beneficio marginal 
social sea mayor que el coste marginal social, la sociedad 
se^p°dna beneficiar de un aumento de los nivele de emi- 

b. Si la cantidad total de emisiones permitidas se fija a un nivel 
demasiado alto, la oferta de permisos de emisión será alta 

sér^hn p 1 PreC !° 31 qUe 56 interca mbian ios permisos 
sera bajo. Es decir, los contaminadores se enfrentarán a 

un coste marginal de contaminar (el precio de un permiso 
e emisión) que es demasiado bajo” -menor que el coste 
marginal social asociado a la cantidad de contaminación 
social mente óptima. Como consecuencia, la cantidad de 
emisiones será mayor que la socialmente óptima. Esto es 
ineficiente. 

Si la cantidad total de emisiones permitidas se fija a 
un nivel demasiado bajo, la oferta de permisos de emisión 
sera baja y, por tanto, el precio al que se intercambian los 
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permisos será alio. Es decir, los contaminadores se enfren¬ 
tarán a un coste marginal de contaminar (el precio de un 
permiso de emisión) que es “demasiado alto” -mayor que el 
coste marginal social asociado a la cantidad de contamina¬ 
ción socialmente óptima. Como consecuencia, la cantidad 
de emisiones será menor que la socialmente óptima. Esto 
también es ineficiente. 

9-3 

1. La educación universitaria genera beneficios externos a 
través de la creación de conocimiento. Y una beca a un 
estudiante actúa como una subvención piguviana a la edu¬ 
cación universitaria. Si el beneficio marginal social de la 
educación universitaria es, efectivamente, 40 mil millones 
de dólares, entonces la política de becas es una política 
óptima. 

2. a. Plantar árboles genera un beneficio externo: el beneficio 

marginal social de plantar árboles es mayor que el bene¬ 
ficio marginal individual que recibe la persona que los 
planta, porque hay muchas personas (no sólo las que los 
plantan) que se pueden beneficiar del aumento de la cali¬ 
dad del aire y de las menores temperaturas en verano. La 
diferencia entre el beneficio marginal social y el beneficio 
marginal individual de las personas que plantan los árbo¬ 
les es el beneficio marginal externo. Se debería aplicar 
una subvención pigouviana por cada árbol plantado en las 
zonas urbanas para aumentar el beneficio marginal de los 
individuos que plantan árboles hasta alcanzar el mismo 
nivel que el beneficio marginal social. 

b. Los inodoros de bajo consumo generan un beneficio exter¬ 
no: el beneficio marginal de las personas que cambian los 
inodoros tradicionales por otros de bajo consumo es prác¬ 
ticamente cero, porque el agua tiene un coste muy bajo. 
Pero el beneficio marginal social es alto, porque se nece¬ 
sitará extraer menos agua de los ríos y los acuíferos. La 
diferencia entre el beneficio marginal social y el beneficio 
marginal individual de los propietarios de las viviendas es 
el beneficio marginal externo. Una subvención pigouviana 
a la instalación de estos inodoros de bajo consumo acerca¬ 
ría el beneficio marginal individual al beneficio marginal 
social. 

c. Deshacerse de la pantalla de un ordenador antiguo genera 
un coste externo: el coste marginal de quienes depositan 
las pantallas en los contenedores es menor que el coste 
marginal social, porque la contaminación medioambien¬ 
tal es soportada por personas distintas a las que tiran las 
pantallas. La diferencia entre el coste marginal social y el 
coste marginal de los que tiran los viejos ordenadores es el 
coste marginal externo. Un impuesto pigouviano que grave 
a todos los que tiran pantallas de ordenador, o un sistema 
de permisos negociables para poder deshacerse de ellas, 
elevaría el coste marginal de los que se deshacen de las 
pantallas lo suficiente para que se igualara al coste margi¬ 
nal social. 


9-4 

1. a. El uso de un parque público es no excluible, pero puede ser 
o no ser rival en el consumo dependiendo de las circuns¬ 
tancias. Por ejemplo, si tú y yo utilizamos el parque para 
correr, ninguno de los dos impide que el otro lo use -el 
uso del parque es no rival en el consumo. En este caso el 
parque público es un bien público. Pero el uso del parque 
es rival en el consumo si hay mucha gente queriendo correr 
por el mismo circuito al mismo tiempo, o cuando mi uso 


2 


de la pista de tenis pública impide que tú la uses. En este 
caso el parque es un recurso común. 

b. Un bocadillo de queso es excluible y rival en el consumo. 
Por tanto, es un bien privado. 

c. La información de una página web protegida por una con¬ 
traseña es excluible, pero no rival en el consumo. Por tanto 
es un bien artificialmente escaso. 

d. La información anunciada públicamente sobre la trayecto¬ 
ria de un huracán próximo es no excluible y no rival en el 
consumo. Por taño, es un bien público. 

. a. Con 10 Hogareños y 6 Juerguistas, el plan de beneficio 
marginal social del dinero gastado en la fiesta es el que 
aparece en la tabla adjunta: 


Beneficio marginal social ($) 

(10 x 0,05 $) + (6 x 0,13 $) = 1,28 $ 
(10 x 0,04 $) + (6 x 0,11 $) = 1,06 $ 
(10 x 0,03 $) + (6 x 0,09 $) = 0,84 $ 
(10 x 0,02 $) + (6x 0,07 $) = 0,62 $ 

El nivel eficiente de gasto es 2 $, el nivel más alto para el 
cual el beneficio marginal social es mayor que el coste 
marginal (1 $). 

b. Con seis Hogareños y 10 Juerguistas, el beneficio marginal 
social del dinero gastado en la fiesta es el que aparece en la 
tabla adjunta: 


Beneficio marginal social ($) 

(6 x 0,05 $) + (10 x 0,13 $) = 1,60 $ 

(6 x 0,04 $) + (10 x 0,11 $) = 1,34 $ 

(6 x 0,03 $) + (10 x 0,09 $) = 1,08 $ 

(6 x 0,02$) + (10 x 0,07 $) = 0,82 $ 

El nivel eficiente de gasto es ahora 3 $, el nivel más alto 
para el cual el beneficio marginal social es mayor que el 
coste marginal (1 $). El nivel eficiente de gasto ha aumen¬ 
tado con respecto al del apartado a, porque con un número 
relativamente mayor de Juerguistas que de Hogareños, un 
dólar adicional de gasto en la fiesta genera un beneficio 
marginal social mayor que el que existía cuando había rela¬ 
tivamente más Hogareños que Juerguistas. 

c. Cuando se desconoce el número de Hogareños y de 
Juerguistas, pero se les pregunta a los residentes por 
sus preferencias, los Hogareños se harán pasar por 
Juerguistas para conseguir que aumente el gasto destina¬ 
do a la fiesta pública. Eso es porque un Hogareño sigue 
recibiendo un beneficio marginal individual positivo por 
cada dólar adicional que se gaste en la fiesta, a pesar de 
que este beneficio marginal es menor que el que recibe un 
Juerguista por cada dólar adicional. En este caso, el plan 
del beneficio marginal social “declarado” generado por el 
dinero gastado en la fiesta es el que aparece en la siguien¬ 
te tabla: 




S OLUCIONES A LAS PREGUNTAS DE LOS APARTA DOS "COMPRUEBA SI LO HAS ENTENDIDO” S-15 


Dinero gastado Beneficio marginal social 
en la fiesta ($) ($) 



16x0,13 $ = 2,08$ 

16 x 0,11 $ = 1,76 $ 
16 x 0,09 $ = 1,44 $ 
16 x 0,07 $ = 1,12 $ 


Como consecuencia, se gastarán 4 $ en la fiesta, el 
nivel más alto para el cual el beneficio marginal social 
declarado' es mayor que el coste marginal (1 $). 
Independientemente de si hay 10 Hogareños y 6 Juerguistas 
(apartado a), o 6 Hogareños y 10 Juerguistas (apartado b), 
un gasto total de 4 $ en la fiesta, es claramente ineficiente 
porque, con ese nivel de gasto, el coste marginal social es 
mayor que el beneficio marginal social. 

Como ejercicio adicional, vamos a calcular cuánto 
ganan los Hogareños por falsear sus preferencias. En el 
apartado a, el nivel de gasto eficiente es 2 $. Por tanto, por 
falsear sus preferencias los 10 Hogareños ganan, en total, 

10 x (0,03 $ + 0,02) = 0,50 $ -es decir, ganan el beneficio 
marginal individual por pasar de un nivel de gasto de 2 $ 
a uno de 4 $. Los 6 Juerguistas también se benefician del 
hecho de que los Hogareños falseen sus preferencias; ellos 
ganan 6 x (0,09 $ + 0,07) = 0,96 $ en total. Este resultado 
es claramente ineficiente -cuando se gastan 4 $ en total, 
el coste marginal social es 1 $, pero el beneficio marginal 
social es solo 0,62 $, lo que indica que se está gastando 
demasiado dinero en la fiesta. 

En el apartado b, el nivel eficiente de gasto es 3 $. 

Por falsear sus preferencias, los 6 Hogareños ganan, en 
total, 6 x 0,02 $ = 0,12 $, pero los 10 Juerguistas ganan 
10 x 0,07 $ = 0,70 $ en total. Este resultado es también 
claramente ineficiente -cuando se gastan 4 $, el beneficio 
marginal social es solo 0,12 $ + 0,70 $ = 0,82 $, pero el 
coste marginal es 1 $. 


Capítulo Diez 

10-1 COMPRUSBA 51 LO HAS ENTENDIDO 

1. a. Es una pregunta microeconómica, porque se refiere a deci¬ 
siones tomadas por los consumidores sobre un producto 
concreto. 

b. Es una pregunta macroeconómica, porque se refiere al 
gasto de consumo en el conjunto de la economía. 

c. Es una pregunta macroeconómica, porque se refiere a 
cambios del conjunto de la economía. 

d. Es una pregunta microeconómica, porque se refiere a cam¬ 
bios en un mercado concreto, en este caso el de los geólo¬ 
gos. 

e. Es una pregunta microeconómica, porque se refiere a 
decisiones tomadas por los consumidores y los productores 
i especio a qué tipo de transporte eligen. 

f. Es una pregunta microeconómica, porque se refiere a cam¬ 
bios en un mercado concreto. 

g. Es una pregunta macroeconómica, porque se refiere a 
cambios de una medida del nivel general de precios de la 
economía. 


2. a. Cuando los individuos no pueden obtener crédito para 
financiar sus compras, no pueden gastar dinero. Esto 
debilitará la economía, y cuando otras personas ven que 
la economía se debilita, también reducirán su gasto, para 
ahorrar en previsión de tiempos peores. Como consecuen¬ 
cia, una reducción del crédito tendrá un efecto acumulati¬ 
vo sobre el conjunto de la economía a medida que la gente 
recorta sus gastos, haciendo que la economía empeore, lo 
que llevará a nuevos recortes de gastos, y así sucesivamen¬ 
te. 

b. Si crees que la economía se autorregula, defenderías que 
no se haga nada en respuesta a la recesión. 

c. Si crees en la economía keynesiana, defenderías que los 
gestores de la política económica pusieran en marcha polí¬ 
ticas monetarias y fiscales para estimular el gasto en la 
economía. 

10-2 COMPRUCBA SI LO HAS ENTENDIDO 

1. Hablamos de ciclos económicos para la economía en su 
conjunto porque las expansiones y las recesiones no se 
limitan a unas pocas industrias —reflejan los auges y las 
caídas del conjunto de la economía. En las recesiones, casi 
todas las industrias de la economía reducen la producción 
y el número de personas empleadas. Además, los ciclos 
económicos son un fenómeno internacional, que suele pro¬ 
ducir movimientos acompasados en las economías de los 
diferentes países 

2. Las recesiones producen un gran daño a toda la sociedad. 
Hacen que muchos trabajadores pierdan sus empleos y que 
sea muy difícil encontrar nuevos puestos de trabajo. Las 
recesiones reducen el nivel de vida de muchas familias y 
generalmente están asociadas con un aumento del número 
de personas que viven por debajo del umbral de pobreza, 
con un aumento del número de personas que pierden su 
vivienda por no poder pagar la hipoteca, y con una dismi¬ 
nución del número de personas que pueden disfrutar de 
seguros médicos. Las recesiones también afectan negativa¬ 
mente a los beneficios empresariales. 

10-3 

1. Si quieren mejorar los niveles de vida per cápita, los países 
con altas tasas de crecimiento demográfico tendrán que 
mantener niveles de crecimiento de la producción agrega¬ 
da mayores que los países con bajas tasas de crecimiento 
demográfico, porque la producción total se tiene que divi¬ 
dir entre un número mayor de personas. 

2. No, Argentina no es más pobre que en el pasado. Tanto 
Argentina como Canadá han tenido crecimiento económi¬ 
co a largo plazo. Sin embargo, desde la Segunda Guerra 
Mundial, Argentina no ha progresado tanto como Canadá, 
quizás a causa de la inestabilidad política y de las malas 
políticas macroeconómicas. La economía de Canadá creció 
mucho más deprisa que la de Argentina. Aunque Canadá es 
ahora unas tres veces más rico que Argentina, la economía 
argentina ha tenido crecimiento económico a largo plazo. 

10-4 

1. a. Puesto que algunos precios han subido y otros han bajado, 
puede haber inflación o deflación. La respuesta es ambigua. 

b. Como todos los precios han aumentado considerablemente, 
esto suena a inflación. 

c. Al haber bajado muchos precios y haber permanecido 
constantes otros, esto suena a deflación. 
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10-5 

1. a. Esta situación refleja ventaja comparativa. La ventaja com¬ 
parativa de Canadá se debe al descubrimiento de petróleo 
-Canadá tiene ahora abundancia de petróleo. 

b. Esta situación refleja ventaja comparativa. La ventaja 
comparativa de China se debe a la abundancia de trabajo; 
China es buena en las actividades intensivas en trabajo, 
como el montaje. 

c. Esta situación refleja fuerzas macroeconómicas. Alemania 
ha tenido un enorme superávit comercial como consecuen¬ 
cia de sus decisiones respecto a los ahorros y a los gastos 
de inversión, siendo sus ahorros mayores que sus gastos de 
inversión. 

d. Esta situación refleja fuerzas macroeconómicas. Los 
Estados Unidos pudieron tener un enorme déficiL comer¬ 
cial porque el auge tecnológico convirtió a ese país en un 
lugar muy atractivo para invertir, con un gasto de inversión 
mucho mayor que el ahorro estadounidense. 

Capítulo Once 

n-i 

1. Empecemos analizando la relación entre el valor añadido 
total de todos los bienes y servicios finales producidos 
en el interior del país, y el gasto agregado en bienes y 
servicios finales producidos en interior del país. Estas 
dos magnitudes son iguales porque todo bien o servi¬ 
cio final producido en la economía, o bien es adquirido 
por alguien, o bien se añade a las existencias. Y estos 
aumentos de existencias se contabilizan como gasto de 
las empresas. Veamos a continuación la relación entre el 
gasto agregado en los bienes y servicios finales produci¬ 
dos en el interior del país y la renta total de los factores. 
Estas dos magnitudes son iguales porque todo gasto que 
se canaliza hacia las empresas para pagar la compra de 
bienes y servicios finales producidos, es un ingreso de 
dichas empresas. Las empresas utilizan estos ingresos 
para remunerar a sus factores de producción, en forma de 
salarios, beneficios, intereses y alquileres. Considerados 
conjuntamente, esto significa que los tres métodos de cal¬ 
culo del PIB son equivalentes. 

2. Estarías contando dos veces el valor del acero -una cuando 
American Steel lo vendió a American Motors, y otra como 
parte del vehículo vendido por American Motors. 

11-2 

1. a. El PIB nominal de 2011 fue (1.000.000 x 0,40 $) + 

(800.000 x 0,60 $) = 400.000 $ + 480.000 $ = 880.000 $. 

Un aumento del 25% en el precio de las patatas fritas 
desde 2011 hasta 2012 significa que el precio de las pata¬ 
tas fritas en 2012 era 1,25 x 0,40 $ = 0,50 $. Un descenso 
del 10% en la cantidad vendida significa que en 2012 se 
vendieron 1.000.000 x 0,9 = 900.000 raciones. Como con¬ 
secuencia, el valor total de las ventas de patatas fritas 
en 2012 fue 900.000 x 0,50 $ = 450.000 $. Un descenso 
del 15% en el precio de los aros de cebolla desde 2011 
hasta 2012 significa que el precio de los aros de cebolla 
en 2012 era 0,85 x 0,60 $ = 0,51 $. Un aumento del 5% en 
el número de raciones vendidas significa que en 2012 se 
vendieron 800.000 x 1,05 = 840.000 raciones. En conse¬ 
cuencia, el valor total de las ventas de aros de cebolla en 
2012 fue 840.000 x 0,51 $ = 428.400 $. En PIB nominal en 
2012 fue 450.000 $ + 428.400 $ = 878.400 $. Para calcular 


el PIB real en 2012, tenemos que calcular el valor de las 
ventas en 2012 usando los precios de 2011: (900.000 pata¬ 
tas fritas x 0,40 $) + (840.000 aros de cebolla x 0,60 $) = 
360.000 $ + 504.000 $ = 864.000 $. 

b. Una comparación del PIB nominal en 2012 con el 
PIB nominal en 2011 muestra una disminución del 
[(880.000 $ - 878.400 $)/880.000 $] = 0,0018 = 0,18%. Sin 
embargo, una comparación de los PIB reales muestra una 
disminución del [(880.000 $ - 864.000 $)/880.000 $] = 

0,018 = 1,8%. Es decir, el cálculo basado en el PIB real 
(1,8%) muestra una disminución diez veces mayor que el 
cálculo basado en el PIB nominal (0,18%). En este caso, el 
cálculo basado en el PIB nominal subestima la verdadera 
magnitud de la variación. 

2. Un índice basado en los precios de 2005 recogerá un pre¬ 
cio relativamente alto de los equipos electrónicos y un 
precio relativamente bajo de la vivienda, en comparación 
con un índice de precios basado en los precios de 2010. 

Esto significa que el cálculo del PIB real de 2012 utilizan¬ 
do un índice de precios con base en 2005, magnificará 
el valor de la producción de los equipos electrónicos en 
la economía, pero un índice de precios con base en 2010 
magnificará el valor de la producción de viviendas en la 
economía. 

11-3 

1. Antes de la helada, esta cesta de la compra cuesta (100 
x 0,20 $) + (50 x 0,60 $) + (200 x 0,25 $) = 20 $ + 30 $ + 

50 $ = 100 $. Después de la helada, la misma cesta cues¬ 
ta (100 x 0,40 $) + (50 x 1,00 $) + (200 x 0,45 $) = 40 $ + 

50 $ + 90 $ = 180 $. Por tanto, el índice de precios antes 
de la helada es (100 $/100 $) x 100 = 100, y después de 
la helada es (180 $/100 $) x 100 = 180, lo que implica un 
aumento del índice de precios de un 80%. Este aumento 
es menor que el aumento del 84,2% calculado en el texto. 

El motivo de esta diferencia es que la nueva cesta de la 
compra, compuesta por 100 naranjas, 50 pomelos y 200 
limones, contiene una proporción mayor de los artículos 
que han experimentado aumentos de precios relativamen¬ 
te menores (los limones, cuyo precio aumentó un 80%), y 
una proporción menor de los artículos cuyos precios han 
aumentado relativamente más (las naranjas, cuyo precio 
aumentó un 100%). Esto demuestra que el índice de pre¬ 
cios puede ser muy sensible a la composición de la cesta 
de la compra. Si la cesta contiene una gran proporción de 
bienes cuyos precios han crecido más deprisa que los pre¬ 
cios de otros bienes, la estimación del aumento del nivel 
de precios será mayor. Si la cesta contiene una gran pro¬ 
porción de bienes cuyos precios han crecido más despacio 
que los precios de otros bienes, la estimación del aumento 
del nivel de precios será menor. 

2. a. Una cesta de la compra de hace diez años contendrá menos 
coches que una actual. Puesto que el precio medio de un 
coche ha crecido más deprisa que los precios medios de 
otros bienes, esta cesta subestimará el verdadero aumento 
del coste de la vida, porque contiene relativamente dema¬ 
siados pocos coches. 

b. Una cesta de mercado de hace diez años no contendrá 
Internet de banda ancha. Así pues, no puede incorporar 
la caída de precios del servicio de Internet de los últimos 
años. Como consecuencia, sobreestimará el verdadero 
aumento del coste de la vida. 

3. A partir de la ecuación 11-2, la tasa de inflación desde 2010 
hasta 2011 es [(224,939 - 218,056)7218,056] = 0,039 = 3,9%. 
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Capítulo Doce 

12-1 

1. Los portales de empleo de internet que contribuyen a que 
las personas que buscan trabajo lo encuentren más depri¬ 
sa, reducirán la tasa de desempleo a lo largo del tiempo. 

Sin embargo, si estos portales inducen a los trabajadores 
desanimados a buscar otra vez empleo de forma activa, 
provocarán un aumento de la tasa de desempleo a lo largo 
del tiempo. 

2. a. Rosa no se contabiliza como desempleada porque no 

busca empleo activamente, pero sí se la contabiliza 
como trabajadora desanimada en las medidas más 
amplias de infrautilización del trabajo. 

b. Anthony no está contabilizado como desempleado; se le 
considera empleado porque tiene un trabajo. 

c. Grace está desempleada; no está trabajando y está buscan¬ 
do un trabajo activamente. 

d. Sergio no está desempleado, pero sí subempleado; trabaja 
a tiempo parcial por motivos económicos. Se le contabiliza 
en las medidas más amplias de infrautilización del trabajo. 

e. Natasha no está desempleada, sino que tiene un vínculo 
marginal con el mercado de trabajo. Se la contabiliza 
en las medidas más amplias de infrautilización del tra¬ 
bajo. 

3. Las afirmaciones a y b son coherentes con la relación, 
ilustrada en la Figura 12-5, que existe entre el creci¬ 
miento del PIB real por encima de la media o crecimien¬ 
to del PIB real por debajo de la media, y las variaciones 
de la tasa de desempleo: durante los años de creci¬ 
miento superior a la media, la tasa de desempleo cae, y 
durante los años de crecimiento inferior a la media, la 
tasa de desempleo aumenta. Sin embargo la afirmación 
c no es coherente: implica que una recesión está asocia¬ 
da a una caída de la tasa de desempleo, lo que es inco¬ 
rrecto. 

12-2 

1. a. Cuando el ritmo del avance tecnológico se acelera, 

habrá mayores tasas de destrucción y de creación de 
empleo porque desaparecen industrias caducas y apare¬ 
cen industrias nuevas. Como consecuencia, será mayor 
el desempleo friccional porque habrá trabajadores que 
abandonan sus empleos en las industrias que están en 
declive para buscar otros en las industrias que se están 
expandiendo. 

b. Cuando el ritmo del avance tecnológico se acelera, 
habrá mayores desajustes entre las cualificaciones que 
tienen los trabajadores y las cualificaciones que buscan 
los empleadores, lo que generará un mayor desempleo 
estructural. 

c. Cuando la tasa de desempleo es baja, el desempleo friccio¬ 
nal representará una proporción mayor del desempleo total 
porque disminuirán otras fuentes de desempleo. Por lo 
tanto, la fracción del desempleo total que está compuesta 
de desempleo friccional aumentará. 

2. Un salario mínimo vinculante representa un precio 
mínimo por debajo del cual no pueden bajar los salarios. 
Como consecuencia, los salarios no pueden moverse hacia 
el nivel de equilibrio. Por tanto, un salario mínimo pro¬ 
voca que la cantidad de trabajo ofrecida sea mayor que la 
cantidad demandada. Puesto que este exceso de oferta de 


trabajo refleja la existencia de trabajadores desempleados, 
afecta a la tasa de desempleo. La negociación colectiva 
tiene un efecto similar -los sindicatos pueden conseguir 
aumentar el salario por encima de su nivel de equilibrio 
hasta el nivel W u del gráfico adjunto. Esto actuará como 
un salario mínimo, provocando que el número de traba¬ 
jadores que buscan empleo sea mayor que el número de 
trabajadores que quieren contratar las empresas. La nego¬ 
ciación colectiva hace que la tasa de desempleo sea mayor 
que la que habría sin negociación, tal como se muestra en 
el gráfico. 



3. Un aumento de las prestaciones por desempleo en el pico 
del ciclo económico reducen el coste que tiene para los 
individuos estar desempleados, permitiéndoles que puedan 
dedicar más tiempo a buscar trabajo. Por tanto, la tasa 
natural de desempleo aumentará. 

12 - 3 

1. Los costes en suela de zapatos debidos a la inflación serán 
menores porque ahora es menos costoso para los indivi¬ 
duos gestionar sus activos para reducir sus tenencias de 
dinero. Esta disminución de los costes asociados a la con¬ 
versión de otros activos en dinero, se traduce en menores 
costes en suela de zapatos. 

2. Si inflación desapareciera completamente de forma 
inesperada durante los próximos 15 o 20 años, la tasa de 
inflación sería cero que, obviamente, es inferior a la infla¬ 
ción esperada del 2-3%. Puesto que el tipo de interés real 
es el tipo de interés nominal menos la tasa de inflación, 

el tipo de interés real de un crédito sería mayor que el 
esperado, y los acreedores ganarían a costa de los deudo¬ 
res. Los deudores tendrían que devolver sus créditos con 
fondos que tienen un valor real mayor que el que habían 
esperado. 

Capítulo Trece 

13 - 1 

1. El progreso económico eleva el nivel de vida del ciu¬ 
dadano medio de un país. Un incremento del PIB real 
global no refleja con exactitud un aumento del nivel de 
vida de un ciudadano medio, porque no tiene en cuen¬ 
ta el crecimiento del número de habitantes. Si el PIB 
real, por ejemplo, crece un 10%, pero la población crece 
un 20%, el nivel de vida de un ciudadano medio dismi¬ 
nuye: tras el cambio, el ciudadano medio tiene solo el 
(110/120) = 0,917 = 91,7% de la renta real que tenía antes 
del cambio. Del mismo modo, el crecimiento del PIB 
nominal per cápita tampoco recoge con precisión un 
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aumento de los niveles de vida, porque no tiene en cuenta 
las variaciones de los precios. Por ejemplo, un aumento 
del P1B nominal per cápita de un 5% generado por un 
incremento de los precios del 5%, implica que no ha habi¬ 
do ninguna variación de los niveles de vida. El PIB real 
per cápita es la única medida que tiene en cuenta tanto 
las variaciones de la población como las de los precios. 


I Utilizando la Regla del 70, la cantidad de tiempo que nece¬ 
sitará China para duplicar su PIB real per cápita es 70/8,9 = 
8 años; India, 70/4,2 = 17 años; Irlanda, 70/3,1 = 23 años; 
Estados Unidos, 70/1,7 = 41 años; Francia, 70/1,3 = 54 anos; 
y Argentina, 70/1,2 = 58 años. Como la Regla del 70 solo se 
puede aplicar a tasas de crecimiento positivas, no podemos 
aplicarla al caso de Zimbabue, que está experimentando 
un crecimiento negativo. Si la India continúa teniendo 
una tasa de crecimiento del PIB real mayor que la de los 
Estados Unidos, el PIB real per cápita de la India acabará 
adelantando al estadounidense. 


3. Los Estados Unidos empezaron a crecer rápidamente hace 
un siglo, mientras que la China y la India han empezado a 
hacerlo muy recientemente. Por ello, el nivel de vida de una 
familia típica china o india aun no ha alcanzado el nivel de 
de una familia típica estadounidense. 



1. a. Un progreso técnico considerable tendrá como resultado 

una tasa de crecimiento positiva de la productividad, inclu¬ 
so si el capital físico y el capital humano por trabajador 
permanecen constantes. 

b. La tasa de crecimiento de la productividad caerá, pero 
seguirá siendo positiva debido a los rendimientos decre¬ 
cientes del capital físico. 

2. a. Si el output ha crecido un 3% anual y la fuerza laboral ha 

crecido un 1% anual, entonces la productividad -el output 
por persona- ha crecido, aproximadamente, un 3% - 1% = 
2% anual. 

b. Si el capital físico ha crecido un 4% anual y la fuerza labo¬ 
ral ha crecido un 1% anual, entonces el capital físico por 
trabajador ha crecido, aproximadamente, un 4% - 1% = 3% 
anual. 

c. Según las estimaciones, por cada punto porcentual de 
aumento del capital físico por trabajador, si todo lo demás 
no varía, aumenta la productividad un 0,3%. Por tanto, 
como el capital físico por trabajador ha aumentado un 
3%, el crecimiento de la productividad que puede ser atri¬ 
buido a un incremento del capital físico por trabajador es 
un 0,3 x 3% = 0,9%. Expresado como porcentaje del cre¬ 
cimiento total de la productividad, esto es un (0,9%/2%) = 
0,45 = 45% 

d. Si el resto del crecimiento de la productividad se debe al 
progreso tecnológico, entonces el progreso tecnológico ha 
contribuido al crecimiento total de la productividad en un 
2 o/o _ o,9% = 1,1%. Expresado como porcentaje del creci¬ 
miento total de la productividad, esto es un (l,l%/2%) = 
0,55 = 55%. 

3. Hará falta cierto tiempo para que los trabajadores apren¬ 
dan a utilizar el nuevo sistema informático y ajusten 
sus rutinas. Y puesto que suele haber contratiempos 
en el aprendizaje de un nuevo sistema, como son los 
borrados involuntarios de archivos, la productividad de 
Multinomics puede descender durante un periodo de 
tiempo. 


13-3 

1. Un país con una elevada tasa de ahorro nacional puede 
permitirse un gasto de inversión que represente un alto 
porcentaje de su PIB. Esto, a su vez, permite que país con¬ 
siga una elevada tasa de crecimiento. 

2. Es probable que el ritmo de creación y desarrollo de nuevos 
medicamentos sea mayor en los Estados Unidos, porque 
la existencia de vínculos más estrechos entre las empresas 
privadas y los centros de investigación académica hará 
que estos orienten su trabajo hacia la búsqueda de nuevos 
medicamentos más que a la pura investigación. 

3. Es probable que estos acontecimientos tuvieran como con¬ 
secuencia una reducción de la tasa de crecimiento del país, 
porque la ausencia de derechos de propiedad habría disuadi¬ 
do a la gente de hacer inversiones en capacidad productiva. 

13-4 

1. La versión condicional de la hipótesis de convergencia 
dice que si todo lo demás no varía, los países crecen más 
deprisa cuando parten de niveles de PIB real per cápita 
relativamente bajos. De ahí se puede deducir que, si todo lo 
demás no varía, crecen más despacio cuando tienen niveles 
de PIB real per cápita relativamente altos. Esto apuntaría 
a un menor crecimiento futuro para Asia. Sin embargo, 
los otros factores pueden no permanecer constantes: si las 
economías asiáticas siguen invirtiendo en capital humano, 
si las tasas de ahorro siguen siendo altas, si los gobiernos 
invierten en infraestructuras, etc., el crecimiento podría 
continuar a un ritmo acelerado. 

2. Las regiones el Sudeste Asiático, Europa del Este, Europa 
Occidental y los Estados Unidos confirman la hipótesis de 
convergencia, porque una comparación entre ellas muestra 
que la tasa de crecimiento del PIB real disminuye a medida 
que el PIB real aumenta. Asia Occidental, América Latina 

y África no confirman la hipótesis, porque tienen un PIB 
real mucho menor que el de Estados Unidos, pero tienen o 
bien la misma tasa de crecimiento aproximadamente (Asia 
Occidental) o bien una tasa de crecimiento menor (Africa y 
América Latina). 

3. La evidencia indica que ambos conjuntos de factores son 
importantes: tener mejores infraestructuras es importan¬ 
te para el crecimiento, pero también lo es la estabilidad 
financiera y política. Las políticas deberían orientarse a 
mejorar ambas áreas. 

13-5 

1. Los economistas están generalmente más preocupados poi 
el deterioro del medio ambiente que por la escasez de los 
recursos. La razón es que en las economías modernas la 
respuesta del precio tiende a aliviar los límites impuestos 
por la escasez de recursos, impulsando el ahorro energéti¬ 
co y el desarrollo de alternativas. Sin embargo, puesto que 
la degradación del medio ambiente implica una externali- 
dad negativa -un coste impuesto a otros por individuos o 
por empresas sin que haya que pagar una compensacion¬ 
es necesaria la intervención pública para abordarla. Como 
consecuencia, los economistas están más preocupados por 
los límites impuestos por el deterioro del medio ambiente, 
porque una respuesta del mercado no sería adecuada. 

2. El crecimiento económico hace que aumenten las emisio¬ 
nes de gases de efecto invernadero. Las mejores estimacio¬ 
nes de las que se dispone en la actualidad señalan que una 
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reducción importante de las emisiones afectaría relativa¬ 
mente poco al crecimiento. El reparto del esfuerzo inter¬ 
nacional para reducir las emisiones de gases invernadero 
es conflictivo, porque los países ricos no están dispuestos 
a reducir sus emisiones, para ver luego cómo aumentan 
rápidamente las emisiones de los países emergentes, como 
China. Sin embargo, la mayor parte de la actual acumu¬ 
lación de gases se debe a acciones pasadas de los países 
ricos. Y los países más pobres, como China, tampoco están 
dispuestos a renunciar a su crecimiento para pagar por 
acciones pasadas de los países ricos. 

Capítulo Catorce 

14-1 

1. a. Esto es un desplazamiento de la curva de demanda agrega¬ 
da. Una disminución de la cantidad de dinero aumenta el 
tipo de interés, porque los individuos ahora quieren pedir 
más créditos y prestar menos. Un tipo de interés más alto 
reduce la inversión y el consumo a cualquier nivel agrega¬ 
do de precios. Por tanto, la curva de demanda agregada se 
desplaza hacia la izquierda. 

b. Esto es un movimiento hacia arriba a lo largo de la curva 
de demanda agregada. A medida que aumenta el nivel agre¬ 
gado de precios, disminuye el valor real de las tenencias de 
dinero. Este es el efecto-tipo de interés de una variación 
del nivel de precios: a medida que disminuye el valor del 
dinero, el público quiere tener más dinero en efectivo. Lo 
consiguen pidiendo más créditos y prestando menos. Esto 
provoca un aumento del tipo de interés y una disminución 
del consumo y de la inversión. Por tanto, es un movimiento 
a lo largo de la curva de demanda agregada. 

c. Esto es un desplazamiento de la curva de demanda agrega¬ 
da. Las previsiones de un mercado laboral débil y, en con¬ 
secuencia, de rentas disponibles medias más bajas, reduci¬ 
rá el consumo actual de la gente a cualquier nivel agregado 
de precios. Por tanto, la curva de demanda agregada se 
desplaza hacia la izquierda. 

d. Esto es un desplazamiento de la curva de demanda agre¬ 
gada. Una disminución de los tipos impositivos aumenta la 
renta disponible de la gente. A cualquier nivel agregado de 
precios, el consumo privado aumenta y la curva de deman¬ 
da agregada se desplaza hacia la derecha. 

e. Esto es un movimiento hacia abajo a lo largo de la curva de 
demanda agregada. A medida que disminuye el nivel agre¬ 
gado de precios, el valor real de los activos aumenta. Este 
es el efecto-riqueza de una variación del nivel agregado de 
precios: a medida que aumenta el valor de los activos, la 
gente aumentará sus planes de consumo. Esto genera un 
mayor consumo privado. Por tanto, es un movimiento a lo 
largo de la curva de demanda agregada. 

f. Es un desplazamiento de la curva de demanda agregada. Un 
aumento del valor real de los activos de la economía debido 
a un aumento de los valores inmobiliarios aumenta el gasto 
de consumo a cualquier nivel agregado de precios. Por tanto, 
la curva de demanda agregada se desplaza hacia la derecha. 

14-2 COMPRUEBA SI LO HAS ENTENDIDO 

1. a. Esto representa un movimiento a lo largo de la curva 
SRAS, ya que el IPC -como el deflactor del PIB- es una 
medida del nivel agregado de precios; es decir, el nivel 
general de precios de los bienes y servicios finales de la 
economía. 


b. Esto representa un desplazamiento de la curva SRAS porque 
el petróleo es una materia prima. La curva SRAS se desplaza¬ 
rá hacia la derecha porque los costes de producción son ahora 
menores, lo que lleva a una mayor cantidad de output agrega¬ 
do ofrecido a cualquier nivel agregado de precios. 

c. Esto representa un desplazamiento de la curva SRAS por¬ 
que implica una variación de los salarios nominales. Un 
aumento de las cotizaciones empresariales a la Seguridad 
Social es equivalente a un aumento de los salarios nomina¬ 
les. Como consecuencia, la curva SRAS se desplazará hacia 
la izquierda porque los costes de producción son ahora 
mayores, lo que lleva a una menor cantidad de oulput agre¬ 
gado ofrecido a cualquier nivel agregado de precios. 

2. Necesitaríamos saber qué le ocurrió al nivel agregado de 

precios. Si el aumento de la cantidad ofrecida de output agre¬ 
gado se debió a un movimiento a lo largo de la curva SRAS, el 
nivel agregado de precios habría aumentado al mismo tiempo 
que aumentaba la producción agregada ofrecida. Si el aumen¬ 
to de la cantidad ofrecida de output agregado se debió a un 
desplazamiento hacia la derecha de la curva LRAS, el nivel 
de precios podría no haber aumentado. Alternativamente, 
podrías averiguarlo observando lo que le ocurrió a la produc¬ 
ción agregada a largo plazo. Si a largo plazo la producción 
agregada disminuyó hasta su nivel inicial, entonces el incre¬ 
mento temporal del output agregado se debió a un movimien¬ 
to a lo largo de la curva SRAS. Si a largo plazo la producción 
agregada se mantuvo en su nivel más alto, el incremento tem¬ 
poral del output agregado se debió a un desplazamiento hacia 
la derecha de la curva LRAS. 

14-3 COMPRUEBA SI LO HAS ENTENDIDO 

1. a. Un aumento del salario mínimo eleva el salario nominal y, 

como consecuencia, desplaza la curva de oferta agregada 
a corto plazo hacia la izquierda. El resultado de este shock 
de oferta negativo es un aumento del nivel agregado de pre¬ 
cios y una disminución del output agregado. 

b. El aumento del gasto de inversión desplaza la curva de 
demanda agregada hacia la derecha. Como consecuencia 
de este shock positivo de demanda, el nivel agregado de 
precios y el output agregado aumentan. 

c. Un aumento de los impuestos y una reducción del gasto 
público provocan shocks negativos de demanda. La curva 
de demanda agregada se desplaza hacia la izquierda. En 
consecuencia, tanto el nivel de precios agregado como la 
producción agregada disminuyen. 

d. Este es un shock de oferta negativo que desplaza la curva 
de oferta agregada a corto plazo hacia la izquierda. Como 
consecuencia, el nivel agregado de precios aumenta y el 
output agregado disminuye. 

2. A medida que el crecimiento a largo plazo aumenta el 
output potencial, la curva de oferta agregada a largo plazo 
se desplaza hacia la derecha. Si, en el corto plazo, hay una 
brecha recesiva (el output agregado es menor que el output 
potencial), los salarios nominales bajarán, desplazando la 
curva de oferta agregada a corto plazo hacia la derecha. 
Esto hará que caiga el nivel agregado de precios y que 
aumente el output agregado. A medida que caen los pre¬ 
cios, nos movemos a lo largo de la curva de demanda agre¬ 
gada debido a los efectos riqueza y tipo de interés de una 
variación del nivel agregado de precios. Al final, cuando se 
restablece el equilibrio macroeconómico a largo plazo, el 
output agregado aumentará hasta ser igual a la producción 
potencial. 
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14 - 4 

1. a. Cuando en una economía hay una brecha inflacionista, la 
economía está estimulada en exceso. Esto ocurrirá cuan¬ 
do se aplique una política monetaria o una política fiscal 
expansiva a una economía que se encuentra en equilibrio 
macroeconómico a largo plazo. Estas políticas desplazan 
la curva de demanda agregada hacia la derecha, con lo que 
a corto plazo el nivel agregado de precios y la producción 
agregada aumentan, provocando una brecha inflacionista. 
Al final, los salarios nominales aumentarán, desplazando 
la curva de oferta agregada a corto plazo hacia la izquier¬ 
da, y el output agregado disminuirá llegando de nuevo al 
nivel de output potencial. Esta es la situación que imagina¬ 
ba la persona que hizo la afirmación. 

b. No, no es un argumento válido. Cuando la economía no se 
encuentra en equilibrio macroeconómico a largo plazo, la 
políticas monetaria o la política fiscal expansivas no pro¬ 
ducen el resultado descrito en el apartado a. Supongamos 
que un shock de demanda negativo ha desplazado la curva 
de demanda agregada hacia la izquierda, provocando una 
brecha recesiva. Una política monetaria o una política 
fiscal expansivas pueden desplazar la curva de deman¬ 
da agregada de nuevo a su posición inicial de equilibrio 
macroeconómico a largo plazo. De esta manera, pueden 
evitarse la caída de la producción agregada y la deflación 
a corto plazo causadas por el shock de demanda negativo. 
Por tanto, si se aplican en respuesta a shocks negativos de 
demanda, las políticas monetarias o fiscales expansivas 
son una medida eficaz. 

Los que, en la Reserva Federal, defendían la bajada de los 
tipos de interés, se centraban en el impulso a la demanda 
agregada para contrarrestar el shock negativo de demanda 
causado por el estallido de la burbuja inmobiliaria. Bajar 
los tipos de interés desplazaría a la derecha la curva de 
demanda agregada, aumentando la producción agregada, 
pero también el nivel agregado de precios. Los que defen¬ 
dían en la Reserva Federal mantener constantes los tipos de 
interés, pensaban que luchar contra la caída de la demanda 
agregada en presencia de un shock negativo de oferta podía 
provocar un aumento de la inflación. Mantener los tipos 
de interés requiere confiar en la capacidad de la economía 
para autorregularse a largo plazo, con el nivel agregado de 
precios y la producción agregada volviendo lentamente a sus 
niveles anteriores al shock negativo de oferta. 

Capítulo Quince 

15 - 1 

L. a. Esta es una política fiscal contractiva, porque es una dis¬ 
minución de las compras de bienes y servicios hechas por 
el gobierno. 

b. Esta es una política fiscal expansiva, porque es un aumen¬ 
to de las transferencias del gobierno, que aumentará la 
renta disponible. 

c. Esta es una política fiscal contractiva, porque es un aumen¬ 
to de los impuestos, que disminuirá la renta disponible. 

Las ayudas federales en caso de catástrofe, que desbloquean 
los fondos rápidamente, son más eficaces que las ayudas 
aprobadas por ley, porque reducen el retardo temporal 
entre la catástrofe y el desembolso de la indemnización que 
reciben las víctimas. Por tanto, contribuirán a estabilizar la 
economía después de la catástrofe. Por el contrario, con las 
ayudas para las que hay que aprobar una ley, es probable 
que exista un gran retardo temporal hasta su desembolso, lo 
que es potencialmente desestabilizador para la economía. 


3. Esta afirmación implica que una política fiscal expansiva 
tendrá como consecuencia un crowding-out del sector pri¬ 
vado, y que la política opuesta, una política fiscal contrac¬ 
tiva, generará crecimiento del sector privado. El que esta 
afirmación sea verdadera o no lo sea depende de que la 
economía esté o no esté en pleno empleo; solo en este últi¬ 
mo caso deberíamos esperar que una política fiscal expan¬ 
siva tenga un efecto crowding-out. Si, en lugar de esto, la 
economía tiene una brecha recesiva, deberíamos esperar, 
en cambio, que el sector privado crezca con la expansión 
fiscal y que se reduzca con una contracción fiscal. 

15-2 

1. Un incremento de 500 millones de dólares en las com¬ 
pras de bienes y servicios hechas por el gobierno son un 
aumento directo del gasto agregado igual a 500 millones, 
aumento que pone en marcha el multiplicador. El PIB real 
aumentará en 500 x 1/(1 - PMC) millones de dólares. Por su 
parte, un incremento de las transferencias del gobierno por 
un importe de 500 millones de dólares aumenta también 

el gasto agregado, pero solo en la medida en que genera un 
aumento del gasto de los consumidores. Por cada dólar de 
aumento de la renta disponible, el consumo aumenta en 
PMC x 1 $, donde PMC es menor que 1. Por tanto, un incre¬ 
mento de 500 millones en las transferencias del gobierno 
generará un incremento del PIB real cuya cuantía será solo 
el resultado de multiplicar PMC por el incremento del PIB 
generado por el aumento de 500 millones en las compras 
gubernamentales de bienes y servicios. El PIB real aumen¬ 
tará en 500 x PMC/( 1 - PMC) millones de dólares, que es 
menos que 500 x 1/(1 - PMC). 

2. Es el mismo razonamiento de la pregunta 1, pero en senti¬ 
do contrario. Si las compras gubernamentales de bienes y 
servicios disminuyen en 500 millones de dólares, la dismi¬ 
nución inicial del gasto agregado es de 500 millones. Si las 
transferencias del gobierno se reducen en 500 millones de 
dólares, la reducción inicial del gasto agregado es PMC x 
500 millones, que es menos que 500 millones. 

3. Boldovia experimentará mayores variaciones de su PIB 
real que Moldovia, porque Moldovia tiene estabilizadores 
automáticos que Boldovia no tiene. En Moldovia los efectos 
de las recesiones estarán amortiguados por el subsidio de 
desempleo que mantendrá las rentas de sus ciudadanos, 
mientras que los efectos de las expansiones también serán 
más suaves porque aumentará la recaudación fiscal. En 
Boldovia, por el contrario, no se mantendrán las rentas 
durante las recesiones porque no hay subsidio de desem¬ 
pleo. Además, puesto que los impuestos de Boldovia no 
dependen de la renta, sus expansiones tampoco se amorti¬ 
guarán por aumentos de la recaudación impositiva. 

15-3 

1. El saldo presupuestario observado incluye los efectos del ciclo 
económico sobre el déficit público. Durante las brechas rece¬ 
sivas, incorpora el efecto que tienen en el saldo presupuesta¬ 
rio la menor recaudación fiscal y los mayores gastos de trans¬ 
ferencias; durante las brechas inflacionistas, incorpora los 
efectos de la mayor recaudación fiscal y de los menores gastos 
de transferencias. Por el contrario, el saldo presupuestario 
ajustado por el ciclo elimina los efectos del ciclo económico y 
supone que el PIB real está en su nivel potencial. Puesto que a 
largo plazo el PIB real tiende hacia su nivel potencial, el saldo 
presupuestario ajustado por el ciclo es una mejor medida de 
la sostenibilidad de las políticas públicas. 

2. En las recesiones el PIB real cae. Esto implica que las 
rentas de los consumidores, el gasto de consumo y los 
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beneficios de las empresas también caen. Por tanto, en las 
recesiones, los ingresos fiscales del gobierno (que depen¬ 
den en gran medida de las rentas de los consumidores, del 
gasto de consumo y de los beneficios de las empresas) se 
reducen. Para equilibrar el presupuesto, los gobiernos tie¬ 
nen que recortar sus gastos y aumentar sus ingresos. Pero 
eso empeora la recesión. Sin una exigencia constitucional 
de equilibrio presupuestario, los gobiernos utilizarían polí¬ 
ticas fiscales expansivas durante las recesiones para amor¬ 
tiguar la caída del PIB real. 

15 - 4 

1. a. Una mayor tasa de crecimiento del PIB real implica que la 
recaudación tributaria aumentará. Si el gasto público per¬ 
manece constante y el gobierno tiene superávit presupues¬ 
tario, la magnitud de la deuda pública será inferior a la que 
habría sido de otro modo. 

b. Si los jubilados viven más, la edad media de la población 
aumenta. Como consecuencia, los pasivos implícitos del 
gobierno aumentan, porque aumentará el gasto de los pro¬ 
gramas de asistencia a la tercera edad, tales como sanidad 
y pensiones. 

c. Un descenso en la recaudación tributaria, si no está com¬ 
pensado por una reducción del gasto público, provocará un 
aumento de la deuda pública. 

d. La deuda pública aumentará como consecuencia del endeu¬ 
damiento del gobierno para pagar los intereses de su deuda 
pública actual. 

2. Para estimular la economía a corto plazo el gobierno puede 
utilizar la política fiscal para aumentar el PIB real. Esto 
implica endeudarse, aumentando más aun el tamaño de la 
deuda pública y provocando consecuencias no deseadas: 

en casos extremos, los gobiernos pueden verse forzados a 
suspender los pagos de sus deudas. Incluso en casos menos 
extremos, un nivel alto de deuda pública no es deseable 
porque los créditos al gobierno sustituyen a posibles crédi¬ 
tos destinados a inversiones privadas (efecto crowding-out). 
Esto reduce la inversión y reduce, por tanto, el crecimiento 
económico a largo plazo. 

3. Austeridad fiscal es lo mismo que política fiscal contrac¬ 
tiva. Reduce el gasto del gobierno, lo que a su vez reduce 
la renta y reduce la recaudación impositiva. Con menos 
recaudación impositiva, el gobierno tiene menos capacidad 
para pagar sus deudas. Además, una economía en declive 
da lugar a que los prestamistas tengan menos confianza 
en la capacidad del gobierno para pagar sus deudas lo que 
les lleva a aumentar los tipos de interés sobre la deuda. Los 
mayores tipos de interés sobre la deuda hacen aun menos 
probable que el gobierno pueda pagarla. 

Capítulo Dieciséis 

16 - 1 

1. La característica que define el dinero es la liquidez: la 
facilidad con la que se puede utilizar para comprar bienes 
y servicios. Aunque un cheque-regalo se puede utilizar 
fácilmente para comprar un conjunto concreto de bienes 
y servicios (los que están disponibles en el comercio que 
lo emite), no sirve para adquirir cualquier otro bien o ser¬ 
vicio. Por lo tanto, dicha tarjeta no es dinero, porque no 
puede utilizarse para comprar cualquier bien o servicio. 

2. De nuevo, la característica esencial del dinero es su liqui¬ 
dez. la facilidad con la que se puede utilizar para comprar 


bienes y servicios. MI, la definición más estricta de oferta 
monetaria, está formada solo por el efectivo en manos de 
público, los cheques de viaje y los depósitos bancarios a 
la vista. Los CDs no son depósitos a la vista -y no pueden 
convertirse en depósitos a la vista sin incurrir en un coste 
porque tienen una penalización por su retirada antes de 
tiempo. Esto les hace menos líquidos que los activos que 
componen M1. 

3. El dinero respaldado por mercancías utiliza los recursos 
más eficientemente que el simple dinero-mercancía, como 
las monedas de oro o de plata, porque el dinero respalda¬ 
do por mercancías inmoviliza menos recursos valiosos. 
Aunque un banco tiene que mantener en sus cajas cierta 
cantidad de la mercancía -generalmente oro o plata-, solo 
tiene que mantener la cantidad suficiente para satisfacer 
las peticiones de devolución de sus clientes. Eso le permite 
prestar el resto del oro y la plata, lo que permite a la socie¬ 
dad utilizar esos recursos para otros fines, sin que haya 
pérdidas en la capacidad para obtener las ganancias del 
comercio. 

16-2 

1. Aunque sabes que el rumor acerca del banco es falso, estás 
preocupado por el hecho de que otros depositantes retiren 
su dinero del banco. Y sabes que, si el número de deposi¬ 
tantes que retiran sus fondos es elevado, el banco quebrará. 
En ese caso, es lógico para ti que retires tus fondos antes 
de que el banco quiebre. Todos los depositantes pensarán 
igual, de modo que aunque todos sepan que el rumor es 
falso, una actuación racional les llevará a retirar su dinero, 
provocando una situación de pánico bancario. La garantía 
de depósitos disminuye el miedo de los depositantes a un 
posible pánico bancario. Incluso si el banco quiebra, el 
fondo de garantía de depósitos indemnizará a los deposi¬ 
tantes —en los Estados Unidos hasta 250.000 $ por cuenta. 
Esto reduce mucho la probabilidad de que retires tus fon¬ 
dos en respuesta a un rumor. Como los demás depositantes 
pensarán igual que tú, no se producirá el pánico bancario. 

2. Las características de la actual regulación bancaria que 
frustrarían este plan son las exigencias de un capital 
reglamentario y de unas reservas reglamentarias. El capital 
reglamentario significa que un banco tiene que tener cierta 
cantidad de capital -la diferencia entre sus activos (prés¬ 
tamos más reservas) y sus pasivos (depósitos). Así pues, un 
estafador no podría abrir un banco sin invertir en él una 
parte de su patrimonio, porque el banco necesita cierta 
suma de capital; es decir, sus activos (préstamos y reservas) 
tienen que ser mayores que sus depósitos. Así pues, si hay 
un deterioro de sus préstamos, el estafador se arriesgaría a 
perder su propio patrimonio. 

16-3 

1. Puesto que solo tienen que mantener 100 $ en reservas, en 
lugar de 200 $, los bancos pueden prestar ahora 100 $ más. 
La persona que recibe los 100 $ los depositará en el banco, 
que podrá prestar 100 $ x (1 - ce) = 100 $ x 0,9 = 90 $. La 
persona que recibe los 90 $ los depositará en el banco, que 
podrá prestar 90 $ x (1 - ce) = 90 $ x 0,9 = 81 $, y así suce¬ 
sivamente. En total, los depósitos habrán aumentado en 
100 $/0,l = 1.000 $. 

2. Silas deposita 1.000 $ en el banco, de los cuales el banco 
presta 1.000 $ x (1 - ce) = 1.000 $ x 0,9 = 900 $. La persona 
que recibe los 900 $ conservará 450 $ en efectivo y depo¬ 
sitará 450 $ en el banco. El banco prestará 450 $ x 0,9 = 

405 $. La persona que recibe los 405 $, conservará en efec¬ 
tivo 202,50 $ y depositará 202,50 en un banco. El banco 
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prestará 202,50 $ x 0,9 = 192,50 $, y así sucesivamente. En 
total, esto genera un aumento de los depósitos de 1.000 $ + 
450 $ + 202,50 $ +... Pero disminuye la cantidad de efecti¬ 
vo en circulación: la cantidad de efectivo se reduce en los 
1.000 $ que Silas depositó en el banco. Esto está compen¬ 
sado, aunque no totalmente, por la cantidad de efectivo que 
mantienen los prestatarios. Así pues, la variación del efecti¬ 
vo en circulación es —1000 $ + 450 $ + 202,50 +... Por tanto, 
el aumento de la oferta monetaria es la suma del aumento 
de los depósitos y de la variación del efectivo en manos del 
público, que es 1000 $ — 1000 $ + 450 $ + 450 $ + 202,50 $ 

+ 202,50 $ +... y así sucesivamente. 

16-4 COMPRUEBA S. LO HAS 6MTSNDIDO 

1. Una compra en mercado abierto de 100 millones de dólares 
por parte del banco central aumenta las reservas de los 
bancos en 100 millones, porque el banco central abona ese 
importe en las cuentas de los bancos con reservas adicio¬ 
nales. En otras palabras, esta operación de mercado abier¬ 
to aumenta la base monetaria (efectivo en circulación más 
reservas bancarias) en 100 millones de dólares. Los bancos 
prestan esos 100 millones adicionales. Las personas que 
reciben los créditos devuelven el dinero al sistema bancario 
en forma de depósitos. De esos depósitos, los bancos pres¬ 
tan 100 x (1 - cc) = 100 x 0,9 = 90 millones de dólares. Las 
personas que reciben los créditos los vuelven a depositar 
en el sistema bancario. Y los bancos prestan 90 x 0,9 = 81 
millones de dólares, y así sucesivamente. El resultado es 
que los depósitos bancarios aumentan en 100 + 90 + 81 + 

... = 100/cc = 100/0,1 = 1.000 millones de dólares. Puesto 
que en este ejemplo simplificado todo el dinero prestado se 
deposita en el sistema bancario, no hay ningún aumento 
del efectivo en circulación, de modo que el aumento de los 
depósitos es igual al incremento de la oferta monetaria. 

En otras palabras, la oferta monetaria aumenta en 1.000 
millones de dólares. Esto es mayor que el aumento de la 
base monetaria, es igual al aumento de la base monetaria 
multiplicado por 10: en un modelo simplificado en el que 
los depósitos son el único componente de la oferta moneta¬ 
ria y en el que los bancos no mantienen ningún exceso de 
reservas, el multiplicador monetario es 1 lee = 10. 

16-5 

1. El pánico de 1907, la crisis de las cajas de ahorros y la crisis 
de 2008, implican todas ellas pérdidas de instituciones 
financieras menos reguladas que los bancos. En la crisis 
de 1907 y en la de 2008, hubo una pérdida generalizada de 
confianza en el sector financiero y un colapso del mercado 
de crédito. Igual que la crisis de 1907 y la de las cajas de 
ahorros, la crisis de 2008 produjo efectos negativos podero¬ 
sos sobre la economía. 

2. La creación de la Reserva Federal no sirvió para evitar 
los pánicos bancarios porque no erradicó los temores de 
los depositantes a que el colapso de un banco les hiciera 
perder su dinero. Los pánicos bancarios desapareciei on a 
la larga cuando se estableció la garantía de depósitos y la 
gente empezó a entender que los depósitos ahora estaban 
protegidos. 

3. El efecto-balance se produce cuando las ventas de activos 
hacen que caiga el precio de los activos, lo que reduce el 
valor neto de otras empresas en la medida en que pierden 
valor los activos que tienen en el balance. En el círculo 
vicioso de desapalancamiento, el efecto balance sobre las 
empresas obliga a los acreedores a ejecutar sus contratos 
de crédito, obligando a las empresas a vender activos para 
devolver sus créditos, y causando así nuevas ventas de acti¬ 


vos y nuevas caídas de sus precios. Como el círculo vicioso 
de desapalancamiento se produce entre diferentes empre¬ 
sas y ninguna empresa puede detenerlo por sí sola, es nece¬ 
saria la intervención pública para interrumpirlo. 

Capítulo Diecisiete 

17-1 

1. a. Al aumentar el coste de oportunidad de mantener dine¬ 

ro en efectivo, un tipo de interés alto reduce la cantidad 
demandada de dinero. Esto es un movimiento hacia arriba 
y hacia la izquierda a lo largo de la curva de demanda de 
dinero. 

b. Una caída de los precios del 10% reduce la cantidad 
demandada de dinero a cada tipo de interés, desplazando 
la curva de demanda de dinero hacia la izquierda. 

c. Este cambio tecnológico reduce la cantidad demandada de 
dinero a cada tipo de interés. Por tanto, desplaza la curva 
de demanda de dinero hacia la izquierda. 

d. Esto aumentará la cantidad demandada de dinero a cada 
tipo de interés. Al haber en la economía más activos en 
cuentas bancarias en el extranjero, a las que es más difícil 
tener acceso, la gente querrá tener más efectivo para hacer 
sus compras. 

2. a. Una comisión del 1% en las transacciones hechas con tar¬ 

jeta de crédito/débito para las compras de menos de 50 $, 
reduce el coste de oportunidad de mantener dinero en efec¬ 
tivo, porque los consumidores ahorrarán dinero pagando 
en metálico. 

b. Un aumento en los tipos de interés de los CDs a seis meses 
aumenta el coste de oportunidad de mantener dinero en 
efectivo, porque mantenerlo implica renunciar a los mayo¬ 
res intereses que se podrían obtener con los CDs. 

c. Esto reduce el coste de oportunidad de mantener efectivo 
porque ahora el efectivo puede utilizarse para hacer com¬ 
pras a precios muy bajos, compensando al propietario del 
efectivo por cualquier interés perdido por mantenerlo. 

d. Puesto que muchas compras de alimentos se pagan en 
metálico, un aumento significativo de sus precios reduce el 
coste de oportunidad de mantener dinero en efectivo. 

" 17-2 

1. En el gráfico adjunto, el aumento de la demanda de dinero 
se representa por un desplazamiento hacia la derecha de la 
curva de demanda de dinero, de MD, a MD r Esto eleva el 
tipo de interés de equilibrio de r 1 a r 2 . 
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2. Para evitar que aumente el tipo de interés, el banco central 
tiene que hacer una compra de deuda pública en el merca¬ 
do abierto, desplazando la curva de oferta de dinero hacia 
la derecha. Esto se representa en el gráfico adjunto por el 
desplazamiento de MS, a MS 2 . 



3. a. Fannie está mejor comprando un bono a un año hoy y otro 
bono a un año el año próximo, porque esto le permite obte¬ 
ner un tipo de interés más alto dentro de un año. 

b. Fannie está mejor comprando hoy un bono a dos años 
porque esto le permite obtener el segundo año un tipo de 
interés más alto que si comprara dos bonos a un año. 

17-3 

1. a. La curva de oferta de dinero se desplaza hacia la derecha. 

b. El tipo de interés de equilibrio se reduce. 

c. Aumenta el gasto de inversión, debido a la disminución del 
tipo de interés. 

d. Aumenta el gasto de consumo, debido al proceso del multi¬ 
plicador. 

e. Aumenta el output agregado debido al desplazamiento 
hacia la derecha de la curva de demanda agregada. 

2. El banco central que utiliza una regla de Taylor es probable 
que responda más directamente a una crisis financiera que 
otro que utilice un objetivo de inflación, porque con una 
regla de Taylor, el banco central no tiene que fijar la políti¬ 
ca adecuada por conseguir un objetivo de inflación prede¬ 
terminado. 

17-4 

1. a. El output agregado aumenta a corto plazo y después, a 

largo plazo, vuelve a ser igual al nivel del output potencial. 

b. El nivel agregado de precios aumenta a corto plazo, pero 
menos del 25%. A largo plazo sigue aumentando, hasta un 
incremento total del 25%. 

c. El tipo de interés cae a corto plazo, y después vuelve a 
aumentar hasta llegar de nuevo a su nivel original, en el 
largo plazo. 

2. A corto plazo, una variación del tipo de interés influye 
en la economía porque afecta al gasto de inversión, que 
a su vez afecta a la demanda agregada y al PTB real a 
través del proceso multiplicador. Sin embargo, a largo 
plazo, las variaciones del gasto de consumo y del gasto 
de inversión acabarán produciendo variaciones en los 
salarios nominales y en los precios nominales del resto 


de los factores de producción. Por ejemplo, una política 
monetaria expansiva provocará con el tiempo que suban 
los precios de los factores; y una política monetaria con¬ 
tractiva los hará bajar. En respuesta a esto, la curva de 
oferta agregada a corto plazo se desplazará para llevar 
de nuevo a la economía a su equilibrio a largo plazo. Por 
tanto, a largo plazo la política monetaria no tiene efectos 
sobre la economía. 

Capítulo Dieciocho 

18-1 

1. a. Este no es un ejemplo de transformación del plazo de ven¬ 
cimiento porque no se están convirtiendo pasivos a corto 
plazo en activos a largo plazo. Por tanto, no es vulnerable a 
un pánico bancario. 

b. Este sí es un ejemplo de transformación del plazo de venci¬ 
miento: Dana incurre en un pasivo a corto plazo, la deuda 
de la tarjeta de crédito, para financiar la adquisición de un 
activo a largo plazo, el perfeccionamiento de su capacita¬ 
ción profesional. Puede tener como consecuencia un fenó¬ 
meno de pánico bancario si el prestamista de su tarjeta de 
crédito duda de que pueda devolver la deuda y decide dejar 
de prestarle. Si esto ocurre, no será capaz de terminar su 
curso y, en consecuencia, no podrá conseguir el empleo 
con mejor salario que le permitiría devolver su deuda de 
tarjeta de crédito. 

c. Este no es un ejemplo de transformación del plazo de ven¬ 
cimiento porque no hay pasivos a corto plazo. El fondo 
no tiene obligación de devolver la inversión de un par¬ 
tícipe y, por tanto, no tiene pasivos ni a corto ni a largo 
plazo. 

d. Este sí es un ejemplo de transformación del plazo de ven¬ 
cimiento: los depósitos a la vista son pasivos a corto plazo 
del banco de ahorros de la asociación local de estudiantes, 
mientras que los créditos a estudiantes son activos a largo 
plazo. 

18-2 

1. a. La burbuja de un activo se produjo en los bienes inmobilia¬ 

rios irlandeses. 

b. La ruta del contagio financiero fue el endeudamiento 
a corto plazo del que dependían los bancos irlandeses, 
proveniente del mercado de crédito interbancario al por 
mayor. Cuando los prestamistas empezaron a preocuparse 
por la solidez de los bancos irlandeses, se negaron a seguir 
prestando más dinero, lo que condujo a un tipo de pánico 
bancario y puso a los bancos irlandeses en grave riesgo de 
quiebra. 

2. Puesto que el pánico bancario se inició con los temores de 
los prestamistas respecto a los bancos irlandeses, el gobier¬ 
no irlandés intentó eliminar esos temores garantizando a 
los prestamistas que se devolvería la totalidad de la deuda. 
Fue, sin embargo, una estrategia cuestionable porque hizo 
recaer sobre los contribuyentes irlandeses la posibilidad de 
soportar pérdidas muy grandes, tan grandes que amenaza¬ 
ron la solvencia del gobierno irlandés. 

18-3 

1. La Reserva Federal fue capaz de evitar que se repitiera la 
Gran Depresión porque, al contrario que en la década de 
1930, actuó como prestamista de última instancia para 
estabilizar el sector bancario y detener el contagio. Pero 
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fue incapaz de reducir significativamente el crecimiento 
del desempleo porque EE. UU. sufrió un estrangulamien- 
to del crédito y un círculo vicioso de desapalancamiento, 
haciendo que la política monetaria fuera relativamente 
ineficaz. 

2. Después de una crisis bancaria grave, las empresas y las 
familias tienen una deuda elevada y unos activos reduci¬ 
dos. Recortan su gasto para intentar reducir su deuda. Por 
tanto, se niegan a endeudarse independientemente de lo 
bajo que esté el tipo de interés. 

Q_4 

1. De acuerdo con la Macroeconomía estándar, un gobierno 
debería adoptar políticas expansionistas para incrementar 
la demanda agregada y hacer frente a una recesión econó¬ 
mica. Francia, sin embargo, hizo todo lo contrario, respon¬ 
diendo a una economía más débil con una política fiscal 
contractiva que hizo que la economía se debilitase todavía 
más. Esto muestra que el gobierno francés había adoptado 
el punto de vista de la austeridad, creyendo que era más 
importante tratar de asegurar su solvencia a los mercados 
que estimular la economía. 

18-5 COMPRUEBA SI LO HAS ENTENDIDO 

1. Como los bancos en la sombra, como Lehman, se basa¬ 
ban en solicitar créditos a corto plazo para financiar sus 
operaciones, el temor respecto a su solvencia podría llevar 
rápidamente a los prestamistas a suspender inmediata¬ 
mente estos créditos y forzarles a su quiebra. Y sin poder 
ser miembros del sistema de acceso al prestamista en últi¬ 
ma instancia, los bancos en la sombra como Lehman no 
podrían solicitar créditos a la Reserva Federal para susti¬ 
tuir los créditos a corto plazo que habían perdido. 

2. Si sólo hubiera existido el sector formal de bancos de 
depósito, varios factores habrían mitigado la magnitud 
y el potencial de una crisis bancaria. Primero, no habría 
habido una financiación de devolución inmediata (repos); 
los únicos pasivos a corto plazo habrían sido los depósitos 
de los clientes, y estos habrían estado ampliamente garan¬ 
tizados por el seguro de depósito. Segundo, los requisitos 
de capital habrían reducido el deseo de los bancos de 
asumir riesgos excesivos, tales como mantener hipotecas 
basura. Además, la supervisión directa de la Reserva 
Federal habría evitado una concentración de riesgo tan 
grande en el sector bancario. Finalmente, los bancos de 
depósito pertenecen al sistema de prestamista en última 
instancia; como consecuencia, los bancos de depósito 
tendrían otra capa de protección contra los temores de 
los depositantes y de otros prestamistas de que no fueran 
capaces de cumplir con sus obligaciones. Todos estos fac¬ 
tores habrían reducido la amplitud y el potencial de una 
crisis bancaria. 

3. Como el sector de bancos en la sombra se había convertido 
en una parte tan importante de la economía de EE. UU., la 
crisis de 2008 dejó bien claro que si volvía a ocurrir otra cri¬ 
sis, el gobierno se sentiría obligado a garantizar una amplia 
franja de deudas de instituciones financieras, incluyendo 
tanto las de los bancos en la sombra como las de los bancos 
de depósito. Esto creaba un problema de incentivos, porque 
induciría a los bancos en la sombra a asumir más riesgos, 
sabiendo que el gobierno los rescataría en caso de crisis. 
Para contrarrestar esto, la Ley Dodd-Franlc dio al gobierno 
el poder de regular los bancos en la sombra “sistémicamente 
importantes” (aquellos que probablemente habría que res¬ 
catar) con objeto de reducir su interés por asumir riesgos. 


También dio al gobierno el poder de controlar los bancos en 
la sombra al borde de la quiebra, en una forma que fuese 
justa para los contribuyentes y no enriqueciese injustamente 
a los propietarios de esos bancos. 

Capítulo Diecinueve 

1 9“1 COMPRUEBA SI LO HAS ENTENDIDO I 

1. a. Para determinar la ventaja comparativa, debemos com¬ 
parar los costes de oportunidad de los dos países para un 
bien dado. Tomemos el coste de oportunidad de 1 tonelada 
de maíz en términos de bicicletas. En China, el coste de 
oportunidad de una bicicleta es 0,01 toneladas de maíz: 
por tanto, el coste de oportunidad de 1 tonelada de maíz es 
1/0,01 = 100 bicicletas. Los Estados Unidos tienen ventaja 
comparativa en el maíz porque su coste de oportunidad 
es en términos de bicicletas es 50, un número menor. Del 
mismo modo, el coste de oportunidad en Estados Unidos 
de 1 bicicleta en términos de maíz es 1/50 = 0,02 toneladas 
de maíz. Esto es mayor que 0,01, que es el coste de opor¬ 
tunidad de una bicicleta en China medido en términos de 
bicicletas, lo que implica que China tiene una ventaja com¬ 
parativa en las bicicletas. 

b. Puesto que los Estados Unidos pueden producir 200.000 
bicicletas si no producen maíz, también pueden producir 
200.000 bicicletas x 0,02 toneladas de maíz/bicicleta = 

4.000 toneladas de maíz si no producen ninguna bicicleta. 
Del mismo modo, si China puede producir 3.000 toneladas 
de maíz si no produce bicicletas, también podrá producir 
3.000 toneladas de maíz x 100 bicicletas/tonelada de maíz = 
300. 000 bicicletas si no produce nada de maíz. Estos datos 
determinan los puntos de corte con el eje vertical y con el 
eje horizontal de las respectivas fronteras de posibilidades 
de producción de los dos países, como se muestra en el grá¬ 
fico adjunto. 
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c. El gráfico ilustra los puntos de producción y consumo de 
los dos países. Los dos países está claramente mejor con 
comercio internacional, porque cada uno de ellos consume 
un conjunto de los dos bienes que está fuera de sus respec¬ 
tiva frontera de posibilidades de producción, lo que indica 
que esos consumos eran inalcanzables en autarquía. 

2. a. Según el modelo de Heckscher-Ohlin, este patrón de 

intercambio se debe a que los Estados Unidos tienen una 
dotación relativamente mayor de factores de producción, 
tales como capital humano y capital físico, adecuados para 
la producción de películas. Francia, en cambio, tiene una 
dotación de relativamente mayor de factores de producción 
apropiados para hacer vino, como extensos campos de 
viñedos y el capital humano de los viticultores. 

b. Según el modelo de Heckscher-Ohlin, este patrón de inter¬ 
cambio se debe a que los Estados Unidos tienen una dotación 
relativamente mayor de factores de producción, tales como 
capital humano y capital físico, adecuados para la producción 
de maquinaria. Brasil, en cambio, tiene una dotación relati¬ 
vamente mayor de factores de producción apropiados para 
hacer zapatos, como mano de obra no cualificada y cuero. 

19-2 

1. En el gráfico adjunto, P A es el precio de las uvas de los 

Estados Unidos en autarquía y Pj es el precio internacional 
de las uvas cuando hay comercio internacional. Con comer¬ 
cio internacional, el precio de las uvas que pagan los con¬ 
sumidores estadounidenses es P Jf y la cantidad consumida 
es Q d . Los productores de uva de los EE. UU. producen 
una cantidad Q s , y la diferencia entre Q D - Q s representa 
las importaciones de uvas mexicanas. Como consecuencia 
de una huelga de camioneros, las importaciones se para¬ 
lizan, y el precio de las uvas aumenta hasta el precio de 
autarquía, P A ; al hacerlo, la cantidad consumida disminuye 
hasta la cantidad de autarquía, Q A . 



a. Antes de la huelga, los consumidores estadounidenses teman un 
excedente del consumidor igual a las áreas W + Z + X. Después 
de la huelga, su excedente del consumidor se reduce a W. Por 
tanto, los consumidores están peor, perdiendo una cantidad de 
excedente del consumidor representada por Y + Z. 

b. Antes de la huelga, los productores estadounidenses tenían 
un excedente del productor igual al área Y. Después de la 
huelga, su excedente del productor aumenta hasta Y + X. 

Por tanto, los productores están mejor, ganando una canti¬ 
dad de excedente del productor representada por X. 

c. El excedente total de Estados Unidos se reduce a causa de 
la huelga en una cantidad representada por el área Z, que 
es la pérdida del excedente del consumidor de la que no se 
apropian los productores. 


2. Los productores de uva mexicanos están peor después de 
la huelga porque pierden ventas de uvas exportadas a 
los Estados Unidos, y los recolectores mexicanos de uva 
empeoran porque pierden los salarios asociados a las ven¬ 
tas perdidas. La menor demanda de uva mexicana, como 
consecuencia de la huelga, implica que el precio que pagan 
por las uvas los consumidores mexicanos es más bajo, por 
lo que ellos mejoran. Los recolectores de uva estadouniden¬ 
ses mejoran porque sus salarios suben como consecuencia 
del aumento de las ventas de de uva en Q A - Q 
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. a. Si el arancel es de 0,50 $, el precio que pagan los consu¬ 
midores interiores por un kilo de mantequilla importada 
es 0,50 $ + 0,50 $ = 1 $, el mismo precio que tiene un kilo 
de mantequilla producida en el interior. La mantequilla 
importada dejará de ser más barata que la producida en el 
interior, por lo que las importaciones cesarán, y los pro¬ 
ductores interiores acapararán todas las ventas posibles 
a los consumidores interiores, vendiendo la cantidad Q Á 
del gráfico adjunto. Pero si el arancel es menor que 0,50 $ 
—por ejemplo, 0,25 $—, el precio que pagan los consumi¬ 
dores interiores por un kilo de mantequilla importada es 
0,50 $ + 0,25 $ = 0,75 $; es decir, 0,25 $ más barata que 
un kilo de mantequilla producida en el interior. Como 
consecuencia, con un arancel de 0,25 $, los productores 
estadounidenses de mantequilla aumentarán sus ven¬ 
tas en una cuantía igual a Q 2 - Q r Pero esta cantidad 
es menor que lo que habrían ganado con un arancel de 
0,50 $, la cantidad Q A - Q y 



Precio de la 
mantequilla 
(por kilo) 

P 1,00 $ 

\ 



Oferta 

interior 

Arancel = J 

| Arancel = f 0,75 
Lo,25 $ \ 0/50 




0,50 $ 1 

,>T.. 




: 

Demanda 
! i interior 


0 

Q\ 

Qz Qa c 2 q 

Cantidad de mantequilla 


2 . 


b. Siempre que la tarifa sea igual o mayor que 0,50 $, aumen¬ 
tarla aun más no tiene ningún efecto. Con una tarifa igual 
a 0,50 $, todas las importaciones desaparecen. 

Todas las importaciones desaparecen con un arancel de 
0,50 $. Por lo tanto ese arancel se corresponde con una 
cuota a las importaciones igual a 0. 


19-4 


1. a. La venta de un nuevo avión a China representa una expor¬ 
tación de un bien a China y se registra en la cuenta corrien¬ 
te. 

b. La venta de acciones de Boeing a inversores chinos es la 
venta de un activo de EE. UU. y se registra en la cuenta 
financiera. 

c. Incluso tratándose de un avión usado, su venta a China es 
la exportación de un bien por parte de los Estados Unidos. 
Por tanto, se registra en la cuenta corriente. 

d. Puesto que el avión permanece en los Estados Unidos, el 
inversor chino está comprando un activo estadounidense. 
Por tanto, este caso es idéntico al del apartado b: la venta 
del avión se registra en la cuenta financiera. 
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19-5 

1. a. El aumento de las compras de petróleo mexicano por 
EE. UU. dará lugar a que los individuos (y las empresas) 
estadounidenses aumenten su demanda de pesos. Para 
comprar pesos, los individuos aumentarán su oferta de 
dólares en el mercado de divisas, lo que desplazará hacia la 
derecha la curva de oferta de dólares de EE. UU. Esto hará 
que caiga el precio del dólar en términos de pesos -la can¬ 
tidad de pesos necesaria para comprar 1 dólar será menor. 
El resultado es una apreciación del peso y una deprecia¬ 
ción del dólar. 

b. Esta apreciación del peso significa que hacen falta más 
dólares para comprar la misma cantidad de pesos mexica¬ 
nos. Si suponemos que el nivel de precios (medido en pesos 
mexicanos) de los restantes bienes y servicios mexicanos 
no varía, estos otros bienes y servicios mexicanos les resul¬ 
tarán más caros a las familias y a las empresas estadouni¬ 
denses. El coste en dólares de estos otros bienes y servicios 
mexicanos aumentará a medida que el peso se aprecia. Por 
tanto, disminuirán las exportaciones de los bienes y servi¬ 
cios mexicanos diferentes del petróleo. 


c. Los bienes y servicios estadounidenses se abaratarán en 
términos de pesos, de modo que aumentarán las importa¬ 
ciones mexicanas de bienes y servicios. 

2. a. El tipo de cambio real es: 

Nivel agregado de precios en EE. UU. 
i esos poi dolar x y, -« ■« ", 

Nivel agregado de precios en México 

Actualmente, el nivel agregado de precios es igual a 100 
en los dos países. El tipo de cambio real es actualmente 
10 x (100/100) = 10. Dentro de cinco años, el nivel agregado 
de precios en los Estados Unidos será 100 x (120/100) = 

120, y el de México será 100 x (1.200/800) = 150. El tipo 
de cambio real dentro de cinco años, suponiendo que 
el tipo de cambio nominal permanece constante, será 
10 x (120/150) = 8. 

b. Actualmente, una cesta de bienes y servicios que cuesta 
100 $, cuesta 800 pesos, de modo que la paridad del poder 
adquisitivo es 8 pesos por dólar. Dentro de cinco años, una 
cesta que cueste 120 $, costará 1,200 pesos, de modo que la 
paridad del poder adquisitivo será 10 pesos por dólar. 


fc, GLOSARIO 


Los términos escritos en letra cursiva son 
términos clave que también están definidos en 
este glosario. 

A 

abscisa en el origen: el punto en el que 
una curva corta al eje horizontal, indica el 
valor de la variable x cuando el valor de la 
variable y es cero. 

agregado monetario: una medida global 
de la oferta monetaria. Los agregados 
monetarios más comunes en los Estados 
Unidos son MI, que incluye el efectivo 
en circulación, los cheques de viaje, y los 
depósitos en cuentas comentes] y M2, que 
incluye M1 y los cuasi dineros. 

alquiler de la cuota: la diferencia entre 
el precio de demanda y el precio de oferta 
en el límite de la cuota; esta diferencia, 
las ganancias que recibe el propietario de 
la licencia por tener el derecho a vender 
el bien, es igual al precio de mercado 
de la licencia cuando las licencias se 
comercializan. 

análisis coste-beneficio: la estimación y 
comparación de los costes sociales y los 
beneficios sociales de suministrar un bien 
público. 

análisis marginal: el estudio de las 
decisiones marginales. 

año fiscal (de EE. UU.): el período de 
tiempo utilizado para la mayor parte de la 
contabilidad pública; comprende desde el 
1 de octubre hasta el 30 de septiembre; y 
se le da el nombre del año del calendario 
en el que acaba. 

apalancamiento: el grado en el que 
una institución financiera financia sus 
inversiones con fondos prestados. 

apreciación: el aumento del valor de una 
moneda en términos de otras monedas. 

arancel: un impuesto establecido sobre 
las importaciones. 

asignación ineficiente de las ventas 
entre los vendedores: una forma de 
ineficiencia en la que los que desearían 
vender el bien al precio más bajo no 
son siempre los que consiguen venderlo 
en realidad; generalmente son la 
consecuencia de un precio mínimo. 

asignación ineficiente entre los 
consumidores: una forma de ineficiencia 
en la que algunas personas que necesitan 
imperiosamente un bien y que están 
dispuestas a pagar un precio elevado se 
quedan sin él, mientras que otras personas 
a las que el bien les importa relativamente 
poco y que solo pagarían por él un precio 
bajo, sí lo consiguen; generalmente son la 
consecuencia de un precio máximo. 

atracón de deuda: un círculo vicioso de 
desendeudamiento deja al prestatario 
con una elevada deuda, pero con activos 
depreciados. 


autarquía: una situación en la que un país 
no comercia con otros países. 

autocorrección: describe una economía 
en la que los shocks de demanda agregada 
afectan a la producción agregada a corto 
plazo, pero no a largo plazo. 

B 

balance: una sencilla herramienta 
que se utiliza para analizar la posición 
financiera de un negocio, y muestra en 
una única tabla los activos del negocio (a 
la izquierda) y los pasivos (a la derecha). 

balanza comercial (balanza de pagos 
de mercancías): la diferencia entre las 
exportaciones y las importaciones de 
bienes de un país -solo de bienes, no 
incluye los servicios. 

balanza de pagos de mercancías 
(balanza comercial): la diferencia entre 
las exportaciones y las importaciones de 
bienes de un país -solo de bienes, no 
incluye los servicios. 

balanza de pagos por bienes y 
servicios: la diferencia entre el valor 
de sus exportaciones y el valor de sus 
importaciones durante un periodo 
determinado. 

balanza de pagos por cuenta corriente 
(cuenta corriente): las transacción que 
no crean pasivos; la balanza de pagos por 
bienes y seivicios, más los pagos netos por 
transferencias internacionales, y las rentas 
de los factores. 

balanza de pagos por cuenta financiera 
(cuenta financiera): transacciones 
internacionales que implican la venta 
o compra de activos y que, como 
consecuencia, crean pasivos futuros. 

banco central: una institución que 
supervisa y regula el sistema bancario y 
que controla la base monetaria. 

banco comercial: un banco que acepta 
depósitos y está cubierto por el fondo de 
garantía de depósitos. 

banco de inversión: un banco que opera en 
los mercados financieros y no esta cubierto 
por el fondo de garantía de depósitos. 

banco en la sombra: una institución 
financiera que no recibe depósitos y que 
realiza transformaciones del plazo de 
vencimiento. 

barrera de entrada: algo que impide a 
otras empresas entrar en la industria. Es 
crucial para proteger los beneficios de un 
monopolista. 

base monetaria: la suma del efectivo 
en manos del público más las resewas 
bancarias. 

beneficio contable: el ingreso de una 
empresa menos el coste explícito y la 
depreciación; generalmente es mayor que 
el beneficio económico. 


beneficio económico: el ingreso de una 
empresa menos el coste de oportunidad de 
los recursos utilizados; generalmente es 
menor que el beneficio contable. 

beneficio externo: un beneficio que un 
individuo o una empresa le proporciona a 
otros sin recibir compensación. 

beneficio marginal social de la 
contaminación: la ganancia adicional que 
obtiene la sociedad en conjunto por una 
unidad adicional de contaminación. 

bien inferior: un bien tal que un aumento 
de la renta disminuye la demanda del bien. 

bien normal: un bien tal que un aumento 
de la renta aumenta la demanda del bien 
-el caso ''normar'. 

bien privado: un bien que es excitable y 
rival en el consumo. 

bien público: un bien que es no excluíble 
y no rival en el consumo. 

bienes complementarios: un par de 

bienes tales que un aumento del precio 
de uno de los bienes provoca una 
disminución de la demanda del otro bien, 
bienes sustitutivos: un par de bienes 
tales que un aumento del precio de uno 
de los bienes provoca un aumento de la 
demanda del otro bien. 

bienes y servicios finales: bienes y 
servicios vendidos a su usuario final. 

bienes y servicios intermedios: bienes 
y servicios, comprados por una empresa 
a otra empresa, que son inputs en la 
producción de bienes y servicios finales. 
brecha: la diferencia entre el precio 
de demanda y el precio de oferta de la 
cantidad intercambiada de un bien, 
cuando la oferta del bien está restringida 
legalmente. Generalmente la genera un 
control de cantidad, o cuota. 

brecha de producción (output gap): 

el porcentaje de diferencia entre la 
producción agregada observada y el output 
potencial. 

brecha inflacionista (gap inflacionista): 

existe cuando la producción agregada es 
mayor que el output potencial. 

brecha recesiva (gap recesivo): existe 
cuando la producción agregada es menor 
que el output potencial. 

burbuja de un activo: el precio de un 
activo se ve empujado de forma irracional 
hasta un nivel altísimo debido a las 
expectativas de futuros aumentos de precios. 

búsqueda de empleo: el tiempo que los 
trabajadores dedican a buscar un empleo. 

C 

caja de ahorros: un tipo de entidad 
financiera que acepta depósitos, y que está 
especializada habitualmente en conceder 
préstamos hipotecarios. 
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calidad ineficientemente alta: una forma 
de ineficiencia en la que los vendedores 
ofrecen bienes de calidad alta a un 
precio elevado, aunque los compradores 
preferirían una calidad menor a un 
precio más bajo; generalmente son la 
consecuencia de un precio mínimo. 
calidad ineficientemente baja: una 
forma de ineficiencia en la que los 
vendedores ofrecen bienes de baja 
calidad a un precio bajo, aunque muchos 
compradores preferirían pagar precios 
más altos para conseguir mejor calidad; 
generalmente son la consecuencia de un 
precio máximo. 

cantidad de contaminación socialmente 
óptima: la cantidad de contaminación 
que elegiría la sociedad si se tuvieran en 
cuenta todos los costes y los beneficios de 
la contaminación. 

cantidad de equilibrio: la cantidad de un 
bien o servicio comprada y vendida con el 
precio de equilibrio (o precio que vacía el 
mercado). 

cantidad demandada: la cantidad de 
un bien o servicio que los consumidores 
desean comprar a un precio concreto. 

cantidad ofrecida: la cantidad de un bien 
o un servicio que los productores están 
dispuestas a vender a un precio concreto. 

capital físico: recursos fabricados por 
el hombre, tales como los edificios y las 
máquinas. 

capital humano: la mejora del trabajo 
debida a la educación y al conocimiento 
incorporado en la población activa. 

cártel: un acuerdo entre varios 
productores para cumplir unas 
restricciones de producción con el fin de 
aumentar los beneficios conjuntos. 

causalidad inversa: el error que se 
comete cuando se invierte la verdadera 
relación de causalidad entre dos variables. 

cesta de la compra: un conjunto 
hipotético de bienes y servicios 
comprados por un consumidor, 
ciclo económico: la alternancia a corto 
plazo entre las recesiones y las expansiones 
económicas. 

círculo vicioso de desapalancamiento: 

describe la secuencia de acontecimientos 
que tiene lugar cuando una empresa vende 
activos para financiar pérdidas y estas 
ventas producen un efecto negativo en los 
balances de otras empresas, obligando 
a los acreedores a ejecutar sus créditos, 
forzando la venta de más activos y 
causando nuevas caídas de sus precios. 

coeficiente de caja: el porcentaje de 
los depósitos que un banco mantiene en 
forma de reservas. 

colusión: cooperación entre productores 
para limitar la producción y aumentar 


los precios, de modo que aumenten los 
beneficios de cada uno de ellos, 
colusión tácita: cooperación entre 
productores, sin un acuerdo formal, 
para limitar la producción y aumentar 
los precios de forma que aumentan los 
beneficios de todos ellos, 
competencia imperfecta: una estructura 
de mercado en la que ninguna empresa es 
un monopolista, pero a pesar de ello los 
productores tienen poder de mercado que 
pueden utilizar para influir en los precios 
del mercado. 

competencia monopolística: una 

estructura de mercado en la que hay 
muchos productores compitiendo en 
una industria, cada productor vende un 
producto diferenciado, y hay libre entrada 
y salida en la industria a largo plazo. 
conducta no cooperativa: acciones de 
las empresas que ignoran los efectos de 
esas acciones sobre los beneficios de otras 
empresas. 

consumidor precio-aceptante: un 

consumidor cuyas acciones no tienen 
ningún efecto en el precio de mercado del 
bien o servicio que compra, 
contabilidad del crecimiento: una 
estimación de la aportación al crecimiento 
económico de cada uno de los principales 
factores (capital físico y humano, trabajo, 
y tecnología) de la función de producción 
agregada. 

contabilidad nacional: método para 
calcular y hacer un seguimiento del 
gasto de consumo, de las ventas de los 
productores, del gasto de inversión de las 
empresas, de las compras del gobierno, 
y de una variedad de otros flujos 
monetarios entre los diferentes sectores 
de la economía ; también se llaman cuentas 
de la renta y el producto nacionales . 
contagio financiero: círculo vicioso 
descendente de los bancos de depósitos 
o de los bancos en la sombra: la quiebra 
de cada banco aumenta el miedo e 
incrementa la probabilidad de que otro 
banco quiebre. 

control de cantidad: un límite superior 
a la cantidad de algún bien que se puede 
comprar y vender; también se conoce con 
el nombre de cuota. 

controles de precios: restricciones legales 
respecto lo alto o lo bajo que puede llegar a 
ser el precio en un mercado, 
corto plazo: el periodo de tiempo en el 
que al menos un input es fijo, 
coste: el precio más bajo al que un 
vendedor está dispuesto a vender un bien. 

coste de oportunidad: el verdadero 
coste de algo: aquello a lo que hay que 
renunciar para obtenerlo, 
coste explícito: un coste que requiere un 
desembolso de dinero. 


coste externo: un coste no compensado 
que un individuo o una empresa impone 
a otros; se conoce también con el nombre 
de externalidad negativa. 
coste fijo: un coste que no depende de la 
cantidad de output producida; es el coste 
de un input fijo. 

coste fijo medio: el coste fijo por unidad 
de output. 

coste implícito: un coste que no requiere 
un desembolso de dinero; se mide por el 
valor monetario de las ganancias a las que 
se renuncia. 

coste marginal: el coste adicional en el 
que se incurre cuando se produce una 
unidad más de un bien o servicio. 

coste marginal social de la 
contaminación: el coste adicional 
impuesto a la sociedad en conjunto por 
una unidad adicional de contaminación. 

coste medio: un término alternativo para 
denominar al coste total medio ; el coste 
total dividido entre la cantidad de output 
producida. 

coste total: la suma del coste fijo y 
del coste variable de producir una 
determinada cantidad de output. 
coste total medio: el coste total dividido 
entre la cantidad de output producida. 
También se denomina coste medio. 
coste variable: un coste que depende de 
la cantidad de output producida; es el 
coste de un input variable. 
coste variable medio: el coste variable 
por unidad de output. 
costes administrativos (de un impuesto): 
los recursos utilizados por el gobierno 
para cobrar el impuesto, y por los 
contribuyentes para pagarlo, además y 
por encima de la cuota fiscal, así como 
para evadirlo. 

costes de cambio de menú: los costes 
reales de cambiar las listas de precios. 

costes de transacción: los costes de 
negociar y de ejecutar un acuerdo, 
costes de unidad de cuenta: los costes 
que surgen del hecho de que la inflación 
hace que el dinero sea una unidad de 
medida menos fiable, 
costes en suela de zapatos: el aumento 
de los costes de transacción causado por 
la inflación. 

crecimiento económico: la capacidad de 
una economía para producir cada vez más 
bienes y servicios. 

crecimiento económico a largo plazo: 

la tendencia sostenida al aumento de la 
producción de una economía a lo largo del 
tiempo. 

crecimiento económico a largo plazo 
sostenible: crecimiento económico a 
largo plazo que puede continuar en el 
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tiempo a pesar de la oferta limitada de 
recursos naturales y del impacto del 
crecimiento sobre el medio ambiente. 

créditos de alto riesgo o “subprime”: 

créditos hipotecarios concedidos a 
compradores de casas que no cumplen los 
criterios habituales para endeudarse, 
crisis banca ría: una gran parte del sector 
de bancos de depósitos o del sector de 
bancos en la sombra quiebra o existe la 
amenaza de que quiebre. 

cuasi-dinero: un activo financiero 
que no se puede utilizar directamente 
como medio de pago pero que se podría 
convertir fácilmente en efectivo o en 
depósitos a la vista. 
cuenta corriente de la balanza de 
pagos (balanza de pagos por cuenta 
corriente): las transacción que no crean 
pasivos; la balanza de pagos por bienes 
y servicios, más los pagos netos por 
transferencias internacionales, y las rentas 
de los factores. 

cuenta financiera de la balanza de pagos 
(balanza de pagos por cuenta financiera): 

transacciones internacionales que implican 
la venta o compra de activos y que, como 
consecuencia, crean pasivos futuros, 
cuentas de la balanza de pagos: un 
resumen de las transacciones de un 
país con otros países, que incluyen dos 
elementos fundamentales: la cuenta 
corriente de la balanza de pagos y la cuenta 
financiera de la balanza de pagos. 
cuota: un límite superior a la cantidad 
de algún bien que se puede comprar y 
vender; también se conoce con el nombre 
de control de cantidad . 

cuota a la importación: un límite legal a la 
cantidad que puede importarse de un bien, 
cuota de mercado: la fracción del output 
total de la industria que representa el 
output de un productor determinado. 

curva: una línea en un gráfico, que 
puede ser curva o recta, que describe una 
relación entre dos variables. 
curva de coste medio con forma de U: 

una representación gráfica característica 
de la relación entre el output y el coste 
total medio; el coste total medio es 
decreciente cuando los niveles de output 
son bajos y creciente cuando los niveles 
de output son altos. 

curva de coste total: una representación 
gráfica del coste total, que muestra cómo 
el coste total depende de la cantidad de 
output. 

curva de coste total medio a largo 
plazo: una representación gráfica que 
muestra la relación entre la producción y 
el coste total medio cuando se ha elegido 
el coste fijo que minimiza el coste total 
medio para cada nivel de producción. 


curva de demanda: una representación 
gráfica del plan de demanda; muestra la 
relación entre la cantidad demandada y el 
precio. 

curva de demanda agregada: una 

representación gráfica que muestra la 
relación entre el nivel agregado de precios 
y la cantidad de output agregado que 
demandan los hogares, las empresas, el 
gobierno y el resto del mundo. La curva 
de demanda agregada tiene pendiente 
negativa debido al efecto riqueza y al efecto 
tipo de interés que provoca una variación 
del nivel agregado de precios. 

curva de demanda de dinero: una 

representación gráfica de la relación entre 
el tipo de interés y la cantidad demandada 
de dinero. La curva de demanda de 
dinero es decreciente porque, si todo lo 
demás no varía, un aumento del tipo de 
interés aumenta el coste de oportunidad de 
mantener dinero. 

curva de demanda individual: un gráfico 
que representa la relación entre el precio y 
la cantidad demandada por un consumidor 
individual. 

curva de demanda interna (de un bien): 
una cui'va de demanda que muestra cómo 
la cantidad de un bien demandada por 
los consumidores nacionales depende del 
precio de ese bien, 
curva de ingreso marginal: una 
representación gráfica que muestra cómo 
el ingreso marginal varía a medida que 
varía la producción, 
curva de oferta: una representación 
gráfica que muestra la relación entre la 
cantidad ofrecida y el precio. 

curva de oferta agregada: una 

representación gráfica que muestra la 
relación entre el nivel agregado de precios 
y la cantidad de output agregado ofrecida 
en la economía. 

curva de oferta agregada a corto 
plazo: una representación gráfica que 
muestra la relación positiva entre el 
nivel agregado de precios y la cantidad de 
output agregado ofrecido a corto plazo, 
el periodo de tiempo en el que muchos 
costes de producción, concretamente los 
salarios nominales, pueden considerarse 
fijos. La curva de oferta agregada a corto 
plazo tiene pendiente positiva porque un 
aumento del nivel agregado de precios 
genera un aumento de beneficios y, por 
tanto, de output, cuando los costes de 
producción son fijos, 
curva de oferta agregada a largo plazo: 
una representación gráfica que muestra la 
relación positiva entre el nivel agregado de 
precios y la cantidad de output agregado 
ofrecido que existiría si todos los precios, 
incluidos los salarios nominales, fueran 
completamente flexibles. La curva de 
oferta agregada a largo plazo es vertical 


porque el nivel agregado de precios no 
tiene, a largo plazo, ningún efecto sobre el 
output agregado; a largo plazo, el output 
agregado está determinado por el output 
potencial de la economía. 
curva de oferta de dinero: una 
representación gráfica de la relación entre 
la cantidad de dinero ofrecida por el 
banco central y el tipo de interés. 
curva de oferta de la industria: una 
representación gráfica que muestra la 
relación entre el precio de un bien y la 
producción total de la industria de ese bien. 

curva de oferta de la industria a corto 
plazo: una representación gráfica que 
muestra cómo la cantidad ofrecida por una 
industria depende del precio de mercado, 
dado un número fijo de productores, 
curva de oferta de la industria a largo 
plazo: una representación gráfica que 
muestra cómo la cantidad ofrecida 
responde al precio, una vez que los 
productores han tenido tiempo suficiente 
para entrar o salir de la industria, 
curva de oferta individual: ilustra la 
relación entre el precio y la cantidad 
ofrecida por un productor individual, 
curva de oferta individual a corto plazo: 
una representación gráfica que muestra 
cómo la cantidad de output que maximiza 
los beneficios de una empresa individual 
depende del precio de mercado, tomando 
el coste fijo como dado, 
curva de oferta interna (de un bien): 
una curva de oferta que muestra cómo 
la cantidad de un bien ofrecida por los 
productores nacionales depende del 
precio de ese bien, 
curva de producto total: una 
representación gráfica que muestra 
cómo la cantidad de output depende de 
la cantidad del input variable, dada una 
cantidad determinada del input fijo. 

curva no lineal: una curva en la que la 
pendiente entre cualquier par de puntos 
no es la misma. 

D 

decisión marginal: una decisión tomada 
en "en el margen": una decisión sobre si 
hacer un poco más o un poco menos de 
una actividad. 

déficit comercial: cuando el valor de 
los bienes y servicios comprados a los 
extranjeros es mayor que el valor de 
los bienes y servicios vendidos a los 
extranjeros. 

deflación es un descenso del nivel general 
de precios. 

deflactor del PIB: una medida de los 
precios de un año determinado, que es 
igual al cociente entre el PIB nominal y el 
PIB real de ese año, multiplicado por 100. 
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demanda de elasticidad unitaria: cuando 
la elasticidad precio de la demanda es 
exactamente 1. 

demanda elástica: cuando la elasticidad 
precio de la demanda es mayor que 1. 

demanda elástica respecto a la renta: 

cuando la elasticidad renta de la demanda 
de un bien es mayor que 1. 

demanda inelástica: cuando la elasticidad 
precio de la demanda es menor que 1. 

demanda inelástica respecto a la renta: 

cuando la elasticidad renta de la demanda 
de un bien es positiva pero menor que 1. 
demanda perfectamente elástica: 
cuando cualquier aumento de precio 
provoca que la cantidad demandada se 
haga nula; la curva de demanda es una 
línea horizontal. 

demanda perfectamente inelástica o 
rígida: cuando la cantidad demandada no 
responde en absoluto a las variaciones del 
precio; la curva de demanda es una línea 
vertical. 

depósito de valor: un activo que es un 
medio para almacenar poder adquisitivo a 
lo largo del tiempo. 

depósitos a la vista o depósitos en 
cuentas corrientes: son cuentas bancarias 
:ontra las que se pueden girar cheques. 

depreciación: una disminución del valor de 
-ina moneda en términos de otras monedas. 

derechos de autor: le otorgan al creador 
de una obra literaria o artística el derecho 
exclusivo a los beneficios de su trabajo. 

desempleo (paro): el número total de 
personas que buscan activamente un 
.rabajo, pero que no están empleadas 
ictualmente. 

desempleo cíclico: la diferencia entre 
a tasa observada de desempleo y la tasa 
natural de desempleo; es consecuencia de 
os altibajos del ciclo económico. 

desempleo estructural: el desempleo 
jue aparece cuando hay más personas 
ñuscando empleo en un mercado 
aboral concreto que puestos de trabajo 
disponibles al salario vigente, incluso 
mando la economía está en un pico del 
:iclo económico. 

Jesempleo friccional: el desempleo que 
;e debe al tiempo que los trabajadores 
ledican a la búsqueda de empleo. 

iesinflación: el proceso de reducción de 
a tasa de inflación. 

Jesplazamiento de la curva de 
Jemanda: una variación de la cantidad 
lemandada de un bien o servicio a cada 
>recio, representada gráficamente por el 
raslado de la cuma de demanda original a 
ina nueva posición, llamada nueva curva 
le demanda. 


desplazamiento de la curva de oferta: 

una variación de la cantidad ofrecida 
de un bien o servicio a cada precio, 
representada gráficamente por el traslado 
de la curva de oferta original a una nueva 
posición, llamada nueva curva de oferta. 

deuda pública: la deuda del gobierno 
mantenida por los individuos y por las 
instituciones no gubernamentales. 

diagrama del flujo circular de la 
renta: un diagrama que representa las 
transacciones de una economía mediante 
flujos trazados alrededor de un círculo. 

diferenciación del producto: un intento 
de una empresa para convencer a los 
compradores de que su producto es 
diferente de los productos de las otras 
empresas de la industria. 

dinero: cualquier activo que se pueda utilizar 
fácilmente para comprar bienes y servicios. 

dinero fiduciario: un medio de pago 
cuyo valor se deriva únicamente de su 
condición oficial de ser medio de pago. 

dinero respaldado por mercancías: 

un medio de pago que no tiene valor 
intrínseco y cuyo valor final está 
garantizado por una promesa de que 
puede ser canjeado por bienes valiosos 
cuando se solicite. 

dinero-mercancía: un medio de pago que 
es un bien, normalmente oro o plata, que 
tiene valor intrínseco para otros usos. 

disposición a pagar: el precio máximo 
que un consumidor estaría dispuesto a 
pagar por un bien. 

distribución de la renta: la forma en 
la que la renta total se reparte entre los 
propietarios de los distintos factores de 
producción. 

disyuntiva (trade-off): una comparación de 
los costes con las ganancias de hacer algo. 

dólares encadenados: método para 
calcular el PIB real utilizando la media 
entre la tasa de crecimiento calculada 
utilizando los precios de un año base y la 
tasa de crecimiento calculada utilizando 
los precios de un año base posterior. 

duopolio: un oligopolio formado por solo 
dos empresas. 

duopolista: una de las dos empresas de 
un duopolio. 

E 

Economía: es la ciencia social que 
estudia la producción, la distribución y el 
consumo de bienes y servicios. 

economía: un sistema para coordinar las 
actividades productivas de la sociedad. 

economía abierta: una economía que 
intercambia bienes y servicios con otros países. 

economía autorregulada: una economía 
en la que los problemas como el 
desempleo se resuelven sin la intervención 


del gobierno, gracias al funcionamiento 
de la mano invisible. 

economía de mercado: una economía en la 
que las decisiones sobre la producción y el 
consumo son tomadas por los productores y 
los consumidores individuales 

economía doméstica (hogar): una 

persona o un grupo de personas que 
comparten su renta. 

Economía keynesiana: una teoría que 
sostiene que las depresiones económicas 
están causadas por un gasto inadecuado, 
y que pueden ser mitigadas por la 
intervención del gobierno. 

economía normativa: la rama del análisis 
económico que ofrece prescripciones sobre 
cómo debería funcionar la economía. 

economía positiva: la rama del análisis 
económico que describe la forma en la 
que la economía funciona realmente. 

efectivo en circulación o efectivo en 
manos del público: los billetes y monedas 
en manos de los ciudadanos. 

efecto de difusión tecnológica: un 

beneficio extemo que resulta cuando 
el conocimiento se extiende entre los 
individuos y las empresas. 

efecto-balance: la reducción del valor 
neto de una empresa debida a la caída de 
los precios de sus activos. 

efecto-riqueza de una variación del 
nivel agregado de precios: el efecto 
sobre el gasto de consumo provocado por 
la variación del poder adquisitivo de los 
activos de los consumidores cuando varía 
el nivel agregado de precios. Un aumento 
del nivel agregado de precios disminuye 
el poder adquisitivo de los activos de 
los consumidores, de modo que estos 
reducen su consumo; una disminución 
del nivel agregado de precios incrementa 
el poder adquisitivo de los activos de 
los consumidores, de modo que estos 
aumentan su consumo. 

efecto-tipo de interés de una variación 
del nivel agregado de precios: el efecto 
sobre el gasto de consumo y el gasto de 
inversión provocado por la variación del 
poder adquisitivo de las tenencias de 
dinero de los consumidores cuando varía 
el nivel agregado de precios. Un aumento 
(disminución) del nivel agregado de precios 
disminuye (aumenta) el poder adquisitivo de 
las tenencias de dinero de los consumidores. 
En respuesta, los consumidores tratan de 
aumentar (disminuir) sus tenencias de 
dinero, provocando que los tipos de interés 
aumenten (disminuyan), lo que a su vez 
provoca que el consumo y la inversión 
disminuyan (aumenten): 

eficiente: describe a un mercado o a una 
economía en los que se han aprovechado 
todas las posibilidades de hacer que alguien 
mejore sin hacer que nadie empeore. 
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eje cortado: un eje está cortado cuando 
se omiten algunos de los valores, 
normalmente para ahorrar espacio. 

eje de abscisas: la línea a lo largo de la 
cual se miden los valores de la variable x ; 
también se llama eje de las x. 

eje de las x: la línea a lo largo de la cual 
se miden los valores de la variable x; 
también se llama eje de abscisas. 

eje de las y: la línea a lo largo de la cual 
se miden los valores de la variable y; 
también se llama eje de ordenadas. 

eje de ordenadas: la línea a lo largo de la 
cual se miden los valores de la variable y; 
también se llama eje de las y. 

elasticidad precio cruzada de la 
demanda: una medida del efecto de la 
variación del precio de un bien sobre la 
cantidad demandada de otro bien; es igual 
a la variación porcentual de la cantidad 
demandada de un bien, dividida entre la 
variación porcentual del precio del otro bien, 
elasticidad precio de la demanda: el 
cociente entre la variación porcentual 
de la cantidad demandada y la variación 
porcentual del precio a medida que 
nos movemos a lo largo de la cuma de 
demanda (quitando el signo menos). 

elasticidad precio de la oferta: una 

medida de la sensibilidad de la cantidad 
ofrecida de un bien a las variaciones 
del precio del bien; es el cociente entre 
la variación porcentual de la cantidad 
ofrecida y la variación porcentual del 
precio a medida que nos movemos a lo 
largo de la cuma de oferta. 

elasticidad renta de la demanda: la 

variación porcentual de la cantidad 
demandada de un bien cuando varia la renta 
de un consumidor, dividida entre la variación 
porcentual de la renta del consumidor. 

elección individual: la decisión de un 
individuo acerca de qué hacer, lo cual 
necesariamente implica también una 
decisión sobre qué no hacer. 

empleo: el número de personas que están 
trabajando actualmente en la economía, a 
tiempo completo o a tiempo parcial. 

empresa: una organización que produce 
bienes y servicios para venderlos. 

equidad: o justicia; todo el mundo 
obtiene su parte justa. Puesto que la gente 
puede no estar de acuerdo sobre lo que es 
“justo", la equidad no es un concepto tan 
bien definido como la eficiencia. 

equilibrio: una situación económica en 
la que ningún individuo puede mejorar 
haciendo algo diferente de lo que hace. 

equilibrio del mercado a corto plazo: 

una situación económica que se produce 
cuando la cantidad ofrecida es igual a la 
cantidad demandada, tomando el número 
de productores como dado. 


equilibrio del mercado a largo plazo: 

una situación económica que se produce 
cuando, transcurrido el tiempo suficiente 
para que los productores entren o salgan 
de la industria, la cantidad ofrecida es 
igual a la cantidad demandada. 

equilibrio macroeconómico a corto 
plazo: el punto en el que la cantidad de 
output agregado ofrecido es igual a la 
cantidad demandada. 

equilibrio macroeconómico a largo 
plazo: el punto en el que el equilibtio 
macroeconómico a corto plazo está sobre 
la cuma de oferta agregada a largo plaz.o; 
por tanto, el output agregado de equilibrio 
a cono plazo es igual al output potencial. 

escasez: poca oferta; un recurso es escaso- 
cuando no hay disponible cantidad suficiente 
del recurso para satisfacer todás las formas 
en que la sociedad desea utilizarlo. 

especialización: una situación en la 
que cada persona se dedica a aquellas 
actividades para las que está más 
capacitada. 

estabilidad de precios: una situación en 
la que el nivel general de precios varia 
muy despacio o no varía. 

estabilizadores automáticos: reglas sobre 
el gasto público y los impuestos que hacen 
que la política fiscal sea automáticamente 
expansiva cuando la economía se contrae, 
y automáticamente contractiva cuando la 
economía se expande, sin requerir ninguna 
actuación deliberada de los gestores de 
la política económica. Los impuestos 
que dependen de la renta disponible 
son los ejemplos más importantes de 
estabilizadores automáticos. 

estándares medioambientales: reglas 
establecidas por un gobierno para 
proteger el medio ambiente especificando 
lo que los consumidores y los productores 
pueden y no pueden hacer. 

estanflación: la combinación de inflación 
con una disminución del output agregado. 

estrangulamiento del crédito, los 

prestatarios potenciales o bien no pueden 
conseguir ningún crédito, o bien tienen 
que pagar tipos de interés elevadísimos. 

excedente del consumidor: un 

término que se usa generalmente para 
referirse tanto al excedente individual del 
consumidor como al excedente total del 
consumidor. 

excedente del productor: se utiliza tanto 
para referirse al excedente individual del 
productor como al excedente total del 
productor. 

excedente individual del consumidor: 

la ganancia neta que un comprador 
individual obtiene por comprar un bien; es 
igual a la diferencia entre la disposición a 
pagar del consumidor y el precio pagado. 


excedente individual del productor: la 

ganancia neta que obtiene un vendedor 
individual por vender un bien; es igual a 
la diferencia entre el precio que recibe y el 
coste del vendedor. 

excedente total: generado en un mercado 
es la ganancia neta total que obtienen 
los consumidores y los productores por 
intercambiar en el mercado; es la suma 
del excedente del consumidor y el excedente 
del productor. 

excedente total del consumidor: la 

suma de los excedentes individuales del 
consumidor de todos los compradores de 
un bien en un mercado. 

excedente total del productor; la suma 
de los excedentes individuales del productor 
de todos los vendedores de un bien en un 
mercado. 

exceso de demanda: insuficiencia de un 
bien o de un servicio cuando la cantidad 
demandada es mayor que la cantidad 
ofrecida ; los excesos de demanda se 
producen cuando el precio es menor que 
el precio de equilibrio. 

exceso de oferta: el excedente de un bien 
o un servicio cuando la cantidad ofrecida 
es mayor que la cantidad demandada) los 
excesos de oferta surgen cuando el precio 
es mayor que el precio de equilibrio. 

exceso de reservas: las reservas que 
tiene un banco por encima de las reservas 
reglamentarias. 

excluible (referido a un bien): describe el 
caso en que el oferente puede impedir que 
consuman el bien las personas que no lo 
pagan. 

expansión: periodo de mejora de la 
economía, en el que la producción y el 
empleo aumentan; la mayor parte de 
los datos económicos siguen su normal 
tendencia creciente; también se conoce 
como recuperación. 

exportaciones: bienes y servicios 
vendidos a otros países. 

externalidad de red: el valor del bien 
para un individuo es mayor cuanto mayor 
es el número de personas que poseen o 
utilizan ese bien. 

externalidades: beneficios externos y 
costes externos. 

externalidades negativas: costes externos. 

externalidades positivas: beneficios 
externos. 

F 

factores de producción: los recursos que 
se usan para producir bienes y servicios. 

fallo de mercado: se refiere a la forma en 
la que la persecución individual del propio 
interés genera malos resultados para la 
sociedad en su conjunto. 
















G-6 GLOSARIO 


fijación de objetivos de inflación: un 

enfoque de la política monetaria en el que 
2 I banco central trata de mantener la tasa 
ie inflación cercana a una determinada 
tasa prefijada como objetivo. 

fondo de garantía de depósitos: una 

garantía de que los depositantes de un banco 
recuperarán sus fondos incluso en el caso 
de que el banco sea incapaz de devolverlos, 
hasta un límite máximo por cuenta, 
frontera de posibilidades de 
producción: ilustra las disyuntivas a las 
que se enfrenta una economía que solo 
produce dos bienes. Muestra cuál es la 
cantidad máxima que se puede producir 
de un bien dada cualquier cantidad 
producida del otro bien. 

función de producción agregada: una 

función hipotética que muestra cómo la 
productividad ( PIB real por trabajador) 
depende de las cantidades de capital 
físico por trabajador y de capital humano 
por trabajador, así como del estado de la 
tecnología. 

función de producción: la relación entre la 
cantidad de inputs que utiliza una empresa 
y la cantidad de output que produce. 

G 

ganancia marginal: la ganancia adicional 
derivada de producir una unidad más de 
un bien o servicio. 

ganancias derivadas del intercambio: 

un principio económico que establece 
que mediante la división del trabajo y el 
intercambio, las personas pueden obtener 
más bienes y servicios que si intentan ser 
autosuficientes. 

globalización: el fenómeno del 
crecimiento de los vínculos económicos 
entre países. 

gráfico circular: un gráfico que muestra 
cómo se divide algún total entre sus 
componentes; generalmente está 
expresado en porcentajes. 

gráfico de barras: un gráfico que utiliza 
barras de distintas alturas o longitudes 
para indicar los tamaños relativos de 
diferentes observaciones de una variable. 
gráfico de dispersión: un gráfico 
que muestra puntos que representan 
observaciones reales de las variables x e 
y; normalmente se ajusta una curva a la 
nube de puntos para indicar la tendencia 
de los datos. 

gráfico de series temporales: un gráfico 
de dos variables que tiene fechas en el 
eje de abscisas, y los valores que toma 
una variable en esas fechas en el eje de 
ordenadas. 

guerra de precios: un desplome de 
los precios cuando la colusión tácita se 
rompe. 


H 

hipótesis de convergencia: un principio 
del crecimiento económico que sostiene 
que las diferencias internacionales en el 
PIB real per cápita tienden a reducirse 
a lo largo del tiempo, porque los países 
que empiezan con un menor PIB real 
per cápita tienden a tener tasas de 
crecimiento más altas, 
hogar (economía doméstica): una 
persona o un grupo de personas que 
comparten su renta. 


importaciones: bienes y servicios 
comprados a otros países. 

impuesto sobre el consumo o impuesto 
indirecto: un impuesto sobre las ventas de 
un bien o servicio, 
impuesto sobre las emisiones: un 
impuesto que depende de la cantidad de 
contaminación que produce una empresa, 
impuestos a tanto alzado: impuestos que 
no dependen de la renta del contribuyente, 
impuestos pigouvianos: impuestos 
diseñados para reducir los costes externos . 
incentivo: algo que ofrece una 
recompensa a las personas que cambian 
su comportamiento. 

índice de precios de consumo (IPC): una 

medida del coste cesta de la compra de 
una familia urbana típica, 
índice de precios del productor 
(IPP) una medida de las variaciones 
de los precios de los bienes y servicios 
comprados por los productores, 
índice de precios: una medida del coste 
de comprar una determinada cesta de la 
compra en un año dado, donde el coste se 
ha normalizado de modo que es igual a 
100 en el año elegido como año base, 
industria perfectamente competitiva: 
una industria en la que todos los 
productores son precio-aceptantes 
industrias competidoras con las 
importaciones: industrias que producen 
bienes y servicios que también se importan, 
industrias exportadoras: industrias que 
producen bienes o servicios que se venden 
en el exterior. 

inflación: es un aumento del nivel general 
de precios. 

infraestructuras: capital físico, tales como 
carreteras, líneas eléctricas, puertos, redes 
de información y otras parLes de una 
economía, que proporcionan las bases, o 
fundamentos, de la actividad económica, 
ingreso marginal es la variación del 
ingreso total generado por una unidad 
adicional de output. 

ingreso total: el valor total de las ventas 
de un bien o servicio Es igual al precio 
multiplicado por la cantidad vendida. 


input: un bien o servicio que se utiliza 
para producir otro bien o servicio. 

input fijo: un input cuya cantidad es fija 
durante cierto periodo de tiempo y no 
puede cambiarse. 

input variable: un input cuya cantidad 
puede ser cambiada por la empresa en 
cualquier momento. 

intensidad de un factor (en la producción 
de un bien): es la diferencia en el ratio de 
factores utilizados en la producción de un 
bien en varias industrias. Por ejemplo, el 
refino de petróleo es intensivo en capital 
comparado con la producción de ropa 
porque las refinerías de petróleo utilizan 
un ratio entre capital / trabajo mayor que 
los productores de ropa. 

interacción (de las elecciones): mis 
elecciones afectan a las tuyas, y viceversa; 
es una característica común a la mayoría de 
las situaciones económicas. Los resultados 
de esta interacción son muchas veces 
muy diferentes de lo que los individuos 
pretenden al hacer la elección individual. 

intercambio: tiene lugar cuando los 
individuos proporcionan bienes y servicios 
a los demás, y a cambio reciben bienes y 
servicios. 

internalizar la externalidad: cuando los 
individuos tienen en cuenta los costes 
externos y los beneficios externos. 

investigación y desarrollo (l+D): el gasto 
en la creación de nuevas tecnologías y en su 
preparación para aplicarlas en la práctica. 

L 

largo plazo: el periodo de tiempo en el 
que pueden variarse todos los inputs. 
ley de la demanda: el principio de que un 
aumento del precio de un bien o servicio, 
si todo lo demás es igual, lleva a los 
consumidores a demandar una cantidad 
menor de ese bien o servicio. 

libertad de entrada y salida: describe 
a una industria en la que pueden entrar 
fácilmente potenciales productores y 
cuando los productores existentes pueden 
abandonarla fácilmente. 

libre comercio: un comercio internacional 
que no está regulado por aranceles ni por 
otras barreras artificiales; los niveles de 
exportaciones y de importaciones surgen 
de modo natural, como consecuencia de 
la oferta y la demanda. 

licencia: el derecho otorgado por el 
gobierno al propietario de un bien para 
ofrecer ese bien. 

límite de la cuota: la cantidad total 
de un bien que se puede comercializar 
legalmente cuando hay una cuota, o 
control de cantidad. 

límite inferior cero para los tipos de 
interés: afirmación del hecho de que los 










tipos de interés no pueden ser inferiores 
a cero. 

línea tangente: una línea recta que toca 
a una curva no lineal en un único punto; 
la pendiente de la línea tangente es igual 
a la tangente de la curva no lineal en ese 
punto. 

líquido: describe un activo que se puede 
convertir rápidamente en efectivo sin 
sufrir una gran pérdida de valor. 

BV3 

Macroeconomía: la rama de la Economía 
que estudia las fluctuaciones globales de 
una economía. 

mano invisible: se refiere a la forma en la 
que la persecución individual del propio 
interés puede conseguir buenos resultados 
para el conjunto de la sociedad, 
máximo: el punto más alto de una curva 
no lineal; en el máximo, la pendiente de la 
curva pasa de positiva a negativa, 
medio de pago: un activo que los 
individuos adquieren con el propósito de 
intercambiarlo por bienes y servicios en 
lugar de para su propio consumo, 
mercado competitivo: un mercado en el 
que hay muchos compradores y muchos 
vendedores del mismo bien o servicio, 
ninguno de los cuales puede influir en el 
precio al que se vende el bien o servicio, 
mercado de divisas: el mercado en el que 
unas monedas pueden intercambiarse con 
otras. Los precios a los que se intercambian 
las monedas se llaman tipos de cambio . 
mercado interbancario: el mercado 
financiero que permite que los bancos 
cuyas reservas no alcanzan el mínimo 
legal, pidan préstamos a los bancos que 
tienen exceso de reservas. 

mercado negro: un mercado en el que 
hay bienes o servicios que se compran y 
se venden ilegalmente, o bien porque su 
venta es ilegal en sí misma, o bien porque 
los precios que se cobran están prohibidos 
por la existencia de un precio máximo. 
mercado perfectamente competitivo: un 
mercado en el que todos los participantes 
son precio-aceptantes. 

mercados de bienes y servicios: 

mercados en los que las empresas venden 
a las economías domésticas los bienes y 
los servicios que producen, 
mercados de factores: mercados en los 
que las empresas compran los recursos que 
necesitan para producir bienes y servicios, 
método del punto medio: una técnica 
para calcular la variación porcentual, con 
la que las variaciones de una variable se 
comparan con la media, o punto medio, 
del valor inicial y el valor final. 


GLOSAR IO G-7 


Microeconomía: la rama de la Economía que 
estudia cómo toman decisiones los individuos 
y cómo interactúan esas decisiones, 
mínimo: el punto más bajo de una curva 
no lineal; en el mínimo, la pendiente de la 
curva pasa de negativa a positiva, 
modelo: una representación simplificada 
de una situación real que se utiliza para 
entender mejor las situaciones de la vida 
real. 

modelo AD-AS : el modelo básico que se 
utiliza para entender las fluctuaciones 
del output agregado y del nivel agregado 
de precios. Utiliza conjuntamente la cw'va 
de oferta agregada y la cw’va de demanda 
agregada para analizar el comportamiento 
de la economía en su respuesta a los 
shocks o a las políticas económicas, 
modelo de los tipos de interés basado 
en la preferencia por la liquidez: un 
modelo del mercado de dinero en el que 
el tipo de interés está determinado por la 
oferta y la demanda de dinero. 

modelo de oferta y demanda: un modelo 
que explica la forma en que funciona un 
mercado competitivo. 

modelo Heckscher-Ohlin: un modelo 
de comercio internacional en el que un 
país tiene una ventaja comparativa en un 
bien cuya producción es intensiva en los 
factores de los que ese país dispone en 
abundancia. 

modelo ricardiano del comercio 
internacional: un modelo que analiza el 
comercio internacional bajo el supuesto de 
que los costes de oportunidad son constantes. 

monopolio: una industria controlada por 
un monopolista. 

monopolio natural: existe cuando 
los rendimientos crecientes a escala 
proporcionan una gran ventaja de costes 
para que una única empresa produzca 
todo el output. 

monopolista: una empresa que es la 
única productora de un bien que no tiene 
sustitutivos cercanos. 

movimiento a lo largo de la curva de 
demanda: una variación de la cantidad 
demandada de un bien que surge como 
consecuencia de un cambio del precio de 
ese bien. 

movimiento a lo largo de la curva de 
oferta: una variación de la cantidad 
ofrecida de un bien que surge como 
consecuencia de un cambio del precio de 
ese bien. 

multiplicador: la relación entre la 
variación total del PIB real provocada por 
una variación autónoma del gasto agregado, 
y el tamaño de esa variación autónoma. 

multiplicador monetario: el cociente entre 
la oferta monetaria y la base monetaria. 


U 

neutralidad del dinero: el concepto de 
que las variaciones de la oferta monetaria 
no tienen efectos reales en la economía 
a largo plazo, y solo tienen como 
consecuencia una variación proporcional 
del nivel de precios. 

nivel agregado de precios de equilibrio 
a corto plazo: el nivel agregado de 
precios correspondiente al equilibrio 
macroeconómico a corto plazo. 

nivel agregado de precios: una medida 
del nivel global de los precios de la 
economía. 

no excluible (referido a un bien): describe 
el caso en que el oferente no puede 
impedir que consuman el bien las 
personas que no lo pagan. 

no rival en el consumo (referido a un 
bien): describe el caso en el que la misma 
unidad del bien puede ser consumida por 
más de una persona al mismo tiempo. 

O 

objetivo para el tipo de interés 
interbancario: el tipo de interés del 
mercado interbancario deseado por el 
banco central. El banco central ajusta la 
oferta monetaria mediante la compra y 
venta de deuda pública hasta que el tipo 
observado se iguala al tipo deseado. 

oferta monetaria: el valor total de los 
activos financieros de una economía que 
se consideran dinero. 

oferta perfectamente elástica: cuando 
incluso una variación diminuta del 
precio provoca variaciones muy grandes 
de la cantidad ofrecida, de modo que la 
elasticidad precio de la oferta es infinita; la 
cw'va de oferta perfectamente elástica es 
una línea horizontal. 

oferta perfectamente inelástica: cuando 
la elasticidad precio de la oferta es cero, de 
modo que las variaciones del precio del bien 
no tienen ningún efecto sobre la cantidad 
ofrecida-, la curva de oferta perfectamente 
inelástica es una línea vertical. 

oligopolio: una industria que solo tiene 
un pequeño número productores. 

oligopolista: una empresa en una 
industria que solo tiene un pequeño 
número productores. 

operación de mercado abierto: 

una compra o una venta de deuda 
pública realizada por el banco central, 
generalmente a través de una transacción 
con un banco comercial. 

ordenada en el origen: el punto en el que 
una curva corta al eje vertical, indica el 
valor de la variable y cuando el valor de la 
variable * es cero. 







































G-8 GLOSARIO 


output agregado (producción agregada): 

la cantidad total de bienes y seivicios 
finales producidos en una economía. 

output potencial: el nivel de PIB real 
que la economía produciría si todos los 
precios, incluidos los salarios nominales, 
fueran totalmente flexibles. 

P 

pánico bancario: un fenómeno en el que 
muchos de los depositantes de un banco 
tratan de retirar sus fondos por miedo a 
que el banco quiebre, 
pánico financiero: una perturbación 
súbita y extensa de los mercados 
financieros que ocurre cuando la gente 
pierde repentinamente su confianza en la 
liquidez de las instituciones financieras y 
en los mercados. 

paridad dei poder adquisitivo (entre las 
monedas de dos países): el tipo de cambio 
nominal con que una determinada cesta 
de bienes y servicios costaría lo mismo en 
los dos países. 

paro (desempleo): el número total de 
personas que buscan activamente un 
trabajo, pero que no están empleadas 
actualmente. 

pasivos implícitos: promesas de 
gasto hechas por los gobiernos que 
efectivamente son una deuda, a pesar de 
que no están incluidas en las estadísticas 
convencionales de la deuda. En los 
Estados Unidos, los mayores pasivos 
implícitos proceden de la Seguridad 
Social y de Medicare, que promete pagos 
de transferencias a los jubilados actuales y 
a los futuros jubilados (Seguridad Social) 
y a los ancianos (Medicare). 

patente: le otorga a un inventor el 
monopolio temporal en la utilización o la 
venta de un invento. 

pendiente: una medida de la inclinación 
de una línea. La pendiente de una curva 
se mide por el cociente entre la variación 
de la ordenada entre dos puntos de la 
línea, y la variación de la abscisa entre los 
mismos punLos. 

pérdida irrecuperable de eficiencia: la 

pérdida de excedente total que se produce 
cuando una acción o mía política reducen 
la cantidad intercambiada por debajo de la 
cantidad de equilibrio de un mercado, que es 
eficiente.. 

permisos de emisión negociables: 

licencias para emitir cantidades 
limitadas de contaminación, que los 
contaminadores pueden comprar y vender. 

PIB nominal el valor total de todos los 
bienes y servicios finales producidos en 
la economía durante un año concreto, 
calculado utilizando los precios del año en 
que se produce el output. 


PIB per cápita: el PIB dividido entre el 
tamaño de la población, y es equivalente 
al PIB medio por persona. 

PIB real: el valor total de todos los 
bienes y servicios finales producidos en 
la economía durante un año concreto, 
calculado utilizando los precios de un 
determinado año base. 

pico del ciclo económico: el momento 
del tiempo en el que la economía pasa de 
la expansión a la recesión. 

plan de demanda: muestra la cantidad de 
un bien o servicio que los consumidores 
desean comprar a cada uno de varios 
precios. 

plan de oferta: una lista o una tabla 
que muestra la cantidad de un bien o un 
servicio que los productores ofrecerán a 
cada uno de varios precios. 

población activa: la suma del empleo y 
del desempleo. 

poder de mercado: la capacidad de una 
empresa para subir los precios. 

política de estabilización: la utilización 
de la política económica para reducir la 
gravedad de las recesiones y frenar las 
expansiones excesivamente fuertes. Hay dos 
tipos principales de políticas de estabilización: 
política monetaria y política fiscal. 

política fiscal: variaciones del gasto 
público y de los impuestos diseñadas para 
alterar los tipos de interés y para influir en 
el nivel de gasto agregado. 

política fiscal contractiva: una política 
fiscal que reduce la demanda agregada 
mediante disminuciones de las compras del 
gobierno, de aumentos de los impuestos, o 
de disminuciones de las transferencias. 

política fiscal discrecional: la política 
fiscal que resulta de acciones deliberadas 
de los responsables de la política 
económica, y no de reglas automáticas. 

política fiscal expansiva: una política 
fiscal que incrementa la demanda 
agregada mediante aumentos de las 
compras del gobierno, de disminuciones 
de los impuestos, o de aumentos de las 
transferencias. 

política industrial: una política que 
protege a las industrias que se cree que 
tienen externalidades positivas. 
política monetaria: variaciones de 
la cantidad de dinero en circulación 
diseñadas para alterar los tipos de interés y 
para influir en el nivel de gasto agregado. 

política monetaria contractiva: la política 
monetaria que, mediante los aumentos 
del tipo de interés, reduce la demanda 
agregada y, con ella, el output. 
política monetaria expansiva: la 
política monetaria que, mediante las 
disminuciones del tipo de interés, aumenta 
la demanda agregada y, con ella, el output. 


políticas antitrust: esfuerzos que hacen 
los gobiernos para impedir que las 
industrias oligopolísticas se conviertan en 
monopolios o se comporten como ellos. 

políticas proteccionistas: políticas que 
limitan las importaciones ; también se 
conocen simplemente como protección. 
polizón (problema del): el problema que 
surge cuando los individuos no tienen 
incentivos para pagar por su propio consumo 
de un bien, y viajan como “polizones" de 
alguien que sí paga; es un problema que 
surge con los bienes no excluibles. 

precio de beneficio cero: el precio de 
mercado que hace que el beneficio de una 
empresa sea nulo. 

precio de cierre: el precio con el una 
empresa dejará de producir a corto plazo 
porque el precio de mercado es menor 
que el mínimo del coste vañable medio. 

precio de demanda: el precio 
correspondiente a una cantidad 
determinada, con el que los consumidores 
demandarán esa cantidad. 

precio de equilibrio: el precio con el que 

el mercado está en equilibrio, es decir, el 
precio con el que la cantidad demandada 
de un bien o un servicio es igual a la 
cantidad ofrecida de dicho bien o servicio; 
también se llama precio que vacía el 
mercado. 

precio de oferta: el precio 
correspondiente a una cantidad 
determinada, con el que los productores 
ofrecerán esa cantidad. 

precio internacional (de un bien): el precio 
al que ese bien puede ser comprado o 
vendido en el extranjero. 

precio máximo: el mayor precio que los 
vendedores pueden cobrar por un bien 
o un servicio; es una forma de control de 
precios. 

precio mínimo: el menor precio que los 
compradores tienen que pagar por un 
bien o servicio; es una forma de control de 
precios. 

precio que vacía el mercado: el precio 
con el que el mercado está en equilibrio, 
es decir, el precio con el que la cantidad 
demandada de un bien o un servicio es 
igual a la cantidad ofrecida de dicho bien 
o servicio; también se llama precio de 
equilibiio. 

prestamista en última instancia: una 

institución, generalmente el banco central 
de un país, que presta fondos a las 
instituciones financieras cuando no son 
capaces de conseguirlos en los mercados 
privados de crédito. 

previsión: una simple predicción del 
futuro. 

principio del análisis marginal: la 

proposición de que la cantidad óptima 
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es la cantidad en la que se igualan la 
ganancia marginal y el coste marginal. 

producción agregada (output agregado): 

la cantidad total de bienes y seivicios 
finales producidos en una economía. 

producción agregada de equilibrio 
a corto plazo: la cantidad de output 
agregado correspondiente al equilibrio 
macroeconómico a corto plazo. 

producción de coste mínimo: la cantidad 
de output con la que el coste total medio 
es el más bajo -el fondo de la U formada 
por la curva de coste total medio. 

productividad: el output por trabajador; 
una forma abreviada del término 
productividad del trabajo. 

productividad del trabajo: el output 
por trabajador; también denominada 
simplemente productividad. 

productividad total de los factores: la 

cantidad de output que puede producirse 
con una determinada cantidad de factores 
de la producción 

producto homogéneo: un output de 
diferentes productores considerado por 
los consumidores como un mismo bien. 

producto interior bruto (PIB): el valor 
total de todos los bienes y seivicios finales 
producidos en la economía durante un 
período determinado, generalmente un año. 

producto marginal: la cantidad adicional 
de output producida por la utilización de 
una unidad más de un input determinado. 

productor precio-aceptante: un 

productor cuyas acciones no tienen 
ningún efecto en el precio de mercado del 
bien o servicio que vende. 

programas públicos de protección 
social: programas del gobierno -como 
la Seguridad Social, Medicare, subsidio 
de desempleo- que tratan de proteger 
a las familias frente a las dificultades 
económicas. 

progreso tecnológico: un avance en los 
medios técnicos para la producción de 
bienes y servicios. 

propensión marginal a consumir (PAÍC): 

el aumento del gasto de consumo que 
tiene lugar cuando de la renta disponible 
aumenta en 1 unidad monetaria. Como 
los consumidores generalmente gastan 
una parte, pero no la totalidad del 
aumento de renta disponible, PMC tiene 
un valor comprendido entre 0 y 1. 

propiedad pública: cuando los bienes 
son ofrecidos por el gobierno o por 
una empresa propiedad del gobierno 
para proteger los intereses de los 
consumidores, en respuesta a un 
monopolio natural. 

protección: políticas que limitan las 
importaciones', un término alternativo 
para las políticas proteccionistas. 


R 

ratio deuda/PIB: la deuda pública 
expresada como porcentaje del PIB; se 
utiliza frecuentemente como una medida 
de la capacidad del gobierno para pagar 
sus deudas. 

recesión: un período de hundimiento 
de la economía, en el que la producción 
disminuye y el desempleo aumenta; 
también se llama contracción. 

recuperación sin empleo: un periodo en 
el que la tasa de crecimiento del PIB real 
es positiva, pero la tasa de desempleo sigue 
creciendo. 

recurso: cualquier cosa, tal como tierra, 
trabajo y capital, que se puede utililzar 
para producir alguna otra cosa. 

recursos desaprovechados: una forma de 
ineficiencia en la que la gente gasta dinero, 
esfuerzos y tiempo para hacer frente a la 
escasez causada por un precio máximo. 

regla de producción óptima: el beneficio 
se maximiza produciendo la cantidad de 
output para la que el ingreso marginal de 
la última unidad producida es igual a su 
coste marginal. 

regla de producción óptima en una 
empresa precio-aceptante: una empresa 
precio-aceptante maximiza sus beneficios 
produciendo la cantidad de output para la 
que el precio de mercado es igual al coste 
marginal de la última unidad producida, 
regla de Taylor para la política 
monetaria: una regla que fija el tipo de 
interés interhancario teniendo en cuenta 
la lasa de inflación y la brecha del PIB o la 
tasa de desempleo. 

regla del 70: una fórmula matemática 
que establece que el tiempo que tarda 
en duplicarse el PIB real per cápita, 
o cualquier otra variable que crece 
gradualmente a lo largo del tiempo, es 
aproximadamente igual a 70 dividido 
entre la tasa de crecimiento anual de 
dicha variable. 

regulación de precios: un límite al precio 
que se le permite puede cobrar a un 
monopolista. 

relación causal: la relación entre dos 
variables en la que los valores tomados 
por una variable influyen o determinan 
directamente los valores tomados por la 
otra variable. 

relación lineal: la relación entre dos 
variables en la que la pendiente es 
constante, por lo que su representación 
gráfica es una cuiva que es una línea recta. 

relación negativa: una relación entre dos 
variables en la que el aumento del valor 
de una de ellas está asociado con una 
disminución del valor de la otra. Esta 
relación se representa gráficamente por 
una curva decreciente. 


relación no lineal: la relación entre dos 
variables en la que la pendiente no es 
constante, por lo que su representación 
gráfica es una cuiva. que no es una línea recta. 

relación positiva: una relación entre dos 
variables en la que el aumento del valor 
de una de ellas está asociado con un 
aumento del valor de la otra. Esta relación 
se representa gráficamente por una curva 
creciente. 

rendimientos constantes a escala: 

cuando el coste total medio a largo plazo 
es constante a medida que aumenta la 
producción. 

rendimientos crecientes a escala: el 

coste total medio a largo plazo disminuye 
a medida que aumenta la producción. 

rendimientos decrecientes a escala: el 

total coste medio a largo plazo aumenta a 
medida que se incrementa la producción, 
rendimientos decrecientes de un 
input: el efecto que se observa cuando 
un aumento de la cantidad de un input, 
manteniendo fijos los niveles de todos los 
inputs fijos, provoca una disminución del 
producto marginal de esc input. 

rendimientos decrecientes del capital 
físico: el efecto que tiene en la función de 
producción agregada cuando se mantienen 
constantes la cantidad de capital humano 
por trabajador y el estado de la tecnología: 
cada incremento sucesivo de la cantidad 
de capital físico por trabajador genera un 
menor incremento de la productividad. 

renta real: la renta dividida entre el nivel 
de precios. 

reservas bancarias: efectivo que los 
bancos mantienen en sus cajas fuertes 
más los depósitos que mantienen en el 
banco central de la nación. 

reservas reglamentarias: normas 
establecidas por el banco central que 
determinan el coeficiente de caja mínimo 
que deben mantener los bancos. En 
Estados Unidos, el coeficiente de caja 
mínimo para los depósitos a la. vista está 
fijado en el 10%. 

rival en el consumo (referido a un bien): 
describe el caso en el que la misma 
unidad del bien no puede ser consumida 
por más de una persona al mismo tiempo. 

S 

salario mínimo: un suelo legal impuesto 
al salario; el salario es el precio de 
mercado del trabajo. 

salario nominal: la cantidad de dinero 
que se paga con un salario determinado. 

salario real: el salario dividido entre el 
nivel de precios. 

salarios de eficiencia: salarios que los 
empleadores fijan por encima del salario 
de equilibrio, como un incentivo para 
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lograr un mayor rendimiento de los 
trabajadores. 

salarios rígidos: salarios nominales que 
-aen lentamente incluso cuando hay mucho 
desempleo, y que suben despacio incluso 
mando hay escasez de mano de obra. 

saldo presupuestario ajustado por el 
ciclo: una estimación del que sería el 
saldo presupuestario si el PIB real fuera 
exactamente igual al output potencial. 

shock de demanda: un acontecimiento 
iue desplaza la curva de demanda 
igregada. Un shock de demanda positivo 
está asociado con una mayor cantidad de 
mtput agregado demandado a cada nivel 
igregado de precios, y desplaza la curva 
lacia la derecha. Un shock de demanda 
legativo está asociado con una menor 
eanlidad de output agregado demandado a 
:ada nivel agregado de precios, y desplaza 
a curva hacia la izquierda. 

shock de oferta: un acontecimiento que 
iesplaza la cmva de oferta agregada a 
-orto plazo. Un shock de oferta negativo 
mmenta los costes de producción y 
'educe la cantidad de output agregado 
ofrecido a cada nivel agregado de 
necios, desplazando la curva hacia la 
zquierda. Un shock de oferta positivo 
lisminuye los costes de producción y 
mmenta la cantidad de output agregado 
ofrecido a cada nivel agregado de precios, 
lesplazando la curva hacia la derecha. 

¡ubempleados: personas que trabajan 
i tiempo parcial porque no pueden 
mcontrar puestos de trabajo a tiempo 
:ompleto. 

subvención pigouviana: un pago 
liseñado para favorecer actividades que 
generan beneficios externos. 

superávit comercial: cuando el valor 
le los bienes y servicios comprados a 
os extranjeros es menor que el valor 
le los bienes y servicios vendidos a los 
extranjeros. 

T 

asa de actividad: el porcentaje de 
>oblación en edad de trabajar que forma 
>arte de la población activa. 

asa de desempleo (tasa de paro): el 

íorcentaje del número total de personas 
[ue pertenecen a la población activa, que 
stán dcsempleadas. 

asa de inflación: la variación porcentual 
nual de un índice de precios -normalmente, 

1 índice de precios de consumo. 

asa de paro (tasa de desempleo): el 

•orcentaje del número total de personas 
ue pertenecen a la población activa, que 
stán desempleadas. 

asa natural de desempleo: la tasa de 
esempleo normal alrededor de la cual 
luctúa la tasa de desempleo observada; la 
asa de desempleo que surge de los efectos 


del desempleo friccional y él desempleo 
estructural. 

tecnología: los medios técnicos para 
producir bienes y servicios. 

teorema de Coase: la proposición según 
la cual incluso cuando hay extemalidades, 
una economía puede alcanzar siempre 
un resultado eficiente si los costes de 
transacción -los costes de negociar 
acuerdos entre los individuos- son 
suficientemente bajos. 

tipo de cambio: el precio al que se 
intercambian las monedas, determinado 
en el mercado de divisas. 

tipo de cambio de equilibrio: el tipo de 
cambio con el que la cantidad demandada 
de una moneda en el mercado de divisas es 
igual a la cantidad ofrecida. 

tipo de cambio real: el tipo de cambio 
ajustados por las diferencias internacionales 
en los niveles agregados de precios. 

tipo de descuento: el tipo de interés 
al que los bancos centrales conceden 
créditos a los bancos que no cubren los 
mínimos legales de reservas. 

tipo de interés (de un crédito): el precio, 
calculado como porcentaje de la cantidad 
prestada, que un prestamista le cobra a 
un prestatario por la utilización de sus 
ahorros durante un año. 

tipo de interés a corto plazo: el tipo 
de interés de los activos financieros que 
tienen un vencimiento inferior a un año. 

tipo de interés a largo plazo: el tipo 
de interés de los activos financieros que 
vencen después de varios años. 

tipo de interés interbancario: el 

tipo de interés al que se prestan y se 
piden prestados fondos en el mercado 
interbancario. 

tipo de interés nominal: el tipo de interés 
expresado en unidades de dinero. 

tipo de interés real: el tipo de interés 
nominal menos la tasa de inflación. 

tipo impositivo: la cantidad de impuesto 
que los individuos pagan por cada unidad 
de lo que esté sujeto al gravamen. 

titulización: consiste en agrupar un 
conjunto de créditos y de hipotecas 
concedidas por una institución 
financiera y en vender a otros inversores 
participaciones de ese grupo. 

todo lo demás no varía (supuesto de 
que): es el supuesLo de que el resto de los 
factores relevantes permanece invariable. 

trabajadores con vínculos marginales: 

personas que dicen que querrían estar 
empleadas y que han estado buscando un 
trabajo en el pasado reciente, pero que en 
la actualidad no lo buscan. 

trabajadores desanimados: personas 
que no están trabajando y que pueden 
trabajar, pero que han dejado de buscar 


empleo a causa del estado del mercado de 
trabajo. 

trade-off o disyuntiva: una comparación de 
los costes con las ganancias de hacer algo. 

trampa de liquidez: la política monetaria 
convencional no es eficaz porque los tipos 
de interés nominales chocan con el límite 
cero. 

transformación del plazo de 
vencimiento: conversión de pasivos a 
corto plazo en activos a largo plazo. 

trueque: una transacción en la que los 
individuos intercambian directamente 
los bienes y servicios que tienen por los 
bienes y servicios que desean. 

ü 

unidad de cuenta: una medida que se 
utiliza para fijar los precios y para hacer 
cálculos económicos. 

Útil: una unidad de utilidad 

V 

valle del ciclo económico: el momento 
del tiempo en el que la economía pasa de 
la recesión a la expansión. 

valor absoluto: el valor de un número sin 
tener en cuenta el signo más o el signo 
menos. 

valor añadido (de un productor): el 
valor de sus ventas menos el valor 
de sus compras de bienes y servicios 
intermedios. 

variable: una magnitud que puede tomar 
más de un valor. 

variable dependiente: la variable 
determinada en una relación causal. 

variable independiente: la variable 
determinante en una relación causal. 

variable omitida: una variable no 
observada que, a través de su influencia 
en otras variables, crea la apariencia 
errónea de que hay una relación causal 
directa entre esas variables. 

variación autónoma del gasto agregado: 

un aumento o una disminución iniciales 
del nivel de gasto agregado, dado un nivel 
de PIB real. 

ventaja absoluta: la ventaja que tiene un 
individuo o un país en una actividad si ese 
individuo o ese país pueden hacerla mejor 
que otros. 

ventaja comparativa: la ventaja que tiene 
un individuo o un país en la producción 
de un bien o servicio si el coste de 
oportunidad de producir ese bien o 
servicio es menor para ese individuo o ese 
país que para otros. 

ventanilla de descuento: una protección 
frente a los pánicos bancarios, por la 
que los bancos centrales siempre están 
dispuestos a prestar dinero a los bancos 
en dificultades. 


Nota: Las palabras clave se 
destacan en negrita. 
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